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L es expéditions du premier trimestre sont sur la bonne voie

pour battrelesrecords

L’ économie robuste des E-U fait grimper les exportations
L a crise économique asiatique a un impact minime

Expéditions

urant les trois premiers mois de

1998, les expéditions canadiennes
de fenétres et portes en bois et en métal
ont rapidemment augmenté pour atteindre
497 millions de dollars en comparaison
avec 439 millions de dollars I’ an dernier.
Ceci représente une augmentation de
13,2 p.100 par rapport au premier
trimestre de 1997. D’ apres une analyse
d’ Industrie Canada, on estime que les ex-
péditions de PV C connaitront une crois-
sance semblable. Si le marché intérieur
du logement reste fort et que les expédi-
tions de PV C atteignent les résultats
obtenus en 1997, les expéditions totales
de portes et fenétres pourraient atteindre
le chiffre record de 3,12 milliards de dol-
larsd'ici lafin del’année.

istoriquement, les expéditions de

fenétres et de portes en bois ont tou-
jours représenté une proportion légére-
ment plus large des expédition totales de
I'industries. Cependant, pour |le deux-
iéme trimestre consecutif, la valeur
courante des expéditions de fenétres et de
portes en métal a été plus devée que
celle des fenétres et portes en bois. Cette
situation est en partie expliqué par
['augmentation du prix des fenétres et
portes en métal. En utilisant comme
mesure I'indice des prix de production
des fenétres et portes en métal , les prix
ont augmenté deux fois plus que ceux des
fenétres et des portes en bois. En util-
isant I'indice des prix de production
lorsque les valeurs des expéditions sont
ajustées pour faire face aux pousséesin-

Exportations

flationnistes de I'industrie, la valeur
réelle des expéditions de portes et
fenetresen bois s est élevéea 1,44
milliard de dollars sur une base dé-
saisonnalisée et annualisée. A titre
de comparaison, les expéditions de
métal se sont éevésa 1,28 milliards
de dollars en utilisant les mémes
criteres.

Egalement dans le présent
nuMero

Analyse du logement et dela
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es exportations canadiennes de

fenétres et de portes ont augmenté
de 33,6 p.100 pour atteindre 144,9 mil-
lions de dollars durant le premier
trimestre de 1998. Les exportations de
fenétres et portes en métal sont mon-
tées en fléche et ont enregistré une aug-
mentation de 55,7 p. 100 par rapport a
I"année précédente, ce qui représente
une valeur de 63,5 millions de dollars
ou 43,8 p.100 du total des exportations.
L'industrie des fenétres et des portes en
PV C a connu une croissance semblable
avec des augmentations de 55 p.100
par rapport al’ année précédente, ce qui
représente une valeur de 19,1 millions
de dollars ou 13,2 p.100 des exporta-
tions. Les exportations de fenétres en
bois ont augmenté de 12,4 p.100 pour
atteindre 62 millions de dollars durant
le premier trimestre, ce qui représente
43 p.100 du total des exportations de
I'industrie.
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S vous avez des commentaires ou des
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gue votre nom soit ajouté a la liste de
distribution d’ Industrie Canada,
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Murray Hardie au tél.: (613)
954-3037
Télécopieur : (613) 952-8384
E-Mail: hardie.murray@ic.gc.ca
ou a
Patrick Humau tél : (613) 954-3048
Télécopieur : (613) 941-8048
E-Mail: hum.patrick@ic.gc.ca
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EXPORTATIONS Expéditions de portes et fenétres en bois et en

Désaisonnalisées et annualisées

es exportations canadiennes de

portes et fenétres aux Etats-Unis
ont augmenté de 46 p.100 pour at- s
teindre 128,8 millions de dollars du-
rant le premier trimestre. Les Etats- I
Unis comptent pour 89 p.100 du to- 13

En millions de $ Cdn

tal des exportations canadiennes,
une hausse par rapport aux 83 p.100
de 1997. Lademande américaine est 11
due en grande partie a une économie I
saine et & un marché de nouvelles
habitations robuste. La chute pro- 09 e i v 1007 i v 1008
gressive du dollar canadien a égale-
ment aidé la compétitivité de
I'industrie des fenétres et portes Source : Statistigues Canada

Bois Métal

Exportations de portes et fenétres aux E-U.
Comparaison des premiers trimestres 1997/1998 par région

le trimestre 1997 : 88,2 millions de $
le trimestre 1998 : 128,7 millions de $
Changement en % d'une année a l'autre = 45.8%

+28,8%

En millions de $ Cdn
50

+29,8% +65.8%
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+91%
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MidW est Nord-Est Sud Ouest

| [ 1e trimestre 1997 M 1e trimestre 1998 |

Source : Statistiques Canada

canadiennes qui exportent aux
Etats-Unis. La croissance des ex-
portation dans toutes les régions a
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CETTE ETUDE EST AUSSI DISPONIBLE SUR

éétrésforte, en particulier dansle INTERNET o
Midwest qui avait connu une Notre adresse Internet : http://strateqis.ic.gc.ca/indfore
baisse au cours du quatriéme STRATEGIS

trimestre 1997. Les exportations
vers cette région se sont élevéesa
27,9 millions de dollars

au cours du premier trimestre,

Industriesforestieres et matériaux de construction
Prenez-en note'!
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soit une hausse de 30 p.100 par rapport
al’année précendente. Larégion de

I” Ouest a connu le taux de croissance le
plus rapide avec 91 p.100 pour attein-
dre 24,4 millionsde dollars. Lesex-
portations vers le sud des Etats-Unis
ont continué leur lancée, pour culminer
a 30,8 millions de dallars, soit une aug-
mentation de 65,7 p.100. Larégiondu
Nord-Est, bien qu’ élle ait enregistré
moins de mises en chantier, aimporté
pour 45,5 millions de dollars de portes
et fenétres canadiennes, soit une aug-
mentation de 28,7 p.100.

Commerce
| nter national

Exportations de portes et fenétres (jan-mar) par région

le trimestre  letrimestre  Changement Total en %
en %
1997 1998 97/98 1998
Total 108 516 144 940 34% 100%
E-U 88 255 128 744 46% 89%
Japon 9 020 3952 -56% 3%
UE 3909 4147 6% 3%
Autre 7332 8 097 10% 6%

Source : Industrie Canada selon les données de Statistiques Canada

es conditions économiques du

Japon ont continué d’ empirer au
cours du premier trimestre 1998. En
conséquence, les exportations de portes
et fenétres ont chuté de 56 p.100 par
rapport alaméme période en 1997. I
faut mentioner que les exportations au
Japon au cours du premier trimestre
1997 ont été particulierement forte, en
raison en grande partie de la croissance
de la consommation japonaise avant
I augmentation des impbts qui a pris
effet en avril 1997. Les exportations
de porte et fenétres au Japon représen-
tent seulement 2,7 p.100 du total des
exportations canadiennes de l'industrie.

€es exportations du premier

trimestre vers d'autres régions se
sont terminées sur une note positive.
L es exportations canadiennes de portes
et fenétres en UE ont augmenté de 6
p.100 pour atteindre 4,4 millions de
dollars. Les exportation vers les Pays-
bas se sont éevées a 975 000 dollars,
une hausse de 44 p.100 par rapport a
|”année précédente. Les expéditions
versle R-U se sont élevées a 2,3 mil-
lions de dollars, soit une baisse de 3,4
p.100 au cours des trois premiers mois
de 1998. Lespays-BasetleR-U
représentent 75 p.100 du total des ex-
portations en UE.

49,6 millions de dollars au cours des
trois premiers mois de I'année, en

IMPORTATIONS

comparaison avec les 38 millions de
dollars enregistrés durant laméme
période I’ année précédente. Au cours
du premier trimestre de 1998 la bal-
ance commerciale nette du Canada a
été de 95,3 millions de dollars.

‘augmentation modeste des mises

en chantier au Canada a donné
un élan aux importations de portes et
fenétres au cours du premier
trimestre. Par rapport al’ année
précédente, les importations ont aug-
menté de 30,6 p.100 pour s élever a

* Par rapport & 1997, les mises en

» | 'économie robuste des E-U

Le marché américain du logement
Mises en chantier du premier trimestre 1998

chantier ont augmenté de 8,7% cette
année.

sest élevé a 1,57 million.

(particuliererment dans la région du
Sud) continue de stimuler la
construction

48.3%
Légende : 24%

Région
% des mises en chantier

% des exportations canadiennes de
portes et fenétres

Source : Dept of Commerce des E-U., 1998
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Analyse dela construction et du logement

L es mises en chantier au Japon sont signe de faibles
activités de construction

Construction au
Canada

Mises en chantier au Japon
Désaisonnalisées et annualisées

es mises en chantier

durant le premier
trimestre de |’ année se sont
élevées aun total de 23 570
unités, soit une hausse de
3,5 p. 100 par rapport al’année
précédente. Les permis de construire
ont augmenté modestement de 1,5 p.
100. Latempéte de verglas du mois
dejanvier aeu un impact négatif sur
les mises en chantier au Québec. Ce
qui S est traduit par une baisse de
13,6 p. 100 par rapport acellesdu
premier trimestre de 1997. La
construction en Ontario et en Alberta
a continué de grimper avec des
augmentations de mises en chantier
del’ordre de 20,7 p. 100 et de 14,2 p.
100 respectivement. A |’ exception
du Manitoba, le secteur dela
construction résidentielle des
provinces des Prairies a continué sur
salancée. Lesmisesen chantier de
larégion de |’ Atlantique ont connu
une baisse de 59 p. 100 par rapport a
laméme période en 1997. Les mises
en chantier en CB ont baissé de 7,8
p. 100 durant lestrois premiers mois
de 1998.

Construction au
Etats-Unis

‘économie robuste des

Etats-Unis s est main-
tenue sans étre affectée par le
bouleversement des
économies asiatiques. Les
mises en chantier durant le premier
trimestre ont atteint un taux annuel
désaisonnalisé et annualisé de 1,57

Millions
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Source : Ministéere de la construction du Japon, 1998

million de dollars, soit une aug-
mentation de 8,7 p. 100 par rap-
port &la méme période en 1997.
La construction dans les Etats du
Sud a continué d’ étre en téte de
toutes les régions, avec plus de
155 000 mises en chantier durant
lestrois premiers mois de
I’année. Les mises en chantier
dans les Etats du Midwest ont
augmenté de 13,6 p. 100 soit 49
000 unités. Laconstruction de
logement résidentiel dansles
Etats de I'Ouest a augmenté de
5,2 p. 100, soit 83 700 unités.
Contrairement aux autres ré-
gions, larégion du Nord-Est a
enregistré une baisse de 32 p.
100 pour afficher seulement 25
800 unités durant les trois pre-
miers mois de I’ année, ce qui
représente 5,4 p. 100 des mises
en chantier aux Etats-Unis.

n

19971 1l n v 1998 |

Construction au
Japon

u cours du premier
‘ trimestre de 1998,
affichant un ralentisse-

ment économique pour
le deuxiéme trimestre consécutif le
Japon est officiellement entré en ré-
cession économique. Avec un taux de
chémage de presde 4 p. 100 et une
devise dépréciée, les dépenses du
consommateur japonais sont restés
au minimum. Bien quelestrois pre-
miers mois sont habituellement lents
pour le secteur dela construction, le
marché du logement a continué de
chuter durant le premier trimestre de
1998. Les mises en chantier au cours
destrois premiers mois se sont
élevées seulement a 283 400 unités,
une baisse de 13,8 p, 100 par rapport
aux 329 100 mises en chantier de
1997 durant la méme période.
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MOUVEMENTS TRANS

FRONTALIERSDE GENS

D'AFFAIRESEN VERTU
DE L'ALENA

es derniers mois, Industrie Canada

arecu plusieurs demandes de ren-
seignements au sujet de gens d’ affaires
canadiens qui veulent se rendre aux
Etats-Unis.

e chapitre 16 del'accord du

libre-échange nord-américain
(ALENA) contient des lignes directri-
cessur les mouvements transfrontaliers
de gens d'affaires.dans les quatre caté-
gories suivantes : leshommes et les
femmes d' affaires en visite, les muta-
tions internes, les professionnels, les
négociants et lesinvestisseurs. Pour
satisfaire aux exigences de I’ ALENA,
une personne doit clairement démontrer
gue ses qualifications et/ou ses activités
d'intérét professionnel sont liées di-
rectement a une des catégories de gens
d'affaires énumérées dans I’ ALENA.

our vous aider a clarifier certaines

des procédures transfrontalieres et
certains criteresde I’ ALENA, le min-
istere des Affaires étrangéres et du
Commerce international (MAECI) a
préparé une brochure intitulée Mouve-
ments transfontaliers de gens d’ affaires
et I'accord du libre-échange
nord-américain. Les copies sont
disponibles al'InfoCentre du ministére
au 1-800-267-8376 ou éectronique-
ment, en se rendant au site Web du
ministére a |’ adresse suivante :
www.infoexport.gc.ca/nafta/cross-
border/16006-e.asp (anglais)
www.infoexport.gc.ca/nafta/cross-
border/16006-f.esp (francais).

/4
tant donné le nombre important de
mouvements transfrontaliers de
gens d'affaires, il est inévitable que

gueques problémes surviennent péri-
odiquement. En conséquence, les
fonctionnaires canadiens continuent
de surveiller les demandes d'entrée
provisoires aux termes de I’ ALENA
par les douaniers des parties de
I’ALENA.

i vous connaissez des exemples de

difficultés transfrontaliéres spéci-
figques qui sont contradictoires avec
les engagements américains (ou mexi-
cain) del’ ALENA, les détails de
I'incident devraient étre envoyésala
Division de la politique commerciale
sur les services du ministére
(téléphone : 613-944-2046, télé-
copieur : 613-944-0058). Cetteinfor-
mation aidera les agents de commerce
afaire une évaluation, a constater s
une violation de I’ engagement aux
termesde '’ ALENA aeu lieu et de
déterminer les lignes de conduite a
prendre. Lesdétails desincidents de-
vraient étre aussi détaillés que possi-
ble, y compris|’endroit du bureau
d'entrée aux Etats-Unis, le nom du
douanier, I’ heure et une copie de
toute documentation utilisée au mo-
ment de passer tentativement la fron-
tiére.

cfi e
\—\"}2“ 2000

e ler janvier 2000, le probléme in-

formatique de I’ an 2000, appelé
aussi |e probléme du nouveau millé-
naire, pourrait avoir une incidence sur
tout ordinateur et tout dispositif ac-
tionné par des données, y comprisla
technologie intégrée utilisée adesfins
de production, d entretien,
d’ opérations régionales et de télécom-
munications. Il est fort possible que les
effets se manifestent avant |”an 2000.
Sans une action immédiate, des erreurs
colteuses ou des pannes d’ ordinateur

pourraient se produire dans |’ un et
|"autre cas.

“ Nous exhortons tous les dirigeants

d' entreprise au Canada, les chefsdela
direction, les présidents et les proprié-
taires d entreprise a mettre en cauvre
dés maintenant un plan d’ action offi-
ciel de préparation al’an 2000—si ce
n'est dé§ja fait. Les entreprises qui se
sont préparées pour le défi de
I"informatique de I’ an 2000 pourraient
jouir d'un avantage appréciable sur
leurs concurrents au pays et a
I"étranger. Celles qui ne sont pas
prétes risquent de provoquer des
pertes financiéres pour elles-mémes et
d’ autres entreprises.

Nous demandons aux entreprises qui
mettent en cauvre activement un plan
d action officiel en vue de |’an 2000 de
serenseigner sur I’ éat de préparation
de leurs partenaires commerciaux clés
au payset al’éranger, et d'agir en
conséguence. S attaquer au probléme
de I’an 2000 maintenant est une ques-
tion d' importance cruciale et une pri-
orité nationale.”

roupe detravail del’an 2000,

fevrier 1998

Pour plus d'information

il suffit d appeler sansfraisau 1-
800-270-8220

(8 ha20 hHNE du lundi au vendredi)
ou de visiter notre site Internet a

|’ adresse suivante :
http://strategis.ic.gc.ca/sos2000
Numéro sansfraisal’intention des
personnes ayant

des difficultés d' audition : 1-800-465-
7735
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Mission commerciale de
I'équipe Canada en Europe
del'Est en janvier 1999

apremiére mission commerciae

de I'équipe Canada en Russie, en
Ukraine et en Pologne auralieu du 16
au 27 janvier 1999. Elle se concentrera
sur un certain nombre de secteurs dont
celui des matériaux et des services de
construction. Ces missions ont permis
la signature d’ un grand nombre de con-
trats d'affaires et ont ouvert les portes
aux entreprises canadiennes en leurs
donnant I’ opportunité d' établir des
contacts importants et des occasions de
marchés, qui en retour génére et con-
serve I'emploi au Canada. Les en-
treprises intéressées d’ obtenir de plus
amples renseignements au sujet de
cette mission de |'équi pe Canada peu-
vent contacter le groupe de travail de
I'équipe a Ottawa au : 613 995-2194
(téléphone) ou par télécopieur : 613
996-3406.

CONSTRUCT
CANADA

ndustrie Canada et le ministére des

Affaires étrangéres et du Commerce
international participeront de nouveau
a « Construct Canada » qui auralieu du
2 au 4 décembre 1998 au Centre des
conventions de la métropolitaine de
Toronto. Ladixieme foire exposition «
Construct Canada » annuelle se
dérouleraen parallele avec « PM Expo
» et «Home Builder Expo ».

Le kiosque commun d’ IC/MAECI
mettra en valeur les programmes
et les services du gouvernement
visant aaider les entreprises de
services et de matériaux de
construction a pénétrer les marchés
érangers. On s'attend ace qu’'un
certain nombre de délégations
étrangeéres visitent cette foire
exposition qui couvrira une grande
variété de modéles, de constructions,
de réfections et de rénovations avec
ses 800 kiosques d’ exposition de
produits, de matériavix, de
technologies et de services. Des
sections spéciales d’ exposition seront
réservées aux technologies de pointe
de construction, aux matériaux de
couverture, aux bétons, ala
performance des bétiments, ala
protection et la sécurité des
personnes, aux procédés de
préfabrication dimmeubles et aux
applications sur ordinateur.

es exposants désirants obtenir de

plus amples renseignements sur
« Construct Canada » ou « Home
Builder Expo » sont priés d’ envoyer
leurs demandes par tél écopieur au
(416) 512-1993 ou d' appeler le (416)
512-1215, poste 229.

Lafoirecommerciale
«\Win-door ‘98»

Lafoi re exposition annuelle
«Win-door» organisée par
I'Association canadienne des fabri-
cants de fenétres et de portes aura
lieu au Centre des congrés de
Toronto du 18 au 20 novembre 1998.
Lesfournisseurs de I'industrie des
fenétres et des portes de toute
I'Amérique du Nord exposeront les
nouveaux équipements, matériaux,
outillages et les nouvelles technol o-
gies acette importante foire na-
tionale. Lesentreprises intéressées
peuvent contacter I' ACFFP a Toronto
en composant le (416) 444-5225 ou
par télécopieur au (416) 444-8268.

Guidedel’ exportateur
deporteset fenétres

Le consulat canadien de Détroit a
publié un guide de I’ exportateur
pour les marchés des Etats du
Michigan, del’ Ohio, de |’ Indiana et
du Kentucky. Ce guide fournit des
listes de fabricants, de représen-
tants et les noms des principaux
groupes de marketing et

d’ acheteurs de ces régions. Pour
obtenir une copie de ce document,
veuillez contacter Tom Quinn,
Agent de commerce, Consulat du
Canada, Détroit. Téléphone : 313
567-2208 poste 3364 ou tél écopieur
: 313 567-2164.

&

Secteur de l'industrie
Direction générale des

des matériaux de
construction

industries forestiéeres et

Industry Sector
Forest Industries &
Building Products Branch




