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PREFACE

Versle milieu des années 80, alors que la production et les marchés prenaient une orientation et une
envergure de plus en plus internationales, le Canada risquait d’ étre relégué a la périphérie de |’ économie
mondiae. Notre pays ne possédait pas les € éments requis pour éendre sa participation aux marchés
étrangers et nous risquions de perdre nos propres marchés. En outre, avec plus des deux tiers de nos
exportations prenant la destination des Etats-Unis, et cette part allant en s accroissant, nous étions
fortement exposés aux sentiments protectionnistes montants dans ce pays. Essentiellement, notre prospérité
passée nous avait rendus insouciants devant la situation précaire dans laquelle nous nous trouvions en tant
gue nation commercante.

C’est dans un tel contexte que le gouvernement a pris les mesures nécessaires pour relancer et
renforcer |’ économie canadienne plutdt que de résister aux forces du changement qui se manifestaient dans
le monde. L’ approche du gouvernement a consisté afaire du secteur prive I’éément moteur de ce
renouveau économiqgue. Des politiques ont été mises en place pour encourager et récompenser |’ esprit
d entreprise et faciliter I’ adaptation au nouvel ordre économique.

Comme nation commergante, un objectif évident était de mettre de I’ ordre dans nos relations
commerciales avec les Etats-Unis. 11 fut convenu qu’ un accord de libre-échange était nécessaire pour faire
échec aux tendances protectionnistes qui se manifestaient aux Etats-Unis et accroitre la sécurité d’ accés du
Canada au marché américain tout en améliorant la prévisibilité de nos relations commerciaes avec notre
voisin du Sud.

L’ Accord de libre-échange Canada-Etats-Unis (ALE) est ainsi entré en vigueur en 1989. Cing ans
plustard, soit en 1994, I’ Accord de libre-échange nord-américain (ALENA) était conclu; essentiellement, il
étendait les dispositions de I’ AL E au marché en croissance rapide du Mexique.

Ces accords de libre-échange devaient accroitre la prospérité du Canada en améiorant I’ efficience
et la productivité des entreprises canadiennes. On estime que de telles ententes sont mutuellement
bénéfiques aux économies des parties en cause et qu’ elles sont particulierement profitables aux économies
de taille relativement modeste comme celle du Canada. Dans un premier temps, ils exposent ala
concurrence international e les entreprises nationales jusque la protégées. Puis, ils récompensent |es soci étés
innovatrices et productives en leur permettant d’ avoir acces a des marchés de plus grande taille. En retour,
ces effets accroissent les flux commerciaux entre les pays participants et améliorent |’ efficience générde
des économies signataires. L’ ALE et I’ ALENA ne font pas exception a cette régle et ces deux accords ont
été signés dans |’ espoir de concrétiser ces avantages pour |’ économie canadienne apres une période
d gustement initiale. Néanmoins, des préoccupations |égitimes se sont manifestées au sujet des fermetures
possibles d’ entreprises et des pertes d emplois au Canada.

Plus de dix années se sont écoul ées depuis I’ entrée en vigueur de I’ ALE — un délai suffisant pour
nous permettre d’ évaluer avec une certitude raisonnable les conséquences de I’ Accord pour I’ économie
canadienne. Dans ce contexte, la Direction de I’ analyse de la politique microéconomique a invité un groupe
de spécidistes afaire un examen de I’ économie canadienne alalumiére de I’ ALE. Les six éudes qui
découlent de cet exercice sont en voie de publication sous |e théme généra Perspectives sur le libre-
échange nord-américain. Les auteurs de ces études abordent une vaste gamme de questions alant de
I"impact de I’ ALE sur les flux commerciaux interprovinciaux a ses conséquences sur la performance de
I’ économie canadienne au chapitre de la productivité. En outre, la viabilité du secteur manufacturier
canadien y est évaluée, de méme que larelation entre les sorties d’ investissement éranger direct et les flux
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commerciaux. Ces études traitent également des conséguences du commerce pour I’ évolution de la structure
industrielle du Canada et la composition des compétences, paralléement a une évaluation des profils de
migration entre le Canada et les Etats-Unis.

Jusqu’ a maintenant, la plupart des travaux de recherche sur I'impact de I’ investissement étranger
direct (IED) ont porté sur les conséquences intérieures de I’ |ED au Canada. |1 est souvent noté quel’|[ED
est une importante source de transferts internationaux de technologie et, partant, de croissance économique.
L’ étude réalisée par Walid Hejazi et Edward Safarian aborde la question de I'|ED dans une perspective
différente. Elle examine I'impact de I’ |ED sortant sur |’ économie et, plus précisément, sur les exportations.
Les auteurs remettent en question I’ opinion répandue selon laquelle les sorties d' |ED ont pour effet de
transférer des installations de production du Canada vers d autres pays et d’ entrainer une diminution des
niveaux d’exportation et d’ emploi au Canada. Contrairement a la croyance populaire, les auteurs
démontrent que les sorties d’ |ED du Canada sont complémentaires au commerce. Autrement dit, les
augmentations de I’ |ED sortant vont de pair avec une hausse des exportations canadiennes.

L’ étude examine également la situation du coté entrant en mesurant le lien entre les entrées d' |[ED
au Canada et leur impact sur les importations. Les auteurs constatent que les niveaux accrus d' IED entrant
sont également associés a une hausse des exportations au Canada, mais que lataille de cet impact ne
représente que le tiers de I’impact de I’ |[ED sortant sur les exportations. En conséguence, les auteurs
concluent que toute hausse de I’ |ED sortant et entrant a un impact positif sur le solde commercial du
Canada.



SOMMAIRE

Une opinion répandue est que I’ augmentation de I’ investissement éranger direct (IED) est un substitut aux
exportations pour un pays. De méme, les hausses de I'|ED entrant entrainent une baisse des importations.
Cependant, des données récentes indiquent que I'l[ED et les échanges pourraient, de fait, ne pas étre des
substituts réciproques, mais auraient plutdt un caractére complémentaire. A I’ aide de données sur le
commerce bilatéral et I'|ED entre le Canada et 35 autres pays couvrant la période 1970-1996, la présente
étude établit que les échanges et I'|ED sont complémentaires. Ces résultats ont été obtenus al’aide d’ un
modele de gravité. L’ analyse est étendue au niveau de I’ industrie (CTI-C 1980) pour laquelle des données
bilatérales sur I'[ED sont disponibles. Nous montrons que les liens entre le commerce et I’ |[ED varient
sensiblement d’ une industrie a1’ autre.






1. INTRODUCTION

L’ investissement étranger direct (IED)"ajoué un réle important dans I’ économie canadienne depuis de
nombreuses années. Cependant, le Canada a habituellement enregistré des flux d'IED entrant plus
importants que les flux d’'IED sortant. En 1980, leratio de |’ |ED entrant au PIB était de 21 p. 100. Bien
que ce ratio soit demeuré stable sur la période 1980-1996, il y a eu une augmentation marquée de I’ [ED
sortant. Leratio de’|ED sortant au PIB n’ était que de 9 p. 100 en 1980, mais avait grimpé a 22 p. 100 en
1996. Autrement dit, le Canada enregistre actuellement un niveau a peu prés égd d' |ED sortant que d' |ED
entrant’. Ces tendances sont illustrées dans les figures 1 et 2. Ces observations soulévent d' importantes questions.
Notamment, quelles ont &€ les conséquences de telles hausses de I’ |ED sortant pour | économie canadienne?

La plupart des recherches visant le Canada se sont concentrées sur les consequences de I’ [ED pour
le pays héte; en particulier, on suppose souvent que I’ lED est une importante source de transfert de
technologie au niveau internationa et, aing, de croissance économique au bénéfice de I’ économie hote>,
Relativement peu d’ attention a été accordée al’impact de |’ |[ED sortant sur le pays d’ origine (le Canada).
Dans cette étude, nous mesurons un aspect important de ce phénomeéne, soit son impact sur les exportations
canadiennes. Nous sommes d' avis que tout examen des conségquences de I’ | ED sortant pour |’ économie
canadienne doit, atout le moins, envisager I'impact de |’ |[ED sortant sur le commerce du Canada. Ce n’est
qu’ aprés avoir compris cette relation que nous pouvons commencer a nous faire uneidée du lien qui existe
entre I’|ED et |e bien-étre dans I’ économie intérieure.

Nous utilisons un modéle de gravité pour mesurer le lien entre I’ |ED sortant du Canada et les
exportations canadiennes dans un contexte bilatéral avec 35 pays au cours de la période 1970-1996. Une
opinion répandue est que I'|ED sortant contribue a transférer des installations de production du Canada a
d autres endroits, réduisant par le fait méme les exportations canadiennes et les niveaux d’ emploi au
Canada. Nous faisons valoir qu'il n’en est pas nécessairement ainsi. Notamment, dans lamesure ou I’ [ED
est un complément des échanges, toute augmentation de I’ |ED sortant entrainera une augmentation des
exportations canadiennes. C' est d' ailleurs |e résultat que nous obtenons. Nous procédons a une étude
semblable du coté de I'|ED entrant, en mesurant le lien entre I’ |ED qui entre au Canada et les importations.
Nous constatons que des niveaux plus élevés du stock d'|ED entrant accroissent les importations au
Canada, mais que lataille de cet impact n’est que letiers de celle de I'impact de I’ | ED sortant sur les
exportations. Une interprétation possible de ces résultats est que les niveaux plus élevés d' |ED sortant et
d' IED entrant ont un impact positif sur le solde commercia du Canada.

L’ IED entrant au Canada peut contribuer a transférer la production afaible salaire, peu
spécialisée, dans d' autres pays, tout comme elle peut accroitre la production de biens a forte valeur goutée
destinée al’ exportation, entrainant par le fait méme une augmentation des emplois hautement rémunérés et
spécialisés au Canada. En d autres termes, il se peut qu’ une augmentation de I’ |ED sortant dans une
industrie entraine une augmentation des exportations dans d’ autres industries. Autrement dit, méme s I’on
constate que larelation intra-sectorielle entre le commerce et I’ |ED a un caractére de substitution, elle peut
avoir une dimension complémentaire lorsqu’ on envisage les liens intersectoriels. Par conséquent, cela nous
incite a poursuivre I’ analyse au niveau de I’industrie.

Nous avons réuni des données comparables sur le commerce et I’ [ED au niveau de I’ industrie,
entre le Canada et |es Etats-Unis et le Canada et e Royaume-Uni du coté de I’ |ED sortant, ainsi qu’entre le
Canada et les Etats-Unis, le Royaume-Uni et le Japon du coté de I’ |ED entrant. Etant donné le nombre
restreint de pays, il n’est pas possible d’ estimer un modéle de gravité intégrale pour mesurer les liens entre
le commerce et I'|ED au niveau de I’ industrie. Une telle analyse nécessiterait des données au niveau de
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I"industrie entre e Canada et plusieurs pays“. Par conséquent, nous estimons un modéle beaucoup plus
limité qui N’ englobe que 13 industries.

Figure 1
Commerce et caractéristiques de I'lED dans I'économie canadienne
(par rapport au PIB)
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Pour les régressions de I’ |ED sortant, nous observons que le lien entre les exportations et les sorties
d'|ED est positif dans neuf industries et négatif dans quatre. Parmi lesindustriesou il y aun lien positif,
trois coefficients sont statistiquement significatifs. Dans lesindustries ou il y a un lien négatif, trois
coefficients sont également significatifs. Notamment, les exportations et I'|ED sortant sont
complémentaires dans les industries des produits chimiques et textiles, de la construction et des activités
connexes et dans celle de I” hébergement, de la restauration, des services récrégtifs et de la vente au détail
des aiments. Il y a une relation négative, ¢’ est-a-dire de substitution, dans les industries suivantes :
machines et matériel, matériel de transport et communications. Dans le cas des régressions visant I’ |[ED
entrant, nous observons un lien positif entre lesimportations et les entrées d'|ED dans dix industries et un
lien négatif dans deux. Parmi lesindustries ou il y a un lien positif, les dix coefficients sont statistiquement
significatifs. Parmi lesindustries ou il y aun lien négatif, un seul coefficient est significatif. Notamment,
lesimportations et I'|ED entrant ont un lien de substitution uniquement dans I’ industrie du matériel de
transport et dans celle des produits éectriques et électroniques. Toutefois, on constate, non sans quelque
surprise, que ces résultats au niveau de I’ industrie ne semblent pas concorder avec les régressions au niveau
agrégé, ce qui est peut-étre attribuable ala nature préliminaire de nos régressions au niveau de I’ industrie.
Nous accordons par conséquent plus de poids aux régressions au niveau agrége.

Figure 2
Commerce et caractéristique de I'lED dans I’économie canadienne
(en milliards de dollars)
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La présente étude se présente comme suit. Le chapitre 2 renferme un examen des travaux publiés
jusqu’ a maintenant. L e chapitre 3 renferme une description des données. Il comprend une analyse des
données au niveau agrégé ains que la répartition industrielle du commerce et de I’ |ED au Canada. Le
chapitre 4 est consacré a un examen des liens théoriques entre les échanges et I |ED, tandis que le chapitre
5 présente les estimations empiriques de ces liens. Au chapitre 6, nous examinons les effets possibles sur le
bien-étre, tandis que nous offrons nos conclusions au chapitre 7.






2. REVUE DE LA DOCUMENTATION®

La documentation empirique sur le commerce international et I’ investissement étranger direct est
abondante, mais les travaux consacrés aux liens entre commerce et investissement étranger direct sont
beaucoup moins nombreux. Nous n’ examinerons pas la documentation empirique sur le commerce, qui est
déja bien connue, mais nous examinerons certains des travaux publiés sur les déerminantsde |’ IED. Cela
est particuliérement important parce que ce sont souvent les facteursal’origine de I’ |ED qui déterminent
I"impact de celui-ci sur les échanges commerciaux. Nous passons ensuite aux études consacrées au lien
entre |’ |ED ou la production a1’ étranger et le commerce.

Lesdéterminantsdel’| ED

II'y aune somme considérable de travaux sur les déterminants de I’ emplacement des entreprises
multinationales ou I’ expansion des sociétés qui leur sont affiliées. Les premiéres études comportaient des
enquétes par questionnaire administrées dans certains pays ainsi qu’ une analyse transversale et temporelle
de vastes ensembles de données qui faisaient suite a ces enquétes. En bonne partie, il s agit d’ analyses

d équilibre partiel, mais certaines éudes d équilibre général ont été réalisées en s appuyant sur lathéorie
des échanges.

Caves (1996) et Dunning (1993) renferment d’ excellentes revues de la documentation, dont
certaines sont fondées sur les études consacrées aux décisions d' implantation de I’ |[ED sortant et certaines,
aux choix en matiére d' |ED entrant. Les barrieres commerciales sont I’ un des déterminants de I’ |ED quii
ressort des premiéres études. On 'y observe également une relation positive entre I’ |[ED entrant et lataille du
PIB, le PIB par habitant et le taux de croissance du marché local. Les variables qui concernent la distance
ont également un lien avec les entrées d' |ED; atitre d exemple, il y aun lien positif avec la similitude
culturelle et les colts de transport. Les colts de production influent fortement sur I'lED uniquement dans le
cas de latransformation des biens d’ exportation : aing, les taux de rémunération ne sont pas un
déterminant trés concluant de I’ [ED entrant. Le taux de change exerce une certaine influence si les
changements sont de nature durable. Une bonne capacité d' innovation atendance a attirer I'lED. La
disponibilité des ressources naturelles est manifestement un facteur important pour I'l|ED orienté vers leur
exploitation. Le degré de risque et I’ instabilité politique jouent également un réle. De fagon plus générale,
plusieurs variables liées aux politiques — outre lalibéralisation générale des politiques al’ égard de I’ |ED
entrant — peuvent également intervenir dans certaines circonstances. Les stimulants fiscaux peuvent avoir
un impact, par exemple dans le cas des choix en matiére d’investissement entre des régions ou des pays
voisins, toutes choses égales par ailleurs.

Il est important d’ gjouter que les signes de ces variables ne sont pas toujours non ambigus et le
degré de signification varie selon les tests. Aing, il y aambiguité au sujet des effets des barriéres au
commerce une fois que les entreprises sont établies a |’ étranger. L’ influence de ces variables et d’ autres
peut varier au gré des ventilations disponibles sur les différentes catégories d’ investissements ou
d entreprises — entre les investissements en installations nouvelles et les prises de contréle, le commerce
des biens finals ou des biens intermédiaires, les investissements initiaux ou des expansions subséquentes, et
ains de suite. Enfin, les déterminants se chevauchent clairement dans certains cas. Une combinaison utile a
€été utilisée par Dunning dans diverses études. Cet auteur classe |’ |ED entrant selon qu'il vise a exploiter
des ressources naturelles, a pénétrer des marchés, aréaliser des gains d' efficience sur le plan de
I’organisation et de |’ exploitation de produits ou de procédés ou, encore, selon qu'il concerne I’ acquisition
de différentes catégories d’' @éments d' actif stratégiques. Bien entendu, ces quatre catégories peuvent auss
se chevaucher.
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Sans doute faudrait-il donner une certaine spécificité a ce qui précéde en citant les travaux de
Robert Grosse et ses collaborateurs, qui ont influencé nos propres tests. Grosse et Trevino (1996)
analysent, dans le cadre d’ un mod@e de gravité, les déterminants des flux d’ |ED entrant aux Etats-Unis en
provenance de 23 pays, sur une base bilatérale, pour la période 1980-1992. Les résultats qu’ils obtiennent
indiquent que les principales sources d' influence positive sur I'| ED entrant sont les exportations du pays
d origine aux Etats-Unis et lataille du marché du pays d origine. Les principales sources d'influence
négative sont les différences culturelles existant entre le pays d origine et le pays d’ accueil (les Etats-Unis),
I’éoignement géographique ains que le taux de change. Le risque politique, le colt des fonds, les taux
relatifs de rendement et une variable auxiliaire pour le Japon se sont avérés soit non significatifs soit
marginalement significatifs. L’ analyse a également été effectuée a |’ aide de données sur la production &
| étranger comme variable dépendante. Bien que le résultat du test R® soit beaucoup plus éevé dans cette
derniere analyse, il n’en ressort pas d' écart significatif avec I’ analyse précédente. Ce résultat est important
parce qu'il vient appuyer I'idée selon laguelle I’ |[ED pourrait étre un bon indicateur des ventes al’ éranger.

Grosse (1997) étudie les déterminants des flux agrégés d’' |ED dans plusieurs économies
d Amérique latine. Il aains calculé des régressions pour les entrées d’' |ED en fonction de plusieurs
déterminants propres a chague pays. Les variables qui font ressortir une influence positive sur les flux
d'IED sont le PIB, le PIB par habitant, I"inflation, I’ équilibre budgétaire et les taux d'intérét. Les variables
qui font voir une influence négative sont les réserves officielles, le risque propre au pays, les prix pétroliers
et le taux de croissance du PIB. Seule I’ estimation du coefficient du taux de croissance du PIB ne prend pas
le signe attendu et seule I"inflation et les réserves officielles n’ étaient pas statistiquement significatives. Il
est intéressant de noter qu’ étant donné que le PIB et le commerce total affichent une forte corrélation avec
I"lED, I auteur conserve la variable la plus importante, a savoir le PIB. Autrement dit, il rejette le
commerce comme déterminant de I’ |ED.

L’ analyse de Grosse (1997) est étendue aux liens qui existent entre les flux d’'|ED entrant et la
formation de capital. Le modéle compare la croissance de la formation de capital, moins |’ |ED, avec la
croissance de I’ |[ED en Amérique latine. Une corrélation positive entre ces variables indiquerait que I'l|ED
contribue ala formation de capital, tandis qu’ une corrélation négative indiquerait qu’ elle remplace la
formation de capital intérieure. Larelation observée est positive et hautement significative. Grosse y voit
uneindication du fait que les flux d'|ED en Amérique latine contribuent effectivement alaformation de

capital.
Liensentrecommerceet |IED

Dans cette partie, nous examinons certains des travaux les plus importants consacrés a ce sujet. Lathéorie
des échanges est elle-méme ambigué sur la question de savoir s le commerce et la mobilité des facteurs
sont des subgtituts. Bien que la théorie d’ Heckscher-Ohlin considére les échanges et la mobilité des facteurs
comme des é éments substituts, les progres subséguents de la théorie ont laisseé cette question inexpliquée :
tout dépend du modele que I’ on utilise. Une enquéte récente portant sur la période 1870-1940 rejette
I”hypothése d’ une relation de substitution et penche plutét en faveur d’ une relation de complémentarité.
Mais cela ne résout pas la question pour ce qui est de la période plus récente (Collins, O’ Rourke et
Williamson, 1997).

Si nous concentrons notre attention sur I'1ED plut6t que sur lamigration et les flux de capital plus
largement définis, les résultats demeurent ambigus selon le modéle, 1a nature des échanges et I’ expérience
propre au pays. Une bonne partie des travaux antérieurs consacrés ala question de I’ |[ED au Canada
supposait une relation de substitution dans le cas des biens manufacturés : une fraction importante de I'l|ED
entrant était considérée comme induite, notamment par les mesures de protection. Par ailleurs, I'|ED dans
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le secteur des ressources naturelles était favorable aux échanges, tant pour ce qui est des flux de biens
financés par I'investissement international que de I’ exportation éventuelle d’ une partie des ressources
exploitées.

En ce qui atrait aux produits manufacturés, un examen des travaux publiés plus récemment fait
ressortir la difficulté d’ offrir une réponse claire ou simple en vue d expliquer les liens qui peuvent exister
entre les échanges et I’ [ED. Les articles parus dans Globerman (1994) donnent un bon apercu des
interrogations que cela souléve. Graham (1994) émet peut-étre le meilleur énoncé des questions qui nous
intéressent directement dans cette étude. 11 affirme que les données pointent en direction d’un appui modeste
alanation voulant que I’ ED sortant fasse une contribution positive aux exportations nettes et ala balance
des paiements. Cependant, comme Hufbauer et Adler (1968) I’ ont démontré de fagon empirique dans une
étude classique, les résultats dépendent trés largement de la fagon dont les entreprises s adaptent en vue
d approvisionner le marché étranger s'il 'y apas d'|ED en provenance du pays d’ origine. Les résultats
varient en outre selon les régions. Comme Graham le signale également, il n’est pas clair quel’|[ED a
I étranger soit al’ origine d’ une augmentation des exportations ou encore que les deux soient sensibles aux
changements qui surviennent dans le processus de production.

Pfaffermayr (1994) utilise une analyse de réponse en impulsion ainsi que des décompositions de la
variance afin d examiner larelation dynamique entre les échanges et les flux d’'|ED. Utilisant des données
trimestrielles agrégées sur les sorties d' |ED et les exportations autrichiennes pour la période 1960-1991,

I’ auteur constate une réaction dynamique trés lente des deux variables a un choc exogéne touchant I’ autre.
L’ analyse laisse entrevoir la possibilité d' un effet positif d’ une augmentation exogéne de |’ IED sur les
exportations, ains qu’ un effet négatif des exportations sur I'lED. Aucun effet significatif along termen’a
été decelé.

Rao, Ahmad et Legault (1994) renforcent par leurs résultats empiriques |’ opinion selon laquelle les
exportations et I'|[ED canadien sortant sont complémentaires, tout en indiquant par ailleurs que cette
derniére variable n’a eu aucun effet significatif sur laformation de capital au Canada. Ces effets
macroéconomiques et d’ autres ont une importance critique pour I’ examen de la délicate question des effets
deI’|ED sortant sur I’emploi au pays. Gunderson et Verma (1994) explorent cet aspect en détail, ains que
laquestion de savoir s I’ intégration économique entraine une harmonisation de la réglementation ouvriére.
IIs arrivent ala conclusion que ces questions demeurent largement inexpliquées, en partie a cause d’'un
manque de données. Ces auteurs et certains autres qui ont contribué al’ ouvrage de 1994 soulignent qu'il y
aune plus grande communauté de vue sur le fait que I’ ED sortant influe sur la composition de la
production globale de fagcons qui pourraient favoriser les travailleurs plus spécialisés et qui nuiraient a ceux
possedant moins de compétences. Cependant, dans un article paru dans le méme ouvrage, Blomstrom et
Kokko (1994) expriment la possibilité que I’ inverse puisse s étre produit en ce qui atrait al’|ED sortant de
Suéde.

Rao, Ahmad et Barnes (1996), dans une analyse des profils d’ échanges et d' |ED parmi les
économies de I’ APEC, ont observé que la croissance de I’ |ED a en partie précédé et en partie suivi la
croissance des échanges. En outre, |es tendances font ressortir une complémentarité plutét qu’ une relation
de substitution entre le commerce internationa et I'[ED dans larégion de I’ APEC. IIs ont testé
empiriquement cet aspect en effectuant une régression du ratio des échanges totaux (exportations plus
importations) au PIB en fonction du ratio du stock total d'|ED (entrées plus sorties), d’ une variable
auxiliaire pour I’ APEC et d’ une tendance temporelle. Le coefficient de la variable représentant
I"investissement est positif et hautement significatif. Les auteurs interpréetent ce résultat comme une
indication d’ une forte complémentarité entre les échanges totaux et I’ |ED tota pour larégion de I’ APEC.
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La plupart des études consacrées ala question que nous abordons dans ce document envisagent le
lien entre les flux ou les stocks d’ échanges et d'I|ED. Brainard (1997) attire I’ attention sur plusieurs
problémes que soulévent de telles études. Elle fait valoir que I’ examen du lien entre les exportations et
I’investissement étranger direct constitue une erreur conceptuelle puisgue la comparai son exacte devrait se
faire entre les exportations et la production étrangére. Deuxiémement, |’ examen des échanges ne permet pas
de faire ladistinction entre les échanges au sein des multinationales et ceux qui se font sans lien de
dépendance. Cependant, certaines éudes ne sont pas visees par ces critiques.

Lipsey et Weiss (1981) utilisent des données sur les exportations des Etats-Unis et de 13 autres
pays importants vers un échantillon de 44 autres pays. En 1970, ces exportations sont mesurées au niveau
de I’industrie. Les auteurs utilisent un modéle de gravité tenant compte de lataille du pays, de
I’éoignement et de |’ adhésion a un bloc commercia et ils gjoutent certaines variables pour décrire
I"investissement direct fait par les Etats-Unis et d autres pays. La question posée est de savoir si
I"investissement direct a un impact quelcongue sur les exportations au dela des caractéristiques propres au
pays. Les auteurs constatent que, pour les 14 industries étudiées, e niveau d activité des sociétés affiliées a
des entreprises américaines a un lien positif avec les exportations des Etats-Unis vers ce pays, dansla
méme industrie, et qu'il y aun lien négatif avec les exportations des producteurs concurrents. La présence
d entreprises de pays érangers affiche un lien négatif avec les exportations des Etats-Unis et un lien positif
avec les exportations en provenance des pays étrangers. Cela est interprété comme une indication que la
production dans des sociétés manufacturiéres affiliées a des entreprises américaines a tendance a
promouvoir les exportations en provenance des Etats-Unis et que |’ activité manufacturiére des sociétés
affiliées étrangéres a tendance a promouvoir les exportations en provenance des pays étrangers. En
conséquence, on ne peut dire que, dans |’ ensemble, la production d' un pays sur les marchés étrangers se
substitue ala production et al’emploi sur le marché intérieur. En outre, les auteurs constatent que
I’éoignement n’est pas un facteur significatif dans |’ explication des exportations lorsque les ventes des
entreprises affiliées sont incluses comme variable dépendante.

Lipsey et Weiss (1984) utilisent des données non publiées au niveau de I’ entreprise recueillies lors
de I’ enquéte de 1970 du Bureau of Economic Analysis et parviennent a améliorer les résultats de leur éude
de 1981 en désagrégeant les données en fonction de I’industrie, de I’ emplacement des investissements et de
la destination des exportations. En comparant la production d’ origine américaine et les échanges pour un
ensemble de pays, dans diverses industries, les auteurs sont en mesure d’ éviter les biais qui pourraient étre
attribuables a la présence d' un avantage comparatif favorable alafois au commerce et al’ investissement
direct au sein d’'une industrie. Les exportations en 1970 vers chacune des cing régions du monde par des
entreprises individuelles sont mises en rapport avec les caractéristiques de la société mere et de la
production des entreprises affiliées al’ étranger, ains qu’ avec lataille du marché de chague région. Cela est
fait dansle cadre d’ un modéle de gravité. Les résultats indiquent que les exportations de la société mére
vers une région (peu importe que les exportations vers les entreprises non affiliées soient incluses ou non)
affichent presque toujours un lien positif avec I’ activité manufacturiere des entreprises affiliées dans cette
région. Autrement dit, des niveaux plus élevés de production des entreprises affiliées vont de pair avec des
exportations plus élevées de la société mére. De fagon générale, on observe au niveau de I’industrie qu’ une
production plus grande &1’ étranger a pour effet d’ accroitre les exportations de biens intermédiaires de la
société mere, tandis que pour les produits finals, il y a soit un effet positif soit aucun effet.

Horst (1972) utilise des données sur les entreprises américaines affiliées au Canada et observe que
la production de ces sociétés augmente parallélement aux tarifs et que tant la production que les
exportations des entreprises affiliées augmentent avec I’intensité de la R-D. Swedenborg (1979) utilise des
données au niveau de I’ entreprise sur des multinationales suédoises. Les ventes et les exportations des
multinationales sont complémentaires au niveau de |’ entreprise. La proximité n’est pas prise en
considération. Blomstrém et coll. (1988) utilisent des données au niveau de I’industrie sur des
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multinationales américaines et suédoises et constatent que les exportations et la production &’ étranger sont
complémentaires. La proximité est exclue apres avoir été jugée non significative. Grubert et Multti (1991)
constatent que tant les exportations que les ventes des entreprises affiliées augmentent avec |’ @ oignement,
mais que ni I’une ni |" autre de ces variables n’ est touchée de fagon significative par les tarifs.

L’ étude peut-étre la plus détaillée sur les liens entre |es exportations et la production al’ éranger
est celle de Brainard (1997). L’ auteur neutralise la simultanéité entre les flux commerciaux et les ventes
des multinationales en utilisant la part du commerce total représentée par les ventes des multinationales en
tant que variable dépendante et en utilisant des variables instrumentales pour estimer les niveaux des ventes
et des échanges des entreprises multinationales. En outre, il s agit de la premiére éude ou I’ on a utilisé une
mesure directe des colts de transport pour chague produit ainsi que des données désagrégées sur les tarifs;
I”auteur inclut également des variables mesurant les avantages liés a la concentration. Brainard utilise un
modele de gravité pour tester I’ hypothéese de la proximité-concentration de I’ activité des entreprises
multinationales. Elle utilise des données en coupe transversale pour I’ année 1989 sur les échanges
bilatéraux entre les Etats-Unis et 27 autres pays. Ces données sont désagrégées au niveau de la CTl atrois
chiffres. Les données proviennent du Bureau of Economic Analysis des Etats-Unis. La variable dépendante
est la production étrangére des multinationales, tant a I’ étranger qu’ aux Etats-Unis. Le modde de gravité
utilisé englobe alafois des variables agrégées et des variables au niveau de I'industrie. Les mesures
agrégées sont le PIB par habitant, les imp6ts des sociétés et des mesures de |’ ouverture aux échanges et a
I"IED. Les données au niveau de I’ industrie sont les colts de transport, les tarifs et les économies d’ échelle
tant au niveau de I’ usine qu’ au niveau de la société. L’ équation de la gravité englobe également des
variables auxiliaires pour la stabilité politique, la proximité et la Communauté européenne. Les résultats
indiquent que plus les colts de transport et les barriéres commerciales sont élevés et plus les obstacles a
I’investissement et les économies d échelle sont faibles, plus la production a1’ éranger augmentera
relativement aux exportations.

L’ hypothése de la proximité-concentration testée par Brainard s applique a la part plutét qu’au
niveau de la production érangére. En utilisant la part de la production érangére comme variable
dépendante, on évite le probleme de simultanéité entre la production et les exportations des entreprises
affiliées. En estimant le modéle par niveau, on peut tenir compte du probléme de simultanéité grace a
I utilisation de variables instrumentales dans I’ estimation. Les exportations sont représentées par les
exportations nettes, ¢’ est-a-dire les exportations totales moins celles des entreprises multinationales (les
exportations vers des entreprises affiliées de propriété américaine et les exportations par des entreprises
étrangeéres affiliées aux Etats-Unis). Une analyse semblable est effectuée du coté de I’ |ED entrant et méne a
des résultats semblables.

Sommaire

Comme nous I’ avons indiqué précédemment, la comparaison des exportations et du stock d’ IED, ou méme
des flux d'IED, pose un probléme conceptuel. La contrepartie des exportations est la production ou les
ventes &’ étranger. Nous aurions préféré envisager le lien entre les exportations canadiennes et la
production des entreprises canadiennes a |’ éranger dans un cadre bilatéral et par industrie.

Mal heureusement, de telles données ne sont pas disponibles au Canada. Des données au niveau bilatéral et
de I’industrie existent pour les sociétés multinationales américaines. L’ avantage d’ utiliser des données
américaines est, bien entendu, que nous solutionnons ce probléme conceptuel. L’ inconvénient est que nous
pouvons anayser uniquement le comportement des multinationales américaines. Dans la présente étude,
Nous nous intéressons au comportement des multinationales canadiennes et, par conséquent, NoUs sommes
forcés d' utiliser des données sur I'lED. En conséquence, nous utilisons les stocks d' |ED canadiens comme
mesure approximative de la production et des ventes al’ étranger des multinational es canadiennes. Les
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stocks sont une meilleure approximation de la production des multinationales que les flux. 1l est également
important de signaler que les données sur les flux bilatéraux d’'I|ED ne sont pas disponibles entre le Canada
et plusieurs des 35 pays de notre échantillon. A I’ appendice C, nous montrons que les stocks d'|ED
représentent assez bien les ventes & I étranger pour ce qui est des Etats-Unis.

Nous estimons un modéle de gravité des échanges du Canada avec 35 pays. A ce modée de
gravité, nous gjoutons des mesures du stock d'|ED. Letest consiste donc avoir s I'lED a une vaeur de
prédiction pour les échanges au dela des déterminants habituels du commerce internationa. Dans le modéle
de gravité, les colts de transaction sont al’ origine d’ un avantage comparatif. La raison pour laquelle nous
avons gjouté les stocks d' |ED au modéle de gravité des échanges est que |la présence de ces stocks pourrait
indiquer une réduction des colts d'information et de transaction entre les deux pays. Par conséquent, plut6t
que de servir de moyen supplémentaire de desservir des marcheés étrangers, I'|ED pourrait améliorer les
réseaux €t, aing, susciter une expansion des échanges internationaux. Cependant, notre test ne permet pas
de distinguer entre ces deux explications possibles.
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Etude Titre Période visée M éthodologie Conclusions
Grosse et Foreign Direct Investment in | 198021992 |- Modéle de gravité liant I'|ED — L’IED entrant aun lien positif avecles
Trevino (1996) | the United States: An Analysis bilatéral aux Etats-Unis en exportations du pays o’ origine aux Etats-Uniset |a
by Country of Origin provenance de 23 pays a des taille au pays. , .y
déterminants propres & chaque - I_nfl uences negatl\{e’s sur I"lED de§ dlffer_ences
Journal of International pays. linguistiques, de I’ @ oignement géographique et des
Business Sudies taux de change.
— Lerisque politique, le colt des fonds, les taux de
rendement relatifs et une variable auxiliaire pour le
Japon sont, au mieux, marginalement significatifs.
Grosse (1997) Foreign Direct Investment into | 1980 a1994 — Utilise laméthode de larégression |- Lesentrées d’'|ED ont un lien positif avec le PIB, le
Latin America pour mesurer |es déterminants des PIB par habitant, I'inflation, I’ équilibre budgétaire.
flux agrégés d' |ED en Amérique — Lesvariables qui montrent une relation négative
Document de discussion, latine qui sont propres au pays. sont les réserves officielles, le risque propre au
Thunderbird Research Centre pays, les prix pétroliers et la croissance du PIB.
— L’ analyse est étendue de maniére a montrer que
I"lED entrant en Amérique latine contribue ala
formation de capital intérieure.
Jun et Singh The Determinants of Foreign 1970 41993 — Utilise laméthode de larégression |- Observent que I’ orientation des exportations se
(1996) Direct Investment in pour analyser les déterminants des classe parmi les principal es variables expliquant
Developing Countries entrées d' |ED agrégées dans 31 I attrait des entrées d'|ED.
pays en dével oppement. — Cela est interprété comme étant conforme a une
Transnational Corporations compl émentarité croissante entre commerce et 1ED.
Rao, Ahmad et Les multinationales — Lesrésultats viennent renforcer au niveau
Legault (1994) canadiennes : analyse de leurs empirigque I’ opinion selon laquelle les exportations
activités et résultats et I'|ED sortant sont complémentaires.
—On n'a observé aucun effet significatif del’|ED
Les multinationales sortant sur laformation de capital au Canada.
canadiennes
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Etude Titre Période visée Méthodologie Conclusions
Rao, Ahmad et L’ investissement étranger 1980 21995 — Utilisent la méthode de la régression —L’IED a partiellement entrainé et partiellement suivi la
Barnes (1996) direct et I'intégration pour vérifier |’ existence de liens entre croissance des échanges, un résultat que I’ on interpréte
économique de la zone APEC le commerce et I'|ED danslarégionde | comme une preuve de complémentarité entre le
I’APEC. commerce et I'|ED dans larégion de I’ APEC.
— Régression du ratio du commerce au
. PIB par rapport auratio deI'lED total |- Autrement dit, les données indiquent qu’il y aune
Collection Documents de au PIB, une variable auxiliaire pour relation complémentaire forte entre le commerce total et
travail d’Industrie Canada I’ APEC et une tendance temporelle. I'|ED total dans larégion de I’ APEC.
Pfaffermayr Foreign Investment and 1960 41991 — Analyse de réponse impulsionnelle |- Examine larelation dynamique entre les flux de
(1994) Exports: A Time Series et décomposition de la variance. commerce et d' |[ED de I’ Autriche.
Approach — Observe une réponse dynamique trés lente des deux
variables aux chocs exogéenes que subit I’ autre variable.
— Interpréte les résultats comme étant la preuve d’ un effet
positif possible d’ une augmentation exogene de I’ |ED
. . sur les exportations et d’un effet négatif des exportations
Applied Economics sur les importations.
— Lesrésultats établissent qu'il y aurait des effets
importants a long terme.
Lipsey et Weiss | Foreign Production and Données de — Utilisent un modéle de gravité liant |- Pour les 14 industries étudiées, e niveau de I’ activité
(1981) Exports in Manufacturing 1970 sur les les exportations a lataille du pays, a | des entreprises americaines affiliées est positivement lié
exportations I’ éloignement et &la participation a | aux exportations des Etats-Unis vers ce pays et cette
des Etats-Unis un bloc commercial. industrie et négativement lié aux exportations des
et de 13 autres producteurs concurrents.
grands pays — Ajoutent a,?e mo<_jel e des Va.nabl S -La présence d’ entreprises de pays étrangers est liée
. . Vers_44 pays de mesurant I” investissement direct. négativement aux exportations des Etats-Unis et liée
Review of Economics and destination.

Satistics

positivement aux exportations des pays étrangers.

— Lesrésultats indiquent que I activité manufacturiére
américaine dans les pays étrangers a tendance a
promouvoir les exportations en provenance des Etats-
Unis.

— Aucune preuve d' une relation de substitution entre la
production interne et les exportations.
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Etude Titre Période visée Méthodologie Conclusions
Lipsey et Weiss | Foreign Production and Utilisent des — Les exportations d entreprises — Lesrésultats indiquent que les exportations de la
(1984) Exports of Individua Firms données non individuelles vers chacune descingq | société mére vers une région (que les exportations
publiées au régions du monde en 1970 sont des entreprises non affiliées soient incluses ou non)
niveau de mises en relation avec les sont presque toujours liées positivement al’ activité
I’ entreprise caractéristiques de la société mére manufacturiére des entreprises affiliées dans cette
Review of Economics and tirées de et la production des entreprises région.
Satistics I’enquéte BEA affiliéesal’ éranger et latalledu
de 1970. marché dans chaque région. — Au niveau de I'industrie en général, une
augmentation de la production étrangére va de pair
— Analyse basée sur un modéle de avec une augmentation des exportations de biens
gravité. intermédiaires, tandis que pour les produits finals,
on observe un effet positif ou encore aucun effet.
Brainard (1997) | An Empirical Assessment of Données en — Utilise un modéle de gravité pour |- Lesrésultats laissent entrevoir que la production
the Proximity-Concentration coupe tester la présence de liens entre les étrangére augmente par rapport aux exportations.
Trad_e-off Between tran;versale sur gxportz\ations etla pro_duction — Plus les colts de transport sont élevés plus sont
Multinational Sales and Ie_s e(;hanges etran_ger_e des entreprises &levés également les barriéres commerciales.
Trade bilatéraux entre multinational es.
les Etats-Unis et — Moins sont élevées les barriéres & |’ investissement
27 autrespays |- Les mesures agrégées utilisées dans | Moins sont elevees également les économies
au niveau de larégression sont le PIB par d’échelle.
I'industrie en habitant, les impdts des sociétés,
1989. I’ ouverture au commerce et |’ 1ED.

American Economic Review

—Les mesuresrelatives al’industrie
sont les colts de transport, les tarifs
et les économies d échelle.

— L’analyse englobe également des
variables auxiliaires représentant la
stabilité politique, la proximité et la
Communauté européenne.







3. DESCRIPTION DESDONNEES

Dans cette éude, nous examinons les liens empiriques entre les exportations canadiennes et les stocks
d'|ED sortant et entre les importations canadiennes et les stocks d’ IED entrant, dans un cadre bilatéral avec
35 pays étrangers. Nous utilisons des données annuelles qui couvrent la période 1970-1996. Les données
sur le commerce et I'|ED présentées dans ce chapitre proviennent de CANSIM et de Statistique Canada.
Des détails supplémentaires sont fournis a1’ appendice B.

Le tableau 1 renferme des données sur les caractéristiques des échanges commerciaux et de I’ [ED
de |’ économie canadienne. Celles-ci indiquent clairement que tant le commerce international que I’ |[ED sont
importants pour |’ économie canadienne. En 1970, les exportations et les importations de marchandises
représentaient, respectivement, 19 et 16 p. 100 du PIB. Ces chiffres ont augmenté de fagcon spectaculaire
pour atteindre 36 et 30 p. 100 en 1996. Cette évolution ressort également des taux de croissance
CcoMposas : au cours de la période 1970-1996, les exportations et les importations ont augmenté a des taux
réels de croissance dépassant 5 p. 100, tandis que le PIB a progressé a un rythme de 3,39 p. 100.

Si I'on examine !’ |ED, il est clair qu'il y a une asymétrie dans les tendances des stocks d'|ED
sortant et entrant au Canada. En 1970, leratio de |’ |ED sortant au PIB était de 7 p. 100, tandis que leratio
del’|ED entrant au PIB était de 31 p. 100. L’importance de |’ |[ED entrant areculé &21 p. 100 du PIB au
cours des années 70 et est demeurée relativement constante a ce niveau durant la période 1980-1996. A
I’ opposé, I'importance de I’ |[ED sortant a augmenté de fagon spectaculaire pour atteindre 22 p. 100 du PIB
en 1996. Cela ressort également des taux de croissance composés, I'|ED sortant augmentant & un rythme
presque deux fois plus élevé que I’ |[ED entrant au cours de la période 1970-1996, soit 13,4 p. 100 contre
7,5 p. 100, respectivement. Une remarque au sujet de ces taux de croissance : puisque I’ I[ED est déclaré au
codt historique, nous n’ obtenons pas une mesure précise des taux de croissance. Il est clair, toutefois, que
I"IED sortant joue un réle de plus en plus important dans I’ intégration économique du Canada a |’ économie
mondiale.

L a conversion des données en valeursreédles

Les données utilisées dans cette éude sont exprimées en dollars US constants de 1987. Les données sur le
PIB et le PIB par habitant pour les 35 pays étrangers et e Canada sont disponibles sous cette forme dans
les PENN World Tables. Ces données ont été construites avec beaucoup de soin pour permettre les
comparaisons internationales (voir Summers et Heston, 1991). Les exportations et |es importations
canadiennes sont disponibles en dollars canadiens courants. Ces données ont été converties en dollars US
constants de 1987.

Contrairement aux exportations et aux importations, la conversion des chiffres sur le stock d' IED
canadien de leur valeur actuelle correspondant au colt d origine en valeur réelle est une téche passablement
difficile. Nous ne connaissons aucune tentative qui aurait été faite pour ains réévaluer les données
canadiennes. La difficulté que pose cette transformation est liée au fait que I’ |ED est un stock. Considérons
I’ équation suivante :

Bénéfices non Appreéciation /
FDl. = FDhai + ctri b 16 + Fluxnetsd’'lED +  dépréciation des prix
distribués
pour FDI1
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A tout point dans le temps, le niveau de I’ |ED est défini comme étant le niveau de I’ |ED au cours
de la période précédente plus les bénéfices non répartis plus les flux nets d’' |ED nouveau plus I’ appréciation
(ou moins la dépréciation) des prix. Les bénéfices non répartis et les flux sont exprimés en dollars courants
et sont tout simplement gjoutés au stock d’'I|ED des années antérieures, lequel n’est pas exprimé en dollars
courants. C'est la définition de I’ [ED aux fins de la balance des paiements. Cependant, il y aun autre
élément qui comporte une réévaluation des stocks d'|ED. C'est ce dernier élément qui est requis pour
convertir I'lED du codt d’ origine a sa vaeur marchande.

Le Département du Commerce des Etats-Unis (1995) a publié des chiffres sur les stocks o' |ED aux
Etats-Unis aleur colt d’ origine, aleur colt de remplacement et aleur valeur marchande, mais les données
au niveau du pays et du secteur ne sont disponibles que sur la base du co(t historique (valeur comptable). 11
existe diverses estimations privées et semi-officielles des différentes évauations des stocks d' IED des
Etats-Unis et du Royaume-Uni (Bellak et Cantwell, 1996). Une fagon simple de rajuster les valeurs des
stocks est d' utiliser les changements observés dans les prix des titres, comme I’ ont fait Gray et Rugman
(1994), mais cela souléve un certain nombre de critiques, qui ont été relevées dans Bellak et Cantwell
(1996). Nous avons décidé d' utiliser des données non ragjustées.

Description des données agr égées

Nous avons obtenu des données sur les stocks d’'|ED entrant et sortant, les exportations et |es importations
aul niveau bilatéral entre le Canada et les 35 pays énumérés au tableau 2°. Ces données couvrent la période
1970-1996. Les échanges et I’ |[ED du Canada englobent de nombreux pays d’ Europe (CE), d' Asie deI’Est
(AE) et d Amérique latine (AL). Toutefois, ce qui ressort immeédiatement est I”importance des pays a
revenu éleve : sur les 35 pays énumérés, 19 sont des pays arevenu éevé, dix sont des pays a revenu moyen
et trois sont des pays afaible revenu. Trois pays (les Bahamas, les Bermudes et les Antilles néerlandai ses)
n’ étaient pas classes.

Letableau 3 fait voir la répartition des stocks d’ |ED sortant du Canada, selon leur colt d’ origine.
L es Etats-Unis demeurent |a principale destination de I’ |ED sortant du Canada, avec 54,38 p. 100 de
I’ensemble des sorties d' |ED canadien en 1996. Ce pourcentage était a peu prés le méme qu’en 1970
(53,96 p. 100), mais avait atteint un sommet de 69,5 p. 100 en 1984, pour diminuer par la suite. En 1970,
le Brésil était 1a deuxiéme destination la plus importante de I’ | ED sortant du Canada, avec 9,94 p. 100, ce
qui est Iégérement plus élevé que le pourcentage du Royaume-Uni pour la méme année (9,75 p. 100).
Cependant, le Royaume-Uni arrivait en deuxieme place en 1973 et y est demeuré par la suite. Comme dans
le cas des Etats-Unis, le pourcentage de I’ |ED sortant du Canada qui prend la destination du Royaume-Uni
a augmenté entre 1970 et 1990, mais a recul € depuis pour retourner a son niveau de 1970. Nous avons
observé une réduction marquée du pourcentage de I’ l|ED canadien au Brésil, une réduction moins
prononcée dans le cas de I’ Australie et une augmentation pour ce qui est de |’ Irlande. Dans I’ ensemble,
toutefois, le pourcentage de I’ |ED sortant du Canada pour aller dans la Communauté européenne et en Asie
del’Est est en hausse, maisil adiminué en Amérique latine. Le pourcentage de larégion del’ APEC a
augmenté dans la premiere partie de la période échantillonnée, mais a recul € au cours des années 90.

Le tableau 4 fait voir larépartition du stock d'IED entrant au Canada. En 1970, 80,57 p. 100 de
I’ensemble de I’ |ED entrant au Canada provenait des Etats-Unis. Ce ratio est tombé & 64,22 p. 100 en
1990, mais avait remonté & 68,03 p. 100 en 1996 en raison d’ une tendance ala hausse qui s éait amorcée
en 1993. Le Royaume-Uni était la deuxiéme plus importante source d' |ED au Canada sur I’ensemble de la
période étudiée, représentant entre 8 et 13 p. 100 du total. Les Pays-Bas, la France et le Japon et, dans une
moindre mesure, Hong Kong et la Suéde ont vu leur part de I'|ED entrant augmenter. L’ importance relative
de I’ Allemagne a augmenté au cours de la période 1970-1990, mais elle a diminué durant les années 90.
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Globalement, le pourcentage de I'|ED provenant de la CE et de I’ Asie de I’ Est aaugmenté, maisil areculé
dansle casdel’ APEC et est demeuré & peu prés au méme niveau pour I’ Amérique latine.

Letableau 5 fait voir larépartition des exportations du Canada vers les 35 pays de notre
échantillon. En 1970, 64,8 p. 100 des exportations canadiennes prenaient la destination des Etats-Unis, un
pourcentage qui avait diminué |égerement en 1980, mais qui était remonté a plus de 80 p. 100 en 1996. La
deuxieme plus importante destination des exportations du Canada en 1970, le Royaume-Uni, a vu sa part
diminuer constamment, passant de 8,92 p. 100 a seulement 1,46 p. 100 en 1996, ce qui I’aamené en
troisiéme place. Le Japon était |e troisieme plus important pays d’ exportation du Canada en 1970 et, apres
une période marquée par une certaine volatilité, il est devenu la deuxiéme plus importante destination des
exportations canadiennes en 1996, a 4,04 p. 100. L’ Allemagne a éé le quatriéme plus important pays
d’ exportation du Canada sur I’ ensemble de la période visée, sa part diminuant de 2,30 p. 100 en 1970 a
1,21 p. 100 en 1996. Dans |’ ensemble, les exportations du Canada vers I’ APEC ont augmenté au cours de
la période étudiée tandis que les exportations vers la CE ont chuté.

Le tableau 6 renferme la répartition des importations du Canada. L e pourcentage des importations
provenant des Etats-Unis a reculé constamment au cours des années 70 et 80, mais il a augmenté durant les
années 90. |1 y a eu une hausse constante de I’importance du Mexique, de |’ Irlande, de Singapour et de
I"Indonésie. Dans I’ ensemble, toutefois, aucune région n’a enregistré une augmentation ou une diminution
constante de son importance relative au cours de la période éudiée.

Nous relevons au tableau 7 que la part de I’ |[ED sortant du Canada qui est allée aux cing
principales destinations a diminué depuis 1980, tandis que la part des exportations du Canada vers ces
destinations a augmenté. Du c6té entrant, par contre, la part de I’ |[ED représentée par les cing principaux
pays d’ origine a diminué. Cela est également vrai pour les importations.

Sommaire

Ces données nous montre le réle croissant joué par I’ |[ED entrant et sortant dans le processus d’ intégration
de I’ économie canadienne avec la Communauté européenne et I’ Asie de I’ Est. Par contre, I'importance de
ces régions sur le plan des exportations et des importations a diminué ou n’a pas augmenté de fagon
spectaculaire. L’ importance de I’ APEC en tant que source d’ IED a diminué, tandis qu’ elle a augmenté en
tant que destination de I’ |ED sortant du Canada. Par ailleurs, I"'importance de I’ APEC comme destination
des exportations canadiennes n’a cessé d’ augmenter, tandis que I'importance du Canada en tant que
destination des exportations de I’ APEC a été plutét stable. 1l y atrés peu d’'IED au Canada provenant

d’ Amérique latine, mais cette région regoit entre 2 et 3 p. 100 des sorties d'|ED du Canada. En outre, le
Canada importe 2 a 3 fois plus de I’ Amérique latine qu’ il N’ exporte vers cette région. Il ne semble pasy
avoir de tendance significative dans les données sur les échanges entre I’ Amérique latine et le Canada, a

I’ exception du recul spectaculaire de la place occupée par le Brésil en tant que destination de |’ |ED
canadien.

Description des données au niveau del’industrie

Les données sur les échanges sont disponibles au niveau de I’industrie selon la classification CTI-E (au
niveau de |’ éablissement) habituelle. Toutefois, les données sur I |ED sont disponibles selon la
classification CTI-C (au niveau de |’ entreprise). La classification CTI-C suppose un réaménagement de la
CTI-E aquatre chiffres afin d’ obtenir une nouvelle classification définie spécifiquement pour tenir compte
des opérations intégrées des entreprises complexes. Si la CTI-E ne renferme que des catégories spécialisées,
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laCTI-C renferme alafois des catégories spéciaisées et des catégories d’ entreprises ayant des activités
multiples.

Ces données sur les échanges en fonction de la CTI-E ont éé transformées par |es auteurs pour
correspondre ala classification CTI-C. Nous avons donc compilé des données directement comparables sur
les échanges et I'|ED canadiens au niveau de I'industrie. Ces données englobent I’ [ED sortant et les
exportations au niveau de I’industrie pour tous les pays (tableau 8), les Etats-Unis (tableau 9) et le
Royaume-Uni (tableau 10). Du c6té entrant, nous avons des données sur I'|ED entrant et les importations
pour tous les pays (tableau 11), les Etats-Unis (tableau 127), le Royaume-Uni (tableau 13) et le Japon
(tableau 14). Ces données couvrent la période 1983-1995'.

Le tableau 8afait voir larépartition du stock d’ |ED sortant du Canada vers le monde, au niveau de
I"industrie. En 1995, prés du quart de toutes les sorties d' |ED canadien visait |e secteur des finances et de
I’ assurance, suivi par les minéraux métalliques et produits en métal, & 16,22 p. 100, ains que celui de
I’énergie, 8,54 p. 100. Les tendances qui ressortent de ces données pour la période 1983-1995 sont
notamment des réductions spectaculaires de I'importance relative du secteur de I’ énergie, dont la part a
chuté de moitié au cours de la période. Le secteur des finances et de I assurance avu sa part plus que
doubler. Les autres industries en expansion sont les communications; |’ hébergement, la restauration, les
services récrédtifs et la vente au détail des aliments; et, dans une moindre mesure, le matériel de transport et
les produits électriques et électroniques. Les industries dont I'importance a diminué sont celles des aliments,
boissons et tabac; de I’ énergie; des produits chimiques et textiles; ains que de la construction et des
activités connexes. Les industries du bois et du papier, des machines et du matériel, ainsi que des biens et
services de consommation sont demeurées relativement inchangées.

Le tableau 8b fait voir la répartition des exportations du Canada vers le monde, au niveau de
I"industrie. Ce qui ressort immédiatement au sujet de I’importance relative des exportations du Canada au
niveau de I'industrie est la stabilité. Les industries du matériel de transport, du bois et du papier et de
I’ énergie demeurent |es principales sources d’ exportation du Canada, suivies des minéraux métaliques et
produits en métal, des produits chimiques et textiles, des produits €lectriques et éectroniques, ains que des
aliments, boissons et tabac. L’ industrie des machines et du matériel et celle des biens et services de
consommation ont une importance relative moindre.

Le tableau 9 présente les flux d exportation et o IED du Canada vers les Etats-Unis. L’ |ED
canadien a chuté de fagon spectaculaire dans I’ industrie de la construction et des activités connexes, celle
de |’ énergie et celle des produits chimiques et textiles. Ces baisses ont éé compensées par des hausses dans
I’industrie des communications, celle des finances et de I’ assurance et celle de I’ hébergement, de la
restauration, des services récréatifs et de la vente au détail des aliments et, dans une moindre mesure, celle
du matériel de transport. Les exportations canadiennes aux Etats-Unis se retrouvent principalement dans
I"industrie du matériel de transport, qui représentait e tiers des exportations canadiennes vers ce pays.

D’ autres industries importantes & cet égard sont celle du bois et du papier et celle de I’ énergie.

Le tableau 10 décrit la position du Canada sur le plan des échanges et de |’ |ED par rapport au
Royaume-Uni. Il y a eu des changements spectaculaires dans cette relation bilatérale. En 1995, la part de
I"lED canadien dans I’ industrie des aliments, des boissons et du tabac avait chuté au tiers de savaleur de
1983. Lapart de I’industrie des minéraux métalliques et des produits en métal avait chuté amoins de la
moitié de savaleur de 1983. L’industrie de la construction et des activités connexes est passée de prés de
10 p. 100 en 1983 amoins de 1 p. 100 en 1995. Ces baisses ont été compensées par une croissance
spectaculaire dans les communications et les produits électriques et électroniques et une croissance un peu
moins forte dans I'industrie de | énergie et celle du matériel de transport. Les principaes industries en ce
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qui atrait aux exportations canadiennes vers le Royaume-Uni sont celle du bois et du papier, celle des
minéraux métalliques et produits en métal et celle de I’ énergie.

Letableau 11 fait voir I'|ED entrant et les importations du Canada en provenance du monde.
L’industrie des finances et de I’ assurance est la plus importante en ce qui atrait aux entréesd' |ED, suivie
del’industrie de I’ énergie, de celle des produits chimiques et des textiles, de celle du matériel de transport et
de celle des aliments, des boissons et du tabac. L’ industrie des finances et de I assurance, celle des produits
électriques et éectroniques et celle des aiments, des boissons et du tabac ont vu leur importance relative
augmenter, tandis que I’industrie de I’ énergie a subi une importante baisse. Les autres industries ont été
relativement stables. Comme dans le cas des exportations du Canada vers le monde, les importations du
Canada en provenance du monde sont assez stables d’ une industrie &’ autre. Les importations les plus
importantes sont enregistrées dans |’ industrie du matériel de transport, celle des produits éectriques et
éectroniques, celle des produits chimiques et destextiles et, enfin, celle des minéraux métalliques et des
produits en métal.

Letableau 12 fait voir des données sur lesimportations et I'|[ED entrant au Canada en provenance
des Etats-Unis. Le changement le plus important dans I’ |ED américain au Canada est la diminution de
I’importance du secteur de |’ énergie. L’ industrie la plus importante pour ce qui est de I’ |ED des Etats-Unis
au Canada est celle des finances et de I assurance, suivie de pres par I’ industrie du matériel de transport,
celle des produits chimiques et des textiles et celle de |’ énergie. Les principaux secteurs d importation en
provenance des Etats-Unis demeurent celui du matériel de transport suivi des produits chimiques et des
textiles, des produits électriques et éectroniques et des machines et du matériel.

Le tableau 13 présente des données sur les importations et I |[ED entrant au Canada en provenance
du Royaume-Uni. Letiersde I’ ED britannique au Canada se retrouve dans I’ industrie des finances et de
I’ assurance, suivie de celle des aiments, des boissons et du tabac. Ce sont également les deux seules
industries qui ont vu leur part augmenter de fagon significative. Parmi les industries qui ont enregistré une
baisse significative de leur part de !’ IED britannique au Canada, il y a celle des biens et services de
consommation et celle de I’ énergie. Les importations les plus importantes au Canada en provenance du
Royaume-Uni se retrouvent dans|’industrie de |’ énergie, suivie de I’ industrie des produits chimiques et des
textiles, celle des machines et du matériel et celle des produits éectriques et électroniques. L’ industrie des
biens et services de consommeation et celle des aliments, des boissons et du tabac ont auss vu leur
importance relative diminuer sensiblement.

Letableau 14 fait voir les données sur les importations et I’ |ED entrant au Canada en provenance
du Japon. L’ industrie la plus importante pour I’ |ED japonais au Canada est celle du matériel de transport,
suivie de prés par I'industrie du bois et du papier, celle des minéraux métalliques et des produits en métal et
celle des finances et de I’ assurance. Les importations en provenance du Japon sont concentrées dans
troisindustries : les produits électriques et éectroniques, le matériel de transport et les machines et le
matériel.

Les tableaux 15 a 18 renferment aussi des données sur les entrées d’ IED et lesimportations, mais
plutdt que d' utiliser la répartition sectorielle de I’|lED comme dans les tableaux précédents, nous
envisageons la répartition de I'importance des pays d’ origine tant pour les entrées d' |ED que pour les
importations, par secteur et par année. Les Etats-Unis sont le principal intervenant étranger dans toutes les
industries canadiennes au cours de chacune des années et cela, par une marge considérable. A titre
d exemple, en 1995, 87 p. 100 de I’ensemble de I’ ED dans I’ industrie canadienne des services de transport
et dans celle des communications provenait des Etats-Unis. C'est dans le secteur des finances et de
I’ assurance que la part détenue par les Etats-Unis était la moins élevée, mais elle dépassait tout de méme
50 p. 100 de I’ ensemble de I’ |ED du secteur. En ce qui atrait aux importations, les Etats-Unis détenaient
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une part de plus de 50 p. 100 dans toutes les industries sauf deux : I’ énergie et les biens et services de
consommation.

Le Royaume-Uni déenait 21 p. 100 de I’ | ED dans I'industrie des aliments, des boissons et du
tabac, 18 p. 100 dans celle des finances et de |" assurance et 10 p. 100 dans |’ industrie de |a construction et
des activités connexes. Pour ce qui est des importations, le Royaume-Uni détenait la part la plus importante
des importations totales du Canada dans |e secteur de |’ énergie, avec moins de 3 p. 100 dans la plupart des
autres industries. La seule industrie ou le Japon détenait plus de 10 p. 100 de I’ |ED est celle du bois et du
papier. Lapart la plus importante des importations détenue par le Japon se retrouve dans I’ industrie des
produits électriques et électroniques, suivie de I’ industrie des machines et du matériel et de celle du matériel
de transport.

Le tableau 18 fait voir I'importance relative de tous les pays autres que les Etats-Unis, le
Royaume-Uni et le Japon. Si |’ on additionne ces trois pays, ils représentent au moins 70 p. 100 du total de
chague industrie et de chacune des années, a quelques exceptions pres; dans la plupart des cas, les trois
premiers pays représentent au moins 80 p. 100 du total. En 1995, seul |e secteur de |’ énergie arecu plus de
30 p. 100 de I'|ED en provenance de pays autres que les Etats-Unis, le Royaume-Uni et le Japon, et seule
I’industrie des finances et de I’ assurance et celle des minéraux métalliques et des produits en métal ont regu
plus de 20 p. 100 de |’ IED de pays autres que les trois mentionnés ci-dessus. Ces chiffres contrastent
nettement avec ceux sur lesimportations, ou I’ importance relative des autres pays est beaucoup plus
grande.
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Tableau 1
Caractéristiques des échanges et de 'l ED dans |’ économie canadienne
(en millions de dollar s canadiens/ en pour centage)

1970 1980 1990 1996
PIB ($) 87 312 303 954 675 852 771 470
Exportations ($) 16 802 76 159 148 979 275921
Importations ($) 13952 69 274 136 224 233114
(ratio) (1,20) (1,10) (1,09) (1,18)
Stock d'IED sortant ($) 6520 28413 98 402 170 845
Stock d’IED entrant ($) 27 374 64 708 130932 180 394
(ratio) (0,24) (0,44) (0,75) (0,95)
Exportations / PIB (pourcentage) 0,19 0,25 0,22 0,36
Importations / PIB (pourcentage) 0,16 0,23 0,20 0,30
Stock d’'IED sortant / PIB (pourcentage) 0,07 0,09 0,15 0,22
Stock d'IED entrant / PIB (pourcentage) 0,31 0,21 0,19 0,23

Taux de croissance nominal (réel) composé

1970-1980 1980-1990 1990-1996 1970-1996
PIB (3) 13,3 8,3 2,2 8,7
(réel) (4,64) (2,97) (2,03) (3,39)
Exportations ($) 16,3 6,9 10,8 11,4
(réelles) (4,63) (5,50) (5,35) (5,13)
Importations ($) 17,4 7,0 9,4 114
(réelles) (7,28) (5,45) (4,54) (5,94)
Stock d'|ED sortant ($) 15,9 13,2 9,6 13,4
Stock d'IED entrant ($) 9,0 7,3 55 75
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Tableau 2
Pays compris dans|’ é&ude

Pays

PIB par
habitant*

CE

Asiede
I'Est

APEC latine

Amérique

Etats-Unis
Bahamas
Bermudes
Antilles néerlandaises
Mexique

Brésil
Venezuela
Panama
Royaume-Uni
10 Irlande

11 Pays-Bas

12 Allemagne

13 Suisse

14 France

15 Belgique-L uxembourg
16 Gréce

17 Espagne

18 ltalie

19 Portugal

20 Autriche

21 Danemark

22 Norvege

23 Suede

24 Afrique du Sud
25 Singapour

26 Austraie

27 Indonésie

28 Hong Kong

29 Japon

30 Taiwan

31 Maaisie

32 Corée du Sud
33 Inde

34 Arabie saoudite
35 lsraél

O©Coo~NOULE, WNBE

E

MmN mmmmmEamMmmmmMmEmMmmMmEmmmmmmmmnE<Z

X X X X

X X X X X X

X

X

X X X X X X

X X X X

XX X X X X X X

* |Indique s un pays est arevenu élevé (E), moyen (M) ou faible (F) tel que classé dans le World
Development Report de la Banque mondiale. Ne figurent pas dans la liste de la Banque mondiale, les

Bahamas, les Bermudes et |es Antilles néerlandai ses.
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Tableau 3
Répartition du stock d’' | ED sortant du Canada (en pour centage)

Pays 1970 1980 1990 1996
0 Ensemble des pays 100,00 100,00 100,00 100,00
1 Etats-Unis 53,96 62,82 61,02 54,38
2 Bahamas 2,87 1,50 1,98 1,40
3 Bermudes 2,09 3,53 1,79 2,00
4 Antilles néerlandaises 0,09 0,54 0,07 0,40
5 Mexique 0,69 0,58 0,25 0,74
6 Brésil 9,94 2,43 1,73 1,61
7 Venezuela 0,18 0,21 0,05 0,21
8 Panama 0,03 0,05 0,02 0,06
9 Royaume-Uni 9,75 10,84 9,78 9,78
10Irlande 0,66 0,82 1,29 3,53
11 Pays-Bas 0,80 1,06 151 1,12
12 Allemagne 1,18 0,97 0,91 1,53
13 Suisse 0,32 1,02 1,28 0,71
14 France 1,26 1,02 1,77 1,62
15 Belgique-L uxembourg 0,61 0,26 0,56 1,83
16 Gréce 0,02 0,11 0,09 0,06
17 Espagne 0,52 0,59 0,53 0,09
18 Italie 0,81 0,44 0,39 0,41
19 Portugal 0,02 0,04 0,12 0,06
20 Autriche 0,15 0,11 0,01 0,12
21 Danemark 0,05 0,28 0,05 0,02
22 Norvége 1,04 0,23 0,06 0,01
23 Suéde 0,03 0,04 0,03 0,14
24 Afrique du Sud 1,12 0,56 0,02 0,09
25 Singapour 0,03 0,03 1,87 1,40
26 Australie 3,63 2,44 2,44 1,93
27 Indonésie 0,37 2,08 0,95 0,83
28 Hong Kong 0,00 0,14 0,68 1,37
29 Japon 0,74 0,38 0,93 1,59
30 Taiwan 0,00 0,06 0,16 0,10
31 Malaisie 0,03 0,07 0,08 0,07
32 Corée du Sud 0,00 0,00 0,02 0,08
33 Inde 0,52 0,21 0,10 0,11
34 Arabie saoudite n.d. n.d. n.d. n.d.
35 Isradl n.d. n.d. n.d. n.d.
Tota des pays énumérés 93,51 95,46 96,51 89,40
Répartition régionale

Communauté européenne 15,68 16,43 20,97 20,05

Asiedel'Est 1,17 2,76 4,69 5,44

APEC (moins les Etats-Unis) 5,49 5,78 7,38 8,11

Etats-Unis 53,96 62,82 61,02 54,38

Amérique latine 10,84 3,27 2,05 2,62

n.d. : non disponible.
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Tableau 4
Répartition du stock d’I ED entrant du Canada (en pour centage)

Pays 1970 1980 1990 1996
0 Ensemble des pays 100,00 100,00 100,00 100,00
1 Etats-Unis 80,57 77,84 64,22 68,03
2 Bahamas 0,27 0,20 0,11 0,07
3 Bermudes 0,11 1,02 0,99 0,87
4 Antilles néerlandaises 0,04 0,08 0,07 0,10
5 Mexique 0,02 0,00 0,01 0,13
6 Brésil n.d. n.d. n.d. n.d.
7 Venezuela 0,01 0,00 0,00 0,00
8 Panama 0,06 0,15 0,09 0,05
9 Royaume-Uni 9,65 8,92 13,13 7,85
10 Irlande 0,02 0,13 0,06 0,05
11 Pays-Bas 1,65 1,88 3,27 4,07
12 Allemagne 1,33 2,79 3,88 3,03
13 Suisse 1,29 1,48 2,21 2,11
14 France 1,74 1,99 2,93 3,18
15 Belgique-L uxembourg 0,95 1,05 0,51 1,81
16 Gréce 0,00 0,00 0,01 0,01
17 Espagne 0,00 0,03 0,03 0,01
18 Italie 0,25 0,10 0,25 0,17
19 Portugal n.d. n.d. n.d. n.d.
20 Autriche 0,01 0,03 0,19 0,05
21 Danemark 0,05 0,05 0,01 0,11
22 Norvége 0,02 0,03 0,46 0,31
23 Suéde 0,46 0,50 0,48 0,61
24 Afrique du Sud n.d. n.d. n.d. n.d.
25 Singapour 0,00 0,00 0,07 0,18
26 Australie 0,04 0,11 0,58 0,19
27 Indonésie n.d. n.d. n.d. n.d.
28 Hong Kong 0,07 0,08 1,05 1,67
29 Japon 0,38 0,93 3,99 3,59
30 Taiwan 0,00 0,00 0,01 0,08
31 Malaisie 0,00 0,00 0,02 0,02
32 Corée du Sud 0,00 0,00 0,24 0,10
33 Inde 0,02 0,00 0,01 0,00
34 Arabie saoudite 0,00 0,02 0,05 0,02
35 Isradl 0,00 0,00 0,07 0,06
Tota des pays énumérés 99,01 99,41 99,00 98,53
Répartition régionale

Communauté européenne 15,64 16,94 24,08 20,29

Asiedel'Est 0,45 1,01 5,38 5,64

APEC (moins les Etats-Unis) 0,51 1,12 5,97 5,96

Etats-Unis 80,57 77,84 64,22 68,03

Amérique latine 0,09 0,15 0,10 0,18

n.d. : non disponible.
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Tableau 5
Répartition des exportations du Canada (en pour centage)

Pays 1970 1980 1990 1996
0 Ensemble des pays 100,00 100,00 100,00 100,00
1 Etats-Unis 64,80 63,25 74,88 80,99
2 Bahamas 0,10 0,03 0,03 0,01
3 Bermudes 0,07 0,04 0,02 0,01
4 Antilles néerlandaises 0,03 0,01 0,01 0,01
5 Mexique 0,57 0,65 0,44 0,45
6 Brésl 0,55 1,26 0,34 0,52
7 Venezuela 0,67 0,89 0,19 0,23
8 Panama 0,05 0,07 0,01 0,02
9 Royaume-Uni 8,92 4,26 2,38 1,46
10Irlande 0,09 0,15 0,09 0,09
11 Pays-Bas 1,67 1,89 1,11 0,60
12 Allemagne 2,30 2,19 1,56 1,21
13 Suisse 0,25 0,51 0,71 0,34
14 France 0,93 1,34 0,88 0,63
15 Belgique-L uxembourg 1,14 1,32 0,84 0,56
16 Grece 0,14 0,17 0,07 0,04
17 Espagne 0,40 0,31 0,26 0,19
18 Italie 1,11 1,32 0,80 0,49
19 Portugal 0,07 0,13 0,12 0,04
20 Autriche 0,05 0,10 0,11 0,15
21 Danemark 0,13 0,12 0,09 0,04
22 Norvege 1,06 0,46 0,37 0,31
23 Suede 0,29 0,38 0,22 0,10
24 Afrique du Sud 0,63 0,27 0,12 0,08
25 Singapour 0,07 0,26 0,27 0,21
26 Australie 1,20 0,89 0,61 0,37
27 Indonésie 0,10 0,28 0,21 0,34
28 Hong Kong 0,13 0,26 0,46 0,44
29 Japon 4,83 5,74 5,52 4,04
30 Taiwan 0,11 0,33 0,54 0,51
31 Malaisie 0,09 0,13 0,17 0,19
32 Corée du Sud 0,11 0,67 1,04 1,02
33 Inde 0,78 0,47 0,22 0,13
34 Arabie saoudite 0,04 0,41 0,19 0,23
35 Isradl 0,09 0,15 0,10 0,09
Total des pays énumérés 93,57 90,71 94,98 96,14
Répartition régionale

Communauté européenne 16,90 13,20 8,20 5,35

Asiedel’Est 5,44 7,67 8,21 6,75

APEC (moins les Etats-Unis) 7,21 921 9,26 7,57

Etats-Unis 64,80 63,25 74,88 80,99

Amérigue latine 1,84 2,87 0,98 1,22
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Tableau 6
Répartition desimportations du Canada (en pour centage)

Pays 1970 1980 1990 1996
0 Ensemble des pays 100,00 100,00 100,00 100,00
1 Etats-Unis 71,10 69,30 64,50 67,60
2 Bahamas 0,05 0,05 0,02 0,01
3 Bermudes 0,00 0,00 0,00 0,00
4 Antilles néerlandaises 0,39 0,11 0,01 0,01
5 Mexique 0,34 0,50 1,28 2,59
6 Brésl 0,35 0,51 0,59 0,49
7 Venezuela 2,43 3,20 0,42 0,31
8 Panama 0,05 0,06 0,00 0,01
9 Royaume-Uni 5,29 2,85 3,55 2,53
10Irlande 0,09 0,15 0,19 0,25
11 Pays-Bas 0,57 0,36 0,53 0,40
12 Allemagne 2,66 2,13 2,82 2,07
13 Suisse 0,58 0,73 0,48 0,40
14 France 1,14 1,14 1,80 1,46
15 Belgique-L uxembourg 0,37 0,35 0,42 0,37
16 Grece 0,04 0,04 0,05 0,03
17 Espagne 0,25 0,28 0,36 0,29
18 Italie 1,04 0,90 1,44 1,17
19 Portugal 0,10 0,08 0,13 0,08
20 Autriche 0,33 0,15 0,30 0,26
21 Danemark 0,22 0,17 0,18 0,15
22 Norvege 0,35 0,12 1,24 1,19
23 Suede 0,76 0,61 0,66 0,52
24 Afrique du Sud 0,33 0,54 0,10 0,19
25 Singapour 0,14 0,18 0,41 0,51
26 Australie 1,05 0,75 0,56 0,55
27 Indonésie 0,00 0,08 0,15 0,27
28 Hong Kong 0,56 0,82 0,78 0,49
29 Japon 4,17 4,11 6,99 4,48
30 Taiwan 0,37 0,82 1,55 1,23
31 Malaisie 0,24 0,18 0,28 0,68
32 Corée du Sud 0,10 0,61 1,65 1,17
33 Inde 0,29 0,14 0,17 0,26
34 Arabie saoudite 0,17 3,68 0,52 0,28
35 Isradl 0,10 0,08 0,09 0,11
Total des pays énumérés 96,02 95,78 94,22 92,41
Répartition régionale

Communauté européenne 11,77 8,45 11,47 8,80

Asiedel’Est 5,58 6,80 11,81 8,83

APEC (moins les Etats-Unis) 6,97 8,05 13,65 11,97

Etats-Unis 71,10 69,30 64,50 67,60

Amérique latine 3,17 4,27 2,29 3,40
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Tableau 7
Concentration del’l ED et des échanges du Canada
1970 1980 1990 1996
Pourcentage de I’ |[ED sortant représenté
par les principales destinations :
1 53,96 62,82 61,02 54,38
2 63,90 73,66 74,77 64,16
3 73,65 77,19 77,21 67,69
4 77,28 79,63 79,19 69,69
5 80,15 82,06 80,98 71,62
Pourcentage de I’ |ED entrant représenté
par les principales sources :
1 80,57 77,84 64,22 68,03
2 90,22 86,76 77,35 75,88
3 91,96 89,55 81,34 79,95
4 93,61 91,54 85,22 83,54
5 94,94 93,42 88,49 86,72
Pourcentage des exportations représenté
par les principales destinations :
1 64,80 63,25 74,88 80,99
2 73,72 68,99 80,40 85,03
3 78,55 73,25 82,78 86,49
4 80,85 75,44 84,34 87,70
5 85,52 77,33 85,45 88,72
Pourcentage des importations représenté
par les principales sources :
1 71,10 69,30 64,50 67,60
2 76,39 73,41 71,49 72,08
3 80,56 77,09 75,04 74,67
4 83,22 80,29 77,86 77,20
5 85,65 83,14 79,66 79,27
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Tableau 8a
Répartition sectoriele du stock d'I|ED sortant du Canada ver stous les pays (en pour centage)
Indusgtrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 9,01 7,55 831 6,75
2. Boiset papier 3,69 3,95 384 3,35
3. Energie 16,63 8,75 7,70 8,54
4. Produits chimiques et textiles 8,85 7,70 7,60 4,67
5. Minéraux métalliques et produits en métal 18,97 15,93 14,38 16,22
6. Machines et matériel 0,44 0,71 1,20 0,81
7. Matériel detransport 1,50 2,09 2,32 2,72
8. Produits électriques et éectroniques 3,56 4,70 5,48 5,93
9. Congtruction et activités connexes 12,57 7,90 7,48 3,28
10. Services de transport 3,28 4,18 497 347
11. Communications 5,85 717 821 10,00
12. Finances et assurance 10,79 21,24 23,80 23,67
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et 1,23 2,22 2,02 6,23
vente au détail des aliments

14. Biens et services de consommation 3,26 517 1,50 344
15. Autres 0,38 0,74 1,18 0,92

Tota 100,00 100,00 100,00 100,00

Tableau 8b
Répartition sectorielle des exportations du Canada ver s tous les pays (en pour centage)
Industrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 13,21 10,02 9,47 8,27
2. Boiset papier 15,15 17,72 15,95 16,73
3. Energie 16,57 11,88 13,32 11,30
4. Produits chimiques et textiles 7,49 8,18 7,75 8,74
5. Minéraux métalliques et produits en métal 8,25 8,00 10,32 9,50
6. Machines et matériel 4,77 4,76 4,80 5,35
7. Matériel de transport 27,76 30,77 28,29 28,10
8. Produits éectriques et électroniques 4,48 572 7,17 8,35
9. Construction et activités connexes 0,90 0,84 0,76 0,67
10. Services de transport 0,00 0,00 0,00 0,00
11. Communications 0,39 0,57 0,40 0,51
12. Finances et assurance 0,00 0,00 0,00 0,00
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et 0,00 0,02 0,04 0,04
vente au détail des aliments

14. Biens et services de consommation 1,02 1,52 1,72 2,43
15. Autres 0,00 0,00 0,02 0,01

Total 100,00 100,00 100,0 100,00
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Tableau 9a
Répartition sectorielle du stock d’| ED sortant du Canada aux Etats-Unis (en pour centage)
Industrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 8,59 6,78 8,09 5,76
2. Boiset papier 4,76 3,96 3,99 442
3. Energie 17,79 8,23 8,55 7,71
4. Produits chimiques et textiles 11,76 10,43 10,89 384
5. Minéraux métalliques et produits en métal 13,05 14,34 12,88 15,24
6. Machines et matériel 0,18 0,49 0,87 0,64
7. Matériel detransport 0,37 1,68 1,52 2,18
8. Produits électriques et éectroniques 4,85 5,36 6,93 5,26
9. Congtruction et activités connexes 17,17 11,45 8,30 4,93
10. Services de transport 2,27 5,78 6,81 517
11. Communications 7,25 821 10,24 10,92
12. Finances et assurance 6,11 12,86 16,80 16,02
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et 1,82 3,27 2,44 11,15
vente au détail des aliments
14. Biens et services de consommation 354 6,39 0,83 5,95
15. Autres 0,49 0,76 0,85 0,81
Tota 100,00 100,00 100,00 100,00
Tableau 9b
Répartition sectorielle des exportations du Canada aux Etats-Unis (en pour centage)
Industrie CTI1-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 4,96 5,28 5,49 521
2. Boiset papier 14,95 16,23 14,66 14,20
3. Energie 19,68 12,89 13,60 12,17
4. Produits chimiques et textiles 6,18 6,44 7,28 8,72
5. Minéraux métalliques et produits en métal 7,08 6,91 7,66 8,62
6. Machines et matériel 4,84 4,86 4,84 5,39
7. Matériel de transport 35,91 38,69 35,86 33,13
8. Produits éectriques et électroniques 4,30 5,70 7,66 8,67
9. Construction et activités connexes 0,57 0,70 0,54 0,56
10. Services de transport 0,00 0,00 0,00 0,00
11. Communications 0,49 0,68 0,47 0,57
12. Finances et assurance 0,00 0,00 0,00 0,00
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et 0,00 0,03 0,04 0,04
vente au détail des aliments

14. Biens et services de consommation 1,06 1,60 1,89 2,71
15. Autres 0,00 0,00 0,02 0,01
Total 100,00 100,0 100,00 100,00
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Tableau 10a
Répartition sectoriele du stock d’I1ED sortant du Canada au Royaume-Uni (en pour centage)
Indugtrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 28,32 20,41 9,56 9,00
2. Boiset papier 247 10,29 5,29 2,16
3. Energie 8,51 8,74 7,39 11,69
4. Produits chimiques et textiles 1,12 1,28 0,44 0,64
5. Minéraux métalliques et produits en métal 24,66 15,57 9,48 11,52
6. Machines et matériel 1,35 3,15 2,44 1,04
7. Matérid detransport 0,00 1,00 292 311
8. Produits électriques et éectroniques 1,80 8,14 6,11 13,02
9. Congtruction et activités connexes 857 2,25 17,51 091
10. Services de transport 1,93 0,76 1,32 0,33
11. Communications 2,95 7,90 6,90 29,61
12. Finances et assurance 13,39 17,37 22,24 11,85
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et 0,00 0,82 3,90 0,94
vente au détail des aliments

14. Biens et services de consommation 4,14 0,98 0,35 111
15. Autres 0,77 134 4,15 3,07

Tota 100,00 100,00 100,00 100,00

Tableau 10b
Répartition sectorielle des exportations du Canada au Royaume-Uni (en pour centage)
Industrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 21,78 11,98 10,05 8,99
2. Boiset papier 28,59 34,06 31,97 23,96
3. Energie 5,18 6,25 10,11 12,34
4. Produits chimiques et textiles 8,12 7,46 5,86 5,46
5. Minéraux métalliques et produits en métal 21,12 19,71 19,81 19,86
6. Machines et matériel 3,80 4,16 5,23 511
7. Matériel de transport 3,18 6,26 6,53 4,42
8. Produits éectriques et électroniques 5,54 7,70 7,46 16,19
9. Construction et activités connexes 1,11 0,49 0,56 0,40
10. Services de transport 0,00 0,00 0,00 0,00
11. Communications 0,24 0,34 0,45 0,60
12. Finances et assurance 0,00 0,00 0,00 0,00
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et 0,00 0,00 0,11 0,05
vente au détail des aliments

14. Biens et services de consommation 1,33 1,58 1,77 2,58
15. Autres 0,00 0,00 0,10 0,04

Total 100,00 100,00 100,00 100,00
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Tableau 11a
Répartition sectorielle du stock d’'IED entrant au Canada detousles pays (en pour centage)
Indusgtrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 5,66 7,03 7,03 9,49
2. Boiset papier 4,09 4,99 5,81 4,70
3. Energie 25,86 19,48 16,42 11,68
4. Produits chimiques et textiles 11,20 8,55 10,36 10,90
5. Minéraux métalliques et produits en métal 6,34 551 7,44 6,07
6. Machines et matériel 3,76 4,05 3,98 4,20
7. Matériel detransport 8,58 12,00 10,02 10,72
8. Produits électriques et éectroniques 3,99 6,28 5,56 7,10
9. Congtruction et activités connexes 5,46 6,10 5,36 6,49
10. + 11. Services de transport et communications 161 1,82 2,47 3,02
12. Finances et assurance 13,27 16,99 18,87 1804
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et n.d. n.d. n.d. n.d.
vente au détail des aliments

14. Biens et services de consommation 6,92 4,12 3,86 4,64
15. Autres 3,26 3,06 283 2,95

Tota 100,00 100,00 100,00 100,00

n.d. : non disponible.

Tableau 11b
Répartition sectorielle desimportations au Canada de tous les pays (en pour centage)
Industrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 7,72 6,75 6,74 6,21
2. Boiset papier 2,64 2,56 2,74 2,94
3. Energie 8,01 5,59 6,74 4,04
4. Produits chimiques et textiles 11,84 11,04 11,95 13,58
5. Minéraux métalliques et produits en métal 7,63 7,32 8,05 8,39
6. Machines et matériel 13,03 13,66 13,52 12,91
7. Matériel de transport 30,43 33,40 27,18 26,84
8. Produits éectriques et électroniques 11,01 11,75 14,32 17,30
9. Construction et activités connexes 0,61 0,75 0,81 0,65
10. Services de transport 0,00 0,00 0,00 0,00
11. Communications 1,67 1,31 1,59 1,45
12. Finances et assurance 0,00 0,00 0,00 0,00
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et 0,01 0,01 0,07 0,05
vente au détail des aliments

14. Biens et services de consommation 5,39 5,86 6,26 5,62
15. Autres 0,00 0,00 0,04 0,01

Total 100,00 100,00 100,00 100,00
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Tableau 12a
Répartition sectorielle du stock d’ | ED entrant au Canada des Etats-Unis (en pour centage)
Indusgtrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 5,83 7,31 6,64 831
2. Boiset papier 3,75 331 6,51 515
3. Energie 26,07 19,99 16,73 9,85
4. Produits chimiques et textiles 12,22 9,61 10,50 11,62
5. Minéraux métalliques et produits en métal 7,18 577 6,23 5,86
6. Machines et matériel 4,69 4,71 4,74 4,84
7. Matériel detransport 9,88 14,46 12,52 13,49
8. Produits électriques et éectroniques 4,53 7,62 7,19 8,74
9. Congtruction et activités connexes 2,56 4,96 4,79 6,79
10. + 11. Services de transport et communications 1,83 2,24 3,10 3,93
12. Finances et assurance 11,45 12,46 14,05 13,88
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et n.d. n.d. n.d. n.d.
vente au détail des aliments

14. Biens et services de consommation 6,21 421 4,19 515
15. Autres 3,79 334 2,80 2,40

Tota 100,00 100,00 100,00 100,00

n.d. : non disponible.

Tableau 12b
Répartition sectorielle desimportations au Canada des Etats-Unis (en pour centage)
Industrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 6,17 5,37 5,82 5,43
2. Boiset papier 2,98 2,92 3,43 3,84
3. Energie 4,58 3,18 3,08 1,49
4. Produits chimiques et textiles 11,77 10,72 12,76 14,47
5. Minéraux métalliques et produits en métal 7,11 6,68 8,40 8,24
6. Machines et matériel 14,20 13,35 14,27 13,18
7. Matériel de transport 37,18 41,41 32,32 33,09
8. Produits éectriques et électroniques 10,97 11,84 14,06 14,40
9. Construction et activités connexes 0,57 0,71 0,83 0,59
10. Services de transport 0,00 0,00 0,00 0,00
11. Communications 2,07 1,66 2,05 1,86
12. Finances et assurance 0,00 0,00 0,00 0,00
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et 0,02 0,01 0,08 0,06
vente au détail des aliments

14. Biens et services de consommation 2,39 2,14 2,87 3,34
15. Autres 0,00 0,00 0,03 0,01

Total 100,00 100,00 100,00 100,00
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Tableau 13a
Répartition sectoriele du sock d’I|ED entrant au Canada du Royaume-Uni (en pour centage)
Industrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 9,13 12,68 17,16 20,70
2. Boiset papier 4,74 4,26 1,26 151
3. Enegie 19,34 15,31 17,18 11,37
4. Produits chimiques et textiles 11,69 7,75 911 8,68
5. Minéraux métalliques et produits en métal 3,56 2,22 5,58 2,80
6. Machines et matériel 0,62 1,06 1,39 2,16
7. Matérid detransport 3,25 3,40 3,10 2,03
8. Produits électriques et éectroniques 2,10 3,69 1,74 1,69
9. Condtruction et activités connexes 7,60 7,32 579 6,80
10. + 11. Services de transport et communications 0,92 0,90 1,73 1,27
12. Finances et assurance 25,00 36,14 29,97 33,79
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et n.d. n.d. n.d. n.d.
vente au détail des diments

14. Biens et services de consommation 10,77 4,58 291 4,36
15. Autres 1,30 0,69 3,06 2,84

Totd 100,00 100,00 100,00 100,00

n.d. : non disponible.

Tableau 13b
Répartition sectorielle desimportations au Canada du Royaume-Uni (en pour centage)
Industrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 8,05 5,24 5,00 5,05
2. Boiset papier 1,38 1,40 1,36 1,46
3. Energie 14,64 40,14 43,22 28,50
4. Produits chimiques et textiles 18,17 10,71 11,32 16,37
5. Minéraux métalliques et produits en métal 8,76 7,10 5,43 7,08
6. Machines et matériel 17,88 14,48 13,72 13,95
7. Matériel de transport 13,51 8,39 6,88 10,02
8. Produits éectriques et électroniques 5,23 4,74 5,44 11,26
9. Construction et activités connexes 1,89 0,87 0,74 0,78
10. Services de transport 0,00 0,00 0,00 0,00
11. Communications 2,40 1,74 1,91 1,81
12. Finances et assurance 0,00 0,00 0,00 0,00
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et 0,02 0,01 0,16 0,06
vente au détail des aliments

14. Biens et services de consommation 8,08 5,19 4,67 3,62
15. Autres 0,00 0,00 0,15 0,03

Total 100,00 100,00 100,00 100,00
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Tableau 14a
Répartition sectoriele du stock d’IED entrant au Canada du Japon (en pour centage)
Indudgtrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 0,73 0,52 0,73 0,55
2. Boiset papier 5,36 491 21,02 16,30
3. Energie 36,10 22,77 -1,21 319
4. Produits chimiques et textiles 0,56 0,79 4,22 481
5. Minéraux métalliques et produits en métal 4,85 12,25 14,32 13,57
6. Machines et matériel 0,96 511 5,20 7,28
7. Matériel detransport 19,80 20,84 14,52 17,65
8. Produits électriques et éectroniques 0,68 6,16 5,39 6,07
9. Congtruction et activités connexes 2,76 0,03 341 4,64
10. + 11. Services de transport et communications 0,23 0,36 0,96 0,98
12. Finances et assurance 8,46 12,35 17,03 13,37
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et n.d. n.d. n.d. n.d.
vente au détail des aliments

14. Biens et services de consommation 15,45 9,40 7,06 4,43
15. Autres 4,06 4,49 7,36 7,15

Tota 100,00 100,00 100,00 100,00

n.d. : non disponible.

Tableau 14b
Répartition sectorielle desimportations au Canada du Japon (en pour centage)
Industrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 1,31 0,99 0,60 0,45
2. Boiset papier 0,46 0,49 0,35 0,24
3. Energie 0,02 0,11 0,01 0,02
4. Produits chimiques et textiles 573 4,70 3,50 3,97
5. Minéraux métalliques et produits en métal 7,70 4,30 4,22 4,38
6. Machines et matériel 12,76 18,34 14,64 18,35
7. Matériel de transport 40,07 44,52 46,16 31,02
8. Produits éectriques et électroniques 24,79 21,87 24,86 38,14
9. Construction et activités connexes 0,54 0,48 0,46 0,29
10. Services de transport 0,00 0,00 0,00 0,00
11. Communications 0,24 0,20 0,21 0,15
12. Finances et assurance 0,00 0,00 0,00 0,00
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et 0,00 0,00 0,00 0,01
vente au détail des aliments

14. Biens et services de consommation 6,37 4,00 4,96 2,99
15. Autres 0,00 0,00 0,00 0,00

Total 100,00 100,00 100,00 100,00
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Tableau 15a
Importance dela propriété américaine dansle sock d’'I|ED au Canada (en pour centage)
Industrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 77,20 72,70 60,75 58,88
2. Boiset papier 68,61 46,35 72,11 73,68
3. Enegie 75,57 71,74 65,55 56,76
4. Produits chimiques et textiles 81,75 78,58 65,22 71,77
5. Minéraux métalliques et produits en métal 84,96 73,23 53,93 64,93
6. Machines et matériel 93,59 81,15 76,59 77,54
7. Matérid detransport 86,28 84,26 80,33 84,68
8. Produits électriques et éectroniques 85,10 84,76 83,29 82,85
9. Condtruction et activités connexes 35,16 56,84 57,49 70,32
10. + 11. Services de transport et communications 85,17 85,78 80,96 87,63
12. Finances et assurance 64,70 51,27 47,90 51,75
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et n.d. n.d. n.d. n.d.
vente au détail des diments

14. Biens et services de consommation 67,25 71,32 69,78 74,66
15. Autres 86,96 76,29 63,57 54,81

IDE américain en pourcentage de I’ensemble de I’ |ED entrant 74,94 69,87 64.22 66,97

n.d. : non disponible.

Tableau 15b
Importance desimportations en provenance des Etats-Unis au Canada (en pour centage)
Industrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 56,07 52,56 55,83 58,63
2. Boiset papier 79,09 75,28 81,09 87,43
3. Energie 40,07 37,56 29,52 24,76
4. Produits chimiques et textiles 69,73 64,15 69,01 71,44
5. Minéraux métalliques et produits en métal 65,36 60,30 67,39 65,84
6. Machines et matériel 76,41 64,53 68,22 68,43
7. Matériel de transport 85,67 81,90 76,87 82,67
8. Produits éectriques et électroniques 69,86 66,54 63,47 55,81
9. Construction et activités connexes 65,11 62,18 65,88 61,06
10. Services de transport 0,00 0,00 0,00 0,00
11. Communications 87,00 83,56 83,51 86,24
12. Finances et assurance 0,00 0,00 0,00 0,00
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et 81,47 77,22 72,67 85,38
vente au détail des aliments

14. Biens et services de consommation 31,06 24,16 29,57 39,87
15. Autres 0,00 0,00 61,95 66,31

Importations des Etats-U -I’]IS en pqurcentage 70,74 67,01 64,52 66,82

de I’ensemble des importations
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Tableau 16a
Importance dela propriété britannique dansle sock d’'IED au Canada (en pour centage)
Indudgtrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 16,10 22,27 33,79 21,38
2. Boiset papier 11,56 10,56 3,01 314
3. Energie 7,46 9,71 14,48 9,55
4. Produits chimiques et textiles 1041 11,19 12,18 7,81
5. Minéraux métalliques et produits en métal 5,61 4,98 10,40 4,53
6. Machines et matériel 164 323 4,84 5,05
7. Matériel detransport 3,77 3,49 4,28 185
8. Produits électriques et éectroniques 5,25 7,24 4,34 2,34
9. Congtruction et activités connexes 13,90 14,80 14,97 10,26
10. + 11. Services de transport et communications 570 6,10 9,74 412
12. Finances et assurance 18,80 26,26 21,99 18,36
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et n.d. n.d. n.d. n.d.
vente au détail des aliments

14. Biens et services de consommation 15,53 13,71 10,43 9,22
15. Autres 3,96 2,80 14,97 9,45

IED britannique en pourcentage de I’ ensemble de I’ |[ED entrant 9,98 11,71 13,13 843

n.d. : non disponible.

Tableau 16b
Importance des importations en provenance du Royaume-Uni au Canada (en pour centage)
Industrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 2,47 2,86 2,69 1,99
2. Boiset papier 1,23 2,02 1,80 1,22
3. Energie 4,32 26,49 23,24 17,29
4. Produits chimiques et textiles 3,63 3,58 343 2,95
5. Minéraux métalliques et produits en métal 2,72 3,58 2,44 2,07
6. Machines et matériel 3,24 3,91 3,68 2,65
7. Matériel de transport 1,05 0,93 0,92 0,91
8. Produits éectriques et électroniques 1,12 1,49 1,38 1,60
9. Construction et activités connexes 7,28 4,24 3,30 2,91
10. Services de transport 0,00 0,00 0,00 0,00
11. Communications 3,40 4,89 4,36 3,07
12. Finances et assurance 0,00 0,00 0,00 0,00
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et 3,15 4,54 8,63 2,85
vente au détail des aliments

14. Biens et services de consommation 3,55 3,27 2,71 1,58
15. Autres 0,00 0,00 14,86 10,32

Importations du Royaume-Uni en pourcentage 2,39 3,71 3,55 2,43

de I’ensemble des importations
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Tableau 17a
Importance dela propriétéjaponaise dansle sock d'I|ED au Canada (en pour centage)

Indugtrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 0,29 0,21 0,41 0,23
2. Boiset papier 291 283 14,39 1381
3. Energie 311 3,36 -0,29 1,09
4. Produits chimiques et textiles 0,11 0,26 1,62 1,76
5. Minéraux métalliques et produits en métal 1,70 6,40 7,66 8,90
6. Machines et matériel 0,57 3,63 519 6,92
7. Matériel detransport 513 4,99 5,76 6,57
8. Produits électriques et éectroniques 0,38 2,82 3,86 341
9. Congtruction et activités connexes 113 0,02 253 2,85
10. + 11. Services de transport et communications 0,31 0,57 155 1,30
12. Finances et assurance 1,42 2,09 359 2,95
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et n.d. n.d. n.d. n.d.

vente au détail des aliments
14. Biens et services de consommation 4,97 6,56 7,27 381
15. Autres 2,717 421 10,34 9,67

IED japonais en pourcentage de I’ ensemble de |’ |[ED entrant 2,22 2,87 3,99 4,06

n.d. : non disponible.

Tableau 17b
Importance des importations en provenance du Japon au Canada (en pour centage)
Industrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 1,06 1,06 0,63 0,39
2. Boiset papier 1,09 1,39 0,91 0,45
3. Energie 0,02 0,14 0,01 0,03
4. Produits chimiques et textiles 3,03 3,10 2,08 1,60
5. Minéraux métalliques et produits en métal 6,32 4,27 3,71 2,85
6. Machines et matériel 6,13 9,75 7,67 7,77
7. Matériel de transport 8,25 9,69 12,03 6,32
8. Produits éectriques et électroniques 14,10 13,53 12,30 12,05
9. Construction et activités connexes 5,55 4,65 4,06 2,42
10. Services de transport 0,00 0,00 0,00 0,00
11. Communications 0,91 1,11 0,93 0,56
12. Finances et assurance 0,00 0,00 0,00 0,00
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et 0,23 0,35 0,51 0,84
vente au détail des aliments

14. Biens et services de consommation 7,40 4,96 5,61 2,91
15. Autres 0,00 0,00 0,60 1,21

Importations du Japon en pourcentage 6,03 6,84 6,99 5,36

de I’ensemble des importations
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Tableau 18a
Importance dela propriété del’ensemble des autres pays dansle stock d'| ED au Canada (pour centage)
Industrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 6,41 4,82 5,05 19,51
2. Boiset papier 16,92 40,25 10,49 9,37
3. Energie 13,87 1521 20,26 32,60
4. Produits chimiques et textiles 7,73 9,96 20,98 18,67
5. Minéraux métalliques et produits en métal 7,73 15,39 28,01 21,64
6. Machines et matériel 421 11,99 13,38 10,49
7. Matériel detransport 481 7,26 9,63 6,90
8. Produits électriques et éectroniques 9,27 5,17 8,52 11,39
9. Condtruction et activités connexes 49,82 28,35 25,00 16,57
10. + 11. Services de transport et communications 8,82 7,55 7,76 6,95
12. Finances et assurance 15,09 20,37 26,52 26,94
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et n.d. n.d. n.d. n.d.
vente au détail des diments

14. Biens et services de consommation 12,25 841 12,51 12,30
15. Autres 6,31 16,70 11,12 26,07

|ED detous les autres pays en pourcentage 1286 1555 1866 2054

del’ensemble del’|ED entrant

n.d. : non disponible.

Tableau 18b
Importance desimportations en provenance de tous les autres pays au Canada (en pour centage)
Industrie (CTI-C 1980) 1983 1987 1990 1995
1. Aliments, boissons et tabac 40,40 43,51 40,85 38,98
2. Boiset papier 18,58 21,31 16,20 10,91
3. Energie 55,59 35,82 47,23 57,92
4. Produits chimiques et textiles 23,62 29,17 25,48 24,00
5. Minéraux métalliques et produits en métal 25,61 31,85 26,46 29,24
6. Machines et matériel 14,21 21,81 20,43 21,16
7. Matériel de transport 5,04 7,49 10,18 10,10
8. Produits éectriques et électroniques 14,92 18,44 22,85 30,55
9. Construction et activités connexes 22,06 28,92 26,76 33,60
10. Services de transport 0,00 0,00 0,00 0,00
11. Communications 8,69 10,45 11,19 10,13
12. Finances et assurance 0,00 0,00 0,00 0,00
13. Hébergement, restauration, services récréatifs et 15,16 17,88 18,19 10,94
vente au détail des aliments
14. Biens et services de consommation 57,99 67,61 62,12 55,64
15. Autres 0,00 0,00 22,60 22,16
Importations en provenance de tous |es autres pays en
P pourcentagg de I’ensemble des importati o%iy 2084 22,44 24,94 2539




4. MODELISATION DESLIENSENTRE COMMERCE ET IED

L es entreprises peuvent approvisionner les marchés érangers de diverses facons. La plus évidente est, bien
entendu, d'y exporter. Mais cela engendre des colits de transport et des colts connexes tels que les
assurances, les tarifs et les considérations relatives au taux de change. Nous définissons les codts de
transfert de maniére a ce qu'’ils englobent tous ces colts. L’ |ED est un autre moyen de desservir les
marchés étrangers. En établissant des installations de production al’ étranger, I entreprise évite les colts de
transfert que comporte I’ exportation, mais elle doit assumer les colts supplémentaires de la gestion des
installations de production al’ étranger. En présence de rendements d’ échelle croissants au niveau de la
production, ladécision revient & un arbitrage entre les économies d' échelle et les colts de transfert. De
toute évidence, plus les économies d’ échelle sont importantes, moinsil est probable qu'il y aurad’'|ED : s
les économies d’ échelle sont importantes par rapport aux codts de transfert, I’ entreprise conserve toute la
production au pays et elle arecours al’ exportation. Par ailleurs, lorsque les économies d’ échelle sont
modestes par rapport aux colts de transfert, il est plus probable que ces derniers seront supérieurs aux
avantages d’ une production centralisée. Bref, le commerce et I'| ED sont des substituts dans ce scénario.
Qui plus est, I'lED sera de nature horizontale.

Afin d'anayser le lien entre commerce et |ED, il ne suffit pas d’ examiner smplement la corrélation
qui peut exister entre les échanges et |’ investissement éranger direct. Nous devons prendre en considération
un modele formel du commerce internationd. Le commerce international est déterminé par une fonction
quelconque de I’ avantage comparatif. Les trois grands modéles du commerce international font chacun
appel aune source différente d’ avantage comparatif. Le modé e de la concurrence monopolistique invoque
les rendements d’ échelle croissants ou ala différenciation des produits; le modele d’ Heckscher-Ohlin fait
appel aladotation en facteurs, tandis que le modele de gravité repose sur les colts de transaction (définis
largement), comme source d’ avantage comparatif.

Deardorff (1995) a démontré que le modéle de gravité peut, en fait, représenter un modéle
d échanges alternatif. Autrement dit, I’ équation de la gravité est une conséguence vérifiable du modéle de la
concurrence monopolistique et du modéle d’ Heckscher-Ohlin. Par conséquent, I’ utilisation du modéle de
gravité pour tester I’ un de ces modéles par rapport al’ autre peut nous induire en erreur parce que
I’ équation de la gravité est compatible avec ces deux modéles d’ échanges. C’est 1a une bonne raison qui
nous incite & utiliser le modée de gravité parce que, dans le contexte de la présente étude, nous ne
cherchons pas a déterminer quel modée convient le mieux pour expliquer les échanges internationaux du
Canada. Plut6t, nous voulons simplement modéliser les liens entre I’ |ED sortant et les exportations du
Canada. Par conséquent, nous utiliserons le modéle de gravité pour mesurer les liens existants entre
commerce et |IED.

Le modele de gravité

Le modée de gravité a éé utilise pour expliquer les flux commerciaux bilatéraux entre un vaste groupe de
pays et sur de longues périodes de temps (Frankel, Stein et Wei, 1995; et Hejazi et Trefler, 1996). Nous
utiliserons le modéle de gravité pour expliquer les flux commerciaux entre le Canada et |es pays pour
lesquels des données sur I’ |ED bilatéral existent. Au niveau agrégé, cela englobe les exportations du
Canada vers 33 pays au cours de la période 1970-1996. Au niveau de I'industrie, cela englobe le commerce
entre le Canada et |es Etats-Unis, entre le Canada et le Royaume-Uni, ainsi que les importations en
provenance du Japon sur la période 1983-1995. L’ analyse sera étendue pour tenir compte de I’ 1ED en tant
que déterminant supplémentaire du commerce internationa. Une telle analyse nous diras'il y aune relation
entre les échanges internationaux et I'lED, apres avoir neutralisé |es effets associés al’ avantage
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comparatif. Les résultats indiqueront de fagon empirique si le commerce international et I'|ED sont des
substituts ou des compléments.

Supposons t comme indice des années, i comme indice du pays exportateur (le Canada), j comme
indice du pays importateur et supposons que Xi;: désigne les exportations bilatérales du paysi versle pays|
au cours de I’ année t. Supposons que Ti;: désigne les colts de transaction largement définis. Le modéle de
gravité peut alors étre exprimé de lafagon suivante :

In(Xi) = a + In(Tib + Oy 1

Les variables afférentes aux colts de transaction sont notamment (en supposant que gdp désigne le produit
intérieur brut) :

Signe attendu dansla

Variables Description régression sur le commerce
gdppci: gdppcit Produit du PIB par habitant dans les paysi et j +
gdpi: gdpt Produit des PIB despaysi et j +
Distance; Mesure de I’ €loignement entre les paysi et -
Langue; Variable auxiliaire égale al’unité si les paysi €t | +

partagent |la méme langue.

Taux de change Valeur du dollar canadien dans la devise étrangére. — pour les exportations
+ pour les importations

Variables auxiliaires

ADJ Egale al’ unité pour les Etats-Unis et & zéro dans les ?
autres cas.

EC Egale al’ unité pour les pays de la CE et & zéro dans ?
les autres cas.

Asie de |’ Est Egaleal’unitépourIespaysdel’AsiedeI’Esteté "
z&o dans |es autres cas.

Amérique latine Egaleal’unité pour les pays d Amérique latine et a "
z&o dans |es autres cas.

APEC Egale al’ unité pour les pays de I’ APEC et azéro 5

dans les autres cas.

Temps Tendance temporelle ?

L’idée est que les pays comparables en termes de taille et de PIB par habitant ont des besoins semblables
pour ce qui est tant des facteurs intermédiaires (Ethier, 1982) que des profils de consommation. De plus, le
commerce entre deux pays devrait étre positivement li€ aux revenus des deux payss. En outre, les pays
rapprochés géographiquement et ceux qui partagent la méme langue auront de faibles colts de transaction
et, par conségquent, des niveaux éleveés d’ échanges bilatéraux. Le taux de change devrait avoir un impact
opposé dans les régressions sur les exportations et les importations : un taux de change élevé devrait
accroitre les importations mais réduire les exportations. De plus, nous avons gjouté des variables
auxiliaires pour les groupes régionaux tels que la Communauté européenne (CE), I’ Asie de I’Est (AE),
I’Amérique latine (AL) et I' APEC. Ces variables visent a mesurer les profils durables de commerce au sein
des blocs régionaux qui ne sont pas saisis par les variables de gravité.
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Etant donné que nous nous intéressons aux exportations canadiennes vers les autres pays, i = C,
qui désigne le Canada :

InXg) = a + In(Tgdb + Ogit (2

Le lecteur qui est familiarisé avec ces travaux reconnaitra que, dans la présente section, nous
tentons de suivre auss fidelement que possible le travail de Frankel et coll. Cela nous permet de faire des
comparaisons simples avec les travaux antérieurs. |1l est reconnu, comme dans Hejazi et Trefler (1996), que
I”importance des colts de transaction en tant que facteur influant sur le commerce varie d’ une industrie a
I’autre. En d’ autres termes, I'importance de I’ doignement et de la langue devrait varier entre les industries.
L’ équation de la gravité au niveau de I’industrie prend laforme suivante :

In(Xcjig) = a + IN(Teig)b + Ocigr 3)

ou g désigne I’industrie (ou le bien). Bien entendu, les variables représentant la distance et la langue ne
varieront pas par industrie, mais la variable dépendante (les exportations) variera. En outre, nous utilisons
toujours des mesures agrégées du PIB plut6t que la production au niveau de I’ industrie étant donné que des
données & ce niveau ne sont pas disponibles systématiquement pour tous les pays.

Aprés avoir estimé le modéle de gravité, I'[ED est gjouté en tant que déterminant supplémentaire
du commerce. Cela se fait au niveau agrége :

INXg) = a + In(Tg)b +In(FDIg)d + Oc;t 4
et au niveau de l'industrie :

In(Xgjg) = a + In(Tgwb + IN(FDIgg)d + Ocig ()

Intuitivement, I’ [ED entre bien dans le modéle de gravité. Selon ce modéle, les colits de transaction, définis
de fagon étendue, sont la source de I’ avantage comparatif. La présence de I’ |[ED indiquerait que des liens
ou des réseaux ont déja été établis dans le pays étranger et que, par conséquent, les colts liés a

I’ exportation devraient étre moins élevés. Il s ensuit que les exportations devraient augmenter. Le
commerce eltol’ IED sont donc complémentaires. Nous avons les données nécessaires pour tester cette

hypothese™ ™.






5. ESTIMATION ET INTERPRETATION DESRESULTATS

Régressions au niveau agrégé

Le tableau 19 renferme les estimations du modele de gravité pour les exportations et I'|ED sortant™. Dans
la colonne (i), Nous avons un modéle de gravité qui englobe des variables de gravité courantes. Les
exportations canadiennes ont un lien positif avec le produit des PIB, le produit des PIB par habitant et la
similitude linguistique, mais un lien négatif avec la distance qui sépare les pays et le taux de change. Toutes
les variables de gravité ont |e signe attendu. La tendance temporelle est négative, ce qui indique que les
exportations canadiennes ont augmenté moins rapidement que le modéle de gravité I’ avait prédit.

Lacolonne (ii) vient gjouter nos variables auxiliaires alarégression. Non seulement les signes des
variables initiales demeurent-ils inchangés apres cet gjout, mais les estimations des coefficients montrent
peu de variation. L’ exception a cette régle est la variable représentant la langue qui devient moins
importante et celle du taux de change qui devient plus importante. La variable de proximité est positive et
statistiquement significative, ce qui indique que le Canada a davantage d' échanges commerciaux avec les
Etats-Unis que ne le prédit le mod@e de gravité. Les autres variables dont le coefficient est positif sont
celles qui représentent la Communauté européenne, I’ Asie de |’ Est et I' Amérique latine, mais la variable de
I’ APEC est négative. Dans la colonne (iii), les sorties d' |[ED du Canada sont g outées en tant que
déterminant supplémentaire des exportations. Manifestement, le coefficient est positif et fortement
significatif. Cela veut dire qu’ une augmentation des sorties d’' |ED du Canada accroit |es exportations
canadiennes vers le pays en question. En d’ autres termes, il y a une relation de complémentarité entre I’ [ED
sortant et les exportations”.

Le tableau 20 renferme les estimations du modéle de gravité pour les importations et les entrées
d'|ED. Dans la colonne (i), nous avons un modéle de gravité qui renferme les variables de gravité
habituelles. Les importations canadiennes ont un lien positif avec le produit des PIB, le produit des PIB par
habitant et la similitude linguistique, mais un lien négatif avec la distance qui sépare les pays. Le taux de
change a un effet positif sur lesimportations et, par conséquent, il arbore le bon signe. La tendance
temporelle est négative, ce qui indique que les importations ont augmenté moins rapidement que ne I’ avait
prédit le modéle de gravité. La colonne (ii) gjoute nos variables auxiliaires alarégression. Bien que les
signes des variables initiaes demeurent inchangés aprés cet gjout, I'importance relative du PIB, du PIB par
habitant, de la distance et de la langue augmente. L’ exception a cette regle est e taux de change : il est
maintenant négatif et statistiquement non significatif en tant que source de prédiction des importati ons®. La
variable représentant la proximité est positive mais statistiquement non significative. Les variables
représentant I’ Amérique latine et I’ Asie de I’ Est sont fortement positives, tandis que celles représentant
I’ APEC et la Communauté européenne sont fortement négatives. Dans la colonne (iii), les entrées d' |ED au
Canada sont gjoutées en tant que déterminant supplémentaire des importations. Le coefficient ne représente
gue letiersde lataille de|’impact des sorties d' |ED sur les exportations et il est statistiquement non
significatif. En d’ autres termes, il n'y a pas de preuve concluante d’ une complémentarité du coté de I'|ED
entrant.

Régressions au niveau del’industrie

Nous avons également mesuré les liens entre le commerce et I'|ED au niveau de I’ industrie. Les résultats
sont présentés aux tableaux 21 et 22. Cependant, une réserve importante doit étre faite au sujet de ces
résultats : nous n’ avons pas estimé un modé e des échanges entierement dével oppé au niveau de I’ industrie.
Puisgue nous n’ avons que des données sur le commerce et I’ 1ED bilatéraux au niveau de I’ industrie du coté
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sortant, entre le Canada et les Etats-Unis et le Canada et le Royaume-Uni, et du coté entrant entre le
Canada et les Etats-Unis, le Royaume-Uni et le Japon, nous ne pouvons pas utiliser les variables
représentant la distance, lalangue et le taux de change; il n’y a donc tout simplement pas assez de
variabilité pour déterminer |es effets autonomes de ces variables. Afin de pouvoir utiliser un modele de
gravité entiérement dével oppé, nous aurions besoin de données bilatérales au niveau de I’ industrie pour au
moins les pays du G7 et peut-étre davantage. Ces données sont disponibles auprés de Statistique Canada
selon une formule de récupération des colts et leur inclusion dans une analyse semblable a celle que
renferme ce document permettrait d’améiorer la robustesse des résultats des régressions que nous
présentonsici au niveau de I’industrie.

Néanmoins, nous présentons certaines régressions au niveau de I’ industrie, mais nous utilisons
uniquement le PIB comme variable indépendante. Autrement dit, nous effectuons une régression des
exportations au niveau de I’ industrie en fonction du produit des PIB des deux pays (le Canada et le pays
d accueil), puis nous gjoutons I’ [ED en tant que déterminant supplémentaire des exportations. Nous faisons
laméme chose du c6té des importations. |1 ressort immédiatement que la relation entre le commerce et
I"lED varie beaucoup entre les diverses industries.

Les résultats des régressions présentés aux tableaux 21 et 22 sont résumeés au tableau 23. Pour les
régressions portant sur les exportations, nous observons un lien positif entre les exportations et les sorties
d' IED dans neuf industries, mais seulement trois coefficients sont statistiquement significatifs. Ces neuf
industries représentent 58 p. 100 de I'|ED sortant et 66 p. 100 des exportations; les trois industries
statistiquement significatives ne représentent que 14 p. 100 des sortiesd' |ED et 9 p. 100 des exportations.
Il'y aquatre industries ou I’ on observe un lien négatif entre les exportations et les sorties d' |ED, dont trois
sont statistiquement significatives. Ces quatre industries représentent 14 p. 100 de I’ |ED sortant et
34 p. 100 des exportations; les trois industries statistiquement significatives représentent 14 p. 100 des
sortiesd'IED et 34 p. 100 des exportations.

Pour ce qui est des régressions du coté des importations, nous observons un lien positif entre I’ |ED
entrant et les importations dans dix industries et tous les coefficients sont statistiquement significatifs. Ces
dix industries représentent 64 p. 100 des entrées d’' |ED et 78 p. 100 des importations. 11 y a deux industries
ou I’ on observe une relation négative entre les importations et I’ |ED entrant et I’ une est statistiquement
significative. Ces deux industries représentent 18 p. 100 des entrées d’ |ED et 22 p. 100 des importations;
I"industrie dont le coefficient est significatif compte pour 7 p. 100 de I'|ED entrant et 14 p. 100 des
importations.

Par conséquent, s I’ on considére uniquement les signes mais non la signification statistique, du
cOté tant des entrées que des sorties, il y a beaucoup plus d’ échanges commerciaux et d' |ED dans les
industries qui se caractérisent par une relation de complémentarité que dans celles ou il y aune relation de
substitution. Ces résultats concordent avec ceux des régressions effectuées avec des données agrégées que
nous avons présentées aux tableaux 20 et 21. Cependant, lorsgue nous tenons compte de la signification
statistique de ces relations, nous voyons que, du coté des importations, il y aencore une fois beaucoup plus
d échanges commerciaux et d'|ED dans les industries qui se caractérisent par une relation de
complémentarité que dans celles oul il y a une relation de substitution. Cependant, cette logique ne tient pas
du coté des sorties. Lorsque la signification statistique est prise en compte, nous voyons qu’il n'y aque
marginalement plus d’ exportations dans les industries ou I’ on observe une compl émentarité, mais beaucoup
moins d'|ED. Ce dernier résultat ne concorde pas avec les résultats des régressions au niveau agrégé. |l est
important de signaler que les régressions au niveau agrégé englobent 33 pays, tandis que les régressions au
niveau de I’ industrie ne portent que sur quelques pays. Par conséquent, nous accordons beaucoup plus de
poids aux régressions au niveau agrége éant donné la nature partielle des régressions au niveau de
I"industrie.
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Tableau 19

Régressions du modéle de gravité pour les exportations et I'l ED sortant

Variable dépendante:
exportationsbilatérales

(i)

(i)

(iii)

PIB par habitant
PIB

Distance
Langue

Taux de change
(PPA)

Temps
Proximité
Communauté européenne
Asedel'Est
APEC
Amérique latine

IED sortant

Rergusté
Nombre d’ observations

0,505
(8,12)

0,875
(45,62)

-0,364
(-5,.28)

0713
(13,61)

-0,222
(-2,21)

-0,046
(-11,42)

0,801
810

0,548
(9,18)

0,862
(58,28)

-0,336
(-4,40)

0,660
(13,11)

-0471
(-4.92)

-0,048
(-13,21)

1,58
(10,01)

0,020
(0,26)

1,244
(15,67)

-0,320
(-4,35)

0,691
(9,33

0,870
810

0,506
(8,34)

0,802
(38,24)

-0,371
(-4,71)

0,560

(9.97)

-0,449
('4’87)

-0,051
(-13,68)

1,451
(8.92)

-0,043
(-0,56)

1,254
(16,17)

-0,351
(-4,85)

0,607
(7,53

0,070
(4,55)

0,873
810
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Tableau 20
Régressonsdu modée de gravité pour lesimportationset Il ED entrant

PIB par habitant
PIB

Distance
Langue

Taux de change
(PPA)

Temps
Proximité
Communauté européenne
Asedel'Est
APEC
Amérique latine

IED entrant

Rergusté
Nombre d’ observations

1,205
(1543)

0,785
(37,84)

-0432
(-546)

0,588
(9,42)

0,466
(4,58)

-0,034
(-7,96)

0,788
694

Variable dépendante:
importations bilatérales
(i) (iii)

1,021 0,983
(14,22) (10,98
0,815 0,797
(46,00) (29,12
-0,962 -0,974
(-7589) ('7583)
0,647 0,605
(12,70) (9,82
-0,064 -0,032
(-0,76) (-0,37)
-0,038 -0,037
(-9560) ('8534)
0,280 0,210
(1,24) (0.88)
-0,403 -0,409
(-7512) ('7548)
1,80 1,761
(16,62) (13,59
-0,512 -0,467
(-4,21) (-3,29)
0,598 0,570
(511 (441
0,020

(1,10)

0,893 0,893

694 694
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Tableau 21
Régressonsau niveau del’industrie: exportationset 1ED sortant
EXP = ao ™t a: GDPC* GDP; + € EXP = b0 + bl GDPC* GDP; + b2 FDI + e
Industrie o N
ao a1 R rajusté bo b1 b2 R rajusté

1 -52,68 1,462 0,934 -40,60 0,989 0,737 0,937
(-12,30) (18,78) (-4,64) (3,18) (1,57)

2 -56,47 1,548 0,969 -54,19 1,483 0,073 0,968
(-18,46) (27,83) (-11,34) (12,48) (0,62)

3 -91,83 2,18 0,981 -79,77 1,859 0,298 0,982
(-27,31) (35,67) (-9,59) (8,75) (1,58)

4 -78,69 1,933 0,963 -31,55 0,940 0,424 0,969
(-18,78) (25,37) (-1,65) (2,34) (2,51)

5 -49,92 1,421 0,982 -30,78 0,908 0,473 0,983
(-23,81) (37,27) (-2,36) (2,61) (1,48)

6 -81,18 1,971 0,989 -80,94 1,980 -0,045 0,990
(-35,16) (46,95) (-36,74) (49,17) (-1,86)

7 -140,36 3,065 0,981 -152,50 3,389 -0,332 0,989
(-28,89) (37,43) (-33,24) (34,04) (-4,35)

8 -72,86 1,828 0,988 -71,83 1,801 0,023 0,987
(-32,37) (44,66) (-22,04) (24,82) (0,44)

9 -78,20 1,878 0,921 -66,21 1,601 0,179 0,927
(-12,93) (17,08) (-7,27) (8,28) (1,71)

10 -- -- -- -- -- -- --

11 -93,07 2,145 0,989 -98,81 2,290 -0,120 0,991
(-37,94) (48,07) (-31,34) (32,98) (-2,55)

13 -103,40 2,276 0,733 -51,72 0,999 1,066 0,888
(-6,75) (8,17) (-3,86) (3,49) (5,74)

14 -88,83 2,001 0,991 -81,69 1,954 0,027 0,991
(-40,97) (53,78) (-14,69) (16,24) (0,41)

15 -47,13 1,253 0,852 -46,78 1,261 -0,044 0,842
(-6,39) (9,37) (-6,00) (8,82) (-0,22)
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Tableau 22
Régressions au niveau de l'industrie : importations et |ED entrant
IMP = a, + a; GDP:* GDP; +€ IMP = b, + b, GDP.* GDP, + b, FDI + e
Industrie ao a1 RZ raj usté bo b1 b2 RZ raj usté
1 -65,71 1,678 0,485 -53,81 1,304 0,487 0,922
(-4,32) (6,07) (-9,04) (11,82) (14,48)
2 -91,19 2,125 0,654 -53,56 1,254 0,574 0,692
(-6,66) (8,53) (-2,62) (2,88) (2,38)
3 -2,327 0,510 -0,011 66,973 -1,421 1,952 0,845
(-0,06) (0,76) (4,38) (-4,79) (14,33)
4 -64,46 1,675 0,693 -46,39 1,251 0,295 0,881
(-6,52) (9,32) (-7,04) (10,02) (7,71)
5 -67,55 1,726 0,853 -45,62 1,208 0,359 0,885
(-10,59) (14,87) (-5,31) (6,56) (3,39)
6 -62,74 1,653 0,945 -42,61 1,211 0,240 0,965
(-17,69) (25,62) (-8,39) (11,42) (4,76)
7 -102,87 2,392 0,962 -105,17 2,443 -0,028 0,961
(-24,20) (30,94) (-9,10) (9,73) (-0,22)
8 -85,75 2,070 0,967 -105,12 2,503 -0,251 0,989
(-25,23) (33,48) (-35,97) (41,48) (-8,84)
9 -57,39 1,500 0,772 -50,51 1,314 0,190 0,853
(-7,82) (11,23) (-8,30) (11,46) (4,56)
10+ 11 -70,63 1,746 0,485 -7,297 0,361 0,781 0,894
(-4,46) (6,06) (-0,82) (2,07) (12,02)
14 -48,34 1,367 0,910 -39,12 1,121 0,241 0,946
(-12,63) (19,64) (-11,27) (15,45) (5,08)
15 -38,68 1,081 0,114 83,63 -2,109 2,999 0,649
(-1,27) (1,95) (2,92) (-3,22) (5,75)
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Tableau 23
Sommaire des résultats desrégressions au niveau del’industrie
Régressonsdes Nombre Pour centagedel’lED Pour centage des
exportations sortant exportations
+ 9 58,4 65,77
+ et dgnificeatif 3 14,18 9,36
— 4 14,45 34,23
—et dgnificatif 3 13,53 34,22
Régression des Nombre Pour centagedel’lED Pour centage des
importations entrant importations
+ 10 64,14 7751
+ et dgnificatif 10 64,14 7751
- 2 17,82 22,48
—et dgnificatif 1 7,10 13,92







6. EFFETSDE BIEN-ETRE SUR LE MARCHE INTERIEUR
DE L'IED SORTANT

Il ressort de la présente étude que I'impact critique de I’ |[ED sortant sur les exportations peut engendrer une
réponse positive. Nous montrons que les sorties d’' | ED sont complémentaires aux exportations. Cela est
vrai au niveau agrégé, mais non dans toutes les industries. En outre, nous avons montré que les
importations et I’ |ED entrant sont complémentaires au niveau agrégé mais, encore une fois, ce n'est pas le
cas pour toutes les industries. Un prolongement de I’ analyse a un plus grand nombre de pays pourrait
influer sur les résultats au niveau de I’industrie. En outre, au niveau agrégé, nous avons montré que
I"impact de I’ |ED sortant sur les exportations est plusimportant que I’'impact de I’ |[ED entrant sur les
importations. Bref, le solde commercial du Canada devrait augmenter en conséguence de niveaux plus
éevés d' |ED sortant et entrant.

Nous sommes d’ avis qu’ une compréhension du lien entre le commerce internationd et I'|ED est
nécessaire a |’ anayse des effets connexes sur le bien-étre. Nous avons en effet établi que les sortiesd' |ED
ont un lien étroit avec la croissance des exportations, méme aprés avoir pris en compte d’ autres
déterminants des exportations. Cela signifie donc qu'il y a vraisemblablement un impact positif sur la
formation de capital intérieure et I’emploi. Des travaux supplémentaires permettraient de mesurer ces liens
de facon plus formelle. En outre, une analyse plus détaillée au niveau de I’ industrie permettrait
d approfondir notre compréhension du phénomeéne et d en tirer des enseignements utiles sur le plan des
politiques.

Parmi les autres aspects importants a examiner, il y ales transferts de revenu positifs, les questions
liées aux retombeées et les répercussions fiscales. Nous pouvons conclure que I’ augmentation spectaculaire
des sorties d'|ED du Canada a eu un impact positif sur les exportations canadiennes, mais nous n’ avons
pas établi de lien entre ce phénomene et I investissement intérieur au Canada. Les niveaux plus élevés
d'|ED sortant du Canada engendreront également des paiements de revenu plus éevés dans |’ avenir. Etant
donné que les hausses de I’ |[ED sortant stimulent les exportations canadiennes et que, en outre, I’impact sur
les exportations est plus important que I’ augmentation des importations découlant de I’ |[ED entrant, il est
probable que I’emploi au pays seraauss plus élevé en conséguence de liens plus étroits entre le Canada et
I’ économie mondiale au niveau de I’ |[ED.






CONCLUSION

Dans cette éude, nous avons établi que le commerce international et I’ ED sont complémentaires dans le
contexte canadien. Autrement dit, pour la période 1970-1996 et pour plus de 30 pays, nous montrons que,
dans |e cadre d'un modéle de gravité, les sorties d' |ED du Canada stimulent |es exportations canadiennes et
que lesentrées d’ IED stimulent les importations. En outre, I'impact sur les exportations est plus important
que I'impact sur les importations, ce qui indique que I’ effet net d’ une plus grande ouverture du Canada a
I’lED est une améioration de son solde commercial.

Des contraintes de données nous ont empéchés de procéder & une éude compl éte au niveau de
I’industrie, mais les résultats que nous présentons indiquent qu’il y a beaucoup d’ hétérogénéité a ce niveau.
Certaines industries montrent un lien de complémentarité, tandis que d autres font plutét voir une relation
de substitution. Au niveau de I'industrie, les données indiquent plus clairement une relation de
complémentarité du coté entrant que du coté sortant. Du coté sortant, il 'y a pas de lien statistiquement
significatif dans plusieurs industries, mais la plupart des industries montrent, du cété entrant, une relation
de complémentarité statistiquement significative. Nous avons auss établi que des niveaux plus éevés
d ouverture al’|ED au Canada ont entrainé des niveaux plus élevés d'investissement sur le marché
intérieur. En d’ autres termes, les sorties accrues d' |ED ne se sont pas réalisees aux dépens de
I”investissement intérieur.

L’ étude comporte deux lacunes évidentes. Premiérement, nous pourrions en apprendre davantage
au sujet desliens qui existent entre le commerce et I'|ED si nous pouvions élaborer un modele complet de
I"lED. Dans |’ état actuel de |’ analyse, nous avons spécifié un modéle complet pour les échanges mais non
pour I"|ED. Deuxiémement, nous n’avons pas estimé un modele de gravité complet au niveau de I'industrie
en raison du petit nombre de pays pour lesquels des données bilatérales existent. En étendant I’ étude a un
plus grand nombre de pays, nous pourrions améliorer la robustesse de nos résultats mais cela nous
permettrait auss de mesurer I'impact d’ une augmentation de I’ |ED sortant dans une industrie sur les
échanges enregistrés dans les autres industries. Cela est particuliérement important pour comprendre les
conséquences de I’ investissement étranger direct et des échanges internationaux au niveau du contenu en
facteurs de production. Nous envisageons de pousser notre examen dans ces deux directions & mesure que
les ressources pour ce faire deviendront disponibles.






NOTES

Tout au long de I’ étude, I’ analyse porte sur les stocks, a moins que nous n'indiquions qu'il s agit des
flux.

Le stock sortant le plus récent a été accumulé aux prix les plus élevés.

Voir, par exemple, Safarian (1985) et McFetridge (1991). Pour les éudes du coté sortant, voir
Globerman (1994).

De telles données sont disponibles auprés de Statistique Canada selon une formule de récupération
des colts.

Nous présentons une revue des travaux théoriques publiés sur cette question al’ appendice A.

Bien que 35 pays soient énumérés, nous avons des données sur I’ |ED sortant pour tous les pays sauf
I’ Arabie saoudite et |sraél et sur I’ [ED entrant pour tous les pays sauf le Brésil, le Portugal,
I’ Afrique du Sud et I'Indonésie.

Il serait possible d' obtenir une série de données plus longue (c.-a-d. jusgu’ en 1996) ou de couvrir un
plus grand nombre de pays dans un contexte bilatéral, mais cela est colteux. Statistique Canada peut
fournir de telles données selon une formule de récupération des colts.

Entrer le PIB sous forme de produit est une technique bien établie sur le plan empirique dans les
régressions portant sur les échanges bilatéraux. Cette technique peut se justifier en invoquant la
théorie moderne des échanges commerciaux en situation de concurrence imparfaite. En outre, le PIB
par habitant a un effet positif sur les échanges — a mesure que les pays se développent, ils ont
tendance a se spécialiser et a pratiquer davantage le commerce. (Voir Frankel et coll., 1995.)

Nous pourrions acquérir une meilleure compréhension des liens entre le commerce et I'|ED s nous
pouvions prendre en considération et tester, sur le plan empirique, les processus décisionnels formels
des entreprises. 1l est probable que I'impact de |’ |[ED sortant sur les exportations dépendra dans une
large mesure des raisons qui ont motive les investissements. Les investissements faits dans les
services (non commercialisables) auront vraisemblablement un impact positif sur I’ économie
canadienne : éant donné qu’ils ne peuvent donner lieu a des échanges commerciaux, ils ne déplacent
pas les exportations. En |’ absence d’ investissement, le marché étranger ne serait pas desservi. En
outre, de tels investissements a |’ éranger peuvent engendrer des exportations au niveau des facteurs
intermédiaires, ce qui stimule I’ investissement sur le marché intérieur. Deuxiémement, s la
motivation primaire de I’ |ED est de se ménager un acces au marcheé (régiona) pour des biens
commercialisables et non commercialisables, I'|ED sortant peut aors contribuer a stimuler I’ activité
sur le marché intérieur parce qu'il est favorable a la production de biens intermédiaires. Ces raisons
pointent en direction d’ une complémentarité entre I’ |[ED sortant et les exportations. Par ailleurs,
I"lED peut étre stimulé par les différences observées dans la dotation en facteurs. En réaction aux
écarts entre les prix des facteurs, les entreprises peuvent transférer des installations de production du
Canada vers des pays ou les facteurs coltent moins chers, notamment la main-d’ cauvre. Enfin, I'lED
peut étre stimulé par le désir de réduire au minimum les cots en fonction de I’ arbitrage que I’ on peut
faire entre proximité et concentration. Dans les deux cas, I"impact sur les exportations du pays ne
ressort pas clairement. Méme si ces scénarios semblent stimuler I'|ED sortant aux dépens de
I’investissement intérieur, il y aun effet compensateur : les exportations de biens intermédiaires
entrainent une augmentation de la demande pour la production intérieure et, par conséquent, de la
formation de capital. Maheureusement, il N’y a pas de données (significatives) sur les opérations des
entreprises multinational es canadiennes a I’ étranger ou sur celles des entreprises multinationales
étrangéres au Canada, ce qui rend impossible une distinction auss fine au niveau de I’ [ED sortant.
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Notes

10

11

12

13

Le modée de gravité aauss été utilisé pour expliquer les profilsd'|ED (Grosse et Trevino, 1996).
Par conséquent, nous pouvons utiliser le modéle de gravité pour expliquer I’ évolution de I’ |ED
sortant du Canada, au niveau agrégé et au niveau de I’industrie :

In(FDIqt) = a + In(th)b +In(th)d+ Ocjt
et au niveau de lI'industrie :

In(FDIgg) = a + In(Tggb + In(Xcig)d + Ocjgt

Ceux qui utilisent le modéle de gravité pour expliquer les flux commerciaux ne tiennent pas compte
del’lED. En outre, ceux qui utilisent le modéle de gravité pour expliquer I'l| ED neutralisent tout
simplement I’ effet du commerce ou N’ en tiennent pas compte. |déalement, il faudrait tenir compte de
I’interaction ou de la smultanéité entre commerce et |ED. Par conséguent, nous pouvons CoONCevoir

I estimation simultanée d’ une éguation pour les échanges et d’ une équation pour I'lED. Nous ne
présentons pas d’ estimation pour ces régressions de I’ |ED parce qu’ elles débordent de la portée de la
présente étude.

Tous les résultats des tests statistiques t présentés dans cette éude sont fondés sur les écarts types
estimés qui ne présentent pas de probléme d’ hétéroscédasticité et d’ autocorréation.

Il est important de déterminer comment ces résultats varieraient s |I’on tenait compte de la
simultanéité entre les échanges et I’ 1ED.

Compte tenu du coefficient du test statistique t, le coefficient estimé des taux de change n’ est pas
significativement différent de zéro et, par conséquent, on ne peut dire qu’il porte le mauvais signe.



APPENDICE A
LES TRAVAUX THEORIQUES'

I ntroduction

Lathéoriedel’|ED fait appel ades notions de propriété, d'interndisation et d’ avantages de localisation afin

d expliquer pourquoi les entreprises investissent dans certains pays (voir Dunning, 1993, qui fait un tour

d horizon de cette question). Lathéorie des échanges fait gppd alanotion de I’ avantage comparatif pour décrire
les profils du commerce entre les pays. Si I'on goute les rendements d’ échelle croissants, la concurrence
imparfaite et la différenciation des produits al’ analyse, la nouvelle théorie des échanges et en mesure d’ expliquer
la croissance du commerce intra-industrie dans les pays dével oppés (Krugman, 1986).

Afind intégrer I'lED al’andyse, la nouvelle théorie du commerce assouplit I’ hypothese restrictive selon
laguelle les entreprises ont une envergure nationale, ce qui leur permet dorsd' investir et d' employer desfacteurs
de production dans d’ autres pays. Les investissements peuvent étre de nature soit verticae soit horizontde. L' IED
vertica suppose la séparation géographique des différentes égpes du processus de production, tandis que ' |ED
horizontal signifie un dédoublement complet du processus de production dans plusieurs pays, al’ exception des
services fournis par le Sége socid. Les services du siege socid sont I'ingénierie, lagestion et les services
financiers, laréputation et les marques de commerce. Ces services entrent dans la catégorie delaR-D largement
définie et peuvent &tre transférés & des installations de production éoignées sans collt et sans perte de valeur”. Ces
activités se caractérisent par une technologie offrant des rendements d échelle croissants. Méme s lesingdllations
de production peuvent étre séparées des activités du Sége socid, les services offerts par ce dernier sont concentrés
en un seul endroit. En outre, le processus de production peut lui-méme étre divisé en production en amont (biens
intermédiaires) et en ava (biensfinas). Toutes ces activités offrent des rendements d' échelle croissants.

Dansles modd es de ce genre, les entreprises exécutent les activités propres au sege socid sur le marché
intérieur, mais font face atrois choix pour ce qui est de laproduction : régliser toute la production sur le marché
intérieur, transférer toute la production al’ éranger ou, encore, produire alafois au pays et sur les marchés
érangers. Une fois éablie larépartition internationa e des investissements, il et plus facile de définir les profils
d échanges.

L'1ED vertical

L’1ED verticd peut étre facilité en permettant que les proportions des facteurs différent entre pays (Helpman,
1984; Helpman et Krugman, 1985; Markusen, 1984; et Ethier et Horn, 1990). La décison de produire au pays
plutdt qu’ al’ éranger peut ére représentée comme un arbitrage entre les colits de trangport et les économies

d échelle. Sil y adesrendements d' échelle croissants mais aucun colt de transport, il serait dors optima quela
production d’ un bien soit concentrée en un seul endroit — mais ladécision quant al’ endroit ol la production sera
Située dépend des prix des facteurs. Si les pays sont identiques, il n'y aurapas d' |ED mais, plutét, des échanges
intracindustrie de produits différenciés. L’ anayse se complique lorsgue nous permettons des asymétries entre
pays. Lorsgue les écarts dans la dotation en facteurs sont peu importants, le principe de I’ égdisation des prix des
facteurs s gpplique toujours et il y aalafois des échanges inter-indudtries et intrarindustries, maisle paysou le
capita est abondant demeure un exportateur net du bien différencié et un importateur du bien homogene.

! Ce sommaire des travaux théori ques publiés est largement inspiré du World Investment Report, CNUCED, 1996.

2 Nous savons en pratique qu'il n’en est pas ainsi des transferts vers les entreprises affiliées et encore moins vers les
entreprises non affiliées. Voir, par exemple, Teece (1977) et Davidson et McFetridge (1984).
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Lorsque les pays sont suffisamment différents pour que le principe de I’ égdisation des prix des facteurs
netienneplus, il y adorsau moins un pays qui se spécidiseradansle bien pour lequd il possede un avantage
comparatif. S les entreprises du secteur différencié sont libresd'investir al’ éranger, eles exploiteront les
différences de prix des facteurs en réaffectant les activités du siége socid versle pays ou le capitd est abondant et
les usines de production dans |’ autre. S les écarts au niveau de la dotation en facteurs ne sont pas trop
importants, le pays ou le capitad aonde demeure un exportateur net du bien différencié. Cependant, S ces écarts
sont importants, le pays ou le capita est abondant se spécidise dors dans la production des services de R-D qui
sont exportés et devient un importateur net du bien différencié et du bien homogene. L’ IED engendrerait dors des
flux commerciaux complémentaires des biens finas en provenance des entreprises étrangéres filiées alasociété
mére (échanges intra-soci é&tés) ou du marché intérieur (transactions sans lien de dépendance) et il y aurait des
transferts intra-soci étés de services non matéries du siége socid de la société mere aux entreprises affiliées a
I’ é&ranger.

Par conséquent, les modées axés sur les proportions des facteurs nécessiteraient une dotation en facteurs
suffisamment différente pour engendrer desflux d'|ED. La conséquence de ces moddes est quel’ |ED serait plus
important dans les pays qui affichent les écarts les plusimportants au niveau des proportions des facteurs, ¢ est-
adire entre les pays développés et les pays en dével oppement. Ce résultat est inquiétant éant donné que laplus
grande partiede I’|ED se produit entre pays dével oppés. Dans ce cas, |es proportions des facteurs ne sont
vraisemblablement pasle principa déerminant.

L’IED horizontal

Plusieurs é&udes ont intégré I’ |ED horizonta alathéorie (Markusen, 1984; Brainard, 1997; Horstman et
Markusen, 1992; et Markusen et Venables, 1995). L’ IED verticd est exclu. Ces modéles, qui correspondent &
I hypothése de la proximité-concentration, considerent I’ arbitrage entre les économies d’ échelle au niveau de
I’'usine, d' une part, et les économies d' échelle au niveau de | entreprise et les colits de transport, de I’ autre. Les
entreprises investissent al’ éranger pour rédiser les économies d’ échelle multi-établissement engendrées par les
coltsfixesdevésdelaR-D et des autres activités du sége socid (Markusen, 1984). Par contre, les entreprises
investissent auss al’ éranger pour éviter lesfrais de trangport aing que I’ éoignement géographique et culture
entre les pays. Plus sont importantes les économies d’ échelle multi-établissement et |es colits de transport par
rapport aux économies d' échelle au niveau de |’ usine, plusil est probable qu'il y aurades flux d'IED (Brainard,
1997).

Lesmodees fondés sur I’ arbitrage entre la proximité et la concentration postulent une substitution entre
commerce et |ED au niveau tant de I’ entreprise que du pays. Les entreprises exportent ou produisent et vendent
sur lemarchéloca al’ éranger et exportent des servicesimmatériels du sege socia qui ' ont pas pour effet
d accroitre le commerce des marchandises. Si les dotations en facteurs sont identiques, |es entreprises seront dors
entiérement nationales ou entiérement transnaiondes et il y aura coexistence des deux seulement dansle casouil
y aéquilibre parfait entre les avantages sur le plan de la proximité et sur le plan de la concentration. En d' autres
termes, lorsgue les pays sont identiques, il y asoit IED intrarindustrie soit commerce intra-industrie. En outre,
cette théorie réussit aexpliquer I'lED entre pays développés, mais dlen’ arrive pas aprédire que I’ |ED devrait
remplacer lesflux commerciaux.

L’ analyse peut étre poussée davantage pour permettre une séparation entre la production en amont et en
ava. Lorsque ladécision est prise d'investir dans une entreprise affiliée en avd, des biensintermédiaires sont
exportés de la société mere &l entreprise ffiliée. Ceaintroduit un @dément de complémentarité entre I’ |ED
horizonta et le commerceinternationd (Brainard, 1997; et Markusen et Venables, 1995) et prolonge |’ analyse en
goutant des asymétries entre pays sur le plan de lataille du marché, de la dotation en facteurs et des ééments
d efficience technologique. En éendant de cette fagon la portée de I’ andlyse, le commerce et I'[ED peuvent
coexigter. A mesure que s andiore la situation des pays désavantagés sur le plan de la dotation en facteurs, dela
taille du marché loca et de’ efficience technol ogique, un nombre de plus en plus grand d entreprises érangeresy
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implantent desfilides. Par conséguent, I’ |ED augmente & mesure que les pays convergent, contrairement aux
moddesou I’on intégrel’|ED verticd dans|’ andyse.

Sommaire

L’ hypothése de la proximité-concentration prédit qu'il est plus probable que les entreprises éendent leur
production de fagon horizontale, au dela des frontiéres, plus sont éevésles colts de transport et les barrieres
commercides e moins sont importantes les barrieres al’ investissement et lataille des économies d échelle au
niveau de |’ usine par rgpport aux économies d' échelle au niveau de |’ entreprise. Les prédictions qui découlent de
I hypothése de |a proximité-concentration différent des explications de I’ |ED qui ressortent, dans la théorie des
échanges, de I’ hypothése des proportions des facteurs. Cette derniére théorie prédit que les entreprises intégreront
leur production verticalement au dela des frontieres internationales pour profiter des écarts de prix des facteurs
asociés al’ offre relative des facteurs.

I est important d’ gjouter un commentaire atous les modé es reposant sur I” hypothése d une
concentration des déments d' actif de type Sége socid au sein de la société meére, qui permet aux entreprises
multinationales de rédliser les économies d’ échelle associées a ces déments d' actif, pour ensuite en faire la
digtribution parmi leursingtdlations de production al’ éranger. Les données indiquent que la décentralisation de
laR-D et d autres fonctions du siége socid est en marche depuis déa un certain temps, bien que plus lentement
dans le cas des Etats-Unis et du Japon que pour d' autres pays. La principale ressource fournie par la société mére
est dorslacoordingtion et la tratégie (Eaton, Lipsey et Safarian, 1994, p. 91-99).
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L’ENSEMBLE DE DONNEES

Donnéessur I'l ED

Les données sur I'|ED ont été obtenues de CANSIM et de Statistique Canada. Les numéros pertinents de
CANSIM pour ces données sur I'lED, au niveau agrégé et au niveau de I’ industrie, figurent dans les
tableaux B-1 et B-2 de |’ appendice B.

Données sur le commerce

Les données sur lesimportations et les exportations proviennent de CANSIM et les numéros pertinents de
CANSIM figurent au tableau B-3 de |’ ppendice B. Les données sur le commerce au niveau de |’ industrie ont
été obtenues de Statistique Canada.

Données sur la gravité

L es données supplémentaires requises pour estimer le modele de gravité sont notamment le PIB, la
population et les données auxiliaires sur la distance et lalangue. Les données sur le PIB et la population
sont tirées des PENN World Tables et ont été mises & jour al’ aide des bandes de données du FMI. Des
détails sur la structure des données de la base PENN figurent dans Summers et Heston (1991). Les
variables auxiliaires pour la distance et la langue ont été construites par Werner Antweiler.

Données supplémentaires

L es données supplémentaires requises sont notamment les déflateurs des prix des importations et des
exportations. Les importations canadiennes ont été dégonflées a |’ aide des données des séries CANSIM
D14493, D421476, tandis que les exportations ont é&é dégonflées al’ aide des séries D14490 et D400466.
Le taux de change entre le Canada et les Etats-Unis que nous avons utilisé provient de la série E305100 de
CANSIM.
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Tableau B-1

Numérosdes s&ries CANSIM pour lesdonnées agrégées sur I’ ED bilatéral
(données disponibles pour la période 1970 a 1996)

Pays I nvestissement direct du Canada Investissement éranger direct
al’éranger au Canada
0 Ensembledes pays 0 D65201 0 D65212
1 Etats-Unis 1 D66101 1 D66151
2 Bahamas 2 D66102 2 D66153
3 Bermudes 3 D66103 3 D66152
4 Antilles néerlandaises 4 D66104 4 D66154
5 Mexique 5 D66105 5 D66155
6 Brésl 6 D66108 6 nd.
7 Venezuda 7 D66109 7 D66159
8 Panama 8 D66110 8 D66158
9 Royaume-Uni 9 D66113 9 D66162
10 Irlande 10 D66114 10 D66169
11 Pays-Bas 11 D66115 11 D66164
12 Allemagne 12 D66116 12 D66163
13 Suise 13 D66117 13 D66165
14 France 14 D66118 14 D66166
15 B gique-Luxembourg 15 D66119 15 D66167
16 Gréce 16 D66120 16 D66174
17 Espagne 17 D66121 17 D66173
18 Itaie 18 D66122 18 D66170
19 Portugd 19 D66123 19 nd.
20 Autriche 20 D66124 20 D66171
21 Danemark 21 D66125 21 D66175
22 Norvége 22 D66126 22 D66172
23 Suéde 23 D66127 23 D66168
24 Afrique du Sud 24 D66130 24 nd.
25 Singapour 25 D66134 25 D66184
26 Augtraie 26 D66135 26 D66182
27 Indonésie 27 D66136 27 nd.
28 Hong Kong 28 D66137 28 D66181
29 Japon 29 D66138 29 D66180
30 Taiwan 30 D66139 30 D66185
31 Mdaise 31 D66140 31 D66186
32 Corée du Sud 32 D66141 32 D66183
33Inde 33 D66144 33 D66192
34 Arabie saoudite 34 nd. 34 D66189
HlgaA 35 nd. 35 D66190

n.d. : non disponible.



Tableau B-2

Numérosdes s&ries CANSIM pour lesdonnéessur I'ED bilatéral au niveau del’indugtrie

(données disponibles pour la période 1983 a 1995)

Indugtries (CTI-C 1980) Total Etats-Unis Royaume-Uni Japon
IED IED IED IED IED IED IED |ED japonais
canadien a éranger au | canadienaux | américainau | canadienau | britannique | canadien au au Canada
I’éranger Canada E.-U. Canada R.-U. au Canada Japon
1. Aliments, boissons et tabac D65237 D65270 D65337 D65370 D65437 D65470 D65770
2. Boiset papier D65238 D65271 D65338 D65371 D65438 D65471 D65771
3. Energie D65239 D65272 D65339 D65372 D65439 D65472 D65772
4. Produits chimiques et textiles D65240 D65273 D65340 D65373 D65440 D65473 D65773
5. Minéraux méalliques et D65241 D65274 D65341 D65374 D65441 D65474 D65774
produits en métal

6. Machines et matériel D65242 D65275 D65342 D65375 D65442 D65475 D66575
7. Matériel detransport D65243 D65276 D65343 D65376 D65443 D65476 D65776
8. Produits éectriques et ectroniques D65244 D65277 D65344 D65377 D65444 D65477 D65777
9. Congtruction et activités connexes D65245 D65278 D65345 D65378 D65445 D65478 D65778
10. Services de transport D65246 \ D65346 \ D65446 \ \

11. Communications D65247 /D65279 D65347 /D65379 D65447 /D65479 /D65779
12. Finances et assurance D65248 D65280 D65348 D65380 D65448 D65480 D65780
13. Hébergement, restauration, services D65249 n.d. D65349 n.d. D65449 n.d. n.d.

récréatifs et vente au détail des aiments

14. Biens et services de consommation D65250 D65281 D65350 D65381 D65450 D65481 D65781
15. Autres D65251 D65282 D65351 D65382 D65451 D65482 D65782
Tota D65221 D65253 D65321 D65353 D65421 D65453 D65753

n.d. : non disponible.
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Tableau B-3
Numérosdes sériesCANSIM pour le commerce bilatéral au niveau agrégé
(données disponibles pour la période 1970 a 1996)
Pays Exportations canadiennes I mportations canadiennes
0 Ensembledes pays 0 D400466 0 D421476 0 D451000
1 Etas-Unis 1 D400000 1 D421010 1 DA451426
2 Bahamas 2 D400072 2 D421082 2 DA451352
3 Bermudes 3 D400069 3 D421079 3 D4513%4
4 Antilles néerlandaises 4 D400024 4 D421034 4 D451382
5 Mexique 5 D400027 5 D421037 5 D451380
6 Brésl 6 D400105 6 D421115 6 D451330
7 Venezuea 7 DA400078 7 DA421088 7 DA451348
8 Panama 8 D400018 8 D421028 8 D451386
9 Royaume-Uni 9 D400438 9 D421448 9 D451022
10 Irlande 10 D400435 10 D421445 10 D451024
11 Pays-Bas 11 D400444 11 D421454 11 D451014
12 Allemagne 12 D400450 12 D421460 12 D451010
13 Suisse 13 D40039%6 13 D421406 13 D451052
14 France 14 D400453 14 D421463 14 D451008
15 Belgique-L uxembourg 15 D400442, 443, 456 15 D421466 15 D451016, 018
16 Gréce 16 D400414, 431 16 D421424, 441 16 D451028
17 Espagne 17 D400402, 427 17 D421412, 437 17 D451034
18 Itdie 18 D400447 18 D421457 18 D451012
19 Portuga 19 D400405, 428 19 D421415, 438 19 D451032
20 Autriche 20 D400445 20 D421430 20 D451011, 042
21 Danemark 21 D400432 21 D421442 21 D451026
22 Norvége 22 D400408 22 D421418 22 D451048
23 Suede 23 D400448 23 D421409 23 D451015, 050
24 Afrique du Sud 24 D400282 24 D421292 24 D451132
25 Singapour 25 D400183 25 D421193 25 D451236
26 Audtrdie 26 D400138 26 D421148 26 D451276
27 Indonésie 27 D400168 27 D421178 27 D451244
28 Hong Kong 28 D400195 28 D421205 28 D451228
29 Japon 29 D400165 29 D421175 29 D451246
30 Taiwan 30 D400150 30 D421160 30 D451256
31 Madaise 31 D400189 31 D421199 31 D451232
32 Corée du Sud 32 D400159 32 D421169 32 D451250
33 Inde 33 D400192 33 D421202 33 D451230
34 Arabie saoudite 34 D400324 34 D421334 34 D451100
3Hlsad 35 D400339 35 D421349 35 D451090




APPENDICE C
DANSQUELLE MESURE LE STOCK D’IED EST-IL UNE BONNE
APPROXIMATION DESVENTESA L’ETRANGER?

I ntroduction

L’un des compromis faits dans les tests sur lesliens entre le commerce et I' [ED et I” hypothése que le stock
d'IED représente une bonne approximation de la production ou des ventes al’ éranger. Dans cet gppendice, nous
tentons de vérifier cette hypothése &’ aide de données américaines sur I'|ED et les ventes al’ étranger.

a) Dansquelemesure !’ |ED sortant des Etats-Unis représente-t-il fiddement les ventes des entreprises
multinationales américaines opérant &’ &ranger, tant au niveau agrégé que pour le secteur
manufacturier?

L e tableau C-1 renferme des données sur I'|ED des Etats-Unis al’ éranger, tant au niveau agrégé que
pour le secteur manufacturier. Les ventes des filides de sociétés américaines al’ étranger sont de trois a quatre
fois plusimportantes que I’ |ED des Etats-Unis &I’ éranger. Cdlaest vrai également pour le secteur
manufacturier. Nous avons regroupé ces données alafigure C-1 sous forme de graphique. 1l ressort assez
clarement que ces sfries évoluent essentiellement de la méme fagon. La corrélation entre ces variables est auss
asez devée, tout comme la corrdlation entre leurs variations.

b) Dansquellemesurel’|ED des Etats-Unis au Canada représente-t-il fiddlement les ventes des
entreprises multinational es américaines présentes au Canada, tant au niveau agrégé que pour le
Secteur manufacturier?

L e tableau C-2 renferme des données sur I |ED des Etats-Unis au Canada, tant au niveau agrégé que
pour le secteur manufacturier. Les ventes des sociétés affiliées a des entreprises américaines au Canada sont de
trois a quatre fois plusimportantes que I’ |ED des Etats-Unis au Canada. Celaest vrai également pour |e secteur
manufacturier. Nous avons regroupé ces données ala figure C-2 sous forme de graphique. 1 ressort assez
clarement que ces sfries évoluent essentiellement de la méme fagon. La corrélation entre ces variables est auss
asez devée, tout comme la corrdlation entre leurs variations.

Conclusion

Lestableaux et les graphiques présentés dans cet appendice indiquent assez clairement quel’|ED et lesventesa
I"é&ranger sont assez représentetifs|’ un del’ autre, de fagon réciproque.
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Tableau C-1
|ED sortant des Etats-Unis et ventes des entreprises affiliées & des sociétés américaines a |’ étranger
(en millionsde dollars)
Ventes par des IED desE.-U.a | Ventespar desentreprises
. | IED desE.-U. a |entreprises affiliées a des| I’ étranger dansle affiliées a des sociétés
Année ). o . N L. 2
I’ étranger sociétés américaines a secteur américainesal’éranger dans
I’ étranger manufacturier le secteur manufacturier
1983 212 150 886 314 83 768 348 450
1984 218 093 898 558 87 331 375515
1985 238 369 895 460 96 741 387 441
1986 270472 928 915 108 107 448 399
1987 326 253 1052 795 135271 519 619
1988 347 179 1194 733 142 598 619 293
1989 381 781 1344 080 147 944 680 231
1990 430521 1493 426 170 164 741 169
1991 467 844 1541 566 179 230 759 686
1992 502 063 1574 069 186 285 751 993
1993 564 283 1570563 192 244 753023
1994 640 320 1855501 211431 868 945,5
1995 717 554 2140 438 250 253 984 868
Tableau C-2

|ED sortant des Etats-Unis et ventes par des entreprises affiliées a des sociétés américaines au Canada
(en millions of dollars)

) Ventes par des IED desE.-U. dans| Ventespar desentreprises
Année |ED desE.-U. au entr_epr}ismqff_ilié@éd% Iemcteur_ a}ffilief%éd%sociétés
Canada sociétés américaines au manufacturier américaines dans le secteur
Canada canadien manufacturier canadien

1983 44779 129 674 19 453 63 896
1984 47 498 140 317 21 391 73623
1985 47 934 138 231 22 306 76 237
1986 52 006 132 488 24 205 75 547
1987 59 145 144 732 27 886 81 084
1988 63 900 168 024 29 763 98 265
1989 63 948 178 713 30 154 99 556
1990 69 508 189 402 33274 100 847
1991 70711 188 012 32042 100 467
1992 68 690 183 844 32 740 98 967
1993 69 922 191732 33371 107 614
1994 78 018 211 406,5 36 626 117542
1995 85 441 231 081 42 215 127 470
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Figure C-1a

IED sortant des E.-U. et ventes des entreprises
affiliées a des sociétés américaines a I'étranger

(en millions de dollars)
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T 200 000
500 000 +
T 100 000
0 ——— — 0
r=0.985
Figure C-1b

IED sortant des E.-U. et ventes des entreprises affiliées a
des sociétés américaines a I'étranger dans le secteur manufacturier

(en millions de dollars)

Ventes des filiales amér. a
I'étranger dans le secteur
manufacturier

IED américain dans le
secteur manufacturier
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r=0.987
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Figure C-2a

IED sortant des E.-U. et ventes par des entreprises affiliées
a des sociétés américaines au Canada

(en millions de dollars)
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Figure C-2b

IED sortant des E.-U. et ventes des entreprises affiliées
a des sociétés américaines dans le secteur manufacturier

(en millions de dollars)

Ventes par des filiales
améric. dans le secteur
manufacturier canadien

IED américain dans le
secteur manufacturier
canadien
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