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Apercu du marché canadien

Marché du neuf

Autre mois d’activité robuste
en juillet pour les mises en

chantier de logements collectifs

Le nombre désaisonnalisé
annualisé' de mises en chantier
d'habitations s’est élevé a 236 500
en juillet, ce qui correspond a une
hausse de 100 unités en regard du
mois précédent.

Lexcellent rendement observé au
septiéme mois de I'année est

attribuable aux résultats obtenus
dans le segment des collectifs en
Ontario et en Colombie-
Britannique, qui ont neutralisé les
pertes accusées dans les autres
provinces. Les mises en chantier de
maisons individuelles ont continué
a diminuer et ont atteint en juillet
leur plus bas niveau de I'année. La
vigueur de I'activité du coté des
collectifs traduit un intérét accru
envers les logements de prix

Suite a la page 2
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ABONNEZ-VOUS!

Consultez les publications du Centre
d’analyse de marché de la SCHL par
lintermédiaire du Bureau de commandes, a
I'adresse www.schl.ca/
marchedelhabitation. C’est pratique et

\\ W
210 V iluen rapide! Vous pouvez consulter, imprimer ou

v télécharger les publications, ou encore vous

200 y abonner et les recevoir par courriel, le
jour méme ou elles sont diffusées.
9 T T
190 Mieux encore, la version électronique des
Juillet 2004 Juillet 2005 Juillet 2006

produits nationaux standards est
Source : SCHL maintenant gratuite!
*Données désaisonnalisées annualisées.

Les données mensuelles sur les mises en chantier d’habitations publiées dans Actualités habitation,
Canada sont des chiffres définitifs et peuvent étre différentes des données provisoires diffusées
dans le communiqué sur les mises en chantier.

"Toutes les données sur les mises en chantier (3 'exception des données réelles) sont des
données désaisonnalisées annualisées (DDA), c’est-a-dire des chiffres mensuels corrigés des
variations saisonniéres et multipliés par douze afin de refléter le rythme d’activité sur un an.
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relativement moins élevé. Malgré tout, la montée des
prix et la |égére élévation des taux hypothécaires
devraient modérer la demande sur le marché du neuf
au deuxiéme semestre de 2006.

Augmentation des mises en chantier dans le
segment des collectifs, et diminution du c6té
des maisons individuelles

Le nombre désaisonnalisé annualisé de mises en
chantier dans les centres urbains du Canada a
progressé d’a peine 0,5 % en juillet par rapport a juin,
et s’est situé a 202 100.1l a avancé de 3,9 % et s’est
établi a 112 900 dans la catégorie des logements
collectifs, tandis qu’il a reculé de 3,5 % pour se fixer
a 89 200 dans celle des maisons individuelles.

Hausse des mises en chantier dans les centres
urbains de la Colombie-Britannique et de
POntario

En juillet, le nombre de mises en chantier
d’habitations en milieu urbain s’est accru dans deux
des cinq régions du pays en regard du mois précédent.
La plus forte hausse a été enregistrée en Colombie-
Britannique, ou l'activité s’est intensifiée de 21,9 %.
L’'Ontario vient ensuite, avec un taux de croissance de
4,2 %. Le nombre de mises en chantier en zone
urbaine a régressé de 2,2 % dans la région de
I'Atlantique, de 9,4 % dans les Prairies et de 10,5 %
au Québec.

On évalue a 34 400 le nombre désaisonnalisé
annualisé de mises en chantier dans les régions
rurales du Canada durant le mois de juillet.

Le cumul annuel (en chiffres réels) des mises en
chantier est plus élevé qu’a la méme période
Pan dernier

En chiffres réels, le cumul annuel des mises en
chantier d’habitations dans I'ensemble des régions
dépasse de 3,1 % celui des sept premiers mois

de 2005. Dans les centres urbains, le cumul réel a
progressé de 2,6 % en glissement annuel, affichant une
avance de 4,3 % dans le segment des logements
collectifs et de 0,9 % dans celui des maisons
individuelles.

Forte hausse du prix des logements neufs

en juin

Le prix des habitations sur le marché du neuf, dont
I'évolution est mesurée par I'Indice des prix des
logements neufs (IPLN), s’est accru de 9,8 % en juin
dernier par rapport au méme mois en 2005. Cette
progression est essentiellement attribuable a la
croissance enregistrée en Alberta. La forte demande
d’habitations neuves, la montée des co(its des
matériaux, de la main-d’ceuvre et des terrains, ainsi
que l'allongement des délais de construction ont tous
contribué a hausser le prix des logements.

Marché de la revente
Les ventes S.I.A.® diminuent

Le nombre désaisonnalisé de ventes S.I.A.° (Service
inter-agences®) a régressé de 1,6 % et s’est situé a
40 392 en juin 2006, alors qu’il s’était établi a 41 036
le mois précédent.

Durant le premier semestre, le nombre réel de ventes
S.LA.® a atteint 264 634, affichant ainsi une
augmentation de 4,0 % par rapport a la méme période
en 2005.

Légére hausse des nouvelles inscriptions S.I.A.®
en juin
Le nombre désaisonnalisé de nouvelles inscriptions

S.LA.° a progressé de 0,5 % en juin et s’est élevé
a 66 244; il s’était fixé a 65 907 un mois plus tot.

Au cours des six premiers mois de 2006, le nombre
réel de nouvelles inscriptions s’est accru de 5,4 % par
comparaison a la méme période I'an dernier.

Suite a la page 3
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Au Canada, la conjoncture favorable aux
vendeurs continue de contribuer a la forte
croissance du prix des habitations

Le rapport ventes-nouvelles inscriptions' est un
indicateur de la pression que subissent les prix sur le
marché des habitations existantes. Il tient compte a la
fois des nouvelles inscriptions, qui servent a mesurer
I'offre de logements existants, et des ventes S.|.A.®,
qui permettent de faire une évaluation approximative
de la demande.

En juin, le rapport ventes-nouvelles inscriptions
avoisinait 61 % au Canada, signe que le marché
demeurait favorable aux vendeurs. Le prix S.1L.A.®
moyen observé au pays a donc progressé de 12,7 %
en regard de son niveau de juin 2005.

La conjoncture favorable aux vendeurs continue
d'alimenter la hausse du prix des habitations

Prix S.LA® ($)

33000

Rapport ventes-nouvelles inscriptions (%), Canada

230 00

180 00

130 00

Marché favorable aux acheteurs

20 T T T T T T T T T T T T T T T T
1990 1992 1994 1996 1998 2000 2002 2004 2006
— Rapport ventes-nouvelles inscriptions (axe de gauche)
- = - Prix S..A.® (axe de droite)

80 000

Les données sont désaisonnalisées et annualisées.
Sources : SCHL, Association canadienne de I'immeuble (ACI), S..A.®

Conjoncture économique

Tout comme en juin, le nombre d’emplois est
demeuré a peu preés inchangé en juillet. Les gains
réalisés dans 'emploi a plein temps (21 600) ont été
neutralisés par des pertes dans 'emploi a temps
partiel (27 000).

Le taux de chémage a quelque peu augmenté

(de 0,3 %) pour atteindre 6,4 % en juillet, niveau qui
demeure parmi les plus bas enregistrés au cours des
30 derniéres années.

Durant les sept premiers mois de 2006, 'emploi a cr
de [,3 %; un nombre net de 210 000 postes ont été
créés.

A 63,0 %, le rapport emploi-population désaisonnalisé
est resté en juillet prés de son sommet historique.
Autrement dit, une proportion record de Canadiens
étaient occupés, ce qui contribue au grand optimisme
des consommateurs et a la vive demande

de logements.

Aprés avoir haussé six fois de suite le taux cible du
financement a un jour, la Banque du Canada a décidé
le I'l juillet de maintenir ce taux a 4,25 %. Selon elle,
I’économie fonctionne a un niveau supérieur a sa
capacité de production, mais les pressions que cette
conjoncture exerce sur les prix seront atténuées par
la vigueur du dollar canadien, qui modérera le prix
des importations.

En juillet, les prix des biens et des services compris
dans le panier de I'Indice des prix a la consommation
(IPC) ont augmenté de 2,4 % par rapport au méme
mois en 2005. Cette hausse est surtout attribuable a
la montée des prix de I'essence, du colit de
remplacement des habitations par le propriétaire, du
prix d’achat et de location a bail de véhicules
automobiles, et du colt de I'électricité. Elle a
toutefois été contenue par une diminution des prix
du matériel et des fournitures informatiques, du
matériel vidéo et des vétements pour femmes et pour
hommes. B

' Dans I'ensemble du marché canadien, lorsque le rapport ventes-nouvelles inscriptions est inférieur 2 35 %, les prix des habitations
augmentent généralement dans une proportion moins importante que le taux d’inflation. On est alors en présence d’'un marché favorable aux
acheteurs, aussi appelé marché acheteur. Un rapport ventes-nouvelles inscriptions supérieur a 50 % est caractéristique d’'un marché vendeur.
Dans un tel marchg, la hausse des prix des logements est en général plus forte que I'inflation globale. Quand le rapport ventes-nouvelles
inscriptions se situe entre ces deux limites, on dit que le marché est équilibré.
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SUPERFICIE DES LOGEMENTS :LES MENAGESAYANT LINTENTION D’ACHETER
VOIENT-ILS GRAND?
Les résultats du volet « intentions d’achat » de 'Enquéte sur les intentions d’achat ou de rénovation des

consommateurs menée en 2006 par la Société canadienne d’hypothéques et de logement sont analysés sous
I'angle de la superficie des habitations recherchées.

Selon les résultats de I'Enquéte sur les intentions d’achat Tableau | : Superficie moyenne en pieds carrés
ou de rénovation des consommateurs réalisée en 2006 selon le type de logement et le centre

par la Société canadienne d’hypothéques et de logement o Meizone T Jumelés T Logements en | Appartements | Tous ypes de
(SCHL), 13 % des ménages de Halifax, Montréal, Toronto, confondus
Calgary etVancouver avaient sérieusement l'intention' Calgary 1823 |1659| 1234 | 1139 | 1718
d’acheter un logement entre le premier trimestre Halifax 1931 11930 1693 1168 1894
de 2006 et le trimestre correspondant de 2007. De Montréal 1988 |[1803| 2094 | 1248 1839
facon générale, la taille du logement envisagé par les Toronto 2180 |1745| 1475 1 060 1933
ménages ayant 'intention d’acheter ne présente que de vancower | 2279 | 1241 | 1467 1041 1863
légéres fluctuations d’un centre a l'autre?, a I'exception T

de Calgary, ou les ménages recherchent en moyenne de centres el Rl el Bk ol I

moins grandes habitations (voir le graphique ).

Source : Enquéte sur les intentions d’achat de la SCHL

Ainsi, dans chacune des catégories de logement (sauf
dans celle des appartements), la superficie moyenne
désirée est moins élevée chez les acheteurs éventuels de
Calgary que chez les ménages des autres centres a

Graphique | : Superficie moyenne
en pieds carrés, selon le centre

Pieds carrés

1950+

1 900 I'étude (voir le tableau I). Les maisons individuelles

1 8501 demeurent le type de logement le plus souvent

1 800 considéré par les ménages. La superficie moyenne

1 7501 envisagée par les répondants souhaitant acheter une

1 7001 habitation de ce genre est de 2 100 pieds carrés, soit la
1 6501 surface la plus grande parmi tous les types de logement
1 60014 envisagés (voir le graphique Il). Par ailleurs, la superficie

Calgary Montréal Vancouver Halifax Toronto Les cinq

ontros moyenne des habitations que prévoient acquérir les
acheteurs potentiels dépasse les | 000 pieds carrés,
quelle que soit la catégorie voulue ou le centre habité

(voir le tableau I). Suite a la page 5

Source : Enquéte sur les intentions d’achat de la SCHL

' Par ménage ayant des intentions sérieuses, on entend les ménages qui sont préts a acheter ou ont modérément I'intention d’acheter une
habitation. Les ménages affirmant qu’ils achéteront fort probablement un logement au cours des 12 prochains mois sont « préts a acheter »,
c’est-a-dire qu’ils ont des intentions fermes. Les ménages ayant des intentions modérées évaluent a 50 % leur probabilité d’acquérir un
logement au cours des |2 prochains mois.

L'Enquéte sur les intentions d’achat ou de rénovation des consommateurs est réalisée au moyen d’un échantillon d’environ 4 000 ménages par
centre. Elle consiste a interroger les participants sur leurs projets d’achat d’une habitation ou de rénovation résidentielle. Les données
recueillies portent sur le type, la taille et la fourchette de prix des habitations. Elles sont classées en fonction des caractéristiques
démographiques des ménages, c’est-a-dire le revenu, la taille de la famille, le mode d’occupation et le secteur du centre ol vivent les ménages.
LEnquéte a été réalisée au premier trimestre de 2006 dans les centres suivants :Vancouver, Calgary, Toronto, Montréal et Halifax. Elle portait
sur les intentions d’achat ou de rénovation pour les 12 mois suivants. Des données sur les cinq centres réunis ont été compilées en pondérant
les résultats pour chacun des centres d’aprés les projections démographiques pour 2006.

Des tableaux détaillés sur les intentions d’achat et de rénovation sont disponibles pour chacun des cinq centres, de méme que pour I'ensemble
de ces centres. Les données s’appliquant a I’ensemble des centres sont pondérées de fagon a ce qu’elles soient représentatives de la popula-
tion totale des cinq centres. Les faits saillants des principaux marchés et des tableaux de données détaillés sont offerts gratuitement sur le site
Web de la SCHL, 3 www.schl.ca.

2 Seules ont été retenues, dans les calculs effectués pour le présent article, les données concernant les ménages ayant des intentions sérieuses
et ayant répondu aux questions. Les données concernant les enquétés qui n’ont pas fourni de réponse ou qui ne savaient pas quoi répondre aux
questions ont été supprimées des calculs.
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Graphique Il : Superficie moyenne en pieds carrés dans
les cinq marchés visés, selon le type de logement

Pieds carrés

2500+

2000+

1500+

1000+

500

0-

Maisons Jumelés et Logements en Appartements
individuelles duplex rangée

Source : Enquéte sur les intentions d’achat de la SCHL

Dans les cing marchés visés par 'Enquéte, six ménages
sur dix ayant des intentions sérieuses indiquent qu'’ils
opteraient pour un logement plus vaste que celui qu’ils
occupent actuellement. Le pourcentage de ménages
espérant acheter une habitation d’un cran supérieur est
particulierement important chez les ménages souhaitant
une habitation de plus de | 400 pieds carrés. Par contre,
les ménages ayant déclaré vouloir acquérir un logement
plus petit (18 %) ou un logement ayant sensiblement la
méme superficie (22 %) que celui ou ils habitent a
’heure actuelle considérent généralement I'achat d’'une
habitation de | 400 pieds carrés ou moins.

Toujours dans les cing marchés a I'étude, environ trois
ménages sur quatre qui ont des intentions sérieuses et
qui recherchent un logement plus grand s’attendent a
payer plus cher. De méme, environ trois acheteurs
éventuels sérieux sur quatre souhaitant devenir
propriétaire d’une habitation plus petite croient qu’ils
paieront moins cher. Quant aux ménages voulant un
logement de superficie semblable a celui ou ils résident
présentement, ils se répartissent a peu preés également
entre ceux qui pensent acheter une habitation d’'une
valeur moindre, égale ou supérieure a leur propriété
actuelle.

Tableau Il : Superficie moyenne
selon le groupe d’age des acheteurs

Groupe d’age Superficie moyenne
(en pieds carrés)
18-24 1730
25-34 1546
35-44 1744
45-54 1637
55-64 1552
65 et plus 1466

Source : Enquéte sur les intentions d'achat de la SCHL

Parmi les acheteurs éventuels sérieux, les ménages dgés
entre 35 et 44 ans sont ceux qui recherchent les
logements de plus grande superficie, c’est-a-dire de

| 744 pieds carrés en moyenne (voir le tableau Il). Ce
groupe d’dge réunit les ménages qui comptent le plus de
membres; dans les groupes plus vieux, la taille des
ménages diminue a mesure que I'dge augmente.Ainsi,en
vieillissant, les ménages ont besoin de moins d’espace, ce
qui influe sur leur choix d’habitation. De fait, c’est chez
les ménages de plus de 65 ans que la superficie des
logements envisagés est la plus faible, a savoir | 466 pieds
carrés en moyenne.

Les ménages locataires forment le plus grand groupe
d’acheteurs potentiels d’habitations de moins de

| 400 pieds carrés. On le constate plus particuliérement
a Montréal, ol ces ménages représentent plus de 90 %
des répondants a la recherche d’'un logement

de | 000 pieds carrés ou moins. Les propriétaires con-
stituent la plus grande part des ménages qui considerent
sérieusement I'achat d’'un logement de plus de

| 400 pieds carrés; c’est tout spécialement le cas a
Calgary, ou les propriétaires forment plus de 80 % des
ménages souhaitant acquérir une habitation de plus

de 2 000 pieds carrés.

Dans I'ensemble des cing marchés visés par 'Enquéte, la
proportion de propriétaires sur 'ensemble des
acheteurs éventuels (locataires et propriétaires) atteint
un sommet dans la catégorie des logements de 2 000 a
2 500 pieds carrés; elle s’éleve a 76 % (voir le

graphique lll).

Suite a la page 6
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La plupart des ménages ayant des intentions sérieuses
(66 %) aimeraient se porter acquéreur d’un logement
existant. Toutefois, les ménages qui envisagent
sérieusement I'achat d’une petite habitation (1 000 pieds
carrés ou moins) sont relativement nombreux a
s’intéresser au marché du neuf (39 %). Il en va de méme
pour les ménages voulant acheter un logement de plus
de 2 500 pieds carrés : 40 % disent qu’ils opteraient
pour du neuf (voir le graphique V).

Dans les cing marchés a I'étude, la moitié des ménages
ayant de sérieuses intentions d’achat prévoient verser
une mise de fonds correspondant a moins de 25 % de la
valeur prévue de 'habitation. Parmi ces ménages qui
contracteront un emprunt a rapport prét-valeur élevé,
46 % sont a la recherche d’un logement de | 400 pieds
carrés ou moins, et le tiers s’attendent a acquérir une
propriété d’une superficie comprise entre | 400 et

2 000 pieds carrés.

Chez les ménages qui croient pouvoir verser une mise
de fonds de plus de 25 % de la valeur prévue de
I'habitation, 30 % souhaitent devenir propriétaire d’'un
logement de | 400 a 2 000 pieds carrés. Comme les
ménages qui contracteront un emprunt a rapport prét-
valeur faible sont le plus souvent des acheteurs
expérimentés qui vont dégager un avoir propre de la
vente du logement qu’ils occupent, prés de la moitié
d’entre eux (49 %) prévoient faire I'acquisition d’'une
habitation de plus de 2 000 pieds carrés.®

Graphique Il : Superficie souhaitée selon le
mode d’occupation, dans les cing centres visés

Proportion de personnes ayant I'intention d’acheter un logement
‘l Propriétaires-occupants B Locataires ‘

100% -
75%
50%
25%
0% T T T T

1000 et 1000-1400 1400-2000 2000-2500 Plusde
moins 2500
Pieds carrés

Source : Enquéte sur les intentions d’achat de la SCHL

Graphique IV : Superficie souhaitée selon le type
de marché, dans les cing centres visés

Proportion de personnes ayant I'intention d’acheter un logement

‘l Log. neufs M Log. existants ‘

100% -
75% -
50% -
25% -
0% - i ; ; .

1400 et 1000-1400 1400-2000 2000-2500 Plus de 2500
moins

Pieds carrés
Source : Enquéte sur les intentions d’achat de la SCHL
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C’EST DANS LES GRANDS CENTRES URBAINS QUE L’ON A LE PLUS RECOURS
AU REGIME D’ACCESSION A LA PROPRIETE

Selon les données les plus récentes disponibles, en 2004, le Régime d’accession a la propriété du
gouvernement fédéral a aidé plus de 130 000 personnes a réaliser leur réve de devenir propriétaires,
en leur permettant de retirer plus de |,4 milliard de dollars de leur REER afin d’acquérir une
habitation. Les acheteurs de Toronto, Montréal et Vancouver ont représenté environ 46 % des
participants au Régime, et on leur attribue plus de 50 % des sommes engagées a ce titre.

En quoi consiste le Régime d’accession a la
propriété?

Le Régime d’accession a la propriété (RAP) a été créé
par le gouvernement fédéral en 1992 dans le but d’aider
des Canadiens a acheter une habitation. Il permet de
puiser dans un régime enregistré d’épargne-retraite
(REER), en franchise d’impét, un montant pouvant
atteindre 20 000 $ pour l'acquisition d’un logement. Les
montants retirés demeurent exempts d'impot s’ils sont
remboursés dans un délai de 15 ans. A I'origine, le RAP
ne visait que les accédants a la propriété. Toutefois, grace
a des améliorations apportées depuis, les ménages qui
ont déja possédé un logement peuvent participer au
Régime dans la mesure ou ils n’ont pas été propriétaires
au cours des cinq années précédentes et ou ils ont
remboursé en entier les sommes prélevées auparavant
dans le cadre du RAP Les améliorations ont par ailleurs
permis aux personnes handicapées, ou aux personnes
qui s'occupent d’elles, de bénéficier de meilleures condi-
tions d’accés au Régime.

Le RAP vient en aide aux acheteurs d’habitations

En 2004, plus de 130 000 personnes se sont prévalues
des dispositions du RAP et sont devenues propriétaires
d’un logement. A cette fin, elles ont puisé plus de |,4
milliard de dollars dans leur REER. Depuis sa création en
1992, le RAP a favorisé I'accession a la propriété de plus
de 1,5 million de personnes et a permis d’injecter prés
de |6 milliards de dollars provenant de REER dans le
marché canadien de I'habitation. La moyenne des
sommes retirées en vertu du RAP s’élevait a quelque
10 800 $ en 2004, soit sensiblement le méme montant
que dans les années passées.

Le RAP est plus populaire dans les grands centres
urbains, et Toronto vient en téte a cet égard

Toronto venait au premier rang des centres urbains, en
2004, pour ce qui est de la proportion de participants au
Régime et des sommes prélevées dans des REER pour
I’achat d’une habitation. Mé&me si I'agglomération
comptait seulement 16,3 % de la population canadienne,
ses habitants représentaient environ 21,4 % des partici-
pants au RAP en 2004 et avaient retiré plus de 353

millions de dollars de REER pour I'acquisition d’une
habitation. Ce montant correspond a 23,6 % de
'ensemble des fonds REER engagés au pays dans le cadre
du RAP. Les acheteurs torontois ont puisé en moyenne
quelque Il 950 $ dans leur REER, ou 3,8 % du prix
moyen des habitations.

Dix premiéres villes du classement en
fonction du nombre de participants au
RAP en 2004

Milliers de participants au RAP

Somme moyenne retirée (en milliers de dollars)

13

[ | Participants au RAP *== Somme moyenne retirée

Sources : SCHL et ARC

Montréal, ou I'on retrouve |1,3 % de la population
nationale, occupait la deuxiéme place avec 17,3 % des
participants au RAP et 19,3 % du total des fonds retirés
de REER en vertu du programme. Dans cette
agglomération, le retrait moyen s’est élevé a environ

12 171 $, ou a 6,4 % du prix moyen des logements.
Vancouver venait au troisiéme rang, loin derriére, car ses
résidents ne représentaient que 7,2 % des participants
et n’avaient engagé que 7,9 % des fonds du RAP. Le
montant moyen prélevé y a atteint quelque |1 850 $, ce
qui correspond a 3,2 % du prix moyen des habitations.

Suite a la page 8
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Dans les petits centres urbains, les participants étaient
moins nombreux a profiter du RAP, mais les sommes
retirées étaient souvent plus importantes en proportion
du prix moyen des habitations, atteignant méme un
sommet de | 1,5 % a Trois-Riviéres.

Dix premiéres villes du classement en
fonction du retrait moyen effectué en
vertu du RAP en 2004

Montant moyen du retrait effectué en vertu du RAP (en milliers de dollars)

13

Il Montant moyen du retrait

Sources : SCHL et ARC

Le RAP dans les principales villes des différentes
provinces

St. John’s, Charlottetown, Halifax et Winnipeg venaient en
téte de liste de leur province pour ce qui est de
l'utilisation du RAP. Plus de 70 % des participants et des
fonds retirés a I'échelle provinciale provenaient de
chacune de ces villes.

En 2004, en Ontario, les habitants de Toronto, Ottawa et
Hamilton ont représenté respectivement 52,9, 9,5 et 6,6
% des participants et 57,4, 10 et 6,4 % des sommes

Participation au RAP en 2004 dans les
principales villes des différentes provinces

Milliers de participants au RAP

Somme moyenne retirée (en milliers de dollars)

30

[ | Participants au RAP === Somme moyenne retirée

Sources : SCHL et ARC

retirées en vertu du RAP. Au Québec, Montréal et la ville
de Québec ont compté pour la majeure partie de
Pactivité, avec 52,7 et 13,5 % des participants et 55,7 et
13,4 % des sommes investies dans le cadre du RAP.
Vancouver et Victoria se sont taillé la part du lion en
Colombie-Britannique (56,2 et 8,0 % des participants, et
60,4 et 8,4 % des fonds engagés).

En Alberta et en Saskatchewan, on observe une distribu-
tion a peu prés égale entre les deux plus grandes villes
de chacune des provinces. Dans la premiére, les
résidents de Calgary et d’Edmonton ont représenté
respectivement 43,9 et 38,2 % des participants et ils ont
retiré 45,0 et 37,6 % des sommes investies en vertu du
RAP. En Saskatchewan, Regina a regroupé 31,8 % des
participants et a représenté 30,6 % des fonds affectés; a
Saskatoon les pourcentages équivalents se sont élevés a
38,1 et 38,9 %.1W

Participation au RAP dans les principales villes des différentes provinces, 2004

Ville Participants Montant remboursé Montant retiré Montant moyen retiré Retrait moyen / prix habitations
Vancouver 10 040 49 091 118987 Il 851 3,2%
Victoria 1 430 7 625 16 539 I'l 566 3,6%
Calgary 4950 23 402 45 898 9272 4,2%
Edmonton 4310 16 799 38 345 8 897 5,0%
Regina 560 | 945 3 959 7 070 6,3%
Saskatoon 670 2 668 5033 7512 5,7%
Wi innipeg 2 330 7 622 18 370 7 884 6,5%
Ottawa 5340 26 435 61 414 Il 501 4,8%
Toronto 29 590 137 556 353704 Il 953 3,8%
Montréal 23 870 118311 290 517 12171 6,4%
Québec 6130 27 188 69 958 11412 8,8%
Fredericton 240 798 2016 8 400 7,0%
Saint John 410 | 540 3336 8 137 7,0%
Halifax 1 420 5648 12 341 8 691 5,0%
Charlottetown 190 699 1 637 8616 7,8%
St. John's 510 1 915 3989 7 822 5,9%
Canada 138 580 621 855 | 501 553 10 835 4,8%

Source: Agence du revenu du Canada (ARC)
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Données sur le marché de ’habitation (DDA)

2005 T4:05 TI:06 T2:06 MO05:06 MO06:06 MO07:06

Mises en chantier, en milliers de logements

Canada, toutes catégories et régions 225,5 224,6 248,0 228,9 226,4 236,4 236,5
Variation en % par rapport a la période précédente -3,4 -1,2 10,4 -7,7 0,8 4.4 0,0
Canada, toutes catégories, régions rurales 32,0 33,7 32,0 35,3 35,3 35,3 34,4
Variation en % par rapport a la période précédente 10,2 12,0 -5,0 10,3 0,0 0,0 -2,5
Canada, toutes catégories, régions urbaines 193,5 190,9 216,0 193,6 191,1 201,1 202,1
Variation en % par rapport a la période précédente -5,3 -3,2 13,1 -10,4 1,0 52 0,5
Canada, log. individuels, régions urbaines 94,0 94,5 105,4 92,1 91,4 92,4 89,2
Variation en % par rapport a la période précédente -9,5 34 11,5 -12,6 -1,5 1,1 -3,5
Canada, log. collectifs, régions urbaines 99,5 96,4 110,6 101,5 99,7 108,7 112,9
Variation en % par rapport a la période précédente -1,0 -9,0 14,7 -8,2 3,3 9,0 3,9
Terre-Neuve, toutes catégories et régions 2,5 2.4 2,7 2,1 2,2 2,4 1,9
Variation en % par rapport a la période précédente -13,0 -7,7 12,5 -22,2 29,4 9,1 -20,8
fle-du-Prince-Edouard, toutes catégories et régions 0,9 0,8 1,5 0,5 0,5 0,6 0,7
Variation en % par rapport a la période précédente -6,2 0,0 87,5 -66,7 0,0 20,0 16,7
Nouvelle-Ecosse, toutes catégories et régions 4,8 4,9 7,1 53 5,6 4,2 5,8
Variation en % par rapport a la période précédente 1,2 6,5 449 -25,4 -9,7 -25,0 38,1
Nouveau-Brunswick, toutes catégories et régions 4,0 4,2 4,2 4,6 3,7 5,8 4,3
Variation en % par rapport a la période précédente 0,3 7,7 0,0 9,5 -17,8 56,8 -25,9
Québec, toutes catégories et régions 50,9 49,5 50,7 45,8 46,0 46,1 41,3
Variation en % par rapport a la période précédente -12,9 -1,0 2,4 -9,7 2,0 0,2 -10,4
Ontario, toutes catégories et régions 78,8 74,7 83,5 76,6 78,1 80,1 83,0
Variation en % par rapport a la période précédente -7,4 -4,8 11,8 -8,3 8,9 2,6 3,6
Manitoba, toutes catégories et régions 4,7 4,7 5,2 5,5 5,2 5,7 4,7
Variation en % par rapport a la période précédente 6,6 -14,5 10,6 58 -7,1 9,6 -17,5
Saskatchewan, toutes catégories et régions 3,4 3,6 3,4 3,5 3,3 3,9 3,9
Variation en % par rapport a la période précédente -9,1 -5,3 -5,6 2,9 3,1 18,2 0,0
Alberta, toutes catégories et régions 40,8 43,0 49,7 50,4 51,3 53,1 49,6
Variation en % par rapport a la période précédente 12,6 6,4 15,6 1,4 91 3,5 -6,6
Colombie-Britannique, toutes catégories et régions 34,7 36,8 40,0 34,6 30,5 34,5 41,2
Variation en % par rapport a la période précédente 53 -1,3 8,7 -13,5 -22,0 13,1 19,4

SOURCE : SCHL, Relevé des mises en chantier et des achévements. Toutes les données sont désaisonnalisées et annualisées. Les données
désaisonnalisées annualisées (DDA) passent par diverses étapes de révision, a différentes périodes du cycle annuel; ce processus débouche
sur I'établissement définitif des données provisoires. Les données sont révisées a la fin de chaque mois, de chaque trimestre et de I'année.
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Mises en chantier par région urbaine (en DDA)*

2005 T4:05 TI:06 T2:06 MO05:06 M06:06 MO07:06

Canada 193,5 190,9 216,0 193,6 191,1 201,1 202,1
Terre-Neuve 1,8 1,7 1,9 1,4 1,5 1,7 1,3
fle-du-Prince-Edouard 0,6 0,5 1,3 0,4 0,4 0,5 0,4
Nouvelle-Ecosse 3,3 3,2 5,3 3,5 3,8 2,4 4,
Nouveau-Brunswick 2,7 2,9 2,8 3,3 2,4 4,5 3,1
Québec 41,3 40,4 43,8 36,7 36,9 37,0 33,1
Ontario 73,2 70,0 77,1 69,5 71,0 73,0 76,1
Manitoba 2,9 2,8 3,0 3,4 3,1 3,6 2,5
Saskatchewan 25 2,4 2,9 2,8 2,6 3,2 3,1
Alberta 343 34,5 41,8 41,5 42,4 44,2 40,6
Colombie-Britannique 31,1 32,5 36,1 31,1 27,0 31,0 37,8

* Les données trimestrielles et mensuelles sont désaisonnalisées et annualisées, en milliers de logements.

Principaux indicateurs du marché de I’habitation

2005 T4:05 TI:06 T2:06 MO05:06 M06:06 M07:06

Logements neufs

Individuels et jumelés achevés et inoccupés, en milliers 53 5,1 49 5,0 5,2 5,0 49
Variation en % par rapport i la méme période un an plus t&t 2 99 -127 -79 -6,5 -6,4 -3,0
En rangée et appart. achevés et inoccupés, en milliers 9,0 8,5 8,3 8,2 8,3 8,0 n.d.
Variation en % par rapport & la méme période un an plus tot 33,6 3,3 62 -II,7 -10,7 -11,2 n.d.
Indice des prix des logements neufs (1997 = 100) 129,4 132,4 135,4 140,1 1400 142,0 n.d.
Variation en % par rapport & la méme période un an plus tot 5,0 5,6 7,0 91 91 9,8 n.d.

Logements existants

Ventes S.I.A.® (en milliers de logements)* 483,2 488,9 500,0 4855 4924 484,7 n.d.
Variation en % par rapport & la méme période un an plus tot 49 7.9 9,9 -0,6 2,1 -3,5 n.d.
Prix moyens S.LLA.® (en milliers de $CAN)** 249,3 258,5 267,2 276,99 276,6 2779 n.d.
Variation en % par rapport & la méme période un an plus tot 10,2 10,3 11,6 12,0 10,9 11,9 n.d.

Marché hypothécaire

Taux hypothécaire affiché a | an, en % (moyenne sur la période) 5,06 5,55 5,90 6,37 6,25 6,60 6,60
Taux hypothécaire affiché a 5 ans, en % (moyenne sur la période) 599 6,15 6,40 6,82 6,75 6,95 6,95

SOURCES : SCHL, Statistique Canada, Banque du Canada, Association canadienne de I'immeuble.
n.d. : données non disponibles
* Les données trimestrielles et mensuelles sont désaisonnalisées et annualisées (DDA)
** Les données annuelles et trimestrielles sont des chiffres réels. Les données mensuelles sont désaisonnalisées.
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La SCHL : Au cceur de I’habitation

La Société canadienne d’hypotheques et de logement (SCHL) est 'organisme fédéral responsable de I'habitation au Canada, et ce
depuis plus de 60 ans.

En collaboration avec d’autres intervenants du secteur de I'habitation, elle contribue a faire en sorte que le Canada continue de posséder
l'un des meilleurs systémes de logement du monde. La SCHL veille a ce que les Canadiens aient accés a un large éventail de logements de
qualité, a colit abordable, et elle favorise la création de collectivités et de villes dynamiques et saines partout au pays.

Pour obtenir des renseignements supplémentaires, veuillez consulter le site Web de la SCHL au www.schl.ca
Vous pouvez aussi communiquer avec nous par téléphone : | 800 668-2642 ou par télécopieur : | 800 245-9274.
De I'extérieur du Canada : (613) 748-2003; télécopieur : (613) 748-2016

La Société canadienne d’hypothéques et de logement souscrit a la politique du gouvernement fédéral sur l'accés des personnes handicapées
a linformation. Si vous désirez obtenir la présente publication sur des supports de substitution, composez le | 800 668-2642.

La gamme compléte des publications nationales standards du Centre d’analyse de marché (CAM) est désormais offerte gratuitement, en
format électronique, sur le site VWeb de la SCHL.Vous pouvez maintenant consulter; imprimer ou télécharger les éditions déja parues, ou encore
vous abonner aux futures éditions et recevoir automatiquement, par courriel, de linformation sur le marché le jour méme ou elle est diffusée :
c’est rapide et pratique! Visitez le www.schl.ca/marchedelhabitation

Pour en savoir davantage au sujet du CAM et de la mine de renseignements sur le marché de I'habitation quil met a votre disposition,
rendez-vous au www.schl.ca/marchedelhabitation

Pour vous abonner a la version papier (payante) des publications nationales stantards ou des rapports régionaux spéciaux, veuillez composer le
| 800 668-2642.

©2006 Société canadienne d’hypothéques et de logement. Tous droits réservés. La SCHL autorise toute utilisation raisonnable du contenu de

la présente publication, a la condition toutefois que ce soit a des fins personnelles, pour des recherches d’affaires ou dintérét public, ou encore
dans un but éducatif. Elle accorde le droit d'utiliser le contenu a titre de référence générale dans des analyses écrites ou dans la présentation de
résultats, de conclusions ou de prévisions, et de citer de fagon limitée les données figurant dans la présente publication. La SCHL autorise
également l'utilisation raisonnable et restreinte du contenu de ses rapports dans des publications commerciales, sous réserve des conditions
susmentionnées. Elle conserve toutefois le droit d’exiger; pour une quelconque raison, linterruption d’une telle utilisation.

Chagque fois que le contenu d’une publication de la SCHL est utilisé, y compris les données statistiques, il faut en indiquer la source comme
suit :

Source : SCHL (ou, selon le cas, « Adaptation de données provenant de la SCHL »), titre de la publication, année et date de diffusion.

A défaut de quoi ledit contenu ne peut étre reproduit ni transmis 4 quiconque. Lorsqu’une organisation se procure une publication, elle ne doit
pas en donner l'accés a des personnes qui ne sont pas a son emploi. La publication ne peut étre affichée, que ce soit en partie ou en totalité,
dans un site VWeb qui serait ouvert au public ou accessible a des personnes qui ne travaillent pas directement pour I'organisation. Pour obtenir la
permission d'utiliser le contenu d’'une publication d’analyse de marché de la SCHL a des fins autres que celles susmentionnées ou de
reproduire de grands extraits ou lintégralité des publications d’analyse de marché de la SCHL, veuillez communiquer avec le Centre canadien
de documentation sur I'habitation (CCDH) ; courriel : chic@schl.ca — téléphone : 613-748-2367 ou | 800 668-2642.

Veuiillez fournir les informations suivantes au CCDH :
Titre de la publication, année et date de diffusion

Sans limiter la portée générale de ce qui précede, il est interdit de traduire un extrait de publication sans I'autorisation préalable écrite de la
Société canadienne d’hypotheques et de logement.

Les renseignements, analyses et opinions contenus dans cette publication sont fondés sur diverses sources jugées fiables, mais
leur exactitude ne peut étre garantie, et ni la Société canadienne d’hypothéques et de logement ni ses employés n’en assument
la responsabilité.

Page |1 Société canadienne d’hypothéques et de logement


http://www.schl.ca
http://www.schl.ca/marchedelhabitation
http://www.schl.ca/marchedelhabitation
mailto: chic@schl.ca

63831_2006_M08

SOYEZ AU FAIT DU
MARCHE DE LHABITATION!

Prenez des décisions éclairées grace aux données les plus récentes sur les
tendances du marché de I’habitation au Canada et les occasions a saisir.

Consultez en ligne des données exactes, complétes et actuelles sur le logement,
présentées dans une vaste gamme de publications nationales et dans de nombreux

rapports et tableaux statistiques.

Voici quelques hyperliens

des rapports gratuits :
Statistiques du logement au Canada
Les intentions des consommateurs d'acheter
ou de rénover un logement
Bulletin mensuel d'information sur le logement
Perspectives du marché de I'habitation, Canada
Perspectives du marché de I'habitation, grands centres urbains
Actualités habitation, Canada
Actualités habitation, grands centres urbains
Actualités habitation, régions
Statistiques mensuelles sur I'habitation
Tableaux de données provisoires sur les mises en chantier
Rapport sur le marché locatif : Faits saillants provinciaux
Rapport sur le marché locatif, grands centres urbains

Obtenez tout de suite 'information dont vous avez besoin!

Visitez le www.schl.ca/marchedelhabitation

MAISON A QSSATURE D BOIS

~ CAMADA

Vous pouvez également vous procurer des
rapports régionaux :

Analyse du marché de la revente, centres urbains du Québec
Enquéte sur le logement des ainées, Colombie-Britannique
Rapport sur les copropriéeés, région du Grand Toronto (RGT)
Tableaux de données sur le marché de 'habitation :
Quelques centres urbains du Centre-Sud de |'Ontario

Coup d'oeil sur le marché de ['habitation, centres urbains
des Prairies

Rapport sur les maisons de retraite, Ontario

Construction résidentielle en bref, centres urbains des Prairies
Les résidences pour personnes dgées - Etude de marché,
centres urbains du Québec

CONSTRUCTION D'UNE MAISON
A OSSATURE DE BOIS

Ce best-seller national est l'outil idéal d'apprentissage et le meilleur manuel de chantier et guide pour la
construction d'une maison a ossature de bois. Cette nouvelle édition a été mise a jour afin de se conformer
aux dispositions du Code national du batiment du Canada 2005 en matiére de construction résidentielle.

De plus, de nombreux changements ont été apportés afin de faire concorder le manuel avec la recherche
en science du batiment, les méthodes de construction et les matériaux de construction contemporains.
Commandez-le dés maintenant au www.schl.ca ou appelez le | 800 668-2642
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