
Dans la région métropolitaine de recensemsent
(RMR) de St. John's, le marché de l'habitation a
affiché des tendances opposées au quatrième
trimestre. En effet, les mises en chantier ont
continué à diminuer, mais les ventes S.I.A.® ont
augmenté en octobre et novembre, de telle
sorte que les résultats du dernier trimestre de
2005 étaient comparables à ceux obtenus à
pareille période en 2004.

Les mises en chantier de
logements diminuent

Dans le secteur de la construction résidentielle, la
tendance à la baisse amorcée au début de 2005
s'est poursuivie tout au long du quatrième
trimestre. Entre octobre et décembre, le nombre
de mises en chantier dans la région de St. John's
s'est replié de 19,0 % et s'est établi à 419. Il a

régressé de 14,5 % dans le segment des maisons
individuelles et de 28,3 % dans celui des
collectifs, pour se fixer à 300 unités dans le
premier cas et à 119 dans le second. En 2005,
1 534 logements ont été mis en chantier, soit
16,4 % de moins que les 1 834 dénombrés un
an plus tôt. Il convient de souligner que si,
globalement, elle a ralenti par rapport au niveau
record de 2004, l'activité est toutefois demeurée
forte dans une perspective historique. En fait, elle
se situe au deuxième rang de la décennie pour
ce qui est des résultats annuels.

La baisse des mises en chantier d'habitations
demeure étroitement associée à l'augmentation
continue de l'offre de logements existants à prix
concurrentiel. Dans la région de St. John's, les
inscriptions courantes S.I.A.® de propriétés
résidentielles auprès de l'association des
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courtiers immobiliers de Terre-Neuve-et-Labrador, la
Newfoundland and Labrador Association of Realtors®

(NLAR®), ont affiché des hausses d'une année sur
l'autre de 19,2 % au quatrième trimestre et de 27,1 %
durant l'ensemble de 2005. La diversification de l'offre
continue d'attirer des acheteurs, au détriment du
marché du neuf. La montée des coûts des intrants et
de l'aménagement (terrain, main-d'œuvre et
matériaux) a également eu une incidence sur la
demande d'habitations neuves. En 2004, on observait
une différence de près de 39 000 $ entre le prix
moyen des maisons individuelles et jumelées neuves
et celui des propriétés existantes du même type. En
2005, l'écart s'est creusé et s'est chiffré à plus de
47 000 $. Il est probable que cette situation s'explique
par un déplacement de la demande du marché du
neuf vers le marché de la revente, ce qui contribue au
repli des mises en chantier d'habitations.

Le volume de ventes S.I.A.® au
quatrième trimestre de 2005 est égal
à celui de la période correspondante
de 2004

Dans la RMR de St. John's, le nombre de ventes S.I.A.®

de propriétés résidentielles a été à peu près le même
au quatrième trimestre de 2005 (820) qu'à pareille
période en 2004 (821), et les résultats annuels ont été
de nouveaux excellents. D'une année sur l'autre, les
ventes ont progressé de 1,0 % en octobre et de 5,3 %
en novembre, avant de diminuer de 7,3 % en
décembre. Pour l'ensemble de l'année, le volume de
ventes S.I.A.® est demeuré sensiblement pareil, à savoir
3 196 en 2005 et 3 203 en 2004.

Après avoir été favorable aux vendeurs pendant trois
années, le marché local de la revente est devenu
équilibré en 2005 et l'est demeuré au quatrième
trimestre, en raison essentiellement de la hausse
soutenue de l'offre. Malgré cette situation d'équilibre,
les prix ont continué leur ascension. En effet, le prix
S.I.A.® moyen des propriétés résidentielles a progressé
de 5,5 % en glissement annuel et a atteint 144 036 $
au dernier trimestre de 2005. Pour l'ensemble de
2005, il s'est élevé à 141 556 $, ce qui correspond à
une hausse de 6,4 %. Comme on s'attend que le
marché conserve son équilibre, la croissance des prix
ralentira quelque peu en 2006.
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Sortez vos agendas!
Conférence de la SCHL sur les perspectives du marché de l'habitation 2006

Date : le jeudi 9 mars 2006 Heure : de 7 h 30 à 10 h 45 
Endroit : Holiday Inn, St. John's Frais : 70 $ (TVH comprise)

Grâce aux taux hypothécaires exceptionnellement bas et à la robustesse de l'économie, beaucoup des marchés urbains du neuf
et de la revente de Terre-Neuve-et-Labrador ont connu une autre excellente année en 2005. Il y a de bonnes raisons de croire
que l'activité ralentira quelque peu sur ces marchés en 2006, mais qu'elle demeurera forte malgré tout.

Alex MacDonald, économiste régional à la SCHL, présentera son analyse et ses prévisions concernant le logement et l'économie
pour le Canada atlantique ainsi que pour Terre-Neuve-et-Labrador, et il indiquera comment le secteur de l'habitation réagira.

Chris Janes, analyste principal de marché pour Terre-Neuve-et-Labrador, expliquera comment les tendances démographiques et
les perspectives économiques façonneront la demande d'habitations neuves et existantes, de copropriétés et de logements
locatifs à l'échelle locale au cours de la période visée par les prévisions.

Pour réserver votre place ou obtenir de plus amples renseignements, communiquez dès aujourd'hui avec Connie Hawkins, par
téléphone, au 709-772-2048, par télécopieur, au 709-726-7014, ou par courriel à chawkins@cmhc.ca
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