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Les données mensuelles sur les mises en chantier d’habitations publiées dans Actualités habitation,
Canada sont des chiffres définitifs et peuvent étre différentes des données provisoires diffusées
dans le communiqué sur les mises en chantier.

"Toutes les données sur les mises en chantier (3 'exception des données réelles) sont des
données désaisonnalisées annualisées (DDA), c’est-a-dire des chiffres mensuels corrigés des
variations saisonniéres et multipliés par douze afin de refléter le rythme d’activité sur un an.
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remettre a baisser
graduellement.

En juin, les mises en chantier
s’accroissent dans le segment
des maisons individuelles mais
diminuent dans celui des
collectifs

Le nombre désaisonnalisé
annualisé de mises en chantier
dans les centres urbains s’est
établi a 192 700 en juin,
régressant de 4,9 % par rapport
au mois de mai. Il a augmenté de
2,1 % dans la catégorie des
maisons individuelles et diminué
de 10,5 % dans celle des
logements collectifs, pour se
situer respectivement a 92 200
et a 100 500.

Les mises en chantier dans les
centres urbains augmentent
dans trois des cinq régions

En juin, le nombre
désaisonnalisé annualisé de
mises en chantier d’habitations
en milieu urbain s’est accru de
12,8 % au Québec, de 6,8 %
dans I'Atlantique et de 3,0 % en
Colombie-Britannique, tandis
qul a reculé de 5,8 % dans les
Prairies et de 19,4 % en On-
tario. Dans ces deux derniéres
régions, la baisse est attribuable
a un repli des mises en chantier
de logements collectifs, lequel
s’est chiffré respectivement a
15,2 % et a 36,1 %. Les mises en
chantier de logements collectifs
ont augmenté ou ont été stables

dans les trois autres régions, la
plus forte croissance ayant été

enregistrée au Québec (18,6 %).

Dans le segment des maisons
individuelles, le nombre de
mises en chantier en milieu
urbain a progressé partout.

On évalue a 32 600 le nombre
désaisonnalisé annualisé de
mises en chantier dans les
régions rurales du Canada pour
le mois de juin.

En chiffres réels, le cumul
annuel des mises en chantier
s’est replié d’une année a
Pautre

En chiffres réels, le cumul
annuel des mises en chantier
d’habitations dans I’ensemble
du pays est de 3,5 % inférieur a
celui des six premiers mois de
2006, selon les estimations.
Dans les centres urbains
uniquement, la diminution est
évaluée a 4,7 % : lactivité a
ralenti de 7,5 % dans la
catégorie des maisons
individuelles et d’a peine 2,0 %
dans celle des collectifs.

La hausse des prix des
logements neufs a de
nouveau été forte en mai

Les prix des habitations
neuves, dont I'évolution est
mesurée par I'Indice des prix
des logements neufs (IPLN),
ont monté de 8,6 % en mai
2007 par rapport a mai 2006.
Les augmentations les plus

' S.ILA.® est une marque de commerce enregistrée de I’Association canadienne de I'immeuble.

Société canadienne d’hypothéques et de logement

considérables ont été
enregistrées a Saskatoon (38,6
%), Edmonton (37,0 %),
Calgary (22,0 %) et Regina
(21,6 %).

Marché de la revente

Les ventes S.I.A.° ont
augmenté en mai

Le nombre désaisonnalisé de
ventes S.I.A.®' (Service inter-
agences®) est passé de 43 766
en avril a 44 858 en mai, ce qui
représente une progression de
2,5 %.

Le nombre réel de ventes S.LA.®
pour la période allant de janvier
a mai est de 7,8 % supérieur au
résultat correspondant de 2006;
il se situe a 233 156.

Les nouvelles inscriptions
S.1.A.° se sont accrues en mai

Le nombre désaisonnalisé de
nouvelles inscriptions S.|.A.°
s’est accru de |,| %. De 70 570,
en avril, il est monté a 71 324,
en mai.

Le nombre réel de nouvelles
inscriptions a, quant a lui, été de
6,0 % plus élevé au cours des
cing premiers mois de I'année
qu’a pareille époque en 2006.
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La conjoncture favorable aux
vendeurs au Canada continue
de contribuer a la croissance
des prix des habitations

Le rapport ventes-nouvelles
inscriptions' est un indicateur
de la pression que subissent les
prix sur le marché des habita-
tions existantes. |l tient compte
a la fois des nouvelles inscrip-
tions, qui servent a mesurer
I'offre de logements existants, et
des ventes S.LA.®, qui
permettent de faire une
évaluation approximative de la
demande.

En mai, le marché est demeuré
favorable aux vendeurs, puisque
le rapport ventes-nouvelles
inscriptions au Canada atteignait
62 %. Cette conjoncture con-
tinue de contribuer a la forte

croissance des prix des habita-
tions, surtout dans les provinces
de I'Ouest.

Le prix S.I.LA.® moyen dans
ensemble du pays dépassait de
9,3 % son niveau de mai 2006.

Conjoncture économique

En juin, I augmentation
importante de I'emploi (34 800
nouveaux postes) est
attribuable aux forts gains
enregistrés dans les emplois a
plein temps (62 600) qui ont
contrebalancé les pertes dans
les emplois a temps partiel

(27 800). Dans 'ensemble, il y
avait au premier semestre de
2007 quelque 197 000 emplois
de plus qu’a pareille époque en
2006.

Pour le cinquieme mois d’affilée
en juin, le taux de chémage est

Les conditions favorables aux vendeurs continuent a
soutenir la progression du prix des habitations
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Les données sont désaisonnalisées et annualisées.
Sources : SCHL, Association canadienne de I'immeuble (ACI), S.I.A.®

resté a 6,1 %, son point le plus
bas des 33 derniéres années.

Le rapport emploi-population
corrigé des variations
saisonniéeres s’est légérement
accru, passant de 63,4 % en mai
a 63,5 % le mois suivant.
Autrement dit, une proportion
presque record de Canadiens
étaient occupés, ce qui
contribue a la grande confiance
des consommateurs et a la vive
demande de logements.

Le 10 juillet, la Banque du
Canada a relevé le taux cible du
financement a un jour de un
quart de point pour le porter a
4,50 %. Selon elle, il était
nécessaire de majorer les taux
afin de réduire les pressions
inflationnistes associées a
I'expansion économique plus
forte que prévu au premier
semestre.

En juin, les prix des biens et des
services compris dans le panier
de I'Indice des prix a la
consommation (IPC) ont
augmenté de 2,2 % en regard du
méme mois en 2006. La hausse
tient principalement a la pro-
gression des codts relatifs au
logement en propriété, comme
lintérét hypothécaire et les
colts de remplacement, et a
l'accroissement des frais
associés a la possession d’un
véhicule, dont I'essence. Leffet
de ces gains a été atténué par la
baisse des prix du matériel et
des fournitures informatiques.Jli

'. Dans I'ensemble du marché canadien, lorsque le rapport ventes-nouvelles inscriptions est inférieur a 35 %, les prix des habitations augmentent
généralement dans une proportion moins importante que le taux d’inflation. On est alors en présence d’'un marché favorable aux acheteurs, aussi appelé
marché acheteur. Un rapport ventes-nouvelles inscriptions supérieur a 50 % est caractéristique d’un marché vendeur. Dans un marché favorable aux
vendeurs, la hausse des prix des logements est en général plus forte que l'inflation globale. Quand le rapport ventes-nouvelles inscriptions se situe entre ces

deux limites, on dit que le marché est équilibré.

Société canadienne d’hypothéques et de logement
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Enquéte 2006 auprés des emprunteurs hypothécaires

Depuis 1999, la SCHL réalise
chaque année ’Enquéte
aupres des emprunteurs
hypothécaires pour se
renseigner sur les attitudes et
les comportements des
consommateurs a I’égard de
Pobtention ou du
renouvellement d’un prét
hypothécaire.En regle
générale, les emprunteurs ont
des attentes élevées en ce qui
concerne leurs transactions
hypothécaires.

Lancée en 1999, PEnquéte aupres
des emprunteurs hypothécaires
menée par la SCHL vise a étudier
les attitudes et les comportements
des consommateurs relativement a
divers aspects du processus
d’obtention et de renouvellement
d’un prét hypothécaire. Les
répondants sont répartis en quatre
groupes : accédants a la propriété,
acheteurs expérimentés,
propriétaires qui renouvellent et
propriétaires qui refinancent'. En
2006, 38 % des répondants étaient
des propriétaires renouvelant leur
prét, 27 %, des acheteurs
expérimentés ayant acquis une
nouvelle habitation récemment ou
ayant l'intention de le faire, 20 %,
des accédants a la propriété ou
des personnes envisageant
d’acheter leur toute premiére
habitation, et |5 %, des
propriétaires procédant au
refinancement de leur prét.

Les propriétaires qui renouvellent représentaient le
plus important groupe de répondants en 2006

B Propriétaires qui renouvellent
O Acheteurs expérimentés

20 %
O Accédants a la propriété

O Propriétaires qui refinancent

27 %

Source : Enquéte 2006 auprés des emprunteurs hypothécaires, SCHL

Emprunteurs satisfaits du service recu de

leur prestataire de services hypothécaires
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Source : Enquéte 2006 auprés des enmprunteurs hypothécaires, SCHL

' Accédants a la propriété : Les personnes qui ont acheté leur premiére habitation au cours des douze derniers mois ou qui
prévoient en acheter une durant la prochaine année.

Acheteurs expérimentés : Les personnes qui possédaient déja une habitation et qui en ont acheté une nouvelle au cours des
douze derniers mois ou qui en achéteront une durant la prochaine année.

Propriétaires qui renouvellent : Les personnes qui ont renouvelé leur prét hypothécaire au cours des neuf derniers mois ou

qui le feront durant les neuf prochains mois.

Propriétaires qui refinancent : Les personnes qui ont obtenu un prét de refinancement a ’égard de leur habitation au cours

des douze derniers mois.

Société canadienne d’hypothéques et de logement
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Les emprunteurs hypothécaires
sont-ils satisfaits?

Lan dernier, la majorité (54 %) des
emprunteurs hypothécaires actifs
interrogés étaient entierement
satisfaits des services fournis par
leur préteur ou leur courtier.A
l'inverse, seulement 6 % en étaient
totalement insatisfaits. Selon
certains répondants, il y a
nécessité d’informer et dlinstruire
davantage la clientéle, en plus
d’améliorer le service. C’est dans
la catégorie des accédants a la
propriété que la proportion de
répondants entiérement satisfaits
de la prestation des services est la
plus forte (60 %) et dans celle des
propriétaires ayant renouvelé leur
prét qu’elle est la plus

faible (49 %).

Les taux de satisfaction élevés
enregistrés chez les répondants
tiennent a la confiance des
emprunteurs, par exemple au
sentiment qu’ils éprouvent d’avoir
pris la meilleure décision, en toute
connaissance des diverses options
possibles, et d’avoir obtenu I'offre
la plus avantageuse selon leurs
besoins. La grande majorité des
répondants (85 %) estimaient que
leur prestataire de services
hypothécaires a tenu compte de
leurs besoins. Malgré le haut
niveau de satisfaction, 30 % des
répondants ont tout de méme
trouvé le processus stressant,
tandis que 26 % ont senti quiils
avaient intérét a vérifier les
conseils regus du prestataire de
services.

Que recherchent les
emprunteurs hypothécaires
lorsqu’ils choissent un préteur?

La majorité des répondants (71 %)
préféraient un prestataire de

Le préteur actuel figure en téte de liste des sources
d'information des emprunteurs

Responsable des préts du préteur actuel
Amis et famille

Internet

Courtier en préts hypothécaires

Agents immobiliers

Dépliants d'un établissement financier

Différents préteurs

69 %

20 %

0% 10% 20% 30% 40 % 50 % 60 % 70 % 80 %

Source : Enquéte 2006 auprés des emprunteurs hypothécaires, SCHL

services hypothécaires offrant une
vaste gamme de produits et
appartenant a une importante
institution financiére. Une propor-
tion plus élevée d’acheteurs
expérimentés ayant récemment
acquis une habitation et les
répondants ayant choisi de faire
affaire avec leur préteur actuel
préféraient eux aussi un
établissement disposant de toute
une série de produits plutét qu’un
préteur offrant uniquement des
services hypothécaires.

Une trés faible proportion des
répondants (18 %) ont dit préférer
un prestataire de services
hypothécaires spécialisé qui
n’offrait que des produits et serv-
ices hypothécaires. Le pourcentage
était plus élevé du co6té des
emprunteurs ayant eu recours a un
courtier et de ceux qui ont changé
de préteur pour effectuer leur
derniére transaction.

Lorsqu’ils doivent choisir entre un
grand établissement national et un
préteur régional, la majorité des
répondants (48 %) optent pour

Société canadienne d’hypothéques et de logement

une grande institution ayant des
succursales dans la plupart des
régions du pays. Le tiers des
emprunteurs préférent un
établissement régional, tandis que
14 % n’affichent aucune préférence
a cet égard. Les emprunteurs
hypothécaires cherchent des
institutions canadiennes de renom.
Pour plus de la moitié des
répondants, bien connaitre le
préteur était un critére important.
Prés des deux tiers ont par ailleurs
affirmé qu’ils recherchaient avant
tout un établissement canadien.

Quel genre de relations les
emprunteurs hypothécaires
entretiennent-ils avec leur
prestataire de services
hypothécaires?

Plus des deux tiers des
emprunteurs (68 %) ont déclaré
qu’il est important d’avoir un
contact personnel avec le
prestataire de services
hypothécaires pour la négociation
d’un prét. En fait, 69 % des
répondants considerent le
responsable des préts qu'ils
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connaissent chez leur préteur
actuel comme une source
d’information fiable lorsqu'’ils
négocient un prét. Les répondants
ont aussi consulté des amis et des
membres de leur famille (41 %) et
Internet (33 %).

La majorité des emprunteurs
interrogés sont restés fideles a
leur préteur actuel. Toutefois, les
emprunteurs étaient plus enclins a
changer de préteur en 2006 qu’en
2005, particulierement les
demandeurs d’un prét de
refinancement et les acheteurs

expérimentés. Parmi ceux qui ont
choisi de demeurer avec leur
préteur actuel, le service et
aspect relationnel ont été les
principales raisons évoquées. En
revanche, I'offre de taux d'intérét
plus avantageux représentait le
principal motif pour ceux qui ont
changé d’établissement de prét.
Dans certains cas, le service a bel
et bien pesé dans la balance : plus
de 20 % des répondants ont
déclaré qu’ils ont changé soit a
cause de la pietre qualité du
service fourni par leur ancien
préteur, soit en raison du bon

service offert par leur nouveau
(voir tableau 2).

En fin de compte, les emprunteurs
satisfaits du service recu et du
déroulement de tout le processus
d’obtention d’un prét hypothécaire
étaient plus enclins a
recommander leur prestataire de
services hypothécaires a leurs
amis. Par ailleurs, 81 % des
répondants ont affirmé qu'’ils
seraient préts a le faire.

Catégorie

Accédants™

Propr. qui renouvellent

Propr. qui refinancent

Acheteurs expérientés

Raisons de RESTER avec le préteur actuel
Service Relation Taux

50 % 21 % 42 %

49 % 24 % 33 %

10 % 31 % 25 %

42 % 41 % 25 %

Source : Enquéte 2006 auprés des emprunteurs hypothécaires, SCHL

*Dans ce cas, le préteur actuel est celui avec lequel I'accédant fait affaire pour
d'autres transactions ou d'autres comptes.

Catégorie

Accédants*

Propr. qui renouvellent
Propr. qui refinancent

Acheteurs expérientés

Raisons de CHANGER de préteur
Mauvais service  Bon service T
chez le préteur chez le nouveau aux
actuel préteur
31 % 28 % 54 %
25 % 20 % 45 %
15 % 14 % 40 %
16 % 30 % 35 %

Source : Enquéte 2006 auprés des emprunteurs hypothécaires, SCHL

*Dans ce cas, le préteur actuel est celui avec lequel I'accédant fait affaire pour d'autres

transactions ou d'autres comptes.

n Société canadienne d’hypothéques et de logement
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Les emprunteurs hypothécaires
ont des attentes élevées

En 2006, une proportion accrue de
propriétaires qui renouvelaient
leur prét ont négocié des modifica-
tions a l'offre initiale écrite
présentée par leur préteur. En fait,
seulement la moitié des
propriétaires ayant renouvelé leur
prét hypothécaire ont accepté
I'offre initiale recue de leur
préteur. La proportion diminue
depuis 1999, année ou la SCHL a
réalisé son enquéte pour la
premiére fois. Parmi les gens qui
ont renégocié, un peu plus de la
moitié ont demandé un taux
dlintérét différent et environ un
sixieme ont réduit le solde de leur
prét hypothécaire.

Soixante-dix pour cent des
emprunteurs ayant effectué un
renouvellement ou acheté un
logement récemment ont

« magasiné », en effectuant au
moins I'une des démarches
suivantes : vérifier les taux d'intérét
offerts par les concurrents, obtenir
des renseignements auprés
d’autres préteurs, comparer les
différentes options proposées sur
le marché. Pres du quart des
répondants se sont ainsi vu offrir
un taux d’intérét plus avantageux,
et environ 10 % ont réussi a
obtenir de leur préteur actuel un
taux égal a celui qu’offrait la
concurrence.

Les emprunteurs hypothécaires magasinent

80% 1 74% 729

70 % - 65
60 %
50 %
40 %

30 %

27 % 4%

30 % 7
20 %
10 % -

OAcheteurs expérimentés

2%
17%5 %

OAccédants a la propriété

B Propriétaires qui renouvellent

10%g9 I1%

il

0% -
Entrepris des
démarches auprés

des concurrents taux

Vu ou s'est fait
offrir un meilleur

Donné au préteur Le préteur a ajusté

actuel l'occasion
d'offrir le méme
taux

Source : Enquéte 2006 auprés des emprunteurs hypothécaires, SCHL

En 2006, la majorité des
emprunteurs actifs ayant participé a

’Enquéte étaient satisfaits du service

et de l'information regus lorsqu’ils
ont négocié leur prét hypothécaire.
Aussi, les emprunteurs
hypothécaires sont bien informés et
ont des attentes trés élevées par
rapport a tout le processus. D’ou
limportance considérable de la
relation établie avec le préteur :un
facteur déterminant sur ce marché
ou la concurrence est vive de nos
jours. m

Société canadienne d’hypothéques et de logement

son taux
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Données sur le marché de ’habitation (DDA)

Mises en chantier, en milliers de logements

Canada, toutes catégories et régions

Variation en % par rapport a la période précédente

Canada, toutes catégories, régions rurales
Variation en % par rapport a la période précédente

Canada, toutes catégories, régions urbaines
Variation en % par rapport a la période précédente

Canada, log. individuels, régions urbaines

Variation en % par rapport a la période précédente

Canada, log. collectifs, régions urbaines

Variation en % par rapport a la période précédente

Terre-Neuve, toutes catégories et régions
Variation en % par rapport a la période précédente

fle-du-Prince-Edouard, toutes catégories et régions
Variation en % par rapport a la période précédente

Nouvelle-Ecosse, toutes catégories et régions
Variation en % par rapport a la période précédente

Nouveau-Brunswick, toutes catégories et régions
Variation en % par rapport a la période précédente

Québec, toutes catégories et régions

Variation en % par rapport a la période précédente

Ontario, toutes catégories et régions

Variation en % par rapport a la période précédente

Manitoba, toutes catégories et régions

Variation en % par rapport a la période précédente

Saskatchewan, toutes catégories et régions
Variation en % par rapport a la période précédente

Alberta, toutes catégories et régions
Variation en % par rapport a la période précédente

Colombie-Britannique, toutes catégories et régions
Variation en % par rapport a la période précédente

2006 T4:06 TI:07 T2:07 M04:07 MO05:07 MO06:07
227,4 222,4 222, 2263 2188 2352 2253
08 1,2 0,1 1,9 22 7.5 -4,2
32,4 31,1 361 32,6 32,6 32,6 32,6
L1 -3,4 16,1 9,7 9,7 0,0 0,0
1950 191,3 1860 193,7 1862 2026 192,7
08 2,0 2.8 4,1 4,7 838 4,9
94,1 89,7 857 90,3 88,4 90,3 92,2
0,1 -4, 4,5 5,4 36 2,1 2,1
100,9 101,6 100,3 103,4 97,8 112,3 100,5
4 8,1 -1,3 3,1 5,6 14,8 -10,5
2,2 2,2 2,3 2,2 2,3 2,2 2,4
-10,6 83 45 -43 21,1 43 9,1
0,7 0,6 0,5 0,8 0,9 0,6 0,8
144 -143  -167 60,0 80,0 333 333
4,9 4,7 5,0 4,0 3,1 4,1 4,6
2,5 9,3 64  -200 6,9 32,3 12,2
4,1 3,5 3,6 4,1 4,0 4,3 3,9
32 -186 2,9 13,9 TN 7.5 9.3
47,9 51,2 47,0 50,9 48,2 49,6 54,9
6,0 14,0 82 83 08 2,9 10,7
73,4 67,9 654 66,9 63,1 75,8 62,0
6,38 3,0 37 2,3 13,1 20, -18,2
5,0 5,3 5,9 55 4,1 7,5 5,1
63 23,3 1,3 6,8 24,1 82,9 -32,0
3,7 4,1 4,9 6,4 5,6 6,2 7,5
8,1 5,1 19,5 30,6 21,7 10,7 21,0
49,0 47,2 50,1 48,6 52,6 47,5 45,7
19,9 2,5 6,1 3,0 -0,9 9,7 -3,8
364 357 374 369 34,9 37,4 38,4
5,1 -1,9 48 -1,3 69 7.2 2,7

SOURCE : SCHL, Relevé des mises en chantier et des achévements.Toutes les données sont désaisonnalisées et annualisées. Les
données désaisonnalisées annualisées (DDA) passent par diverses étapes de révision, a différentes périodes du cycle annuel; ce
processus débouche sur I'établissement définitif des données provisoires. Les données sont révisées 2 la fin de chaque mois, de

chaque trimestre et de I'année.
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Mises en chantier par région urbaine (en DDA)*

2006 T4:.06 TI:07 T2:07 MO04:07 MO05:07 MO06:07

Canada 1950 191,3 186,0 193,7 1862 202,6 192,7
Terre-Neuve 1,5 1,4 1,6 1,4 1,5 1,4 1,6
fle-du-Prince-Edouard 0,5 0,4 0,3 0,5 0,6 0,3 0,5
Nouvelle-Ecosse 3,3 3,2 3,8 2,7 1,8 2,8 3,3
Nouveau-Brunswick 2,9 2,5 2,4 2,7 2,6 2,9 2,5
Québec 39,5 42,4 38,8 42,7 40,0 41,4 46,7
Ontario 67,8 63,1 60,4 61,4 57,6 70,3 56,5
Manitoba 3,2 3,9 3,6 3,9 2,5 5,9 3,5
Saskatchewan 2,9 3,1 3,7 53 4,5 5,1 6,4
Alberta 40,9 39,8 40,0 40,1 44,1 39,0 37,2
Colombie-Britannique 32,6 31,5 31,4 33,0 31,0 33,5 34,5

* Données désaisonnalisées annualisées, en milliers de logements.

Principaux indicateurs du marché de I’habitation

2006 T4:06 TI1:07 T2:07 M04:07 M05:07 M06:07

Logements neufs

Individuels et jumelés achevés et inoccupés, en milliers 5,2 5,7 6,1 5,9 6,1 6,1 5,6
Variation en % par rapport  la méme période un an plus tot -2,5 11,9 232 17,6 23,3 17,7 11,9
En rangée et appart. achevés et inoccupés, en milliers 8,4 9,0 8,6 7,9 7,5 7,9 8,3
Variation en % par rapport a la m&me période un an plus tét -6,9 55 3,6 -3,9 -10,1 -5,0 3,6
Indice des prix des logements neufs (1997 = 100) 142,0 147,2 148,7 nd. 150,5 152,I n.d.
Variation en % par rapport a la m&me période un an plus tét 9,7 11,2 9,8 n.d. 8,9 8,6 n.d.

Logements existants

Ventes S.I.A.® (en milliers de logements)* 483,8 483,3 516,9 nd. 5252 5383 n.d.
Variation en % par rapport a la méme période un an plus tdt 0,0 -1,9 4,6 n.d. 9,0 10,3 n.d.
Prix moyens S.LA.® (en milliers de $CAN)** 277,0 284,4 294,8 nd. 302,2 3054 n.d.
Variation en % par rapport a la m&me période un an plus tét 1,1 9,9 10,2 n.d. 10,0 9,9 n.d.

Marché hypothécaire

Taux hypothécaire affiché a | an, en % (moyenne sur la période) 6,28 6,37 6,47 6,83 6,60 6,85 7,05
Taux hypothécaire affiché a 5 ans, en % (moyenne sur la période) 6,66 660 6,60 7,0l 6,64 7,14 7,24

SOURCES : SCHL, Statistique Canada, Banque du Canada, Association canadienne de I'immeuble.
n.d. : données non disponibles
* Données désaisonnalisées annualisées (DDA)
** Les données annuelles et trimestrielles sont des chiffres réels. Les données mensuelles sont désaisonnalisées.
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Abonnez-vous dés aujourd’hui!

= Perspectives du marché de l'habitation : Faits saillants (Canada et régions)
= Survol du marché de I'habitation dans les régions du Nord

= Enquéte sur les logements locatifs — printemps

® Rapport sur le marché locatif : Faits saillants (Canada et provinces)
= Statistiques sur le marché locatif
= Rapport sur la rénovation et 'achat de logements

= Nouveaux centres urbains visés par les rapports du CAM : [ st |
- Abbotsford - Barrie
- Kingston - Guelph
- Peterborough - Brantford

Vous voulez en savoir plus?

www.schl.ca/marchedelhabitation
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