
Stratégies d’exportation sectorielles

Impression avec 
de l’encre végétale

20 % de matière recyclée 
après consommation

Les possibilités de croissance des exportations continuent de 
surgir dans les secteurs de l’économie du savoir et des ressources
à valeur ajoutée au Canada atlantique. L’initiative des stratégies
d’exportation sectorielles favorise la mise au point de mesures 
et de plans d’action pour aider les entreprises à tirer profit des
occasions d’exportation à l’échelle internationale.

Cette initiative est l’une des cinq composantes du Partenariat
pour le commerce et l’investissement au Canada atlantique
(PCICA) de l’Agence de promotion économique du Canada
atlantique (APECA).

En quoi consiste cette mesure?

En vertu de l’initiative des stratégies d’exportation sectorielles,
l’APECA travaille en collaboration avec des associations 
industrielles et d’autres intervenants afin d’élaborer et d’instaurer
des stratégies d’exportation spécifiques à chaque secteur.

L’initiative offre deux services principaux :

• Élaboration d’une stratégie d’exportation sectorielle et 
examen : la détermination et l’évaluation des possibilités 
d’exportation et l’élaboration des stratégies de développement
des exportations selon les propositions des associations 
industrielles et d’autres organismes.

• Mise en œuvre de la stratégie : la mise en œuvre des activités
de promotion et de développement commercial énoncées dans
les stratégies d’exportation.

Qui peut présenter une demande?

Les stratégies d’exportation sectorielles sont ouvertes aux 
associations industrielles, aux organismes commerciaux et aux
autres groupes sans but lucratif ayant comme mandat d’exporter.
Même si elles ciblent principalement les secteurs de l’industrie
du savoir et des ressources à valeur ajoutée, d’autres secteurs de
l’industrie en forte croissance peuvent également être visés.

L’APECA encourage les propositions axées sur l’Atlantique. 
Elle peut aussi tenir compte de stratégies provinciales ciblant 
des priorités provinciales.

Quel type d’aide est disponible?

L’APECA assume habituellement jusqu’à 100 pour cent des coûts
admissibles pour une consultation de l’industrie, une étude de
marché et l’élaboration d’une stratégie d’exportation. Les coûts
admissibles sont les frais de consultants, les sondages auprès des
entreprises, les études de marché et les activités de communication.

L’APECA assume habituellement jusqu’à 75 pour cent des 
coûts admissibles associés à la mise en œuvre des stratégies 
d’exportation. Les coûts admissibles sont ceux rattachés 
au matériel publicitaire, aux études de marché, aux missions
commerciales et aux activités de formation.

Questions?

Pour vous renseigner davantage sur le PCICA ou les stratégies
d’exportation sectorielles, veuillez communiquer avec le bureau
régional de l’APECA le plus proche :

Siège social : 1 800 561-7862
Nouveau-Brunswick : 1 800 561-4030
Île-du-Prince-Édouard : 1 800 871-2596
Terre-Neuve-et-Labrador : 1 800 668-1010
Nouvelle-Écosse : 1 800 565-1228
Société d’expansion du Cap-Breton : 1 800 705-3926

Site Web : www.apeca.gc.ca/commerce

Au moment de passer une nouvelle commande, mentionnez :
No de catalogue : C89-4/114-3-2003
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APECA : 2004-03

À l’APECA, nous nous sommes engagés à protéger l’environnement de la
région en faisant la promotion des entreprises et des collectivités durables 
au Canada atlantique.
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