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• Ventes inégalées de camions neuts 
cette année 
Lcs concessionnaires ont ra1isé en septembre leurs 
meilleures ventes de camions neufs depuis le debut de 
l'année. cc qui a eu pour effet de redresser les ventes de 
vChicules automobiles neufs. 

• Les grands magasins font plus 
de ventes 
En septembre, les ventes des grands magasins se sum accrues 
de 23 % par rapport a aoit et de 4,7 % comparalivement a 
septcmbre 1997. 

• Des prix plus élevés pour les logements 
neufs en Ontario et dans les Prairies 
En septembre, l'Indice des pnx des logements neufs sest 
accru par rapport au niveau d'il y a un an. II s'agit du 
l9 mois d'affiiée øü i'indice a enregistré une hausse 
annuel Ic. 

• Le contröle étranger plafonne de 1995 
a 1996 
A 31 	en 1996. Ia part du revenu des entreprises sous 
contrOle étranger dans le revenu du secteur des entreprises au 
Canada était pratiquement Ia méme qu'en 1995. 

• Les families a deux soutiens s'en tirent 
mieux que les autres 
En 1996, le revenu moyen des families comptant deux 
sounens est remontC au niveau record de 1989, landis que les 
families comptant un seul soutien touchaient un revenu 
moyen infCrieur d'environ 7 % a ce qu'elles recevaient en 
1989. 

• Comment les enfants font leur chemin 
dans Ia vie 
Bien d'autres facteurs que le revenu comptent pour 
determiner les perspectives des enfants stir Ic marchd du 
travail lorsqu'ils atteindront i'âge adulte. Cependant, Ia 
composition du revenu du père exerce une influence 
considerable sur le revenu que toucheront. plus tard, les 
enfants comme jeuncs aduRes. 

Ventes indgalde de lpmWeiw 
neufs cette airindwiBLIOTH 

Après trois mois de recuis, les ventes de vdhicules automobiles 
neufs se sont redressdes de 53 % en septembre pour se 
chiffrer a 127 223 unites, les concessionnaires ayantrdalisd 

leurs meilleures ventes de camions neufs depuis le debut de l'annCe. 
La hausse des ventes proviendrait des incitations financières 
intdressantes offertes par les concessionnaires en septembre. Elle 
serait aussi attribuable ala disponibilité d'un plus grand nombre de 
voitures neuves chez les concessionnaires de General Motors après 
I'dpuisement des stocks en aoüt qui a suivi Ia grève en juiri et en 
juillet. En regard de septembre 1997, les ventes ont dépassC de 
7.5 % leur niveau d'iI y a tin an. 

Les ventes de camions neufs ont surpassé celles de voitures 
neuves pour Ia premiere fois depuis janvier 1998. Les ventes 
de camnions neufs ont ainsi progressé de 9,7 % en septembre. 
atteignant 64013 unites, après avoir fl&hi de 3,0% en aoQt. Les 
ventes de voitures neuves ont augmenté de 1.3 % pour s'établir a 
63 210 unites, en hausse pour un deuxiCme rnois consécutifaprès 

Ventes de véhicules automobiles neuls 
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Ventes inégalées de cainions neufs cette aiinee 	 I Note aux lecteurs 	 1 
quatre mois de reculs. Depuis le printemps 1998, les ventes de 
voitures et de camions neufs ont continud de converger. 

Malgré les hausses observées en septembre, les ventes de 
véhicules automobiles neufs ont diminué de 1,1 % au troisième 
trimestre de 1998 comparativement au deuxième trimestre, période 
oü les ventes avaientprogressé de 11,9%. Les ventes du troisième 
trimestre ont dépassé de 3.5% celles de laméme période de 1997. 

Même si le climat économique des derniers mois a pu temperer 
Ia confiance des consommateurs, Ia demande de véhicules neufs 
est demeurée essentiellement inchangée depuis l'automne 1997. 
Plusieurs constructeurs ont maintenu les augmentations de prix au 
minimum ou ont abaissé le prix de leurs nouveaux modèles. Us 
ont aussi offert des incitations financières, comme du financement 
a faible intérét et des remboursements, afin de maintenir Ia demande 
de leurs produits. 

La reprise des ventes de voitures neuves en septembre par les 
trois Grands a fait passer leur part de marché de 50,4 % en aoüt a 
55.4 % en septembre, ce qui représente essentiellement Ia méme 
proportion qu'avant Ia grève qui a frappé General Motors. Les 
ventes de voitures neuves des trois Grands ont augmenté de 
11,2 % en septembre. II s'agit de leur plus forte hausse depuis 
mars 1997. Bien que les trois Grands aient vendu plus de voitures 
en septembre qu'au cours de tous les autres mois de 1998, leur 
chiffre de ventes était de 4,5 % inférieur a celui du marchC d'il y a 
un an. Les ventes de voitures neuves des autres constructeurs ont 
tlëchi de 8,9 % en septembre, mais sont demeurées supérieures de 
16,8 % a celles de septembre 1997. 

Les ventes de vdhicules automobiles neufs (données non 
désaisonnalisées) ont augmenté dans toutes les provinces en 
septembre comparativement a septembre 1997. Terre-Neuve, 
l'Ontario, le Québec, Ia Nouvelle-Ecosse et le Manitoba ont 
ouvert Ia voie avec des hausses de 10 % et plus. Pour ce qui est 

On entend par voitures particulières les voitures utilisées a 
des fins personnelles ou commerciales (par exemple, les taxis 
et les voirures de location). Les camions comprenneru h's 
minifourgonnertes, les fourgonnettes, les véhicules d'utilité 
sportive, les carnions légers ou lourds, les autocars et les 
autobus. 

Les trois grands constructeurs de véhicules automobiles 
(General Motors, Ford et Chrysler) peuven: aussi bien vendre 
des véhicules automobiles neufs construits en Amérique du 
Nord qu 'a l'ézranger (véhicules importIs). 

Pour des raisons de confidenrialite, le Yukon et les Territoires 
du Nord-Ouesz son: inclus dans Ia Colombie-Britannique. A 
moms d'indication contraire, routes les données sont 
désaisonnalisées. 

des ventes de camions neufs, toutes les provinces a l'exception du 
Nouveau-Brunswick (+ 9,5 %) et de Ia Colombie-Britannique 
(+ 4,5 %) ont affiché un taux de croissance de 10 % et plus par 
rapport a septembre 1997. En ce qui a trait aux voitures neuves, 
Terre-Neuve et le Québec ont Cté les deux provinces a avoir 
enregistré des progressions de 10 % et plus de leurs ventes par 
rapport ala même période de Fan dernier, tandis que Ia Colombie-
Britannique (— 1,6 %) et Ia Saskatchewan (— 1,5 %) sont les seules 
a avoir vu leurs ventes reculer d'une année a l'autre. 
Donnies stockées dans CANSIM: matrice 64. 
Le numéro de seprembre 1998 de Venter de vIhicules automobiles 
neufs (63-007-XIB. 13 $1124 $) sera en venre bientô:. Pour plus 
de renseignements, communique: avec Ia Sous-secrion des service 
ala clientele au (613) 951-3549 (courriel : logener@statcan.ca ). 
Division de Ia staristique du commerce. 

Les grands magasins font plus 
de ventes 

L es ventes des grands magasins ont augmenté de 2,3 % en 
septembre, pour atteindre 1428,9 millions de dollars 
(données désaisonnalisées). Cette hausse fait suite a un 

repli de 1,6 % en aoüt, les ventes totalisant alors 1 396,1 millions 
de dollars. Le raffermissement des ventes en septembre et leur 
baisse en aoQt peuvent ètre en partie attribuables au fait que Ia fête 
du Travail se situait plus tard en septembre cette année. Certains 
achats, tels que les achats traditionnels de Ia rentrée scolaire, ont 
pu être repoussés en septembre plutôt qu'en aoüt. 

Les ventes des grands magasins ont progressé de 4,7 % en 
septembre par rapport a septembre 1997. Depuis le printemps 
1998, les ventes des grands magasins ont été instables sur une 
base mensuelle, mais elles sont demeurées relativement stables 
dans l'ensemble. Les grands magasins ont connu une période de 
forte croissance de leurs ventes entre l'été 1996 et le printemps 
1998. 

Depuis plusieurs mois, Ia fermeture ou Ia conversion d'un 
certain nombre de grands magasins a Pu contribuer a l'instabilite 
des ventes mensuelles qui a été observée au cours du printemps et 
de l'été 1998. Cela est bien illustré par les résultats trimestriels.  

qui sont semblables a ceux observes en 1994, année oü les 
importantes restructurations du secteur se sont produites. Plus 
specifiquement, les ventes des grands magasins ont augmenté de 
4,0 % au premier trimestre de 1998, ce qui en fait Ia meilleure 
croissance trimestrielle depuis celle du premier trimestre de 
1994 (+ 4,5 %). Les ventes des grands magasins ont connu un 
recul au cours des deuxièmes trimestres de 1998 et de 1994 
(— 1,4 % et - 2,3 % respectivement). Au troisiëme trimestre, les 
ventes des grands magasins ont également connu une tendance 
similaire, progressant légèrement de 0,9 % en 1998 et de 0.8 % en 
1994. 

Les ventes non désaisonnalisCes des grands magasins Ctaient 
en hausse de 5.7 % en septembre par rapport a ii y a un an. Toutes 
les provinces et territoires ont affiché des augmentations annuelles 
de leurs ventes, Ia Saskatchewan (+ 8,2 %), l'Ontario (+ 8,1 %) et 
l'Alberta (+ 7,9 %) venant en tête de liste. 
Données stockies thins CANSIM : matrices 111 a 113. 
Pour plus de renseignements, communiquez avec Ia Sous -section 
des services a Ia clientele au (613) 951-3549 (courriel 
logener(&statcan.ca), Division de Ia statistique du commerce. 

S 
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Indice des prix des logements neuts, 
septembre 1997 a septembre 1998 
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Les grands magasins font plus de ventes 

• Ventes des grands magasins incluant les concessions 
Données non désaisonnalisées 

Septembre 1998 Septembre 1997 a Janvier a Janvier-septembre 1997 a 
septembre 1998 septembre 1998 janvier-septembre 1998 

Millions de Variation Millions de Variation 
dollars an % dollars en % 

Canada 	 1 340,2 5,7 10930,5 7,3 

Terre-Neuve et Ile-du-Prince-Edouard 	 24,7 5,4 197,1 7,3 
Nouvelle-Ecosse 	 40,2 0,4 328,6 6,4 
Nouveau-Brunswick 	 31,2 4,0 245,5 6,2 
Québec 	 241.8 3,6 2033,9 7,0 
Ontario 	 574,6 8.1 4602.7 8,4 
Manitoba 	 52,9 6,2 456,8 8,0 
Saskatchewan 	 42,8 8,2 364,0 9,5 
Alberta 	 156,3 7,9 1 285,0 11,7 
Colombie-Bntannique, Yukon et Territoires du Nord-Ouest 1 	175,6 0,3 1 417.0 0.8 

1. Pour des raisons do con fidentiaiité, TerreNeuve et I'iIe-du-Prince-Edouard sont regroupees, alors que le Yukon of les Temtoires du Nord-Ouest soot 
inc/us dans Is Colombie-Britannique. 

Des prix plus élevés pour les 
logements neufs en Ontario et 
dans les Prairies 

E n septembre, les mouvements annuels do prix sur le marché 
des logements neufs ont vane considérablement parmi les • villes visëes par l'enquête et étaient semblables a ceux 

observes en aoüt. Une fois de plus, le marché actif de Calgary 
+ 8,2 %) a connu Ia plus grande augmentation, alors que Victoria 
- 6,8 %) et Vancouver (- 5.5 %) ont subi les baisses annuelles 

de prix les plus importantes. Dans ces deux vifles, les conditions 
du marché demeurent très concurrentielles. Etant donnd I'impact 
significatifde Toronto sur l'indice global pour le Canada (environ 
30 %). Ia hausse annuelle do 3.2 % dans son marchC actif a 
constitué un facteur important de celle de 0,9 % de l'Indice des 
prix des logements neufs a l'échelle nationale, de septembre 1997 
a septembre 1998. Au cours de ce mois. l'indice s'est fixC a 100,1 
(1992 = 100). 11 s'agitdu 191  mois consécutifoi I'indice a enregistré 
une augmentation d'une année a I'autre. 

D'aoüt a septembre 1998, l'indice a diminué de 0,1 %. Ce recul 
mensuel renverse Ic mouvement ascendant observe depuis 
novembre 1996 et représente seulement Ia deuxième baisse 
mensuelle affichde au cours des 23 derniers mois. L' indice pour Ic 
Canada a diminué malgré des hausses enregistrees en Ontario 
(Hamilton. + 0,5 %; Toronto, + 0,3 %; Ottawa-Hull, + 0,1 %) et 
dans les provinces des Prairies (Regina, + 0,6 %; Saskatoon. 
+ 0.2 %). Cette baisse était attribuable en grande partie aux 
diminutions enregistrées en Colombie-Britannique (Vancouver, 
- 0,9 %; Victoria, - 0,6 %). Bien qu'il existe des endroits en 
Colombie-Britannique oü le marchC semble actif, les conditions 
restent en general très concurrentielles et quelques entrepreneurs 
offrent des primes pour vendre des maisons en stock. II semble 
que le ralentissement gCnéral de I'économie et les preoccupations 
additionnelles en Ce qui concerne I'économie en Asie ont rdduit Ia . Lonfiance des consommateurs de Ia Colombie-Britannique. Par 
consequent, malgré des taux d'intérét hypothécaires favorables et 
des prix concurrentiels, les consommateurs hésitent a faire l'achat 
de biens importants comme les logements neufs. Le marché de 

Note aux lecteurs 

L 'Indice des pri.x des logements neufs mesure les variations 
dans le temps des pri.x de vente des entrepreneurs de maisons 
neuves résidentielles ayanz les mémes specifications dé:aillées. 
Les entrepreneurs de 21 regions mérropoliraines sont visés 
par I 'enquête chaque mois. 

(suite a la page 4) 
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Des prix phis élevés pour les Iogements neufs en Ontario 
et dans les Prairies 
Vancouver represente environ 24 % de l'Indice des prix des 
logements neufs. 

Malgré Ia diminution mensuelle de septembre. I'amélioration 
gdnérale du marché des logements neufs au cours des derniers 
mois a dtd attribuable it Ia confiance plus élevée des consommateurs 
de I'Ontario et des Prairies, aux taux d'intdrêt hypothécaires 
favorables et a une forte activité sur le marchd de Ia revente 
Cependant, malgré I'optimisme géndralisé clans certaines regions, 
les conditions de marchd concurrentielles ont atténué certaines 
augmentations ou ont contribué aux reculs des prix des logements 
neufs. 

Les perspectives d'avenir pour Ia construction de loge-
ments rdsidentiels semblent ndanmoins positives, méme si ces  

perspectives ont été tempérées en comparaison de celles expnmees 
au debut de l'annde. D'après Ia Société canadienne d'hypothèques 
et de logement (SCHL), le nombre total de mises en chantier en 
1998 sera presque inchangé par rapport àcelui de 1997. (En mai. 
Ia SCHL envisageait une hausse de 6,3 % pour 1998.) Dc plus, les 
perspectives d'avenir pour Ia construction de logements 
résidentiels, mesurées par Ia valeur des pernlis de construciort 
rCsidentielle. ont fléchi de 33 % pour les premiers neuf mois de 
1998 par rapport a Ia méme pdriode en 1997. 
Données stockées dans CA NSIM : matrice 9921. 
Le numéro du troisième trimestre de 1998 de Statistiques des 
prix de ía construction (62-007-XPB, 24 $179 $) sera disponible 
en décembre. Pour plus de renseignements, communiquez avec 
Robert Gamson au (613) 951-3350 (télécopieur: (613) 951-1539; 
courriel: infounit@statcan.ca ), Division des prix. 

Le contrôle étranger plafonne de 
1995 a 1996 

L e revenu des entreprises sous contrôle dtranger représentait 
31 % du revenu du secteur des entrepnses au Canada en 
1996, soit presque Ia méme proportion que celle observée 

en 1995. Ce plafonnement tient au fait que Ic revenu des sociétés 
canadiennes a augmentd autant. et  clans certains secteurs, davantage 
que celui des sociCtés sous contrôle etranger. 

En 1996, le revenu des entreprises canadiennes a augmenté de 
9.8 %, comparativement a 9.3 % pour les sociétés sous contrôle 
étranger. II s'agit d'un renversement de Ia tendance qui a prdvalu 
durant Ia premiere moitié de Ia ddcennie. Au cours de ceue 
période, le taux de croissance annuel moyen du revenu se chiffrait 

Contröle étranger dans les branches d'activité au Canada, 
1990à 1995 
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Note aux lecteurs 

Le present article évalue Ia portée du con: role érranger exercé 
sur le secteur des entreprises, sauf les entreprises publiques, 
au Canada. 11 se fonde sur des données de la publication 
CALURA de 1996, Partie I - Sociétés. La Loi sur les décla-
rations des personnes morales Ct des syndicats (CALURA) est 
administrée par le statisricien en chef du Canada sous l'aurorirI 
du ministre de 1 'industrie. 

On considère comme des petites entreprises celles don: le 
revenu annuel d 'exploitation est inferieur a 25 millions de 
dollars. En moyenne, elles génèrent 40 % environ du revenu 
des entreprises du secteur privi exploitées au Canada. Les 
entreprises de taille moyenne et grande sont celles dont le 
revenu d 'exploitation est égal ou supérieur a 25 millions de 
dollars. 

a 7,1 % pour les sociétés sous contrôle étranger, mais a 3,0 % 
pour les sociétCs canadiennes. 

Plus particulièrement, les entreprises canadiennes de petite 
taille ont affiché une croissance de leur revenu de 10,3 % en 
1996. Ce taux est plus élevé que celui de leurs homologues de 
taille moyenne et grande (+ 9.2 %) et surpasse pour la premiere 
fois celui des grandes entreprises canadiennes et étrangères au 
cours de Ia prCsente décennie. La croissance du revenu des petites 
entreprises canadiennes marque un important renversement 
comparativement a Ia croissance annuelle moyenne de I .4 % 
observée de 1990 a 1995. Ces dernières, qui ont été très touchées 
par Ia recession de 1990 a 1992, se sont redressées plus lentement 
que les entreprises de grande taille parce qu'elles dependent 
davantage du marché national et que les exportations ont été Ie 
moteur de Ia croissance immédiatement après Ia recession. Elles 
ont enfin vu augmenter leur revenu quand l'expansion des marches 
nationaux a commence a s'accélérer en 1995 et en 1996. 

Le secteur manufacturier est celui oü se concentre le plus le 
contrôle étranger. Ainsi. en 1996. Ic contrôle étranger a atteint 
64.4 % dans Ia branche des produits chimiques et des textiles. 
57,8 % dans celle du materiel de transport et 56,4 % dans celle 
des produits électriques et électroniques. Dc 1995 A 1996, Ia part 

(suite a Ia page 5) 
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Le contrôle étranger piafonne de 1995 a 19% 

• 	d'entreprises sous contrôle étranger a diminué clans 7 des 16 bran- 
ches d'activité qui constituent le secteur des entreprises au Canada. . La branche de la machinerie et de l'ëquipement a enregistre le 
recul du contrôle étranger le plus important, ceiui-ci étant passé de 
39.8 % a 37,0 %. 

En revanche, entre 1990 et 1995, le contrôie étranger s'est 
intensiflé dans 12 des 16 branches d'activité de l'économie cana-
dienne. Les progressions les plus fortes ont eu lieu dans les 
branches du materiel de transport (de 48.7 % a 583 %), du bois et 
du papier(de 233 % a 29.7 %) et des communications (de 11,8 % 
a 17.2 %). 

Le ratio du bénéfice au revenu d'expioitation du secteur des 
entreprises du Canada se chiffrait a 6,5 % en 1996, un résuitat 
lCgerement meilleur que celui observe durant Ia premiere moitié 
de Ia décennie. Dans l'ensemble, pour ces années, Ic ratio du 
bénéfice par dollar de revenu indique que les entreprises sous 

contrôle etranger ne surciassent pas de façon significative leurs 
homologues canadiennes, l'écart s'étabiissant a seulement Ia moitiC 
d'un point de pourcentage. 

En 1996, avec un ratio du bénéfice par dollar de revenu de 
9,3 %, par rapport a 7,1 % pour Ia période de 1990 a 1995, les 
entreprises canadiennes de taille moyenne et grande ont affiché Ia 
meilleure performance financière, notamment ceiles ceuvrant dans 
les branches du bois et du papier, de l'énergie, du materiel de 
transport. de Ia construction et de l'immobiiier, des intermCdiaires 
de dépôts et des services. Pour Ieur part, les entreprises étrangères 
de méme taille ont affiché un taux de 7,0 % en 1996. 
Données siockées dans CANSIM : matrices 3275 a 3296. 
Le rapport CALURA de 1996, Partie I — Sociélés (61 -220-XPB, 
40 $) est maintenant en vente. Pour plus de renseignemenrs, 
communiquez avec Tarek M. Harchaoui au (613) 951.9856 
(courriel : harctar@statcan.ca), Division de 1 'organisation et 
des finances de I 'industrie. 

Les families a deux soutiens s'en 
tirent mieux que les autres 

E n 1996, Ic revenu moyen des families comptant deux 
soutiens est remonté au niveau record de 1989, tandis que 
les families comptant un seul soutien touchaient un revenu 

moyen inféneur d'environ 7 % ace qu'elles recevaient en 1989. 
Dans l'ensemble, le revenu moyen de toutes les families a deui • .onjoints s'établissait a 60 600 $ en 1996, chiffre légerement en 
hausse par rapport a 1995, une fois corrigé en fonction de l'inflation. 
Ccpendant, ce revenu représentait 3 % de moms qu'en 1989, 
année oil les revenus ont atteint Un sommet. 

La recession du debut des années 1990 sembie n'avoir eu 
presque aucune incidence durable sur le revenu des families 
comptant deux soutiens celui-ci n'a baissé que de 2 % après 
1989, avantde grimperjusqu'au nouveau chiffre record de 71 100$ 
observe en 1996. Par contre, les families ne comptant qu'un seul 
soutien ont accuse un recul reel de plus de II % après 1989, leur 
revenu se situant a 52 500 $ en 1996, en baisse de 7 % en regard 
de 1989. Ainsi, l'écart entre le revenu des families comptant deux 
soutiens et celui des families comptant un seul soutien s'est creusé 
de 1989 a 1996. Par ailleurs, le revenu moyen des families dont 
aucun conjoint ne travaillait se chiffrait a 34 700$ en 1996, en 
baisse de 2 % par rapport a 1989.   

L'Ccart du revenu s'était egalement élargi entre les families 
dont les deux conjoints travaillaient a temps plein toute l'année en 
1996 et celles dont un conjoint seulement travaillait ainsi. Pour 
celles dont ies deux conjoints travaillaient a temps plein, le revenu 
moyen s'élevait a 81 500 $ en 1996, en hausse de 2 % par rapport 
a 1989. Pour les families dont un seul conjoint travaillait a temps 
plein toute i'année, le revenu moyen de 66 000$ observe en 1996 
était Ic méme que celui enregistre en 1989. 

La probabilité que Ia famille se classe dans ia catégorie des 
families a faible revenu diminue grandement si les deux conjoints 
iravailient. Par exemple, sans les gains de Ia femme, le taux de • tamiHes comptant deux soutiens et ayant un faible revenu en 1996 
aurait plus que triple (738 000 families a faible revenu au lieu de 
193 000 familIes). L'effet neuement plus marqué du revenu de Ia 
conjointe en 1996 témoigne de l'évoiution contradictoire des 

Note aux lecteurs 

Aux fins du present article. I'expression v farnille a deux 
conjoints P désigne les families formées par un couple mane 
(époux-Epouse) ou un couple en union de fail. Les families a 
deu.r conjoin is representen: 83 % des families de deux 
personnes et plus. La ciass(fication des families a deux 
conjoints dans les categories des families w comptan: deux 
soutiens jo, K comptatu un seul soutien ci w ne comptant 
aucun soutienp se fonde stnictement sur Ia Situation des 
conjoinis en ce qui concerne les gains. Un soutien defamille 
est une personne qui a reçu Un salaire ou un ira itement ou qui 
a tire un revenu net d'un travail auzonome au cours de 
l'année 1996. Toures les comparaisons chronologiques des 
gains ci du revenu sont corrigées pour tenir compre de 
I 'inflation et sonrfondées sur des dollars constants de 1996. 

L 'échantilion d 'environ 35000 ménages ne corn prend pas 
les personnes placées en établissement ni les ménages du 
Yukon, des Terriroires du Nord- Ouest et des reserves indiennes. 

gains des hommes et des femmes durant Ia recession et Ia reprise 
des annCes 1990. Aiors que les femmes ont vu leurs gains moyens 
augmenterde 7 % de 1989 a 1996, ies hommes ont vu ieurs gains 
baisser de 2 %. 

La proportion de families dont les deux conjoints travaillent 
est demeurée assez stable durant les annCes 1990, après plus de 
deux décennies au cours desquelies on a assisté a Ia participation 
accrue des femmes au marché du travail. Cependant. Ia proportion 
de families a deux conjoints ne travaiiiant ni l'un ni l'autre a 
augmenté regulierement depuis au moms Ia fin des années 1960, 
cc qui reflète les tendances démographiques du vieillissement de 
Ia population et particulièrement Ia récente tendance vcrs Ia 
retraite anticipée. 

Dans presque la moitié des families comptant deux soutiens 
(48 %), les deux conjoints travaiiiaient a temps plein toute l'année 
en 1996. Bien qu'elle montre une tendance a Ia hausse, cette 

(suite a La page 6) 
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Les families a deux soutiens s'en tirent mieux que 
les autres 
proportion suit généralement les fluctuations du marché du travail, 
les diminutions et les augrnentations reflétant les conditions du 
marché du travail durant les pdriodes de recession et de reprise. 

En 1996, quatre enfants sur cinq vivaient dans une famiiie 
formée de deux conjoints et 71 % d'entre eux vivaient dans des 
families comptant deux soutiens. Seulement 3 % vivaient dans 
des families dont Ia mere était Ic seul soutien, tandis que 22 % 
vivajent dans des families øü I'homme était le seul soutien et 4 % 
vivaient dans dcs families oi aucun conjoint n'avait de revenu. 

La publication Caractéristiques des families comptant deux 
soutiens, 1996 (13-215-XIB, 21 $) est maintenan: disponible. On 
peut se procurer des fichiers de microdonnées contenant ics 
données de 1996 sur les revenus, les gains et les caracrérisriques 
sociodémographiques des families économiques et des parricuize rs 
de 15 ans er plus (I3M000IXDB, 13M0002XDB, I3M0003XDR, 
I3M0004XDB. 13M0005XDB . 2 000 $ chacun). Pour pius de 
renseignements ou pour commander des totalisations, communi -
quez avec Ia Secuon des services a Ia clientele au 1 888 297-7355 
ou au (613) 951-7355 (courriel: income @statcan. ca), Division 
de la staristique du revenu. 

Revenu moyen des families comptant deux conjoints 

1989 	 1995 	 1996 	1989ä 	1995à 

	

1996 	 1996 

Dollars constants de 1996 
	 Variation en % 

Ensemble des families comptant deux conjoints 62 300 59 800 60 600 - 2,7 1,4 

Families comptant deux soubens 1  70 600 70 000 71100 1,0 1,5 
Los deux conjoints occupes a temps plein toute lannée 79 600 81 500 81 500 2,3 - 0.1 
Un conjoint occupe a temps piein toute i'année 65 800 63 800 66 000 0,3 3,4 
Aucun conjoint occupe a temps piein toute i'année 47 000 42 700 44 000 - 6,6 2.9 

Families comptant un soul soutien 	 56 700 	50 700 	52 500 	 - 7,5 	 3,5 

Families ne comptant aucun soutien 	 35 300 	35 200 	34 700 	 - 1,6 	 - 1,5 

1. Un soutien de famille est une personne qui a reçu un salaire ou un traitement ou gui a tirE un revenu net d'un travail autonome durantl'annEe 1996, 

Comment les enfants font leur 
chemin dans Ia vie 

L Cs perspectives du marché du travail pour les enfants, 
c'est-à-dire le revenu que ceux-ci toucheront a l'âge aduite, 
ne sont iiées que dans une faibie mesure au revenu de Ia 

famille dans laquelle us ont grandi. En d'autres mots, bien d'autres 
facteurs que le revenu comptent pour détenniner le cheminement 
des enfants. Le type de revenu déclaré par les pères - notamment 
le revenu d'actif - exerce une influence considerable sur le 
revenu que toucheront, plus tard, les enfants comrne jeunes aduites. 
Ii existe une forte correlation entre Ic simple fait de declarer des 
revenus d'actif (par exemple des intérêts de comptes d'épargne, 
des revenus de placements et des dividendes). peu importe le 
montant, et le revenu ultérieur des enfants. Outre Ia composition 
du revenu du père, Ia structure familiale et les caractéristiques du 
quartier dans lequel les enfants ont grandi ont une incidence sur 
les perspectives des enfants sur le marché du travail. 

Si le revenu était le seul facteur determinant, un dollar provenant 
des gains, un dollar tire du travail autonome. un dollar tire de 
l'actifou un dollar provenant des transferts gouvernementaux ou 
d'autres sources devrait avoir le méme effet sur Ia réussite ultime 
des enfants sur Ic marché du travail, mais ii n'en va pas ainsi. En 
fait, les enfants dont Ic père a déclaré un revenu d'acuf ont touché 
3 000 $ de plus de revenus en 1994 que les enfants dont Ic pére 
n'a déclaré aucun revenu d'actif, mais disposait d'un revenu 
global comparable. Par ailleurs, on a observe une correlation 
negative ou neutre entre les revenus provenant de certains transferts  

gouvernementaux et les rcvenus des enfants a l'ãge adulte. Les 
enfants dont Ic pêre a déciaré un revenu d'assurance-chomage, 
peu importe le montant des prestations, ont affiché des revenus 
moms éievés que les autres en 1994. 

Cette situation pourrait teniren partie au fait que les sources de 
revenu des parents constituent des indicateurs importants d'autres 
facteurs ayant une incidence sur les enfants. Par exemple, les 
parents peuvent servir de modèles de comportement pour leurs 
enfants lorsqu'ils Constituent certains actifs, comme des comptes 
d'épargne, en valorisant des attitudes positives face a lépargne 
ou ala pianificauon de l'avenir. Le lien négatifentre les revenus 
ultérieurs des enfants et les prestations d'assurance-chômage 
pourrait refléter Ic fait que les parents sont susceptibles d'avoir 
une influence sur Ia profession des enfants. Par exemple, certains 
emplois sont plus precaires et vraisemblablement moms bien 
rémunérés. Les enfants qui obtiendront des emplois de cette 
nature seront également susceptibles de compter sur l'assurance-
chômage. 

La structure familiale exerce une influence considerable sur Ic 
revenu que les enfants toucheront a l'âge adulte. La personne qui 
touche Ic revenu au sein de Ia farnille joue un role important dans 
Ic développement de i'enfant. L'étude montre que, en moyenne, 
les augmentations du revenu du père ont des retombdes positives 
deux fois plus marquees sur les fils que sur les flies. Toutefois, 
les augmentations du revenu de Ia mere produisent des retomhëes 
positives équivalentes sur les flis et sur les flies. is 

(suite a Ia page 7) 
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Comment les enfants font leur chemin dans ía vie 
Des ressources immatérielles dans Ia collectivité de l'enfant - 

comme i'influence positive des pairs, les possibilités plus • nombreuses d'ëtablir des relations de soutien avec des adultes a 
Icxtérieur du foyer ou un ensemble plus important de relations 
professionneiles et de rnodèles de comportement - ont également 
unc incidence sur les revenus plus élevés touches a l'ãge aduhe 
Les adolescents qui déménagent d'un quartier a l'autre semblent 
ëtre moms capables de tirer parti des ressources de la collectivité. 
En effet, les adolescents qui ont démenagé ont touché, a l'âge 
adulte, un revenu annuel de 500 $ a 2 000 $ moms élevé que celui 
de leurs homologues sddentaires. 

Des etudes similaires dans Les marches du travail, les 
institutions sociales et l'avenir des enfants au Canada ont révélé 
que Ia turbulence nettement plus marquee du marché du travail est 
telle que les jeunes qui ont commence leur carrire dans les 
années 1980 et 1990 touchent des revenus d'environ 20 % 
inférieurs a ceux de leurs homologues entrés sur le marché du 
travail dans les années 1970. Ces transformations ont touché les 
jeunes hommes tout particulièrernent. Dans ce contexte, les 
personnes bénéficiant d'un soutien familial important ont pu habiter 
plus longiemps ala maison et poursuivre des etudes plus poussées. 
Cette tendance va de pair avec des unions plus tardives et un 
declin de Ia fécondité. Le fait de reporter les manages et les 
naissances jusqu'à Ce que les jeunes adultes puissent obtenir les 
titres de compétences requis pour occuper de meilleurs emplois 
tend a réduire les risques que leurs enfants vivront dans une 
situation de faible revenu. 

bus ces facteurs représentent Ic scenario Ic plus favorable 
les jeunes les plus susceptibles d'emprunter cette voie tendent a • 'cnir de familIes intactes eta avoir des parents très scolarisés. En 
revanche, lesjeunes adultes dont les parents se sont séparés ou ont 
divorce sont plus susceptibles de cohabiter, d'avoir des enfants 
riés hors manage et, s'ils se marient. de courir un risque plus élevé 
de rupture. La probabilité de cohabitation avant l'âge de 25 ans 
est supërieure de 70 % chez les personnes dont les parents sont 
séparCs ou divorces. Les femmes dont les parents se sont séparés 
ou ont divorce sont presque deux fois plus enclines a donner 
naissance a un enfant avant leur 20 anniversaire que les femmes 
venant de families intactes. 

Dc plus, lesjeunes adultes sont plus susceptibles de toucher un 
revenu plus faible s'ils ont connu des déménagements frequents 
pendant leur enfance, si leurs parents sont moms scolanisés OU Si 

ces derniers avaient moms de temps a leur consacrer et si leurs 
parents ont compté sur les sources de revenu non liées au marché. 

Note aux lecteurs 

Le present article esifonde sur une étude que l'on rerrouve 
dans Ia nouvelie publication Les marches du travail, les 
institutions sociales et l'avenir des enfants au Canada. 
L 'article est inspire du chapitre intituliK Comment faire son 
chemin dans Ia vie : Que/ques corollaires de La mobilité 
intergénérationneile du revenu au Canada . L 'analyse esr 
axée sur les donnCes de 1 'impot sur le revenu déclaries par 
285 000 jeunes hommes et ftmmes âgés de 28 a 31 ans en 
1994. L 'étude exciut les families dirigées par une mire seule 
et let fwnilles qui n 'habitaient pas dans une communauté 
urbaine en 1982. Toutes les soinnzes son: exprimées en dollars 
de 1986. 

Le revenu total de ces jeunes adultes est mis en parallèle 
avec le revenu de leur père et de leur mere en 1982, lorsque 
ces jeunes étaient dgés de 16 a 19 ans. Les estimations du 
degré d 'association entre les revenus des parents et ceux de 
I 'enfant tiennenr compte du revenu median du voisinage. de Ia 
province de residence et de diverses carac:éris:iques des 
particuliers er des families, y compris le nombre de frères et 
surs. Toutefois. les effets de certains facteurs ,cociodémo-
graphiques qui influent aussi sur 1 'experience dii marché du 
travail, comme La scolarizé des parents, le statut d'immigran: 
et la profession, n 'ontpas etC neutralisés. 

Le revenu des enfants a i 'age adulte correspond au revenu 
total lie au marché, défini comme !'ensemble des revenus 
provenan: d'acnvirés sur le marc/iC: let salaires et traitements, 
le revenu d'un travail autonome et le revenu d 'acuf Le revenu 
d 'actif se définit comme le revenu net d 'intents et de place-
ments, Ic revenu net de biens immobiliers, les dividendes de 
sociétés canadiennes et les pertes er les gains en capital 
imposables. Le revenu d'assurance-chômage se rapporte aux 
presrations versées aux parents en 1982; c 'est pourquoi le 
nouveau nom du programme, l'assurance-emploi. n 'est pas 
utilisé. 

Dc toute evidence. tous ces facteurs de risque sont plus marques 
pour les personnes dont les parents se sont séparés ou ont divorcC 
La publication Les marches du travail, les institutions 
sociales et l'avenir des enfants au Canada (89-553-XPB, 35 $) 
est maintenant en vente. Pour plus de renseignements, 
communiquez avec Miles Corak au (613) 951-9047 (courriel 
coramil@statcan.ca), Direction des etudes analyriques. 
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Tendances actuelles 
	 4 

Produit intérieur brut 

Variation mensuelle en % 
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L'activité économique a augmenté de 0,7 % en aoUt et a airisi 
récupéré le terrain perdu aprés quatre mois de recul. 

Indice composite 

Variation mensuelle en % 
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L'indicateur avancé n'a connu aucune croissance en 
septembre, et ce pour un deuxiéme mois de suite. 

Indice des prix a Ia consommation 

Variation annuelle en % 
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Les consommateurs ont verse 0,7 % de plus pour l'achat 
de biens et de services en septembre 1998, comparativement 
au même mois de l'année précedente. Le prix des aliments 
s'est accru de 1,3 %. 

Fabrication 

Milliards de dollars 
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Les livraisons des fabncants ont augrnenté de 0.1 % en 
septembre, pour s'établir a 37,4 milliards de dollars. La valeur 
des commandes en camet a monte de 1,1 %, pour se fixer a 
47,8 milliards de dollars. 

Taux de chômage 
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En octobre, le taux de chômage s'est fixé a 8,1 %, ce qui 
représente le niveau le plus bas jamais enregistré depuis 
juillet 1990. 

Commerce des marchandises 

Milliards de dollars 
30 r 

20 
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En aoOt, les exportations de marchancses ont bondi de 7,1 % 
par rapport a juillet, pour se fixer a 27.4 milliards de dollars. 
Les importations ont progressé do 5,3 0/,,  pour sétablir a 
25.3 milliards de dollars. 

Note: Tous les chiffres sont désaisonnalisds a I'exception de I'Indice des pnx a Ia consommation. 
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Dernières statistiques mensuelles 
Période Niveau Variation Variation 

(pénode (année 
précédente) préc&lente) 

GENERAL 
Produit intérieur brut (milliards de dollars, 1992) aoQc 710,2 0,7 % 2,0 % 
Indice composite (1981 = 100) septembre 207,2 0,0 % 3,8 % 
Bénéfices d'exploitation des sociétés 

(rnilliards de dollars) 21  trim. de 1998 25,7 - 4,6 % - 4,3 % 
Taux d'utilisation de Ia capacité (9k) 2' trim. de 1998 85,6 - 0.1 f 1,3 t 

DEMANDE INTERIEURE 
Verucs au detail (niilliards de dollars) aoUt 20,7 - 0,2 % 4,0 % 
Ventes de véhicules automobiles neufs 

(milliers d'unités) septembre* 127,2 5,3 % 7,5 % 

EMPLOI 
Personnes occupées (millions) octobre 14.44 0.4 % 2,9 % 
Taux de chomage (%) octobre 8,1 -0.2 f - 1,0 t 
Taux d'activité (%) octobre 65,2 0,0 t 0,3 t 
Revenu du travail (milliards de dollars) juin 38,2 - 0,2 % 33 % 
Rémunération hebdomadaire moyenne (dollars) aoOt 607,18 0,2 % 1,5 % 

COMMERCE INTERNATIONAL 
Exportations de marchandises (miHiards de dollars) septembre* 27,2 - 0,6 % 7,2 % 
Importations de marchandises (milliards de dollars) septembre * 25,6 0,5 % 7,9 % 
Balance commerciale (tous les chiffres sont en 

rnilliards de dollars) septembre* 1,6 - 0,3 - 0.1 

FABRICATION 
Livraisons (milliards de dollars) septembre* 37,4 0,1 % 2,9 

ouvellcs commandes (milliards de dollars) septembre* 37,9 - 2,4 % 2.4 % 
Commandes en carnet (milliards de dollars) septembre * 47,8 1,1 % 19,7 % 
Ratio des stocks aux livraisons septembre * 1.34 0,01 0,04 

PRIX 
indice des pnx a Ia consommation (1992 = 100) septembre 108.6 - 0,2 % 0.7 % 
Indice des pnx des produits industriels (1992 = 100) septembre 119,4 - 0,6 % - 0,3 % 
Indice des prix des matières brutes 0992 = 100) septembre 108,1 1.6 % - 13.0 % 
Indice des pnx des logements neufs (1992 = 100) septembre* 100,1 - 0,1 % 0,9 % 

Note: Tous les chiffres soft désaisonnalisés a i 'exception des indices de prtt 
* Nouveau cezte semaine. 
+ Points de pourcenfage. 
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