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Current 	 Conditions 
economic 	 économiques 
conditions 	 actuelles 
Summary Table- Key Indicators Tableau sommaire - Indicateurs principeux 

Year and Employment, Unemploy- Composite Housing Consumer P.eai gross Retall Merchandise Merchandise 
month percent mont leadrng ludex. starts price index, domestic sales exports, Imports, 

change rate percent (000s) percent product, volume, percent percent 
change change percent percent change change 

- change 
Asrn4e at Emploi, Taux do Indicateur Mises on Indico des Prot Volume Exportatlons Importations 
mois variation an chômage composite chantier do pflx ala inteneur des ventes do do 

pourtentage avancé, logements consommation, brut reel, an déta8, marchandises. maithandises. 
variation on (O0() variation an variation an variation an variation on variation an 
pourcentage pourcentage pourcentage pourcentage pourtentage pourtentage 

0980595 0980745 0 1031 /11259 P719520 137026 0657294 0399449 0397990 

1995 1.63 9.5 3.59 113 2.1 1.96 0.10 16.26 10.84 
1996 1.26 9.7 3.56 124 1.6 1.68 0.82 5.90 3.62 

1995 0 0.11 9.3 0.17 106 0.3 -0.10 -1.10 1.02 0.61 
N -0.29 9.3 0.29 111 0.0 0.23 0.27 0.88 0.54 
D 0.35 9.5 0.29 117 0.1 0.05 0.07 1.28 1.54 

1996 J 0.39 9.6 0.46 103 0.0 0.43 0.04 -0.39 -1.13 
F 0.25 9.6 0.40 113 0.0 0.09 0.00 0.75 2.92 
M -0.06 9.4 0.57 122 0.0 -0.08 0.01 -2.24 -3.12 
A 0.34 9.5 0.57 107 0.0 0.31 -0.45 2.44 0.81 
M -0.19 9.4 0.57 130 0.0 0.02 -0.06 1.78 -0.79 
J -0.31 10.0 0.45 135 0.0 0.23 0.74 -1.16 1.80 
J 0.17 9.9 0.45 127 0.0 0.44 0.69 2.57 2,72 
A 0.56 9.5 0.45 128 0.0 0.30 -0.04 2.09 -0.63 
S -0.41 10.0 0.56 132 0.0 0.29 0.34 -0.06 3.97 
0 011 10.0 0.66 117 0.4 0.35 0.67 -5.79 -1.58 
N 0.08 10.0 0.94 137 0.3 0.57 1.19 4.04 3.95 
O 0.24 9.7 0.87 135 0.2 -0.26 -0.45 0.10 -2.28 

1997 J 0.04 9.7 1.03 146 0.1 0.48 1.62 4.53 5.80 
F -0.14 9.7 0.96 162 0.1 0.69 0.75 -0.99 -0.46 
M 0.44 9.3 0.95 158 0.1 -0.19 -0.76 -0.33 0.85 
A 0.24 9.6 0.79 144 -0.1 0.88 1.15 0.17 3.71 
M 0.44 9.5 0.94 151 0.1 0.40 0.91 0.70 -0.18 
J 0.37 9.1 0.82 141 0.1 0.05 442 -1.17 -2.45 
J 0.11 9.0 0.72 148 0.0 0.85 1.43 2.70 5.45 
A 0.39 9.0 0.66 150 0.3 -0.05 -0.35 0.38 1.55 
S 0.11 9.0 0.81 148 0.1 
0 -0.08 9.1 

Overview0  

Although aggregate demand stalled in August, the 
economy remains poised for its fifth consecutive quarter 
of about 1% growth thanks to the large gain in July. 
Growth was increasingly driven by business investment. 
Household demand levelled off for houses and durable 
goods, while export demand remains choppy. The 
recent turmoil in financial markets, notably in the Far 
East, could make it even more important for firms to 
support growth in spending and jobs, as it has put 
further downward pressure on commodity prices. 
Cutbacks in natural resources have already dampened 
output and employment. 

• Based on data available on November 7; all 
data references are in current dollars unless 
otherwise stated. 

We g6n6rale0  

La demande globale a marqué le pas en aoCit, mais 
l'économie pourrait encore connaitre un cinquième tnmestre 
consécutif de croissance de l'ordre de 1 % grace a un 
important gain réalisé en juillet. La progression était de plus 
en plus entraInée par les investissements des entreprises. La 
demande des ménages a plafonne pour les habitations et les 
biens durables, alors que, a l'exportation, Ia demande reste 
irregulière. La récente agitation des marches financiers, 
notamment en Extreme-Orient, pourrait encore accroItre 
l'importance pour les entreprises de soutenir Ia progression 
des dépenses et do l'emploi, alors qu'elle a exercé des 
pressions a Ia baisse sur le marché des marchandises. Les 
reductions dans les ressources naturelles ont déjà ralenti Ia 
production et l'emploi. 

* Basée sur les données disponibles le 7 novembre; 
toutes les donnOes sont en dollars courants, sauf 
indication contraire. 
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Current economic conditions 

Business spending remains the driving force of 
the expansion. Investment outlays rose across the 
board again in August, despite the lull in other sectors 
of demand, while demand for business services has 
soared to support investment projects. Business 
payrolls have been displacing self-employment as the 
source of job growth in recent months. As well, more 
firms felt that inventory levels were about right in the 
October business conditions survey than in the July 
survey. 

While firms were more optimistic about profits and 
investment, households were showing some anxiety 
about their spending. Housing starts and sales both 
softened in September, and the recovery of the housing 
market slowed in the third quarter. Meanwhile, 
consumers were growing hesitant about buying big-
ticket durable goods, with outlays in August falling for 
the second time in three months. Subsequently, auto 
sales dipped again in September. Consumers were 
becoming reluctant to take on new debt, even before 
employment levelled off in September and October, 
with consumer credit contracting in August for the first 
time since 1992. 

Export demand has remained sluggish over the 
past year, despite the most sustained period of solid 
growth in the US economy since 1984. Demand stayed 
strong for manufactured goods such as autos and 
machinery and equipment, whereas natural resources 
have been a major drag on earnings. Lower demand 
and prices have plagued many metal and forestry 
products, where employment tumbled in October.The 
outlook for these sectors was further dampened by 
the financial shocks to the Southeast Asian economy 
in recent months. Our exports to Japan were already 
at an 18-month low in August. Falling commodity prices 
were reflected in a drop in all the major price indices 
between August and September. 

Labour markets—little change in October 
Employment in October edged down 0.1%, after 

a string of gains dating back to February. Job growth 
totalled 2.0% between February and August, before 
levelling off. The October survey was taken before the 
teachers' strike in Ontario and the stock market 
turbulence late in October. The unemployment rate 
edged up to 9.1%, as the labour force also rose slightly. 
Virtually all of the movement in jobs and the labour 
force originated in youths, as the labour market for 
adults was quite stable. 

Recent troubles in the natural resources sector 
were reflected in employment in October. With output 
and prices already on a downward course in August 
and September, jobs fell in all the primary industries in 
October. Construction and public administration also 
posted further declines.The slack in demand in all three 

Conditions économiques actuelles 

Les dépenses des entreprises demeurent le moteur de 
I'expansion. Les dépenses d'investissement ont encore 
augmenté partout en aoOt, malgré l'accalmie dans d'autres 
secteurs de (a demande, et Ia demande de services aux 
entreprises a monte en flèche face aux projets 
d'investissements. L'emploi rémunéré a succédé au travail 
independant comme source de croissance de l'emploi ces 
derniers mois. De méme, dans l'enquète sur les perspectives 
du monde des affaires, plus d'entreprises ont dit que le niveau 
de leurs stocks convenait en octobre qu'en juillet. 

Si les entreprises manifestaient un optimisme grandissant 
quant a leurs bénéfices et a leurs investissements, les 
ménages s'inquiétaient quelque peu de leurs dépenses. Et 
les mises en chantier et les ventes ont fléchi en septembre 
tandis que Ia reprise du marché de 'habitation ralentissait au 
troisième trimestre. Pendant ce temps, les consommateurs 
hésitaient davantage a acheter des biens durables chers et, 
en aoCit, leurs dépenses diminuaient une deuxième fois en 
trois mois. Les ventes dautomobiles ont a nouveau régresse 
en septembre. Les consommateurs se sont mis a reculer a 
l'idée de contracter de nouvelles dettes, et ce, avant méme 
que l'emploi ne plafonne en septembre et en octobre avec le 
credit a Ia consommation qui s'est contracté en aoüt pour Ia 
premiere fois depuis 1992. 

La demande a l'exportation est restée peu ferme depuis 
un an, malgré Ia pénode de croissance solide Ia plus soutenue 
qu'ait connue l'économie américaine depuis 1984. La 
demande qui s'attache a des produits manufactures comme 
les automobiles, les machines et le materiel est demeurée 
forte, alors que les ressources naturelles constituaient un grand 
frein pour les revenus a l'exportation. La baisse de la demande 
et des prix a nui a bien des produits métalliques et forestiers, 
oü l'emploi a dégringolé en octobre. Les perspectives qui 
s'offrent a ces secteurs ont encore ete assombries par les 
soubresauts financiers de l'économie du Sud-Est asiatique 
ces derniers mois. Nos exportations vers le Japon se situaient 
déjà en aoOt a leur niveau le plus bas en 18 mois. La diminution 
des cours des produits de base s'est traduite par un recul de 
tous les principaux indices des prix d'aot a septembre. 

Marché du travail—peu de changement en octobre 
En octobre, l'emploi baisse légèrement de 0,1% apres 

plusieurs hausses consécutives des février dernier. L'emploi 
a progressé au total de 2,0 % de février a aoUt avant de 
plafonner. L'enquete d'octobre a eté menée avant mème Ia 
grève des enseignants ontanens et l'agitation des bourses 
vers Ia fin d'octobre. Le taux de chômage a légerement 
augmente a 9,1 %, car Ia population active a aussi un peu 
progresse. Presque tout le mouvement de l'emploi et de Ia 
population active vient des jeunes, car dans le cas des adultes 
le marché du travail s'est rOvOlé fort stable. 

Les récents troubles du secteur des ressourtes naturelles 
ont eu des effets sur I'emploi en octobre. La production et les 
prix évoluaient déjà en baisse en aoüt et en septembre, ce 
qul s'est traduit en octobre par une regression de l'emploi 
dans toutes les industries primaires. La construction et 
l'administration publique ont elles aussi accuse de nouvelles 
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Current economic conditions 

of these industries has been reflected in lower hourly 
earnings over the past year. 

Even as demand for our resources remains weak 
on world markets and as the construction sector 
remains out of favour in the domestic market, other 
sectors of the economy continue to fare well. 
Manufacturers have resumed their expansion, as 
export demand for these goods remains strong. Trade 
and finance also continue to grow, while the business 
and personal services industry is still the fastest-
growing of all in the past year, fuelled by soaring 
business demand. 

In a reversal of recent trends, the largest job gains 
were posted in Quebec and the Atlantic provinces, while 
Ontario and British Columbia posted the sharpest 
drops. However, the gains in Quebec and the Atlantic 
provinces only reduced the unemployment rate by 
0.1 points. British Columbia posted the fastest drop in 
employment, partly a reflection of the importance of 
natural resource industries to the province, and the 
unemployment rate edged up to equal the national 
average. In fact, BC is the only province showing a 
year-over-year drop in employment. There was little 
net change in labour markets in the Prairie provinces. 

Leading Index—steady growth in 
September 

The leading indicator rose by 0.8% in September, 
about equal to its average gain since the start of the 
year. Nine of the ten components were up , one more 
than in August, as a pick up in manufacturing reinforced 
growth in business investment and consumer demand. 

Durable goods continued to power household 
demand, as they have all year long. Sharply higher 
spending was driven by autos, as supply disruptions 
ended and as rebates were boosted. The growth of 
demand for personal services remained modest. 
Housing was braked by housing starts, which backed 
off slightly from a 5-year high in Ontario, while existing 
house sales have yet to regain the ground lost in July. 
Mortgage rates fell further at month-end. 

Strong demand for machinery and equipment on 
both sides of the border led the renewed strength in 
manufacturing activity. The trend of new orders for 
durable goods accelerated, while the ratio of shipments 
to stocks of finished goods rose for the first time in 
three months. The average workweek posted its tenth 
straight increase, a good sign for further gains in 
manufacturing employment. 

Manufacturing also was a leading light in the growth 
of the US composite index, its eighteenth in a row. 
Orders for both consumer and investment goods 

Conditions économiques actuelies 

baisses. Le peu de fermeté de Ia demande dans ces trois 
industries s'est traduit par une baisse do Ia rOmunération 
horaire depuis un an. 

Bien que Ia demande qui sattache a nos ressources 
demeure faible sur le marché extérieur et que le secteur de Ia 
construction reste en défaveur sur le marthé intérleur, d'autres 
secteurs de l'économie continuent a bien se porter. Les 
fabricants ont repris leur expansion grace a Ia vigueur de Ia 
demande a l'exportation do ces biens. Le commerce et les 
finances ont Ogalement continue a croitre, alors que los 
services commerciaux et person nels demeuraient le secteur 
le plus en croissance depuis un an, soutenus par l'essor de Ia 
demande des entreprises. 

Contrairement aux tendances récentes, c'est au Québec 
et dans les provinces de l'Atlantique que l'emploi a progressé 
le plus et en Ontario et en Colombie-Britannique qu'il a le plus 
reculé. Toutefois, les gains du Québec et de Ia region do 
l'Atlantique n'ont réduit le taux de chamage que de 0,1 point. 
L'emploi ale plus régressé en Colombie-Britannique, en partie 
a cause de l'importance des industries de ressources 
naturelles pour cette province, et le taux de chômage en 
hausse legére a rejoint Ia moyenne nationale. En fait, c'est Ia 
seule province oü l'empioi ait fléchi d'une année a l'autre. En 
revanche, dans les Prairies, l'emploi n'a guere évolué en valeur 
nette. 

indice avancé—croissance régulière en 
septembre 

L'indicateur avancé progresse au taux do 0,8% en 
septembre, soil environ Ia progression moyenno enregistrée 
jusqu'à maintenant cette année. Neuf des dix composantes 
sont a valeur positive, une de plus qu'en aoCit, alors que Ia 
force de Ia demande de consommation et d'investissemnent 
est accompagnee d'un raffermissement de Ia fabrication. 

Les biens durables ont continue de dominer Ia 
consommation des menages tout comme au long de I'année 
écoulée. La hausse marquee des ventes était entramnée par 
les voitures avec Ia fin des perturbations do l'offre et 
l'augmentation des remises consenties par los commerçants. 
La progression de Ia demande do services personnels 
demeurait modeste. Le logement était freiné par des mises 
en chantier qui ont légerement descendu do leur sommet de 
cinq ans en Ontario tandis que les ventes do maisons 
existantes n'ont toujours pas repris le terrain ayant eté perdu 
en juillet. Les taux hypothécaires ont baissé a Ia fin du mois. 

Uno forte demande de machines et de maté riel de part et 
d'autre de Ia frontière entramne un nouveau raffermissement 
de l'activité manufacturière. La tendance des nouvelles 
commandos do biens durables s'accélère et le ratio des 
Iivraisons aux stocks de produits finis augmente légerement 
après avoir plafonné les deux mois précédents. La durée 
hebdomadaire de travail enregistre une dixième hausse 
consecutive, ce qui est de bon augure pour d'autres gains de 
I'emploi dans ce secteur. 

La fabrication est également une force importante a Ia 
source de Ia progression do l'indicateur composite des Etats-
Unis, Ia dix-huitième d'affilée. Tant les commandes de biens 
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Current economic conditions 

The unrelenting weakness in 
most commodity pnces dampened 
the economy more and more in 
August. All the major primary 
industries contracted again, at 
least their third drop in four 
months. Agriculture was plagued 
by a mediocre grain crop, fishing 
was hurt by the salmon war on 
the West Coast, and both forestry 
and mining were depressed by 
falling prices, partly originating in 
weak Asian demand even before 
the financial markets crashed in 
October. Manufacturers of natural 
resource products fared no better, 
as wood, pulp and paper, and 
smelting and refining also 
retreated in August. With output 
falling in these big energy- 
intensive industries (along with a mild summer), utility 
gene ration was down sharply as well. 

Construction 

Conditions économiques actuelles 

de consommation que d'investissement ont progressé. Les 
délais de livraisons se sont allorigés. La durée hebdomadaire 
du travail s'est redressée. 

Production—les ressources naturelles font 
contrepoids Al Ia vigueur des dépenses des 
entreprises 

L'èconomie a été incapable d'ajouter a I'important gain 
réalisé en juillet et le PIB reel n'a pas change une deuxième 
fois en trois mois. Les greves dans les mines ont créO en 
partie cette irrégularité des variations de Ia production et 
ramené a 0,8 % seulement Ia croissance globale dans les 
trois derniers mois. C'est Ia progression Ia plus lente qui ait 
éte observée depuis le debut de I'année. 

I 'inrcntc f2ihIccP des nriv 
de Ia plupartdes produits de base 
a de plus en plus amorti I'écono-
mie en aoüt. Toutes les grandes 
industries primaires se sont 
encore contractées. C'est au 
moms leur troisième baisse en 
quatre mois. L'agriculture a souffert 
d'une récolte céréalière mediocre 
et les pêches, de Ia guerre du 
saumon sur le littoral ouest. Et les 
forêts et les mines ont été enfon-
cées par Ia décroissance des pnx, 
laquelle a été en partie causée par 
Ia faiblesse de Ia demande asia-
tique, at ce, avant méme I'effon-
drement des marches financiers 
en octobre. Les fabricants de 
produits primaires (ressources 
naturelles) n'ont pas mieux taft at 

les secteurs du bois, des pates et papiers et de Ia fonte et de 
l'affinage se sont également replies en aoüt. Comme Ia 
production a fléchi dans ces grosses industries qui 
consomment beaucoup d'énergie (et comme l'éte a été doux), 
Ia production d'energie a elle aussi marque un net recul. 

La faiblesse des industries de ressources n'a rien d'une 
nouvelle caracténstique de Ia demande cette année. Méme 
là, certains autres secteurs de l'économie n'ont guère pu faire 
contrepoids ces derniers temps. Le peu de fermeté de Ia 
demande a I'exportation a entravé Ia production dans dive rses 
industries manufacturières, notamment dans les secteurs de 
I'automobile et de l'informatique. La demande des ménages a 
pour ainsi dire fait relâche, surtout dans le cas de I'habitation 
et du commerce de detail. 

Les dépenses des entreprises sont toutefois demeurées 
une importante source de vigueur. La construction non 
résidentielle a fortement évolué en hausse un deuxième mois 
de suite. Les prod ucteurs de Ia plupart des biens d'équipement 
ont encore une fois relevé leur production pour répondre a 
une vive demande de part et d'autre de Ia frontière canado-
américaine, surtout en machines. Dans le secteur pétrolier, 
les investissements ont embelli une situation déjà rose. 

advanced, while deFrvery times continued to slow down 
and the workweek lengthened. 

Output—resources offset robust business 
spending 

The economy was unable to add to the large gain 
made in July, as real GDP was unchanged for the 
second time in three months. Strikes in mining have 
caused some of this choppiness in output and have 
slowed overall growth in the last three months to just 
0.8%, its slowest increase since the start of the year. 

Weak resource industries are not a new feature of 
demand this year. Even so, there has been little offset 
coming from some other sectors of the economy lately 
Sluggish export demand has checked output in a 
number of manufacturing industries, notably autos and 
computers. Household demand has taken a breather, 
especially for housing and retail goods. 

Business spending, however, has remained a 
major source of strength. Non-residential building was 
up strongly for the second month in a row. Producers 
of most capital goods once again boosted output to 
meet strong demand on both sides of the border, 
especially for machinery. Investment in the oilpatch 
added to already high levels. 

Manufacturing 
Fabrication 
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Conditions économiques actuelles 

The flurry of investment planning continued to 
bolster demand for business services, which posted 
its best back-to-back increases of the year. Demand 
was particularly robust for professional and computer 
services. This whole beehive of business activity also 
helped to keep the communications industry at the 
forefront of growth. 

Household demand—housing reaches a 
plateau 

Despite rising confidence and incomes, 
households remained cautious about spending. 
Housing demand remained in check, while auto sales 
fell in August and September after making a strong 
start in the third quarter. The Conference Board's index 
of consumer confidence rose for the seventh straight 
quarter, hitting its highest level in a decade. Confidence 
may not have been shaken much by the downdraft in 
stock markets late in October, to judge by the relative 
stability of this index during the 1987 stock market 
crash. 

Housing starts trod water again in September, 
slipping just below the 145,000 unit mark around which 
they have hovered for six months. Groundbreaking on 
new single-family homes gave back much of the gains 
posted in August, on the heels of a sharp drop in new 
house sales. The sales drop helped to increase the 
overhang of unsold new homes in August and 
September, and kept a lid on prices for the second 
month in a row. Prices had begun to snap out of a 
prolonged slump, rising slowly but steadily from October 
1996 to July of this year. Most of the renewed weakness 
this summer originated in the Vancouver market. 

Sales of existing homes also remained sluggish, 
showing no change in September after renewed 
declines the month before. Again, much of the 
weakness was in Vancouver, although the Toronto 
market also saw back-to-back decreases. Interestingly, 
both of these markets posted the largest price hikes 
for resale homes over the same period. 

Retail sales fell 0.3% in volume in August, 
continuing their year-long pattern of big advances 
followed by small retreats; sales had jumped by 1.5% 
in July. For the second time in three months, spending 
on durables was weaker than that for other goods. This 
trend of weakening demand for durables likely 
continued in September, when auto sales slumped 
sharp 

Consumers snapped up more semi-durables, 
especially clothing, for the fifth month in a row—the 
longest sustained growth so far this decade. This partly 
reflects stable prices for these goods as the cost of 
other goods rose. In particular, sharply higher gasoline 
prices sent the cost of non-durables soaring 0.7% in 
the month. Consumers balked at buying more of these 
higher-prices goods, while car sales also stalled. 

La tlambée des projets d'investissement a encore soutenu 
Ia demande de services aux entreprises, lesquels ont offert 
leurs meilleurs gains consecutifs de I'année. La demande a 
été particulièrement vigoureuse dans le cas des services 
professionnels et informatiques. Ce grand foyer d'activité des 
entreprises a également contribué a mettre l'industrie des 
communications en flèche dans cette croissance. 

Demande des ménages—l'habltation plafonne 

Malgré une cont lance qui se renforce et des revenus qui 
s'élèvent, les menages demeurent prudents dans leurs 
depenses. La demande d'habitations n'a pas bouge et les 
ventes d'automobiles ont tléchi en aoüt et en septembre après 
un demarrage en trombe au troisième trimestre. Lind ice de Ia 
confiance des consommateurs du Conference Board a monte 
un septième trimestre de suite, atteignant son plus haut niveau 
en une décennie. II se pourrait que Ia confiance n'ait pas été 
véntablement entamée par I'affaissement des bourses vers 
Ia fin d'octobre, a en juger par Ia stabilité relative de cet indice 
pendant le krach boursier de 1987. 

Les mises en chantier ont encore marqué le pas en 
septembre, glissant un peu au-dessous du niveau des 145 000 
logements autour duquel elles oscillent depuis six mois. Les 
mises en chantier de maisons unifamiliales (neuves) ont en 
grande partie reperdu le terrain gagné en aoCit a cause d'un 
fort recul des ventes d'habitations neuves. Le fléchissement 
des ventes a augmenté le parc de maisons neuves invendues 
en aocit et en septembre et fait plafonner les prix un deuxième 
mois de suite. Ces derniers avaient commence a sortir d'un 
marasme prolongé, eftectuant pas a pas une remontéo 
doctobre 1996 a juillet de cette année. Le gros du nouvel 
affaiblissement constaté cette année vient du marché de 
Vancouver. 

La vente de maisons existantes est également demeurée 
paresseuse, s'immobilisant en septembre après avoir rééluè 
en baisse le mois précédent. Là encore, c'est Vancouver qui 
est en grande partie a I'origine de cette faiblesse, bien que le 
marché deToronto alt aussi connu des baisses consOcutives. 
Fait intéressant, I'un et I'autre de ces marches oft vu Ie prix 
des habitations augmenter le plus sur le marché de Ia revente 
pendant Ia même période. 

En volume, les ventes au detail ont fléchi de 0,3 % en 
aoCit, faisant alterner les grandes hausses et les petites baisses 
depuis un an. Elles avaient bondi de 1,5 % en juillet. Pour Ia 
deuxième fois en trois mois, les dépenses ont été plus faibles 
en biens durables qu'en autres biens. Ce mouvement 
d'affaiblissement de Ia demande de biens durables a sans 
doute continue en septembre, mois oü les ventes 
d'automobiles ont littéralement dégnngolé. 

Les consommateurs ont acheté plus de biens semi-
durables, et notamment des vétements, un cinquieme mois 
de suite. Cest Ia plus longue période de croissance soutenue 
que l'on ait observée jusqu'ici dans cette dOcennie, en partie 
a cause de Ia stabilité des prix de ces marchandises dans 
une période oU le prix des autres biens évoluait en hausse. 
Signalons en particulier que Ia forte majoration du prix de 
I'essence a fait bondir de 0,7 % le prix des biens non durables 
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Demand for furniture and appliances remained one 
bright spot in big-ticket durable goods. 

Merchandise trade—surplus squeezed by 
surging imports 

The gap between import and export growth 
widened some more in August, cutting the trade surplus 
in half from where it started the year. Import growth 
retained its very broad base, while export earnings were 
largely buttressed by the launch of new consumer 
products. In volume terms, the gap between imports 
and exports is even wider, as import prices have fallen 
at a faster rate than export prices over the past year. 

Exports continued on their 
slower growth path, as they have 
for most of the year. Earnings 
rose fractionally, leading to a 
further easing of the year-over-
year rate of increase to 4.0%, its 
lowest of the year. Export 
demand from the Untied States 
remained sluggish, while 
shipments to Japan tumbled to 
their lowest level in a year and a 
half, symptomatic of the 
economic problems sweeping 
the Far East. 

Industrial goods, particularly 
metals, again bore the brunt of 
the slackening demand overseas. 
Exports for both ores and alloys 
hit their lowest level of an already 
poor year, led by sharp retreats 
for copper, nickel and precious metals. Exports of most 
other natural resources were relatively stable in the 
month. Grain and forestry products were essentially 
unchanged, while crude oil rebounded from a setback 
in July. 

The slack in US demand was most evident in end 
products. Shipments of automotive products eased 
after recovering sharply in July from supply disruptions. 
More surprising were widespread declines within 
machinery and equipment. Industrial machinery, aircraft 
and computers all tumbled about 4%; for computers, 
this snapped a four-month recovery One bright spot in 
manufactured goods was a 30% jump in consumer 
goods exports, reflecting the launch of new 
pharmaceutical products in the US market: without this 
one-time boost, exports to the US would have fallen 
slightly. 

pendant le mois. Les consommateurs ont renoncé a acheter 
plus de ces produits plus chers, et les ventes d'automobiles 
ont également piétiné. La demaride de meubles et d'appareils 
electromenagers demeure Ia seule note encourageante en 
ce qui concerne les biens durables chers. 

Commerce de marchandises—contraction de 
l'excédent par I'essor des importations 

L'Ocart de croissance entre importations et exportations 
s'est encore un peu accentué en aoCit, effaçant Ia moitié de 
I'excédent commercial du debut de l'année. La progression 
des importations a conserve ses bases très étendues et les 
revenus a l'exportation ont été largement soutenus par le 
lancement de nouveaux produits de consommation. En 
volume, le fossé entre importations et exportations s'est mOme 
encore plus creusé, car depuis un an les prix ont plus 
rapidement baissé a l'importation qu'à I'exportation. 

La croissance des expor-
tations a encore ralenti comme elle 
I'a fait le plus clair de l'année. Les 
revenus ont très peu progresse et 
le taux d'accroissement d'une 
année a l'autre a encore baissé a 
4,0 %, son niveau le plus bas de 
l'année. A l'exportatiort, Ia demande 
américaine est demeurée pares-
seuse et les livraisons au Japon 
sont tombées a leur plus bas 
nrveau en un an et demi, symptome 
des maux économiques qui 
envahissent l'Extrême-Orient. 

Les biens industriels, et 
notamment les métaux, ont encore 
été heurtés de plein fouet par le 
fléchissement de Ia demande 
outre-mer. Les exportations tant de 
minerals que dalliages ont traverse 

leur période Ia plus noire dans une année déjà mediocre, 
surtout a cause de fortes pertes dans le cas du cuivre, du 
nickel et des métaux précieux. Les exportations de Ia plupart 
des autres ressources natureHes ont été relativement stables 
pendant le mois. Les produits céréaliers et forestiers n'ont a 
peu près pas bougé et le pétrole brut s'est rétabli du recul 
subi en juillet. 

Le peu de fermeté de Ia demande américaine s'est le 
plus manifesté dans les produits finals. Les livraisons de 
produits automobiles ont dérapé après s'ètre largement 
remises en juillet des perturbations de l'offre. Les vastes 
diminutions relevées dans le secteur des machines et du 
materiel sont plus étonnantes. Les machines industrielles, les 
aéronefs et les ordinateurs onttous dégnngole d'environ 4 %. 
Dans le cas de l'informatique, c'est une reprise de quatre mois 
qui prenait fin de Ia sorte. Une note gaie dans le cas des 
produ its manufactures a été un bond de 30 % des exportations 
de biens de consommation par suite du lancement de 
nouveaux produits pharmaceutiques sur le marché américain. 
Sans cette stimulation ponctuelle, les exportations vers les 
Etats-Unis auraient legerement reculé. 
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A l'importation, Ia demande a continue a monter en flèche 
avec une hausse de 1,5 % en aoOt qui faisait suite a un 
impressionnant gain de 5,5 % le mois précédent. Les 
importations dépassent aujourd'hui de 19 % leur niveau d'il y 
a un an et ont triple leur taux d'accroissement du debut de 
l'année. 

Toutes les grandes composantes des importations ont 
progressé. Regie générale, les pnncipaux éléments sont ceux 
qui ont le moms augmenté alors que les petits secteurs 
aflichaient des gains plus imposants. En particulier, les 
secteurs des machines et du materiel et des produits 
automobiles (qui rendent compte collectivement de plus do Ia 
moitié de nos importations) ont eu de Ia ditficulté a ajouter a 
leurs gains du mois précédent et ont présenté des hausses 
de moms de 1 %. Une constante source de vigueur a ete 
l'informatique, qui a bondi de prés de 10 % un deuxième mois 
de suite apres s'être tenue coite pendant Ia premiere moitié 
de l'année. 

Dans Ia plupart de autres secteurs, Ia demande a 
l'importation s'est accrue d'environ 4 %. C'est Ia deuxième 
fois do suite quo les biens do consommation connaissent une 
progression si ample, bien que, dans leurs sources de vigueur, 
les importations aient imité les ventes au detail et soient 
passées des biens durables aux autres biens. La montée de 
l'activité industnelle s'est tracluite par des hausses dans les 
biens industriels et les produits energetiques. 

Pnx et salaires—les produits de base sont a 
I'origine dune baisse des prix 

Tous les pnncipaux indices de prix ont fléchi en septembre, 
en grande partie a cause do Ia baisse des cours des produits 
do base. Le mouvement s'est intensifié en octobre sur le 
marchO extérieur, surtout dans le cas des métaux. Comme 
l'inflation évolue en baisse jusqu'ici cette annee, les employeurs 
continuent a tenir leur masse salariale bien en laisse, 
notamment dans le secteur des ressources natu relies. 

Lindice non désaisonnalisé des pnx a Ia consommation 
a un peu baissé de 0,1 % d'aoCit a septembre, portant le taux 
d'accroissement d'une année a l'autre a 1,6 %, près de son 
niveau minimum pour 1997. Le mouvementde l'IPC a ete en 
grande partie dominé par des événements saisonniers, entre 
autres par Ia forte baisse des prix des aIlments, qul so trouvent 
habituellement au creux de Ia vague en septembre a Ia saison 
des récoltes. Les derniers septembres ont eté regulièrement 
marques par une diminution du prix des voyages et une 
augmentation des frais de scolarité. 

Les cours des matières premieres ont encore dérapé en 
septembre, perdant encore 2,2 %. La dégringolade a éte étaloe 
sur les produits metalliques, énergétiques et alimentaires. Le 
recul (4,4 %) a éte le plus marque dans los métaux et le 
marasme s'est accentué en octobre avec Ia montée des 
apprehensions au sujet de l'avenir de Ia demande en Extreme-
Orient. La faiblesse de Ia demande japonaise a aussi concouru 
a Ia baisse des cours du bois, alors que los cours pétroliers 
revenaient a des niveaux plus normaux apres des 
perturbations do l'offre qui ont poussé temporairement los 
prix en hausse en aoOt. 

Import demand continued to leap ahead, with 
August's 1.5% increase following hard on the heels of 
an impressive 5.5% gain the month before. Imports 
are now running 19% ahead of the year-earlier level, 
triple the rate of increase at the turn of the year. 

All the major components of imports rose. 
Generally, the largest components posted the smallest 
increases, while the smaller sectors recorded larger 
gains. In particular, machinery and equipment and 
automotive products (which together account for over 
half of all imports) had difficulty building upon the 
previous month's increases and rose less than 1%. 
One consistent source of strength was computers, 
which jumped nearly 10% for the second month in a 
row after playing possum during the first half of the 
year. 

Most other areas of imports saw demand rise 
about 4%. This was the second straight increase of 
such magnitude for consumer goods, although the 
sources of strength followed retail sales in switching 
from durables to other goods. Rising industrial activity 
was reflected in gains by industrial goods and energy 
products. 

Prices and wages—commodities drive 
prices down 

All the major price indices declined in September, 
largely due to falling commodity prices. This intensified 
in October on world markets, especially for metals. With 
inflation trending down so far this year, employers 
continue to tightly control wage costs, especially in the 
natural resources sector. 

The seasonally unadjusted consumer price index 
edged down 0.1% between August and September, 
slowing the year-over-year rate of increase to 1.6%, 
near its low for 1997. Much of the movement within 
the CPI was dominated by seasonal events; notably, 
food prices, which traditionally hit their low in September 
as crops are harvested, dropped sharply. As well, lower 
travel costs and higher tuitions have been regular 
features in recent Septembers. 

Raw materials prices continued to slide in 
September, falling another 2.2%. The slump was 
widespread among metal, energy and food products. 
The 4.4% drop for metals was the largest, and the 
slump intensified in October as concerns mounted over 
the future of demand from the Far East. Weak demand 
in Japan also contributed to falling wood prices, 
whereas oil returned to more normal levels after supply 
disruptions temporarily pushed up prices in August. 
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The see-saw movement in 
gasoline prices was also behind 
much of the 0.2% drop in 
manufacturers' prices in 
September, after a brief spike in 
August. Overall, a slowing trend 
in prices has been evident in the 
year-over-year rate of increase, 
which eased to just 0.5% last 
month. Lower prices for metals 
and pulp also dampened the 
overall index. 

With prices still weak, 
especially for natural resources, 
employers kept a firm grip on 
wage costs. The fixed-weighted 
index of hourly earnings slowed 
from an annual rate of 3% last fall to just 0.4% in August. 
This slowdown stemmed from sharp declines in those 
sectors of the econon' still experiencing weak demand: 
mining, forestry, construction, and public administration. 
Meanwhile, the pickup in demand elsewhere in the 
economy has not yet trickled down to wages. Weekly 
earnings, however, received a boost from a longer 
workweek. 

Financial markets—markets catch Hong 
Kong flu 

Global markets were rocked by fall-out from the 
crash in the Hong Kong stock market in late October. 
At its worst, the Hang Seng was down nearly 50% 
from its summer highs, adding to the financial turmoil 
that has engulfed Asian stock and currency markets in 
recent months. Triggered by this sell-off, stocks in North 
America fell fast enough to precipitate their first early 
market closing ever. The TSE 
recovered slightly at month-end 
to limit its loss to 3%. Natural 
resource stocks, particularly 
metals, were haniest hit, as prices 
slumped further on world 
commodity markets. 

Bond markets were a major 
beneficiary of the slump in stocks, 
however. At one point, the yield 
on 30-year Canada bonds fell 
below 6% for the first time since 
they were instituted in 1990. 
Overall, bond yields ended the 

Le mouvement en dents de 
scie du prix de l'essence explique 
aussi en grande partie le 
fléchissement de 0,2 % des prix a 
Ia fabrication en septembre aprAs 
une breve flambée en aoüt. Dans 
l'ensemble, une tendance au 
ralentissement du mouvement des 
prix se remarque dans le taux 
d'accroissement d'une année a 
I'autre, qui est tombé a 0,5 % 
seulement le mois dernier. La 
baisse des pnx des métaux et de 
Ia pâte de bois a en outre amorti le 
moument de l'indice d'ensemble. 

Avec des prix encore faibles, 
notamment dans le cas des res-
sources naturelles, les employeurs 
ont garde leur masse salariale bien 
en main. Lindice a pondération fixe 

de Ia rémunération horaire est tombé de son taux annuel 
d'accroissement de 3 % l'automne dernier a 0,4 % seulement 
en aoüt. Ce ralentissement tient a de fortes baisses dans les 
secteurs de I'économie souffrant d'une faiblesse persistante 
de Ia demande, a savoir les mines, les forêts, Ia construction 
et 'administration publique. La reprise de Ia demande ailleurs 
dans l'économie ne s'est pas encore répercutée sur les 
salaires.Toutefois, Ia rémunération hebdomadaire a augmente 
par suite de l'allongement de Ia semaine de travail. 

Marches financiers—le virus de Ia grippe de Hong 
Kong infecte les marches 

Les marches financiers internationaux ont ete victimes 
des secousses du krach de Ia bourse de Hong Kong vers Ia 
fin d'octobre.Au plus noirde lacrise, le Hang Seng avait perdu 
près de Ia moitié de ses maxima de l'éte, intensifiant l'agitation 
qui s'était emparée des bourses et des marches des changes 
asiatiques ces derniers mois. EntraInées par ces délestages, 
es bourses nord-américaines ont chute au point de provoquer 

leur toute premiere fermeture 
hâtive. La bourse de Toronto a 
opéré un leger red ressement en fin 
de mois pour limiter ses pertes a 
3 %. Les actions de l'industrie des 
ressources naturelles, et notam-
ment du secteur des métaux, ont 
été le plus durementtouchées, car 
les prix ont encore plus dégnngole 
sur le marché international des 
produits de base. 

Les marches obligataires ont 
toutefois largement profité de Ia 
débandade boursière.A uncertain 
moment, le rendement des obliga-
tions canadiennes a 30 ans est 
tombé sous Ia barre de 6 % pour 
Ia premiere fois depuis leur 
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institution en 1990. Dans l'ensemble, les rendements 
obligataires ont cbs le mois en porte de plus d'un demi-point 
sur leurs maxima de septembre, alors que les taux a court 
terme oftraient une relative stabilité. [agitation des bourses 
dans le monde a contribué a faire brièvement tomber le dollar 
canadien sous les 71 cents (américains), alors que le taux de 
change oscillait de 71 a 73 cents depuis mars. 

Le tableau de Ia masse monétaire et du credit est marqué 
par le ralentissement de la demande. La croissance du credit 
des ménages a encore ralenti pourtomberà 0,2 % seulement 
en aoüt, l'encours du credit a Ia consommation s'étant 
contracté (de 0,6 %) pour Ia premiere fois depuis 
décembre 1992. Dans ses mesures Ml et M2, Ia masse 
monétaire a aussi rétréci en septembre, effaçant ses gains 
du mois précédent. 

Economies regionales 
Le forage et l'expboration ont continue de progresser dans 

les Prairies et les exportations sont propulsées en aoOt par 
une hausse exceptionnelle des livraisons de pétrole brut. La 
croissance de l'empboi jusqu'à maintenant cette année est Ia 
plus forte enregistrée en plus de dix ans et alimente une 
hausse continue de la confiance au troisième trimestre, qui, 
contrairement aux autres regions du pays, dépasse les niveaux 
de Ia fin des années 80. La forte progression du prix des 
maisons neuves (7,1% en un an a Calgary) temoigne de Ia 
force de Ia demande des menages dans Ia region. 

Tant Ia demande des ménages que des entreprises 
étaiertt particulièrement favorables en Ontario cet èté. Les 
ventes au detail ont ajouté a leur progression des trois mois 
precedents, entrainées par une grande varlété de produits au 
detail. Les entreprises ont augmenté leurs achats de gros, 
sutout de produits automobiles, et leurs investissements, les 
permis non résidentiels ayant bondi de 10% en septembre. 
Les livraisons étaient supportées par les progressions 
exceptionnelles de juillet dans l'automobile et le materiel de 
télécommunication et des hausses en aoüt dans be papier et 
les métaux de premiere transformation. 

Le secteur manufactuner mène Ia croissance au Québec, 
entrainé par les Iivraisons de machines qui ont atteint leur 
plus haut niveau de I'année en aoCit. La remontée du secteur 
du logement se poursuit alors que les mises en chantier 
augmentent legerement au cours du trimestre. Un element 
plus terne de Ia conjoncture est Ia faiblesse des ventes au 
detail en aoCit, et l'effondrement de l'empboi dans le commerce 
de detail au long du troisième trimestre ne suggère pas de 
renversement imminent. 

La conjoncture s'aftaiblit encore en Colombie-Britannique 
oü les livraisons de biens d'exportation sont en baisse 
constante depuis avril. Les exportations de charbon vers le 
Japon se situaient en aoCit a moms de Ia moitié de leur niveau 
d'iI y a un an. Plusieurs scienes ont fermé leurs portes en 
septembre avec I'adoucissement du marche de l'habitation 
aux Etats-Unis. Les permis de bâtir dans le secteur non 
résidentiel ont baissé par rapport a II y a un an. Les deux 
baisses d'affilée de l'emploi en septembre et en octobre ont 
contribué a deprimer le prix des maisons. 

month over half a percentage point below their 
September highs, while short-term rates were relatively 
stable. The global turmoil in markets helped to push 
the Canadian dollar briefly below 71 cents (US), after 
trading between 71 and 73 cents since March. 

Money supply and credit data reflected slower 
demand.The growth in household credit eased further 
to just 0.2% in August, as consumer credit outstanding 
contracted (by 0.6%) for the first time since December 
1992. Meanwhile, both the Ml and M2 measures of 
the money supply also shrank in September, negating 
the previous month's gains. 

Regional economies 
Exploration and drilling for oil and gas continued 

to increase rapidly in the Prairie provinces, while exports 
in August were boosted by an exceptional gain for crude 
oil. The growth of employment so far this year has been 
the strongest in over 10 years, helping to further raise 
consumer confidence in the third quarter. The Prairies 
are the only region where confidence has recovered 
to its level of the late 1980s.   Strong housing prices (led 
by a 7.1% gain in Calgary) reflect the buoyancy of 
household demand in the region. 

Both household and business demand were 
particularly strong in Ontario this summer. Retail sales 
added to their increases in the previous three months, 
with a widespread gain in spending. Increased business 
spending was reflected in wholesale sales, especially 
autos, and in buikling permits, where the non-residential 
sector was up 10% in September. Shipments were 
bolstered by exceptional increases for autos and 
telecommunications in July and for primary metals and 
paper in August. 

The manufacturing sector spearheaded growth in 
Quebec, led by machinery where shipments in August 
hit their highest level of the year. The upturn in the 
housing sector also continued, as housing starts were 
up slightly in the third quarter. However, retail sales 
weakened in August, and declines in retail jobs 
throughout the third quarter augur poorly for an early 
turnaround. 

The economy of British Columbia weakened again, 
as shipments of export goods have fallen steadily since 
April. Exports of coal to Japan in August stood at half 
their level of a year-ago. Several sawmills closed their 
doors in September because of falling US demand for 
lumber. Non-residential building permits were down 
from a year-earlier. Lower employment in September 
and October helped to further depress housing prices. 
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Economies internationales 
Les exportations européennes sont demeurées Ia source 

premiere de croissance. La seule exception digne de mention 
est Ia Grande-Bretagne. Pendant ce temps, l'économie 
américaine progressait a un taux annuel de plus de 3 % un 
quatrième trimestre de suite. C'est sa plus longue période de 
croissance aussi soutenue depuis 1984. Les bourses du 
monde ont ete secouées par le krach des bourses asiatiques 
en octobre, alors que plusieurs pays de I'Union européenne 
majoraient leurs taux dintérét en fin de mois. 

Aux Etats-Unis, l'économie a crQ de 0,9 % au troisièrne 
trimestre, car les consommateurs ont déllé leur bourse et les 
entreprises ont amplement investi. Les dépenses de 
consommation ont le plus augmenté en cinq ans et demi 
(1,4 %) et les investissements des entreprises ont fait un bond 
spectaculaire de 4,7 %, leur plus imposant en 13 ans. Les 
entreprises n'ont pas su relever leur production assez vite 
pour suivre le rythme d'accroissement de Ia demande et, avec 
le ralentissement de 'accumulation des stocks, le taux de 
progression a perdu 0,3 point. La fermeté de Ia demande 
intérieure a fad également monter les importations en flèche, 
Ie taux d'accroissement étant double du rythme de croissance 
des exportations. Pendant qu'augmentait le deficit commercial, 
le deficit budgetaire du gouvernement s'effacait pour ainsi dire. 
La montée des revenus reels a soutenu dans une large mesure 
Ia flambée des dépenses des consommateurs, laquelle a 
partiellementjoué au detriment du taux d'épargne, qui a atteint 
son plus bas niveau en trois ans (3,6 %). 

L'économie a dos le troisième trimestre sur une note 
d'optimisme avant I'agitation boursière d'octobre. La production 
industrielle s'est encore accrue de 0,7 % en septembre, bien 
que le mouvement ait été gonfle par une pointe de production 
des services publics aprés le temps frais d'aoüt qui est venu 
tempérerl'utilisation de climatiseurs. Par ailleurs, la fabrication 
a progresse de 0,4 %, Ia moitié moms qu'en juillet et en aoQt. 
[habitation s'est redressée en septembre avec des mises en 
chantier en hausse de 7,9 %, ce qui Iui a permis de reprendre 
presque tout le terrain perdu les deux mois précédents. 
[inflation est demeurée en laisse et I'indice implicite des prix 
a le moms augmente depums le deuxième trimestre de 1964, 
tandis que, en septembre, I'IPC présentait un taux annuel 
d'accroissement de 2,2 %, moms que le sommet de 3,3 % 
atteint au debut de 'an née. 

En Grande-Bretagne, l'économie a vivement progresse 
au troisième trimestre et le PIB a marqué une avance de 0,9 % 
sur les trois mois précédents. Les services aux entreprises 
sont restés le secteur le plus vigoureux. Les fabricants ont 
souffert de Ia récente vigueur de Ia Iivre qui a nui aux 
exportations et aux commandes. Le chômage a encore 
régressé en septembre, tombant a 5,2 %, son plus bas niveau 
en 17 ans. Toutefois, les dépenses de consommation ont 
nettement reculé pendant le mois, carla mort de Ia princesse 
de Galles a endeuillé Ia population et a cause dun temps 
singulierement doux qul a eu pour effet de dérégler les 
habitudes de dépense. 

International economies 
European exports continued to be the key source 

of growth, with the notable exception of Britain. 
Meanwhile, the US economy rose at an annual rate of 
over 3% for the fourth consecutive quarter, its longest 
period of such sustained growth since 1984. Stock 
markets around the world were shaken by a crash in 
Asian markets in October, while several EU countries 
hiked interest rates at month-end. 

The United States economy expanded by 0.9% 
in the third quarter, as consumers opened their wallets 
and businesses invested heavily. Consumer spending 
posted its largest increase in five-and-a-half years, up 
1.4%, while business investment surged an eye-
popping 4.7%, its fastest pace in 13 years. Firms did 
not raise output fast enough to keep pace with demand, 
and slower inventory accumulation clipped 0.3 points 
off the growth rate. Strong domestic demand also sent 
imports soaring at twice the rate of export growth. While 
the trade deficit widened, the government deficit was 
all but wiped out. Rising real incomes to a large extent 
supported the spending spree by consumers. However, 
a portion was also at the expense of the lowest savings 
rate (3.6%) in three years. 

The economy ended the third quarter on a strong 
note, before the stock market turmoil in October. 
Industrial production rose afurther0.7% in September, 
although the increase was swollen by a surge in utility 
output after cool weather in August tempered the use 
of air conditioners. Manufacturing, meanwhile, climbed 
0.4%, half of its gains in July and August. Housing 
rebounded in September, with starts up 7.9%, 
recovering almost all of the previous two month's drop. 
Inflation remained in check, as the implicit price index 
registered its lowest increase since the second quarter 
of 1964, while the CPI in September rose at an annual 
rate of 2.2%, down from a peak of 3.3% at the turn of 
the year. 

The British economy grew strongly in the third 
quarter, with GDP up 0.9% from the previous three 
months. Business services remained the most buoyant 
sector. Manufacturers suffered as the recent strength 
of the pound dampened exports and orders. 
Unemployment eased again in September, dropping 
the rate to 5.2%, the lowest in 17 years. Consumer 
spending, however, was cut back sharply in the month, 
as the public mourned the death of the Princess of 
Wales and unseasonably warm weather disrupted 
spending patterns. 
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En Allemagne, les exportations sont demeurées le pilier 
de Ia croissance économique, favorisées par Ia forte 
dévalorisation du mark par rapport au dollar depuis un an. La 
demande de consommation est restée en veilleuse sous 
l'influence d'une nouvelle montée du taux de chômage an 
septembre. Les compressions de chantiers publics dans Ia 
moitlé orientale du pays ont contribué a une hausse du taux 
de chômage a 19,2 %; ce même taux s'établissait a 9,9 % 
dans Ia partie occidentale. Dans l'ensemble, le taux do 
chômage a atteint urt niveau record de 11,7 % pour l'après-
guerre. Pour Ia premiere fois en cinq ans, Ia Bundesbank a 
majoré les taux d'intérêt en octobre dans un effort de 
raffermissement du mark et de preparation a l'avènement 
prévu pour le 1'janvier 1999 de Ia monnaie européenne 
commune, l'euro. 

En France, Ia production a repris darts l'Oconomie pendant 
l'étO. La production industnelle dépassait de 3,8 % en juillet 
et aoüt celle de juin. Le mouvemertt a eté dominé par Ia vigueur 
de Ia dernande a I'exportation par suite do l'affaiblissement 
du franc. La demande extérieure d'automobiles a été 
particulièrement vive. Si des emplois se sont créés dans le 
secteur tertiaire, des compressions operees darts l'industrie 
ont laissé le taux de chomage près de 12,5 %, tandis quo le 
taux annuel d'inflation restait, lul, près de son minimum de 
1,3 % en 30 ans. 

Au Japon, le marasme économique régnait toujours et (a 
baisse des revenus reels venait encore amortir Ia demande 
de consommation. Memo l'industrie automobile qui atfichait 
une belle vigueur encore récemment a décru. Le recul des 
ventes intérieures d'automobiles a donné lieu a une 
accumulation de stocks et a une nouvelle diminution de Ia 
production. Los industries qui approvisionnent le secteur do 
l'automobile, qu'iI s'agisse de la siderurgie ou do l'industrie 
chimique, ont aussi été contraintes defreiner leur production. 
Les mises en chantier ont fléchi en septembre un neuvième 
mois de suite. Elles accusent une baisse de 22 % depuis un 
an. Par ailleurs, les exportations sont demeurées vigoureuses, 
soutenues par Ia faiblesse persistante du yen. Influence par 
l'agitation des marches asiatiques en octobre, le rendement 
des obligations japonaises est tombé a 1,755 %, son taux le 
plus bas pour un pays membre du Groupe des 7 depuis des 
décennies. 

Exports continued to be the mainstay of growth in 
the German economy, aided by the steep decline of 
the mark versus the dollar over the last year. Consumer 
demand remained dormant in the wake of another hike 
in the jobless rate in September. Cutbacks in make-
work schemes in the eastern half of the country helped 
to push the unemployment rate to 19.2%, compared 
with 9.9% in the western half. Overall, the 
unemployment rate hit a postwar record of 11.7%. For 
the first time in five years, the Bundesbank raised 
interest rates in October, in an effort to firm up the mark 
and in preparation for a single EU currency, the euro, 
scheduled for January 1, 1999. 

Output picked up in the French economy over the 
summer, with industrial production in July and August 
gaining 3.8% over June. Strong export demand on 
the back of a weaker franc led the gain. Foreign 
demand for autos was particulariy robust. Although 
some job creation has occurred in the services sector, 
cutbacks in industry kept the jobless rate hovering near 
12.5%. The annual rate of inflation, meanwhile, 
remained near the 30-year low of 1 .3%. 

The Japanese economy remained in the 
doldrums, as a fall in real incomes further dampened 
consumer demand. Even the auto industry, which had 
until recently been upbeat, waned. A dropoff in 
domestic car sales resulted in an accumulation of 
inventories and a subsequent drop in production. 
Industries supplying the auto sector, such as steel and 
chemicals, also had to rein in production. Housing 
starts fell for a ninth consecutive month in September, 
down 22% from a year earlier. Exports, meanwhile, 
remained strong, buoyed by sustained weakness in 
the yen. Reflecting the turmoil on Asian markets in 
October, the yield on Japanese bonds fell to 1.755%, 
the lowest rate in the G7 for decades. 

CANADIAN ECONOMIC OBSERVER, November 1997 	 LOBSERVATEUR ECONOMIQUE CANADIEN, nombre 1997 111 Statistics Canada - Catalogue no. 1 1-01O-XPB 	 Statistique Canada - n 1 1-01O-XPB au catalogue 



!p your fIe 	Preez le pouls 
Jie pulse.. 	 de la sodáló... 

	

with CtIkii 	.. avoc Tetidencos 
Sodvl Tr.adsl 	 s.cIIes ew,dIen.esl 

arn 	 - - 	 r--- 

Awn 
/ 	 I I 

0ne of Statistics Canada's 	
---.- 	 / 	epuis plus de lOans, c'est 

most popular periodicals for more than 	 l'une des revues les plus populaires de 
10 years, Canadian Social Trends brings you clear, 	Statistique Canada. Elle vous renseigne clairement surles 
topical coverage on the critical issues and pertinent 	sujets d'actualité, les enjeux et les tendances qui vous 
trends that affect you and your organization. 	 touchent, vous et votre organisation. 
This colourful, best-selling quarterly transforms data 	Chaque trimestre, ce best-seller resume les données d'une 
from over 50 national surveys into information you can 	cinquantaine d'enquétes nationales. Bien illustrée, facile a lire 
use - all in an easy-to-read magazine format supported 	et etayee de nombreux tableaux, graphiques et diagrammes, Ia 
by numerous charts, tables and graphs. It features key 	revue traite de sujets de grande importance, comme l'emploi 
topics of major importance such as the employment of 	des personnes ayant une Incapacité, les enfants des 
people with disabilities children in low income 	. familles a faible revenu, les soins apportes aux personnes 
families care giving to seniors emerging trends in 	agees et les tendances de 1 utilisation de I ordinateur 
computer use, and much, much more. 	 Tendancessociales canadiennes compte des milliers de 
Thousands of educators business and policy analysts 	lecteurs fideles enseignants analystes des affaires et des 
social-science professionals and academics refer to 	politiques, spécialistes des sciences sociales et universitaires. 
Canadian Social Trends regularly. Subscribing today 	En vous y abonnant aujourd'hui, vous pourrez 
will help you tO: 	 * suivre les faits saillants de l'évolution de Ia société 

keep track of significant social developments 	 11 évaluer Ia con joncture sociale 
evaluate social conditions 	 P planhlier de nouveaux programmes ou services 
plan new programs or services 	 i formuler des propositions de financement, et 
formulate funding proposals, and 	 preparer des rapports a l'appui des politiques de votre 
prepare reports that address your organization's 	organisation! 
policies! 

Subscribe today! You won't want to 	Abonnez-vous aujourd'hui! Vous ne saurez 
miss a single issue! 	 vous passer d'un seul numéro! 
For only $36 (plus GST and applicable PST or applicable 1-1ST) 
annually in Canada and US$36 outside Canada! 
To order Canadian Social 7)ends (cat. no. I 1-008-XPE), write to 
Statistics Canada, Operations and Integration Division, Circuiatlon 
Management, 120 Parkilale Ave., Ottawa, Ontario, MA 016 Canada 
or contact the nearest statistics Canada Reference Centre listed in 
this publication. 
If more convenient, fax your order to 1-800-889-9734 or call toll-
free 1-800-267-6677 and use your VISA or MasterCard. Via Internet: 
order@statcan.ca . 

lien coüte seulement 36 $ par année (IFS et TV? en sus ou lvii, s'il y a lieu) 
au Canada et 36 $ US a l'extérieur du Canada! 
Pour commander Ten dances soclales canadlennec (re 11 -008-XFF au catalogue), 
écrivez a Stanstique Canada. Division des operations et de lintégration, Gestion de 
Ia circulation, 120, av. Parkdale, Ottawa (Ontario) Canada KIA 0T6. Ou dana votre 
region, communiquez avec le Centre de consultation de Statistique Canada (voir La 
iiste figurant dans Ia présente publication). 
Par télécopieur. Ic numlro est ie 1-800-889-9734. Oil cornposez Ic 
1-800-267-6677et faites porter les frais a votre compte VISA ou MasterCard. 
Adresse électronique : order@statcan.ca . 



Economic 	 Evénements 
events 
	 économiques 

ECONOMIC EVENTS IN OCTOBER 
	

EVENEMENTS ECONOMIQUES D'OCTOBRE 

CANADA 

Ontario teachers began a strike on October 27, 
cancelling classes for 2.1 million children. The walkout, 
affecting up to 126,000 teachers, occurred after talks 
between the government and teacher's union over 
changes to Bill 160 failed. Bill 160 will give the provincial 
government, not local school boards, control over class 
size, teachers' preparation time, the length of school 
days, and the academic year. 

WORLD 

Stock markets plunged worldwide on October 
27 following a crash on the Hong Kong market that 
wiped out nearly 25% of its value in less than a week. 
The Dow Jones industrial average fell 554 points for a 
record single-day decline, while the TSE dropped 434 
points; however, in percentage terms the declines were 
not records. Markets in Canada and the US recovered 
some of their losses the next day, setting trading 
records. 

Several European central banks raised interest 
rates mid-month. The Bundesbank announced an 
increase from 3% to 3.3% in its securities repurchase 
rate, France raised its intervention rate to 3.3% from 
3.1%, while the Netherlands, Belgium and Denmark 
also hiked their short-term rates by 0.25 percentage 
points. 

The US government's federal budget deficit for 
the fiscal year ended September30 fell to $22.6 billion 
(US), the lowest level since 1974. 

CANADA 

Les enseignants ontariens se mettent en greve le 
27 octobre, privant 2,1 millions d'enfants de l'école. Ce 
debrayage, auquel participent jusqu'à 126 000 enseignants, 
suit l'échec des pourparlers engages par le gouvernement et 
les syndicats de Ia profession enseignante sur les 
amendements a apporter au projet de loi 160, lequel conférera 
aux autorités provinciales, et non pas aux conseils scolaires 
locaux, le pouvoir de decider de Ia taille des classes, du temps 
de preparation pédagogique et de Ia durée de Ia journée et 
de l'année scolaires. 

LE MONDE 

Les bourses du monde entier s'effond rent le 27 octobre 
après le krach de Ia bourse de Hong Kong dont l'indice a 
perdu près du quart de sa valeur en moms d'une semaine. 
L'indice Dow Jones recule de 554 points - sa pire baisse en 
une seule journée - et l'indice de Ia bourse de Toronto, de 
434. En pourcentage, ce ne sont cependant pas là des baisses 
records. Au Canada comme aux Etats-Unis, les bourses 
devaient reprendre en partie le terrain perdu des le jour suivant, 
fracassant tous les records d'échanges. 

Plusieurs banques centrales europeennes majorent 
leurs taux d'intérêt au milieu du mois. La Bundesbank porte 
de 3 % a 3,3 % son taux de rachat de titres et Ia Banque de 
France de 3,1 % a 3,3 % son taux d'intervention. Les Pays-
Bas, Ia Belgique et le Danernark relèvent de 0,25 point leurs 
taux d'intérèt a court terme. 

Le deficit budgétaire de l'administration américaine pour 
l'exercice cbs le 30 septembre est réduit a 22,6 milliards US, 
son niveau le plus bas depuis 1974. 
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THE STATISTICS CANADA 
EARLY MORNING START—UP 
SPECIAL 

Every morning at 8:30 am., Monday to Friday, 
Internet users can display the day's top socio-
economic data simply by selecting Daily News 
on Statistic Canada's Web site at www.statcan.ca . 
There is no charge for this service. 

The Daily is an early-bird review of the latest 
official data and information released by 
Statistics Canada. Key economic indicators like 
employment rates and the Consumer Price 
tndex, in addition to a wide range of business-
related information, make The Daily the #1 
choice for business people who want to keep up-
to-date on the country's most important 
economic developments ... as they happen. It is 
also the best source for concise briefs on the 
state of the economy and Canadian society in 
general. 
HERE'S JUST A TASTE OF 
WHAT YOU'LL FIND AT 
OUR SITE: 
• gross domestic product 
• income characteristics 
• household information 
• population statistics 
• motor vehicle sales 
• fuel prices 
• international trade 
• agricultural data 
• employment rates 
• consumer price indexes 
• international 

transactions in 
securities 

• census data 

FIND OUT WHY JOURNALISTS ACROSS 
CANADA ACCESS THE DAILY EVERY 
WORKING DAY 

The media has long relied on The Daily for the information 
contained in many of the news reports Canadians read or listen 
to on a regular basis. Now you, too, can link up to this same 
information quickly and conveniently. What's more, The Daily 
will keep you tuned to the timing and delivery of major Statistics 
Canada releases and the arrival of our newest products and 
services. 

So, pull up a chair and visit us at our Web site soon. We want 
your day to get off to the right start. 

JJR 

POUR PARTIR DU BON 
PIED : LE QUOTIDIEN DE 
STATISTIQUE CANADA 

1)ès 8 h 30, du lundi au vendredi, les 
utilisateurs dInternet peuvent consulter les 
principaies données socioéconomiques de Ia 
ournée en accédant aux Nou relies du 

Quoildien sur le site Web de Statistique 
Canada a www.statcan.. Le service est 
gratuit. 

Le Quotidien permet un survol rapide des 
plus récentes données Ct analyses officielles 
que diffuse Statistique Canada. Des indicateurs 
dconomiques des lels que les taux demploi et 
es indices des prix a Ia consommation, 
auxquels s'aoute I'éventail des données sur 
lactivité commerciale, font du Quotidien Ic 
choix ideal pour les gens d'affaires qui 
souhaitent être informés des faits saillants de 
'economic... des qu'ils surviennent. Cesi aussi 

Ia source par excellence de résumés succincts 
sur l'état de l'économie et de Ia sociétC 
canadienne en gCnCral. 

VOICI UN APERU DU 
CONTENU 
• produit inténeur brut 
• caractéristiques du revenu 
• renseignements sur les ménages 

operations intemationales en valeurs 
mobilières 
données de recensement 
données sur les investissements 
commerce de gros et de detail 
comptes naiionaux et balance des paiements 
livraisons manufactunères • donnéessur 

l'agricullure statistiques des voyages 

• taux d'emploi construction 

• indices des prixàla fabrication 

consommation .. 	et plus 

VOYEZ POURQUOI, PARTOUT AU PAYS, LES 
JOURNALISTES LISENT LE QUOTIDIEN 
CHAQUE JOUR OUVRABLE 

Depuis longiemps, lea médias puisent dans I.e Quotidien l'information 
qui alimerite un hon nombre de reportages que les Canadiens lisent ou 
entendent régulièrement. Désormais, vous aussi pouvez y accéder 
rapidement et en temps utile. I.e Quotidien vous informera de l'heure et 
de Ia parution des principaux communiqués de Statistiquc Canada et de 
l'arrivée de nos plus récents produits et services. 

Pour partir du bon pied, ne tardez pas! Visitez notre site Web: 

• investment 
• wholesale and retail trade 
• national accounts and balance of 

payments 
• shipments 
• travel statistics 
• construction 
• manufacturing 

and more 

• statistiques sur Ia 
population 

• venles de véhicules 
automobiles 

• prix du carburant 
z.• commerce 

international 
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1. TRUCKING IN A BORDERLESS 
MARKET - AN INDUSTRY PROFILE 

1. LETRANSPORT ROUTIER DANS UN 
MARCHE SANS FRONTIERES - LE PROFIL 
D'UNE INDUSTRIE 

par Fred Barzyk 

Le cadre d'exploitation du secteurcanadien du transport routier 
pour compte d'autrui a connu d'importantes transformations 
dans Ia foulée de Ia déréglementation en 1987 et, peu après, 
de Ia signature de l'Accord de libre-echange entre le Canada 
et les Etats-Unis (ALE) et de l'Accord de Iibre-échange nord-
améncain (ALENA). Ce document traite de Ia taille, de Ia 
structure et des activités du secteur canadien du transport 
routier pour compte d'autrui dans le contexte de ces 
changements d'ordre réglementaire et óconomique. Aux 
termes de l'ALE et de I'ALENA, I'abolition des tarifs s'est 
traduite par une augmentation du volume des mouvements 
des marchandises et une reorientation du trafic nord et sud. 
Les activités du camionnage ref lètent Ia nouvelle configuration 
des échanges, Ia taille et Ia structure du secteur du 
camionnagè s'étant adaptée a un environ nement caracténsé 
par une compétitivité accrue. Pour quantifier ces 
changements, ce document analyse les données tirées des 
programmes d'enquête sur les transporteurs routiers de 
marchandises et sur le camionnage pour compte d'autrui 
(origine et destination des marchandises) de 1988 a 1995. 
D'autres sources d'information obtenues sur une base de 
concertation, telles que les exportations et les importations 
canadiennes, sont examinées. Ce document se termine par 
une étude de lincidence de ces facteurs sur les transporteurs 
routiers pour compte d'autrui au Canada. 

Introduction 
Les enjeux auxquels taft face le secteur des transports 

ont des repercussions sur les preoccupations joumalières des 
Canadiens. La reorientation des politiques touchant les 
transports et les échanges commerciaux a transformé le 
paysage du transport par camion, qul est le principal mode 
d'expedition des marchandises. La demande de services de 
camionnage subit généralement l'intluence des facteurs 
suivants : Ia production de biens destinés a Ia consommation 
intérieure et étrangere, mesurée a I'aide du Produit intérieur 
brut (PIB), les exportations et les importations, les taux d'intérêt 
et Ia valeur du dollar canadien. Loft re de services de transport 
routier est We aux prix des intrants, a savoir Ia main-d'oeuvre 
(chauffeurs et aides) et les biens d'equipement (camions 
porteurs, tracteurs routiers, semi-remorques et remorques 
classiques). Ces variables sont les facteurs-clés qui influent 
sur les activités quotidiennes du secteur du transport routier. 

by Fred Barzyk 

The Canadian For-hire trucking industry has expe-
nenced important changes to its operating environment 
beginning with deregulation in 1987 and followed 
closely by the signing of the Canada-US Free Trade 
Agreement (FTA) and the North American Free Trade 
Agreement (NAFTA).This paper investigates the size, 
structure and activity of Canada's For-hire trucking 
industry in the context of these regulatory and 
economic changes. Under the FTA and NAFTA, the 
removal of tariffs resulted in an increased volume of 
commodity movements and a reorientation of traffic 
north and south. Trucking activity has reflected these 
emerging trade patterns while the size and structure 
of the industry has adapted to a more competitive 
environment.To quantify these changes, data from the 
Motor Carriers of Freight and the For-hire Trucking 
Origin and Destination survey programs are analyzed 
for the period 1988 to 1995. Other collaborative sources 
of data are also examined, such as Canada's exports 
and imports.The paper concludes with a discussion of 
the implications of these events on Canadian For-hire 
trucking carriers. 

Introduction 
Issues affecting the transportation industry impact 

on the day to day concerns of Canadians. Changes in 
policy affecting transportation and trade have had 
altered the landscape for the primary mode of 
commodity transport, trucking. Economic factors 
typically affecting the demand for trucking services are 
- the production of goods for domestic and foreign 
consumption, as measured by Gross Domestic Product 
(GDP) and exports and imports, interest rates and the 
value of the Canadian dollar. The supply of truck 
transport in turn is affet' byjhe  iputs, 
namely labour (drivers and helpers) and capital (straight 
trucks, road tractors and semi and full trailers). These 
variables are key determinants of the day to day activity 
of the industry. 
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Over the last decade, deregulation and the advent 
of trade liberalization in North America have impacted 
significantly on the trucking industry. Deregulation was 
initiated under the Motor Vehicle Transport Act (MVTA) 
introduced in 1987, which lowered the barriers to entry 
for incumbent firms. The Canada - US Free Trade 
Agreement (FTA), signed in 1989, signified the 
beginning of a new era of free trade between these 
two countries.This trading arrangement was expanded 
in 1992 to include Mexico under the North American 
Free Trade Agreement (NAFTA). Isolating the effects 
of these events on how Canadian trucking firms do 
business is a daunting task because they are 
intertwined with the variables mentioned above. The 
intent of these policy changes, however, was clear. In 
the case of deregulation, the goal was to make the 
trucking industry more efficient and self-reliant by 
opening this sector to more direct competion, which 
has lead tã an industryThat is more_productive and 
less rehant on government regulation. The impetus 
behind the1re fräde agreements between Canada, 
the United States and Mexico was to removaths.tarff 
waiLbetween theoQuntries and establish one of the 
largst free trade zones in the world. 

The main purpose of this papêris to examine the 
changes that have come about in the trucking industry 
in the context of the FTA and NAFTA. However, the 
impact of deregulation needs to be addressed as well, 
for under the Motor Vehicle Transport Act (MVTA) the 
domestic environment of trucking has been 
transformed to such an extent that it has had far 
reaching consequences for the industry's performance 
on the international scene. 

The paper is organized into three sections. The 
first section provides a brief synopsis of the role of 
trucking in the Canadian economy. The second section 
contains a summary of the changes that have come 
about, at least partly, due to deregulation. The third 
section examines changes in trucking activity under 
the FTA and NAFTA. 

Au cours de Ia dernière décennie, Ia dereglementation et 
l'avènement de Ia libéralisation des echanges commerciaux 
en Amerique du Nord ont exercé une forte influence sur le 
secteur du camionnage. La déréglementation a été amorcée 
sous le régime de Ia Loi sur les transports routiers (LTR) 
adoptée en 1987, qui a reduit les obstacles a l'entrée des 
entreprises en place. L'Accord de libre-échange entre le 
Canada et les Etats-Unis, signé en 1989, a inauguré une 
nouvelle ère de libre-échange entre les deux pays. En 1992, 
cette entente commerciale a été étendue au Mexique sous Ia 
bannière de l'Accord de libre-echange nord-américain 
(ALENA). Isoler les effets de ces événements sur Ia conduite 
des affaires des transporteurs routiers canadiens serait 
hasardeux, car ces effets sont étroitement lies aux variables 
mentionnOes précédemment. Le but de cette reorientation 
était néanmoins clair. Dans le cas de Ia déréglementation, 
I'objectif était d'accroItre I'efficience et l'autosuffisance du 
secteurdu camionnage en l'exposantà une concurrence plus 
directe qui a stimulé sa productivité et réduit sa dépendance 
a l'egard de Ia reglementation gouvemementale. L'élément 
moteur des accords de libre-échange entre le Canada, les 
Etats-Unis et le Mexique a été l'abolition des barrières tarifaires 
entre ces pays et Ia creation de l'une des plus vastes zones 
franches du monde. 

Le present document vise principalement a examiner les 
changements qui sont intervenus dans le secteurdu camion-
nage, dans le contexte de I'ALE et de I'ALENA. Cependant, 
les consequences de Ia dereglementation doivent egalement 
être analysées, car l'entrée en vigueur de Ia Loi sur les 
transports routiersa transformé le marché intérieur du secteur 
du camionnage a un point tel que les transformations qui se 
sont opérées ont eu une portée considerable sur Ia 
performance du secteur du transport routier sur Ia scene 
internationale. 

Ce document se divise en trois sections. La premiere 
section présente un bref synopsis du role du transport routier 
dans l'économie canadienne. La deuxième section contient 
un résumé des changements attribuables, au moms en partie, 
a Ia déréglementation. La troisième section porte sur les 
changements qui se sont produits dans le secteur du 
camionnage en vertu de I'ALE et de l'ALENA. 

I. The Role of Trucking in the Canadian 
Economy 

The year 1989 marked the beginning of a downturn 
in the Canadian economy. Growth in the Gross 
Domestic Product, or GDP, peaked in 1988 at 4.5% 
followed by a year of lower growth and two years of 
decline. 

The economy began torecover in 1992, with a 
slight increase in GDP while 1993 to 1995 proved to 
be much stronger years for growth. Throughout this 
entire period, the trucking industry's contribution to GDP 
has remained stable, representing approximately 1.3% 

I. Role du transport routier dans I'économie 
canadienne 

L'année 1989 a marqué le debut d'un ralentissement de 
l'économie canadienne. En 1988, Ia croissance du Produit 
intérieur brut, ou PIB, avait atteint le niveau sans precedent 
de 4,5 %. A cette période d'expansion ont succédé une année 
de croissance moindre et deux années de recul. 

En 1992, l'économie a amorcé une reprise et le PIB a 
légerement augmenté tandis que 1993 a 1995 ont été des 
années de croissance beaucoup plus vigoureuse. Pendant 
toute cette période, Ia contribution du secteur du camionnage 
au PIB est demeurée stable, soit environ 1,3% de Ia production 
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contributor to Canada's overall 
economic performance, 
responsible for nearly one third 
of economic output. From a low 
of 25% in 1989, thIs portion of 
the economy rebounded to 
represent 38% of GDP in 1995. 
The growth in exports fueled an 
otherwise lackluster performance 
of the Canadian economy (see 
figure 2), outpacing contri-
butions of government, 
consumers and business 
instment. Just as important for 
the trucking industry is the fact 
that from 1990 to 1995, imports 
also grew, by an average of 7% 
annually. This growth has been 
credited to the strength of the 
US economy and the 
liberalization of trade between 

-. 

GDP of the Trucking 
Industry vs. Rest of the 
Canadian Economy 

1991 
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of the total output of the Canadian economy. Activity in 	totale de l'économie canadienne. LactMté dans ce secteur 
this sector mirrors closely that of the economy in 	reflète fidèlement Ia conjoncture économique en général, ce 
general, a fact which emphasizes its role as a primary 	qui confirme son role preponderant en tant qu'agent facilitant 
facilitator of goods market transactions (see figure 1). 	les echanges de biens et de services (voir la Figure 1). 

Foreign trade is a significant Le corn me rce etranger 
exerce une influence importante 
sur Ia tenue globale de 
l'économie canadienne, puisqu'il 
compte pour presque le tiers de 
a production économique. Son 
apport a I'économie du Canada, 
qui s'établissait a seulement 
25 % en 1989, s'est considO-
rablement accru en 1995 pour 
passer a 38 % du PIB. La hausse 
des exportations a stimulé le 
rendement, par ailleurs faible, de 
l'économie canadienne (voir Ia 
Figure 2), dépassant les 
contributions du secteur public, 
des consommateurs et des 
investisseurs. Autre fait tout aussi 
significatif pour le secteur du 
camionnage : entre 1990 et 1995, 
les importations se sont accrues 
autauxmc'ende7%paran. Cet 

LI 10.1 L.IJUI III y n.i 	*0.. 4G¼A 	 accroissement a été attribuable 
with the US accounts for approximately three quarters 	a Ia vigueur de l'économie américaine et a Ia libéralisation 
of Canada's total exports and two thirds of total imports. 	des échanges entre ce pays et le Canada. Les échanges 

avec les Etats-Unis représentent environ les trois quarts des 
exportations totales et les deux tiers des importations totales 
du Canada. 

Percentage Change in 	Taux de variation de 
Components of GDP 	composantes du PIB 
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In trading with the US, 
trucking is predominant, 
accounting for close to 60% of 
the dollar value of goods 
exported to the US and over 
70% of imported goods from 
that country. Over this period, 
the top five commodities 
shipped to the US by truck were; 
road and motor vehicles, paper 
and paperboard, wood 
fabricated materials, iron, steel 
and alloys and non-ferrous 
metals while shipments into 
Canada consisted of road and 
motor vehicles, chemicals and 
related products, general and 
unclassified freight, iron, steel 
and alloys and vegetables and 
vegetable preparations. 

Dans les échanges corn-
merciaux avec les Etats-Unis, le 
camionnage est predominant et 
représente presque 60 % de Ia 
valeur monétaire des produits 
exportés aux Etats-Unis et plus 
de 70 % des importations en 
provenance de ce pays. Pendant 
cette pénode, les cinq marchan-
dises les plus payantes expé-
diées par camion aux Etats-Unis 
ont eté les véhicules automobiles 
routiers, le papier et le carton, les 
demi-produits en bois, le fer, 
racier et les alliages ainsi que les 
métaux non ferreux. Les princi-
pales categories de marchan-
dises expediées au Canada ont 
eté les véhicules automobiles 
routiers, les produits chimiques et 
connexes, le fret general et non 
classé, le fer, I'acier et les alliages, 
ainsi que les legumes et les 
preparations a base de legumes. 
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Two key variables affçing the econoy_and 
therefore the truckina industry are the vake of the 
Canadian dollar and the rate of interest (see figure 3). 
From 1988 to 1991, the dollar remained strong, 
reaching a high of 87 cents US m1991,   after which it 
declined at an average annual rate of 5%.The dollar's 
impact on the trucking sector comes about in two ways: 
directly, by lowering the cost of trucking to US 
manufacturers who export into Canada, and indirectly, 
by increasing the demandior Canadian exports to the 
US and the peed for transporting these goods. 

II. Deregulation 

Prior to examining the 
impact of trade liberalization on 
trucking, this section looks at 
the changes that occurred in the 
industry after the introduction of 
deregulation.The main intention 
of the MVTA was to increase the 
level of competition by allowing 
easier entry into the industry.  
The perceived benefits of such 
a policy are increased 
productivity and lower rates to 
shippers. In actual fact, the 
competition that arose out of the 
legislation was on two levels, 
domestic and international. On 
the domestic level, Canadian 
trucking firms were forced to 
compete to a greater extent 
amongst themselves for domestic and transborder 
market shares, while US carriers also posed a 
significant threat, penetrating the transborder market. 

In theory, the more efficient and productive carriers 
could offer services at lower prices, while maintaining 
a sufficient level of return. In reality, measuring the 
effects of deregulation is a difficult because the impact 
of regulatory changes are mixed with economic 
conditions associated with the business cycle. In spite 
of this, there were several noticeable effects since the 
advent of deregulation. 

Lower rates and better delivery 
Strong rate competition was commonplace 

throughout this period. Prior to the recession, lower 
rates were offered by existing firms to stave off 
competition from new entrants. Once the downturn had 

Deux variables-dOs influent sur l'Oconomie et, partant, 
sur le transport routier: Ia valeur du dollar canadien et les 
taux d'intOrêt (voir Ia Figure 3). Entre 1988 et 1991, le dollar 
canadien est demeurO fort, atteignant le sommet de 87 cents 
US en 1991, apres quoi sa valeur a fléchi au taux moyen 
annuel de 5 %. L'impact du dollar sur le secteur du transport 
routier se manifeste de deux façons, soit directement par 
l'abaissement du coüt du camionnage pour les fabricants 
américains qui exportent leurs produits au Canada, et 
indirectement par la hausse de Ia demande d'exportations 
canadiennes aux Etats-Unis et Ia nécessitO d'en assurer le 
transport. 

II. Déréglementation 

Avant d'analyser les 
repercussions de Ia libéralisation 
des Ochanges sur le transport 
routier, nous traiterons des 
changements qui sont intervenus 
dans le secteur du camionnage 
dans Ia foulOe de Ia dOregle-
mentation. Le principal objectif 
de Ia LTR était d'accroItre Ia 
compOtitivitO en facilitant 'entrée 
des transporteurs dans le secteur 
du camionnage. Les avantages 
perçus de cette politique sont une 
productivité accrue et des tarifs 
plus avantageux pour les 
expOditeurs. En réalité, la 
concurrence engendrée par cette 
Ioi s'est exercOe sur un double 
plan, soit sur le marché intérieur 
et sur le marché international. 

Dans le premier cas, les entreprises de camionnage 
canadiennes ont dO se Iivrer a une concurrence plus forte 
entre elles pour se tailler une place sur les marches intérieur 
et transtrontalier, et soutenir Ia concurrence additionnelle des 
transporteurs américains dont l'entrée sur le marché 
transfrontalier constitue une menace importante. 

En théorie, les entrepnses les plus efficientes et les plus 
productives devraient pouvoiroffrir leurs services a des tarifs 
moindres tout en maintenant un niveau de rendement 
acceptable. Dans Ia pratique, il est difficile de mesurer les 
effets de Ia déréglementation parce que les repercussions 
des changements d'ordre reglementaire ne peuvent Otre 
dissociées des conditions économiques, lesquelles sont liées 
au cycle économique. En dOpit de ce facteur, plusieurs effets 
perceptibles ont été observes depuis l'avènement de (a 
déréglementation. 

Des tarifs moindres et un meilleur service 
Cette période a eté caractérisée par une forte concurrence 

tarifaire. Avant Ia recession, les entreprises existantes ont 
abaissé leurs tarifs afin d'écarter les nouveaux venus. Lorsque 
le ralentissement de l'activité économique a commence a se 
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begun, carriers were forced by shippers to keep rates 
low in an effort to retain market share. This persisted 
until 1993, when shippers finally began to report small 
changes in their unit freight costs for trucking services. 
Carriers able to increase their rates did so on the basis 
of superior quality and proven reliability (NTA 1993). 

Based on several factors, 
the average size of carrier 
decreased from 1989 to 1995 
(see figure 5), with the exception 
of 1994, where the industry 
enjoyed significant growth (STC 
1995). First, the value of total 
assets per carrier, after rising 
sharply in 1990, diminished for 
the remainder of the period. 
Second, the amount of equip-
ment operated per carrier fell 
from 102 pieces in 1990 to 91 
pieces in 1993, a decline of 
11%. Third, the number of 
employees per carrier fell from 
55 to 46, while operating 
revenues went from $6.2 million 
to $5.8 million, a decrease of 
6.5%. One further indication of 
a shrinking carrier size is the 
fact that of the largest 100 
trucking companies in 1988 
(ranked by fleet size), 37 were 
no longer in that size category 
in 1993. Furthermore, in 1993 
the top 40 carriers used 26% less vehicles than in 1988. 
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faire sentir, les transporteurs ont eté forces par les expéditeurs 
de maintenir leurs tarifs a un bas niveau pour conserver leur 
part du marché. Cette tendance s'est poursuivie jusqu'en 
1993, année oü les expéditeurs ont finalement commence a 
declarer de Iegères variations des cocits unitaires du transport 
des marchandises par camion. Les transporteurs qul ont Pu 
hausser leurs tarits l'ont fait en invoquant Ia qualité et Ia fiabilité 
éprouvee de leurs services (ONT, 1993). 

Taille du secteur et des transporteurs 
Pour demeurer concurrentiels, les transporteurs se sont 

départis de leurs éléments d'actif improductifs et ont ciblé 
des créneaux plus lucratifs sur le marché des transports. 
Entre 1989 et 1991, Ia taille du secteur du camionnage s'est 
amoindrie, comme l'atteste Ia diminution du nombre des 
entreprises, des etfectifs, de Ia quantité de materiel exploité 
et des recettes d'exploitation (voir le Tableau 1). Ces 
composantes n'ont enregistré une croissance appreciable 
qu'en 1993, année oü a commence la reprise économique. 
Entre 1989 et 1993, l'arrivée d'entreprises sur le marché du 
transport routier a diminué, comme l'indiquent les demandes 
de permis de transport extraprovincial; les faillites ont atteint 
le niveau sans précédent de 763 en 1991, après quoi elles 
ont régressé en 1992 et 1993 (voir Ia Figure 4). 

La taille moyenne des 
entreprises a diminué entre 1989 
et 1995, comme le montrent 
plusieurs facteurs (voir Ia Figure 
5) sauf en 1994, oU le secteur a 
connu une période de grande 
croissance (STC 1995). Premiè-
rement, Ia valeur de I'actif total par 
transporteur, après une tiausse 
prononcée en 1990, a baissé 
jusqu'à Ia fin de cette période. 
Deuxièmement, Ia quantite de 
materiel exploite par transporteur 
est tombée de 102 unites en 
1990à91 en1993,soitunrecul 
de 11 %. Troisièmement, le 
nombre d'employés par 
transporteur est passé de 55 a 
46, tandis que les recettes 
d'exploitation sont tombées de 
6,2 millions de dollars a 5,8 
millions de dollars, ce qui 
représente un fléchissement de 
6,5 %. Autre indice de Ia 
diminution de Ia taille des 
entreprises : sur les 100 

entreprises de camionnage les plus importantes (d'après Ia 
taille du parc de véhicules) en 1988,37 ne se classaient plus 
dans cette catégorie en 1993. En outre, l'utilisation de 
véhicules par les 40 principaux transporteurs a diminué de 
26% entre 1988 et 1993. 

Industry and Carrier Size 
In order to be competitive, Carriers-stied 

unproductive assetsand targeted more lucrative niches 
in the transportation market. From 1989 to 1991, the 
industry size shrark iidenced by a decline in the 
numbéQ[fjrm&theMprofelees, the amount 
of equipment QperatedandQprang reiues (see 
Table 1). Significant growth in these components was 
not realized until 1993, when economic recovery began. 
Entry into the trucking industry, as reflected by 
applications for extra-provincial licenses, was in decline 
from 1989 to 1993, while the number of bankruptcies 
peaked in 1991 at 763, followed by two years of decline 
(see figure 4). 
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Through improved asset 
management, carriers were 
able to generate more output 
from their employees and 
equipment. For successful 
carriers, productivity gains 
allowed them to lower prices 
and still remain viable. The two 
major inputs into this industry 
are Iabour-and---eapitah- where 
labour is defined as the total 
number of employees in the 
industry and capital typically 
consists of straight trucks, road 
tractors, trailers (semi and full 
trailers) and other equipment 
used in the activity of truck 
transport. 

Comparing the output of the 
industry to the number of 
employees and total equipment 
operated provides basic 
indicatorsof productivity. Table 
2 presents estimates of output 
(in constant dollars) per employee and per equipment. 
As the data shows, during this period output per 
employee and per equipment both followed the 
business cycle, peaking in 1990 and then dropping off 
sharply in the following year. The subsequent three 
years of growth in these measures result from a 
continuing lower reliance on equipment and employees. 

The various rates of return all indicate that for most 
of this period, profitability was low, though the last three 
years have seen improvement. From 1989 to 1992, 
industry profits suffered alongside the Canadian econo-
my. In 1991, the industry made deep cuts to their trans-
portation costs, particularly those concerning owner 
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Carriers canadians 

% change 
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Source: Annual Motor Carriers 	Source: EriquOte annuelle sur 
of Freight Survey las transporteurs 

muliers de 
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Grace a l'amélioration de 
leurs méthodes de gestion de 
l'actif, les transporteurs ont réussi 
a accroItre Ia production de leurs 
effectifs et de leur materiel. Les 
gains de productivité ont permis 
aux entrepreneurs les plus 
prospères d'abaisser leurs tarils 
tout en maintenant leur viabdité. 
Les deux pnncipaux intrants dans 
ce secteursont Ia main-d'oeuvre, 
c'est-à-dire l'ensemble des 
effectits, et les biens d'équipe-
ment, soit les camions porteurs, 
les tracteurs routiers, les semi-
remorques, les remorques clas-
siques et d'autres pièces 
d'equipement utilisées dans le 
transport routier. 
En comparant Ia production du 
secteur aux effectifs et au 
materiel exploité, on obtient des 
indicateurs de base de Ia 
productivité. Le Tableau 2 
présente des estimations de Ia 

production (en dollars constants) par employé et par pièce 
d'equipement. Comme les données le montrent, pendant cette 
pénode Ia production par employé et Ia production par pièce 
d'équipement ont suivi le cycle économique. Des gains sans 
précédent ont éte affichés en 1990, et des pertes 
considérables ont éte enregistrees l'année suivante. Les trois 
années subséquentes de croissance de ces variables s'ex-
pliquent par une dépendance moindre a l'égard du materiel 
et des effectifs. 

Les divers taux de rendement montrent tous que pendant 
Ia majeure partie de cette période, Ia rentabilité a été faible, 
par contra on reconnalt une amelioration au cours des trois 
dernières années. Entre 1989 et 1992, les bénétices du 
secteur se sont ressentis de Ia conjoncture economique du 
Canada. En 1991, le secteur a procédé a des reductions 
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Table 1 

Industry Statistics on Canadian Carriers 
Tableau 1 

Statistiques de I'industrie sur les transporteurs canadiens 

Variable 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 

Number of carriers - Nornbre de 
transporteurs 1,412 1,514 1350 1,427 1,460 1,580 1,734 2,144 

Operating revenues - Aecettes 
d'exploitation $000,000 8,140 8,805 8,423 8,434 8,545 9,221 10963 12,128 

Number of employees - Effectits 77,518 79,413 73,716 72,617 71,909 72,728 77,229 90,286 

Total equipment - Materiel total 139,747 144,707 138,333 138,919 138,518 143,878 165,092 178,497 

Source: Annual Motor Carriers of Freight Survey - Enquete annuelle sur les transporteurs routiers de marchandises 

Productivity 	 Figure 5 
	 Productivité 
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Table 2 
Output of Truck Transport Sector In 
Relation to Employees and Equipment (in 
1986 dollars) 

Tableau 2 
Production du secteur du transport routier 
selon les effectlfs et le materiel (en dollars 
de 1986) 

Year 	 GDP -Trucking / Employee 	 GOP - Trucking / Equipment 

Annóe 	 PIB - Camionnage / employé 	 PIB - Camlonnage / materiel 

$ $ 

1988 82,799 159,797 
1989 80,871 154,595 
1990 85,584 168,918 
1991 84,027 159,042 
1992 87,319 164,277 
1993 90.073 166,636 
1994 91,347 186,320 
1995 80,952 154,661 

Sources: Annual Motor Carriers of Freight Survey and Statistics Canada, Cat No. 15-001, Aug. 1996.- Enquête annuelle sur ies 
transporteurs routiers de marchandises at n 15-001 au catalogue de Statistique Canada, aoCit 1996. 

operators, in an attempt to improve financial 
performance.These cuts were sufficient to improve the 
bottom line for that year. Once absorbed though, the 
profitability of the industry did not recover until 1993. 

draconiennes des cocits de transport, en particulier ceux des 
chauffeurs contractants, dans l'espoir d'améliorer son 
rendement financier. Ces reductions ont eté suffisantes pour 
améliorer les résultats financiers cette année-Ià. tJne fois 
rétablie, Ia rentabilité du secteur no s'est cependant pas 
améliorée avant 1993. 

Rendement financier 
Pour replacer dans son contexte le rendement financier 

du secteur, nous examinerons plusieurs ratios-des mesurant 
Ia rentabilité, les liquidités et le niveau de levier des entreprises 
de transport routier. Los valeur's de ces ratios sont presentées 
au Tableau 3. 

Les liquidités a court terme du secteur se sont améliorées 
pendant Ia majeure partie de cette periode, sauf en 1993. 
Cette année-là, une augmentation de 20 % des comptes 
clients a fait ressortir Ia nécessité de recounr davantage au 
financement a court terme pour répondre aux besoins de 
trésorerie. Le ratio d'endettement a augmenté pendant cette 
période sauf pour 1994 oU Ia hausse do l'avoir des 
propriétaires (+21 1/6) a dépassé celle du total du passif (+179/6). 
Les dettes a long terme sont aussi a Ia hausse, par contre 
cela suit un déclin en 1993 et 1994 au profit du passif a court 
terme. La capacité de recouvrer los charges d'intérêts a méme 
les bénéfices s'est améliorée après 1990, en raison de Ia 
diminution des taux débiteurs et du red ressement des niveaux 
des bénéfices, surtout en 1993. Les frais d'intérèts, en 
proportion des dépenses totales, sent passes de 2 % en 1990 
a 1 % en 1993. 

Financial Performance 
To put into context the financial performance of 

the industry, several key ratios measuring profitability 
liquidity and the degree of leverage within the industry 
are examined. The values of these ratios are presented 
in Table 3. 

The short term liquidity of the industry improved 
for most of this period, with the exception of 1993. For 
that year, a 20% increase in accounts payable 
emphasized a switch to more short term financing to 
meet cash flow needs. The amount of debt relative to 
equity rose during this period, except for 1994 where 
the growth in owners' equity (+21%) outpaced that of 
total liabilities (+17%). Long term debt was on the nse 
as well, though it did decline in 1993 and 1994 in favour 
of current liabilities. The ability to cover interest charges 
from profits improved after 1990, due to lower interest 
rates on financing chresanjmprQvepw1itIevels, 
particularly in 1993. Interest expense, as a percentage 
of total expenses, declined from 2% in 1990 to 1% in 
1993. 
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Table 3 
Financial Indicators 

Tableau 3 

Indicateurs financiers 

Indicator - Indicateur 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 

Net Income Margin - Marge bénéficiaire % 1.99 1.50 0.10 0.92 0.66 1.55 4.49 4.60 

Return on Assets - Rendement do I'actif % 3.79 2.91 0.20 1.84 1.35 3.22 5.22 4.61 

Operating Profit Rate of Return - Taux 
de rendement du bènófice dexploitation % .. .. 2.97 3.30 2.81 3.54 9.80 9.40 

Return on Long Term Capital - Rendemont 
doscapitauxãlongterme .. 8.76 10.18 8.95 1195 15.79 14.61 

Return on Equity - Rendement des 
capitaux propres % 12.57 9.69 0.64 6.26 4.63 11.07 17.49 15.65 

Current ratio - Ratio du fonds do roulement 0.95 0.96 0.98 1.02 1.04 0.99 1.02 1.07 

Long term debt ratio - Ratio dendettement 
a long terme % 50.9 51.8 52.7 544 54.5 52.7 51.8 54.4 

Debt to equity ratio - Ratio d'endettement 2.32 2.33 2.29 2.41 2.43 2.44 2.35 2.40 

Interest Coverage - Couverture des intOréts .. .. 1.44 1.71 1.66 2.69 4.04 3.18 

Source: Annual Motor Carriers of Freight Survey - Enquête annuelle sur les transporteurs routiers de marchandises 

Pendant cette période, le rendement financier du secteur 
a présenté deux caractéristiques notables, Ia premiere étant 
une dépendance accrue a I'egard de l'endettement, par 
rapport aux capitaux propres, en tant que source de 
financement. Ce phénomène sexplique sans doute par deux 
facteurs : a) en periode de rendement peu élevé, les bénéf ices 
non répartis des entreprises diminuent en raison de Ia baisse 
des bénéfices, ce qui a pour effet d'entamer les capitaux 
propres; b) Ia baisse des taux d'intérêt, amorcée en 1991, a 
facilité le firiancement des emprunts, compte tenu des capitaux 
propres. Deuxièmement, Ia rentabilité a été faible pendant Ia 
majeure partie de cette période en raison de lintensification 
de Ia concurrence et du ralentissement de l'économie 
canadienne. Pour faire face a ces changements, les 
transporteurs ont davantage eu recours a deux options, soit 
le materiel loué et les chauffeurs contractants, afin d'assurer 
Ia conduite de leurs affaires. 

Tous les facteurs indiqués précédemment dénotent une 
amelioration des méthodes de gestion et de Ia productivité 
du secteur du camionnage. Sous I'effet conjugue de Ia deregle-
mentation et du ralentissement de l'activité economique au 
debut des années 90, les entreprises ont dO réduire leurtaille 
et accroTtre leur efficience, ce qui leur a procure deux 
changements appréciables. Premièrement, les tarifs des 
services de camionnage ont sensiblement diminué alors que 
le service a augmenté; deuxièmement, les transporteurs ont 
été dans une meilleure position pour soutenir Ia concurrence 
de leurs homologues américains sur le marché transfrontalier. 
Compte tenu des tacteurs qui precedent, nous aborderons 
maintenant Ia question de I'activité internationale des 
transporteurs domiciliés au Canada, sous le régime de IALE 
et de I'ALENA. 

The financial performance of the industry displayed 
two noticeable characteristics during this period, the 
first of which was an increased reliance on debt, relative 
to equity, as a source of financing. Two likely reasons 
for this are a) in times of pr erbrmance, the retained 
earnings of the firm declnedue-todecceaeed-profits, 
loyven'ngjheir equity and b) a decline in the rate of 
interest, beg inniiTn 1991, made debt financing easier 
to obtain, relative to equity. Second, profitability was 
low for the majority of the period, due to a combination 
of increased competition and a downturn in the 
Canadian economy. In an attempt to cope with these 
changes, carriers made more use of two options they 
had available in managing their business - increasing 
the amount of equipment leased and their reliance on 
owner operators. 

All of the above factors point to a better-managed 
and more productive trucking industry. Due to a 
combination of deregulation and a downturn in the 
Canadian economy in the early 90's, carriers were 
forced to become leaner and more efficient, resulting 
in two important changes. First, rates for trucking 
services declined noticeably while service increased 
and second, carriers were in a better position to 
compete with US trucking firms for transborder routes. 
With these facts in mind, the focus of the paper now 
turns to the international activity of Canadian based 
carriers against the backdrop of the FTA and NAFTA. 
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Canada-based trucking 
firms were successful in their 
attempts to expand their share 
of the transborder market. From 
1989 to 1993, the number of 
applications submitted by 
Canadian based carriers 
seeking inter-state licenses 
averaged 850 per year, a 
significant increase from 
approximately 200 applications 
in 1986 (NTA 199). The 
success of Canada-based 
carriers was partly due to the 
fact that, with the economic 
expansion in the US during 
most of this period, US trucking 
companies were too pre-
occupied with domestic 
markets to compete for more 
of a share in the transborder 
market (NTA 1993). Over this 
same period, US based 
trucking firms averaged 1,522 
applications per year to operate 
in Canada, fluctuating from year 
to year with no real trend 
emerging. 

Percentage Change in 
Shipments 

30 
- Sud - North 
— Sud — Nord 

1989 1990 	1991 	1 

Source: For-hire Trucking 	S 
Con'vnoaity Ongini 
Destination Survey 

III. L'ALE, I'ALENA et les transporteurs routlers 
domiciliés au Canada 

Le marché des entreprises de camionnage peut être 
divisé en deux segments, soit le marché intérieur 
(mouvements est-ouest principalement) et le marché 
transfrontalier, ou trafic nord-sud (expeditions a destination et 
en provenance des Etats-Unis). Le marché intérieur a été et 
demeure le plus important des deux, puisqu'il représente plus 
de 80 % des expeditions totales enregistrées pendant cette 
période. La part du marché transfrontalier a constamment 
augmenté depuis 1991 (voir Ia Figure 6). Entre 1991 et 1995, 
les expeditions nord et sud ont progresse en moyenne de 
9 % et 12% par an respectrvement, tandis que les expeditions 
intérieures, après trois années de recul, n'ont amomé une 
reprise qu'en 1994. Les variations de la part des recettes 
tirées de ces marches reflètent ces tendances. La part des 
recettes totales engendrees par les expeditions 
transfrontalières s'est accrue d'une manière soutenue, passant 
de 24 % en 1990 a 36 % en 1995 (voir le Tableau 4).1  

I me 	£mntrc,rrIQc 	rI 
,J.  

camionnage domiciliOes au 
Canada ont réussi a accroitre leur 
part du marché transfrontalier. 
Entre 1989 et 1993, le nombre 
de demandes présentées par 
des entreprises domiciliées au 
Canada désireuses d'obtenir des 
permis d'exploitation inter-
étatiques s'est établi en moyenne 
a 850 par an, soit une augmen-
tation appreciable par rapport a 
environ 200 demandes en 1986 
(ONT, 1993). Le succès des 
entrepreneurs domiciliés au 
Canada a ete partiellement 
attribuable au fait que, les Etats-
Unis ayant connu une phase 
expansionniste pendant Ia 
majeure partie de cette période, 
les entreprises de camionnage 
américaines étaient trop actives 
sur les marches intérieurs pour 
chercher a accroitre leur part du 
marché transfrontalier (ONT, 
1993). Pendant Ia même pOnode, 
es entreprises de transport 

routier domiciliées aux Etats-Unis ont presenté en moyenne 
1 522 demandes par an pour exercer leur activité au Canada. 
Ce nombre a fluctué d'une année a l'autre et aucune tendance 
réelle ne peut ètre degagée de ces données. 

Ill. The FTA, NAFTA and Canada-Based 
Trucking Industry 

The market for trucking firms can be broken down 
into two segments, domestic or primarily east/west 
traffic, and transborder or north/south traffic (shipments 
to and from the US). The domestic market has been 
and still is the larger of the two, representing over 80% 
of total shipment activity throughout this period, 
although the transborder portion has increased steadily 
since 1991 (see figure 6). From 1991 to 1995, north 
and southbound shipments rose by an average of 9% 
and 12% per year respectively while domestic 
shipments, after three years of decline, did not recover 
until 1994. Changes in the share of revenues from these 
markets reflect these patterns.The portion of revenues 
generated from transborder shipments rose steadily 
from 24% of total revenues in 1990 to 36 0/6 in 1995 
(see Table 4).' 

These movements correspond with those obtained through 	Ces données correspondent a ce//es do IEATRM, se/on laquelle Ia 
the AMCF where from 1988 to 1990, the percentage of total 	proportion des recettes totales tirée des activités transfrontaliéres a 
revenues earned from transborder operations was on the 	dim/flue entre 1988 of 1990 pour atteindre 12 % an 1990, aprés quol 
decline, reaching 12 % in 1990. After that, revenues from 	elle a grimpe 123 % EN 1993. 
transborder shipments recovered to reach 23 % of total 
revenues in 1993.   
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Table4 
Breakdown of Operating Revenues by Market 

Tableau 4 
Ventilation des recettes d'exploitation selon le marché 

1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 

Transborder revenue share - Part des 
recettes du marché transfrontalier 25.4 24.2 24.2 25.8 27.7 31.0 33.6 35.9 

Domestic - Part des recettes du marché 
intérieur 74.6 75.8 75.8 74.2 72.3 69.0 66.4 64.1 

Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 

Source: For-hire Trucking Commodity Origin/Destination Survey - Enquête sur le camionnage pour compte d'autrui (engine et destination des marchandises) 

La consequence majeure de I'ALE et de I'ALENA pour le 
transport routier au Canada a ëté Ia reorientation des activités 
en faveur du trafic transfrontalier par opposition aux 
mouvements intérieurs. Pour examiner ce phénomène de 
plus près, nous observerons I'évolution de l'activité 
transfrontalière et du trafic intérieur a l'aide de données sur 
les marchandises tirées de l'Enquète sur le camionnage pour 
compte d'autrui (ongine et destination des marchandises) 
portant sur les années 1988 a 1994. La part estimative des 
expeditions, des recettes et du tonnage attribuable aux 
mouvements transfrontaliers, par opposition au trafic intérieur, 
a été calculée pour les marchandises au niveau des deux 
chiffres pour chaque année. Les variations en pourcentage 
d'une année a l'autre ont ensuite été calculées et comparées. 

A ce niveau de detail plus élevé, les résultats coincident 
avec les données d'ensemble. Entre 1990 et 1995, Ia part 
des expeditions attribuable aux mouvements transfrontaliers 
a augmenté en moyenne pour toutes les marchandises. Les 
données sur les recettes et le tonnage reflètent les mémes 
tendances, ce qui renforce Ia conclusion qu'une reorientation 
du trafic est-ouest en faveur des mouvements nord-sud s'est 
produite sous le régime de I'ALE et de l'ALENA. 

L'abolition des barrières tarifaires, de même que Ia baisse 
du dollar canadien, ont contribué a Ia baisse du prix des 
exportations destinées aux Etats-Unis, d'oü un accroissement 
de Ia demande de produits canadiens pendant cette période. 
La hausse de Ia demande d'exportations canadiennes s'est 
traduite par un accroissement du volume des aflaires dans le 
secteur du camionnage, d'oü I'essor des mouvements vera 
le sud. En ce qui concerne le trafic sud-nord, I'affaiblissement 
du dollar a permis aux entreprises de camionnage 
canadiennes de mieux soutenir Ia concurrence américaine 
en matière de tarits. De plus, le taft que les transporteurs des 
Etats-Unis se soient davantage concentrés sur le marché 
américain a favorisé l'accroissement de Ia part du marché 
transfrontalier des transporteurs canadiens. Le marché 
intérleur est demeuré Ia principale source d'activité des 
transporteurs canadiens, mais II n'y a pas de doute que le 
marché transfrontalier a acquis une plus grande prééminence. 

The major impact of the FTA and NAFTA on 
Canadian trucking has been a shift towan:Is transborder 
shipments relative to domestic traffic. In order to 
examine this phenomenon more closely, changes in 
transborder and domestic activity were observed using 
commodity data from the For-hire Trucking Origin 
Destination survey for the years 1988 to 1995. 
Estimates of the share of shipments, revenues and 
tonnes accounted for by transborder versus domestic 
activity were calculated for commodities at the two digit 
level in each year. The percentage changes from year 
to year were then calculated and compared. 

The results at this higher level of detail strongly 
correspond with the aggregate data. On average, the 
share of shipments accounted for by transborder 
movements increased for the years 1990 to 1995 for 
all commodities. Revenues and tonnes exhibited the 
same pattern, supporting the conclusion that a 
reorientation of trucking activityfrom east/west to north/ 
south has occurred under the FTA and NAFTA. 

The removal ot_taci#s,—aIong with a declining 
Canadian dollar, combined..to lower the price.otaxports 
to the US, resulting in a higher demand for Canadian 
goods during this period. The increased demand for 
Canadian exports translated into more business for 
the trucking industry, explaining the growth in 
southbound activity. In the northbound direction, a lower 
dollar allowed Canadian truckers to be more cost 
competitive with their US counterparts, who were also 
more focused on their domestic business, thus leading 
to an increased share of the transborder market. The 
domësti ñiarkeffbr tranorTtiOWs tilflhe main 
source of activity for Canadian carriers, but there is no 
doubt that the transborder market has been growing in 
prominence. 
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Conclusion 

Depuis 1987, les entrpnses de camionnage canadlennes 
font face a deux importants changements qui ont tous deux 
laissé leur empreinte sur le secteur du transport routier. La 
déréglementation a amené un niveau de compétitivité inégalé 
et oblige les transporteurs a être davantage réceptifs a 
l'évolution des economies canadienne et américaine. Les 
transporteurs qui ont Pu s'y adapter ont survécu. La legislation 
regissant le libre-échange, en vertu de I'ALE et de I'ALENA, 
off re de nouvelles perspectives aux entreprises canadiennes 
a l'etranger, mais elle a également intensifié Ia concurrence 
en provoquant I'afflux d'autres intervenants, c'est-á-dire les 
entreprises de camionnage américaines. Comme ces 
changements se sont opérés en moms dune décennie, les 
transporteurs canadiens n'ont pas eu l'avantage du temps 
pour s'adapter a Ia mondialisation. La mise en application 
des reglements régissant les echanges commerciaux en vertu 
de I'ALENA est échelonnée sur plusieurs années, de sorte 
que leur incidence est appelée a s'accentuer. La survie des 
transporteurs domiciliés au Canada dependra donc de leur 
faculté de s'adapter a un marché dont les frontières ont éte 
abolies. 

Conclusion 

Since 1987, Canadian trucking firms have faced 
two important changes, each having left its own mark 
on the industry. Deregulation, introduced a level of 
competition unequaled in the past that forced carriers 
to be more receptive and responsive to changes in the 
Canadian and US economies.Those carriers who were 
able to adapt survived. Free trade legislation, under 
the FTA and NAFTA, opened up opportunities for 
Canadian firms abroad, but it also intensified the level 
of competition by bringing in other players, namely US 
trucking firms. The fact that these policy changes have 
occurred within the span of less than a decade implies 
that Canadian carriers did not have the benefit of time 
on their side in learning to adjust to a global market. 
As trade regulations under the NAFTA are phased in 
over the next several years, their impact will be more 
pronounced and Canada-based carriers will have to 
continue to adapt in order to survive in a market where 
borders have vanished. 
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2. A PROFILE OFTHE SELFEMPLOYED* 
	

2. UN PROF1L DES TRAVAILLEURS 
INDEPENDANTS* 

Faits saillants 

Une croissance extraordinaire du nombre de travailleurs 
independants a eu lieu au cours de Ia présente décennie. 
Entre 1989 et 1996, les travailleurs indépendants 
représentaient les trois quarts de l'augmentation de tous Ies 
travailleurs. Alors que le nombre de propnétaires d'entreprise 
augmentait de 460000 pour atteindre 2,3 millions (+25 %), le 
nombre d'employés n'augmentait que de 133 000 (+1 %). Le 
pourcentage de travailleurs indépendants est ainsi passé de 
14 % a 17 % au cours de cette période. 

P1 usieu rs aspects intéressants caractOrisent cette 
tendance. Contrairement ace que l'on pouvait observer dans 
Ies années 80, Ia majeure partie de Ia croissance du travail 
indépendant au cours de Ia présente décennie s'est produite 
chez les propriétaires d'entreprise sans employes. Par 
consequent, environ 38 propriétaires d'entreprise sur 100 
avaient des employes en 1996, comparativement a 45 Sept 
ans plus tot. 

Du point de vue de I'industrie, une part importante de 
l'augmentation du travail indépendant depuis le debut des 
années 90 provenait des services aux entreprises. Lincidence 
du travail autonome chez les travailleurs des services aux 
entreprises, deja plus susceptibles d'être indépendants que 
les travailleurs des autres industries, s'est raffermie au cours 
des années 90. De plus, I'emploi total dans cette industrie 
s'est accru rapidement. 

Plus géneralement, environ 90% de Ia croissance récente 
du taux global de travail indépendant a eté le résultat d'une 
hausse des taux de travail indépendant a l'intérieur méme 
des industries. Les 10 % restants ref létaient une croissance 
de l'emploi dans des industries oU le travail autonome était 
déjà plus fortement représenté. L'agriculture, les services 
personnels et domestiques, Ia construction et les services 
aux entreprises avaient les taux de travail indépendant les 
plus élevés en 1996. 

Qu'en est-il de Ia qualité de ces emplois? Environ 12% 
des travailleurs indépendants ont été contraints de joindre les 
rangs des travailleurs indépendants parce qu'il n'y avait pas 
d'autre travail disponible. Par contre, il semble que Ia grande 
majorité alt eu recours a ce genre de travail en raison des 
nombreux aspects positifs qu'iI comporte, tels que le degré 
accru d'indépendance, Ia possibilité de diriger une entreprise 
familiale ou celle d'obtenir une rémunération superieure. En 
1995, les travailleurs autonomes gagnaient en moyenne 
presque autant que les employés rmunérés, mais leurs gains 
étaient plus polarisés. 

Highlights 

So far this decade, there has been extraordinary 
growth in the number of Canadians who are self-
employed. Between 1989 and 1996, the self-employed 
accounted for over three quarters of total job growth. 
While the number who were business owners in their 
main job grew 460,000 (+25%) to 2.3 million, the 
number of employees increased only 133,000 (+1%). 
As a result, the self-employed now make-up about 17% 
of all workers, up from 14% in 1989. 

There are a number of interesting aspects to this 
trend. In contrast to the 1980s,   the majority of the 
increase in self-employment this decade has been 
among business owners without employees. As a 
result, about 38 of every 100 business owners had 
employees in 1996, down from 45 seven years earlier. 

By industry, much of this decade's self-employment 
growth has come from services to business. Workers 
in business services tend more to self-employment than 
in other industries, a tendency that strengthened over 
the 1990's. Meanwhile, employment in this industry 
grew rapidly. 

Overall, about 90%  of the recent growth in the self-
employment rate was due to a shift to greater business 
ownership within industries. The other 10% was the 
result of a shift in jobs to industries where self-
employment has been traditionally common. The 
agriculture, personal and household services, 
construction and business services industries had the 
highest rates of self-employment in 1996. 

What about the quality of these jobs? Only about 
12% of the self-employed were clearly "pushed" into 
business ownership because there was no other work 
available. Rather, it appears that most were drawn by 
its many positive aspects, including added 
independence, the opportunity to run the family 
business or because they believed they could make 
more money. In 1995, on average, the self-employed 
made almost the same amount as employees but their 
earnings were more polarized. 

* Labour Force Survey (613) 951-3325. Condensed from 	0  Enquete sur Ia population active (613) 951-3325. Extrait du 
Catalogue no. 71-005-XPB, Autumn 1997. 	 n" 71-005-XPB au catalogue, automne 1997. 
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Defining self-employment 
According to OECD, the self-employed are 

distinguished from paid workers by factors such as risk 
and control. That is, their remuneration is directly and 
immediately tied to the financial well-being of their 
businesses and they may have the additional risk of 
capital investment. They also have greater responsibility 
for and control over the terms and content of their work. 

In practice, the distinction between self-
employment and employee status coincides with rules 
set out by government bodies such as Revenue 
Canada and Human Resources Development Canada 
regarding income tax liability, eligibility for regular 
employment insurance benefits, and applicability of 
labour legislation.Those who are hired by an employer 
and paid a wage or salary, do not own their own 
business, have El premiums and income tax deducted 
at source, and are subject to labour legislation regarding 
such things as holiday pay and other benefits, are 
clearly employees", regardless of whether their work 
contract is on an indeterminate basis or for a set period 
of time, specific project or "as needed". 

The residual category - those who own their own 
business, or work without pay in a family business 
(these workers account for less than 1% of all 
employment) are clearly not employees in the sense 
defined above and are reasonably defined as self-
employed on that basis as well as the risk and control 
factors outlined by the OECD. This is the rationale that 
underlies the definition of employees (paid workers) 
and the self-employed currently in use by the Labour 
Force Survey (LFS) and throughout this article. 

It should be noted, however, that a case can be 
made for including those self-employed who are 
incorporated in the paid worker category, and many 
other countries follow this practice when reporting 
employment by class of worker. While the self-employed 
with incorporated businesses clearly share the risk and 
control factors associated with business ownership, and 
to date in Canada are not eligible for employment 
insurance coverage, their remuneration tends to come 
from both wages and profits. Since all wages and 
salaries are considered labour income in the national 
accounts, and are subject to personal income tax, it 
has historically been common practice to include both 
the self-employed with incorporated businesses and 
employees in counts of "paid workers". The residual 
category of self-employment, then, refers only to those 
self-employed who are unincorporated, whether or not 

Definition du travail Indépendant 
Selon l'OCDE, les travailleurs indépendants (ou 

autonomes) se distinguent des travailleurs rémunérés, a tout 
le moms en théorie, du fait des Oléments de risque et de 
contrôle que comportent leurs activités. En eftet, Ia 
rémunération des travailleurs independants est liée 
directement et concrOtement au bien-être financier de leur 
entrepnse, et ils doivent parfois faire face au risque additionnel 
que comporte l'investissement de capital. Ces travailleurs sent 
en outre davantage responsabtes des modalités et de Ia teneur 
leur travail, et ils exercent un plus grand contrôle a cet egard. 

En pratique, Ia distinction qui existe entre le travailleur 
independant et l'employo coincide avec des regles énoncées 
par des organismes gouvernementaux, comme Revenu 
Canada et Déveioppement des ressources humaines Canada, 
en matière de responsabilités fiscales, d'admissibilité aux 
prestations ordinaires d'assurance-emploi, et de modalités 
d'application des dispositions législatives concemant le travail. 
Les personnes qui sont recrutées par un employeur et qui 
recoivent un salaire ou un traitement, qui ne sont pas 
propriétaires de leur propre entreprise, qui font l'objet de 
retenues a Ia source au titre des cotisations a l'assurance-
emploi et de l'impôt sur le revenu, et qui sont assujetties aux 
lois du travail concernant notamment les conges payés et 
d'autres avantages, sent clairement des employés', peu 
importe si leur contrat de travail porte sur une durée 
indéterminée, une penode définie ou un projet précis ou encore 
s'il est uponctuel)o en fonction des besoins. 

Les autres, a savoir ceux qui sont propriétaires de leur 
propre entrepnse ou qul travaillent sans rémunération dans 
une entreprise familiale (ces derniers représentent moms de 
1 % de tous les emplois) ne sent définitivement pas des 
employes selon Ia definition qui précède, et peuvent 
raisonnablement être désignes comme des travailleurs 
iridépendants, sur cette base eta partir des facteurs de risque 
et de contrôle définis par I'OCDE. Les definitions d'emplcyés 
(travailleurs rémunérés) et de travailleurs indOpendants 
utilisées actuellement dans le cadre de l'Enquete sur Ia 
population active (EPA) et tout au long du present article 
reposent sur ces éléments. 

II convient de souligner, toutefois, que l'on pourrait inclure 
les travailleurs ipdépendants qui sont propriétaires 
d'entreprises constituées en société dans Ia catégorie des 
travailleurs rémunérés. D'ailleurs, de nombreux autres pays 
le font lorsqu'il s'agit de rendre compte de l'emploi selon Ia 
catégorie de travailleurs. Même si les travailleurs indépendants 
qui sont propriétaires d'une entreprise constituée en société 
assument clairement les facteurs de risque et de contrôle lies 
a Ia propriété d'une entreprise, et que jusqu'à maintenant au 
Canada ils ne sont pas admissibles a l'assurance-emploi, leur 
rémunération a tendance a prendre a Ia fois Ia forme de 
traitements ou salaires et de bénéfices (sous forme de 
dividendes et de gains de capital). Etant donné que tous les 
salaires et traitements sont considérés comme un revenu de 
travail dans les comptes nationaux, et qu'ils sont assujettis a 
l'impôt sur le revenu des particuliers, il est devenu pratique 
courante d'inclure a Ia fois les travailleurs independants qui 
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they are employers or work alone (own account). Since 
this practice is followed by a number of countries, 
including the US, care should be taken when making 
international comparisons of employment by class of 
worker. 

Recent trends 
More than three quarters of the job growth since 

1989 has been in self -employment.The self-employed 
now account for over 17% of all workers, up from 12% 
twenty years ago. This extraordinary performance, in 
contrast to rather anaemic growth in paid work so far 
during the 1990s,   has sparked questions about the 
nature and quality of these lobs" and the forces driving 
their growth. 

Some of the factors setting the stage for the 
expansion of self-employment include structural 
changes in the economy such as the continued shift to 
services and the increased use of contracting out to 
limit risk and perhaps gain efficiencies, and 
technological advances which may provide both 
business opportunities and viable working 
environments for small businesses.  

ont une entrepnse constituée en société et les employés dans 
les "travailleurs rémunérés'. Le reste des travailleurs 
indépendants comprend donc seulement les personnes qui 
travaillent de façon indépendante sans être propnétaires d'une 
entreprise constituée en société, que ces personnes jouent 
le role d'ernployeur ou qu'elles travaillent seules (a leur propre 
compte). Etant donné que cette pratique est suivie par nombre 
de pays, y compris les Etats-Unis, ii faut ètre prudent lorsque 
l'on fait des comparaisons internationales en matière d'emploi 
selon Ia categorie de travailleurs. 

Récentes tendances 
Le travail indépendant a ete a Ia source de plus des trois 

quarts de Ia croissance de l'emploi depuis 1989. Les 
travailleurs indépendants représentent maintenant plus de 
17 % de tous les travailleurs, une hausse par rapport aux 
12% d'iI y a vingt ans. Ces résultats extraordinaires, qui 
contrastent avec Ia croissance assez faible de l'emploi 
rémunéré au cours des années 90, suscitent des questions 
sur Ia nature et Ia qualite de ce genre d'emplois' et sur les 
influences qui sous-tendent leur croissance. 

Parmi les facteurs qui ont été a Ia base de l'expansion du 
travail indépendant figurent les changements structurels de 
l'économie, comme Ia tendance accrue vers les services et 
l'utilisation plus répandue de Ia sous-traitance pour limiter les 
risques et peut-être accroitre l'efficacité, ainsi que les progrés 
technologiques qui offrent des débouchés d'affaires et un 
contexte de travail viable pour les petites entreprises. 

Figure 1 

Employment Self-employment rate 
Emploi Taux de travail indépendant 

Index 1976=100 
Iridice 1976=100 20 

76 	78 	80 82 	84 	86 	88 	90 	92 	94 	9697Ju1y 76 	78 	80 	82 	84 	86 88 	90 	9294 	9697Ju1y 
JulUet Juillet 
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Growth in self-employment 
is far from new. In the 1980s, 
year-over-year increases 
averaged 2.4%, slightly higher 
than the average growth rate of 
1.9% for paid employment. But 
the pace of growth has picked 
up in the 1990s - with annual 
increases averaging 3.3%, 
greatly overshadowing the much 
smaller average increase of 
0.2% in paid employment. So far, 
1997 appears to be well in line 
with the strong upward trend. 
Compared with the first eight 
months of 1996, average paid 
employment for January to 
August 1997 edged down 0.4%, 
while self-employment surged 
ahead by 11.5%. 

There is an important 
difference in the nature of self-
employment growth in the last 
two decades. Between 1980 and 
1989,66% of the growth in self-
employment has been among 
business owners with paid help 
(employers). Thus, for each 
additional employer, at least one 
paid job was also created. 
Undoubtedly, this contributed to 
the strong growth in paid 
employment during the 
expansion years of the 1980s.   In 
sharp contrast, employers 
account for very little (10%) of 
the net growth in self-
employment between 1989 and 
1996. Nine-tenths of the growth 
in self-employment in the 1990s   
has come from entrepreneurs 
who work alone (own account). 

ure2 	 La croissance cm iravaii 
Growth In 	 Croissancedes 	 indépendant est loin d'être 
self-employment 	travailleura Indépendants 	récente. Dans les années 80, les  
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après année, sod un peu plus que 
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Table 1 
	

Tableau 1 

Growth in Self-Employment (000s) 
	

Croissance du travail Indépendant (000') 

Growth among: 	 Share of growth from: 

Croissance de: 	 Part allouée aux: 

	

Total 	Employers 	Own Account 	Employers 	Own Account 
Self-employment growth 

	

Croissance totale du 	Employeurs 	A leur propre compte 	Employeurs 	A leur propre compte 
travail indépendant 

1980 to/a 1989 	 346.8 	 227.8 	 119.0 	 66% 	 34% 
1989 to/a 1996 	 457.5 	 46.1 	 411.0 	 10% 	 90% 

CHARACTERISTICS OFThE SELF-
EMPLOYED 

Gender 
Self-employment is more prevalent among men 

than women. In 1996, one in five employed men owned 
and operated their own business, compared with one 
in eight employed women. However, for both sexes, 
the likelihood of being self-employed has grown 
considerably over the last twenty years, and the rate of 
growth has been stronger for women. 

For men, the upward trend accelerated during the 
recessions of the early 1980s   and 1990s.   For women, 
the nineties have been the period of most rapid growth. 
Year-to-year increases in self-employment were 
relatively greater for women, especially in the 1990s.   
Because of this, men made up 66% of the self-
employed in 1996, down from 74% in 1976. 

Although the majority of self-employed men and 
women worked in the service sector in 1996, four in 
ten businesses operated by men were in the goods 
sector, while this was the case for only two in ten self-
employed women. This mostly reflects the greater 
concentration of men in the construction industry, since 
similar proportions of self-employed men (14%) and 
women (12%) worked in agriculture. 

Within services, the trade and finance, insurance 
and real estate sectors accounted for roughly the same 
proportions of self-employed men and women, while a 
greater share of self-employed women worked in "other 
services" (recreation, personal and household) and in 
health and social services. Although the industrial mix 
is quite different, in almost all industries the incidence 

CARACTERIST1QUES DESTRAVAILLEURS 
INDEPENDANTS 

Sexe 
Le travail indépendant est plus frequent chez les hommes 

que chez les femmes. En 1996, un homme occupé sur cinq 
était propriétaire et gestionnaire de sa propre entreprise, 
comparativement a une femme occupée sur huft. Toutefois, 
l'incidence du travail indépendant a augmenté 
considérablement pour les deux sexes au cours des vingt 
dernières années, et le taux de croissance a été plus élevé 
pour les femmes. 

Pour les hommes, Ia tendance a Ia hausse s'est accélérée 
au cours des recessions du debut des années 80 et 90. Dans 
le cas des femmes, les années 90 correspondent a Ia pénode 
de croissance Ia plus rapide. D'une année a l'autre, les 
augmentations du travail indépendant ont été relativement plus 
fortes pour les femmes, particulièrement dans les années 90. 
C'est pourquoi les hommes constituaient66 % destravailleurs 
indépendants en 1996, une baisse par rapport aux 74% 
enregistrés en 1976. 

Méme si Ia majorité des hommes et des femmes travaillant 
de façon indépendante faisaient partie du secteur des services 
en 1996, quatre entreprises sur dix gérées par des hommes 
étaient dans le secteur des biens, alors que ce n'était le cas 
que pour deux entrepnses sur dix appartenant a des femmes. 
Cela reflète principalement Ia plus grande concentration 
d'hommes dans le secteur de Ia construction, étant donné 
que des proportions similaires de travailleurs autonomes de 
sexe masculin (14 %) et de sexe féminin (12 %) travaillalent 
dans le secteur de l'agnculture. 

Dans le secteur des services, le commerce ainsi que les 
finances, les assurances et les affaires immobiliôres 
comptaient a peu prés les mêmes proportions de travailleurs 
indépendants de sexe masculin et féminin, tandis qu'une 
proportion plus grande de travailleuses indépendantes se 
retrouvaient dans les "autres services (services de loisir, 
services personnels et domestiques) et dans les services de 
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Table 2 
	 Tableau 2 

Self-employment by Industry for men and women, 	Travail Indépendant selon Ia branche d'activlté at le sexe, 
1996 annual averages 	 moyennes annuelles de 1996 

Men 	 Women 

Hommes 	 Femmes 

Share of self- Incidence of self- Share of self- Incidence of self- 
employment employment employment employment 

Repartition du travail Incidence du travail Repartition du travail Incidence du travail 
Indépendant indé pendant indé pendant indépendant 

Total 
Goods-producing - Secteur des biens 
Service-producing - Secteur des services 
Agriculture 
Other Primary - Autres branches du secteur pnmaire 
Manufacturing - Industries manufactunères 
Construction 
TCOU - T.C.A.S.P. 
Trade - Commerte 
FIRE - F.A.A.I. 
Service - Services 

Business services - Services aux entrepnses 
Educational services - Enseignement 
Health & Social services - SantA et services sociaux 
Accommodation & food services - Hébergement 

et restau ration 
Other services - Autres services 

Public administration - Administration publique 

100.0 19.9 100.0 12.5 
38.7 20.6 18.4 16.3 
61.3 19.5 81.6 11.9 
14.4 70.3 11.6 60.9 
2.8 17.2 0.6 12.1 
5.5 5.5 3.9 5.1 

15.9 36.4 2.3 25.8 
5.6 11.2 1.8 5.0 

19.1 21.6 17.8 13.3 
5.4 25.3 4.2 6.8 

31.3 23.8 57.9 14.1 
13.6 39.0 11.8 23.0 
0.5 2.2 2.6 3.5 
3.7 18.2 9.0 6.3 
3.9 15.4 5.4 8.1 

9.6 35.5 29.0 39.5 
0.0 0.0 0.0 0.0 

of self-employment was higher for men than women. 
The main exception was "other services" which includes 
activities such as baby sitting, housekeeping, laundries 
and cleaners, barbershops and beauty parlours, and 
recreation. 

soins de sante et les services soclaux. Mème si Ia repartition 
des branches d'actMté eSt assez différente, dans presque 
toutes les branches, l'incidence du travail indépendant était 
plus forte pour les hommes que pour les femmes. Les "autres 
services Constituaient Ia principale exception, avec des 
activités comme Ia garde d'enfants, l'entretien ménager, le 
blanch issage et le nettcyage a sec, les salons de coiffure pour 
hommes et les salons de beauté ainsi que les services de 
loisir. Dans cette branche d'activité, l'incidence du travail 
indépendant chez les femmes était Ia plus élevée après celle 
observée dans l'agriculture. 

Depuis 1989, le nombre de travailleurs indépendants de 
sexe masculin a augmenté de 240 000. Les trois quarts de 
cette croissance étaient concentrés dans quatre branches 
des services: les services aux entreprises (33%), le commerce 
(12%), les finances, assurances et affaires immobilières (11%) 
et autres (17%). 

Laugmentation du nombre de propriétaires d'entreprise 
de sexe masculin s'est assortie d'une augmentation a peu 
près équivalente de 217 000 du nombre de femmes 
entrepreneurs. Mème Si les quatre mêmes branches de 
services ont constitué des secteurs importants de croissance 
pour les femmes et pour les hommes, 16 % de Ia croissance 
nette chez les femmes a ete le fait d'entreprises dans Ia 
branche des soins de sante et des services sociaux (y compris 
les garderies), branche qui ne comptait que 5 % de 
laugmentation chez les hommes. 

Since 1989, the number of self -employed men has 
grown by 240,000. Three-quarters of this growth has 
been concentrated in four service industries: business 
services (33%), trade (12%), finance, insurance and 
real estate (11%) and other (17%). 

Growth in the number of male business owners 
has been almost equally matched by 217,000 more 
women who are self-employed. While the same four 
service industries have been important areas of growth 
for women as well as men, 16% of their net growth has 
come from businesses in the health and social services 
sector, compared to only 5% for men. 
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Age 
The self-employed 

tend to be older than paid 
employees. In 1996, only 
25% of the self-employed 
were under the age of 35, 
compared with 45% of 
employees. In contrast, 
those aged 55 or more 
accounted for 19% of the 
self-employed but only 8% 
of employees. The 
likelihood of being self-
employed increases with 
age, probably because it 
takes time to build the 
experience, resources, 
and skills associated with 
owning and operating a 
business, and (at least for 
some), self-employment 
may be used as a transition 
out of the labour market to 
retirement. In 1996, 7% of 
all workers aged 15 to 24 
were self-employed, com-
pared with 28% of 55 to 64 
year olds and 59% of those 
over 64 with jobs. 

Not surprisingly, the pattern for men closely 
resembles the overall pattern, since a large majority of 
the self-employed are men. In 1996, 7% of employed 
men aged 15 to 24 were self-employed, compared with 
33% of those aged 55 to 64, and 65% of working men 
aged 65 or more. The incidence of self-employment 
also rises with age for women, but the increase is not 
as great as for men. In 1996, 7% of employed women 
aged 15 to 24 were self-employed, compared with 20% 
of those aged 55 to 64 and 46% of working women 
aged 65 or more. 

The high incidence of self-employment after the 
age of 64 for both sexes, but particularly for men, 
primarily reflects the fact that most paid employees 
have retired by that age, while the self-employed are 
more likely to continue working. For example, in 1996 
43% of all 50 year olds were employed as paid workers, 
and an additional 16% were self-employed. In contrast, 
only 8% of 65 year olds held a paid job, while 9% were 
self-employed. While business start-ups by retirees 
could also add to the high incidence of self-employment 
among seniors, nine out of ten self-employed in this 

Age 
Les travailleurs indépen-

dants ont tendance a ètre 
plus âgés que les employés 
rémunérés. En 1996, seule-
ment 25 % des travailleurs 
indépendants étaient ages 
de moms de 35 ans, Compa-
rativement a 45 % des 
employés. Par contre, les 
55 ans et plus reptsentaient 
19 % des travailleurs indé-
pendants, mais seulement 
8 % des employes. La 
probabilité du travail indé-
pendant augmente avec 
lâge, sans doute parce qu'iI 
taut du temps pour acquérir 
lexpérience, les ressources 
et les compétences néces-
saires pour posséder et 
gérer une entreprise, et (a 
tout Ie moms pour certains), 
parce que le travail indé-
pendant sert a assurer Ia 
transition entre Ic marché du 
travail et Ia retraite. En 1996, 
7 % de tous les travailleurs 
ages de 15 a 24 ans étaient 
des travailleurs indépendants, 
comparativement a 28 % 
des 55 a 64 ans, et a 59 % 
des 65 ans et plus qui 

avaient un emploi. 
Ce qui n'est pas étonnant, Ia tendance chez les hommes 

suit de près Ia tendance gene rale, étant donné que Ia grande 
majorité des travailleurs indépendants sont de sexe masculin. 
En 1996, 7 % des hommes occupés ages de 15 a 24 ans 
étaient des travailleurs independants, comparativement a 33 % 
de ceux ages de 55 a 64 ans, et a 65 % des 65 ans et plus. 
L'incidence du travail indépendant augmente aussi avec l'âge 
pour les femmes, mais l'augmentation nest pas aussi forte 
que pour les hommes. En 1996, 7 % des femmes occupées 
âgées de 15 a 24 ans étaient des travailleuses indépendantes, 
comparativement a 20 % de celles âgees de 55 a 64 ans et a 
46 % des 65 ans et plus. 

L'incidence élevée du travail indépendant après l'âge de 
64 ans chez les deux sexes, plus particulièrement chez les 
hommes, rend principalement compte du fait que Ia plupart 
des employes rémunérés ont pris leur retraite a cet age, tandis 
que les travailleurs independants sont plus susceptibles de 
continuer a travailler. En 1996, par exemple, 43 % de tous les 
50 ans et plus étaient des travailleurs rémunérés, et 16 %, 
des travailleurs indéperidants. Par contre, seulement 8 % des 
65 ans et plus avaient emploi rémunéré, tandis que 9 % étaient 
des travailleurs indépendants. Même si le démarrage 
d'entrepnses pardes retraités pourraitcontribuera l'incidence 
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Between 1990 and 
1996, the proportion of 
workers who were self-
employed increased within 
each educational level. 
However, a look at the 
relative growth in both self-
employment and paid work 
by educational status 
reveals the shifts that 
underlie this trend. Both 
paid employment and self-
employment increased for 
those with post-secondary 
qualifications, but the 
growth was proportionately 
greater for the self-
employed. For those with 
morathan grade lObut less 
than post-secondary, self-
employment rose while 
paid employment was 
either unchanged or 

Incidence of self-employment 
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age group had owned and operated their businesses 	élevée du travail indépendant chez les personnes plus Agées, 
for at least five years. 	 neuf travailleurs indépendants sur dix faisant partie de ce 

groupe d'age possedaient et géraient leur entrepnse depuis 
au moms cinq ans. 

Education 
There is a greater incidence of self-employment 

among workers with both low and high education. In 
1996, the self-employment rate was above average 
for those with less than grade 11 (or equivalent) and 
holders of graduate degrees. Workers with a trade 
certificate or diploma are the exception to this U-shaped 
relationship, with a slightly above average likelihood of 
being self -employed.This polarization in qualifications 
coincides with the industrial and occupational variety 
of self-employment. Given tough labour market 
conditions for those with lesser education, it also seems 
likely that setting up in business may be an alternative 
to scarce opportunities for 
paid jobs. 	 Figure 5 

Scolarité 
L'incidence du travail indépendant est plus forte chez les 

travailleurs peu scolarisés ou très scolansés. En 1996, le taux 
de travail indépendant se situalt au-dessus de Ia moyenne 
pour ceux qui avaient moms d'une lie  année (ou l'équivalent) 
et pour les titulaires de diplômes universitaires de deuxième 
cycle. Les travailleurs ayant un certificat ou un diplôme d'une 
école de métiers constituent l'exception a cette distribution 
en U, étant donné qu'ils sont légèrement plus susceptibles 
que Ia moyenne d'être des travailleurs indépendants. Cette 
polarisation des qualifications ref léte Ia diversité du travail 
indépendant, tant du point de vue des branches d'activilé que 
des professions. Compte tenu des difficultés qui se posent 

sur le marché du travail 
oour ceux aui ont une 
moms grande scolarité, il 
semble aussi probable que 
le lancement d'une 
entreprise constitue pour 
eux une solution de 
rechange au peu de 
débouchés qui s'offrent en 
matière d'emploi rémunéré. 

Entre 1990 et 1996, 
Ia proportion de travailleurs 
indépendants a augmenté 
pour chaque niveau de 
scolarité. Toutefois, un 
examen de Ia croissance 
relative du travail indé- 

rémunérés selon le niveau 
de scolarité fail ressortir les 
transitions sous-jacentes a 
cette tendance. Les emplois 
rémunérés et le travail 
indépendant ont augmente 
chez les titulaires de 
diplômes postsecondaires 
mais Ia croissance a été 
proportionnellement plus 
grande pour les travailleurs 
indépendants. Dans le cas 
de ceux qui ont atteint un 
niveau supérieur a une 10 
année, mais inférieur a un 

declined. Both sell- 	 diplome postsecondaire, le 
employment and paid employment actually fell among 	travail indépendant a augmenté, tandis que les emplois 
those with less than grade 11, but the drop was 	rémunérés sont restés inchangés ou ont diminué. Le taux de 
relatively greater for paid workers. 	 travail mndependant et d'emploi rémunéré a diminué en fail 

chez ceux ayant moms d'une 11 11  annee, mais Ia diminution a 
été relativement plus grande pour les employés rémunérés. 
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EARNINGS 
	

GAINS 
One of the key indicators of job quality is worker's 

earnings. Using data from the Survey of Consumer 
Finances (SCF), it is possible to compare the earnings 
of the self-employed to employees and study trends 
over time. 

In 1995, the latest year for 
which earnings data are avail-
able, those who were self-
employed in their main job earned 
an average $30,800, or 91 .4%of 
the wages and salaries of 
employees.Self-employed 
individuals who were employers 
earned 21.9% more than 
employees. This group made, on 
average, about $41,000 in 1995. 
Those without employees, on the 
other hand, earned $22,900, 
equal to 68% of employees 
incomes. Young self-employed 
workers made the least in relation 
to paid workers of the same age. 
This is likely a reflection of 
relatively low weekly hours 
worked by this group. 

The male/female earnings gap was larger among 
the self- employed than within the employee population, 
even after taking into account the fact that part-time 
employment was higher among women. Among full-
time, full-year workers, self-employed women earned 
64% of the average earnings of self-employed men, 
compared to 73% among employees. 

Even though the average earnings of the self-
employed is close to that of paid workers, the self-
employed tend to make either small or large amounts 
of money. That is, their earnings are more 'polarized". 
About 45.0% of the self-employed made less than 
$20,000 in 1995 while the proportion of paid workers 
making the same amount was 25.5%. However, during 
the same year, 4.2% of the self-employed but only 1.1% 
of employees made more than $100,000. 

As reflected in their relatively high average 
earnings, there is a greater proportion of employers in 
the upper earnings categories. In 1995,6.7% (48,900) 
of self- employed workers who had employees earned 
in excess of $100,000. Because the self-employed are 
more dispersed into the lower and higher earnings 
groups, and because so many earn relatively low 

Figure 6 
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L'un des indicateurs des de Ia qualité d'un emploi est Ia 
rémunération. A partir des données de l'Enquète sur les 
finances des consommateurs (EFC), il est possible de 
comparer Ia rémunération des travailleurs indépendants et 
celle des employes, ainsi que d'étudier Ies tendances au fil 
des ans. 

En 1995, dernière année 
pour laquelle des données sur Ia 
rémunération sont disponibles, 
les personnes dont l'emploi 
principal était le travail indé-
pendant gag naient, avant impot, 
en moyenne 30 800 $, soit 
91,4 % du salaire et traitement 
des employés rémunérés. Les 
travailleurs indOpendants em-
ployeurs gagnaient 21,9 % de 
plus que les employes rémunérés. 
Ce groupe gagnait en moyenne 
41 000 $ en 1995. Ceux qui 
n'avaient pas d'employes, par 
ailleurs, gagnaient 22 900 $, soit 
68 % du revenu des employés 
rémunérés. Ce sont les jeunes 
travailleurs indépendants qui 
gagnalent le moms par rapport 
aux employés rémunérés du 

même groupe d'âge. Cela ref lète sans doute le nombre 
relativement faible d'heures habituellement travaillées chaque 
semaine par ces groupes. 

L'écart entre Ia rémunération des hommes et des femmes 
était plus important chez les travailleurs indOpendants que 
chez les employés, même lorsque l'on tient compte du fait 
que le taux d'emploi a temps partiel est plus élevé chez les 
femmes. Chez les travailleurs a temps plein a longueur 
d'année, les femmes ayant un travail indépendant recevaient 
64 % du revenu moyen des hommes ayant un travail 
indépendant, comparativement a 73 % chez Ies employés 
rémunérés. 

Même si Ia rémunération moyenne des travailleurs 
independants se rapproche de celle des employés rémunérés, 
les travailleurs indépendants ont tendance a avoir des revenus 
faibles ou importants. C'est donc dire que leur rémunération 
est davantage "polarisée. Environ 45 % des travailleurs 
indépendants ont gagné moms de 20 000 $ en 1995, tandis 
que Ia proportion des employés rémunérés ayant recu le 
même montant était de 25,5 %.Toutefois, au cours de Ia même 
année, 4,2 % des travailleurs indépendants, mais seulement 
1,1 % des employes réguliers, ont gagné plus de 100 000 $. 

Tel que le reflète leur rémunération moyenne relativement 
élevée, II y a une plus grande proportion d'employeurs dans 
les categories de revenus supérieurs. En 1995,6,7 % (48 900) 
des travailleurs indépendants qui avaient des employes 
gagnaient plus de 100 000 $. Etant donné que les travailleurs 
indépendants sont plus susceptibles de se trouver dans les 
groupes de revenus plus faibles et plus élevés, et du fait qu'un 
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amounts, their median earnings are much lower than 	grand nombre d'entre eux gagnent des montants relativement 
their average earnings. In 1995, the median earnings 	taibles, le revenu median chez ces travailleurs est de beaucoup 
of the self-employed were 68.5% of those of paid 	inféneur au revenu moyen. En 1995, le revenu median des 
workers. 	 travailleurs indépendants représentait 68,5 % de celui des 

travailleurs rémunérés. 

Une démarche volontaire ou forcée? 
Pourquoi certaines personnes se dingent-elles vers le 

travail independant? L'examen des raisons citées par les 
travailleurs indépendants pout donner des indices importants 
de Ia qualite de ce genre de travail. On a démontré 
précédemment que les travailleurs independants gagnent 
moms que les employés et que leur semaine de travail 
moyenne est relativement longue. De ce point de vue, on 
pourrait se demander pourquoi quelqu'un veut devenir 
propriétaire d'entreprise. Toutefois, ii existe de nombreux 
aspects positifs au travail autonome. Lindépendance, par 
exemple, constitue un avantage clé de ce mode de travail, de 
méme que Ia souplesse des horaires et Ia possibilité de 
travailler a Ia maison. 

En novembre 1995, Statistique Canada a mené l'Enquête 
sur les horaires et les conditions de travail en cooperation 
avec Developpement des ressources humaines Canada. Dans 
le cadre de cette enquête, on a demandé aux répondants Ia 
principale raison pour laquelle ils travaillaient de façon 
mndépendante. A partir des réponses fournies, iI est possible 
de determiner dans une certaine mesure, Si les personnes 
sont forcées de recourir au travail indépendant OU si elles 
sont attirées par les avantages que ce mode de travail 
comporte. 

Parmi les raisons citées pour être un travailleur 
indépendant, une seule réponse a I'EHCT indique clairement 
que Ia personne a été forcée de recounr au travail indépendant, 
soit aucun autre travail disponible. Environ 12 % des 
personnes ont eu recours au travail independant parce qu'il 
n'y avait pas d'autre travail disponibte. Cette contrainte touchait 
toutefois certains groupes plus que d'autres. Les travailleurs 
indépendants a leur compte étaient beaucoup plus 
susceptibles de travailler de cette facon parce qu'il n'existait 
pas d'autres possibilités que ceux qui étaient employeurs 
(15,4 % comparativement a 6,9 % pour les employeurs). 

A peu prés toutes les autres raisons citées pour opter 
pour le travail indépendant ne permettent pas de determiner 
clairement si ces personnes ont eté forcées de le faire ou si 
eVes l'ont fait librement. Toutes les raisons invoquées 
comportent un peu de chacun de ces éléments. La raison Ia 
plus couramment invoquée pour le travail indépendant est 
justement I'indépendance qu'iI procure (41,8 % de tous les 
travailleurs indépendants). Les personnes ont soit ete 
poussées a travailler de façon indépendante parce qu'elles 
manquaient d'mndépendance dans leur emploi régulier, ou 
encore elles ont vu le plus grand degré de liberté que pouvait 
leur procurer ce genre de travail, et ont été attirées. 
Comparativement aux adultes, très peu de jeunes ont invoqué 
l'independance comme principale raison pour le travail 
indépendant. 

Push or Pull? 
Why are people self-employed? Looking at the 

reasons for self-employment can give important clues 
into the quality of self-employment. It has been shown 
previously that the self-employed earn less than 
employees and that their average workweek is relatively 
long. From this perspective, it might be wondered why 
someone would become a business owner. However, 
there are many positive qualities to self-employment. 
Independence, for example, is a key benefit to self-
employment as is the flexible schedule and ability to 
work from home. 

In November 1995, Statistics Canada in 
partnership with Human Resources Development 
Canada, conducted the Survey of Work Arrangements. 
This survey asked respondents their main reason for 
self-employment. From these responses, to a certain 
degree, it is possible to see if people are being pushed 
into self-employment or whether they are lured to its 
benefits. 

Among the reported reasons for being self-
employed, there is only one answer which clearly 
indicates that the individual was pushed into self-
employment - "no other work available". About 12% 
were self-employed because of this. The push factor, 
however, atfected certain groups more than others. 
Own account workers were much more likely to be 
self-employed because there were no other 
opportunities than were employers (15.4% versus 6.9% 
for employers). 

Almost all of the other reported reasons why people 
are self-employed do not clearly indicate whether the 
individual was pushed or pulled. Rather, there may be 
elements of both. The most common reason people 
are self-employed is because they enjoy the 
independence (41.8% of all self-employed). Either they 
feel pushed due to a lack of independence in regular 
employment or they recognised a greater degree of 
freedom in selt-emplcyment and were drawn as a result. 
Compared to adults, very few youths felt independence 
was the main reason for being self-employed. 
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Almost one-tenth reported that they were self-
employed because they wanted to make more money. 
Again, it is not possible to tell whether they felt that 
regular employment pays too little (push) or they 
recognised a higher earnings potential available only 
though self-employment (pull). Young people were 
much more likely than adults to say that this was their 
main reason for self-employment. About 6% were self-
employed because it offered them a flexible schedule. 
Very few self-employed men were self-employed so 
that they could work at home, while 12.6% of women 
did so for this reason. 

Près du dixième des travailleurs indépendants 
mentionnaient qu'ils voulaient faire davantage d'argent. Encore 
une fois, il nest pas possible de determiner si c'est parce 
qu'ils pensaient qu'un emploi régulier était trop peu payant 
(contrainte), ou parce qu'ils voyaient des possibilités de gains 
plus élevés dans le travail indépendant (attirance). Les jeunes 
étaient beaucoup plus susceptibles que les adultes d'indiquer 
cette raison pour justifier le travail indépendant. Environ 6 % 
des travailleurs indépendants l'étaient en raison de Ia 
souplesse de l'horaire de travail. Peu d'hommes optaient pour 
le travail indépendant pour pouvoirtravailler ala maison landis 
que le pourcentage, a 12,6%, était beaucoup plus élevé pour 
les femmes. 

Table 3 
	

Tableau 3 

Reasons for self-employment by age and sex, 	Raisons du travail indépendant, selon l'âge et le sexe, 
November 1995 
	

novembre 1995 

Number (thousands) - Nombre (milliers) 

251.0 	 200.2 	125.1 	116.6 	92.3 	74.2 Total 2,093.0 875.7 358.0 

Men - Hommes 1,394.5 655.4 241.3 

Women - Femmes 698.7 220.3 116.7 

Adults - Adultes 1,987.9 855.8 346.4 

Total 100.0 41.8 17.1 

Men - Nommes 100.0 47.0 17.3 

Women -Femmes 100.0 31.5 16.7 

Adults - Adultes 100.0 43.0 17.4 

158.2 1323 60.8 68.3 49.8 

92.8 67.8 64.3 88.2 

229.7 182.4 112.7 109.0 85.1 66.8 

Distribution (%) 

12.0 9.6 6.0 5.6 4.4 3.5 

11.3 9.5 4.4 4.9 3.6 

13.3 9.7 9.2 12.6 

11.6 9.2 5.7 5.5 4.3 3.4 
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mportant pour mettre vos données en contexte... a tin prix concurrentiel! 

COMMANDEZ DES AUJOIJRD'HUJ 
rn camposant les narnéros sans frais 1-800.2676677 (téléphone) 
ou 1800-889-9734 ltél&opieuij ox encore en écrivant ii 
Siatistique Canada, Division des operations e 
]:ntCgration. Gesuon de Ia circulation, 120, 

,iiiiiiA 

avenue Parkdale, Ottawa Ontano) Canada 
cIA 016. Vous pouvez aussi commander 
sat Internet orer@statcan.ca   



The 1094 Stathlic. Canada 
Catalogs, is your guide to 
the most complete collection of 
facts and figures on Canada's 
changing business, social and 
economic environment. No 
matter what you need to know, 
the Catalogs, will point you 
in the right direction. 
From the most popular topics 
of the day - like employment, 
income, trade, and education 
- to specific research studies - 
like mineral products shipped 
from Canadian ports 
and criminal victimization in 
urban areas - you'll find it all 
here. 

th. 1994 StatIstics 
Canada Catalogs, will 
k.lp you gut your 
bearings- 
The Catalogue puts all this 
informational your fingertips. 
With the expanded index, you 
can search by subject, author 
or title - even periodical 
articles are indexed. There's 
also a separate index for all 
our electronic products. 
The Catalogs, has 
everything you need to access 
all Statistics Canada's 
products: 
ii descriptions of over 25 new 

titles, plus succinct 
abstracts of the over 650 
titles and 7 map series 
already produced; 

I a complete guide to 
finding and using 
statistics; 
electronic products in a 
variety of media, and 

advice on getting expert 
assistance on electronic 
products and on-line 
searches; 
tabs to each section - so 
you can immediately flip to 
the information you need. 

tiu and tia. again 
To make sure that the 
Ca*alogustandsupto 
frequent use, we used a 
specially coated cover to 
prevent broken spines, 
tattered edges and dog-eared 
corners. 
Order today - you'll be lost 
without it 

1994 StatIstIcs Canada 
Catalogs. 
Only $15 (plus GST and 
applicable PST) in Canada 
(US$18 in the U.S. and US$21 
in other countries). Quote Cat. 
no. 1 1-2O4OXPE. 

Writ, to: 
Statistics Canada 
Operations and Integration 
Circulation Management 
120 Parkdale Avenue 
Ottawa, Ontario KIAOT6 

Fan (113)151.104 
Cull toll.frse: 1400.2174671 
Via Int.rs.t ord.rtstatcan.cu  
Or contact the nearest 
Statistics Canada Reference 
Centre listed in this 
publication. 

Chois 
sujet. 
lequeL 
Le Catalogs. d. StatIslIqu. 
Canada 1194 est votre guide pour 
Ia collection la plus complete de 
faits et de chiiires dans les 
domaines, en constante evolution, 
du commerce, de la société et de 
l'économie du Canada. Peu importe 
ce quo vous voulez savoir, le 
Catalogs. vous mettra sur la 
bonne pine. 
Des sujets actuels les plus 
populaires - comme l'emploi, Is 
revenu, Is commerce et l'éducation - 
a des etudes de recherche 
specialisées - comxne les produits 
rninéraux expédiés des pails 
canadiens et lo victimization dons 
les regions urboines -vous 
trouverez tout dans ce document. 
Li Catalogs, do SfatIstIqs. 
Canada 1994 u.ws ald.ra a 
woos ori.nt.r... 
Le Catalogs. vous met tous ces 
renseignoments sous la main. 
J.lindex augmenté vous permet do 
chercher par sujet, auteur ou litre - 
les articles de periodiques sent 
memo indexes. On a aussi ajouté 
un index séparé pour tous nos 
produits electroniques. 
lie Catalogs, a tout ce qu'il vous 
I out pour vous procurer les produits 
de Statistique Canada: 

descriptions de plus de 25 
nouveaux litres et courts 
résumés des 650 titres et plus et 
des 7 series de cartes déjà 
disponibles; 

r guide complet pour obtenir of 
utiliser los données statistiques; 
produits électroniques sur 
supports divers et conseils sur 
lobtention d'aide 
dexperts pour 	IddEhm  

'. 	 . 

les produits électroniques et les 
recherches on direct; 
système d'onglets pour chaque 
section - pour que vous puissiez 
immédiatement reperer les 
renseignements qui vous 
intéressent. 

...aalnt.s at maintsa loll 
Pour garantir quo Is Catalog.e 
puisse resister a une utilization 
fréquente, nous avons utilize tine 
couverture avec un revêtement 
special conçue pour éviter los dos 
cossés, los bards abimès et les 
coins de page plies. 
Commander aujourd'hui - vous as 
pourrez plus vous on passer. 
Catalogs. di Statistiqu. 
Canada 1994 
Seulement 15$ (plus la IPS et Ia 
TV? en vigueur) au Canada 
08$ US aux Etats-Unis et 
21$ US dons los autres pays). 
lndiquez len° au catalogue: 
1 1-2O4OXPF. 
Earl,.. a: 
Statistique Canada 
Operations et integration 
Direction de Ia circulation 
120, avenue Parkdale 
Ottawa (Ontario) K1A 016 

TClicopl.ur: (613) 651-1534 
App.li sans frau: 1400.2671617 
Via flntsrs.t : ord.r@statoan,ca 
Ou contactez Is Centre do 
consultation de Statistique Canada 
Is plus proche (voir La liste figurant 
dons la présente publication). 

Pick a topic... 
any topic 

STATISTICS 
CANADA AARY 

llPIiii Ill/ill 11111/Il 11 
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TO STATISTICS - 	AU CATALOGUE 

• 	 CANADA'S EN LIGNE DES 

• ONLINE • 	PRODUITS ET 

CATALOGUE SERVICES DE • S • 	- OF PRODUCTS STATISTIQUE • AND SERVICES CANADA 
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: Inmet users now can 
link up to information 
on Products and 

• 	Services (IPS). Statistics I 

S 
S 

S 
S 
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Les inlernautes 
peuvent maintenint 
se relier au nouveau 
catalonue aoomenté do S 

, Canada's newly expanded ______________ • Statistique Canada, ______________________________ 
on-line catalogue .--.--.---- ,-.-,--'------.---.--- 	Information nat des 

• Up-to-date and complete, IPS is a fully searchable listing of all current produfto Ct services (IPS). A jour et complet, II'S offre one lisle dEtailléc et 
• Statistics Canada publications, research papers, electronic products and • facile I consulter des documents de recherche, produils étectroniques, services et • 

services 	It is the most extensive reference source available on all of Statistics • publications actuels do Statisrique Canadt II coastisue Is source do rdflrence Ia 
Canada's information assets. plus complete sur les foods d'information do l'agence. 

As pact of our World Wide Web site, the II'S connects users to more than Accessible i parsir do noIre site Web, IPS i-tIle les utilisateurn i plus do * 2,000 entries documenting the full range of Statistics Canada products Lid ° 2 000 entrées décrivant Ia gamme complete des prodsoits et services do Statislique • 
services 	With IPS, you find what you want, when you want It. Whether • Canada et leur permet de trouoer cc qu'ils cherthent all moment oti Os en otsi 
you're searching for the latest census information, health sector tables or bosom. Queue que solo l'inforrnation recherchée, renseignennents du plus recent 

• news-breating economic reports, IPS has it titled, 
• 

recensement, tableaux nor It secleur do Ia sante ou rappotls d'actualirC sue 
Not sure exacth' what you're looking for? No problem 	irs features a . l'economie onus Ia trouveret dans IPS. 

• powerful search tool that locates thematically related products and services • Vous no saver pas euactement cc quo vous cherchez 7  Aucun probleme' IrS offre on 
in a matter of seconds 	Just type in the word that fits best and the system will outil de recherche puissant qui pernset do repérer en quelques secondes its • point you to the sources where information is available. It's that easy. • produits et services associCs i on theme particulier. II sufilt do taper It mot qul 

• a d&rit Ic mieux l'infommauon recherchée pour quo In système noun indique Its • 
YOUR INTERNET ACCESS ROUTE TO • sourcesoUellefigure. C'esltoutaussislnsplequecelL 
STATISTICS CANADA DATA 

• Tostanvoursearch.goto?roductsandServices" aisdthenclickon S VOTRE CHEMIN D'ACCàS INTERNET VERS 
• "Catalogue" 	Simpieon-screendirectionswillguideyoualong. • LES DONNéES DE STATISTIQUE CANADA 

• As you will see, IPS provides you with key inforsisation on Statistics Canada • Pour commencer none recherche, choisissea .Produits el services ,  puss cliques sur 
releases, who to contact for customized data retrievals, what you can CaLalogue.. Des directives simples I l'Ccrxn vous aidoront I navlguer. • download either free of charge or at cost, and how you can obtain what you • Vuus constateren que IPS vifre des renseignements essentiels sot los prodoits offerss 

• see listed on-screen. IPS also highlights tlme-savutg features of the products • par Statistique Canada 	personne-ressource pour I'adaptation des extracttons do • 
and services we sell from our nine reference centres across Canada, it's the • dnnnCes. cc que noun pnuvez tClCcharger aratuitesnent ou moyennant des feats, 
kind of information you need most when making those important purchase comment obtenir Its produits oo services qui figurent dana Ia liste I l'Ccrxn. IPS • decisions. onus fait aussi gagner do temps en oous prisentant len points saillants den produits • 

• • et services vendus dans non neuf centres do consultatIon au Canada. Cost Ic genre • 
• d'infommntion essentielle dont onus ayes bosnia pour prendre des decisions 

d'acquisition insportanies. 5 
S S S 

The StatIstics Canada Web Site 'is full of Interesting facts • Le site Web de Statistlque Canada -regarga do fatts at chlffres 1  
and figures. 	There is no better place to get the big picture • int6ressants. 	Aucune autre Itource nottre one meilleure 
on the Canadian economy.' 	 • • • 	perspective globale sur l'économie canadienne.s 

- 	David Zgodzinski 	 i • - 	David Zgodzinski 
The Globe and Mail 0 The Globe and Mail 

• Visit our Web site TODAY and discov'er how easily 0 Visitez noire site Web des AUJOtIRD'IIUI et dCcouvrez 
• 1PS can work for you. • Is souplesse et I'cfficacité de IPS. • 
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