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Signes conventionnels 

Les signes conventionnels suivants sont employés uniformément dans les publications de Statistique 
Canada: 

nombres iridisponibles. 

n'ayant pas lieu cle figurer. 

- 	néant ou zero. 

-- 	nombres intimes. 

p 	nombres provisoires. 

r 	nombres rectiés. 

x 	confideritiel en vertu des dispositions de Ia Loi sur Ia statistique relatives au secret. 
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Le système de comptabilité nationale 

Au Canada, les comptes nationaux ont fait robjet depuis Ia f in de Ia Seconde Guerre mondiale de toute 
une série de publications portant sur leurs éléments constitutits. Ils ant connu une telle evolution qu'on 
peut maintenant les qualifier de "Système de comptabilité nationale". Aux fins d'identification, toutes les 
publications qui font partie du système (elles contiennent des tableaux statistiques, Ia description du cadre 
theorique et lexplication des sources et des méthodes) portent le titre general de "Système de comptabilité 
nationale". 

Le système de comptabilité nationale du Canada se dMse en plusieurs categories de comptes. Les 
comptes annuels et trimestriels des revenus et des dépenses (paraissant dans les publications dont le 
numéro de catalogue commence par 13) ont constitué le premier ensemble de statistiques a être connu 
sous le titre de "Comptes nationaux" (Comptes nationaux, revenus et dépenses). Les données sur Ia 
balance canadienne des paiements internationaux (numért de catalogue commençant par 67) font 
également partie du système de comptabilité nationale; elles ont méme existé avant les comptes des 
revenus et dépenses. 

Une nomenclature beaucoup plus détaillée d'industries et de biens et services figure dans les tableaux 
d'entrées-sorties du système (numéro de catalogue commençant par 15). Les publications dont le numéro 
de catalogue commence par 15 comprennent aussi les mesures de l'apport de chaque branche d'activité 
au total du produit intérieur brut au coUt des facteurs ainsi que les mesures de productivité. 

L'établissement est lunité primaire de production industrielle taft dans les tableaux d'entrées-sorties que 
dans les estimations du produit inténeur brut par activité economique. Les comptes de flux financiers 
(publications dont le numéro de catalogue commence par 13) mesurent les operations financières. Les 
categories de prêteurs et d'instruments financiers forment les éléments de base de ces statistiques et Ia 
personne morale est le point de depart du classement des agents économiques. Les comptes du bilan 
des actifs et passits en circulation sont disponibles annuellement. 

Le système de comptabilfté nationale constue un ensemble conceptuellement integré dans lequel les 
diverses categories de comptes peuvent être considérées comme des sous-systèmes étroitement lies entre 
eux. Au stade actuel de développement, on ne peut faire de comparaison directe entre les éléments bases 
sur l'établissement et ceux qui sont bases sur lentité juridique que lorsque les données sont groupees 
dans des categories très générales. Toutefois, Statistique Canada poursuit ses recherches sur les relations 
entre l'entreprise, Ia société et l'établissement. II sera peut-être possible un jour de reclasser les données 
établies sur une certaine base (l'établissement par exemple) de manière a les faire correspondre aux 
données établies sur une autre base (société ou entreprise). 

Dans ses grandes lignes, le système de comptabilité nationale du Canada suit de très pres Ia norme 
internationale exposee dans Ia publication des Nations Unies intitulée Système de comptabilité nationale 
(Etudes méthodologiques, séne F, no 2, rev. 3, Bureau de statistique, Département des affaires 
économiques et sociales, Nations Unies, New York, 1968). 



Notes aux utilisateurs 

Les données sur Ia productivité présentées ici incorporent des revisions aux données sous-jacentes. Ces 
revisions soft mentionnées ci-dessous: 

1. Les tableaux des entrées-sorties pour 1987 ont ete révisés et les données préliminaires de 
1988 des mémes tableaux ont éte utilisés pour Ia premiere lois. Ces données ont affecté Ia 
rémunération des salaries ainsi que le PIB en termes reels (excluant les redevances 
gouvemementales sur les ressources naturelles et les Ioyers des immeubles occupés par le 
propriétaire) des années 1987 a 1991. 

2. Les données de I'Enquête sur Ia population active ont ete ajustés au recensement de Ia 
population de 1986. 

3. Modification des sources d'emploi dans les secteurs du transport en commun urbain, du 
transport en commun iriterurbain et iural et du service postal, ce qui influe sur les données 
publiées depuis 1961 sur I'effectit des secteurs du transport et de l'entreposage, des 
communications et de Ia construction. 

4. La reconciliation des estimations provinciales et nationale du stock de capital a occasionné 
des revisions du stock de capital de Ia plupart des industries ainsi que des changements 
mineurs au niveau agregé. 
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Introduction 

Ce numéro de Mesures globales de productivité introduit un nouveau format de presentation des 
statistiques de Ia productivité et statistiques connexes. II est, comme lannée dernière, divisé en deux 
parties. La partie 1 prOsente les estimations de Ia productivdé du travail, de Ia rémunération et du cotit 
unitaire de main-d'oeuvre. La partie 2 présente les estimations de Ia productivité muttifactorielle. 
Cependant, tes I aits saillants suivent immédiatement cette introduction et analysent a Ia fois les estimations 
de Ia productMté du travail et celles de Ia productivfté multilactorielle. Plusieurs graphiques ont ete ajoutés 
aux tableaux statistiques pour aider le lecteur a évaluer l'évolution a travers le temps. Ces graphiques 
contiennent les series temporelles completes depuis 1961 jusqu'à aujourd'hui. On espere que ces 
cliangements vont améliorer Ia presentation des statistiques de Ia productivité et autres statistiques 
connexes. 

En outre, ce numéro inclut les estimations préliminaires pour 1990 et 1991, alors que le numéro de ?'anriée 
demière, publié en juillet, incluait les estimations préliminaires cle 1989. Les estimations de Ia productivité 
multitactonelle ont ete diflusées l'année demière en même temps que Ia publication. Cette année, les 
estimations préliminaires de Ia productivité multitactorielle pour 1990 ont ete diffusées dans CANSIM en 
février de facon a améliorer l'actualité des données. Ces estimations ont été révisées depuis et mises a 
jour dans CANSIM avec certaines autres revisions des données de 1989. 

Les estimations de Ia productivité du travail ont des limites qui ont eté soulignees dans chaque numéro de 
cette publication et qui ont conduit au développement des estimations expérimentales de Ia productivité 
multifactorielle. La principale limite est que la productivité du travail mesure l'output par unite d'entrée en 
main-d'oeuvre plutOt que par unite de toutes les entrées de facteur combinées. II s'ensuit que Ia 
croissance de Ia productMté du travail ref lète Ia croissance de Ia production provenant de deux sources: 
1) Ia croissance relative, par rapport a Ia main-d'oeuvre, des autres entrées de facteurs productifs et 2) 
l'amélioration de l'ellicacité de tous les facteurs, y compris Ia main-d'oeuvre. Les estimations de Ia 
productivité multifactorielle tiennent compte de toutes les entrées de sorte qu'elles peuvent, en principe, 
We interprétées comme des mesures de l'efficacité seulement. 

La figure de Ia page suivante illustre Ia relation entre Ia productivité du travail et Ia productivité 
multifactorielle pour rensemble du secteur des entreprises de l'économie canadienne. La production est 
mesurée par Ia valeur ajoutée réelle et les entrées comprennent le capital et le travail. La productivité du 
travail s'est accrue plus rapidement que Ia productivité multifactorielle au cours des demières décennies 
alors qu'elIe a ete entraInée a Ia fois par Ia contribution accrue du capital a Ia croissance de Ia production 
et par l'efficacfté accrue conjointe du capital et du travail. En effet, l'intensité en capital de Ia production 
a augmenté durant Ia période comme l'indique Ia croissance positive du rapport capital travail pour Ia 
plupart des années représentées sur Ia figure. Cela signifie que même s'iI n'y avait pas eu d'amélioration 
de I'ethcacité, il y aurait eu croissance de Ia productivité du travail par suite de l'utilisation d'une plus 
grande quantité d'équipements par travailleur. II est normal de s'attendre a une augmentation de Ia 
production lorsque les travailleurs sont mieux équipés, c'est-à-dire, de s' attendre a une augmentation de 
leur productivé. Mais cela n' indique pas qu'iI y ait eu amelioration de l'efficacité car plus d'equipements 
ont été utilisés. L'efficacité s'améliore seulement lorsque Ia production s'accroft sans apport additionnel 
de facteurs. L'élément efficacité de Ia productivité du travail, qui est également I'élément efficacité du 
capital, est précisément Ia productivité multitactorielle. Celle-ci indique avec quelle rapidité peut s'accroitre 
Ia production sans apport additionnel de capital et de main-d'oeuvre. 
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La partie 2 présente les indices expérimentaux de Ia productivité multifactoneile pour le secteur des 
entreprises de l'économie canadienne. II s'agit de Ia troisième année consecutive pour laquelle des 
estimations de Ia productivité multifactorielle sont diftusées. Les lecteurs qui ne sont pas familiers avec 
les mesures de Ia productivité multifactorielle sont priés de lire les annexes techniques de Ia publication 
qui expliquent les concepts fondamentaux avec lesquels us doivent être famiiiers pour interpreter 
correctement les tableaux statistiques. En particulier, l'annexe 1 décrit plusieurs mesures de productivité 
multifactonelle. Toutes ces mesures utilisent Ia méme formule mathematique mais different quant aux 
entrées et aux sorties auxquelles elle est appliquée. Des mesures distinctes de productivité sont définies 
pour les industries, les groupes d'industries et l'ensemble du secteur des entreprises. II peut être aussi 
d'un intérêt de consulter les etudes spéciales du numéro de 1989 de cette publication qui présentent des 
prolongements aux concepts fondamentaux et permettent de mieux comprendre, les diverses mesures de 
prod uctivité. 

Figure 1 

Indices de Ia productivité du travail, productivité multifactorielle et du rapport capital-travail, secteur 
des entreprises, 1961-1991 

Indice 1961=100 
210 

190 

Producth,ité du travail 

Rapport capital-travail 

150 

130- 	

1 wo 	 Producité muldfactorielle  

1965 	1970 	1975 	1980 	1985 	1990 

page 8 	 Mesures globales de productivité 



Le caractère experimental des estimations provient surtout de Ia multiplicité des indices que ron a produit 
jusqulci. On a produit plusieurs indices par industrie sur Ia base de Ia production brute, de Ia production 
brute nette des ventes intraindustrielles et cette année de Ia valeur ajoutée, de même que les indices de 
productivité interindustriels qui portent sur des produits plutôt que des industries. Au niveau agrégé, on 
a produit des mesures de productivité sur Ia base de Ia valeur ajoutée du secteur des entreprises et sur 
Ia base de leurs Iivraisons a Ia demande finale. Tous ces indices n'ont pas Ia même utilité bien qu'ils 
présentent tous Ia réalité sous des facettes différentes qui ne manquent pas d'intérêt. Un choix devra sans 
doute être eftectué pour Ia publication régulière des indices. Néanmoins, d'autres indices font l'objet 
d'examen et seront éventuellement développés tel qu'explique dans Ia seconde étude spéciale de Ia 
publication de I'année dernière qui présentait un cadre conceptuel d'ensemble sous le concept unificateur 
d'intégration. Des mesures alternatives du stock de capital, des services de capital et de Ia dépréciation 
font lobjet d'examen. La recherche est également en cours sur Ia comparabilité des estimations 
canadiennes de Ia productivité avec les estimations produites aux Etats-Unis et dans d'autres pays. 

Les mesures de productivité multitactorielle, bEen qu'elles soient plus rapprochées de Ia mesure des gains 
d'efficacité, ne soft pas sans problème. Les estimations des indices de Ia productivité mesurent en 
principe, lamélioration de I'efficacité provenant du progres technique et des economies d'échelle mais, en 
pratique, elles reflètent aus$1 I'incidence de Ia sous-utilisation des facteurs au cours des périodes de 
relâchement des cycles économiques tout comme plusleurs biais potentiels resultant d'erreurs dans les 
données. Par exemple, certaines entrées ne sont pas comptabilisées. Cela est particulièrement vrai pour 
les ressources naturelles dont les mesures de qualite et de quantite ne sont pas encore disponibles et qui 
peuvent jouer un role crucial clans les estimations de Ia productivité des industries primaires. Cela explique 
pourquoi les estimations de Ia productivité pour d'importantes industries comme les torêts et les mines ne 
sont pas diftusées a l'tieure acluelle. Avec le progrès de Ia recherche sur Ia mesure des ressources, plus 
d'estimations des industries primaires deviendront disponibles. Une recherche est égalemenl en cours sur 
Ia mesure des entrées en travail. En particulier, on espère que des estimations désagregees des heures 
travaillées par industrie pourront We produites l'année prochaine de sorte que des estimations de Ia 
productivité multitactorielle basées sur les heures, plutOt que sur I'emploi comme c'est actuellement le cas, 
pourront être produites. 

De facon similaire, Ia deflation de Ia production de plusieurs industries de services apparait inadequate, 
du moms pour Ies etudes de productivité et leurs estimations sont retenues jusqu'à ce que des progrès 
soient réalisés sur cette question. La sur-déflation de Ia production des industries de services sur Ia base 
du pnx de leurs entrées, comme c'est souvent le cas, a pour effet de sous-estimer Ia croissance de Ieur 
productivité. Dans Ia mesure oü Ies industries de services alimentent Ies industries de biens, Ia 
consommation de services de ces demières est sous-estimée. Cela a pour eftet de biaiser Ieurs gains de 
productivité a Ia hausse. Ces biais se compensent au niveau agrége, car Ia productivité agregee n'est 
reliée qu'aux Iivraisons a Ia demande finale qui sont détalquées des Iivraisons intermédiaires (pourvu que 
les ventes finales de services ne comportent pas de bials). 

D'autres estimations des industries ant des bials qui ont vane historiquement, alors que Ies méthodes 
utilisées pour estimer Ieur production et leurs entrées ant ét modifiées. Pour Ies industries de Ia 
construction non résidentielle, Ia production a été dégonflée par une moyenne du pnix des entrées avant 
1971, éliminant ainsi les gains de productMté des estimations. Après 1971, un plus grand nombre 
d'activités de construction ont ete dégonflées avec des indices de prix améliorés, ce qui a contnbué a 
I'amélioration des estimations de Ieur productivité. Néanmoins, II reste toujours des progrés importants a 
réaliser du cOté des dégonfleurs des industries de Ia construction. 
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LECTURES SUGGEREES__________ 
choisies parmi tes publications de SLatistique Canada 

Los indices do la productivité du travail et muftifactonelle do cette publication proviennent principalement des statistiques 
des biens et des industnes integrées au Système de comptabilité national (SCN). Cette integration assure Ia coherence 
de déflndion dans le temps et par rapport aux classifications des industries et des biens. Cette information peut être 
différente dautre do Statistique Canada. Los données statistiques intégrèes au SON apparaissent clans les publications 
portant un numéro de catalogue avec Ie prefIx 15. Los publications suivantes sont suggérees: 
• Produit intérieur brut par industnes, 15-001 au catalogue. 
• La structure par entrées-sorties do I'économie canadienne, 15-201 au catalogue. 
• La structure par entrées-sorties do léconomie canadienne, en prix constants, 15-202 au catalogue. 
• La structure par entrées-sorties do l'économie canadienne, 1961-81, 15-510 au catalogue. (occasionnel) 
• La structure par entrées-sorties do l'économie cariadienne, en prix constants, 1961-81, 15-511 au catalogue. 

(occasionnel) 
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FAITS SAILLANTS 

Evolution récente de Ia productivité au Canada: est-ce 
le signe d'un ralentissement de longue durée? 

Les tendances economiques récentes ont soulevé des preoccupations quant a Ia capacfté concurrentielle 
du Canada sur les marches intemationaux, spécialement face a son principal partenaire commercial, les 
Etats-unis. Parmi celles-ci, Ia performance des industries canadiennes au titre de Ia productivité et des 
coOts unitaires en main-d'oeuvre ressort nettement. Ces faits saillants s'adressent a Ia question de Ia 
productivitO comme element de compétitivité par l'analyse, centrée principalement sur les industries 
manufacturières, de sa performance a court et a long terme. us mettent egalement en lumière les tacteurs 
qul sous-tendent Ia croissance de Ia productivité pour pemiettre dans degager des perspectives pour le 
tutur. 

Les numéros anténeurs de cette publication présentaient des comparaisons de productivité Canada-Etats-
Unis qu'il n'est malheureusement pas significatif de faire actuellement, car les Etats-Unis sont en voie 
d'effectuer des révisons historiques majeures de leurs données. Nous espérons reprendre ces 
comparaisons dans le futur. 

Le secteur canadien des entreprises 

La productMté multitactorielle du secteur canadien des entreprises a tombé de 21% en 1990 et de 1,7 0/6 
en 1991, alors que l'économie atteignait Ia fin dun longue période d'expansion qul a débuté en 1982 et 
qui s'est terminée par Ia recession en cours. Pareille baisse de Ia productivité est caractéristique des 
pénodes de ralentissement cyclique et ref lète en partie Ia capacité de production additionnelle qui s'est 
développée durant Ia période d'expansion, mais qui est devenue temporairement inutile par suite de Ia 
reduction inattendue de Ia croissance de Ia demande. 

La productivité du travail du secteur des entreprises mesurée par le PIB par personne-heure s'est accrue 
de 1,5% en 1991, suivant une faible hausse de 0.1% en 1990. L'évolution positive de Ia productivité du 
travail en 1991 contraste avec Ia baisse de Ia productivité multifactorielle suite a Ia contribution accrue du 
capital a Ia croissance de Ia production. La croissance moyenrie de Ia productivité du travail, qul a ete de 
1,6% au cours du cycle économique 1982-1991, est lOgerement supérleure a Ia moyenne annuelle de 1,5% 
observée au cours du cycle précédent (1975-1982) et, de beaucoup inténeure aux gains annuels moyens 
de Ia productivité de 3,3% sur Ia période 1961-1975. Ainsi, II y a eu décéleration dans Ia performance de 
Ia productivité du travail dans le secteur des entreprises au Canada durant Ia deuxième mottle de Ia 
pénode 1961-1991 (voir Ia figure 1). Ce résultat était quelque peu inattendu étant donné les conditions 
économiques relativement favorables qul ont prévalu de 1982 a 1988. Est-ce que Ia productivité du travail 
va poursuivre sa tendance a Ia baisse? Est-ce le signe que les ameliorations rapides des procédés 
techniques sont chose du passé? Pas nécessairement puisque Ia productivité du travail ref lète a la tois 
les changements du rapport capital travail et les changements dans l'efticience productive. 
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Figure 1 

Indices de Ia productivite du travail, productivité multifactorielle et du rapport capital-travail, secteur 
des entreprises, 1961-1991 
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Par ailleurs, l'augmentation de Ia productivité muttifactorielle du secteur des entreprises au cours du dernier 
cycle economique, une mesure plus englobante de lefficacité productive, ne supporte pas Fidée du déclin 
a long terme de Ia progression de letficacite. Les données indiquent plutôt que Ia croissance de I'ethcacité 
s'est améliorée au cours des années 1982-1991 en comparaison des années 1975-1982, contrairement 
aux indications foumies par Ia productivité du travail (voir Ia figure 1). Entre 1982 et 1991, Ia productivité 
multifactorielle s'est accrue au taux annuel moyen de 0,8%, ce qui est meilleur que Ia performance atteinte 
au cours du cycle précédent de 1975-1982, alors qu'eIIe avait diminué en moyenne de 0.3% par année. 
Néanmoins, Ia productivité demeure toujours en dessous de Ia moyenne de 1,5% atteinte au cours de Ia 
pénode 1961-1975. La reprise des années 1980 a place Ia croissance de Ia productivité au niveau de sa 
moyenne historique (1961-1991). 

Les differences de tendances des productivités du travail et multifactorielle au cours des deux demiers 
cycles economiques peuvent s'exphquer par Ie changement de Ia contribution du capital a Ia croissance 
de Ia production. Au cours du present cycle économique, ii y a eu décélération de Ia croissance du stock 
de capital d'une moyenne annuelle de 4,3% au cours de Ia période 1975-1982 a 2,6% au cours des 
années 1982-1 991, alors que Ia croissance annuelle moyenne de Iemploi n'a décru que légèrement de 
1,9% entre 1975 et 1982 a 1,8% entre 1982 et 1991. lIen est résulté une décélération du rapport capital 
travail d'une moyenne annuelle de 2,3% de 1975 a 1982 a 0,8% de 1982 a 1991, entraInant une 
convergence des taux de croissance des deux mesures de productivité au cours de Ia période. 
Cependant, pour Ia plupart des trente dernières années, le rapport capital travail s'est accru, poussant Ia 
croissance de Ia productivité du travail au dessus de celle de Ia productivité multifactorielle. 

II y a une opinion largement répandue que Ia compétitivité du secteur canadien des entreprises a diminué 
au cours des années récentes tant sur le marché intérieur qu'a I'étranger. Cela provient, en partie, de 
I'évolution suivie par les exportations nettes en biens et services au cours des demières années. Les 
figures 2 a 4 morttrent une forte détérioration de Ia balance en biens et services entre 1988 et 1991, bien 

Figure 2 

Exportatlons nettes en biens et services en prix constants de 1986- mdliards de dollars, 1961-1991 
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Figure 3 

Balance des marchandises et certalnes composantes en prix constants de 1986 - milliards de 
dollars, 1961-1991 
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Figure 4 

Balance des services et certalnes composantes en prix constants de 1986 - milliards de dollars, 
1961 -1 991 
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que Ia balance des marchandises s'est quelque peu améliorée en 1990 et en 1991. Une proportion 
substantielle de ce déclin de Ia balance commerciale provient de l'accroissement du deficit sur les 
machines et materiel, alors que Ia détérioration du compte des services a également contribué de façon 
importante au déclin d'ensemble, suite principalemerit au deficit touristique croissant. 

Figure 5 

Rang de certaines industries d'apres Ia productivlté multifactorielle basée sur Ia production brute, 
taux de croissance annuels moyens, 1961-1988 
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II y a plusieurs raisons possibles expliquant Ia détérioration de Ia compétitivité de reconomie canadienne 
au cours des dernières années. Parmi celles-ci, rappréciation de 21,3% de Ia valeur de Ia monnaie 
canadienne entre 1986 et 1991 en est certainement une. En outre, Ia compétitivite a ete exacerbée par 
Ia hausse du différentiel des taux d'intérêt entre le Canada et les Etats-Unis. Le différentiel des taux 
descompte a grimpé de 0,6 points de pourcentage en 1981 a 4,2 points de pourcentage en 1991. Ceci, 
joint au ralentissement économique mondial et a Ia recession aux Etats-Unis a rendu ditficile pour les 
producteurs Ia tâche de maintenir Ia croissance de Ia production et, par consequent, de maintenir Ia 
croissance de Ia productivité observée au debut de lexpansion. 
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Plus fondamentalement, on peut se poser Ia question: est-ce l'emergence d'une tendance a Ia baisse de 
Ia croissance de Ia productivité qui peut, a long terme, mettre en jeu Ia compétitivité de léconomie 
canadienne ou est-ce que Ia performance de Ia productivité au cours des années récentes est seulement 
de nature cyclique? Bien quil soft difficile de répondre a une telle question, les sections suivantes retracent 
des développements récents qui mettent en perspective Ia croissance de Ia productivité en se concentrant 
sur les industries manufacturières qui contribuent de loin le plus a Ia croissance globale de Ia productivité 
au Canada et, en présentant les données de Ia productivité et d'autres indicateurs associés a Ia 
performance des industries manufacturières qui peuvent fournir des indications prospectives. 

Figure 6 

Contribution annuelle moyenne des industries a Ia croissance de Ia productivité multifactorielle du 
secteur des entreprises, 1961-1973 
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Xx 

L'!mportance des industries manufacturières pour le secteur canadien des 
en treprises 

La croissarice de Ia productivité du secteur des entreprises a peu de signification sans examiner les 
résuitats plus détaillés des industnes et leur contribution a la performance globale. La figure 5 illustre cela 
avec les taux de croissance annuels moyens de Ia productivé pour chacune des industries 
manufacturières et pour les pnncipales industries non manufacturières. II s'agit des taux de croissance des 
indices industriels de productivité multifactorielle calculés sur Ia base de Ia production brute. Ces données 
indiquent de fortes divergences dans Ia croissance de Ia productivité des diverses industries. Par exemple, 
Ia productivité s'est accrue a un rythme beaucoup plus rapide dans les télécommunicatioris que dans 
n'importe queUe autre industrie. Le commerce de gros et de detail et les industries du transport et de 
l'entreposage ont bénéficié d'une meilleure performance de Ia productivité que Ia plupart des industries 
manufacturières, sauf celles des produits du plastique. 

Figure 7 

Contribution annuelle moyenne des industries a Ia croissance de Ia productivité multllactorielle du 
secteur des entreprises, 1973-1988 
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Cependant, ces gains de productivité ne tiennent pas compte de l'importance relative de chaque industrie 
dans l'ensemble du secteur des entreprises. On mesure cette importance par le rapport de Ia production 
de chaque industrie dans Ia production agrégée; ce rapport est beaucoup plus grand pour les industries 
manufacturières que pour les autres industries. La croissance de Ia productivité ponderée des industries, 
ou ce qui revient au méme, leur contribution a Ia croissance de Ia productivité du secteur des entreprises, 
apparaIt ainsi bien différente comme le montre I'ensemble des figures 6, 7 et 8 pour trois périodes 
différentes, soit 1961 -1 973, 1973-1988 et 1961 -1988. 

Figure 8 

Contribution annuelle moyenne des industries a Ia croissance de Ia productivité multitactorielle du 
secteur des entreprises, 1961-1988 
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Alors qu'à Ia figure 5, Ies télécommunications étaient de loin les industries dominantes, sur Ia nouvelle 
figure, ce sont les industries manufacturières qui jouent le role dominant. C'est le cas pour I'ensemble de 
Ia période 1961-1988 tout comme pour les sous-périodes 1961-1973 et 1973-1988. La contribution des 
industries manufacturières, entre 1961 et 1988, se chiffre a 55% des gains de productivité globale. Alors 
que Ia contribution des industries manufactunères a été stable pour les deux sous-pénodes, celle des 
autres industries a change considérablement. Sur Ia dernière periode, on peut observer le role davantage 
dépressif joué par les industries minières sur Ia croissance de Ia productivité globale. Les mines, Ia 
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finance, les assurances et l'immeuble tout comme les services personnels, communautaires et 
commerciaux ont ralenti Ia croissarice de Ia productivité après 1973. L'emergence des industries de 
télécommunications après 1973 n'a pas ete suffisante pour contrebalancer le nombre croissant d'industries 
ayant une contribution negative a Ia croissance de Ia productivité du secteur des entreprises. La 
contribution des industries non manufacturières a augmente en termes relatifs par rapport aux industries 
manufacturières durant Ia seconde periode en partie a cause de Ia chute simuttanée de Ia productivité 
manutacturière et de Ia productivité globale. 

Encore une tois, on observe une très grande diversité parmi les résultats des industries manufacturières 
individuelles. Très notables sont les groupes de produits des industries d'équipement de transports et de 
produits electriques et électroniques (voir Ia figure 9). Parmi les composantes les plus faibles, on trouve 
les produits du tabac et ceux des industries de l'ameublement. 

Figure 9 

Contribution annuelle moyenne des industries a Ia croissance de Ia productivité muttlfactorielle du 
secteur des entreprises, 1961-1988 
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La conclusion a tirer de tout cela, c'est que Ia productivité globale a été, de facon permanente dans le 
passé, dominée par celle de Ia productivité manutactunère. La productivité manufacturière est également 
importante, car ii s'agit d'un secteur de l'économie soumis a Ia concurrence intemationale. C'est pourquoi 
on procède a une analyse plus détaillée de ce secteur dans ce qui suit. 
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Facteurs qui sous-tendent le ralentissement recent de Ia productIvIté 
manufacturière 

La productivité muftifactorielle du secteur de Ia fabrication a décru durant trois années consécutives, en 
1989, 1990 et 1991, soft respectivement de 2,9%, 4,9% et 3,7%, sufte partiellement au ralentissement 
rapide de l'activité economique en 1989 (Ia croissance du PIB reel de Ia fabrication a décéléré de 5,2% 
en 1988 a 0,3% en 1989) et a Ia reduction de I'activité économique en 1990 et 1991 (le PIB reel a decru 
de 5,3% et de 6,5% respectivement). A Ia f in de 1991, les pertes de productivité au cours des trois 
demières années ont éliminé Ia quasi totalité des gains réalisés depuis 1983. Pour l'ensemble du cycle 
économique de 1982-1991, Ia productMté multifactoneHe s'est améliorée iégèrement, atteignant une 
progression annuelle moyenne de 1,0%. Cela est supérieur a Ia croissance de 0,6% atteinte au cours du 
cycle précédent (1975-1 982), mais de beaucoup inférieur a Ia moyenne de 2,5% atteinte entre 1961 et 
1975. La reprise, au cours du cycle 1982-1991, n'a pas éte suffisante pour ramener Ia productivfté au 
niveau de Ia progression historique moyenne de 1,6% atteinte eritre 1961 et 1991. 

FIgure 10 

Investissement reel des entreprises en machinerie et materiel, produit intérieur brut reel (PIB) et 
taux d'utilisation des capacites dans les industries manufacturières, 1961-1991 
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La productivité muttifactonelle est sensible a court terme a l'utilisation de Ia capacité productive. Pour les 
industries manulacturières, lindice d'utilisation de Ia capacité a atteint des sommets en 1974 et 1979 
prenant des valeurs respectives de 90,8% et de 88,7% (voir Ia figure 10). L'indice est tombé aussi bas 
que 69,8% dans le creux de Ia recession de 1982 pour remonter dans Ia phase d'expansion qui a suivi 
jusqu'à 85,9% en 1988. Cependant, ii a chute dramatiquement au cours des trois dernières années a 
respectivement 83,5%, 76,9% et 70,8%. Les industries de Ia machinerie ont ete les plus affectées par Ia 
baisse. La baisse marquee de l'indice d'utilisation de Ia capacité dans les industries manufacturières 
canadiennes est probablement une cause explicative majeure de Ia piètre performance de leur productivité 
aux cours des dernières années. Ceci porte a attribuer Ia récente chute de Ia productivité a des 
phénomènes cycliques plutôt que tendanciels. 

Les investissements dans les machines et le materiel sont un autre indicateur du changement technique 
puisque les nouvelles technologies font, dans une large mesure, partie intégrante des nouveaux biens 
d'équipement. Depuis 1984, les investissements reels en machines et materiel ont en moyenne progressé 
rapidement, portant a croire que le progres technique aurait suivi un sentier tendanciel relativement sam. 
Comme le montre Ia figure 10, Ia progression des investissements en machines et materiel sur cette 
pénode marque une amelioration par rapport aux pénodes anténeures. Au cours des trois dernières 
années, les investissements reels par dollar de valeur ajoutée ont augmente même si les investissements 
ont décliné en valeur absolue. Cela est une autre indication que Ia performance relativement pauvre des 
industries manufacturières canadiennes au cours des demières années peut être de nature cyclique. En 
effet, Si Ion considère le taux d'utilisation de Ia capacité et les investissements reels en machines et 
materiel, if est clair que Ia chute de Ia productivité dans les industries manufactunères a été accompagnée 
par une baisse de Ia production au moment méme ou s'accroissaft le stock de capital. Avec une reprise 
de Ia croissance de Ia production au Canada, Ia productivfté pourrait progresser a un rythme rapide. Cela 
renverserait les pertes de compétitivité récentes du Canada en gains a plus long terme. Néanmoins, des 
taux de change élevés et des coOts en intérêts élevés comme mentionné plus haut et une croissance 
relativement élevée des salaires pourraient nuire a I'expansion de Ia production. 

On ne peut établir une correlation élevée entre les variations a court terme des deperises en recherche 
et développement (RD) et Ia croissance de Ia productivité, particulièrement pour I'économie canadienne 
dont plusieurs succursales de compagnies étrangères bénéficient de dépenses en RD faites a l'étranger. 
Cependant, ii est intéressant de noter que Ia reprise de Ia croissance de Ia productivité multifactonelle des 
industries manufacturières durant les années 1980 a Pu s'appuyer sur d'importantes augmentations des 
dépenses en RD. En termes relatifs, les dépenses en RD sont passées de 0,8% des revenus en 1975 a 
un sommet historique de 1,4% en 1989, Ia demière année oO des données sont disponibles (voir Ia figure 
11). En termes absolus, les dépenses manufacturières courantes en RD en prix courants pour 1991 
étaient près du double de celles de 1981 et sept lois plus élevées que celles de 1973. On observe une 
evolution disparate des dépenses en RD parmi les industries manufactunères. Les industries a fortes 
activités de recherche, telles les industries d'équipemerits de telecommunications et d'autres equipements 
électroniques, ont accru leur RD en proportion de leurs revenus entre 1982 et 1989 bien que Ia majeure 
partie de cette progression soit survenue durant Ies deux premieres années de Ia période. Au contraire, 
les manufacturiers d'avions et pièces davions, de produits médicinaux et pharmaceutiques, également des 
industries fortemerit engagees dans Ia recherche, ont maintenu leur rapport RDfrevenus a peu près 
constant durant Ia pénode. La hausse de 15% du rapport global en RD sur Ies revenus des industries 
manufacturières entre 1982 et 1989 reflète Ia hausse marginale des industries moms dynamiques en cette 
matière, en particulier les autres industries manufacturières. Comme les dépenses en investissements, 
les dépenses en RD sont un signe de sante future de Ia productivité manufacturière. 
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Figure 11 

Depenses en recherche et développement et croissance de Ia productivité multifactorielle dans les 
industries manufactu rières, 1973-1991 
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tine autre façon de procéder a I'évaluation de Ia pertormance est d'examiner lefficacité d'ensemble de 
réconomie canadienne pour des groupes de produits et services choisis, en prenant en compte toutes les 
industries qui ont contnbué directement Cu indirectement a leur production, c'est-à-dire, en examinant Ia 
productivité par produft a travers les industries plutot qu'industrie par industrie. Cette mesure d'etficacité 
est donnée par lindice de Ia productivité interindustrielle qui est une moyenne pondérée des indices de 
productivité industrielle discutés plus haut t . La valeur ajoutée relative contnbuée par les industries aux 
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des industries que plus haut, sauf que Ia mesure englobe maintenant l'etticacité conjointe des foumisseurs 
immédiats et des fournisseurs situés en amont. La figure 12 montre I'ordre de performance des sorties 
industrielles mesurée par Ia productivfté interindustrielle. On peut observer que le rang des industries 
change par rapport a celui qui est rapporté a Ia figure 5, dans certains cas de façon significative. On 
observe en particulier que les produits du bois et les minéraux non métalliques ont amélioré leur rang grace 

Voir Twuiaxe I de Ia pwlis 2 pow we aphe4nondeI Mdsce de La protivaë iNerindusc-leUc. 

Pius grande eU La valEw ajoaaee dâ-ecternan an indà-actemen( par oie industrie a an groiçe de prothdts. pius grand to son p04*. 

150 

140 

130 

120 

110 

100 

90 

page 22 	 Mesures globales de productivité  



aux gains de productivité de leurs fournisseurs immédiats et lointains. On observe le cas contraire pour 
les services de transport et pour le commerce de gros et de detaiL La productivité directe et indirecte 
associée a ces services a décru par rapport a Ia productivité des industries du transport et du commerce 
consequemment aux gains de productivité plus faibles des industries situées en amont. 

Figure 12 

Rang de certalnes industries d'après Ia productivité multitactorielle interinclustrlelle, taux de 
croissance annuels moyens, 1961-1988 
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La comparaison de l'ordre relatit de performance des indices industriels et intenndustriels révèle 
I importance des relations intenndustrielles dans Ia performance globale de l'économie. Les industries a 
faible croissance de Ia productivité qui ont des gains de productivité interindustnels éleves supportent 
indirectement Ia croissance de Ia productivité globale en foumissant un marché a leurs tournisseuis plus 
efficaces. On peut voir ces demiers comme canalisant leurs gains de productivité a Ia demande finale a 
travers leurs clients industriels. C'est le cas pour l'industrie des produits du bois dont Ia productivité propre 
était de 34% supérleure en 1988 ace qu'elie était en 1961 et dont Ia productivité interindustrielle etait pour 
sa part de 88% supérieure. La productivité interindustrielle plus élevée ref lète en partie les gains de 
productivité de rindustne de Ia forêt. D'un autre côte, on observe Ia situation inverse pour l'industrie du 
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pétrole raft me et des produits du charbon en partie a cause de Ia plus faible progression de Ia productivité 
dans l'extraction du gaz et du pétrole. Cela montre que celles-ci ne sont pas bien supportées par leurs 
tournisseurs pour faire face a Ia concurrence intemationale. En effet, les fournisseurs qui ont connus de 
faibles gains de productivité foumissent, toutes choses egales par ailleurs, des entrées intermédlaires plus 
chères A long terme car Ia hausse du pnx de leurs entrées pnmaires (cott du capital et salaires) n'est pas 
compensée par leurs gains de productivité. En outre, des entrées intermédiaires a prix plus élevées 
induisent des livraisons finales a prix plus élevées pour les biens et services transigés sur les marches 
intemationaux et éventuelle ment rédu isent Ia capacité concurrentielle. 

Conclusion 

La compétitivité de l'économie canadienne semble s'être détériorée au cours des années récentes comme 
on peut le déduire des chiffres de Ia balance extérieure et de Ia hausse des coOts de capftal et de main- 
d'oeuvre, de Ia hausse du taux de change et du différentiel croissant des taux d'intérêt par rapport aux taux 
américains. Ces lacteurs, Ia competition féroce de I'etranger et rarrivée de Ia recession de 1990-1991 
accompagnee par une chute du taux d'utilisation des facteurs ont contribué a Ia croissance negative de 
Ia productivité muftifactorielle canadienne au cours de cette période. Cela indique que Ia piètre 
performance récente de Ia productivité est vraisemblablement fortement reliée a des phénomènes 
cycliqu es. 

Le secteur manufacturier, qui joue un role prépondérant dans Ia performance de Ia productivité a l'échelle 
de I'économie, a souffert de pertes de productivé durant les années de Ia recession. Cependant, 
contrairement a d'autres situations ditficiles antérieures, Ia reaction des entreprises a ces difficuttés a été 
vive et positive. Lemplol et les coOts salariaux ont ete contenus raisonnablement. En consequence, 
rinflation dans les coQts unitaires en main-d'oeuvre a diminué et Ia production par personne-heure a de 
taft progresse en 1990 et 1991. 

La performance potentielle sous-jacente a long terme peut avoir été plus favorable que suggérée par Ia 
performance des demières années comme l'indiquent les investissements en machines et materiel et en 
RD. Méme si les gains de productivité élevés des années 1960 ne se sont pas répétés durant les années 
1980, Ia productrvité du secteurdes entreprises s'est améliorée par rapport aux faibles niveaux des années 
1970 pour atteindre un niveau proche de Ia moyenne des 30 demières années. II y a des indices qu'une 
reprise de Ia croissance de Ia productivité poteritielle est en cours au Canada depuis 1982. CeIa signilie 
que Ia productivité effective pourrait rebondir au Canada s'il y avait expansion de Ia production au cours 
de Ia prochaine reprise. 
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Tableau 1 - Indices de Ia productivité du travail et du cocrt unitaire de main-d'oeuvre, secteur des 
entreprises 1961-1991, (1986=100) 

Année 

Produit 
inténeur 
brut reel 

Personnes 
au travail 

Heures- 
personnes 

Rémuné- 
ration du 

travail 

Productivité du travail 

PIB reel 	PIB reel 
par 	par heure- 
personne 	personne 

Rémuné- 
ration par 
personne 

Rémuné- 
ration par 

heure- 
personne 

CoOt 
unitaire 

de main-
d'oeuvre 

1961 33.4 55.7 64.6 8.7 60.0 51.7 15.5 13.4 25.9 
1962 36.0 56.9 66.0 9.2 63.2 54.5 16.1 13.9 25.5 
1963 38.1 58.2 67.0 9.8 65.4 56.8 16.8 14.6 25.6 
1964 40.9 60.2 69.0 10,6 67.9 59.3 17.7 15.4 26.0 
1965 44.2 63.0 71.6 11.9 70.1 61.6 18.8 16.6 26.9 
1966 47.3 65.1 73.2 13.3 72.6 64.6 20.4 18.2 28.1 
1967 48.3 66.2 74.1 14.5 72.9 65.2 21.9 19.6 30.0 
1968 51.0 66.2 73.2 15.5 77.0 69.6 23.4 21.1 30.3 
1969 53.8 68.1 74.6 17.1 78.9 72.0 25.1 22.9 31.8 
1970 54.3 68.0 73.7 18.3 79.8 73.6 26.8 24.8 33.6 
1971 57.7 69.4 74.6 20,0 83.1 77.3 28.8 26.8 34.7 
1972 61.2 71.6 76.5 22.2 85.5 80.0 31.1 29.1 36,3 
1973 66.7 75.3 80.5 25.9 88.6 82.8 34.4 32.2 38.9 
1974 69.0 79.0 83.9 30.8 87.3 82.2 38.9 36.7 44,6 
1975 69.3 80.2 846 35.4 86.4 81.9 44.1 41.8 51.0 
1976 74.0 81.5 85.3 401 90.8 86.7 50.0 47.7 55.0 
1977 76.4 83.3 85.9 45.1 91.7 88.9 54.2 52.5 59.1 
1978 78.9 85.9 88.9 49.2 92.0 88.8 57.3 55.4 62.3 
1979 82.4 89.5 92.1 55.5 92.1 89.5 62.1 60.3 67.4 
1980 83.8 91.4 93.5 62.8 91.7 89.7 68.7 67.2 74.9 
1981 87.5 94.2 95.4 72.4 92.8 91.7 76.8 75.9 82.8 

1982 82.6 91.3 90.9 75.8 90.4 90.9 83.0 83.5 91.8 
1983 85.5 91.3 90.4 79.1 93.7 94.6 86.6 87.5 92.5 
1984 91.5 93.7 93.4 85.9 97.7 98.0 91.7 92.0 93.9 
1985 96.6 98.1 98.1 93.6 98.5 98.5 95.5 95.4 96.9 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 105.0 103.2 104.0 109.9 101.7 101.0 106.5 105.7 104.7 
1988 110.4 107.2 108.2 121.6 103.0 102.1 113.4 112.4 110.2 
1989 1131 110.1 110.1 131.7 102.7 102.7 119.6 119.6 116.4 
1990 112.5 109.8 109.3 137.5 102.4 102.9 125.2 125.8 122.3 
1991 110.0 107.1 105.4 139.3 102.7 104.4 130.0 132.1 126.6 
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Tableau 2 - indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, secteur des 
entreprises excluant les Industries agricoles et services connexes, 1961-1991, 
(1986=100) 

Produit Personnes Heures. Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
intérieur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne d'oeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 32.7 50.8 57.2 8.4 64.2 57.1 16.5 14.6 25.6 
1962 34.9 52.4 59.2 8.9 66.5 58.9 17.0 15.1 25.6 
1963 36.8 53.9 60.6 9.5 68.2 60.6 17.6 15.7 25.8 
1964 39.9 56.3 63.3 10.4 70.9 63.1 18.4 16.4 26.0 
1965 43.1 59.6 66.8 11.6 72.3 64.6 19.5 17.4 27.0 
1966 46.0 62.5 69.3 13.1 73.7 66.5 21.0 18.9 28.4 
1967 47.6 63.5 70.0 14.3 75.0 68.0 22.5 20.4 30.0 
1968 50.2 63.7 69.5 15.3 78.9 72.2 24.0 22.0 30.4 
1969 52.9 65.8 71.2 16.9 80.4 74.4 25.7 23.7 31.9 
1970 53.8 66.0 70.6 18.1 81.5 76.1 27.5 25.7 33.7 
1971 56.8 67.4 71.6 19.9 84.3 79.3 29.5 27.7 35.0 
1972 60.9 70.1 74.3 22.2 86.8 82.0 31.6 29.8 36.4 
1973 66.3 74.2 78.6 25.8 89.3 844 34.7 32.8 38.8 
1974 68.9 78.1 82.1 30.6 88.3 83.9 39.2 37.3 44.5 
1975 68.9 79.0 82.3 35.2 87.3 83.7 44.6 42.8 51.2 
1976 73.6 80.5 83.4 40.7 91.4 88.2 50.5 48.8 55.3 
1977 76.1 82.5 84.5 45.1 92.2 90.0 54.7 53.4 59.3 
1978 78.8 85.0 87.6 49.1 92.6 90.0 57.7 56.0 62.3 
1979 82.6 88.8 90.9 55.5 93.0 90.9 62.5 61.1 67.2 
1980 83.9 90.9 92.7 62.8 92.3 90.5 69.1 67.8 74.9 
1981 87.4 93.8 94.7 723 93.2 92.3 77.1 76.4 82.8 
1982 82.0 90.9 90.1 75.7 90.2 91.1 83.3 841 92.3 
1983 85.2 90.6 89.6 79.0 94.0 95.1 87.1 88.2 92.7 
1984 91.6 93.2 92.8 85.9 98.3 98.7 92.1 92.5 93.7 
1985 97.1 97.9 97.8 93.5 99.3 99.4 95.6 95.7 96.3 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 105.5 103.5 104.4 110.2 101.9 101.0 106.4 105.5 104.5 
1988 111.3 107.9 109.3 121.9 103.1 101.8 112.9 111.5 109.6 
1989 113.8 111.2 111.6 132.1 102.4 102.0 118.8 118.4 116.1 
1990 112.8 110.9 110.7 138.0 101.7 101.9 124.4 124.7 122.3 
1991 110.3 107.8 106.2 139.5 102.3 103.9 129.4 131.4 126.5 
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Tableau 3 - Indices de Ia productivité du travail et du coiit unitaire de main-d'oeuvre, secteur des 
entreprises de services, 1961-1991, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
inténeur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne doeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 28.3 38.8 45.6 6.8 72.8 62.0 17.6 15.0 24.2 
1962 29.5 40.2 47.0 7.3 73.3 62.7 18.2 15.5 24.7 
1963 31.2 41.7 48.4 7.8 74.9 64.6 18.8 16.2 25.1 
1964 33.7 43.6 50.2 8.6 77.3 67.1 19.8 17.2 25.6 
1965 36.1 46.2 52.8 9.7 78.2 68.3 20.9 18.3 26.8 
1966 39.0 485 54.6 10.8 80.4 71.5 22.3 19.8 27.7 
1967 40.8 50.2 56.5 12.1 81.3 72.3 24.0 21.4 29.6 
1968 42.7 50.9 56.4 13.0 83.9 75.7 25.5 23.0 30.4 
1969 45.2 53.6 58.7 14.6 84.3 76.9 27.3 24.9 32.4 
1970 47.5 54.8 59.3 15.9 86.7 80.2 29.1 26.9 33.6 
1971 50.5 56.4 60.7 17.5 89.5 83.2 31.0 28.8 346 
1972 54.2 59.6 63.6 19.8 91.0 85.2 33.2 31.1 36.5 
1973 58.3 63.4 67.7 22.9 92.1 86.2 36.1 33.8 39.2 
1974 61.8 67.7 71.8 27.4 91.2 86.0 40.4 38.2 44.3 
1975 64.4 70.1 73.8 32.0 91.9 87.3 45.7 43.4 49.7 
1976 68.0 71.6 74.8 37.0 94.9 90.8 51.6 49.4 54.4 
1977 70.0 74.9 77.0 41.2 93.5 91.0 55.0 53.6 58.9 
1978 73.7 78.1 80.8 45.2 94.4 91.2 57.9 56.0 61.4 
1979 77.9 81.7 83.8 51.5 95.3 92.9 63.0 61.4 66.1 
1980 81.3 84.9 86.8 59.1 95.7 93.7 69.6 68.0 72.6 
1981 84.8 88.9 90.0 67.6 95.4 94.2 76.1 75.1 79.7 
1982 81.0 88.5 88.2 73.3 91.6 91.9 82.9 83.2 90.5 
1983 83.3 89.1 88.0 77.2 93.4 94.7 86.6 87.7 92.6 
1984 89.2 92.3 91.7 84.9 96.6 97.2 92.0 92.6 95.2 
1985 94.6 97.6 97.2 93.0 97.0 97.3 95.3 95.7 98.3 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 105.8 103.6 104.2 110.9 102.1 101.5 107.0 106.5 104.8 
1988 111.7 107.7 108.5 122.7 103.7 102.9 113.9 113.1 109.8 
1989 115.7 111.3 111.3 133.9 104.0 104.0 120.3 120.3 115.7 
1990 117.1 112.8 112.7 142.7 103.8 103.9 126.5 126.6 121.8 
1991 116.2 111.8 110.1 148.0 104.0 105.5 132.4 134.4 127.3 
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Tableau 4 - Indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, secteur des 
entreprises de biens, 1961-1991, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné- Producbvité du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
intérleur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut réei travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne d'oeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 39.2 82.4 91.7 11.0 47.6 42.8 13.4 12.0 28.0 
1962 43.2 83.4 93.1 11.6 51.8 46.4 13.9 12.5 26.8 
1963 45.8 84.4 93.7 12.2 54.3 48.9 14.5 13.1 26.7 
1964 49.0 86.7 95.8 13.2 56.6 51.2 15.3 13.8 27.0 
1965 53.2 89.7 98.5 14.7 59.3 54.0 16.4 14.9 27.6 
1966 56.5 91.3 99.7 16.4 61.9 56.7 18.0 16.5 29.1 
1967 56.7 91.5 99.1 17.6 61.9 57.2 19.2 17.8 31.1 
1968 60.3 90.5 97.2 18.6 66.6 62.0 20.6 19.2 30.9 
1969 63.4 91.2 97.3 20.3 69.5 65.2 22.2 20.8 31.9 
1970 61.9 88.9 94.2 21.2 69.6 65.7 23.9 22.5 34.3 
1971 65.7 89.8 94.6 23.2 73.2 69.5 25.8 24.5 35.3 
1972 69.1 90.7 94.9 25.4 76.2 72.8 28.0 26.8 36.8 
1973 76.2 94.3 98.9 29.8 80.8 77.0 31.6 30.2 39.1 
1974 77.0 96.9 101.2 35.1 79.4 76.1 36.2 34.7 45.6 
1975 74.6 96.3 100.0 39.7 77.5 74.6 41.2 39.7 53.2 
1976 80.6 97.1 100.3 45.5 83.0 80.4 46.9 45.4 56.4 
1977 83.5 96.7 98.8 50.2 86.3 84.5 51.9 50.8 60.1 
1978 84.6 98.1 100.3 54.3 86.2 84.3 55.3 54.1 64.1 
1979 87.3 1019 104.0 60.7 85.7 83.9 59.6 58.4 69.6 
1980 86.2 101.8 102.9 67.5 84.7 83.8 66.4 65.6 78.3 
1981 90.0 102.7 103.2 78.5 87.6 87.2 76.5 76.1 87.3 
1982 84.0 95.9 94.7 79.0 87.7 88.8 82.4 83.4 94.0 
1983 87.5 94.6 93.8 81.5 92.5 93.3 86.1 86.9 93.1 
1984 93.7 95.8 95.8 87.3 97.8 97.8 91.0 91.1 93.1 
1985 98.5 98.8 99.4 94.5 99.7 99.0 95.6 95.0 95.9 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 104.1 102.6 103.6 108.6 101.5 100.4 105.9 104.8 104.4 
1988 109.0 106.5 107.6 120.2 102.4 101.3 112.9 111.7 110.3 
1989 110,3 108.1 108.4 128.8 102.0 101.7 119.1 118.8 116.8 
1990 107.5 105.2 104.5 130.9 102.2 102.9 124.5 125.3 121.8 
1991 103.4 99.8 98.7 128.2 103.6 104.8 128.4 129.8 123.9 
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Tableau 5 - Indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, industries 
agricoles et de services connexes, 1961-1991, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné Productivté du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
inténeur au travail personnes ration du __________________ ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel persoririe doeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 57.8 134.8 161.6 20.1 42.9 35.8 14.9 12.4 34.7 
1962 71.0 130.7 155.6 19.7 54.4 45.7 15.1 12.7 27.8 
1963 79.9 128.2 150.8 20.2 62.3 53.0 15.8 13.4 25.3 
1964 73.1 124.4 1442 20.7 58.8 50.7 16.6 14.3 28.3 
1965 76.7 117.9 134.8 20.6 65.1 56.9 17.5 15.3 26.8 
1966 86.4 107.6 125.1 21.0 80.3 69.1 19.5 16.8 24.3 
1967 70.1 110.5 126.7 22.7 63.4 55.3 20.5 17.9 33 
1968 75.2 107.9 121.1 23.3 69.7 62.1 21.6 19.2 30.9 
1969 80.9 105.8 119.6 24.2 76.4 67.6 22.9 20.3 30.0 
1970 71.6 101.5 113.7 23.4 70.5 62.9 23.0 20.6 32.7 
1971 84.8 101.6 114.1 24.5 83.5 74.4 24.1 21.5 28.9 
1972 72.2 95.6 105.7 25.0 75.5 68.3 26.1 23.6 34.6 
1973 79.3 92.9 105.7 32.4 85.4 75.0 34.9 30.6 40.8 
1974 69.6 94.1 107.5 35.3 74.0 64.8 37.6 32.9 50.8 
1975 81.3 100.3 114.5 40.1 81.0 71.0 40.0 35.0 49.3 
1976 88.5 97.9 110.3 41.8 90.4 80.2 42.7 37.9 47.3 
1977 87.5 96.8 105.0 46.1 90.4 83.3 47.6 43.9 52.6 
1978 83.8 99.1 105.8 53.5 84.6 79.2 54.0 50.6 63.9 
1979 77.0 100.8 108.7 56.9 76.3 70.8 56.4 52.4 73.9 
1980 81.5 100.3 103.9 60.3 81.3 78.5 60.2 58.0 74.0 
1981 88.9 101.9 105.2 75.3 87.2 84.5 73.9 71.6 84.8 
1982 94.5 97.5 101.0 80.0 96.9 93.5 82.1 79.2 84.7 
1983 91.7 101.7 101.1 82.9 90.2 90.7 81.5 82.0 90.4 
1984 88.8 101.5 100.9 88.6 87.4 88.0 87.3 87.8 99.8 
1985 85.1 101.4 103.2 98.7 83.9 82.5 97.3 95.7 116.1 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 90.1 98.1 97.9 99.1 91.9 92.1 100.9 101.2 109.9 
1988 85.4 95.4 97 109.9 89.5 92.1 115.2 118.5 128.7 
1989 92.5 9Z5 91.0 114.9 100.0 101.6 124.3 126.4 124.3 
1990 103.7 92.0 92.0 120.6 112.7 112.7 131.0 131.0 116.3 
1991 103.8 96.3 95.6 131.9 107,7 108.5 136.9 137.9 127.1 
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Tableau 6- Indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, industries 
manufacturléres, 1961-1991, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné- Produclivité du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
intérieur au travail personnes ration du __________________ ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne d'oeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 35.9 74.8 77.7 10.8 47.9 46.1 14.4 13.9 30.1 
1962 40.0 77.1 81.0 11.6 51.8 49.4 15.1 14.3 29.1 
1963 42.6 79.0 83.3 12.4 54.0 51.2 15.7 14.9 29.2 
1964 46.9 82.6 87.5 13.6 56.7 53.6 16.5 15.5 29.0 
1965 51.6 86.9 92.0 15.1 59.4 56.1 17.4 16.4 29.2 
1966 54.9 91.1 95.8 17.0 60.3 57.4 18.6 17.7 30.9 
1967 56.2 91.8 96.0 18.1 61.2 58.5 19.7 18.8 32.2 
1968 59.9 91.1 95.5 19.4 65.7 62.7 21.2 20.3 32.3 
1969 64.1 93.0 97.0 21.2 69.0 66.1 22.8 21.9 33.1 
1970 61.4 90.8 94.1 22.2 67.6 65.2 24.5 23.6 36.2 
1971 65.3 90.7 93.4 23.8 72.0 69.9 26.2 25.4 36.4 
1972 70.6 93.5 96.3 26.3 75.5 73.3 28.2 27.3 37.3 
1973 78.2 97.8 100.3 29.7 79.9 77.9 30.4 29.6 38.0 
1974 80.5 99.8 101.7 346 80.7 79.2 34.7 34.1 43.0 
1975 75.1 97.5 98.3 38.3 77.1 76.5 39.3 38.9 50.9 
1976 80.6 97.9 98.6 43.9 82.3 81.8 44.8 44.6 54.5 
1977 83.6 95.9 96.8 47.7 87.1 86.3 49.8 49.3 57.1 
1978 87.4 98.9 100.1 53.2 88.3 87.3 53.7 53.1 60.8 
1979 90.6 102.5 102.9 60.2 88.4 88.1 58.7 58.5 66.4 
1980 86.6 102.2 102.2 66.2 847 84.7 64.8 64.8 76.4 
1981 89.8 102.2 101.0 75.3 87.8 88.9 73.7 74.5 83.9 
1982 78.2 94.3 92.2 75.9 82.9 848 80.6 82.4 97.1 
1983 83.2 92.4 91.5 79.9 90.1 91.0 86.6 87.4 961 
1984 94.0 95.2 95.2 87.2 98.7 98.7 91.6 91.5 92.8 
1985 99.3 97.6 97.7 94.1 101.7 101.6 96.4 96.3 94.8 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 104.8 103.0 103.9 107.0 101.7 100.9 103.8 103.0 102.0 
1988 110.3 107.6 108.7 116.8 102,5 101.5 108.6 107.5 106.0 
1989 110.6 108.9 108.8 123.7 101.5 101.6 113.6 113.7 111.9 
1990 104.7 103.0 101.6 122.6 101.6 103.0 119.0 120.6 117.1 
1991 97.9 95.7 94.3 119.9 102.3 103.8 125.3 127.1 122.5 
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Tableau 7 - Indices de Ia productivité du travail et du coOt unitaire de main-d'oeuvre, industries de 
Ia construction, 1961-1991, (1986=100) 

Produit 	Personnes 	Heures- 	Rémuné- 	Productivité du travail 	Rémuné- Rémuné- CoOt 
intérleur 	au travail 	personnes 	ration du 	ration par ration par unitaire 
brut reel 	 travail 	 personne heure- de main- 

PIB reel 	PIB reel personne doeuvre 
Année 	 par 	par heure- 

personne 	personne 

1961 49.2 70.1 75.5 10.6 70.1 65.1 15.1 14.1 21.6 
1962 51.3 70.4 77.7 10.8 72.8 66.0 15.4 13.9 21.1 
1963 51.4 71.8 79.1 11.3 71.6 65.0 15.7 14.3 21.9 
1964 54.2 75.8 83.8 12.3 71.5 64.6 16.2 14.6 22.6 
1965 59.2 83.4 92.0 14.3 71.1 64.4 17.1 15.5 24.1 
1966 60.5 86.5 95.6 16.3 69,9 63.2 18.8 17.1 27.0 
1967 60.9 83.9 91.5 17.6 72.6 66.5 21.0 19.2 28.9 
1968 63.2 83.4 89.8 18.2 75.7 70.3 21.8 20.3 28.8 
1969 60.6 83.8 88.7 19.5 72.3 68.3 23.2 22.0 32.2 
1970 59.4 80.9 85.3 20.5 73.4 69.7 25.4 24.1 34.6 
1971 61.7 83.9 87.1 24.0 73.5 70.8 28.7 27.6 39.0 
1972 61,7 85.8 89.4 26.2 71.9 69.0 30.5 29.3 42.5 
1973 63.5 91.4 95.6 32.7 69.5 66.5 35.8 34.2 51.5 
1974 65,5 96.4 100.8 39.6 68.0 65.0 41.1 39.3 60.5 
1975 72.7 94.8 98.5 47.1 76.7 73.8 49.7 47.8 64.8 
1976 81.9 99.9 102.8 54.6 82.0 79.6 547 53.1 66.7 
1977 86.1 101.4 101.7 60.5 84.9 84.6 59.7 59.5 70.3 
1978 81.8 985 100.0 59.7 83.0 81.8 60.6 59.7 73.0 
1979 82.6 1032 105.4 63.7 80.1 78.4 61.7 60.4 77.0 
1980 86.8 101.5 104.3 72.7 85.5 83.3 71.7 69.8 83.8 
1981 96.7 103.2 105.0 88.4 93.7 92.1 85.6 84.2 91.4 
1982 96.8 96.7 93.0 84.9 100.1 104.0 87.9 91.3 87.8 
1983 95.1 93.3 91.0 83.4 101.9 104.4 89.4 91,7 87.8 
1984 89.1 91.4 90.6 84.6 97,5 98.3 92.6 93.4 95.0 
1985 96.0 98.4 99.3 92.0 97.6 96.7 93.5 92.7 95.8 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 105.7 105.8 109.5 117.6 99.9 96.5 111,1 107.4 111.2 
1988 111.7 113.5 118.7 134.9 98.4 94.1 118.8 113.6 120.8 
1989 116.8 119.5 124.2 150.8 97.7 94.0 126.2 121.4 129.2 
1990 117.5 121.9 123.1 157.5 96.3 95.4 129.2 127.9 134.1 
1991 113,3 111.6 110.6 146.5 101.5 102.4 131.3 132.4 129.4 
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Tableau 8 - Indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, Industries du 
transport et entreposage, 1961-1991, (1986100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
intérieur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne d'oeuwe 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 34.2 70.8 78.4 10.1 48.3 43.6 14.3 12-9 29.7 
1962 34.1 69.4 76.4 10.5 49.2 44.7 15.1 13.7 30.6 
1963 37.8 71.0 78.3 11.1 53.2 48.3 15.7 14.2 29.5 
1964 41.6 71.5 79.0 12.0 58.2 52.7 16.8 15.2 28.8 
1965 44.1 75.6 83.2 13.3 58.3 53.0 17.6 16.0 30.1 
1966 47.4 77.7 82.8 14.5 61.0 57.3 18.7 17.5 30.6 
1967 48.4 79.4 85.2 15.9 60.9 56.8 20.1 18.7 32.9 
1968 50.3 77.5 81.9 17.1 64.9 61.4 22.0 20.8 34.0 
1969 54.9 78.4 82.4 18.8 70.1 66.7 24.0 22.8 34.2 
1970 59.8 77.8 80.9 19.8 76.9 73.9 25.4 24.4 33.1 
1971 62.3 79.9 82.6 21.4 77.9 75.4 26.8 25.9 34.3 
1972 66.2 81.7 83.7 24.1 81.0 79.1 29.5 28.8 36.4 
1973 70.6 84.5 86.8 27.1 83.6 81.3 32.1 31.2 38.4 
1974 73.7 89.6 91.8 32.4 82.3 80.3 36.2 35.3 44.0 
1975 72.6 88.6 89.4 37.7 81.9 81.2 42.5 42.1 51.9 
1976 72.1 87.8 88.6 42.1 82.1 81.4 48.0 47.5 58.4 
1977 75.2 93.2 93.0 47.9 80.7 80.9 51.4 51.5 63.7 
1978 79.0 95.2 96.1 53.0 83.0 82.2 55.7 55.2 67.1 
1979 88.4 98.2 98.4 59.3 90.0 89.8 60.4 60.2 67.1 
1980 85.3 102.7 103.7 66.9 83.0 82.3 65.1 64.5 78.4 
1981 84.3 104.2 103.0 75.8 80.9 81.8 72.8 73.6 89.9 
1982 79.6 98.7 96.8 79.8 80.6 82.2 80.8 82.4 100.2 
1983 85.5 94.1 90.7 81.9 90.8 94.2 87.0 90.3 95.8 
1984 95.6 96.4 95.3 89.3 99.1 100.3 92.7 93.8 93.5 
1985 97.6 97.0 96.5 95.3 100.6 101.1 98.2 98.7 97.6 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 106.9 102.5 105.9 104.9 104.3 101.0 102.3 99.1 98.1 
1988 111.9 102.5 106.4 111.6 109.1 105.2 108.8 104.9 99.7 
1989 111.4 105.3 108.6 119.3 105.7 102.5 113.2 109.8 107.1 
1990 111.2 106.5 109.0 1256 104.4 102.0 118.0 115.2 113.0 
1991 107.4 105.4 106.6 129.5 101.9 100.8 122.8 121.4 120.5 
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Tableau 9 - Indices de Ia productMté du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, Industries des 
communications, 1961-1991, (1986=100) 

Année 

Produit 
intérleur 
brut reel 

Personnes 
au travail 

Heures- 
personnes 

Rémuné- 
raflon du 

travail 

Productivité du travail 

PIB reel 	PIB reel 
par 	par houre- 
personne 	personne 

Rémuné- 
ratton par 
personne 

Rémuné- 
ration par 

heure- 
personne 

CoOt 
unitaire 

de main-
d'oeuvre 

1961 14.4 52.0 57.4 6.8 27.8 25.1 13.1 11.9 47.3 
1962 15.5 53.9 59.2 7.2 28.8 26.3 13.4 12.2 46.3 
1963 16.7 56.2 61.8 7.8 29.7 27.0 13.9 12.6 46.7 
1964 18.3 59.1 65.1 8.3 31.0 28.2 14.0 12.7 45.0 
1965 19.9 58.7 64.5 9.0 33.9 30.9 15.3 14.0 45.3 
1966 21.7 64.1 67.9 10.3 33.8 31.9 16.1 15.2 47.6 
1967 23.9 65.4 69.9 11.7 36.6 34.2 17.8 18.7 48.7 
1968 25.9 63.9 67.3 12.7 40.5 38.4 19.9 18.9 49.2 
1969 27.8 672 70.5 14.0 41.3 39.4 20.8 19.8 50.3 
1970 30.4 68.9 71.5 15.1 44.1 42.5 21.9 21.1 49.5 
1971 32.8 73.0 75.2 17.0 44.9 43.6 23.2 22.6 51.7 
1972 35.8 75.4 76.8 19.1 47.5 46.6 25.3 24.9 53.3 
1973 39.8 80.5 82.2 22.5 49.4 48.4 28.0 27.4 56.6 
1974 44.9 86.4 88.0 26.8 51.9 51.0 31.0 30.5 59.8 
1975 50.6 86.6 86.7 31.5 58.4 58.4 36.4 36.4 62.3 
1976 55.7 93.2 93.1 38.2 59.8 59.8 41.0 41.0 68.6 
1977 59.1 96.3 95.3 44.6 61.4 62.0 46.4 46.8 75.5 
1978 64.8 95.0 95.5 49.1 68.3 67.9 51.7 51.4 757 
1979 71.2 96.7 96.6 55.5 73.6 73.7 57.4 57.5 78.0 
1980 77.9 99.3 99.8 62.4 78.4 78.1 62.9 62.6 80.2 
1981 84.0 102.0 101.0 73.4 82.3 83.2 72.0 72.7 87.4 
1982 83.9 103.8 101.7 81.5 80.9 82.5 78.5 80.1 97.1 
1983 86.1 102.3 99.0 86.3 84.1 86.9 84.3 87.2 100.3 
1984 90.2 101.4 100.2 93.6 88.9 90.0 92.2 93.3 103.7 
1985 95.4 101.3 100.7 98.4 94.1 94.8 97.1 97.8 103.2 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 106.7 102.7 102.1 106.2 103.9 104.5 103.4 104.0 99.5 
1988 114.3 101.2 100.7 111.8 112.9 113.5 110.4 110.9 97.8 
1989 128.0 106.1 105.3 120.5 120.6 121.5 113.6 114.4 94.2 
1990 139.2 107.3 106.8 130.0 129.7 130.3 121.1 121.7 93.4 
1991 145.3 106.9 106.5 136.3 135.9 136.5 127.5 128.1 93.9 
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Tableau 10 - Indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, industries 
du commerce de gros et de detail, 1961-1991, (1986=100) 

Année 

Produit 
intérieur 
brut reel 

Personnes 
au travail 

Heures- 
personnes 

ROmuné- 
ration du 

travail 

Productivité du travail 

PIB reel 	PIB reel 
par 	par heure- 
personne 	personne 

Rémuné- 
ration par 
personne 

Rémuné- 
ration par 

heure- 
personne 

Coit 
unitaire 

de main-
d'oeuvre 

1961 32.5 46.6 54.5 8.3 69.7 59.6 17,8 15.3 25.6 
1962 34.8 47.5 55.4 8.8 73.2 62.8 18,6 15.9 25.4 
1963 36.4 49.1 56.7 9.4 74.1 64.2 19.2 16.6 25.8 
1964 39.3 51,1 58.7 10.4 770 67.0 20.3 17.7 26.4 
1965 42.2 53.5 61.2 11.4 78.8 68.9 21.3 18.6 27.0 
1966 45.6 55.9 63.3 12.7 81.6 72.1 22.7 20.1 27.9 
1967 47.9 57.1 64.5 13.9 84.0 74.3 24.4 21.6 29.0 
1968 49.5 58.3 64.8 14.9 84.9 76.4 25.6 23.0 30.2 
1969 52.5 61.5 67.4 17.0 85.4 77.8 27.6 25.2 32.4 
1970 54.7 62.7 68.0 18.6 87.3 80.5 29.7 27.4 34.0 
1971 57.3 64.2 69.0 20.2 89.2 83.1 31.5 29.3 35.3 
1972 61.5 67.6 72.3 22.7 91.0 85.1 33.6 31.4 36.9 
1973 65.1 71.4 76.3 25.7 91.2 85.3 36.0 33.6 39.5 
1974 67,0 75.5 79.9 30.7 88.7 83.9 40.6 38,4 45.8 
1975 69.8 77.8 81.6 36.7 89.7 85.6 47.2 45.1 52.6 
1976 74.0 78.7 81.6 41.7 94.0 90.7 53.0 51.2 56.4 
1977 73.5 80.2 82.2 45.6 91.6 89.4 56.8 55.5 62.0 
1978 74.9 84.1 86.0 49.0 89.1 87.1 58.2 56.9 65.3 
1979 77.0 86.8 88.3 55.6 88.8 87.2 64.0 62.9 72.1 
1980 78.8 88.5 89.7 62.2 89.0 87.9 70.3 69.4 79.0 
1981 81.4 93.0 93.7 70.4 87.5 86.8 75.7 75.1 86.5 
1982 76.8 90.0 89.0 74.2 85.3 86.3 82.5 83.4 96.7 
1983 82.1 89.1 87.1 77.4 92.1 94.2 86.8 88.8 94.3 
1984 87.6 94.1 92.9 85.7 93.1 94.3 91.0 92.2 97.8 
1985 95.0 98.1 97.3 93.2 96.9 97.7 95.0 95.8 98.1 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 106.7 102.3 102.1 109.6 104.3 104.5 107.1 107.4 102.7 
1988 112.7 106.2 105.8 120.5 106.1 106.5 113.5 113.9 106.9 
1989 112.7 108.8 107.7 130.3 103.6 104.6 119.8 121.1 115.7 
1990 110.4 108.2 107.5 136.5 102.0 102.6 126.2 127.0 123.7 
1991 108.1 104.8 102.4 137.5 103.1 105.6 131.2 134.3 127.2 
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Tableau 11 - Indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, services 
socio-culturels, commerciaux et personnels, 1961-1991, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné. Productivité du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
inténeur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne doeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 24.5 23.6 29.2 5.0 104.0 84.1 21.3 17.2 20.5 
1962 25.8 25.8 31.7 5.5 100.0 81.3 21.5 17.5 21.5 
1963 27.3 26.9 32.7 6.0 101.3 83.6 22.3 18.4 22.1 
1964 29.2 28.9 34.6 6.7 100.8 84.2 23.3 19.4 23.1 
1965 31.8 31.9 37.6 7.8 99.7 84.7 24.6 20.9 24.6 
1966 34.6 343 39.6 8.9 100.8 87.3 26.1 22.6 25.9 
1967 36.4 36.4 41.8 10.4 99.9 87.0 28.5 24.8 28.5 
1968 36.1 36.6 41.3 11.0 98.8 87.6 30.0 26.6 30.4 
1969 38.5 39.1 43.5 12.3 98.6 88.5 31.5 28.3 32.0 
1970 39.2 40.8 447 13.8 95.9 87.5 33.7 30.8 35.2 
1971 43.9 42.3 46.2 15.4 103.8 94.9 36.5 33.4 35.1 
1972 47.4 45.3 49.0 17.4 104.7 96.6 38.4 35.5 36.7 
1973 52.7 49.0 53.3 20.4 107.7 98.9 41.7 38.3 38.8 
1974 57.2 53.0 57.1 24.4 108.0 100.2 46.0 42.7 42.6 
1975 59.9 56.1 60.5 27.6 106.8 99.0 49.1 45.5 46.0 
1976 64.6 58.6 62.8 33.0 110.1 102.8 56.3 52.6 51.1 
1977 66.3 62.4 65.0 36.3 106.2 102.0 58,1 55.8 54.7 
1978 70.9 65.9 69.7 40.4 107.6 101.7 61.3 57.9 56.9 
1979 73.6 70.7 73.9 45.6 104.0 99.5 645 61.7 62.0 
1980 81.0 75.4 78.0 54.2 107.3 103,8 71.8 69.5 66.9 
1981 87.6 80.2 82.5 62.8 109.2 106.2 78.2 76.1 71.7 
1982 86.3 82.9 83.5 70.1 104.1 103.4 84.5 83.9 81.1 
1983 85.1 86.6 86.4 74.3 98.3 98.5 85.7 85.9 87.2 
1984 90.1 88.6 88.7 82.1 101.7 101.6 92.7 926 911 
1985 93.6 97.0 97.4 91.7 96.5 96.1 94.5 94.2 98.0 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 105.7 105.2 106.3 113.0 100.5 99.4 107.4 106.3 106.9 
1988 113.6 110.4 112.5 127.5 102.9 101.0 115.5 113,4 112.2 
1989 119.9 116.2 117.0 141.2 103.2 102.4 121.6 120.7 117.8 
1990 124.5 119.7 120.8 154.5 104.0 103.1 129.0 127.9 1241 
1991 119.5 120.5 119.7 162.8 99.1 99.8 135.1 136.0 136.3 
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Tableau 12 - Indices de Ia productivftO du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, industries 
des aIlments, 1961 -1988, (1 986=1 00) 

Année 

Produit 
inténeur 
brut reel 

Personnes 
au travail 

Heures- 
personnes 

Rémuné- 
raton du 

travail 

Productivité du travail 

PIB reel 	PIB reel 
par 	par heure- 
personne 	personne 

Rémuné- 
ration par 
personne 

Rémuné- 
ration par 

heure- 
personne 

CoOt 
unitaire 

de main-
d'oeuvre 

1961 53.9 94.0 100.0 13.2 57.3 53.9 14.0 13.2 24.5 
1962 58.0 94.1 100.6 13.9 61.7 57.7 14.8 13.8 23.9 
1963 58.2 93.8 99.9 14.4 62.1 58.3 15.4 14.4 24.8 
1964 62.1 95.7 102.6 15.4 64.8 60.5 16.1 15.0 24.8 
1965 66.2 98.1 105.2 16.5 67.5 63.0 16.9 15.7 25.0 
1966 66.4 101.0 107.5 18.2 65.8 61.8 18.0 16.9 27.4 
1967 71.6 101.3 108.2 19.5 70.7 56.2 19.2 18.0 27.2 
1968 73.3 99.9 107.9 20.6 73.4 68.0 20.6 19.1 28.1 
1969 73.0 98.7 105.0 22.0 73.9 69.5 22.3 20.9 30.1 
1970 72.3 97.8 103.7 23.5 73.9 69.7 24.0 22.6 32.5 
1971 78.0 96.1 101.3 24.9 81.1 77.0 25.9 24.6 31.9 
1972 79.3 97.6 101.5 27.1 81.2 78.1 27.8 26.7 34.2 
1973 83.0 98.4 101.8 29.5 84.3 81.5 30.0 29.0 35.6 
1974 82.2 96.9 100.2 33.8 84.8 82.0 34.8 33.7 41.1 
1975 76.3 96.6 100.2 39.4 79.0 76.2 40.8 39.4 51.6 
1976 84.6 96.4 99.9 44.9 87.8 847 46.6 45.0 53.1 
1977 89.3 98.0 100.6 49.6 91.2 88.8 50.7 49.3 55.6 
1978 90.6 100.1 102.6 54.4 90.5 88.3 54.3 53.0 60.0 
1979 93.7 101.1 103.4 60.5 92.7 90.7 59.8 58.5 64.5 
1980 91.3 102.4 103.5 67.2 89.1 88.1 65.6 64.9 73.6 
1981 92.0 101.1 101.1 75.9 90.9 91.0 75.0 75.1 82.5 
1982 91.9 98.2 97.5 80.7 93.6 94.3 82.2 82.8 87.8 
1983 90.3 95.9 97.4 84.9 94.2 92.7 88.5 87.2 94.0 
1984 94.4 96.0 97.9 88.4 98.3 96.4 92.1 90.4 93.7 
1985 100.6 98.6 99.0 93.8 102.1 101.6 95.2 94.7 93.2 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 100.7 101.1 102.2 106.1 99.6 98.6 104.9 103.9 105.3 
1988 101.2 102.8 104.8 113.0 98.4 96.5 109.9 107.9 111.8 
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Tableau 13 - Indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, industries 
des bolssons, 1961-1988, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
intéñeur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne d'oeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 55.5 88.4 94.4 11.4 62.8 58.8 12.9 12.1 20.5 
1962 58.4 88.2 94.6 11.7 66.2 61.7 13.3 12.4 20.1 
1963 64.2 87.8 93.8 12.3 73.2 68.5 14.0 13.1 19.1 
1964 66.5 88.8 95.5 13.0 74.9 69.7 14.7 13.6 19.6 
1965 71.7 91.0 97.9 14.2 78.8 73.2 15.6 14.5 19.8 
1966 83.1 94.6 101.0 16.0 87.9 82.3 16.9 15.8 19.2 
1967 88.3 98.0 105.0 17.3 90.1 84.1 17.7 16.5 19.6 
1968 84.1 98.5 1067 18.7 85.3 78.8 19.0 17.5 22.2 
1969 93.0 98.5 105.1 20.3 94.4 88.4 20.6 19.3 21.9 
1970 98.4 96.1 102.2 21.6 102.4 96.3 22.5 21.2 22.0 
1971 106.0 97.4 103.0 23.5 108.8 103.0 24.1 22.8 22.2 
1972 109.5 97.1 101.3 25.3 112.8 108.2 26.1 25.0 23.1 
1973 119.6 99.1 102.8 28.1 120.7 116.4 28.4 27.4 23.5 
1974 121.0 102.7 106.5 33.1 117.9 113.7 32.2 31.0 27.3 
1975 116.3 103.0 107.2 38.4 112.9 108.5 37.3 35.9 33.1 
1976 112.7 103.3 107.3 442 109.1 105.0 42.8 41.2 39.3 
1977 118.3 104.4 107.5 48.9 113.3 110.1 46.9 45.5 41.4 
1978 115.7 103.2 106.0 52.0 112.2 109.2 50.4 49.1 45.0 
1979 118.3 105.0 107.6 58.4 112.7 109.9 55.6 54.2 49.3 
1980 114.0 ioao 103.4 64.0 111.7 110.2 62.8 61.9 56.2 
1981 113.4 103.1 103.3 72.0 110.0 109.8 69.8 697 63.5 
1982 103.3 100.6 100.1 78.5 102.7 103.2 78.0 784 76.0 
1983 99.3 98.7 98.9 84.2 100.6 100.4 85.3 85.1 84.8 
1984 103.8 99.9 97.5 89.7 103.9 106.5 89.8 92.0 86.4 
1985 105.4 100.6 100.9 94.8 104.9 104.5 94.2 93.9 89.9 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 101.7 98.8 100.1 103.7 102.9 101.5 104.9 103.6 102.0 
1988 107.1 99.2 102.1 106.5 108.0 104.9 107.3 104.2 99.4 
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Tableau 14 - indices de Ia productivite du travail et du coOt unitaire de main-d'oeuvre, industries 
du tabac, 1961-1988, (1986=100) 

Produit Personnes Heures. Rémuné- Productivfté du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
intérieur au travail personnes rabon du __________________ ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne d'oeuvre 
Annee par par heure- 

personne personne 

1961 92.9 147.2 181.1 15.8 63.1 51.3 10.7 8.7 17.0 
1962 92.7 159.2 191.5 17.3 58.2 48.4 10.9 9.1 18.7 
1963 100.0 157.3 184.6 17.6 63.5 54.2 11.2 9.5 17.6 
1964 105.8 155.1 178.8 18.2 68.2 59.2 11.7 10.2 17.2 
1965 111.5 146.5 174.7 18.7 76.1 63.8 12.8 10.7 16.8 
1966 103.1 145.4 176.1 19.9 70.9 58.6 13.7 11.3 19.3 
1967 100.0 150.0 179.8 22.0 66.6 55.6 14.7 12.3 22.1 
1968 96.9 144.5 169.0 23.6 67.1 57.4 16.3 13.9 24.3 
1969 111.8 142.1 162.4 24.6 78.6 68,8 17.3 15.1 22.0 
1970 116.9 141.6 162.9 27.2 82.6 71.8 19.2 16.7 23.3 
1971 131.1 137.1 154.5 28.5 95.6 84.8 20.7 18.4 21.7 
1972 138.8 135.5 151.3 30.4 102.5 91.7 22.5 20.1 21.9 
1973 142.1 133.7 146.7 32.6 106.3 96.9 24.4 22.2 22.9 
1974 152.9 136.5 147.6 36.4 112.0 103.6 26.7 24.7 23.8 
1975 154.4 138.2 151.0 43.9 111.7 102.2 31.8 29.1 28.5 
1976 146.8 129.7 142.1 47.2 113.2 103.3 36.4 33.2 32.1 
1977 168.4 127.4 136.0 52.2 132.2 123.9 41.0 38.4 31.0 
1978 142.6 124.8 133.7 53.8 114.3 106.7 43.2 40.3 37.8 
1979 147.5 123.7 133.0 58.3 119.2 110.9 47.2 43,9 39.6 
1980 149.6 120.8 127.2 63.9 123.8 117.6 52.9 50.3 42.7 
1981 153.4 124.2 132.5 77.4 123.5 115.7 62.3 58.4 50.4 
1982 149.6 123.7 128.7 84.0 121.0 116.2 67.9 65.3 56.1 
1983 135.2 115.0 120.0 89.2 117.6 112.6 77.6 74.3 66.0 
1984 128.3 109.1 113.3 91.9 117.6 113.2 84.2 81.1 71.6 
1985 105.9 101.5 107.6 96.2 104.3 98.4 94.7 89.4 90.8 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100,0 
1987 106.5 85.1 87.5 94.8 125.1 121.6 111.4 108.3 89.1 
1988 1033 78.7 81.3 89.3 131.2 127.0 113.5 109.9 86.5 
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Tableau 15 - Indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, Industries 
des produits en caoutchouc, 1961-1988, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- CoCit 
inténeur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne d'oeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 30.4 66.1 67.9 9.7 46.0 44.8 14.6 14.2 31.7 
1962 38.7 67.2 71.1 10.6 57.6 54.5 15.8 14.9 27.4 
1963 41.3 72.5 76.1 11.5 57.0 54.2 15.8 15.1 27.8 
1964 44.5 76.1 82.0 12.7 58.4 54.2 16.7 15.5 28.7 
1965 46.9 80.6 85,2 14.2 58.3 55.1 17.6 16.7 30.3 
1966 53.7 86.7 92.4 16.0 61.9 58.1 18.5 17.3 29.8 
1967 58.0 88.2 94.6 17.1 65.7 61.3 19.4 18.1 29.5 
1968 55.9 82.6 88.3 17.3 67.7 63.3 20.9 19.6 30.9 
1969 58.3 84,4 89.6 19.2 69.1 65.1 22,8 21.5 33.0 
1970 54.4 80.5 84.5 19.8 67,5 64,3 24.5 23.4 36.3 
1971 58.3 80.2 83.5 21.0 72.7 69.8 26.2 25.2 36.0 
1972 64.2 87.6 91.1 25.0 73.4 70.6 28.6 27.5 38.9 
1973 74.5 97.0 100.0 29.2 76.8 74.5 30.1 29.2 39.2 
1974 66.9 95.2 96.1 31.2 70.3 69.6 32.8 32.4 46.6 
1975 64.0 96.4 97.0 35.9 66.4 66.0 37.3 37.1 56.2 
1976 79.3 100.8 102.1 41.9 78.6 776 41.6 41.0 52.8 
1977 90.9 101.1 102.0 45.9 89.8 89.1 45.4 45.0 50.5 
1978 94.6 102.9 104.0 49.9 92.0 91.0 48.6 48.0 52.8 
1979 107.6 105.7 109.6 60.1 101.8 98.2 56.9 54.9 55.9 
1980 92.7 102.2 103.1 63.4 90.7 90.0 62.0 61.5 68.3 
1981 88.0 103.3 105.1 73.5 85.2 83.7 71.2 70.0 83.6 
1982 76.7 97.3 98.5 76.4 78.8 77.9 78.5 77.6 99.6 
1983 89.6 97.6 99.0 81.4 91.8 90.5 83.4 82.3 90.9 
1984 112.9 99.3 100.5 90.6 113.7 112.3 91.2 90.1 80.3 
1985 114.5 98.4 99.9 93.4 116.3 114.6 94.8 93.4 81.5 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 1000 100.0 100.0 100.0 
1987 104.7 94.1 94.6 97.0 111.3 110.8 103.1 102.6 92.6 
1988 110.4 101.6 103.4 108.7 108.7 106.8 107.0 105.1 98.4 
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Tableau 16 - Indices de Ia productivlté du travail et du coUt unhtaire de main-d'oeuvre, produits en 
matière plastuque, 1961-1988, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- Gout 
inténeur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne d'oeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 7.6 23.9 24.3 3.7 31.7 31.3 15.5 15.3 48.9 
1962 9.5 25.5 26.6 4.1 37.2 35.7 16.2 15.6 43.6 
1963 11.2 27.7 28.7 4.7 40.3 38.9 16.9 16.3 41.9 
1964 14.0 30.8 32.7 5.5 45.4 42.6 17.8 16.7 39.2 
1965 15.8 32.9 34.4 6.2 48.0 45.9 18.8 18.0 39.2 
1966 18.9 38.1 40.1 7.7 49.6 47.1 20.1 19.1 40.5 
1967 20.1 39.8 42.1 8.5 50.5 47.7 21.4 20.2 42.4 
1968 28.6 44.4 46.9 10.1 64.4 60.9 22.7 21.5 35.3 
1969 32.1 45.5 47.7 11.0 70.6 67.3 24.3 23.2 34.4 
1970 32.5 47.4 49.1 12.2 68.6 66.2 25.7 24.8 37.4 
1971 36.9 50.4 51.9 13.9 73.3 71.2 27.6 26.9 37.7 
1972 46.9 57.5 59.1 17.1 81.4 79.3 29.7 28.9 36.5 
1973 54.4 63.9 65.1 20.3 85.1 83.5 31.7 31.2 37.3 
1974 52.7 66.7 66.6 24.3 79.0 79.1 36.4 36.5 46.1 
1975 47.9 65.5 65.1 26.7 73.1 73.6 40.8 41.0 55.7 
1976 53.5 68.7 68.8 32.1 77.9 77.8 46.7 46.6 59.9 
1977 56.2 69.6 69.3 35.7 80.7 81.0 51.3 51.5 63.6 
1978 63.7 76.1 76.0 42.0 83.7 83.8 55.2 55.2 65.9 
1979 73.7 80.0 82.0 48.1 92.1 90.0 60.2 58.7 65.3 
1980 73.5 82.4 82.1 54.6 89.2 89.5 66.2 66.5 74.3 
1981 75.5 81.6 82.0 61.6 92.5 92.0 75.5 75.1 81.6 
1982 68.8 76.4 76.4 62.6 90.1 90.1 82.0 82.0 91.0 
1983 78.7 76.3 77.2 67.4 103.1 101.9 88.3 87.3 85.6 
1984 90.1 85.4 85.6 77.9 105.5 105.3 91.2 91.1 86.5 
1985 99.6 92.3 93.4 89.1 107.9 106.7 96.5 95.4 89.4 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 112.3 108.0 108.8 111.8 104.0 103.2 103.5 102.7 99.5 
1988 1139 122.2 123.5 132.8 93.2 92.2 108.8 107.5 116.7 
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Tableau 17 - Indices de Ia productivité du travail et du coOt unitaire de main-d'oeuvre, Industries 
du cuir et prodults connexes, 1961-1988, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné. Producvité du travail Rémuné- Rémurié- CoOt 
inténeur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut rOel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne d'oeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 83.1 153.9 162.7 25.8 54.0 51.1 16.8 15.9 31.0 
1962 90.6 155.4 167.0 27.0 58.3 54.2 17.4 16.2 29.8 
1963 91.1 154.6 165.4 27.7 58.9 55.1 17.9 16.7 30.3 
1964 97.0 154.2 164.5 29.0 62.9 59.0 18.8 17,7 29.9 
1965 95.6 154.5 163.1 30.1 61.9 58.6 19.5 18.4 31.5 
1966 94.2 154.5 162.4 32.5 61.0 58.0 21.1 20.0 34.5 
1967 90.4 147.0 154.2 33.0 61.5 58.6 22.5 21.4 36.5 
1968 91.3 145.2 154.9 34.9 62.9 58.9 24.0 22.5 38.2 
1969 90,8 142.5 150.2 36.4 63.7 60.4 25.6 24.2 40.1 
1970 84.8 129.7 136.5 34.8 65.3 62.1 26.8 25.5 41.0 
1971 85.4 127.5 134.7 36.7 67.0 63.4 28.8 27.2 42.9 
1972 82.5 124.7 131.8 38.2 66.1 62.6 30.6 29.0 46.3 
1973 83.8 124.0 129.2 41,0 67,6 64.8 33.1 31.7 48.9 
1974 86.8 121.0 128.2 46.6 71.7 67.7 38.5 36.4 53.7 
1975 87.2 121.7 125.2 52.6 71.7 69.7 43.2 42.0 60.3 
1976 95.9 120.4 124.9 59.7 79.6 76.8 49,6 47.8 62.3 
1977 88.9 107.7 112.0 58.6 82.5 79.3 54.4 52.3 65.9 
1978 101.7 110.9 114.5 66.0 91.7 88.8 59.5 57.6 64.9 
1979 103.1 115.8 120.4 75.6 89.0 85.6 65.3 62.8 73.4 
1980 98.5 113.2 115.9 78.6 87,0 84.9 69.4 67.8 79.8 
1981 103.5 117.3 120.1 91.5 88.2 86.2 78.0 76.2 88.4 
1982 90.2 101.2 104.6 85.2 89.1 86,2 84.2 81.5 94.5 
1983 95.2 101.9 102.5 89.3 93.5 92.9 87.7 87.2 93.8 
1984 104.3 104.1 105.6 96.7 100.2 98.7 92.9 91.5 92.7 
1985 100.1 98.6 99.9 97.0 101.6 100.2 98.5 97.1 97.0 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 92.6 92.9 91.1 96.1 99,7 101.6 103.4 105.5 103.8 
1988 86.6 86.3 85.5 91.7 100.3 101.3 106.3 107.3 105.9 
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Tableau 18- Indices de Ia productivfte du travail et du coOt unitaire de main-d'oeuvre, industries 
textiles et prodults textiles, 1961-1988, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
intérleur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne d'oeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 28.3 110.8 118.1 16.2 25.5 24.0 14.6 13.7 57.3 
1962 33.9 116.2 123.8 17.7 29.2 27.4 15.2 14.3 52.1 
1963 37.8 119.4 129.8 19.0 31.6 29.1 15.9 14.7 50.4 
1964 41.1 126.5 138.7 21.2 32.5 29.6 16.8 15.3 51.6 
1965 42.2 129.3 140.9 22.9 32.6 29.9 17.7 16.2 54.2 
1966 42.1 127.4 137.7 24.5 33.0 30.5 19.2 17.8 58.2 
1967 43.6 129.6 139.1 26.3 33.6 31.3 20.3 18.9 60.3 
1968 48.4 122.1 130.8 26.5 39.7 37.1 21.7 20.3 54.7 
1969 53.9 123.9 132.0 28.7 43.5 40.8 23.2 21.8 53.3 
1970 51.3 118.2 124.4 29.3 43.4 41.2 24.8 23.5 57.1 
1971 56.6 116.0 121.7 30.9 48.8 46.5 26.6 25.4 545 
1972 67.0 123.8 129.4 34.9 541 51.8 28.2 27.0 52.1 
1973 71.4 128.8 133.7 38.7 55.5 53,4 30.1 29.0 54.2 
1974 72.1 128.7 132.4 43.9 56.0 54.4 34.1 33.1 60.9 
1975 70.8 121.0 123.9 46.3 58.5 57.2 38.2 373 65.3 
1976 72.0 113.3 115.3 50.4 63.5 62.4 44.5 43.7 70.0 
1977 75.8 106.2 107.2 52.6 71.4 70.8 49.5 49.0 69.3 
1978 83.4 108.1 109.3 58.3 77.2 76.3 53.9 53.3 69.9 
1979 90.6 112.1 113.2 67.0 80.8 80.0 59.8 59.2 74.0 
1980 88.1 111.3 111.1 73.5 79.1 79.3 66.0 66.1 83.4 
1981 91.8 109.6 110.3 80.9 83.8 83.2 73.8 73.3 88.1 
1982 71.2 96.4 977 75.7 73.9 72.9 78.5 77.5 106.3 
1983 91.6 102.7 103.1 86.8 89.2 88.9 84.5 84.2 94.7 
1984 91.1 101.5 101.1 90.3 89.7 90.1 89.0 89.3 99.2 
1985 90.4 97.8 96.2 939 92,5 94.0 96.1 97.7 103.9 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 102.9 102.6 103.0 108.2 100.3 99.9 105.5 105.0 105.2 
1988 102.2 104.5 105.4 113.3 97.8 96.9 108.4 107.5 110.9 
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Tableau 19 - Indices de Ia productivite du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, Industries 
de l'habillement, 1961-1988, (1986=100) 

Produit Personnes 	Heures- 	Rémuné- Productivité du travail 	Rémuné- 	Rémuné- 	CoOt 

Année 

ritérieur 
brut reel 

au travail personnes ration du 
travail 

PIB reel 
par 
personne 

PIB reel 
par heure-
personne 

ration par 
personne 

ration par 
heure- 

personne 

unitaire 
cle main-
d'oeuvre 

1961 56.6 100.4 102.3 17.0 56.3 55.3 16.9 16.6 30.0 
1962 60.3 98.9 103.4 17.6 60.9 58.3 17.8 17.0 29.2 
1963 62.8 99.1 104.3 18.4 63.4 60.2 18.6 17.7 29.3 
1964 65.1 103.0 108.2 20.0 63.2 60.2 19.4 18.5 30.7 
1965 68.1 105.6 110.0 21.6 64.5 61.9 20.4 19.6 31.7 
1966 68.9 106.2 109.7 23.1 64.9 62.8 21.7 21.0 33.5 
1967 66.7 104.1 108.8 23.8 64.0 61.2 22.9 21.9 35.8 
1968 68.4 104.5 109.5 25.6 65.5 62.5 24.5 23.4 37.4 
1969 68.7 106.5 111.4 28.0 64.5 61.7 26.3 25.1 40.7 
1970 67.3 104.2 109.1 28.8 64.6 61.7 27.6 26.4 42.8 
1971 68.3 105.7 108.1 31.3 64.7 63.2 29.6 28.9 45.7 
1972 73.0 109.4 111.6 34.7 66.8 65.5 31.7 31.1 47.5 
1973 78.3 111.7 112.0 38.1 70.1 69.8 34.1 34.0 48.6 
1974 78,9 109.0 109.9 42.9 72.4 71.8 39.4 39.0 54.3 
1975 81.8 107.9 109.1 49.4 75.8 74.9 45.7 45.2 60.4 
1976 87.2 109.4 110.2 56.7 79.7 79.1 51.9 51.5 65.1 
1977 85.7 101.9 102.0 58.4 84.2 84.1 57.3 57.2 68.1 
1978 92.9 102.6 102.5 64.1 90.6 90.6 62.5 62.5 68.9 
1979 99.7 103.8 103.9 71.7 96.1 96.0 69.1 69.0 71.9 
1980 94.1 99.9 98.3 75.7 94.1 95.7 75.8 77.1 80.5 
1981 96.9 99.7 96.9 82.2 97.3 100.0 82.5 84.8 84.8 
1982 86.1 94.0 89.9 80.3 91.6 95.7 85.5 89.3 93.3 
1983 86.2 96.6 95.8 85.3 89.2 90.0 88.3 89.1 99.0 
1984 92.8 97.3 97.3 90.1 95.4 95.4 92.6 92.6 97.1 
1985 95.8 97.5 96.9 93.3 98.2 98.9 95.7 96.3 97.4 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 103.6 98.5 102.2 105.9 105.2 101.4 107.5 103.6 102.2 
1988 102.4 101.6 103.2 112.4 100.8 99.2 110.7 108.9 109.8 

Variation annuollo an % 
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Tableau 20 - Indices de Ia productivité du travail et du coOt unitaire de main-d'oeuvre, industries 
du bois, 1961 -1 988, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémune- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
intérieur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne d'oeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 33.0 75.9 78.5 9.8 43.4 42.0 12.9 12.5 29.8 
1962 37.1 78.4 83.3 10.6 47.4 44.6 13.5 12.7 28.5 
1963 41.8 81.1 86.8 11.5 51.5 48.2 14.2 13.3 27.6 
1964 44.8 83.3 89.6 12.5 53.8 50.0 14.9 13.9 27.8 
1965 46.7 84.9 91.5 13.5 55.0 51.0 15.9 14.8 29.0 
1966 47.2 85.2 90.6 14.7 55.4 52.0 17.3 16.3 31.2 
1967 48.5 82.6 89.7 15.3 58.7 54.1 18.5 17.0 31.5 
1968 52.5 82.5 88.0 16.5 63.7 59.7 20.0 18.8 31.5 
1969 53.6 84.4 89.2 18.2 63.5 60.2 21.6 20.4 34.0 
1970 53.7 79.8 83.4 18.6 67.3 64.3 23.3 22.2 34.6 
1971 55.0 83.6 87.8 21.4 65.8 62.6 25.6 24.4 39.0 
1972 55.6 93.5 96.8 25.9 59.5 57.5 27.7 26.8 46.6 
1973 61.3 101.5 105.0 31,3 60.3 58.4 30.8 29.8 51.1 
1974 63.5 97.2 99.4 35.0 65.3 63.9 36.0 35.3 55.1 
1975 56.4 89.3 90.9 36.6 63.2 62.1 41.0 40.3 64.9 
1976 68.4 97.6 100.1 46.8 70.1 68.4 47.9 46.7 68.3 
1977 75.9 100.0 101.8 54.1 75.9 74.6 54.1 53.1 71.2 
1978 76.2 107.3 108.5 62.3 71.0 70.2 58.1 57.4 81.7 
1979 76.4 110.2 111.5 70.9 69.4 68.5 64.4 63.6 92.8 
1980 81.5 106.0 106.4 75.7 76.8 76.6 71.4 71.1 92.9 
1981 78.3 101.7 97.0 79.4 77.0 80.7 78.1 81.9 101.4 
1982 63.3 87.8 80.2 72.4 72.1 79.0 82.5 90.3 114.4 
1983 78.3 92.0 89.0 83.6 85.0 88.0 90.9 94.0 106.9 
1984 87.8 92.9 91.8 88.0 94.5 95.6 94.7 95.8 100.2 
1985 99.7 97.0 96.8 95.3 102.8 103.0 98.3 98.5 95.6 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 115.5 109.4 110.0 116.3 105.6 105.0 106.4 105.8 100.8 
1988 116.2 111.5 114.2 122.9 104.2 101.8 110.2 107.7 105.8 
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mum 

Tableau 21 - Indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, meubles et 
articles d'ameublement, 1961-1988, (1986=100) 

Année 

Produit 
intérieur 
brut reel 

Personnes 
au travail 

Heures- 
personnes 

Rémuné- 
raon du 

travail 

Producthnté du travail 

PIB reel 	PIB reel 
par 	par heure- 
personne 	personne 

Rémuné- 
ration par 
personne 

Rémuné- 
ralion par 

heure- 
personne 

CoOt 
unitaire 

de main-
doeuvre 

1961 40.5 57.7 61.0 9.6 70.1 66.4 16.7 15.8 23.8 
1962 43.6 59.6 63.9 10.4 73.1 68.2 17.4 16.3 23.8 
1963 47.9 62.0 66.2 11.2 77.2 72.4 18.0 16.9 23.3 
1964 50.8 65.7 70.3 12.4 77.4 72.3 18.8 17.6 24.4 
1965 58.6 69.9 74.3 13.7 83.8 78.9 19.7 18.5 23.5 
1966 65.4 75.3 80.1 16.0 86.8 81.6 21.3 20.0 24.5 
1967 68.0 75.9 79.8 17.0 89.6 85.3 22.3 21.3 24.9 
1968 69.6 74.6 78.0 17.8 93.2 89.2 23.8 22.8 25.5 
1969 75.8 76.4 79.5 19.6 99.2 95.4 25.6 24.6 25.8 
1970 68.1 72.7 75.3 19.7 93.7 90.3 27.1 26.2 29.0 
1971 72.3 74.3 77.1 21.3 97.4 93.8 28.7 27.6 29.4 
1972 88.2 81.1 84.3 25.2 108.7 104.6 31.0 29.8 28.5 
1973 97.3 84.3 87.4 28.3 115.4 111.3 33.6 32.4 29.1 
1974 85.2 88.6 92.2 33.8 96.1 92.4 38.2 36.7 39.7 
1975 80.6 86.5 89.4 37.1 93.2 90.2 42.9 41.4 46.0 
1976 88.2 83.7 87.2 41.7 105.4 101.2 49.8 47.9 47.3 
1977 81.9 76.5 79.3 41.6 107.1 103.3 54.4 52.4 50.7 
1978 89.7 78.7 81.1 45.8 114.0 110.6 58.2 56.5 51.1 
1979 88.5 85.9 89.5 53.0 103.0 98.9 61.7 59.2 59.9 
1980 82.3 85.6 87.7 58.4 96.2 93.9 68.2 66.6 70.9 
1981 91.7 88.5 90.2 69.8 103.6 101.6 78.8 77.3 76.1 
1982 69.9 79.8 80.8 64.9 87.6 86.5 81,4 80.4 92.9 
1983 79.0 78.8 77.7 69.4 100.3 101.6 88.2 89.3 87.9 
1984 85.0 81.6 81.4 76.0 104.2 104.5 93.1 93.4 89.4 
1985 94.7 89.9 89.5 87.1 105.4 105.9 97.0 97.4 92.0 
1986 100.0 100.0 100,0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 99.8 110.9 111.4 111.8 90.0 89.5 100.9 100.4 112.1 
1988 98.7 112.1 112.6 121.5 88.0 87.7 108.3 107.9 123.1 

Variation anriuelle on % 
50' 

45 ,  
40' 
35. 
30' I' 

g 't Coot untt&re d. rmin-d'oouvre 

25' I' 

20' I 	" It ' 

15 Römunöretion per 

V 

-10' 

-15' 
1965 	 1970 	 1975 	 1960 	 1985 	1988 

Partie 1 	 Mesures globales de productivité 	 page 47 



Tableau 22 - Indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, industries 
du papier et produits connexes, 1961-1988, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné- Produclivité du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
intérieur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne cJoeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 62.6 82.0 88.4 11.1 76.4 70.8 13.5 12.5 17.6 
1962 63.4 83.8 90.9 11.7 75.7 69.7 13.9 12.8 18.4 
1963 65.9 84.6 91.3 12.2 77.8 72.1 14.4 13.3 18.5 
1964 72.0 88.4 96.4 13.3 81.4 74.7 15.0 13.8 18.4 
1965 74.3 91.5 98.9 14.4 81.1 75.1 15.7 14.5 19.3 
1966 79.5 97.2 104.5 16.7 81.8 76.1 17.2 16.0 21.0 
1967 77.1 99.3 105.7 18.2 77.6 72.9 18.3 17.2 23.6 
1968 80.1 98.7 104.6 19.4 81.1 76.6 19.7 18.6 24.3 
1969 87.7 102.0 108.7 21.6 86.0 80.7 21.2 19.8 24.6 
1970 86.5 102.1 107.4 22.9 84.6 80.5 22.5 21.4 26.5 
1971 85.3 100.3 104.2 24.2 85.0 81.9 24.1 23.2 28.4 
1972 92.8 101.1 105.6 26.4 91.7 87.8 26.1 25.0 28.5 
1973 100.3 103.1 106.7 28.8 97.2 94.0 27.9 27.0 28.7 
1974 108.6 109.9 113.1 35.6 98.8 96.0 32.4 31.5 32.8 
1975 77.3 106.5 99.6 36.6 72.5 77.6 34.3 36.7 47.4 
1976 95.3 109.1 107.6 45.9 87.4 88.6 42.1 42.7 48.2 
1977 94.2 104.0 106.0 49.3 90.6 88.8 47.5 46.5 52.4 
1978 104.1 105.5 113.2 54.3 98.7 91.9 51.4 47.9 52.1 
1979 102.8 106.9 108.1 59.3 96.2 95.1 55.4 54.8 57.6 
1980 100.7 107.8 115.0 66.1 93.4 87.6 61.3 57.4 65.6 
1981 96.7 107.6 108.1 75.4 89.9 89.5 70.1 69.8 78.0 
1982 82.9 100.5 100.2 78.0 82.5 82.7 77.7 77.9 94.2 
1983 92.8 97.6 97.7 82.1 95.0 94.9 84,1 84.0 88.5 
1984 96.1 98.9 99.2 86.6 97.2 96.9 87.6 87.3 90.1 
1985 94.9 97.5 97.9 92.8 97.3 96.9 95.1 94.8 97.7 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 1000 100.0 
1987 106.0 102.0 101.7 105.4 104.0 104.3 103.4 103.7 99.4 
1988 108.4 103.1 103.8 111.7 105.1 104.5 108.3 107.6 103.0 
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Tableau 23 - Indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, imprimerle, 
edition et industries connexes, 1961.1988, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travad Rémuné- Rémune- Coüt 
intérieur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne doeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 44.7 63.2 67.2 10.1 70.7 66.5 15.9 15.0 22.6 
1962 46.3 63.1 67.5 10.5 73.4 68.6 16.7 15.6 22.7 
1963 47.2 63.7 68.3 11.0 74.1 69.2 17.3 16.1 23.3 
1964 47.5 64.1 68.3 11.5 74.1 69.5 17.9 16.8 24.2 
1965 49.7 67.1 71.5 12.6 74.0 69.5 18.8 17.7 25.4 
1966 52.4 70.0 74.3 14.0 74.9 70.6 20.0 18.9 26.7 
1967 53.7 71.4 75.8 14.9 75,3 70.9 20.9 19.7 27.8 
1968 54.6 71.7 76.3 16.1 76.2 71.5 22.4 21.1 29.4 
1969 55.8 72.3 77.5 17.4 77.2 71.9 24.0 22.4 31.1 
1970 54.2 71.6 76.7 18.3 75.6 70.6 25.5 23.8 33.7 
1971 54.6 71.9 76.2 19.6 75.9 71.7 27.2 25.7 35.8 
1972 58.8 73.3 775 21.5 80.2 75.9 29.3 27.7 36.5 
1973 65.0 77.4 80.9 24.2 84.0 80.4 31.3 30.0 37.3 
1974 65.5 78.4 81.3 27.9 83.5 80.5 35.6 34.3 42.6 
1975 66.4 78.7 81.2 31.6 84.3 81.7 40.1 389 47.6 
1976 72.9 79.3 81.1 35.9 92.0 89.9 45.3 44.2 49.2 
1977 76.5 78.1 79.3 38.7 97.9 96.4 49.5 48.7 50.6 
1978 82.3 81.7 83.7 43.2 100.7 98.4 52.8 51.6 52.5 
1979 84.1 85.4 86.6 48.7 98.4 97.1 57.0 56.2 57.9 
1980 88.8 89.3 91.6 56.2 99.4 96.9 62.9 61.4 63.3 
1981 91.0 89.7 90.2 642 101.3 100.8 71.6 71.2 70.6 
1982 83.4 89.4 90.1 69.2 93.2 92.5 77.4 76.8 83.0 
1983 86.3 89.3 89.1 75.5 96.6 96.8 84.5 847 87.5 
1984 93.2 92.1 92.5 82.1 101.2 100.7 89.2 88.8 88.2 
1985 97.6 95.0 95.0 90.3 102.7 102.8 95.0 95.1 92.5 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 99.8 103.4 103.7 107.2 96.5 96.2 103.6 103.3 107.4 
1988 104.4 108.2 109.5 120.8 96.4 95.3 111.6 110.4 115.8 
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Tableau 24 - Indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, premiere 
transformation des metaux, 1961-1988, (1986100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
intérieur au travail personnes rabon du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne doeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 52.2 86.5 92.0 11.4 60.3 56.7 13.2 12.4 21.9 
1962 56.6 88.4 94.6 12.0 64.0 59.8 13.6 12.7 21.2 
1963 60.1 90.9 97.6 12.9 66.1 61.6 14.1 13.2 21.4 
1964 67.4 97.1 104.8 14.2 69.4 64.3 14.7 13.6 21.1 
1965 77.2 104.1 112.0 16.0 74.1 68.9 15.4 14.3 20.8 
1966 79.4 109.6 116.3 17.9 72.5 68.3 16.3 15.4 22.5 
1967 76.7 109.4 115.6 18.9 70.1 66.4 17.3 16.4 24.7 
1968 84.6 109.3 114.9 20.2 77.4 73.6 18.5 17.6 23.9 
1969 85.9 107.5 112.5 21.2 80.0 76.4 19.7 18.8 24.6 
1970 87.3 112.6 117.9 24.1 77.5 74.0 21.4 20.4 27.6 
1971 86.5 110.5 114.9 25.6 78.3 75.3 23.1 23 29.6 
1972 91.4 110.0 115.4 27.8 83.1 79.2 25.3 24.1 30.4 
1973 100.3 112.9 118.9 31.0 88.8 84.3 27.4 26.0 30.9 
1974 107.6 118.4 124.9 36.9 90.9 86.1 31.1 29.5 34.3 
1975 98.0 116.6 118.1 41.4 84.1 83.0 35.5 35.0 42.2 
1976 90.2 113.7 115.0 45.4 79.3 78.4 39.9 39.5 50.3 
1977 98.9 115.5 117.4 50.5 85.6 84.2 43.7 43.0 51.0 
1978 104.1 118.3 120.6 55.9 88.0 86.3 47.3 46.4 53.7 
1979 94.8 122.9 126.8 63.7 77.2 74.8 51.8 50.2 67.2 
1980 87.3 124.5 128.4 72.2 70.1 67.9 58.0 56.2 82.7 
1981 94.5 120.9 122.7 81.2 78.2 77.0 67.2 66.2 85.9 
1982 71.0 109.8 110.0 84.1 64.7 64.5 76.6 76.4 118.4 
1983 80.1 102.5 102.5 85.0 78.2 78.2 82.9 82.9 106.1 
1984 98.0 105.3 109.4 95.6 93.1 89.5 90.8 87.3 97.5 
1985 103.7 103.2 102.6 98.9 100.5 101.1 95.9 96.5 95.4 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 110.5 100.7 101.0 104.6 109.8 109.4 103.8 103.6 94.6 
1988 120.3 105.1 107.4 113.9 114.5 112.1 108.4 106.1 94.7 
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Tableau 25- Indices de Ia productivite du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, fabrication 
des prodwts en metal, 1961-1988, (1986100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné Producavité du travail Rémuné- Rémuné- Coüt 
inténeur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne d'oeue 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 40.4 68.9 70.8 11.7 58.6 57.1 17.0 16.6 29.1 
1962 47.2 74.8 77.5 13.1 63.1 60.9 17.5 16.9 27.8 
1963 50.8 77.3 81.4 14.1 65.7 62.4 18.2 17.3 27.7 
1964 57.9 82.6 87.1 15.6 70.1 66.4 18.9 17.9 27.0 
1965 67.2 91.4 96.1 18.0 73.5 69.9 19.7 18.8 26.8 
1966 73.2 97.7 102.3 21.0 74.9 71.5 21.5 20.5 28.7 
1967 73.6 94.7 99.1 21.4 77.7 74.3 22.6 21,6 29.1 
1968 77.4 93.5 98.0 22.6 82.8 79.0 24.2 23.1 29.2 
1969 81.0 96.0 100.2 25.1 84.3 80.8 26.2 25.1 31.0 
1970 77.7 94.7 98.5 26.5 82.0 78.9 28.0 26.9 34.1 
1971 81.1 93.9 974 27.9 86.3 83.2 29.7 28.7 34.4 
1972 85.1 95.2 98.7 30.4 89.5 86.3 32.0 30.8 35.7 
1973 92.5 99.9 102.9 34.5 92.6 89.9 34.6 33.5 37,3 
1974 100.4 106.1 107.8 41.7 94.6 93.1 39.3 38.7 41.5 
1975 91.4 104.7 106.2 46.7 87.3 86.1 44.6 44.0 51.1 
1976 97.6 106.1 107.5 53.1 92.0 90.8 50.0 49.4 54.4 
1977 95.9 103.1 104.5 56.4 93.0 91.7 54.7 53.9 58.8 
1978 99.0 105.8 108.0 61.9 93.6 91.7 58.5 57.3 62.5 
1979 102.3 110.4 110.9 70.4 92.6 92.2 63.8 63.5 68.9 
1980 102.4 109.0 109.6 76.7 93.9 935 70.3 70.0 74.9 
1981 100.6 106.1 106.4 84.3 94.8 94.6 79.4 79.2 83.8 
1982 855 94.2 93.1 82.2 90.8 91.8 87.2 88.2 96.1 
1983 80.7 87.6 86.0 81.2 92.1 93.8 92.7 94.4 100.6 
1984 86.9 87.4 86.8 83.9 99.4 100.0 96.0 96.7 96.6 
1985 97.6 94.5 95.1 93.3 103.3 102.7 98.8 98.2 95.6 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 105.9 106.5 106.8 108.2 99.5 99.1 101.6 101.3 102.1 
1988 108.7 114.0 115.0 122.3 95.3 94.5 107.3 106.3 112.5 
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Tableau 26 - Indices de Ia productivfte du travail et du coOt unitaire de main-d'oeuvre, Industries 
de Ia maclilnerie, 1961-1988, (1986=100) 

Produit 	Personnes 	Reures- 	Rémuné- 	Productivité du travail 	Rémuné- Rémuné. Coüt 
intérleur 	au travail 	personnes 	ration du__________________ 	ration par ration par unitaire 
brut reel 	 travail 	 personne heure- cle main- 

PIB reel 	PIB reel personne doeue 
Année 	 par 	par heure- 

persorine 	personne 

1961 35.3 542 55.1 8.9 65.1 64.0 16.5 16.2 25.3 
1962 40.6 58.6 60.7 10.0 69.3 66.9 17.1 16.5 24.7 
1963 45.1 63.4 66.3 11.3 71.1 68.0 17.9 17.1 25.1 
1964 54.4 69.7 73.5 13.0 78.1 74.0 18.6 17.6 23.8 
1965 62.4 77.4 82.4 15.2 80.6 75.8 19.6 18.4 24.3 
1966 68.8 83.1 87.9 17.5 82.7 78.2 21.0 19.9 25.4 
1967 69.0 85.7 89.5 18.9 80.5 77.1 22.1 21.1 27.4 
1968 66.3 81.2 846 19.1 81.7 78.4 23.5 22.6 28.8 
1969 73.6 86.7 89.4 22.1 84.9 82.3 25.5 24.7 30.0 
1970 68.6 83.0 85.0 22.6 82.7 80.7 27.3 26.6 33.0 
1971 71.4 80.5 82.6 23.6 88.8 86.5 29.3 28.6 33.0 
1972 77.5 87.2 89.4 27.2 88.9 86.8 31.2 30.4 35.1 
1973 85.0 91.8 93.5 30.6 92.6 90.9 33.3 32.7 36.0 
1974 96.7 100.9 101.6 38.1 95.8 95.1 37.8 37.5 39.4 
1975 96.2 107.7 108.0 45.3 89.4 89.0 42.1 41.9 47.1 
1976 97.2 104.0 104.4 49.1 93.4 93.1 47.2 47.0 50.5 
1977 99.5 103.5 102.3 53.7 96.2 97.3 51.9 52.5 54.0 
1978 105.0 105.7 105.9 59.8 99.3 99.1 56.6 56.5 57.0 
1979 120.6 114.7 114.4 71.2 105.1 105.4 62.1 62.2 59.0 
1980 122.4 121.4 120.5 83.2 100.8 101.6 68.5 69.0 68.0 
1981 118.4 118.7 116.9 93.5 99.7 101.3 78.7 80.0 78.9 
1982 88.2 100.4 98.1 86.2 87.9 89.9 85.9 87.9 97.8 
1983 78.0 89.1 87.4 78.7 87.6 89.3 88.4 90.1 100.9 
1984 94.5 93.1 92.7 86.3 101.5 102.0 92.8 93.2 91.4 
1985 96.5 95.5 95.2 92.3 101.0 101.3 96.6 96.9 95.7 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 98.0 105.5 106.7 106.5 92.9 91.9 101.0 99.9 108.7 
1988 109.4 116.7 116.8 122.5 93.8 93.7 105.0 104.9 111.9 
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Tableau 27 - Indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, industries 
du materiel de transport, 1961-1988, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
interieur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne d'oeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 15.1 46.6 45.2 6.7 32.4 33.4 14.4 14.8 44.4 
1962 18.0 49.4 49.4 7.5 36.3 36.4 15.2 15.2 41.8 
1963 21.2 52.7 53.4 8.5 40.1 39.6 16.1 15.9 40.2 
1964 23.8 58.4 58.4 9.8 40.7 40.6 16.7 16.7 41.1 
1965 29.9 64.4 64.9 11.6 46.4 46.0 18.0 17.9 38.8 
1966 31.7 70.2 69.8 13.1 45.1 45.4 18.7 18.8 41.4 
1967 37.3 72.2 70.1 13.9 51.7 53,3 19.3 19.9 37.3 
1968 43.1 72.9 72.5 15.9 59.1 59.4 21.7 21.9 36.8 
1969 51.2 77.6 76.6 17.8 66.0 66.9 22.9 23.2 34.7 
1970 42.6 72.1 69.7 17.5 59.1 61.1 24.2 25.1 41.0 
1971 52.6 74.1 71.9 19.4 71.0 73.2 26.2 27.0 36.9 
1972 59.9 78.3 77.4 22.1 76.5 77.5 28.2 28.6 36.9 
1973 70.5 86.2 85.2 26.1 81.8 82.8 30.3 30.6 37.0 
1974 70.7 85.0 82.6 28.8 83.2 85.7 33.9 34,9 40.8 
1975 72.4 79.1 77.1 30.1 91.6 94.0 38.1 39.1 41.6 
1976 78.4 82.0 79.0 35.7 95.6 99.1 43.5 45.1 45.5 
1977 81.5 83.0 81.5 40.4 98.3 100.0 48.7 49.6 49.5 
1978 84.2 88.6 84.8 46.7 95.0 99.3 52.7 55.0 55.4 
1979 84,3 93.7 87.6 52.3 90.0 96.3 55.9 59.8 62.1 
1980 65.3 87.9 81.6 53.4 74.2 80.0 60.8 65.4 81.8 
1981 72.0 87.9 82.3 62.3 81.9 87.5 70.9 75.7 86.5 
1982 66.0 802 73.9 61.0 82.3 89.3 76.1 82.6 92.5 
1983 75.7 80.9 77.2 67.5 93.6 98,1 83.5 87.5 89.2 
1984 95.9 91.3 89.9 82.7 105.0 106.7 90.6 92.0 86.2 
1985 102.6 98.4 97.4 94.6 104.2 105.3 96.1 97.2 92.2 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 99.6 101.9 103.2 105.5 97.7 96.4 103.6 102.2 106.0 
1988 117.2 108.6 108.9 116.6 108.0 107.6 107.4 107.1 99.5 
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Tableau 28- Indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, produits 
electriques et électroniques, 1961-1988, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Réniuné- Productivfté du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
interieur au travail personnes ration du ration par ration par uiiitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel P18 reel personne d'oeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 19.1 72.1 75.9 11.4 26.5 25.1 15.9 15.1 60.0 
1962 23.4 77.5 81.6 12.7 30.2 28.7 16.3 15.5 54.1 
1963 24.6 81.5 85.7 13.7 30.2 28.8 16.9 16.0 55.8 
1964 28.1 84.3 89.5 14,9 33.3 31.4 17.6 16.6 53.0 
1965 31.3 90.8 95.8 16.6 34.5 32.7 18.3 17.3 53.0 
1966 34.9 99.4 106.1 19.4 35.1 32.9 19.5 18.2 55.4 
1967 34.3 104.4 108.7 21.0 32.9 31.6 20.1 19.3 61.2 
1968 37.4 102.4 106.1 22.1 36.6 35.3 21.6 20.8 59.1 
1969 40.6 105.3 108.9 24.3 38.5 37.3 23.1 22.3 60.0 
1970 38.5 101.0 103.8 25.6 38.1 37.1 25.3 24.6 66.4 
1971 36.9 98.9 101.0 25.9 37.3 36.6 26.1 25.6 70.0 
1972 41.5 98.8 101.3 27.5 42.0 40.9 27.9 27.2 66.4 
1973 47.5 104.6 107.5 31.0 45.4 44.2 29.6 28.8 65.2 
1974 49.4 109.1 111.5 36.7 45.3 44.3 33.6 32.9 74.3 
1975 44.6 102.4 104.1 39.3 43.5 42.8 38.4 37.7 88.1 
1976 47.4 99.4 100.2 43.1 47.7 47.3 43.3 43.0 90.8 
1977 47.5 90.8 91.3 43.3 52.3 52.0 47.6 47.4 91.1 
1978 47.7 92.9 94.1 47.6 51.3 50.6 51.3 50.6 99.9 
1979 57.4 98.6 99.3 56.5 58.3 57.9 57.3 56.9 98.4 
1980 64.2 101.9 101.9 63.9 63.0 63.0 62.7 62.7 99.6 
1981 72.2 107.7 107.6 75.7 67.1 67.1 70.3 70.4 104.8 
1982 66.6 99.3 99.0 77.9 67.1 67.3 78.5 78.7 116.9 
1983 66.9 94.6 94.8 80.7 70.8 70.6 85.4 85.2 120.6 
1984 86.3 100.5 99.7 90.0 85.8 86.5 89.5 90.3 1043 
1985 95,7 101.4 102.7 96.5 94.4 93.2 95.2 94.0 100.8 
1986 100.0 1000 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 110.7 106.4 107.4 111.0 104.1 103.1 104.3 103.4 100.2 
1988 120.5 111.3 111.2 120.2 108.3 108.4 108.0 108.1 99.7 
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Tableau 29 - Indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, produits 
minéraux non metalliques, 1961-1988, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travafi Rémuné- Rémuné- CoOt 
intérieur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heura- de main- 

PIB reel PIB reel personne doeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 46.7 81.0 87.2 11.7 57.7 53.6 14.4 13.4 25.0 
1962 55.3 85.3 92.5 12.9 64.8 59.8 15.1 13.9 23.3 
1963 56.8 86.2 92.6 13.4 65.9 61.3 15.6 14.5 23.6 
1964 63.3 90.8 98.9 14.8 69.7 64.0 16.3 15.0 23.4 
1965 69.4 95.2 105.0 16.5 72.9 66.1 17.4 15.7 23.8 
1966 74.0 98.8 107.0 18.4 74.9 69.1 18.6 17.2 24.8 
1967 68.3 96.3 104.0 18.9 70.9 65.7 19.6 18.2 27.7 
1968 74.5 97.0 103.9 20.5 76.9 71.7 21.1 19.7 27.4 
1969 76.5 97.2 104.3 22.4 78.7 73.3 23.1 21.5 29.3 
1970 72.6 94.0 99.0 22.9 77.2 73.3 24.4 23.2 31.6 
1971 86.3 97.4 102.7 25.7 88.5 840 26.4 25.0 29.8 
1972 98.3 101.0 106.1 29.1 97.4 92.7 28.8 27.4 29.6 
1973 107.1 106.6 110.8 32.9 1005 96.7 30.9 29.7 30.7 

1974 109.4 110.2 113.5 38.8 99.3 96.4 35.2 34.1 35.4 

1975 101.9 107.5 110.7 43.5 94.8 92.1 40.5 39.3 42.7 
1976 104.8 106.4 108.4 49.1 98.4 96.6 46.1 45.3 46.8 
1977 100.8 102.0 104.0 52.5 98.8 96.9 51.4 50.4 52.1 
1978 108.1 104.6 106.4 57.9 103.4 101.6 55.3 54.4 53.5 
1979 111.8 106.6 108.0 64.8 104.9 103.5 60.8 60.0 58.0 
1980 98.2 105.0 104.0 69.2 93.5 94.4 65.9 66.6 70.5 
1981 94.5 104.5 1029 77.9 90.4 91.8 74.6 75.7 82.5 
1982 72.4 90.7 88.2 73.8 79.8 82.1 81.4 83.7 102.0 
1983 80.2 88.9 88.0 77.1 90.2 91.1 86.7 87.6 96.1 
1984 87.8 914 91.2 82.6 96.0 963 90.4 90.6 94.1 
1985 95.8 94.6 94.2 90.9 101.2 101.7 96.1 96.6 94.9 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 109.6 106.2 107.8 109.7 103.2 101.7 103.3 101.7 100.1 
1988 112.4 108.1 110.5 116.2 104.0 1011 107.5 105.1 103.4 
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Tableau 30 - Indices de Ia productivité du travail et du coUt unitaire de main-d'oeuvre, prOduits 
rathnés de petrole et du charbon, 1961-1 988, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
inténeur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel P18 reel personne doeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 40.2 88.0 88.7 10.6 45.7 45.4 12.0 11.9 26.3 
1962 50.5 87.8 89.3 11.0 57.5 56.5 12.5 12.3 21.8 
1963 52.8 84.7 86.7 11.0 623 60.9 13.0 12.7 20.8 
1964 57.6 84.2 86.4 11.5 68.4 66.6 13.6 13.3 19.9 
1965 60.8 78.8 80.2 11.4 77.2 75.8 14.4 14.2 18.7 
1966 66.6 81.7 85.6 13.0 81.5 77.8 15.9 15.2 19.5 
1967 60.3 100.9 105.6 17.3 59.7 57.1 17.2 16.4 28.8 
1968 68.0 98.4 103.3 18.2 69.1 65.8 18.5 17.6 26.8 
1969 64.5 101.7 103.2 20.7 63.4 62.5 20.4 20.1 32.1 
1970 66.4 102.3 102.8 22.0 65.0 64.6 21.5 21.4 33.2 
1971 72.7 101.3 102.5 23.6 71.8 70.9 23.3 23.0 32.5 
1972 70.3 99.5 99.7 25.2 70.7 70.5 25.3 25.3 35.8 
1973 103.2 104.3 1031 28.4 98.9 100.1 27.2 27.5 27.5 
1974 105.0 115.0 113.2 35.4 91.3 92.8 30.8 31.3 33.7 
1975 113.4 113.0 108.4 41.6 100.4 104.7 36.8 38.4 36.7 
1976 106.0 112.4 107.0 46.5 94.3 99.1 41.3 43.5 43.9 
1977 132.2 119.9 113.7 54.6 110.3 116.3 45.5 48.0 41.3 
1978 118.9 137.2 131.1 64.6 86.6 90.6 47.0 49.2 54.3 
1979 97.9 126.5 122.2 65.6 773 80.1 51.8 53.7 67.0 
1980 96.1 131.8 125.9 75.4 72.9 76.3 57.2 59.9 78.5 
1981 111.3 153.1 146.9 100.7 72.7 75.8 65.8 68.5 90.5 
1982 103.2 146.4 137.5 116.1 70.5 75.0 79.3 845 112.6 
1983 102.7 125.7 126.5 111.6 81.6 81.2 88.8 88.3 108.8 
1984 103.5 114.5 116.1 107.7 90.4 89.2 94.1 92.8 104.0 
1985 100.8 111.9 114.9 107.5 90.1 87.8 96.0 93.6 106.6 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 105.3 98.4 100.5 104.8 107.1 104.8 106.6 104.3 99.5 
1988 106.8 101.8 100.4 107.3 104.9 106.4 105.4 106.9 100.5 

Variation annuelle on % 
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Tableau 31 - Indices de Ia procluctivite du travail et du coüt unitaire de main-d'oeuvre, industries 
chimiques, 1961-1988, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- Coit 
inténeur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel P18 reel personne d'oeuvre 
Année par par heure- 

personfle personne 

1961 28.1 73.1 74.7 10.5 38.5 37.7 14.4 14.1 37.5 
1962 30.8 74.2 75.6 11.1 41.5 40.8 15.0 14.7 36.1 
1963 33.3 76.1 77.9 11.9 43.8 42.8 15.6 15.3 35.7 
1964 37.1 78.2 80.3 12.7 47.5 46.3 16.2 15.8 34.1 
1965 40.7 81.3 85.7 13.7 50.0 47.5 16.9 16.0 33.8 
1966 44.7 85.1 86.9 15.5 52.5 51.4 18.2 17.8 34.6 
1967 45.8 86.7 87.8 16.5 52.8 52.1 19.1 18.8 36.1 
1968 48.3 88.7 90.6 18.2 54.5 53.3 20.5 20.1 37.7 
1969 52.5 90.5 93.4 20.1 58.0 56.2 22.2 21.5 38.3 
1970 51.7 91.4 93.6 21.6 56.6 55.3 23.7 23.1 41.8 
1971 54.8 89.9 91.2 22.8 60.9 60.0 25.4 25.0 41.6 
1972 56.6 87.0 88.0 23.8 65.1 64.3 27.3 270 42.0 
1973 64.3 90.2 91.2 26.3 71.3 70.5 29.2 28.9 41.0 
1974 65.3 93.1 93.5 30.7 70.1 69.8 330 32.9 47.1 
1975 58.5 93.6 94.3 34.9 62.5 62.0 37.3 37.0 59.6 
1976 64.7 92.8 89.0 38.7 69.7 72.7 41.6 43.5 59.8 
1977 70.5 95.3 96.0 44.1 74.0 73.5 46.3 46.0 62.5 
1978 78.7 96.7 97.6 48.4 81.3 80.6 50.1 49.6 61.6 
1979 84.4 99.9 99.2 54.7 84.4 85.0 54.8 55,2 64.9 
1980 79.4 99.5 98.5 61.4 79.8 80.6 61.7 62.4 77.4 
1981 85.9 102.6 101.1 72.5 83.8 85.0 70.6 71.7 84.3 
1982 76.4 101.3 98.7 78.5 75.4 77.4 77.5 79.5 102.8 
1983 89.9 100.1 100.0 82.9 89.8 89.9 82.8 82.9 92.2 
1984 98.4 100.2 100.4 89.1 98.2 98.0 88.9 88.7 90.5 
1985 99.5 99.8 99.5 93.7 99.8 100.0 93.9 94.1 94.1 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 107.1 101.7 101.1 106.4 105.2 105.9 104.6 105.3 99.4 
1988 108.4 107.3 108.1 115.1 101.0 100.3 107.2 106.5 106.2 
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Tableau 32 - Indices de Ia productivite du travail et du coOt unitaire de main-d'oeuvre, autres 
Industries manufacturières, 1961-1988, (1986=100) 

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- CoOt 
intérieur au travail personnes ralion du ration par ration par unitaire 
brut reel travail personne heure- de main- 

PIB reel PIB reel personne doeuvre 
Année par par heure- 

personne personne 

1961 45.2 68.9 72.4 11.5 65.6 62.5 16.7 15.9 25.4 
1962 48.5 70.4 75.2 12.2 68.8 64.4 17.3 16.2 25.1 
1963 49.0 71.9 76.9 13.1 68.2 63.8 18.2 17.0 26.6 
1964 55.1 74.5 80.6 14.2 74.0 68.4 19.1 17.7 25.8 
1965 57.3 76.9 82.9 15.4 74.4 69.1 20.0 18.5 26.8 
1966 63.6 81.2 87.0 17.2 78.3 73.1 21.2 19.8 27.0 
1967 62.8 81.0 86.1 18.2 77.5 73.0 22.5 21.2 29.0 
1968 68.8 81.4 85.5 19.5 84.5 80.5 24.0 22.8 28.4 
1969 74.9 85.0 89.8 21.9 88.1 83.3 25.7 24.3 29.2 
1970 73.9 83.7 88.4 22.9 88.2 83.5 27.3 25.9 31.0 
1971 76.0 82.9 87.2 24.4 91.7 87.1 29.5 28.0 32.1 
1972 84.6 86.8 90.7 26.6 97.5 93.3 30.7 29.4 31.5 
1973 88.7 90.2 93.4 29.3 98.3 94.9 32.5 31.4 33.1 
1974 92.5 94.0 97.8 34.5 98.4 94.6 36.7 35.3 37.3 
1975 88.3 94.2 97.3 38.2 93.7 90.7 40.6 39.3 43.3 
1976 98.7 95.9 97.7 42.9 102.9 101.1 44.8 44.0 43.5 
1977 96.2 89.9 91.2 45.3 107.0 105.4 50.4 49.6 47.1 
1978 99.3 92.0 93.2 50.3 1080 106.6 54.6 54.0 50.6 
1979 105.1 94.3 95.8 56.8 111.5 109.7 60.3 59.3 541 
1980 93.0 94.3 95.2 63.6 98.6 97.8 67.4 66.8 68.3 
1981 100.9 97.8 98.6 74.8 103.2 102.3 76.6 759 74.2 
1982 93.9 91.2 90.8 76.1 102.9 103.4 83.4 83.8 81.1 
1983 91.0 90.4 90.7 81.6 1007 100.3 90.3 90.0 89.7 
1984 103.7 93.2 94.4 87.5 111.3 109.9 93.9 92.6 84.3 
1985 109.4 95.9 98.1 93.1 114.1 111.5 97.2 94.9 85.2 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 104.6 99.4 98.0 101.3 105.2 106.6 101.9 103.3 969 
1988 110.1 106.9 105.3 115.0 103.1 104.6 107.6 109.1 104.4 
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ANNEXE 1 

Les mesures 

1 - Productivité du travail 

Dans un système ideal, un indice de productivité devraft prendre en compte toutes les ressources utilisées 
dans les processus de production. Une telle mesure est appelée un indice de productivité totale ou, 
encore, multifactorielle. C'est précisément le sujet de Ia partie 2 de cette publication. La seule ressource 
prise en compte dans le calcul de Ia productivité du travail est un indice des entrées de main-d'oeuvre. 
Bien que l'entrée de main-d'oeuvre soit un élément determinant du niveau de Ia production, ii n'est pas le 
seul. Par consequent, Ia productivité du travail est considérée comme une mesure partielle de Ia 
productivité. 

Malgré que les indices de productivité partielle décrits plus haut soient utiles pour plusieurs fins analytiques, 
us ne décrivent pas les sources de Ia croissance economique. C'est le cas du fait que les variations dans 
Ia production par l'erflrée de main-d'oeuvre ne sont pas nécessairement atinbuables au facteur travail 
uniquement mais également attribuables aux autres ressources productives et l'efficacité avec laquelle elles 
sont utilisées dans Ia production. En d'autres termes, les changements technologiques, les 
investissernents, les rendements d'échelle, le taux d'utilisation de Ia capacité, l'effort travail, Ia qualité de 
Ia gestion et les relations de travail ont tous chacun une incidence sur les ctiangements de ce que l'on 
appelle les series de "productivité du travail". En contrepartie, I'indice de productivité multifactorielle serait 
tout a fait appropné pour l'analyse des diverses sources de Ia croissance économique. 

Etant donné qu'il existe deux mesures alternatives des entrées de main-d'oeuvre, il y a deux mesures 
corresporidantes de Ia productivité du travail. Lorsque les entrées de main-d'oeuvre sont mesurées en 
termes de personnes au travail, Ia mesure de Ia productivité du travail est le P/B reel par personne au 
travaiL Lorsque les entrées de main-d'oeuvre sont mesurées en termes d'heures travaillées, Ia mesure 
de Ia productivité du travail est le P18 reel par heure-personne. Ces deux indicateurs de Ia productivité 
partielle du travafl sont le rapport de Ia production aux entrées de main-d'oeuvre et sont calculés et 
presentes sous Ia forme de nombre-indice. L'interprétation du PIB reel par personne au travail est 
évidente. Le PIB reel par heure-personne, par contre, peut constituer une mesure plus appropriée dans 
Ia plupart des applications puisqu'eIIe incorpore les changements survenus dans le nombre moyen d'heures 
travaillées par semaine qui a tendance a decliner. 

2- Production 

Le concept de production retenu ici est le produit intérleur brut au coOt des facteurs exprimé en prix 
constants, par industrie (excluant Ies redevances gouvemementales sur les ressources naturelles et les 
Ioyers des immeubles occupés par leur propre proprietaire). Les mesures de Ia production ont été 
calculées initialement en prix de 1961 pour Ia periode 1961 a 1971, en prix de 1971 pour Ia pénode 1971 
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a 1981 et en prix de 1981 pour Ia période 1981-1986. Les prix qul s'appliquent par Ia suite sont ceux de 
1986. Ces series ont ensuite ete converties a Ia base 1986 (c'est-à-dire 1986=100), ce qul est plus 
pratique car 1986 est l'année de référence en vigueur. On a protégé les taux de croissance dans les 
series originales. Une description détaiilée des mesures de Ia production se retrouve dans les publications 
La structure par entrées-sorties de I'économie canadienne, 1961-1981 (no 15-510 au catalogue) et La 
structure par entrées-sorties de !'économie canadienne en prix constants, 1961-1981 (no 1 5-511 au 
catalogue). 

Les mesures de Ia productMté portent uniquement sur les industries du secteur des entreprises 3. En effet, 
Ia production des industries du secteur hors entreprises est difficile a mesurer parce qu'elle n'est 
normalement pas commercialisée. Aussi Ia façon courante de mesurer Ia production des industries du 
secteur hors entreprises est de calculer rentrée de main-d'oeuvre, ou I'entrée de main-d'oeuvre plus 
l'amortissement, mais une telle méthode ne permet pas d'obtenir une mesure valable de Ia productivité. 

3- Entrée de main-d'oeuvre 

En théorie, l'entrée de main-d'oeuvre devrait englober tous les services de Ia main-d'oeuvre employés pour 
obtenir une production donnée. Cette publication présente deux mesures de ce genre de services: les 
personnes au travail et les heures-personnes travaillées. Toutefois, aucune de ces mesures ne prend en 
compte l'évolution qualitative de Ia main-d'oeuvre utilisée. 

Les personnes au travail sont toutes celles qui participent a Ia production d'un bien, y compris les 
travailleurs rémunérés et les travailleurs pour compte propre. Les personnes a leur propre compte incluent 
les travailleurs autonomes et les travailleurs lamiliaux non rémunérés. 

Les heures-personnes travailées se presentent comme Ia somme des heures-personnes que les 
personnes ont passées au travail, et eVes different par consequent des "heures-personnes rémunérées" 
puisqu'elles ne prennent pas en compte Ia durée des vacances, des congés, des maladies, des accidents, 
etc. 

4 - Rémunération du travail 

La rémunération du travail mesure Ia valeur des services de Ia main-d'oeuvre entrant dans le processus 
de production. Elle comprend tous les palements en espèces ou en nature verses par les producteurs 
canadiens aux personnes au travail au titre de Ia rémunération du travail; ceci comprend les salaires, les 
traitements et le revenu supplémentaire du travail des travailleurs rémunérés, ainsi qu'un revenu fictif du 
travail dans le cas des travailleurs autonomes. Les statistiques de Ia rémunération du travail présentées 
ici constituent a l'heure actuelle les données sur le coOt de main-d'oeuvre les plus completes pour 
l'ensemble des activftés economiques, puisqu'elles comprennent les paiements en espèces et les 
supplements, et portent sur toutes les personnes au travail touchant une rémunération. 

- 	On trouvera plus de details szu La couverWre industrielie des mexwes de productivité de cetie publication a l'annexe 3 partie 1. 
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La valeur des services de main-d'oeuvre des travailleurs autonomes est établie par imputation. 
L'imputation repose sur l'hypothèse que Ia valeur d'une heure de travail d'un travailleur autonome est egale 
a Ia valeur d'une heure de travail d'un travailleur rémunéré (au taux moyen) de Ia même division d'activité 
economique. Cela suppose que les services de main-d'oeuvre sont essentiellement retenus sur une base 
temporelle et que Ia mesure de Ia rémunération du travail ne doit pas refléter Ia rémunération du capital 
investi et l'esprit dentreprise. On taft un ajustement dans le cas des travailleurs autonomes tels les 
médecins, les dentistes, les avocats, les comptables et les ingénieurs. Ces emplois sont largement 
occupés par des travailleurs autonomes, mais les revenus moyens des travailleurs rémunérés dans Ia 
même industrie sous-évaluent les revenus des travailleurs autonomes. Dans ces cas, on a utilisé des 
informations sur les revenus moyens de ces travailleurs. 

Les travailleurs familiaux non rémunérés ne constituent pas une ressource gratuite même sils ne reçoivent 
pas de rémunération directe pour leurs services, et leur contribution est comprise dans le revenu net de 
I'entreprise qui les emploie. Toutefois, aucun revenu du travail n'est impute aux travailleurs familiaux non 
rémunérés. En eftet, il nexiste pas de base valable qui pemiette de mesurer Ia valeur de leurs services 
et l'on estime que ne pas en tenir compte dans les mesures de Ia rémunération du travail engendre moms 
derreurs que leur imputer un revenu du travail au méme taux que les travailleurs rémunérés. Le nombre 
de travailleurs familiaux non rémunérés est négligeable dans Ia plupart des activités économiques. 

5- CoOt unitaire de main-d'oeuvre 

Le coOt unitaire de main-d'oeuvre est le rapport de Ia rémunération du travail au PIB reel. II mesure le coOt 
de main-d'oeuvre par unite réelle de production. On peut aussi le calculer comme le rapport de Ia 
rémunération moyenne a Ia productivité du travail. Dans cette optique, le coOt unitaire de main-doeuvre 
augmente lorsque Ia rémunération moyenne crolt plus rapidement que Ia productivité du travail. 

6- Valeurs absolues 

Les series chronotogiques de Ia présente publication figurent toutes sous Ia forme de nombres-indices. 
Cette formule permet de faire, de Ia variation relative, l'objectit a poursuivre Iorsque Ion construit des 
mesures de Ia productivité et des coOts connexes. Ces indices sont établis a partir des valeurs absolues 
sur les personnes au travail, les heures-personnes, le produit intérieur brut reel et Ia rémunération du 
travail, valeurs absolues qui présentent elles-mémes un certain intérêt. 

II faut utiliser Ia valeur absolue avec une certaine reserve, ce gui explique le choix de lutilisation de 
nombres-indices. La mesure de l'emploi, de Ia production, etc., est sujette a urie certaine marge d'erreur, 
generalement indéterminée. Même si cette erreur statistique influe sur les mesures de Ia variation relative, 
il taut prévoir que ses etfets sur les secteurs individuels et Ieurs agrégations prendront davantage 
dampleur au moment d'établir les comparaisons intersectorielles de niveau absolu. II y a lieu egalement 
de signaler que les valeurs relatives de Ia production peuvent varier, puisqu'elles sont ajustées pour tenir 
compte des variations de prix, en fonction du choix de I'année de base. Les prix ne varient pas toujours 
dun montant egal ou n'évoluent pas nécessairement dans une seule direction et le choix dune année de 
base diftérente donnerait des prix relatifs dissemblables pour Ia production. 
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Le tableau explicatif 1 présente les valeurs absolues qui ont servi au caicul des indices de 1986. On peut 
calculer les valeurs absolues correspondant aux indices publiés de Ia façon suivante: 

Indice x valeur de 1986 d'après le tableau explicatif 1 
100 

Tableau explicatif 1 

Valeurs absolues de Ia productivité du travail et coOt unitaire de main-d'oeuvre, 1986 

Norn des industries 

Produit 
intériour 
brut reel 

Personnes 
au travail 

Reures- 
personnes 

Rémuné-
ration 
du travail 

$ 1000,000 000 000,000 $000,000 

Secteur des entreprises 335673 8,553 15,298 225,727 

Secteur des entreprises - excluant industries agncoles 324,616 8,059 14,216 220,196 
et de services connexes 

Secteur des entrepnses - de services 173,374 5,244 8,993 126.868 

Secteur des entreprises - de biens 162.299 3.309 6.305 98,859 

Industries agricoles et de services connexes 11057 493 1,082 5,531 

lndustnes manufactunères 86,789 1804 3,341 56,919 

Industries de Ia construction 28,082 673 1,242 23,449 

Industries du transport et entreposage 20,254 459 856 14.857 

Industries des communications 13.248 200 372 7.628 

Industries du commerce de gras et de detail 51,581 1,991 3,409 41,443 

Services socio-culturels, commerceux et personnels 52,119 1,990 3,286 41,921 
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ANNEXE 2 

Sources des données 

1 - Production 

Les données de Ia production utilisées pour calculer les indices de Ia productivité du travail et le coOt 
unitaire de main-d'oeuvre sont les estimations du produit intérieur brut par industrie en prix constants. Les 
sources suivantes sorit utilisées: Indices du produit intérieur reel par industrie, base 1961 (no 61-506 au 
catalogue) pour les années 1946-1961. Pour ces anriées, Ia production est exprimée sous forme d'indices 
seulement. Pour les années 1961 a 1981, Ia publication La structure par entrées-sorties de I'économie 
canadienne enprix constants 1961-1981 (no 15-511 au catalogue) est utilisée. Pour les années 1982 a 
1988, Ia source utilisée est Ia publication La structure par entrées-sorties de l'économie canadienne en prix 
constants (no 15-202 au catalogue). Les données pour 1989, 1990 et 1991 sont tirées de Ia publication 
Produitiritérieurbrutparindustrie (no 15-001 au catalogue). Les données du PIB reel pour I'industne de 
finances, assurances et affaires immobilières exclues les redevances gouvemementales sur les ressources 
naturelles et les loyers des immeubles occupés par leur propre propriétaire. 

2- Entrée de main-d'oeuvre 

Cette annexe présente deux mesures de l'entrée de main-d'oeuvre: le nombre annuel moyen de personnes 
au travail et le nombre d'heures-personnes pendant lesquelles ces personnes ont travaillé. Les sources 
de données se rapportant aux estimations finales de l'emploi sont présentées plus bas. 

Pour tout renseignement sur les sources des données relatives aux mesures de l'entrée de main-d'oeuvre 
pour Ia période 1946 a 1961, ii convient de consulter Ia publication indices de !'extrant par personne 
employee et par heure-tiomme au Canada, industries commerciales non agricoles, 1947-1963 (no 14-501 F 
au catalogue). 

Personnes au travail. Les personnes au travail peuvent être soft des travailleurs rémunérés, soft des 
personnes autres que des travailleurs rémunérés. Cette dernière catégorie comprend les travailleurs 
autonomes et les travailleurs famillaux non rémunérés. 

Travailleurs rémunérés. Les données sur les travailleurs rémunérés des industries de l'agnculture, de Ia 
pêche et du piegeage sont tirées de Ia publication La population active (no 71-001 au catalogue). Les 
personnes cumulant des emplois sont prises en compte a partir de 1975. 
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Estimations du nombre de salaries par province et par industrie, 1961-1976 (no 72-516 au catalogue) et 
bulletin mensuel 72-008 pour les industries suivantes jusqu'en 1982: 

Industries de l'exploitation forestière; 
Industries de Ia construction; 
Industries du transport et entreposage; 
Industries des communications: 
Autres industries de services publics; 
Industries du commerce de gros et de detail; 
Finances, assurances et atfaires immobilières; 
Services socio-cuhurels, commerciaux et personnels. 

Pour les années suivant 1982 jusqu'en 1987, Ia publication Emploi, gains et durée du travail (no 72-002 
au catalogue) a ete Ia source utilisée pour les industries qui précèdent. En plus, d'autres sources 
d'information sont utilisées. 

Pour I'industrie du transport et entreposage les données des travailleurs rémunérés sont tirées des 
publications suivantes 4: Operations des transporteurs aériens au Canada (no 51-002 au catalogue), 
Transport ferroviaire du Canada (no 52-212; 52-215; 52-216 au catalogue), Services de gaz, réseaux de 
transport et de distribution (no 57-205 au catalogue), Transport du pétrole par pipe-lines (no 55-201 au 
catalogue), Statistiques du transport des voyageurs par autobus et du transport urbain (no 53-215 au 
catalogue). 

Pour I'industrie des communications les données des travailleurs rémunérés sont tirées de: Radiodiffusion 
et télévision (no 56-204 au catalogue), Télédistribution (no 56-205 au catalogue), Société canadienrie des 
postes, annuel. 

Les données de 1988 pour les industries de rexplottation forestière, les autres industries de services 
publics, Ies finances, assurances et affaires immobilières demeurent extraites de Emploi gains et durée 
du travail (no 72-002 au catalogue); le taux annuel de variation de Ia population active a été appliqué aux 
valeurs absolues de 1987 pour I'industiie de Ia construction, commerce de gros et de detail, services soclo-
cutturels, commerciaux et personnels (excluant I'industrie des services d'enseignement et les hôpftaux). 
Les sources utilisées pour I'industrie du transport et entreposage, communications demeurent les mémes. 

Pour les années 1989, 1990 et 1991, le taux annuel de variation de I'Enquete sur Ia population active 
(I'EPA) et I'Enquéte sur l'emplo,, Ia rémunération et les heures de travail (I'EERH) a été appliqué aux 
valeurs absolues de 1988. 

Parmi les industries de Ia liste précédente, les industries de Ia construction appellent certaines 
observations. Dans le concept des entrées-sorties, toutes les activités de construction dans un secteur 
ou dans une industrie quetconque sont réacheminées aux industries de Ia construction du secteur des 
entreprises. Par consequent, le nombre de travailleurs rémunérés exerçant des activités de construction 
dans les autres industries est calculé par un rapport entre Ia rémunération versée au titre de Ia construction 
pour propre compte et Ia moyenne de salaire de I'industrie a Iaquelle I'activité prend place. 

Pour plus de detaiL! voir 'Sources and Methods of Estimating Employment by Jnput.Output Industries 1961-1988" parK.S. Gill et Monique 
Larose. 
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L'industrie des mines, carrières et puits de pétrole est dMsée en quatre groupes principaux selon Ia 
classification des industries de 1980: 

1. Industries des mines; 
2. Industries du pétrole et du gaz naturel; 
3. Industries des carrières et sablières 
4. Industries de services miniers. 

Pour les trois premiers groupes, pour les années 1961-1989, Ia source principale des données est Ia 
Revue generale sur les industries minérales (no 26-201 au catalogue). La seule exception est celle des 
sables bitumineux qui fait partie du second groupe principal, celui des industries du pétrole et du gaz 
naturel. Cette industrie nest pas couverte dans Ia Revue generale sur les industries minérales et, par 
consequent, les données utilisées pour cette industrie proviennent de I'Enquête sur Iemploi, Ia 
rémuné ration et les heures de travail. L'autre principal groupe, soft les industries des services miniers, 
comprend trois industries, selon Ia CTI de 1970: Forage de puits de pétrole a fon'ait, Autre forage a forfait 
et Services miniers divers. Pour les années allant jusqu'en 1976, le nombre de travailleurs rémunérés des 
groupes Forage de puits de pétrole a forfait, Autre forage a forfait provient du bulletin Forage de puits de 
pétrole a forfait et autre forage a forfait (no 26-207 au catalogue). A partir de 1977, le nombre de 
travailleurs rémunérés du groupe autre forage a fon'ait est tire du bulletin 26-201 au catalogue et le nombre 
de travailleurs rémunérés du groupe forage de puits de pétrole a forfait est estimé a partir de 
renseignements d'autres sources sur I'industrie, et ce jusqu'en 1982. Par Ia suite, le bulletin 72-002 sert 
de source. Les données sur les autres groupes des industries des mines, des camères et des pufts de 
pétrole sont estimées a partir des chifires du recensement décennal et du bulletin 72-002, et Ce, de 1983 
a 1989. Pour les années 1990 et 1991 le taux annuel de variation de l'Enquête sur Ia population active 
est appliqué aux valeurs absolues de 1989. 

Les données sur le nombre de travailleurs rémunérés dans les industries manufacturières pour les années 
1961-1989 sont tirées de Ia publication Industries manufacturières du Canada: niveaux national et 
provincial (no 31-203 au catalogue). Ces données soil ajustées pour une meilleure couverture dans les 
années 70. Pour les années 1990 et 1991 le taux annuel de variation de I'Enquête sur Ia population active 
est appliqué aux valeurs absolues de 1989. 

Personnes autres que Jes travailleurs rémunérés. Dans le cas des industries manufactunères, le nombre 
de personnes autres que les travailleurs rémunérés est établi a parlir des données relatives aux 
propnétaires et associés actuts publié dans Industries manufacturières du Canada: niveaux national et 
provincial (no 31-203 au catalogue). Les chittres publiés pour les années 70 ont été ajustés at in de 
maintenir Ia coherence avec les données de Ia production. Pour toutes les autres industries, Ia source 
utilisée est Ia publication La population active (no 71-001 au catalogue). Le nombre de travailleurs 
autonomes, médecins et dentistes (Centre de soins intirmiers et personnel et autres services de soin de 
sante et sociaux qui fait partie de Services socio-culturels, commerciaux et personnels) soil tires de 
Statistiques fiscales, Revenue Canada ImpOt (RV 44-1990 au catalogue) depuis 1961. 

Heures-personnes travaillées. Sauf pour les industries manufacturières, on obtient le nombre 
d'heures-personnes travaillées dans chaque industrie en faisant le produit du nombre de personnes au 
travail et de Ia moyenne annuelle des heures travaillées. 

Dans le cas des industries manufacturières, Ies données proviennent en premier lieu de l'Enquéte annuelle 
des manufactures, mais aussi de quelques autres enquetes dont ii a été fait mention. On calcule de façon 
distincte le nombre d'heures-personnes effectuées par les travailleurs de Ia production et par les employés 
salaries et on en taft Ia somme. Les ajustements apportés aux chiffres publiés sur Ie nombre de personnes 
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au travail dans les annees 70 s'appliquent aussi aux heures-personnes travaillées. Le nombre 
d'heures-personnes effectuées par les travailleurs de Ia production est établi en totalisant les résuttats de 
I' Enquête annuelle des manufactures. 

On a estimé le nombre d'heures travaillées par les employés salanés de facon légerement différente pour 
les premieres années de Ia période visée, c'est-à-direjusqu'en 1969. L'Enquête surles gains etles heures 
de travail dans les industries manufacturières ayant eté abandonnee cette année-Ià, ii a fallu utiliser une 
nouvelle méthode pour les années suivantes. Cette enquête permettait de connaItre les gains horaires 
moyens des employés salaries, a partir desquels on peut convertir les chtffres des rémunérations en 
estimations du nombre d'heures payées. L'Enquete sur les coOts de main-d'oeuvre au Canada recueille 
des données sur les industries manufacturières pour certaines années, ce qui permet de convertir Ic 
nombre d'heures payées en nombre d'heures travaillées. A partir de 1969, les enquêtes irrégulieres sur 
les coOts de main-d'oeuvre au Canada servent de base aux estimations des heures travaillées par les 
employés salaries. Pour 1983 et les années suivantes, les totalisations de l'Enquête annuelle des 
manufactures permettent d'estimer le nombre moyen d'tieures travaillées par semaine par les employés 
salanés. 

Parce que les données de l'Enquête annuelle surles manufactures ont eté saisies mais non vérifiées pour 
l'année 1987, on a estimé les personnes-heures de façon a maintenir Ia continuité des series stir Ia 
productMté du travail. Ces estimations couvrent les groupes majeurs (groupes du niveau M). Les 
estimations des heures-personnes par industrie ont ete tirées de l'Enquete surla population active (I'EPA) 
ou de l'Enquête sur i'emploi, ía rémunération et les heures de travail (IEERH) pour chacun des 21 groupes 
manufacturiers majeurs. Les estimations des tieures pour le total des industries manufacturières ont été 
réconciliées avec les heures moyennes de I'EPA pour I'ensemble du secteur manufacturier car, 
historiquement, le niveau des heures de I'Enquête annuelle des manufactures est très près du niveau des 
heures de !'EPA a ce niveau d'agrégation. Les heures travaillées par les propriétaires et les associés actits 
ont eté estimées pour 1987 au niveau M sous I'hypothèse qu'elles se sont accrues par rapport a 1986 
comme celles des travailleurs rémunérés. Pour l'année 1988, les heures moyennes travaillées ont été 
tirées pour Ia plupart de lenquete annuelle sur les manufactures (15 groupes majeurs), de I'EERH (4 
groupes majeurs) et de l'EPA (2 groupes majeurs). Pour toutes les années jusqu'en 1986 et pour I'année 
1988, les heures moyennes pour les propriétaires et les associOs actifs dans les industnes manufactunères 
sont basées sur les heures travaillées des employés salaries. 

Dans le cas des années récentes pour lesquelles on ne dispose pas encore des données de l'Enquête 
annuelle des manufactures, on calcule Ia variation relative du nombre moyen d'heures travaillées dans les 
industries manufacturières de Ia même façon que dans les autres industries; Ia méthode utilisée est décrfte 
ci-dessou s. 

Dans les industries autres que les industries manufacturières, le nombre moyen d'heures travaillées est 
calculé d'après les totalisations de l'Enquete sur Ia population active. Les estimations sont faites 
séparément pour Ies travailleurs rémunOrés et les autres; a partir de 1975, cette demière categorie est 
divisée en travailleurs autonomes et travailleurs tamillaux non rémunérés. Les personnes cumulant des 
emplois sont prises en compte a partir de 1975. 

Les données mensuelles de I'Enquête sur ía population active se rapportent uniquement a Ia semaine 
d'enquête, qui est considérée comme representative des autres semaines du mois, sauf pour ce qui est 
des congés et des greves qui ne sont pas aléatoires. La méthode consiste a ajuster les données de Ia 
semaine en question en fonction des conges et des grèves qu'elIe pouvait comprendre; cela donne une 
valeur nominale des heures travaillées au cours de Ia semaine d'enquete comme s'iI ny avait eu ni grève 
ni congé. Les données nécessaires pour apporter ces corrections sont produites par I'enquête. On estime 
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alors par interpolation les valeurs nominales correspondantes pour les autres semaines et les valeurs 
nominates de chaque semaine de lannée sont ajustées en lonction de l'incidence connue des gréves ou 
des congés sur chaque semaine. Les données requises sur les grèves sont totalisées par Travail Canada. 
Seules les données sur les travailleurs rémunérés sont ajustées pour tenir compte des greves. Quant a 
lajustement relatit aux corigés, ii est fondé sur les congés statutaires et sur des etudes des pratiques 
d'emploi dans les activités économiques. La moyenne annuelle des heures travaillées par semaine est 
obtenue en faisant Ia moyenne des heures hebdomadaires après ajustement pour les grèves et les conges. 
Le nombre d'heures travaillées par année sobtient simplement en multipliant Ia moyenne hebdomadaire 
par le nombre annuel de semaines. Ce demier n'est pas constant mais suit les variations du calendrier. 
Une année civile comprend 52 semaines completes plus une journée (deux les années bissextiles); si cette 
(ou ces) journée(s) tombe(nt) un jour normal de repos, on considère que l'année a juste 52 semaines; dans 
le cas contraire, le nombre de semaines est supérieur. De ce fait, le nombre dheures travaillées peut 
légerement varier dune année a lautre. 

3- Rémunération du travail 

La rémunération du travail se compose du revenu du travail des travailleurs rémunérés et du revenu du 
travail impute des travailleurs autonomes. Le revenu du travail des travailleurs rémunérés est tire des 
sources suivantes: La structure par entrées-sorties de l'économie canadienne, 1961-1981 (no 15-510 au 
catalogue) et Ia même publication pour 1982 et les années suivantes (catalogue 15-201) sauf pour les deux 
années les plus récentes oO les données sont tirées des Comptes nationaux des revenus et dépenses 
(catalogue 13-201). Des ajustements permettent d'exclure les industries du secteur hors entrepnses et 
d'attribuer Ia construction pour propre compte aux industries de Ia construction. 

Revenu des travailleurs autres quo los travailleurs rémunérés. La rémunération du travail comprend, en 
plus du revenu du travail des travailleurs rémunérés, un revenu du travail impute pour tous les autres 
travailleurs (a lexception des travailleurs familiaux non rémunérés). L'imputation qui sert a determiner ce 
revenu se fonde sur l'hypothèse que le revenu horaire des travailleurs autonomes est égal, au cours dune 
même année, a celui dun travailleur rémunéré moyen de Ia même dMsion dactivité economique. 

Jusqu'en 1975, on a estimé le nombre d'heures travaillées par les travailleurs autonomes en faisant le 
rapport du nombre de travailleurs autonomes au nombre des personnes autres que les travailleurs 
rémunérés et en multipliant ce rapport par le nombre d'heures travaillées par les personnes autres que les 
travailleurs rémunérés. A partir de 1975, comme nous lavons déjà souligné, les heures travaillées par les 
travailleurs autonomes ont eté estimées directement. 

Un ajustement simpose dans le cas de certaines personnes exerçant des professions libérales, comme 
les médecins, les dentistes, les avocats, Ies comptables et les ingénieurs. II sagit certes en grande 
majorité de travailleurs autonomes, mais les travailleurs rémunérés exerçant Ia méme actMté percoivent 
un revenu moyen moindre, ce qui sous-estimerait les gains de ces personnes. Dans cette situation, le 
nombre de travailleurs autonomes protessionnels et Ia moyenne du revenu du travail depuis 1961 ont eté 
tires de Statistiques fiscales, Revenue Canada Impot (RV 44-1990 au catalogue) pour 1988 et publication 
similaire pour les autres années. 
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ANNEXE 3 

Paramètres d'agrégation relies aux mesures de 
productivité du travail 

Les statistiques de cette publication se réfèrent aux industries du secteur des entrepnses telles que définies 
dans le Système de comptabilité nationale au Canada (SCN). Les statistiques correspondantes pour les 
industries n'appartenant pas au secteur des entreprises ne sont pas publiées a cause des difficultés de 
mesure de leur production. II n'existe pas de facon claire de définir Ia valeur de la production des biens 
et services qu'elles produisent, ceux-ci n'étant pas vendus sur les marches. Comme les mesures d'entrées 
de main-d'oeuvre ou de services de main- d'oeuvre et de capital sont utilisées comme mesures de Ia 
valeur de Ia production de ces industries, les ratios de productivité n'ont pas de signification. 

La description Ia plus détaillée du secteur des entrepnses se fait en terrnes des industries de Ia 
Classification type des industries (CT!) qui le composent. En excluant les industries fictives, l'agrégation 
des industries de Ia CTI donne 154 industries au niveau commun (L), 47 au niveau moyen (M) et 13 au 
niveau d'agrégation élevé (S). 

La partie I de cette publication contient au total 32 tableaux statistiques portant sur Ia productivité du 
travail. Les tableaux 1 a 4 presentent des agrégations spéciales du secteur des entreprises. Les tableaux 
5 a ii donnent des données correspondant au niveau S d'agrégation du secteur des eritreprises (a 
I'exception du tableau 10 dans lequel deux industries du niveau S ont ete agregees). Les autres tableaux 
(12 a 32) présentent les données du niveau M d'agregation pour les industries manufacturières. Le 
contenu de l'industrie pour chacun des tableaux de cette publication est indiqué ci-dessous. 

Les tableaux suivant établissent Ia correspondance entre Ia classification des industries du système de 
comptabilité nationale au Canada et les classifications type des industries. 
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Tableau explicatif 2 

Concordance entre les codes d'industries du niveau S, les codes des activités économiques (CAE. 
CTI) et les codes du niveau commun (L) 

Industries du niveau S 

Codes 
S 	Nom des industries 

1980 
Cli 

1970 
CAE 

1960 
CAE 

Code 
Commun 

1 Industries agiicoles et de services connexes 011-01 7, 001-021 001 -021 1 
021-023 

2 Industries de Ia peche et dii plégeage 031-033 041-047 041-047 2 

3 Exploitation forestière 0411. 0412, 031,039 031,039 3 
0511 

4 Mines, cariières et puits de pétrole 0611-0617, 051-052 051-059 4-13 
0619, 0621- 057-059, 061, 063- 
0625,0629, 061064, 066,071, 
063,071 071 -073, 073, 077, 
081, 082, 079.083 079,083 
091,092 087096, 087, 092- 

098, 099 099 

5 Industries manufactunères (Voir niveau M plus bas) 14-108 

6 Industries de Ia construction 401-449 404-421 404-421 109-117 

7 Industries du transport et entreposage 451-459 501 -509 501,502 118-128 
461,471 512, 515- 504-509 
479.996 517,519 512,519 
9991 524,527 515-517 

524-527 

8 Industries des communications 481-483 543-545 543-545 129-131 
4841 548 548 

9 Autres industries de services publics 491,492 572.574 572,574 132-134 
499 579 579 

10,11 Industries du commerce de gras etde detail 501-599 10722,2611 1292, 2611 135136 
601-692 602 -629 602-629 

631.699 631-699 

12 Finances, ass. & aft. immobilières 701-705 7011-7016 702,704 137-139 
709,711- 7019,703, 7311,7312 
729, 731- 705,707 735, 7371 
733,741- 715,7211, 
743, 7499 7212, 735. 
7511, 7512 7371 
759,761 

13 Serv. socio-cult commer. & pet-s. 771-777, 801-809 801-809 142-154 
779, 851- 821-827 821,823- 
859, 861 841-845 827,851 
8621, 863 849, 851- 853-859 
865,866 855,861- 861,862 
8671, 8679 864.866 864,866 
868, 8691- 867.869 869,871 
8693, 8699 871,872 872, 874- 
911-914, 921 874,876 879,891 
922, 961- 877,879 8931, 894- 
966, 969 881-886 899 
971,972 891,8931 
973,979 894-899 
982,983 
991 -995 
9999. 4842 
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Tableau explicatif 3 

Concordance entre les codes des industries du niveau M, les codes de Ia classification type des 
industries (CTI-CAE) et les codes du niveau commun (L) 

Industries manufacturières du niveau M 

Codes 
M 	Nom des industnes 

1980 
Cli 

1970 
CAE 

1960 
CAE 

Code 
Commun 

8 Industnesdesaliments 1011 	1012 101-108 101, 103 14-24 
102-04 105, 107 
1051-1053 111, 112 
106, 1071 123-125 
1072, 1081- 128, 1291 
1083, 109 131, 133 

135, 139 

9 Industnesdesboissons 111-114 109, 141,143 25-28 
145, 147 

10 Industries do tabac 121,122 151,153 151, 153 29 

11 Industries des prodoits on caoutchouc 151-159 1623, 1629 163, 169 30 

12 Produits en matière plastique 161-169 1651, 27332 27332, 31 
3851 

13 Industries du cuir et produits connexes 1711. 1712 1624, 172 161, 172 32,33, 
1713, 1719 174, 179 174, 179 34 

14 Industries textiles et produits textiles 181-183 181-187, 183, 193, 35-40 
191-193 189, 2391 197, 201 
199 211-216 

218, 221 
223. 2292, 
2299,2391 

15 Industries do Ihabillement 243-245, 175,231 175,231 41,42 
249 2392, 243- 2392, 242- 

249 249 

16 Industriesdobois 251,252 251,252 251.252 43-47 
254,256 254,256 254,256 
258,259 258,259 258,259 

17 Meubles et articles dameublement 261,264 2619, 264 2619, 264 48-50 
269 266 266 

18 Industries do papier et produits cortnexes 271 -273 271,272 271,272 51-54 
279 2731, 2732 2731, 2732 

27331, 274 27331, 274 

19 Impnmerie, édtion et indusmes oonnexes 281-284 286-289, 286-289 55, 56 
8932 8932 

20 Premiere transformation des métaux 291,292 291,292 291,292 57-63 
294-297 294-298 294-298 
299 

21 Fabrication des produits en metal 301-309 301-309 301-309 64-71 

22 Industries de la machinerie 311.312 311,315 311,315 72-74 
319 316 316 

23 Industries do materiel de transport 321, 323- 1652. 188 2291, 321 75-81 
329 321, 323- 323-329 

329 3852 

24 Produits électhques et électroniques 331 -339 268,318 268,318 82-89 
3399 331,332 
331 -336, 334-339 
338, 3391 
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Tableau explicatif 3 

Concordance entre les codes des industries du niveau M, les codes de Ia classification type des 
industries (CTI-CAE) et les codes du niveau commun (L) (fin) 

Industries manufacturières du niveau M 

Codes 1980 1970 1960 Code 
M 	Nom des industries CTI CAE CAE Commun 

25 Produits minéraux non métalliques 351,352 351, 352 341,343 90-95 
354-359 353-359 345,347 

348, 351- 
357, 359 

26 Produts raflinés de petrole et charbon 361,369 365, 369 365,369 96 

27 Industries chimiques 371 -377 372-379 371-379 97-103 
379 

28 Autres industnes manutacturléres 391 -393 391-393 219. 381- 104-108 
397,399 397,399 384, 393, 

395, 397- 
399 

Agrégations spéciales 

Nom des industries Code S 

Secteur des entrepnses 1-13 

Secteur des entrepnses - de biens 1-6, 9 

Secteur des entrepnses - de services 7-8, 10-13 

Secteur des entreprises - excluant agncoles et de services connexes 2-13 
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ANNEXE 4 

Garantie de qualite et evaluation des estimations de Ia 
productivité du travail 

A l'instar des autres éléments du Système de comptabiIé nationale (SCN), les mesures de productivfté 
du travail et de coQt unitaire de main-d'oeuvre présentées dans cette publication consistent en des chiffres 
dénvés de sources multiples et dont les données sont soumises a divers ajustements. De ce taft, 
l'évaluation de Ia qualité des données pose des problèmes similaires a ceux mentionrués dans les autres 
publications du SON. Les données sur Ia productivité du travail et les données connexes présentées clans 
cette publication sont dérivées: 

(1) des tableaux d'entrées-sorties, des comptes de revenus et 
dépenses et des comptes du produit intérieur reel du SON et, 

(2) de diverses enquêtes et recensements contenarit des intormations 
sur l'emploi et les heures travaillées. 

Les cotes de qualité sont présentées clans les tableaux explicatits 4 et 5 pour Ia demière année de 
référence indiquée. Les sources de données sont différentes selon qu'il sagit de données ariténeures de 
référence ou de données préliminaires plus récentes; les données suivant l'arinée de référence sont jugées 
de moindre qualité bien qu'aucune cote de qualité ne soft donnée. 

Lors de I'établissement des cotes des diverses données, nous nous intéressons davantage aux variations 
annuelles qu'aux niveaux des divers agrégats. Nous ne tenterons pas d'établir des cotes cardinales des 
divers agrégats de Ia productivité. Toutefois, nous chercherons a établir un classement ordinal après avoir 
rassemblé des renseignements suftisants. De plus, comme on l'a déjà mentionné, seules les données de 
référence sont cotées. La cote 1 est attnbuée aux estimations les plus fiables, Ia cote 2 aux estimations 
fiables et Ia cole 3 aux estimations acceptables. Toute série qui ne peut obtenir Ia cote 3 nest pas 
publiée. Des cotes sont foumies pour les series suivantes: 

(I) PIB reel au coOt des facteurs; 
(ii)  Persorines au travail; 
(iii)  Heures-personnes travaillées; 
(iv)  Rémunération du travail; 
(v)  PIB reel par personne au travail; 
(vi)  PIB reel par heure-personne; 
(vii)  CoOt unitaire de main-d'oeuvre. 

P/B reeL Les cotes des données sur le PIB reel proviennent de l'annexe A de Ia publication: La structure 
par entrées-sorties de !'économie canadienne, 1988 (no 15-201 au catalogue). 

Personnes au travail. Pour ces données, les cotes ont ete établies de Ia manière suivante: en general, 
une cote I a ete attribuée aux estimations qui sont entièrement fondées sur des données de recensement, 
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les enquêtes ou des sources administratives 5  qui exigent peu d'ajustements pour Ia couverture, Ia 
valorisation et Ia classification. La cote 2 a ete assignee aux données moms fiables des recensements et 
des enquêtes fondées sur I'établissement pour lesquelles on ettectue des ajustements en fonction du 
champ d'observation. La cote 3 a été donnée a toutes les autres sources, par exemple, aux 
enquetes-menages (Enquete sur Ia population active) et aux recensements décennaux a moms que 
rexpérmence passée nous permette d'agir autrement. La principale raison pour laquelle on a donné cette 
cote aux enquétes-ménages ou aux recensements décennaux découle du manque de precision des 
réponses des enquêtes-ménages et des recensements en comparaison des enquêtes aupres des 
établissements quant a Ia classification industnelle. Toutefois, les cotes de qualité des series provenant 
d'enquetes par sondage, comme l'Enquête sur Ia population active, dependent également de Ia taille de 
I'échantillon. Les series agrégees peuvent donc recevoir des cotes plus élevées que les series 
desagregees. De Ia même facon, peu importe le niveau d'agregation, les données sur les grandes 
industries peuvent obtenir des cotes de qualfte supérieures a celles des données sur les petites industries. 

En vertu de ces critères, les données sur l'emploi qui proviennent de I'enquête annuelle auprès des 
manufactures au niveau d'agrégation S obtiennent Ia cote 2. La raison pour laquelle Ia cote est de 2 pour 
rannée 1988 plutôt que de 1 comme I'année demière provient de ce que 19.2% des données sur les 
travailleurs rémunérés proviennent des lormulaires d'impôt et des questionnaires courts. De ce 
pourcentage 13.3% est estimé des formulaires d'impôt qui ne rapportent pas ces données: les données 
sur les salaires et traitements sont utilisées pour estimer le nombre des travailleurs de cet univers. Pour 
1988, les criteres suivants ont ete utilisés pour cater les données d'emploi des industries manutacturières 
du niveau d'agrégation M. Une cote de 1 a été donnée aux statistiques d'emploi dont moms de 10.0% 
proviennerd des statistiques tiscales. Une cote de deux a eté donnée aux données dont plus de 10.0% 
mais mains de 20.0% proviennent des statistiques fiscales. Une cote de 3 a ete assignee aux données 
dont plus de 20.0% proviennent des statistiques fiscales. 

Les données sur I'emploi pour l'industrie de I'agricutture proviennent de I'Enquête sur Ia population active, 
c'est-à-dire dune enquete-menage. Pour cette industrie, II s'agit de Ia seule source de donriées sur 
I'emploi. En outre, 61.9% des travailleurs de l'agriculture sont des travailleurs autonomes pour lesqueUes 
les estimations sont de qualite legerement inféneure que celles des travailleurs rémunérés. On a donc 
attribué Ia cote de qualité 3 aux données sur l'emploi pour I'industrie de l'agriculture. Pour le reste des 
industries composant le secteur des entreprises de I'économie, les données sur l'emploi pour les 
travailleurs rémunérés proviennent des enquêtes-établissements (Estimations des salaries pour Ia période 
allant jusqu'à 1982 et EERH a partir de 1983) et d'une vanété d'autres enquêtes. Pour les personnes 
autres que les travailleurs rémunérés, I'emploi provient de l'enquete-menage EPA. Par consequent, pour 
tout le reste des industries pour lesquelles des données sur Ia productivrté et le coOt unitaire de 
main-d'oeuvre sont publiées au nrveau S d'agrégation les données sur l'emploi obtiennent Ia cote de qualite 
suivante. Une cote de 1 a été attribuée aux industries dont moms de 10.0% des travailleurs sont 
autonomes. Pour les industries dord ce pourcentage se situe entre 10.0% et 20.0%, Ia cote est de 2. Pour 
les industries dont ce pourcentage excède 20.0%, on a attribué Ia cote 3 aux données d'emploi. Toutefois, 
au niveau de l'ensemble du secteur des entrepnses, les erreurs ont un effet compensatoire et on estime 
qu'une cote de qualité 1 pourrait être attribuée aux données. 

Heures-personnes travaillées. Le nombre d'heures-personnes travaillées dans chaque industrie sauf Ia 
fabrication provient du produit du nombre de personnes au travail et du nombre annuel moyen dheures 
travaillées. Les données sur les heures moyennes provenant de lEnquête sur Ia population active soil 
de bonne qualité et Iorsque des comparaisons soil possibles, par exemple dans le cas des industries 

Voir l'annexe 2 de La panic .1 pour une description des sowces de données. 
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manufacturières, les données sur les tieures moyennes provenant des deux sources indiquent des 
variations annuelles trés similaires. A titre d'agrégat distinct, les données sur les heures moyenries 
travaillées obtiennent une cote de qualité 2. Puisque les données sur les heures-personnes travaillées sont 
le résultat du produit des données sur les heures moyennes et des données sur les personnes au travail, 
leur cole de qualité est Ia moyenne arrondie des deux types de données. Dans les industries 
manufacturières, les données sur les heures personnes-travaillées proviennent de l'enquete annuelle des 
manufactures et des calculs distincts sont etfectués pour les travailleurs a Ia production et les travailleurs 
salaries; le nombre total personnes-heures travaillées étant donné par Ia somme des deux éléments. 
Cependant, même pour les travailleurs a la production les personnes-heures travaillées sont principalement 
estimées a partir des personnes-heures payées. Pour les travailleurs salaries, II est obtenu en utilisant Ia 
semaine de travail standard et les semaines de vacances payées. Puisque les heures travaillées au niveau 
d'agrégation S dans la fabrication sont simplement une somme des heures travaillées au niveau 
d'agregalion M, (n'y ayant aucune erreur compensatoire) Ia cote de qualite des données sur les personnes-
heures travaillées a été fixée a 2 aux niveaux d'agrégation M et S. On a attnbué une cote de 1 aux heures 
de l'ensemble du secteur des entrepnses a cause des erreurs compensatoires. 

Rémunération du travail. La rémunération du travail est Ia somme du revenu du travail des travailleurs 
rémunérés et du revenu du travail impute des travailleurs autonomes. Puisque les estimations du revenu 
du travail pour Ia période de référence proviennent des données fiscales et ont eté soumises a divers 
ajustements sur le plan des entrées-sorties, par exemple, pour Ia construction pour compte propre, elles 
obtiennent la cote un. Cependant, dans certaines industries (par exemple, l'agriculture, la construction et 
le commerce de detail) ii y a un nombre élevé de travailleurs autonomes pour lesquels ii n'y a pas de 
mesure directe de revenu du travail et une imputation est effectuée sous l'hypothese que leur rémunération 
horaire est egale a celle des travailleurs salaries. Pour les industries dans lesquelles le pourcentage des 
travailleurs autonomes est inférieur a 10.0%, Ia Cole de qualité de Ia rémunération est de 1. Lorsque ce 
pourcentage est entre 10.0% et 20.0%, Ia cote de qualite est de 2. Une cote de 3 a ete attribuée dans 
le cas oü ce pourcentage depasse 20.0%. D'après ces normes, Ia cole de qualite pour Ia rémunération 
des industries manufacturières au niveau d'agrégation M a été fixée a 1. 

Productivité du travail et autres ratios. Pour établir les cotes de qualite des ratios comme le PIB reel par 
personne au travail, le PIB reel par heure-personne et le coOt unitaire de main-d'oeuvre, on a utilisé Ia cole 
moyenne arrondie a Ia plus faible cote des deux variables. Par exemple, Si Ia Cole pour le PIB est 1, mais 
celle de l'emploi est 2, Ia cote du PIB par personne au travail est 2. 
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Tableau explicatif 4 

Cotes de qualite des données de Ia productivité du travail et des Indlcateurs connexes au nlveau 
d'agregation S et pour le secteur des entreprlses, 1988 

Nom des industries Produit Personnes Person- Rémuné- Produit Produit CoUt 
inténeur au nes ration du Intérleur intérleur unitaire 
brut reel travail heures travail brut reel brut reel du travail 

par personne par heure- 
personne 

md. agricoles & de serv. connexes 2 3 3 3 3 3 3 
Industries manufacturières 1 2 2 1 2 2 1 
Industries de Ia construction 3 2 2 2 3 3 3 
Industries du transport et 2 2 2 2 2 2 2 

entreposage 
Industries des communications 2 1 2 1 2 2 2 
Industhes du commerce de gras et 2 2 2 1 2 2 2 

detail 
Serv. socio-cult. commer. & pers. 2 2 2 2 2 2 2 
Secteur des entreprises 1 1 1 1 1 1 1 

Tableau explicatlf 5 

Cotes de qualité des donnees de Ia productivité du travail et des indlcateurs connexes pour les 
Industries manufacturières du nlveau d'agrOgation M, 1988 

Norn des indusmes Produit 
inténeur 
brut reel 

Personnes 
au 
travail 

Person- 
nes 
heures 

RémuriO- 
ration du 
travail 

Produit 
intérleur 
brut reel 
par personne 

Produit 
intOrleur 
brut reel 
par heure-
personne 

CoCit 
unitaire 
du travail 

Aliments 2 1 2 1 2 2 2 
Boissons 2 1 2 1 2 2 2 
Tabac 1 1 2 1 1 2 1 
Caoutchouc 1 1 2 1 1 2 1 
Plastique 1 3 2 1 3 2 1 

Cuir & connexes 1 2 2 1 2 2 1 
Textiles & prod. textiles 1 2 2 1 2 2 1 

Habillement 1 1 2 1 1 2 1 
Bois 2 2 2 1 2 2 2 
Ameublement & artides 1 3 2 1 3 2 1 
Papier & produits connexes 1 1 2 1 1 2 1 
Imprimerie, edition & connexes 2 3 2 1 3 2 2 
Premiere transf. des métaux 2 1 2 1 2 2 2 
Fab. des produits an metal 1 3 2 1 3 2 1 
Machinene 1 3 2 1 3 2 1 
Materiel de transport 2 1 2 1 2 2 2 
Eiectnques & électroniques 2 1 2 1 2 2 2 
Minéraux non métalliques 1 2 2 1 2 2 1 
Raffinés de pétrole & charbon 2 1 2 1 2 2 2 
Industries chimiques 2 1 2 1 2 2 2 
Auti-es industries manufacturières 	2 3 2 1 3 2 2 
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ANNEXE 5 

Presentation algébrique des indices 

1 - Indice de productivité du travail 

La lormule de Ia productivité du travail utilisée dans Ia présente publication, peut s'écrire sous Ia forme: 

Indice de productivité = 
Indice du PIB reel 

Indice de I'entrée en main-d'oeuvre 
4T, i] 

ou, sous forme algebrique: 

p = 	 x100 
L/L0  

oU P est ('indice de productivé du travail, et 0 et L sont Ia production en prix constants (produft intérieur 
reel) et le volume de l'entrée de main4oeuvre respectivement, au niveau d'agregation correspondant. Les 
indices 0 et t se rapportent a Iannée de base et a une autre année quelconque. 

2 - Indice du coUt unitaire de main-d'oeuvre 

De méme, on peut mettre l'indice du coOt unitaire de main- d'oeuvre sous Ia forme suivante: 

Indice de rémunCration Indice du coUt unitaire = 	 X 100 
Indice du PIB reel 

ou, sous forme algébrique: 

ii = 
[ ctIcol XIOO Qt /Q0 j  
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L'indice du coOt unitaire de main-d'oeuvre peut aussi être exprimé comme le rapport de l'indice de Ia 
rémunération moyenne du travail a l'indice de Ia productivité du travail. Soit: 

Indice de Ia rémunératlon moyenne 1 
Uf 	

Indice de ía Productivité 

OiD U est I'indice du coüt unitaire de main-d'oeuvre, C Ia remuneration du travail; Q et L et les indices 
attaches aux symboles ant ete définis plus haut. 

3- La productivité du travail, le coOt unitaire de main-d'oeuvre et Ia rémunOration 
moyenne du travail 

On a défini P, Q, L, U et C plus haut, mais ici, ces symboles représentent des valeurs absolues. Si on 
denote aussi Ia rémunération moyenne du travail par W, alors par definition: 

P=Q/L 

w=qL 

U=C/Qou 

U=Vv7P 

La croissance de ces variables peut s'écrire de Ia facon suivante: 

= P. (1 + 

W = W. 0 + w' 

Ut = U, (1 + 

00 les minuscules designent les taux de croissance, les indices o et t et l'exposant n désignent le temps. 
P0 , W. et U. représenteflt les valeurs en l'année initiale 0 et P, W et U, les valeurs en l'année t, n étant 
l'intervalle de temps en années entre l'année t et l'année o. En l'année t 

Ut = W 'Pt 
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La substitution des trois relations précédentes dans l'equation ci-dessus donne 

U. (1 + 	= W. (1 + 

P. (1 + 

qui se ramène a 

U. 0 + U)" = j0 [ + 
+ 

I +u= 1+ w 
1+p 

ou, en solulionnant pour U: 

u= 
1+p 

Donc, le taux de croissance du coOt unitaire de main-d'oeuvre est inversement proportionnel au taux de 
croissance de Ia productivité du travail. La demière equation peut s'écnre sous Ia forme 

w — u 
' 	1+u 

Si le coOt unitaire de main-d'oeuvre augmente plus rapidement que Ia rémunération moyenne du travail, 
le taux de croissance de Ia productivité du travail est négatif. 

Partie 1 	 Mesures globales de productivité 	 page 79 



ANNEXE 6 

Productivité du travail, coUt unitaire de main-d'oeuvre 
et données connexes - CANSIM 

Matrices 
CANSIM 

Productivité du travail 

Indices depuis 1946 

Personnes au travail 7922 
Travailleurs rémunérés 7923 
Heures-personries travaillées, personnes au travail 7924 
Heures-personnes travaillées, travailleurs rémunérés 7925 
PIB reel par personne au travail 7926 
PIB reel par heure-personne travaillée, persorines au travail 7927 
Rémunération du travail des personnes au travail 7934 
Rémunération du travail par personne au travail 7935 
Rémunération du travail par heure-personne travaillée, personnes au travail 7936 
CoOt unitaire de main-d'oeuvre 7937 
PIB reel 7938 

Valeurs absolues depuis 1961 

Nombres de personnes au travail 7916 
Nombre de travailleurs rémunérés 7917 
Nombre d'heures-personnes travaillées, personnes au travail 7918 
Nombre d'heures-personries travaillées, travailleurs rémunérés 7919 
PIB reel par personne au travail 7920 
PIB reel par heure-personne travaillée, personnes au travail 7921 
Moyenne hebdomadaire des heures travaillées, personnes au travail 7928 
Moyenne hebdomadaire des heures travaillées, travailleurs rémunérés 7929 
Rémunération du travail des personnes au travail 7930 
Rémunération du travail par personne au travail 7931 
Remuneration du travail par heure-personne travaillée, personnes au travail 7932 
CoOt unitaire de main-doeuvre 7933 
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PARTIE 2 

KX 
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Productivité multifactorielle 

Résultats expérimentaux 
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Tableau 1 - Indices de Ia productivité multitactorielle industrielle sur Ia production brute pour des 
Industries choisies, (1986=100) 

Année Secteur Industries Industhes Industries Industries Industries Industries du 
des agricoles et manutac- de Ia du tranport & de têlécom- commerce de 

entreprises de services tunéres construction entreposage munication gras et detail 
connexes 

1961 75.0 72.9 81.3 90.2 67.9 40.6 71.8 
1962 78.3 84.5 84.0 91.7 67.9 41.4 74.6 
1963 80.7 91.7 85.3 91.6 72.1 42.1 75.9 
1964 83.0 86.6 87.0 92.1 76.0 43.3 78.5 
1965 84.5 88.9 88.2 91.8 76.9 45.7 80.3 
1966 85.5 95.6 88.2 90.8 79.1 46.0 82.8 
1967 83.6 84.1 87.3 91.7 79.0 47.8 84.4 
1968 86.1 87.3 88.9 93.4 80.8 50.4 84.8 
1969 87.9 91.1 90.3 92.2 84.5 53.0 85.7 
1970 87.9 86.2 89.4 92.8 87.6 55.7 87.3 
1971 90.9 95.1 90.8 93.6 88.1 56.7 88.8 
1972 93.4 89.3 92.7 92.9 90.2 59.3 91.0 
1973 96.6 92.9 94.8 92.0 91.6 62.0 91.7 
1974 93.9 83.4 94.7 91.1 90.5 65.2 90.3 
1975 91.9 88.9 92.5 94.9 89.6 69.8 90.8 
1976 95.3 93.9 94.5 97.7 89.6 71.7 93.7 
1977 95.5 91.3 96.2 98.5 90.2 72.8 92.3 
1978 95.7 89.5 96.9 97.1 92.3 76.8 91.2 
1979 95.9 85.4 96.9 95.7 96.6 81.4 91.8 
1980 94.8 87.0 95.7 98.0 93.2 87.3 92.1 
1981 94.9 92.1 96.6 101.3 92.4 89.6 91.9 
1982 90.0 94.8 94.0 103.5 90.8 86.5 89.6 
1983 93.6 93.8 96.7 103.6 95.2 88.3 95.0 
1984 97,9 94.1 99.6 101.3 99.0 92.9 96.1 
1985 99.0 92.3 100.6 99.3 99.3 96.2 98.4 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 101.4 98.1 100.3 100.4 103.1 103.9 102.8 
1988 101.9 97.9 100.3 99.9 105.9 106.7 103.9 
1989 100.7 .. .. .. 

1990 98.6 .. .. .. 

1991 96.9 .. .. .. 

Nfmr1aLt14mn vLnnLA4m114& eon So6 

1 961 -1 991 	 1 9l -1 9B 

Partie 2 	 Mesures globales de productivité 	 page 85 



Tableau 2 - Indices de Ia productivité multifactorlelle Industrielle sur Ia production brute nette pour 
des industries choisies, (1986=100) 

Année 	Secteur 	industries 	Industries 	Industries 	Industnes 	Industries 	Industries du 

	

des 	agricoies et 	manufac- 	de Ia 	du tranport & 	de télécom- 	commerce de 

	

entrepnses 	de seMces 	tunères 	construction 	entreposage 	munication 	gros et detail 
con nexeS 

1961 78.7 70.9 76.0 90.1 65.2 39.5 71.4 
1962 81.7 82.6 79.3 91.7 65.3 40.4 74.1 
1963 83.8 89.8 81.0 91.6 69.6 41.1 75.5 
1964 85.9 84.7 83.2 92.1 73.8 42.3 78.1 
1965 87.2 87.0 84.7 91.8 747 44.7 80.0 
1966 88.0 93.8 84.7 90.8 77.0 45.0 82.5 
1967 86.4 82.2 83.6 91.7 76.9 46.8 84.2 
1968 88.6 85.4 85.6 93.4 78.9 49.4 84.6 
1969 90.1 89.2 87.5 92.2 82.8 52.1 85.5 
1970 90.1 84.3 86.2 92.8 86.2 54.8 87.1 
1971 92.7 93.4 88.0 93.6 86.7 55.8 88.6 
1972 94.8 87.4 90.5 92.9 89.1 58.4 90.9 
1973 97.4 91.1 93.3 92.0 90.5 61.1 91.6 
1974 95.2 81.4 93.2 91.0 89.4 64.4 90.2 
1975 93.5 87.0 90.3 94.9 88.4 69.0 90.6 
1976 96.4 92.1 92.9 97.7 88.4 71.0 93.6 
1977 96.5 89.5 95.1 98.4 89.0 72.1 92.1 
1978 96.7 87.7 96.0 97.1 91.4 76.2 91.0 
1979 96.9 83.4 96.0 95.7 96.3 80.9 91.7 
1980 95,9 85.0 94.5 98.0 92.3 87.0 92.0 
1981 96.0 90.3 95.6 101.3 91.4 89.3 91.7 
1982 92.0 93.6 92.3 103.5 89.6 86.2 89.4 
1983 95.0 92.3 95.7 103.6 94.5 87.9 94.9 
1984 98.5 92.7 99.5 101.3 98.9 92.7 96.0 
1985 99.2 90.5 100.7 99.3 99.2 96.0 98.3 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 101.1 97.6 100.4 100.4 103.5 104.1 102.8 
1988 101.5 97.4 100.4 99.9 106.7 106.9 104.0 
1989 100.6 .. .. .. 

1990 98.9 .. .. .. 

1991 97.5 .. .. .. 
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Table 3 - Indices de Ia productivité multifactorielle industrielle sur Ia valeur ajoutée pour des 
Industries choisles, (1986=100) 

Année 	 Secteur des entrepnsas 	 Industries manufacturières 

1961 75.0 56.0 
1962 78.3 61.1 
1963 80.7 63.7 
1964 83.0 67.1 
1965 84.5 69.6 
1966 85.5 69.6 
1967 83.6 67.8 
1968 86.1 71.1 
1969 87.9 74.3 
1970 87.9 72.1 
1971 90.9 75.3 
1972 93.4 79.7 
1973 96.6 84.9 
1974 93.9 84.7 
1975 91.9 78.8 
1976 95.3 84.0 
1977 95.5 . 	 88.6 
1978 95.7 90.6 
1979 95.9 90.5 
1980 94.8 87.1 
1981 94.9 89.7 
1982 90.0 82.2 
1983 93.6 89.8 
1984 97.9 98.7 
1985 99.0 101.8 
1986 100.0 100.0 
1987 101.4 101.0 
1988 101.9 100.8 
1989 100.7 97.9 
1990 98.6 93.1 
1991 96.9 89.6 
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Tableau 4 - Indices de Ia productivite multitactorielle interinclustrlelle pour des industries choisies, 
(1986=100) 

Année 	Secteur 	Industnes 	Industries 	Industries Industries Industries 	Industnes du 
des 	agricoles et 	manufac- 	 de la du tranport & de télécom- 	commerce de 

entrepnses 	de services 	tunères 	construction entreposage munication 	gros et detail 
connexes 

1961 78.7 63.8 71.2 77.2 65.6 39.0 68.6 
1962 81.7 75.0 75.5 80.7 66.2 40.0 71.7 
1963 83.8 82.3 78.2 82.0 70.6 40.7 73.5 
1964 85.9 78.6 80.4 84.7 75.4 42.0 76.4 
1965 87.2 81.3 82.2 85.6 76.4 44.7 78.5 
1966 88.0 88.3 82.8 85.0 78.9 45.0 81.4 
1967 86.4 76.8 81.1 84.5 78.2 46.5 82.2 
1968 88.6 80.8 83.6 87.7 80.8 49.3 83.2 
1969 90.1 84.8 86.4 87.4 84.8 52.0 84.4 
1970 90.1 80.1 85.1 87.8 88.3 54.7 86.1 
1971 92.7 89.6 87.8 89.9 89.2 55.9 88.1 
1972 94.8 84.7 90.7 90.8 92.4 58.7 90.8 
1973 97.4 88.2 95.0 91.1 94.8 61.7 92.1 
1974 95.2 79.4 93.3 89.1 93.0 64.9 90.3 
1975 93.5 84.7 89.7 91.0 91.0 69.4 90.1 
1976 96.4 90.1 93.3 94.8 91.2 71.6 93.5 
1977 96.5 87.3 95.0 95.8 91.8 72.6 92.0 
1978 96.7 85.3 95.7 95.1 93.8 76.8 91.1 
1979 96.9 81.2 95.8 94.1 98.5 81.5 91.9 
1980 95.9 82.3 93.4 95.6 94.1 87.6 91.9 
1981 96.0 87.4 93.6 98.5 92.8 89.9 91.5 
1982 92.0 89.1 89.5 97.3 89.7 86.0 87.9 
1983 95.0 89.8 93.5 99.7 95.3 87.8 93.7 
1984 98.5 91.7 98.7 100.2 99.3 93.0 95.7 
1985 99.2 90.1 100.2 99.5 99.7 96.0 98.1 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 101.1 98.5 101.1 101.3 103.7 104.1 103.0 
1988 101.5 98.6 101.6 101.2 106.9 106.7 104.1 
1989 100.6 .. .. .. 

1990 98.9 .. .. .. 

1991 97.5 .. .. .. 

'.ri.tIr AELr'%r-%Lj4qP114m dom 36 

page 88 	 Mesures globales de productivité 	 Partie 2 



Tableau 5 - Indices de Ia productivité multitactorielle industrielle sur Ia production brute pour les 
industries manufacturières, (1986=100) 

Année Industries Industries Industries Industries des Industries du 
des alinients des boissons du tabac produits en caoutchouc, 

matière cuir et produits 
plastique connexes 

1961 91.2 86.7 94.2 65.6 74.9 
1962 92.5 88.5 93.0 66.4 80.2 
1963 92.3 92.4 95.5 69.0 80.9 
1964 93.1 93.8 97.2 72.0 82.8 
1965 94.0 95.8 99.4 73.2 82.7 
1966 93.4 101.8 96.3 74.5 84.0 
1967 94.4 103.9 94.3 73.9 83.5 
1968 94.6 100.7 93.3 84.2 84.1 
1969 94.5 103.3 96.8 87.7 84.8 
1970 94.8 104.5 98.5 85.3 83.7 
1971 97.1 105.2 102.5 87.9 84.7 
1972 97.2 105.7 104.9 92.9 84.1 
1973 98.1 110.2 106.3 94.7 86.5 
1974 97,9 108.5 109.1 89.9 84.3 
1975 96.4 106.1 107.7 86.0 82.4 
1976 99.1 105.9 106.7 87.0 88.3 
1977 100.0 108.6 114.3 88.8 93.3 
1978 99.9 107.8 109.0 92.4 96.2 
1979 100,0 108.3 109.9 96.3 98.3 
1980 98.8 107.8 110.7 93.9 95.4 
1981 98.4 107.2 110.2 97.9 94.8 
1982 98.7 104.2 109.8 96.6 92.3 
1983 98.4 103.6 106.8 101.1 96.1 
1984 99.3 103.8 105.4 103.3 103.1 
1985 100.5 102.2 100.6 103.8 104.1 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 99.8 101.6 105.6 99.2 102.5 
1988 98.1 104.3 107.6 95.9 103.1 
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Tableau 5 - Indices de Ia productivité multifactorielle Industrielle sur Ia production brute pour les 
industries manufacturières, (1986=100) 

Année lndustnes 
textiles, prod. 

textiles et 
habillement 

Industries 
du bois 

Meubles et 
articles 

d'ameublement 

Industries 
du papier et 

produits 
connexes 

Imprimerie, 
edition et 

ind.connexes 

1961 69.6 75.2 87.6 97.4 83.5 
1962 72.8 77.9 89.8 97.7 85.1 
1963 74.8 80.8 92.1 98.7 85.3 
1964 75.3 82.0 91.9 101.0 84.8 
1965 74.8 82.4 94.5 99.5 84.4 
1966 74.5 82.3 95.8 98.9 85.0 
1967 74.0 83.8 95.2 95.0 85.1 
1968 76.7 86.2 96.5 95.5 85.8 
1969 77.9 86.2 98.9 98.1 86.6 
1970 77.4 86.2 96.2 97.6 85.6 
1971 79.5 85.2 97.5 97.0 86.0 
1972 82.1 82.6 103.8 99.9 88.6 
1973 83.2 83.1 107.0 102.4 91.5 
1974 83.2 83.0 97.9 104.2 90.9 
1975 84.2 81.4 96.3 91.1 91.8 
1976 86.3 84.7 101.5 98.3 96.5 
1977 88.5 87.1 102.4 99.0 99.6 
1978 92.0 85.9 106.4 102.3 101.9 
1979 94.3 859 104.2 101.6 101.0 
1980 93.9 88.7 102.3 101.6 101.3 
1981 95.3 89.0 103.4 99.9 101.3 
1982 91.4 86.9 93.5 94.2 96.7 
1983 95.0 92.1 98.5 98.5 98.8 
1984 96.6 96.5 101.0 99.7 101.6 
1985 97.6 100.0 101.8 99.8 101.2 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 100.9 102.5 95.5 101.3 97.8 
1988 99.2 100.8 93.7 100.2 97.5 
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Tableau 5 - Indices de Ia productivité multifactorlelle industrielle sur Ia production brute pour les 
industries manufacturléres, (1 9861 00) 

Année Premiere Fabrication des Industries Industiies du Produits 
transformation produits en de la materiel de elecviques et 

des métaux metal 	machinene transport electroniques 

1961 89.0 79.6 82.2 70.7 66.7 
1962 91.0 83.5 86.4 73.9 71.6 
1963 91.9 85.3 88.9 76.8 72.1 
1964 93.6 88.5 92.9 773 74.9 
1965 95.4 91.1 93.7 80.2 76.6 
1966 94.8 91.2 95.0 78.7 77.4 
1967 92.4 90.0 93.6 81.3 73.7 
1968 95.3 91.8 92.7 83.4 75.7 
1969 95.9 923 95.2 87.2 77.9 
1970 95.3 90.7 94.2 83.7 77.1 
1971 94.9 92.8 96.1 88.1 73.6 
1972 96.6 94.6 97.1 91.1 77.4 
1973 98.6 96.9 98.9 94.7 80.9 
1974 99.3 98.0 100.0 95.1 80.6 
1975 96.2 94.4 96.5 97,0 79.0 
1976 93.7 96.2 97.0 98.0 82.0 
1977 96.9 96.8 98.5 99.1 84.8 
1978 98.3 97.3 100.7 98.8 84.1 
1979 94.8 94.4 104.1 98.2 89.9 
1980 92.7 95.5 102.5 92.5 93.3 
1981 95.3 97.2 99.8 94.0 94.3 
1982 89.8 94.8 92.0 92.7 90.9 
1983 94.6 96.0 90.8 95.9 91.2 
1984 98.7 99.6 98.2 99.9 97.1 
1985 100.8 101.4 99.6 101.0 99.1 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 102.4 99.5 97.9 98.6 101.2 
1988 103.8 99.0 99.8 100.4 103.0 
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Tableau 5 - Indices de Ia productivité multitactorielte industrielle sur Ia production brute pour les 
Industries manutacturières, (1986=100) 

Année Produits Produits raffinés Industries Autres industries 
minéraux non de petrole chimiques manufacturières 

métailiques et charbon 

1961 83.4 85.2 73.6 87.3 
1962 88.9 89.7 75.7 89.4 
1963 89.7 90.6 77.9 88.4 
1964 93.0 92.6 80.7 91,8 
1965 94.7 94.4 82.5 91.7 
1966 94.9 96.1 82.6 93.6 
1967 89.5 92.2 81.0 91.4 
1968 92.9 94.1 81.7 94,3 
1969 94.6 92.4 832 96.1 
1970 92.9 92.7 82.6 94.1 
1971 99.0 93.1 85.5 95.5 
1972 105.7 92.9 87.5 99.3 
1973 100.2 96.4 91.3 101.1 
1974 96.3 95.9 91.2 100.5 
1975 93.6 96.4 86.3 98.7 
1976 94.6 95.8 88.8 103.5 
1977 93.7 98.8 89.3 104.2 
1978 95.2 96.6 91.7 104.9 
1979 95.7 95.3 93.5 103.5 
1980 90.0 95.7 91.0 101.2 
1981 89.6 97.8 93.7 102.6 
1982 84.0 100.0 88.5 102.1 
1983 89.7 101.7 95.5 101.6 
1984 94.4 102.3 98.6 105.4 
1985 98.3 101.2 99.5 106.1 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 102.2 100.8 101.5 101.0 
1988 102.4 100.7 100.9 99.2 
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Tableau 6 - Indices de Ia productivite multifactorielle Industrielle surla production brute nette pour 
les industries manufacturlères, (1986=100) 

Année Industries 
des ailments 

Industries 
des boissons 

Industries 
du tabac 

Industries des 
produits en 

matière 
plastique 

Industries du 
caoutchouc, 

cuir et produits 
connexes 

1961 89.9 86.3 92.5 64.7 73.2 
1962 91.3 88.2 90.9 65.5 78.9 
1963 91.1 92.2 94.1 68.2 79.7 
1964 92.0 93.7 96.1 71.3 81,8 
1965 93.1 95.7 98.7 72.5 81.7 
1966 92.4 102.0 95.0 73.8 83.1 
1967 93.4 104.2 92.5 73.2 82.5 
1968 93.7 100.9 91.3 83.7 83.2 
1969 93.6 103.5 95.6 87.3 83.9 
1970 94.0 104.8 97.6 84.9 82.7 
1971 96.6 105.5 102.5 87.6 83.7 
1972 96.7 106.1 105.4 92.6 83.2 
1973 97.8 110,9 107.1 94.5 85.7 
1974 97.6 109.0 110.6 89.6 83,4 
1975 95.7 106.5 108.9 85.5 81.3 
1976 98.9 106.2 107.7 86.6 87.6 
1977 100.0 109.1 117.0 88.4 92.8 
1978 99.9 108.3 110.6 92.1 96.0 
1979 100.0 108.8 111.7 96.1 98,2 
1980 98.5 108.2 112.6 93.7 95.1 
1981 98.1 107.6 112.0 97.8 94.5 
1982 98.4 104.4 111.5 96.5 91.8 
1983 98.1 103.8 107,9 101.1 95.8 
1984 99.1 104.1 106.3 103.5 103.3 
1985 100.6 102.4 100.7 103.9 104.3 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 99.8 101.8 106.4 99.2 102.6 
1988 97.8 104.6 108.7 95.7 103.3 
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Tableau 6 - Indices de Ia productivité multitactorielle Industrielle sur Ia production brute nette 
pour les industries manufacturières, (1986=100) 

Année Industiles Industries Meubles et Industries Imprimene, 
texliles, prod. du bois ar1Jces du papier at edition et 

textiles et dameublement produits md. connexes 
habillement connexes 

1961 62.0 72.9 87.3 97.2 82.4 
1962 65.9 75.9 89.6 97.4 84.1 
1963 68.4 79.0 91.9 98.6 84.4 
1964 68.9 80.3 91.7 101.2 83.8 
1965 68.4 80.8 94.4 99.6 83.4 
1966 68.0 80.7 95.7 98.8 84.1 
1967 67.4 82.3 95.1 94.4 84.2 
1968 70,7 85.1 96.4 95.0 84.9 
1969 72.3 85.0 98.9 97.9 85.8 
1970 71.5 85.0 96.1 97.3 84.7 
1971 74.2 83.9 97.5 96.7 85.1 
1972 77.5 81.0 104.0 100.0 87.9 
1973 78.9 81.5 107.3 102.9 90.9 
1974 78.9 81.5 97.8 105.0 90.3 
1975 80.1 79.7 96.2 90.0 91.3 
1976 82.7 83,3 101.6 98.1 96.3 
1977 85.5 86.0 102.5 98.9 99.6 
1978 89.9 84.7 106.6 102.6 102.0 
1979 92.7 84.7 104.4 101.8 101.1 
1980 92.3 87.8 102.4 101.8 101.5 
1981 94.0 88.0 103.6 99.8 101.4 
1982 89.1 85.8 93.3 93.4 96.5 
1983 93.7 91,4 98.5 98.3 98.7 
1984 95.7 96.2 101.0 99.6 101.8 
1985 96.9 100.0 101.9 99.8 101.3 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 101.1 102.8 95.3 101.4 97.6 
1988 98.9 100.9 93.5 100.2 97.2 
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Tableau 6 - lnthces de la productivfté multifactorielle Industrielle sur Ia production brute nette 
pour les industries manufacturières, (1986=100) 

Annee Premiere Fabrication des Industnes Industries du Produits 
transformaon produits en de Ia materiel de électriques et 

des métaux metal machinene transport électroniques 

1961 87.2 77.9 81.5 67.5 64.1 
1962 89.5 82.1 85.9 71.2 69.3 
1963 90.5 84.1 88.4 74.5 69.9 
1964 92.5 87.6 92.6 75.0 72.9 
1965 94.5 90.4 93.4 78.4 74.8 
1966 93.8 90.6 94.8 76.7 75.7 
1967 91.1 89.2 93.3 79.7 71.6 
1968 94.4 91.2 92.4 82.0 73.9 
1969 95.1 91.7 95.0 86.2 76.2 
1970 94.5 90.0 93.9 82.4 75.3 
1971 93.9 92.3 96.0 87.1 71.6 
1972 95.9 94.2 97.0 90.3 75.6 
1973 98.1 96.8 98.9 94.2 79.4 
1974 99.0 97.9 100.0 94.6 79.1 
1975 95,5 94.0 96.3 96.6 773 
1976 92.7 96.0 96.8 97.8 80.6 
1977 96.2 96.6 98.4 98.9 83.6 
1978 97.8 97.2 100.8 98.6 82.8 
1979 93.8 94.0 104.4 98.0 89.2 
1980 91.5 95.2 102.7 91.9 92.8 
1981 94.4 97.0 99.8 93.5 93.9 
1982 88.1 94.4 91.5 92.1 90.2 
1983 93.6 95.8 90.2 95.6 90.6 
1984 98.4 99.6 98.1 99.8 96.9 
1985 100.9 101.5 99.6 101,1 99.0 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 102.8 99.5 97.7 98.5 101.2 
1988 1045 989 99.7 100.5 1032 
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Tableau 6 - Indices de Ia productivité multifactorielle Industrielle sur Ia production brute nette 
pour les industries manufacturléres, (1986=100) 

Année Produts Produits raffinés Industries Autres industries 
minéraux non de pétrole chimiques manufacturieres 

metalliques et charbon 

1961 81.8 85.0 70.0 86.9 
1962 87.8 89.5 72.4 89.0 
1963 88.7 90.4 74.7 88.0 
1964 92.3 92.4 77.9 91.5 
1965 94.2 94.3 80.0 91.4 
1966 94.4 96.0 80.0 93.4 
1967 88.4 92.1 78.3 91.1 
1968 92.2 94.0 790 94.1 
1969 94.1 92.3 80.6 95,9 
1970 92.2 92.5 80.1 93.9 
1971 99.0 93.0 83.2 95.3 
1972 106.7 92.8 85.4 99.3 
1973 100.5 96.3 89.6 101.2 
1974 96.1 95.8 89.5 100.5 
1975 93.1 96.3 83.9 98.6 
1976 94.1 95.7 86.8 103.7 
1977 93.2 98.7 87.3 104.4 
1978 94.9 96.5 90.1 105.2 
1979 95.4 95.2 92.3 103.7 
1980 89.0 95.6 89.3 101.3 
1981 88.5 97.7 92.6 102.7 
1982 82.3 100.0 86.2 102.1 
1983 88.7 101.8 94.5 101.7 
1984 93.8 102.4 98.3 105.7 
1985 98.1 101.2 99.4 106.4 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 102.4 100.8 101.9 101.1 
1988 102.6 100.7 101.1 99.2 
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Tableau 7 - Indices de Ia productivité multifactorielle interindustrielle pour les industries 
manufacturlères, (1986=100) 

Année Industries Industries Industnes Industries des Industries du 
des aliments des boissons du tabac produits en caoutci,ouc 

matière cuir et produits 
plastique connexes 

1961 72.8 78.1 76.6 56.1 65.2 
1962 79.1 80.9 80.1 58.5 71.5 
1963 82.1 85.2 85.7 61.8 73.0 
1964 81.9 87.5 87.3 66.5 76.1 
1965 84.3 90.0 90.7 67.7 76.4 
1966 86.3 96.5 89.9 69.2 77.8 
1967 82.5 97.4 82.9 68.2 76.9 
1968 84.7 95.3 83.9 78.8 78.5 
1969 86.6 98.7 89.9 83.1 79.9 
1970 85.7 99.9 90.3 80.7 78.8 
1971 92.0 101.7 98.6 84.1 80.7 
1972 91.1 103.8 100.8 90.6 81.4 
1973 94.9 110.3 104.4 94.6 84.8 
1974 89.5 107.1 104.2 89.0 82.1 
1975 88.5 103.0 103.3 82.2 78.7 
1976 94.6 105.0 104.8 84.3 85.6 
1977 95.1 107.9 113.3 85.6 90.7 
1978 94.5 107.9 107.1 90.2 94.4 
1979 92.5 108.1 107.2 96.2 97.7 
1980 90.8 106.6 108.1 91.8 93.3 
1981 92.4 106.4 109.0 96.1 932 
1982 92.5 101.1 107.0 91.2 88.1 
1983 93.5 102.2 105.3 98.5 93.6 
1984 96.1 104.4 1052 103.3 1026 
1985 97.3 102.9 99.4 103.5 104.0 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 99.5 102.1 106.4 100.5 103.2 
1988 97.4 105.1 108.7 97.5 104.1 
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Tableau 7 - Indices de Ia productivité multifactorielle interindustrielle pour les industries 
manutacturléres, (1986=100) 

Année Industries Industries Meubles et Industries Imprimerie, 
textiles, prod. du bois articles du papier et edition et 

textiles et d'ameublement produits ind.connexes 
habillement connexes 

1961 60.1 55.3 74.2 83.6 76.1 
1962 640 58.7 77.8 84.1 77.8 
1963 66.7 62.5 81.1 86.5 78.7 
1964 67.6 64.8 82,5 90.2 79.1 
1965 67.3 65.0 85.1 88.3 78.7 
1966 67.4 65.0 86.4 88.0 79.4 
1967 66.5 65.5 85.5 82.8 78.5 
1968 69.9 69.8 88.3 849 80.0 
1969 71.4 71.0 91.6 88.9 81.6 
1970 71.1 71.9 89.1 88.7 80.8 
1971 74.0 71.2 91.2 88.6 81.5 
1972 77.2 70.4 98.6 93.4 85.3 
1973 79.0 71.1 103.0 97.3 89.2 
1974 78.9 71.0 93.6 98.6 88.6 
1975 79.7 67.0 89.8 81.3 86.4 
1976 82.8 72.0 96.4 91.0 93.1 
1977 85.3 74.7 97.8 92.0 96.4 
1978 90.0 74.2 102.5 96.1 99.9 
1979 93.0 74.3 101.0 95.7 99.2 
1980 92.2 77.9 98.6 95.3 99.3 
1981 93.6 77.7 99.7 92.9 98.8 
1982 87.6 75.2 87.2 84.9 91.8 
1983 92.3 84.1 95.0 92.6 96.3 
1984 95.5 93.2 99.8 97.3 100.9 
1985 96.9 97.9 101.7 98.6 100.9 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 101.6 105.7 96.2 103.5 98.4 
1988 99.3 104.3 94.4 102.7 98.1 

'ritiQr1 r-irniII 	r'i 	• 1 961 -1 94IMB 

page 98 	 Mesures globales de productivité 	 Partie 2 



Tableau 7 - Indices de Ia productivité multlfactorielle interindustrielle pour les Industries 
manufacturléres, (1 9861 00) 

Année Premiere Fabrication des Industries Industries du Produits 
transformation produits en de Ia materiel de électriques et 

des métaux métai machinene transport électroniques 

1961 83.4 71.6 73.9 61.3 54.7 
1962 84.3 77.2 79.0 65.7 60.4 
1963 85.1 79.8 83.1 69.5 61.0 
1964 90.2 84.5 88.4 70.8 642 
1965 92.2 87.7 89.6 74,6 66,4 
1966 90.1 87.8 91.0 73.2 67.7 
1967 88.6 85.9 88.6 75.9 63.6 
1968 90.7 88.9 88.9 78.8 65,8 
1969 91.0 90.3 91.9 83.4 68.6 
1970 89.5 88.8 91.1 79.6 67.4 
1971 85.9 90.6 93.4 84.5 65.1 
1972 88.4 93.1 95.4 88.6 70.7 
1973 95,8 97.8 99.1 93.5 75.1 
1974 91.0 98.2 100.1 93.6 75.2 
1975 86.2 91.9 94.5 94.4 72.7 
1976 85.6 94.0 95.7 96.0 76.5 
1977 88.5 95.0 97.5 97.3 79.2 
1978 91.9 96.0 99.9 97,3 78.6 
1979 87.5 92.9 103.6 96.8 86.0 
1980 86.2 92.3 100.9 90.4 90.3 
1981 85.7 93.9 98.4 92.0 91.4 
1982 81.2 88.1 88.1 89.1 87.2 
1983 87.3 92.5 88.3 93.9 88.5 
1984 97.0 99.8 97.5 99.5 96.9 
1985 100.9 102.5 99.5 101.1 98.9 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 107.1 100.2 98.4 98.9 101.9 
1988 109.6 99.5 100.8 101.2 104.3 

%'r1tir 	 4, • I 	-1 SM93 
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Tableau 7 - Indices de Ia productivité multifactorielle interindustrielle pour les industries 
manufacturières, (1986=100) 

Année Produits Produits raffinés Industries Autres industries 
minéraux non de petrolo chimiques manufacturières 

métalliques et charbon 

1961 63.2 99.3 63.9 77.8 
1962 68.4 105.6 66.6 80.2 
1963 69.7 108.3 69.9 80.2 
1964 74.5 113.0 73.3 84.5 
1965 77.8 116.1 76.0 84.7 
1966 77.7 120.1 77.2 86.8 
1967 75.4 116.2 75.1 83.6 
1968 78.7 121.3 77.0 87.7 
1969 81.3 120.8 79.7 90.3 
1970 79.0 124.6 80.3 88.4 
1971 84.0 126.2 84.8 90.6 
1972 91.5 131.4 87.2 96.2 
1973 95.2 139.9 92.3 99.5 
1974 93,8 135.6 92.2 97.7 
1975 90.8 128.6 86.2 94.1 
1976 93.4 123.3 89.5 100.3 
1977 91.8 124.1 91.0 100.5 
1978 94.8 115.3 93.3 101.9 
1979 95.8 115.8 95.6 101.0 
1980 87.8 107.3 91.3 98.7 
1981 86.0 103.3 94.6 100.1 
1982 78.4 101.9 87.0 97.6 
1983 87.0 104.1 93.8 98.8 
1984 94.2 105.7 98.4 105.0 
1985 97.5 105.0 100.2 105.9 
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 
1987 105.1 104.7 102.6 101.9 
1988 106.7 109.6 101.8 101.3 

NoraLf-lift,tIC31" 	rriL.1II 	ri S,6. 
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ANNEXE 1 

Les concepts fondamentaux et les méthodes 

MY 

1 - Aperçu global sur Ia productivité multi factorielle 

L'idée principale qul sous-tend le développement des comptes de productivité muttifactonelle est de définir 
et d'appliquer une mesure de performance sur les activités de production dans reconomie canadienne. 
On suppose que les ressources sont allouées de taçon optimale entre les diverses activités de production 
de sorte que l'objet des indicateurs de performance est uniquement de révéler le degre d'efficacité 
technique avec lequel les ressources disponibles sont utilisées dans chacune de ces activités de production 
et pour certains regroupements. 

Ces indicateurs, contrairement aux indices de productivité du travail publlés regulierement dans cette 
publication, tiennent compte de rapport de tous les facteurs de production a Ia croissance de Ia production. 
Pour cette raison, on les appelle des indices de productivité multifactorielle ou totale. Les mesures de 
productivité présentees dans Ia premiere partie de cette publication prennent en compte uniquement Ia 
contribution des entrées de travail a Ia croissance de Ia production et constituent, pour cette raison, des 
mesures paa'lielles de productivité. 

En general, les gains de productivité sont définis de façon résiduelle comrne étant Ia croissance de Ia 
production non expliquée par (a croissance des facteurs de production pns en compte selon Ia formule 
choisie. La productivité multifactorielle mesure Ia production par unite de tous les facteurs combines 
(c'est-à-dire, le travail, le capital, les matériaux et les services utilisés comme entrées dans la production 
des biens et services). Ainsi, Ia croissance de Ia productivité multifactorielle ref lète Ia croissance de (a 
production qui ne résulte pas de Ia croissance de tous les facteurs de production. La productivfté 
multitactorielle ne révèle pas Ia contribution des facteurs de production, mais l'effet conjoint du progres 
technique, des economies d'échelle et des autres éléments dont on n'a pas tenu compte explicitement. 

Au niveau de l'industrie, on propose deux indices altematits mais complémentaires de Ia productivité 
muttifactorielle. L'un considère seulement les gains de productivité directs réalisés par une industrie sans 
considérer (es gains de productivité réalisés indirectement par ses toumisseurs. L'autre considère les gains 
de productivité réalisés sur Ia production des biens et services d'une industrie en tenant compte des gains 
de productivité réalisés par toutes les industries qui ont contribué directement et indirectement a leur 
production. 

Le premier indice, base sur le concept le plus usuel de Ia productivité multifactonelle, mesure les gains de 
productivité qui ont lieu dans une industrie, du point de vue de cette industrie prise isolément du reste du 
secteur des entrepnses de l'économie. L'indice mesure Ia croissance clans Ia production brute d'une 
industrie non expliquée par (a croissance de ses facteurs de production; il s'agit de ceux que I'on appelle 
primaires, soft le capital et le travail, et de ceux que I'on appelle intermédiaires, soit les matières premieres 
et les services achetés des autres industries. Cet indice ne tient pas compte des gains de productivité qui 
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ont eu lieu dans les industnes qui produisent ces entrées interm6diaires 6 . On ref érera a cet indice comme 
étant l'indice industriel. 

L'indice de productMté afternatff propose ici en tient compte. II est base sur le concept interindustriel 
relativement nouveau de productivité multifactorielle 7 . Cet indice tient compte a Ia tois des gains de 
productMté réalisés dans une industne et des gains réalisés dans les industries qui leur foumissent des 
produits intermédiaires directement et indirectement. L'indice mesure Ia croissance de Ia production d'une 
industrie qui n'est pas expliquee par Ia croissance de ses entrées primaires ni par Ia croissance des 
entrées primaires de ses foumisseurs directs et indirects. Dans ce sens, I'indice de productivité 
interindustriel rend compte de I'utilisation de toutes les entrées primaires utilisées dans le secteur des 
entreprises de I'économie dans son ensemble pour produire les biens et services d'une industrie donnée. 
En d'autres termes, chaque industrie est considérée comme une composante integrée du secteur de 
production de I'économie plutôt que comme une entité isolée. 

Au niveau agrégé du secteur des entrepnses, c'est-à-dire, Iorsque I'on considère Ia productivité de 
rensemble des industries du secteur des entrepnses, les deux indices se rapportent aux mêmes entrées 
et sorties. Par consequent, us donnent les mêmes résuttats pour le produit intérleur brut total du secteur 
des entrepses. 

Mesurer Ia performance d'une économie a partir de Ia production des sorties provenant d'une industrie sur 
Ia base du concept interindustriel est tout a fait different que de mesurer Ia performance de cette même 
industrie de Ia facon traditionnelle. Les deux mesures sont utiles. Par exemple, dans un effort pour 
accroItre Ia performance d'une économie, ii serait inappropné de considérer le déclin graduel des industries 
possédant les plus faibles gains de productivité comme benéfique sans considérer également les industries 
qui les fournissent en biens et services. Ces demières industries, qui peuvent bénéficier d'importants gains 
de productivité, peuvent aussi dépendre fortement des industries a faible performance pour écouler leurs 
sorties. 

2 - Le concept et Ia mesure de ía productivité 

Le niveau de Ia productivité est le rapport entre le niveau de Ia production de certaines unites économiques 
et Ia quantite de ressources qu'elles utilisent. Bien qu'il y alt diverses façons d'établir un tel rapport, toutes 
consistent, d'une part, a combiner tous les biens et services produits en un seul indice agrege de 
production et, d'autre part, a combiner de Ia rnême façon tous les facteurs de production utilisés en un seul 
indice agrége des entrées. L'agrégation des biens et services prodults ou utilisés dans Ia production 
suppose que Ion puisse définir une mesure commune a chacun d'entre eux. Cette mesure, en économie, 
de façon semblable aux poids et mesures de Ia physique, est tout naturellement la valeur relative de 
chacun de ces biens sur le marché a une époque donnée. On attribue a chaque bien un poids qui mesure 
sa contribution a Ia valeur de l'ensemble des biens et services auquel ii appartient. Ainsi, plus un bien est 
produit (utilisé) en grande quantité et plus son prix est élevé par rapport aux prix des autres biens, plus 
élevé sera son importance dans Ia valeur des biens et services produits (utilisés) et plus grande sera son 

6  Sail peut.êre pour let entrées intermé4iaires provenant de I' irdustrie elle.ménte comme on l'expliquera plus bas. 

Le concept avec let estimations empiriques a été iiuroduft pour La premiere fois par TX. Ryrnes dons une étude effectuee plas tot pour 
Statislique Canada. Voir ii cc sujet: TX. Rymes etA. Gas, 'IOn the Feasibility of Measuring Multifactor Productivity in Canada", Statistique 
Canada, Division des entrées-sorties, hiver 1985. Contrairenient a Rymes ci Cat, nous avon: cependara inclus le stock de capital dens Its 
entrées primaires plutO: que dons les entrées iiuermédiaires. 
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importance dans l'indice des sorties (entr6es) 8. Le niveau de Ia productivité multrfactorielle est établi en 
prenant le rapport entre l'indice agrége de Ia production et l'indice agregé des entrées. La croissance de 
Ia productivité est positive si l'indice agrege de Ia production croit plus rapidement que celui des entrées. 
La productivité décrolt dans le cas oppose. 

Dans les applications empiriques, on dolt choisir Ia facon de mesurer les entrées et les sorties. Le critère 
utilisé a été d'inclure toutes les activités de production qui ont cours dans le secteur des entrepnses de 
l'économie. Ceci implique que les indices, au niveau de l'industrie, soient définis sur une mesure de Ia 
production brute de leurs activités. La production brute d'une industrie est le volume global de tous les 
biens et services produits, y compris le travail a facon. La production brute peut inclure ou exclure les 
ventes intraindustrielles comme on le verra plus bas. D'autres chercheurs utilisent une definition diftérente 
de Ia production telle que, par exemple, Ia production brute moms Ia dépréciation du stock de capital. Les 
indices de productivité du travail présentés dans cette publication sont fondés sur une mesure de Ia valeur 
ajoutée réelle. 

La mesure de I'indice des entrées dolt, en contrepartie, inclure toutes les entrées achetées (et mesurables) 
qul peuvent être réparties en deux groupes principaux: (1) les entrées intermédiaires qui comprennent les 
divers biens (matières premieres) et services achetés par les industries et (2) les entrées primaires qui 
incluent le travail, les entrées de capital et les ressources naturelles. Plus précisément, on considère les 
entrées intermédlaires comme celles qui sont produites durant une même période et qui sont utilisées 
durant Ia méme période (habituellement une annee) par le secteur des entrepnses de l'économie. Les 
entrées primaires9  proviennent d'autres secteurs de l'économie, tel que le secteur des menages. Comme 
discuté plus bas, dans le contexte d'une économie ouverte, les importations et quelques autres vanables 
peuvent aussi être incluses dans les entrées primaires. 

Dans les estimations des indices de productivité multifactorielle, on a pris en compte une liste plus detaillée 
des entrées et des sorties de biens et services comme on le décrit a l'annexe 3. La liste plus détaillée (et 
conséquemment plus homogene) des biens et services améliore Ia qualité des indices de productivité et 
représente un avantage certain sur les categories plus agregées (et plus heterogenes) utilisées par dautres 
chercheurs. 

Les indices de productivité muttifactorielle possedent un avantage important par rapport aux indices de 
productivité partielle du travail. Get avantage provient de ce qu'ils incluent les facteurs principaux qui 
contribuent a Ia croissance de Ia production de l'économie. us expliquent Ia croissance de Ia production 
par l'augmentation de Ia capacité de production, par une utilisation accrue de divers biens et services 
achetés par Ies industries, dont l'energie, et par Ia croissance des entrées de travail. La croissance de Ia 
production dont les diverses entrées ne rendent pas compte est ce que nous appelons Ia productivité. Par 

Ccci pew être établi plus formelkmerst conme provenans de in forraule d'agrigation de Divisia pour unefonction de production linéaire 
homogine deiccfois corainuement differentiable sow des conditions de marchI d.e concurrence ft La maximisation des profits. 

' Lii biens de capital, comme les entrées intennédlaires, son: produits par Ic sectew' des entreprises. Cependani, on ne les accunude que sil 
y a dpargne. En outre, its sonS excius des entrées int.ermédiaires dufair qu'ili ne sont pas, par definition, entiiremeni consommés durant 
La période oet its ont éé produite. Si Von Ctend in mesure inuiindustrielle sw' pLusieurs périodes pour couwzr Ie.s biens de capital. cela 
conduit ti laformule de nombre indice dynamique proposCe parR. Durand ci M. Salem, "On a Dynamic Productivity Index Number Formula", 
Division des entries-sorties, Statisuque Canada, novembre 1987, rivisC enfévrier 1990. 
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consequent, plus Ia liste des facteurs de production qui entrent dans I'estimation est complete et 
détaillée 10 , plus Ia croissance de Ia production peut-être "expliquée". 

II s'agit bien sOr d'une explication en termes descriptils puisqu'elle répartit Ia croissance de Ia production 
entre les pnncipaux facteurs contributifs. Mais l'explication peut-être poussée plus loin. On peut, par 
exemple, tenter de relier l'efficacité croissante de Ia main-d'oeuvre a divers facteurs tels l'éducation, Ia 
formation en cours d'emploi, les ameliorations dans les conditions de travail, les changements dans le style 
de Ia gestion, etc.. On n'entreprendra pas un tel essai ici car notre but principal est de se concentrer sur 
le développement de Ia base des données et sur des questions de mesure, de façon a foumir a Ia clientele 
des utilisateurs tous les matériaux nécessaires pour poursuivre des analyses plus approfondies. 

L'inclusion de tous les facteurs de production dans le calcul des indices de productivité n'empêche pas de 
calculer des indices de productivité partielle signiticatifs. Cependant, pour analyser et tenter d'expliquer 
Ia productivité partielle de n'importe quel facteur de production, on doit d'abord exprimer sa productivité 
partielle en fonction de Ia contribution des autres facteurs de production. Par exemple, l'indice de 
productivité partielle du travail peut s'être accru a cause d'un accroissement des equipements, des matières 
premieres et de rénergie utilisés par unite de travail. La productivité partielle du travail peut-être reliée 
correctement a des facteurs telles l'éducation et l'expérience seulement apres avoir dégagé Ia contribution 
des autres facteurs de production a son evolution. La productivité multifactorielle présente un avantage 
marqué a cet egard en comparaison de Ia productivité du travail, justement parce qu'elle permet un telle 
decomposition de l'accroissement de Ia productivité du travail entre Ia partie qui provient de Ia contribution 
des autres facteurs de production, et Ia partie qui provient des facteurs qui expliquent Ia plus grande 
efficacité de Ia main-d'oeuvre telle l'éducation. Les indices de productivité du travail couramment publiés 
dans cette publication ne permettent pas une telle decomposition. 

3- Queues activités de production? 

Lorsque l'on veut appliquer le concept de productivité, on doit specifier clairement sur queues entrées et 
quelles sorties portent les mesures. Celles-ci peuvent se référer a l'ensemble de I'économie canadienne 
etlou a diverses composantes bien identifiées. Ces composantes, dans le système de Ia comptabitité 
nationale, soil soft des sect eurs, soft des industries. Les indices de productivité présentés dans cet article 
portent uniquement sur Ia productivité des ressources utilisées par Ic secteur des entreprises de 
I'économie. Dans Ie système de Ia comptabilité nationale, Ie secfeur des entreprises couvre "le groupe des 
agents qui produisent des biens et services pour les vendre a un prix calculé de façon a en couvrir Ie coOt 
et a produire un b6n6fice..." 11 . Une industrie est définie dans le système de Ia comptabilité nationale 
comme étant "un ensemble d'unités d'exploitation [établissements] engagées dans un type d'activité 
analogue ou equivalent, par exemple, les mines de charbon, les manufactures de vêtements, les magasins 
a rayon, les buanderies." 12. Les industries incluent des établissements commerciaux et non commerciaux 
mais peuvent être segmentées pour n'inclure que les établissements appartenant au secteur des 

Les mesures tiennent compte de tous les coüts de production mais les quanwIs des entrées ne son: pas comptabilisées dons des categories 
parfaitenient homogène.s dons Ic temps. Quelques entrées soft sinzplement oinises ci leur coüt est rapportC sons 1€ coüi do capital qui Cs: 

déterminC résiduellement. Las externalités ne sont pas prises en compte. 

" Robert B. Crozier, Les comptes nationaux des revenus et des dépenses, volume 3, guide des comptes nationaux des revenus ci dépenses, 

definition - concepts - sources - mithodes (n' 13-549F Cu catalogue. 1975, p. 113). 

La structure par entrées-sorties de l'jconomie canadienne, 1961-1981. (n' 15.510, cu catalogue p. 19). 
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entreprises. Les indices de productivité presentes dans cet article portent uniquement, de facon implicite 
ou explicite, sur les industries du secteur des entreprises. 

La productivité du secteur gouvernemental n'est pas couverte car eVe ne peut actuellement être calculée 
dans le cadre du Système de comptabilité nationale. Ce dernier comporte en effet Ia convention (faute 
d'une meilleure alternative) de mesurer Ia production réelle du secteur gouvernemental comme étant égale 
a rutilisation de ses entrées primaires. II en résulte que Ia croissance de Ia production ne peut différer de 
Ia croissance des entrées comme le requiert toute mesure sensée de Ia productivité. 

En résumé, les indices de productivité comptabilisent l'etficacité des établissements du secteur des 
entreprises dans leur utilisation des ressources de l'économie a travers le temps. Pour rendre 
rinterprétation de ces indices plus precise, on dolt clarifier davantage comment us sont compiles. On dolt 
préciser plus fondamentalement les ensembles pour les entrées et les sorties utilisés dans leur compilation 

a l a lois au plan conceptuel 13  et empirique (voir l'annexe 2). 

4 - Queues ressources et comment on les mesure 

Les ressources non employees sont exclues des compilations de Ia productivité. Ainsi, par exemple, 
I'entrée en travail est mesurée par l'emploi (et sera éventuellement mesurée par les heures travaillées 
plutôt que par Ia main-d'oeuvre offerte). Les indices de productivité ne mesurent pas, par consequent, Ia 
performance de l'économie dans son ensemble, cette dernière étant souvent réduite par la non utilisation 
de ressources disponibles. Les presents indices de productivité ont plutôt pour objet de suivre de près 
l'évolution de Ia performance technique des procédés de production qui ne serait évidemment pas bien 
captée si les ressources inutilisées étaient pnses en compte. 

En deuxième lieu, les ressources utilisées peuvent ne pas l'étre pleinement comme c'est souvent le cas 
dans les périodes de basse conjoncture. La thésaurisation du travail en est un exemple classique. Aucune 
correction n'est apportée aux presents indices de productivité pour Ia sous-utilisation a court terme des 
ressources employees et, conséquemment, ces indices ne suivent pas parfaftement l'évolution des 
possibilités techniques (l'efficacité potentielle). A court terme, les indices vont révéler tout autant, s'it y a 
lieu, Ia perle d'efficacité reliée a Ia sous-utilisation des ressources que l'amélioration des possibilites 
techniques. La sensibilité des indices de productivité aux fluctuations cycliques a, par contre, ses 
avantages. Plusleurs vont, en eftet, soutenir que ce qul importe c'est l'efticacité rEelle avec laquelle les 
entreprises utilisent les tacteurs de production a un moment donné plutOt que l'efficacité potentielle 
(maximum) des facteurs de production dussent-ils être pleinement utilisés. A long terme, par contre, 
c'est-à-dire, en considérant l'utilisation de sommet a sommet des ressources employees, les indices de 
productivité vont révéler Ia progression de Ia productivité associée aux possibilités techniques existantes, 
soft sous Ia forme de changements dans Ies techniques (progres technique) ou soft sous Ia forme d'une 
meilleure utilisation de toutes les technologies en place (economies d'échelle). 

" On crouvera wit descrzptron plus prkise bien que plus rechnique dons Durand R. ci M. Salem, op. cii. 
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5- Mesures alternatives de ía productivité multi factorielle 

5.1 Deux concepts de t'industrie. On considère essentiellement deux notions distinctes de l'industrie qui 
recouvrent des groupes d'activités de production distincts. La premiere notion correspond a Ia perspective 
traditionnelle et elle se tonde sur Ia definition de I'industrie comme étant l'ensemble des établissements 
produisant des biens et services similaires. Une telle industrie transforme les biens et services achetés 
(entrées intermédiaires) en utilisant son propre capital et ses services de main-d'oeuvre (entrées pnmaires). 

Débutant par l'industrie traditionnelle, celle-ci n'effectue que rarement toutes les transformations des 
minéraux de base a ses produits finis. L'industrie de I'automobile, par exemple, utilise de l'acier comme 
entrée intermédiaire qui a été produite par l'industne de Facier. II est rare que les producteurs 
d'automobiles soient engages dans Ia fabrication de l'acier. La production de I'acier fait cependant partie 
des processus de transformation de I'automobile méme Si elle ne fait pas partie de l'industrie de 
l'automobile elIe-même. Ainsi, si ron s'intéresse a Ia productivitO de l'ensemble des processus de 
production nécessaires a Ia production des sorties de l'industrie de l'automobile, on integrera14  Ia 
productivité des actrvités de toutes les industries qui ont participé a sa production. Ceci comprendra 
l'industrie directement impliquée dans la fabrication des automobiles (l'industrie de l'automobile) mais 
egalement les industries indirectement impliquees qui foumissent les pièces nécessaires, les maténaux et 
les services (toutes les industries "en amont" telle l'industrie de Facier). Les estimations de Ia productivité 
interindustnelle présentées ici correspondent a cette notion de l'industrie et se referent par consequent a 
des groupes d'industries interreliées par leurs échanges en biens et services intermédiaires. 

La definition alternative de l'industrie, appelée industrie verticalement integrée, produit Ia même gamme 
de biens et services que l'industrie traditionnelle (par exemple des automobiles) mais, comme elle 
embrasse un groupe elargi d'activités, elle utilise un ensemble different d'entrées. Ses entrées 
comprennent son propre capital et les services de main-d'oeuvre achetés. Cependant, on doit considérer, 
derriere ses achats de biens et services en provenance des autres industries, les entrées utilisées par les 
industries situées en amont pour produire les biens et services achetés. 

Dans l'exemple de l'industrie de l'automobile, les entrées sont celles du capital et de Ia main-d'oeuvre de 
cette industrie et les entrées intermédiaires qu'eIIe achète, sod, par exemple, I'acier. Les entrées de 
lindustrie de I'acier sont ses entrées propres en capital et en main-d'oeuvre et les entrées intermédiaires 
qu'elIe achète, comme les lingots dacier En retour, I'industrie des lingots d'acier possède ses propres 
entrées en capital et en main-d'oeuvre et le minerai de fer d'une mine qui Iui appartient. Lorsque l'on 
regarde I'ensemble des entrées interindustrielles, on sait que I'iridustne des lingots a besoin de capital et 
de main-d'oeuvre pour extraire le minerai et pour produire les lingots et que I'industrie de racier a 
egalement besoin de capital et de main-d'oeuvre pour transformer les lingots en acier. Plus en aval, 
I'industrie de l'automobile a besoin de capital et de main-d'oeuvre pour transformer racier en automobile. 
Ainsi, I'ensemble des entrées de Ia mesure interindustrielle de Ia productivité inclut les services du capital 
et de Ia main-d'oeuvre utilisés directement et indirectement dans Ia production des automobiles. Dans ce 
sens, le concept intenndustriel intègre Ia contribution des industries situées en amont dans Ia production 
des biens d'une industne. 

Comme on vient de le mentionner, si I'on adopte le point de vue restreint des membres d'une iridustrie, 
Ia provenance des entrées d'une industrie, qu'elles soient primaires ou intermédiaires, n'importe pas. De 

' Pour un.e dicussion du concept diniégrarion en relation avec La produclivitE, voir Durand R., "L'agrégation, lintegration et l'analyse de 
La producrivité: un cadre d'ensemble. Mesures globales de productivili 1989, Statistique Canada, catalogue 15.204, pp. 111.122. 
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ce point de vue, les entrées sont considérées comme une donnée pour I'industrie bien que pour reconomie 
dans son ensemble, ces ressources doivent (1) être produites par d'autres industries ou (2) importées Cu 
encore (3) être offertes par le secteur des ménages sous Ia forme de capital et main-d'oeuvre. De ce pont 
de vue, rindustrie, en tant qu'entite isolée, est perçue comme étant l'univers sur lequel Ia productivrté est 
calculée. C'est là l'essence de Ia perspective traditionnelle sur Ia productivité. 

Le nouveau point de vue interindustriel sur Ia productivité est semblable a celui dun observateur qui 
s'intéresse a l'efficacité avec laquelle les ressources rares de l'économie prise dans son ensemble sont 
utilisées. On peut s'intéresser, en particulier, a l'efficacité avec laquelle une industne, en tant que 
composarite du secteur des entreprises plutOt qu'en tarit qu'eritite isolée, utilise les ressources pnmaires 
rares disponibles au secteur des entreprises de l'économie, soft directement, soft indirectement en achetant 
des biens et services des autres industries. Ces autres industries utilisent elles-mêmes des entrées 
primaires et intermédiaires, mais les entrées intermédiaires queues utilisent proviennent également 
d'industries situées en amont de sorte que, en considérant l'ensemble des transactions interindustrielles, 
toutes les entrées intermédiaires peuvent tinalement être traduites en entrées primaires. Dans le contexte 
d'une économie ouverte, les entrées primaires peuvent également inclure des importations et des produits 
fabriques hors du secteur des entrepnses. Les entrées intermediaires, au niveau de I'iridustrie, tout comme 
au niveau de l'ensemble du secteur des entreprises, ne comptent pas dans l'évaluation des gains de 
productivité. Les entrées iritermédiaires ne sont importantes que parce qu'elles foumissent un repére pour 
Ia mesure de l'utilisation indirecte des entrées primaires par les industries. L'utilisation de ces dernières 
ne peut-être calculée qu'à partir des entrées interrnédiaires a travers les relations interindustrielles. Les 
indices de productivité interindustrielle se rapportent donc a des groupes dindustries qui sont, au plan des 
calculs, integres verticalement. 

Le degré reel d'intégration verticale des industries évolue continuellement au uI des ans. II differe 
également de facon sensible dun pays a un autre. Les comparaisons intertemporelles ou les 
comparaisons entre pays sur Ia base des indices de productivité conventionnels sont toujours rendues 
difficiles par I'évolution du degré d'intégration a travers le temps ou le degre different d'intégration des 
industries dans divers pays. A un niveau de desagrégation très I in, cette instabilité statistique des mesures 
traditionnelles peut devenir importante. En effet, les établissements d'une industrie peuvent non seulement 
être plus ou moms integres verticalement mais peuvent aussi migrer d'une industrie a l'autre au fur et a 
mesure que change Ia composition de leurs extrants dans le temps. En mntegrant verticalement de facon 
artificielle toutes les industries, les indices de productivité interindustrielle sont insensibles a de telles 
influences "statistiques". 

Ils mesurent, en effet, Ia productivité d'ensemble des mêmes pivcessus de production. Du point de vue 
de léconomiste qui s'intéresse a (a performance globale du secteur des entreprises dans son ensemble 
pour Ia production de certains biens, en particulier pour les etudes du commerce international, Ia mesure 
interindustrielle peut s'avérer plus intéressante que Ia mesure indusirietle traditionnelle. En eftet, elle prend 
en compte non seutement I'efficacité avec laquelle diverses entrées sont combinées dans une industrie 
donnée pour produire un groupe donné de biens, mais également I'etficacité des industries qui fournissent 
les entrées intermédiaires. Ainsi, pour prendre I'exempue de I'industrie des véhicules automobiles, cette 
mesure tient compte non seulemerit de l'efficacité des usines d'assemblage, mais également des usines 
qui produisent les pièces d'automobiles et dautres matières premieres, incluant jusqu'à Ia production des 
minéraux de base et Ia production des industries situées très loin en amont dans Ia chaIne de production. 
L'économie nationale peut disposer d'usmnes d'assemblage très efficaces a comparer aux usines 
etrangères, mais demeurer néanmoins handicapée sur le marché international de I'automobile a cause de 
I'ineflicacité relative des industries qui "alimentent" son industrie des véhicules automobiles. 
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II apparaIt en taft avantageux dutiliser les deux mesures car elles foumissent une information 
complémentaire. La mesure industrielle isole lefticacité du segment de l'industrie des véhicules 
automobiles dans Ia production dautomobiles. L'utilisatron conjointe des deux mesures permet danalyser 
l'efficacfté de l'ensemble des processus de production (industries verticalement integrees) et lefficacité de 
chacun de ses segments isolés (industries isolées). 

5.2 Deux concepts de production brute. Comme mentionné plus haut, outre le concept standard de 
production brute des tableaux d'entrées-sorties, on peut adopter un autre concept de production brute pour 
l'estimation de Ia productivité multrtactorielle: Ia production brute defalquee des flux intraindustriels. Selon 
Gullickson et Harper15  "I'élimination des transactions intraindustrielles protege les estimations des biais 
resultant du degré, changeant a travers le temps, de l'integration ou de Ia désintégration verticale dans les 
données recensées". Cet avantage ne porte que sur l'intégration intrairidustrielle alors que Ia mesure 
interindustrielle introduite plus haut possède ce même avantage sur les ventes intra et interindustrielles. 

Le concept de Ia production brute nette 16  possède l'avantage additionnel de lisser le processus 
d'agrégation. Dans Ia perspective traditionnelle, le concept de production brute est maintenu a tous les 
niveaux d'agrégation saul au niveau de l'ensemble du secteur des entreprises. Ceci implique que Ia 
productivite de grands ensembles tel celui des industries de biens ou celui des industries de services est 
mesurée sur Ia production brute, alors que celle du secteur des entreprises lest sur Ia valeur ajoutée réelle. 
On passe ainsi de facon abrupte de Ia production brute sur de grands agregats a Ia valeur ajoutée pour 
le secteur des entreprises. En utilisant Ia mesure alternative de Ia production brute nette, Ia mesure de 
Ia production converge graduellement vers Ia valeur ajoutée car, Iorsque Ion passe a des agrégats plus 
larges, les entrées intermédiaires sont progressivement reclassées de ventes interindustrielles en ventes 
intrairidustrielles et soustraites de Ia production brute. 

Si les structures économiques étaient simples, chaque industrie produisant un seul bien ou service, ii serait 
facile d'extraire les transactions intraindustrielles des entrées et des sorties. Cependant, dans les tableaux 
d'entrées-sorties rectangulaires, les industries produisent plusieurs biens et chaque bien peut-étre produit 
par plus d'une industrie. En outre, les importations et les autres sources hors entreprises de l'offre doivent 
en premier lieu être extraites des entrées utilisées. Pour une industne donnée, par consequent, ii nest 
pas trivial d'identifier les entrées de fabrication propre. La seule façon de denver Ia production brute netle 
est de faire une hypothese sur I'origine des biens utilisés nets des importations et des autres fuites. A 
cetle f in, on suppose que les biens intérieurs utilisés dans une industrie proviennent des industries qui les 
fabriquent selon leurs parts de production 17 . 

Par exemple, supposons que I'industne des produits fabriqués en metal produit 80% des produits en metal 
et que lindustrie des métaux primaires produit 20% de ceux-ci. Ainsi, on supposera que 80% des entrées 
en produits metalliques de l'industne des produit tabriqués en metal proviendra de Ia méme industrie et 
ces mémes entrées seront soustraites des entrées totales et, egalement, des sorties de I'industrie, de taçon 
a maintenir I'equilibre comptable entre les entrées et les sorties dans les données de productivité tondées 
sur Ia production brute nette. 

' W. Gui lickcon and Mi. Harper. 'Multifac:or Productivity Measurementfor Two.Digit Manufacturing Industries", piper presented at the 1986 
meetzng q(the Western Economic Associatwn in San Francisco, July 1-5. 1986. 

16  Pour une discussion complete du concept de production brute neUe, vow Diaz A., "Nouveaux concepts de production ci productiviti", Mesures 
globales de productivitI 1989. Statisrique Canada, catalogue 15.204, pp.  99-109. 

" Pour plus de details, voir René Durand, "Productzvity Analysis and the Measurement of Gross Output Net of Intraindustrj Sales" Statistique 
Canada. Division des entrCes-sorties, janvier 1991. 
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II demeure toujours un avantage a mesurer Ia croissance de Ia productivité sur Ia base de Ia production 
brute plutôt que sur Ia base de Ia production brute nette. Ce faisant, ii est en effet possible de comparer 
a croissance de Ia productivité d'industries particulières aux gains de productivité de grands agregats dont 
elles font partie car ces derniers sont une moyenne pondérée des gains de productivité des industries dont 
les poids somment a l'unité. Cela n'est pas possible sur Ia base de Ia production brute nette puisque les 
gains de productivité des agregats sont une somme pondérée des gains de productivité des industries 
particulières dont les poids somment a plus que I'unité. 

6 - Productivité agrégée des entreprises 

Pour l'ensemble du secteur des entreprises, seules les entrées primaires sont données comme mentionné 
plus haut. Les entrées intermédiaires doivent We produites et, consequemment, peuvent être tout aussi 
bien vues comme étant des sorties du processus de production. Ceci s'applique en particulier a ensemble 
du secteur des entrepnses. De ce point de vue, ce qui importe c'est Ia quanhité des ressources primaires 
utilisées par le secteur des entreprises et, en contrepartie, Ia quantité des biens et services Iivrés par le 
secteur des entreprises aux consommateurs I inaux. Par consequent, au niveau agrege du secteur des 
entreprises, Ia production doit être nette des biens et services intermédiaires et des produits primaires 
utilisés comme entrées, c'est-à-dire, comme étant Ia valeur ajoutée réelle. 

En contrepartie, du côté des entrées, seules les entrées primaires doivent être considérées. Celles-ci 
incluent pnncipalement le capital, Ia main-d'oeuvre, les ressources naturelles et, dans une économie 
ouverte, les entrées importées. A cette liste, on peut ajouter toutes les autres entrées qui ne sont pas 
produites par le secteur des entreprises de l'économie dont les recettes gouvernementales sur Ia vente de 
biens et services, Ia reduction des stocks et d'autres fuites, y incluant les biens et services produits par les 
industries qui ont ete reclassées hors du secteur des entrepnses pour les fins de I'analyse de Ia 
productivité (voir I'annexe 2 de Ia partie 2). L'univers sur lequel les indices de productivité sont calculés 
est alors le secteur des entreprises dans son ensemble. De ce point de vue, les entrées intermédiaires 
ne sont que des sorties intermédiaires, c'est-à-dire, ne représentent qu'une étape intermédiaire dans le 
processus de production plutôt qu'une fin en soi comme c'était le cas du point de vue de I'industrie isolée. 

D'apres ce qui précède, ii est facile de voir que Ia demande finale nette en biens et services est 
équivalente a Ia valeur ajoutée des entreprises, c'est-ã-dire, a Ia valeur de Ia production brute des 
entrepnses moms leur consommation des entrées en biens et services. De même, Ia demande finale nette 
des importations de biens finaux et des autres utilisations finales non foumies par Ies entrepnses equivaut 
aux livraisons finales des entreprises auxquelles correspondent toutes les entrées primaires, y incluant les 
entrées importées. Ainsi, I'indice de productivité altematif pour le secteur agrégé des entrepnses peut être 
également percu comme an indice de productivité sur Ia demande finale nette' 8  provenarit du secteur des 
entreprises. 

L'établissement d'une relation entre les indices desagrégés de productivité et Ieur agregat commun conduit 
au calcul des poids d'agrégation. Les poids d'agrégation des indices industriels et intenndustriels different. 
Etant donné que Ies indices interindustriels integrent Ia productivité de toutes les industries associées 
directement et indirectement avec Ia production des Iivraisons A Ia demande finale, il s'ensuit que les poids 
d'agregation sont simplement egaux au quotient des ventes a Ia demande finale des industries aux ventes 

On pourrait wujours calculer des indices de produciivitd de Ia demandefinak par bien ci service mais ceux-ci ne sons pas pràentà ici. 
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a Ia demande finale de l'ensemble du secteur des entrepnses. Ces poids somment a un. De facon 
similaire, il faut considérer et ponderer les gains de productivfté industrielle pour les industries qui vendent 
directement et pour les industries, situées en amont, qui vendent indirectement a Ia demande finale. 

Mais dans ce cas, les gains de productivité des industries associés a Ia demande finale correspondent aux 
livraisons brutes de toutes les industries. II s'ensuit que les poids d'agrégation sont donnés par le quotient 
de Ia valeur de Ia production brute (ou brute nette) des industries a Ia valeur ajoutée (aux livraisons a Ia 
demande finale) du secteur des entreprises. Ces poids somment a plus que un. 

Pour conclure, les indices de productivité présentés dans cet article se réfèrent a une mesure de Ia 
production brute au niveau de l'industrie et a une mesure de Ia valeur ajoutée au niveau agrege du secteur 
des entreprises. La valeur ajoutée est ici Ia somme de Ia valeur ajoutée au coOt des facteurs (telle que 
définie dans le système de comptabilité nationale) et des autres taxes indirectes. On considère que ces 
demières, qui se composent principalement des taxes foncières, font partie de Ia rémunération brute du 
capital. Les taxes sur les autres entrées primaires tels les droits de douane sont egalement incluses. C'est 
le cas a Ia fois pour les mesures traditionnelles des industries (prises isolément) et les mesures 
interindustrielles alternatives. La productivité dans le secteur gouve rnemental n'est pas couverte puisqu'elle 
ne peut-être actuellement calculée de facon appropriée. 

7 - Utilité des indices de productivité pour !'analyse economique 

Comme indiqué plus tot, le rOle principal des mesures de productivité multifactorielle est de séparer Ia 
croissance observée dans Ia production industrielle en sa composante de croissance des ressources 
economiques employees par les industries et sa composarite de croissance globale de I'efficacité. Cela 
permet une comptabilisation plus complete des sources de Ia croissance économique que les mesures 
partielles existantes dans le cadre du système de comptabilité nationale. Les series temporelles de Ia 
productivité multifactorielle par industrie permettent aussi aux analystes de mesurer les tendances et de 
détecter Ies changements dans les avantages des diverses industries canadiennes au plan concurrentiel 
par rapport a des industries similaires dans le reste de l'économie globale. En moritrant comment 
l'évolution des industries a ete influencée par leur performance technique, les evaluations de Ia productivité 
multifactonelle aident les analystes et les preneurs de decisions a s'attaquer a diverses questions, telles 
a politique industnelle intérieure et Ia stratégie industrielle au plan international. De même, les entreprises 
et autres organismes privés observent les changements dans Ia productivité pour évaluer Ia viabilité a long 
terme de diverses industries et être mieux informés pour formuler leurs decisions d'investissements. 

En outre, une comptabilité adequate de Ia croissance ouvre Ia voie a une meilleure comprehension des 
sources de Ia croissance de Ia productivité. CelIe-ci peut-être conceptuellement décomposee en trois 
éléments: les economies d'échelle, le progres technique et les erreurs de mesure relies aux facteurs omis. 
La comptabilité de Ia croissance permet de poursuivre I'analyse de I'ongine des economies d'échelle et du 
progrès technique. Le progrès technique, pour prendre cet exemple, pourrait être défini comme Ie progrès 
general dans les connaissances. Si I'on accepte cette definition, alors le progrès technique est Ia seule 
source de croissance permanente et soutenue de Ia productivité en longue période. En effet, le niveau 
de formation des travailleurs peut, par des investissements dans l'éducation a une époque donnée, être 
élevé seulement jusqu'à une certaine limite. De même, Ia diffusion des meilleures technologies connues 
au moyen d'investissements dans des equipements physiques reste Iimitée tout comme Ia meilleure 
exploitation des possibilités techniques existantes par Ia réalisation d'économies d'échelle. Seuls des 
investissements dans Ia recherche fondamentale en sciences humaines et naturelles, et des 
investissements dans Ia recherche appliquée et le développement peuvent conduire a une main-d'oeuvre 
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meilleure et mieux éduquee et a de meilleurs equipements a très long terme. Mesurer Ia contribution du 
progres technique a Ia croissance de Ia production aide a comprendre I'importance des investissements 
de Ia société dans Ia recherche. 
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ANNEXE 2 

Description des données sur Ia productivité 
mu Ititactoriel le 

1 - Introduction 

Le calcul des indices de productivité multifactorielle se base sur l'estimation des prix et du volume des 
entrées et des sorties de diverses sources. Pour les sorties et les entrées intermédlaires par industrie, les 
données sont Otablies suivarit les prix courants et constants des tableaux d'entrées-sorties canadiens 19 . 

Ces données ont dO subir certaines transformations afin de foumir de meilleures mesures conceptuelles 
pour estimer Ia productivité multifactorielle. Cet appendice en donne un aperçu. Quelques-unes de ces 
transformations ont été suggerees par Rymes et Cas dans une étude ant6rieure 20. Les coOts des entrées 
primaires proviennent aussi des tableaux dentrées-sorties alors que les estimations de leurs volumes sont 
tirées d'autres sources. Les données sur les entrées de main-d'oeuvre proviennerit du programme de 
productivité du travail et leurs sources figurerit a l'anriexe 2 de Ia partie 1 de cette publication. Les 
données sur les entrées en capital font l'objet d'une description dans une note technique résumée ci-
apr6s21 . La couverture industrielle du secteur des entreprises" utilisée dans les estimations de Ia 
productivité multifactonelle, tant au Canada qu'aux Etats-Unis diffère legerement de Ia couverture courante 
des comptes nationaux comme expliqué plus en detail a l'annexe 3. 

2- Données sur les entrées et sorties en biens et services 

Les tableaux d'entrées-sorties expriment les transactions tant en prix a Ia production qu'en prix d'achat. 
Les pnx a Ia production sont les prix réalisés par les producteurs aux portes de leur établissement. Les 
prix d'achat correspondent aux prix du marché au moment de Ia Iivraison et comprennent diverses marges 
qui ne sont pas incluses dans les prix a Ia production. Certaines de ces marges sont versées aux 
établissements du secteur des entreprises en échange de services reels comme les services de ventes 
de gros et de detail et les services de transport. Par ailleurs, les marges d'impôts indirects sur les bieris 
et services représentent un simple transfert sans contrepartie réelle. 

" Pour Its info  mations sur les sources ci concepLt, voir La structure par enlrIes-sorties de l'économie canadie,uie, 1961.1981, Statzsque 
Canada. catalogue 15-510, Division des entrées-sorties, 1987, pp. 1.127. 

Rymes TX. etA. Ca:, "On the Feasibility of Measuring Mu1tfactor Productivity in Canada". Division des entrées -sorizes, Stasittique Canada. 
hiver 1985. 

2! Pour une documentation &taillée sur l'enirée en capital voir Documentation of Capital input and Capital Cost Time Ser*es for MuUifac:or 
Productivity Measures. psrM. Salem, R. Fortin and Y. Sabourin. Statistique Canada. Division des entrées-sorties, dicembre 190, 
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Vu que les mesures de productivité proposées sont dérivées sur Ia base d'hypothèses que les marches 
sont concurrentiels, on peut soutenir que les sorties des industries devraient être évaluées d'après les prix 
a Ia production et leurs entrées, d'après les prix d'achat. L'indice Divisia de croissance de Ia productivité 
utilisé ici repose sur l'hypothèse que les établissements cherchent a maximiser leurs bénéf ices sur les 
marches concurrentiels. Cela implique que le produit marginal de chaque entrée équtvaut a son prix reel, 
défini comme étant le quotient du cott d'achat de I'entrée toutes marges comprises, au prix de vente net 
de Ia production, deduction faite de toutes les marges. Cependant, étant donrié que les marges réelles 
correspondent a des entrées réelles qui peuvent étre substituées a d'autres entrées a long terme, elles ont 
ete comptabilisées comme des entrées distinctes et non incorporées aux volumes des autres entrées. Les 
marges d'impóts ont été exclues de lensemble des entrées. Tous les volumes des entrées et des sorties 
en biens et services oft donc eté tires des tableaux d'entrées-sorties en prix a Ia production. Les impôts 
payés sur les biens et services ont eté ajoutés, en prix courants, a Ia valeur des biens et services achetés. 

Comme les subventions d'exploftation peuvent être considérées theoriquement comme étant des impóts 
indirects négats, elles ont été réparties sur les entrées et les sorties en biens et services auxquelles elles 
se rapportent. Toutefois, certaines subventions ne pouvarit être attribuées a des biens ou services précis, 
efles ont ete comptabilisées comme des impOts indirects ne portant pas sur les biens et services (voir ci-
après). 

Les redevances ont ete traitées comme des impóts percus sur Ia production des industries dans les 
comptes de productivité. Elles ont ete déduites des prix a Ia production des sorties at in de permettre 
revaluation des prix nets réalisés par les producteurs. Dans les tableaux habituels dentrées-sorties, les 
redevances soft traitées comme un revenu de location des ressources naturelles et attribuées aux 
redevances gouvernementales sur les ressources naturelles du secteur des entreprises. II s'agit toutefois 
d'une industrie improprement définie aux fins de l'analyse de Ia productivité puisqu'eIle ne comporte aucune 
entrée, si ce n'est celle des autres excédents d'exploitation qui équivaut aux redevances perçues. 
L'industrie a aussi ete exciue, car on peut se demander si les administrations publiques se comportent en 
veritable monopole dans les industries des ressources naturelles. 

Comme les biens et services des administrations publiques ne peuvent être remplacés par ceux qu'offre 
le secteur des entreprises, us soil incorporés aux entrées primaires. De même, les importations et 
exportations de produits non attectées soil iricluses dans les entrées primaires. En general, tous les biens 
et services qui ne sont pas produits par le secteur des entreprises, selon Ia definition des analyses de 
productivité (voir section 5 ci-après), soil classes parmi les biens et services primaires. C'est le cas des 
services postaux, par exemple. Pour les estimations de productivité neoclassiques, cette classification des 
entrées n'a pas d'importance. Elle a toutefois une incidence sur les estimations interindustneIles. 

Les industries fictives oil éte retirees des tableaux d'entrées-sorties. Les entrées des biens et services 
corresporidants ont ete transtormées en entrées rée lies, conformément a Ia structure dentrées des 
industries fictives. 

3- Entrées de main-d'oeuvre en prix courants et constants 

La mesure du volume d'entrées de main-d'oeuvre tient compte de I'emploi des travailleurs rémunérés et 
de l'emploi des travailleurs non rémunérés (travailleurs autonomes et travailleurs familiaux non rémunérés). 
Ces series oil les mémes sources que celles qui ont servi a mesurer Ia productivite du travail décrite dans 
cette publication. Bien que les heures travaillées par type de travailleur soient une mesure préférabie des 
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entrées de main-d'oeuvre, ces estimations ne sont pas actuellement disponibles pour toutes les 
industries. At in de permettre Ia comparaison des estimations de productivité eritre les industries, nous 
sommes obliges d'utiliser le nombre d'emplois en guise d'estimation du volume d'entrée de main-d'oeuvre. 
Le coUt de Ia main-d'oeuvre correspond a Ia valeur en dollars courants des traitements et salaires, du 
revenu supplémentaire du travail et du revenu de travail des travailleurs autonomes. 

L'estimation du revenu des travailleurs autonomes est une imputation qui repose sur l'hypothèse que, dans 
Ia plupart des industries, les travailleurs autonomes gagnent le même salaire que les travailleurs 
rémunérés. Par ailleurs, dans le cas des industries oü les travailleurs professionnels autonomes sont 
nombreux (médecins, dentistes, avocats, comptables, ingenieurs) et oü les gains d'emploi des travailleurs 
rémunérés pour ces occupations sous-estiment le revenu moyen des travailleurs autonomes, on a eu 
recours a des données observées. Le revenu de travail des travailleurs autonomes est par Ia suite déduit 
du revenu net des entreprises individuelles de I'industne at in de preserver l'équilibre comptable du système. 

4 - Entrées en capital en prix courants et constants 

Les services du capital pour une année donnée sont supposes We proportionnels au stock net de capital 
en prix constants, a Ia fin de l'année precedente. Le choix du stock net plutôt que du stock brut, ou d'une 
courbe de dépréciation convexe plutôt que concave, n'est pas définitit et nécessitera plus de recherche. 
Le stock de capital exclut les investissements eftectués durant l'année en cours, car, en règle générale, 
ceux-ci ne sont pas encore productits. 

Deux problèmes particuliers se posent lorsqu'on utilise les chiftres sur le stock de capital net produits par 
Ia Division de l'investissement et du stock de capital. D'une part, ces données se basent sur Ia CTI de 
1970 alors que les tableaux d'entrées-sorties se basent sur Ia CTI de 1980; d'autre part, ces données sont 
estimées pour les industries incluant les établissements appartenant ou non au secteur des entreprises, 
et non seulement pour les industries du secteur des entreprises, comme c'est le cas dans les tableaux 
d'entrées-sorties. On a estimé le stock de capital de segments d'industrie que I'on a retire de certains 
groupes industriels et incorporé a d'autres de manière a maximiser le nombre de categories concordantes. 
Le stock en capital du secteur non commercial a été estimé, puis retranché des industries oCi l'on 
connaissait l'existence d'importantes differences sectonelles, par exemple les mines non métalliques, les 
industries chimiques, les industries manufactunères diverses, le transport terroviaire et les services 
connexes, ainsi que d'autres industries de services publics. 

L'estimation du prix de l'entrée en capital se heurte a une ditficulté majeure. Contrairement aux biens et 
services intermédiaires, il est en effet impossible d'estimer le prix des entrées en capital a partir des 
operations du marché, exception faite des contrats de location. Le prix est donc déterminé en fonction du 
prix que I'industrie exigerait elle-méme pour l'utilisation de ses propres stocks de capital, ce qui représente 
le revenu provenant des services du capital. II correspond a Ia somme des autres excedents d'exploitation 
et au revenu net des entreprises individuelles moms le revenu d'emploi des travailleurs autonomes. Les 
impôts indirects autres que sur les biens et services sont aussi additionnés au coOt en capital (les 

Aux Etizts.Unis, on utilize les heures.personnes. 

Dans Ic: consparaisos.s Canada . Etats-Unis. ii y a lieu de considirer que les données canadiennes sur Ic stock €fr capital son: basécs sw' 
une courbe de diprdciation plus accilérée qu'aux Etats-Unis. Pour uric description plus technique des now.'elles series de capital au Canada, 
voir Flux ci stock de capital fixe, UCthc4ologia. DivLion de l'inveso.ssement ci du stock de capital. Statzsiique Canada, rriai 1990. 
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subventions en sont soustràites), puisqu'ils se rapportent generalement a Ia propriété et a l'utilisation des 
stocks de capital de I'industrie. On obtient les prix en divisarit le revenu produit, par le stock de capital net 
de I'année précédente expnmé en dollars constants et tire de Ia base de données sur Ia productivité. 
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ANNEXE 3 

Tables d'agrégation pour les mesures de productivité 
m ultifactorielle 

Af in de calculer les taux de croissance de Ia productivité multifactorielle, les entrées en biens et services 
ont été extraites des tableaux d'entrées-sorties dans leur forme Ia plus d6taiH6e24  (approximativement de 
600 biens et services). Cependant, ii n'a pas été possible d'utiliser les sorties et les entrées des industries 
au niveau le plus détaillé (154 industries du secteur des entreprises au niveau de liaison des tableaux 
d'entrées-sorties) principalement due a l'absence de données sur le capital pour certaines industries. Les 
tableaux d'entrées-sorties ont été agrégés a un niveau special - identifié comme étant le niveau PL - pour 
les fins de la productivité multitactorielle qui comprend 109 industries du secteur des entreprises (excluant 
les services postaux pour lesquels les données du capital ne sont pas encore disponibles). Deux autres 
niveaux analytiques plus agrégés ont eté construits, soft run, pour 30 industries (niveau PM) et l'autre, pour 
12 industries (niveau PS). Ces niveaux ont été construits de Ia façon Ia plus rapprochée possible des 
niveaux M et S de Ia classification des industries des tableaux d'entrées-sorties. It est a espérer que des 
développements nouveaux sur les données du capital perrnettront éventuellement de réconcilier pleinement 
les niveaux d'agregation PM et PS avec les niveaux correspondants M et S et que ces développements 
vont rapprocher le niveau PL au niveau L. 

La couverture industrielle du secteur des entreprises, tant au Canada qu'aux Etats-Unis, s'ecarte 
legerement de Ia couverture courante du Système des comptes nationaux car certains éléments en sont 
exclus. II s'agit des Logements occupés par !eur propriétaire (industne L 141), des Seivices postaux 
(industrie L 131), des Autres utilités publiques nca (industrie L 134) et des Royautés gouvernementales 
sur les ressources naturelles (industrie L 140). Les Logements occupés par leur propriétaire et les 
Royautés gouvemementales sur les ressources naturelles ont été jugés comme mal définies pour les fins 
de l'analyse de Ia productivité alors que les données du capital manquent pour les Services postaux et les 
Autres utilités publiques. Aux Etats-unis, les limitations imposées par les données disponibles sur le stock 
de capital sont egalement responsables de l'exclusion de 'ensemble des entreprises gouvernementales 
et des logements occupés par leur propriétaire de Ia mesure de Ia productivité multrtactorielle agrégée. 
Dans Ia comptabilité améncaine, le secteur des eritreprises excluant ces cornposantes est appelé le secteur 
des eritreprises privées. 

Les tableaux 1 a 3 donnent Ia concordance entre les classes industnelles du niveau L des tableaux 
d'entrées-sorties et les niveaux d'agrégation PL, PM et PS de Ia banque de données sur Ia productivité 
multifactonelle. Dans certains cas et, de nouveau, par manque de données portant sur le capital, les 
estimations de Ia productivité multifactonelle se rapportent a un groupe quelque peu different de celui qui 
est utilisé pour Ia productivité du travail. Comme on le montre au tableau 2, au niveau PS, le commerce 
de gros et le commerce de detail ont ete regroupés. Au niveau PM, comme I'indique le tableau 3, les 
industries manufacturières du cuir et des produits connexes ont été regroupees avec celle des produits en 
caoutchouc alors que celles de l'habillement I'a ete avec celle des textiles primaires et des produits textiles. 

II été rçuiqwnr'zt ,iposslbe ofuwlwe. J cdle 4(We Ci. W14 emwe d,s FeSsOWCEs nmiueiles teUe Ia te,r. Le rcuowces njreUgs sw swsoga u,,or1a,Ita pow Leg 

thdiue-iej pflmwf(S, IMOU /OWI WI Pala MMW dWU Ia, awes VId'I'. 
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Tableau explicatif 1 

Concordance entre le niveau d'agrégation PL et le niveau d'agregatlon commun (L) des tableaux 
d'entrées-sorties 

Industries du niveau PL 

Codes 
PL 	Noms des industries 

1980 
CTI 

1970 
CAE 

1960 
CAE 

Code 
Commun 

1 Industries agncoes & de services connexes 011-017 001 -021 001-021 1 
021-023 

2 Industries de (a péche et du piegeage 031-033 041-047 041-047 2 

3 ExpIoitaon forestière 04110412 031,039 031,039 3 
0511 

4 Mines de métaux 0611-0617 051-052 051-059 4-6 
0619 057-059 

5 Mines non metal 0621,0622- 061,071- 061,071 7-10 
0625, 0629, 073,079 073,077 
063 079 

6 Pétrole brut & gaz naturel 071 064 063-066 11 

7 Carnères & sabljères & services miniers 081,082 083,087 083,087 12-13 
091,092 096,098 092-099 

099 

8 Viande&volaille 1011-1012 1011-1012 101,103 14-15 

9 Transformation du poisson 102 102 111 16 

10 Industries des fruits & legumes 103 103 112 17 

11 Industries Iailières 104 104 105,107 18 

12 Industries des aliments pour artimaux 1053 106 123 19 

13 Produits alirnentaires divers 106,109 105 124,125 20,23,24 
1051-1052 1081-1083 131,133 
1081-1083 1089 135,139 

14 md. biscuits, pain & autres prod. de boulangerie 1071-1072 1071,10721 128,1291 21,22 

15 Industries des boissons 111-114 1091-1094 141,143 25-28 
145,147 

16 Industries du tabac 121,122 151,153 151,153 29 

17 md, du caoutchouc & de Ia chaussure 151-159 1623.1624 161,163 30,33 
1712 1629,174 169,174 

18 Produits en matièrs plastique 161 -169 1651.27332 27332,3851 31 

19 Tanneries 1711 172 172 32 
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I[l'ti.1Jil1 

Concordance entre le nlveau d'agregation PL et le nlveau d'agrégation commun (L) des industries 
des tableaux d'entrées-sorties 

Industries du niveou PL 

Codes 1980 1970 1960 Code 
PL Nom des industries SIC CAE CAE Commun 

20 Industries des procints divers an cuir 1713,1719 179 179 34 

21 Fibres chimiques & hssustissés 181,1829 181,183 183,201 35 

22 Filature & bssage deJa lame 1821 182 193,197 36 

23 lnd.desproduitstextilesivers 191,193 184.1851 211-215 38-39 
1991-1995 1852,1871 218 
1999 1872,1891- 

1894,1899 

24 Tapis. carpettes & moiettes 192 186 216 40 

25 md. de I'habillement sauf bas 183,243- 175,2391 175,2391- 37,41 
245.2491- 2392,243- 2392,242- 
2493,2495 249 249 
2499 

26 Industrie des bas & chaussettes 2494 231 231 42 

27 Scieries, rabotage & bardeaux 251 251 251 43 

28 md. des placages & contreplaqués 252 252 252 44 

29 Portes, chassis, autres bois ouvrés 254 254 254 45 

30 md. des bottes & des cercueils 256,258 256,258 256,258 46 

31 Autres industries du bois 259 259 259 47 

32 Industries des meubles do rnaison 261 2619 2619 48 

33 Industries des meubles do bureau 264 264 264 49 

34 Autres industries de meubles & arflcles 269 269 266 50 

35 Industries des pates & papier 271 271 271 51 

36 Industries du papier-toiture asphalte 272 272 272 52 

37 Boites en carton & sacs on papier 273 273 273 53 

38 Autres produits en papier iransformé 279 279 274 54 

39 Imprimene & edition 281.283 286,288 286,288 55 
284 289 289 
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Tableau explicatlf 1 

Concordance entre l'agrégation de nlveau PL et le niveau commun (L) d'agrégation des tableaux 
d'entrées-sorties 

Industries du niveau PL 

Codes 
PL 	Nom des industries 

1980 
SIC 

1970 
CAE 

1960 
CAE 

Code 
Commun 

40 Clichage, composition & reliure 282 282 2878932 56 

41 lndusthes sidérurgiques 291 291 291 57 

42 md. des tubes & tuyaux dacier 292 292 292 58 

43 Fonderies do fer 294 294 294 59 

44 Fonte & affinage métaux non ferreux 295 295 295 60 

45 Laminage & moulage de I'aluminium 296 296 296 6 

46 Laminage, moulage, etc. du cuivre 297 297 297 62 

47 Larriinage & moulage d'autres métaux 299 299 298 63 

48 Chaudières & éléments de charpente 301302 301302 301.302 64 

49 Produits d'architecture en metal 303 303 303 65 

50 Ernboutissage & matnçage des métaux 304 304 304 66 

51 Fit métallique & sos produits 305 305 305 67 

52 Articles do quincaillene 306 306 306 68 

53 Indusine du maténel de chauffage 307 307 307 69 

54 Ateliers dusinage 308 308 308 70 

55 Autres ind. do produits en metal 309 309 309 71 

56 lndustne des instruments aratoires 311 311 311 72 

57 Equip. commercial do réfrigération 312 316 316 73 

58 Aulre machinene & équipement 319 315 315 74 

59 I. d'aéronefs & pièces d'aéronefs 321 321 321 75 

60 Industhe des vehicules automobiles 323 323 323 76 

61 Carrosseries de camions & remorques 324 324 324 77 

62 Pièces & accessoires pour véhicules 325 1652,188 2291,325 78 
325 3852 
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Tableau expllcatif 1 

Concordance entre le niveau d'agregation PL et le niveau d'agrégation commun (L) des industries 
des tableaux d'entrées-sorties 

Industries du njveau PL 

Codes 
P1 	Nom des industries 

1980 
SIC 

1970 
CAE 

1960 
CAE 

Code 
Commun 

63 hid. du materiel ferroviaire roulant 326 326 326 79 

64 Construodon, reparation do navire 327 327 327 80 

65 md. diverses du materiel transport 328,329 328.329 328,329 81 

66 Petits appareils electriques 331 331 331 82 

67 Gros appareils (electnques ou non) 332 332 332 83 

68 Phonographes, rOcepteurs radio & TV 334 334 334 84 

69 Industrie du materiel électronique 335 335 335 85 

70 Ordinateurs & autre mach. do bureau 336 318 318 86 

71 Fils & cables, elect/communication 338 338 338 87 

72 Autres prod. elect. & électroniques 333.337 268,333 268,336- 88-89 
3391-3399 336,3391 337,339 

3399 

73 Industrie des produits on argilo 351 351 351 90 

74 Industtie du ciment 352 352 341 91 

75 Industries des procbits on béton 354 354 347 92 

76 Industrie du béton prepare 355 355 348 93 

77 Verre & articles en verre 356 356 356 94 

78 Produits minéraux non metal. rica 357-359 353,357- 343,345 95 
359 352-355 

357,359 

79 Prods raffinés do pétrole & cfiarbon 361.369 365,369 365,369 96 

80 Prods chimiques dusage indust nca 371 371 378 97 

81 Mat phaslique & résine synthétique 373 373 373 98 

82 Prod. pharmaceutiques & médicaments 374 374 374 99 

83 Industrie des peintures & vemis 375 375 375 100 

84 Savons & composéss do nettoyage 376 376 376 101 
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Tableau explicatit 1 

Concordance entre le nrveau d'agrégation PL et le niveau d'agregatlon commun (L) des tableaux 
d'entrées-sorties 

Industries de niveau PL 

Codes 
PU 	Nom des industries 

1980 
SIC 

1970 
CAE 

1960 
CAE 

Code 
Commun 

85 	Industne des produits do toilette 377 377 377 102 

86 	Industiles chimiques nca 372,379 372,379 371 -372 103 
379 

87 	Bijoutene & orfèvrerie 392 392 382 104 

88 	md. des articles do sport & jouets 393 393 393 105 

89 	Indust,ie des enseignes & etalages 397 397 397 106 

90 Autres industhes manutactunères nca 391,3991- 391 3991- 381,383 107108 
3994,3999 3994,3999 384,395 

398,399 

91 	Industzies do Ia construction 401-449 404-421 404-421 109-117 

92 	Transp. aérien & services relatits 451,452 501-502 501-502 118 

93 	Transp. terroviaire & services rel. 453 503 506 119 

94 	Transport par eau & services rel. 454,455 504.505 504,505 120 

95 	md. du camionnage & aut. irid. de transp. 456,4572- 506-508 507-508 121,123 
4575,4589 517,519 517,519 125 
4592,4599 
996,9991 

96 	md. du transport en commun urbain 4571 509 509 122 

97 	Entretien des routes, rues & ponts 4591 516 516 126 

98 	Ind. du transport par pipelines 461 515 515 127 

99 Ind. d'entreposage & d'emmagasinage 471,479 524,527 524-527 128 

100 md. do Ia diffusion des télécom 481 543 543 129 

101 Telecommunications transmission/aut 482,483 544,545 544,545 130 

102 Industhe do I'Onergie electrique 491 572 572 132 

103 Industrie do Ia distilbution do gaz 492 574 574 133 

104 md. ducommercedegros&dedétail 501-599 10722,2611 1292,2611 135,136 
601-692 602-629 602-629 

631-699 631-699 
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Tableau explicatit 1 

Concordance entre l'agrégation de nlveau PL et l'agrégation du niveau commun (L) des industries 
des tableaux d'entrées-sorties 

Industries du niveau PL 

Codes 1980 1970 1960 Code 
PL 	Nom des industries SIC CAE CAE commun 

105 Finances, ass. & aff. immobilières 701 -705 7011-7016 702704 137-139 
709,711- 7019,703 7311,7312 
729,731- 705-707 7357371 
733,741- 715,7211 
743,7499 7212,735 
7511.7512 7371 
759,761 

106 Industhes des services 771-777 841-845 851,853- 142-144 
779,911 849-851- 859,861 148-154 
914,921 855,861- 862,864 124 
922,961 864,866 866,869 
962,963- 867,869 871.872 
969,971- 871,872 874-879 
973,979 874,876 891,8931 
982,983 877,879 894-899 
991-995 881,886 512 
99994842 891-8931 
4581 894-899 

512 

107 md. des servces d'enseignement 851-859 801-809 801-809 145 

108 HApitaux 861 821 821 146 

109 Aut md. des serv. de soins do sante 8621,863 822-827 823-827 147 
865,866 
8671,8679 
868,8691- 
8693,8699 
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Tableau explicatlf 2 

Concordance entre l'agregation de niveau PS et l'agregation du niveau commun (L) des industries 
des tableaux d'entrées-sorties 

Niveaux des industries PS 

Codes Code Code 
PS Nom des industries Commun PL 

1 md. agncoles & de services connexes 1 1 
2 Ind. de la peche et du piégeage 2 2 
3 Exploitation forestière 3 3 
4 Mines, carrières & puits cle petrole 4-13 4-7 
5 Industries manufacturières 14-108 8-90 
6 Industries de Ia construction 109-117 91 
7 Ind. du transport & entreposage 118-123 92-99 

125-128 
8 md. de télécommunications 129,130 100-101 
9 Energie electnque & dist. do gaz 132,133 102,103 
10 Industries du commerce de gros et do detail 135,136 104 
11 Finances, ass. & aff. immobilières 137-139 105 
12 Serv. socio-cult. commer. & pers. 124,142.154 106-109 

Tableau explicatif 3 

Concordance entre l'agrégation de niveau PM et I'agregation du niveau commun (L) des tableaux 
d'entrées-sorties 

Industries manufacturiEres 
du niveau PM 

Codes Code Code 
PM Nom des industries Commun PL 

5 Industries des aliments 14-24 8-14 
6 Industries des boissons 25-28 15 
7 Industries du tabac 29 16 
8 md. des produits en matières plasliques 31 18 
9 md. du caoutchouc, cuir & prod. connexes 30,32-34 17,1920 
10 Ind. textiles, prod. textiles & habillement 35-42 21-26 
11 Industries du bois 43-47 27-31 
12 Meubles & articles d'ameublement 48-50 32-34 
13 Industries du papier & produits connexes 51-54 35-38 
14 Impnmerie. edition & ind. connexes 55.56 39,40 
15 Premiere transformation des métaux 57-63 41-47 
16 Fabrication des produits en metal 64-71 48-55 
17 Industries de Ia machinerie 72-74 56-58 
18 Industries du materiel de transport 75-8 1 59-65 
19 Produits electriques & electroniques 82-89 66-72 
20 Produits minéraux non métalliques 90-95 73-78 
21 Produits raffinés de petrole et charbon 96 79 
22 Industries chimiques 97-103 80-86 
23 Autres industries manufacturières 104-108 87-90 

page 124 	 Mesures globales de productivité 	 Partie 2 



ANNEXE 4 

Cotes de qualité de Ia productivité multifactorielle et 
des données connexes. 

Les estimations de productivité multifactorielle présentées dans cette publication reçoivent une cote 
destinée a évaluer globalement leur qualité relative. L'évaluation de Ia qualité des données découle d'une 
regle qul depend d'un grand nombre de facteurs. L'un de ceux-ci est lie a Ia nature des données de base 
qui proviennent salt dun recensement ou salt d'une enquête obtenue par echantillonnage. La quaute de 
ces sources vane selon Ia conception du questionnaire, le taux de réponse, lédition ainsi que Ie degré 
d'imputation. Dans le cas de données d'échantillon, Ia qualité depend également de Ia conception et de 
Ia dimension de l'échantillon. De plus, quelques renseignements statistiques sont dérivés de façon 
résiduelle, tandis que dautres sont estimés. 

Les cotes de qualité de Ia productivité multifactonelle sont basées sur celles de Ia production brute, des 
entrées intermédiaires et des entrées primaires du capital et de Ia main-d'oeuvre. 

Les cotes de qualité des sources de données de Ia productivité coincident avec celles de Ia source. Ainsi 
les entrées et les sorties en prix courants et constants des tableaux entrées-sorties possèdent les cotes 
de qualite qui sont decrites a l'annexe A de La structure par entrées-sorties de I'économie canadienne, 
numéro 15-201 au catalogue. La qualité des données sur le stock de capital est fondée sur les cotes des 
investissements du secteur des entrepnses, telles que présentées dans les tableaux des entrées-sorties. 
Les cotes de qualité au niveau d'agregation L pour les sorties, les entrées et le produit intérieur bait en 
dollars courants et constants sont disponibles dans Ia publication 15-201. Les cotes de qualkte pour les 
différents niveaux de dépenses en capital sont aussi données en dollars courants et constants de cette 
publication. Les cotes de qualité de lemplol et de Ia rémunération du travail sont exposées a I'annexe 4 
de Ia premiere partie de cette publication, soft Ia section sur Ia productivité du travail. 

Les cotes de qualité des données de base au niveau d'agrégation PS et PM sam obtenues en pondérant 
les cotes au moyen de Ia part en valeur de chacune des composantes. L'évaluation de Ia qualité des 
estimations de Ia productivité multlfactonelle est tondée sur les cotes de qualité combinées des entrées 
intermédiaires, de main-d'oeuvre et de capital. La cote finale de qualité de Ia productivité multlfactorielle 
est calculée pour les 109 industries du secteur des entreprises et agrégee ensutte aux niveaux PS et PM. 
Sil y a lieu, les cotes présentées aux tableaux 4 et 5 de cette annexe soil arrondies a Ia cote de qualité 
Ia plus élevée at in de prendre en compte l'effet d'accroissement de Ia qualfté dO a l'agrégation. 

Les cotes de qualité de 1988 montrent une amelioration en regard de celles de 1987. Cela provient des 
ameliorations de Ia qualité des estimations de Ia production, des entrées intermédiaires et en capital. La 
nouvelle méthode pour évaluer Ia quallte des entrées de main-d'oeuvre est basée sur Ia qualité relative 
des composantes (par opposition aux cotes de qualite fondées sur les sources de données des années 
precédentes) qul aftectent les cotes des entrées de main-d'oeuvre au niveau desagrégé. 
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Tableau explicatif 4 

Cotes de quallte des estimations de Ia productivité par Industrie au niveau d'agregation PS et pour 
le secteur des entreprises, 1988 

Noms des industries Production 
brute 

Entrées de 
main- 
d'oeuvre 

Entrées de 
capital 

Entrées 
intermé- 
diaires 

PIB Iridice 
PMF 

C$ K$ C$ pers.* C$ K$ C$ K$ C$ K$ 

md. agncoles & serv. connexes 2 	2 3 	3 2 	2 2 	2 2 2 2 
Industries manufacturières 1 	1 1 	2 1 	2 1 	1 1 	1 1 
Industries de Ia construcon 2 	3 2 	2 2 	3 3 	3 3 3 3 
md. du transport & entreposage 1 	2 2 	2 1 	2 2 	2 2 2 2 
md. de telecommunications 1 	1 1 	1 2 	2 2 	2 1 	2 1 
md. du commerce de gros et 

de detail 1 	2 2 	2 2 	2 3 	3 2 2 2 
Secteur des entrepnses ..... 1 	1 1 	2 1 	1 1 

* Personnes au travail 

Tableau expllcatif 5 

Cotes de qualite des estimations de Ia productivite multifactorielle par Industrie manufacturière au 
niveau d'agregation PM, 1988 

Noms des industries Producon Entrées de Entrées de Entrées Indira 
brute main- capital intermé- PMF 

d'oeuvre diaires 

C$ KS C$ pers.* C$ K$ C$ K$ 

Alirnents 1 1 1 	1 1 2 1 2 1 
Boissons 1 2 1 	1 1 2 2 2 2 
Tabac 1 1 1 	1 1 2 1 1 1 
Plastique 1 1 1 	3 1 3 1 1 1 
Caoutchouc & cuir 1 1 1 	2 1 2 1 1 1 
Texliles & prod. text. & habil. 1 1 1 	2 1 2 1 1 1 
Bois 11 12 12 12 1 
An,eublements & articles 1 1 1 	3 1 2 1 1 1 
Papier & produits connexes 1 1 1 	1 1 2 1 1 1 
Imprimerie, edition & connexes 1 2 1 	3 1 2 2 2 2 
Premiere transf. des métaux 1 1 1 	1 1 3 1 2 1 
Fab. des produits en metal 1 1 1 	3 1 3 1 1 1 
Mactiinene 1 1 1 	3 1 3 1 1 1 
Materiel de transport 1 1 1 	1 1 2 1 2 1 
Electriques & électroniques 1 2 1 	1 1 2 1 2 1 
Minéraux non métalliques 1 1 1 	2 1 2 1 1 1 
Raffinés de pétrole & charbon 1 1 1 	1 1 3 1 2 1 
lndustnes chimiques 1 1 1 	1 1 3 2 2 1 
Autres md. manutacturières 1 1 1 	3 1 2 1 1 1 

Personnes au travail 
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ANNEXE 5 

Données de Ia productivité multifactorielle et variables 
connexes dans CANSIM 

Matrices 
CANSIM 

Indices depuis 1961 

Productivité sur Ia production brute 	 7900 

ProductMté sur Ia production brute nette 	 7901 

ProductMté sur Ia valeur ajoutée 	 7902 

Productivtté interindustrielle 	 7903 
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