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Au Canada, les comptes nationaux ont fait 'objet depuis la fin de la Seconde Guerre mondiale de toute
une série de publications portant sur leurs éléments constitutifs. Ils ont connu une telle évolution qu’on
peut maintenant les qualifier de "Systeme de comptabilité nationale”. Aux fins d'identification, toutes les
publications qui font partie du systéme (elles contiennent des tableaux statistiques, la description du cadre
théorique et I'explication des sources et des méthodes) portent le titre général de "Systéme de comptabilité
nationale”.

Le systéme de comptabilité nationale du Canada se divise en plusieurs catégories de comptes. Les
comptes annuels et trimestriels des revenus et des dépenses (paraissant dans les publications dont le
numéro de catalogue commence par 13) ont constitué le premier ensemble de statistiques a étre connu
sous le titre de "Comptes nationaux” (Comptes nationaux, revenus et dépenses). Les données sur la
balance canadienne des paiements internationaux (numéro de catalogue commengant par 67) font
également partie du systéme de comptabilité nationale; elles ont méme existé avant les comptes des
revenus et dépenses. ‘

Une nomenclature beaucoup plus détaillée d'industries et de biens et services figure dans les tableaux
d’'entrées-sorties du systéme (numéro de catalogue commencant par 15). Les publications dont le numéro
de catalogue commence par 15 comprennent aussi les mesures de I'apport de chaque branche d'activité
au total du produit intérieur brut au coUt des facteurs ainsi que les mesures de productivité.

L'établissement est 'unité primaire de production industnelle tant dans les tableaux d'entrées-sorties que
dans les estimations du produit intérieur brut par activité économique. Les comptes de fiux financiers
(publications dont le numéro de catalogue commence par 13) mesurent les opérations financiéres. Les
catégories de préteurs et dinstruments financiers forment les éléments de base de ces statistiques et la
personne morale est le point de départ du classement des agents économiques. Les comptes du bilan
des actifs et passifs en circulation sont disponibles annuellement.

Le systéme de comptabilité nationale constitue un ensemble conceptuellement intégré dans lequel les
diverses catégories de comptes peuvent étre considérées comme des sous-systémes étroitement liés entre
eux. Au stade actuel de développement, on ne peut faire de comparaison directe entre les éléments basés
sur 'établissement et ceux qui sont basés sur l'entité juridique que lorsque les données sont groupées
dans des catégories trés générales. Toutefois, Statistique Canada poursuit ses recherches sur les relations
entre I'entreprise, la société et I'établissement. |l sera peut-étre possible un jour de reclasser les données
établies sur une certaine base (I'établissement par exemple) de maniére a les faire correspondre aux
données établies sur une autre base (société ou entreprise).

Dans ses grandes lignes, le systéme de comptabilité nationale du Canada suit de trés prés la norme
internationale exposée dans la publication des Nations Unies intitulée Systéme de comptabilité nationale
(Etudes méthodologiques, série F, no 2, rév. 3, Bureau de statistique, Département des affaires
économiques et sociales, Nations Unies, New York, 1968).
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Les données sur la productivité présentées ici incorporent des révisions aux données sous-jacentes. Ces
révisions sont mentionnées ci-dessous:

1. Les tableaux des entrées-sorties pour 1987 ont été révisés et les données préliminaires de
1988 des mémes tableaux ont été utilisés pour la premiére fois. Ces données ont affecté la
rémunération des salariés ainsi que le PIB en termes réels (excluant les redevances
gouvemementales sur les ressources naturelles et les loyers des immeubles occupés par le
propriétaire) des années 1987 a 1991.

2. Les données de 'Enquéte sur la population active ont été ajustés au recensement de la
population de 1986.

3. Modification des sources d'emploi dans les secteurs du transport en commun urbain, du
transport en commun interurbain et rural et du service postal, ce qui influe sur les données
publiées depuis 1961 sur l'effectif des secteurs du transport et de I'entreposage, des
communications et de la construction.

4. La réconciliation des estimations provinciales et nationale du stock de capital a occasionné
des révisions du stock de capital de la plupart des industries ainsi que des changements
mineurs au niveau agrégeé.
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Introduction

Ce numéro de Mesures globales de productivité introduit un nouveau format de présentation des
statistiques de la productivité et statistiques connexes. |l est, comme |'année derniére, divisé en deux
parties. La partie 1 présente les estimations de la productivité du travail, de la rémunération et du codt
unitaire de main-d'oceuvre. La parie 2 présente les estimations de la productivité muttifactorielle.
Cependant, les faits saillants suivent immédiatement cette introduction et analysent a la fois les estimations
de la productivité du travail et celles de la productivité muitifactorielle. Plusieurs graphiques ont été ajoutés
aux tableaux statistiques pour aider le lecteur & évaiuer 'évolution a travers le temps. Ces graphiques
contiennent les séries temporelles compiétes depuis 1961 jusqu'a aujourd’hui. On espére que ces
changements vont améliorer la présentation des statistiques de |a productivité et autres statistiques
connexes.

En outre, ce numéro inclut les estimations préliminaires pour 1990 et 1991, alors que le numéro de l'année
demiére, publié en juiilet, incluait les estimations préliminaires de 1989. Les estimations de la productivité
multitactorielle ont été diffusées 'année demiere en méme temps que la publication. Cette année, les
estimations préliminaires de la productivité multifactorielle pour 1990 ont été ditiusées dans CANSIM en
février de fagon a améliorer I'actualité des données. Ces estimations ont été révisées depuis et mises a
jour dans CANSIM avec centaines autres révisions des données de 1989.

Les estimations de la productivité du travail ont des limites qui ont été soulignées dans chaque numéro de
cette publication et qui ont conduit au développement des estimations expérimentales de Ia productivité
multifactorielle. La principale limite est que la productivité du travail mesure I'output par unité d’entrée en
main-d'oeuvre plutét que par unité de toutes les entrées de facteur combinées. Il s'ensuit que la
croissance de la productivité du travail reflete la croissance de la production provenant de deux sources:
1) la croissance relative, par rappont a la main-d'oeuvre, des autres entrées de facteurs productifs et 2)
'amélioration de V'efficacité de tous les facteurs, y compris la main-d'oeuvre. Les estimations de la
productivité multifactorielle tiennent compte de toutes les entrées de sorte qu'elles peuvent. en principe,
étre interprétées comme des mesures de l'efficacité seulement.

La figure de la page suivante illustre la relation entre la productivité du travail et la productivité
muttifactorielle pour 'ensemble du secteur des entreprises de I'économie canadienne. La production est
mesurée par la valeur ajoutée réelle et les entrées comprennent le capital et le travail. La productivité du
travail s'est accrue plus rapidement que la productivité multifactorielie au cours des demiéres décennies
alors qu'elle a été entrainée a la fois par la contribution accrue du capital a la croissance de la production
et par l'efficacité accrue conjointe du capital et du travail. En effet, l'intensité en capital de la production
a augmenté durant la période comme lindique la croissance positive du rapport capital travail pour la
plupart des années représentées sur la figure. Cela signifie que méme s'il n'y avait pas eu d’amélioration
de lefficacité, il y aurait eu croissance de la productivité du travail par suite de l'utilisation d'une plus
grande quantité d'équipements par travailleur. li est normal de s'attendre a une augmentation de la
production lorsque les travailleurs sont mieux équipés, c'est-a-dire, de s’ attendre a une augmentation de
leur productivité. Mais cela n’ indique pas qu'il y ait eu amelioration de I'efficacité car plus d'équipements
ont été utilisés. L'efficacité s'améliore seulement lorsque la production s’accroit sans apport additionnel
de facteurs. L'élément efficacité de la productivité du travail, qui est également I'élément efficacité du
capital, est précisément la productivité muttifactorielle. Celie-ci indique avec quelle rapidité peut s’accroitre
la production sans apport additionnel de capital et de main-d'oeuvre.
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La partie 2 présente les indices expérimentaux de la productivité multifactorielle pour le secteur des
entreprises de I'économie canadienne. Il s'agit de la troisiéme année consécutive pour laquelle des
estimations de la productivité multifactorielle sont diffusées. Les lecteurs qui ne sont pas familiers avec
les mesures de la productivité multifactorielle sont priés de lire les annexes techniques de la publication
qui expliquent les concepts fondamentaux avec lesquels ils doivent étre familiers pour interpréter
correctement les tableaux statistiques. En particulier, 'annexe 1 décrit plusieurs mesures de productivité
multifactorielle. Toutes ces mesures utilisent la méme formule mathématique mais différent quant aux
entrées et aux sorties auxquelles elle est appliquée. Des mesures distinctes de productivité sont définies
pour les industries, les groupes d'industries et I'ensemble du secteur des entreprises. |l peut étre aussi
d’un intérét de consulter les études spéciaies du numéro de 1989 de cette publication qui présentent des
prolongements aux concepts fondamentaux et permettent de mieux comprendre, les diverses mesures de

productivité.

Figure 1

Indices de la productivité du travail, productivité multifactorielle et du rapport capital-travail, secteur
des entreprises, 1961-1991
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Le caractere expérimental des estimations provient surtout de la multiplicité des indices que I'on a produit
jusqu'ici. On a produit plusieurs indices par industrie sur la base de la production brute, de la production
brute nette des ventes intraindustrielles et cette année de la valeur ajoutée, de méme que ies indices de
productivité interindustriels qui portent sur des produits plutét que des industries. Au niveau agrégé, on
a produit des mesures de productivité sur la base de la valeur ajoutée du secteur des entreprises et sur
la base de leurs livraisons a la demande finale. Tous ces indices n'ont pas la méme utilité bien qu'ils
présentent tous la réalité sous des facettes différentes qui ne manquent pas d'intérét. Un choix devra sans
doute étre effectué pour la publication réguliere des indices. Néanmoins, d’'autres indices font 'objet
d’examen et seront éventuellement développés tel qu'expliqué dans la seconde étude spéciale de la
publication de I'année derniére qui présentait un cadre conceptuel d’ensemble sous le concept unificateur
d'intégration. Des mesures altematives du stock de capital, des services de capital et de la dépréciation
font l'objet d'examen. La recherche est également en cours sur la comparabilité des estimations
canadiennes de la productivité avec les estimations produites aux Etats-Unis et dans d’autres pays.

Les mesures de productivité multifactorielle, bien qu'elles soient plus rapprochées de la mesure des gains
d'efficacité, ne sont pas sans probleme. Les estimations des indices de la productivité mesurent en
principe, I'amélioration de ['efficacité provenant du progrés technique et des économies d'échelle mais, en
pratique, elles refletent aussi l'incidence de la sous-utilisation des facteurs au cours des périodes de
relachement des cycles économiques tout comme plusieurs biais potentiels résultant d'erreurs dans les
données. Par exemple, certaines entrées ne sont pas comptabilisées. Cela est particulierement vrai pour
les ressources naturelles dont les mesures de qualité et de quantité ne sont pas encore disponibles et qui
peuvent jouer un réle crucial dans les estimations de la productivité des industries primaires. Cela explique
pourquoi les estimations de 1a productivité pour d'importantes industries comme les foréts et les mines ne
sont pas diffusées a I'heure actuelle. Avec le progrés de la recherche sur la mesure des ressources, plus
d'estimations des industries primaires deviendront disponibles. Une recherche est également en cours sur
la mesure des entrées en travail. En particulier, on espére que des estimations désagrégées des heures
travaillées par industrie pourront étre produites I'année prochaine de sorte que des estimations de la
productivité multifactorielle basées sur les heures, plutot que sur 'emploi comme c'est actuellement le cas,
pourront étre produites.

De fagon similaire, la déflation de la production de plusieurs industries de services apparait inadéquate,
du moins pour les études de productivité et leurs estimations sont retenues jusqu'a ce que des progrés
soient réalisés sur cette question. La sur-défiation de la production des industries de services sur la base
du prix de leurs entrées, comme c'est souvent le cas, a pour effet de sous-estimer la croissance de leur
productivité. Dans la mesure ou les industries de services alimentent les industries de biens, la
consommation de services de ces derniéres est sous-estimée. Cela a pour effet de biaiser leurs gains de
productivité a la hausse. Ces biais se compensent au niveau agrégeé, car la productivité agrégée n’est
reliée qu'aux livraisons a la demande finale qui sont défalquées des livraisons intermédiaires (pourvu que
les ventes finales de services ne comportent pas de biais).

D'autres estimations des industries ont des biais qui ont varié historiquement, alors que les méthodes
utilisées pour estimer leur production et leurs entrées ont été modifi€es. Pour les industries de la
construction non résidentielle, la production a été dégonfliée par une moyenne du prix des entrées avant
1971, éliminant ainsi les gains de productivité des estimations. Aprés 1971, un plus grand nombre
d'activités de construction ont été dégonflées avec des indices de prix améliorés, ce qui a contribué a
'amélioration des estimations de leur productivité. Néanmoins, il reste toujours des progrés importants a
réaliser du c6té des dégonfleurs des industries de la construction.
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LECTURES SUGGEREES

choisies parmi les publications de Statistique Canada

Les indices de la productivité du travail et multifactorielle de cette publication proviennent prncipalement des statistiques

des biens et des industries intégrées au Systéme de comptabilité national (SCN). Cette intégration assure la cohérence

de définition dans le temps et par rapport aux classifications des industries et des biens. Cette information peut étre

différente d'autre de Statistique Canada. Les données statistiques intégrées au SCN apparaissent dans les publications

portant un numéro de catalogue avec le préfix 15. Les publications suivantes sont suggeérées:

M Produit intérieur brut par industries, 15-001 au catalogue.

M La structure par entrées-sorties de 'économie canadienne, 15-201 au catalogue.

W La structure par entrées-sorties de 'économie canadienne, en prix constants, 15-202 au catalogue.

M La structure par entrées-sorties de 'économie canadienne, 1961-81, 15-510 au catalogue. (occasionnel)

M La structure par entrées-sorties de |'économie canadienne, en prix constants, 1961-81, 15-511 au catalogue.
(occasionnel)
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S A

FAITS SAILLANTS

Evolution récente de la productivité au Canada: est-ce
le signe d’un ralentissement de longue durée?

Les tendances économiques récentes ont soulevé des préoccupations quant a la capacité concurrentielle
du Canada sur les marchés internationaux, spécialement face & son principal partenaire commercial, les
Etats-Unis. Parmi celles-ci, la perfformance des industries canadiennes au titre de |a productivité et des
codts unitaires en main-d'oeuvre ressort nettement. Ces faits saillants s'adressent a la question de la
productivité comme élément de compétitivité par I'analyse, centrée principalement sur les industries
manutacturiéres, de sa performance a court et a long terme. lls mettent également en lumiére les facteurs
qui sous-tendent la croissance de la productivité pour permetire dans dégager des perspectives pour le
futur.

Les numéros antérieurs de cette publication présentaient des comparaisons de productivité Canada-Etats-
Unis qu'il n'est malheureusement pas significatif de faire actuellement, car les Etats-Unis sont en voie
d'effectuer des révisons historiques majeures de leurs données. Nous espérons reprendre ces
comparaisons dans le futur.

Le secteur canadien des entreprises

La productivité multifactorielle du secteur canadien des entreprises a tombé de 2,1% en 1990 et de 1,7%
en 1991, alors que I'économie atteignait la fin d'un longue période d'expansion qui a débuté en 1982 et
qui s'est terminée par la récession en cours. Pareille baisse de la productivité est caractéristique des
périodes de ralentissement cyclique et refiete en partie la capacité de production additionnelle qui s'est
développée durant la période d'expansion, mais qui est devenue temporairement inutile par suite de la
réduction inattendue de la croissance de la demande.

La productivité du travail du secteur des entreprises mesurée par le PIB par personne-heure s'est accrue
de 1.5 % en 1991, suivant une faible hausse de 0.1% en 1990. L’évolution positive de la productivité du
travail en 1991 contraste avec la baisse de la productivité multifactorielle suite a la contribution accrue du
capita! a la croissance de la production. La croissance moyenne de la productivité du travail, qui a été de
1,6% au cours du cycle économique 1982-1991, est légérement supéneure a la moyenne annuelle de 1,5%
observée au cours du cycle précédent (1975-1982) et, de beaucoup inférieure aux gains annuels moyens
de la productivité de 3,3% sur la période 1961-1975. Ainsi, il y a eu décélération dans la performance de
la productivité du travail dans le secteur des entreprises au Canada durant la deuxiéme moitié de la
période 1961-1991 (voir la figure 1). Ce résuftat était quelque peu inattendu étant donné les conditions
économiques relativement favorables qui ont prévalu de 1982 a 1988. Est-ce que la productivité du travail
va poursuivre sa tendance a la baisse? Est-ce le signe que les améliorations rapides des procédés
techniques sont chose du passé? Pas nécessairement puisque la productivité du travail refiéte a la fois
les changements du rapport capital travail et les changements dans l'efficience productive.
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Figure 1

Indices de la productivité du travail, productivité multifactorielle et du rapport capital-travail, secteur
des entreprises, 1961-1991
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Par ailleurs, 'augmentation de |la productivité multifactorielle du secteur des entreprises au cours du dernier
cycle économigue, une mesure plus englobante de I'efficacité productive, ne supporte pas l'idée du déclin
a long terme de la progression de l'efficacité. Les données indiquent plutdt que la croissance de l'efficacité
s'est améliorée au cours des années 1982-1991 en comparaison des années 1975-1982, contrairement
aux indications fournies par la productivité du travail (voir la figure 1). Entre 1982 et 1991, la productivité
muttifactorielle s'est accrue au taux annuel moyen de 0,8%, ce qui est meilleur que la performance atteinte
au cours du cycle précédent de 1975-1982, alors gu’elle avait diminué en moyenne de 0.3% par année.
Néanmoins, la productivité demeure toujours en dessous de la moyenne de 1,5% atteinte au cours de la
période 1961-1975. La reprise des années 1980 a placé la croissance de la productivité au niveau de sa
moyenne historique (1961-1991).

Les différences de tendances des productivités du travail et muitifactorielle au cours des deux derniers
cycles économiques peuvent s’expliquer par le changement de la contribution du capital A la croissance
de la production. Au cours du présent cycle économique, il y a eu décélération de la croissance du stock
de capital dune moyenne annuelle de 4,3% au cours de la période 1975-1982 & 2,6% au cours des
années 1982-1991, alors que la croissance annuelle moyenne de I'emploi n'a décru que légérement de
1,9% entre 1975 et 1982 a 1.8% entre 1982 et 1991. |l en est résulté une décélération du rapport capital
travail d'une moyenne annuelle de 2,3% de 1975 a 1982 a 0,8% de 1982 a 1991, entrainant une
convergence des taux de croissance des deux mesures de productivité au cours de la période.
Cependant, pour la plupart des trente derniéres années, le rapport capital travail s’est accru, poussant la
croissance de la productivité du travail au dessus de celle de la productivité multifactorielle.

Il y a une opinion largement répandue que la compétitivité du secteur canadien des entreprises a diminué
au cours des années récentes tant sur le marché intérieur qu'a I'étranger. Cela provient, en partie, de
['évolution suivie par les exportations nettes en biens et services au cours des demiéres années. Les
figures 2 @ 4 montrent une forte détérioration de la balance en biens et services entre 1988 et 1991, bien

Figure 2

Exportations nettes en biens et services en prix constants de 1986 - milliards de dollars, 1961-1991
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Figure 3

Balance des marchandises
doliars, 1961-1991

et certaines composantes en prix constants de 1986 - milliards de
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que la balance des marchandises s'est quelque peu améliorée en 1990 et en 1991. Une proportion
substantielle de ce déclin de la balance commerciale provient de I'accroissement du déficit sur les
machines et matériel, alors que la détérioration du compte des services a également contribué de fagon
importante au déclin d'ensemble, suite principalement au déficit touristique croissant.

Figure 5

Rang de certaines industries d’apres la productivité multifactorielle basée sur la production brute,
taux de croissance annueis moyens, 1961-1988
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Il y a plusieurs raisons possibles expliquant la détérioration de la compétitivité de I'économie canadienne
au cours des derniéres années. Pammi cellesci, I'appréciation de 21,3% de la valeur de la monnaie
canadienne entre 1986 et 1991 en est certainement une. En outre, la compétitivité a été exacerbée par
la hausse du différentiel des taux d'intérét entre le Canada et les Etats-Unis. Le différentiel des taux
d'escompte a grimpé de 0,6 points de pourcentage en 1981 a 4,2 points de pourcentage en 1991. Ceci,
joint au ralentissement économique mondial et a la récession aux Etats-Unis a rendu difficile pour les
producteurs la tache de maintenir Ia croissance de la production et, par conséquent, de maintenir la
croissance de la productivité observée au début de I'expansion.
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Pius fondamentalement, on peut se poser la question: est-ce I'émergence d'une tendance a la baisse de
la croissance de la productivité qui peut, & long terme, mettre en jeu la compétitivité de I'économie
canadienne ou est-ce que la performance de la productivité au cours des années récentes est seulement
de nature cycliqgue? Bien qu'il soit difficile de répondre a une telle question, les sections suivantes retracent
des développements récents qui mettent en perspective la croissance de la productivité en se concentrant
sur les industries manufacturiéres qui contribuent de Ioin le plus a la croissance globale de la productivité
au Canada et, en présentant les données de la productivité et d'autres indicateurs associés a la
performance des industries manufacturiéres qui peuvent fournir des indications prospectives.

Figure 6

Contribution annuelle moyenne des industries a la croissance de la productivité multifactorielle du
secteur des entreprises, 1961-1973
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L’importance des industries manufacturiéres pour le secteur canadien des
entreprises

La croissance de la productivité du secteur des entreprises a peu de signification sans examiner les
résultats plus détaillés des industries et leur contribution a la performance globale. La figure 5 illustre cela
avec les taux de croissance annuels moyens de la productivité pour chacune des industries
manufacturiéres et pour les principales industries non manufacturiéres. |l s'agit des taux de croissance des
indices industriels de productivité multifactorielle calculés sur la base de la production brute. Ces données
indiquent de fortes divergences dans la croissance de la productivité des diverses industries. Par exemple,
la productivité s’'est accrue a un rythme beaucoup plus rapide dans les télécommunications que dans
n'importe quelle autre industrie. Le commerce de gros et de détail et les industries du transport et de
'entreposage ont bénéficié d'une meilleure performance de la productivité que Ia plupart des industries
manufacturiéres, sauf celles des produits du plastique.

Figure 7

Contribution annuelle moyenne des industries a la croissance de la productivité multifactorielie du
secteur des entreprises, 1973-1988
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Cependant, ces gains de productivité ne tiennent pas compte de l'importance relative de chaque industrie
dans I'ensemble du secteur des entreprises. On mesure cette importance par le rapport de la production
de chaque industrie dans la production agrégée; ce rapport est beaucoup plus grand pour les industries
manufacturiéres que pour les autres industries. La croissance de la productivité pondérée des industries,
ou ce qui revient au méme, leur contribution a la croissance de la productivité du secteur des entreprises,
apparait ainsi bien différente comme le montre 'ensemble des figures 6, 7 et 8 pour trois périodes
différentes, soit 1961-1973, 1973-1988 et 1961-1988.

Figure 8

Contribution annuelle moyenne des industries a la croissance de la productivité multifactorielle du
secteur des entreprises, 1961-1988
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Alors qua la figure 5, les télécommunications étaient de loin les industries dominantes, sur ia nouvelle
figure, ce sont les industries manufacturiéres qui jouent le réle dominant. C’est le cas pour I'ensemble de
la période 1961-1988 tout comme pour les sous-périodes 1961-1973 et 1973-1988. La contribution des
industries manufacturiéres, entre 1961 et 1988, se chiffre & 55% des gains de productivité globale. Alors
que la contribution des industries manufacturiéres a été stable pour les deux sous-périodes, celle des
autres industries a changé considérablement. Sur la derniére période, on peut observer le réle davantage
dépressif joué par les industries miniéres sur la croissance de la productivité globale. Les mines, la
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finance, les assurances et limmeuble tout comme les services personnels, communautaires et
commerciaux ont ralenti la croissance de la productivité apres 1973. L'émergence des industries de
télécommunications aprés 1973 n'a pas été suffisante pour contrebalancer le nombre croissant d'industries
ayant une contribution négative a la croissance de la productivité du secteur des entreprises. La
contribution des industries non manufacturiéres a augmenté en termes relatifs par rapport aux industries
manufacturiéres durant la seconde période en partie a cause de la chute simuitanée de la productivité
manufacturiére et de la productivité globale.

Encore une fois, on observe une trés grande diversité parmi les résultats des industries manufacturieres
individuelles. Trés notables sont les groupes de produits des industries d'équipement de transports et de
produits électriques et électroniques (voir 1a figure 9). Parmi les composantes les plus faibles, on trouve
les produits du tabac et ceux des industries de 'ameublement.

Figure 8

Contribution annuelle moyenne des industries a la croissance de la productivité multifactorielle du
secteur des entreprises, 1961-1988
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La conclusion & tirer de tout cela, c’est que la productivité globale a été, de fagon permanente dans le
passé, dominée par celie de la productivité manufacturiére. La productivité manufacturiére est également
importante, car il s'agit d'un secteur de I'économie soumis a la concurrence intemationale. C'est pourquoi
on procéde a une analyse plus détaillée de ce secteur dans ce qui suit.
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Facteurs qui sous-tendent le ralentissement récent de la productivité
manufacturiere

La productivité muttifactorielle du secteur de la fabrication a décru durant trois années consécutives, en
1989, 1990 et 1991, soit respectivement de 2,9%, 4,9% et 3,7%, suite partiellement au ralentissement
rapide de l'activité économique en 1989 (la croissance du PIB réel de la fabrication a décélére de 5,2%
en 1988 a 0,3% en 1989) et a 1a réduction de l'activité économique en 1990 et 1991 (le PIB réel a décru
de 5,3% et de 6,5% respectivement). A la fin de 1991, les pertes de productivité au cours des trois
demiéres années ont éliminé la quasi totalité des gains réalisés depuis 1983. Pour 'ensemble du cycle
économique de 1982-1991, la productivité multifactorielle s'est améliorée légérement, atteignant une
progression annuelle moyenne de 1,0%. Cela est supérieur a la croissance de 0,6% atteinte au cours du
cycle précédent (1975-1982), mais de beaucoup inférieur a la moyenne de 2,5% atteinte entre 1961 et
1975. La reprise, au cours du cycle 1982-1991, n'a pas été suffisante pour ramener la productivité au
niveau de la progression historique moyenne de 1,6% atteinte entre 1961 et 1991.

Figure 10

Investissement réel des entreprises en machinerie et matériel, produit intérieur brut réel (PIB) et
taux d’utilisation des capacités dans les industries manufacturiéres, 1961-1991
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La productivité multifactorielle est sensible a court terme a l'utilisation de |a capacité productive. Pour les
industries manufacturiéres, l'indice dutilisation de la capacité a atteint des sommets en 1974 et 1979
prenant des valeurs respectives de 90,8% et de 88,7% (voir la figure 10). L'indice est tombé aussi bas
que 69,8% dans le creux de la récession de 1982 pour remonter dans la phase d'expansion qui a suivi
jusqu'a 85,9% en 1988. Cependant, il a chuté dramatiquement au cours des trois derniéres années a
respectivement 83,5%, 76,9% et 70,8%. Les industries de la machinerie ont été les plus affectées par la
baisse. La baisse marquée de l'indice d'utilisation de la capacité dans les industries manufacturiéres
canadiennes est probablement une cause explicative majeure de la piétre performance de leur productivité
aux cours des derniéres années. Ceci porte a attribuer la récente chute de la productivité a des
phénomeénes cycliques plutét que tendanciels.

Les investissements dans les machines et le matériel sont un autre indicateur du changement technigue
puisque les nouvelles technologies font, dans une large mesure, partie intégrante des nouveaux biens
d'équipement. Depuis 1984, les investissements réels en machines et matériel ont en moyenne progressé
rapidement, portant a croire que le progrés technique aurait suivi un sentier tendanciel relativement sain.
Comme le montre la figure 10, la progression des investissements en machines et matériel sur cette
période marque une amélioration par rapport aux périodes antérieures. Au cours des trois derniéres
années, les investissements réels par dollar de valeur ajoutée ont augmenté méme si les investissements
ont décliné en valeur absolue. Cela est une autre indication que la performance relativement pauvre des
industries manufactuniéres canadiennes au cours des derniéres années peut étre de nature cyclique. En
effet, si 'on considére le taux dutilisation de la capacité et les investissements réels en machines et
matériel, il est clair que la chute de la productivité dans les industries manufacturiéres a été accompagnée
par une baisse de la production au moment méme ou s'accroissait le stock de capital. Avec une reprise

de la croissance de la production au Canada, la productivité pourrait progresser a un rythme rapide. Cela
renverserait les pertes de compétitivité récentes du Canada en gains a plus long terme. Néanmoins, des
taux de change élevés et des colts en intéréts élevés comme mentionné plus haut et une croissance
relativement élevée des salaires pourraient nuire a I'expansion de la production.

On ne peut établir une corrélation élevée entre les vanations a court terme des dépenses en recherche
et développement (RD) et la croissance de la productivité, particuliérement pour I'économie canadienne
dont plusieurs succursales de compagnies étrangéres bénéficient de dépenses en RD faites a I'étranger.
Cependant, il est intéressant de noter que la reprise de la croissance de la productivité muitifactorielle des
industries manufacturiéres durant les années 1980 a pu s'appuyer sur d'importantes augmentations des
dépenses en RD. Entemmes relatifs, les dépenses en RD sont passées de 0,8% des revenus en 1975 a
un sommet historique de 1,4% en 1989, la derniére année ou des données sont disponibles (voir la figure
11). En termes absolus, les dépenses manufacturieres courantes en RD en prix courants pour 1991
étaient prés du double de celles de 1981 et sept fois plus élevées que celles de 1973. On observe une
évolution disparate des dépenses en RD parmmi les industries manufacturiéres. Les industries a fortes
activités de recherche, telles les industries d’équipements de télécommunications et d'autres équipements
électroniques, ont accru leur RD en proportion de leurs revenus entre 1982 et 1989 bien que la majeure
partie de cette progression soit survenue durant les deux premieres années de la période. Au contraire,
les manufacturiers d'avions et piéces d'avions, de produits médicinaux et pharmaceutiques, également des
industries fortement engagées dans la recherche, ont maintenu leur rapport RD/revenus a peu pres
constant durant la période. La hausse de 15% du rapport global en RD sur les revenus des industries
manufacturiéres entre 1982 et 1989 refleéte la hausse marginale des industries moins dynamiques en cette
matiére, en particulier les autres industries manufacturiéres. Comme les dépenses en investissements,
les dépenses en RD sont un signe de santé future de la productivité manufacturiére.
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Figure 11

Dépenses en recherche et développement et croissance de la productivité muitifactorielle dans les
industries manufacturiéres, 1973-1991

Indice 1973=100 %
180 ‘ 2
170 -

i 1.5
1 Rapport R D/Revenus ’
g (échalie de draite) __="~~="
’0--~~_’¢
140 7 "
> £ il
Cd

1301 ~.~~---——-——-—/,' - - N i
120 - Indice de productivité multifactorielle
110+ 0.5
1 m r 1

w T T T T T T T L i T . T A o

Efficacité par groupes de produits

Une autre fagon de procéder a I'évaluation de la performance est d'examiner I'efficacité d'ensemble de
I'économie canadienne pour des groupes de produits et services choisis, en prenant en compte toutes les
industries qui ont contribué directement ou indirectement a leur production, c’est-a-dire, en examinant ia
productivité par produit a travers les industries plutét qu'industrie par industrie. Cette mesure d'efficacité
est donnée par l'indice de la productivité interindustrielle qui est une moyenne pondérée des indices de
productivité industrielle discutés plus haut'. La valeur ajoutée relative contribuée par les industries aux
groupes de produits spécifiques® sert de poids. Les groupes de produits portent sur les mémes sorties
des industries que plus haut, sauf que la mesure englobe maintenant I'efficacité conjointe des fournisseurs
immédiats et des fournisseurs situés en amont. La figure 12 montre I'ordre de performance des sorties
industrielles mesurée par la productivité interindustrielle. On peut observer que e rang des industries
change par rapport & celui qui est rapporté a la figure 5, dans certains cas de fagon significative. On
observe en particulier que les produits du bois et les minéraux non métalliques ont amélioré leur rang grace

' Voir I'annexe 1 de la partie 2 pour une explication de ! indice de la productivité interindicstrielle.

?  Plus grande et la valew ajowtée directement ou indirectement par une industrie 3 wn groupe de produits, plus grand est son poids
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aux gains de productivité de leurs fournisseurs immédiats et lointains. On observe le cas contraire pour

les services de transport et pour le commerce de gros et de détail. La productivité directe et indirecte
associée a ces services a décru par rapport a la productivité des industries du transport et du commerce
conséquemment aux gains de productivité plus faibles des industries situées en amont.

Figure 12

Rang de certaines industries d’aprés la productivité multifactorielle interindustrielle, taux de
croissance annuels moyens, 1961-1988
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La comparaison de lordre relatif de performance des indices industriels et interindustriels révele
limportance des relations interindustrielles dans la performance globale de I'économie. Les industries a
faible croissance de la productivité qui ont des gains de productivité interindustriels élevés supportent
indirectement la croissance de la productivité globale en fournissant un marché a leurs fournisseurs plus
efficaces. On peut voir ces derniers comme canalisant leurs gains de productivité a la demande finale a
travers leurs clients industriels. C'est le cas pour I'industrie des produits du bois dont |la productivité propre
était de 34% supérieure en 1988 a ce qu'elle était en 1961 et dont la productivité interindustrielle était pour
sa part de 88% supérieure. La productivité interindustrielle plus élevée reflete en partie les gains de
productivité de I'industrie de la forét. D'un autre c6té, on observe la situation inverse pour l'industrie du
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pétrole raffiné et des produits du charbon en partie a cause de la plus faible progression de la productivité
dans I'extraction du gaz et du pétrole. Cela montre que celles-ci ne sont pas bien supportées par leurs
fournisseurs pour faire face a la concurrence intemationale. En effet, les fournisseurs qui ont connus de
faibles gains de productivité founissent, toutes choses égales par ailleurs, des entrées intermédiaires plus
chéres a long terme car la hausse du prix de leurs entrées primaires (coGt du capital et salaires) n'est pas
compensée par leurs gains de productivité. En outre, des entrées intermédiaires a prix plus élevees
induisent des livraisons finales & prix plus élevées pour les biens et services transigés sur les marches
internationaux et éventuellement réduisent la capacité concurrentielle.

Conclusion

La compétitivité de I'économie canadienne semble s'étre détériorée au cours des années récentes comme
on peut le déduire des chiffres de la balance extérieure et de la hausse des couts de capital et de main-
d'oeuvre, de la hausse du taux de change et du différentiel croissant des taux d'intérét par rapport aux taux
américains. Ces facteurs, la compétition féroce de I'étranger et I'arrivée de la récession de 1990-1991
accompagnée par une chute du taux d'utilisation des facteurs ont contribué a la croissance négative de
la productivité multifactorielle canadienne au cours de cette période. Cela indique que la pietre
performance récente de la productivité est vraisemblablement fortement reliée a des phénomenes
cycliques. :

Le secteur manufacturier, qui joue un réle prépondérant dans la performance de la productivité a I'échelle
de I'économie, a souffert de pertes de productivité durant les années de la récession. Cependant,
contrairement & d’autres situations ditficiles antérieures, la réaction des entreprises a ces difficultés a été
vive et positive. L'emploi et les colts salariaux ont été contenus raisonnablement. En conséquence,
rinflation dans les cots unitaires en main-d’oeuvre a diminué et la production par personne-heure a de
fait progressé en 1990 et 1991.

La performance potentielle sous-jacente a long terme peut avoir été plus favorable que suggérée par la
performance des derniéres années comme lindiquent les investissements en machines et matériel et en
RD. Méme si les gains de productivité élevés des années 1960 ne se sont pas répétés durant les années
1980, la productivité du secteur des entreprises s’est améliorée par rapport aux faibles niveaux des années
1970 pour atteindre un niveau proche de la moyenne des 30 demiéres années. |l y a des indices qu'une
reprise de la croissance de la productivité potentielle est en cours au Canada depuis 1982. Cela signifie
que la productivité effective pourrait rebondir au Canada s'il y avait expansion de la production au cours
de la prochaine reprise.
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Tableau 1 - Indices de la productivité du travail et du cout unitaire de main-d’oeuvre, secteur des

entreprises 1961-1991, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuneé- Rémuné- Coot
intérieur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PiBréel PIB réel personne  dosuwre
Année par par heure-

personne personne
1961 334 8§5.7 64.6 8.7 60.0 51.7 15.5 13.4 259
1962 36.0 56.9 66.0 9.2 63.2 545 1641 13.9 25.5
1863 38.1 58.2 67.0 9.8 65.4 56.8 16.8 14.6 25.6
1964 40.9 60.2 69.0 10.6 67.9 59.3 A7 15.4 26.0
1965 44.2 63.0 71.6 11.9 70.1 61.6 18.8 16.6 26.9
1866 473 65.1 73.2 13.3 72.6 64.6 20.4 182 28.1
1867 48.3 66.2 741 145 72.9 65.2 219 19.6 300
1968 51.0 66.2 732 15.5 77.0 69.6 23.4 211 303
1969 53.8 68.1 746 7l 78.9 720 25.1 22.9 31.8
1970 543 68.0 73.7 183 79.8 736 26.8 248 33.6
1971 577 69.4 74.6 20.0 83.1 77.3 28.8 26.8 34.7
1972 61.2 71.6 765 22.2 855 80.0 31.1 29.1 36.3
1973 66.7 75.3 80.5 259 88.6 828 344 32.2 389
1974 69.0 79.0 839 30.8 873 822 38.9 36.7 446
1975 69.3 80.2 84.6 354 86.4 81.9 441 418 510
1976 74.0 81.5 85.3 40.7 90.8 86.7 50.0 477 §5.0
1977 76.4 83.3 85.9 45.1 91.7 88.9 54.2 525 59.1
1978 78.9 85.9 889 49.2 92.0 88.8 57.3 55.4 62.3
1979 82.4 89.5 92.1 5515 921 89.5 62.1 60.3 67.4
1980 83.8 91.4 93.5 628 91.7 89.7 68.7 67.2 74.9
1981 87.5 94.2 95.4 724 928 91.7 76.8 75.9 82.8
1982 826 91.3 909 75.8 90.4 90.9 83.0 83.5 91.8
1983 855 91.3 90.4 79.1 93.7 24.6 86.6 875 92.5
1984 91.5 93.7 934 859 97.7 98.0 91.7 920 93.9
1985 96.6 98.1 98.1 93.6 98.5 98.5 95.5 954 96.9
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 105.0 103.2 104.0 109.9 101.7 101.0 106.5 105.7 104.7
1988 110.4 107.2 108.2 121.6 103.0 102.1 113.4 112.4 110.2
1989 113.1 110.1 110.1 131.7 102.7 102.7 119.6 119.6 116.4
1990 112.5 109.8 109.3 1375 102.4 102.9 125.2 125.8 122.3
1991 110.0 jo7A 105.4 139.3 102.7 104.4 130.0 132.1 126.6

Variation annuelie en %
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Tableau 2 - Indices de la productivité du travail et du cout unitaire de main-d’oeuvre, secteur des
entreprises excluant les industries agricoles et services connexes, 1961-1991,

(1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- Colt
intérieur  au travail personnes  ration du ration par ration par unitaire
brut reel travail personne heure- de main-

PIB réel PIB réel personne  d'oeuvre
Année par par heure-

personne personne
1961 32.7 50.8 57.2 8.4 64.2 57.1 16.5 14.6 25.6
1962 349 524 59.2 8.9 66.5 58.9 170 15.1 25.6
1963 36.8 53.9 60.€ 9.5 68.2 €0.6 176 15.7 25.8
1864 39.9 56.3 63.3 10.4 70.9 63.1 18.4 16.4 26,0
1965 431 59.6 66.8 11.6 72.3 64.6 19.5 17.4 27.0
1966 46.0 62.5 69.3 13.1 73.7 66.5 21.0 18.9 28.4
1967 476 63.5 70.0 14.3 75.0 68.0 225 204 30.0
1968 50.2 63.7 €9.5 15.3 78.9 72.2 240 22.0 30.4
1863 529 65.8 72 16.9 80.4 744 e5:7 23.7 31.9
1870 53.8 €6.0 70.6 18.1 81.5 76.1 27.5 25.7 33.7
1971 56.8 67.4 71.6 19.9 84.3 79.3 29.5 &7 35.0
1972 60.9 70.1 743 22.2 86.8 820 31.6 29.8 36.4
1973 66.3 74.2 78.6 258 89.3 84.4 34.7 32.8 38.8
1974 68.9 78.1 82.1 30.6 88.3 83.9 39.2 37.3 44.5
1975 68.9 79.0 823 35.2 87.3 83.7 446 42.8 51.2
1976 73.6 80.5 83.4 40.7 91.4 88.2 50.5 48.8 55.3
1977 76.1 825 84.5 45.1 922 90.0 54.7 53.4 59.3
1978 78.8 85.0 87.6 48.1 926 90.0 ST 56.0 62.3
1979 82.6 88.8 90.9 555 93.0 90.9 62.5 61.1 €67.2
1980 8389 90.9 92.7 62.8 923 90.5 69.1 67.8 749
1981 87.4 93.8 94.7 72.3 93.2 92.3 778 76.4 82.8
1982 82.0 90.9 90.1 75.7 90.2 91.1 833 84.1 823
1983 85.2 90.6 89.6 79.0 94.0 951 87.1 88.2 g92.7
1984 91.6 93.2 92.8 859 98.3 98.7 921 925 937
1985 97.1 97.9 87.8 935 99.3 99 4 95.6 85.7 96.3
1586 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 105.5 103.5 104.4 110.2 101.9 101.0 106.4 105.5 104.5
1988 111.3 107.9 109.3 121.9 103.1 101.8 1129 11145 109.6
1989 113.8 111.2 HiliEe: 132.1 102.4 102.0 118.8 118.4 116.1
1990 112.8 110.9 110.7 138.0 101.7 101.8 124.4 124.7 122.3
1991 110.3 107.8 106.2 138.5 102.3 103.9 129.4 131.4 126.5
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Tableau 3 - Indices de la productivité du travail et du codt unitaire de main-d’oeuvre, secteur des
entreprises de services, 1961-1931, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productvité du travail  Rémuné- Rémungé- Colt
inténeur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travalil personne heure- de main-

PIB réel  PIB réel personne  d'oeuvre
Année par par heure-

personne personne
1961 283 388 456 6.8 72.8 62.0 17.6 15.0 24.2
1962 29.5 40.2 47.0 73 733 62.7 18.2 15.5 247
1963 31.2 41.7 484 78 74.9 64.6 18.8 16.2 25.1
1964 33.7 436 50.2 8.6 77.3 67.1 19.8 17.2 256
1965 36.1 46.2 52.8 8.7 78.2 68.3 20.9 18.3 26.8
1966 39.0 48.5 54.6 10.8 804 715 223 19.8 27.7
1967 40.8 50.2 56.5 12.1 813 723 24.0 214 29.6
1968 42.7 50.9 56.4 13.0 83.9 ST 255 23.0 304
1969 45.2 53.6 58.7 146 84.3 769 273 249 324
1970 475 54.8 593 15.9 86.7 80.2 29.1 26.9 336
1971 50.5 56.4 60.7 175 89.5 832 31.0 28.8 346
1972 54.2 59.6 63.6 19.8 91.0 85.2 33.2 31.1 36.5
1973 58.3 63.4 67.7 22.9 92.1 86.2 36.1 33.8 39.2
1974 61.8 67.7 718 274 91.2 86.0 404 38.2 443
1975 64.4 70.1 738 320 91.9 87.3 45.7 43.4 49.7
1976 68.0 71.6 748 37.0 94.9 90.8 51.6 494 54.4
1977 70.0 74.9 770 41.2 93.5 91.0 55.0 53.6 58.9
1978 73.7 78.1 80.8 452 94 4 91.2 57.9 56.0 61.4
1979 77.9 81.7 83.8 51.5 95.3 92.9 63.0 614 66.1
1980 81.3 84.9 86.8 59.1 95.7 93.7 69.6 68.0 726
1981 84.8 88.9 90.0 67.6 954 94.2 76.1 75.1 79.7
1982 81.0 88.5 88.2 73.3 91.6 91.9 829 83.2 90.5
1983 83.3 89.1 88.0 77.2 93.4 94.7 86.6 87.7 92.6
1984 89.2 92.3 9.7 84.9 96.6 97.2 92.0 8926 95.2
1985 946 97.6 97.2 93.0 97.0 97.3 953 95.7 983
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 105.8 103.6 104.2 110.9 102.1 101.5 107.0 106.5 104.8
1988 1l ih5e/ 107.7 108.5 122.7 103.7 102.9 113.9 1131 109.8
1989 115.7 111.3 111.3 133.9 104.0 104.0 120.3 120.3 s 7
1990 1171 112.8 112.7 142.7 103.8 103.9 126.5 126.6 121.8
1991 116.2 111.8 110.1 148.0 104.0 105.5 132.4 134.4 127.3

variation annuelie en %
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Tableau 4 - Indices de la productivité du travail et du colt unitaire de main-d’oeuvre, secteur des
entreprises de biens, 1961-1991, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Rémuné- Coit
intérieur  autravail personnes  ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PiBréel  PIB réel personne  d'oeuwre
Année par par heure-
personne personne
1961 39.2 82.4 91.7 11.0 476 42.8 134 12.0 28.0
1962 43.2 83.4 93.1 11.6 51.8 46.4 139 12,85 26.8
1963 45.8 84.4 93.7 12.2 5§4.3 489 14.5 13.1 26.7
1964 49.0 86.7 958 13.2 56.6 §1.2 15,3 13.8 27.0
1965 §3.2 89.7 88.5 14.7 §9.3 54.0 16.4 14.9 27.6
1966 56.5 91.3 99.7 16.4 61.9 56.7 18.0 16.5 29.1
1967 5B 91.5 99.1 17.6 61.9 or.2 19.2 17.8 Siii
1968 60.3 90.5 87.2 18.6 66.6 62.0 206 19.2 309
1969 63.4 91.2 973 20.3 69.5 65.2 22.2 20.8 31.8
1870 61.8 88.9 94.2 21.2 69.6 65.7 23.9 22.5 343
1971 65.7 89.8 94 6 23.2 3. 2 69.5 258 245 35.3
1972 69.1 90.7 94.9 25.4 76.2 728 28.0 26.8 36.8
1973 76.2 94.3 989 298 80.8 77.0 316 30.2 39.1
1874 77.0 96.9 101.2 35.1 79.4 76.1 36.2 34.7 45.6
1978 746 96.3 100.0 38.7 77.8 746 41.2 39.7 §3.2
1876 80.6 971 100.3 45.5 83.0 80.4 46.9 45.4 56.4
1877 835 96.7 988 §0.2 86.3 84.5 519 508 60.1
1978 84.6 98.1 100.3 543 86.2 84.3 55.3 54.1 64.1
1979 87.3 101.8 104.0 60.7 85.7 839 5§9.6 584 68.6
1980 86.2 101.8 102.9 67.5 84.7 838 66.4 65.6 78.3
1981 90.0 102.7 103.2 785 87.6 87.2 76.5 76.1 87.3
1882 84.0 959 947 79.0 87.7 88.8 824 83.4 94.0
1983 875 94.6 93.8 815 925 93.3 86.1 86.9 93.1
1984 93.7 95.8 95.8 87.3 97.8 97.8 891.0 91.1 93.1
1985 98.5 98.8 98.4 94.5 99.7 99.0 956 95.0 95.9
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 104.1 102.6 103.6 108.6 101.5 100.4 105.9 104.8 104.4
1988 109.0 106.5 107.6 120.2 102.4 101.3 112.8 ) 1/571 110.3
1989 110.3 108.1 108.4 128.8 102.0 1o 7 119.1 118.8 116.8
1990 107.5 105.2 104.5 130.9 102.2 102.9 124.5 125.3 121.8
1891 103.4 99.8 98.7 128.2 103.6 104.8 128.4 129.8 1239
Variation annueile en %
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Tableau 5 - Indices de la productivité du travail et du colt unitaire de main-d’'oeuvre, industries
agricoles et de services connexes, 1961-1991, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Rémuné- Colt
intérieur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PIB réel  PIB réel personne  d'oeuvre
Année par par heure-

personne personne
1961 57.8 134.8 161.6 20.1 429 358 14.9 124 347
1962 71.0 130.7 155.6 19.7 54.4 45.7 1511 12.7 27.8
1963 79.9 128.2 150.8 20.2 623 §3.0 15.8 134 2553
1964 731 124.4 144.2 20.7 588 50.7 16.6 14.3 28.3
1965 76.7 117.9 134.8 20.6 65.1 56.9 7465 153 26.8
1966 86.4 107.6 25 21.0 80.3 69.1 19.5 16.8 243
1967 70.1 110.5 126.7 22.7 63.4 5§5.3 20.5 179 323
1968 75.2 107.9 121.1 23.3 69.7 62.1 21.6 19.2 309
1969 80.9 105.8 119.6 242 76.4 67.6 22.9 20.3 30.0
1970 716 101.5 113.7 234 70.5 62.9 23.0 206 327
1971 848 101.6 114.1 24.5 83.5 74.4 24.1 21.5 28.9
1972 72.2 95.6 105.7 25.0 75.5 68.3 26.1 23.6 34.6
1973 79.3 92.9 105.7 324 854 75.0 349 30.6 40.8
1974 69.6 94.1 107.5 35.3 74.0 64.8 376 329 50.8
1975 81.3 100.3 114.5 40.1 81.0 71.0 40.0 350 493
1976 88.5 97.9 1103 41.8 © 904 80.2 427 379 473
1977 875 96.8 105.0 46.1 90.4 83.3 476 43.9 526
1978 83.8 991 105.8 53.5 846 79.2 54.0 50.6 63.9
1979 77.0 100.8 108.7 56.9 76.3 70.8 56.4 524 73.9
1980 81.5 100.3 103.9 60.3 813 78.5 60.2 58.0 74.0
1981 88.9 101.9 105.2 78.3 87.2 845 739 71.6 848
1982 94.5 97.5 101.0 80.0 96.9 93.5 82.1 79.2 84.7
1983 91.7 101.7 101.1 829 90.2 90.7 815 820 904
1984 888 101.5 100.9 88.6 87.4 88.0 87.3 87.8 99.8
1985 851 101.4 103.2 98.7 83.9 825 97.3 95.7 116.1
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 90.1 98 1 97.9 99.1 91.9 921 100.9 101.2 109.9
1988 854 954 92.7 1099 89.5 92.1 115.2 1185 128.7
1989 925 925 91.0 1149 100.0 101.6 1243 126.4 1243
1990 103.7 92.0 92.0 120.6 (77 112.7 131.0 131.0 116.3
1991 103.8 96.3 956 131.9 107.7 108.5 136.9 1379 1271

Variation annuelie en %
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Tableau 6 - Indices de la productivité du travail et du cout unitaire de main-d’oeuvre, industries
manufacturieres, 1961-1991, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Rémuné- Cout
intérieur  au travail personnes  ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PIBréel PIB réel personne  d'oeuvre
Année par par heure-
personne personne
1961 359 74.8 77.7 10.8 479 46.1 14.4 13.9 30.1
1962 40.0 /) 81.0 11.6 51.8 494 15.1 14.3 29.1
1963 42,6 79.0 83.3 124 54.0 Sl 15:7 14.9 29.2
1964 46.9 826 87.5 13.6 56.7 53.6 16.5 1515 29.0
1965 51.6 86.9 92.0 15.1 59.4 56.1 17.4 16.4 29.2
1966 54.9 91.1 95.8 17.0 60.3 57.4 18.6 17.7 309
1967 56.2 91.8 96.0 18.1 61.2 58.5 19.7 18.8 32.2
1968 59.9 81.1 98.5 184 65.7 62.7 21.2 20.3 323
1969 64.1 83.0 97.0 21.2 69.0 66.1 28 21.9 33.1
1970 61.4 90.8 84.1 22.2 67.6 65.2 245 23.6 36.2
1971 65.3 80.7 93.4 238 72.0 69.9 26.2 254 36.4
1972 70.6 93.5 96.3 26.3 75.5 73.3 28.2 273 37.3
1973 78.2 97.8 100.3 29.7 79.9 779 304 29.6 38.0
1974 80.5 99.8 101.7 3456 80.7 79.2 34.7 34.1 43.0
1975 75.1 97.5 98.3 38.3 7/ 76.5 38.3 38.9 50.9
1976 80.6 97.9 98.6 43.9 823 81.8 44.8 44.6 54.5
1977 83.6 95.9 96.8 47.7 87.1 86.3 498 49.3 774
1978 874 98.9 100.1 53.2 883 87.3 53.7 63.1 60.8
1979 90.6 102.5 102.9 60.2 88.4 88.1 58.7 58.5 66.4
1980 86.6 102.2 102.2 66.2 84.7 84.7 64.8 64.8 76.4
1981 89.8 102.2 101.0 75.3 87.8 88.9 73\7 74.5 83.9
1982 78.2 94.3 92.2 75.9 829 848 80.6 824 97.1
1983 83.2 92.4 91.5 79.9 90.1 91.0 86.6 874 96.1
1984 94.0 95.2 95.2 87.2 98.7 98.7 91.6 91.5 92.8
1985 99.3 97.6 97.7 94.1 101.7 101.6 96.4 96.3 94.8
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 104.8 103.0 103.9 107.0 101.7 100.9 103.8 103.0 102.0
1988 110.3 107.6 108.7 116.8 102.5 101.5 108.6 107.5 106.0
1989 110.6 108.9 108.8 123.7 101.5 101.6 113.6 113.7 111.8
1990 104.7 103.0 101.6 122.6 101.6 103.0 118.0 120.6 174
1991 97.9 95.7 94.3 119.9 102.3 103.8 125.3 1273 122.5
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Tableau 7 - Indices de la productivité du travail et du cout unitaire de main-d’oeuvre, industries de
la construction, 1961-1991, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Rémuné- Cout
intérieur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PIBréal  PIB réel personne  d'oeuvre
Année par par heure-

personne personne

1961 492 701 75.5 10.6 70.1 65.1 15.1 141 216
1962 513 70.4 V(b0 10.8 72.8 66.0 15.4 13.9 1Al
1863 51.4 71.8 79.1 113 71.6 65.0 158.7 143 21.9
1964 54.2 75.8 838 123 71.5 64.6 16.2 14.6 22.6
1965 §9.2 834 920 143 701 64.4 17 15.5 241
1966 60.5 86.5 95.6 16.3 69.9 63.2 18.8 78 27.0
1867 60.9 83.9 91.5 17.6 726 66.5 21.0 18.2 289
1968 63.2 834 89.8 18.2 75.7 70.3 21.8 20.3 28.8
1969 60.6 838 88.7 19.5 72.3 68.3 23.2 22.0 322
1970 59.4 809 853 20.5 73.4 69.7 25.4 24.1 346
1971 61.7 83.9 87.1 24.0 735 70.8 28.7 27.6 39.0
1972 61.7 858 894 26.2 71.9 69.0 30.5 29.3 425
1973 635 914 95.6 327 €9.5 66.5 35.8 34.2 §1.5
1974 65.5 96.4 100.8 39.6 68.0 €5.0 41.1 39.3 60.5
1975 72.7 948 98.5 471 76.7 73.8 49.7 47.8 646
1976 81.9 999 102.8 546 82.0 79.6 54.7 53.1 66.7
1977 86.1 101.4 101.7 60.5 849 84.6 59.7 59.5 70.3
1978 81.8 98.5 100.0 59.7 83.0 81.8 60.6 59.7 73.0
1879 82.6 1032 105.4 €37 80.1 78.4 61.7 €60.4 77.0
1980 86.8 101.5 104.3 72.7 85.5 83.3 8/ 69.8 83.8
1981 96.7 103.2 105.0 88.4 93.7 92.1 85.6 84.2 914
1982 96.8 96.7 93.0 84.9 100.1 104.0 87.9 91.3 87.8
1983 95.1 93.3 91.0 834 101.9 104.4 894 91.7 87.8
1984 89.1 914 90.6 846 97.5 98.3 92.6 934 95.0
1985 96.0 98.4 99.3 92.0 97.6 96.7 93.5 92.7 95.8
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 105.7 105.8 109.5 117.6 98.9 96.5 Rl 107.4 111.2
1988 157/ 113.5 1187 134.9 98.4 94.1 118.8 113.6 120.8
1989 116.8 119.5 124.2 150.8 9F.7 94.0 126.2 121.4 129.2
1990 117.5 121.9 123.1 157.5 96.3 95.4 129.2 127.9 134.1
1991 113.3 111.6 110.6 146.5 101.5 102.4 131.3 132.4 129.4
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Tableau 8 - Indices de la productivité du travail et du coGt unitaire de main-d’oeuvre, industries du
transport et entreposage, 1961-1991, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Reémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuneé- Colt
inténeur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PIBréel PIB réel personne  d'oeuvre
Année par par heure-

personne personne

1961 34.2 70.8 78.4 10.1 48.3 436 14.3 129 29.7
1962 34.1 69.4 76.4 10.5 49.2 44.7 15.1 13.7 30.6
1963 37.8 Y 78.3 11.1 532 483 15.7 14.2 29.5
1964 416 71.5 78.0 12.0 58.2 52.7 16.8 15.2 28.8
1965 441 756 83.2 13.3 58.3 §3.0 17.6 16.0 30.1
1966 474 77.7 828 14.5 61.0 57.3 18.7 17.5 30.6
1967 484 79.4 85.2 15.9 60.9 56.8 20.1 18.7 329
1968 50.3 {75 81.9 741 64.9 61.4 22.0 20.8 34.0
1969 54.9 78.4 824 18.8 70.1 66.7 24.0 22.8 34.2
1970 59.8 77.8 80.9 19.8 76.9 73.9 254 24.4 33.1
1971 62.3 79.9 826 21.4 779 75.4 26.8 25.9 34.3
1972 66.2 81.7 83.7 241 81.0 79.1 29.5 28.8 36.4
1973 70.6 84.5 86.8 271 83.6 81.3 321 3ilkg 38.4
1974 73.7 89.6 91.8 324 823 80.3 36.2 353 440
1975 726 88.6 89.4 37.7 81.9 81.2 425 42.1 51.9
1976 721 87.8 88.6 421 821 814 48.0 475 58.4
1977 75.2 93.2 93.0 47.9 80.7 80.9 51.4 51.5 63.7
1978 79.0 95.2 86.1 53.0 83.0 82.2 56.7 562 67.1
1979 88.4 98.2 98.4 59.3 80.0 89.8 60.4 60.2 67.1
1980 85.3 102.7 103.7 66.9 83.0 823 65.1 64.5 78.4
1981 84.3 104.2 103.0 75.8 80.9 81.8 72.8 73.6 89.9
1982 79.6 98.7 96.8 79.8 80.6 82.2 80.8 824 100.2
1983 85.5 94.1 90.7 81.9 90.8 94.2 87.0 90.3 95.8
1984 856 96.4 95.3 89.3 89.1 100.3 92.7 93.8 83.5
1985 976 97.0 96.5 95.3 100.6 101.1 98.2 98.7 97.6
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 106.9 102.5 105.9 104.9 104.3 101.0 102.3 99.1 98.1
1988 111.9 102.5 106.4 111.6 109.1 105.2 108.8 104.8 99.7
1989 111.4 105.3 108.6 119.3 105.7 102.5 113.2 109.8 107.1
1990 112 106.5 109.0 125.6 104 4 102.0 118.0 11582 113.0
1991 107.4 105.4 106.6 129.5 101.9 100.8 122.8 121.4 120.5

Variation annuelle en %
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Tableau 9 - Indices de la productivité du travail et du coit unitaire de main-d’oeuvre, industries des
communications, 1961-1991, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travaill Rémuné- Rémuné- Cofit
intérieur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PIB réel PIB réel personne  d'oeuvre
Année par par heure-

personne personne
1961 14.4 52.0 57.4 6.8 27.8 251 13.1 11.9 47.3
1962 18.5 53.9 5§92 7.2 28.8 26.3 134 122 46.3
1963 16.7 56.2 61.8 7.8 29.7 27.0 13.9 126 46.7
1964 18.3 59.1 65.1 8.3 31.0 28.2 14.0 12.7 45.0
1965 19.9 58.7 64.5 9.0 339 30.9 153 14.0 45.3
1966 21.7 64.1 67.9 103 33.8 31.9 16.1 16.2 47.6
1967 23.9 65.4 69.9 11.7 36.6 342 17.8 16.7 48.7
1968 25.9 63.9 67.3 12.7 405 38.4 19.9 18.9 492
1969 27.8 67.2 705 14.0 413 39.4 20.8 19.8 503
1970 304 68.9 71.5 161 44 1 42.5 21.9 21.1 485
1971 32.8 73.0 75.2 17.0 449 43.6 23.2 226 51.7
1972 358 75.4 76.8 19.1 47.5 46.6 25.3 249 53.3
1973 39.8 80.5 82.2 22.5 494 48.4 28.0 27.4 56.6
1974 44.9 86.4 88.0 26.8 519 51.0 31.0 30.5 59.8
1975 50.6 86.6 86.7 31.5 58.4 584 364 36.4 623
1976 85.7 93.2 93.1 38.2 59.8 59.8 41.0 41.0 68.6
1977 59.1 96.3 95.3 446 61.4 62.0 46.4 46.8 75.5
1978 64.8 950 955 49.1 68.3 67.9 51.7 51.4 74,77
1979 71.2 96.7 96.6 555 73.6 73.7 57.4 §7.5 78.0
1980 77.9 99.3 99.8 62.4 78.4 78.1 62.9 62.6 80.2
1981 84.0 102.0 101.0 734 823 83.2 72.0 YR 87.4
1982 83.9 103.8 101.7 81.5 80.9 82.5 785 80.1 97.1
1983 86.1 102.3 99.0 86.3 84.1 86.9 84.3 87.2 100.3
1984 90.2 1014 100.2 936 88.9 90.0 922 93.3 103.7
1985 95.4 101.3 100.7 98.4 94.1 948 97.1 97.8 103.2
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 106.7 102.7 102.1 106.2 103.9 104.5 103.4 104.0 99.5
1988 114.3 101.2 100.7 111.8 1129 1135 110.4 1109 97.8
1989 128.0 106.1 105.3 120.5 120.6 121.5 113.6 114.4 94.2
1990 139.2 107.3 106.8 130.0 129.7 130.3 121.1 121.7 93.4
1991 145.3 106.9 106.5 136.3 135.9 136.5 127.5 128.1 93.9

Variation annuelie en %
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Tableau 10 - Indices de la productivité du travail et du codt unitaire de main-d’oeuvre, industries
du commerce de gros et de détail, 1961-1991, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuneé- Réemuné- Colit
intérieur  au travail personnes  ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PIB réel PIB réel personne  d'oeuvre
Aninée par par heure-
personne personne
1961 325 46.6 545 8.3 69.7 59.6 17.8 15.3 25.6
1962 348 47.5 554 88 732 628 18.6 15.9 254
1963 364 491 56.7 9.4 74.1 64.2 19.2 16.6 258
1964 39.3 =15 58.7 10.4 77.0 67.0 20.3 17.7 26.4
1965 422 53.5 61.2 114 78.8 68.9 213 18.6 27.0
1966 4586 55.9 63.3 12.7 81.6 721 227 20.1 279
1967 479 57.1 64.5 138 84.0 743 24 4 216 29.0
1968 485 58.3 €648 14.9 84.9 76.4 256 23.0 30.2
1869 525 61.5 67.4 170 85.4 77.8 27.6 25.2 324
1970 54.7 62.7 68.0 18.6 87.3 80.5 29.7 27.4 340
1971 Lk 64.2 €9.0 20.2 89.2 83.1 8.5 29.3 35.3
1972 615 67.6 A3 o 91.0 85.1 336 31.4 36.9
1973 65.1 714 76.3 287 91.2 85.3 36.0 338 39.5
1974 67.0 758 79.9 30.7 88.7 83.9 40.6 384 45.8
1975 69.8 778 81.6 36.7 89.7 856 47.2 451 52.6
1976 74.0 78.7 81.6 417 94.0 90.7 53.0 51.2 56.4
1977 73.5 80.2 82.2 456 91.6 89.4 56.8 55.5 62.0
1978 749 84.1 86.0 48.0 89.1 87.1 58.2 56.9 65.3
1979 77.0 86.8 88.3 556 88.8 87.2 64.0 62.9 el
1980 788 88.5 89.7 6282 89.0 87.9 70.3 69.4 79.0
1981 81.4 93.0 93.7 704 87.5 86.8 Stz 7 86.5
1982 76.8 90.0 89.0 74.2 853 86.3 825 83.4 96.7
1983 821 891 87.1 77.4 921 94.2 86.8 88.8 94.3
1984 87.6 94.1 929 85.7 93.1 94.3 91.0 92.2 97.8
1985 95.0 98.1 97.3 93.2 96.9 97.7 95.0 958 98.1
1886 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 106.7 102.3 1021 109.6 104.3 104.5 107.1 107.4 102.7
1988 T2 106.2 105.8 120.5 106.1 106.5 113.5 113.9 106.9
1989 127 108.8 107.7 130.3 103.6 104.6 119.8 1281 1547
1990 110.4 108.2 107.5 136.5 102.0 102.6 126.2 127.0 123.7
1991 108.1 104.8 102.4 1375 103.1 105.6 131.2 134.3 1252
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Tableau 11 - Indices de la productivite du travail et du coit unitaire de main-d’'oeuvre, services
socio-culturels, commerciaux et personnels, 1961-1991, (1986=100)

Produit Persannes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Rémuné- Couat
inténieur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure-  de main-

PiB réei  PIB réel personne  doeuwre
Année par par heure-

personne personne
1961 245 23.6 29.2 5.0 104.0 84.1 213 172 20.5
1962 25.8 25.8 31.7 515 100.0 81.3 215 17.5 21.5
1963 27.3 26.9 327 6.0 101.3 83.6 223 18.4 22.1
1964 29.2 289 34.6 6.7 100.8 84.2 233 19.4 23.1
1965 31.8 31.9 376 7.8 99.7 84.7 246 209 246
1966 346 343 39.6 8.9 100.8 87.3 26.1 226 25.9
1967 36.4 36.4 418 104 99.9 87.0 285 248 28,5
1968 36.1 36.6 413 11.0 98.8 87.6 30.0 26.6 304
1969 38.5 39.1 435 12.3 986 88.5 JilkS 283 32.0
1970 39.2 40.8 447 13.8 959 87.5 33.7 30.8 352
1971 439 42.3 46.2 15.4 103.8 94.9 36.5 334 351
1972 474 453 49.0 17.4 104.7 96.6 384 355 36.7
1973 ST 49.0 8913 20.4 107.7 98.9 41.7 383 38.8
1974 57.2 530 57.1 24 4 108.0 100.2 46.0 a2.7 426
1975 59.9 56.1 60.5 276 106.8 99.0 49.1 455 46.0
1976 64.6 58.6 62.8 330 110.1 102.8 56.3 526 514
1977 66.3 624 65.0 363 106.2 102.0 581 558 54.7
1978 70.9 65.9 69.7 40.4 107.6 101.7 61.3 57.9 56.9
1979 73.6 70.7 73.9 456 104.0 99.5 64.5 61.7 62.0
1980 81.0 754 78.0 54.2 107.3 103.8 71.8 69.5 66.9
1981 87.6 80.2 825 62.8 109.2 106.2 78.2 76.1 7
1982 86.3 829 83.5 701 104.1 103.4 845 839 81.1
1983 85.1 86.6 86.4 74.3 98.3 98.5 857 859 87.2
1984 90.1 88.6 88.7 82.1 101.7 101.6 927 926 91.1
1985 93.6 97.0 974 91.7 96.5 96.1 94.5 94.2 98.0
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 105.7 105.2 106.3 113.0 100.5 99 4 107.4 106.3 106.9
1988 113.6 110.4 1125 127.5 102.9 101.0 115.5 113.4 1122
1989 119.9 116.2 117.0 141.2 103.2 102.4 121.6 120.7 117.8
1990 124.5 119.7 120.8 154.5 104.0 103.1 129.0 127.9 124 1
1991 119.5 120.5 119.7 1628 99.1 99.8 135.1 136.0 136.3

Variation annuelle en %
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Tableau 12 - Indices de la productivité du travail et du coit unitaire de main-d’oeuvre, industries
des aliments, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Rémuné- Colt
intérieur  au travail personnes  ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PiBréel PIB réel personne  doeuvre
Année par par heure-
personne personne
1961 53.8 94.0 100.0 13.2 57.3 53.9 14.0 13.2 24.5
1962 58.0 94.1 100.6 13.8 61.7 5§7.7 14.8 13.8 23.9
1963 58.2 93.8 99.9 14.4 62.1 58.3 15.4 14.4 248
1964 62.1 895.7 102.6 15.4 64.8 60.5 16.1 15.0 24.8
1965 66.2 981 105.2 16.5 67.5 63.0 16.9 15.7 25.0
1966 66.4 101.0 107.5 18.2 65.8 61.8 18.0 16.9 274
1967 71.6 101.3 108.2 19.5 70.7 66.2 19.2 18.0 27.2
1968 73.3 98.9 107.¢ 20.6 734 68.0 206 19.1 28.1
1968 73.0 98.7 105.0 22.0 73.9 68.5 223 20.9 30.1
1970 72.3 97.8 103.7 235 73.9 69.7 24.0 226 325
1971 78.0 96.1 101.3 24.9 81.1 77.0 25.9 246 31.9
1972 79.3 97.6 101.5 271 81.2 78.1 27.8 26.7 34.2
1973 83.0 98.4 101.8 29.5 843 81.5 30.0 29.0 356
1974 82.2 96.9 100.2 338 84.8 82.0 348 337 411
1975 76.3 96.6 100.2 39.4 79.0 76.2 40.8 39.4 51.6
1976 84.6 96.4 99.9 4.9 87.8 84.7 46.6 45.0 53.1
1977 89.3 98.0 100.6 496 91.2 88.8 50.7 49.3 55.6
1978 90.6 100.1 102.6 54.4 90.5 88.3 54.3 53.0 60.0
1979 83.7 101.1 103.4 60.5 92.7 80.7 59.8 58.5 64.5
1980 81.3 102.4 103.5 67.2 89.1 88.1 65.6 64.9 73.6
1981 82.0 101.1 101.1 758 90.9 91.0 75.0 75.1 825
1982 91.9 98.2 897.5 80.7 93.6 94.3 822 828 87.8
1983 80.3 85.9 974 84.9 94.2 8927 885 87.2 94.0
1984 94.4 96.0 897.9 88.4 98.3 96.4 92.1 90.4 93.7
1985 100.6 98.6 938.0 93.8 102.1 101.6 95.2 94.7 93.2
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 100.7 101.1 102.2 106.1 99.6 98.6 104.9 103.9 105.3
1988 101.2 102.8 104.8 113.0 98.4 96.5 109.9 107.9 111.8
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Tableau 13 - Indices de la productivité du travail et du cout unitaire de main-d'oeuvre, industries

des boissons, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures-  Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Rémuné- Colt
intérieur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PIB réel  PIB réel personne  d'oeuvre
Année par par heure-
personne personne
1961 558 884 94 4 114 628 58.8 12.9 12.1 205
1962 584 882 94.6 147 66.2 61.7 18,3 124 20.1
1963 64.2 878 93.8 12.3 73.2 68.5 140 131 19.1
1964 66.5 888 95.5 13.0 749 69.7 14.7 136 19.6
1965 .7 91.0 97.9 14.2 78.8 7,1 156 145 19.8
1966 83.1 94.6 101.0 16.0 87.9 82.3 16.9 15.8 19.2
1967 88.3 98.0 105.0 178 90.1 84.1 17 16.5 19.6
1968 841 98.5 106.7 18.7 853 78.8 19.0 1755 22.2
1969 93.0 98.5 105.1 20.3 94 4 88.4 20.6 193 21.9
1870 98.4 96.1 102.2 216 102.4 96.3 225 212 22.0
1971 106.0 97.4 103.0 235 108.8 103.0 241 228 22.2
1972 109.5 971 101.3 253 112.8 108.2 26.1 25.0 23.1
1973 119.6 99.1 102.8 28.1 ;2047 116.4 284 27.4 23.5
1974 121.0 102.7 106.5 33.1 117.9 13.7 32.2 31.0 273
1975 116.3 103.0 107.2 384 1129 108.5 373 359 331
1876 112.7 103.3 107.3 442 109.1 105.0 428 412 393
1977 118.3 104.4 107.5 488 1133 110.1 46.8 455 414
1978 115.7 103.2 106.0 520 112.2 109.2 50.4 491 45.0
1979 1183 105.0 107.6 58.4 1127 109.9 55.6 542 49.3
1980 114.0 102.0 103.4 64.0 11,7 110.2 62.8 619 56.2
1981 113.4 103.1 103.3 72.0 110.0 109.8 69.8 69.7 63.5
1982 103.3 100.6 100.1 78.5 102.7 103.2 78.0 784 76.0
1983 99.3 98.7 98.9 842 100.6 100.4 85.3 851 84.8
1984 103.8 99.9 97.5 89.7 103.9 106.5 89.8 920 86.4
1985 105.4 1006 100.9 94.8 104.9 104.5 94.2 939 899
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 101.7 98.8 100.1 103.7 102.9 101.5 104.9 103.6 102.0
1988 107.1 99.2 102.1 106.5 108.0 104.9 107.3 104.2 99.4
Variation annuelie en %
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Tableau 14 - Indices de la productivité du travail et du codt unitaire de main-d’oeuvre, industries
du tabac, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- Cout
intéreur  autravail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PiBréel PIB réel personne  d'oeuwre
Année par par heure-
personne personne
1961 92.9 147.2 181.1 15.8 63.1 51.3 10.7 8.7 17.0
1962 92.7 159.2 191.5 17.3 58.2 484 109 8.1 18.7
1963 100.0 157.3 184.6 17.6 635 54.2 11.2 8.5 17.6
1964 105.8 155.1 178.8 18.2 68.2 58.2 W7 10.2 17.2
1965 1S 146.5 174.7 18.7 76.1 63.8 12.8 10.7 16.8
1966 103.1 145.4 176.1 199 70.9 58.6 187 11.3 18.3
1967 100.0 150.0 179.8 22.0 66.6 55.6 14.7 123 221
1968 86.9 144.5 169.0 23.6 67.1 57.4 16.3 13.8 24.3
1969 111.8 142.1 162.4 24.6 78.6 68.8 73 155 22.0
1870 116.8 141.6 1629 27.2 826 718 18.2 16.7 23.3
1971 131.1 137.1 15415 28.5 856 84.8 20.7 18.4 21.7
1972 138.8 135.5 151;3 304 102.5 91.7 22.5 20.1 21.9
1973 1421 133.7 1467 326 106.3 96.9 244 22.2 228
1974 152.9 136.5 1476 364 1120 103.6 26.7 247 23.8
1975 154.4 138.2 151.0 43.8 111.7 102.2 31.8 29.1 28.5
1976 146.8 129.7 142.1 472 113.2 103.3 36.4 332 32.1
1977 168.4 127.4 136.0 522 132.2 123.9 410 384 31.0
1878 142.6 124.8 1237 53.8 114.3 106.7 432 403 37.8
1979 147.5 123.7 133.0 583 119.2 110.9 47.2 439 39.6
1980 145.6 120.8 127.2 63.9 123.8 117.6 52.9 50.3 427
1981 1534 124.2 132.5 77.4 123.5 115.7 623 58.4 50.4
1982 149.6 123.7 128.7 84.0 121.0 116.2 67.9 65.3 56.1
1983 135.2 115.0 120.0 89.2 117.6 112.6 77.6 743 66.0
1984 128.3 109.1 nis3 91.9 117.6 113.2 84.2 81.1 71.6
1985 105.8 101.5 107.6 96.2 104.3 98.4 947 89.4 90.8
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 106.5 85.1 87.5 948 125.1 121.6 111.4 108.3 89.1
1988 103.3 78.7 81.3 89.3 131.2 127.0 1485 109.9 86.5
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Tableau 15 - Indices de Ia productivité du travail et du coGt unitaire de main-d’oeuvre, industries

des produits en caoutchouc, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné-  Productivité du travall  Rémuné- Rémuné- Coiit
intérieur  au travail personnes  raton du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PiB réel PIB réel personne  d'oeuvre
Année par par heure-
personne personne
1961 304 66.1 67.9 9.7 486.0 448 146 14.2 3.7
1962 38.7 67.2 el 106 57.6 545 16.8 14.9 274
1963 41.3 725 76.1 11.5 57.0 54.2 16.8 15.1 27.8
1964 445 76.1 82.0 1257 58.4 54.2 16.7 15:5 28.7
1965 46.9 80.6 852 14.2 58.3 55.1 17.6 16.7 303
1966 83.7 86.7 92.4 16.0 61.9 58.1 18.5 17:3 29.8
1967 58.0 88.2 94.6 17.1 65.7 61.3 19.4 18.1 29.5
1968 5519 82.6 88.3 17.3 67.7 63.3 20.9 19.6 308
1969 583 84.4 89.6 19.2 69.1 65.1 22.8 P 33.0
1970 544 80.5 845 19.8 67.5 64.3 24.5 23.4 36.3
1971 58.3 80.2 83.5 21.0 72.7 69.8 26.2 25.2 36.0
1972 64.2 87.6 1) 25.0 73.4 70.6 28.6 21 389
1973 74.5 97.0 100.0 29.2 76.8 74.5 30.1 29.2 39.2
1974 66.9 95.2 96.1 31.2 70.3 69.6 328 324 46.6
1975 64.0 96.4 97.0 359 66.4 66.0 & f7ce] 37 56.2
1976 79.3 100.8 102.1 41.9 786 77.6 41.6 41.0 52.8
1977 90.9 101.1 102.0 459 89.8 89.1 454 45.0 505
1978 94.6 102.9 104.0 49.9 92.0 91.0 486 48.0 528
1979 107.6 1058.7 109.6 60.1 101.8 98.2 56.9 54.9 559
1980 927 102.2 1031 634 90.7 90.0 62.0 61.5 68.3
1981 88.0 103.3 105.1 735 85.2 83.7 7ilre 700 83.6
1982 76.7 97.3 98.5 76.4 788 77.9 785 776 99.6
1983 89.6 97.6 g38.0 81.4 918 90.5 83.4 82.3 90.9
1984 289 99.3 100.5 90.6 113.7 112.3 91.2 90.1 80.3
1985 1145 98.4 99.9 934 116.3 114.6 94.8 93.4 815
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 104.7 941 94.6 97.0 111.3 110.8 103.1 102.6 926
1988 110.4 101.6 103.4 108.7 108.7 106.8 107.0 105.1 984
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Tableau 16 - Indices de la productivité du travaii et du colt unitaire de main-d’oeuvre, produits en
matiére plastique, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures-  Rémuné-  Productivité du travail Rémuné- Rémuné- Colt
intérieur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure-  de main-

PIB réel  PIB réel personng  d'osuwvre
Anngée par par heure-
personne personne
1961 7.6 239 24.3 3.7 31.7 31.3 1585 15.3 489
1962 9.5 255 26.6 4.1 372 35.7 16.2 15.6 43.6
1963 11.2 208 28.7 4.7 40.3 38.9 16.9 16.3 419
1964 14.0 30.8 8N 55 454 4286 17.8 16.7 39.2
1965 15.8 328 344 6.2 48.0 45.9 18.8 18.0 38.2
1966 18.8 38.1 40.1 77 436 471 20.1 19.1 405
1967 20.1 398 42.1 8.5 50.5 47.7 21.4 20.2 42.4
1968 28.6 44.4 46.9 10.1 64.4 60.9 22.7 21.5 353
1969 32,1 455 a7.7 11.0 70.6 67.3 243 23.2 344
1970 32,5 47.4 451 12.2 68.6 66.2 25.7 24.8 374
1971 36.9 50.4 51.9 13.9 73.3 71.2 27.6 26.9 <1774
1972 46.9 57.5 59.1 17.1 81.4 79.3 297 28.9 36.5
1973 54.4 63.9 65.1 20.3 85.1 835 3. 31.2 373
1974 527 66.7 66.6 24.3 79.0 79.1 364 36.5 46,1
1975 47.9 65.5 65.1 26.7 73.1 736 40.8 41.0 5587
1976 53.5 68.7 68.8 321 77.9 77.8 46.7 46.6 59.9
1977 56.2 69.6 69.3 35N 80.7 81.0 (plge) S5 63.6
1978 63.7 76.1 76.0 420 83.7 838 §5.2 55.2 65.9
1979 7274 80.0 82.0 48.1 92.1 90.0 60.2 58.7 65.3
1980 7355 82.4 821 54.6 89.2 89.5 66.2 66.5 74.3
1981 7515 81.6 82.0 61.6 92.5 920 75.5 751 816
1982 68.8 76.4 76.4 62.6 90.1 90.1 82.0 82.0 91.0
1983 78.7 76.3 77.2 67.4 103.1 101.9 88.3 87.3 85.6
1984 S0.1 85.4 85.6 77.9 105.5 105.3 91.2 91.1 86.5
1985 99.6 923 93.4 89.1 107.9 106.7 96.5 95.4 89.4
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 112.3 108.0 108.8 111.8 104.0 103.2 103.5 102.7 99.5
1988 113.9 122.2 123.5 132.8 93.2 92.2 108.8 107.5 116.7
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Tableau 17 - Indices de la productivité du travail et du coult unitaire de main-d’oeuvre, industries
du cuir et produits connexes, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Rémuné- Cout
intérieur  autravail personnes ration du i ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PIB réel  PIB reel personne  d'oeuvre
Année par par heure-
personne personne
1961 83.1 163.9 162.7 25.8 54.0 51.1 16.8 158 31.0
1962 90.6 155.4 167.0 27.0 58.3 54.2 17.4 16.2 29.8
1963 91.1 154.6 165.4 L7 58.9 5§51 17.9 16.7 30.3
1964 97.0 154.2 164.5 29.0 6289 §8.0 18.8 17.7 29.9
1965 956 154.5 163.1 30.1 61.9 58.6 19.5 18.4 31.5
1966 94.2 154.5 162.4 325 61.0 58.0 21.1 20.0 345
1967 90.4 147.0 154.2 33.0 61.5 58.6 225 214 36.5
1968 91.3 145.2 154.9 349 62.9 58.9 24.0 225 38.2
1969 90.8 142.5 150.2 36.4 63.7 60.4 25.6 242 40.1
1970 84.8 129.7 136.5 348 65.3 621 26.8 25.5 41.0
1971 85.4 127.5 134.7 36.7 67.0 63.4 28.8 27.2 429
1972 825 124.7 131.8 38.2 66.1 62.6 30.6 29.0 46.3
1973 83.8 124.0 129.2 41.0 67.6 64.8 33.1 31.7 489
1974 86.8 121.0 128.2 46.6 A7 67.7 385 36.4 83.7
1975 87.2 121.7 125.2 526 7.7 69.7 43.2 420 60.3
1976 95.9 1204 124.9 59.7 79.6 76.8 49.6 478 623
1977 88.9 107.7 1120 58.6 825 79.3 54.4 523 65.9
1978 101.7 110.9 114.5 66.0 91.7 88.8 59.5 576 64.9
1979 103.1 115.8 120.4 75.6 89.0 85.6 65.3 62.8 734
1980 98.5 113.2 1159 78.6 87.0 84.9 69.4 67.8 79.8
1981 103.5 117.3 120.1 81.5 88.2 86.2 78.0 76.2 88.4
1982 90.2 101.2 104.6 85.2 89.1 86.2 842 815 94.5
1983 95.2 101.9 1025 89.3 93.5 92.9 87.7 87.2 93.8
1984 104.3 104.1 105.6 96.7 100.2 98.7 92.9 915 92.7
1985 100.1 98.6 99.9 97.0 101.6 100.2 98.5 97.1 97.0
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 926 g82.9 91.1 96.1 99.7 101.6 103.4 1055 103.8
1988 86.6 86.3 855 91.7 100.3 101.3 106.3 107.3 105.9
Variation annuelle en %
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Tableau 18 - Indices de la productivité du travail et du coult unitaire de main-d’oeuvre, industries
textiles et produits textiles, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- Colt
intérieur  au travail personnes  ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure-  de main-

PIBréel  PIB réel personne  d'oeuvre
Année par par heure-
personne personne
1961 28.3 110.8 118.1 16.2 25.5 24.0 14.6 13.7 57.3
1962 33.9 116.2 123.8 17.7 292 274 15.2 14.3 52.1
1963 37.8 119.4 120.8 19.0 31.6 29.1 15.9 14.7 50.4
1964 411 126.5 138.7 21.2 325 29.6 16.8 15.3 51.6
1965 42.2 129.3 140.9 229 32.6 299 ili7e7 16.2 54.2
1966 421 127.4 137.7 24.5 33.0 30.5 19.2 17.8 58.2
1967 43.6 129.6 139.1 26.3 33.6 31.3 20.3 18.9 60.3
1968 48.4 122.1 130.8 26.5 39.7 371 21.7 20.3 547
1969 53.9 123.9 132.0 28.7 43.5 40.8 23.2 21.8 53.3
1970 51.3 118.2 124.4 29.3 43.4 41.2 248 23.5 57.1
1971 56.6 116.0 1257 30.9 48.8 46.5 26.6 25.4 545
1972 67.0 123.8 129.4 34.9 54.1 51.8 28.2 27.0 52.1
1973 71.4 128.8 133.7 38.7 555 53.4 30.1 29.0 54.2
1974 721 128.7 132.4 43.9 56.0 544 34.1 33.1 60.9
1975 70.8 121.0 123.9 46.3 58.5 57.2 38.2 37.3 65.3
1976 72.0 113.3 116.3 50.4 63.5 62.4 445 43.7 70.0
1977 75.8 106.2 107.2 52.6 714 70.8 495 49.0 69.3
1978 834 108.1 109.3 58.3 77.2 763 53.9 53.3 69.9
1979 90.6 1121 113.2 67.0 80.8 80.0 59.8 59.2 740
1980 88.1 111.3 111 73.5 791 79.3 €6.0 66.1 834
1981 91.8 109.6 110.3 80.9 83.8 83.2 73.8 7818 88.1
1982 71.2 96.4 97.7 7/ R 739 72.9 785 775 106.3
1983 91.6 102.7 103.1 86.8 89.2 88.9 845 84.2 94.7
1984 91.1 101.5 101.1 90.3 89.7 90.1 89.0 89.3 99.2
1985 90.4 97.8 96.2 93.9 92.5 94.0 96.1 97.7 103.9
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 102.9 102.6 103.0 108.2 100.3 99.9 105.5 105.0 105.2
1988 102.2 104.5 105.4 113.3 97.8 96.9 108.4 107.5 110.9
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Tableau 19 - Indices de la productivité du travail et du codt unitaire de main-d’oeuvre, industries
de I'habillement, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes  Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Rémuné- Cout
intérieur  au travail personnes  ration du ration par  ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PiBréel PIB réel personne  d'oeuvre
Annee par par heure-
personne personne
1961 56.6 100.4 102.3 17.0 56.3 55.3 16.9 16.6 30.0
1962 60.3 98.9 103.4 176 609 583 17.8 17.0 29.2
1963 62.8 99 1 104.3 18.4 63.4 60.2 18.6 {74, 77 29.3
1964 65.1 103.0 108.2 20.0 63.2 60.2 19.4 18.8 30.7
1965 68.1 105.6 110.0 216 645 61.9 204 19.6 Sil. 7
1966 68.9 106.2 109.7 23.1 64.9 62.8 21.7 21.0 33.5
1967 66.7 104.1 108.8 238 64.0 61.2 229 21.9 35.8
1968 68.4 104.5 109.5 256 65.5 62.5 245 234 37.4
1969 68.7 106.5 111.4 28.0 64.5 61.7 26.3 251 40.7
1870 67.3 104.2 109.1 28.8 64.6 61.7 276 26.4 428
1971 68.3 105.7 108.1 31.3 64.7 63.2 296 28.¢ 45.7
1972 73.0 109.4 111.6 34.7 66.8 65.5 31.7 31.1 47.5
1973 78.3 111.7 112.0 38.1 70.1 69.8 34.1 34.0 486
1974 789 109.0 109.9 429 72.4 71.8 39.4 39.0 54.3
1975 81.8 107.9 109.1 49 4 75.8 749 457 452 60.4
1976 87.2 109.4 110.2 56.7 79.7 79.1 51.9 Sil:5 65.1
1977 85.7 101.9 102.0 58.4 84.2 84.1 57.3 572 68.1
1978 929 102.6 102.5 64.1 90.6 90.6 62.5 625 68.9
1979 99.7 103.8 103.9 7] T4 96.1 96.0 69.1 69.0 71.9
1980 94.1 999 98.3 /S 7 94 1 95.7 75.8 oM 80.5
1981 96.9 99.7 96.9 82.2 973 100.0 825 848 848
1982 86.1 940 89.9 80.3 9186 95.7 855 89.3 93.3
1983 86.2 96.6 95.8 85.3 89.2 90.0 88.3 89.1 88.0
1984 928 97.3 97.3 90.1 954 95.4 92.6 926 97.1
1985 958 97.5 96.9 93.3 98.2 989 95.7 96.3 97.4
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 103.6 98.5 102.2 105.9 105.2 101.4 107.5 103.6 102.2
1988 102.4 101.6 103.2 112.4 100.8 899.2 110.7 108.9 109.8
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Tableau 20 - Indices de la productivité du travail et du colt unitaire de main-d’oeuvre, industries
du bois, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Rémuné- Coit
intérieur  au travail personnes  ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure-  de main-

PIB réel  PIB réel personne  doeuvre
Année par par heure-
personne personne
1961 33.0 75.9 785 9.8 434 42.0 12.9 125 298
1962 371 78.4 83.3 10.6 474 446 13.5 12.7 285
1963 41.8 81.1 86.8 11.5 51.5 48.2 14.2 13.3 276
1964 44.8 83.3 89.6 125 53.8 50.0 14.8 13.9 27.8
1965 46.7 84.9 91.5 13.5 55.0 51.0 15.9 14.8 29.0
1966 47.2 85.2 90.6 147 55.4 52.0 17.3 16.3 31.2
1967 48.5 826 89.7 153 58.7 54.1 18.5 17.0 31.85
1968 525 825 88.0 16.5 63.7 59.7 20.0 18.8 31.5
1969 53.6 84.4 89.2 18.2 63.5 60.2 2186 204 34.0
1970 §3.7 79.8 83.4 18.6 67.3 64.3 233 222 346
1971 55.0 83.6 87.8 21.4 65.8 62.6 256 24.4 39.0
1972 55.6 93.5 86.8 25.9 59.5 57.8 o 26.8 46.6
1973 61.3 101.5 105.0 313 60.3 58.4 30.8 29.8 Sl
1974 63.5 97.2 99.4 35.0 65.3 63.9 36.0 353 55.1
1975 56.4 89.3 90.9 36.6 63.2 62.1 41.0 40.3 64.9
1876 68.4 97.6 100.1 46.8 70.1 68.4 47.9 46.7 68.3
1977 75.9 100.0 101.8 54.1 75.9 74.6 54.1 53.1 71.2
1978 76.2 107.3 108.5 62.3 71.0 70.2 58.1 57.4 81.7
1979 76.4 110.2 111.5 709 69.4 68.5 64.4 63.6 92.8
1980 81.5 106.0 106.4 7587 76.8 76.6 71.4 711 92.9
1981 78.3 101.7 97.0 79.4 77.0 80.7 78.1 81.9 101.4
1982 63.3 87.8 80.2 72.4 721 79.0 82.5 90.3 114.4
1983 78.3 92.0 83.0 83.6 85.0 88.0 90.9 94.0 106.9
1984 87.8 92.9 91.8 88.0 94.5 95.6 94.7 958 100.2
1985 99.7 97.0 96.8 95.3 102.8 103.0 98.3 98.5 95.6
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 155 109.4 110.0 116.3 105.6 105.0 106.4 105.8 100.8
1988 116.2 111.5 114.2 122.9 104.2 101.8 110.2 107.7 105.8
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Tableau 21 - Indices de la productivité du travail et du codt unitaire de main-d’oeuvre, meubles et
articles d’ameublement, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- Coot
intérieur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PiBréel PIB réel personne  dosuwre
Année par par heure-
personne personne
1961 405 57.7 61.0 96 70.1 66.4 16.7 15.8 238
1962 43.6 59.6 63.9 104 73.1 68.2 17.4 16.3 238
1963 479 620 66.2 11.2 2 724 18.0 16.9 2359
1964 50.8 65.7 70.3 124 77.4 723 18.8 176 244
1965 58.6 69.9 74.3 13.7 83.8 78.9 19.7 18.5 235
1966 654 753 80.1 16.0 86.8 816 21.3 20.0 245
1967 68.0 75.9 79.8 17.0 896 85.3 22.3 21.3 249
1968 69.6 746 78.0 17.8 93.2 89.2 23.8 228 2518
1969 75.8 76.4 79.5 196 99.2 95.4 25.6 246 258
1970 68.1 72.7 7/ 18.7 93.7 90.3 271 26.2 28.0
18971 72.3 743 771 213 97.4 93.8 28.7 27.6 29.4
1972 88.2 81.1 84.3 25.2 108.7 104.6 31.0 29.8 28.5
1973 97.3 84.3 87.4 28.3 1154 111.3 336 324 29.1
1974 85.2 886 92.2 338 96.1 92.4 38.2 36.7 39.7
1975 80.6 86.5 89.4 37.1 93.2 90.2 429 414 46.0
1976 88.2 83.7 87.2 41.7 105.4 101.2 49.8 47.9 473
1977 81.9 76.5 79.3 416 107.1 103.3 54.4 52.4 50.7
1978 89.7 78.7 81.1 458 114.0 110.6 58.2 56.5 51.1
1979 88.5 85.9 89.5 53.0 103.0 98.9 61.7 59.2 59.9
1980 823 85.6 87.7 58.4 96.2 93.9 68.2 66.6 70.9
1981 91.7 885 90.2 69.8 103.6 101.6 78.8 773 761
1982 69.9 79.8 80.8 64.9 876 86.5 81.4 80.4 92.9
1983 79.0 78.8 T 69.4 100.3 101.6 88.2 89.3 879
1984 85.0 816 81.4 76.0 104.2 104.5 93.1 93.4 89.4
1985 94.7 89.9 89.5 87.1 105.4 105.9 97.0 97.4 92.0
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 99.8 110.9 1114 111.8 90.0 89.5 100.9 100.4 1121
1988 98.7 112.1 112.6 1215 88.0 87.7 108.3 107.9 123.1
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Tableau 22 - Indices de la productivité du travail et du cott unitaire de main-d’'oeuvre, industries
du papier et produits connexes, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Réemuné- Cout
intérieur  au travail personnes  ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PIB réel  PIB réel personne  d'oceuvre
Année par par heure-
personne personne
1961 62.6 82.0 88.4 111 76.4 70.8 13.5 125 17.6
1962 63.4 83.8 90.9 1.7 ZoNT 69.7 13.8 12.8 184
1963 65.9 84.6 91.3 122 77.8 72.1 14.4 133 185
1964 72.0 88.4 96.4 133 81.4 747 15.0 13.8 184
1965 743 91.5 98.9 14.4 81.1 7511 {1557 145 19.3
1966 795 97.2 104.5 16.7 81.8 76.1 17.2 16.0 21.0
1967 LTl 99.3 105.7 18.2 776 729 183 17.2 23.6
1968 80.1 987 104.6 19.4 81.1 76.6 18.7 18.6 24.3
1969 ST 102.0 108.7 21.6 86.0 80.7 21.2 198 246
1970 86.5 102.1 107.4 22.9 846 80.5 22.5 214 26.5
1971 85.3 100.3 104.2 24.2 85.0 819 24.1 23.2 28.4
1972 92.8 101.1 105.6 264 91.7 87.8 26.1 25.0 28.5
1973 100.3 103.1 106.7 28.8 97.2 94.0 27.9 27.0 28.7
1974 108.6 109.9 113.1 356 98.8 96.0 324 31.5 328
1975 77.3 106.5 99.6 36.6 72.5 v/ /4 343 36.7 474
1976 95.3 109.1 107.6 45.9 87.4 88.6 42.1 427 48.2
1977 942 104.0 106.0 49.3 90.6 88.8 47.5 46.5 524
1978 104.1 105.5 113.2 543 98.7 91.9 514 479 5251
1979 102.8 106.9 108.1 59.3 96.2 95.1 55.4 54.8 57.6
1880 100.7 107.8 116.0 66.1 93.4 87.6 61.3 57.4 65.6
1981 96.7 107.6 108.1 75.4 89.9 89.5 70.1 69.8 78.0
1982 82.9 100.5 100.2 78.0 82.5 82.7 sl 779 94.2
1983 928 97.6 97.7 821 95.0 94.9 84.1 84.0 88.5
1984 96.1 98.9 99.2 866 97.2 96.9 87.6 87.3 90.1
1985 949 97.5 97.9 928 97.3 96.9 95.1 94.8 97.7
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 106.0 102.0 101.7 105.4 104.0 104.3 103.4 103.7 99.4
1988 108.4 103.1 103.8 b 1 7 105.1 104.5 108.3 107.6 103.0
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Tableau 23 - Indices de la productivité du travail et du coat unitaire de main-d’oeuvre, imprimerie,
édition et industries connexes, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Rémuné- Coit
inténeur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PIB réel  PIB réel personne  d'oeuwre
Année par par heure-
personne personne

1961 447 63.2 67.2 10.1 70.7 66.5 15.9 15.0 226
1862 46.3 63.1 67.5 10.5 73.4 68.6 16.7 156.6 227
1963 47.2 63.7 68.3 11.0 741 69.2 17.3 16.1 233
1964 47.5 64.1 683 11.5 74.1 69.5 17.9 16.8 24.2
1965 487 67.1 71.5 12.6 74.0 69.5 18.8 177 254
1966 524 70.0 74.3 14.0 749 70.6 20.0 189 26.7
1967 S 7 71.4 75.8 149 75.3 70.9 209 19.7 278
1968 54.6 7.7 76.3 16.1 76.2 715 224 21.1 29.4
1969 558 723 77.5 174 77.2 71.9 24.0 224 31.1
1970 54.2 71.6 76.7 18.3 75.6 70.6 25.5 23.8 337
1971 54.6 719 76.2 19.6 75.9 VAl 27.2 2587 358
1972 58.8 73.3 775 215 80.2 759 29.3 27.7 36.5
1973 65.0 774 80.9 24.2 840 80.4 31.3 30.0 373
1974 65.5 784 81.3 27.9 835 80.5 356 34.3 426
1975 66.4 78.7 81.2 31.6 84.3 81.7 401 38.9 476
1976 72.9 79.3 81.1 359 92.0 89.9 453 44.2 458.2
1977 76.5 78.1 79.3 38.7 97.9 96 4 495 48.7 50.6
1978 823 81.7 83.7 43.2 100.7 98.4 52.8 51.6 52.5
1979 84.1 854 86.6 48.7 98.4 971 §7.0 56.2 57.9
1980 888 89.3 91.6 56.2 994 96.9 629 61.4 63.3
1981 91.0 89.7 90.2 64.2 101.3 100.8 71.6 71.2 70.6
1982 834 89.4 90.1 69.2 93.2 925 774 76.8 83.0
1983 86.3 89.3 89.1 75.5 96.6 96.8 845 84.7 87.5
1984 83.2 921 92.5 821 101.2 100.7 89.2 88.8 88.2
1985 97.6 95.0 95.0 90.3 102.7 102.8 95.0 95.1 925
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 99.8 103.4 103.7 107.2 96.5 96.2 103.6 103.3 107.4
1988 104.4 108.2 109.5 120.8 96.4 95.3 111.6 110.4 1158
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Tableau 24 - Indices de la productivité du travail et du colt unitaire de main-d'oeuvre, premiére
transformation des métaux, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Rémuné- Coint
intérieur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PiB réel  PIB reel personne  d'oeuvre
Année par par heure-
personne personne
1961 §2.2 86.5 82.0 114 60.3 56.7 13.2 12.4 21.9
1962 56.6 88.4 94.6 12.0 64.0 59.8 13.6 12.7 21.2
1963 60.1 90.9 97.6 129 66.1 61.6 14.1 13.2 21.4
1964 67.4 97.1 104.8 14.2 69.4 64.3 14.7 136 2414
1965 77.2 104.1 112.0 16.0 74.1 68.9 15.4 14.3 20.8
1966 79.4 109.6 116.3 17.9 72.5 68.3 16.3 15.4 22.5
1967 76.7 109.4 115.6 18.9 70.1 66.4 17.3 16.4 24.7
1968 84.6 109.3 114.9 20.2 77.4 73.6 18.5 176 23.9
1969 85.9 107.5 112,86 21.2 80.0 76.4 19.7 18.8 246
1970 87.3 112.6 117.9 24 1 (s 74.0 21.4 204 27.6
1971 86.5 110.5 114.9 25.6 78.3 75.3 23.1 223 29.6
1972 81.4 110.0 115.4 278 83.1 79.2 253 24.1 30.4
1973 100.3 1129 118.9 31.0 88.8 84.3 27.4 26.0 30.9
1974 107.6 118.4 124.9 36.9 90.9 86.1 31.1 29.5 34.3
1975 98.0 116.6 118.1 41.4 84.1 83.0 35.5 35.0 422
1976 90.2 113.7 115.0 454 79.3 78.4 39.8 39.5 50.3
1977 98.9 115.5 117.4 50.5 85.6 84.2 43.7 43.0 51.0
1978 104.1 118.3 120.6 §5.9 88.0 86.3 47.3 46.4 §3.7
1979 94.8 122.9 126.8 63.7 77.2 74.8 .8 50.2 67.2
1980 87.3 124.5 128.4 722 70.1 67.9 58.0 56.2 827
1981 94.5 120.9 122.7 812 78.2 77.0 67.2 66.2 859
1982 710 109.8 110.0 84.1 64.7 64.5 76.6 76.4 118.4
1983 80.1 102.5 102.5 85.0 78.2 78.2 829 82.9 106.1
1984 98.0 105.3 109.4 95.6 93.1 89.5 80.8 87.3 97.5
1985 103.7 103.2 102.6 98.9 100.5 101.1 95.9 96.5 95.4
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 110.5 100.7 101.0 104.6 109.8 109.4 103.8 103.6 94.6
1088 1203 105.1 107.4 1139 1145 112.1 108.4 106.1 94.7
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Tableau 25 - Indices de la productivité du travail et du colt unitaire de main-d’'oeuvre, fabrication
des produits en métal, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- Cout
intérieur au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PIBréel PIB réel personne  d'oceuwre
Année par par heure-
personne personne
1961 404 68.9 70.8 0576 58.6 571 17.0 16.6 291
1962 472 74.8 775 13.1 63.1 60.9 17.5 16.9 278
1963 50.8 78 81.4 14.1 65.7 624 18.2 178 27.7
1864 57.9 826 87.1 15.6 70.1 66.4 18.9 17.9 27.0
1965 67.2 91.4 96.1 18.0 73.5 69.9 19.7 18.8 26.8
1966 73.2 97.7 102.3 21.0 749 71.5 215 205 28.7
1967 73.6 94.7 99 1 214 77.7 74.3 226 216 291
1968 774 935 98.0 226 828 79.0 24.2 23.1 292
1969 81.0 96.0 100.2 25.1 84.3 80.8 26.2 25.1 31.0
1970 Viil4 94.7 98.5 265 82.0 78.9 28.0 26.9 34.1
1971 81.1 939 874 27.8 86.3 83.2 29.7 28.7 34.4
1972 85.1 95.2 98.7 304 89.5 86.3 320 30.8 a8.7
1873 825 899 102.9 345 926 89.9 346 335 373
1974 100.4 106.1 107.8 41.7 846 93.1 39.3 38.7 41.5
1975 91.4 104.7 106.2 46.7 87.3 86.1 446 440 SilNit
1976 Q7.6 106.1 107.5 53x1 920 90.8 50.0 454 544
1977 959 103.1 104.5 56.4 93.0 91.7 54.7 53.8 58.8
1978 99.0 105.8 108.0 61.9 93.6 91.7 58.5 57.3 625
1979 102.3 1104 110.9 704 926 g2.2 638 63.5 68.9
1880 102.4 109.0 109.6 76.7 939 93.5 70.3 70.0 749
1981 100.6 106.1 106.4 84.3 94.8 94.6 79.4 79.2 838
1982 855 94.2 93.1 822 90.8 91.8 87.2 88.2 96.1
1983 80.7 876 86.0 81.2 921 93.8 92.7 94 4 100.6
1984 86.9 87.4 86.8 83.9 994 100.0 96.0 96.7 96.6
1985 g7.6 94.5 95.1 93.3 103.3 102.7 088 98.2 956
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1887 105.9 106.5 106.8 108.2 985 99.1 101.6 101.3 102.1
1988 108.7 114.0 115.0 122.3 953 94.5 107.3 106.3 112.5
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Tableau 26 - Indices de la productivité du travail et du coGt unitaire de main-d’oeuvre, industries
de la machinerie, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Rémuné- Codt
intérieur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PIB réel PIB réel personne  d'oceuwre
Année par par heure-
personne personne
1961 353 54.2 551 8.9 65.1 64.0 16.5 16.2 25.3
1962 40.6 58.6 60.7 10.0 69.3 66.9 171 16.5 24.7
1963 451 63.4 66.3 11.3 71.1 68.0 179 171 251
1964 54 4 69.7 735 13.0 78.1 74.0 18.6 176 23.8
1965 62.4 77.4 824 15.2 80.6 75.8 19.6 18.4 243
1966 688 83.1 879 17.5 82.7 78.2 21.0 19.9 254
1967 69.0 85.7 89.5 189 80.5 771 221 211 274
1968 66.3 81.2 846 19.1 81.7 78.4 235 226 28.8
1969 736 86.7 89.4 221 84.9 82.3 255 247 30.0
1970 686 83.0 85.0 226 827 80.7 203 26.6 330
1971 71.4 80.5 826 23.6 88.8 86.5 29.3 28.6 33.0
1972 TS 87.2 89.4 27.2 88.9 868 3.2 304 35.1
1973 85.0 91.8 93.5 306 926 90.9 333 327 36.0
1974 96.7 100.9 101.6 381 95.8 95.1 37.8 375 39.4
1975 96.2 107.7 108.0 453 89.4 89.0 421 419 471
1976 97.2 104.0 104.4 49.1 934 93.1 47.2 47.0 {0k
1977 99.5 103.5 102.3 53.7 96.2 97.3 519 52.5 54.0
1978 105.0 105.7 105.9 59.8 99.3 99.1 56.6 56.5 57.0
1979 120.6 114.7 114.4 71.2 105.1 105.4 621 62.2 59.0
1980 122.4 121.4 120.5 83.2 100.8 101.6 68.5 69.0 68.0
1981 118.4 118.7 116.9 93.5 99.7 101.3 78.7 80.0 78.9
1982 88.2 100.4 98.1 86.2 879 89.9 85.9 879 97.8
1983 78.0 89.1 874 78.7 87.6 89.3 88.4 90.1 100.9
1984 94.5 93.1 92.7 86.3 101.5 102.0 928 93.2 91.4
1985 96.5 955 95.2 923 101.0 101.3 96.6 96.9 95.7
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 98.0 105.5 106.7 106.5 92.9 91.9 101.0 99.9 108.7
1988 109.4 116.7 116.8 122.5 93.8 93.7 105.0 104.9 111.9
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Tableau 27 - Indices de la productivité du travail et du cout unitaire de main-d’oeuvre, industries
du matériel de transport, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémune- Cotit
intérieur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réet travail personne heure- de main-

PIB réel  PIB réel personne  d'oeuvre
Année par par heure-
personne personne
1961 15.1 46.6 452 6.7 324 33.4 14.4 14.8 44 .4
1962 18.0 49 4 49.4 75 36.3 364 15.2 15.2 41.8
1963 21.2 52.7 534 8.5 40.1 39.6 16.1 15.9 40.2
1964 23.8 58.4 584 9.8 40.7 40.6 16.7 16.7 411
1965 29.9 64.4 64.9 116 46.4 46.0 18.0 17.9 388
1966 31.7 70.2 69.8 13.1 45.1 45.4 18.7 188 414
1967 373 72.2 70.1 13.9 51.7 53.3 19.3 19.9 37.3
1968 431 72.9 725 15.9 59.1 59.4 21.7 219 36.8
1969 51.2 77.6 76.6 17.8 66.0 66.9 229 23.2 347
1970 426 721 69.7 17.5 59.1 61.1 242 251 41.0
1971 526 741 71.9 19.4 71.0 73.2 26.2 27.0 36.9
1972 59.9 78.3 77.4 221 76.5 77.5 28.2 286 36.9
1973 70.5 86.2 852 26.1 81.8 828 30.3 306 37.0
1974 70.7 85.0 826 28.8 83.2 85.7 33.9 34.9 40.8
1975 724 79.1 7T 30.1 916 94.0 38.1 391 416
1976 78.4 820 79.0 35.7 956 99.1 435 451 455
1977 B1.5 83.0 81.5 404 98.3 100.0 48.7 496 49.5
1978 B4.2 886 B4.8 46.7 95.0 99.3 52.7 550 554
1979 843 93.7 B7.6 52.3 90.0 96.3 55.9 59.8 62.1
1980 65.3 B7.9 816 53.4 74.2 80.0 60.8 65.4 81.8
1981 72.0 87.9 82.3 62.3 B1.9 87.5 70.9 75.7 B6.5
1982 66.0 80.2 73.9 61.0 82.3 89.3 76.1 826 925
1983 75.7 80.9 77.2 67.5 936 98.1 83.5 87.5 89.2
1984 95.9 91.3 89.9 827 105.0 106.7 90.6 92.0 86.2
1985 102.6 98 4 974 946 104.2 105.3 96.1 97.2 922
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 99.6 101.9 103.2 105.5 97.7 96.4 103.6 102.2 106.0
1988 117.2 108.6 108.8 116.6 108.0 107.6 107.4 1071 99.5
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Tableau 28 - Indices de la productivité du travail et du codt unitaire de main-d’oeuvre, produits
électriques et électroniques, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Rémuné- Codt
intérieur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PIB réel  PIB réel personne  d'oeuvre
Année par par heure-
personne personne
1961 191 721 75.9 11.4 26.5 25.1 159 15.1 60.0
1962 234 77.5 81.6 127 30.2 28.7 16.3 18.5 54.1
1963 24.6 81.5 85.7 13.7 30.2 288 16.9 16.0 55.8
1964 28.1 84.3 89.5 149 33.3 314 17.6 16.6 53.0
1965 31.3 90.8 95.8 16.6 34.5 327 18.3 17.3 53.0
1966 34.8 99.4 106.1 19.4 35.1 329 19.5 18.2 55.4
1967 343 104.4 108.7 21.0 329 316 201 19.3 61.2
1968 374 102.4 106.1 221 36.6 35.3 216 208 59.1
1969 406 105.3 108.9 243 38.5 373 23.1 22.3 60.0
1970 385 101.0 103.8 256 38.1 37.1 25.3 246 66.4
1971 36.9 98.9 101.0 259 37.3 36.6 26.1 256 70.0
1972 41.5 98.8 101.3 27.5 42.0 40.9 27.9 27.2 66.4
1973 475 104.6 107.5 31.0 45.4 44.2 29.6 28.8 65.2
1974 494 109.1 111.5 36.7 453 443 336 329 74.3
1975 446 102.4 104.1 393 43.5 428 384 37.7 88.1
1976 47.4 99.4 100.2 431 47.7 473 433 43.0 90.8
1977 47.5 90.8 91.3 433 52.3 520 476 47.4 91.1
1978 47.7 929 94.1 47.6 51.3 50.6 51.3 50.6 98.9
1979 57.4 98.6 99.3 56.5 58.3 §7.9 57.3 56.9 98.4
1980 64.2 101.9 101.9 63.9 63.0 63.0 62.7 62.7 99.6
1981 72.2 107.7 107.6 7587 67.1 67.1 70.3 704 104.8
1982 66.6 99.3 99.0 77.9 67.1 67.3 78.5 78.7 116.9
1983 66.9 94.6 948 80.7 70.8 70.6 854 852 120.6
1984 86.3 100.5 99.7 90.0 858 86.5 89.5 90.3 104.3
1985 95.7 101.4 102.7 96.5 94.4 93.2 95.2 94.0 100.8
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 110.7 106.4 107.4 111.0 104.1 103.1 104.3 103.4 100.2
1988 120.5 111.3 1.2 120.2 108.3 108.4 108.0 108.1 99.7
Variation annuelie en %

30

25 J

20 -~

154

10—

&1 \
& )
N 7 1./ \ " =
¥ v \ zj \\ i
-5 - V' coot unitaire de main-d'ceuvre \‘ i
-10 \ /
\' 7
-15 e ———————— T ——— T
1965 1970 1975 1980 1985 1988

page 54 Mesures globales de productivité Partie 1




Tableau 29 - Indices de la productivité du travail et du coGt unitaire de main-d’oeuvre, produits
minéraux non métalliques, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Remuné- Cout
intérieur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PiB réel  PIB réel personne  d'oeuwvrs
Année par par heure-
personne personne
1961 467 81.0 87.2 1.7 &7 53.6 14.4 134 25.0
1962 55.3 853 925 129 64.8 59.8 1511 139 233
1963 56.8 86.2 926 13.4 65.9 61.3 15.6 145 236
1964 63.3 90.8 98.9 14.8 69.7 64.0 16.3 15.0 23.4
1965 69.4 95.2 105.0 16.5 729 66.1 17.4 15.7 23.8
1966 74.0 98.8 107.0 18.4 749 69.1 18.6 17.2 24.8
1967 €8.3 96.3 104.0 18.9 709 657 19.6 18.2 277
1968 745 97.0 103.9 20.5 76.9 71.7 211 19.7 27.4
1969 76.5 97.2 104.3 224 78.7 733 23.1 21.5 29.3
1970 726 94.0 99.0 229 77.2 73.3 24.4 23.2 316
1971 86.3 97.4 102.7 25.7 885 84.0 26.4 25.0 208
1972 98.3 101.0 106.1 29.1 97.4 92.7 28.8 27.4 296
1973 107.1 106.6 110.8 329 100.5 96.7 30.9 29.7 30.7
1974 109.4 110.2 1135 388 993 96.4 35.2 1 354
1975 101.9 107.5 110.7 435 948 g2.1 405 39.3 427
1976 104.8 106.4 108.4 49.1 98.4 96.6 46.1 453 46.8
1977 100.8 102.0 104.0 525 98.8 96.9 51.4 50.4 52.1
1978 108.1 104.6 106.4 57.9 103.4 101.6 553 54 4 53.5
1979 111.8 106.6 108.0 64.8 104.9 103.5 60.8 60.0 58.0
1980 98.2 105.0 104.0 69.2 935 94.4 €65.9 66.6 70.5
1981 94.5 104.5 102.9 779 90.4 91.8 746 8.7 825
1982 72.4 90.7 882 73.8 79.8 82.1 814 83.7 102.0
1983 80.2 889 88.0 771 90.2 91.1 86.7 87.6 96.1
1984 87.8 91.4 91.2 82.6 96.0 96.3 90.4 90.6 94.1
1985 95.8 94 6 94,2 90.9 101.2 101.7 96.1 96.6 94,9
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 108.6 106.2 107.8 109.7 103.2 101.7 103.3 101.7 100.1
1988 112.4 108.1 110.5 116.2 104.0 101.7 107.5 105.1 103.4
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Tableau 30 - Indices de la productivité du travail et du codt unitaire de main-d’oeuvre, produits
raffinés de pétrole et du charbon, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- Colt
intérieur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heurs- de main-

PiBréel PIB réel personne  d'ceuvre
Année par par heure-
personne personne
1961 40.2 88.0 88.7 10.6 45.7 45 4 12.0 11.9 26.3
1962 50.5 87.8 89.3 11.0 57415 56.5 12.5 12.3 21.8
1963 52.8 84.7 86.7 11.0 623 60.9 13.0 12.7 20.8
1964 57.6 84.2 86.4 11.5 68.4 66.6 13.6 13.3 18.9
1965 60.8 78.8 80.2 11.4 77.2 75.8 14.4 14.2 18.7
1966 66.6 81.7 85.6 13.0 81.5 77.8 15.9 15.2 18.5
1967 60.3 100.9 105.6 17.3 59.7 ST 17.2 16.4 28.8
1968 68.0 98.4 103.3 18.2 69.1 65.8 18.5 17.6 26.8
1969 64.5 101.7 103.2 20.7 63.4 62.5 20.4 20.1 321
1970 66.4 102.3 102.8 22.0 65.0 64.6 21.5 214 33.2
1971 72.7 101.3 102.5 23.6 71.8 70.9 23.3 23.0 325
1972 70.3 99.5 99.7 252 70.7 70.5 253 26.3 35.8
1973 103.2 104.3 103.1 284 989 100.1 27.2 275 275
1874 105.0 115.0 113.2 35.4 91.3 928 30.8 318 33.7
1975 113.4 113.0 108.4 41.6 100.4 104.7 36.8 38.4 36.7
1976 106.0 112.4 107.0 46.5 94.3 99.1 41.3 43.5 439
1977 132.2 119.9 113.7 54.6 110.3 116.3 455 48.0 41.3
1978 118.9 137.2 131.1 64.6 86.6 90.6 47.0 492 543
1979 97.9 126.5 122.2 65.6 77.3 80.1 51.8 53.7 67.0
1980 86.1 131.8 125.9 75.4 72.9 76.3 57.2 §9.9 785
1981 111.3 153.1 146.9 100.7 727 75.8 65.8 68.5 90.5
1982 103.2 146.4 137.5 116.1 70.5 75.0 79.3 84.5 112.6
1983 102.7 1125.7 126.5 111.6 81.6 81.2 88.8 88.3 108.8
1984 103.5 114.5 116.1 107.7 90.4 89.2 94.1 92.8 104.0
1985 100.8 111.9 114.9 107.5 90.1 87.8 96.0 936 106.6
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 105.3 98 4 100.5 104.8 107.1 104.8 106.6 104.3 99.5
1988 106.8 101.8 100.4 107.3 104.9 106.4 105.4 106.9 100.5
Varlation annuelle en %
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Tableau 31 - Indices de la productivité du travail et du codt unitaire de main-d’oeuvre, industries
chimiques, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail  Rémuné- Rémuné- Cout
intérieur  au travail personnes ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PIB réel  PIB réel personne  d'oeuvre
Année par par heure-
personne personne
1961 28.1 73.1 74.7 10.5 38.5 377 14.4 14.1 375
1962 30.8 74.2 75.6 i) 415 408 15.0 147 36.1
1963 33.3 76.1 77.8 11.8 43.8 428 15.6 15.3 35.7
1964 371 78.2 803 12.7 475 46.3 16.2 15.8 34.1
1965 40.7 81.3 85.7 13.7 50.0 475 16.9 16.0 338
1966 44.7 85.1 86.9 15.5 52.5 51.4 18.2 17.8 346
1967 458 86.7 87.8 16.5 52.8 521 18.1 18.8 36.1
1968 48.3 88.7 80.6 18.2 545 53.3 20.5 20.1 37.7
1968 525 80.5 83.4 20.1 58.0 56.2 22.2 21.5 38.3
1970 S 914 93.6 21.6 56.6 55.3 23.7 23.1 418
1871 54.8 89.9 81.2 22.8 60.9 60.0 25.4 25.0 41.6
1872 56.6 87.0 88.0 23.8 65.1 64.3 27.3 27.0 420
1873 64.3 80.2 81.2 26.3 71.3 70.5 29.2 28.89 41.0
1874 65.3 93.1 83.5 30.7 70.1 69.8 33.0 328 471
1875 58.5 83.6 94.3 349 625 62.0 37.3 37.0 58.6
1876 64.7 g2.8 83.0 38.7 69.7 727 41.6 435 59.8
1877 70.5 85.3 86.0 44.1 74.0 73.5 46.3 46.0 62.5
1878 78.7 86.7 87.6 48.4 81.3 80.6 50.1 49.6 61.6
1879 84 4 88 9 Q8.2 54.7 84 4 85.0 54.8 55.2 64.9
1980 79.4 88.5 98.5 614 79.8 80.6 61.7 62.4 77.4
1981 859 102.6 101.1 725 83.8 85.0 70.6 71.7 84.3
1982 76.4 101.3 98.7 78.5 75.4 77.4 77.5 79.5 102.8
1983 89.8 100.1 100.0 828 89.8 89.9 82.8 82.9 82.2
1984 98 4 100.2 100.4 89.1 a8 2 88.0 88.9 88.7 80.5
1985 99.5 888 885 83.7 9g9.8 100.0 83.9 94.1 84.1
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 107.1 101.7 101.1 106.4 105.2 105.8 104.6 105.3 88.4
1988 108.4 107.3 108.1 1151 101.0 100.3 107.2 106.5 106.2
Variation annuelie en %
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Tableau 32 - Indices de la productivité du travail et du colt unitaire de main-d’oeuvre, autres
industries manufacturiéres, 1961-1988, (1986=100)

Produit Personnes Heures- Rémuné- Productivité du travail Rémuné- Rémuné- Coat
intérieur  au travail personnes  ration du ration par ration par unitaire
brut réel travail personne heure- de main-

PIB réel  PIB réel personne  d'oeuvre
Année par par heure-
personne personne
1961 452 68.9 724 11.5 65.6 62.5 16.7 15.9 254
1962 48.5 704 75.2 12.2 68.8 64.4 e 16.2 25.1
1963 49.0 71.9 76.9 13.1 68.2 63.8 18.2 17.0 26.6
1964 55.1 74.5 80.6 14.2 74.0 68.4 18.1 17.7 25.8
1965 57.3 76.9 82.9 15.4 74.4 69.1 20.0 18.5 26.8
1966 63.6 81.2 87.0 17.2 783 73.1 21.2 19.8 27.0
1967 62.8 81.0 86.1 18.2 77.5 73.0 225 21.2 29.0
1968 €8.8 814 85.5 19.5 845 80.5 24.0 228 284
1969 74.9 85.0 89.8 21.9 88.1 83.3 25.7 24.3 29.2
1970 739 837 88.4 229 88.2 835 273 259 31.0
1971 76.0 829 87.2 24.4 91.7 87.1 29.5 28.0 32.1
1972 846 86.8 90.7 26.6 975 93.3 30.7 29.4 315
1873 88.7 80.2 934 293 883 94.9 325 31.4 33.1
1874 925 84.0 97.8 34.5 984 94 6 36.7 353 373
1975 88.3 84.2 97.3 38.2 93.7 90.7 406 393 43.3
1876 98.7 95.9 97.7 428 102.8 1011 44.8 44.0 43.5
1977 96.2 89.9 91.2 453 107.0 105.4 504 49.6 471
1978 99.3 920 83.2 503 108.0 106€.6 54.6 54.0 50.6
1979 105.1 94.3 95.8 56.8 111.5 108.7 60.3 59.3 54.1
1980 93.0 94.3 852 €3.6 986 97.8 67.4 €6.8 68.3
1981 100.9 87.8 98.6 74.8 103.2 102.3 76.6 75.9 74.2
1982 938 91.2 20.8 76.1 102.9 103.4 834 83.8 81.1
1983 91.0 80.4 90.7 81.6 100.7 100.3 80.3 90.0 89.7
1984 103.7 93.2 94.4 87.5 111.3 109.9 938 926 84.3
1985 109.4 859 98.1 93.1 1141 1115 97.2 94.9 85.2
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 104.6 99.4 98.0 101.3 105.2 106.6 101.9 103.3 96.9
1988 110.1 106.9 105.3 115.0 103.1 104.6 107.6 109.1 104.4
Variation annuelie en %
30
25 A
I\ CoQt unitaire de
I\ main-d'oeuvre
20 m X
I\
15 A " \ "\
Rémunération par ! ‘\
104 heure-personne " \
5 P
Y \
- O Y Y N ) L' ‘,‘ ] v/
\vl AY /' Y \ ; ,’ ‘I 7
-5 - ‘v
-10 -
-15 -——————————————————— T
1965 18970 1975 1980 1985 1988

page 58

Mesures globales de productivité Partie 1




ANNEXE 1

Les mesures

N N S

o e e e R N e AN 3
R

1 - Productivité du travail

Dans un systéme idéal, un indice de productivité devrait prendre en compte toutes les ressources utilisées
dans les processus de production. Une telle mesure est appelée un indice de productivité totale ou,
encore, multifactorielle. C'est précisément le sujet de la partie 2 de cette publication. La seule ressource
prise en compte dans le calcul de la productivité du travail est un indice des entrées de main-d'oeuvre.
Bien que I'entrée de main-d'oeuvre soit un élément déterminant du niveau de la production, il n‘est pas le
seul. Par conséquent, la productivité du travail est considérée comme une mesure partielle de la
productivité.

Malgré que les indices de productivité partielle décrits plus-haut soient utiles pour plusieurs fins analytiques,
ils ne décrivent pas les sources de la croissance économigue. C'est le cas du fait que les variations dans
la production par I'entrée de main-d'oeuvre ne sont pas nécessairement attribuables au facteur travail
uniquement mais également atribuables aux autres ressources productives et I'efficacité avec laquelle elles
sont utilisées dans la production. En dautres termes, les changements technologiques, les
investissements, les rendements d'échelle, le taux d'utilisation de la capacité, I'effort travail, la qualité de
1a gestion et les relations de travail ont tous chacun une incidence sur les changements de ce que l'on
appelle les séries de "productivité du travail”. En contrepartie, /indice de productivité mufltifactorielle serait
tout a fait approprié pour l'analyse des diverses sources de la croissance économique.

Etant donné quiil existe deux mesures altematives des entrées de main-d'ceuvre, il y a deux mesures
correspondantes de la productivité du travail. Lorsque les entrées de main-d'oeuvre sont mesurées en
termes de personnes au travail, la mesure de la productivité du travail est le PIB réel par personne au
travail. Lorsque les entrées de main-d'oeuvre sont mesurées en termes d'heures travaillées, la mesure
de la productivité du travail est le PIB réel par heure-personne. Ces deux indicateurs de la productivité
partielle du travail sont le rapport de la production aux entrées de main-d'oeuvre et sont calculés et
présentés sous la forme de nombre-indice. L'interprétation du PIB réel par personne au travail est
évidente. Le PIB réel par heure-personne, par contre, peut constituer une mesure plus appropriée dans
la plupart des applications puisqu'elle incorpore les changements survenus dans le nombre moyen d’heures
travaillées par semaine qui a tendance a décliner.

2 - Production

Le concept de production retenu ici est le produit intérieur brut au codt des facteurs exprimé en prix
constants, par industrie (excluant fes redevances gouvemementales sur les ressources naturelles et les
loyers des immeubles occupés par leur propre propriétaire). Les mesures de la production ont été
calculées initialement en prix de 1961 pour la période 1961 a 1971, en prix de 1971 pour la pénode 1971
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4 1981 et en prix de 1981 pour la période 1981-1986. Les prix qui s'appliquent par la suite sont ceux de
1986. Ces séries ont ensuite été converties a la base 1986 (c'est-a-dire 1986=100), ce qui est plus
pratique car 1986 est 'année de référence en vigueur. On a protégé les taux de croissance dans les
séries originales. Une description détaillée des mesures de la production se retrouve dans les publications
La structure par entrées-sorties de I'économie canadienne, 1961-1981 (no 15-510 au catalogue) et La
structure par entrées-sorties de I'économie canadienne en prix constants, 1961-1981 (no 15-511 au
catalogue).

Les mesures de la productivité portent uniquement sur les industries du secteur des entreprises®. En effet,
la production des industries du secteur hors entreprises est difficile a mesurer parce quelle n'est
nommalement pas commercialisée. Aussi la fagon courante de mesurer la production des industries du
secteur hors entreprises est de calculer I'entrée de main-d'oeuvre, ou l'entrée de main-d'oeuvre plus
'amortissement, mais une telle méthode ne permet pas d'obtenir une mesure valable de la productivité.

3 - Entrée de main-d’oeuvre

En théorie, I'entrée de main-d'oeuvre devrait englober tous les services de la main-d'oeuvre employés pour
obtenir une production donnée. Cette publication présente deux mesures de ce genre de services: les
personnes au travail et les heures-personnes travaillées. Toutefois, aucune de ces mesures ne prend en
compte I'évolution qualitative de la main-d'oeuvre utilisée.

Les personnes au travail sont toutes celles qui participent & la production d'un bien, y compris les
travailleurs rémunérés et les travailleurs pour compte propre. Les personnes a leur propre compte incluent
les travailleurs autonomes et les travailleurs familiaux non rémunérés.

Les heures-personnes travaillées se présentent comme la somme des heures-personnes que les
personnes ont passées au travail, et elles différent par conséquent des "heures-personnes rémunérées”
puisqu'elles ne prennent pas en compte la durée des vacances, des congés, des maladies, des accidents,
etc.

4 - Rémunération du travail

La rémunération du travail mesure la valeur des services de la main-d'oeuvre entrant dans le processus
de production. Elle comprend tous les paiements en espéces ou en nature versés par les producteurs
canadiens aux personnes au travail au titre de la rémunération du travail; ceci comprend les salaires, les
traitements et le revenu supplémentaire du travail des travailleurs rémunérés, ainsi qu'un revenu fictif du
travail dans le cas des travailleurs autonomes. Les statistiques de la rémunération du travail présentées
ici constituent a4 I'heure actuelle les données sur le codt de main-d'oeuvre les plus complétes pour
'ensemble des activités économiques, puisqu'elles comprennent les paiements en espeéces et les
suppléments, et portent sur toutes les personnes au travail touchant une rémunération.

3 On trouvera plus de détails sur la couverture industrielie des mesures de productivité de cette publication & I'annexe 3 partie 1.
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La valeur des services de main-d'oeuvre des travailleurs autonomes est établie par imputation.

L'imputation repose sur I'hypothése que la valeur d'une heure de travail d'un travailleur autonome est égale
A 1a valeur d’'une heure de travail d'un travailleur rémunéré (au taux moyen) de la méme division d'activité
économique. Cela suppose que les services de main-d'oeuvre sont essentiellement retenus sur une base
temporelle et que la mesure de la rémunération du travail ne doit pas refléter la rémunération du capital
investi et I'esprit d'entreprise. On fait un ajustement dans le cas des travailleurs autonomes tels les
médecins, les dentistes, les avocats, les comptables et les ingénieurs. Ces emplois sont largement
occupés par des travailleurs autonomes, mais les revenus moyens des travailleurs rémunérés dans la
méme industrie sous-évaluent les revenus des travailleurs autonomes. Dans ces cas, on a utilisé des
informations sur les revenus moyens de ces travailleurs.

Les travailleurs familiaux non rémunérés ne constituent pas une ressource gratuite méme s'ils ne recoivent
pas de rémunération directe pour leurs services, et leur contribution est comprise dans le revenu net de
I'entreprise quiles emploie. Toutefois, aucun revenu du travail n‘est imputé aux travailleurs familiaux non
rémunérés. En effet, il n'existe pas de base valable qui permette de mesurer la valeur de leurs services
et I'on estime que ne pas en tenir compte dans les mesures de la rémunération du travail engendre moins
d'erreurs que feur imputer un revenu du travail au méme taux que les travailleurs rémunérés. Le nombre
de travailleurs familiaux non rémunérés est négligeable dans fa plupan des activités économiques.

5 - Cout unitaire de main-d’oeuvre

Le codt unitaire de main-d’ceuvre est le rapport de la rémunération du travail au PIB réel. || mesure le coat
de main-d'oeuvre par unité réelle de production. On peut aussi le calculer comme le rapport de la
rémunération moyenne a la productivité du travail. Dans cette optique, le colt unitaire de main-d'oeuvre
augmente lorsque la rémunération moyenne croit plus rapidement que la productivité du travail.

6 - Valeurs absolues

Les séries chronologiques de la présente publication figurent toutes sous la forme de nombres-indices.
Cette formule permet de faire, de la variation relative, I'objectif a poursuivre lorsque I'on construit des
mesures de la productivité et des codts connexes. Ces indices sont établis a partir des valeurs absolues
sur les personnes au travail, les heures-personnes, le produit intérieur brut réel et la rémunération du
travail, valeurs absolues qui présentent elles-mémes un certain intérét.

Il faut utiliser la valeur absolue avec une certaine réserve, ce qui explique le choix de lutilisation de
nombres-indices. La mesure de I'emploi, de la production, etc., est sujette a une certaine marge d'emeur,
généralement indéterminée. Méme si cette erreur statistique influe sur les mesures de la vanation relative,
il faut prévoir que ses effets sur les secteurs individuels et leurs agrégations prendront davantage
d'ampleur au moment d'établir les comparaisons intersectorielles de niveau absolu. 1l y a lieu également
de signaler que les valeurs relatives de la production peuvent varier, puisqu'elles sont ajustées pour tenir
compte des variations de prix, en fonction du choix de 'année de base. Les prix ne varient pas toujours
d’'un montant égal ou n’évoluent pas nécessairement dans une seule direction et le choix d'une année de
base différente donnerait des prix relatifs dissemblables pour la production.
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Le tableau explicatif 1 présente les valeurs absolues qui ont servi au calcul des indices de 1986. On peut
calculer les valeurs absolues correspondant aux indices publiés de la fagon suivante:

Indice x valeur de 1986 d'aprés le tableau explicatif 1
100

Tableau explicatif 1

Valeurs absolues de la productivité du travall et co(t unitaire de main-d’oeuvre, 1986

Produit Personnes  Heures- Rémuné-

intérieur au travail personnes ration
Nom des industries brut réel du travail
$'000,000 ‘000 000,000 $'000,000
Secteur des entreprises 335,673 8,553 15,298 225,727
Secteur des entreprises - excluant industries agricoles 324,616 8,059 14,216 220,196

et de services connexes

Secteur des entreprises - de services 173,374 §,244 8,993 126,868
Secteur des entreprises - de biens 162,299 3,309 6,305 98,859
Industries agricoles et de services connexes 11,057 493 1,082 5,531
Industries manufacturiéres 86,789 1,804 3,341 56,919
Industries de la construction 28,082 673 1,242 23,449
Industries du transport et entreposage 20,254 459 856 14,857
Industries des communications 13,248 200 372 7,628
Industries du commerce de gros et de détail 51,581 1,991 3,408 41,443
Services socio-culturels, commerciaux et personnels 52,119 1,990 3,286 41,921
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ANNEXE 2

Sources des données

1 - Production

Les données de la production utilisées pour calculer les indices de la productivité du travail et le coat
unitaire de main-d'oeuvre sont les estimations du produit intérieur brut par industrie en prix constants. Les
sources suivantes sont utilisées: Indices du produit inténeur réel par industrie, base 1961 (no 61-506 au
catalogue) pour les années 1946-1961. Pour ces années, la production est exprimée sous forme d'indices
seulement. Pour ies années 1961 a 1981, la publication La structure par entrées-sorties de I'économie
canadienne en prix constants 1961-1981 (no 15-511 au catalogue) est utilisée. Pour les années 1982 a
1988, la source utilisée est la publication La structure par entrées-sorties de I'économie canadienne en prix
constants (no 15-202 au catalogue). Les données pour 1989, 1990 et 1991 sont tirées de la publication
Produit intérieur brut par industrie (no 15-001 au catalogue). Les données du PIB réel pour l'industrie de
finances, assurances et affaires immobilieres exclues les redevances gouvemementales sur les ressources
naturelles et les loyers des immeubles occupés par leur propre propriétaire.

2 - Entrée de main-d’oeuvre

Cette annexe présente deux mesures de I'entrée de main-d'oeuvre: le nombre annuel moyen de personnes
au travail et le nombre d’heures-personnes pendant lesquelles ces personnes ont travaillé. Les sources
de données se rapportant aux estimations finales de 'emploi sont présentées plus bas.

Pour tout renseignement sur les sources des données relatives aux mesures de I'entrée de main-d’'oeuvre
pour la période 1946 a 1961, il convient de consulter la publication Indices de I'extrant par personne
employée et par heure-homme au Canada, industries commerciales non agricoles, 1947-1963 (no 14-501F
au catalogue).

Personnes au travail. Les personnes au travail peuvent étre soit des travailleurs rémunérés, soit des
personnes autres que des travailleurs rémunérés. Cette derniere catégorie comprend les travailleurs

autonomes et les travailleurs familiaux non rémunérés.

Travailleurs rémunérés. Les données sur les travailleurs rémunérés des industries de I'agriculture, de la
péche et du piégeage sont tirées de la publication La population active (no 71-001 au catalogue). Les
personnes cumulant des emplois sont prises en compte a partir de 1975.
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Estimations du nombre de salariés par province et par industrie, 1961-1976 (no 72-516 au catalogue) et
bulletin mensuel 72-008 pour les industries suivantes jusqu'en 1982:

Industries de I'exploitation forestiére;

Industries de la construction;

Industries du transport et entreposage;

Industries des communications,;

Autres industries de services publics;

Industries du commerce de gros et de détail;
Finances, assurances et affaires immobiliéres;
Services socio-culturels, commerciaux et personnels.

Pour les années suivant 1982 jusqu'en 1987, la publication Emploj, gains et durée du travail (no 72-002
au catalogue) a été la source utilisée pour les industries qui précédent. En plus, d'autres sources
d’information sont utilisées.

Pour lindustrie du transport et entreposage les données des travailleurs rémunérés sont tirées des
publications suivantes®: Opérations des transporteurs aériens au Canada (no 51-002 au catalogue),
Transport ferroviaire du Canada (no 52-212; 52-215; 52-216 au catalogue), Services de gaz, réseaux de
transport et de distribution (no 57-205 au catalogue), Transport du pétrole par pipe-lines (no 55-201 au
catalogue), Statistiques du transport des voyageurs par autobus et du transport urbain (no 53-215 au
catalogue).

Pour l'industrie des communications les données des travailleurs rémunérés sont tirées de: Radiodiffusion
et télévision (no 56-204 au catalogue), Té/édistribution (no 56-205 au catalogue), Société canadienne des
postes, annuel.

Les données de 1988 pour les industries de I'exploitation forestiére, les autres industries de services
publics, les finances, assurances et affaires immobilieres demeurent extraites de Emploi, gains et durée
du travail (no 72-002 au catalogue); le taux annuel de variation de la population active a été appliqué aux
valeurs absolues de 1987 pour l'industrie de la construction, commerce de gros et de détail, services socio-
culturels, commerciaux et personnels (excluant l'industrie des services d'enseignement et les hopitaux).
Les sources utilisées pour l'industrie du transport et entreposage, communications demeurent les mémes.

Pour les années 1989, 1990 et 1991, le taux annuel de variation de I'Enquéte sur la population active
('EPA) et I'Enquéte sur I'emploi, la rémunération et les heures de travail ("EERH) a été appliqué aux
valeurs absolues de 1988.

Parmi les industries de la liste précédente, les industries de la construction appellent certaines
observations. Dans le concept des entrées-sorties, toutes les activités de construction dans un secteur
ou dans une industrie quelconque sornt réacheminées aux industries de la construction du secteur des
entreprises. Par conséquent, le nombre de travailleurs rémunérés exercant des activités de construction
dans les autres industries est calculé par un rapport entre la rémunération versée au titre de ia construction
pour propre compte et la moyenne de salaire de lindustrie a laquelle I'activité prend place.

*  Pour plus de déwails voir "Sources and Methods of Estimating Employment by Input-Output Industries 1961-1 988 par K.S. Gill et Monique
Larose.
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L'industrie des mines, carriéres et puits de pétrole est divisée en quatre groupes principaux selon la
classification des industries de 1980:

1. Industries des mines;

2. Industries du pétrole et du gaz naturel;
3. Industries des carriéres et sablieres

4. Industries de services miniers.

Pour les trois premiers groupes, pour les années 1961-1989, la source principale des données est la
Revue générale sur les industries minérales (no 26-201 au catalogue). La seule exception est celle des
sables bitumineux qui fait partie du second groupe principal, celui des industries du pétrole et du gaz
naturel. Cette industrie n'est pas couverte dans la Revue générale sur les industries minérales et, par
conséquent, les données utilisées pour cette industrie proviennent de I'Enquéte sur I'emploi, la
rémunération et les heures de travail. L'autre principal groupe, soit les industries des services miniers,
comprend trois industries, selon la CTI de 1970: Forage de puits de pétrole a fortait, Autre forage a fortait
et Services miniers divers. Pour les années allant jusqu’'en 1976, le nombre de travailleurs rémunérés des
groupes Forage de puits de pétrole a forfait, Autre forage a forfait provient du bulletin Forage de puits de
pétrole a forfait et autre forage a forfat (no 26-207 au catalogue). A partir de 1977, le nombre de
travailleurs rémunérés du groupe autre forage a forfait est tiré du bulletin 26-201 au catalogue et le nombre
de travailleurs rémunérés du groupe forage de puits de pétrole a forfait est estimé a partir de
renseignements d’autres sources sur l'industrie, et ce jusqu'en 1982. Par la suite, le bulletin 72-002 sert
de source. Les données sur les autres groupes des industries des mines, des carriéres et des puits de
pétrole sont estimées a partir des chiffres du recensement décennal et du bulletin 72-002, et ce, de 1983
a 1989. Pour les années 1990 et 1991 le taux annuel de variation de I'Enquéte sur Ia population active
est appliqué aux valeurs absolues de 1988.

Les données sur le nombre de travailleurs rémunérés dans les industries manufacturiéres pour les années
1961-1989 sont tirées de la publication /ndustries manufacturiéres du Canada: niveaux national et
provincial (no 31-203 au cataiogue). Ces données sont ajustées pour une meilleure couverture dans les
années 70. Pour les années 1990 et 1991 le taux annuel de vanation de I'Enquéte sur la population active
est appliqué aux valeurs absolues de 1989.

Personnes autres que les travailleurs rémunérés. Dans le cas des industries manufacturiéres, le nombre
de personnes autres que les travailleurs rémunérés est établi & partir des données relatives aux
propriétaires et associés actifs publié dans /ndustries manufacturiéres du Canada: niveaux national et
provincial (no 31-203 au catalogue). Les chiffres publiés pour les années 70 ont été ajustés afin de
maintenir la cohérence avec ies données de la production. Pour toutes les autres industries, la source
utilisée est la publication La population active (no 71-001 au catalogue). Le nombre de travailleurs
autonomes, médecins et dentistes (Centre de soins infirmiers et personnel et autres services de soin de
santé et sociaux qui fait partie de Services socio-culturels, commerciaux et personnels) sont tirés de
Statistiques fiscales, Revenue Canada Imp6t (RV 44-1990 au catalogue) depuis 1961.

Heures-personnes travaillées. Sauf pour les industries manufacturieres, on obtient le nombre
d'heures-personnes travaillées dans chaque industrie en faisant le produit du nombre de personnes au
travail et de la moyenne annuelle des heures travaillées.

Dans le cas des industries manufacturiéres, les données proviennent en premier lieu de I Enquéte annuelle
des manufactures, mais aussi de quelques autres enquétes dont il a été fait mention. On calcule de fagon
distincte le nombre d’heures-personnes eftectuées par les travailleurs de la production et par les employés
salariés et on en fait la somme. Les ajustements apportés aux chiftres publiés sur le nombre de personnes
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au travail dans les années 70 s'appliquent aussi aux heures-personnes travaillées. Le nombre
d’'heures-personnes effectuées par les travailleurs de la production est établi en totalisant les résultats de
I'Enquéte annuelle des manufactures.

On a estimé le nombre d’heures travaillées par les employés salariés de fagon légerement différente pour
les premiéres années de la période visée, c'est-a-dire jusqu'en 1969. L'Enquéte sur les gains et les heures
de travail dans les industries manufacturieres ayant été abandonnée cette année-13, il a fallu utiliser une
nouvelle méthode pour les années suivantes. Cette enquéte permettait de connaitre les gains horaires
moyens des employés salariés, a partir desquels on peut convertir les chiffres des rémunérations en
estimations du nombre d'heures payées. L'Enquéte sur les coits de main-d’oeuvre au Canada recueille
des données sur les industries manutacturiéres pour certaines années, ce qui permet de convertir le
nombre d'heures payées en nombre d'heures travaillées. A partir de 1969, les enquétes irrégulieres sur
les codts de main-d'oeuvre au Canada servent de base aux estimations des heures travaillées par les
employés salariés. Pour 1983 et les années suivantes, les totalisations de I'Enquéte annuelle des
manufactures permettent d’estimer le nombre moyen d'heures travaillées par semaine par les employés
salariés.

Parce que les données de I'Enquéte annuelle sur les manufactures ont été saisies mais non vérifiées pour
'année 1987, on a estimé les personnes-heures de fagon a maintenir la continuité des séries sur la
productivité du travail. Ces estimations couvrent les groupes majeurs (groupes du niveau M). Les
estimations des heures-personnes par industrie ont été tirées de I'Enquéte sur la population active ('EPA)
ou de I'Enquéte sur 'emploi, la rémunération et les heures de travail ('EERH) pour chacun des 21 groupes
manufacturiers majeurs. Les estimations des heures pour le total des industries manufacturiéres ont été
réconciliées avec les heures moyennes de I'EPA pour l'ensemble du secteur manufacturier car,
historiquement, le niveau des heures de I'Enquéte annuelle des manufactures est trés prés du niveau des
heures de 'EPA a ce niveau d'agrégation. Les heures travaillées par les propriétaires et les associés actifs
ont été estimées pour 1987 au niveau M sous I'hypothese qu'elles se sont accrues par rapport a 1986
comme celles des travailleurs rémunérés. Pour 'année 1988, les heures moyennes travaillées ont été
tirées pour la plupart de I'enquéte annuelle sur les manutfactures (15 groupes majeurs), de I'EERH (4
groupes majeurs) et de 'EPA (2 groupes majeurs). Pour toutes les années jusqu'en 1986 et pour I'année
1988, les heures moyennes pour les propriétaires et les associés actits dans les industries manutacturiéres
sont basées sur les heures travaillées des employés salariés.

Dans le cas des années récentes pour lesquelles on ne dispose pas encore des données de I'Enquéte
annuelle des manufactures, on calcule la variation relative du nombre moyen d'heures travaillées dans les
industries manufacturiéres de la méme fagon que dans les autres industries; la méthode utilisée est décrite
ci-dessous.

Dans les industries autres que les industries manufacturiéres, le nombre moyen d'heures travaillées est
calculé d'aprés les totalisations de I'Enquéte sur la population active. Les estimations sont faites
séparément pour les travailleurs rémunérés et les autres; a partir de 1975, cette derniére catégorie est
divisée en travailleurs autonomes et travailleurs familiaux non rémunérés. Les personnes cumulant des
emplois sont prises en compte a partir de 1975. '

Les données mensuelles de I Enquéte sur la population active se rapportent uniquement a la semaine
d’'enquéte, qui est considérée comme représentative des autres semaines du mois, sauf pour ce qui est
des congés et des gréves qui ne sont pas aléatoires. La méthode consiste a ajuster les données de la
semaine en question en fonction des congés et des gréves qu'elle pouvait comprendre; cela donne une
valeur nominale des heures travaillées au cours de la semaine d’enquéte comme s'il n'y avait eu ni gréve
ni congé. Les données nécessaires pour apporter ces corrections sont produites par I'enquéte. On estime
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alors par interpolation les valeurs nominales correspondantes pour les autres semaines et les valeurs
nominales de chaque semaine de I'année sont ajustées en fonction de l'incidence connue des gréves ou
des congés sur chaque semaine. Les données requises sur les greves sont totalisées par Travail Canada.
Seules les données sur les travailleurs rémunérés sont ajustées pour tenir compte des gréves. Quant &
lajustement relatif aux congés, il est fondé sur les congés statutaires et sur des études des pratiques
d’emploi dans les activités économiques. La moyenne annuelle des heures travaillées par semaine est
obtenue enfaisant la moyenne des heures hebdomadaires aprés ajustement pour les gréves et les congés.
Le nombre d’heures travaillées par année s'obtient simplement en multipliant la moyenne hebdomadaire
par le nombre annuel de semaines. Ce dernier n’est pas constant mais suit les variations du calendrier.
Une année civile comprend 52 semaines complétes plus une journée (deux les années bissextiles); si cette

(ou ces) journée(s) tombe(nt) un jour normal de repos, on considére que I'année a juste 52 semaines; dans

le cas contraire, le nombre de semaines est supérieur. De ce fait, le nombre d'heures travaillées peut
légérement varier d'une année a l'autre.

3 - Rémunération du travail

La rémunération du travail se compose du revenu du travail des travailleurs rémunérés et du revenu du
travail imputé des travailleurs autonomes. Le revenu du travail des travailleurs rémunérés est tiré des
sources suivantes: La structure par entrées-sorties de I'économie canadienne, 1961-1981 (no 15-510 au
catalogue) et la méme publication pour 1982 et les années suivantes (catalogue 15-201) sauf pour les deux
années les plus récentes ol les données sont tirées des Comptes nationaux des revenus et dépenses
(catalogue 13-201). Des ajustements permettent d'exclure les industries du secteur hors entreprises et
d’aftribuer la construction pour propre compte aux industries de la construction.

Revenu des travailleurs autres que les travailleurs rémunérés. La rémunération du travail comprend, en
plus du revenu du travail des travailleurs rémunérés, un revenu du travail imputé pour tous les autres
travailleurs (& I'exception des travailleurs familiaux non rémunérés). L'imputation qui sert & déterminer ce
revenu se fonde sur 'hypothése que le revenu horaire des travailleurs autonomes est égal, au cours d'une
méme année, a celui d'un travailleur rémunéré moyen de la méme division d'activité économique.

Jusqu'en 1975, on a estimé le nombre d'heures travaillées par les travailleurs autonomes en faisant le
rapport du nombre de travailleurs autonomes au nombre des personnes autres que les travailleurs
rémunérés et en multipliant ce rapport par le nombre d’heures travaillées par les personnes autres que les
travailleurs rémunérés. A partir de 1975, comme nous I'avons déja souligné, les heures travaillées par les
travailleurs autonomes ont été estimées directement.

Un ajustement s'impose dans le cas de certaines personnes exercant des professions libérales, comme
les médecins, les dentistes, les avocats, les comptables et les ingénieurs. |l s'agit certes en grande
majorité de travailleurs autonomes, mais les travailleurs rémunérés exergant la méme activité pergoivent
un revenu moyen moindre, ce qui sous-estimerait les gains de ces personnes. Dans cette situation, le
nombre de travailleurs autonomes professionnels et la moyenne du revenu du travail depuis 1961 ont été
tirés de Statistiques fiscales, Revenue Canada Impdt (RV 44-1990 au catalogue) pour 1988 et publication
similaire pour les autres années.
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ANNEXE 3

Parametres d’agrégation reliés aux mesures de
productivité du travail

Les statistiques de cette publication se référent aux industries du secteur des entreprises telles que définies
dans le Systéme de comptabilité nationale au Canada (SCN). Les statistiques correspondantes pour les
industries n'appartenant pas au secteur des entreprises ne sont pas publiées & cause des difficultés de
mesure de leur production. Il n'existe pas de fagon claire de définir la valeur de la production des biens
et services qu’elles produisent, ceux-ci n'étant pas vendus sur les marchés. Comme les mesures d'entrées
de main-d'oeuvre ou de services de main- d'oeuvre et de capital sont utilisées comme mesures de l1a
valeur de la production de ces industries, les ratios de productivité n'ont pas de signification.

La description la plus détaillée du secteur des entreprises se fait en termes des industries de la
Classification type des industries (CTI) qui le composent. En excluant les industries fictives, I'agrégation
des industries de la CTI donne 154 industries au niveau commun (L), 47 au niveau moyen (M) et 13 au
niveau d'agrégation élevé (S).

La partie 1 de cette publication contient au total 32 tableaux statistiques portant sur la productivité du
travail. Les tableaux 1 a 4 présentent des agrégations spéciales du secteur des entreprises. Les tableaux
5 a 11 donnent des données correspondant au niveau S d'agrégation du secteur des entreprises (a
I'exception du tableau 10 dans lequel deux industries du niveau S ont été agrégées). Les autres tableaux
(12 a 32) présentent les données du niveau M d'agrégation pour les industries manufacturiéres. Le
contenu de l'industrie pour chacun des tableaux de cette publication est indiqué ci-dessous.

Les tableaux suivant établissent la correspondance entre la classification des industries du systéme de
comptabilité nationale au Canada et les classifications type des industries.
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Tableau explicatif 2

Concordance entre les codes d’industries du hiveau S, les codes des activités économiques (CAE -
CTl) et les codes du niveau commun (L)

Industries du niveau S
Codes 1980 1970 1960 Code
S Nom des industries cT CAE CAE Commun
1 Industnes agricoles et de services connexes 011-017, 001-021 001-021 1
021-023
2 Industries de la péche et du piégeage 031-033 041-047 041-047 2
3  Exploitation forestiére gg1 } 0412, 031, 039 031, 039 2
1
4  Mines, caméres et puits de pétrole 0611-0617, 051-052 051-059 4-13
0619, 0621- 057-059, 061, 063-
0625, 0629, 061, 064, 066, 071,
063, 071 071-073, 073, 077,
081, 082, 079, 083 079, 083
091, 092 087, 096, 087, 092-
098, 099 099
5 Industries manufactunéres (Voir niveau M plus bas) 14-108
6 Industries de la construction 401-449 404-421 404-421 109-117
7 Industnes du transport et entreposage 451-459 501-509 501, 502 118-128
461, 471 512, 515- 504-509
479, 996 517, 519 512, 519
9991 524, 527 515-517
524-527
8 Industries des communications 481-483 543-545 543-545 129-131
4841 548 548
9  Autres industries de services publics 491, 492 572, 574 572, 574 132-134
499 579 579
10,11 Industries du commerce de gros et de détail 501-589 10722,2611 1292, 2611 135-136
601-692 602-629 602-629
631-699 631-699
12  Finances, ass. & aff. immobiliéres 701-705 7011-7016 702, 704 137-139
708, 711- 7019, 7083, 7811, 7312
729, 731- 705, 707 a8l w37l
733, 741- 715, 7211,
743, 7499 7212, 735,
7511, 7512 7371
759, 761
18  Serv. socio-cult. commer. & pers. 771-777. 801-809 801-809 142-154
779, 851- 821-827 821,823-
8549, 861 841-845 827, 851
8621, 863 849, 851- 853-859
865, 866 855, 861- 861, 862
8671, 8679 864, 866 864, 866
868, 8691- 867, 869 869, 871
8693, 8699 871, 872 872, 874-
911-914, 921 874, 876 879, 891
922, 961- 877, 879 8931, 894-
966, 969 881-886 899
971,872 891, 8931
973, 979 894-899
982, 983
991-995
9999, 4842
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Tableau explicatif 3

Concordance entre les codes des industries du niveau M, les codes de la classification type des
industries (CTI-CAE) et les codes du niveau commun (L)

Industries manufacturiéeres du niveau M
Codes 1980 1970 1960 Code
M  Nom des industries CcTi CAE CAE Commun
8 Industries des aliments 1011, 1012 101-108 101, 103 14-24
102-104 105, 107
1051-1053 111, 112
106, 1071 123-125
1072, 1081 128, 1291
1083, 109 131, 133
135, 139
9 Industries des boissons 111-114 109, 141, 143 25-28
145, 147
10 Industries du tabac 121, 122 151, 153 151, 153 29
11 Industries des produits en caoutchouc 151-159 1623. 1629 163, 169 30
12 Produits en matiére plastique 161-169 1651, 27332 ggss?z 31
13 Industries du cuir et produits connexes 1711, 1712 1624, 172 161, 172 32,33,
1713, 1719 174, 179 174,179 34
14 Industries textiles et produits textiles 181-183 181-187, 183, 193, 35-40
191-193 189. 2391 197, 201
199 11-216
218, 221
223, 2292,
2299,2391
15 |ndustries de I'habillement 243-245, 175, 231 175, 231 41,42
249 2392, 243- 2392, 242-
249 249
16 Industries du bois 251, 252 251, 252 251, 252 43-47
254, 256 254, 256 254, 256
258, 259 258, 259 258, 259
17 Meubles et articles d'ameublement 261, 264 2619, 264 2619, 264 48-50
269 266 266
18 Industries du papier et produits connexes 271-273 271, 272 271, 272 51-54
279 2731, 2732 2731, 2732
27331, 274 27331, 274
19 |mprimerie, édition et industries connexes 281-284 286-289, 286-289 55, 56
8932 8932
20 Premiére transformation des métaux 291, 292 291, 292 291, 292 57-63
294-297 294-298 294-298
299
21 Fabrication des produits en métal 301-309 301-309 301-309 64-71
22 Industries de la machinene 311, 312 311, 315 311, 315 72-74
319 316 316
23 |Industries du maténel de transport 321, 323- 1652, 188 2291, 321 75-81
329 321, 323- 323-329
329 3852
24 Produits électriques et électroniques 331-339 268, 318 268, 318 82-89
3399 331, 332
331-336, 334-339
338, 3391
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Tableau explicatif 3

R

Concordance entre les codes des industries du niveau M, les codes de la classification type des
industries (CTI-CAE) et les codes du hiveau commun (L) (fin)

Industries manufacturieres du niveau M

Codes 1980 1970 1960 Code
M Nom des industries CTl CAE CAE Commun
25 Produits minéraux non métalliques 351, 352 85ijtl, 852 341, 343 90-95
354-359 353-359 345, 347
348, 351-
357, 359
26 Produits raffinés de pétrole et charbon 361, 369 365, 369 365, 369 96
27 Industries chimiques 371-377 372-379 S7AESFS 97-103
379
28 Autres industries manufacturiéres 391-393 391-393 219, 381- 104-108
397, 399 397, 399 384, 393,
395, 397-
399
Agrégations spéciales
Nom des industries Code S
Secteur des entreprises 1-13
Secteur des entreprises - de biens 1-6, 9
Secteur des entreprises - de services 7-8, 10-13
Secteur des entreprises - excluant agricoles et de services connexes 2-13
page 72 Mesures globales de productivité Partie 1




ANNEXE 4

Garantie de qualité et évaluation des estimations de la
productivité du travail

A l'instar des autres éléments du Systéme de comptabilité nationale (SCN), les mesures de productivité

du travail et de codt unitaire de main-d'oeuvre présentées dans cette publication consistent en des chiffres
dérivés de sources multiples et dont les données sont soumises a divers ajustements. De ce fait,
I'évaluation de la qualité des données pose des problémes similaires a ceux mentionnés dans les autres
publications du SCN. Les données sur la productivité du travail et les données connexes présentées dans
cette publication sont dérivées:

(1) des tableaux d'entrées-sorties, des comptes de revenus et
dépenses et des comptes du produit intérieur réel du SCN et,

(2) de diverses enquétes et recensements contenant des informations
sur I'emploi et les heures travaillées.

Les cotes de qualité sont présentées dans les tableaux explicatifs 4 et 5 pour la derniére année de
référence indiquée. Les sources de données sont différentes selon qu'il s'agit de données antérieures de
référence ou de données préliminaires plus récentes; les données suivant I'année de référence sont jugées
de moindre qualité bien qu'aucune cote de qualité ne soit donnée.

Lors de I'établissement des cotes des diverses données, nous nous intéressons davantage aux variations
annuelles qu'aux niveaux des divers agrégats. Nous ne tenterons pas d'établir des cotes cardinales des
divers agrégats de la productivité. Toutetois, nous chercherons & établir un classement ordinal apres avoir
rassemblé des renseignements suffisants. De plus, comme on I'a déja mentionné, seules les données de
rétérence sont cotées. La cote 1 est attribuée aux estimations les plus fiables, la cote 2 aux estimations
fiables et la cote 3 aux estimations acceptables. Toute série qui ne peut obtenir la cote 3 n'est pas
publiée. Des cotes sont fournies pour les séries suivantes:

(i) PIB réel au colt des facteurs;
(i) Personnes au travail;

(i  Heures-personnes travaillées;
(v)  Rémunération du travail;

(v)  PIB réel par personne au travail;
(vi)  PIB réel par heure-personne;
(viij  Colt unitaire de main-d'oeuvre.

PIB réel. Les cotes des données sur le PIB réel proviennent de I'annexe A de la publication: La structure
par entrées-sorties de I'économie canadienne, 1988 (no 15-201 au catalogue).

Personnes au travail. Pour ces données, les cotes ont été établies de la maniére suivante: en général,
une cote 1 a été attribuée aux estimations qui sont entierement fondées sur des données de recensement,
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les enquétes ou des sources administratives® qui exigent peu d’ajustements pour la couverture, la
valorisation et la classification. La cote 2 a été assignée aux données moins fiables des recensements et
des enquétes fondées sur I'établissement pour lesquelles on effectue des ajustements en fonction du
champ d'observation. La cote 3 a été donnée a toutes les autres sources, par exemple, aux
enquétes-ménages (Enquéte sur la population active) et aux recensements décennaux a& moins que
I'expérience passée nous permette d'agir autrement. La principale raison pour laquelle on a donné cette
cote aux enquétes-ménages ou aux recensements décennaux découle du manque de précision des
réponses des enquétes-ménages et des recensements en comparaison des enquétes auprés des
établissements quant a la classitication industrielle. Toutefois, les cotes de qualité des séries provenant
d’enquétes par sondage, comme I'Enquéte sur la population active, dépendent également de la taille de
I'échantillon. Les séries agrégées peuvent donc recevoir des cotes plus élevées que les séries
désagrégées. De la méme fagon, peu importe le niveau d'agrégation, les données sur les grandes

industries peuvent obtenir des cotes de qualité supérieures a celles des données sur les petites industries.

En vertu de ces critéres, les données sur I'emploi qui proviennent de I'enquéte annuelle auprés des
manufactures au niveau d’agrégation S obtiennent la cote 2. La raison pour laguelle la cote est de 2 pour
I'année 1988 plutét que de 1 comme l'année demniére provient de ce que 19.2% des données sur les
travailleurs rémunérés proviennent des formulaires d'impét et des questionnaires courts. De ce
pourcentage 13.3% est estimé des formulaires d'impét qui ne rapportent pas ces données: les données
sur les salaires et traitements sont utilisées pour estimer le nombre des travailleurs de cet univers. Pour
1988, les critéres suivants ont été utilisés pour coter les données d'emploi des industries manufacturiéres
du niveau d'agrégation M. Une cote de 1 a été donnée aux statistiques d'emploi dont moins de 10.0%
proviennent des statistiques fiscales. Une cote de deux a été donnée aux données dont plus de 10.0%
mais moins de 20.0% proviennent des statistiques fiscales. Une cote de 3 a été assignée aux données
dont plus de 20.0% proviennent des statistiques fiscales.

Les données sur I'emploi pour l'industrie de I'agricutture proviennent de FEnquéte sur la population active,
C’est-a-dire d'une enquéte-ménage. Pour cette industrie, il s’agit de la seule source de données sur
remploi. En outre, 61.9% des travailleurs de I'agriculture sont des travailleurs autonomes pour lesquelles
les estimations sont de qualité Iégérement inférieure que celles des travailleurs rémunérés. On a donc
attribué la cote de qualité 3 aux données sur I'emploi pour l'industrie de I'agriculture. Pour le reste des
industries composant le secteur des entreprises de I'économie, les données sur I'emploi pour les
travailleurs rémunérés proviennent des enquétes-établissements (Estimations des salariés pour la période
allant jusqu'a 1982 et EERH a partir de 1983) et d'une variété d’autres enquétes. Pour les personnes
autres que les travailleurs rémunérés, I'emploi provient de I'enquéte-ménage EPA. Par conséquent, pour
tout le reste des industries pour lesquelles des données sur la productivité et le cofit unitaire de
main-d'oeuvre sont publiées au niveau S d’agrégation les données sur 'emploi obtiennent la cote de qualité
suivante. Une cote de 1 a été aftribuée aux industries dont moins de 10.0% des travailleurs sont
autonomes. Pour les industries dont ce pourcentage se situe entre 10.0% et 20.0%, la cote est de 2. Pour
les industries dont ce pourcentage excéde 20.0%, on a attribué la cote 3 aux données d’emploi. Toutefois,
au niveau de I'ensemble du secteur des entreprises, les erreurs ont un etfet compensatoire et on estime
qu'une cote de qualité 1 pourrait étre attribuée aux données.

Heures-personnes travaillées. Le nombre d’heures-personnes travaillées dans chaque industrie sauf la
fabrication provient du produit du nombre de personnes au travail et du nombre annuel moyen d'heures
travaillées. Les données sur les heures moyennes provenant de |'Enquéte sur la population active sont
de bonne qualité et lorsque des comparaisons sont possibles, par exemple dans le cas des industries

E Voir I'annexe 2 de la partie 1 pour une description des sources de données.
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manufacturiéres, les données sur les heures moyennes provenant des deux sources indiquent des
variations annuelles trés similaires. A titre d'agrégat distinct, les données sur les heures moyennes
travaillées obtiennent une cote de qualité 2. Puisque les données sur les heures-personnes travaillées sont
le résultat du produit des données sur les heures moyennes et des données sur les personnes au travail,
leur cote de qualité est la moyenne arrondie des deux types de données. Dans les industries
manutacturiéres, les données sur les heures personnes-travaillées proviennent de I'enquéte annuelle des
manufactures et des calculs distincts sont effectués pour les travailleurs a la production et les travailleurs
salariés; le nombre total personnes-heures travaillées étant donné par la socmme des deux éléments.
Cependant, méme pour les fravailleurs a la production les personnes-heures travaillées sont principalement
estimées a partir des personnes-heures payées. Pour les travailleurs salariés, il est obtenu en utilisant la
semaine de travail standard et les semaines de vacances payées. Puisque les heures travaillées au niveau
d'agrégation S dans la fabrication sont simplement une somme des heures travaillées au niveau
d'agrégation M, (n'y ayant aucune erreur compensatoire) la cote de qualité des données sur les personnes-
heures travaillées a été fixée a 2 aux niveaux d'agrégation M et S. On a attribué une cote de 1 aux heures
de I'ensemble du secteur des entreprises a cause des emeurs compensatoires.

Rémunération du travail. La rémunération du travail est la somme du revenu du travail des travailleurs
rémunérés et du revenu du travail imputé des travailleurs autonomes. Puisque les estimations du revenu
du travail pour la période de référence proviennent des données fiscales et ont été soumises a divers
ajustements sur le plan des entrées-sorties, par exemple, pour la construction pour compte propre, elles
obtiennent la cote un. Cependant, dans certaines industries (par exemple, I'agriculture, la construction et
le commerce de détail) il y a un nombre élevé de travailleurs autonomes pour lesquels il n'y a pas de
mesure directe de revenu du travail et une imputation est effectuée sous I'’hypothése que leur rémunération
horaire est égale a celle des travailleurs salariés. Pour les industries dans lesquelles le pourcentage des
travailleurs autonomes est inférieur a 10.0%, la cote de qualité de la rémunération est de 1. Lorsque ce
pourcentage est entre 10.0% et 20.0%, la cote de qualité est de 2. Une cote de 3 a été attribuée dans
le cas ou ce pourcentage dépasse 20.0%. D'aprés ces normes, la cote de qualité pour 1a rémunération
des industries manutacturiéres au niveau d'agrégation M a été fixée a 1.

Productivité du travail et autres ratios. Pour établir les cotes de qualité des ratios comme le PIB réel par
personne au travail, le PIB réel par heure-personne et le colt unitaire de main-d'oeuvre, on a utilisé la cote
moyenne arrondie a la plus faible cote des deux variables. Par exemple, sila cote pour le PIB est 1, mais
celle de I'emploi est 2, la cote du PIB par personne au travail est 2.
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Tableau explicatif 4

Cotes de qualité des données de l1a productivité du travail et des indicateurs connexes au niveau
d’agrégation S et pour le secteur des entreprises, 1988

Nom des industries Produit Personnes Person- Rémuné- Produit Produit Cout
intérieur  au nes ration du  Inténeur intériaur unitaire
brut réel travail heures travail brut réel brut réel du travail

par personne par heure-
personne

Ind. agricoles & de serv. connexes 2 3 3 3 3 3 3

Industries manufacturiéres 1 2 2 1 2 2 1

Industries de la construction 3 2 2 2 3 3 &)

Industries du transport et 2 2 2 2 2 2 2
entreposage

Industries des communications 2 1 2 1 2 2 2

Industries du commerce de gros &t 2 2 2 1 2 2 2
détail

Serv. socio-cult. commer. & pers. 2 2 2 2 2 2 2

Sectsur des entreprises 1 1 1 1 1 1 1

Tableau explicatif 5

Cotes de qualité des données de la productivité du travail et des indicateurs connexes pour les
industries manufacturieres du niveau d’agrégation M, 1988

Nom des industries Produit Personnes  Person- Rémuné- Produit Produit Cout
intérieur au nes ration du intérieur inténeur unitaire
brut réel travail heures travail brut réel brut réel du travail

par personne  par heure-
personne

Aliments

Boissons

Tabac

Caoutchouc

Plastique

Cuir & connexes

Textiles & prod. textiles

Habillement

Bois

2
2
1
1
1
1
1
1
2
Ameublement & articles 1
Papier & produits connexes 1
Imprimerie, édition & connexes 2
Premiére transf. des métaux 2
Fab. des produits en métal 1
Machinerie 1
Matérisl de transport 2
Electriques & électroniques 2
Minéraux non métalliques 1
Raffinés de pétrole & charbon 2
Industries chimiques 2
Autres industries manufactunéres 2

) — — N) = — Q) 0D — ) — I N — PN () = s —a e
MR PR RPN RDRPDPRDPRPRRDDRDRDDRPDRDDDND
e h mh b b —h —h b o b —h b b e b b —h mh A —h
MR RO PP PRPMDNDMRLDRDRD PPN MDD DD

WD PPN WLMN W W =2MNDMNW —=—=-MNMN
PR R =R - 2 PR = =P = oo = DN
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ANNEXE 5
Présentation algebrique des indices

E—

1 - Indice de productivité du travail
La formule de la productivité du travail utilisée dans ia présente publication, peut s’écrire sous la forme:

Indice de productivité - jogise dy P8 rpel X 100
Indice de I'entrée en main-d'oeuvre

ou, sous forme algébrique:

= {___a,/o,, ]x1oo
L,/t,

indices o0 et t se rapportent a I'année de base et & une autre année quelconque.

2 - Indice du cout unitaire de main-d’oeuvre
De méme. on peut mettre l'indice du codt unitaire de main- d’'oeuvre sous la forme suivante:

& Indice de rémunération
d = 100
indice du codt unltaire ndice du PIB v X

ou. sous forme algébrique:

_ [ CeI%| x 100
e

ou P est l'indice de productivité du travail, et Q et L sont la production en prix constants (produit intérieur
réel) et le volume de I'entrée de main-d'oeuvre respectivement, au niveau d'agrégation correspondant. Les
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L'indice du cot unitaire de main-d'oeuvre peut aussi étre exprimé comme e rapport de l'indice de la
rémunération moyenne du travail a l'indice de la productivité du travail. Soit:

_ Indice de Ia rémunération moyenne X 100

7]
B Indice de la Productivité

Ou U est lindice du codt unitaire de main-d’'oeuvre, C la rémunération du travail; Q et L et les indices
attachés aux symboles ont été définis plus haut.

3 - La productivité du travail, le coGt unitaire de main-d’oeuvre et la rémunération
moyenne du travail

On a défini P, @, L, U et C plus haut, mais ici, ces symboles représentent des valeurs absolues. Sion
dénote aussi la rémunération moyenne du travail par W, alors par définition:

P=-QL
w=C/L
U=0CaQou
U-=-wpP

La croissance de ces variables peut s'écrire de la fagon suivante:

P, =P, (1 +p)
W,=wW,(1 +w)’

U =U,(1 +4°

Ou les minuscules désignent les taux de croissance, les indices o et t et l'exposant n désignent le temps.
P., W, et U, représentent les valeurs en I'année initiale o et P, W, et U, les valeurs en I'année t, n étant

I'intervalle de temps en années entre 'année t et 'année 0. En l'année t.

U, = wt/Pf
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La substitution des trois relations précédentes dans I'équation ci-dessus donne

w, (1w
PLE = g)"

U,(1+d)" =

qui se ramene a

U, (1 o - U, [‘——”]

1+p

Dong, le taux de croissance du codt unitaire de main-d'oeuvre est inversement proportionnel au taux de
croissance de la productivité du travail. La demiére équation peut s'écrire sous la forme

Si le codt unitaire de main-d'oeuvre augmente plus rapidement que la rémunération moyenne du travail,
le taux de croissance de la productivité du travail est négatif.
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ANNEXE 6

Productivité du travail, coit unitaire de main-d’oeuvre
et données connexes - CANSIM

Matrices

CANSIM
Productivité du travail
Indices depuis 1946
Personnes au travail 7922
Travailleurs rémunérés 7923
Heures-personnes travaillées, personnes au travail 7924
Heures-personnes travaillées, travailleurs rémunérés 7925
PIB réel par personne au travail 7926
PIB réel par heure-personne travaillée, personnes au travail 7927
Rémunération du travail des personnes au travail 7934
Rémunération du travail par personne au travail 7935
Rémunération du travail par heure-personne travaillée, personnes au travail 7936
Cout unitaire de main-d'oeuvre 7937
PIB réel 7938
Valeurs absolues depuis 1961
Nombres de personnes au travail 7916
Nombre de travailleurs rémunérés 7917
Nombre d'heures-personnes travaillées, personnes au travail 7918
Nombre d'heures-personnes travaillées, travailleurs rémunérés 7919
PIB réel par personne au travail 7920
PiB réel par heure-personne travaillée, personnes au travail 7921
Moyenne hebdomadaire des heures travaillées, personnes au travail 7928
Moyenne hebdomadaire des heures travaillées, travailleurs rémunérés 7929
Rémunération du travail des personnes au travail 7930
Rémunération du travail par personne au travail 7931
Rémunération du travail par heure-personne travaillée, personnes au travail 7932
Colt unitaire de main-d'oeuvre 7933
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PARTIE 2

Productivité multifactorielle

Résultats experimentaux
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Tableau 1 - Indices de la productivité multifactorielle industrielle sur la production brute pour des
industries choisies, (1986=100)

Année Secteur Industries Industries Industries Industries Industries Industries du
des agricoles et manufac- de la du tranport & de télécom- commerce de
entreprises de services tunéres construction entreposage munication gros et détail
connexes
1961 75.0 729 813 90.2 67.9 406 718
1962 78.3 845 84.0 91.7 67.9 41.4 746
1963 80.7 91.7 853 916 721 421 75.9
1964 83.0 86.6 87.0 92.1 76.0 433 78.5
1965 84.5 88.9 88.2 91.8 76.9 45.7 80.3
1966 85.5 85.6 88.2 80.8 791 46.0 828
1967 836 841 87.3 91.7 79.0 47.8 84.4
1968 86.1 87.3 889 934 80.8 50.4 84.8
1969 879 81.1 90.3 822 84.5 53.0 85.7
1870 87.9 86.2 89.4 92.8 87.6 55.7 87.3
1971 90.9 85.1 0.8 93.6 88.1 56.7 888
1972 g93.4 88.3 92.7 92,9 90.2 59.3 91.0
1973 96.6 829 94.8 92.0 g91.6 62.0 91.7
1974 838 83.4 947 g1.1 80.5 65.2 90.3
1975 81.9 88.9 925 948 89.6 69.8 90.8
1976 95.3 83.8 94.5 87.7 89.6 thlat/ 93.7
1877 95§ 913 96.2 98.5 90.2 72.8 923
1978 95,7 89.5 96.9 97.1 923 76.8 91.2
1979 95.9 854 96.9 95.7 96.6 814 91.8
1980 94.8 87.0 95.7 98.0 93.2 87.3 92.1
1981 949 92.1 96.6 101.3 924 89.6 91.9
1982 90.0 94.8 94.0 103.5 90.8 86.5 89.6
1983 93.6 938 96.7 103.6 95.2 88.3 95.0
1984 979 941 99 6 101.3 99.0 92.9 96.1
1985 99.0 923 100.6 99.3 99.3 96.2 98.4
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 101.4 98.1 100.3 100.4 103.1 103.9 1028
1988 101.9 97.9 100.3 999 105.9 106.7 103.9
1988 100.7 = = - . L L
1990 98.6
1991 96.9

wVvariation annusliie en 26

19681 -1991 1968119868
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Tableau 2 - Indices de la productivité multifactorielle industrielle sur la production brute nette pour
des industries choisies, (1986=100)

Année Secteur Industries Industries Industries Industries Industries Industries du
des agricoles et manutfac- dela du tranport & de télécom- commerce de
entrepnses de services tunéres construction entreposage munication gros et détail
connexes
1861 78.7 709 76.0 90.1 65.2 395 71.4
1962 81.7 826 79.3 91.7 653 40.4 741
1963 838 89.8 81.0 91.6 69.6 411 75.5
1964 859 847 83.2 921 738 423 78.1
1965 87.2 87.0 84.7 91.8 74.7 447 80.0
1966 88.0 93.8 84.7 90.8 77.0 45.0 825
1967 86.4 82.2 836 91.7 76.9 46.8 84.2
1968 88.6 85.4 85.6 93.4 78.9 49.4 84.6
1969 90.1 89.2 87.5 922 828 52.1 85.5
1970 90.1 843 86.2 92.8 86.2 54.8 87.1
1971 927 93.4 88.0 93.6 86.7 55.8 88.6
1972 94.8 87.4 90.5 929 89.1 584 90.9
1973 97.4 91.1 93.3 92.0 90.5 61.1 91.6
1974 95.2 81.4 83.2 91.0 89.4 64.4 90.2
1975 93.5 87.0 90.3 94.9 88.4 69.0 90.6
1976 96.4 92.1 92.9 97.7 884 71.0 93.6
1977 96.5 89.5 95.1 98.4 89.0 721 921
1978 96.7 877 96.0 97.1 91.4 76.2 91.0
1979 96.9 834 96.0 95.7 96.3 80.9 91.7
1980 959 85.0 94.5 98.0 92.3 87.0 92.0
1981 96.0 80.3 95.6 101.3 91.4 89.3 91.7
1982 920 93.6 92.3 103.5 89.6 86.2 89.4
1983 95.0 923 957 103.6 94.5 879 949
1984 98.5 92.7 99.5 101.3 98.9 92.7 96.0
1985 99.2 90.5 100.7 99.3 99.2 96.0 983
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 101.1 97.6 100.4 100.4 103.5 104.1 1028
1988 101.5 97.4 1004 99.9 106.7 106.8 104.0
1989 100.6 - o i . - o
1990 98.9
1991 97.5

Variation annuslie en %

1961 -1991 19051 -1988
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Table 3 - Indices de la productivité multifactorielle industrielle sur la valeur ajoutée pour des
industries choisies, (1986=100)

Année Secteur des entreprises Industries manufacturiéres
1961 75.0 56.0
1962 78.3 61.1
1963 80.7 63.7
1964 83.0 67.1
1965 845 69.6
1966 855 69.6
1967 83.6 67.8
1968 86.1 711
1969 87.9 74.3
1970 87.9 721
1971 90.9 75.3
1972 934 79.7
1973 96.6 849
1974 93.9 84.7
1975 91.9 78.8
1976 95.3 84.0
1977 958 886
1978 95.7 90.6
1979 95.9 90.5
1980 94.8 87.1
1981 94.9 89.7
1982 90.0 822
1983 93.6 89.8
1984 97.9 98.7
1985 99.0 101.8
1986 100.0 100.0
1987 101.4 101.0
. 1988 101.9 100.8
1989 100.7 97.9
1990 98.6 931
1991 96.9 89.6
wvariation annueeille en %6, 19681-1901
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Tableau 4 - Indices de la productivité multifactorielle interindustrielle pour des industries choisies,

(1986=100)
Année Secteur Industries Industries Industries Industries Industries Industries du
des agricoles et manufac- dela du tranport & de télécom- commerce de
entreprises de services turiéres construction entreposage munication gros et détail
connexes
1961 78.7 63.8 71.2 77.2 65.6 39.0 68.6
1962 81.7 750 75.5 80.7 66.2 40.0 7.7
1963 83.8 82.3 78.2 82.0 70.6 40.7 735
1964 859 786 804 84.7 75.4 420 76.4
1965 87.2 81.3 822 85.6 76.4 447 785
1966 88.0 88.3 82.8 850 789 450 81.4
1967 864 76.8 81.1 845 78.2 46.5 82.2
1968 88.6 80.8 83.6 87.7 80.8 49.3 83.2
1969 90.1 84.8 86.4 87.4 848 52.0 84.4
1970 90.1 80.1 851 87.8 883 547 86.1
1971 92.7 89.6 87.8 89.9 892 559 88.1
1972 94.8 84.7 90.7 90.8 924 58.7 90.8
1973 974 88.2 95.0 91.1 948 61.7 92.1
1974 95.2 79.4 93.3 89.1 93.0 64.9 90.3
1975 93.5 84.7 89.7 91.0 91.0 69.4 90.1
1976 96.4 90.1 93.3 948 91.2 7186 93.5
1977 96.5 87.3 95.0 95.8 91.8 72.6 92.0
1978 96.7 85.3 95.7 95.1 93.8 76.8 91.1
1979 96.9 81.2 95.8 94.1 985 815 91.9
1980 95.9 823 934 95.6 94.1 87.6 91.9
1981 96.0 87.4 93.6 985 928 89.9 91.5
1982 92.0 89.1 895 97.3 89.7 86.0 879
1983 95.0 89.8 93.5 99.7 95.3 87.8 93.7
1984 985 91.7 98.7 100.2 99.3 93.0 85.7
1985 99.2 90.1 100.2 99.5 99.7 96.0 98.1
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 1011 98.5 101.1 101.3 103.7 104.1 103.0
1988 101.5 98.6 101.6 101.2 106.9 106.7 104.1
1989 100.6 ” - . - = oS
1990 98.9
1981 97.5
wvariation annuelie en 26
1961-1991 1961 -1988
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Tableau 5 - Indices de la productivité multifactorielle industrielle sur la production brute pour les
industries manufacturiéres, (1986=100)

Année Industries Industries Industries Industries des Industnes du

des aliments des boissons du tabac produits en caoutchouc,

matiére cuir et produits

plastique connexes
1961 91.2 86.7 94.2 65.6 749
1962 925 88.5 93.0 66.4 80.2
1963 923 924 95.5 69.0 80.9
1964 931 93.8 97.2 720 82.8
1965 94.0 95.8 99.4 73.2 82.7
1966 93.4 101.8 96.3 74.5 840
1967 94.4 103.9 943 73.9 83.5
1968 94.6 100.7 93.3 84.2 84 1
1969 94.5 1033 96.8 87.7 84 8
1970 94.8 104.5 98.5 85.3 837
1971 87.1 105.2 102.5 879 84.7
1972 97.2 105.7 104.9 929 84.1
1973 981 110.2 106.3 94.7 86.5
1974 87.8 108.5 109.1 89.9 84.3
1975 96.4 106.1 107.7 86.0 824
1976 99.1 105.9 106.7 87.0 88.3
1977 100.0 108.6 1143 88.8 93.3
1978 89.9 107.8 109.0 92.4 96.2
1979 100.0 108.3 109.8 96.3 98.3
1980 98.8 107.8 110.7 93.9 954
1981 98.4 107.2 110.2 97.9 84.8
1982 98.7 104.2 109.8 96.6 g2.3
1983 98.4 103.6 106.8 101.1 96.1
1984 99.3 103.8 105.4 103.3 103.1
1985 100.5 102.2 100.6 103.8 104.1
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 99.8 1016 1056 98.2 102.5
1988 98.1 104.3 107.6 85.9 103.1

Variation annuelle o 26, 19681 -198868
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Tableau 5 - Indices de la productivité multifactorielle industrielle sur la production brute pour les
industries manufacturiéres, (1986=100)

Année Industries Industries Meubles et Industries imprimerie,

textiles, prod. du bois articles du papier et édition et

textiles et d'ameublement produits ind. connexes

habillement connexes

1961 €9.6 75.2 87.6 97.4 835
1962 72.8 779 89.8 97.7 85.1
1963 74.8 80.8 92.1 98.7 85.3
1964 75.3 820 91.9 101.0 84.8
1965 74.8 824 94.5 995 84.4
1966 74.5 823 958 98.9 85.0
1967 74.0 83.8 95.2 95.0 85.1
1968 76.7 86.2 96.5 955 858
1969 779 86.2 989 98.1 86.6
1970 77.4 86.2 96.2 97.6 85.6
1971 79.5 85.2 975 97.0 86.0
1972 82.1 82.6 103.8 99.9 886
1973 83.2 83.1 107.0 102.4 91.5
1974 83.2 83.0 97.9 104.2 90.9
1975 84.2 81.4 96.3 91.1 91.8
1976 86.3 84.7 101.5 98.3 96.5
1977 885 87.1 1024 99.0 99.6
1978 92.0 859 106.4 102.3 1019
1979 94.3 85.9 104.2 101.6 101.0
1980 93.9 88.7 102.3 101.6 101.3
1981 95.3 89.0 1034 99.9 101.3
1982 914 86.9 935 94.2 96.7
1983 95.0 92.1 98.5 98.5 98.8
1984 96.6 96.5 101.0 99.7 101.6
1985 87.6 100.0 101.8 99.8 101.2
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 100.9 102.5 95.5 101.3 97.8
1988 99.2 1008 93.7 100.2 975

wvarlation annuelie en %6, 19681 -18868
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Tableau 5 - Indices de la productivité multifactorielle industrielle sur la production brute pour les
industries manufacturiéres, (1986=100)

Année Premiére Fabrication des Industries Industries du Produits

transformation produits en de la maténel de électnques et

des métaux métal machinerie transport électroniques
1961 89.0 79.6 82.2 70.7 66.7
1962 91.0 835 86.4 73.9 71.6
1963 91.9 853 88.9 76.8 721
1964 93.6 88.5 92.9 77.3 749
1965 95.4 91.1 93.7 80.2 76.6
1966 94.8 91.2 95.0 78.7 77.4
1967 92.4 90.0 93.6 81.3 7347
1968 95.3 91.8 92.7 83.4 75.7
1969 95.9 923 95.2 87.2 77.9
1970 95.3 90.7 94.2 83.7 771
1871 94.9 928 96.1 88.1 73.6
1972 96.6 94.6 971 81.1 77.4
1973 88.6 86.9 98.9 84.7 80.9
1974 99.3 98.0 100.0 95.1 80.6
1975 96.2 944 96.5 97.0 79.0
1976 83.7 96.2 87.0 98.0 82.0
1977 96.9 96.8 88.5 99.1 848
1978 98.3 97.3 100.7 98.8 84.1
1979 84.8 844 104.1 98.2 89.9
1980 92.7 85.5 102.5 825 93.3
1981 95.3 97.2 99.8 94.0 84.3
1982 89.8 948 92.0 82.7 90.9
1983 84.6 96.0 90.8 95.9 91.2
1984 98.7 99.6 98.2 98.98 97.1
1985 100.8 101.4 99.6 101.0 991
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 102.4 89.5 87.9 98.6 101.2
1988 103.8 99.0 99.8 100.4 103.0

variatiorn eannuelle en %6, 19681 -188
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Tableau 5 - Indices de la productivité muiltifactorielle industrielle sur la production brute pour les
industries manufacturiéres, (1986=100)

Année Produits Produits raffinés Industries Autres industries
minéraux non de pétrole chimiques manufactuniéres
métalliques et charbon
1961 83.4 85.2 7386 87.3
1962 889 89.7 75.7 89.4
1963 89.7 90.6 779 88.4
1964 93.0 82.6 80.7 81.8
1965 94.7 94.4 825 91.7
1966 949 96.1 826 93.6
1967 89.5 92.2 81.0 91.4
1968 29 94.1 81.7 94.3
1969 94.6 92.4 83.2 96.1
1970 92.9 92.7 826 94.1
1971 99.0 93.1 85.5 95.5
1872 105.7 92.9 875 99.3
1973 100.2 96.4 91.3 101.1
1974 6.3 05.9 91.2 100.5
1975 93.6 96.4 86.3 98.7
1976 946 95.8 88.8 103.5
1977 93.7 98.8 89.3 104.2
1978 95.2 96.6 91.7 104.9
1879 95.7 95.3 93.5 103.5
1980 80.0 95.7 91.0 101.2
1981 896 97.8 93.7 102.6
1982 84.0 100.0 88.5 102.1
1983 89.7 101.7 955 101.6
1884 94.4 102.3 98.6 105.4
1885 98.3 101.2 995 106.1
1986 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 102.2 100.8 101.5 101.0
1988 102.4 100.7 100.9 98.2

Variation aannuelle en %%, 1961 -1088

%

7
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Tableau 6 - Indices de la productivité multifactorielle industrielle sur la production brute nette pour
les industries manufacturiéres, (1986=100)

Année Industnies Industries Industries Industries des Industries du

des aliments des boissons du tabac produits en caoutchouc,

matiére cuir et produits

plastique connexes
1961 89.9 86.3 92.5 64.7 73.2
1962 91.3 88.2 90.9 65.5 78.9
1963 91.1 92.2 94.1 68.2 79.7
1964 920 93.7 96.1 713 81.8
1965 93.1 95.7 98.7 725 81.7
1966 924 102.0 95.0 738 83.1
1967 93.4 104.2 92.5 73.2 82.5
1968 93.7 100.9 91.3 837 83.2
1969 93.6 103.5 95.6 87.3 839
1970 94.0 104.8 97.6 849 82.7
1971 96.6 105.5 102.5 87.6 83.7
1972 96.7 106.1 105.4 92.6 83.2
1973 97.8 110.9 107.1 94.5 85.7
1974 97.6 109.0 110.6 89.6 83.4
1975 95.7 106.5 108.9 855 81.3
1976 98.9 106.2 107.7 86.6 87.6
1977 100.0 109.1 117.0 88.4 928
1978 99.9 108.3 110.6 92.1 96.0
1979 100.0 108.8 111.7 96.1 98.2
1980 98.5 108.2 1126 93.7 95.1
1981 98.1 107.6 112.0 97.8 945
1982 984 104 4 1115 96.5 918
1983 98.1 103.8 107.9 1011 958
1984 99.1 104.1 106.3 103.5 103.3
1985 100.6 102.4 ' 100.7 103.9 104.3
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 99.8 101.8 106.4 99.2 102.6
1988 97.8 104.6 108.7 95.7 103.3

wvVariatiomn annuelle en 26, 1961 -1088

1 _5

_
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Tableau 6 - Indices de la productivité multifactorielle industrielle sur la production brute nette
pour les industries manufacturiéres, (1986=100)

Année Industries Industries Meubles et Industries Impnmerie,

textiles, prod. du bois articles du papier et édition et

textifes et d'ameublement produits ind. connexes

habillement connexes

1961 62.0 729 87.3 97.2 82.4
1962 65.9 75.9 89.6 97.4 84.1
1963 68.4 79.0 91.9 98 6 844
1964 68.9 80.3 91.7 101.2 83.8
1965 684 80.8 94.4 99.6 834
1966 68.0 80.7 95.7 98.8 84.1
1967 67.4 823 95.1 94 4 84.2
1968 70.7 85.1 96.4 95.0 849
1969 72.3 85.0 98.9 97.9 85.8
1870 71.5 850 96.1 97.3 847
1971 74.2 83.9 97.5 96.7 85.1
1972 UAD 81.0 104.0 100.0 879
1973 78.9 815 107.3 102.9 90.9
1974 78.9 81.5 97.8 105.0 90.3
1975 80.1 79.7 96.2 90.0 91.3
1976 82.7 83.3 1016 98.1 96.3
1977 855 86.0 102.5 98.9 99.6
1978 89.9 84.7 106.6 102.6 102.0
1979 92.7 84.7 104.4 101.8 101.1
1980 92.3 87.8 102.4 101.8 1015
1981 94.0 88.0 103.6 99.8 101.4
1982 89.1 85.8 93.3 93.4 96.5
1983 93.7 91.4 98.5 98.3 98.7
1984 95.7 96.2 101.0 99.6 101.8
1985 96.9 100.0 101.9 99.8 101.3
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 101.1 102.8 95.3 101.4 97.6
1988 98.9 1008 93.5 100.2 97.2

wvariation annuelile en 246, 1961 -1988
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Tableau 6 - Indices de la productivité multifactorielle industrielle sur la production brute nette
pour les industries manufacturieres, (1986=100)

Annee Premiere Fabrication des Industries Industries du Produits

transformation produits en de la maténel de électriques et

des métaux métal machinerie transport électroniques
1961 87.2 77.9 81.5 67.5 64.1
1962 895 82.1 85.9 71.2 69.3
1963 90.5 84.1 88.4 74.5 69.9
1964 92.5 87.6 92.6 75.0 729
1965 945 90.4 93.4 78.4 748
1966 93.8 90.6 94.8 76.7 757
1967 91.1 89.2 933 79.7 716
1968 94.4 91.2 92.4 820 73.9
1969 95.1 91.7 95.0 86.2 76.2
1870 94.5 90.0 939 824 7]
1971 93.9 923 96.0 871 716
1972 959 94.2 97.0 90.3 75.6
1973 98.1 96.8 989 94.2 79.4
1974 99.0 97.9 100.0 94.6 79.1
1975 95.5 94.0 96.3 96.6 77.3
1976 92.7 96.0 96.8 97.8 80.6
1977 96.2 96.6 98.4 98.9 83.6
1978 97.8 97.2 100.8 98.6 828
1979 938 94.0 104.4 98.0 89.2
1880 915 952 102.7 919 92.8
1981 944 97.0 99.8 935 239
1982 88.1 844 91.5 92.1 90.2
1983 93.6 95.8 80.2 956 90.6
1984 984 99 6 98.1 998 96.9
1985 100.9 1015 99.6 101.1 99.0
1886 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 102.8 99 5 97.7 985 101.2
1988 104.5 98.9 99.7 100.5 103.2

Variation annuelle en 26, 1981 -1088

.i '
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Tableau 6 - Indices de la productivité multifactorielle Industrieile sur la production brute nette
pour les industries manufacturiéres, (1986=100)

Année Produits Produits raffinés Industries Autres industries
minéraux non de pétrole chimiques manufacturiéres
métalliques et charbon
1861 81.8 85.0 70.0 86.9
1962 87.8 895 72.4 89.0
1963 88.7 90.4 74.7 88.0
1964 g2.3 924 77.9 91.5
1965 94.2 94.3 80.0 91.4
1966 94 4 96.0 80.0 93.4
1967 884 921 78.3 91.1
1968 922 94.0 79.0 94.1
1969 94.1 92.3 80.6 959
1970 92.2 925 80.1 93.9
1971 99.0 83.0 83.2 85.3
1972 106.7 028 85.4 99.3
1973 100.5 96.3 89.6 101.2
1974 96.1 958 89.5 100.5
1975 93.1 96.3 83¢ 986
1976 94.1 95.7 86.8 103.7
1977 93.2 98.7 87.3 104 4
1978 94.9 96.5 90.1 105.2
1979 954 95.2 92.3 103.7
1980 89.0 95.6 89.3 101.3
1881 88.5 97.7 g2.6 102.7
1982 823 100.0 86.2 102.1
1983 88.7 101.8 94.5 101.7
1984 93.8 102.4 8.3 105.7
1985 88.1 101.2 99.4 106.4
1986 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 102.4 100.8 101.9 101.1
1988 102.6 100.7 101.1 99.2

wvariation annuelie en 246, 19681 -1088

O_ &6
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Tableau 7 - Indices de la productivité multifactorielle interindustrielle pour les industries
manufacturiéres, (1986=100)

Année Industries Industries Industries Industries des Industmes du

des aliments des boissons du tabac produits en caoutchouc,

matiére cuir et produits

plastique connexes
1961 72.8 78.1 76.6 56.1 65.2
1962 79.1 80.9 80.1 58.5 71.5
1963 82.1 852 85.7 61.8 73.0
1964 819 875 87.3 66.5 76.1
1965 84.3 90.0 90.7 67.7 76.4
1966 86.3 96.5 89.9 69.2 77.8
1967 82.5 974 829 68.2 76.9
1968 84.7 95.3 839 78.8 78.5
1969 86.6 98.7 899 831 79.9
1970 85.7 99.9 90.3 80.7 788
1971 92.0 101.7 98.6 84.1 80.7
1972 91.1 103.8 100.8 90.6 814
1973 949 110.3 104 4 94.6 84.8
1974 89.5 107.1 104.2 89.0 821
1975 88.5 103.0 103.3 822 78.7
1976 94.6 105.0 104.8 84.3 856
1977 95.1 107.9 113.3 856 80.7
1978 24.5 107.8 107.1 90.2 94 4
1979 925 108.1 107.2 96.2 97.7
1980 90.8 106.6 108.1 91.8 93.3
1981 92.4 106.4 109.0 96.1 932
1982 92.5 101.1 107.0 91.2 88.1
1983 93.5 102.2 105.3 98.5 93.6
1984 96.1 104 4 105.2 103.3 102.6
1985 97.3 1029 99.4 103.5 104.0
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 99.5 102.1 106.4 100.5 103.2
1988 97.4 105.1 108.7 97.5 104.1

wvariatiorn amnnuelle en 26, 1961 -1988
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Tableau 7 - Indices de la productivité multifactorielle interindustrielle pour les industries
manufacturiéres, (1986=100)

Année industries Industries Meubles et Industries Imprimerie,

textiles, prod. du bois articles du papier et édition et

textiles et d'ameublement produits ind. connexes

habillement connexes

1961 60.1 55.3 74.2 83.6 76.1
1962 64.0 58.7 778 84.1 77.8
1963 66.7 62.5 81.1 86.5 78.7
1964 67.6 64.8 825 90.2 791
1965 67.3 65.0 851 88.3 787
1966 67.4 65.0 86.4 88.0 79.4
1967 66.5 65.5 855 82.8 785
1968 69.9 69.8 88.3 84.9 80.0
1969 71.4 710 916 88.9 81.6
1970 7415 71.9 89.1 88.7 80.8
1971 740 71.2 91.2 886 81.5
1972 77.2 70.4 98.6 934 85.3
1973 79.0 {illH 103.0 97.3 89.2
1974 789 71.0 936 98.6 88.6
1975 79.7 67.0 89.8 81.3 86.4
1976 82.8 720 96.4 91.0 93.1
1977 85.3 74.7 97.8 920 96.4
1978 90.0 74.2 102.5 96.1 99.9
1979 930 74.3 101.0 95.7 99.2
1980 922 779 98.6 953 99.3
1981 93.6 T 99.7 92.9 98.8
1982 87.6 75.2 87.2 849 91.8
1983 923 84.1 95.0 92.6 96.3
1984 95.5 932 99.8 97.3 100.9
1985 96.9 97.9 101.7 98.6 100.9
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 101.6 105.7 86.2 103.5 984
1988 99.3 104.3 94 4 102.7 98.1

Variation annueslle en %o,

1981-1088
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Tableau 7 - indices de la productivité multifactorielle interindustrielie pour les industries
manufacturieres, (1986=100)

Année Premiére Fabrication des Industries Industries du Produits

transformation produits en de la matériel de électriques et

des métaux meétal machinerie transport electroniques
1961 834 71.6 739 61.3 547
1962 84.3 77.2 79.0 65.7 604
1963 85.1 79.8 83.1 69.5 61.0
1964 90.2 845 88.4 70.8 64.2
1965 922 87.7 89.6 74,6 66.4
1966 90.1 87.8 91.0 732 67.7
1967 88.6 85.9 88.6 759 63.6
1968 90.7 88.9 88.9 78.8 65.8
1969 91.0 90.3 91.9 83.4 68.6
1970 89.5 88.8 911 79.6 67.4
1971 85.9 906 93.4 845 65.1
1972 884 93.1 95.4 88.6 70.7
1973 95.8 978 99.1 935 751
1974 91.0 98.2 100.1 93.6 752
1975 86.2 91.9 94.5 94 4 727
1976 85.6 94.0 957 96.0 76.5
1977 88.5 95.0 97.5 97.3 79.2
1978 91.9 96.0 99.9 97.3 78.6
1979 87.5 929 103.6 96.8 86.0
1980 86.2 92.3 100.9 90.4 90.3
1981 85.7 93.9 98.4 92.0 914
1982 81.2 88.1 88.1 89.1 87.2
1983 873 92.5 88.3 93.9 88.5
1984 97.0 99.8 97.5 995 96.9
1985 100.9 1025 99.5 101.1 98.9
1986 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 107.1 100.2 98.4 98.9 101.9
1988 109.6 99.5 100.8 101.2 104.3

Variatiorn annuelle en %26, 19681 -16868
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Tableau 7 - Indices de la productivité multifactorielle interindustrielle pour les industries
manufacturiéres, (1986=100)

Année Produits Produits raffinés Industnes Autres industries
minéraux non de pétrole chimiques manufacturieres
métalliques et charbon
1961 63.2 99.3 63.9 77.8
1962 68.4 105.6 66.6 80.2
1963 69.7 108.3 69.9 80.2
1964 74.5 113.0 73.3 845
1965 77.8 116.1 76.0 84.7
1966 777 120.1 772 86.8
1967 754 116.2 75.1 83.6
1968 787 1213 77.0 877
1969 81.3 120.8 79.7 90.3
1970 79.0 124.6 80.3 88.4
1971 84.0 126.2 84.8 90.6
1972 915 1314 87.2 96.2
1973 g5.2 139.9 923 99.5
1974 93.8 1356 922 97.7
1975 90.8 128.6 86.2 94.1
1976 934 123.3 89.5 100.3
1977 91.8 1241 91.0 100.5
1978 94.8 1153 93.3 101.9
1979 95.8 115.8 95.6 101.0
1980 87.8 107.3 91.3 98.7
1981 86.0 103.3 946 100.1
1982 78.4 101.9 87.0 97.6
1983 87.0 104 .1 93.8 98.8
1984 94.2 105.7 984 105.0
1985 97.5 105.0 100.2 105.9
1986 100.0 100.0 100.0 100.0
1987 105.1 104.7 1026 101.9
1988 106.7 109.6 101.8 101.3

wvariation annuelie en 2, 19681 -1988

v
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ANNEXE 1

Les concepts fondamentaux et les méthodes

1 - Apercu global sur la productivité multifactorielle

L'idée principale qui sous-tend le développement des comptes de productivité multifactorielle est de définir
et d’appliquer une mesure de performance sur les activités de production dans I'économie canadienne.
On suppose que les ressources sont allouées de fagon optimale entre les diverses activités de production
de sorte que l'objet des indicateurs de performance est uniquement de révéler le degré d'efficacité
technique avec lequel les ressources disponibles sont utilisées dans chacune de ces activités de production
et pour certains regroupements.

Ces indicateurs, contrairement aux indices de productivité du travail publiés réguliérement dans cette
publication, tiennent compte de I'apport de tous les facteurs de production a la croissance de la production.
Pour cette raison, on les appelle des indices de productivité multifactorielle ou totale. Les mesures de
productivité présentées dans la premiére partie de cette publication prennent en compte uniquement la
contribution des entrées de travail a la croissance de la production et constituent, pour cette raison, des
mesures partielles de productivité.

En général, les gains de productivité sont définis de fagon résiduelle comme étant la croissance de la
production non expliquée par la croissance des facteurs de production pris en compte selon la formule
choisie. La productivité multifactorielle mesure la production par unité de tous les facteurs combinés
(c'est-a-dire, le travail, le capital, les matériaux et les services utilisés comme entrées dans la production
des biens et services). Ainsi, la croissance de la productivité multifactorielle refléte la croissance de la
production qui ne résulte pas de la croissance de tous les facteurs de production. La productivité
multifactorielle ne révéle pas la contribution des facteurs de production, mais I'effet conjoint du progrés
technique, des économies d'échelle et des autres éléments dont on n'a pas tenu compte explicitement.

Au niveau de lindustrie, on propose deux indices alternatits mais complémentaires de la productivité
multifactorielle. L'un considére seulement les gains de productivité directs réalisés par une industrie sans
considérer les gains de productivité réalisés indirectement par ses fournisseurs. L'autre considére les gains
de productivité réalisés sur la production des biens et services d'une industrie en tenant compte des gains
de productivité réalisés par toutes les industries qui ont contribué directement et indirectement a leur
production.

Le premier indice, basé sur le concept le plus usuel de la productivité multifactorielle, mesure les gains de
productivité qui ont lieu dans une industne, du point de vue de cette industrie prise isolément du reste du
secteur des entreprises de I'économie. L'indice mesure la croissance dans la production brute d'une
industrie non expliquée par la croissance de ses facteurs de production; il s’agit de ceux que I'on appelle
primaires, soit le capital et le travail, et de ceux que I'on appelle intermédiaires, soit les matiéres premiéres
et les services achetés des autres industries. Cet indice ne tient pas compte des gains de productivité qui
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ont eu lieu dans les industries qui produisent ces entrées intermédiaires®. On référera a cet indice comme
étant l'indice industriel.

L'indice de productivité alternatit proposé ici en tient compte. |l est basé sur le concept interindustriel
relativement nouveau de productivité multifactorielle’. Cet indice tient compte 2 la fois des gains de
productivité réalisés dans une industrie et des gains réalisés dans les industries qui leur fournissent des
produits intermédiaires directement et indirectement. L'indice mesure la croissance de la production d'une
industrie qui n'est pas expliquée par la croissance de ses entrées primaires ni par la croissance des
entrées primaires de ses foumisseurs directs et indirects. Dans ce sens, lindice de productivité
interindustriel rend compte de l'utilisation de toutes les entrées primaires utilisées dans /e secteur des
entreprises de I'économie dans son ensemble pour produire les biens et services d'une industrie donnée.
En d'autres termes, chaque industrie est considérée comme une composante intégrée du secteur de
production de I'économie plutét que comme une entité isolée.

Au niveau agrégé du secteur des entreprises, c'est-a-dire, lorsque 'on considere la productivité de
I'ensemble des industries du secteur des entreprises, les deux indices se rapportent aux mémes entrées
et sorties. Par conséquent, ils donnent les mémes résuttats pour le produit inténieur brut total du secteur

des entreprises.

Mesurer 1a performance d’'une économie a partir de ia production des sorties provenant d'une industrie sur
la base du concept interindustriel est tout a fait ditférent que de mesurer Ia performance de cette méme
industrie de la fagon traditionnelle. Les deux mesures sont utiles. Par exemple, dans un effort pour
accroitre la performance d’'une économie, il serait inapproprié de considérer le déclin graduel des industries
possédant les plus faibles gains de productivité comme bénéfique sans considérer également les industries
qui les fournissent en biens et services. Ces demiéres industries, qui peuvent bénéficier d'importants gains
de productivité, peuvent aussi dépendre fortement des industries a faible performance pour écouler leurs
sorties.

2 - Le concept et la mesure de la productivité

Le niveau de la productivité est le rapport entre le niveau de la production de certaines unités économiques
et la quantité de ressources qu’elles utilisent. Bien qu'il y ait diverses fagons d'établir un tel rapport, toutes
consistent, d’'une part, & combiner tous les biens et services produits en un seul indice agrégé de
production et, d'autre part, a combiner de la méme fagon tous les facteurs de production utilisés en un seul
indice agrégé des entrées. L'agrégation des biens et services produits ou utilisés dans la production
suppose que l'on puisse définir une mesure commune a chacun d'entre eux. Cette mesure, en économige,
de fagon semblable aux poids et mesures de la physique, est tout naturellement la valeur relative de
chacun de ces biens sur le marché a une époque donnée. On attribue a chaque bien un poids qui mesure
sa contribution 2 la valeur de 'ensemble des biens et services auquel il appartient. Ainsi, plus un bien est
produit (utilisé) en grande quantité et plus son prix est élevé par rapport aux prix des autres biens, plus
élevé sera son importance dans la valeur des biens et services produits (utilisés) et plus grande sera son

¢ Sauf peut-étre pour les entrées intermédiaires provenant de I industrie elle-méme comme on I'expliquera plus bas.

7 Le concept avec les estimations empiriques a été introduit pour la premiére fois par TK. Rymes dans une étude effectuée plus tét pour
Statistique Canada. Voir & ce sujet: TK. Rymes et A. Cas, “On the Feasibility of Measuring Multifactor Productivity in Canada”, Statistique
Canada, Division des entrées-sorties, hiver 1985. Contrairement & Rymes et Cas, nous avons cependant inclus le stock de capital dans les
entrées primaires plutst que dans les enirées intermédiaires.
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importance dans I'indice des sorties (entrées)®. Le niveau de la productivité multifactorielle est établi en
prenant le rapport entre I'indice agrégé de la production et I'indice agrégé des entrées. La croissance de
la productivité est positive si l'indice agrégé de la production croit plus rapidement que celui des entrées.
La productivité décroit dans le cas opposé.

Dans les applications empiriques, on doit choisir l1a fagcon de mesurer les entrées et les sorties. Le critére
utilisé a été d'inclure toutes les activités de production qui ont cours dans le secteur des entreprises de
I'économie. Ceci impligue que les indices, au niveau de I'industrie, soient définis sur une mesure de la
production brute de leurs activités. La production brute d’'une industrie est le volume global de tous les
biens et services produits, y compris le travail a fagon. La production brute peut inclure ou exclure les
ventes intraindustrielles comme on le verra plus bas. D’autres chercheurs utilisent une définition diftérente
de la production telle que, par exemple, la production brute moins la dépréciation du stock de capital. Les
indices de productivité du travail présentés dans cette publication sont fondés sur une mesure de la valeur
ajoutée réelle.

La mesure de l'indice des entrées doit, en contrepartie, inclure toutes les entrées achetées (et mesurables)
qui peuvent étre réparties en deux groupes principaux: (1) les entrées intermédiaires qui comprennent les
divers biens (matiéres premiéres) et services achetés par les industries et (2) les entrées primaires qui
incluent le travail, les entrées de capital et les ressources naturelles. Plus précisément, on considére les
entrées intermédiaires comme celles qui sont produites durant une méme période et qui sont utilisées
durant la méme période (habituellement une année) par le secteur des entreprises de I'économie. Les
entrées primaires’ proviennent d'autres secteurs de I'économie, tel que le secteur des ménages. Comme
discuté plus bas, dans le contexte d'une économie ouverte, les importations et quelques autres vanables
peuvent aussi étre incluses dans les entrées primaires.

Dans les estimations des indices de productivité multifactorielle, on a pris en compte une liste plus détaillée
des entrées et des sorties de biens et services comme on le décrit a Fannexe 3. La liste plus détaillée (et
conséquemment plus homogéne) des biens et services améliore la qualité des indices de productivité et
représente un avantage certain sur les catégories plus agrégées (et plus hétérogénes) utilisées par d'autres
chercheurs.

Les indices de productivité multitactorielle possédent un avantage important par rapport aux indices de
productivité partielle du travail. Cet avantage provient de ce qu'ils incluent les facteurs principaux qui
contribuent a la croissance de ia production de I'économie. lis expliquent la croissance de la production
par I'augmentation de la capacité de production, par une utilisation accrue de divers biens et services
achetés par les industries, dont I'énergie, et par la croissance des entrées de travail. La croissance de la
production dont les diverses entrées ne rendent pas compte est ce que nous appelons la productivité. Par

! Ceci pew ére établi plus formellement comme provenant de la formule d’agrégation de Divisia pour une fonction de production linéaire
homagéne deux fois conti t différentiable sous des conditions de marché de concurrence et la maximisation des profits.

*  Les biens de capital, comme les entrées intermédiaires, sont produits par le secteur des entreprises. Cependant, on ne les accumude que s'il
y a épargne. En outre, ils sont exclus des entrées intermédiaires du fait qu'ils ne sont pas, par définition, entiérement consommés durant
la période ou ils ont été produits. Sil'on étend la mesure interindustrielle sur plusieurs périodes pour couvrir les biens de capital, cela
conduil d la formule de nombre indice dynamique proposée par R. Durand et M. Salem, "On a Dynamic Productivity Index Number Formula®,
Division des entrées-sorties, Statistique Canada, novemnbre 1987, révisé en février 1990.

Partie 2 Mesures globales de productivité page 103




conséquent, plus la liste des facteurs de production qui entrent dans l'estimation est compléte et
détaillée™, plus la croissance de la production peut-étre "expliquée”.

Il s’agit bien sdr d’une explication en termes descriptifs puisqu'elie répartit la croissance de la production
entre les principaux facteurs contributifs. Mais I'explication peut-étre poussée plus loin. On peut, par
exemple, tenter de relier I'efficacité croissante de la main-d'oeuvre a divers facteurs tels I'éducation, la
formation en cours d’emploi, les améliorations dans les conditions de travail, les changements dans le style
de la gestion, etc.. On n'entreprendra pas un tel essai ici car notre but principal est de se concentrer sur
le développement de la base des données et sur des questions de mesure, de fagon a fournir a la clientele
des utilisateurs tous les matériaux nécessaires pour poursuivre des analyses plus approfondies.

L'inclusion de tous ies facteurs de production dans le calcul des indices de productivité n'empéche pas de
calculer des indices de productivité partielle significatifs. Cependant, pour analyser et tenter d’expliquer
la productivité partielle de n'importe quel facteur de production, on doit d'abord exprimer sa productivité
partielle en fonction de la contribution des autres facteurs de production. Par exemple, lindice de
productivité partielle du travail peut s’étre accru a cause d'un accroissement des éguipements, des matieres
premiéres et de I'énergie utilisés par unité de travail. La productivité partielie du travail peut-étre reliée
correctement & des facteurs telles I'éducation et I'expérience seuiement aprés avoir dégagé ia contribution
des autres facteurs de production a son évolution. La productivité multifactorielle présente un avantage
marqué a cet égard en comparaison de la productivité du travail, justement parce qu'elle permet un telie
décomposition de I'accroissement de ia productivité du travail entre la partie qui provient de la contribution
des autres facteurs de production, et ia partie qui provient des facteurs qui expliquent la plus grande
efficacité de la main-d'oeuvre telle I'éducation. Les indices de productivité du travail couramment publiés
dans cette publication ne permettent pas une telle décomposition.

3 - Quelles activités de production?

Lorsque F'on veut appliquer le concept de productivité, on doit spécifier clairement sur quelles entrées et
quelles sorties portent les mesures. Celles-ci peuvent se référer a 'ensemble de I'économie canadienne
et/ou a diverses composantes bien identifiées. Ces composantes, dans le systéme de la comptabilité
nationale, sont soit des secteurs, soit des industries. Les indices de productivité présentés dans cet article
portent uniquement sur ia productivité des ressources utilisées par le secteur des entreprises de
I'économie. Dans le systéme de la comptabilité nationale, le secteur des entreprises couvre "le groupe des
agents qui produisent des biens et services pour les vendre & un prix calculé de fagon a en couvrir le codt
et & produire un bénéfice...""'. Une industrie est définie dans le systéme de la comptabilité nationale
comme étant "un ensemble d'unités d'exploitation [établissements] engagées dans un type d'activité
analogue ou équivaient, par exemple, les mines de charbon, les manufactures de vétements, les magasins
a rayon, les buanderies."'. Les industries incluent des établissements commerciaux et non commerciaux
mais peuvent étre segmentées pour minclure que les établissements appartenant au secteur des

10 Les mesures tiennent compte de tous les coits de production mais les quantités des entrées ne sont pas comptabilisées dans des catégories
parfaitement homogénes dans le temps. Quelques entrées sont simplement omises et leur coiit est rapporté sous le coit du capital qui est
déterminé résiduellement. Les externalités ne sont pas prises en comple.

" Robert B. Crozier, Les comptes nationaux des revenus et des dépenses, volume 3, guide des comptes nationaux des revenus et dépenses,
définition - cancepts - sources - méthodes (n° 13-549F au catalogue., 1975, p. 113).

La structure par entrées-sorties de I’é ie canadi , 1961-1981, (n° 15-510, au cawlogue p. 19).
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entreprises. Les indices de productivité présentés dans cet article portent uniquement, de fagon implicite
ou explicite, sur les industries du secteur des entreprises.

La productivité du secteur gouvernemental n'est pas couverte car elle ne peut actuellement étre calculiée
dans le cadre du Systéme de comptabilité nationale. Ce dernier comporte en effet la convention (faute
d'une meilleure altemative) de mesurer la production réelle du secteur gouvernemental comme étant égale
a l'utilisation de ses entrées primaires. [l en résulte que la croissance de la production ne peut différer de
la croissance des entrées comme le requiert toute mesure sensée de la productivité.

En résumé, les indices de productivité comptabilisent l'efficacité des établissements du secteur des
entreprises dans leur utilisation des ressources de |'économie a travers le temps. Pour rendre
Iinterprétation de ces indices plus précise, on doit clarifier davantage comment ils sont compilés. On doit
préciser plus fondamentalement les ensembles pour les entrées et les sorties utilises dans leur compilation

a la fois au plan conceptuel™ et empirique (voir 'annexe 2).

4 - Quelles ressources et comment on les mesure

Les ressources non employées sont exclues des compilations de la productivité. Ainsi, par exemple,
'entrée en travail est mesurée par I'emploi (et sera éventuellement mesurée par les heures travaillées
plutét que par la main-d'oeuvre offerte). Les indices de productivité ne mesurent pas, par conséquent, la
performance de I'économie dans son ensemble, cette derniére étant souvent réduite par la non utilisation
de ressources disponibles. Les présents indices de productivité ont plutét pour objet de suivre de prés
I'évolution de la performance technique des procédés de production qui ne serait évidemment pas bien
captée si les ressources inutilisées étaient prises en compte.

En deuxiéme lieu, les ressources utilisées peuvent ne pas I'étre pleinement comme c'est souvent le cas
dans les périodes de basse conjoncture. La thésaurisation du travail en est un exempie classique. Aucune
correction n'est apportée aux présents indices de productivité pour la sous-utilisation a court terme des
ressources employées et, conséquemment, ces indices ne suivent pas parfaitement I'évolution des
possibilités techniques ('efficacité potentielle). A court terme, les indices vont révéler tout autant, s'ily a
lieu, la perte d'efficacité reliée a la sous-utilisation des ressources que I'amélioration des possibilités
techniques. La sensibilité des indices de productivité aux fluctuations cycliques a, par contre, ses
avantages. Plusieurs vont, en effet, soutenir que ce qui importe c'est I'efficacité réelle avec laquelie les
entreprises utilisent les facteurs de production a un moment donné plutét que ['efficacité potentielle
(maximum) des facteurs de production dussent-ils étre pleinement utilisés. A long terme, par contre,
¢'est-a-dire, en considérant I'utilisation de sommet & sommet des ressources employées, les indices de
productivité vont révéler la progression de la productivité associée aux possibilités techniques existantes,
soit sous la forme de changements dans les techniques (progrés technique) ou soit sous la forme d'une
meilleure utilisation de toutes les technologies en place (économies d'échelle).

3 On trouvera une description plus précise bien que plus technique dans Durand R. et M. Salem, op. cit.
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5 - Mesures alternatives de la productivité multifactorielle

5.1 Deux concepts de I'industrie. On considére essentiellement deux notions distinctes de I'industrie qui
recouvrent des groupes d’activités de production distincts. La premiére notion correspond a la perspective
traditionnelle et elle se fonde sur la définition de l'industrie comme étant 'ensemble des établissements
produisant des biens et services similaires. Une telle industrie transforme les biens et services achetés
(entrées intermédiaires) en utilisant son propre capital et ses services de main-d’'oeuvre (entrées primaires).

Débutant par lindustrie traditionnelle, celle-ci n'effectue que rarement toutes les transtormations des
minéraux de base a ses produits finis. L'industrie de I'automobile, par exemple, utilise de I'acier comme
entrée intermédiaire qui a été produite par l'industrie de lacier. |l est rare que les producteurs
d’automobiles soient engagés dans la fabrication de I'acier. La production de I'acier fait cependant partie
des processus de transformation de I'automobile méme si elle ne fait pas partie de l'industrie de
l'automobile elle-méme. Ainsi, si I'on s’intéresse & la productivité de I'ensemble des processus de
production nécessaires a la production des sorties de lindustrie de I'automobile, on intégrera' la
productivité des activités de toutes les industries qui ont participé & sa production. Ceci comprendra
rindustrie directement impliquée dans la fabrication des automobiles (I'industrie de l'autormobile) mais
également les industries indirectement impliquées qui foumissent les piéces nécessaires, les maténaux et
les services (toutes les industries "en amont” telle I'industrie de l'acier). Les estimations de la productivité
interindustrielle présentées ici correspondent a cette notion de lindustrie et se référent par conséquent a
des groupes d'industries interreliées par leurs échanges en biens et services intermédiaires.

La définition altemative de l'industrie, appelée industrie verticalement intégrée, produit la méme gamme
de biens et services que lindustrie traditionnelle (par exemple des automobiles) mais, comme elle
embrasse un groupe élargi d'activités, elle utilise un ensemble différent d'entrées. Ses entrées
comprennent son propre capital et les services de main-d’oeuvre achetés. Cependant, on doit considérer,

demiére ses achats de biens et services en provenance des autres industries, les entrées utilisées par les
industries situées en amont pour produire les biens et services achetés.

Dans I'exemple de l'industrie de I'automobile, les entrées sont celles du capital et de la main-d'oeuvre de

cette industrie et les entrées intermédiaires qu'elle achéte, soit, par exemple, l'acier. Les entrées de
l'industrie de l'acier sont ses entrées propres en capital et en main-d'oeuvre et les entrées intermédiaires
qu'elle achéte, comme les lingots d'acier. En retour, I'industrie des lingots d'acier posséde ses propres
entrées en capital et en main-d'oeuvre et le minerai de fer d'une mine qui lui appartient. Lorsque 'on
regarde 'ensemble des entrées interindustrielles, on sait que l'industrie des lingots a besoin de capital et
de main-d'oeuvre pour extraire le minerai et pour produire les lingots et que lindustrie de l'acier a
également besoin de capital et de main-d'oeuvre pour transformer les lingots en acier. Plus en aval,
I'industrie de I'automobile a besoin de capital et de main-d'oeuvre pour transformer l'acier en automobile.
Ainsi, I'ensemble des entrées de la mesure interindustrielle de la productivité inclut les services du capital
et de la main-d'oeuvre utilisés directement et indirectement dans la production des automobiles. Dans ce
sens, le concept interindustriel intégre la contribution des industries situées en amont dans la production
des biens d'une industrie.

Comme on vient de le mentionner, si 'on adopte le point de vue restreint des membres d'une industrie,
la provenance des entrées d'une industrie, qu'elles soient primaires ou intermédiaires, n'importe pas. De

¥ Pour une discussion du concept 4 intégration en relation avec la productivité, voir Durand R., "L’agrégation, I'intégration et I'analyse de
la productivité: un cadre d ensemble”, Mesures globales de productivité 1989, Statistique Canada, catalogue 15-204, pp. 111-122.
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ce point de vue, les entrées sont considérées comme une donnée pour I'industrie bien que pour |'économie
dans son ensemble, ces ressources doivent (1) étre produites par d’autres industries ou (2) importées ou
encore (3) étre offertes par le secteur des ménages sous la forme de capital et main-d'oeuvre. De ce point
de vue, l'industrie, en tant qu'entité isolée, est pergue comme étant I'univers sur lequel la productivité est
calcuiée. C'est ia I'essence de la perspective traditionnelle sur |a productivité.

Le nouveau point de vue interindustriel sur la productivité est semblable a celui d'un observateur qui
s'intéresse a l'efficacité avec laquelle les ressources rares de I'économie prise dans son ensemble sont
utiisées. On peut s’intéresser, en particulier, a l'efficacité avec laquelle une industrie, en tant que
composante du secteur des entreprises plutét qu'en tant qu'entité isolée, utilise ies ressources primaires
rares disponibles au secteur des entreprises de I'économie, soit directement, soit indirectement en achetant
des biens et services des autres industries. Ces autres industries utilisent elles-mémes des entrées
primaires et intermédiaires, mais les entrées intermédiaires qu'elles utilisent proviennent également
d'industries situées en amont de sorte que, en considérant 'ensemble des transactions interindustrielles,
toutes les entrées intermédiaires peuvent finalement étre traduites en entrées primaires. Dans le contexte
d'une économie ouvente, les entrées primaires peuvent également inclure des importations et des produits
tabriqués hors du secteur des entreprises. Les entrées intermédiaires, au niveau de I'industrie, tout comme
au niveau de I'ensemble du secteur des entreprises, ne comptent pas dans I'évaluation des gains de
productivité. Les entrées intermédiaires ne sont importantes que parce qu'elles fournissent un repére pour
la mesure de I'utilisation indirecte des entrées primaires par les industries. L'utilisation de ces derniéres
ne peut-étre calculée qu'a partir des entrées intermédiaires a travers les relations interindustrielles. Les
indices de productivité interindustrielle se rapportent donc a des groupes d'industries qui sont, au plan des
calculs, intégrés verticalement.

Le degré réel d'intégration verticale des industries évolue continuellement au fil des ans. |l différe
également de fagon sensible d'un pays a un autre. Les comparaisons intertemporelles ou les
comparaisons entre pays sur la base des indices de productivité conventionnels sont toujours rendues
difficiles par I'évolution du degré d'intégration a travers le temps ou le degré différent d'intégration des
industries dans divers pays. Aun niveau de désagregation trés fin, cette instabilité statistique des mesures
traditionnelles peut devenir importante. En effet, les établissements d'une industrie peuvent non seulement
étre plus ou moins intégrés verticalement mais peuvent aussi migrer d'une industrie a l'autre au fur et a
mesure que change la composition de leurs extrants dans le temps. En intégrant verticalement de fagon
artificielle toutes les industries, les indices de productivité interindustrielle sont insensibles a de tellies
influences "statistiques".

lls mesurent, en effet, la productivité d'ensemble des mémes processus de production. Du point de vue
de I'économiste qui s'intéresse a la performance globale du secteur des entreprises dans son ensemble
pour la production de certains biens, en particulier pour les études du commerce intemational, la mesure
interindustrielle peut s’avérer plus intéressante que la mesure industrielle traditionnelle. En effet, elle prend
en compte non seulement I'efficacité avec laquelle diverses entrées sont combinées dans une industre
donnée pour produire un groupe donné de biens, mais également l'efficacité des industries qui fournissent
les entrées intermédiaires. Ainsi, pour prendre I'exemple de lindustrie des véhicules automobiles, cette
mesure tient compte non seulement de ['efficacité des usines d'assemblage, mais également des usines
qui produisent les piéces d'automobiles et d'autres matiéres premieres, incluant jusqu'a la production des
minéraux de base et la production des industries situées trés loin en amont dans la chaine de production.
L’économie nationale peut disposer d'usines d'assemblage trés efficaces a comparer aux usines
étrangéres, mais demeurer néanmoins handicapée sur le marché international de I'automobile a cause de
linefficacité relative des industries qui "alimentent™ son industrie des véhicules automobiles.
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Il apparalt en fait avantageux d'utiliser les deux mesures car elles foumissent une information
complémentaire. La mesure industrielle isole I'efficacité du segment de lindustrie des véhicules
automobiles dans la production d’automobiles. L'utilisation conjointe des deux mesures permet d'analyser
I'efficacité de l'ensemble des processus de production (industries verticalement intégrées) et l'efficacité de
chacun de ses segments isolés (industries isolées).

5.2 Deux concepts de production brute. Comme mentionné plus haut, outre le concept standard de
production brute des tableaux d’entrées-sorties, on peut adopter un autre concept de production brute pour
I'estimation de la productivité multifactorielle: la production brute défalquée des flux intraindustriels. Selon
Gullickson et Harper'® "I'élimination des transactions intraindustrielles protége les estimations des biais
résultant du degré, changeant a travers le temps, de l'intégration ou de la désintégration verticale dans les
données recensées”. Cet avantage ne porte que sur l'intégration intraindustrielle alors que la mesure
interindustrielle introduite plus haut posséde ce méme avantage sur les ventes intra et interindustrielles.

Le concept de la production brute nette’ posséde I'avantage additionnel de lisser le processus
d'agrégation. Dans la perspective traditionnelle, le concept de production brute est maintenu a tous les
niveaux d’'agrégation sauf au niveau de !'ensemble du secteur des entreprises. Ceci implique que la
productivité de grands ensembles tel celui des industries de biens ou celui des industries de services est
mesurée sur la production brute, alors que celle du secteur des entreprises I'est sur la valeur ajoutée réelle.
On passe ainsi de fagon abrupte de la production brute sur de grands agrégats a la valeur ajoutée pour
le secteur des entreprises. En utilisant la mesure alternative de la production brute nette, la mesure de
la production converge graduellement vers la valeur ajoutée car, lorsque I'on passe & des agrégats plus
larges, les entrées intermédiaires sont progressivement reclassées de ventes interindustrielles en ventes
intraindustrielles et soustraites de la production brute.

Si les structures économiques étaient simples, chaque industrie produisant un seul bien ou service, il serait
facile d'extraire les transactions intraindustrielles des entrées et des sorties. Cependant, dans les tableaux
d’entrées-sorties rectangulaires, les industries produisent plusieurs biens et chaque bien peut-étre produit
par plus d’'une industrie. En outre, les importations et les autres sources hors entreprises de I'offre doivent
en premier lieu étre extraites des entrées utilisées. Pour une industrie donnée, par conséquent, il N'est
pas trivial d'identifier les entrées de fabrication propre. La seule fagon de dériver la production brute nette
est de faire une hypothése sur P'origine des biens utilisés nets des importations et des autres fuites. A
cette fin, on suppose que les biens intérieurs utilisés dans une industrie proviennent des industries qui les
fabriquent selon leurs parts de production’’.

Par exemple, supposons que l'industrie des produits fabriqués en métal produit 80% des produits en métal
et que I'industrie des métaux primaires produit 20% de ceux-ci. Ainsi, on supposera que 80% des entrées
en produits métalliques de lindustrie des produit fabriqués en métal proviendra de la méme industrie et
ces mémes entrées seront soustraites des entrées totales et, également, des sorties de l'industrie, de fagon
a maintenir I'équilibre comptable entre les entrées et les sorties dans les données de productivité fondées
sur la production brute nette.

5 W.Gullickson and MJ. Harper. "Multifactor Productivity Measurement for Two-Digit Manufacturing Industries”, paper presented at the 1986
meeting of the Western Economic Association in San Francisco, July 1-5, 1986.

6 Pour une discussion compléte du concept de production brute nette, voir Diaz A., "Nouveaux concepts de production et productivité”, Mesures
globales de productivité 1989, Statistique Canada, catalogue 15-204, pp. 99-109,

7 Pour plus de déwils, voir René Durand, "Productivity Analysis and the Measurement of Gross Quiput Net of Intraindustry Sales”, Statistique
Canada, Division des entrées-sorties, janvier 1991,

page 108 Mesures globales de productivité Partie 2




Il demeure toujours un avantage & mesurer la croissance de la productivité sur la base de la production
brute plutét que sur la base de la production brute nette. Ce faisant, il est en effet possible de comparer
la croissance de la productivité d'industries particuliéres aux gains de productivité de grands agrégats dont
elles font partie car ces derniers sont une moyenne pondérée des gains de productivité des industries dont
les poids somment a l'unité. Cela n’est pas possible sur la base de la production brute nette puisque les
gains de productivité des agrégats sont une somme pondérée des gains de productivité des industries
particuliéres dont les poids somment a plus que l'unité.

6 - Productivité agrégée des entreprises

Pour I'ensemble du secteur des entreprises, seules les entrées primaires sont données comme mentionné
plus haut. Les entrées intermédiaires doivent étre produites et, conséquemment, peuvent étre tout aussi
bien vues comme étant des sorties du processus de production. Ceci s'applique en particulier & I'ensemble
du secteur des entreprises. De ce point de vue, ce qui importe c'est la quantité des ressources primaires
utilisées par le secteur des entreprises et, en contrepartie, fa quantité des biens et services livrés par le
secteur des entreprises aux consommateurs finaux. Par conséquent, au niveau agrégé du secteur des
entreprises, la production doit étre nette des biens et services intermédiaires et des produits primaires
utilisés comme entrées, c'est-a-dire, comme étant la valeur ajoutée réelle.

En contrepartie, du c6té des entrées, seules les entrées primaires doivent étre considérées. Celles-ci
incluent principalement le capital, la main-d'oeuvre, les ressources naturelles et, dans une économie
ouverte, les entrées importées. A cette liste, on peut ajouter toutes les autres entrées qui ne sont pas
produites par le secteur des entreprises de '‘économie dont les recettes gouvernementales sur la vente de
biens et services, la réduction des stocks et d'autres fuites, y incluant les biens et services produits par les
industries qui ont été reclassées hors du secteur des entreprises pour les fins de l'analyse de la
productivité (voir I'annexe 2 de la partie 2). L'univers sur lequel les indices de productivité sont calculés
est alors le secteur des entreprises dans son ensemble. De ce point de vue, les entrées intermédiaires
ne sont que des sorties intermédiaires, ¢’est-a-dire, ne représentent qu'une étape intermédiaire dans le
processus de production plutét qu'une fin en soi comme c’était le cas du point de vue de l'industrie isolée.

D'aprés ce qui préceéde, il est facile de voir que la demande finale nette en biens et services est
équivalente & la valeur ajoutée des entreprises, c’est-a-dire, a la valeur de la production brute des
entreprises moins leur consommation des entrées en biens et services. De méme, la demande finale nette
des importations de biens finaux et des autres utilisations finales non fournies par les entreprises équivaut
aux livraisons finales des entreprises auxquelles correspondent toutes les entrées primaires, y incluant ies
entrées importées. Ainsi, 'indice de productivité alternatif pour le secteur agrégé des entreprises peut étre
également pergu comme un indice de productivité sur la demande finale nette' provenant du secteur des
entreprises.

L'établissement d'une relation entre les indices désagrégés de productivité et leur agrégat commun conduit
au calcul des poids d'agrégation. Les poids d'agrégation des indices industriels et interindustriels différent.
Etant donné que les indices interindustriels intégrent la productivité de toutes les industries associées
directement et indirectement avec la production des livraisons a la demande finale, il s’ensuit que les poids
d'agrégation sont simplement égaux au quotient des ventes a la demande finale des industries aux ventes

" On pourrait toujours calculer des indices de productivité de la demande finale par bien et service mais ceux-ci ne sont pas présentés ici.
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a la demande finale de I'ensemble du secteur des entreprises. Ces poids somment a un. De fagon
similaire, il faut considérer et pondérer les gains de productivité industrielle pour les industries qui vendent
directement et pour les industries, situées en amont, qui vendent indirectement a la demande finale.

Mais dans ce cas, les gains de productivité des industnes associés a la demande finale correspondent aux
livraisons brutes de toutes les industries. |l s'ensuit que les poids d'agrégation sont donnés par le quotient
de la valeur de la production brute (ou brute nette) des industries a la valeur ajoutée (aux livraisons a la
demande finale) du secteur des entreprises. Ces poids somment & plus que un.

Pour conclure, les indices de productivité présentés dans cet article se référent a une mesure de la
production brute au niveau de I'industrie et a une mesure de la valeur ajoutée au niveau agrégé du secteur
des entreprises. La valeur ajoutée est ici la somme de la valeur ajoutée au colt des facteurs (tefle que
définie dans le systéme de comptabilité nationale) et des autres taxes indirectes. On considére que ces
demieres, qui se composent principalement des taxes fonciéres, font partie de la rémunération brute du
capital. Lestaxes surles autres entrées primaires tels les droits de douane sont également incluses. C'est
le cas a la fois pour les mesures traditionnelles des industries (prises isolément) et les mesures
interindustrielles alternatives. La productivité dans le secteur gouvernemental nWest pas couverte puisqu’elle
ne peut-étre actuellement calculée de tagon appropriée.

7 - Utilité des indices de productivité pour I'analyse économique

Comme indiqué plus t6t, le rdle principal des mesures de productivité multifactorielle est de séparer la
croissance observée dans la production industrielle en sa composante de croissance des ressources
économiques employées par les industries et sa composante de croissance globale de I'efficacité. Cela
permet une comptabilisation plus compléte des sources de la croissance économique que les mesures
partielles existantes dans le cadre du systéme de comptabilité nationale. Les séries temporelles de la
productivité multifactorielle par industrie permettent aussi aux analystes de mesurer les tendances et de
détecter les changements dans les avantages des diverses industries canadiennes au plan concurrentiel
par rapport a des industries similaires dans le reste de I'économie globale. En montrant comment
I'évolution des industries a été influencée par leur performance technique, les évaluations de la productivité
multifactorielle aident les analystes et les preneurs de décisions a s’attaquer a diverses questions, telles
la politique industrielle intérieure et la stratégie industrielle au plan intemational. De méme, les entreprises
et autres organismes privés observent les changements dans la productivité pour évaluer la viabilité a long
terme de diverses industries et étre mieux informés pour formuler leurs décisions d'investissements.

En outre, une comptabilité adéquate de la croissance ouvre la voie a une meilleure compréhension des
sources de la croissance de la productivité. Celle-ci peut-étre conceptuellement décomposée en trois
éléments: les économies d'échelle, le progrés technique et les erreurs de mesure reliés aux facteurs omis.
La comptabilité de 1a croissance permet de poursuivre I'analyse de 'origine des économies d'échelle et du
progrés technique. Le progrés technique, pour prendre cet exemple, pourrait &tre détini comme le progres
général dans les connaissances. Silon accepte cette définition, alors le progres technique est la seule

source de croissance permanente et soutenue de la productivité en longue période. En effet, le niveau
de formation des travailleurs peut, par des investissements dans I'éducation a une époque donnée, étre
élevé seulement jusqu’'a une certaine limite. De méme, la diffusion des meilleures technologies connues
au moyen dlinvestissements dans des équipements physiques reste limitée tout comme la meilleure
exploitation des possibilités techniques existantes par la réalisation d'économies d'échelle. Seuls des
investissements dans la recherche fondamentale en sciences humaines et naturelles, et des
investissements dans la recherche appliquée et le développement peuvent conduire a une main-d'oeuvre
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meilleure et mieux éduquée et a de meilleurs équipements a trés long terme. Mesurer la contribution du

progrés technique a la croissance de la production aide a comprendre I'importance des investissements
de la société dans la recherche.
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ANNEXE 2

Description des données sur la productivité
multifactorielle

1 - Introduction

Le calcul des indices de productivité multifactorielle se base sur I'estimation des prix et du volume des
entrées et des sorties de diverses sources. Pour les sorties et les entrées intermédiaires par industrie, les
données sont établies suivant les prix courants et constants des tableaux d'entrées-sorties canadiens'®.
Ces données ont dd subir certaines transformations afin de fournir de meilieures mesures conceptuelles
pour estimer la productivité multifactorielle. Cet appendice en donne un apergu. Quelques-unes de ces
transformations ont été suggérées par Rymes et Cas dans une étude antérieure®. Les colts des entrées
primaires proviennent aussi des tableaux d'entrées-sorties alors que les estimations de leurs volumes sont
tirées d'autres sources. Les données sur les entrées de main-d'oeuvre proviennent du programme de
productivité du travail et leurs sources figurent a 'annexe 2 de la partie 1 de cette publication. Les
données sur les entrées en capital font I'objet d'une description dans une note technique résumeée ci-
aprés®’. La couverture industrielle du "secteur des entreprises” utilisée dans les estimations de la
productivité multifactorielle, tant au Canada qu'aux Etats-Unis différe Iégérement de la couverture courante
des comptes nationaux comme expliqué plus en détail a I'annexe 3.

2 - Données sur les entrées et sorties en biens et services

Les tableaux d'entrées-sorties expriment les transactions tant en prix & /a production qu'en prix d'achat.
Les prix & la production sont les prix réalisés par les producteurs aux portes de leur établissement. Les
prix d'achat correspondent aux prix du marché au moment de Ia livraison et comprennent diverses marges
qui ne sont pas incluses dans les prix a la production. Certaines de ces marges sont versées aux
établissements du secteur des entreprises en échange de services réels comme les services de ventes
de gros et de détail et les services de transport. Par ailleurs, les marges d'impéts indirects sur les biens
et services représentent un simple transfert sans contrepartie réelle.

B Pour les informations sur les sources et concepts, voir la structure par enirées-sorties de I'économic canadienne, 1961-1981, Satistique
Canada, catalogue 15-510, Division des entrées-sorties, 1987, pp. 1-127.

®  Rymes TK. et A. Cas, "On the Feasibility of Measuring Multifactor Productivity in Canada”. Division des entrées-sorties, Statistique Canada.
hiver 1985.

U pour une documeniation détaillée sur I entrée en capital voir Documentation of Capital Input and Capital Cost Time Series for Multifactor
Productivity Measures, par M. Salem, R. Fortin and Y. Sabourin, Statistique Canada, Division des entrées-sorties, décembre 1990.
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Vu que les mesures de productivité proposées sont dérivées sur la base d’hypothéses que les marchés
sont concurrentiels, on peut soutenir que les sorties des industries devraient étre évaluées d’'aprés les prix
a la production et leurs entrées, d’aprés les prix d'achat. L'indice Divisia de croissance de la productivité
utilisé ici repose sur I'nypothése que les établissements cherchent a maximiser leurs bénéfices sur les
marchés concurrentiels. Cela implique que le produit marginal de chaque entrée équivaut a son prix réel,
défini comme étant le quotient du colt d'achat de I'entrée toutes marges comprises, au prix de vente net
de la production, déduction faite de toutes les marges. Cependant, étant donné que les marges réelles
correspondent a des entrées réelles qui peuvent étre substituées a d’autres entrées a long terme, elles ont
été comptabilisées comme des entrées distinctes et non incomporées aux volumes des autres entrées. Les
marges d'impéts ont été exclues de 'ensemble des entrées. Tous les volumes des entrées et des sorties
en biens et services ont donc été tirés des tableaux d’entrées-sorties en prix a la production. Les impéts
payés sur les biens et services ont été ajoutés, en prix courants, a la valeur des biens et services achetés.

Comme les subventions d'exploitation peuvent étre considérées théoriquement comme étant des impéts

indirects négatifs, elles ont été réparties sur les entrées et les sorties en biens et services auxquelles elles
se rapportent. Toutefois, certaines subventions ne pouvant étre attribuées a des biens ou services précis,
elles ont &té comptabilisées comme des imp6ts indirects ne portant pas sur les biens et services (voir ci-
apres).

Les redevances ont été traitées comme des impdts pergus sur la production des industries dans les
comptes de productivité. Elles ont été déduites des prix a la production des sorties afin de permettre
I'évaluation des prix nets réalisés par les producteurs. Dans les tableaux habituels d'entrées-sorties, les
redevances sont traitées comme un revenu de location des ressources naturelles et attribuées aux
redevances gouvernementales sur les ressources naturelles du secteur des entreprises. |l s'agit toutefois
d'une industrie improprement définie aux fins de I'analyse de la productivité puisqu’elie ne comporte aucune
entrée, si ce n'est celle des autres excédents d'exploitation qui équivaut aux redevances percues.
L'industrie a aussi été exclue, car on peut se demander si les administrations publiques se comportent en
véritable monopole dans les industries des ressources naturelles.

Comme les biens et services des administrations publiques ne peuvent étre remplacés par ceux qu'offre
le secteur des entreprises, ils sont incorporés aux entrées primaires. De méme, les importations et
exportations de produits non affectées sont incluses dans les entrées primaires. En général, tous les biens
et services qui ne sont pas produits par le secteur des entreprises, selon la définition des analyses de
productivité (voir section 5 ci-aprés), sont classés parmi les biens et services primaires. C'est le cas des
services postaux, par exemple. Pour les estimations de productivité néoclassiques, cette classification des
entrées n'a pas dimportance. Elle a toutefois une incidence sur les estimations interindustrielles.

Les industries fictives ont été retirées des tableaux d'entrées-sorties. Les entrées des biens et services
correspondants ont été transformées en entrées réelles, conformément a la structure dentrées des
industries fictives.

3 - Entrées de main-d’oeuvre en prix courants et constants

La mesure du volume d’entrées de main-d'oeuvre tient compte de I'emploi des travailleurs rémunérés et
de I'emploi des travailleurs non rémunérés (travailleurs autonomes et travailleurs familiaux non rémunérés).
Ces séries ont les mémes sources que celles qui ont servi @ mesurer la productivité du travail décrite dans
cette publication. Bien que les heures travaillées par type de travailleur soient une mesure préférable des
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entrées de main-d'oeuvre, ces estimations ne sont pas actuellement disponibles pour toutes les
industries®. Afin de permettre la comparaison des estimations de productivité entre les industries, nous
sommes obligés d'utiliser le nombre d'emplois en guise d'estimation du volume d'entrée de main-d'oeuvre.
Le codt de la main-d'oeuvre correspond a la valeur en dollars courants des traitements et salaires, du
revenu supplémentaire du travail et du revenu de travail des travailleurs autonomes.

L'estimation du revenu des travailleurs autonomes est une imputation qui repose sur I'hypothése que, dans
la plupart des industries, les travailleurs autonomes gagnent le méme salaire que les travailleurs
rémunérés. Par ailleurs, dans le cas des industries ou les travailleurs professionnels autonomes sont
nombreux (médecins, dentistes, avocats, comptables, ingénieurs) et ou les gains d’emploi des travailleurs
rémunérés pour ces occupations sous-estiment le revenu moyen des travailleurs autonomes, on a eu
recours a des données observées. Le revenu de travail des travailleurs autonomes est par la suite déduit
du revenu net des entreprises individuelles de l'industrie afin de préserver I'équilibre comptable du systéme.

4 - Entrées en capital en prix courants et constants

Les services du capital pour une année donnée sont supposés étre proportionnels au stock net de capital
en prix constants, a la fin de I'année précédente. Le choix du stock net piutét que du stock brut, ou d'une
courbe de dépréciation convexe plutét que concave, n'est pas définitif et nécessitera plus de recherche®.
Le stock de capital exclut les investissements effectués durant I'année en cours, car, en régle générale,
ceux-ci ne sont pas encore productits.

Deux problémes particuliers se posent lorsqu’on utilise les chiffres sur le stock de capital net produits par
la Division de linvestissement et du stock de capital. D'une part, ces données se basent sur la CTi de
1970 alors que les tableaux d'entrées-sorties se basent sur la CTl de 1980; d'autre part, ces données sont
estimées pour les industries incluant les établissements appartenant ou non au secteur des entreprises,
et non seulement pour les industries du secteur des enfreprises, comme c’est le cas dans les tableaux
d'entrées-sorties. On a estimé le stock de capital de segments d'industrie que I'on a retiré de certains
groupes industriels et incorporé a d'autres de maniére a maximiser le nombre de catégories concordantes.
Le stock en capital du secteur non commercial a été estimé, puis retranché des industries ou l'on
connaissait I'existence d'importantes différences sectorielles, par exemple les mines non métalliques, les
industries chimiques, les industries manufacturieres diverses, le transport ferroviaire et les services
connexes, ainsi que d'autres industries de services publics.

L'estimation du prix de I'entrée en capital se heurte a une difficulté majeure. Contrairement aux biens et
services intermédiaires, il est en effet impossible d’'estimer le prix des entrées en capital a partir des
opérations du marché, exception faite des contrats de location. Le prix est donc déterminé en fonction du
prix que l'industrie exigerait elie-méme pour I'utilisation de ses propres stocks de capital, ce qui représente
le revenu provenant des services du capital. Il correspond a la somme des autres excédents d'exploitation
et au revenu net des entreprises individuelles moins le revenu d'emploi des travailleurs autonomes. Les
impbts indirects autres que sur les biens et services sont aussi additionnés au codt en capital (les

2 Aux Etats-Unis, on utilise les heures-personnes.

¥ Dans les comparaisons Canada - Etats-Unis, il y a lieu de considérer que les données canadie sur le stock de capital sont basées sur
une courbe de dépréciation plus accélérée qu' aux Etats-Unis. Pour une description plus technique des nouvelles séries de capital au Canada,
voir Flux et stock de capital fixe, Méthodologies, Division de I'investissement et du stock de capital, Statistique Canada, mai 1990.
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subventions en sont soustraites), puisqu’ils se rapportent généralement a la propriété et a I'utilisation des
stocks de capital de I'industrie. On obtient les prix en divisant le revenu produit, par le stock de capital net
de 'année précédente exprimé en dollars constants et tiré de la base de données sur la productivité.

page 116 Mesures globales de productivité Partie 2




ANNEXE 3

Tables d’agrégation pour les mesures de productivité
multifactorielle

Afin de calculer les taux de croissance de la productivité muttifactorielle, les entrées en biens et services
ont été extraites des tableaux d'entrées-sorties dans leur forme la plus détaillée® (approximativement de
600 biens et services). Cependant, il n°a pas été possible d'utiliser les sorties et les entrées des industries
au niveau le plus détaillé (154 industries du secteur des erntreprises au niveau de liaison des tableaux
d'entrées-sorties) principalement due a I'absence de données sur le capital pour certaines industries. Les
tableaux d'entrées-sorties ont été agrégés a un niveau spécial - identifié comme étant le niveau PL - pour
les fins de la productivité muititactorielle qui comprend 109 industries du secteur des entreprises (excluant
les services postaux pour lesquels les données du capital ne sont pas encore disponibles). Deux autres
niveaux analytiques plus agrégés ont été construits, soit l'un, pour 30 industries (niveau PM) et l'autre, pour
12 industries (niveau PS). Ces niveaux ont été construits de la fagon la plus rapprochée possible des
niveaux M et S de la classification des industries des tableaux d'entrées-sorties. Il est a espérer que des
développements nouveaux sur les données du capital permettront éventuellement de réconcilier pleinement
les niveaux d'agrégation PM et PS avec les niveaux comespondants M et S et que ces développements
vont rapprocher le niveau PL au niveau L.

La couverture industrielle du secteur des entreprises, tant au Canada qu'aux Etats-Unis, s'écarte
Iégérement de la couverture courante du Systéme des comptes nationaux car certains éléments en sont
exclus. |l s'agit des Logements occupés par leur propriétaire (industrie L 141), des Services postaux
(industrie L 131), des Autres utilités publiques nca (industrie L 134) et des Royautés gouvernementales
sur les ressources naturelles (industrie L 140). Les Logements occupés par leur propriétaire et les
Royautés gouvernementales sur les ressources naturelles ont été jugés comme mal définies pour les fins
de l'analyse de la productivité alors que les données du capital manquent pour les Services postaux et les
Autres utilités publiques. Aux Etats-Unis, les limitations imposées par les données disponibles sur e stock
de capital sont également responsables de I'exclusion de I'ensemble des entreprises gouvernementales
et des logements occupés par leur propriétaire de la mesure de la productivité multitactorielle agregeée.
Dans la comptabilité américaine, le secteur des entreprises excluant ces composantes est appelé le secteur
des entreprises privées.

Les tableaux 1 3 3 donnent la concordance entre les classes industrielles du niveau L des tableaux
d'entrées-sorties et les niveaux d'agrégation PL, PM et PS de la banque de données sur la productivité
multifactorielle. Dans certains cas et, de nouveau, par manque de données portant sur le capital, les
estimations de la productivité multitactorielle se rapportent a un groupe quelque peu différent de celui qui
est utilisé pour la productivité du travail. Comme on le montre au tableau 2, au niveau PS, le commerce
de gros et le commerce de détail ont été regroupés. Au niveau PM, comme l'indique le tableau 3, les
industries manufacturiéres du cuir et des produits connexes ont été regroupées avec celle des produits en
caoutchouc alors que celles de 'habillement I'a été avec celle des textiles primaires et des produits textiles.

* i ¢ 614 empiriquement impossible d inclure. & cewe éiape ci. une meswre des ressowces nancrelles telle la terre. Les ressowrces naturelles sont surtowt importanses powr les
industries primaires, mas jouent un role mineur dans les adres industries.
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Tableau explicatif 1

Concordance entre le niveau d’agrégation PL et le niveau d’agrégation commun (L) des tableaux
d’entrées-sorties

Industries du niveau PL
Codes 1980 1870 1960 Code
PL Noms des industries CTl CAE CAE Commun
1 Industries agricoles & de services connexes 011-017 001-021 001-021 1
021-023
2 Industries de la péche et du piégeage 031-033 041-047 041-047 2
3 Exploitation forestiére 0411,0412 031,039 031,039 8
0511
4 Mines de métaux 0611-0817 051-052 051-058 4-6
0619 057-059
5 Mines non métal 0621,0622- 061,071- 061,071 7-10
0625, 0629, 073,079 073,077
063 079
6 Pétrole brut & gaz naturel 071 064 063-066 11
7 Camieres & sabliéres & services miniers 081,082 083,087 083,087 12-13
091,092 096,098 092-099
099
8 Viande & volaille 1011-1012 1011-1012 101,103 14-15
9 Transformation du poisson 102 102 111 16
10 Industries des fruits & légumes 103 103 112 i 7
11 industres laitieres 104 104 105,107 18
12 Industries des aliments pour animaux 1053 106 123 19
13 Produits alimentaires divers 106,109 105 124,125 20,23,24
1051-1052 1081-1083 131,133
1081-1083 1089 135,139
14 Ind. biscuits, pain & autres prod. de boulangerie 1071-1072 1071,10721 128,1291 21,22
15 Industries des boissons 111-114 1091-1094 141,143 25-28
145,147
16 Industries du tabac 121,122 151,153 151,153 29
17 Ind. du caoutchouc & de |a chaussure 151-159 1623,1624 161,183 30,33
1712 1629,174 169,174
18 Produits en matiére plastique 161-169 1651,27332 27332,3851 31
19 Tanneries 1711 172 172 32
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Tableau explicatif 1

Concordance entre le niveau d’agrégation PL et le niveau d’agrégation commun (L) des industries
des tableaux d’entrées-sorties

Industries du niveau PL

Codes 1980 1970 1960 Code
PL Nom des industries SIC CAE CAE Commun
20 Industries des produits divers en cuir 17131719 179 179 34
21 Fibres chimiques & lissus tissés 181,1829 181,183 183,201 35
22 Filature & tissage de la laine 1821 182 183,197 36
23 Ind. des produits textiles divers 191,193 184,1851 211-215 38-39
1991-1995 1852,1871 218
1999 1872,1891-
1894,1899
24 Tapis, carpettes & moquettes 192 186 216 40
25 Ind. de I'habillement sauf bas 183,243- 175,2391 175,2391- 37,41
245,2491- 2392,243- 2392,242-
2493,2495 249 249
2499
26 Industrie des bas & chaussettes 2494 231 231 42
27 Scienes, rabotage & bardeaux 251 251 251 43
28 Ind. des placages & contreplaqués 252 252 252 a4
29 Portes, chassis, autres bois ouvrés 254 254 254 45
30 Ind. des boites & des cercueils 256,258 256,258 256,258 46
31 Autres industries du bois 259 259 259 47
32 Industries des meubles de maison 261 2619 2619 48
33 Industries des meubles de bureau 264 264 264 48
34 Autres industries de meubles & articles 269 269 266 50
35 Industries des pates & papier 271 27 27 5
36 Industries du papier-toiture asphalte 272 272 272 52
37 Boites en carton & sacs en papier 273 273 273 53
38 Autres produits en papier transformé 279 279 274 54
39 Imprimerie & édition 281,283 286,288 286,288 65
284 289 289
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Tableau explicatif 1

Concordance entre 'agrégation de niveau PL et le niveau commun (L) d’agrégation des tableaux
d’entrées-sorties

Industries du niveau PL
Codes 1980 1970 1960 Code
PL Nom des industries sic CAE CAE Commun
40 Clichage, composition & reliure 282 282 2878932 56
41 Industries sidérurgiques 291 291 201 57
42 Ind. des tubes & tuyaux d'acier 292 292 292 58
43 Fonderies de fer 294 294 294 59
44 Fonte & affinage métaux non ferreux 295 295 295 60
45 Laminage & moulage de 'aluminium 296 296 296 61
46 Laminage, moulage, etc. du cuivre 297 297 297 62
47 laminage & moulage d'autres métaux 299 298 298 63
48 Chaudiéres & éléments de charpente 301,302 301,302 301,302 64
49 Produits darchitecture en métal 303 303 303 65
50 Emboutissage & matricage des métaux 304 304 304 66
51 Fil métaliique & ses produits 305 305 305 67
52 Articles de quincaillerie 306 306 306 68
53 Industrie du matériel de chauffage 307 307 307 69
54 Ateliers d'usinage 308 308 308 70
55 Autres ind. de produits en métal 308 308 308 71
56 Industrie des instruments aratoires 311 311 311 02
57 Equip. commercial de réfrigération 312 316 316 73
58 Autre machinerie & équipement 319 315 315 74
59 Ind. d'aéronefs & piéces d’aéronefs 321 321 321 75
60 Industrie des véhicules automobiles 323 323 323 76
61 Carrosseries de camions & remorques 324 324 324 77
62 Pidces & accessoires pour véhicules 325 1652,188 2291,325 78
325 3852
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Tableau explicatif 1

Concordance entre le niveau d’'agrégation PL et le niveau d’agrégation commun (L) des industries
des tableaux d’entrées-sorties

Industries du niveau PL
Codes 1980 1970 1960 Code
PL Nom des industries sic CAE CAE Commun
63 Ind. du matériel ferroviaire roulant 326 326 326 79
€4 Construction, réparation de navire 327 327 327 80
65 Ind. diverses du matériel transport 328,329 328,329 328,329 81
66 Petits appareils électriques 331 331 331 82
67 Gros appareils (électriques ou non) 332 332 332 83
68 Phonographes, récepteurs radio & TV 334 334 334 84
69 Industrie du matériel électronique 335 335 385 85
70 Ordinateurs & autre mach. de bureau 336 318 318 86
71 Fils & cables, élect./communication 338 338 338 87
72 Autres prod. élect. & électroniques 333,337 268,333 268,336- 88-89
3391-3399 336,3391 337,339
3399
73 Industrie des produits en argile 351 351 351 90
74 Industrie du ciment 352 352 341 9
75 Industries des produits en béton 354 354 347 g2
76 Industrie du béton préparé 355 355 348 93
77 Verre & articles en verre 356 356 356 94
78 Produits minéraux non métal. nca 357-359 353,357- 343,345 95
359 352-355
357,359
79 Prods raffinés de pétrole & charbon 361,369 365,369 365.369 96
B0 Prods chimiques d'usage indust nca 371 371 378 97
81 Mat plastique & résine synthétique 373 373 373 98
82 Prod. pharmaceutiques & médicaments 374 374 374 99
83 Industrie des peintures & vemis 375 375 375 100
B4 Savons & composées de nettoyage 376 376 376 101
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Tableau explicatif 1

Concordance entre le niveau d’agrégation PL et le niveau d’agrégation commun (L) des tableaux
d’entrées-sorties

Industries de niveau PL
Codes 1980 1970 1960 Code
Pl Nom des industries Sic CAE CAE Commun
85 Industrie des produits de toilette 377 377 377 102
86 Industries chimiques nca 372,379 372,379 371-372 103
379
87 Bijouterie & orfévrerie 392 392 382 104
88 Ind. des articles de sport & jousts 393 393 393 105
89 Industrie des enseignes & étalages 397 397 397 106
90 Autres industries manufacturiéres nca 391.3991- 391,3891- 381,383 107-108
3994,3999 3994,3999 3B4 385
398,399
91 Industries de la construction 401-449 404-421 404-421 109-117
92 Transp. aérien & services relatifs 451,452 501-502 501-502 118
93 Transp. ferroviaire & services rel. 453 503 506 119
94 Transport par eau & services rel. 454 455 504,505 504,505 120
95 Ind. du camionnage & aut. ind. de transp. 456,4572- 506-508 507-508 121,123
4575,4589 517,519 517,519 125
4592,4599
996,9991
96 Ind. du transport en commun urbain 4571 509 509 122
97 Entretien des routes, rues & ponts 4591 516 516 126
98 Ind. du transport par pipelines 461 515 515 127
98 Ind. dentreposage & d'emmagasinage 471,479 524,527 524.527 128
100 Ind. de la diffusion des télécom. 481 543 543 129
101 Telecommunications transmission/aut 482,483 544,545 544 545 130
102 Industrie de I'énergie électrique 491 572 572 132
103 Industrie de la distribution de gaz 492 574 574 133
104 Ind. du commerce de gros & de détail 501-599 10722,2611 1292,2611 135,136
601-692 602-629 602-629
631-699 631-699
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Tableau explicatif 1

Concordance entre I'agrégation de niveau PL et I'agrégation du niveau commun (L) des industries

des tableaux d’entrées-sorties

Industries du niveau PL

Codes 1980 1970 1960 Code
PL Nom des industries SiC CAE CAE commun
105 Finances, ass. & aff. immobiliéres 701-705 7011-7016 702,704 137-139
709,711- 7018,703 7311,7312
729,731- 705-707 735,7371
733,741- 715, 7211
743,7499 7212,735
7511,7512 7371
759,761
106 Industries des services 771-777 £41-845 851,853- 142-144
779,911 849-851- 859,861 148-154
914,921 855,861- 862,864 124
922,961 864,866 866,869
962,963- 867,869 B71.872
969,971 871,872 874-879
973,879 874 876 891,8931
982,983 877,879 894-899
991-995 881,886 512
9999 4842 891-8931
4581 894-899
512
107 Ind. des services d'enseignement 851-85% 801-809 801-809 145
108 Hbpitaux 861 821 821 146
109 Aut ind. des serv. de soins de santé 8621,863 822-827 823-827 147
865,866
8671,8679
868,8691-
8693,8699
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Tableau explicatif 2

Concordance entre I’agrégation de niveau PS et 'agrégation du niveau commun (L) des industries
des tableaux d’entrées-sorties

Niveaux des industries PS

Codes Code Code

PS Nom des industries Commun PL

1 Ind. agricoles & de services connexes 1 1

2 Ind. de la péche et du piégeage 2 2

3 Exploitation forestiere 3 3

4 Mines, camiéres & puits de pétrole 4-13 4.7

5 Industries manufacturieres 14-108 8-90

6 Industries de la construction 109-117 91

7 Ind. du transport & entreposage 118-123 92-99
125-128

8 Ind. de télécommunications 129,130 100-101

9  Energie électrique & dist. de gaz 132,133 102,103

10 Industries du commerce de gros et de détail 135,136 104

11 Finances, ass. & aff. immaobiliéres 137-139 105

12 Serv. socio-cult. commer. & pers. 124,142-154 106-109

Tableau explicatif 3

Concordance entre I'agrégation de niveau PM et P’agrégation du niveau commun (L) des tableaux
d’entrées-sorties

Industries manufacturiéres
du niveau PM
Codes Code Code
PM Nom des industries Commun PL
5 Industries des aliments 14-24 8-14
6 Industries des boissons 25-28 15
7 Industries du tabac 29 16
8 ind. des produits en matiéres plastiques 31 18
9 Ind. du caoutchouc, cuir & prod. connexes 30,32-34 17,19,20
10 Ind. textiles, prod. textiles & habillement 35-42 21-26
11 Industries du bois 43-47 27-31
12 Meubles & articles d'ameublement 48-50 32-34
13 Industries du papier & produits connexes 51-54 35-38
14 Imprimene, édition & ind. connexes 55,56 39,40
15 Premiére transformation des métaux 57-63 41-47
16 Fabrication des produits en métal 64-71 48-55
17 Industries de la machinerie 72-74 56-58
18 Industries du maténel de transport 75-81 59-65
19 Produits électriques & électroniques 82-89 66-72
20 Produits minéraux non métalliques 90-95 73-78
21 Produits raffinés de pétrole et charbon 96 79
22 Industries chimiques 97-103 80-86
23 Autres industries manufacturiéres 104-108 87-80
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ANNEXE 4

Cotes de qualité de la productivité multifactorielle et
des données connexes.

Les estimations de productivité multifactorielle présentées dans cette publication regoivent une cote
destinée a évaluer globalement leur qualité relative. L'évaluation de la qualité des données découle d'une
régle qui dépend d'un grand nombre de facteurs. L'un de ceux-ci est lié a la nature des données de base
qui proviennent soit d'un recensement ou soit d'une enquéte obtenue par échantillonnage. La qualité de
ces sources varie selon la conception du questionnaire, le taux de réponse, I'édition ainsi que le degré
d'imputation. Dans le cas de données d'échantillon, la qualité dépend également de la conception et de
la dimension de I'échantillon. De plus, quelques renseignements statistiques sont dérivés de fagon
résiduelle, tandis que d'autres sont estimés.

Les cotes de qualité de la productivité multifactorielle sont basées sur celles de la production brute, des
entrées intermédiaires et des entrées primaires du capital et de la main-d'oeuvre.

Les cotes de qualité des sources de données de la productivité coincident avec celles de la source. Ainsi
les entrées et les sorties en prix courants et constants des tableaux entrées-sorties possédent les cotes
de qualité qui sont décrites a I'annexe A de La structure par entrées-sorties de I'économie canadienne,
numéro 15-201 au catalogue. La qualité des données sur le stock de capital est fondée sur les cotes des
investissements du secteur des entreprises, telles que présentées dans les tableaux des entrées-sorties.
Les cotes de qualité au niveau d’agrégation L pour les sorties, les entrées et le produit intérieur brut en
dollars courants et constants sont disponibles dans la publication 15-201. Les cotes de qualité pour les
différents niveaux de dépenses en capital sont aussi données en dollars courants et constants de cette
publication. Les cotes de qualité de l'emploi et de la rémunération du travail sont exposées a l'annexe 4
de la premiére partie de cette publication, soit la section sur la productivité du travail.

Les cotes de qualité des données de base au niveau d'agrégation PS et PM sont obtenues en pondérant
les cotes au moyen de la part en valeur de chacune des composantes. L'évaluation de la qualité des
estimations de la productivité multifactorielle est fondée sur les cotes de qualité combinées des entrées
intermédiaires, de main-d'oeuvre et de capital. La cote finale de qualité de la productivité multifactorielle
est calculée pour les 109 industries du secteur des entreprises et agrégée ensuite aux niveaux PS et PM.
S'ily a lieu, les cotes présentées aux tableaux 4 et 5 de cette annexe sont arrondies a la cote de qualité
la plus élevée afin de prendre en compte l'effet d’'accroissement de la qualité di & I'agrégation.

Les cotes de qualité de 1988 montrent une amélioration en regard de celles de 1987. Cela provient des
améliorations de la qualité des estimations de la production, des entrées intermédiaires et en capital. La
nouvelle méthode pour évaluer la qualité des entrées de main-d’'oeuvre est basée sur la qualité relative
des composantes (par opposition aux cotes de qualité fondées sur les sources de données des années
précédentes) qui affectent les cotes des entrées de main-d'oeuvre au niveau désagrége.
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Tableau explicatif 4

Cotes de qualité des estimations de la productivité par industrie au niveau d’agrégation PS et pour
le secteur des entreprises, 1988

Personnes au travail

Noms des industries Production Entrées de Entrées de Entrées PIB Iindice
brute main- capital intermé- PMF
d'oeuvre diaires
C$ K3 C$ pers”* C$ K8 C$ K§ C$ K$
Ind. agricoles & serv. connexes 2 2 3 3 2 2 2l | 12 22 2
Industries manufacturieres 11 "2 1 2 N il 1
Industries de la construction 2 3 22 2 3 3 3 33 3
Ind. du transport & entreposage 2 28 w2 1y 2 2 2 2 2 2
ind. de télécommunications T il Wl 252 2 2 12 1
Ind. du commerce de gros et
de détail =2 22 2992 - 3 2 2 2
Secteur des entreprises ... .. s TR S T 1

Tableau explicatif 5

Cotes de qualité des estimations de la productivité multifactorielle par industrie manufacturiere au
niveau d’agrégation PM, 1988

Personnes au travail

Noms des industries Production Entrées de Entrées de Entrées Indice
brute main- capital intermé- PMF
d'oeuvre diaires
C$ K$ C$ pers.” C$ K$ C$ K$
Aliments 1 1 i [ 1 N2 U 1
Boissons 1 2 1| 15 %2 SN2 2
Tabac 11 dhl M 12 1 1 1
Plastique U 1 3 I3 11 1
Caoutchouc & cuir i b 1 2 i1 2 U 1
Textiles & prod. text. & habil. I il Ty 2 1552 1 1 1
Bois T (I 2 2 2 1
Ameublements & articles g & T e 2 11 1
Papier & produits connexes i & 1 1 182 1N i
Imprimerie, édition & connexes Ul 2 1 13 1 j2 2 2 2
Premiére transf. des métaux 1 gk 1 1 1 3 1 2 1
Fab. des produits en métal 1 1 1 3 e L] 1
Machinerie in 1 3 1 3 Ul 1
Matériel de transport 1 1 1 1 1 2 1 2 1
Electriques & électroniques ifyi2 1 1 12 1 2 1
Minéraux non métalliques 1 1 i e i1k T2 dhaRY 1
Raffinés de pétrole & charbon g N 10 1 3 il 2 1
Industries chimiques & 1 1 1 3 2. R 1
Autres ind. manufacturiéres 1 1 1 3 52 e 1
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ANNEXE 5

Données de la productivité multifactorielle et variables
connexes dans CANSIM

Matrices
CANSIM

Indices depuis 1961
Productivité sur la production brute 7900
Productivité sur la production brute nette 7901
Productivité sur la valeur ajoutée 7902
Productivité interindustrielle 7903
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