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Les comptes canadiens de la productivite:
interprétation et utilisations analytiques

ABSTRACT - This article is the second of a series dealing with the multifactor productivity
accounts of Statistics Canada. The first article has presented an overall concrete
description of the accounts and the various indices with graphics illustrating the major
results reached by the Canadian economy. This second article is mcre abstract and
attempts to go deeper into the notion of productivity tying it with the notions of welfare.
competitiveness and growth. We attempt in this manner to provide an overall analytical
framework for a better interpretation of the meaning of multifactor produc:ivity in the wider
contexts of the analyses of competitiveness and welfare. We finally use this analytical
framework to assess the popular views on competitiveness and its indicators.

RESUME - Cet article est le deuxiéme d'une séries portant sur les comptes de la
productivitée multifactorielle de Statistique Canada. Le premier article a présenté une
description concrete d'ensemble des comptes et des divers indices accompagnée de
graphigues illustrant les principaux résultats atteints par I'économie canadienne. Ce
deuxieme article se situe sur un plan plus abstrait et tente d'approfondir la notion de
productivite tout en la reliant aux notions de bien-étre, de compaétitivité et de croissance.
On essaie ainsi de fournir un cadre analytique d'ensemble permattant de mieux
interpréter la signification des mesures de productivité multifactorielle dans les contextes
plus amples de l'analyse de la competitivite et du bien-étre. On utilise enfin ce cadre
analytique pour évaluer les visions populaires de la compétitivité et de ses indicateurs.

1 - Introduction

Les comptes nationaux de la productivité produits par Statistique Canada ont fait |'objet
d'une description générale dans une article précédent’. Le but de ce deuxieme article est
de présenter une interprétation de ces comptes a des fins analytiques. On se questionne
notamment sur la relation qui existe entre productivité et bien-étre et entre productivité,
croissance et competitivité internationale. La notion de productivité dont il s'agit ici
correspond a celle d'efficience des processus de transformation des facteurs primaires
de production de I'économie, soit le capital et la main-d'oeuvre, en biens et services

En réesumé, les comptes de la productivité multitactorielle de Statistique Canada s'attardent a mesurer
I'aificacité technique et économique des industries du secteur des entreprises de [|'économie
canadienne. Cette analyse de performance se fait dans une perspective de chanjement. Les comptes
de la productivité mesurent les changements a travers le temps dans les niveaux d'efficacité plutot que
les niveaux d'efficacité atteints eux-mémes. La mesure des niveaux d'efficacité et, en particulier. leur
comparaison entre pays, exigent des informations qui ne sont pas présentement disponibles. Pour plus
de détails. voir Durand (1993a).
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divers. |l s'agit donc de la productivite totale des facteurs qui. en principe. n‘augmente que
pour des raisons associees a |'evolution de la technologie.

Les comptes de la productivite totale des facteurs presenteraient un caractere normatif
comme, dans une moindre mesure peut-étre, les autres composantes de la comptabilite
nationale. L'analyse de la performance ferait intervenir a cette fin divers critéeres
d'evaluation. Ces criteres peuvent étre objectifs comme, par exemple, lors de la
comparaison de la productivité des industries canadiennes aux mémes industries
d'autres pays. Cette analyse de performance s'insere alors dans un cadre plus global
d'analyse de la compétitivite.

Les criteres d'evaluation peuvent étre plus subjectifs, comme dans 'analyse du bien-étre.
La mesure du bien-étre fait, en effet, appel a la notion de fonction d'utilité sociale. Cette
fonction mesure, de fagon ordinale, le bien-étre d'une société en pondérant les fonctions
d'utilité de ses membres. On peut cependant, suivant Fisher (1930), analyser le bien-étre
sur la base de la mesure plus objective du niveau de consommation globale. Plus la
consommation globale est élevée, en effet. plus élevé sera, peut-on le présumer, le
niveau de bien-étre de la société. Encore que ce bien étre dépende de la distribution de
cette consommation entre les membres de la societé et du poids accordé a ses membres
dans la fonction d'utilité sociale. Cette ponderation fait intervenir des valeurs et prend
ainsi un caractere politique.

En économie de marché opérant sous un mode de concurrence pure et parfaite, la
consommation dépend de la dotation en facteurs des membres de la société (capital et
main-d’oeuvre) ainsi que de leur productivité marginale relative. Cette derniére détermine
les taux de rémunération des facteurs. L'évolution de la productivité influe sur la
productivité des facteurs et, par consequent, sur leur rémuneration. Elle influe donc ainsi
sur le bien-étre général.

En outre, l'analyse de la productivité constitue I'un des pylénes importants de I'analyse de
la croissance de I'economie a long terme. Méme en économie fermée, il demeure
important d'étudier la productivité afin de retracer ses déterminants et pouvoir agir ainsi.
par des politiques appropriées, sur la croissance de I'économie.

Les comptes de la productivité ne s'attaquent qu'indirectement a cette question en tentant
d'eliminer, du résidu de la productivité. tous ies facteurs pouvant étre identifiés et attribues
a une consommation d'entrées de facteurs. Il peut, par exemple, s'agir d'estimer
l'incidence de |'éducation sur la productivité de la main-d'oeuvre. Une main-d'oeuvre plus
eduquee sera, en geneéral, plus productive, mais egalement plus onéreuse. Les taux de
salaires plus éleves de la main-d'oeuvre qualifiée ne sont eux-memes que le reflet des
investissements antérieurs consacres a I'éducation de cette main-d'oeuvre, c'est-a-dire,
que le reflet d'entrees de facteurs consacrés a cette education dans le passé. En
pondérant les diverses entrees de main-d'oeuvre par leur taux de salaire relatif, on peut
tenir compte de leurs différences qualitatives et incorporer celles-ci aux entrées de
facteurs pour les extraire ainsi de la productivité résiduelle.




Puisque l'on peut retracer l'origine de la hausse de la production comme provenant
partiellement de cet usage antérieur de facteurs de production consacras a I'éducation
plutdt que provenant du progrées technique courant, la prise en compte de ces couts dans
les calculs reduit la mesure de la contribution de la productivité a la croissance. La
productivite residuelle qui demeure, aprées avoir tenu compte de l'incidence de toutes les
entrées de facteurs présentes et passees sur la croissance de la production, doit étre
expliquée par d'autres variables.

Les comptes de la productivité ne tentent pas de retracer ces autres variables. Leur but
est uniquement d'opérer une séparation entre d'une part, les facteurs onéreux qui sous-
tendent la croissance de la production tels, fondamentalement, la main-d'oeuvre et le
capital physique et humain et. d'autre part, les facteurs autres que I'on regroupent sous
le vocable de productivite.

Ces autres facteurs, qui n'entrainent pas de deboursés immédiats rattaches a la
production courante, comptent principalement le progrés technique, que I'on identifie au
progrés dans les connaissances techniques appliqguées a la producticn des biens et
services dans I'economie. Mais ils incluent également d'autres phénomeénes importants
telles les economies d'eéchelles et des facteurs dont on cherche a minimiser I'importance,
soit les erreurs de mesure dans les entrées et les sorties du systéeme productif. Ces
erreurs sont attribuables a des erreurs dans les données utilisées, a des erreurs dans les
calculs de productivite qui résultent du manque d'information, telle I'infcrmation sur les
entrées de ressources naturelles, par exemple. et a des erreurs conceptuelles, c'est-a-
dire, a des erreurs relatives a la spécification des mesures. Par exemple, le cadre
d'analyse conceptuelle peut supposer des conditions d'équilibre de long terme qui ne
tiennent pas en situation de basse conjoncture et se traduire par des bicis temporaires.
de nature cyclique. dans les mesures.

La separation de la contribution des entrées de facteurs des éléments résiduels de la
productivité sur la croissance des sorties conduit a I'établissement des comptes de
croissance de la nation. Aussi rapporte-t-on, avec les mesures de la productivité, les
mesures de la croissance des sorties et des entrées du systeme productif.

En premiére analyse, I'étude de la productivité apparait ainsi d'une importance
fondamentale tant pour les etudes de croissance et de compétitivité que pour les études
de bien-étre. Elle n'est cependant pas la seule variable d'importance a ces fins. De
nombreuses autres variables influent sur la croissance, la compétitivité et le- bien-étre.
C'est ce que nous allons tenter d’approfondir dans les paragraphes qui suivent. La section
suivante aborde de fagon genérale la relation entre la productivité, la compétitivité, le
bien-étre et la croissance. Suit une description de la vision populaire de la compétitivité
puis I'analyse de cette vision elle-méme et quelques conclusions.



2 - Productivite, compeétitivite, bien-étre et croissance

La compétitivité du Canada, au plan international, dépend en premiere ligne de |'évolution
des taux de change des monnaies qui servent a déterminer le prix des biens canadiens
par rapport aux biens eétrangers dans une monnaie commune. Cependant, les taux de
change ne fournissent pas uniquement des unités de mesure communes de la valeur des
biens dans les divers pays. |ls agissent, bien au contraire, comme des écluses qui servent
a equilibrer les echanges entre les pays. Ces echanges ont tendance a s'équilibrer
lorsque les ecluses sont ouvertes, c'est-a-dire, lorsque les taux de change sont fluctuants
et déterminés uniguement par les demandes et les offres privées des diverses monnaies
sur le marche international. Mais les gouvernements peuvent intervenir, et le font souvent.
pour controler les taux de change. Dans le cas d'un contréle strict de ces derniers. ils
demeurent fixes et n'agissent plus alors pour equilibrer les echanges commerciaux entre
les pays.

La compeétitivité sur le marché international, si on la mesure en termes de prix relatifs des
biens intérieurs par rapport aux biens étrangers pour des biens comparables et
echangeables, dépend donc strictement de I'évolution des taux de change et de
I'evolution de la structure des prix relatifs des divers biens dans les pays qui commercent
entre eux. Un pays ne peut pas, en regime de taux de change parfaitement flexible.
augmenter sa competitivité, c'est-a-dire, dans un sens provisoirement étroit, reduire ses
prix relativement a ceux des pays concurrents, en augmentant plus rapidement sa
productivité que ses partenaires commerciaux. Cela voudrait dire, en effet, qu'il augmente
sans cesse ses ventes a I'étranger tout en diminuant ses propres achats des pays
étrangers, c'est-a-dire, qu'il augmente continuellement ses surplus commerciaux. Avec
des taux de change flexibles, I'appréciation relative de sa monnaie par rapport aux
monnaies étrangeres, viendrait rapidement rétablir I'équilibre de ses échanges.

En situation de taux de change fixe, au contraire, les surplus commerciaux n'ont pas
tendance a s'equilibrer d'eux-mémes et l'efficacite relative joue un role davantage marqué
sur le solde commercial. Il s’agit |a, cependant, de conclusions issues d'un premier niveau
d'analyse qui néglige le fait que les taux de change n'ont pas pour réle d'équilibrer
uniquement les échanges commerciaux, mais plus globalement, I'ensemble des
échanges entre les pays ayant une contrepartie moneétaire. Si l'on ouvre ainsi la porte aux
mouvements de capitaux, ces mouvements pourront eux-méme contrebalancer les
mouvements de marchandises et de services des échanges commerciaux sans que ne
s'opere aucune variation des taux de change. Ces derniers mesurent en effet les prix
relatifs des diverses monnaies en fonction de leur offre et de leur demande globale qui.
elle, dépend tout autant des mouvements de capitaux que des échanges commerciaux.

L'incidence de la productivité sur la compétitivité et sur les flux commerciaux dépend donc
ainsi de la flexibiliteé des taux de changes et, a la fois, des mouvements de capitaux. Les
mouvements de capitaux, comme les taux de change peuvent, en retour, étre soumis au
contréle de la politique économique des pays partenaires. A tout cela, s'ajoute, bien
entendue, toute la gamme des interventions commerciales directes des gouvernements




a caractere tarifaire et non-tarifaire. La competitivite déepend enfin des nombreuses
variables du marketing-mix. La relation productivite - competitivite internationale. dans le
cadre d une pleing analyse des fcrces en action, n'ast donc pas simple.

En outre, cette compétitivité globale. au plan internationai tout comme au plan national.
est de nature differentiee selon les biens et services produits. Certaines firmes ou
industries, en augmentant leur productivité relative par rapport a celle des concurrents
etrangers davantage que celle des autres firmes ou industries, augmentent ainsi leur
competitivite sur le marche intérieur tout comme sur le marchg international.
indéependamment de la compétitivité globale des pays en présence. De fagon contrastée.,
les autres firmes ou industries voient leurs avantages comparatifs diminués. C'est la une
fagon de voir la loi des avantages comparatifs dans une perspective dynamique. Les
economies peuvent augmenter leurs forces relatives dans certains secteurs d'activité et
s'affaiblir dans d'autres sans pour autant changer leur competitivite de fagon marquéee au
plan global.

Lorsque I'on regarde les cnoses dans cette derniere perspective. qui differentie nettement
les biens et services échanges sur les marchés internationaux, on se rand compte que
ceux-ci ont, en gquelgue sorte, leur propre taux de change. Ces taux de change sont nuls
autres que les parités de pouvoir d'achat, c'est-a-dire, les niveaux de prix relatifs de
chaque bien et service dans une monnaie commune. Ainsi, I'analyse de la compétitivité
doit faire appel a une analyse fine des divers biens et services echanges sur les marchés
internationaux apres avoir converti leur quantiteé et leur prix en des unités de mesure
communes. Les prix unitaires des biens echangeables exprimés dans une méme
monnaie, pour des quantités identiques présentant les mémes caractéristiques
qualitatives, constituent I'un des indicateurs les plus fondamentaux de la compétitivité
propre a chacun d'entre-eux. Mais la concurrence se joue egalement sur d'autres plans
qu'il serait trop long de discuter ici. Mentionnons simplement la ccnnaissance des
marchés, la différentiation qualitative des produits, la publicité, I'acces et le contréle
d'importants canaux de distributions, les affinités linguistiques et culturelles, etc. On se
concentrera, dans ce qui suit, uniquement sur la variable prix pour des produits et
services comparables.

Les prix unitaires dependent, dans chaque pays. de lefficacité d=s procédés de
production utilises ainsi que des prix des facteurs de production, y compris ceux des
facteurs importés. Les prix des facteurs, en retour, dépendent de leur productivité
marginale (demande de facteurs) et de leur offre, de sorte, qu'en bout de compte, les prix
unitaires reposent largement sur l'efficacité. Les parités des pouvoirs d’achats reposent
ainsi dans une large mesure sur l'efficacité relative des pays et les taux de change,
lorsque ces derniers sont sujets aux contréle gouvernemental el a d'importants
mouvements de capitaux. Mais c'est la parité des pouvoir d'achat et non la productivité
qui mesure la competitivite-prix des pays sur le marché international et cela, pour chaque
produit echangeable.

On pourrait. a la lumiere de ce qui précede, et en tentant de pousser le raisonnement &
sa limite, dire que la parité des pouvoirs d'achat mesure, de fait. les niveaux relatifs
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d'efficacité entre les pays. Mais cela serait inexact. Cette parité reflete aussi I'effort relatif
consacré dans chaque pays au soutien des activites de production et refiete, plus
specifiquement, la propension au travail et a I'épargne, c'est-a-dire, comme nous venons
de le dire plus haut. l'offre de facteurs. Cette derniére influe également en retour. en
I'absence de controle gouvernemental, sur les flux internationaux de capitaux entre les
pays. On retrouve donc. dans l'analyse de la compétitivité. la méme décomposition des
facteurs de croissance decrite plus haut et qui sépare la contribution des entrées de
facteurs de celle de gains de productivite.

Les derniers paragraphes nous amenent a considérer que. dans une perspective micro-
economique a tout le moins, la competitivite globale de méme que la compétitivité
sectorielle n'a peut-étre pas d'autre signification que celle de refléter |'évolution de la
performance relative des diverses activités de production et, de fagon plus globale, la
croissance. Une croissance rapide associée a une affectation et a une utilisation
judicieuse des ressources rares est, somme toute, le vrai critere de performance en
regard duquel les activites d'echange elles-mémes doivent étre évaluées. Dans la
mesure ou ces echanges favorisent la croissance absolue (le piein empioi des ressources
productives) de méme que la croissance de la productivité, elles supportent I'évolution de
I'efficience globale. En effet, un pays ne gagne a étre plus compétitif qu'en gagnant a étre
plus productif. La croissance de la productivité est seule a pouvoir entrainer la hausse de
la remunération des facteurs et par conséquent, elle est seule & pouvoir soutenir
I'elévation des niveaux de bien-étre.

Les divergences d'evolution de la productivite, en favorisant des disparités dans
I'évolution de la rémunération des facteurs, peuvent également, par le fait méme,
entrainer le déplacement de ces facteurs. Cela est particulierement vrai pour le capital qui
circule tres librement entre les pays developpés. Le know-how administratif immigre
normalement avec le capital quand ce dernier se déplace sous la forme d'investissements
directs a I'etranger. C'est 1a I'un des nombreux canaux de diffusion du progrés technique
a travers les pays.

Ainsi par exemple, un pays peut, en maintenant, grace a son efficacité relative et aux prix
de ses facteurs primaires, des prix relatifs peu eleves sur le marché international. réaliser
des surplus commerciaux eleves eux-mémes contre-balances par des investissements
directs a |'étranger dans une situation ou les taux de change sont, par ailleurs,
parfaitement flexibles. Cet exemple nous rappelle evidemment. malgré I'appréciation
graduelle du yen, les échanges des dernieres decennies entre le Japon et ses partenaires
commerciaux.

Cet exemple apporte une autre dimension a l'analyse. Le surplus du compte courant ne
peut étre éponge que par un déficit equivalent au compte des capitaux. Ce déficit suppose
lui-méme un flux d'épargne intérieur suffisant®. Sans cet épargne, le déficit de la balance

2. Il pourrait aussi étre absorbé en partie par I'émission de monnaie servant de devises au pian
international dans le cadre d'échanges en expansion.



des paiements entrainerait la chute du taux de change et le reequilibrage des échanges
commerciaux.

En bref, le maintien d'une croissance industrielle elevée. comme dans le cas du Japon et
de nombreux autres pays asiatiques, ne peut s'appuyer uniguement sur la compétitivité-
prix pure. Elle fait intervenir d'autres variables comme I'épargne. Cet éoargne doit étre
suffisante pour, non seulement éponger le surplus commercial par des investissements a
I'étranger. mais egalement soutenir la croissance du stock de capital intérieur nécessaire
a I'expansion industrielle elle-méme. Elle fait intervenir également une expansion de la
main-d'oeuvre disponible. La croissance requise des facteurs primaires de I'économie
nationale peut cependant étre atténuée par une croissance élevée de la productivité. |l
s'agit. on le comprendra, d'une dynamique essoufflante qui peut entrainer. tét ou tard, sa
propre fin.

Cette fin, elle pourrait decouler - il s'agit ici d’'une hypothese - de I'élévation graduelle du
niveau de vie qu'entraine la hausse rapide de la productivité. Par niveau de vie, on entend
ici, vaguement, le niveau de consommation per capita. Ce qui nous ramene & la question
du bien-étre dont nous devons d’'abord préciser davantage sa relation avec la notion
d'efficacite.

On a provisoirement définit plus haut le bien-étre par le niveau de consommation. Cette
notion du bien-étre est restrictive non seulement parce qu'elle fait abstraction de certaines
realités comme la distribution des revenus, comme nous |'avons déja souleve, mais aussi
et surtout parce qu'elle ne tient pas compte du fait que la consommation s'appuie sur les
sacrifices en heures de loisir et en épargne qui sont neécessaires a son soutien. Ceci nous
amene a suggerer ici une notion plus globale du bien étre comme étant un rapport colts-
benefices entre, d'une part, les efforts fournis pour soutenir la production et, d'autre part,
les bénéfices que la société en tire par sa consommation, c'est-a-dire, en somme, au
rapprochement de la notion de bien-étre de celle d'efficacite.

Ce rapport codts-bénefices est en quelque sorte une mesure de performance ou
d'efficience elargie qui peut étre identifiee comme la mesure fondamentale de la
productivité et, tout a la fois, comme la mesure fondamentale du bien-étre global®. Centes.
les aspects distributifs ne sont pas immeédiatement pris en compte par ce qui survient
dans le systeme productif autrement que par la relation efficience - rémunération des
facteurs. Mais il demeure que, dans cette perspective, la croissance et la mesure de la
productivité n'influent pas sur la croissance et la mesure du bien-étre. Bien plutét, elles
s'y identifient.

Assuremerit, on peut elargir la mesure traditionnelle du bien-étre associé au niveau de
consommation en élargissant le panier des biens consommeés pour y inclure les heures
de loisir. La main-d'oeuvre devient alors endogene. Cet élargissement du panier de

3. Cette idee ne serait pas nouvelle et se retrouverait dans les écrits de Ricardo. Corime le rapporte Blaug
(1962 et 1968. p.118):"For Ricardo, “value” is an inverse index of the average productivity of labor and
therefare ot economic welfare: weltare is a matter of minimizing human eftort per unit of output”.



consommation a |'attente qu'exige I'épargne et qui la définit* n'est pas aussi evidente.
Pour endogeniser I'épargne il faut introduire la consommation future dans la fonction
d'utilité sociale de méme qu'un facteur d’ equnvalence entre la consommation presente et
la consommation future, un taux descompte en quelque sorte. Alors seulement la
mesure du bien-étre en termes de consommation et la mesure du bien-étre développée
plus haut comme étant un rapport colts-bénéfices seront-elles équivalentes. De méme.
apparaitra alors la hausse de la productivité comme étant le seul facteur de croissance
de ce bien étre, du moins, si I'on neglige les aspects distributionels.

On a donc ainsi une trilogie productivité-bien-étre-compeétitivité dont deux des pdles se
superposent lorsgue I'on élargit la notion d'efficacité pour y englober bien davantage que
des facteurs purement techniques. Déja, la notion traditionnelle d'efficacité economique
englobe la notion d'efficaciteé technique et la transcende tout a la fois en y ajoutant la
minimisation des couts dans une perspective d'équilibre de longue péricde. On élargit ici
encore plus cette notion en incluant, dans les resultats de I'activite de production, non
seulement le soutien a la consommation courante des biens et services mais également,
I'accumulation du capital.

Dans une perspective dynamigue a horizon illimité. cela revient a considérer que la norme
de performance des activites de production se rapporte au sentier soutenable de la
consommation a travers le temps dont la frontiere est des lors délimitée par le revenu
national net, c'est-a-dire, la consommation courante augmentéee de la formation nette de
capital. La norme elargie d'efficacité que nous venons de développer vient ainsi imposer
une norme a la mesure de l'activité de production elle-méme et apporter un nouvel
eclairage sur un vieux debat: celui du choix du produit intérieur brut en opposition au
produit intérieur net comme mesure globale d'activité de I'économie. On sait que les
ecologistes, par exemple, ont souvent suggere de défalquer le produit intérieur brut de la
valeur de la consommation des richesses naturelles et, plus généralement. des couts
causes a l'environnement par les activites de production. La notion d'efficacité élargie
proposeée ici tend a fournir un appui a leur these®.

La mesure et la notion méme de la competitivité internationale, par ailleurs, ne se référe
genéralement qu'a des biens echangeables sur les marchés internationaux et ne fait pas
intervenir directement I'épargne et le travail comme la mesure élargie du bien étre ou de
l'efficience. Neanmoins, des relations techniques lient les extrants du systéeme productif
a ses intrants en capital et en main-d'oeuvre. L'évolution de la compétitivité dépend donc
de I'evolution de cette relation technique, soit, en perspective longue, essentiellement du
progres technique, tout comme elle depend egalement des intrants en main-d'oeuvre et
en capital. Ces intrants eux-mémes apparaissent, pour une large part, transformés sous
forme d'entrées intermédiaires provenant d'industries qui ne sont pas nécessairement

=

Epargner, c'est en effet différer sa consommation présente au profit de sa consommation future.

5. Ce taux d'escompte peut étre vue comme le prix des biens futurs par rapport au prix des biens présents
mais il peut, de fagon équivalente, bien qu'inhabituelle. étre vue comme un rapport de volume. les biens
futurs étant, en quelque sorte. déprécies par rapport & ceux du présent.

6. Pour une plus ample discussion de cette question. voir Durand R. (1993b).




soumises de fagon directe au feu de la concurrence internationale. L efficacite de ces
industries ainsi que leur comportement sur le marché des facteurs influent sur le prix des
entrées intermédiaires des industries en concurrence directe avec l'étranger. La
competitivite sur le marche internationale depend donc globalement de I'ensemble des
forces et faiblesses de I'economie nationale.

Ainsi, pour &tre cempetitif, 1l faut innover et il faut fournir des 2fforts de travail et une
epargne suffisante. Ces efforts influent negativement sur le niveau du tien-étre comme
nous venons de le voir alors que le progres technique, au contraire. influe positivement
sur ce niveau. Il s'ensuit qu'une societe peut choisir de réduire volontairement son niveau
de bien-étre pour soutenir sa "competitivite” et son expansion. De nouveau, la
competitivite est avant tout une question de niveaux de prix qui dépendent eux-mémes.
a la fois de l'efficacite et des propensions au travail et a I'epargne. On ne peut ainsi
identifier. comme cans le cas du bien-étre. la notion de competitivite a celle de I'efficacité.

Mais c'est precisement ici que les liens entre la compétitivité et le bien-étre se tissent. Des
societes ayant des valeurs différentes auront une performance différenie sur le marche
international meme si, du point de vue stricte de I'efficacité technique, elles s'équivalent.

Revenons donc a la relation competitivite-bien-étre. Avec I'élévation graduelle du niveau
de vie, on doit s'attendre a ce que le loisir prenne plus d'importance et, accompagnant ce
loisir, la consommation des biens et services. Une augmentation des loisirs et de la
consommation signifient, toutes choses egales par ailleurs, une réducticn des heures de
travail et de I'épargne. L'élevation du niveau de vie peut entrainer de la scrte une mutation
dans les comportements des agents economiques et une reduction de I'offre de facteurs
primaires qui ralentirait le rythme de la croissance.

On parle ainsi souvent de l'occidentalisation des habitudes de vie des peuples asiatiques.
Se pourrait-il que ce phenomene entraine une reduction de Ia propension a I'épargne et
au travail des Japonais qui ramene graduellement le Japon sur un sentier de croissance
moins rapide, plus semblable a celui des pays en téte de peloton quJ'il aura rejoint?
Nombreux sont ceux qui le pensent. Le Japon, comme de nombreux pzys européens, a
connu une croissance rapide durant plusieurs decennies qui serait attribuable. d'une part
au rattrapage technologique et, d'autre part, a la volonté de ce pays ce reprendre son
rang d'avant la deuxieme guerre mondiale en ce qui a trait au bien-étre de sa population
par rapport aux pays les plus riches.

Une fois la cible atteinte, voudra-t-on la depasser? Voudra-t-on plus vraisemblablement
au Japon et dans les pays de I'Europe occidentale, maintenir le rarg en changeant
graduellement de regime pour plus de consommation et moins d'épargne? |l est certes
difficile de deviner I'avenir et de trouver la réponse a une telle question. Ce qui apparait
certain, c'est que I'un des leviers de |a croissance acceélérée de ces pays ne pourra plus
agir desormais. |l s'agit du rattrapage technologique qui a soutenu des taux de croissance
de la productivite dans ces pays supérieurs a ceux des pays en téte de peloton comme
le Canada et les Etats-Unis. Désormais, on devrait s'attendre a une égalisation du
progres techniques entre les pays industrialisés et. consequemment. a Lne réduction des



ecarts de croissance entre ces pays. La croissance pourrait également s'uniformiser par
une.croissance démographique et une croissance de la main-d'oeuvre plus similaires
entre les pays développes et peut-étre, comme nous venons den parler. une
uniformisation accrue des comportements et des attitudes en matieres économiques.

3 - Vision populaire de la competitivite

Ainsi la competitivité pourrait étre étroitement reliée au bien-étre. En outre. si 'on revient
sur des jalons que nous avons poses plus haut, la question de la compétitivité, qu'elle soit
intérieure ou internationale, ne présente d'intérét que dans la mesure ou elle confronte la
question de la croissance globale. Nous avons établi plus haut comme raisonnable I'idée
que l'analyse de la competitivité faisait intervenir les mémes variables que I'analyse de la
croissance, c'est-a-dire, a la fois I'efficacité, prise dans un sens élargie. et la disponibilite
des facteurs primaires. De |a a établir une équation entre la compétitivité et la croissance.
il n'y a qu'un pas a franchir.

Ce pas, il semble avoir été franchi par des eéconomistes comme Harris et Watson (1992)
qui se sont penchés sur l'analyse de trois visions récentes de la question de la
compétitivité, soit celles de Porter, de Reich et de Thurow. Harris et Watson abordent dés
le départ la question de savoir ce que I'on cherche avant tout a optimiser. Dans le langage
de I'economiste, il s'agit bien sGr du bien-étre. Dans le langage moins formaliste des gens
d'affaires et de divers autres groupes intéressés par les guestions économigues, il peut
s'agir d'une variété de questions comme la maximisation de I'excédent commercial, des
parts de marche des produits canadiens a I'étranger, du contenu en valeur ajoutée de nos
exportations, etc. Il n'est pas rare de voir 'expression de tels objectifs dans la presse
economique, par exemple.

Le bien-étre, pour I'économiste, c'est généralement le résultat de deux phénomeénes: la
croissance globale et la distribution du revenu. Nous avons remplacé la notion de
croissance globale plus haut par celle d'efficience comme critére de bien-étre. Mais la
croissance globale, c'est généralement également ce que la plupart des participants au
debat sur la compétitivité ont en téte d'une maniere plus ou moins explicite. Pourquoi
voudrait-on, en effet, maximiser nos parts de marche ou notre contenu en valeur ajoutée
sinon pour augmenter I'emploi, le revenu et le bien-étre? Etre compétitif. semblerait-il.
serait associe, dans les débats populaires, a la pleine utilisation de nos ressources et, en
particulier, de notre main-d'oeuvre, et serait associé au succés dans les industries a hauts
technologie. Pourquoi ces industries sinon gu'elles sont des industries d'avenir qui paient
genéralement des taux de salaires élevés et qui réalisent des profits également élevés?
Et ces industries n'offrent de telles rémunérations des facteurs primaires que parce
qu'elles sont, en retour, hautement productives.

La difference entre le debat populaire et I'approche plus structurée de l'analyse
economique, c'est que d'une part, la question est posée de fagon plus claire par l'analyse
economique et que d'autre part, la liaison entre le bien-étre et la croissance ou la
competitivite y est egalement mieux articulée. En outre. on pourrait ajouter comme




troisieme distinction importante. suivant en cela Harris et Watson. que la science
economique ne pretend pas avoir la reponse a la question des sources e la croissance.
contrairement aux gurus qui profitent generalement d'une oreille plus attentive a leurs
enonces. Leur langage plus populaire, plus coloré et plus pres des divers groupes
Interesses par la question, seraient quelques uns des éléments qui ont contribué a leur
succes. Les analogies qu'ils établissent avec la compétitivité de la firme sur le marché
intérieur et qui font appel plus immediatement a lintuition des gens d'affaires
contribueraient egalement de fagon importante a leur cote d'écoute.

4 - La vision populaire et sa conformité a deux equations fonda-
mentales

Quoiqu'l en soit, cela nous amene a proposer deux équations foridamentales. La
premiere serait |'egalite entre la notion d'efficience et celle de bien-étre. & distribution de
revenus donnee. La deuxieme serait I'égalité entre la croissance et la compétitivité.

Etre compétitif, ce serait assurer la croissance la plus elevee. En retour cette croissance
elevee repose sur l'offre de facteurs et l'efficience. Mais on ne peut tirer dela des
conclusions immediates quant a la maximisation de la valeur ajoutée au sens populaire
ou la maximisation des parts de marchés a |'exportation. Certes, comme nous l'avons
mentionner plus haut, le sentier de croissance le plus élevé est atteint par la maximisation
du produit intérieur net, c'est-a-dire, de la valeur ajoutée nette de la dépréciation du
capital. Par dépreciation du capital, on entend ici la dépréciation a la fois des actifs
produits et des actifs fournis par I'environnement. Mais il faut considérar les loisirs et la
préférence pour la consommation présente comme éléments du panier de
consommation, ce qui nous amene a la maximisation de la croissance relative plutdt qu'a
la maximisation de la croissance absolue soit, en dernier essor, la maximisation de
I'efficience ou de ce que d'autres appelleraient la croissance qualitative.

De la a favoriser la croissance des industries dites a haute valeur ajoutée, il n'y a qu'un
pas malheureusement trop facile a franchir. Cela releve d'une compréhension limitée du
fonctionnement de I'appareil productif de la société. Toute livraison a la demande finale
de I'economie et, en particulier, toute livraison tant appréciée et recommandée sur les
marchés d'exportation, n'est que pure valeur ajoutée bien qu'une part de cette valeur
ajoutee puisse provenir de la contribution de facteurs de production importés. Mais
qu'importe que I'on fasse appel a des facteurs étrangers si cela contribue globalement a
notre efficacité par une meilleur utilisation de nos ressources a d'autres fins?

Cette maxime populaire provient peut-étre du découpage largement artificiel des activités
de production dans I'economie par branche industrielle. Chaque indust-ie contribue pour
une part seulement a la valeur ajoutée des biens et services livrés a |a demande finale
par I'utilisation de son capital et de sa main-d'oeuvre. La valeur des biens et services
livres a la demande finale depend également de la contribution des factaurs achetés. que
'on nomme, dans le jargon de la comptabilité nationale, les acha's intermédiaires.
Maximiser la valeur ajoutée, au niveau de l'industrie. c'est minimiser I'achat de facteurs



intermediaires pour maximiser le contenu en valeur ajoutée propre de l'industrie. Mais.
que sont les achats de biens et services intermediaires. sinon la valeur gjoutée des
industries situées en amont? Que demeure-t-il alors de cette maxime populaire compte
tenu du découpage purement artificiel des activités de production?

Ce qu'il faudrait maximiser semble-t-il, ce serait le contenu en facteurs primaires
intérieurs par opposition aux facteurs primaires imporés indirectement sous la forme
d'entrées intermediaires en biens et services. Mais quel est le mérite, encore une fois, de
maximiser, dans la production de chaque bien et service, la valeur ajoutée intérieure? Ne
devrait-on pas jauger de la valeur de ces importations que par rapport au critere
d'efficience? Certes, on pourra opposer ici le critere plus macroeconomique de la création
d'emploi. Mais la création d'emploi ne dépend-elle pas pour une part de notre
competitivite, c'est-a-dire. de |'efficacité d'utilisation et d'allocation des ressources? Et ne
dépend-elle pas plus fondamentalement du fonctionnement plus ou moins harmonieux
des marcheés de facteurs et des politiques macroeconomiques d'équilibre conjoncturel!?

La maximisation de la valeur ajoutée au niveau global ne consiste pas, dans tous les cas.
a maximiser la valeur ajoutée sur chague produit livré a la demande finale mais a
maximiser la valeur ajoutée de I'ensemble de I'economie par l'aliocation des ressources
productives vers les activités a productivité la plus elevee pour lesquelles on possede, par
ailleurs, des avantages comparatifs sur le marché international. La spécialisation
internationale peut impliquer Importation de facteurs de production dans de nombreux
secteurs d'activités. En d'autres termes, les grappes industrielles. si souvent discutées de
nos jours, ont potentiellement ou devraient avoir, dans une situation idéale. des
ramifications transnationales.

De méme, l'analyse des parts de marche des produits exportés sur les marchés
internationaux atteint vite ses limites pour des raisons similaires. Pourquoi vouloir
maximiser nos parts de marches pour des produits, comme par exemple les vétements,
qui génerent des activités dans des industries a faible efficience. Encore faudrait-il que de
telles prescriptions soient plus sélectives.

Il est peu etonnant en outre de constater qu'il n'existe pas de correlation entre le degré
d'ouverture des eéconomies et leur degre de succes mesuré par des indicateurs comme
le produit intérieur net (PIN) per capita, par exemple. L'importance du commerce extérieur
pour un pays donne depend d'une foule de facteurs, dont notamment sa dotation en
ressources et |a taille de son marche intérieur. Des pays. comme les Etats-Unis, ont
atteint des niveaux d'efficience et de bien-étre eleves pendant de nombreuses décennies
malgré un commerce extérieur relativement peu élevé par rapport a leur PIN
comparativement a d'autres pays moins fortunés. Le commerce extérieur en lui-méme ne
constitue pas une panacee aux problemes de croissance et la maximisation des parts de
marches que ce soit par produit ou de fagcon plus globale ne présente pas de valeur de
prescription particuliere.

Les parts de marché et la parité des pouvoirs d'achat ou la compétitivité-prix
n‘apparaissent ainsi que comme des indicateurs pouvant signaler des problémes de
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performance. dans le contexte analytique mieux articulé de la croissance globale et de
I'efficience. Une economie en declin, a chomage élevée, dont la monnzie a tendance a
se deprecier en longue période et dont le niveau de vie de ses agents stagne plus ou
moins constitue le veritable signal d’'alarme. Si a cela s'ajoute des parts de marchés
internationales qui chutent pour la plupart des produits exportés, des importations en
croissance et une parité des pouvoirs d'achats défavorable, le diagnostic n'en est que
plus complet. Par contre, une diminution de I'importance du commerce international. en
lui-méme. ne constitue pas un symptdome d'un mal endémique bien qu'une parité de
pouvoir d'achat en declin puisse signaler une perte d'efficience relative. Mais encore.
perdre de I'avance, quand on est en téte de file, est-ce si dramatique? N'est-ce pas plutot
inévitable et méme souhaitable?

5 - Conclusion

Dans cet article. nous avons tenté d'articuler une interprétation analytique de la notion
d'efficience économique et de relier cette notion aux notions de compétitivité, de
croissance et de bien-étre. On a pose deux equations, soient celles de I'égalité entre
I'efficience et le bien-étre a distribution de revenus donnée et I'égalité 2ntre compétitivite
et croissance. Ceci nous a amené a considérer les comptes de la productivité de
Statistique Canada comme l'une des deux composantes majeures Jde l'analyse de la
croissance, la deuxieme composante étant |'offre des facteurs primaires de capital et de
main-d'oeuvre de I'économie.

La comptabilite de la croissance consiste ainsi a separer les entrées de facteurs, qui ont
un caractere essentiellement onéreux, du progres de la connaissance appliquée a la
production des biens et services. Du cdté des facteurs sont incius les différences
qualitatives de la main-d'oeuvre qui resultent de I'éducation et de la formation en cours
d'emploi de méme que toutes autres différences qualitatives dans les entrées de facteurs
qui resultent d'investissements antérieurs. La séparation des sources de la croissance
entre les facteurs onéreux et le progrés des connaissances a pour but de mieux
comprendre I'origine de cette croissance et. peut-on I'espérer, guider ainsi les décideurs
privés et publics afin gu'ils puissent stimuler davantage la croissance de l'efficience
globale et 'augmentation du bien-étre. Les comptes de la croissance ne poussent pas
l'analyse au dela de cette limite en tentant d’expliquer, comme le fait la littérature récente
portant sur la croissance endogene, les facteurs qui sous-tendent les sources de la
croissance. .

Cette analyse conceptuelle nous a amené a faire un rapprochement entre le langage de
'économiste et celui des gens d'affaires et a scruter la signification et la portée de
maximes populaires telles celle qui dicterait de maximiser I'importance des industries a
haute valeur ajoutée, par exemple. Ceci nous a amené a conclure que si les objectifs
exprimés par ces gens daffaires et une certaine presse économique relevaient
fondamentalement de la méme volonté de maximiser le bien-étre que I'on retrouve au
coeur de I'analyse economique elle-méme, I'articulation des moyens exprimeés en différait
grandement.
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La vision populaire prescrit des recettes bien definies mais qui résistent difficilement, dans
la plupart des cas. a une analyse économique rigoureuse. Cette derniere, par ailleurs,
malgré des siecles de reflexions, n'a malheureusement encore que peu a offrir pour
relever notre degre de bien-étre. Peut-étre peut-on espérer davantage des réflexions
récentes de la littérature sur la croissance endogéne’.

Pour notre part, nous avons avance timidement I'hypothese que le rattrapage historique
de plusieurs pays en voie de developpement rapide trouvait sa limite non seulement dans
le ralentissement graduel du progrés technique mais egalement au travers d'une
transformation graduelle des comportements des agents économiques, soit plus
précisement au travers de |la baisse graduelle de leur propension au travail et a I'épargne
qui pourrait elle-méme decouler de I'elévation du bien-étre. Somme toute, notre vision de
la relation de transformation des facteurs en biens et services, généralement percue
comme une relation objective a caractére technique, ne devrait-elle étre. en dernier
ressort, que celle, inverseée, de la relation plus subjective d'utilite.

7. Voir a ce sujet Lucas (1993).



BIBLIOGRAPHIE

Blaug, Mark, (1962 et 1968), Economic Theory in Retrospect, Richard D. Irwin, Inc..
Homewood, Illinois.

Durand, René. (1993a), "Le Programme de Productivité Multifactorielle de Statistique
Canada”, L 'Actualite économique, vol. 69, n° 4, décembre, pp.313-330.

Durand, René,(1993b), "On the Measurement of Capital Services and Economic effi-
ciency”, Statistique Canada. Dvision des entrees-sorties, septembre.

Fisher, |. (1930), The Theory of Interest, Macmillan, New York.

Harris, R.G. and W.G. Watson, (1992), "Three Visions of Competitiveness: Porter. Reich
and Thurow on Economic Growth and Policy”, in Productivity, Growth and Canada's
International Competitiveness, T. J. Courchene and D.D. Purvis (eds.}. The Bell Can-
ada Papers on Economic and Public Policy and the John Deutsch Institute for the
Study of Economic Policy, no. 1, September, pp. 233-296.

Lucas, Robert E., (1993), “Making a Miracle”, Econometrica, vol. 61, no.2, March, pp.
251-272

Porter, Michael E. and the Monitor Company, Canada at the Crossroads, The Reality of a
New Competitive Environment, Business Council on National Issues and Minister of
Supply and Services, Canada 1991.

Romer, Paul (1986), “Increasing Returns and Long-Run Growth", Journal of Political
Economy, 94, pp. 1002-1037.

Statistique Canada. Mesures Globales de Productivité, catalogue 15-204.






TECHNICAL SERIES/CAHIERS TECHNIQUES

INPUT-OUTPUT DIVISION/DIVISION DES ENTREES-SORTIES

STATISTICS CANADA/STATISTIQUE CANADA

(n

Hoffman. er al., User's Guide to Statistics Canada
Structural  Economic  Models.  Input-Output
Division. Statistics Canada. Revised September
1980.

(2)

Hoffman, er «l., Guide d'utilisation des modéles
économiques et structuraux de Statistique Canada,
Division des entrées-sorties, Staustique Canada.
Reévisé septembre 980

(3)

Durand. R.. and Rwoux. R.. Estumating Final
Demund Expenditure at Factor Cost and Net of
Tux Price Indices in the Canadian Input-Output
Tubles. Paper Presented w the International Round
Table on Taxes and the CPI. Otuawa. Input- Output
Division, Statistics Canada, March 3, 1987.

Out of Print. Durand, R.. and Rioux. R,
Estimating Final Demand Expenditure at Factor
Cost and Net of Tux Price Indices Now published
in Economic Systems Research, Joumal of the
Intemational Input-Output Association. Volume 6,
Number 3, 1994, pp.265.

4)

Siddigi, Y.. Murty. P.S.K.. and Dicena. J..
Highlights of the Public Sector Market Study,
1983 Input-Output Division, Statistics Canada,
September 1987.

(S)

Munty, P.SK.. Size and Structure of the Public
Sector Market, 1983, Sources and Methods. Input-
Qutput Division, Statistics Canada. September
1987.

(6)

Durand, R.. The Adding-Up Problem in the
Compurtation of Aggregate Constunt Price (GDP.
Input-Output Division, Statistics Canada. October
1987.

N

Durand. R.. and Markle. T., Measuring the
Variability of Input-Output Structures: A Progress
Report. Input-Output Division. Statistics Canada.
December 1987.

(8)

Durand, R.. and Markle. T.. On the Variabilitv of
Input-Outpus Structures: A Progress Report on the
Constant Price Industrial Input Structures, Input-
Output Division. Statistics Canada. April 1988,

9)

Durand. R.. and Markle. T.. Structural Change in
the Cuanadian Economy: The Supply Side n
Current Prices. Input-Output Division. Statistics
Canada, July 1988.

(10)

Durand. R.. Statistics Canada’s Price Model: A
Detailed Description of the Structure and
Simultation Capacities. Input-Output Division,
Statistics Canada, August 1988,

(1

Durand. R.. and Markle, T.. Structural Change in
the Cuanadian Economy: The Supply Side n
Constant Prices. Input-Ouiput Division. Statistics
Canada, October 1988,

(12)

Durand. R., and Markle, T.. A Diversity Analvsis of
Structural Change Based on the Canadian Input-
Qutput Tubles. Input-Output Division, StatisticsOut
of Pnnt Durand, R. and Muarkle. T.. Diversity
Analvsis  of Strutural Change Based on the
Canadian Input-Output Tubles. Now published in
Economic System Research. Joumal of the
[ntemational Input-Output Association. Volume 6,
Number 3, 1994, pp.277



(13)

Durand.R. and Markle ,T., Structural Change in
the Canadian Economy: The Supply Side in
Constant Prices. Input-Output Division, Statistics
Canada. October 1988.

(14)
Murty, P.S K... Généreux.P.A.. Leblanc D.. and
Grennberg, M.. Provincial Sales Tax Commodity
Allocation Project. 1984 Sources and methods.
Input-Output Divisison. Statistics Canada. January
1989.

(15)

Durand. R.. The Balancing Process of the Regional
Input-Output ~ Tables.  Input-Output  Division.
Staustics Canada, February 19%89.

(16)

Siddigi, Y.. Munty, P.SK.. and Diena i
Highlights of the Provincial Sales Tax Commaodity
Allocation Project. 1984, Input-Output Division.
Statstics Canada. January 1989. Reprinted from
Canadian Economic Observer. May 1989,

)

Durand. R., Aggregation Formulas for Multifactor
Productivicy, Input-Output  Division,  Staustcs
Canada. June 1989.

(18-E)

Mercier. P.. Durand, R.. and Diaz. A.
Specification of Parameters for the National Input-
Output Model. Input-Output Division, Statistics
Canada, December 1991,

(18-F)

Mercier, P.. Durand. R., et Diaz, A., Spécification
des paramétres du modeéle d'entrées-sorties
national. Division des entrées-sorties, Statistique
Canada, décembre 1991.

(19-E)

Siddiqi, Y.. and Murty, P.S K.. Commodity Indirect
Tuxes in the Canadian Input-Quiput Accounts.
1984 Input-Output Division, Statistics Canada,
July 6. 1989,

(19-P)

Siddiqi, Y. et Murty, P.S.K., lmpots indirects sur
les biens et les services dans les comptes d’entrées-
sorties du Canada, 1984, Division des entrées-
sorties, Statistique Canada, 6 juillet 1983.

(20)

Markle. T.. Progress Report # 5. On the Temporal
Variability of the Aggregate Input Structure, Input-
Output Division, Statistics Canada. September
1989.

Q2h

Siddigi. Y., and Murnty, P.S K., Highlights of
Commodiry Taxes for 1984, Input-Output Division.
Statistics Canada, Canadian Economic Observer,
September 1989,

22

Siddigi. Y.. and Munty. P.SK.. Commodity
Indirect Taxes - An Inveniory before the (ST,
Input-Output Division. Statistics Canada. Canadian
Economic Observer, October 1989,

(23)

Murty, P.SK.. and Siddigi. Y.. Government
Expenditures on (Goods and Services and Transfer
Payments in Canada. 1961-1985. Input-Output
Division, Statistics Canada, December 1989,

(24)

Murty, P.S.K.. and Siddiqi. Y.. Government
Expenditures on Goods and Services anf Transfer
Payments in Cunada 1961-1985. Input-Output
Division. Statistics Canada. Reprint from Canadian
Economic Observer. May 1990.

(25)
Siddigi. Y.. and Murty. P.S.K.. Commodity
Indirect Taxes in the Canadian Input-Outpur

Accounts.  1984-1986. Input-Output  Division.

Statistics Canada, February 1990.

(26)

Durand. R.. Growth Accounting und the Qualiry
Adjustment of the Capital Stock. Input-Output
Division. Statistics Canada, February 1990,



(27)

Durand, R., and Salem, M., On a Dynamic
Productiviry Index Number Formula, Input-Output
Division, Statistics Canada. revised version
February 1990.

2Ry

Diaz. A.. The 1989 increuse in Lubour
Campensation per Person: Wus it caused by wage
demands?,  Input-Output  Division,  Statistics
Canada, June 1990,

29
Murty. P.S K., Federal Goods und Services Tux
und the Canadian Svstem of Nutional Accounts.
input-Output Division. Statistics Canada, October
[991),

(3

Effective tux rates und net price indexesiLes taux
de taxe actuels et les indices de prix net. Feature
Article/Etude spéciale, Canadian Economic
Observer/L'observateur économigue canadien,
November [990/novembre [99N).

)
Salem, M.. Documentation of Capital Input and
Capital  Cost  time  series  for  Multifuctor.

Productivity Measures.  Input-Output  Division,
Statistics Canada. reviewed and updated by R.
Fortin and Y. Sabourin, December 1990,

(32)

Siddigi. Y.. and Murnty, P.S.K.. Federal Sules Tux
in the Canadian Input-Output Accounts. Input-
Output Division. Staustics Canada, July 1989,
Dratt. Out ot Print.

o |

Munty, P.S.K., New Paradigm to Anulyze
(rovernment Transfer Puyments with special
reference to Cunada, Input-Output Division,
Statistics Canada, Draft, January 3. [991.

(34)

Durand. R.. Productivity Analysis and the
Measurement of Gross Quiput Net of Intra-Industry
Sules. Input-Output Division, Statistics Canada,
January 1991,

(35)

Murty, P.S.K., and Siddiqi Y.. A New Paradigm to
Analyze Commodity Indirect Taxes and Subsidies.
1986-1989. Input-Output  Division, Statistics
Canada. April §, 1991.

(36)

Généreux, P.. The Input-Outpur Structure of the
Economies of the Yukon and Nor-hwest Territories.
{984, Input-Output Division, Statistics Canada.
May 1991.

(2377}

Géndreux, P.. Lu structure pur entrées-sorties des
économies du Yukon et des territoires du Nord-
Ouest. 1984, Division des entrées-sorties,
Statisuique Canada. mau 1991,

(38)

Durand. R.. An Alternative to Double Deflation for
Measuring Real Industry Value-Added, Input-
Output Division, Statistics Canada. June 1991,

Out of Print. Now published in Review of Income
and Wealth, Series 40, Number 3. september 1994,

(39)

Généreux. P.. /O Tuables in constant prices:
Revised deflution process und analvsis of the
machinery and equipment sector. Input-Output

Division, Statistics Canada. September [984.
Reprint July 1991,

(40)

Murty. P.SK.. and Siddigi. Y.. Government
subsidies 1o industries/Les subventions
gouvernementales accordées aux industries, Input-
Output  Division/Division des  entrées-sorties,

Statistics Canaday/Statistique Canada. Reprint from
Canadian  Economic  Observer/Réunprimé  de
I'observitteur économique canadien. May 1991/ma
1991,

(41

Diaz. A., Alternutive Concepts of Quiput and
Productivity,  Input-Output  Division,  Statistics
Canada, Catalogue [5-204, 198Y issue: July 1991.

(42)

Durand. R.. Aggregution, Integration und
Productivity Analysis: An Overcll Framework,
Input-Output Division. Statistics Canada.
Catadogue 15-214, 1989 issue: July 1991,



(43)

Diaz, A.. The Statistics Canada Concepts and
Measures of Productivity. Input-Output Division,
Statistics Canada, July 1991. Discontinued

(44-E)
Dionne. M.. Measuring Cupital Depreciation,
Input-Output Division. Statistics Canada. July

1991. Discontinued

(44-F)

Dionne. M.. Mesure de la dépréciation du capital.
Division des entrées-sorties, Statistique Canada.
novembre 1991. Discontinuer

(45)

Murty. P.S.K.. and Siddigi. Y.. Scope of Public
Grants  Economy in  Canada, Input-Output
Division. Statistics Canada, December 6, 1991,

(46)

Murty, P.S.K.. et Siddiqi. Y.. Poriée de {'économie
des subventions publiques au Canada. Division des
entrées-sorties, Statistique Canada, le 6 décembre
1991. Projet.

(47-E)

Gill. K.. and Larose, M., Sources and Methods of
Estimating Emplovment by Input-Output Industries
for the years 1961 to 1989, Input-Output Division,

Statistics Canada. November 1991,  revised
February 1993.

. (47-F)

Gill. K.. et Larose, M., Sources et Méthodes

d’estimation de l'emploi par industries entrées-
sorties de 1961 a 1989, Division des entrées-
sorties, Statistique Canada, novembre 1991, révisé
tévrier 1993,

(48)

Murty P.S.K.. and Siddiqi. Y., Transfer Payments
in National Accounts and Gramts Economics.
Input-Output Division, Statistics Canada. May 25,
1992.

(49)

Interprovincial and International Trade Flows of
Goods 1984-1988/Flux du commerce international
et interprovincial des biens [984-1988. Input-
Output  Division/Division des  entrées-sorties.
Statistics Canada/Statistique Canada. June 1992/
juin 1992, Cost/Cott=S5X).00. Out of Print/ épuisé

(50)

Messinger. H.. Canada’s Interprovincial Trade
Flows of Goods. 1984-89/Flux du commerce
interprovincial des biens au Canada [984-1989Y.
Input-Output Division/Division des entrées-sorties.
Staastics Canada/Statistique Canada,
January 1993/janvier1993.  Forthcoming/A  venir.
Cost/Cout=S8(X).00

(SD)

Webber. M.. Estimaung Towal Annual Hours
Worked from the Canudian Labour Force Survey,
Labour and Household Surveys Analysis Division
and Input-Output Division. Statistics Canada. April
1983.

(52-E)

Statistics Canada’s input-Quiput Model: General
description. Critical Analvsis of Partially Closed
Version and Alternative Solutions. Input-Output
Division. Statistics Canada. June 1991

(52-F)

Le modéle d'entrées-sorties de Statistique Canada:
présentation  générale analyse critigue de la
version davec fermeture partielle et solutions de
rechange. Division des entrées-sorties. Statistique
Canada. juin 1991,

(53)

Murty. P.S.K.. A New Approach to Analyze Public
Sector Grants: A Case Study of Cunada, Input-
Output Division, Statistics Canada, January 1993.



(54)

Murty. P.S.K.. Scope of the Public Sector Grants in
the Canadian Economy Revisited. Input-Output
Division. Statistics Canada. January 1993. (59)
Murty. P.S.K.. A Svstem of Grant Accounts. Input-
Output Diviston. Statistics Canada. September
1993,

£55)

Murty. P.S.K.. A Blueprint for the Svstem of Grant
Aceounts. Input-Output Division, Statistics Canada.
Febnuiry 1993,

(56)

Murty. P.SK.. The Need jor a Systemn of Grant
Accounts. Input-Output Division, Stutisiics Canada,
March 1993,

{57-E)

Siddigi. Y., and Salem. M.. Estimuating More
Timely  Input-Ouiput  Accounts: A Syvnthetic
Approach,  Input-Output  Division.  Staustics

Canada. March 1993,

(37-F)

Siddigi, Y.. et Salem., M. Esumauon des
comptes  d'entrées-sorties  dans  des  déluis
ruisonnables : une méthode synthétique. Division
des entrées-sorties. Statistique Canada, mars 1993

{38-E)

Poole. E.. A Guide 1o using the Input-Qutput Mode!
of  Statistics Canada. Input-Output  Division,
Statistics Canada, June 1993,

(58-F)

Poole. E.. Gutde d'utilisation du modéle d'entrées-
sorties de Statistigue Canada, Division des entrées-
sorties, Statistique Canada, juin 1993, révisé le I8
octobre 1993,

(59
Murty, P.S.K. Svstem of Grant Accounts. Input-

Outpur Division, Statistics Canada, September
1993,

(60-E)

Allard-Saulnier, M., Comparability of Multifactor
Productivity Estimates in Canada and the United
States, Input-Output Division, Statistics Canada,
February 1993,

(60-F)

Allard-Saulnier. M., Comparabilté des estumauons
de la productivié multifactoriclle au Cunada et
aux Erars-Unis. Division des  entrées-sorties,
Statistigue Canada. févner 1993,

(6 1-EY

Maynard. J-P.. Hours Worked: A New Meuasure of
Labour Input  for Mulufuctor  Productivity
Estmates.  Input-Output  Division.  Statistics
Gt February 19893,

(61-F)

Maynard, J-P.. Les heures wravaillées: une nouvelle
mesure de l'entrée de travail pour la

productivité multifaciorielle. Division des entrées-
sorties, Statistique Canada. février 1993,

(62)

Munty, P.S.K.. A New Approach to Analvze (irants
Economy,  Input-Output  Division.  Statistics
Canada, October 21. 1993,

(63)
Messinger, H..  [fnterprovincial Trade Flows of
Gioods and  ServicesiLes fluv  du commerce

interprovincial des biens et des services, Feature
Article/Etude  spéciale, Canadian  Economic
Observer/ de l'observateur économigue canadien,
October 1993/octobre 1993,



(64-E)

Durand. R., Statstics Canada Mulufactor
Productiviry Program,. Based on "Le programme
de productivité multifactorielle de Statisuque
Canada’. Actualité Economique, Vol. 69 (4)
décembre 1993, pp.313-330 and Feature Article.
Measuring Agricultural Productivity and Related
Diata for Regional. National and Intemational
Comparisons Proceedings. (S. Narayanan and J.
King eds.). Agnculture Canada . 1994,

(64-F)

Durand. R.. Le¢ programme de productivité
multifactorielle de Statistique Canada. Etude
spéciale. L Actualité économique. Revue d’analyse
economique. vol.69.ntM4. Division des entrées-
sorties. Statistique Canada. décembre 1993,

(65)

Murty. P.S.K.. /990 Public Sector Input Quiput
Accounts for the Republic of Kenva. Input-Output
Division, Statistics Canada. December 1993,

(66)

Durand. R.. On the Measurement of Capital
Services and Economic Efficiency. Input-Output
Division, Statistics Canada. September 1993,
revised March and September 1994,

(67-E)

Durand. R.. The Canadian Productivity Accounts:
Imierpretation und Analytical Uses. Input-Output
Division. Staustics Canada. November 7, 1994

(67-F)

Durand. R.. Les compies canadiens de la
productivité: interprétation et utilisations
analvtigues. Division des entrées-sorties.

Statistique Canada. le 7 novembre 1994,

(6GR)

Durand. R.. New Aliernative Estimates of Real
Industry Value-Added for Canada. Input-Output
Division, Statistics Canada. December 1994,

(69)

Murty., P.S.K.. Hospital Data in the national
Aceounts. Input-Output Division. Statistics Canada,
December 22, 1994,




BON DE COMMANDE
! Division des entrées-sorties
|

=

POSTEZ A:

Vente des publications
Statistique Canada
Ottawa (Ontario) K1A 076

(En caractéres dimprnmene s.vp )

La bon lalecopie tent liey de
commande onginale  Veullez
ng pas envoyar da contirmaion

TELECOPIEZ A : (613) 951-1584

MODALITES DE PAIEMEMT
] Numeéro d'orare d'achat (nclure s.v.p.)

(O Paement inclus s

(] Envoyez mo la facture pius tard (max. 500 $)

constants, 1961-1981

Entepnse Portez 2 mon compte : [ | MasterCard J visAa
Service
AR AT No° de compte [71111111111111|1]
Adresse Date d'expwavon ‘
Ville Province Sgnature
Code postal Tél. Numero de référence du chent
Abonnement annue!
Frequence ou pnx cle la publicavon
Numero au Tire de paruton Qte Total
cataiogue Date de Canada | Etats- | Auves s
paruvon ;s | pays
; $ $ US $ US
15-201 Systeme de comptabiité natonale: La structure par entrée-sores Annuel 60.00 72.00 84.00
de I'Aconome canagenne, 1987 0291
15-204F Systdme ce comptabritd nabonaie: Mesures giobaies de Annuel 40.00 48.00 56.00
productvitg, 1989 07/91
15-510 La structure par entréas-sores de 'économe canadienne, Hors Séne 68.00 79.00 79.00
1961-1981 01/88
15-511 La structure par entrées-sortes de |'économie canadenns en pix Hors Séne 66.00 79.00 79.00

01/88

Thus Order COuPON 18 avasiabis v Enghsh LPON MBQUeSst

[ L] JReerigliirorry

Canada



STATISTICS CANADA LIBRARY

- |

BIBLIOTHE
QUE STATISTIQUE CANADA P 2 dreel '[
TR - o
Numero au nonv Qte o
catalogue 1010183883 Do Canada | €ats- | Auves %
parubon Unis pays
$ $ US $ US
QQ
1
PUBLICATIONS DU BUREAU
11-001F Le Quobtden Quotidien 120.00 | 144,00 | 168.00
11-002F Infomat Hebdo. 125,00 | 150.00| 175.00
11-008F Tendances sociales canadennes Trimestriad 34,00 40,00 48,00
11-010 L'Observateur 4conomque canaden Mansual 220.00 | 260.00 | 310,00
11-204F Catalogue de Statisbque Canada 1990 Annuel 13.95 16.70 19.50
TOTAL
Las chents canadiens aoutent la taxe de 7 % sur les produils et senaces. TPS (7 %)
Veudiez noter Que |83 réduCHons 3'apphQuBnt au Prx des PUDKCALONS Bt NON au 1DLal géndral; o demer TOTAL GENERAL

pouvant nciure des fras de port 8t 08 Manutenton partcuhers at la TPS.

Le chéque ou Mandat-poste ot dtre fait A I'ordre du Receveur géneral du Canada - Publicatons. Las clients canadwens paent en dokars
canadens; ies chents 3 I'évanger paent @ montant total en doilars US trés sur un@ baNque amencaiNe.

Commande rempbe par

Dats :

Tout abonnement débute avec @ Prochain NUMErD & paraitre.

Pour un service pius
rapide, cComposez

= 1. 4 L
& 1-800-267-6677 ‘g

Comptes VISA et
MasterCard

0347
9008










