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Data in Many Forms . . .

Statistics Canada disseminates data in a variety of
forms. In addition to publications, both standard and
special tabulations are offered on computer print-
outs, microfiche and microfilm, and magnetic tapes.
Maps and other geographic reference materials are
available for some types of data. Direct access to
aggregated information is possible through CANSIM,
Statistics Canada’'s machine-readable data base and
retrnieval system.

How to Obtain More Information

Inquiries about this publication and related statistics or
services should be directed to:

Input Output Division,
National input Output Tables and GDP by Industry
Subdivision,

Statistics Canada, Ottawa, K1A 0T6 (Telephone: 951-
8909) or to the Statistics Canada reference centre in:

St. John's (772-4073) Winnipeg (983-4020)

Halifax (426-5331) Regina (780-5405)
Montreal (283-5725) Edmonton (420-3027)
Ottawa (951-8116) Calgary (292-6717)
Toronto (973-6586) Vancouver (666-36391)

Sturgeon Falls (753-4888)

Toll-free access is provided in all provinces and
territories, for users who reside outside the local
dialing area of any of the regional reference centres

Newfoundland and Labrador 1-800-563-4255
Nova Scotia, New Brunswick

and Prince Edward Island 1-800-565-7192

Quebec 1-800-361-2831
Ontario 1-800-268-1151
Manitoba 1-800-542-3404
Saskatchewan 1-800-667-7164
Alberta 1-800-282-3907

Southern Alberta 1-800-472-3708
British Columbia (South and
Central) 1-800-663-1551
Yukon and Northern B.C.
(area served by
NorthwesTel Inc.)
Northwest Territories
(area served by
NorthwesTel Inc))

Zenith 0-8913

Call collect 403-420-2011

How to Order Publications

This and other Statistics Canada publications may be
purchased from local authorized agents and other
community bookstores. through the local Statistics
Canada offices. or by mail order to Publication Sales,
Statistics Canada. Ottawa, K1A 076

1(613)951-7276

Toronto
Credit card only (973-8018)

Des donnees sous plusieurs formes . . .

Statistique Canada diffuse les donnees sous formes di-
verses. Qutre les publications, des totalisations habituelles
et spéciales sont offertes sur imprimes d'ordinateur, sur
microfiches et microfilms et sur bandes magnetiques. Des
cartes et d’autres documents de retérence geographiques
sont disponibles pour certaines sortes de donnees.
L'acces direct a des donnees agregees est possibie par le
truchement de CANSIM. la base de donnees ordinolingue
et le systeme d’extraction de Statistique Canada.

Comment obtenir d’autres renseignements

Toutes demandes de renseignements au sujet de cette
publication ou de statistiques et services connexes doivent
étre adressees a:

Division Entrees-sorties,
Subdivision Tableaux d'entrées-sorties et PIB par
industrie, Nationaux,

Statistique Canada. Ottawa. K1A 0T6 (telephone: 951-
8909) ou au centre de consultation de Statistique Canada
a

St. John's (772-4073) Winnipeg (983-4020)
Halifax (426-5331) Regina (780-5405)
Montreal (283-5725) Edmonton (420-3027)
Ottawa (951-8116) Calgary (292-6717)
Toronto (973-6586) Vancouver (666-3691)

Sturgeon Falls (753-4888)

Un service d'appel interurbain sans frais est offert, dans
toutes les provinces et dans les terntorres, aux utilisa-
teurs qui habitent a ['extérieur des zones de
communication locale des centres regionaux de
consultation.

Terre-Neuve et Labrador 1-800-563-4255

Nouvelle-Ecosse,

Nouveau-Brunswick

et ile-du-Prince-Edouard 1-800-565-7192

Québec 1-800-361-2831
Ontario 1-800-268-1151
Manitoba 1-800-542-3404
Saskatchewan 1-800-667-7164
Alberta 1-800-282-3907

Sud de I'Alberta 1-800-472-9708
Colombie-Britannique (sud et
centrale) 1-800-663-1551
Yukon et nord de la C.-B
(terntoire desservi par la
NorthwesTel Inc.)
Terntoires du Nord-Ouest
(territoire desservi par la
NorthwesTel Inc.)

Zénith 0-8913

Appellez a frais virés au
403-420-2011

Comment commander les publications

On peut se procurer cette publication et les autres
publications de Statistque Canada aupres des agents
autorises et des autres librames locales. par l'entremise
des bureaux locaux de Statistique Canada. ou en ecrivant
a la Section des ventes des publicatons. Statistique
Canada, Ottawa, K1A 0T6.

1(613)951-7276

Toronto
Carte de credit seulement (373-8018)
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Stat

istique Canada:
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. n‘ayant pas lieu de figurer.
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confidentiel en vertu des dispositions de la Loi
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Larry Bolduc. chef. Industries productrices de
biens

Krishna Murty. chef. Secteur public
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commerce



No. COMMODITY AGGREGATION - M
1 Grains
2  LiveAnimals
3 Other Agricultural Products
4  Forestry Products
S  Fish Lanmegs
6 Hunting & Trapping Products
7  tron Ores & Concentrates
8 Other Metal Ores & Concentrates
9 Coal
10 Crude Mineral Oils
11 Natural Gas
12 Non-metallic Minerals
13 Servicesincidental to Mining
14  Meat Products
15 Dairy Products
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17 Fruits & Vegetables Preparations
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53 Agricultural Machinery
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55  Motor Vehicles
56 Motor Vehicle Parts
57 Other Transport Equipment
58 Appliances & Receivers, Household
59 Other Electrical Products
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62 Gasoline & Fuel O1l
63  Other Petroleum & Coal Products
64  Industrial Chemicals
65 Fertilizers
66 Pharmaceuticals
67 Other Chemical Products
68 ScentificEquipment .
69 Other Manufactured Products
70 Residential Construction
71 Non-residential Construction
72 Repair Construction
73 Pipeline Transportation
74  Transportation & Storage
75 Radio & Television Broadcasting
76  Telephone & Telegraph
77  Postal Services
78  Electrnic Power
79 Other Utilities
80 Whoiesale Margins
81 Retail Margins
82 Imputed Rent Owner Occupied Dweliings
83 Otherfinance, ins, Real Estate
84  Business Services
85 Education Services
86 Health Services
87 Amusement & Recreation Services
88 Accommodation & Food Services
89 Other Personal & Misc Services
90 Transportation Margins
91 Supphesfor Office, Lab, & Cafeteria
92 Travel, Advertising & Promotion
93 Non-competing Imports
94 Unallocated Imports & Exports
95  Indsrect Taxes
96 Subsidies
97  Wages &Salaries
98 Supplmentary LabourIncome
99 NetIncome, Unincorporated Business
100  Other Operating Surplus

Symbols

The following standard symbols are used in

Statistics Canada publications;

figures not available.

figures not appropriate or not applicable.

- nil or zero.
- amount too small to be expressed.

P preliminary figures.

revised figures.

confidential to meet secrecy requirements of
the Statistics Act.

This publication was prepared under the direction

of:

Claude Simard, Director, Input-Output
Division

Yusuf Siddiqi, Assistant Director, National
input-Output Tables and GDP by industry

Larry Bolduc. Chief, Goods Producing
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The System of National Accounts

In Canada, the National Accounts have been
developed since the close of the Second World
War in a senes of publications relating to their
constituent parts. These have now reached a
stage of evolution where they can be termed a
"System of National Accounts”. For purposes of
identification, all publications {(containing tables of
statistics, descriptions of conceptual frame-
works and descriptions of sources and methods)
which make up this System carry the term
"System of National Accounts” as a general title.

The System of National Accounts in Canada
consists of several parts. The annual and
quarterly Income and Expenditure Accounts
(included with Catalogue Nos. carrying the prefix
13) were, historically speaking, the first set of
statistics to be referred to with the title "National
Accounts” (National Accounts, Income and
Expenditure). The Balance of International
Payments data (Catalogue Nos. with prefix 67)
are also part of the System of National Accounts
and they. in fact. pre-date the Income and
Expenditure Accounts.

Greatly expanded structural detail on
industries and on goods and services is portrayed
in the Input-Output Tables of the System
(Catalogue Nos. with prefix 15). The Catalogue
Nos. carrying the prefix 15 also provide measures
of the contribution of each industry to total Gross
Domestic Product at factor cost as well as
Productivity Measures.

Both the Input-Output Tables and esti-
mates of Gross Domestic Product by Industry use
the establishment as the primary unit of industrial
production. Measures of financial transactions are
provided by the Financial Flow Accounts (Cata-
logue Nos. with prefix 13). Types of lenders and
financial instruments are the primary detail in
these statistics and the legal entity is the main
unit of ciassification of transactors. Balance
Sheets of outstanding assets and liabilites are
published annually.

The System of National Accounts provides an
overall conceptually integrated framework in which
the various parts can be considered as inter-
related subsystems. At present, direct compa-
risons amongst those parts which use the
establishment as the basic unit and those which
use the legal entity can be carried out only at
highly aggregated levels of data. However,
Statistics Canada is continuing research on
enterprise-company-establishment relation-
ships: it may eventually be feasible to reclassify
the data which are on one basis (say the
estabishment basis) to correspond to the units
employed on another (the company or the
enterprise basis).

In its broad outline, the Canadian System of
National Accounts bears a close relationship to
the international standard as described in the
United Nations publication: A System of National
Accounts (Studies in Methods. Series F. No. 2
Rev. 3, Statistical Office, Department of Economic
and Social Affairs, United Nations. New York.
1968).

Le systeme de comptabilite
nationale

Au Canada, les comptes nationaux ont fait |'objet
depuis 1a fin de la Seconde Guerre mondiale de toute
une serie de publications portant sur leurs elements
constitutifs. lls ont connu une telle evolution qu'on
peut maintenant les qualifier de "Systeme de
comptabilité nationale”. Aux fins d'identification,
toutes les publications qui font partie du Ssysteme
(elles contiennent des tableaux statistiques, la
description du cadre theorique et I'explication des
sources et des methodes) portent le titre general de
"Systeme de comptabilité nationale”.

Le systeme de comptabilite nationale du Canada
se divise en plusieurs categories de comptes. Les
comptes annuels et trimestriels des revenus et des
dépenses (paraissant dans les publications dont le n©
de catalogue commence par 13) ont constitue le
premier ensemble de statistiques a étre connu sous
le titre de "Comptes nationaux" (Comptes nationaux,
revenus et dépenses). Les donnees sur la balance
canadienne des paiements internationaux (n® de
catalogue commengant par 67) font egalement partie
du systeme de comptabilite nationale; elles ont meme
existe avant les comptes des revenus et des
depenses.

Une nomenclature beaucoup plus detaillee
d'industries et de biens et services figure dans les
tableaux d'entrées-sorties du systeme (n® de cata-
logue commencgant par 15). Les publications dont les
numeros de catalogue commencent par 15 com-
prennent aussi les mesures de l'apport de chaque
branche d'activité au total du produit intérieur brut au
cout des facteurs ainsi que les mesures de pro-
ductivite.

L'etablissement est I'uniteé primaire de production
industrielle tant dans les tableaux d'entrees-sorties
que dans les estimations du produit interieur brut. Les
comptes de flux financiers (publications dont les n®
de catalogue commence par 13) mesurent les
operations financiéres. Les categories de préteurs et
d'instruments financiers forment les elements de
base de ces statistiques et la personne morale est le
point de depart du classement des agents econo-
miques. Les comptes des bilan des actifs et passifs
en circulation sont disponibles annuellement.

Le systeme de comptabilite nationale constitue
un ensemble conceptuellement integre dans lequel
les diverses catégories de comptes peuvent etre
considérees comme des sous-systemes etroitement
lies entre eux. Au stade actuel de developpement, on
ne peut faire de comparaison directe entre les
élements bases sur l'eétablissement et ceux qui sont
bases sur 'entite jundique que lorsque les donnees
sont groupées dans des categories tres generales.
Toutefois, Statistique Canada poursuit ses recher-
ches sur les relations entre |'entreprise, la societe et
I'établisserment. [l sera peut-etre possible un jour de
reclasser les donnees etablies sur une certaine base
('établissement par exemple) de maniere a les fare
correspondre aux donnees etablies sur une autre
base (societe ou entreprise).

Dans ses grandes lignes, le systeme de
comptabilite nationale du Canada suit de trés pres la
norme internationale exposee dans la publicaton des
Nations Unies intitulee Systeme de comptabilite
nationale (Etudes methodologiques. serie F, nO 2 rev.
3. Bureau de statistigue. Departement des affaires
economiques et sociales. Nations Unies. New York,
1970).
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Introduction

This report presents historically revised
annual Input-Output Tables for Canada for the
years 1961 to 1981. The revision reflects only
statistical changes resulting from revised source
data and improvements in the information system.
No conceptual changes have been made. Work is
underway on the preparation of the tables for the
years 1982, 1983 and preliminary tables for 1984.
These are scheduled to be released in mid 1987.
This report supersedes all previous reports for all
years from 1961 onwards.

An important feature of this revision is the
statistical integration of the Canadian System of
National Accounts such that the estimates of
wages and salaries, supplementary labour
income, indirect taxes and subsidies, net income
of unincorporated business on the income side,
personal expenditure on consumer goods and
services, hixed capital, government current
expenditure on goods and services, imports and
exports on the expenditure side, both in total and
in detail. are the same in all subsystems of the
Canadian System of National Accounts. The other
operating surplus and inventories, however,
remain different in the Input-Output and Income
and Expenditure Accounts due mainly to
methodological differences.

Beginning with this report. the benchmark
estimates of annual Gross Domestic Product
(GDP) by Industry are based on the benchmark
annual Input-Output tables and these are pre-
sented as a separate table in this publication. This
report supersedes estimates previously published
in Catalogue 61-213 entitled “Gross Domestic
Product by Industry”.

The revised estimates also reflect some
changes in industry aggregation and the changes
in Standard Industry Classification; estimates for
industries covering the period 1961-80 are
based on 1970 Standard Industrial Classification
(S.I.C.) whereas those for the year 1981 are
developed using the 1980 S..C. The ensuing
classificational discontinuity in time series has
been removed by creating a unique link level "L"
aggregation comprising 161 industries. At this
level, a continuous time series of Input-Output
tables for the period 1961-1981 are available.

The framework of the Canadian tables bears a
close relationship to the one described in the
United Nations report. A System of National
Accounts ' The inputs and outputs of industries
are presented in separate tables; both inputs and
outputs are classified by commaodity. Commodities
are clearly distinguished from industries, the
number of commodities exceeding the number of
industries. The Canadian Input-Output Tables
are rectangular rather than square. The rectan-
gular format has two very important advantages
over the traditional square format: (1) it admits

A System of National Accounts. Studies in Methods.
Series F, No. 2. Rev. 3. United Nations, New York, 1968.

Introduction

La presente publication contient les tableaux
annuels d'entrées-sorties pour le Canada révises
rétrospectivement pour les annees 1961 a 1981,
Cette révision ne traduit que les changements
statistiques qui ont decoule d'une correction de
donneées de base et d'ameéliorations apportées au
systeme d'information. Aucun changement con-
ceptuel n'a été apporte. La preparation des tableaux
pour les années 1982 et 1983 et des tableaux
préliminaires pour 1984 est en cours. La diffusion de
ces tableaux est prevue pour le milieu de 1987. La
présente publication remplace toutes les publications
antérieures portant sur les annees 1961 et sui-
vantes.

Une caractéristique importante de cette révision
est I'integration statistique du systéeme de comp-
tabilité nationale du Canada de maniere que les
estimations de la remuneration des salaries, des
impots indirects et des subventions, du revenu net
des entreprises individuelles du cote des revenus,
des depenses personnelles en biens et services de
consommation, de la formation brute de capital fixe,
des depenses publiques courantes en biens et
services, des importations et des exportations du
coté des depenses, soient globalement ou indivi-
duellement identiques dans tous les éléements du
systeme de comptabilité nationale du Canada.
Cependant, les autres excedents d'exploitation et les
stocks demeurent difféerents dans les comptes
d'entrées-sorties et des revenus et des dépenses a
cause pnncipalement de differences sur le plan
methodologique.

A partir de ia preésente publication, les
estimations de reférence du produit interieur brut
(PIB) annuel par industrie sont fondées sur les
tableaux d'entrées-sorties annuels de réference qui
sont présentés ici dans un tableau distinct. Les
estimations contenues dans la presente publication
remplacent celles parues precedemment dans la
publication n® 61-213 au catalogue intitulee "Pro-
duit interieur brut par industrie.”

Les estimations revisees refletent egalement
certains changements apportés au mode d'agre-
gation des industries et a la classification des
activites economiques; les estimations concernant la
periode 1961-1980 sont fondées sur la classi-
fication des activites économiques (C.A.E.) de 1970
tandis que celles de I'année 1981 sont calculées a
partir de la C.T.l. de 1980. La solution de continuite
survenue dans les series chronologiques par suite
de cette modification a eté eliminee par la creation
d'un niveau d'agregation commun "L" englobant 161
industries. A ce niveau, il existe une séne chrono-
logique continue de tableaux d'entrees-sorties pour
la période allant de 1961 a 1981.

Le cadre comptabile sur lequel s'appuient les
tableaux d'entrées-sorties du Canada s'apparente
etroitement a celui qui est decnt dans la publication
des Nations Unies intitulee Systeme de compta-
bilite nationale'. Les entrees et les sorties des in-
dustries sont présentees dans des tableaux distincts:
et sont classees dans les deux cas par biens et
services. Il existe une distinction tres nette entre les
biens et services et les industries; comme il y a plus
de biens et de services que d'industries, les ta-
bleaux d'entrées-sorties du Canada sont rectan-
gulares et non carres. Le format rectangulaire

T Systeme de comptabilite nationale, Etudes méthodo-
ogques, Sene v 2, rev 3. Natons Unies, New York, 1970.



as much detal as is available in the basic survey
sources; and (2) the meaning of each entry 1s
straightforward because observed transactions are
not combined with fictitious transfers. Canada had
a pioneering role in both the theoretical and
empirical development of rectangular Input-
Output Tables. a development pursued by prac-
titioners in Statistics Canada and in other
institutes. Preliminary Input-Output Tables for the
year 1961 were published by Statistics Canada in
1969 in two volumes: Input-Output Structure
of the Canadian Economy, 1961; Vol. | (Cata-
logue 15-501), Vol. Il (Catalogue 15-502). In
these volumes a comprehensive description of the
detailed accounting framework, analytic uses, the
published tables, classification systems and se-
lected definitions and an extensive section on the
mathematical treatment of analytic uses were
given. This document gives the most complete
description of the development of the accounting
framework and the classification systems that
underlie the current Canadian tables, although
subsequent work has led to refinements in the
classification systems, particularly in the arti-
culation of the categories of final demand, in
comparison to the preliminary 1961 table. Further
evidence of the contemporary Canadian work on
the development of rectangular Input-Output
Tables, applied in a provincial context, can be
found in Rapport intérimaire sur le systeme de
comptabilité economique du Quebec, le sys-
teme et son fonctionnement, Bureau de la
statistique du Queéebec et Laboratoire d'éco-
nométrie, Université Laval; juillet 1967.
Another illustration of the application of the
Canadian Input-Output accounting framework in
a provincial context can be found in Input-Output
Study of the Atlantic Provinces, 1965, by Kan
Levitt; Vol. |, Social Accounting Matrix and
Models (Catalogue 15-503E), Vol. Il Struc-
tural Analysis and Data Sources (Catalogue
15-504E), published by Statistics Canada.

Three basic tables have been prepared and
presented for each year: (1) Make Matrix, (2)
Use Matrix, and (3) Final Demand Matrix. At the
most detailed worksheet “W” level, the system
has been balanced with 190 industries for the
period 1961-1980 and 216 industries for 1981,
595 commodities and 136 categories of final
demand. In addition there are seven primary
inputs: wages and salaries, supplementary labour
income, net income of unincorporated business.
other aperating surplus. commodity indirect taxes,
other indirect taxes and subsidies. At W level of
detail some of the entries in the various matrices
are confidential under the provisions of the
Statistics Act. Though all the tables are prepared
at the worksheet (W) level of detail, it is anly at
aggregation level M that we publish these tables
here. The tables can be aggregated many ways,
but the mast commonly used aggregation
dimensions are given below,

Some cells of the Matrices presented in this
volume at aggregation M are confidential. These
cells have been suppressed though industry totals
and commodity totals have been preserved.
However, the complete Matrices (including confi-
dential cells) has been used for the calculation of
impact table presented in this volume.
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présente deux avantages tres importants sur le
format carre tradittonnek: (1) on peut y faire figurer
tous les renseignements de base recueillis par voie
d'enquéte, et (2) comme les operations observees
ne sont pas associees a des transferts fictits, la
signification de chaque poste est tres claire. Le
Canada a joué un role de pionnier dans |'élaboration
théorique et empirique des tableaux rectanguiaires
d'entrées-sorties, élaboration a laquelle les pra-
ticilens de Statistique Canada et d'autres institu-
tions continuent a travailler. Les tableaux provisoires
d'entrees-sorties pour I'annee 1961 ont eté publiés
par Statistique Canada en 1969 dans deux volumes:
Input-Output Structure of the Canadian
Economy, 1961, Vol. | (n0 15-501 au catalogue),
Vol. Il (n0 15-502 au catalogue). Ces deux volu-
mes contiennent une description complete du cadre
comptable detaille, les utilisatons analytiques, les
tableaux publiés, les systemes de classification ainsi
que certaines definitions, et une importante partie
consacree au traitement mathematique des utilisa-
tions analytiques. Ce document contient la descrip-
tion la plus complete de I'élaboration du cadre
comptable et des systemes de classification inhe-
rents aux tableaux canadiens actuels, méme si des
travaux subsequents ont permis de perfectionner les
systemes de classification, notamment en ce qui
concerne l'articulation des categories de la demande
finale, par rapport aux tableaux provisoires de 1961.
On peut trouver d'autres eléments des travaux
canadiens actuels dans le domaine de !'elaboration
des tableaux d’entrées-sorties rectangulaires a
I'échelle provinciale dans Rapport intérimaire sur
le systeme de comptabilité économique du
Québec, le systeme et son fonctionnement,
Bureau de la statistique du Québec, Laboratoire
d'econométrie, Universitée Laval (juillet 1967). Un
autre exemple de l'application du cadre comptable
canadien d'entrées-sorties a I'échelle provinciale
se trouve dans le document de Kari Lewitt intitule
Etude des entrées-sorties des provinces de
I'Atlantique, 1965, vol. |, Mesures et modeles de
comptabilite sociale (n©® 15-503F au catalogue),
et vol. Il, Analyse structurelle et sources des
données (n° 15-504F au catalogue), publies par
Statistique Canada.

Trois tableaux fondamentaux ont été prepares
pour chague année: (1) une matrice de la produc-
tion. (2) une matrice des utilisations et (3) une
matrice de la demande finale. Au niveau d'agre-
gation le plus detaille “W”, le systeme comprend
190 industries pour la periode de 1961 a 1980 et
216 industries pour 1981, 535 biens et services? et
136 categories de demande finale. || compte en
outre sept entrees primaires: salaires et traitements,
revenu supplémentaire du travail, revenu net des
entreprises individuelles. autres excedents d'exploi-
tation, impots sur les biens et services, autres im-
pots indirects et subventions. A ce niveau d’agre-
gation, un certain nombre des inscriptions figurant
dans les diverses matrices doivent demeurer
confidentielles en vertu des dispasitions de la Loi sur
la statistique. Bien que tous les tableaux soient
préparés au niveau d’agrégation le plus détaille, ils
ne sont publiés ict qu'au niveau M d’agrégation. Les
donneées de ces tableaux peuvent étre agrégees de
plusieurs fagons, mais le mode d’'agrégation le plus
courant est defini ci-dessous.

Certaines cases des matrices presentées dans
ce document au niveau d’agrégation M sont
confidentielles. Elles ne figurent donc pas isolement,
mais seulement dans les totaux pour les industries
et les biens et services. Ce sont toutefois des ma-
trices completes (y compris les cases confiden-
tielles) qui ont servi au calcul de la matnce d'impact
presentee dans ce document.

ZN.dt Dans ce texte, nous utiisons le mot “produit” ou “bien et
service” indifferemment pour tradure le mot anglais "com-
modity” et le mot “industrie” ou "branche d'activiie” pour
"Industry”



Number of Number of Number of

ndustries final demand commodites

categories and primary

Designation of aggregation nputs
Agrégation Nombre Nombre de Nombre de
d'industnes categones de biens et services

demande et d'entrees

finale primawes

S 16 14 49
M 50 28 100
L 161 136 602

in addition to this series of cross-section
tables, Table A presents Gross Domestic Product
at factor cost by industry at aggregation levels L,
M and S, as tme series covering the period
1961-1981.

The following Chapters and Appendices are
organized as follows:

Chapter 1 gives the detailed conceptual
framework of the Canadian Input-Output Tables,
and contains a description of these matrices and
their inter-connections; it also outlines the rela-
tionship of these Accounts to the System of
National Accounts. Chapter 2 describes the sec-
tor, industry, commodity and final demand
classification systems. Appendix C on Aggregation
Parameters for the Input-Output Tables gives a
listing of the industry and commodity and final
demand detail at the W aggregation level and
indicates the derivation of the various aggrega-
tions. Chapter 3 discusses the special defimitions
used in the Input-Output Tables, noting the
treatment adopted and the cases where such
definitions differ from the ones used in the other
subsystems of the Canadian System of National
Accounts. Chapter 4 presents a brief description
of the sources and methods used in the Canadian
input-Output Tables while Appendix A sum-
marizes the quality assurance of the Input-
Output Accounts which are a derived statistical
construct utilizing myriad of statistical sources.
Chapter 5 explains how the new annual bench-
mark estimates of GDP differ from those
previously published in the Catalogue 61-213
"Gross Domestic Product by Industry” now
discontinued. and also compares revised and past
estimates of aggregate components of GDP at
factor cost. Chapter 6 deals with the Input-
Output Mode!l and explains its specification in
terms of the accounting framework used in the
Canadian Input-Output Tables. Finally, Appendix
B is primarily designed to serve as an introduction
to Input-Output Tables for those users of sta-
tistics who are less familiar with this presentation
of data.

QOutre cette série de tableaux, le tableau A
donne, sous forme de série chronologique pour la
periode 1961-1981, le produit intérieur brut au cout
des facteurs par industrie aux nmveaux d'agregation
L., MetS.

Voici un résumé du contenu de la présente
publication:

Le lecteur trouvera dans le chapitre 1 une
description detaillée du cadre conceptuel sur lequel
reposent les tableaux d'entrees-sorties du Canada
ainsi qu'une description de ces matrices et des liens
qui existent entre elles. Le chapitre 1 décrit egale-
ment le rapport qui existe entre ces comptes et le
systeme de comptabilité nationale. Dans le chapitre
2. on trouvera une description des systémes de
classement des secteurs, des industries, des biens
et services et des catégories de demande finale. Par
ailleurs. I'appendice C, qui porte sur les parametres
d'agrégation des tableaux d'entrees-sorties, con-
tient une liste des industries. des biens et services
et des catégories de demande finale au niveau
d'agrégation le plus détaillé: on y indique egalement
de quelle facon ont été détermines les divers
niveaux d'agregation. Dans le chapitre 3, nous
étudions les définitions speciales utilisees dans les
tableaux d'entrées-sorties et attirons ['attention du
lecteur sur la méthode de traitement adoptee et sur
les cas ou ces definitions different de celles sur
lesquelles s'appuient les autres élements du sys-
teme de comptabilité nationale du Canada. Le cha-
pitre 4 contient une bréve description des sources et
des methodes utilisées dans la préparation des
tableaux d'entrées-sorties du Canada tandis que
I'appendice A traite sommairement la garantie de la
qualité relativement aux comptes d’entrées-sorties,
qui sont une construction statistique fondee sur
d’'innombrables sources statistiques. Dans le chapi-
tre 5. nous disons en quoi les nouvelles estimations
de reférence annuelles du PIB different des esti-
mations qui figuraient auparavant dans la publication
n° 61-213 au catalogue "Produit interieur brut par
industrie” maintenant supprimée et nous comparons
aussi les estimations anciennes et corrigees des
sous-agrégats du PIB au cout des facteurs. Le
chapitre 6, porte sur le modéle d'entrées-sorties:
on y explique ses caracteristiques en fonction du
cadre comptable des tableaux canadiens d'entrees-
sorties. Enfin, I'appendice B sert principalement
d’introduction aux tableaux d'entrées-sorties pour
les utilisateurs de statistiques qui connaissent moins
bien ce mode de presentation de donnees.

11
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CHAPTER 1

The Accounting Framework

Input-Output Tables present the most
detailed accounting of the Canadian economy
available. Intelligent use of these tables depends
upon an understanding of their structure and a
knowledge of the accounting conventions used.
This and subsequent chapters present such a
description.

A schematic presentation of the accounting
framework of the Canadian Input-Output Tables
is given in Chart |, and the contiguous glossary
contains definitions applicable to entries in the
tables. These will be referred to throughout this
chapter.

The Input-Output Tables for Canada contain
two sets of interrelated accounts, the Commodity
Accounts and the Industry Accounts. The former
details the supply and disposition of individual
commodities (goods and non-factor services).
The latter details the commodity composition of
the output of industries and the complete costs of
production (including profits) of industries. These
accounts are described below. While the Industry
and Commodity Accounts treat the primary inputs
and final demand, these entries are also
described together in a separate section.

Commodity Accounts

As noted, the Commodity Accounts display
the supply and disposition of each commodity.
Matrix V displays the production of each
commodity produced by each industry, valued at
producers’ prices which are defined to be the
selling price at the boundary of the producing
establishments, excluding sales and excise taxes
levied after the final stage of processing. (The
total supply of each commodity includes not only
the production of the commodity by domestic
industries but also three of the final demand
categories-imports, withdrawals from inventories
and government revenue from the sales of goods
and services.) As Input-Output analysis is con-
cerned with the technological relationships of
production processes, it is desirable to relate
inputs to production rather than to shipments.
Production equals shipments adjusted for with-
drawals or additions of goods-in-process and
finished goods from the producers’ inventories.
The treatment of inventory change is considered
more extensively below in the description of the
final demand categories.

The disposition of commodities by the various
classes of transactors are shown in matrices U
and F. Matrix U contains the use, on current
account, by each industry of each commodity for
the purpose of using it as an intermediate input in
the production of other commodities. As impled
above, it is an industry’s consumption or use of a
commodity which must be related to production.
Thus entries here refer to amounts used. and not
to purchases. Amounts purchased but not yet
used show as additions to raw material inven-
tories.

CHAPITRE 1

Cadre comptable

Les tableaux d’'entrées-sorties constituent la
comptabilisation la plus detailllee de I'économie
canadienne. Pour pouvoir fes utiliser avec profit, il
est essentiel de bien en comprendre la structure et
de connaitre les principes comptables sur lesquels
ils s'appuient. C'est ce que nous avons tenté de
faire dans ce chapitre et ceux qui suivent.

Le cadre comptable des tableaux canadiens
d'entrées-sorties est présente de fagon schéma-
tique dans le graphique [; le glossarre qui suit le
graphique contient les définitions des divers postes
qui y figurent.

Les tableaux d’entrées-sorties du Canada
comportent deux ensembles de comptes étroitement
reliés: les comptes de biens et services et les
comptes d'industries. Les comptes de biens et
services sont consacrés a l'offre et a |'utilisation des
produits. Les comptes des industries portent sur la
composition en biens et services des sorties des
industries et sur I’ensemble des couts de production
de ces dernieres (bénéfices compris). Ces comptes
sont deécrits ci-dessous. Bien que les entrées
primaires et la demande finale soient etudiées dans
les comptes d'industries et les comptes de biens et
services, ces postes seront également decrits dans
une autre section.

Comptes de biens et services

Comme nous I'avons déja souligne, les comptes
de biens et services servent a mettre en évidence
I'offre et I'utilisation de chaque bien ou service. La
matrice V est consacrée a la production de chaque
bien ou service de chaque industrie, sa valeur etant
établie en fonction du prix a la production, taxes de
vente et d'accise non comprises. (L'offre totale de
chaque bien ou service ne comprend pas seulement
la production intérieure, mais également trois
catégories de demande finale: les importations, la
diminution des stocks et les recettes des adminis-
trations publiques au titre de la vente de biens et de
services.) Comme ['analyse d’entrees-sorties s'in-
téresse aux relations technologiques du processus
de production, il est préférable de mettre les entrées
en rapport avec la production plutdt qu'avec les
expéditions. La production, on le sait. est egale aux
expeditions ajustees de fagon a tenir compte de
I'accroissement ou de la diminution des stocks de
biens en cours de fabrication et de produits fims. La
question des variations des stocks sera etudiée de
facon plus detaillée dans la description des cate-
gories de demande finale.

Les matrices U et F sont consacrées aux
utilisations des biens et services des divers agents
économiques. La matrice U porte sur ['utilisation, a
méme le compte courant, que fait chaque industrie
de chaque bien ou service a titre de consommations
intermediaires. Comme nous |'avons deja souligné,
c'est la consommation d'une industrie que nous
cherchons a mettre en rapport avec sa production.
On comprendra donc pourquol les inscriptions
portent sur les montants consommes, et non sur les
achats. Les produits achetés, mais non consommes,
entrent dans I'accroissement des stocks de matigres
premieres.



The total laid down cost of a commodity at
the using establishment (the purchasers’ prices)
often includes for-hire transportation charges,
trade margins (if the commodity passes through
one or more trading establishments) and com-
modity taxes such as sales or excise taxes; these
margins are an addition to the producers’ price.

It is necessary to have a uniform basis of
valuation for entries as the amounts of transpor-
tation charges. trade margins and commodity
taxes included in purchasers’ prices vary consi-
derably from one purchaser to another. Thus the
entries in matrix U do not usually represent the
actual transaction values (since these may include
margins), but they represent estimates of the
producers’ values of the transactions. For-hire
transportation charges and trade margins are
treated as separate commodity inputs purchased
from the industries producing those margins.
Commodity taxes levied after producers’ price
stage and included in the purchasers’ value are
shown as inputs into the purchasing industry n
the row entitled "Commodity taxes” (matrnx Yl).
Therefore the total costs of each industry include
the full value of all transactions in respect of
intermediate inputs.

Matrix F contains the demand for each
commodity by final demand category-personal
expenditure, fixed capital formation, additions to
(the value of physical change In) Iinventories,
gross government expenditure on goods and
services and exports. The three other columns in
matrix F are imports, withdrawals from (the value
of physical change in) inventories and government
revenue from the sales of goods and services.
These three categories supplement the supply of
goods and services produced by Canadian
industries. Small amounts of goods and services
are produced within the government sector: for
reasons noted in Chapter 2 the entities producing
these goods and services are not classified as
industries. The costs incurred in producing these
goods and services are already included in gross
government expenditure. Matrices U and F
include the use of commodities originating either
as imports, as withdrawals from inventories. or as
government-produced goods and services.
Three negative adjustments are thus required;
one for imports because they are extraneous to
the production of Canadian industries, one for
withdrawals from inventories because these were
produced in an earlier period, and one for
government revenues from sales of goods and
services because the costs have already been
fully accounted for in government gross expen-
diture - to effect equality with the output of
domestic industries.

The methods of vaiuation and the treatment of
transport, trade and commodity tax margins for
commodities purchased by transactors in the finai
demand categories are identical to those em-
ployed for the intermediate demands of industries.

It is possible to present the exogenous
sources of commodities. imports. withdrawals
from inventories and government sales, as addi-
tions to production (extensions of the V matrix)
rather than as adjustments to use (negative
values in the final demand column vectors). The
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Le coudt total d'un bien ou service paye par
I'établissement utilisateur (le prix d’achat) comprend
souvent des frais de transport pour compte d'autrui
ou en location, des marges commerciales (si le bien
ou service passe par plus d'un intermediaire) et des
impOts sur les biens et services tels que les taxes
de vente ou d'accise; ces marges s'ajoutent au prix
a la production.

Comme les frais de transport, les marges
commerciales et les impots sur les biens et services
compris dans le prix d'achat varient considera-
blement d'un acheteur a l'autre, il est necessaire
d'utiliser une base d’évaluation uniforme. Ainsi, les
chiffres figurant dans la matrice U necorrespondent
generalement pas a la valeur réelle des transactions
(elle peut en effet comprendre les marges), mais
uniquement 3 une estimation des transactions a leur
valeur a la production. Les frais de transport pour
compte d'autrui et en location ainsi que les marges
commerciales sont donc considérés comme des
entrees distinctes achetées aupres des industries
qui produisent ces marges. Les impots sur les biens
et services percus en sus du prix a la production et
inclus dans le prix d'achat sont considérés comme
des entrées de l'industrie acheteuse et figurent dans
la ligne "impots sur les biens et services” (matrice
Yl). Les couts totaux supportes par chaque industrie
comprennent donc la valeur globale de I'ensemble
des transactions relatives aux consommations
intermediaires.

La matrice F porte sur la demande de chaque
bien ou service par catégorie de demande finale:
consommation privée, formation de capital fixe,
accroissement de la valeur materielle des stocks,
depenses brutes des administrations publiques au
titre de I'achat de biens et de services et exporta-
tions. Les trois autres colonnes de la matrice F
correspondent aux importations, aux diminutions de
la valeur des stocks et aux recettes des administra-
tions publiques (vente de biens et services). Ces
trois elements viennent compléter |'offre intérieure.
Le secteur des administrations publiques produit de
faibles quantites de biens et de services; pour des
raisons qui seront etudiees dans le chapitre 2, les
entites qui les produisent ne sont pas rangées parmi
les industries. Les couts de production de ces biens
et services figurent d'ailleurs dans les dépenses
brutes des administrations publiques. Les matrices U
et F portent sur l'utilisation de biens et services
importeés ou mis sur le marché par les administra-
tions publiques ou a la suite d'une diminution des
stocks. Pour obtentr une egalite entre les utilisations
et la production, trois séries d'écritures d'ajustement
negatives sont necessawres: une pour les importa-
tions (parce que celles-ci n‘ont rien a voir avec la
production des industries canadiennes), une pour les
diminutions de stocks (parce que les biens qui
constituent ces stocks ont été produits a une
epoque anterieure a celle observee) et une pour les
recettes des administrations publiques tirées de la
vente de biens et services (parce que les colts de
production sont deja entierement inclus dans les
depenses brutes des administrations publiques).

Les methodes d'evaluation et de traitement des
marges au titre du transport, des impots sur les be-
nefices des entreprises et sur les biens et services
en ce Qui a trait aux biens et services achetes par
des agents appartenant aux categories de demande
finale sont identiques a celles qu'on utilise dans le
cas des consommations intermédiaires des indus-
tries.

Il est possible de considérer les sources exo-
genes de biens et services (importations, diminution
des stocks et ventes des admunistrations publiques)
comme une augmentation de la production (c'est-
a-dire une extension de la matrice V) plutét que de
les utihser comme valeurs d'austement (valeurs



present formulation can be identified more easily
with the presentation in the Income and Expen-
diture Accounts, and this relationship will be
developed below. In any case, for each and all
commodities, total supply equals total disposition.

The Industry Accounts

The present accounting framework is treating
the establishments belonging to the business and
non-business sector quite differently; it has ex-
plicit industry accounts for the business sector
only.

The business sector industry accounts are
contained in matrices V, U and Yl The total
output of each industry, classified by commodity,
is shown in the industry’s row of matrix V. The
inputs of each industry are shown in the indus-
try's column which covers both matrix U for
intermediate inputs and matrix Y| for primary
inputs. Matrices U and V were discussed above
under the Commodity Accounts.

The primary inputs in matrix Y| consist of net
indirect taxes (commodity indirect taxes, plus
other indirect taxes, less subsidies), wages and
salaries, supplementary labour income, net
income of unincorporated business and surplus.

The commodity indirect taxes represents the
sum of commodity taxes levied beyond the pro-
ducers’ prices valuation level on the commodities
used by each industry as intermediate inputs.
(Commodity indirect taxes and other indirect
taxes, paid by final demand categories and shown
in matrix YF, are discussed below.) The prin-
cipal taxes represented here are the federal
manufacturers' sales tax, excise taxes and duties,
provincial motor fuel taxes, provincial and
municipal sales taxes, and the profits of provincial
liquor commissions. Customs import duties, being
part of the producers’ values of imports, are not
included. "Other indirect taxes" include property
taxes and certain fees and licensing charges
treated as indirect taxes in the Canadian System
of National Accounts. Government subsidies
received by industries are treated as revenues
and are shown as negative entries in the input
vectors of the receiving industries.

Wages and salanes cover all payments,
including payments-in-kind such as board and
lodging. to wage earners and salaned employees
in Canada, as well as payments such as
commissions, bonuses, tips, directors’ fees and
taxable allowances. Wages and salaries are
calculated on a gross basis, that i1s before tax
deductions and the contributions of employees to
unemployment insurance, pensions and other
social msurance schemes. Bonuses. commissions
and retroactive wage payments are mcluded mn
the period when pad because of the difficulty of
allocating these payments to the period when
earned.

Supplementary labour income consists of
other expenditures by employers on labour
account which are regarded as payment for em-
ployees’ services. Included here are employers’

négatives inscrites dans la colonne de la demande
finale). Cependant, le traitement que nous avons
retenu se rapproche plus de la présentation des
comptes des revenus et des dépenses; cette ques-
tion sera dailleurs étudiée ci-dessous. Quoi qu'il
en soit, l'offre totale est toujours égale aux
utilisations totales, et ce, pour tous les biens et
services,

Comptes des industries

Dans le cadre comptable actuel, les etablisse-
ments du secteur des entreprises et ceux des autres
secteurs sont traites tres difféeremment; en effet, |l
n'existe des comptes d'industries distincts que pour
le secteur des entreprises.

Les comptes pour le secteur des entreprises
figurent dans les matrices V, U et Yl La production
totale de chaque industrie figure dans la ligne de la
matrice V correspondant a cette industrie; elle y est
classée par biens et services. Les entrées de
chaque industrie apparaissent dans la colonne qui
correspond a la matrnce U (entrées intermédiaires) et
a la matrice Y| (entrées primaires). Les matrices U
et V ont été etudiées plus haut dans la section
Comptes des biens et services.

Dans la matrice Yl, les entrées primaires
comprennent les impdts ndirects nets (impots
indirects sur les biens et services et autres impots
indirects, moins subventions), les salaires et traite-
ments, le revenu supplémentaire du travail, le
revenu net des entreprises individuelles et I'exce-
dent.

Les impots indirects sur les biens et services
représentent la valeur totale des impodts pergus en
sus du prix a la production sur toutes les entrees
intermédiaires des industries. (Les impots indirects
sur les biens et services et les autres impots
indirects payes par les utilisateurs finals figurent
dans la matrice YF et seront étudieés ci-dessous.)
Ces impOts comprennent principalement la taxe
fedérale sur les ventes des manufacturiers, les taxes
d'accise et les droits de douane, les taxes pro-
vinciales sur les carburants pour vehicules a moteur,
les taxes de vente municipales et provinciales et les
bénefices des regies provinciales des alcools.
Comme les droits de douane sur les importations
font partie de la valeur a la production des impor-
tations, ils ne sont pas inclus. Les autres impots
indirects comprennent les impots fonciers ainsi que
certans droits et permis assimiles a des impots
indirects dans le systeme de comptabilite nationale
du Canada. Les subventions versées par les admi-
nistrations publiques aux entreprises sont consi-
dérées comme un revenu et correspondent a une
ecriture negative dans le secteur des intrants de ces
entreprises.

Les salaires et traitements comprennent tous les
palements (y compris les paiements en nature
comme chambre et pension) faits a des salanes au
Canada. lls englobent en outre les commissions, les
bonis, les pourboires, les jetons de presence et les
allocations imposables. Les salaires et traitements
sont calculés a leur valeur brute, c'est-a-dire
avant deduction des impots et des cotisations a la
caisse d'assurance-chomage. aux regimes de re-
traite et aux autres regimes d'assurance sociale. Les
bonis, les commissions et les pailements retroactifs
sont inclus dans la periode au cours de laquelle ils
ont été verses, en raison de ce qu'il est difficile de
les attnbuer a la periode au cours de laquelle ils ont
été gagnes,

Le revenu supplémentaire du travail se compose
des autres déepenses des employeurs au titre de la
main-d'oeuvre; il est assimilé a un paiement en
retribution des services des employes. Ces
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contributions to unemployment insurance, pension
funds and other social insurance schemes.

The net income of unincorporated business
includes the net earnings of working proprietors.
single or in partnership, earnings from indepen-
dent professional practice and the accrued net
income of farm operators from farm production. It
also includes the net rental income of persons
from the rental of residential and non-residential
property. Owner-occupants of housing are con-
sidered to be in business renting to themselves,
and this imputed net rental income is also
included here.

The surplus entry includes the profits gen-
erated by corporations and government business
enterprises (before taxes and before dividends),
capital consumption allowances for both the
corporate and unincorporated sectors, the inven-
tory valuation adjustment, described below, for
non-farm inventories (the statistical techniques
used to calculate net farm income preclude the
necessity of an inventory valuation adjustment),
interest and miscellaneous investment income’, in
other words, the remuneration of capital.

As noted, surplus includes profits before
distribution, that is dividends are attributed to the
paying, not the receiving industry. the interest
element in surplus is treated in like fashion:
interast payments form part of the surplus of the
paying industry, rather than the receiving industry.

For each and all industries total outputs equal
total inputs, intermediate and primary.

There is no explicit non-business industry
accounts built in the present accounting frame-
work. This situation stems from an attempt to be
consistent with the Income and Expenditure Ac-
counts where each establishment is not grouped
according to the Standard Industrial Classification
but according to whether it is part of either the
business sector or the personal or government
sector. The establishments which are part of the
latter two sectors belong, in fact, to the non-
business sector, but given that their output is not
sold at an explicit market price it is valued at the
cost of their inputs which are directly accounted
for in the expenditure accounts under a final
demand category. The same convention was
adopted in the present accounting framework with
the result that the inputs of each non-business
industry are shown under a final expenditure
category (in matrices F or YF). Consequently,
there is a portion of final expenditure which is in
fact incurred by the establishments of the non-
business sector in the course of their production
activities. This accounting framework does not
allow us to distinguish between the expenditure of
these establishments and of the non-establish-
ment transactors. In the calculation of Gross
Domestic Product by Industry for the total
economy, it is necessary, however, to identify the
non-business industry origin of some elements
of primary inputs accounted for under final
demand categories and contained in matrix YF.
Before turning to Gross Domestic Product by
Industry, this small matrix has yet to be described.

i The concepts applying 1o all the elements of surplus are
extensively described in System of Natonal Accounts,
Volume 3, A Guide to the Nauonal Income and
Expenditure Accounts (Catalogue 13-548E), Chapters 3
and 7.
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paiements comprennent les cotisations patronales a
la caisse d'assurance-chdmage, aux regimes de
pension et aux autres regimes d'assurance sociale.

Le revenu net des entreprises individuelles se
compose des gains nets des propriétaires actifs
(qu'ils soient associes ou non), les revenus au titre
de I'exercice d'une profession pour compte propre
et le revenu net des exploitants agricoles au titre de
la production agricole. Il comprend egalement les
revenus nets au titre de la location d'edifices
résidentiels et non résidentiels. On considére enfin
que les propriétaires occupant leur propre logement
touchent un revenu locatif; ce revenu estimatif net
est également pris en compte.

L'excédent comprend les bénéfices des entre-
prises privées et publiques (avant impots et divi-
dendes), les provisions pour consommation de
capital des entreprises (qu'elles soient constituees
en societes ou non), les austements de la valeur
des stocks de produits non agricoles (les méthodes
statistiques utilisees pour calculer le revenu agricole
net nous dispensent d'ajuster la valeur des stocks
agricoles), l'interét et les revenus de placement
divers!; en d'autres termes, la réemuneration du
capital.

Comme nous l'avons souligne, 'excédent com-
prend les bénéfices avant distribution; les dividendes
sont donc de l'entreprise qui les verse, et non du
point de vue de celle qui les touche. Il en va d'ail-
leurs de méme des interéts: {'intérét est inclus dans
I'excédent de I'entreprise qui le verse et non dans
I'excedent de celle qui le regoit.

Dans chacune des industries, les sorties totales
sont égales aux entrées totales (entrées interme-
diaires et primaires).

Ce systeme comptable actuel ne renferme pas
de comptes d'industries distincts pour les secteurs
autres que le secteur des entreprises, ceci afin
d’assurer la cohérence avec les comptes des reve-
nus et des depenses, ou chaque établissement est
classe non suivant la classification des activites
économiques, mais selon son appartenance au
secteur des entreprises, des particuliers ou des
administrations publiques. Les eétablissements qui
appartiennent a 'un ou l'autre des deux derniers
secteurs appartiennent, en fait, au secteur "non
commercial”, toutefois, comme leur production n'est
pas vendue a un prix du marché précis, elle est
evaluée au cout des intrants, qui sont directement
inscrits dans les comptes des dépenses sous une
categorie de demande finale. La méme convention a
été adoptée dans le systeme comptable actuel de
sorte que les entrees de chaque industrie appar-
tenant au secteur "non commercial” sont classeées
par categorie de depenses finales (matrices F ou
YF). Par consequent, une partie des depenses
finales est de fait engagée par les etablissements du
secteur "non commercial® au cours de leurs activi-
tés de production. Ce systéme comptable ne permet
pas de faire la distinction entre les depenses de ces
etablissements et celles des agents économiques
qui ne sont pas des etablissements. Pour caiculer le
produit intérieur brut par industrie pour I'ensemble
de I'économie, il est cependant necessaire de
déterminer a quelle branche du secteur “non com-
mercial® appartenaient certains éeléments des
entrées primaires inscrits dans des catégories de
demande finale et contenus dans la matrice YF.
Avant de passer au produit intérieur brut par
industrie, Il convient de decrire cette petite matrice.

T Les concepts relatifs a 'ensemble des éiéments de I'excedent
sont decrits en detall dans le volume 3 du Systeme de
comptabilité nationaie: Guide des comptes nationaux des
revenus et des dépenses (N0 13-549F au catalogue, chapitres
3et7)



Primary Inputs in Final Demand

All elements of matrix YF are primary inputs
accounted for under final demand categories.
These are discussed in turn.

It has already been emphasized that the
output of commodities is valued at producers’
prices, that is before the addition of indirect
commodity taxes and other margins levied after
the final stage of processing, and that entries are
debited to the purchaser at this valuation, with the
margins being accounted for separately. Thus
when commodities are bought in final demand
categories, the value of the indirect taxes (and
other margins) payable on a commodity must be
added to that commodity’s column in each of the
final demand categories to yield the purchaser’s
value, or the actual transaction value.

Custom import duty is added (if applicable) to
the value of each imported commodity, to bring its
valuation in line with the producers’ prices. As this
treatment inflates the value of total imports by the
level of custom import duties, an offsetting
adjustment equivalent to total value of import
duties is made at the intersection of the import
column and the commodity indirect taxes row.

Labour income in matrix YF represents the
wages and salaries, and supplementary labour
income paid to persons employed in the personal
and government sectors. This includes the em-
ployees of non-profit institutions, such as
universities and labour unions, and the income of
domestic servants and baby sitters in the personal
sector. and all public servants in the govern-
ment sector.

Surplus in matrix YF reflects the depreciation
on assets owned in the government sector and by
non-profit institutions classified to the personal
sector. Assets which are charged to fixed capital
formation in these sectors are depreciated, such
as buildings. roads, equipment, etc. All residential
housing, even when owner-occupied, is clas-
sified to business, as noted, and thus depreciation
on housing is part of the surplus of the
approprate industry in matrix Y, not YF.

Gross Domestic Product by Industry

Gross Domestic Product by Industry is an
integral part of the Input-Output Accounts. This
measure represents the contribution of each
industry to the total value of production in the
economy; it is the value added by the industry’s
labour and capital to the intermediate inputs used
n production and, as such, it is equal to wages
and salaries, supplementary labour income, net
income of unincorporated business and surplus in
matrices Y! and YF. Gross Domestic Product by
Industry is measured at factor cost (rather than at
market price which would also include net indirect
taxes). Text Table 1 shows how aggregate Gross
Domestic Product can be calculated from Input-
Output Tables. At the aggregate level, Gross
Domestic Product at market price. the sum of all
elements of primary inputs in matrices Y| and YF,
is equal to final demand expenditures on domestic
products the sum of all elements of matnces F
and YF; from preceding sections, it is evident that
matrix YF is common to both measures.

Entrées primaires de la demande finale

Tous les éléments de la matrice YF sont des
entrées primaires incluses dans des categories de
demande finale; nous les analyserons successive-
ment.

Nous avons déja insisté sur le fait que les
sorties de biens et services sont évaluees a leur
valeur a la production (c'est-a-dire deduction faite
des impots indirects sur les biens et services et des
autres marges pergues apres l'etape finale de
transformation) et qu'elles sont portees au debit des
acheteurs, les marges étant comptabilisees sépa-
rément. Ainsi, lorsque les biens et services sont
achetés par des utilisateurs finals, la valeur des
impots indirects (et des autres marges) payables sur
un bien ou service doit étre ajoutee a la colonne qui
y correspond pour chaque categorie de demande
finale pour donner la valeur a l'achat (c’'est-a-dire
la valeur réelle de transaction).

Les droits de douane sur les importations sont
ajoutés au besoin a la valeur de chaque bien ou
service importé, de fagcon a ce que celle-ci soit
comparable au prix a la production. Comme cette
fagon de procéder grossit la valeur des importations
totales, nous avons fait un ajustement equivalent a la
valeur totale des droits de douane a l'intersection de
la colonne des importations et de la ligne corres-
pondant aux impots indirects sur les biens et
services.

Le revenu du travail dans la matrice YF
correspond aux salaires et traitements et au revenu
supplémentaire du travail versés aux personnes
employées dans le secteur des particuliers et des
administrations publiques. Sont donc comgpris les
employés des organismes sans but lucratit tels que
les universités et les syndicats, les aides domes-
tiques. les gardiennes d'enfants (secteur des
particuliers) et les fonctionnaires (secteur des
administrations publiques).

L'excédent dans la matrice YF correspond a
'amortissement des élements d'actf des adminis-
trations publiques et des organismes sans but
lucratif classés dans le secteur des particuliers.
Dans ce cas, les élements d'actif amortissables sont
ceux qui sont classés dans la formation de capital
fixe (batiments, routes, matériel, etc.). Toutes les
constructions résidentielles, méme si elles sont
occupées par leur propriétaire, figurent dans le
secteur des entreprises; leur amortissement fait
donc partie de I'excédent de I'industrie appropriee
dans la matrice Yl et non YF.

Produit intérieur brut par industrie

Le produit intérieur brut par industrie fait partie
intégrante des comptes d'entrées-sorties. Cet
agregat représente I'apport de chaque industrie a la
valeur totale de la production dans I'economie; c'est
la valeur ajoutée par le capital et la main-d’oeuvre
de l'industrie aux entrées intermédiaires servant a la
production et. a ce titre, elle est egale a la réemune-
ration des salariés, au revenu net des entreprises
individuelles et aux excédents dans les matrices Yl
et YF. Le produit intérieur brut par industrie est
mesuré au cout des facteurs (plutdt qu'au prix du
marcheé, qui comprendrait également les impots
indirects nets). Le tableau explicatift 1 indique
comment le PIB global peut étre calculé a partir des
tableaux d'entrées-sorties. Au niveau global, le
PIB aux prix du marche (la somme de tous les
élements des entrees primaires dans les matrices Yl
et YF) est egal a la demande finale en produits
intérieurs (la somme de tous les éléments des
matrices F et YF): compte tenu de ce qui a été dit
dans les sections précédentes, il est évident que la
matrice YF est commune aux deux mesures.
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FIGURE I. The Accounting Framework of Canadian Input-Output Tables

Commodities | Industries Final demand categories
Total
RE FCF | VPCW | VPCA |GGCE X X Less | Less
(5] R
M GR
Commodities U F q
Industnes \Y g
Commodity indirect
taxes
Other indirect taxes
Less subsidies
Wages and salanes Yl Y& n
Supplementary labour
income
Net income of unin-
corporated business
Other operating surplus
Total q’ g’ e’
Final Demand Categories Notation
PE - Personal expenditure on goods and services V: 15 a matnx of the values of outputs
FCF - Fixed capital formation, business and government U: is a matnx of the values of intermediate inputs
VPCW - Value of physical change in mventories, withdrawals F: is a matrix of the values of commodity inputs of final demand
VPCA - Value of physical change in mventories, additions categories
GGCE - Gross government current expenditure on Qoods Yl: is a matnix of the values of primary inputs of mdustries
and services YF: is a matrix of the values of primary nputs of tinal demand
XD - Domestic exports of goods and services categories
xR - Re-exports of goods and services q: s a vector of the values of total commodity outputs
M~ - Imports of goods and services g: 1S a vector of the values of total ndustry outputs
GR - Government revenue from sale of goods and e 1S a vector of the values of total mnputs (commodities plus
services prnmary) of final demand categories
n: is a vector of the values of total primary inputs (industries plus
final demand categarnies)
GLOSSARY
Matrices Industry.  An industry is defined as a group of operating units

V: 15 a matrix of the values of commodity outputs. in it, each
row shows the distribution by commaodity of the output of
an industry; each column shows the distribution by industry
of the output of a commodity. The data relate to domestic
output only.
aggregate value of goods and services produced and work
dane by the industry. It 1s equal to the value of ndustry's
sales plus any ncrease (less any decrease) in the value of
physical change in stocks of fimshed products and work in
progress.

U: 1s a matnx of the values of intermediate commodity inputs.
In #, each row shows the distribution by industry of the

(estabiishements) engaged in the same or similar kind(s) of

The gross output of an industry 1s the

economic activity, e.g., coal minegs, clothing factones, department
stores,
industries which primarily produce goods and services for sale at a
price which i1s normally intended 10 cover their cost of production
are inciuded; also included are entites, such as owner-occupants
of housing and subsistence farming, which produce goods and
services similar to and use processus and resources similar 1o
typical industnes even though they do not produce for market.
Other entties, although fisted n the Standard Industrial
Classtfication, are not included as industries m the Input-Output

laundries. In the Input-Output Tables only domestic

Tables as they do not meet the above criteria; examples are most

input of @ commodity, each column shows the distnbution

by commodity of the input of an industry.

F: is a matnx of the values of commodity inputs of final

Commodity.

government departments, public hosprtals, schools (except private)
and universities.

A commodity 1s defined as a good or service

normally intended for sale on the market at a price designed to

demand categonies: personal expenditure an consumer

goads and services; fixed capital formation, business and
government; value of physical change in inventories,
withdrawals and additions; gross government current
expenditure on goods and services; exports; imports; and
government revenue from the sales of goods and services.

Yi. is a matrix of the values of primary inputs of ndustnes.
Prnmary inputs are those mnputs which are not current
outputs of other industres.
subsidies, wages and salaries, supplementary labour
income, net income of umincorporated business and other
operating surplus. (In this report. the term “other operating

These are indirect taxes,

surplus” and “surplus™ have been used mnterchangeably.)

YF:

1s a matrix of the values of the prmary mputs associated
with final demand cateqories.

Producers' prices.
producing establishment excluding sales and excise taxes levied
after the final stage of processing; equals purchasers’ prices less

These consist of indirect

Establishment.
that 1s a separate operating entity capable of reporting all elements
of basic industnal statistcs -
Output.
similar unit and in Most cases It is 3 separate company.

Purchasers’ prices.
market 10 the pomt of delivery to the purchaser.
price can vary with circumstances, €.g9., where the purchaser picks
up the commmodity at the groducer’s point of shipment rather than
hawving it hauled by a common or contract carner at the expense of
the producer.

laxes, labour income, and depreciaton which is part of
surplus. The labour income includes wages and salares
and supplementary labour income paid by the government
and personal sectors. The estimate of surpius
(depreciation) relates to the government sector and non-
profit mnstitutions i the personal sector.
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cover the cost of production.

An establishment is defined as the smallest unit

the man elements of input and
It s typcally a factory, mine, stare, farm, airhne, hotet or

The cost of goods and services in the
The purchasers’

The selling price at the boundary of the

transport, trade and commodity indirect tax margins where

apgplicable.




FIGURE 1.

Cadre

comptable des tableaux d'entrées-sorties du Canada

Biens et Industries

services

Catégores de demande finale
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GLOSSAIRE

Matrices

V:

Yilz

Y.E:

est une matrice de la valeur des sorties de biens et
services. Les lignes correspondent a la repartition par bien
ou service des sorties d'une industrie et les colonnes, a la
repartition par industrie des sorties d’un bien ou service.
Les données ne portent que sur la production intérieure.
La production brute d'une industrie correspond a la valeur
agregative des biens et services produits et du travail
exécuté par I'industrie. Elle est égale a la valeur des
ventes de I'industrie plus tout accroissement (moins toute
diminution) de la valeur de la varniaton matérelle des
stocks de produits fims et des travaux en cours.

est une matrice de la valeur des consommations
intermeédiaires.  Les lignes correspondent a ia repartifion
par industrie des entrées d'un bien ou service et les
colonnes, a la répartition par bien ou service des entrées
d'une industrie.

est une matrice de la valeur des entrées en biens et
services des catégories de demande finale; depenses de
consommation pnvee (biens et services), formation de
capital fixe des entreprises et des admnistrations
publiques; valeur des variatons materielies des stocks
(diminution et accroissement); depenses courant brutes
des administrations publiques (biens et services),
exportations; imporations; receftes des administrations
publiques au titre de la vente de biens et services.

est une matrice de la valeur des entrées pnmares des
industries. Les entrées primaires sont les entrées qui ne
constituent pas des sorties courantes des autres industries.
Ce sont: les impdts indirects. les subventions, les salaires
et traitments, le revenu supplementaire du travail, le revenu
net des entrepreneurs individuels et autre excedent
d'exploitation. (Dans celte etude, les expressions “autre
excedent d'exploitation” et “excédent” ont ete employees
indifferemment.}

est une mawice de la valeur des entrées primaires
associées aux categones de demande finale. Ces entrées
comprennent les impots indrects. le revenu du travaill et
famorussement (qui fat lu-méme partie de I'excédent).
Le revenu du travall comprend les salares et tratements
et le revenu supplementare du traval verses par les
admmistrations publiques et le secteur des meénages.
Les estimatons de |'excedent (amortissement) se
rapportent au secteur des admimistrations publiques et aux
organismes a but non lucratif du secteur des menages.

Notation
V: est une matrice de la valeur des sorties . )
U: est une matrice de la valeur des consommations interme-
diares
F: est une matrice de la valeur des entrées en biens et services
des catégories de demande finale
Yl: est une matrice de 1a valeur des entrées primaires des indus-

tries
YF: est une matrice de la valeur des entréees primaires des

categories de demande finale

q: est un vecteur de la valeur des sorties totales de biens et
services

g: est un vecteur de 1a valeur des sorties totales des industries

e: est un vecteur de la valeur des entrees totales (biens et
?er\lnces plus entrees primaires) des categories de demande
inale

n: est un vecteur de la valeur des entrées primaires totales
(industries et categones de demande finale)

Industrie. Selon la définlion que nous avons retenue, une
industrie est un ensemble d'unités d’exploitation (&tablissements)
engageées dans un type d'activite analogue ou équivalent (mines de
charbon, manufactures de vétements, magasins a rayon,
buanderies, par exemple). Les tableaux d'entrées-sorties
présentés 1€l ne portent que sur les entrepnises intérieures qui
produisent principalement des biens et des services destings a étre
vendus a un prix qui couvre normalement les couts de production;
sont egalement compris les propriétares occupant leur propre
logement et les fermes de subsistance, qui produisent des biens et
des senvices et utilisent des procédés et des facteurs analogues a
ceux des industnies, meme s'ils ne sont pas destines a étre mis sur
le marche. D'autres entites, bien qu'elles figurent dans la
Classification des activités économiques, ne sont pas considérées
comme des industries dans les tableaux d'entrées-sorties car elles
ne répondent pas a cette definion; c'est le cas, par exemple, de la
plupart des ministeres des administrations publiques, des hopitaux
publics, des écoles (exception fate des écoles privées) et des
universites.

Bien ou service. Un bien ou un service est defim comme étant
un produit d’'une industrie normalement destine a étre vendu sur le
marche a un prix qui couvre les couts de production.

Etablissement. L'elablissement est la plus pehite unité constituant
un ensemble d’expioitation separe en mesure de declarer tous les
élements de base relevant de la slatistique des activités
economiques (C'est-a-dire les principaux elements des entrées et
des sorties). L 'étabiissement peut €tre une usine, une mine, un
magasin, une exploitation agricole, une ligne d'aviation, un hotel ou
une entte analogue; dans la piupart des cas, il constitue une
compagnie distincte.

Prix d'achat. Le prix d'achat d'un bicn ou d'un service est le prix
que doit payer 'acheteur au point de livraison. Le prix d’achat peut
varier selon les circonstances; {'acheteur peut par exemple prendre
possession du produtt au point d'expedition du producteur plutot
que de se le farre livrer par un transporteur public ou a contrat aux
frais du producteur.

Prix a la production. Le prix a la production est le prix de vente
aux hmites de I'etablissement producteur, non compris les taxes de
vente et d'accise pergues apres |'etape finale de production; il est
égal au prix d'achat moins les frais de transport ainsi que les
impots indirects et les marges commerciaies.
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The industry distribution of Gross Domestic
Product at factor cost (or their components) is
explicitly shown in matrix Yl in the case of the
business sector. In the case of the non-business
sector, however, it does not come out of the
present accounting framework, but it can be
traced back out of matrix YF. This has actually
been done in the construction of Table A which
shows the Gross Domestic Product by Industry
for both the business and non-business sector
for the period 1961 to 1981, (also see Chapter 5).

La répartition du produit intérieur brut au cout
des facteurs (ou de ses composantes) par industrie
est explicitée dans la matrice Yl pour le secteur des
entreprises. Toutefois. le systeme comptable actuel
ne permet pas de connaitre cette répartition pour le
secteur "non commercial”. Celle-ci peut néan-
moins étre déduite de la matrice YF. C'est ce que
nous avons fait lors de la construction du tableau A,
qui donne le produit intérieur brut par industrie pour
les deux secteurs pour la période allant de 1961 a
1981. (Voir aussi le chapitre 5).

TEXT TABLE 1. Gross Domestic Product from input-Output Tables

TABLEAU EXPLICATIF 1. Produits intérieur brut d’aprés les tableaux d’entrées-sorties

GDP at GDP at Net indirect Net indirect GDP at GDP at
factor cost factor cost taxes business laxes factor cost market prices
business sector non-business sector non-busmess total economy total economy

sector sector
PIB au cout des PIB au cout des impols indirects Impdts indirects PIB au cout PiB aux prix
facteurs, secteur facteurs, secteur nets, secteur nets, secteur des facteurs du marché,
des entreprises non commercial des entreprises non commercial ensemble de ensemble de
I'économie I'éconormie
M (2) (3) 4) (5) (6)
(1+2) (1+2+3+4)
1961 30919 5.201 2,074 2,693 36,119 40.886
1962 33,487 5,662 2,307 3,061 39,149 44517
1963 36,008 6.105 2,484 3,144 42113 47,741
1964 39277 6,658 2,850 3,507 45,936 52,293
1965 43.361 7,288 3,244 3.937 50,649 57.830
1966 48,258 8,387 3,459 4,459 56,645 64,563
1967 50913 9,671 3,91 4,817 60,584 69,312
1968 55,041 10,955 4,360 5,161 65,995 75,516
1969 60,1860 12,655 4,857 5.687 72,815 83.359
1970 63,489 14,200 5180 5914 77.690 88,784
1971 69,429 15,808 5.586 6,467 85.237 97,290
1972 77,464 17.809 6.256 7..3f/a) 95,273 108,900
1973 92,588 19,930 6.704 8,608 112,518 127,830
1974 110915 23,841 6,276 11.592 134,755 152,623
1975 126,231 28,620 5,700 11,387 154,850 171,937
1976 143,831 33,499 8,369 12,623 177,330 198.322
1977 158,361 37,158 9.603 13,585 195,515 218,703
1978 176,601 40,565 10917 13,902 217,166 241,985
1979 205,359 44,827 11,053 15,582 250,186 276,821
1980 232,556 50,065 10,239 17,033 282,621 309.893
1981 261,666 57.872 16,259 20,198 319,538 355,995

NOTE: Detail may not add due 10 rounding.

Source:

Column (1) 1s from the nput matnx; it i1s the sum of the entres
for rows 97 through 100 in the last column “Total Industries™ at
aggregation - M.

Column (2) 1s from the final demand matrix; 1t 1s the sum of the
entnes for rows 97. 98 and 100 in the last column “Final
Expenditure on GDP” at aggregation - M.

Column (3) 1s from the input matrix; it refers to the sum of the
entries for rows 95 and 96 in the last column “Total Industrnes”
at aggregation - M.

Column (4) 1s from the final demand matrix: it refers to the entry
for row 95 n the last column "Final Expenditure on GDP" at
aggregation - M.
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REMARQUE: Les chiffres ayant éte arrondss, le total peut ne pas
correspondre a la somme des éléments.

Source:

La colonne (1) provient de la matrice des entrées; c'est la somme
des chiffres des lignes 97 a 100 de la derniere colonne "Total des
industries” au niveau d'agregation - M.

La colonne (2) provient de la matrice de la demande finale; c'est la
somme des chiffres des lignes 97, 98 et 100 de la derniere
colonneg "Dépenses finales imputées au PIB" au niveau
d'agrégation - M.

La colonne (3) provient de la matrce des entrées. le chiffre
correspond a celur qut figure aux lignes 95 et 96 de la derniere
colonne "Total des industries” au niveau d'agrégation - M.

La colonne {4) provient de la matrice de la demande finale; le
chiffre correspond a celui de 1a ligne 95 de la derniere colonne
"Deépenses finales imputées au PIB" au niveau d'agrégation - M.



Basic Accounting ldentities

With the description of all the matrices, the
basic identities of this accounting framewaork
become apparent.

The industry accounts basic identity: the total
output of any industry equals its total intermediate
inputs plus its total primary inputs.?

The commodity accounts basic identity: the
total output of any commodity equals its total use,
as an intermediate input and into the final demand
categories.3

The primary inputs and final demand iden-
tities: 1) intermediate inputs being common to
both output — of industries and of commodities -
primary inputs of business industries equal
commodity inputs of final demand categories. In
terms of Figure 1, the sum of all elements of Yi
equals those of F. 2) Gross Domestic Product at
market prices - primary inputs of industries of
both sectors business and non-business -
equals Final Expenditure on Gross Domestic
Product. In terms of Figure 1, the sum of all
elements of n equals those of e

The tables of data contained in this publica-
tion are organized in a simiar fashion as the
matrices which have been described here. The
Make Matrix Tables contain matrices V, g and q°;
the Use Matrix Tables contain matrices U, Yl and
g’ the Final Demand Matrix Tables contain
matrices F, YF and e . The Margins Tables are
constructed from elements of all these matrices
such that commodities can be revalued at their
purchasers’ prices. All these tables contain cross
section data, one set per year. Finally. the Gross
Domestic Product by Industry Table, a table of
time series, is constructed from matrices Yl, YF
and n.

Final Demand Categories

Some elaboration of the final demand
categories was left for development in this
section.

Personal expenditure on consumer goods and
services represents the purchases of commodities
as well as commodity taxes applicable thereto and
the wages and salaries, and supplementary
labour income of persons employed by the
personal sector. The personal sector is defined to
include not only individuals and families but also
private non-profit organizations such as labour
unions, religious organizations, universities and
private clubs. Personal expenditure on consumer
goods and services is divided into column vectors
according to the purpose or function of the pur-
chase, e.g., food, beverages and tobacco;
clothing. footwear and repairs; other medical care
expenses; recreational services, education and
cultural services; etc., with additional commodity
detail under each heading.

7 In terms of Figure 1, any element of g equals lo any
corresponding element of g . This identity necessarily also
holds at the aggregale level, since the sum of all elements of
g equals those of g .

3 In terms of Figure 1, any element of q  equals any
corresponding element of q. This entity necessarnly aiso
hoids at the aggregate level, since the sum of all elements of
q equals those of q.

Identites fondamentales

La description de toutes les matrices du sys-
teme comptable fait ressortir les identites fonda-
mentales de ce systeme.

En premier lieu, l'identite fondamentale des
comptes des industries: le total des sorties d'une
industrie est egal a la somme des entrées primaires
et des entrées intermédiaires de cette industrie.?

En deuxieme lieu, lidentité fondamentale des
comptes de produits: la production totale est égale a
I'utilisation totale, soit comme entree interméediaire
ou comme eélément d'une catégorie de demande
finale.3

En troisieme lieu, les identités fondamentales
des entrées primaires et de la demande finale: 1) les
entrées intermediaires se rapportant aussi bien aux
sorties des industries qu’a celles en biens et ser-
vices, les entrées primaires des industries com-
merciales équivalent aux entrées en biens et
services des catégories de demande finale. Si I'on
se reporte a la figure 1, la somme des eléments de
Yi est égale a la somme des éléments de F. 2) Le
produit intérieur brut aux prix du marché - entrées
primaires des industries liees au secteur des
entreprises et au secteur "non commercial® - est
égal a la dépense finale en produits intérieurs. Si
I'on se reporte a la figure 1, la somme des élements
de n est égale a la somme des éléments de e".

Les tableaux de données contenus dans la
présente publication sont organises de la méme
maniére que les matrices qui ont été décrtes. Les
tableaux des matrices de la production contiennent
les matrices V, g et q " les tableaux des matrices des
utilisations contiennent les matrices U, Yl et g7; les
tableaux des matrices de la demande finale
contiennent les matrices F, YF et e’. Les tableaux
des marges sont établis a partir d’élements de
toutes ces matrices de maniere gue les biens et
services puissent étre réevalues a leur prix d'achat.
Tous ces tableaux renferment des données trans-
versales, soit une serie par annee. Enfin, le tableau
du produit intérieur brut par industrie, un tableau de
séries chronologiques, est construit a partir des
matrices YI, YF et n.

Catégories de demande finale

Nous étudierons dans les paragraphes qui
suivent certains aspects des categories de demande
finale que nous n'avons pas encore abordes.

Les dépenses personnelles en biens et services
de consommation correspondent aux achats de
biens et services et aux impots qui s'y appliquent,
aux salaires et traitements et au revenu supplé-
mentaire du travail des personnes employées par le
secteur des particuliers. Celui-ci comprend non
seulement les particuliers et les familles, mais aussi
les organismes privés sans but lucratif tels les
syndicats, les organismes religieux, les universités et
les clubs privés. Les deépenses personnelles en
biens et services de consommation sont réparties en
vecteurs-colonnes selon l|'objet de [’'achat (ah-
ments, boissons et tabac; vétements, chaussures et
réparations; soins medicaux; services de loisirs,
éducation et culture, etc.). avec des renseignements
plus detailles sous chaque rubnque.

77 Si I'on se reporte a la figure 1. cela signifie qu'un élément
quelconque de g est egal a I'element correspondant de gl b
Cette equation est necessarement valide au niveau global
puisque la somme des éléments de g est egale a 1a somme des
eléments de g .

3 Si I'on se reporte a la figure 1, cela signifie qu'un elément
quelconque de q est égal a I'elément correspondant de q.
Cette equation est nécessarement vahde au niveau global
puisque la somme des elements de g " est egale a la somme
des eléments de q.
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Gross government current expenditures on
commodities and primary inputs are classified
according to level of government-federal,
provincial and local. The accounting units of
government, and therefore their expenditures, are
grouped by main purpose, education, health,
defence, and other government goods and
services.

Gross fixed capital formation shows expen-
ditures on construction commodities and on
machinery and equipment commodities as well as
the commodity taxes applicable and includes
purchases by government and by business.
Business capital outlays are further subdivided
into 40 industry groupings for construction and 39
groupings for machinery and equipment, with the
groupings corresponding generally to the division
level of the Standard Industrial Classification, with
the manufacturing division presented by major
group and the transportation, communications and
other utilities division also presented in greater
detail.

It was noted that where the production of a
commodity exceeds its use in the accounting
period, either as an intermediate input or in some
final demand category, the balance shows as an
addition to stocks, as raw material inventories
when purchased as an intermediate input but not
yet used, as goods in process or finished goods
inventories, or as inventories of goods purchased
for resale. Similarly when use exceeds production
in the accounting period, the balance shows as
withdrawals from stocks in the same categories.
Withdrawals from stocks are a source of supply of
a commodity, and are shown in a separate
column. This distinction has some importance
when using Input-Output Tables for model
building, and is discussed in Chapter 6.

The valuation of inventories presents special
problems because firms employ a variety of
accounting methods. In periods of changing
prices, firms may repart changes in the book
values which do not reflect changes in the
quantities held of a commodity. These gains or
losses on inventory account are not appropriate
when valuing the production or use of a
commodity in the current period. Thus, where
changes have occurred in the prices of the
relevant commodities, the opening and closing
stocks of these commodities in the period of
account are revalued. The change in stocks of
commodities so valued is called the "value of
physical change in inventones", and it is this
value which is entered in the final demand
categories. The difference between the value of
physical change and the change in book value is
called the “inventory valuation adjustment”. This
is an adjustment implicitly included in the item
"surplus”.

Exports are classified by commodity. As with
other elements of commodity demand, the
valuation of exports is at producer prices.4

There is no precise value for imports which
corresponds conceptually to the producers’
values used for domestic products. Input-Output

4 Trade of Canada statistics value exports free on board the
point of consignment for export. Often this level of valuation
concides with the producers’ level but in some cases
estimates of transportation and trade margins had to be
subtracted from Trade of Canada values. particularly when
the exporter was not the original producer of the
commodity. n order to express exports at producers’
values.
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Les dépenses brutes des administrations publi-
ques au titre des biens et services et des entrées
primaires sont classees en fonction du niveau de
gouvernement (administration fédérale, provinciale et
locale). Les unités comptables des administrations
publiques (et, par consequent, leurs dépenses) sont
classées par objet principal:  éducation, santé,
defense et autres biens et services des adminis-
trations publiques.

La formation brute de capital fixe correspond aux
dépenses au titre des batiments, des machines et
du materiel et aux impots qui s’y appliquent; elle
comprend les achats des administrations publiques
et des entreprises. Les dépenses d'investissement
des entreprises sont subdivisées en 40 groupes
industriels pour la construction et en 39 groupes
pour les machines et le materel; ces groupes
correspondent genéralement aux divisions de la
Classification des activites economiques. Les in-
dustries manufacturieres sont présentées par
groupe. tandis que le secteur des transports, des
communications et des autres services publics est
egalement subdivisé.

Lorsque la production d'un bien ou service est
superieure aux utilisations (entrées intermediaires ou
demande finale) au cours de la periode observee, il
y a accroissement des stocks, sous forme de
matiéres premiéres si le produit a ete acheté comme
entrée intermédiaire mais qu’il n'a pas encore été
utilisé, sous forme de produits en cours de
fabrication ou de produits finis, ou sous forme de
produits achetés pour la revente. De méme, lorsque
les utilisations sont supérieures a la production au
cours de la période comptable, on assiste a une
diminution des stocks dans les mémes categories.
Les diminutions de stocks correspondent a une
source d'approvisionnement d'un produit et figurent
dans une colonne distincte. Cette distinction prend
une certaine importance lorsque les tableaux
d’'entrées-sorties servent a construire des modéles;
cette question est étudiée dans le chapitre 6.

Comme les entreprises utilisent diverses
méthodes comptables, I'évaluation des stocks pose
des problemes particuliers. Lorsque les prix
fluctuent, les entreprises peuvent declarer des
variations de la valeur des stocks qui ne corres-
pondent pas aux variations reelles des quantités en
main. Ces gains ou ces pertes conviennent mal
lorsqu’il s’agit d’eévaluer la production ou la
consommation d'un produit dans la période
courante. Ainsi, lorsque le prix de certains produits
varie, il faut réevaluer les stocks d'ouverture et de
fermeture de ces produits. Le résultat de cette
reevaluation s’'appelie ia "valeur de la variation
materielle des stocks"; c'est ce chiffre qui apparait
dans les categories de demande finale. La différence
entre la valeur de la variation matérielle des stocks
et la variation de la valeur comptable est appeiée
"austement de la valeur des stocks”. Cet ajuste-
ment est compris dans le poste "excedent”.

Les exportations sont classées par produit;
comme les autres eléements de la demande, elles
sont évaluees a leur prix a la productions.

Il n'existe pas, dans le cas des importations, de
valeur precise qui corresponde conceptuellement a
la valeur a la production utilisée pour les produits de

4 Dans les statistiques sur le commerce extérieur du Canada. 1a
valeur des exportations est donnée franco a bord au pont
d'expedition. Cette valeur correspond souvent au prix a la
production; dans certains cas, toutefols, nous avons du
soustrarre les estimations des frais de transport et des marges
commerciales des données sur les échanges commerciaux,
particulierement dans les cas ou l'exportateur n'était pas le
producteur, afin d'exprimer les exportations a leur valeur a la
production.



practice suggests that imports should be valued at
the border of the importing country inclusive of
import duties (i.e., including all charges involved
in conveying the imports to the border plus import
duties). These are the measurable import values
which, under a system of relatively competitive
pricing, are likely to correspond to domestic pro-
ducers’ values. Hence, the producers’ values of
imports are defined to be imports at the Canadian
border plus import duties.5 The value of import
duties is shown with sign reversed, at the inter-
section of the imports column and the commodity
indirect taxes row.

Government sales of goods and services
represent payments by industries and final
demand sectors for services produced within the
government sector. In addition to certain regis-
tration fees, licenses and similar charges not
treated as indirect taxes in the System of National
Accounts, such payments as harbour fees, mu-
nicipal water charges, airport landing fees and
tuition charged by educational institutions in the
government sector are included.

The Input-Output Accounts and Their Rela-
tionship to the System of National
Accounts

Input-Output Tables form part of the broader
System of National Accounts which includes (in
addition to Input-Output Tables) the Income and
Expenditure Accounts, Gross Domestic Product
by Industry, Productivity Measures, the Financial
Flow Accounts. the Balance of International Pay-
ments and the National Balance Sheets Accounts
showing the assets and liabilities of the economy.
The System of National Accounts was originally
developed to satisfy the need for consistent and
comprehensive measures of economic activity. As
demands for data for economic analysis have
grown over the years, the conceptual framework
has been extended and refined; at the same time
flows of data have been established to fill in the
System through the exploitation of existing
sources of information, the development of new
sources, and the design of new estimating
techniques.

The best known Accountsé of the System are
the Income and Expenditure Accounts which were
designed, in the main, to provide current and
comprehensive, though relatively aggregative
measures of the output of the economy in two
ways: (1) as the value of the "final” expenditure
on goods and services by the various sectors of
the economy, less total imports of goods and
services, and (2) as the income accruing to (or
costs of) primary factors of production engaged in
the production process plus certain non-factor
costs such as depreciation and indirect taxes.

The categories of final expenditure on
domestic products are identical in both the In-
come and Expenditure and the Input-Output
subsystems, however, their composition in terms
of commodity is only available in the Input-
5 To express imports at the Canadian border. it was

necessary to estimate the transportaton and mnsurance

charges involved in conveying each commodity to the

Canadian horder because Canada's lrade statistics

ordinarlly value imports f.0.b. the last pont of shipment in

the country of export.
6 See A Gude 10 the Natonal Income and Expenditure

Accounts, op. Cit.

fabrication intérieure. Selon I'analyse d'entrees-
sorties courante, la valeur des importations est
deéterminée a la frontiere du pays importateur et elle
comprend tous les frais de transport necessaires
pour acheminer les importations jusqu’a la frontiere
plus les droits de douane. Dans un systéme de
formation relativement concurrentielle des prix, les
valeurs ainsi obtenues correspondent genéralement
aux prix a la production des biens de fabrication
intérieure. Le prix a la production des importations
est donc égal a la valeur des importations a |a
frontiere canadienne plus les droits de douaneb. La
valeur des droits de douane figure avec un signe
inverse a l'intersection de la colonne des importa-
tions et de la ligne des impots indirects sur les
produits.

Les ventes de biens et services des adminis-
trations publiques correspondent aux paiements que
versent les entreprises et les utilisateurs finals pour
des services produits par les administrations pubii-
ques. En plus de certains droits d’enregistrement,
des permis et de frais analogues qui ne sont pas
considéres comme des impOts indirects dans les
comptes nationaux, ces paiements comprennent les
droits de mouillage, les taxes municipales pour I'eau,
les droits de debarquement percus dans les aéero-
ports et les frais de scolarité des etablissements
d'enseignement publics.

Les comptes d’entrées-sorties et leur rapport
avec le systeme de comptabilite nationale

Les tableaux d'entrees-sorties font partie d'un
vaste systeme de comptabilité nationale qui com-
prend, en plus. les comptes des revenus et des
dépenses, le produit interieur brut par industrie, les
mesures de productivite, les comptes des flux
financiers, la balance des paiements internationaux
et les comptes du bilan national, qui montrent |'actif
et le passif de l'économie. L'objectif original du
systeme de comptabilité nationale était de fournir un
ensemble de mesures globales et cohérentes de
I'activité économique. Avec l'accroissement de la
demande de donneées pour |'analyse economique, le
cadre conceptuel a ete élargi et amélioré; de plus.
on a trouve le moyen d'alimenter le systeme grace a
I'exploitation des sources de données existantes, a
I'établissement d'autres sources de renseignements
et a I'elaboration de nouvelles techniques d'estima-
tion.

Les comptesS les mieux connus du systéme
sont les comptes des revenus et des depenses, qui
ont pour principal objet de fournir des mesures
globales et recentes, quoique relativement agrega-
tives, de la production économique, et ce, de deux
fagons: (1) en fonction de la valeur des depenses
"finales” des divers secteurs de l'economie au titre
des biens et des services, moins la valeur totale des
importations de biens et services. et (2) en fonction
du revenu (ou des couts) des facteurs prnimaires de
production et de certans couts qui ne sont pas
directement lies a ces facteurs comme |'amortisse-
ment et les impots indirects.

Les categories de dépense finale en produits de
fabrication interieure sont identiques dans le sous-
systeme des entrées-sorties et dans celui des
revenus et des depenses, sauf que leur composition
en biens et services n'est donnée que dans les

5 Pour obtenir la valeur des importations a la frontiére
canadienne, nous avons du estmer les frais de transport et
d’assurance requis pour acheminer chaque produit jusqu'a la
frontiere canadienne, car les importations sont generalement
donnees a leur valeur L.o.b. le dermer point d'expedition dans
le pays exportateur.

6 Voir Gude des comptes nationaux des revenus et des
dépenses, op. Cit.

23



Output Tables. On the income side, the Input-
Output breakdown of primary inputs is less
detailed. Chart Il compares components of Gross
Domestic Product as calculated from the Income
and Expenditure Accounts with the corresponding
items in the Input-Output format.

The Input-Output Accounts and the Income
and Expenditure Accounts are integrated with
consistent series in both income and expenditure
sides. This means that the estimate of wages and
salaries, supplementary labour income, net
income of unincorporated business, indirect taxes
and subsidies (on the income side) and the
estimates of personal expenditure on goods and
services, government current expenditure, fixed
capital formation, exports and imports of goods
and services {(on the expenditure side) are the
same in both Accounts either at that level or in
detail. However, the other operating surplus and
inventories are not equal in both Accounts, mainly
due to the use of different methodologtes.

Regarding the estimation of the operating
surplus, in the Input-Output Accounts, the data
are derived from establishment-based surveys,
such as annual Census of Manufactures, and the
surplus is essentially calculated in the context of a
balance between inputs and outputs. In the
estimate of the components of surplus for Income
and Expenditure Accounts, the data sources are
surveys of companies, principally taxation statis-
tics.

Regarding the estimates of inventories, the
valuation of physical change of inventories
presents difficuity in both the Input-Output and
the Income and Expenditure Accounts. There is a
lack of data on valuation practices as well as on
the commodity content of inventories. The two
subsystems use different techniques for measur-
ing value of physical change (VPC) of inventories.
In the Income and Expenditure subsystem, the
VPC of inventories of a given year is equal to the
closing inventories of that same year less the
closing inventories of the preceding one. While in
the Input-Output subsystem, the VPC of in-
ventories equals the closing less the opening
inventories both of the same year. The closing
inventories of a year differ from the opening
inventories of the following because of: classifi-
cation changes, changes in the basis of valuation
and births and deaths of establishments.

There is yet another difference between the
two Accounts. While the Input-Output Accounts
are fully balanced at the most detailed industry
and commaodity level, as it will be discussed later
on, the Income and Expenditure Accounts are
balanced at the very aggregate level, leaving a
residual (called the statistical discrepancy)
between the income-based GDP and the
expenditure-based GDP. Hence. even if all
components of income and expenditure were
identical in both Accounts there still could be a
difference between aggregate GDP as measured
by each and vice versa. As it turns out, the
aggregate GDP at market prices i1s almost
identical in both subsystems in the years 1961,
1971, 1980 and 1981. Henceforth, the aggregate
GDP at market prices would be reconciled so as
to be identical in the two subsystems.
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tableaux d’entrées-sorties. En ce qui a trait au
revenu, la ventilation des entrees primaires est
moins détaillée dans les comptes d'entrées-sorties.
Dans le graphique Il, nous comparons les compo-
santes du produit intérieur brut calculées a partir des
comptes des revenus et des dépenses a celles
calculées selon les tableaux d'entrées-sorties.

Les comptes d'entrées-sorties et les comptes
des revenus et des dépenses sont intégrés dans
des series uniformes, tant du coté des dépenses
que des revenus. Cela signifie que les estimations
de la remunération des salariés, du revenu net des
entreprises individuelles, des impots indirects et des
subventions (du coté des revenus) et les estimations
des dépenses personnelles en biens et services,
des dépenses publiques courantes, de la formation
de capital fixe, des exportations et des importations
de biens et services (du cote des depenses) sont
les mémes dans les deux categones de comptes
tant a ce niveau qu’'a un niveau plus detaille.
Toutefois, les “autres excédents d'exploitation” et
les stocks ne sont pas egaux dans les deux
comptes, principalement en raison de I'utilisation de
methodologies différentes.

En ce qui concerne l'estimation de I'excédent
d'exploitation dans les comptes d'entrées-sorties,
les données proviennent d’enquétes menées auprés
d'établissements (le recensement des manufactu-
riers, par exemple) et I'excédent est obtenu en
faisant la difféerence entre les entrees et les sorties.
Dans les comptes des revenus et des depenses,
I'estimation des composantes de |'excedent s’appuie
sur des enquétes menees aupres des entreprises et,
principalement, sur des statistiques fiscales.

En ce qui concerne les estimations des stocks,
la valeur de la variation matérielle des stocks pose
des problemes aussi bien dans les comptes d'en-
trées-sorties que dans ceux des revenus et des
dépenses. On manque de donnees sur les mé-
thodes d'evaluation et la composition des stocks.
Les techniques d’évaluation de la variation materielle
(VVS) des stocks sont différentes d'un sous-sys-
teme a l'autre. Dans le sous-systeme des revenus
et des depenses, la valeur de la variation matérielle
des stocks d'une année donneée est egale aux
stocks de cloture de cette méme annee moins les
stocks de cloture de I'année précedente. Par contre,
dans le sous-systeme des entrées-sorties, la va-
leur de la VVS est égale a la valeur des stocks de
cloture moins la valeur des stocks d'ouverture de la
méme annee. Les stocks de cloture d'une annee
different des stocks d'ouverture de 'année suivante
en raison des changements de classification,
changements dans la méthode d'évaluation et des
créations et disparitions d’'établissements.

Il existe une autre différence entre les deux
comptes. Tandis que les comptes d'entrées-sorties
sont entierement équilibrés au niveau d’agregation
des industries et des biens et services le plus de-
taillé, comme on le verra plus loin. les comptes des
revenus et des depenses sont equilibres au plus
haut niveau d'agregation. ce qui laisse une erreur
résiduelle (appelee divergence statistique) entre le
PIB basé sur les revenus et le PIB base sur les
depenses. De ce fait, méme si toutes les compo-
santes du revenu et de la dépense etaient iden-
tiques dans les deux catégories de comptes, |l
existerait toujours une difference entre les deux
versions du PIB global (c'est-a-dire, mesure du
point de vue des entrées-sorties ou du point de
vue des revenus et depenses). Comme on peut le
constater, le PIB global aux prix du marché est
presque identique dans les deux sous-systemes
pour les annees 1961, 1971, 1980 et 1981. Désor-
mais, le PIB global aux prix du marche ferait I'objet
d'un rapprochement afin d’étre identique dans les
deux sous-systemes.



Input-Output Tables in constant prices can
also be related to the "constant dollar” tables
from the Income and Expenditure Accounts. Such
constant price Input-Output Tables appear in the
publication entitted “The Input-Output Structure
of the Canadian Economy in Constant Prices,
1961-81" (Catalogue 15-511). This publication
describes the relationship between the constant
price Input-Output Tables and other constant
price data in the System of National Accounts as
well as describing the methodology used to
calculate the constant price Input-Output Tables.

Les tableaux d'entrées-sorties en prix cons-
tants peuvent egalement étre rattaches aux tableaux
en “dollars constants” des comptes des revenus et
des dépenses. Les tableaux d’entrees-sorties en
prix constants sont présentes dans la publication
intitulée "La structure par entrées-sorties de
I'economie canadienne en prix constants, 1961-
1981" (n2 15-511 au catalogue). Cette publication
decrit la relation entre les tableaux d'entrees-
sorties en prix constants et d'autres données en prix
constants dans le systéme de comptabilité nationale,
ainsi que la methode utilisee pour calculer les
donnees de ces tableaux.
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FIGURE ll. Comparison of Components of Gross Domestic Product
FIGURE Il. Comparaison des composantes du produits intérieur brut

According to Income and Expenditure Accounts/
Selon les comptes nationaux des revenus et
depenses

According to Input-Output Format/Selon le systeme
des entrées-sorties

1. Wages, salaries, and supplementary labour
income/Remuneration des salanés

2. Net income of non-farm unincorporated
business including rent'‘Revenu net des
entreprises individuelles non agricoles,
loyers compris

3. Accrued net income of farm operators from
farm production/Revenu comptable net
des exploitations agricoles au titre de la
production agricole

4. Corporate profits before taxes/Bénéfices des
corporations avant impots

5. Inventory valuation adjustments/Ajustement
de la valeur des stocks

6. Interest and miscellaneous investment
income/Intéréts et revenu divers de
placements

7. Capital consumption allowances/Provisions
pour consommation de capital

8. Indirect taxes/Impo6ts indirects

9. Deduct subsidies/Moins subventions

10. Statistical discrepancy!/Divergence
statistique!

Gross Domestic Product at Market Prices/
Produit intérieur brut aux prix du marcheé

Wages and salaries/Salaires et traitements
Supplementary labour income’/Revenu
supplementaire du travail

Net income of unincorporated business/Revenu
net des entreprises individuelles

Other operating surplus/Autre excédent d’exploitation

Commodity indirect taxes/Impots ind. sur le bien et
service
Other indirect taxes/Autres impots indirects

Deduct subsidies/Moins subventions

Gross Domestic Product at Market Prices/Produit
intérieur brut aux prix du marche

1 To balance the Income with the Expenditure estimate, Gross
National Product allocates half of the residual error of
estimate to the Income side of the Account and the other
half to the Expenditure side of the Account. Because
“Income™ must balance with “Expenditure” in the Input-
Output framework, there s no residual error in the Input-
Output Account.
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v Pour equilibrer I'estmation des revenus avec celle des
dépenses, la Division du produit national brut attribue la moitie
de I'erreur résiduelle d'estimation du cité des revenus et I'autre
moiie, du coté des depenses. Comme les “revenus” dowvent
étre en equilibre avec les “dépenses”. dans le systeme des
entrées-sorties ! n'y a pas d'erreur résiduelle dans les
comptes d'entrées-sorties.



CHAPTER 2

Classification Systems

This chapter describes the sector, industry,
category of final demand and commodity classi-
fication systems of the Input-Output Tables.
These classification systems are common for all
statistics (be they national, provincial, annual or
subannual) developed within the Canadian
System of National Accounts (CSNA).

SECTORING

The Income and Expenditure Accounts of the
CSNA are divided into four groups of transactors
or sectors — business, government, personal and
non-resident. The business sector encompasses
transactors who produce commadities for sale at
a price calculated to cover costs and yield a pro-
fit. The personal sector is essentially concerned
with the transactions of members of the com-
munity in their capacity as final consumers. The
government sector is focussed around the tran-
sactions of public authorities (all three levels of
government) as they relate to taxation and public
expenditures. All three sectors noted effect
transactions with each other as well as with the
fourth sector, the non-residents. Among the
personal and government sector there is a subset
of transactors who, like the business sector, pro-
duce commodities but not with the same motiva-
tion; they are referred as the non-business
sector.

The Business Sector

The business sector of the Input-Output
Tables is subdivided into industries which are
defined according to the Standard Industrial
Classification (S.1.C.)."

The S.I.C. is a system for classifying ac-
counting units which are known as establish-
ments. This system provides for the classification
of all establishments in the economy. In the
Input-Output Tables they are further classified as
being part of business or the non-business
sector. As noted in the preceding chapter, how-
ever, the non-business sector is only implicitly
contained in the Final Demand Matrix. Some
S.I.C. industries are composed of establishments
which do not belong in the business sector; for
example, churches, which are part of the personal
sector, are classified in the 1970 S.I.C. to Industry
831 Religious organizations, which makes it an
industry entirely part of the non-business sector.
Other S.I.C. industries have establishments in the
business sector and in one or both of the gov-
ernment and personal sectors, which means that
the industry is split between the business and
non-business sector.

Standard Industrial Classification Manual (1960 and Revised
1970) Standard Industrial Classification, 1980 (Catalogue
12-501E).

CHAPITRE 2

Systemes de classement

Le lecteur trouvera dans ce chapitre une
description des systémes de classement utilises
dans les tableaux d'entrées-sorties pour les sec-
teurs, les industries, les catégories de demande
finale et les biens et services. Ces systemes de
classement sont communs a toutes es statistiques
(nationales, provinciales, annuelles ou infra-
annuelles) traitées dans le cadre du systeme de
comptabilité nationale du Canada (SCNC).

CLASSEMENT DES SECTEURS

Les comptes des revenus et des depenses du
systeme de comptabilité nationale sont divisés en
quatre groupes d’agents ou secteurs: les entre-
prises, les administrations publiques. les particuliers
et les non-résidents. Le secteur des entreprises
regroupe les agents qui produisent des biens et
services en vue de les vendre a un prix permettant
de couvrir les coits de production et d'abtenir un
bénéfice. Le secteur des particuliers concerne
essentiellement les opeérations que concluent les
membres de |a collectivite a titre de consommateurs.
Le secteur des administrations publiques porte plus
specialement sur les opérations des trois niveaux
d'administration, qui ont trait a la fiscalité et aux
dépenses publiques. Les trois premiers secteurs
concluent des transactions entre eux et avec le
quatrieme secteur, celui des non-résidents. Les
secteurs des particuliers et des administrations pu-
bliques renferment un groupe d’agents qui, comme
le secteur des entreprises, produit des biens et
services mais sans la méme motivation; ce groupe
est désigne comme le secteur "non commercial”.

Secteur des entreprises

Le secteur des entreprises des tableaux
d'entrées-sorties est divise en industries qui sont
définies selon la Classification des activités écono-
miques (C.A.E.).

La C.AE. est un systeme de classement d’uni-
tés comptables connues sous le nom d'établisse-
ments. Ce systeme prévoit le classement de tous
les établissements dans |'économie. Dans les
tableaux d’entrées-sorties, ces etablissements sont
egalement classés selon qu'ils appartiennent au
secteur des entreprises ou au secteur "non com-
mercial”. Cependant, comme nous I'avons vu dans
le chapitre précedent, le secteur "non commercial”
est compris dans la matrice de la demande finale.
Certaines industries de la C.A.E. sont composées
d’etablissements qui n'appartiennent pas au secteur
des entreprises; les Eglises, par exemple, qui font
partie du secteur des particuliers, sont classées
dans l'industrie 831 (organisations cultuelles) de la
C.A.E., ce qui place entierement cette industrie dans
le secteur "non commercial”. D’autres industries de
la C.A.[E. ont des eétablissements qui sont reépartis
entre les secteurs des entreprises, des administra-
tions publiques ou des particuliers, ce qui fait que
l'industrie est divisée entre le secteur des entre-
prises et le secteur "non commercial”.

Classification type des industries 1960; Classification des
activites economiques 1970 revisee; Classification type des
industries, 1980, (n® 12-501F au catalogue).



The Standard Industrial Classification (in
contrast to Canadian Standard Industrial Classi-
fication for Companies and Enterprises 1980
(Catalogue 12-570E)) is a classification of
establishments; it is not a classification of enter-
prises, firms, activities or commodities. “For sta-
tistical purposes, the “establishment” is defined
as the smallest unit which is a separate operating
entity capable of reporting all elements of basic
industrial statistics. This means that for purposes
of industrial surveys, data are gathered from the
most homogeneous units that maintain accounts
which permit them to report on their main
elements of input and output”.2

The establishment must be distinguished from
the firm, which is the legal entity. Typically, the
establishment is the mine in mining, the plant in
manufacturing, the store in retail trade, etc. The
majority of firms have only one establishment but
many firms, particularly the larger ones, have
more than one establishment. The establishments
of a multi-establishment firm may or may not be
classified to the same S.1.C. industry. Note further
that a muiti-product establishment is entirely
classified to the industry in which it's principal
commodity is produced and that if it's production
mix is changed it will consequently be reclassified
to a different industry. If such an establishment
represents a large share of the industries in which
it operates explicitly or implicitly, reclassification
could cause a noticeable break in time series of
those industries. From 1970 onwards, for
instance, computer rental increased relative to
manufacturing activity such that the establish-
ments involved were moved to business services
from manufacturing, causing a break in the time
series of both industries.

At the worksheet level of detail many input-
Output industries correspond to S.1.C. industries
at the "three-digit" level of the S.I.C., while
others represent groupings of S.1.C. industries. As
noted above, Input-Output industries are further
split between business and non-business.

Government Enterprises and the Government
Sector

Principles have been established for distin-
guishing between government sector activities
and government enterprises:

"Services of a general nature such as
protection of persons and property, health and
social welfare, education and public works,
are common to all levels of government and
are usually financed out of ordinary revenue
or funds repayable out of ordinary revenue.
Nominal fees are charged for some general
community services, but for the most part
there is no direct relationship between the
taxes and levies paid by an individual, and the
use or benefit the individual derives from the
service.”3

In the Input-Output Accounts, the estab-
lishments operating according to these rules are
included in the government sector and are
grouped under hospitals, education, defence,

2 Ioid., 1960. p. 8.
3 Federal Government Enterprise Finance, 1971 (Catalogue
61-203) p.17.
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La Classification type des industries (contrai-
rement a la Classification canadienne type des
industries pour compagnies et entreprises, 1980,
(N0 12-570F au catalogue)) est un mode de clas-
sement des établissements et non des compagnies,
entreprises ou produits. "Pour les besoins de la
statistique, un établissement est deéfini comme etant
la plus petite unité ou entité exploitante distincte
pouvant déclarer tous les éléments de la statistique
industrielle de base. Cela veut dire que pour les
besoins des enquétes industrielles, les donnees sont
recueillies aupres des unites les plus homogenes qui
tiennent des comptes leur permettant de declarer les
principaux éléments d'entrées-sorties”2.

Il est nécessaire d'établir une distinction entre
I'établissement et I'entreprise, qui constitue une
personne juridique. De fagon genérale, |'établisse-
ment correspond a la mine dans le secteur minier, a
l'usine dans le secteur manufacturier, au magasin
dans le secteur du commerce de deétal, etc. La
majorité des entreprises n'ont qu'un etablissement;
cependant, nombre d'entre elles (particulierement
les plus importantes) en comptent plus d'un. Dans
un tel cas, il se peut que ces établissements n’'ap-
partiennent pas tous a la méme industrie de la
C.A.E. Notons par ailleurs qu'un établissement a
productions multiples est entierement classifié a
I'industrie de sa production principale et que si les
proportions produites changent il sera reclassifié en
consequence. Si un tel etablissement représente
une part importante des industries dans lesquelles il
opere de fagon explicite ou implicite on pourrait voir
apparaitre une brisure dans les series temporelles
des industries impliquées. A partir de 1970, par
exemple, la production de service de location
d’ordinateurs est devenue plus importante que la
production des machines elles-mémes entrainant
ainsi un déplacement des établissements impliques
de l'industrie manufacturiere a celle des services
aux entreprises.

Au niveau d’agrégation le plus detaille, beaucoup
d'industries utilisées dans les tableaux d'entrées-
sorties correspondent aux industries de la C.A.E.
désignées par trois chiffres, alors que d'autres cor-
respondent a des groupes d'industries de la C.A.E.
Comme nous l'avons déja souligné, les industries
utilisées dans les tableaux d'entrées-sorties sont
réparties entre le secteur des entreprises et le sec-
teur "non commercial”.

Entreprises publiques et secteur des adminis-
trations publiques

Des principes nous permettant de faire une
distinction entre les activités du secteur des admi-
nistrations publiques et les entreprises publiques ont
déja eté établis:

"Les services de nature geénerale, tels que Ia
protection de la personne et de la propriété, la
santé et le bien-étre social, I'éducation et les
travaux publics sont assurés par la plupart des
administrations publiques et sont ordinairement
financés au moyen des recettes ordinaires ou de
fonds remboursables au moyen des recettes
ordinaires. Le public paie un prix modique pour
certains de ces services mais dans la plupart
des cas il n'existe pas de rapport entre le prix
que paie le particulier d’'une part, et l'usage qu'll
fait du service ou le bénefice qu'il en retire
d’autre part"3.

Dans les comptes d'entrées-sorties, les
établissements exploités selon ces regles sont inclus
dans le secteur public et regroupes sous la ru-
brique hopitaux, education, defense, administrations

2 1bid 1960. p. 8.
3 Finances des entreprises publiques féderales, 1971
{n961-203 au catalogue), p. 17.



federal, provincial and local governments. These
establishments are also classified in the appro-
priate Input-Output industries in the non-
business sector.

“Certain other activities of government,
however, have quite different characteristics,
in that they involve the production of
economic goods and provision of services for
sale, at a price to the consumer which is
intended to compensate wholly or largely for
their casts and, in some cases yield a praofit.
These activities are usually carried out by a
Crown corporation or special agency of the
government having specific powers and being
subject to varying degrees of financial control
by the government and of public account
ability. Capital funds are made available by
direct loans and advances from government,
share capital subscribed by government, or by
borrowings, other than from government but
usually guaranteed by government.”4

Certain Crown corporations, departments,
boards, commissions and other agencies of
federal, provincial and local governments which
operate according to these rules are considered
to be "government enterprises”. In the CSNA,
they belong to the business sector and are
classified to the appropriate Input-Output in-
dustries. Examples of federal government enter-
prises are: the Canadian National Railways
System; the Canadian Wheat Board; the St.
Lawrence Seaway Authority; the Prince Edward
Island Car Ferries and Terminals.5

The Personal Sector

The personal sector includes not only
households, but private non-profit institutions
such as private religious and welfare organiza-
tions, private clubs. and labour unions. The same
way as it is done in the government sector, these
non-profit establishments are grouped in the
non-business sector and are classified to the
appropriate Input-Output industries.

Households are final consumers; by definition,
they do not produce commodities. Where indivi-
duals and families engage in production which is
to be counted as part of the domestic praduct, the
value (cash or imputed) of the output and the
related estimates of inputs (including net income)
are transferred to the appropriate industry in the
business sector; for this portion of their activities,
the individuals and families become unincor-
porated business entrepreneurs. (An exception to
this procedure is made for domestic servants and
baby sitters directly employed by households.
They are not included in the business sector,
rather their wages and salaries are shown as
direct payments to private households industry.)
One of the most important applications of this
principle is for owner-occupants of dwellings
who are treated as business entrepreneurs in the
ownership and repair of their dwellings. In the
CSNA, a rent is imputed for these dwellings which
the individuals, as entrepreneurs, "rent” to
themselves as households: the value of new
construction of such buildings (including additions
and major repairs) is included in business gross

4 Ibd., p.17

5 For alisting of federal and provincial government enterprses
and the relationship of therr accounts to the Income and
Expenditure Accounts, refer to Federal Government Enter-
prise Finance (Catalogue 61-203); Annual and Provincial
Government! Enterpnse Finance (Catalogue 61-204),
Annual.

fedérale, provinciale et locale. Elles sont classes
dans les industries appropriées et font partie du
secteur "non commercial”.

"Certaines autres activiteés du secteur public
sont cependant d'un caractere tout a fait diffe-
rent en ce qu'elles concernent la production de
biens et services destinés a étre vendus aux
consommateurs a un prix qui doit couvrir la
totalité ou une grande partie des frais de pro-
duction et, dans certains cas, produire un be-
nefice. Ces activités sont excerceées soit par une
societé de la Couronne ou d'un fonds et orga-
nisme special ayant des pouvoirs determines,
assujettis a un certain controle financier du
gouvernement et responsables envers le public.
Le capital provient d'avances et de préts directs
accordés par I'administration publique, d'actions
souscrites par cette derniére ou par emprunts a
'extérieur souvent garantis par l'administration
publique4.”

Les sociétes d’Etat, ministéres, offices, com-
missions et autres organismes des administrations
publiques fedérale, provinciales ou locales, qui
fonctionnent selon ces regles sont considérés
comme des "entreprises publiques”. Dans le SCNC,
ces entreprises font partie du secteur des entre-
prises et sont classées dans les industries appro-
priées des comptes d'entrées-sorties. Parmi ces
entreprises, signalons les Chemins de fer Nationaux
du Canada; la Commission canadienne du blé;
I’Administration de la voie maritime du Saint-
Laurent; le Service de bacs de I'lle-du-Prince-
Edouards.

Le secteur des particuliers

Le secteur des particuliers comprend non
seulement les menages, mais auss! les organismes
privés sans but lucratif comme les organismes
religieux, les sociétées de bienfaisance, les clubs
prives et les syndicats. Comme dans le secteur des
administrations publiques, ces etablissements sont
groupés dans le secteur "non commercial” et sont
classeés dans les industries appropriees des comptes
d'entrees-sorties.

Les ménages sont des utilisateurs finals; par
définition, ils ne produisent pas de biens ni de
services. Lorsque des personnes ou des familles
sont engagées dans un processus de production qui
s'inscrit dans le produit intérieur, la valeur (au
comptant ou imputee) de cette production ainsi que
l'estimation des entrées qui y sont associees (y
compris le revenu net) sont transferees a l'industrie
appropriee dans le secteur des entreprises; dans un
tel cas, ces personnes ou ces familles sont consi-
derées comme entrepreneurs individuels. (Il existe
une exception a cette regle pour les domestiques et
les gardiennes d’enfants qui sont directement em-
ployes par les meénages. En effet, ces deux groupes
ne sont pas inclus dans le secteur des entreprises,
leurs salaires et traitements sont attribués comme
paiements directs a I'industrie des ménages.) Le cas
des logements occupes par leur propriétaire cons-
titue 'une des applications les plus importantes de
ce principe; on considére en effet les propriétaires
qui occupent leur propre logement comme des
entrepreneurs au pont de vue de la possession et
de la réparation de leur logement. Dans le systeme
de comptabilité nationale du Canada. on impute un

4 b, p. 17.

5 Le lecteur trouvera une liste des entreprises publiques fedeérales
ot provincidles de méme qu'une description des rapports qut
existent entre leurs comptes et les comptes des revenus et des
depenses dans Finances des entrepnses publiques federales
{n® 61-203 au catalogue), annuel. et Fiance des entreprises
publiques provinciales (n° 61-204 au catalogue), annuel.
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fixed capital formation. Thus owner-occupied
dwellings are treated symmetrically with dwellings
for which cash rents are paid.

The treatment of commodities produced and
sold by non-business establishments of the
personal sector can be noted and compared to
the ones of the government sector. The values of
the outputs of commodities produced and sold by
the government sector are entered as negative
government expenditures; this has the effect of
adding to the supply of these commadities. There
are no comparable estimates for the commodities
which are produced and sold by private non-
profit institutions. Sales of such goods and
services to households are treated as intra-
sector transfers and are, therefore, implicitly
ignored.6 Thus the personal sector is treated as a
direct purchaser of the items comprising the
expenses of private non-profit institutions {com-
modities at producers’ prices, commaodity taxes,
indirect taxes, and wages and salaries of em-
ployees).

By convention, expenditures of the personal
sector are current; there are no distinctions
among expenditures on current account, expen-
ditures on gross fixed capital formation and
inventory change as in the business sector.”
However, for analytical purposes personal
expenditures are classified as "durable goods”
(automobiles, refrigerators), "semi-durable
goods" (clothing), "non-durable goods" (food)
and "services" (haircuts, restaurant meals).

The Non-residents Sector

A clear distinction must be made between
resident (domestic) and non-resident (foreign)
establishments on the one hand, and resident and
non-resident individuals on the other. The output
of the Canadian domestic economy is produced
by Canadian domestic establishments which, in
most instances, can be identified by the fact that
they are located within the geographic boundaries
of the country. The net domestic product at factor
cost represents the incomes accruing to the pri-
mary factors of production employed by domestic
establishments, regardless of the country of
residence of those factors. Thus, if a Detroit
resident commutes to his job in Windsor, his
wages earned in Windsor are part of Canadian
domestic product.

Canadian exports on a domestic basis are the
sales of goods and services by Canadian
domestic establishments to non-residents, that
is, to foreign establishments and to non-resident

& The two exceptions are the rental revenues earned by the
universities and the revenues from the sale of meals and
profit margins on alcoholic beverages by private clubs.
Negative entries for these revenues are made in the
"producing” categories and positive entries for the same
amounts are made in the "using” categones of personal
expenditure on goods and services.

7 The purchase of durable goods by all private non-profit
institutions (religious and welfare organizations, universities,
pnvate clubs, trade unions) I1s treated as business capital
formation. Unlike owner-occupied housing, no rental
return is imputed in these cases.
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loyer aux logements que ces personnes, en tant
qu'entrepreneurs, louent a elles-mémes comme
ménages; la valeur de construction des batiments (y
compris les ajouts et les réparations importantes) est
incluse dans la formation brute de capital fixe des
entreprises. Les logements occupés par leur pro-
priétaire sont donc traités de la méme fagon que les
logements pour lesquels un loyer en especes est
verse.

Le traitement des biens et services produits et
vendus par les etablissements sans but lucratif du
secteur des particuliers administrations publiques
s'apparente et se compare au traitement des acti-
vités du secteur. La valeur des biens et services
produits et vendus par les administrations publiques
est en effet inscrite comme une dépense publique
négative, ce qui a pour effet d’'accroitre I'approvi-
sionnement en biens et services de ce genre. |l
n'existe toutefois pas d'estimations comparables
pour les biens et services qui sont produits et
vendus par les organismes privés sans but lucratif.
Les ventes de ces biens et services aux meénages
sont considérées comme des transferts intra-
sectoriels; on n'en tient donc pas compte de fagon
explicites.  Ainsi, le secteur des particuliers est
considéré comme un acheteur direct de biens et
services dont le prix correspond aux dépenses des
organismes priveés sans but lucratif (biens et
services aux prix a la production, taxes sur les biens
et services, impots indirects et salaires et traite-
ments des employes).

Par convention, les dépenses du secteur des
particuliers sont des depenses courantes; on ne fait
donc pas de distinction entre les dépenses
courantes, les dépenses au titre de la formation
brute de capital fixe et les vanations de stocks,
comme c'est le cas pour le secteur des entre-
prises’. Aux fins d'analyse, toutefois, les dépenses
personnelles sont ventilées entre "biens durables”
(automaobiles, réfrigérateurs), “biens semi-dura-
bles" (vétements), "biens non durables" (alimenta-
tion) et "services" (coupes de cheveux, repas pris
au restaurant).

Secteur des non-résidents

Il convient tout d’abord de faire une distinction
trés nette entre les établissements résidents
(intérieurs) et non-résidents (étrangers) d'une part,
et les personnes résidentes et non residentes
d'autre part. La production intérieure du Canada
provient d’'établissements qui, dans la plupart des
cas, sont situés sur le territoire canadien. Par con-
tre, le produit intérieur net au cout des facteurs
représente le revenu des facteurs primaires de
production employés par les établissements cana-
diens, peu importe le pays de résidence de ces
facteurs. Ainsi, le salaire d'un résident de Détroit qui
travaille a Windsor est inclus dans le preduit intérieur
du Canada.

Du point de vue de I'économie intérieure, les
exportations du Canada correspondent aux ventes
de biens et services a des non-résidents (établis-
sements étrangers et personnes non résidentes); les

& Il existe cependant deux exceptions: les revenus de location
des universités et les revenus tirés de la vente de repas et les
marges beénéficiaires sur la vente de boissons alcoolisées pour
les clubs privés. Ces revenus sont portés au debit des agents
“producteurs” et au credit des agents " utilisateurs” du secteur
de la consommation.

7 Les achats de biens durables des organismes pnves sans but
lucratif (organismes religieux, sociétés de bienfaisance, uni-
versiiés, clubs privés, syndicats) entrent dans la formation de
capital des entreprises. Contrarement au traitement adopté
pour les logements occupes par leur proprigtaire, on ne
détermine pas une valeur théonque de loyer pour ces
arganismes.



individuals; included, therefore., are such
transactions as sales of food, accommodation and
motor fuel to non-resident salesmen and tourists
in Canada. Conversely, Canadian imports on a
domestic basis are sales by foreign establish-
ments to Canadian domestic establishments and
Canadian resident individuals.

Industry, Commodity and Final Demand
Classifications

The Input-Output Tables are built around
three classification systems, one for industries,
one for commodities and one for categories of
final demand. The actual construction and
balancing of the tables is done at the most
detailed level of these classifications, the
worksheet level (W). There are 136 categories of
final demand, 595 commodities plus 7 primary
inputs - wages and salaries, supplementary
labour income, net income of unincorporated
business, other operating surplus, commodity
indirect taxes. other indirect taxes and subsidies.
Regarding the industry classification the situation
is complicated by the fact that the annual tables
covering the period 1961-80 have been com-
piled on the basis of the 1970 S..C.. with 130
industries in the business sector, while the tables
for 1981 are based on the 1980 S.i.C., with 216
industries; the 1980 S.I.C. is a significant depar-
ture from the 1970 S.I.C. In order to overcome
the ensuing problem of discontinuity in time senes
and yet maintain as detailed number of industries
as possible, an aggregation link (L) level was
developed which provides a continuous time se-
ries through three decades., 1961-1991. Aggre-
gation L counts 161 industries in the business
sector.

The Input-Output Tables can, however, be
presented at more aggregated levels; two useful
aggregation levels are the M and S level. The
data in the Input-Output Tables can be prepared
at three levels of aggregation:

exportations comprennent donc, par exemple, les
ventes d'aliments, de services d’hebergement et
d'essence a des vendeurs et a des touristes non
résidents qui séjournent au Canada. Inversement,
les importations du Canada correspondent aux
ventes faites a des établissements situes au Canada
et a des résidents canadiens par des établissements
etrangers.

Classement des industries, des biens et servi-
ces et des categories de demande finale

Les tableaux d'entrées-sorties s'appuient sur
trois systemes de classement: celui des indus-
tries, des biens et services et des categories de
demande finale. La construction et I'equilibrage des
tableaux se font effectivement au niveau d'agre-
gation le plus deétaillé de ces classifications, soit le
niveau de document de travall (W). Il y a 136
catégories de demande finale, 535 biens et services
plus 7 entrées pnmaires salares et traitements.
revenu supplémentaire du travail, revenu net des
entreprises individuelles, autre excedent d'exploita-
tion, impots indirects sur les biens et services,
autres impots indirects et subventions. En ce qui
concerne le classement des industries, la situation
est compliquée du fait que les données des tableaux
annuels couvrant la periode 1961-1980 ont ete
rassemblées sur la base de la C.A.E. de 1970, qui
compte 190 industries dans le secteur des
entreprises, tandis que les donnees des tableaux
pour 1981 sont fondees sur la C.T.I. de 1980, a 216
industries; la C.T.l. de 1980 differe sensiblement de
la C.A.E. de 1970. Afin de résoudre le probleme de
solution de continuité dans la sene chronologique,
tout en mantenant un nombre d'industries aussi
élevé que possible, on a mis au point un niveau
d'agrégation commun (L) qui produit une série
chronologique continue sur trois décennies, de 1961
a 1991. L'agregation L compte 161 industries dans
le secteur des entreprises.

Les tableaux d'entrées-sorties peuvent toute-
fois étre présentés a des niveaux d'agrégation plus
éleveés; a cet égard, les deux niveaux d'agrégation M
et S s’averent utiles. Les donnees des tableaux
d’entrées-sorties peuvent étre préparees a trois
niveaux d'agregation:

Number of Number of Number of

industries final demand commodities

categories and primary

Designation of aggregation nputs
Agregation Nombre Nombre de Nombre de
d'industnes categories de biens et services

demande et d'entrées

finale primaires

S 16 14 49
M 50 28 100
L 161 136 602

Three tables are prepared for each year (1)
Make Matrix, (2) Use Matrix and (3) Final Demand
Matrix. These tables at the L aggregation level of
detail contain many entries which are confidential
under the provisions of the Statistics Act. The
tables at aggregation level M along with a
descriptive text are presented in this volume. Note
that all three aggregations S, M and L are
hierarchial. One can derive S from M, M from L
and L from worksheet level of detail.

Trois tableaux sont prepares pour chaque
année: (1) une matrice de production, (2) une
matrice des utilisations et (3) une matrice de la
demande finale. Au niveau d'agregation L, ces
tableaux contiennent nombre de donnees qui doivent
étre tenues confidentielles en vertu des dispositions
de la Loi sur la statistique. Le lecteur trouvera dans
cette étude des tableaux de niveau d'agrégation M,
ces tableaux sont accompagnés d'un texte des-
criptif. Soulignons que les trois niveaux d'agregation
S. M et L sont subordonneés 'un a I'autre; on peut
donc deduire S de M, M de L et L des documents
de travail.
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The Input-Output Industry Classification
(10IC)

The Input-Output Industry Classification has
been defined in terms of the Standard industrial
Classification (Catalogue 12-501E). The list of
industries and their codes are given in Appendix
C. For the period 1961-80, the W level of
aggregation distinguishes 190 industries in the
business sector and 21 industries in the non-
business sector and is defined in terms of the
1970 and 1960 S.I.C.; for the period 1981 and
onward, it distinguishes 216 industries in the
business sector and 21 industries in the non-
business sector and is defined in terms of the
1980 S.I.C. Linking the two periods with con-
tinuous time series involved redefining and
reestimating 15 industries which are listed in
Appendix C. The link level of aggregation is
defined in terms of both 1980 and 1970 S.I.C.
codes. The two levels of aggregation S and M are
defined in terms of the W aggregation sequential
numbers.

Categories of Final Demand

The final demand sector includes 136 cate-
gories: 40 categories of personal expenditure, 39
categories of machinery and equipment, 40
categories of construction, six categories of
government gross expenditures, six categories of
government sale of goods and services, two
categories of inventories, two of exports and one
of imports.

The 40 categories of personal expenditure are
exactly the same as appear in the annual Income
and Expenditure Accounts produced by the
Income and Expenditure Accounts Division. The
40 categories of construction and the 39 cate-
gories of machinery and equipment are aggre-
gatable to the Income and Expenditure Accounts,
Gross Fixed Capital Formation, separately for
government and business. Six categories of
government (education, hospital. defence, other
federal, other provincial and other municipal) for
both gross current expenditure and sale of goods
and services permit aggregation to Net Govern-
ment Current Expenditure in the Income and
Expenditure Accounts. The two categories of
inventories have to be added to compare with the
Income and Expenditure Account VPC. The two
exports, domestic exports plus re-exports, add to
Income and Expenditure Accounts Exports.

Gross Domestic Product originating in the
non-business sector has been assigned to 21
industries.

The Input-Output Commodity Classification
(10CC)

The Input-Outut commodities at the S and M
levels of aggregation are defined in terms of the
W aggregation sequential numbers in the
Appendix C: Aggregation Parameters for the
Input-Output Tables.
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Classement des industries par entrées-sorties

La classification des industries par entrees-
sorties a eté définie en fonction de la Classification
type des industries (n0 12-501F au catalogue). La
liste des industries et leurs codes respectifs se
trouvent a l'appendice C. Pour la periode 1961-
1380, le niveau d'agrégation W définit 190 industries
dans le secteur des entreprises et 21 industries
dans le secteur “non commercial” et est fonde sur
la C.T.I. de 1960 et C.A.E. de 13970. Pour les an-
nées 1981 et suivantes, le niveau W definit 216
industries dans le secteur des entreprises et 21
industries dans le secteur "non commercial” et est
fondé sur la C.T.l. de 1980. Pour faire le raccor-
dement des deux périodes a l'aide d'une serie
chronologique continue, it a fallu redefinir 15 n-
dustries qui sont indiquées dans la liste de |'appen-
dice C et réestimer les donnees correspondantes.
Le niveau d’agrégation commun L est defini en
fonction des codes de la C.A.E. de 1370 et de la
C.T.l. de 1980. Les deux niveaux d'agregation S et
M sont definis en fonction des numeros d'ordre de
I'agregation W.

Categories de demande finale

Le secteur de la demande finale comprend 136
catégories: 40 catégories de dépenses personnelles,
39 catégories de machines et de materiel, 40 cate-
gories de construction, six catégories de depenses
brutes des administrations publiques, Six catégories
de ventes de biens et services des administrations
publiques, deux catégories de stocks, deux cate-
gories d’exportations et une categorie d'importa-
tions.

Les 40 categories de dépenses personnelles
sont identiques a celles qui figurent dans les
comptes annuels des revenus et des dépenses
établis par la Division des comptes des revenus et
des depenses. Les 40 catégories de construction et
les 39 catégories de machines et de materiel
correspondent a la formation brute de capital fixe
des comptes des revenus et des depenses; elles
sont données separément pour les administrations
publiques et les entreprises. Les dépenses cou-
rantes brutes et les ventes de biens et services de
six secteurs de I'administration publique (éducation,
hopitaux, défense, autre administration federale,
autre administration provinciale et autre adminis-
tration municipale) correspondent aux deépenses
courantes nettes des administrations publiques dans
les comptes des revenus et des dépenses. Une fois
reunies, les deux catégories de stocks correspon-
dent a la VVS des comptes des revenus et des
dépenses. Enfin, les deux categories d'exportations
(exportations et réexportations) equivalent aux
exportations des comptes des revenus et des
depenses.

Le produit intérieur brut provenant du secteur
"non commercial" a eté reparti entre 21 industries.

Classement des biens et services par entrées-
sorties

Les biens et services des tableaux d'entrees-
sorties aux niveaux d'agregation S et M sont definis
en fonction des numeros d’ordre du niveau
d'agregation W dans l'appendice C: Paramétres
d'agrégation des tableaux d’entrées-sorties.



CHAPTER 3

Some Special Definitions in the
Input-Output Tables

The Input-Output Accounts are a subsystem
of the Canadian System of National Accounts. As
such they are subject to the same conventions as
apply in the other parts of the System. Each part
of the System has a particular role to play, and
thus the emphasis and the structure can vary
between the parts.

The Input-Output Tables present the System
in considerable detail, with 190 industries on 1970
S.I.C. and 216 industries on 1980 S.I.C., 595
commodities, 136 categories of final demand and
seven primary inputs. These dimensions impose
some constraints, usually for statistical reasons, in
the application of the appropriate definitions. This
chapter discusses some of these problems as
well as describing concepts and approaches that
apply across the System.

Outputs
General

While there are some items which are treated
in a distinctive way in the calculation of Input-
Output Tables, it must be emphasized that Input-
Output Tables accord very closely to the Income
and Expenditure Accounts.

The basis of the measurement is production
in the current period, not shipments. Inventory
change adjusts-shipments—te -production, and if
intervening price change results in a gain (or loss)
on the sale of stocks produced in some previous
period, such gains are not reflected as output.
Another case where shipments or sales do not
reflect the output of the current period arises in
transactions in used goods. The value of these
goods was counted when they were produced,
and must not be counted agan. If these used
goods pass through trade channels, then the
service performed by the merchant, or the trade
margin, is counted. Normally sales of used goods
are between transactors in the same sector, most
often the personal sector, and no entnes appear
in the accounts except for the margins where
applicable. When these transactions cross sector
boundaries some entries are required, although
the net effect is no increase in output, except for
margins. The commodities traded as used goods
are almost invariably classified as assets in the
business sector, typically used vehicles. These
commodities would be included in the appro-
priate category of personal expenditure, with an
offsetting. negative entry in business capital
formation.

There are some elements of output not
normally found as such in the accounting records
of firms. Tips and gratuities represent a payment
for services, albeit voluntary, and must be added

CHAPITRE 3

Certaines définitions spéciales utilisees
dans les tableaux d’entrées-sorties

Les comptes d'entrées-sorties sont un Ssous-
systeme du systeme de comptabilite nationale du
Canada. lls sont donc soumis aux memes régles
que les autres éléments du systeme. Comme
chaque élément a un role bien defini, il arrive que la
portee et la structure des divers élements varient.

Les tableaux d'entrées-sorties nous donnent
une image tres detaillee du systéme; ils compren-
nent en effet 190 industries selon la C.A.E. de 1970
et 216 industries selon la C.T.l. de 1980, 595 biens
et services, 136 catégories de demande finale et
sept entrées primaires. La dimension meme des
tableaux d’entrées-sorties impose donc certaines
contraintes d'ordre statistique dans I'application des
definitions appropriees. Dans ce chapitre, nous
etudions certains de ces problemes et decrivons les
concepts et les methodes qui s’appliquent a I'en-
semble du systeme.

Sorties
Genéralites

Bien que certains élements fassent I'objet d'un
traitement distinct dans le calcul des tableaux
d'entrées-sorties, il convient de souligner que les
comptes d’entrées-sorties s'apparentent aux
comptes des revenus et des dépenses.

La base d’évaluation est la production au cours
de la période observée, et non les expeditions. Les
variations de stocks nous permettent d'ajuster les
expeditions a la production et si une variation de prix
inopinée entraine un gain (ou une perte) par suite de
la vente de stocks produits dans le passe, ce gain
(ou cette perte) n'est pas considére dans les sorties.
Les opérations mettant en jeu des biens usages sont
un autre cas ou les expeditions ou les ventes ne
refletent pas les sorties de la periode courante. En
effet, la valeur de ces biens a ete comptabilisée au
moment de leur production et ne doit pas l'étre de
nouveau. Si ces biens usages font I'objet d’opera-
tions commerciales, le service assure par le com-
mergant, ou les marges commerciales, sont pris en
considération. Normalement, les ventes de biens
usages se font entre agents du méme secteur (le
plus souvent le secteur des particuliers) et elles ne
sont pas comptabilisees; il y a parfois des excep-
tions en ce qui concerne les marges. Lorsque ces
transactions se font entre deux secteurs, il devient
nécessaire de passer certaines ecritures, sans
toutefois que cela n’accroisse la production (les
sorties), sauf en ce qui concerne les marges. Les
biens usages qui font I'objet d’opérations com-
merciales sont presque toujours classes dans les
éléements d’actif du secteur des entreprises; il s'agit
géneralement de vehicules d'occasion. Ces biens
pourraient étre comptabilises dans la categorie de
dépenses personnelles appropriée et une inscription
de contrepartie négative pourrait étre faite au titre de
la formation de capital des entreprises.

Certains élements de la production n'apparais-
sent genéralement pas comme tels dans les dos-
siers comptables des societés. Ainsi, les pourboires
et les gratifications sont une forme de rémuneration



to the output of the producing establishment.
Income-in-kind is in effect a short circuiting of
normal market transactions, as in the case of
board or lodging-in-kind, and farm consumed
farm produce. Imputations are made to record the
value of these commodities as output, and as
consumption by the recipient.

Financial Institutions

It was noted in Chapter 1 that surplus is a
measure before payment of interest and divi-
dends: in other words interest and dividends are a
distribution of earnings rather than a payment for
a commodity. This convention gives rise to
difficulties when measuring the production of
financial intermediaries, particularly banks, where,
from the point of view of those institutions,
interest income is analogous to operating reve-
nue. The average rate of interest on deposits Is
normally lower than on loans, and the appli-
cation of national accounting conventions would
result (without imputation) in small or even
negative Gross Domestic Product for such finan-
cial institutions. However, these institutions do
provide administrative, advisory and other
management services to lenders and borrowers,
and part of the costs of providing these services
is subsumed in the interest rate differentials. Of
course a number of specific charges for services
are made, and these are recorded as output.
However cognizance is taken of the charges for
services “buried” in the interest rate differentials,
and imputations are made to include the value of
these services in the output of financial institu-
tions. The basis of the imputation for banks is as
follows:

(a) It is assumed that the cash interest pad by
banks to its depositors is lower than the pure
interest involved, in lieu of making explicit
banking service charges to depositors; the
estimate for interest paid by the banks and
received by depositors is raised, the offset
being an imputed service output of the banks
which is "purchased" by their depaositors.

(b) It is assumed that the cash interest received
by the banks from their borrowers is higher
than the pure interest involved, in lieu of
making explicit banking service charges to
borrowers; the estimate for interest received
by the banks and paid by borrowers is
reduced, the offset being an imputed service
output of the banks which is "purchased" by
their borrowers.

In comparison with an initial Gross Domestic
Product calculation made before these imputa-
tions, the adjustment has _é%gﬂegts. It increases
the total Gross Domestic Product of the economy
to the extent that the imputed service charges are
allocated to the final demand sector. It results in a
shift in Gross Domestic Product from other
industries to the banks to the extent that the
imputed service charges are allocated to those
industnes.

Wholesale and Retail Trade

In analyzing economic interdependence. it is
necessary to maintain the link between the
original sources of supply of a good (that is.
domestic industries or imports) and the inter-
mediate or final consumer of the good. To this
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de services (volontaire) et ils doivent figurer dans les
sorties de ['établissement producteur. Il en va de
méme du revenu en nature (logement, hébergement,
autoconsommation chez les agriculteurs, etc.). La
valeur de ces biens et services doit donc étre im-
putée afin d’étre comptabilisée parmi les sorties et
dans la consommation.

Institutions financieres

Comme nous l'avons vu dans le chapitre 1,
I'excédent est une mesure des benefices avant
paiement des intéréts et des dividendes; les intéréts
et les dividendes peuvent donc étre davantage
assimilés a une répartition de gains qu'a un
paiement pour I'acquisition d'un bien ou d'un
service. Ce principe crée certains problemes lors-
qu'on mesure la production des institutions finan-
ciéres, et notamment celle des banques; en effet, du
point de vue de ces etablissements, les interéts
requs peuvent étre assimilés a des revenus d'ex-
ploitation. Comme le taux d'interét moyen pratique
sur les dépots est normalement inferieur a celui
pratiqué sur les préts, 'application des principes de
comptabilite nationale pourrait indiquer (sans
imputation) une contribution peu importante, voire
négative, au produit intérieur brut. Ces institutions
n'en fournissent pas moins des services de gestion,
de consultation et autres services du méme genre
aux préteurs et aux emprunteurs et une partie des
couts liés a la prestation de ces services est com-
prise dans la marge bancaire. Naturellement, les
frais d'administration proprement dits sont inclus
dans les sorties de ces institutions. Néanmoins,
nous cherchons a estimer la valeur des frais
d’administration compris dans la marge bancaire et
nous procedons par imputation afin d’inclure cette
valeur dans les sorties des institutions financiéres.
Dans le cas des banques, cette imputation se fait
comme suit:

a) Au lieu de mettre en évidence les frais d'admi-
nistration bancaires que doivent supporter les
déposants, nous supposons que l'intérét en
espéces versé par les banques aux deposants
est inférieur a I'intérét réellement pratique; nous
haussons alors I'estimation de l'intérét versé par
les banques et recu par les deposants et nous
contrebalancons cette hausse par l'imputation
de services bancaires qui sont "achetés” par les
déposants.

b) Au lieu de mettre en eévidence les frais
d’administration bancaires que doivent supporter
les emprunteurs, nous supposons que linterét
en espéces verse aux banques par les em-
prunteurs est supérieur a l'intérét reellement
exigé; nous rabaissons alors |'estimation de
I'intérét recu par les banques et versé par les
emprunteurs et nous contrebalangons cette
diminution par I'imputation de services bancaires
qui sont "achetés" par les emprunteurs.

Si I'on compare ces résuitats aux calculs initiaux
faits pour le produit inteneur brut, on constate que
cet ajustement a deux effets. D'une part. il contribue
a accroitre le produit intérieur brut total dans la
mesure ou les frais d’administration imputés sont
inclus dans la demande finale. D'autre part. il se
produit un déplacement du produit interieur brut des
autres entreprises vers les banques dans la mesure
ou les frais d'administration imputés sont inclus dans
le secteur des entreprises.

Commerce de gros et de détail

Lorsqu'on analyse les liens d'interdépendance
économique, il est nécessaire de conserver le
rapport qui existe entre les sources d'approvision-
nement originales d'un produit (c’est-a-dire les
entreprises interieures ou les importations) et les



end, the wholesale and retail trade industnes are
not shown as consumers of the goods which they
purchase nor as producers of those which they
sell; rather, their trading outputs are defined as
the gross margins on goods traded, with the
inputs defined accordingly. This definition of trade
output thus represents sales less the cost of
goods purchased for resale. Thus goods are
shown as being routed directly from producers to
users, with users shown as buying trade margins
separately and not as part of the value of goods
purchased.

In the Input-Output commodity classification,
the wholesale and retail margins refer to the
industry producing the margin and not to the type
of transaction. Thus if a wholesale establishment
makes a retail type of sale to a househoid. the
margin generated is treated as wholesale.
Similarly the margins generated from wholesaling
activity of retail establishments are treated as
retail margins. Trade margins arising in a non-
trade area are classified as retail or wholesale
depending on the nature of the activities of these
establishments. In general. trade margins arising
in forestry, mimng, manufacturing and storage
industries are considered to be wholesale, while
trade margins arising in other industries are
treated as retail.

Construction?

The Input-Output "construction industry”
represents total contract and own-account con-
struction activity as published in Construction in
Canada.

The separation of own-account construction
activihes from establishments not classified to
construction industry as in the S.1.C. represents a
departure from a total activity establishment basis.
The allocation of inputs necessitated having a
single construction total activity vector. There is
no complete value detail on materials, services
and primary inputs available for construction
contractors, and own-account producers. It is
possible, for example, to route a commodity such
as ready-mix concrete to a total construction
vector but not to distribute as inputs to specific
producers since this input detail s not available
from the producers of construction activity.

The construction industries as represented in
the S.I.C. were not explicitly represented since
production and input universe control totals and
sufficient commodity mput detail were not
available. Sub-contract sales of special trades to
general contractors are netted out of the produc-
tion and input side since materials, services and

! Construction in Canada, 1972-74 (Catalogue 64-201)
p. 5. Construction 1s defined as the creation, renovation,
repair and demolition of immobile structures and the
alteration of the natural topography of the ground.

Construction activity consists of the output of the
construction industry plus the output of construction labour
forces i other industries.

The construction industry 1s defined as the work performed
by establishments pnmanly engaged in construction on a
contract basis. Contract construction v the construction
industry 1s executed by general contractors and special
trade contractors.

utilisateurs intermédiaires ou finals. A cette fin. on
considére que les etablissements de gros et de
detail ne consomment pas les biens qu'ils achetent
ni ne produisent ceux qu'ils vendent. La production
(les sorties) de ces etablissements correspond plutot
aux marges brutes realisees sur les produits vendus,
les entrées étant definies en conseéquence; en
d'autres termes, la production est defime comme la
difference entre le chiffre des ventes et le cout des
biens achetés pour la revente. Tout se passe donc
comme si les biens étaient directement achemines
des producteurs vers les utilisateurs, ces derniers se
trouvant en quelque sorte a acheter des marges
commerciales qui ne sont pas incluses dans la
valeur des biens achetés.

Dans le classement des produits pour |'analyse
d'entrées-sorties, les marges de gros et de détail
se rapportent a I'industrie qui les produit et non au
genre de transaction. Si un établissement de gros
fait une vente au deétail a un menage, la marge ainsi
créee est considérée comme une marge de gros. i
en va de méme pour les établissements de detail a
qui il arrive de faire des ventes de gros. Les marges
commerciales des secteurs non commerciaux sont
considérées comme des marges de detal ou de
gros selon que les etablissements exercent telle
activité ou telle autre activite. En régle generale, les
marges commerciales des établissements des sec-
teurs de l'exploitation forestiere, des mines, de
Iindustrie manufacturiere et de |'entreposage rele-
vent du commerce de gros. tandis que celles pro-
venant des autres secteurs relevent du commerce
de detail.

Construction?

Dans les tableaux d'entrées-sorties, l'ndustrie
“construction” (batiment et travaux publics) re-
groupe tous les travaux de construction a contrat et
pour propre compte publiés dans la construction au
Canada.

Le fait de considérer a part les travaux de
construction pour propre compte executés par les
établissements qui ne sont pas classés dans l'in-
dustrie de la construction aux termes de la C.T.l.
vient en contradiction avec le principe de I'activite
totale. Pour connaitre la ventilation des entrees, |l
aurait fallu avoir un seul vecteur des activites de
construction. Il n'existe pas de chiffres détailles sur
la valeur des matériaux, des services et des entrées
pnmaires achetés par les entrepreneurs en cons-
truction et les établissements qui font des travaux de
construction pour leur propre compte. Par exemple,
comme nous ne disposons pas de donneées suffi-
samment precises sur le béeton prét a I'emploi, nous
ne pouvons pas répartir ce produit parmi les entréees
des divers producteurs; on ne peut que le classer
dans un vecteur global, celui du batiment et des
travaux publics.

De plus, comme il n'y a pas de totaux de
controle pour les univers de la production et des
entrées, ni de données suffisamment détailiées sur
les entrees de produits, nous n'avons pas pu retenir
les industries du batiment et des travaux publics
utilisées dans la C.T.I. Les materiaux, les services
et les entrées primaires étant directement classes

1 La construction au Canada, 1972-1974 (n® 64-201 au
catalogue), p.5. La construction est défime comme 1a création,
la rénovation, la réparation ou la démoliton de constructons
fixes et la modification de |a topographie naturelle du terrain.

Les travaux de construction sort le résultat de I'actiwité de
ndustne de la construction et de 'activité dans la construc-
tion par la main-d’oeuvre appartenant a d'autres industnes.

L'industne de la construction comprend les entreprises dont
I'activité principale est la construction sous contrat (construc-
tion exécutée par des entrepreneurs generaux et des
entrepreneurs specialises).

35



primary inputs are routed directly to the total
construction activity vector.

The removal of the own-account production
of new and repair construction from each industry
also required removal of the corresponding inputs
from each industry. A total value of materials and
a value of labour income was removed from each
industry and included in the construction industry
total activity column. Thus there is a shift of
materials and labour income from industries pro-
ducing own-account construction to construc-
tion activity.

Base Metal Mining and Related Smelting and
Refining

In Canada, a high degree of vertical integra-
tion occurs between the major non-ferrous metal
mines and the smelting and refining industry, that
is, two or more of these activities are carried on
as one integrated operation. An integrated mine
establishment may ship to a smelter andor
refining establishment of the same company. In
the Census of Mining the outputs of such
integrated mine establishments are defined to be
the gross value of smelted and refined metals.
The input side of such integrated mines contains
an expense item relating to the custom and
refining charges of smelters andior refiners. The
related integrated establishments primarily
engaged in smelting and refining of non-ferrous
metals are included in manufacturing (S.1.C. 295).
The output of these integrated smelters is to be
reported in the Census of Manufactures, as a
custom smelting and refining service provided to
the mines. Non-integrated mine establishments
may ship ores and concentrates for export or to
domestic integrated smelters and/or refineries as
a sale of ores and concentrates or on a custom
basis similar to integrated mine establishments.
The Census of Mines production valuation has
standardized all mine valuation by uniformly
valuing all ores and concentrates, domestic and
export, at a gross level of valuation. Matching
smelting and refining charges are included on the
input side of the mines.

The Input-Output treatment of mine pro-
duction involves placing a value on the production
of the mine establishment at the ore and
concentrate stage. This valuation is the net value
of metals paid for, which is obtained by deducting
the matching smelting and refining charges from
the gross values of metals paid for. This level of
valuation is consistent with Trade of Canada
exports and imports which are to be valued at the
ore and concentrate stage. The domestic net
value of ores and concentrates routes as an input
to the smelting and refining industry.

The domestic smelter and refinery production
data from the Census of Manufactures reflects a
mixture of different transactions, since some
produce only custom work while others input and
output metals as goods purchased for resale
(GPRS), etc. The Input-Output treatment consi-
ders smelters and refiners as producers of me-
tals, which are the actual physical commodities
emanating from these establishments. These
metals may be produced from domestic, imported
ores and concentrates, and purchased scrap. The
level of valuation of such metals is after the
smelting and refining stage.
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dans le vecteur du batiment et des travaux publics,
les services offerts aux entrepreneurs géneraux par
les sous-traitants ont éte deduits de la production
et des entrees.

Puisque nous avons deéduit les travaux pour
propre compte (construction neuve et reparations)
des comptes de chacune des industries, nous avons
da faire la méme chose en ce qui concerne les
entrées. La valeur totale des depenses en matériaux
et en main-d'oeuvre a donc ete deduite du compte
de chaque industrie pour étre ajoutee a la colonne
du batiment et des travaux publics. Il 'y a donc un
déplacement de matériaux et de revenus du travail
des industries qui produisent des travaux de cons-
truction pour leur propre compte vers l'industrie de
la construction.

Extraction, fonte et affinage des metaux
communs

Au Canada. les principales mines de metaux non
ferreux et les usines de fonte et d'affinage font
I'objet d’'une intégration verticale trés poussee; il se
peut donc que plusieurs de ces activites soient
menées par un seul établissement. Ainsi, un éta-
blissement minier peut expédier sa production a une
fonderie appartenant a la méme compagnie. Dans
le Recensement des mines, la production de tels
établissements miniers est egale a la valeur brute
des metaux traités. Les entrees de ces etablisse-
ments comprennent les dépenses au titre de la fonte
ou de l'affinage. Les établissements integres dont
I'activitée principale est la fonte et I'affinage des
métaux non ferreux sont classes dans les industries
manufacturieres (C.T.l. 295). La production de ces
fonderies intégrées doit étre declarée dans Recen-
sement des manufactures: elle y est consideree
comme un service de fonte et d'affinage fourni aux
mines. Les eétablissements miniers non intégres
peuvent destiner leur minerai ou leurs concentres a
I'exportation ou a des fonderies intégrées situées sur
le territoire canadien; ces ventes peuvent etre faites
a forfait ou non. Dans le Recensement des mines,
on a normalisé I'évaluation de la production miniére
en estimant uniformément a leur valeur brute tous
les minerais et concentrés, qu'ils soient destines au
marché intérieur ou a l'exportation. Dans les ta-
bleaux d'entrées-sorties, les frais correspondants
de fonte et d'affinage figurent dans les entrées des
mines.

La meéthode de traitement gque nous avons
adoptee pour la production miniere nous a amenes a
évaluer la production des etablissements miniers au
point de vue des minerais et des concentres. Ce
chiffre comprend la valeur nette des achats de
métaux, celle-ci etant obtenue en deduisant les
frais de fonte et d’affinage de la valeur brute des
achats de métaux. Cette meéthode d’evaluation est
analogue a celle qu'on utilise dans les statistiques
sur le commerce exterieur du Canada. La valeur
intérieure nette des minerais et concentres figure
parmi les entrées de l'industrie "fonte et affinage”.

Les résultats du Recensement des manufac-
tures concernant la production intérieure des
établissements de fonte et d'affinage reflétent
difféerentes sortes d'opérations puisque certains de
ces etablissements ne font que des travaux a forfait,
alors que d'autres achetent des metaux pour les
revendre, etc. Dans les tableaux d'entrées-sorties,
on considéere que les etablissements de fonte et
d'affinage produisent des metaux, ce qui d'ailleurs
correspond a la realite. Ces metaux peuvent étre
produits a partr de minerais ou de concentres
achetés sur le marché intérieur ou importés ou
encore a partir de ferrailles. L'évaluation de ces
meétaux se fait apres l'etape de la fonte et de
I'atfinage.



Real Estate Rents

Gross real estate rents received by an
establishment in the corporate sector of an
industry are counted as part of the output of that
industry, and the “net rent" (gross rents less
operating expenses) as part of the other operating
surplus of that industry.

On the other hand all real estate rental activity
in the unincorporated sector is classified to the
Finance, Insurance and Real Estate industry; the
gross rents form part of the output and net rents
part of the surplus of that industry. This ditferent
treatment of rental activity as between corpora-
tions and unincorporated business, which is
common to all parts of the System of National
Accounts, arises because of data constraints and
the resulting estimation methods.

Of course the imputed rental transactions In
respect of owner-occupied residential dwellings
are classified to the finance, insurance and real
estate industry.

As is evident from the above section on
construction all new and repair construction
activities in respect of real estate are classified to
the construction industry.

Advertising Services

The value of the output of this commodity
which is produced mainly by advertising agencies,
consists of the value of the advertising services
provided by the agencies: it does not include the
cost of advertising space, advertising time.
printing services, etc. which are contracted for by
the agencies and included in billings to custo-
mers.

Meals and Alcoholic Beverages

One of the principal products of the Food and
Accommodation Industry s Meals. Aicoholic
beverages are not included in Meals. The con-
sumer who purchases an alcoholic beverage in a
restaurant, lounge, etc. is shown as purchasing
the producers’ value of the beverage plus the
various transportation costs, trade margins and
commodity taxes up to the restaurant, lounge,
etc., plus the commodity, "Service margin on
alcoholic beverages" plus any commodity taxes at
the final point of sales.

Fictive Industries and Fictive Commodities

In addition to S.I.C. industries, the Input-
Output Accounts have established seven fictive
industries and an equal number of fictive
commodities. The "fictive industry” is a technique
for routing groups of commodities as inputs Into
industries when the precise commodity content IS
unknown. While establishments report most of
their commodity inputs in considerable detall,
some inputs can be reported in catch-all cate-
gories such as office supplies, laboratory supplies,
advertising expenses etc. Each of these catego-
ries includes many Input-Output commodities.
The information required to estimate. for each
industry, the detailed commodity content of these
categories of inputs is not available. These inputs
were, therefore, handled through the device of
“fictive commodities” and "fictive industries”.
Following the example of office supplies. a fictive
commodity called "office supplies” was created.
A corresponding fictive “office supplies” industry
was also created with an output equal to the use

Biens immobiliers - Loyers

La valeur brute des loyers pergus par un eta-
blissement appartenant aux entreprises constituees
en sociétés d'une industrie fait partie des sorties de
cette industrie; les loyers nets (loyers bruts moins
frais d'exploitation), pour leur part, sont classes dans
"autre excédent d'exploitation” de cette industrie.

A l'inverse, les loyers percus par des entreprises
non constituees en sociétes sont dingés dans I'in-
dustrie "tinances. assurances et affares immobi-
lieres"; les loyers bruts font partie des sorties de
cette industrie et les loyers nets, de l'excédent.
Cette méthode de traitement differente pour les deux
catégories d'entreprises a ete retenue dans l'en-
semble du systeme de comptabilité nationale; elle a
di étre adoptee en raison des contraintes posees
par les donnees et des methodes d'estimation qu'il a
ainsi fallu utiliser.

Evidemment, la valeur imputee des loyers payes
par les personnes occupant leur propre logement fait
partie de I'industrie "finances, assurances et affares
immobilieéres”.

Enfin, comme nous I'avons vu dans la section
consacrée au batiment et aux travaux publics, tous
les travaux de construction relatifs aux biens immo-
biliers sont classes dans l'industrie de la construc-
tion.

Services de publicite

La valeur des sorties de ces services, qui sont
principalement fournis par les agences de pubficite,
consiste en la valeur des services de publicite
fournis par ces agences: elle ne comprend pas le
cout de l'espace publicitaire. du temps d'antenne,
des services dimprimene, etc.... qui est determine
par contrat et qui est compris dans le montant de la
facture destinée aux clients.

Repas et boissons alcoolisées

L'un des principaux produits de I'industrie de la
restauration et de I'hébergement sont les repas; les
boissons alcoolisées ne sont pas comprises dans les
repas. Le consommateur qui achéte une boisson
alcoolisee dans un restaurant, un bar, etc. est
considéré comme payant la boisson a la valeur a la
production plus les divers frais de transport, les
marges commerciales et les taxes touchant les
produits des restaurants. bars etc., plus le service,
les “marges de service sur les boissons alcooli-
sées", plus toute taxe sur les produits au point de
vente final.

Industries fictives et biens et services fictifs

Outre les industries de la C.T.l., nous avons
constitué sept industries fictives et un nombre egal
de biens et services fictifs. Les industries fictives
nous permettent de classer certains groupes de
biens et services dans les entrées des industries
lorsque fe contenu précis en biens et services est
inconnu. Méme si les établissements doivent ventiler
avec precision leurs entrées en biens et services, il
arrive que certaines entrees soient regroupées en
catégories peu explicites (fournitures de bureau,
fournitures de laboratoire, dépenses de publicite,
etc.). Chacune de ces categories comprend plu-
sieurs biens et services utilises dans les tableaux
d’entrées-sorties. Comme nous ne disposons pas
des renseignements necessaires pour astimer, pour
chaque industrie, le contenu detaille en biens et
services de ces categories d’entrees, nous avons
constitue des biens et services et des industries
fictits. Par exemple, nous avons creé un produit fictif
appelé “fournitures de bureau” et une industrie
correspondante “fournitures de bureau”, dont les
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by all transactors of the commodity “office
supplies”. This mechanism obviated the need of
estimating the commodity content of office
supplies for each industry and it remained only to
estimate the commodity inputs (content) of the
fictive office supplies industry. This was done by
routing appropriate values of paper. envelopes.
paper clips, etc., to this industry.

Fictive commodities were not routed to final
demand except to the government sector and the
non-profit institution component of personal
expenditure categories. Thus the paper, en-
velopes. paper clips, etc.. delivered to the other
final demand categories do not appear under
office supplies but are recorded separately.

The analytical implication of the technique is
that under the assumption of industry technology.
the detalled composition of a particular fictive
commodity used by each industry is in proportion
to the commodity inputs of the corresponding
fictive industry. The content of office supplies
fictive has been explained above. A brief
description of the content of other fictive in-
dustries and fictive commodities foliows.

Cafeteria requirements fictive industry shows
purchases of all current goods and services
necessary for preparaton and sale of meals and
soft drinks. Examples of the purchases are meat,
fish, fruits, coffee. tea, soft drinks, paper con-
tainers. etc.

Laboratory supplies fictive industry shows
purchases of all current goods and services
required in laboratories for conducting experi-
mentation and research. Included in commodities
purchased are various chemicals, miscellaneous
measure and control instruments, etc.

Travel and entertainment fictive industry
shows purchases of goods and services as a
result of domestic and foreign travel of employees
and self-employed proprietors. Such goods and
services include transportation, accommodation.
meals and incidentals.

Advertising and promotion fictive industry
includes expenditure on advertising such as cost
of space in newspapers and periodicals, programs
and on biliboards, the costs of radio and television
station time. Included are all fees paid to adver-
tising agencies. It excludes internal advertising
cost of an industry which will be reflected in
wages and salaries, supplies. etc., of that in-
dustry.

Operating supplies fictive industry includes
purchases of auxiliary matenals by an industry. It
includes tires and tubes. batteries. cleaning and
scouring powders, paints and related products,
tissue and sanitary papers. etc.

in the Input-Output Tables, direct purchases
of transport services are shown by class of
services, €.g.. air transport, water transport, truck
transport, etc. Due to a lack of data, it is not
always possible to allocate transport margins to
commodities by class of services. Therefore all
types of transportation margins are routed through
a fictive industry “transportation margin” which in
its turn sells as one commodity "transportation
margin“ to the intermediate and final demand
users. Transportation margin fictive industry buys
all types of transportation, e.g.. air transportation.
water transportation, etc. Thus the transportation
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sorties sont égales aux utilisations de I'ensemble
des agents du produit “fournitures de bureau”. Ce
mecanisme nous évite d'avoir a estimer le contenu
en biens et services des fournitures de bureau de
chacune des industries et il ne sert qu'a estimer les
entrées en biens et services de l'industrie fictive
"fournitures de bureau”. Pour faire cette estimation,
nous avons inclus dans cette industrie les valeurs
appropriées des achats de papier, d'enveloppes,
d’agrafes. etc.

Les biens et services fictifs n'ont pas éte
classés dans le secteur de la demande finale sauf
en ce qui concerne les administrations publiques et
les organismes sans but lucratif. Ainsi, le papier. les
enveloppes, les agrafes, etc., livres aux autres
utilisateurs finals n'apparaissent pas dans les
fournitures de bureau mais sont comptabilises
separement.

Si I'on retient I'hypothése de la technologie
industrielle, 1a composition détaillée d'un produit fictif
particulier utilise par chaque industrie est propor-
tionnelle aux entrées en biens et services de
Iindustrie fictive correspondante. Nous avons deja
décnt le contenu de I'industrie et du produit fictif
“fournitures de bureau". Dans les paragraphes qui
suivent, nous décrirons brievement le contenu des
autres industries et biens et services fictifs.

L'industrie fictive "besoins des cantines" cor-
respond aux achats de biens et services courants
nécessaires a la preparation et a la vente de repas
et de boissons gazeuses (par exemple wiande,
poisson, fruits, caté, the. boissons gazeuses, con-
tenants en papier, etc.).

L'industrie fictive "fournitures de laboratoire”
correspond aux achats de biens et services courants
utilisés dans les laboratoires pour des fins d'expe-
rimentation et de recherche (par exemple, produits
chimiques divers, appareils de mesure et de con-
trole, etc.).

L'industrie fictive “"voyages et loisirs" regroupe
les achats de biens et services faits par des em-
ployés ou des personnes travaillant a leur compte en
voyage au Canada ou a I'etranger (frais de transport
et d'hébergement, repas et frais divers).

L'industrie fictive "publicité et promotion” com-
prend les dépenses de publicité (journaux et perio-
diques. affiches. temps d'antenne, frais d'agences
de publicité). Elle ne comprend toutefois pas les
frais de publicité interne d'une industrie, ces der-
niers étant compris dans les salaires et traitements,
les fournitures, etc., de I'industrie.

L'industrie fictive "fournitures d’exploitation”
correspond aux achats de biens divers (pneus et
chambres a air. batteries, produits de nettoyage et
de récurage, peinture et produits connexes, tissu et
papier hygieniques, etc.).

Dans les tableaux d’entrees-sorties, les achats
directs de services de transport sont donnes par
catégorie de service (transport par air, transport par
eau, camionnage. etc.). Les donnees a ce sujet
étant relativement rares, il n'est pas toujours
possible de répartir les marges au titre du transport
par catégorie de services. Nous avons donc choisi
de classer les marges realisees sur tous les genres
de transport dans l'industrie fictive "marges sur le
transport”: cette industrie vend a son tour le produit
"marges sur le transport” aux utilisateurs inter-
mediaires et finals. L'industrie fictive “marges sur le
transport” achete tous les genres de transport



margin which is associated with the purchase of
goods is not distinguished by mode of transport
as it is in the case of direct purchases of
transportation.

Inputs
General

It was emphasized at the beginning of the
previous section that output represented a
measure of production. not of shipments or sales.
Similarly, inputs are a measure of the use of
purchased inputs, and not a measure of pur-
chases. Commodities purchased but not yet used
are recorded as raw material inventories, one of
the final demand categories. Only the use of
commaodities actually purchased are recorded;
commodities produced and used within an
establishment do not show as commodity inputs.
For example, where the electricity used by a
manufacturing establishment is generated by the
same establishment, electricity would not show as
a commodity input, but the labour and material
costs to produce the electricity would. Thus the
costs of electricity to the establishment would be
shown by entries such as the wages paid to
employees at the generator, and fuel costs in the
case of thermal generators. Similarly, where
advertising copy is produced using in-house
facilities, rather than being purchased, only the
material and labour costs will be reflected.

Disposition of Construction Commodities

Having noted that all construction activity is
gathered together into the Input-Output con-
struction industry, this treatment, and the fact that
construction commaodities flow both to inter-
mediate inputs and final demand categories
(capital formation) require further elaboration.
There i1s new construction and repair construction
both put in place either by the establishments’
own work force or by contract.

Repair construction is a current rather than a
capital expense. The purchase of repair con-
struction by industries is an intermediate input;
such purchase by final demand sectors (princi-
pally government) is part of current goods and
services; in both cases the purchase being shown
as from the "construction industry”. This is true
even if the work was performed by the industnies’
or the governments’ own work force. In this case
the industries or the government purchase a
package “repair construction” from the
construction industry equal to their outlays on
construction labour and construction materials and
contract services. Contract repair construction is
a straight-forward purchase of a commodity,
repair construction, from another industry. Except
for private non-profit institutions. no repar con-
struction is purchased in the personal sector as
the ownership of dwellings, both owner-occupied
and rented, s classified to the business sector.

New construction includes major alterations
and major repairs and is a capital expenditure. As
capital formation is a final demand category. new
construction purchased by business 1s classified
to construction, business, and when purchased by
government, to construction, government. AS is
the case for repair construction. these values

(transport par air, par eau, etc.). Les marges sur le
transport qui sont associees a l'achat de biens ne
sont donc pas ventilées par mode de transport,
contrairement a ce qui se fait dans le cas des achats
directs de services de transport.

Entrées
Genéralites

Nous avons souligné dans l'introduction de la
section précédente que les sorties constituent une
mesure de la production et non une mesure des
expeéditions ou des ventes. De meme. les entrees
constituent une mesure de I'utilisation des entrees
achetées et non des achats. Les produits achetes
mais non utilises entrent dans les stocks de ma-
tieres premieres, c'est-a-dire dans l'une des ca-
tégories de demande finale. Seules les utilisations
de produits effectivement achetés sont enregistrées;
les biens produits et utilisés au sein d'un éta-
blissement ne figurent pas parmi les entréees de
produits. Par exemple, si un etablissement manu-
facturier produit sa propre electricité, celle-ci ne
figure pas parmi les entrees de produits, contraire-
ment aux couts de la main-d'oeuvre et des maté-
riaux necessaires pour la produire. Ainsi, le colt de
I'électricité apparait sous forme de rémunération
versée aux personnes travaillant dans la centrale ou
de colt du combustible, dans le cas des centrales
thermiques. De méme, lorsqu'une entreprise fait sa
propre publicité, seul le cout des materiaux et de la
main-d'oeuvre est comptabilise.

Utilisation des produits de la construction

Nous avons deéja souligne que tous les travaux
de construction sont regroupes en une seule
industrie; cette méthode de traitement et le fait que
les mouvements des produits de la construction se
fassent aussi bien vers les entrées intermediaires
que les catégories de demande finale (formation de
capital) meéritent quelques commentaires. Le bati-
ment et les travaux publics comprennent la cons-
truction neuve et les travaux de reparation, qu'ils
soient exécutés par |'établissement lui-méme ou a
contrat.

Les réparations constituent des dépenses cou-
rantes et non des immobilisations. Les achats de
services de reparation par les entreprises entrent
dans les entreas intermeédiaires; s'ils sont faits par
les utilisateurs finals (principalement les administra-
tions publiques), on les classe dans les achats
courants de biens et services; dans les deux cas,
les achats sont faits aupres de l'industrie de la
construction, méme si le travail est effectue par les
entreprises ou les administrations publiques elles-
mémes. Dans ce cas. les entreprises et les admi-
nistrations publiques achetent aupres de l'industrie
de la construction un montant de "travaux de repa-
ration" égal a leurs depenses en main-d'oeuvre, en
matériaux et en contrat de services. Les reparations
exécutées a contrat constituent un achat direct du
produit “travaux de reparation” aupres d'une autre
industrie. Exception faite des organismes prives
sans but lucratif. le secteur des particuliers n'achete
pas de travaux de reparation puisque la possession
d'un logement, loué ou occupe par le propriétaire,
est en effet classée dans le secteur des entreprises.

La construction neuve comprend les modifica-
tions et les réparations importantes et constitue une
dépense en immobilisations. Comme la formation
de capital est une catégorie de demande finale, la
construction neuve achetee par les entreprises est
donnée dans le poste “construction, entreprises”;
les achats correspondants des admintstrations
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include the value of work put in place by the
industries’ or governments’ own work force.

Transfer Costs on Existing Real Estate

The purchase of existing real estate frequently
involves a payment for the services of a real
estate agent. These charges add to the cost of
the asset, and are included in capital formation. In
addition to construction commodities, the vector
“construction, business” in the final demand in-
cludes the commodity "real estate commissions
and fees". The procedure is analogous to the
mark-up on used goods, discussed earlier.

Margins

The Input-Output Tables are presented at
producers’ prices. This presentation maintains the
link between the original sources of supply of a
good (domestic industries or imports) and the
intermediate or final consumer of the goods, with
the additional cost elements incurred by the
purchaser recorded as separate purchases of
commodities. These additional cost elements
between the producers’ prices and the pur-
chasers’ prices are called margins. In the Use and
Final Demand Matrices the entries for the margin
vectors reflect the total of each type of margin
purchased by that industry or category of final
demand on all of its commodity purchases.

There are seven margins distinguished in the
Input-Output Tables: retail margins, wholesale
margins, tax margins, transport margins, gas
margins, storage margins, and pipeline margins.
In the majority of cases. particularly for trade and
transport margins, data on the appropriate margin
to be attached to each commaodity are not directly
available, and must be estimated based on partial
evidence and professional judgement. These
seven margins at the M level of commodity
aggregation are presented in the table "Margins”
for each year in the tabular section of this report.
Some margins are not allocated in total to
commodities, but in part direct to industries or
categories of final demand. These latter margins
are not reflected in the Margins table, but are, of
course, included in the Use and Final Demand
Matrices.

Retail Margins

As was noted earlier, the retail industry is not
shown as the consumer of the goods it purchases
for resale, nor as the producer of the goods it
sells. Goods are shown as being routed direct
from producers to users, with users buying trade
margins separately and not as part of the value of
goods purchased. Retail margins are the trading
output of retail trade, which is sales of goods less
the cost of goods purchased for resale. Most but
not all retail margins originate with the Retail
Trade industry. A small part of total retail margins
is allocated direct to industries or categories of
final demand. Two examples illustrate these
cases. Commissions paid by sub-post offices
located in retail establishments are recorded as a
direct purchase of retail margins by the post office
industry. In transactions in used cars only the
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publiques figurent sous "construction, administra-
tions publiques”. Comme dans le cas des travaux de
reparation, ces chiffres comprennent la valeur des
travaux executes par les entreprises ou les admi-
nistrations publiques elles-mémes.

Frais de transfert de biens immobiliers existants

L’'achat de biens immobiliers existants comporte
souvent le paiement des services d'un agent
immobilier. Ces frais s'ajoutent au prix d'achat et
figurent dans la formation de capital. En plus des
produits directement rattaches a la construction, le
vecteur “"construction, entreprises” de la demande
finale comprend le produit "affaires immobilieres,
commissions et rétributions”. Cette methode de
traitement S'apparente aux marges commerciales
pratiquées sur la vente de biens usages, question
qui a déja ete etudiée.

Marges

Les tableaux d'entrées-sorties sont présentes
en prix a la production. Cette presentation maintient
le lien qui existe entre les sources d'approvisionne-
ment initiales d’'un bien ou d’un service (production
intérieure ou importations) et les utilisateurs inter-
mediaires ou finals, les élements supplémentaires de
cout supportés par l'acheteur étant enregistrés
comme des achats distincts de biens ou de ser-
vices. Ces éléments supplémentaires de cout qui
font la différence entre les prix a la production et les
prix d’achat sont appeles des marges. Dans les
matrices des utilisations et celles de la demande
finale, les chiffres relatifs aux vecteurs de marges
représentent le total de chaque type de marge
achetée par l'industrie ou la categorie de demande
finale en question sur l'ensemble des biens et
services qu’elle achéte.

Les tableaux d’entrées-sorties du Canada
comptent sept sortes de marges, qui portent sur. le
commerce de detail, le commerce de gros, les
impdts. le transport, la distribution du gaz, I'entre-
posage et les pipelines. Dans la plupart des cas, et
particulierement en ce qui concerne les marges
commerciales et celles sur le transport, il N’y a pas
de données relatives aux marges pratiquées Ssur
chaque bien ou service; il faut donc les estimer en
s'appuyant sur des données partielles et sur
I'expérience du domaine concerné. Ces sept marges
sont présentées au niveau d’agregation M des biens
et services au tableau "Marges" de chague année
dans la section du présent document consacrée aux
tableaux. Certaines marges ne sont entierement
attribuées aux biens et services, mais sont en partie
attribuables directement aux industries ou aux
catégories de demande finale. Ces dernieres marges
ne figurent pas dans le tableau "Marges”, mais sont
evidemment comprises dans les matrices des
utilisations et de la demande finale.

Marges sur le commerce de détail

Comme nous l'avons déja mentionne, le
commerce de detail n'apparait pas comme le
consommateur des biens qu'il achete pour tes
revendre, ni comme le producteur des biens qu'il
vend. On considere en effet que les biens sont
acheminés directement des producteurs aux utili-
sateurs, ces derniers achetant les marges com-
merciales séparément, et non comme une partie de
la valeur des biens achetés. En ce qui a trait au
commerce de detail. les marges représentent la
production du secteur, ces marges sont definies
comme {a difféerence entre les ventes et le cout des
biens achetes pour étre revendus. les marges de
détait viennent la plupart du temps mais pas toujours
du secteur du commerce de detail; en effet, une
faible partie des marges totales de detail est
attribuée  directement aux industries ou aux



mark-up is counted as current production, as the
value of the car itself was counted when imtially
purchased. This mark-up is recorded as a direct
purchase of retail margins by the personal sector.
The retail margins which are allocated by
commodity are shown in the Margins tables.

Wholesale Margins

Wholesale margins are similar to retail
margins. Some wholesale margins originate in
industries other than wholesale trade. A small part
of wholesale margins is allocated direct to
industries and to categories of final demand. The
Margins tables show wholesale margins which
have been allocated by commaodity.

Tax Margins

In the classification of taxes in the System of
National Accounts the first distinction is made
between direct and indirect taxes. In essence,
taxes which are levied on incomes are regarded
as direct taxes: all sales taxes and all taxes which
are deductible as expenses by business are
regarded as indirect taxes. In the Input-Output
Tables a further distinction is made between
commaodity indirect taxes and other indirect taxes.
Commadity indirect taxes are related to the
quantities or values of commadities produced or
sold. Examples of commodity indirect taxes are
federal excise taxes, provincial sales taxes. import
duties, fuel taxes. liquor gallonage taxes, and
profits of provincial liquor commissions. Other
indirect taxes cannot be identified with any
particular commodity, and in fact can be payable
even iIf no productive activity takes place, and are
shown as paid directly by business. Examples of
other indirect taxes are property taxes, motor
vehicle licenses (for business), capital and place
of business taxes.

Commodity indirect taxes have the following
components:

(a) Federal
(iy Excise duties
(1) Excise taxes and Federal Sales Taxes
(i)  Oil export charge
(v) Petroleum levy
(v) Canadian ownership charge
(vi) Natural gas and gas liquids tax

(vity  Aur transport tax

(b) Provincial
(y Amusement tax
(i)  Fuel tax

(i) Profits of liquor commissions

(iv) Liquor gallonage tax

(v) Quebec Hydro levy

(viy Sales tax on gas. electrnicity. telephone
and telegraph

(c) Local amusement tax

(d) Other provincial and local sales taxes and
import duties.

catégories de demande finale. En voici deux exem-
ples: premiérement, les commissions payees par les
bureaux de poste situés dans des points de vente
au détail sont enregistrees comme un achat direct
de marges de détall par le secteur des postes.
Deuxiemement, dans les transactions portant sur les
voitures d'occasion, seule la marge est comptee
dans la production courante, puisque la valeur de la
voiture proprement dite a ete comptee au moment
de 'achat initial; cette marge est enregistree comme
un achat direct de marges de detal par le secteur
des particuliers. Les marges sur le commerce de
détail qui sont réparties par bien ou service figurent
dans les tableaux "Marges".

Marges sur le commerce de gros

Les marges de gros sont analogues a celles sur
le commerce de détail. Certaines proviennent
d’industries autres que le commerce de gros, et une
faible partie de ces marges de gros est attribuce
directement a des industries et a des categories de
demande finale. Les tableaux "Marges” presentent
les marges de gros qui ont éte reparties par biens
ou services.

Marges sur les impots (taxes)

Le classement des impots utilise dans le
systeme de comptabiliteé nationale repose sur la
distinction entre les impdts directs et les impots
indirects. Essentiellement, les impots pergus direc-
tement sur les revenus constituent des impodts
directs, tandis que les taxes de vente et les impots
déductibles comme frais par les entreprises entrent
dans les impots indirects. Dans les tableaux d'en-
trées-sorties, on fait en plus une distinction entre
les impots indirects frappant les biens et services et
les autres impots indirects. Les impots indirects sur
les biens et services sont associés a des quantites
ou a des valeurs de biens et services produits ou
vendus; citons. a titre d'exemple, les taxes d'accise
fédérales. les taxes de vente provinciales, les droits
a Iimportation, les taxes sur le carburant et les
boissons alcoolisées, ainsi que les bénefices des
societés provinciales des alcools. D'autres impots
indirects ne peuvent étre associés a des biens et
services donnés et sont en fait exigibles meme s'il
n'y a pas d'activité productrice; on considére que
ces impots sont directement payes par les entre-
prises. Mentionnons par exemple les impots
fonciers, les permis relatifs aux vehicules automo-
biles (pour les entreprises), les impots sur le capital
et les taxes d'affares.

Les impdts indirects sur les biens et services
sont enumeres ci-dessous.

a) Taxes federales

(iy Droits d'accise

(i) Taxes d'accise et taxes fédérales de vente
(i)  Surcharge a I'exportation du petrole

(iv) Prelevement petrolier

(v) Prelevement special de canadianisation

(vi) Taxe sur le gaz naturel et les lquides

extraits du gaz naturel

(viy Taxe sur le transport aerien

b) Taxes provinciales
(i) Taxe sur les loisirs
(i) Taxe sur le carburant
(i) Benéfices des sociétés des alcools
(v) Taxe sur les boissons alcoolisees
(v) Prélevement Hydro-Queébec
(viy Taxe de vente sur l'essence, I'électricite, le
télephone et le télegraphe

c) Taxe municipale sur les loisirs

d) Autres taxes de vente provinciales et municipales
et les draits d'importation.
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Commodity indirect taxes under (a). (b) and
(c) above form part of tax margins which
constitute part of the difference between pro-
ducers' prices and purchasers’ prices. Item (d)
other provincial and local sales taxes are allocated
direct to industries and categories of final
demand. The import duties are included in the
producers’ value of imports.

Transport Margins

The output of transport services i1s equal to
the sum of charges received by carriers from the
users of transport services. The transport services
are also produced on a for-hire basis by estab-
lishments classified to other than the transpor-
tation industries, and this output is included in the
transportation commodities. Many establishments
operate transport services for their own purposes,
but do not offer these services for hire. Such
activities do not get reflected in the output of
transportation commodities but are merely internal
operating costs to the establishment.

Not all the output of transportation commo-
dities become transport margins. One obvious
case is the direct purchases of transportation
commodities by final demand sectors. In addition,
for some industries purchased transportation
commodities are an input into the production
process of the industries. The intra establishment
transfers of goods may require the purchase of
transportation services. Business travel is also a
direct input of transportation services. In some
cases the technological imperatives are more
immediate. The truck transport industry must
purchase railway transportation services if it is to
offer piggyback service. The post office industry
purchases air, railway and truck transportation
services to produce postal services. The
transportation commodities just described are not
cost elements interposed between the producers’
values and the purchasers’ values, and thus do
not form part of transport margins.

Transport margins are thus part of the
additional cost element incurred by the purchaser
of a commodity over and above the producers’
price valuation. Ideally it would be preferable to
determine the transport margin for each commo-
dity according to the type of transportation
service, i.e. air transportation, water transporta-
tion, etc., but this is not possible. Consequently all
types of transport margins are routed through a
fictive industry, Transportation Margins. and the
resuitant fictive commodity, transport margins, is
allocated by commodity to industries and final
demand categories. Transport margins by com-
modity are presented in the Margins tables.

Pipeline Margins

Pipeline transport establishments, besides
being engaged in the transport of petroleum
products, are also engaged in trading activity. In
the Input-Output commodity classification the
revenue arising from both these activities is coded
to pipeline margins. Pipeline margins by com-
modity are presented in the Margins tables.

Gas Margins

The gas distribution industry produces gas
margins which are equal to the difference
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Les impots indirects sur les biens et services
énumeres en a), b) et c) font partie des marges
d’impots qui constituent en partie la différence entre
les prix a la production et les prix d'achat. Le poste
d) est attribué directement aux industries et aux
catégories de demande finale. La valeur d'importa-
tions des prix a la production incluent les droits
d'importations.

Marges sur les transports

Les sorties des services de transport sont
égales a la somme des montants percus par les
transporteurs aupres des utilisateurs des services de
transport. Ces services sont egalement assurés par
le biais de la location de materiel de transport
qu'offrent des eétablissements qui n'appartiennent
pas a lindustrie des transports. ces sorties font
partie des produits “transports’. Beaucoup d'eta-
blissements font du transport pour leur propre
compte. mais n’offrent pas ces services en location.
Ces activités ne sont pas comptabiliseées parmi les
sorties des produits “transports”; on considére plutot
qu'elles entrent simplement dans les frais d'exploi-
tation de |'établissement.

Les sorties des produits “transports” ne de-
viennent pas toutes des marges de transport. Une
exception évidente sont les achats directs de
produits “transports” par les secteurs de la de-
mande finale. De plus, pour certaines industries, les
produits “transports” sont une entrée dans le pro-
cessus de production. Ainsi, les transferts de mar-
chandises a lintérieur d'un méme eétablissement
peuvent nécessiter I'achat de services de transport:
les déplacements d'affaires constituent egalement
une entrée directe de services de transport. Dans
certains cas, les impératifs technologiques sont plus
immédiats: l'industrie du transport par camion est
obligee d'acheter des services de transport ferro-
viaire pour offrir un service rail-route et les postes
doivent acheter des services de transport par avion,
par train ou par camion pour les services postaux.
Les produits “transports” qui viennent d'étre decrits
ne sont pas des éléments de cout qui entrent dans
la difference entre les prix a la production et les prix
d’achat et ne font donc pas partie des marges sur
les transports.

Ainsi, les marges sur les transports sont une
partie de I'éléement supplementaire de cout que doit
payer I'acheteur d’un bien ou d'un service en plus
du prix a la production. Idéalement, il serait
preférable de determiner la marge de transport pour
chaque bien ou service en fonction du genre de
services de transport, a savoir transport aerien,
transport par eau, etc., mais cela n'est pas possible.
Il s’ensuit que toutes les sortes de marges sur le
transport sont regroupees en une industrie fictive
appelée “marges sur le transport” et que le produit
fictif correspondant, “marges sur le transport”. est
attribué par produit aux industries et aux catégories
de demande finale. Les marges de transport par
produit sont présentées dans les tableaux “Marges”.

Marges sur les pipelines

Les etablissements de transport par pipeline
assurent le transport de produits petroliers et exer-
cent en méme temps des activités commerciales.
Dans le classement des biens et services utilise
pour les tableaux d'entrées-sorties, les revenus
tirés de ces deux activites entrent dans les marges
sur les pipelines. Celles-ci sont presentées par
produit dans les tableaux "Marges”.

Marges sur la distribution de gaz

L'industrie de distribution du gaz produit des
marges sur |a distribution du gaz qui sont egales a la



between total sales of natural and manufactured
gas and the cost of gas sold. Gas margins by
commodity are presented in the Margins tables.

Storage Margins

The output of the storage industry includes
revenues of grain elevators and revenues of all
other establishments in the industries operating
storage facilities. The total revenue from storage
produced by the storage industry and all other
industries is distributed by two different methods;
part of the output i1s distnbuted like transport
margins and the other part i1s allocated directly to
the consuming industries in the same fashion as
other services purchased by these industries.
Storage margins by commodity are presented in
the Margins tables.

Government Sector

Gross Government Expenditures

Gross government expenditures consist of the
current purchases of goods and services of the
federal, provincial and municipal governments
(including tax supported elementary and secon-
dary school systems and public hospitals) and all
defence expenditure. Government capital expen-
ditures are included elsewhere as government
capital formation. (All outlays for defence
purposes are treated as current expenditure.) The
depreciation of government fixed assets, govern-
ment wages and salaries (including military pay
and allowances) and imputed banking services to
government are also included in government
current expenditure on goods and services.
Among the outlays not included in government
current expenditure on goods and services, in
addition to capital formation, are the following:
transfer payments to persons, subsidies, capital
assistance, interest on the public debt, transfers
to other levels of government, and current
transfers to non-residents.

Government Sales of Goods and Services

As has already been noted, in the Input-
Output Tables government current expenditure is
shown gross, and government revenue from the
sales of goods and services is entered as a
separate vector. (In the Income and Expenditure
Accounts, government current expenditure on
goods and services is net of the revenue received
from the sales of goods and services.) This refers
to the sales of goods and services which are sold
at a price not normally intended to cover their
cost of production. These services include water
charges, airport landing fees. tuition charges by
government educational institutions, etc.

Private Non-Profit Institutions

The personal sector includes individuals,
families and private non-profit institutions. The
inclusion of private non-profit institutions is a bit
anomalous, as their economic behaviour is
undoubtedly different from that of individuals and
families; as statistical development makes further

difference entre les ventes totales de gaz naturel et
de gaz industriel et le coit du gaz vendu. Ces
marges sont présentées par produit dans les
tableaux “Marges".

Marges sur 'entreposage

Les sorties de l'industrie de I'entreposage com-
prennent les revenus des silos a grain et de tous les
autres établissements de cette industrie qui exploi-
tent des entrepots. Les revenus totaux d'entre-
posage de cette industrie et de toutes les autres
industries sont repartis de deux facon differentes.
une partie des sorties est ventilee de la méme fagon
que les marges sur le transport; I'autre est direc-
tement attribuée aux industries consommatrices de
la méme maniere que les autres biens et services
que celles-ci achetent. Les marges sur l'entrepo-
sage sont présentees par produit dans les tableaux
"Marges".

Administrations publiques

Les depenses brutes des administrations
publiques

Les depenses brutes des administrations publi-
ques comprennent les achats courants de biens et
services des administrations federale, provinciales et
municipales (y compris les écoles éléementaires et
secondaires et les hopitaux publics) ainsi gque les
dépenses militaires. Les depenses en immobilisa-
tions des administrations publiques sont incluses
dans la formation de capital des administrations
publiques. (Toutes les depenses militaires sont
assimilées a des deépenses courantes.) L'amor-
tissement des immobilisations des administrations
publiques, la remunération des fonctionnaires (solde
et indemnités militaires comprises) et la valeur
imputée des services bancaires fournis aux admi-
nistrations publiques font également partie des
dépenses courantes des administrations publiques
en biens et services. Exception faite de la formation
de capital, les débours qui ne figurent pas parmi les
depenses courantes des administrations publiques
en biens et services comprennent: les transferts aux
particuliers, les subventions, l'aide a linvestisse-
ment, l'intérét sur la dette publique. les transferts
aux autres niveaux de gouvernement et les
transferts courants aux non-résidents.

Ventes de biens et de services des administra-
tions publiques

Comme nous I'avons déja souligné, les dépen-
ses courantes des administrations publiques sont
données a leur valeur brute dans les tableaux
d'entrées-sorties et les recettes des administra-
tions publiques au titre de la vente de biens et de
services constituent un vecteur distinct. (Dans les
comptes des revenus et des déepenses, on déduit
les recettes tirées de la vente de biens et services
des dépenses courantes des administrations publi-
ques en biens et services.) Ces biens et services
sont vendus a un prix qui n'est generalement pas
destine a couvrir leur cout de production. C'est le
cas, par exemple, des services d'aqueduc, des
droits de débarquement percus dans les aéroports,
des frais de scolarité dans les etablissements
d'enseignement publics. etc.

Organismes privés sans but lucratif

Le secteur des particuliers comprend les parti-
culiers, les familles et les organismes prives sans
but lucratif, méme si I'actvité economique de ces
derniers est evidemment fort difféerente de celle des
particuliers et des familles. Des que le perfection-
nement des methodes statistiques nous permettra
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refinement of the System of National Accounts
possible, such institutions may be presented as a
separate sector

Private non-profit institutions are measured
by their expenditures on goods and services
(operating expenses), similar to the government
sector. However, their sales of goods and ser-
vices generally are not articulated. By and large
such revenue is derived from other transactors in
the personal sector (i.e.. university fees, union
dues) and necessarily disappears in any sector
consolidation. Where sales are made to other
sectors (e.g. government), such revenue is netted
against expenditure.

Fixed investment in construction by non-
profit institutions is treated as business capital
formation, similar to housing owned in the
personal sector. Investment in machinery and
equipment by non-profit institutions is also
treated as business investment, whereas the
purchase of similar commodities (e.g.. vehicles)
by individuals and families is classified as current
expenditure. The depreciation on these assets is
included as part of their expenditure on goods and
services.

As no revenue for non-profit institutions is
recorded in the system, there can be no estimate
of their savings. other than depreciation.

Exports and Imports

Total merchandise exports and imports are
published in "Exports - Merchandise Trade" and
"Imports — Merchandise Trade". With certain
adjustments for valuation. coverage and timing,
these data become merchandise exports and
merchandise imports in the Quarterly Estimates of
the Canadian Balance of International Pay-
ments. Merchandise trade on the Balance of
Payment basis also appears in the Income and
Expenditure Accounts. Further adjustments are
made to these merchandise export and import
data for the Input-Output Tables.

In the Input-Output Tables exports are
valued at producer's values. Merchandise trade
generally values exports f.o.b. the point of
consignment for export. Often this valuation
coincides with producer’s vaiues, but at times,
particularly when the exporter is not the original
producer, this valuation includes trade and
transportation margins, and these margins must
be deducted from the merchandise trade values in
order to express the exports valued at producer’s
prices. These trade margins are also shown as
exports. Thus total exports are not altered on this
account; there i1s a shift from the merchandise
account to the service account.

It has already been noted that. to approximate
producer's values, import duties are added to the
value of the appropriate commodity. As this
treatment inflates the value of total imports by the
level of customs import duties an offsetting
adjustment equivalent to the value of mport
duties 1s made at the intersection of the imports
column and the commodity indirect taxes row.
This of course results in the value of imports in
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d’ameéliorer le systeme de comptabilité nationale, ces
organismes pourront peut-étre constituer un sec-
teur distinct.

Tout comme dans le cas des administrations
publiques, 'activite des organismes privés sans but
jucratif est mesurée en fonction de leurs dépenses
en biens et services (dépenses d'exploitation).
Toutefois, leurs ventes de biens et services ne sont
géneralement pas articulees. En général, ces re-
cettes proviennent d’autres agents du secteur des
particuliers (frais de scolarité des universites, coti-
sations syndicales, etc.) et disparaissent necessai-
rement si elles sont consolidees. Lorsque des
ventes sont faites a d’autres secteurs (les adminis-
trations publiques. par exemple), les recettes qui en
découlent sont déduites des depenses.

Les depenses en immobilisations (construction)
des organismes sans but lucratif entrent dans la
formation de capital des entreprises, tout comme les
logements qui sont possedés par le secteur des
particuliers. Les achats de machines et de materiel
des organismes sans but lucratif entrent egalement
dans la formation de capital des entreprises; par
contre, les achats analogues des particuliers et des
familles (les automobiles, par exemple) sont consi-
derés comme des dépenses courantes. L’amor-
tissement des éléments d'actif des organismes fait
partie de leurs déepenses en biens et services.

Comme les recettes des organismes sans but
lucratif ne sont pas comptabilisees dans le systeme,
il nest pas possible d'estimer leur épargne,
exception faite de I'amortissement.

Exportations et importations

La valeur totale des exportations et des im-
portations de marchandises est publiee dans
"Exportations - Commerce de marchandises” et
"Importations - Commerce de marchandises”. Une
fois que certains ajustements ont été faits pour
I'évaluation, la saisie statistique et la pérnode, ces
données sont utilisées dans Estimations trimes-
trielles de la balance canadienne des paiements
internationaux. Les chiffres sur le commerce de
marchandises de la balance des paiements figurent
egalement dans les comptes des revenus et des
depenses. Avant d'étre utilisees dans les tableaux
d’entrées-sorties, ces donnees doivent subir d’au-
tres ajustements.

Dans les tableaux d'entrees-sorties, les ex-
portations sont évaluées a leur valeur a la
production. Dans la publication "Exportations -
Commerce de marchandises”, par contre. elles sont
géneralement évaluées f.o.b. le point d'expedition.
Cette valeur coincide souvent avec la valeur a la
production; il arrive toutefois, surtout lorsque
I'exportateur n'est pas le producteur original, que
cette evaluation comprenne certaines marges com-
merciales et certaines marges sur le transport, qull
faut deduire des chiffres publieés dans Commerce de
marchandises de facon a obtenir la valeur a la
production. Ces marges commerciales sont egale-
ment considérees comme des exportations. Ainsi,
comme il n'y a qu'un deplacement du compte des
marchandises a celui des services, la valeur totale
des exportations ne se trouve pas modifiée.

Nous avons déja souligné que pour eévaluer les
importations a leur valeur a la production, on ajoute
a la valeur des produits appropriés les droits a
Pimportation. Comme ce traitement contribue a
gonfler la valeur totale des importations, un ajus-
tement de contrepartie équivalant a la valeur des
droits a l'importation est fait a l'intersection de la
colonne des importations et de la ligne des impots
indirects sur les biens et services. ll n'est donc pas



the Input-Output Tables being different from
those recorded elsewhere. Additional adjustments
are required, analogous to those made to
merchandise exports. "Merchandise Trade -
imports" usually record imports f.o.b. the last
point of shipment in the country of export.
Transportation and insurance charges from that
point are shown in Balance of Payments as
service imports, if paid to foreign businesses. As
the valuation for imports equivalent to producer’s
prices is taken at the Canadian border. the value
of these services (transportation, insurance) to the
Canadian border is added to. the value of the
merchandise being imported, with a correspond-
ing reduction in the value of service imports.

Additional Reconciliation Problems

In comparing the Input-Output Tables with
other parts of the System of National Accounts
there are a few other problems which may be
noted. In the main these affect only the measures
by industry, with the total economy measure
remaining comparable.

Valuation Adjustments

The output of insurance carriers (other than
life) is defined to be equal to premiums less
claims paid. In allocating this output to the
purchasing industries in the Input-Output Tables
the allocation is made on the basis of premiums
paid, whereas in the Income and Expenditure
Accounts the adjustment is made on the basis of
clams paid.

Stock and bond commissions are treated as
an operating expense in the System of National
Accounts. Again in the discussion of financial
intermediaries it was explained how an imputed
interest was estimated and charged to business.
In the Income and Expenditure Accounts both
these charges are made to the finance, insurance
and real estate industry whereas in the Input-
Output Tables these charges are allocated over
all industries.

Company/Establishment Data

The Input-Output Tables and Gross Do-
mestic Product by Industry are constructed from
data using the establishment as the basic
reporting unit. Significant parts of the Income and
Expenditure Accounts are constructed from
company financial records. There are a number of
cases where. in multi-establishment companies.
the several establishments are classified to
different industries whereas, at the company
consolidation, all the activity must be classified to
one industry. This effects a different industry
allocation as between the systems.

étonnant que la valeur des importations qui figure
dans les tableaux d'entrees-sorties differe de celle
qui est donnee ailleurs. D'autres ajustements
comparables a ceux faits a la valeur des expor-
tations sont nécessaires. Comme nous |'avons déja
souligne, la valeur des importations publiée dans
"Importations — Commerce de marchandises” est
géneralement donnée f.o.b. le dernier point d'expe-
dition du pays exportateur. Dans la balance des
paiements, les frais de transport et d’assurance a
partir de ce point sont classes dans les importations
de services s'ils sont payes a des entreprises
etrangeres. Comme la valeur des importations
équivalente aux prix a la production est etablie a la
frontiere canadienne, la valeur de ces services
(transport, assurances) jusqu'a la frontiere est
ajoutée a la valeur des marchandises importees, et
la valeur des services importés est reduite d'autant.

Autres problemes de rapprochement

Si 'on compare les tableaux d’entrees-sorties
aux autres éeléments du systeme de comptabilite
nationale, on observe certaines différences qui me-
ritent d'étre étudiées. De facon generale, toutefois,
ces differences ne portent que sur les chiffres pour
les industries, et non sur les chiffres pour I'écono-
mie dans son ensemble.

Ajustement des evaluations

Les sorties des compagnies d'assurance (ex-
ception faite des compagnies d'assurance sur la vie)
sont definies comme la difference entre les primes
recues et les sinistres reglés. La repartition de ces
sorties entre les diverses industries acheteuses des
tableaux d'entrées-sorties est faite en fonction des
primes payees: dans les comptes des revenus et
des depenses par contre, I'gjustement est fait en
fonction des sinistres regles.

Dans le systeme de comptabiliteé nationale, les
commissions versees au litre des actions et des
obligations sont assimilees a des frais d’exploitation.
Nous avons déja vu, dans la section sur les insti-
tutions financiéres, comment les interéts sont im-
putés et attribues aux entreprises. Dans les comptes
des revenus et des dépenses, ces frais passent au
secteur des finances, assurances et affaires immo-
bilieres, alors que dans les tableaux d'entrées-
sorties, ils sont repartis entre les diverses industries.

Compagnie/établissement

Les tableaux d'entrées-sorties et le produit
intérieur brut par industrie sont etablis a l'aide de
donnees d'enquétes dont I'unité de déclaration de
base est l'établissement. Par contre, une partie
appréciable des comptes des revenus et des de-
penses sont etablis a partir des dossiers financiers
des compagnies. Dans certaines entreprises a eta-
blissements multiples, il arrive souvent que plusieurs
établissements appartiennent a des industries diffe-
rentes: toutefois, une fois que les activités de
U'entreprise sont consolidées, celle-ci ne peut
appartenir qu’a une seule industrie. On comprendra
donc pourquoi la repartition des industries n'est pas
identique d’un systeme a l'autre.
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CHAPTER 4

Sources and Methods Used in
Compiling Input-Output Tables

This Chapter sets out a brief description of
how the Input-Output Tables are compiled.

The Input-Output Tables are initially
constructed in current prices with the entries
valued at purchasers’ prices, with subsequent
calculation of the tables at producers' prices.
Purchasers’ prices represent what the purchaser
pays while producers' prices are what the pro-
ducer receives, the difference is the trade, tax
and transportation margins. In producers’ prices a
commodity has the same valuation base
throughout the system.

Difficulties arise in trying to fit available data
into the accounting framework of the Input-
Output system as data from different sources are
used. These data sources developed to service a
multiplicity of ends, of which Input-Output is just
one, sometimes lack consistency. A data base
designed to serve the needs of the Input-Output
Tables would be much more expensive, both in
statistical resources and response burden. Finally,
business accounting records, the source of the
statistics, are not organized to serve statistical
purposes, and considerable estimating procedures
must be used.

The fundamental element in statistical
compilation is classification. It has been noted
that the Input-Output Tables classify transactions
both by industry and by commaodity. The indus-
trial classification of transactors (the S.I.C.) has
been in place for some time and presents no
major problems. However, an accounting of
economic activity requires a measure of what is
done as well as who does it. A commodity
balance is such a complete accounting, and as
commaodity balances are compiled only in the
context of Input-Output Tables. it is not sur-
prising that serious problems are encountered in
imposing this additional demand on the existing
data base.

The Input-Output Tables, in addition to their
detailed accounting, encompass the more tra-
ditional macro economic constructs. Thus the
problems described here are by and large in
addition to those encountered in constructing
GDP.

Commodity Coding

There are three logically separable phases to
constructing commaodity balances. The obvious
first requirement is a system of classification for
commodities (goods and services) that can be
consistently applied to all branches of economic
activity. This demands that a commodity be coded
consistently whether produced by a manufacturing
industry, imported or exported, transported by
boat, train or aeroplane. or purchased by some
industry or in some final demand category. The
classification system actually encountered in each

CHAPITRE 4

Sources et méthodes utilisées dans la
preparation des tableaux
d’entrees-sorties

Le present chapitre donne une breve description
de la facon dont les tableaux d'entrées-sorties sont
préparés.

Les tableaux sont d'abord construits en dollars
courants avec des valeurs determinées aux prix
d'achat et sont ensuite convertis en prix a la
production. Les prix d’achat sont les prix payes par
I'acheteur et les prix a la production sont ceux
percus par le producteur, la différence provenant
des marges commerciales, des impots et des mar-
ges de transport qui interviennent entre |'établis-
sement du producteur et celui de l'acheteur. La
base d'évaluation des prix a la production des biens
et services est uniforme.

Des problemes se posent au moment de
I'intégration des données disponibles dans le cadre
comptable du systeme des entrées-sorties, car on
se sert de données émanant de sources différentes.
Ces dernieres ont été élaborees de fagon a
répondre a une foule d'usages, dont les tableaux
d'entrées-sorties n'en sont qu'un, et manquent
parfois de cohérence. Une base de données des-
tinées a répondre aux besoins des tableaux
d'entrées-sorties serait beaucoup plus onéreuse, a
la fois en termes des ressources statistiques et du
fardeau de réponse. Enfin, les dossiers comptables
des entreprises, c’est-a-dire la source des sta-
tistiques, ne sont pas organisés de fagon a répondre
aux besoins statistiques, et il faut faire appel a des
meéthodes d’estimation extrémement complexes.

La classification constitue |'élement de base
de toute compilation statistique. |l a déja ete
mentionné que les tableaux d'entrées-sorties
classent les transactions a la fols par industrie et
par bien et service. La classification des activités
économiques (C.A.E.) est employée depuis un
certain temps déja et ne présente pas de grandes
difficultés. Cependant, pour rendre compte de
I'activité économique, il faut savoir ce qui est produit
et qui le produit. Comme la comptabilisation des
biens et services sous forme de “comptes” est tres
compléte et qu'elle ne sert qu'a la construction des
tableaux d’'entrées-sorties, il n'est pas etonnant
que cette nouvelle contrainte imposée a la base de
données souleve de graves problemes.

Non seulement les tableaux d'entrées-sorties
sont détaillés, mais aussi ils englobent les cons-
tructions macro-economiques traditionnelles. C'est
pourquoi les problemes decrits ic1 s'ajoutent a ceux
que I'on rencontre pour calculer le PIB.

Codage des biens et services

La construction des comptes de biens et servi-
ces comporte trois étapes logiques distinctes. Il est
évident qu'ill faut d'abord disposer d'un systeme de
classification des biens et services qui puisse étre
appliqué uniformement a tous les secteurs de l'ac-
tivite economique. Cela signifie qu'un bien ou un
service doit toujours étre identfié de la méme ma-
niere, qu'll soit produit par une industrie manufac-
turiere, qu'il soit importé ou exporté, qu'il soit
transporte par bateau, par train ou par avion, ou
qu’il soit acheté par une industrie ou qu'il aboutisse



of these spheres of activity tends to be peculiar to
it, reflecting special interests and historical
development. It is not surprising to find that export
commodity classes reflect the importance of
goods exported, and the same is true of import
commodity classes, etc. But commodity balances
require consistent commodity classes applied to
all transactions, and in sufficient detail to be
analytically meaningful. Thus the development
and continued application of a consistent com-
modity classification system is a major under-
taking by the Input-Output Division.

The means of achieving this common con-
ceptual commodity classification is a system
called Principal Commodity Groups (PCG’s).
developed initially in the Input-Output Division
but now as a concerted effort by the Input-
Output, Structural Analysis, Standards, Industry,
International Trade and Prices Divisions. The PCG
system concords the various classification sys-
tems used in the Bureau. such as the Standard
Commodity Classification, Industry Commodity
Classification, Export Commodity Classification
and Import Commodity Classification. The 5856
commodities used in the Input-Output Tables are
derived from the PCG's.

Commodity Balancing

in spite of the wvast array of statistics
collected, there are significant and important
areas affording very little direct knowledge, and,
even that, often at very infrequent intervals. The
data base for manufacturing is more highly
developed than for most other industries; yet the
annual census provides no data on purchased
services, and the commodity composition of
inventories is unknown. Some industries are
surveyed only at decennial census intervals, and
then little detail on operating structures 1s
obtained. In such cases, the required series are
estimated using related indicators, ad hoc studies
and occasional surveys, etc. For example, taxa-
tion statistics for corporate and unincorporated
businesses provide evidence on the gross output
of some industries, implicit input structures in
other cases, even though the classification of
multi-establishment companies cannot be con-
sistent with the establishment-based concept of
the Input-Output Tables. The point to be noted
here is that various sources, some having direct
reference but others providing only inferences and
indicators, must be used in compiling the Input-
QOutput Tables.

The diverse classification systems peculiar to
the different spheres of economic activity are
confronted and molded into a common system of
adeqguate consistency and the resulting data are
then analysed. Varied and unpredictable diffe-
rences immediately become apparent. Supply
must equal disposition for each of the 595
commodities. The under-or-over allocation of
commodities must be examined and eliminated.
The discrepancy may be due to several reasons -
production may be unreported or misclassified,
imports and exports may be improperly valued. as
well as misclassified; servicing of foreign equip-
ment in Canada may show up as a merchandise
export rather than a service export or import:
timing inconsistencies, etc.
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dans une catégorie de demande finale. Le systeme
de classification effectivement employé dans cha-
cune de ces spheres d'activité a tendance a leur
étre propre et a traduire des intéréts particuliers et
des faits historiques. Il n'est pas étonnant que les
classes de produits a 'exportation refletent I'impor-
tance des biens exportes, que les classes de
produits a l'importation refietent celle des biens
importes, etc.; cependant, la construction de comp-
tes de biens et services exige que des classes
uniformes de biens et services soient utilisees pour
toutes les transactions et qu’elles soient suffisam-
ment détaillées pour étre significatives sur le plan
analytique. L’elaboration et I'application d'un
systéme uniforme de classification de biens et
services constitue donc une des grandes taches de
la Division des entrées-sorties.

Pour atteindre cet objectif, on se sert d'un sys-
teme. dit des Groupes principaux de produits (GPP),
élaboré initialement par la Division des entrées-
sorties et auquel travaillent maintenant conjointement
les Divisions des entrées-sorties, de I'analyse
structurelle, des normes, de ['industrie, du com-
merce international et des prix. Le systeme des GPP
permet d'harmoniser les diverses classifications
employées au Bureau, comme la classification type
des produits, celle des produits industriels, celle des
marchandises d'exportation et celle des marchan-
dises d'importation. Les 5395 biens et services pris
en considération dans les tableaux d'entrées-
sorties proviennent directement des GPP.

Equilibre des biens et services

Malgre le grand nombre et la diversité des
statistiques rassemblees, il arrive que trés peu de
renseignements soient recueillis directement sur
certains secteurs importants. souvent méme a des
intervalles tres eloignes. La base de donnees des
industries manufacturieres est plus developpée que
celle de la plupart des autres secteurs d'activité,
mais les recensements annuels ne couvrent pas les
services achetés; en outre, on ne connait pas la
ventilation des stocks par produit. Enfin, certains
secteurs d'activité ne sont recenses que tous les dix
ans et on obtient alors peu de détails sur leur mode
d'exploitation. On estime alors les séries recher-
chées en utilisant des indicateurs connexes, des
études et des enquétes speciales, etc. Ainsi, la
statistique fiscale des entreprises, consttuées ou
non en societés, donne des renseignements sur la
production brute de certaines activités economiques,
la structure des entrées implicites dans d'autres cas,
méme si la classification des sociétés a etablisse-
ments multiples n'est pas conforme au concept
d'établissement retenu pour les tableaux d'entrees-
sorties. Ce qu'il faut retenir ici, c’est qu'il faut se
servir de sources variees, dont certaines fournissent
des données directes tandis que d'autres ne per-
mettent que de faire des deductions ou ne peuvent
donner que des indicateurs.

Une fois que les systemes de classification
propres aux diverses spheres de l'activite econo-
mique sont compares et fondus en un systéme
commun suffisamment coherent, on analyse les
donnees obtenues. On decouvre immediatement des
incohérences variees et imprevisibles. L'offre doit
étre égale a l'utilisation pour chacun des 535 biens
et services. Il faut étudier et eliminer ['excedent
apparent de I'utilisation sur I'offre, ou vice versa.
L'ecart peut avoir plusieurs causes: une production
peut ne pas avoir eté declaree ou avoir éte mal
classée; des erreurs d'evaluation ou de classification
ont pu se glisser dans les exportations et les
importations; on a pu declarer I'entretien du materiel
etranger au Canada comme une exportation de
marchandises plutot que comme une exportation ou
une importation de services; des decalages existent
entre les series, etc.



There are no ready-made statistical ap-
proaches to solving such imbalances. The only
approach is laborious investigation; one has to go
back to the basic records to locate the sources of
such imbalances. It is our experience that in most
cases through the commodity balance approach,
with detailed counting of output by industnes
along with detailed counting of use by industries
or final demand transactors, major problems come
to the surface.

The following deals with specific data sources
and problems relating to industries, final demand
categories and commodity margins.

Agriculture

In the Input-Output Tables, the Agriculture
industry is defined mainly on an activity basis; it
includes farm activity of farm operators and
activities of establishments performing services
incidental to agnculture.

The Agriculture and Natural Resources
Division of Statistics Canada provides an estimate
of farm cash income and expenses, using a large
number of sources. Two types of adjustments are
made to the Agriculture and Natural Resources
Division data by the Input-Output Division. The
first type of adjustments brings the estimates of
output and inputs in conformity with the concept
of Input-Output Tables while the second type of
adjustments make up for the under-coverage in
the cash income data. The adjustments made are
as follows:

(a) Output subsidies from cash receipts are
eliminated and input subsidies are added by
commaodity to reflect the market prices.

(b) An adjustment on grain transactions is made
to conform to the defintion of accrued net
income of farm operators. This adjustment
takes account of the undistributed earnings of
the Canadian Wheat Board and also makes
allowance for the fact that current earnings of
these agencies are calculated on the basis of
the change in book values of inventories
whereas the required valuation of inventories
is the value of physical change.

(c) Certain other inventories are revalued using
quarterly price and quantity data rather than
the annual data.

(d) The Agriculture and Natural Resources
Division estimate of cash income includes
only a partial value of services incidental to
agriculture. The Input-Output Division makes
estimates for undercoverage in this area,
inferring mainly from the use side.

Fishing, Hunting and Trapping

The estimate of the value of fish landed is
made by the Industry Division of Statistics Canada
and the value of output of hunting and trapping is
derived from the annual survey of wild life peit
production by the Agriculture and Natural
Resources Division. These two sources lack the
following information:

(a) Subsidiary outputs.

(b) Estimate of inputs.

Il n'existe pas de "panacee statistique" pour
résoudre ces désequilibres: la seule facon consiste
a faire des recherches laborieuses, en revenant aux
dossiers de base, et y déceler les anomalies. Nous
nous sommes rendus compte que dans la plupart
des cas, la mise en equilibre des biens et services,
associee a la comptabilisation detaillée des sorties
par industrie et des utilisations par industrie et par
agent economique de demande finale, permet de
decouvrir les principales anomalies.

Les paragraphes qui suivent traitent des sources
de donnees et des problemes particuliers relatits aux
secteurs d'activite, aux categories de demande
finale et aux marges sur les biens.

Agriculture

Dans les tableaux d’entrees-sorties. le secteur
de I'agriculture est defini surtout en fonction de
Pactivité. || comprend I'activite “propre” des exploi-
tants agricoles et celle des etablissements qui
offrent des services afférents a |'agriculture.

La Division de I'agriculture et des ressources
naturelles de Statistique Canada fournit une esti-
mation du revenu monétaire et des depenses
agricoles a partir d’un grand nombre de sources. La
Division des entrées-sorties ajuste les données de
la Division de l'agriculture et des ressources na-
turelles de deux fagons. Le premier ajustement vise
a rendre les estimations de la production et des
utilisations conformes au concept des tableaux
d'entrées-sorties et le second a corriger les lacu-
nes du champ des données sur le revenu monétaire.
On procede de la maniére suivante:

a) Les subventions a la production sont éliminées
des recettes monetaires et les subventions aux
entrées sont ajoutées pour chaque bien et
service de fagon a refléter les prix du marche.

b) On ajuste les transactions relatives aux céréales
pour respecter la definition du revenu comptable
net des exploitants agricoles. Cet ajustement
prend en considération les revenus non repartis
de la Commission canadienne du blé et corrige
les donneées pour tenir compte du fait que les
revenus courants de ces organismes sont cal-
culés d'aprés les variations de la valeur comp-
table des stocks et non d'apres la valeur des
variations materielles, comme il le faudrait.

c) Certains autres stocks sont réevalues au moyen
de donneées trimestrielles (et non annuelies) sur
les prix et les quantites.

d) Les estimations du revenu monetaire de la
Division de l'agriculture et des ressources
naturelles ne renferment qu'une partie de la
valeur des services afférents a I'agriculture. La
Division des entrées-sorties estime les lacu-
nes du champ d'enquéte dans ce domaine a
partir surtout de données sur les utilisations.

Péche, chasse et piégeage

La valeur des debarquements de poissons est
estimée par la Division de l'industrie de Statistique
Canada, et celle de la production de la chasse et du
piegeage est obtenue au moyen de l'enquéte
annuelie sur la production des peaux d'ammaux
sauvages effectuée par la Division de I'agriculture et
des ressources naturelles. Ces deux sources ne
recueillent pas de renseignements sur:

a) Les productions accessoires.

b) L'estimation des entrées.
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Income from secondary activities of the above
establishments is estimated using Revenue
Canada Taxation Statistics in respect of unin-
corporated businesses and Corporation Financial
Statistics covering corporate taxation returns. The
estimates of the values of inputs are made using
various sources including the survey of Cost and
Earnings of Selected Fishing Enterprises in Nova
Scotia, Revenue Canada Taxation Statistics in
respect of unincorporated businesses, Corpora-
tion Financial Statistics, Statistical Review of
Canadian Fisheries, Department of Fisheries
Research Bulletin 112, etc.

Forestry

The Input-Output Forestry industry is an
aggregation of two three-digit S.I.C. forestry
industries on which annual census results are
prepared by Industry Division. The value of output
and inputs into Forestry is mainly based on these
censuses. The survey suffers from two limitations.
It does not cover some service inputs and there is
some undercoverage of outputs and inputs. The
extent of undercoverage was revealed in the
process of commodity balancing. Output is
adjusted for undercoverage based on the use of
forestry products taken from annual censuses of
the Pulp and Paper Industry, Sawmills, Veneer
and Plywood Mills, and exports. Inputs of missing
services are estimated using a variety of sources
including commodity balances and inferences
from output of forestry products.

Mines, Quarries and Oil Wells

The Input-Output Tables distinguish 12
mining industries. These industries are an aggre-
gation of three or four-digit industries for which
annual census data are prepared by Industry
Division.

The Census of Mines (excluding oil and gas)
provides commodity data on mine shipments,
non-mining activity, book value of inventories,
material inputs, labour inputs and some other
specified costs such as taxes and royalties. For
ol and gas wells, Industry Division compiles
estimates of output using provincial government
quantities and wellhead prices. The Industry
Division Net Cash Expenditure survey provides
some current and capital input detail. Some of
the data problems in this area are as follows:

(a) These sources do not cover industries " Other
Contract Drilling" and "Miscellaneous Ser-
vices Incidental to Mining”. Also not covered
are commodity data on service inputs. These
gaps in the data source are filled by the
Input-Output Division using commodity
balances as a major technique and other
inferences fram company records.

(b) Establishments primarily engaged in the
activity of smelting and refining of base metals
are included in the manufacturing sector. The
output of this activity is treated in Statstics
Canada Census of Manufactures statistics as
a custom smelting and refining service which
is provided to the establishments engaged in
mining. The outputs of base metal mines are
defined to be the smelted andor refined
metals and their inputs include the custom
smelting and refining charges. Thus the ores
and concentrates which are custom smelted
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Le revenu provenant d'activités secondaires est
estmé a partir de Statistique fiscale de Revenu
Canada Impot en ce qui concerne les entreprises
individuelles, et de Statistique financiere des so-
ciétés, en ce qui concerne les entreprises consti-
tuées en sociétés, la valeur des entrées est estimee
a l'aide de diverses sources, dont I'enquéte sur les
couts et les revenus de certaines entreprises de
péche de la Nouvelle-Ecosse. les publications
Statistique fiscale de Revenu Canada Impat pour les
entreprises individuelles, Statistique financiere des
societés, la Revue statistigue annuelle des péches
canadiennes, le bulletin de recherche 112 du
ministére des Péches, etc.

Foréts

Dans les tableaux d'entrées-sorties, l'industrie
des foréts regroupe deux industries forestieres a
trois chiffres de la C.AE., qui sont recensées
annuellement par la Division de l'industrie. La valeur
des entrées et des sorties de cette industrie est
calculée principalement a partir de ces recense-
ments. L'enguéte a cependant deux lacunes: elle ne
couvre pas certains services utilisés et son champ
d'observation de la production et de ['utilisation est
restreint. Cette lacune a été observee en établissant
les comptes des biens et services. La production est
corrigée d’'aprés les exportations et les utilisations
de produits forestiers declarees dans les recense-
ments annuels des usines de pates et papiers, des
scienies et des fabriqgues de placages et de contre-
plaqués. Les services manquants sont estimes a
'aide de diverses sources, dont les comptes de
biens et services, et par deduction de la production
de produits forestiers.

Mines, carieres et puits de pétroie

Les tableaux d’entrées-sorties distinguent 12
industries minieéres, qui resultent de I'agrégation
d'industries a trois ou quatre chiffres pour lesquelles
la Division de l'industrie prépare tous les ans des
données de recensement.

Le recensement des mines (pétrole et gaz non
compris) fournit des donnees sur les expeditions des
mines, |'activité non miniére, la valeur comptable des
stocks, les entrées de matieres, les entrées de
main-d’oeuvre, et certains autres couts particuliers
comme les impots et les redevances. En ce qui a
trait aux puits de gaz et de petrole, la Division de
I'industrie rassemble des estimations de la produc-
tion a I'aide de données provinciales sur les quan-
tités et les prix a la téte de puits. L'enquete de la
Division de lindustrie sur les depenses nettes
permet de recueillir certains détails sur les dépenses
d'exploitation et d'investissement. Les données de
ce secteur posent certaines difficultés, notamment:

a) Ces sources ne couvrent pas les "Autres fora-
ges a forfait" et les "Services miniers divers", ni
les produits des entrées de services. La Division
des entrées-sorties comble ces lacunes en se
servant surtout des comptes de biens et
services et en proceédant par deduction a partir
des dossiers des sociétés.

b) Les établissements dont I'activité principale est
la fonte et l'affinage de meétaux communs figu-
rent dans le secteur des industries manutactu-
rieres. Dans les statistiques du recensement des
manufactures de Statistique Canada, leur pro-
duction a ce titre est traitée comme des services
de fonte et d'affinage a forfait fournis aux
établissements miniers. La production des mines
de meétaux communs est définie comme les
métaux fondus ou affinés, et leurs entrees
comprennent les frais de fonte et d’affinage a
forfait. Ainsi, les minerais et concentrés qui sont



and refined do not appear as outputs of
mining or as inputs of Smelting and Refining;
they are simply goods in process of the
mines. For analytical reasons, in the Input-
QOutput Tables this treatment i1s changed and
mines are shown as producing ores and
concentrates which then appear as inputs of
Smelting and Refining, or as exports. The
producer's value of smelted or refined metals
appears as outputs of Smelting and Refining.
This value of smelted or refined metals is not
readily available by commodity. The domestic
metal production must be estimated by the
Input-Output Division using mining reports of
non-integrated mines and detailed routings
between mining establishments and integrated
refining establishments.

{c) The shipments data f.o.b. the mining estab-
lishment are usually obtained for domestic
destined and export destined mine com-
modities. The valuation base of mining
shipments does not always reconcile with
Trade of Canada export values. This is
reconciled by the Input-Output Division by
making a detailed analysis of quantity and unit
value of the commaodities involved.

(d) Mine product shipments must be adjusted for
the book value of inventory change plus an
inventory valuation adjustment (IVA). Some
inventory data by commodity are available
from the Census of Mines and some must be
estimated. The integrated base metal
mine smelter transaction prices from pub-
lished company and smelter reports and Price
surveys must be examined to provide price
change for the IVA. These price comparisons
also provide knowledge about the levels of
unit values of shipments of metals which are
compared with Trade of Canada unit values
for refined metals exported, as noted above.

Manufacturing

The Input-Output Tables distinguish 122
manufacturing industries on 1970 S.I.C. and
137 industries on 1980 S..C. These indus-
tries are an aggregation of three or four-digit
S.1.C. manutfacturing industries for which
annual census results are prepared by In-
dustry Division. The information collected i
the census generally relates to shipments,
value of construction put in place by its own
labour force, other revenue, materials, fuel
and electric power, wages and salaries and
book value of inventories. This micro data
base is incomplete for the Input-Output
framework for the reasons indicated below:

(a) Lack of information on service inputs,
property taxes and subsidies, supplementary
labour income, net income and other factor
payments.

(b) Details on shipments of goods of own
manufacture and inputs of matenals and
fuel nputs are available n respect of

d)

fondus et affinés a forfait ne figurent pas comme
une production des mines ni comme une entrée
dans I'industrie de la fonte et de I'affinage, mais
sont simplement considéres comme des
produits miniers en cours de fabrication. Pour
des raisons analytiques, on ne procede pas de
la méme fagon dans les tableaux d'entrées-
sorties; les mines y figurent comme productrices
de minerais et de concentres, lesquels sont
ensuite enregistres comme des entrees dans
I'industrie de |a fonte et de I'affinage ou comme
des exportations. La valeur a la production des
metaux fondus et affines apparait comme une
production de l'industrie de la fonte et de
I'affinage: on ne dispose pas directement de
données sur cette valeur ventilees par bien et
service. La production metallique intérieure doit
étre estimee par la Division des entrees-sorties
a l'aide des rapports d'activite des mines non
intégrées et du detail des echanges entre les
établissements miniers et les etablissements
d'affinage integreés.

Les donneées sur les expeditions, etablies f.o.b. &
I"etablissement minier, sont genéralement ven-
tilées selon la destination (Canada ou exporta-
tions). La base d'evaluation des expeditions de
produits miniers ne correspond pas toujours aux
valeurs a l'exportation indiquees dans Com-
merce du Canada. La Division des entrees-
sorties procede alors @ un rapprochement en
faisant une analyse détalllee des quanttes et
des valeurs unitaires des biens et services en
question.

Les expeditions de produits miniers doivent étre
corrigees pour tenir compte de la valeur comp-
table des variations de stocks et d'un ajustement
de la valeur des stocks (AVS). Certaines don-
nees sur les stocks existent par bien et service
grace au recensement des mnes; d'autres
doivent étre estimees. Il faut analyser les prix
des transactions des entreprises intégrees
d’extraction et de fonderie de metaux communs,
prix qui proviennent des rapports publiés par les
entreprises et les usines de fonderie et des
enquétes sur les prix, afin d’en tirer {a variation
de prix pour les ajustements de la valeur des
stocks. Ces comparaisons de prix permettent
aussi de connaitre les valeurs unitaires des ex-
péditions de metaux, que I'on compare ensuite
aux valeurs unitaires des méetaux raffines
exportés établies d'aprés les statistiques de
Commerce du Canada (voir plus haut).

Industries manufacturieres

Les tableaux d'entrées-sorties distinguent 122

industries manufacturieres selon la C.A.E. de 1970
et 137 industries selon la C.T.l. de 1980, obtenues
en groupant des industries a trois et quatre chiffres
de la C.AE a propos desquelles la Division de
I'industrie effectue des recensements annuels. Les
renseignements recuelllis par recensement portent
generalement sur les livraisons. Ia valeur des travaux
de construction exécutés sur place par les em-
ployés, les autres revenus. les materiaux. le com-
bustible et I'électricite, les salaires et les traitements,
et la valeur comptable des stocks. En ce qui
concerne le systeme d'entrees-sorties, cette base
de micro-données n'est pas complete pour les
raisons enumerees ci-dessous.

a)

b)

I manque de donnees sur les entrées de
services, les impots fonciers, les subventions. le
revenu supplementaire du travail, le revenu net
et d'autres revenus de facteurs.

On dispose de chiffres détaillés sur les expedi-

tions de produits de propre fabrication et sur les
entrées de matieres et de combustible dans le
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establishments covered by a long form but in
some cases the unspecified "all other” cate-
gory Is quite large.

(c) Commodity detail is not collected in respect of
establishments covered by a short form.

(d) "Sales less cost of goods purchased for
resale” is defined as a margin. No information
on the commodity composition of such sales
is available.

(e) Book value of inventories must be revalued.

(f) Own account construction activity must be
removed as such activity is classified with the
construction industry.

() The expense item "operating supplies” on the
census returns includes expenses which are
of capital nature but charged to current
expenses by the reporting establishments.

The above problems are handled by the
Input-Output Division by developing various
procedures. Some examples of solutions adopted
are as follows:

In the case of "All Other Category”, an
analysis to obtain commodity detail is made
using individual records of establishments or
companies or direct contacts with the com-
pany, etc. The commodity composition of
output and input in respect of establishments
covered by a short form is made using the
available data on short form and the structure
of inputs and outputs of similar establishments
covered by long form. Inventories of finished
goods, goods in process, goods purchased
for resale and materials including fuel are
revalued using relevant deflators. Estimates of
service inputs and other missing items are
made using a variety of sources; e.g., occa-
sional survey of service expenses, annual
survey of computer service industry; annual
survey of capital expenditure; payment of
services abroad reported by corporations,
Corporation Financial Statistics and Public
Accounts, etc. Estimates of net income of
unincorporated business are made using
Revenue Canada Statistics of unincorporated
business along with the Census of Manu-
factures data on shipments by unincorporated
establishments in each S.I.C.

Construction

The construction industry in the Input-Output
Tables is defined on an activity basis. It includes
all contract and own account construction put in
place.

Input-Output has created eight construction
industnies which are aggregatons of about 70
types of structure, as published in Construction in
Canada by the Census of Construction section in
the Industry Division. This publication gives detail
on total labour content. total material content and
other expenses. No detail on materials by com-
modity is available. The Input-Output Division
fills up this information by using a wide variety of
sources such as construction project studies done
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dans le cas des établissements couverts par les
questionnaires detaillés, mais dans certains cas,
la categorie "Tous les autres” est assez impor-
tante.

c) Les établissements qui remplissent le question-
naire abregé ne fournissent pas de details sur
les biens et services.

d) Une marge est definie comme la difference
entre les ventes et le colt des produits achetes
pour la revente. On ignore la composition des
ventes par produit.

e) |l faut reévaluer la valeur comptable des stocks.

f) La construction pour propre compte doit etre
éliminée des données car cette activité est
classée dans le secteur de la construction.

g) Le poste de dépenses "Fournitures d'exploita-
tion" figurant sur le questionnaire de re-
censement comprend des dépenses d'investis-
sement qui sont pourtant imputées comme
dépenses courantes par les etablissements
déclarants.

La Division des entrées-sorties s'efforce de
résoudre les difficultes precitées a I'aide de diverses
meéthodes, notamment grace aux solutions ci-
dessous.

Dans le cas de la catégorie "Tous les autres”,
on obtient le detail des biens et services en
analysant les dossiers des etablissements et des
entreprises ou en communiquant directement
avec l'entreprise, etc. La composition par bien et
service des entrées et des sorties des établis-
sements qui remplissent le questionnaire abrege
est déterminée a 'aide des donnees recueillies
grace a ce questionnaire et de la structure des
entrées et des sorties des établissements sem-
blables réepondant au questionnaire detaille. Les
stocks de produits finis, de produits en cours de
fabrication, de produits achetes pour la revente
et de matieres premieres (combustibles compris)
sont reevalués a l'aide des indices appropries.
Les entrées de services et les autres postes
manquants sont estimes a partir de diverses
sources; mentionnons les enquétes occasion-
nelles sur les dépenses de services, I'enquéte
annuelle sur l'industrie des services informa-
tiques, I'enquéte annuelle sur les depenses
d'investissement, les paiements de services a
I'étranger deéclarés par les entreprises, la
publication Statistique financiere des societes,
les Comptes publics, etc. Le revenu net des
entreprises individuelles est estime a l'aide des
statistiques fiscales de Revenu Canada et des
données du Recensement des manufactures sur
les expeditions de ces entreprises dans chaque
secteur d’activite.

Construction

Dans les tableaux d'entrées-sorties, le secteur
de la construction est defini en fonction de I'activite;
il comprend tous les travaux de construction exe-
cutes, y compris la construction pour propre compte.

La Division des entrées-sorties a cree huit
industries dans le secteur de la construction apres
avoir agrege les activites correspondant a environ 70
genres de batiments pour lesquels la Section du
recensement de la construction de la Division de
I'industrie publie des données dans La construction
au Canada. Cette publication contient des détails sur
la main-d'oeuvre totale, I'ensemble des maténaux
utilisés et les autres depenses. mais ne ventile pas
les matériaux par biens. La Division des entrées-



by the Quebec Bureau of Statistics. weighting
diagrams for prices from the Prices Duision.
CMHC records on residential construction,
commodity balances, etc.

Transportation and Storage

This group embraces railway transport, air
transport, services incidental to transport, water
transport, truck transport, inter-urban and rural
bus transport, taxi cab operation, pipeline
transport, highway and bridge maintenance and
storage industries. Most of the industries are
covered under various annual and monthly
surveys of the Transportation Division of Statistics
Canada. The main problem areas are as follows:

(a) No data are collected for industries such as
taxi cabs, highway and bridge maintenance,
storage, services incidental to transportation
and small classes of water transport, truck
and buses. The estimates of outputs and
inputs In respect of such transportation are
made using various sources, including Reve-
nue Canada Taxation Statistics.

(b) A split of water transport revenue between
private carrier and for-hire carrier is avail-
able. However, data for private carrier include
an element of own account transportation
belonging to another industry. The Input-
Output Division removes the own account
element from the private carrier through an
analysis of individual reports of companies.

(c) Some expenses are reported on a functional
basis which must be translated into object
classes and coded to commodity detail.

(d) In most cases subsidies are included with
other revenue which is analyzed using un-
published detail from the Transportation
Division to exclude such subsidies and to
identify secondary output.

Communication

This industry group includes radio broad-
casting, telephone and other communication
services. There are annual reports in this area
published by the Services Division. The main
problem relates to expense details which are
presented on a functional basis and must be
estimated by commodity. Estimates are also
made for own account production of machinery
and equipment in the telephone industry.

Electric Power, Gas and Other Utilities

For electric power and gas there are annual
reports produced by the Industry Division. How-
ever, the expense detail is on a functional basis.
No establishment data exist on water and other
utilities. The Input-Output Division relies on
corporation and individual taxation statistics to fill
the data gap in this area.

Wholesale and Retail Trade

In analyzing economic interdependence, it is
necessary to maintain the link between the
original sources of supply of a good (that is.

sorties comble cette lacune en ayant recours a
diverses sources, comme les etudes de projets de
construction du Bureau de la statistique du Quebec,
les schémas de pondération des prix utilises par la
Division des prix, les dossiers de la SCHL sur la
construction domiciliaire, les comptes de biens et
services. efc.

Transport et entreposage

Ce groupe comprend le transport par chemin de
fer, le transport aerien, les services auxiliaires de
transport, le transport par eau, par camion. le
transport interurbain et rural par autocar, |'exploi-
tation de taxis. le transport par pipeline, 'entretien
des routes et des ponts et I'entreposage. La plupart
de ces industries sont visees par des enquétes an-
nuelles et mensuelles de la Division des transports
de Statistique Canada. Les principaux problémes
sont les suivants:

a) On ne recueille pas de donnees sur des indus-
tries comme I'exploitation de taxis, I'entretien
des routes et des ponts, l'entreposage. les
services auxiliaires de transport et les petites
entreprises de transporteurs (bateaux, camions,
autobus). Les entrees et sorties de ces indus-
tries du transport sont estimées a partir de
diverses sources, dont Statistique fiscale de
Revenu Canada.

b) On dispose d'une ventilation des donnees entre
le transport prive et le transport pour compte
d'autrui, mais les premiéeres comportent un
glément de transport pour propre compte qui
appartient a une autre branche. La Division des
entrées-sorties élimine cet élément en analy-
sant les declarations des entreprises.

c) Certaines dépenses sont declarées par fonction
et doivent étre transposées par catégorie d'ar-
ticles de dépenses et codées par bien et
service.

d) Les subventions sont la plupart du temps in-
cluses dans les autres revenus. Ces derniers
sont etudiés a partir de chiffres non publiés de la
Division des transports afin d'éiminer les sub-
ventions et de définir la production auxiliaire.

Communications

Ce secteur d'activité comprend la radiodiffusion,
le télephone et d'autres services de communi-
cations; la Division des services publie des rapports
annuels sur ces industries. Le principal probleme
réside dans le detaill des deépenses qui sont
declarées par fonction et qui doivent étre estimées
par bien et service. On prépare également des
estimations de la production pour propre compte des
machines et du mateériel de I'industrie du telephone.

Energie électrique, gaz et autres services
publics

En ce qui concerne l'eénergie electrique et le
gaz, la Division de l'industrie diffuse des publications
annuelles. Cependant, les dépenses sont déclarees
par fonction. Il n'existe pas de donnees par
etablissement pour 'adduction d'eau et les autres
services d'utilité pubfique. La Dwision des entrees-
sorties se fonde sur les statistiques fiscales relatives
aux entreprises et aux particuliers pour combler
cette lacune.

Commerce de gros et de detail
Lorsqu'on étudie les interdépendances écono-

miques. il est essentiel de suivre les liens qui
existent entre les sources d’approvisionnement
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domestic industries or imports) and the inter-
mediate or final consumer of the good. To this
end, the Wholesale and Retail trade industries are
not shown as consumers of the goods which they
purchase for resale; rather, their trading outputs
are defined as gross margins on goods traded
(i.e., sales less cost of goods sold) with the inputs
defined accordingly. Besides producing margins,
the Wholesale and Retail industnes also produce
secondary output like repair services, meals. etc.

Data on both Wholesale and Retail trade are
not fully complete for Input-Output needs. Sales,
cost of sales, revenue from subsidiary activity and
some input data by kind-of-business are avail-
able for the Census year, the last one being in
1971. In addition, the commodity composition of
sales for both Wholesale and Retail trade is
avallable from occasional commodity surveys.
There are also monthly surveys of Retal and
Wholesale trade respectively. The Wholesale
Trade survey is an establishment based survey
covering only Wholesale Merchantst and collects
data on sales and stocks. The Retail Trade survey
is a location based survey and collects data on
sales by store type; however, stock figures are
derived from separate surveys.

For Retail trade, the Industry Division also
conducts an annual survey of Retall Chain and
Department Stores.

From 1973 to 1980. the Industry Division
conducted biennial surveys of the Wholesale
trade sector. Agents and Brokers were covered in
the even years and Wholesale Merchants in-
cluding Petroleum Bulk Stations, Primary Product
Dealers and Manufacturers’ Sales Branches were
covered in the intervening years. Commencing
with the year 1981, the Industry Division has
conducted an annual survey of the complete
Wholesale trade sector using a survey-tax ap-
proach. Estimates are produced by means of a
census survey of all known Agents and Brokers
and of large and medium-size Whoiesale Mer-
chants establishments supplemented with
administrative data of Revenue Canada for small
businesses not surveyed. The annual and biennial
surveys of Wholesale trade provide data on
volume of trade, sales and receipts. purchases.
inventories, wages and salaries and other
selected items both on an establishment and
location basis. For Retail trade, the annual sur-
veys cover large businesses and are supple-
mented by tax data for small establishments.
These surveys also provide data on sales.
inventories, cost of sales, class-of-customer.
wages and salaries, etc. for this sector.

Various sources and procedures are used to
fill the data gaps in this area. Examples of
supplementary sources are the annual Corpora-
tion Financial Statistics and Revenue Canada

1 The Wholesale Trade sector covers Wholesale Merchants,
Agents and Brokers, Petroleum Bulk Statons, primary
Products Dealers and Manufacturers’ Sales Branches
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initiales d'un bien (c'est-a-dire les industries
canadiennes et les importations) et son consom-
mateur intermeédiaire ou final. A cette fin, les
branches du commerce de gros et de detaill ne
figurent pas comme des consommateurs des biens
qu'ils achetent pour la revente; leurs productions
commerciales sont plutdt definies comme des
marges brutes sur les biens échanges (c.-a-d.,
les ventes moins le cout des produits vendus), et
leurs entrées sont definies en consequence. Outre
ces marges, les branches du commerce de gros et
de détal produisent des biens et services secon-
daires, comme des services de reparation, des
repas, etc.

Pour les besoins de I'analyse d'entrees-sorties,
nous ne disposons pas de donnees completes sur le
commerce de gros et de detail. Les ventes. le cout
des ventes, les recettes au utre des activites
auxiliares ansi que certaines donnees selon e
genre d'entreprise sont connues pour l'année de
recensement, la derniere etant 1971. De plus. des
enquétes speciales sur les marchandises donnent la
composition des ventes pour le commerce de gros
et de détail. Il existe par alleurs des enquétes
mensuelles sur le commerce de gros et de detail.
L'enqguéte sur le commerce de gros est une enquéte
aupres des établissements qui vise uniquement les
grossistes?, et les donnees recueilies ne portent
que sur les ventes et les stocks. L'enguéte sur le
commerce de detail vise les locaux d'affaires et
permet de recueillir des donnees sur les ventes par
type de magasin: toutefois. les chiffres sur les
stocks proviennent d’enguétes distinctes.

Pour ce qui a trait au commerce de detail, la
Division de l'industrie mene egalement une enguete
annuelle sur les magasins de détail a succursales et
les grands magasins, et se charge de recueillir et de
publier les resultats d’'exploitation de certaines
categories d'industries.

Entre 1973 et 1980, la Division de l'industrie a
effectue des enquétes biennales sur le commerce
de gros. Les agents et les courtiers faisaient |'objet
de l'enquéte au cours des annees paires et les
grossistes, y compns les stockistes de petrole en
vrac, les marchants de produits primaires et les
succursales de vente des fabricants faisaient |'objet
de 'enquéte les années impaires. Depuis 1981, la
Division de l'industrie mene une enquéte annuelle
sur tout le secteur du commerce de gros suivant le
modéle de l'enguéte fiscale. Un recensement de
tous les agents et courtiers reconnus et des eta-
blissements de grossistes de moyenne et de grande
taille permet d'obtenir des estimations auxquelles
s'ajoutent les données administratives de Revenu
Canada sur les petites entreprises qui ne sont pas
visees. Les enquétes annuelles et biennales sur le
commerce de gros fournissent des données sur le
chiffre d’affaires, les ventes et les revenus, les
achats, les stocks. les tratements et salaires et
certains autres postes, tant en fonction des eta-
blissements qu'en fonction des points de vente.
Pour ce qui est du commerce de detail. les enque-
tes annuelles portent sur les grandes entreprises et
leurs résultats sont complétés par des donnees
fiscales sur les petits etablissements. Ces enquétes
fournissent eégalement des donnees sur les ventes,
les stocks, le cout des ventes. les categories de
clients, les traitements et salaires, etc.

On se sert de diverses sources et procedures
pour combler les lacunes dans ce domaine. On peut
citer comme exemples de sources supplémentaires
les publications annuelles Statistique financiere des

' Le commerce de gros regroupe les grossistes, les agents et
courtiers, les stockistes de petrole en vrac, les marchands de
produits primaires et les succursales de vente des fabricants.



Taxation Statistics. price spread studies. data
from associations, etc.

Finance, Insurance and Real Estate

Included in this group are banks and credit
unions, insurance companies, imputed and cash
rents, royalties on natural resources and other
financial intermediaries including real estate
operators.

The Inspector General of Banks provides an
annual statement of income and expenses in
respect of chartered banks. For savings banks,
Bank of Canada and credit unions, data are taken
from their reports. To conform to the concept of
SNA, an imputation is made for banking service
charges using the Inspector General of Banks
data together with the cost study by the Canadian
Bankers’ Association.

Data for insurance are obtained from the
Superintendent of Insurance and annual reports of
government insurance corporations. The problem
in respect of life insurance companies is that the
expense data reflect both "in-Canada" and
"out-of-Canada” transactions of Canadian
Insurance companies. Estimates of in-Canada
general expenses are based on the ratio of
"Business in Force in-Canada” to total Canada
and in-Canada portion of commissions are
based on the ratio of "in-Canada premiums” to
total premiums. Since the data from the Insurance
Department are exclusive of stock and bond
commissions paid by life insurance companies, an
estimate is made of such commissions using
monthly data of Canadian dollar transactions
affecting invested assets of 16 life insurance
companies from the Canadian Life insurance
Association.

Estimates of royalties on natural resources
are compiled by the Public Institution Division of
Statistics Canada. Estimates of output and inputs
of rents are obtained from the Income and
Expenditure Accounts Division.

Annual reports and provincial Public Accounts
are used in respect of government enterprises
classified to the finance industry. No establish-
ment data are available in respect of other finance
industry. The Input-Output Division relies on
Corporation Financial Statistics, Revenue Canada
Taxation Statistics, and annual reports of the
Superintendent of Insurance on Trust and Loan
companies.

Community Services

This group includes private education, private
hospitals and health services. The total gross
expenditures on private education are obtained
from the Education, Culture and Tourism Division
and the total gross expendiutre on private
hospitals are estimated based on data from the
Health Division. The gross revenue and net
revenue of health services are mamnly obtained
from the Department of National Health and
Welfare.

societés, Statistique fiscale (Revenu Canada Impot),
des etudes sur les ecarts des prix, les donnees
communiquees par les associations, etc.

Finances, assurances et affaires immobilieres

Ce groupe comprend les banques et les caisses
d'épargne et de credit, les compagnies d'assu-
rances. les loyers payes et imputes, les redevances
sur les ressources naturelles, et divers interme-
diaires financiers dont les agents immobiliers.

L'inspecteur general des banques produit tous
les ans un eétat des revenus et des depenses des
banques a charte. En ce qui concerne les banques
d’'epargne. la Banque du Canada et les caisses
d’épargne et de credit, les donnees proviennent de
leurs rapports annuels. Pour que les chiffres
correspondent aux concepts du SCN. les frais de
services bancaires sont imputes d'aprés les don-
nées de I'lnspecteur genéral des banques et I'étude
des colts de I'Association des banquiers canadiens.

Les donnees sur les compagnies d'assurance
sont fournies par le Surintendant des assurances
d'une part et par les rapports annuels des societes
d'assurance publiques d'autre part. Les compagnies
d'assurance-vie posent un probleme particulier car
les donnees sur les depenses de ces sociétes
refletent a la fois les transactions qu'elles ont
conclues au Canada et a I'etranger. Les estimations
des dépenses generales engagees au Canada sont
fondees sur le rapport du "commerce en vigueur au
Canada” au total du commerce en vigueur, et la part
des commissions associee au Canada est fondeée
sur le rapport entre le montant des primes au
Canada et le total des primes. Comme les données
du Departement des assurances ne comprennent
pas les commissions sur actions et obligations
versées par les compagnies d'assurance-vie, la
Division des entrées-sorties a di les estimer a
I'aide de donnees mensuelles sur les operations en
dollars canadiens, modifiant les actifs investis de 16
compagnies d'assurance-vie membres de |'Asso-
ciation canadienne des compagnies d'assurance-
vie,

C’est la Division des institutions publiques de
Statistique Canada qui rassemble les estimations
des redevances sur les ressources naturelles, tandis
que la Division des comptes des revenus et des
dépenses etablit les estimations des “entrées et
sorties” des loyers.

En ce qui concerne les entreprises publiques
classees dans le secteur des finances, on a recours
a leurs rapports annuels et aux comptes publics
provinciaux. Il n’existe pas de donnees par eta-
blissement sur les autres branches du secteur des
finances. A cet eégard, la Division des entrées-
sorties utilise les données de Statistique financiere
des societés et de Statistique fiscale de Revenu
Canada Impot. ainsi que les rapports annuels du
Surintendant des assurances sur les societes de
fiducie et de pret.

Services socio-culturels

Ce groupe comprend les etablissements d’en-
seignement prives, les hopitaux prives et les
services de santé. Pour ce qui est des chiffres des
dépenses brutes totales, ceux des établissements
d'enseignement privés proviennent de la Division de
I'education, de la culture et du tourisme et ceux des
héptaux privés. de la Division de la sante. Enfin,
c'est surtout le ministére de la Sante nationale et du
Bien-étre social qui fournit les donnees sur les
recettes nettes et brutes des services de sante.
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The Input-Output Division makes an esti-
mate of inputs into these industries using a variety
of sources. For example, the commodity content
of inputs for hospitals is estimated based on the
pattern of expenditure of Public Hospitals with 1-
50 beds and commodity analysis of inputs into
health services is made using data from several
sources, income tax returns, ad hoc studies, etc.

Business and Personal Services

The Input-Output Tables distinguish ten
business and personal service industries at the L
level of aggregation. These industries are: Pro-
tessional Business Services, Advertising Services.
Other Business Service Industries, Accommo-
dation and Food Service Industries, Motion Pic-
ture and Video Industries, Other Amusement and
Recreational Services. Laundries and Cleaners,
Other Personal Services, Photographers and
Miscellaneous Service Industries.

Census data from the former Merchandising
and Services Division were utilized for the
benchmark years of 1961, 1966 and 1971. The
1971 Census provided data on receipts and some
details of operating expenses for service
industries. This type of Census was not under-
taken after 1971 such that, for the 1971-1981
period, a wide variety of sources including some
available annual and monthly surveys, occastonal
surveys and estimation procedures had to be
used to fill the data gaps. Up to 1981, survey data
sources with respect to service industries, other
than the censuses, are listed as follows:

(a) There were only occasional surveys covering
part of the Professional Business Services
industries i.e. Offices of Architects. En-
gineering and Scientific Services.

(b) There was an annual survey of Advertising
Agencies which represented only part of the
receipts and salaries and wages of the whole
Advertising Services. The survey was dis-
continued in 1978.

(c) Except for the annual survey of Computer
Service industry, there was no other survey
for Other Business Service Industries.

(d) The annual survey "Traveller Accommodation
Statistics” covers nearly all types of business
for the Accommodation Service Industries.
However, except for salaries and wages, no
other input data are available. The old monthly
restaurant survey covered only receipts of
part of the Food Service Industries. A new
annual survey on the sales of these industries
was conducted by the former Merchandising
and Services Division for 1976-1978. Com-
mencing in 1981, a new monthly survey
covering all types of business has replaced
the previous surveys. Again, no input data are
available.

(e) For the Motion Picture and Video Industries,
two annual surveys are available: "Motion
Picture Production” and “Motion Picture
Theatre and Film Distributors™.

(f) There was no annual survey on Other
Amusement and Recreational Services.
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La Division des entrées-sorties se sert de
sources variees pour estimer les entrees dans ces
secteurs. Par exemple, on estime les biens et
services utlisés par les hopitaux en eétudiant les
structures des dépenses des hopitaux publics ayant
entre 1 et 50 lits, tandis que les entrées des ser-
vices de santé sont analysées a l'aide de donnees
provenant de diverses sources, declarations d'impot
sur le revenu, études speciales, etc.

Services aux entreprises et aux particuliers

Les tableaux d'entrées-sorties distinguent dix
industries dans les services aux entreprises et aux
particuliers au niveau d'agrégation L. Ces industries
sont les suivantes: services professionnels aux
entreprises, services de publicite, autres services
aux entreprises, hebergement et restauration, ci-
néma et vidéo, autres services de loisirs, blanchis-
sage et nettoyage. autres services personnels,
photographes et entreprises de services diverses.

Les données de recensement de I'ancienne
Division du commerce et des services ont ete
utilisées pour les années de reférence de 1961,
1966 et 1971. Le recensement de 1971 a fourni des
données sur les revenus et certains renseignements
sur les dépenses d'exploitation pour les entreprises
de services. Ce genre de recensement n'a pas ete
fait aprées 1971, si bien que pour la periode 1971-
1981, il a fallu utiliser de nombreuses sources, nNo-
tamment certaines enquetes annuelles et men-
suelles et certaines enquétes spéciales, et recourir a
des methodes d’estimation, pour combler les lacu-
nes. Jusqu'en 1981, les sources de donnees d'en-
quéte relatives aux entreprises de services, autres
que les recensements, ont été celles indiquées ci-
dessous:

a) Il n'existe que des enquétes speciales pour une
partie des services professionnels aux entre-
prises, c’est-a-dire, bureaux d’architectes,
services scientifiques et service de genie.

b) Il y avait une enquéte annuelle sur les agences
de publicité, qui ne relevait qu'une partie des
revenus et des salaires et traitements de
'ensemble des services de publicite. Cette
enquéte a été abandonnee en 1978.

c) Sauf en ce qui concerne I'enquéte annuelle sur
'industrie des services informatiques, Il n'existe
aucune autre enquéte portant sur les autres
services aux entreprises.

d) L'enquéte annuelle "Statistique de !'héberge-
ment de voyageurs® couvre presque tous les
genres d’activité du secteur de I'hébergement.
Toutefois, seules des données sur les traite-
ments et les salaires sont disponibles. L'an-
cienne enquéte mensuelle sur les restaurants
relevait seulement les revenus d'une partie du
secteur de la restauration. Une nouvelle enquéte
annuelle sur les ventes de ce secteur a ete
effectuée par I'ancienne Division du commerce
et des services pour 1976-1978. En 1981, une
nouvelle enquéte mensueile couvrant tous les
genres d'entreprises a remplace les enquetes
précedentes. La encore, aucune donnee sur les
entrees n’'est disponible.

e) En ce qui concerne le cinema et la vidéo, deux
enquétes annuelles sont disponibles: Production
cinematographique et Cinemas et distributeurs
de films.

fy I n'y a pas d'enquéte annuelle sur les autres
services de loisirs.



(g) There was an annual survey of "Power
Laundries. Dry Cleaning and Dyeing Plants”
which has been discontinued since 1976. This
survey covered a major part of the Laundries
and Cleaners industries, and also provided
input data on salaries and wages, total fuel
and electricity and total matenals.

(h) Other Personal Services include Barber and
Beauty Shops, Funeral Services and Other
Personal and Household Services. Except for
an occasional survey of "Funeral Directors”.
there was no other survey for the industries.

(1) There was no annual survey for Photogra-
phers or for Miscellanecus Service Industries.
There was only one occasional survey. the
1976 "Motor Vehicle. Equipment and
Machinery Rentals”, which covered only a
part of the Miscellaneous Service Industries.

The Input-Output Division has to develop
various procedures to fill the data gaps by using a
large number of supplementary sources such as
annual Corporation Financial Statistics, annual
data on Gross/Net income obtained from Revenue
Canada, Agriculture Canada reports on race track
supervision, reports on Qlympic operations,
reports on Lotteries, annual reports on the control
and sale of alcoholic beverages in Canada, data
from private research organizations, trade asso-
ciations, Food Service and Hospitality Magazine
and MaclLean-Hunter report on Canadian
Advertising, etc.

The Historical revision exercise utlized the
T-4 labour income distribution for commercial
services along with the Services Diviston prelimi-
nary 1982 survey receipts for selected Service
Industnes to re-assess the 1971-1981 labour
income and output levels.

it should be noted that many more annual
surveys for the Business and Personal Services
group are planned to be available from the
Services Dwision beginning from the data year
1982. These new annual surveys will be based on
the complete surveys of business establishments
above certain sizes and on the sample surveys of
smaller businesses from the Tax Record Access
source. Furthermore, commencing the year 1985,
some details of operating expenses will also be
available for most of these industries.

Final Demand

The Input-Output Tables distinguish 136
categories of final demand. composed of 40 ca-
tegories of personal expenditure, 39 categories of
machinery and equipment, 40 categories of
construction, six categories of government gross
expenditure, six categories of government sales of
goods and services, two categories of inventories.
two of exports and one of imports. The 40 cate-
gories of personal expenditure are exactly the
same as those which appear in the annual Income
and Expenditure Accounts produced by the
Income and Expenditure Accounts Division. The

g) Il y avait une enquéte annuelle sur les buande-
ries mecaniques et les etablissements de
nettoyage a sec et de teinture, qui a ete
abandonnée en 1976. Cette enquéte visait une
importante partie des services de blanchissage
et de nettoyage et fournissait egalement des
données d'entrées sur les traitements et les
salaires, la consommation totale de combustible
et d'électricité et les matieres premiéres.

h) Les autres services personnels comprennent les
salons de coiffure pour hommes et femmes, les
pompes funebres et autres services de con-
sommation privee. A I'exception d’une enquéte
speciale sur les entrepreneurs de pompes
funebres, il n'existe pas d'autres enquétes sur
ces activites.

i) I nexiste pas d'enquéte annuelle sur les
photographes ou les entreprises de services
diverses. fl n'y a eu qu'une enquéte speciale sur
la location de machines, de materiel et de
véhicules automobiles en 1976 et cette enquéte
ne couvrait qu'une partie des entreprises de
services diverses.

La division des entrees-sorties doit mettre au
point diverses méthodes pour remedier au manque
de données en utilisant un grand nombre de sources
supplémentaires, dont les statistiques financieres
annuelles des societés. les donnees annuelles sur
les revenus nets et bruts obtenues de Revenu
Canada, les rapports d'Agriculture Canada sur la
surveillance des hippodromes, les rapports sur les
activites entourant les Olympiques, les rapports sur
les loteries, les rapports annuels sur le controle et la
vente des boissons alcoclisees au Canada, les
donnees fournies par des organismes de recherche
privés et les associations professionnelles et celles
contenues dans Food Service and Hospitality
Magazine et le rapport de Maclean-Hunter sur Ia
publicité canadienne, etc.

Le travail de révision chronologique a necessite
i'utilisation de la répartition du revenu du travail pour
les services commerciaux des T-4 et des donnees
préliminaires de I'enquéte de 1982 sur les revenus
menes par la Division des services. pour certaines
industries de services afin de ré-evaluer les sorties
et les revenus du travail pour 1971-1981.

Il convient de souligner que de nombreuses
autres enquétes annuelles portant sur le groupe des
services aux entrepnises et aux particuliers sont
préevues prochainement: ces enquétes, qui reléve-
ront de la competence de la Division des services,
porteront sur les annees 1982 et suivantes. Ces
nouvelles enquétes annuelles seront basees sur les
études complétes d'etablissements commerciaux
d'une certaine envergure et sur les enquetes-
echantilions d'entreprises plus petites a partir de la
source d'acces aux documents fiscaux. En outre, a
partir de I'annee 1985, certains renseignements sur
les depenses d'exploitation seront egalement dis-
ponibles pour la plupart de ces industries.

Demande finale

Les tableaux d'entrees-sorties distinguent 136
catégories de demande finale: 40 categories de
dépenses personnelles, 39 de machines et materiel,
40 de construction, six de depenses brutes des
administrations publiques. six de ventes de biens et
services de ['administration publique, deux de
stocks. deux d’exportations et une dimportations.
Les 40 categories de depenses personnelles sont
exactement les mémes gue celles qui figurent dans
la publication annuelle des Comptes des revenus et
des depenses produite par la Division des Comptes
des revenus et des depenses. Les 40 catégories de
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40 categories of construction and the 39 cate-
gories of machinery and equipment represent the
Gross Fixed Capital Formation component of the
GNE for both government and business. The six
categories of government expenditures and
revenues for education, hospitals, defence, other
federal, other provincial and other municipal are
equivalent to the net government current expen-
diture component of the Income and Expenditure
Accounts. The two categories of inventories have
to be added to compare with the VPC component
of the Income and Expenditure Accounts. The two
items of exports, domestic exports plus re-
exports equal to exports which appear in the
Income and Expenditure Accounts.

Personal Expenditure

Personal expenditure makes up about three
fifths of the Gross Domestic Product at market
prices, yet this is one sector not supported
directly with regular surveys. in the process of
commodity balancing, it is necessary to have
estimates of the categories of personal expen-
diture and their commodity content. Thus consi-
derable care, using a range of data sources, s
taken In estimating the various categories of
personal expenditure and the commodity com-
position of each category.

Occasional Family Expenditure Surveys pro-
vide information on the pattern of personal
expenditure. In addition, the Retail trade surveys
when used with information on class of customer
and commodity content of sales by type of store
provide estimates of personal expenditure.
Balanced tables for preceding years do provide a
reference point, and retail sales by type of stores
can be short run indicators of the consumption of
related groups of commodities, although expe-
rience suggests that this approach be used very
carefully. For example, the consumption of food
has not matched the increase in sales of food
stores. In many cases, estimates can be verified
against the trend in real consumption per person.
Additional information on personal expenditure 18
available in the form of data on direct selling by
manufactures, a detailed breakout of the dispo-
sition of energy from the Quarterly Report on
Energy Supply Demand in Canada, unpublished
data on personal allocation from industries, data
from Trade Associations, and of course from the
operating statements of some of the private non-
profit organizations which form part of the
personal sector. The outputs of certain commo-
dities like domestic services are allocated directly
to consumers. The consumer’s portion of financial
service is estimated based on relevant information
and studies.

Capital Formation

The Science, Technology and Capital Stock
Division's annual survey on capital expenditures
provides the data base for the Input-Output
Tables. Information on purchases of various
construction structures flowing to capital expen-
ditures are available. Prior to 1985 data. no
commodity detail was collected on machinery and
equipment purchases. Therefore, capital flow
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construction et les 39 categories de machines et de
materiel correspondent a la formation brute de
capital fixe des comptes des revenus et des
dépenses; elles sont données séparement pour les
administrations publiques et les entreprises. Les
dépenses courantes brutes et les ventes de biens et
services des six catégories de !'administration pu-
blique (éducation, hopitaux, defense, autres
administrations fedeérale, provinciales et municipales)
correspondent aux depenses courantes nettes des
administrations publiques dans les comptes des
revenus et des depenses. Ensemble, les deux ca-
tégories de stocks sont equivalentes a la vanation
matérielle des stocks de ces comptes. Enfin, les
deux categories d'exportations (exportations na-
tionales plus réexportations) peuvent étre assimilées
aux exportations des comptes des revenus et des
depenses.

Depenses personnelles

Si les dépenses personnelles représentent
environ les trois cinquiemes du produit interieur brut
aux prix du marche, elles constituent un secteur qui
ne fait pas l'objet d'enquétes regulieres. Lors de
j'établissement des balances de biens et de ser-
vices, il faut disposer des estimations des catégories
de dépenses personnelles et de leur contenu en
termes de biens et services. C'est donc avec des
précautions considérables et en faisant appel a des
sources tres variées que l'on estime les diverses
categories de dépenses personnelles et la compo-
sition de chaque categorie.

Des enquétes speciales sur les depenses des
familles donnent des renseignements sur la nature
des dépenses personnelles. De plus, les enquétes
sur le commerce de detail utilisees avec des
donnees sur la catégorie de consommateur et la
composition en biens et services des ventes par
type de magasin donnent des estimations des de-
penses personnelles. Les tableaux equilibrés pour
les annees precedentes constituent effectivement un
point de réference, et les ventes au détail selon le
type de magasin peuvent étre des indicateurs a
court terme de la consommation de groupes
connexes de biens et services. méme si l'expe-
rience semble indiquer que cette approche doit etre
utiisée avec beaucoup de prudence. Ainsi, la
consommation d'aliments n'a pas correspondu a
J'accroissement des ventes des magasins d'alimen-
tation. Souvent, il est possible de verifier les
estimations par rapport a la tendance de la con-
sommation reelle par personne. Des renseignements
supplémentaires sur les dépenses personnelles se
trouvent sous la forme de donnees sur les ventes
directes des fabricants, dans une ventilation deétaillee
de l'utilisation de I'énergie tiree de Bulletin trimestriel
disponibilité et écoulement d’énergie au Canada, de
données non publiées sur la distribution aux con-
sommateurs des industries, de donnees emanant
d’associations professionnelles, et naturellement,
des états d'exploitation de certaines organisations a
but non lucratif qui font partie du secteur des
particuliers. La production de certains biens et
services tels que les services domestiques, sont
affectés directement aux consommateurs. La part
des consommateurs des services financiers est
estimée a partir de donnees et d’etudes pertinentes.

Formation de capital

L'enquéte annuelle sur les depenses d'inves-
tissement menee par la Division des sciences, de la
technologie et du stock de capital fournit les
données de base des tableaux d'entrees-sorties.
On dispose de renseignements sur les achats de
structures diverses qui entrent dans les depenses
d'investissement. Les donnees avant 1985 ne
recueillaient pas de details par bien et service sur



data on machinery and equipment were mastly
dependent on varnous routing techniques subject
to the constraints of commodity balances. In this
context, an examination of the structure of USA
and Quebec capital matrices was useful to
supplement analysis of domestic production and
import commodity detail.

Inventories

The estimates of inventory change relate to
the physical changes in stock of goods on hand
for sale, work in progress and stock of materials,
supplies and fuels. The bogk value of inventory
estimates is based on industry sources and
reflects different valuation practices. The inven-
tory data must be revalued to conform to the
national accounting concepts. The value of re-
valued inventory changes must be allocated
according to its commaodity compasition. This was
achieved on the basis of certain assumptions
about the commodity compaosition of inventories
separately for each industry and for each type of
inventory.

Imports and Exports

The details for merchandise trade are avail-
able from annual Exports Merchandise Trade and
Imports Merchandise Trade published by the
International Trade Division of Statistics Canada.
These figures are adjusted to reflect the Balance
of Payments concept of merchandise trade.
Examples of these adjustments are U.S./Canada
reconciliation, timing adjustment in the sale of
wheat, etc. The data on imports and exports of
services like freight and shipping, business ser-
vices, etc., are abtained from the International and
Financial Economics Division.

In the Input-Output Tables exports are
valued at producers’ values. Merchandise trade
generally values exports f.o.b. the point of con-
signment for export. Often this valuation coincides
with producers’ values, but at times, particularly
when the exporter is not the original producer, this
valuation includes trade and transportation mar-
gins, and these margins are deducted from the
merchandise trade values in order to express the
exports valued at producers’ prices. These trade
margins are shown as exports. Thus total exports
are not altered on this account; there is a shift
from the merchandise account to the service
account. The valuation of imports equivalent to
the producers’ values is taken at the Canadian
border inclusive of import duties. Merchandise
Trade usually record imports f.o.b. the last point
of shipment in the country of export. Transpor-
tation and insurance charges from that point are
shown in the Balance of Payments as Service
imports, if paid to foreign businesses. The value
of these services, therefore, to the Canadian
border is added to the value of the merchandise
trade being imported, with a corresponding
reduction in the value of service imports.
Transportation margins are allocated to exports
and imports based on the results of an occasional
survey of valuation practices by major exporters
and importers for 1971, a special study of the
Transportation and Trade Characteristics of
selected imports for 1974 and ad hoc studies on
transportation margins.

les achats de machines et de matériel. La matrice
des flux d'investissements en machines et en
materiel reposait donc sur diverses techniques
d’acheminement sujettes aux contraintes des
balances de biens et services. A cet egard, il a éte
utile d'étudier la structure des matrices de capital
utilisée aux Etats-Unis et au Quebec pour com-
pleter I'analyse de la production intérieure et du
contenu des importations.

Stocks

Les estimations des variations de stocks ont trait
aux variations physiques des stocks de marchan-
dises prétes a étre vendues, de produits en cours
de fabrication et de matieres premieres, de fourni-
tures et de combustibles. La valeur comptable des
stocks est estimeée a partir des sources mentionnées
pour chague secteur d'activité et rend compte de
pratiques d'évaluation differentes; ces donneées
doivent étre reéévaluées pour étre conformes aux
normes de la comptabilité nationale. La valeur ainsi
obtenue doit étre affectée d’apres la composition
des stocks par produit, laquelle est sujette a cer-
taines hypothéses poseées separement pour chaque
secteur d'activité et chaque genre de stocks.

Importations et exportations

Le détail du commerce des produits est tire des
publications annuelles Exportations commerce de
marchandises et Importations commerce de mar-
chandises produites par la Division du commerce
international de Statistique Canada. Ces chiffres sont
corrigés pour correspondre aux concepts de la
balance des paiements. Ces corrections compren-
nent, entre autres. les ajustements dus au rappro-
chement des données du Canada et des Etats-
Unis, des ajustements de chronologie dans le cas
des ventes de blé, etc. Les données sur les impor-
tations et les exportations de services comme le fret,
les services commerciaux, etc., proviennent de la
Division economie internationale et financiere.

Les exportations sont évaluées aux prix a la
production dans les tableaux d’'entrées-sorties.
Dans le cas du commerce des marchandises,
I'évaluation se fait en géneral f.o.b. au point de
consignation des exportations dans le cas de ces
dernieres. Cette evaluation correspond souvent aux
valeurs a la production, mais parfois, en particulier si
I'exportateur n'est pas le producteur original, cette
évaluation comprend les marges commerciales et de
transport, qui sont deduites des valeurs du com-
merce de marchandises pour donner les exporta-
tions évaluées aux prix a la production. Ces marges
commerciales figurent comme des exportations.
Ainsi, les exportations totales ne se trouvent pas
modifiées dans ce compte; il y a un déplacement du
compte marchandises au compte services. L'eva-
luation des importations équivalente a la valeur a la
production se fait a la frontiere canadienne et
comprend les droits a I'importation. Le commerce de
marchandises enregistre habituellement les impor-
tations f.o.b. au dernier point d’expedition dans le
pays d'exportation. Les frais de transport et
d'assurance a partir de ce point figurent dans la
balance des paiements comme des importations de
services S'ils sont payes a des entreprises etran-
géres. La valeur de ces services a la frontiere
canadienne est donc ajoutée a la valeur de la
marchandise ainsi importée et il y a une reduction
correspondante des importations de services. Les
marges de transport sont affectées aux exportations
et aux importations sur la base d'une enquéte
spéciale des pratiques d’évaluation des principaux
exportateurs et importateurs pour 1971, une étude
speciale des caractéristiques de transport et com-
merciales de certaines importations pour 1974 et
des etudes speciales sur les marges de transport.
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Government Revenue and Expenditure

Input-Output Tables distinguish six revenue
and six expenditure categories as mentioned
earlier. For analytical use, government expen-
ditures of Public Hospitals and Education are
shown separately from those of general govern-
ment.

The Public Institution Division of Statistics
Canada provides basic data on government
revenue and expenditures. Information on Public
Hospitals and Public Education is obtained from
the Health and Education, Culture and Tournism
Divisions. respectively.

{a) The total of government expenditure includes
certain revolving funds on a net basis. To
conform to Input-Output requirements, the
Input-Output Division must gross both the
revenue and expenditure of such funds and
departments.

{b) For commodity analysis, the Input-Output
Division uses a number of sources. The
commodity analysis of federal government
and defence expenditures i1s based on infor-
mation provided by the Department of Supply
and Services. The analysis of expenditures of
provincial governments is largely based on the
details provided by the provinces. The current
expenditures of education and local govern-
ments are distributed by commodity on the
basis of sample studies while those of hospi-
tals are allocated to commodities based on
the data provided by the Health Division.

The commodity analysis of the revenue of the
government sector is mainly based on information
contained in the public accounts.

Margins

In the Input-Output Tables, for each com-
modity, supply must balance with disposition. In
the basic statistical sources, industry production is
measured in terms of producer's value while the
costs of these commodities to the consuming
industries and final demand sectors are measured
in the purchaser’'s price. In order to bridge the
gap, the spread between the purchaser's and
producer’'s value of each commodity must be
estimated. This spread consists of trade margins,
transport margins and tax margins,

Further, for analytical use, Input-Output
Tables are presented at producers’ prices. This
presentation maintains the link between the
original source of supply of a good (domestic
industry or imports) and the intermediate or final
consumption of the good with the additional cost
element incurred by the purchaser recorded as a
separate purchase of commodities. This involves
allocation of various types of margins to industries
and final demand categories.

There are seven margins distinguished in the
Input-Output Tables: retail margins, wholesale
margins, tax margins, transport margins, gas
margins, storage margins and pipeline margins. In
the majority of cases. particularly trade and
transport margins, data on the appropriate margin
to be attached to each commodity are not directly
available and must be estimated based on partial
evidence and professional judgement.
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Recettes et depenses publiques

Comme nous l'avons déja mentionne, les ta-
bleaux d'entrées-sorties comptent six catégories de
recettes et six catégories de dépenses. A des fins
analytiques. les dépenses publigues au titre des
hopitaux publics et de I'enseignement sont comp-
tabilisées separément des depenses publiques
génerales.

La Division institutions publiques de Statistique
Canada fournit les données fondamentales sur les
recettes et les dépenses publigues. Les donnees sur
les hopitaux publics et I'enseignement public pro-
viennent respectivement des Divisions de la sante et
de I'éducation, cuiture et tourisme.

a) Le total des dépenses publiques comprend les
dépenses publiques nettes au titre de certains
fonds renouvelables. Pour satisfaire aux impe-
ratifs de construction des tableaux d'entrees-
sorties, la Division doit donc deéterminer la valeur
brute des recettes et des dépenses de ces
fonds.

by La Division des entrées-sorties fait appel a
beaucoup de sources pour analyser les donnees
par bien et service: |'analyse des depenses
federales et de celles au utre de la défense
repose sur des renseignements fournis par le
ministere des Approvisionnements et Services,
et celle des dépenses des administrations pro-
vinciales est fondée principalement sur les
renseignements fournis par les provinces. Les
dépenses courantes du secteur de I'éducation et
des administrations locales sont classées par
bien et service d'apres les declarations d'un
echantillon tandis qu'on se sert des donnees
communiquées par la Division de la santé dans
le cas des hopitaux.

L'analyse par bien et service des recettes du
secteur public repose surtout sur les comptes
publics.

Marges

Dans les tableaux d'entrées-sorties, I'offre et
i'utilisation de chaque bien et service dowent étre
egales. Dans les tableaux statistiques de base, la
production industrielle est mesuree par la "valeur a
la production”, tandis que les couts de ces biens et
services pour les industries consommatrices et les
secteurs de demande finale sont mesurés d'apres
les prix d'achat. Pour combler I'écart entre ces
chiffres. Il faut estimer la difference entre le prix a la
production et le prix d'achat de chaque bien ou
service; cette difféerence est constituée des marges
commerciales. sur les transports et sur les impots.

Pour des raisons analytiques, les tableaux
d’entrées-sorties sont de plus construits en prix a
la production. Cette présentation permet de main-
tenir le lien entre la source nitiale de l'offre d'un
bien ou d'un service (production intérieure ou Im-
portations) et sa consommation intermediaire ou
finale, en enregistrant I'élement de cout supple-
mentaire payé par l'acheteur comme un achat
distnct de bien ou de service. |l faut pour cela
répartir les diverses marges entre les industrnes et
les catégories de demande finale.

Les tableaux d'entrees-sorties distinguent sept
marges: marges sur le commerce de detail. marges
sut le commerce de gros, marges sur les Impots,
marges sur les transports, marges sur la distribution
du gaz. marges sur I'entreposage. et marges sur les
pipelines. Dans la plupart des cas. et particuliére-
ment pour les marges commerciales et celles sur les
transports. il est impossible d'obtenir directement
les données sur les marges associees a chaque
bien ou service; il faut alors les estimer d'apres des
données partieiles et en faisant preuve de jugement,



Trade Margins

The bulk of the trade margins 1s produced by
Wholesale and Retail trade industries. Certain
non-trade industries also produce trade margins
as a subsidiary activity and this amount is in-
cluded in the trade margins available for allocation
to commodities.

As noted elsewhere. a trade margin is
classified as either wholesale or retail depending
on the establishment producing the margin rather
than the source of transaction. Therefore, if a
wholesale establishment makes a retail sale, the
margin generated is counted as wholesale rather
than retail and vice versa. Where a trade margin
arises in a non-trade area, it is classified as retail
or wholesale depending on the nature of the
transaction.

Data on margins by commodities are
generally not available. For Wholesale and Retail
trade, the trade margins are first calculated by
store-type. The annual sales by stores are then
broken down into commodity groups by using
occasional commadity surveys. Next the margins
for the commodities sold by these stores are
calculated based on appropriate census KOB
(kind-of-business) margin rates and other
relevant studies. The resulting margins by com-
modity groups are added for each store and the
differences between these totals and control totals
are prorated back to the various commodity
groups. These adjusted commodity margins
constitute estimates of Wholesale or Retail trade
margins by commodity groups which are then
expanded into detailed Input-Output commo-
dities. These margins are combined with those
arising in non-trade industries which are esti-
mated separately. This exercise provides the first
approximation of the margins on each commodity.
In the next stage, i.e., at commodity balancing,
margins may be modified in the light of the
commodity balances and Price spread studies.
The industnal distribution of these margins is
based on the Census data on class of customer
and other relevant information and estimates.

Transport Margins

Transport margins are developed by mode of
transportation such as air, rail. water. services
incidental to water, truck and other services
incidental to transportation giving the cost of
transportation by commodity going from producer
to purchaser.

Air freight transport margins are small and
data on revenue by commodity is generally not
available. The only source is the occasional
tabulations by Air Canada ftor 50 specialized
commodity groups representing 40% of the freight
revenue. These commodity groups are coded and
split to Input-Output commodities and prorated
to control totals.

The basic source for rail freight revenues by
commodity is from CP Rail and CN Rail tabula-
tions by 320 commodity groups. Estimates are
also made for the other rail companies using their
rail freight tonnages times CN-CP revenues per
ton. The rail commodity groups were coded and
split to Input-Output commodities and prorated
to control totals.

Marges commerciales

La plus grande partie des marges commerciales
vont aux secteurs du commerce de gros et de detalil;
certaines industries non commerciales produisent
aussi des marges commerciales a titre accessoire,
et les montants correspondants sont inclus dans les
marges commerciales existantes pour etre affectes
aux biens et services.

Comme on le signale alleurs, les marges com-
merciales sont classees "de gros” ou "de detal”
suivant !'etablissement qui produit la marge plutot
que selon la source de la transaction. Par conse-
quent, si un etablissement de gros fait une vente au
deétail, la marge ainsi obtenue est considerée comme
une marge de gros plutdt que de detail, et inver-
sement. S'il y a une marge commerciale dans un
secteur non commercial, elle est classée comme
etant de gros ou de detail selon la nature de la
transaction.

En regle genérale, les marges sur les biens et
services ne sont pas disponibles. Dans le cas des
secteurs du commerce de gros et de detal. on
calcule d’abord les marges commerciales par genre
de magasin. Les ventes annuelles par magasin sont
ensuite ventilées en groupes de biens et services
grace a des enguétes speciales sur les biens et
services. Puis les marges pour les produits vendus
par ces magasins sont calculees a partir des marges
par genre d'entreprise du recensement appropriees
et d'autres études connexes. Les marges ainsi
obtenues pour les groupes de produits sont ajoutees
a chaque magasin et la difference entre ces totaux
et les totaux de verification est calculee au prorata
pour les différents groupes de produits. Ces marges
corrigees representent des estimations des marges
du commerce de gros ou de detail par groupes de
produits qui sont ensuite elargies en produits de-
taillés entrées-sorties. Ces marges sont combinees
a celles émanant des industries non commerciales,
qui sont estimees separéement. On obtient ainst les
premiéres approximations des marges de chaque
produit. Lors de I'étape suivante, c'est-a-dire celle
de la mise en équilibre des biens et services, on
peut modifier les marges apres étude de I'équilibre
des biens et des écarts de prix. La repartition par
industrie de ces marges se fonde sur les donnees
du recensement des catégories de client et d’autres
renseignements et estimations connexes.

Marges sur les transports

Les marges sur les transports sont calculees par
moyen de transport (transports aeriens, transports
ferroviaires, transports par eau, services auxiliaires
des transports par eau, camionnage, autres services
auxiliaires des transports) d’apres les couts de
transport associés a chaque produit achemine du
producteur a I'acheteur.

Les marges sur les transports aeriens sont
faibles et on ne dispose pas de facon generale de
donnees sur les recettes par produit. On ne dispose
que des totalisations préparees irregulierement par
Air Canada sur 50 types particuliers de cargaisons
qui representent environ 40% du fret transporte. Ces
groupes de produits sont codes et integres aux
tableaux d'entrées-sorties et repartis proportion-
nellement aux totaux de controle.

Les principales sources des donnees sur les
recettes de transport ferroviaire sont les totalisations
faites par le CP et le CN pour 320 groupes de
produits. On a egalement établ des estimations
concernant les autres societes ferroviaires en mui-
tipliant leurs chiffres sur le tonnage transporte par
les recettes par tonne déclarees par le CN-CP. Les
groupes de marchandises transportees par chemin
de fer sont codés et intégres aux tableaux d'en-
trees-sorties et repartis proportionnellement aux
totaux de controle.
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There is no comprehensive source of
domestic water transport revenues by commodity.
The annual Water Transport survey has un-
published data on revenues and tons by about 25
major commodities and these are used to
establish approximately 70% of the Domestic
Water freight. The remainder of the commodities
are estimated using reports of tonnage by 224
commodities loaded and unloaded at Canadian
Ports times an estimated revenue by ton. These

are then adjusted to remove a portion of the

commodities carried by own account water
carriers which have been previously identified
from the Water Transport survey. The adjusted
revenues by water transport commodity groups
are coded and split to Input-Output commodities
and prorated to control totals.

Services incidental to water transport are
approximately 90°% loading and unloading charges
and the remainder is dockage and pilotage fees.
For the 1976 distribution by commodity, we have
obtained from the National Harbours Board
loading and unloading charges and dockage fees
by type of commodity for major ports in Canada.
The charges per ton are applied to tonnages
loaded and unloaded at Canadian ports by com-
modity, coded to Input-Qutput commodities and
prorated to control totals.

The major source for truck revenues by
commodity is the annual Truck Commodity Origin
and Destination survey which gives revenues and
tons by approximately 450. three-digit SCC
commodities for trucking establishments earning
more than $100.000 revenue, These data have
been supplemented by estimates for the main
type of commaodities on the basis of data reported
by establishments (earning less than $100,000) in
the 1974 annual survey of Motor Freight carriers.
The truck revenues by commodity group were
coded and split to Input-Output commodities and
prorated to control totals.

Services incidental to Transportation is mostly
a freight forwarding service and is assumed to
apply proportionally to all commodities transported
and i1s based on the total of revenue for the basic
four modes of transport by Input-Output com-
modity.

Tax Margins

The control totals for various taxes are
obtained from the Public Institution Division. The
faderal excise taxes and excise duties are al-
located to commodities based on the information
published in Revenue Canada Annual Reports.
Other taxes are allocated to commodities by using
the relevant tax rates and the value of the com-
modities.

The cursory nature of the above description
may be emphasized. However, the reader should
contact the Input-Output Division for further
details on the specific areas.
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Il n'existe pas de source permettant d'obtenir
des données exhaustives et ventilées par marchan-
dise sur les recettes du transport par eau. L'enquéte
annuelle sur le transport par eau donne des donnees
non publiées sur les recettes et le tonnage pour
environ 25 produits principaux et permet d’obtenir
environ 70% des chiffres sur le transport intérieur
par eau. Les données concernant le reste des mar-
chandises sont estimees en multipliant des chiffres
provenant de rapports sur le tonnage (ventilés en
224 produits charges et decharges dans les ports
canadiens) par le revenu estime par tonne. Ces
données sont alors corrigees pour en eliminer une
partie des chiffres relatifs aux marchandises ache-
minées par des transporteurs par eau pour leur
propre compte et identifieées au moyen de 'enquéte
sur le transport par eau. Les recettes ‘de transport
par eau, corrigées et ventilées par groupe de
produits, sont codées et intégrées aux tableaux
d’entrées-sorties et reparties proportionnellement
aux totaux de controle.

Les services auxiliaires des transports par eau
sont constitués a raison d’'environ 90% des frais de
chargement et de dechargement et, pour le reste,
de droits de quai et de pilotage. En ce qui concerne
la répartition par produit de 1976, nous avons obtenu
de la Commission des ports nationaux les frais de
chargement et de dechargement et les droits de
quai par genre de produits pour les principaux ports
du Canada. Les frais par tonne sont appliquées au
tonnage charge et décharge dans les ports cana-
diens, puis codes (toujours par produit) dans les
entrées-sorties et répartis proportionnellement aux
totaux de controle.

La principale source de données sur les recettes
du transport routier des marchandises est I'enquéte
annuelle sur le camionnage (origine et destination),
qui donne les recettes et les tonnes transportées par
les entreprises de camionnage dont les gains
dépassent $100,000 pour environ 450 produits a
trois chiffres de la CTP. Ces données sont complé-
tées par des estimations relatives aux principaux
genres de produits transportés par les entreprises
de camionnage dont les gains sont inferieurs a
$100,000, a l'aide des reésultats de |'enquéte
annuelle de 1974 sur les entreprises de camion-
nage. Les recettes du camionnage par groupe de
produits sont codées et integrées aux biens et
services des tableaux d’'entrées-sorties et reparties
proportionnellement aux totaux de contrdle.

Les services auxiliaires des transports sont sur-
tout des services de livraison, et on suppose qu'ils
s'appliquent proportionnellement a toutes les mar-
chandises transportées; les chiffres sont fondés sur
les recettes totales des quatre principaux moyens de
transport, ventilées selon les produits des entrées-
sorties.

Marges sur les impots (taxes)

Les totaux de contréle des divers impots pro-
viennent de la Division des institutions publiques. La
valeur des taxes d'accise féderales et des droits
d'accise imposés sur chaque biens et services est
tiree des rapports annuels de Revenu Canada. Les
autres impots sont estimes par biens et services a
I'aide des taux d'imposition appropriés et des va-
leurs des biens et services.

La description qui préecede est superficielie et le
lecteur qui desire obtenir d'autres renseignements
sur des domaines particuliers est prié de s'adresser
a la Division des entrees-sorties.



CHAPTER 5

Gross Domestic Product by Industry

The present historical revision of the Input-
Output Accounts was carried out along with
revisions to other parts of the System of National
Accounts. This revision exercise provided an
occasion to achieve the following objectives:

1. The statistical integration of the entire Cana-
dian System of National Accounts (CSNA);

2. The adoption of a unique industrial classifi-
cation system for the CSNA,;

3. The integration of the measurement of annual
gross domestic product by industry! within the
Input-Output Accounts and the adoption of
these estimates as the new annual bench-
marks for the provincial and sub-annual
estimates of GDP by industry.

This chapter explains how the new annual
benchmark estimates of GDP differ from those
previously published in the Catalogue 61-213
“Gross Domestic Product by Industry”, now dis-
continued. It also describes changes to aggregate
components of GDP at factor cost.

New Annual Benchmark Estimates of
GDP by Industry

Prior to this integration, there were three
series of GDP by industry:

1. GDP by industry based on Input-Output
Accounts;

2. GDP by industry providing benchmarks to the
provincial and sub-annual estimates pu-
blished by Industry Measures and Analysis
Division (IMA) in the Catalogue 61-213 now
discontinued, and, finally,

3. GDP at factor cost for 15 industries published
by the Income and Expenditure Accounts
Division.

The first and second series used establish-
ment as the basic reporting unit so that the
industries are an aggregation of establishments.
The third series of Income and Expenditure
Accounts Division were based on a mixture of
company and establishment data. Henceforth,
annual estimates of GDP by industry would be
compiled within the Input-Output framework only
to achieve better integration.

T The Industry Measures and Analysis Division (formerly the
Industry Product Division) will compile preliminary sub-
annual estimates of GDP for the more current period only
to be replaced by the annual benchmark estmates
prepared by the Input-Output Division, when available.

CHAPITRE 5

Le produit intérieur brut par industrie

La revision historique actuelle des comptes
d’entrées-sorties a été entreprise de pair avec des
révisions d'autres parties du systeme de compta-
bilité nationale. Cette révision a permis de réaliser
les objectifs suivants:

1. Intégration statistique de I'ensemble du systeme
canadien de comptabilité nationale (SCNC).

2. Adoption d’'un systéme de classification unique
des industries pour le systeme canadien de
comptabilité nationale.

3. Intégration de la mesure du produit intérieur brut
annuel par industrie’ dans les comptes d’en-
trées-sorties et adoption de ces estimations
comme nouveaux reperes annuels pour les
estimations intra-annuelles et provinciales du
PIB par industrie.

Ce chapitre expose de quelle maniere les
nouvelles estimations repéres annuelles du PIB
different de celles qui ont été precedemment
publiées sous le titre "Produit intérieur brut par
industrie” (N0 61-213 au catalogue), et qui n'est
plus publiée. Il décrit également les changements
apportés aux composantes globales du PIB au cout
des facteurs.

Nouvelles estimations reperes
annuelles du PIB par industrie

Avant cette intégration, il existait trois séries du
PIB par industrie:

1. PIB par industrie basé sur lesscomptes d'en-
trées-sorties;

2. PIB par industrie fournissant des reperes pour
les estimations intra-annuelles et provinciales
publiées par la Division des mesures et de
'analyse de lindustrie dans la  publication
(n® 61-213 au catalogue), aujourd'hui aban-
donnée, et enfin;

3. PIB au colt des facteurs pour 15 industries,
publié par la Division des comptes des revenu et
des dépenses.

La premiére et la seconde série utilisent
I’établissement comme unité deéclarante de base; les
industries constituent donc un agrégat d’établis-
sements. La troisieme série de la Division des
comptes des revenus et des dépenses est basee
sur un ensemble de données sur les établissements
et les entreprises. Désormais, pour réaliser une
meilleure intéegration, les estimations du PIB
annuelles seront rassembléees dans le cadre des
entrées-sorties.

T La Division des mesures et de P'analyse des industries
(ancienne division du produit industriel) rassemblera des
estimations intra-annuelles provisorres du PIB pour la pénode
plus récente qui seront remplacees par les estimations reperes
annuelles préparées par la Division des entrées-sorties,
lorsqu'elles seront disponibles.



Although the estimates of GDP implied by the
primary inputs in the Input-Output Accounts? are
conceptually the same as those published in
Catalogue 61-213, there were differences in
classification3 which are described below.

Gross Output

The output of trading activity for Input-
Output Accounts is defined in terms of gross
margin only (sales less cost of sales). The IMA
Division defined gross output including total sales
of traded goods with cost of sales included in the
intermediate inputs. Also, subsidies were included
with the gross output by IMA while in the Input-
Output Accounts, subsidies are excluded from
output and shown as a negative input.

Construction

The Construction Industry in the Input-
Output Accounts is defined on an activity basis.
Hence, own-account new and repair construc-
tion of all business sector establishments and of
sectors of Final Demand has been removed from
these establishments and allocated to the Input-
Output Construction Industry. Therefore, esti-
mates of labour costs and other inputs associated
with own-account construction are also
transferred to the Construction Industry. The
estimates of GDP formerly produced by the IMA
Division included, in general, own-account
construction activity in the industries concerned.

Business vs Non-business Sector

The GDP estimates published earlier by IMA
(in Catalogue 61-213) were constructed by using
the establishment as the basic reporting unit.
Input-Output Accounts are aiso constructed by
using the establishment as the basic reporting unit
so that the industries are an aggregation of
establishments. But there was one difference.
Based on Income and Expenditure Accounts,
each industry as defined by the Standard Indus-
trial Classification could be potentially disag-
gregated into business, government and personal
sectors.4 Industries in the Input-Output Accounts
cover only establishments classified to the busi-
ness sector. The personal and government sec-
tors which constitute the non-business sector,
appear in the Final Demand Matrix of the Input-
Qutput system. For example, Industry No.196
(Hospitals), at 1981 W level, covers only estab-
lishments defined as private hospitals, part of
1980 S.I.C. 861. Establishments in this S.I.C.
defined as government hospitals are included in
the Final Demand category No.122 (Hospitals). In
the GDP estimates, formerly prepared by IMA
Division, the industry was defined to include all
activities irrespective of their classification to the
sectors, namely, business sector, government

2 The accounting framework of the Canadian Input-Output
Tables is described in Chapter 1 of this publication. The
methodology used to compile the Input-Output Tables is
given in Chapter 4.

3 Chapter 3 of this publication discusses the special
definitions used in the Input-Output Accounts. Also see
section below on revisions In industry aggregation.

4 Chapter 2 of this publication deals with the sectoring used

in the Input-Output Tables and the Income and Expen-
diture Accounts.
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Bien que les estimations du PIB impliquees par
les entrées primaires dans les comptes d'entrées-
sorties? soient conceptuellement les mémes que
celles publiées dans le (n© 61-213 au catalogue), Il
existait certaines différences dans le classement3 qui
sont decrites ci-dessous.

Production brute

La production des activités commerciales dans
les comptes d'entrées-sorties est definie en fonc-
tion de la marge brute seulement (ventes moins le
colt des ventes). La Division des mesures et de
I'analyse des industries a defini la production brute
comme étant les ventes totales des biens échanges,
le coit des ventes étant inclus dans les entrees
intermediaires. Par ailleurs, la Division a-ajouté les
subventions a la production brute, tandis que dans
les comptes d'entrées-sorties, les subventions sont
exclues de la production et figurent en tant qu'entrée
negative.

Construction

Cette industrie dans les comptes d'entrees-
sorties est définie en fonction de I'activite. De ce
fait, la construction neuve et les reparations pour
propre compte de tous les établissements du sec-
teur des entreprises et des secteurs de demande
finale ont été deduites des comptes de ces eéta-
blissements et attribuées aux comptes d'entrées-
sorties de l'industrie de la construction. Par conse-
quent, les estimations des frais de main-d'oeuvre
et d’autres entrées associées a la construction pour
propre compte ont également éte transferees a
I'industrie de la construction. Les estimations du PIB
qui étaient produites par la Division des mesures et
de l'analyse des industries incluaient, en general,
P'activité de construction pour propre compte dans
les industries concernees.

Secteur des entreprises et secteur non
commercial

Les estimations du PIB publiees précédemment
par la Division des mesures et de I'analyse des in-
dustries (n© 61-213 au catalogue) ont été produites
en utilisant I'établissement en tant qu'unité
déclarante de base. Les comptes d'entreées-sorties
ont également été établis en utilisant I'établissement
en tant qu'unité déclarante de base afin que les
industries constituent un agregat d'etablissements. |l
existait cependant une difference. En se fondant sur
les comptes des revenus et des depenses, chaque
industrie définie dans la Classification des activités
économiques pourrait étre deésagrégée en secteur
des entreprises, secteur des administrations pu-
bliques et secteur des ménagess. Ces industries,
dans les comptes d’entrées-sorties, ne regroupent
que les établissements classés dans le secteur des
entreprises. Les secteurs des administrations publi-
ques et des ménages, qui constituent le secteur non
commercial, apparaissent dans la matrice de de-
mande finale du systeme d’entrées-sorties. Par
exemple, l'industrie n® 196 de 1981 (hopitaux) ne
regroupe que les établissements definis en tant
qu’hdpitaux privés classés au n° 861 de la C.T.l. de
1980. Les etablissements de cette C.T.l. définis en
tant qu'hopitaux publics sont compris dans la cate-
gorie de demande finale n® 122, sous la description

27 Le cadre comptable des tableaux nationaux d'entrées-sorties
est décnt dans le chapitre 1 de la présente publicaton. La
méthode suivie pour rassembler les données de ces tableaux
est indiquée dans le chapitre 4.

3 Le chapitre 3 de la presente publication aborde les definitions
spéciales utilisées dans les comptes d'entrées-sorties. Se
reporter également a la section ci-dessous sur les revisions
de I'agrégation des ndustries.

4 Le chapitre 2 de ia présente publication se rapporte au
classement des secteurs utlisés dans les entrées-sorties et
dans les comptes des revenus et des dépenses.



sector or the personal sector. (See section below
on GDP in the Input-Output Tables).

New CSNA Industry Aggregations

The historical revision was also used as an
occasion to implement the 1980 Standard
Industrial Classification (S.I.C.). The 1980 S.I.C. is
a significant departure from the 1970 S.I.C. and
some adjustment in the present aggregations was
necessary to develop a level of aggregation which
would provide a continuous time series through
the three decades 1961-1991 with as many in-
dustries as possible. Such a level of aggregation
is the new link level (161 industries including 7
fictive industries) which has been constructed
from the most detailed worksheet "W" level of
aggregation used in the CSNA industry data base.
For the period 1961-80. the "W" level of
aggregation contains 190 industries (including 7
fictive industries) in the business sector and 21
industries in the non-business sector and is
defined both in terms of the 1970 S.I.C. and the
1960 S.I.C.; for the period 1981 and onwards it
contains 216 industries in the business sector and
21 industries in the non-business sector and is
defined in terms of 1980 S.I.C.

The 161 industries at link level have been
aggregated to 50 major groups which have in turn
been aggregated to 16 divisions of the economy
in the business sector. For example, manufac-
turing is one division; Food industries is one of its
major groups; and Meat and Meat Products is one
of the industries at link level. For the non-
business sector, SNA has distinguished 21 link
level industries, aggregated to 13 major groups
which in turn have been aggregated to 9 divisions.

GDP in the Input-Output Tables

(i) Business Sector

Estimates of GDP at factor cost for an
industry can be derived from the Input-
Qutput Accounts by subtracting the inter-
mediate inputs and net indirect taxes (in
the Input Matrix) from the total production
of an industry (total output or total inputs in
the relevant industry column in the Make
matrix or the Use matrix). For example, in
the M level aggregation the GDP at factor
cost is equal to total output minus inter-
mediate inputs and net indirect taxes (items
1 to 96).

The Input Matrix displays all the costs
incurred in production by an industry, the
commodities used as intermediate inputs,
indirect taxes and subsidies, returns to
factors of production such as wages and
salaries, supplementary labour income, net
income of unincorporated business and
other operating surplus. These four entries,
(items 97-100 in Aggregation M) when
combined, constitute the Gross Domestic
Product at factor cost and represent the
contribution of the industry to the total
value of production in the economy.

fonctionnelie "Hopitaux”. Dans les estimations du
PIB, précedemment etablies par la Division des
mesures et de l'analyse des industries, l'industrie
était définle de maniére a comprendre toutes les
activités sans tenir compte de leur classement par
secteur (entreprises, administrations publiques ou
ménages). (Se reporter a la section ci-dessous sur
le PIB dans les tableaux d'entrées-sorties).

Nouvelles agrégations d'industries dans le
systeme de comptabilité nationale canadien

La révision historique a également été utilisee a
I'occasion a la mise en oeuvre de la Classification
type des industries (C.T.l) de 1980. Il existe des
différences importantes entre la C.T.I. de 1980 et la
C.A.E. de 1970, et il a été necessaire d'effectuer
certains ajustements dans les agrégations actuelles
pour mettre au point un niveau commun d'agréga-
tion qui pourrait offrir une serie chronologique
continue pour les trois décennies allant de 1961 a
1991 et contenir autant d'industries que possible. Ce
niveau d’agrégation est le nouveau niveau commun
(161 industries incluant 7 industries fictives) qui a
gté élaboré a partir du niveau d'agrégation "W" le
document de travail le plus détaille utlise dans la
base des données des industries du systeme de
comptabilité nationale canadien. De 1961 a 1980, le
niveau d'agrégation "W" comprend 1390 industries
(incluant 7 industries fictives) dans le secteur des
entreprises et 21 industries dans le secteur non
commercial, et il est défini selon la C.A.E. de 1970
et la C.T.l. de 1960; pour la période commengant en
1981, il comprend 216 industries dans le secteur
des entreprises et 21 industries dans le secteur non
commercial et il est défini selon la C.T.l. de 1980.

Les 161 industries au niveau commun d'agré-
gation ont été agrégees en 50 principaux groupes
qui ont éte, a leur tour, agregés en 16 divisions dans
le secteur des entreprises. Ainsi, le secteur de la
fabrication représente une division: les industries
alimentaires constituent I'un des ses principaux
groupes; et la viande et produits de la wviande
constituent l'une des industries au niveau commun
d’agrégation. Dans le secteur non commercial, le
systeme de comptabilité nationale comprend 21
industries de niveau commun, agrégees en 13
principaux groupes qui ont été, a leur tour, agreges
en 9 divisions.

Le PIB dans les tableaux d'entrées-sorties

(i) Secteur des entreprises

Les estimations du PIB au cout des facteurs
pour une industrie peuvent étre calculées a
partir des comptes d'entrées-sorties en
soustrayant les entrées intermédiaires et les
imp6ts indirects nets (dans la matrice des
entrées) de la production totale d'une indus-
trie (sortie totale ou entrées totales dans la
colonne des industries pertinente de la ma-
trice de la production ou de la matrice des
utilisations). Ainsi, au niveau d'agregation M,
le PIB au cout des facteurs est gal a la sortie
totale moins les entrées intermediaires et les
impéts indirects nets (postes 1 a 96).

La matrice des entrées présente tous les
couts de production engages par une indus-
trie, les biens et services utilisés comme
entrées intermediaires, les impots indirects et
les subventions, les revenus imputés aux
facteurs de production tels que les salaires et
traitements, le revenu supplémentaire du
travail, le revenu net des entreprises indivi-
duelles et autre excédent d'exploitation. Ces
quatre postes (97-100 de I'agrégation M)
combinés constituent le produit interieur brut
au cout des facteurs et représentent |'apport
de I'industrie a la valeur totale de la produc-
tion dans |'économie.
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(i) Non-business Sector

The GDP for the non-business sector in
the Input-Output Accounts appears under
the relevant categories of Final Demand.5
GDP originating in the Personal Sector (at
worksheet "W" level) comprises labour
income of household employees (PE Do-
mestic and Child Care Services No.18) and
labour income and depreciation relating to
the following: Nursing homes providing
health care (PE Medical Care No0.20);
Private Clubs (PE Recreational Services
No0.32); Universities and Newfoundtand
Schools (PE Education and Cultural Ser-
vices No0.33); Religious and other non-
profit organizations (PE Operating
Expenses of Non-Profit Organizations
No.39).

GDP originating in the Government Sector
comprises labour income of employees and
depreciation in the following “"W" level
categories: GCE Hospitals (No.122); GCE
Education (No0.123); GCE Defence
(No.124); GCE Other Municipal Govern-
ment Expenditure (No.125); GCE Other
Provincial Government Expenditure
(No0.126); GCE Other Federal Government
Expenditure (No.127).

Some GDP originating in Exports refers to
labour income of Canadian residents paid
by foreign governments.

Each of the above categories of Final
Demand either covers the whole or part of
an industry, or subsumes non-business
establishments spread over a number of
industries. For example (PENo0.18) covers
all activities defined in the 1980 S.1.C.
No.974. The Hospital Industry (1980 S.I.C.
861), on the other hand, has been split
between the business and non-business
sector. Establishments defined as private
hospitals are covered in the business
sector industry No.196. while government
owned hospitals are in the Final Demand
category GCE No0.122. The Final Demand
category GCE No.126 "GCE Other Pro-
vincial Government Expenditures”covers
establishments spread over a number of
industries such as Mining. Forestry,
Transportation, Welfare, etc.

In order to satisfy users’ requirements
interested in estimating total GDP (busi-
ness and non-business sector), we have
assigned the GDP originating in the cate-
gories of Final Demand to 21 industry
groups. Thus the total GDP can be made
available at the major group level and
division level. Text Table Il presents, for
1981, such concordance of non-business
sector industries and the categories of Final
Demand at the medium level of aggrega-
tion.

5 Note: GDP onginating in the non-business sector
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includes only labour income (wages and salaries and
supplementary labour income) and depreciation of captal
stock.

(i)

Secteur non commercial

Dans les comptes d'entrées-sorties, le PIB
pour le secteur non commercial apparait dans
les catégories pertinentes de demande finaleS.
Le PIB provenant du secteur des meénages
(au niveau d'agregation "W") comprend le
revenu du travail des personnes employees
dans le secteur des meénages (Services de
garde d'enfants et d'aides domestiques n© 18
des depenses personnelles DP) et le revenu
du travail et I'amortissement se rattachant aux
etablissements suivants: Etablissements in-
firmiers offrant des soins de sante (Soins
méedicaux DP no 20); Clubs prives (Services
récréatifs DP n0 32); Universités et écoles de
Terre-Neuve (Services culturels et d'edu-
cation DP n0 33); Services cultuels et autres
organisations sans but lucratif (DP d’ex-
ploitation des organisations sans but lucratif
no 39).

Le PIB provenant du secteur des adminis-
trations publigues comprend le revenu du
travail des employés et I'amortissement dans
les categories (niveau “W") suivantes: Hopi-
taux deépenses publiques courantes DPC
(N 122); Education DPC (n0 123); Défense
DPC (n0 124); Autres depenses publiques
municipales DPC (n0 125); Autres depenses
publiques provinciales DPC (n© 126); Autres
dépenses publiques fédérales DPC (n0 127).

Une partie du PIB provenant des exportations
se rapporte au revenu du travail des résidents
canadiens payes par des gouvernements
étrangers.

Chacune des catéegories précedentes de de-
mande finale couvre I'industrie en partie ou en
totalité, ou subsume les etablissements non
commerciaux repartis entre un certain nombre
d’industries. Par exemple (DP no 18) couvre
toutes les activitées définies au n0 974 de la
C.T.l. de 1980. En revanche, l'industrie des
hopitaux (n© 861 de la C.T.l. de 1980) a éte
répartie entre le secteur des entreprises et le
secteur non commercial. Les eétablisse-
ments definis comme hdpitaux prives sont
inclus dans I'activité économique n® 196 du
secteur des entreprises tandis que les hopi-
taux publics se trouvent dans la catégorie de
demande finale DPC n0 122. La categorie de
demande finale DPC no 126 "Autres DPC
provinciales" couvre les établissements re-
partis entre un certain nombre d'industries
telles que les mines, les foréts, les transports,
le bien-étre, etc.

Afin de repondre aux exigences des utilisa-
teurs que l'estimation du PIB total (secteur
des entreprises et secteur non commercial)
intéresse, nous avons attribué le PIB prove-
nant des catégories de demande finale a 21
groupes d'industries. De ce fait, le PIB total
peut étre disponible aux niveaux du groupe
principal et a celui de la division. Le tableau
explicatif Il pour 1981 a éte etabli en fonction
de cette concordance des industries du sec-
teur non commercial et les categories de de-
mande finale au niveau moyen d’agregation.

5 Remarque: Le PIB provenant du secteur non commercial
comprend seulement le revenu du travail (rémunération des
salanies) et I'amartissement du stock de capital.



TEXT TABLE Il. 1981 Concordance of Non-business Sector Industries and the Categories of Final

Demand (Gross Domestic Product)

TABLEAU EXPLICATIF ll. Concordance des industries du secteur non commercial et des catégories
de demande finale - 1981 (Produit intérieur brut)

Personal Domestic Gov't gross
Industres/ expenditures exports current
categories of on other expenditures
final demand services
Total
Industries/ Dépenses Exportations Dépenses
catégones de la personnelles intérieures publiques
demande finale en d'autres courantes
services
#13 #24 #27
(millions of dollars) - (millions de dallars)
51 Mining industries - Mines 0 0 57 57
52 Manufactunng industries - Fabncation 0 0 61 61
53 Forestry services industry - Foréts 0 0 263 263
54 Transportation industnes - Transports 0 0 1,569 1,569
55 Radio and television broadcasting industry -
Radiodiffusion et de la télédiffusion 0 0 44 a4
56 Water systems industry - Distribution d’eau 0 0 505 505
57 Insurance and other finance industry -
Assurance et autres industries financieres 0 0 294 294
58 Business service industries - Services aux entreprises 0 0 267 267
59 Government service industries - Services
gouvernementaux 0 75 21,640 21,715
60 Educational service industries — Services éducatifs 3,617 0 14,692 18,309
61 Health and social service industries - Services sociaux
et de sante 1,519 0 10,208 1,727
62 Amusement and ather service industries - Loisirs et
autres services 180 0 681 861
63 Personal, household and ather services — Particuliers
menages et autres services 2,202 0 0 2,202
Total 7,516 75 50,281 57,872

Note: Detail may not add due to rounding.

Remarque: Les chiffres ayant été arrondis, le total peut ne pas correspondre a la somme des éléments.

Timeliness

In the period prior to 1985, the Industry
Measures and Analysis Division published data on
annual gross output, total intermediate inputs and
Gross Domestic Product by Industry in current
and constant prices about 18 months after the
reference year. These data will now be based on
the Input-Output Accounts which cover not only
the industries previously published but final
demand as well. Resources normally employed in
the production of these annual estimates were
diverted to working on the historical revision and
the integration of the various CSNA series. As a
result, the customary degree of timeliness has not
been maintained and final estimates for 1982 and
1983 and the preliminary ones for 1984 will be
published in mid-1987. The customary lag in
publication will be eventually restored.

Délais

Avant 1985, la Division des mesures et de
I'analyse des industries a publié des données sur la
production annuelle brute, les entrées intermédiaires
totales et le produit intérieur brut par industrie en
prix courants et constants environ 18 mois suivant
I'année de référence. Ces données seront mainte-
nant établies en fonction des comptes d’entrées-
sorties, qui couvrent non seulement les industries
préecédemment publiées, mais également la de-
mande finale. Les ressources normalement utilisees
pour la production de ces estimations annuelles ont
été employées au travail de revision historique et
d’intégration des diverses séries du SCNC. Par
conséquent, les délais habituels n’ont pas eté
maintenus et les estimations finales pour 1982 et
1983 ainsi que les estimations provisoires pour 1984
seront publiées au milieu de 1987. Le délai habituel
de la publication sera éventuellement rétabli.
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Revisions to the Series on Gross Domestic
Product

The revision of Input-Output Accounts as
mentioned earlier was undertaken to incorporate
revisions in the basic data and improvements of
the information system.

Text Table Il provides an overview of the
magnitude of revisions to the Gross Domestic
Product for the years 1961-1981.

Révisions des seéries du produit intérieur brut

La révision des comptes d’'entrées-sorties,
comme on l'a mentionné précédemment, a éte
entreprise dans le but d'incorporer des corrections
dans les données de base et des améliorations
apportées au systeme d'information statistique.

Le tableau explicatif IIl offre une vue d’ensemble
de I'importance des revisions au produit interieur
brut pour les années 1961-1981.

TEXT TABLE lll. Gross Domestic Product at Market Prices - 1961-1981

TABLEAU EXPLICATIF lll. Produit intérieur brut aux prix du marche - 1961-1981

Previously? Revised Revision Per cent
published revision
Précédemment’ Révisé Révision Révision en
publie pourcentage

(millions of dollars) - (millions de dollars)
1961 40,370 40,886 516 3
1962 43,938 44517 579 1.3
1963 46,978 47,741 763 1.6
1964 51,211 52,293 1,082 21
1965 56.652 57,830 1,178 210
1966 63,121 64,563 1,442 2.3
1967 67,845 69,312 1,467 2.2
1968 73,992 751516 1,524 21
1969 81,887 83.359 1,472 1.8
1970 87,035 88,784 1,749 2.0
1971 95,676 97,290 1,614 1.7
1972 106.896 108,300 2,004 1.9
1973 125.680 127,830 2,150 74
1974 150,261 152,623 2,362 1.6
1975 168.714 171,937 3,228 1.9
1976 195,042 198,322 3,280 1.7
1977 214,849 218,703 3,854 1.8
1978 238,614 241,985 3.371 14
1979 272,978 276,821 3,843 1.4
1980 305,713 309,893 4180 14
1981 350,555 355,995 5,440 1.6

T Source: The Input-Output Structure of the Canadian Economy 1961-74, Catalogue 15-508E for the period 1961-70; the Input-
Output Structure of the Canadian Economy 1971-1980, Catalogue 15-201E for the period 1971-78 and the Input-Output
Structure of the Canadian Economy 1979-1981, Catalogue 15-201E for the period 1979-81.

1 Source: La Structure par entrées-sorties de 'économie canadienne 1961-1974, (n° 15-508F au catalogue) pour la période 1961-
1970; La Structure par entrées-sorties de I'économie canadienne 1971-1980, (n© 15-201F au catalogue) pour la période
1971-1978 et La Structure par entrées-sorties de I'économie canadienne 1978-1981, (n® 15-201F au catalogue) pour 12

periode 1979-1981.

The GDP figures presented in Text Table |l
show that the present revision did not significantly
alter the economic profile of the economy. An
upward revision of $5.4 billion in 1981 represents
only 1.6% increase to the previously published
figures. There were, however, some significant
changes at component levels both in income and
expenditure sides.

On the income side, changes in labour in-
come and net income of unincorporated business
deserve special mention. The upward revisions to
the former reflect adjustment to capture earnings
of low-income earners, unrecorded income,
changes in basic data sources, and improved
methodology to measure the welfare component
of supplementary labour income.
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Les chiffres du PIB présentés dans le tableau
explicatif lll indiquent que la révision actuelle n'a pas
modifié de maniére importante le profil économique
de I'économie. Une révision en hausse de $5.4
milliards en 1981 représente une augmentation de
seulement 1.6% par rapport aux chiffres precé-
demment publiés. Toutefois, il existait certains
changements importants au niveau des composan-
tes aussi bien du cote des revenus que de celui des
depenses.

Du coté des revenus, les vanations du revenu
du travail et du revenu net des entreprises indivi-
duelles méritent une attention particuliere. Dans le
premier cas, les révisions en hausse traduisent
I'ajustement destiné a inclure les gains des per-
sonnes a faible revenu, les revenus non declarés,
les changements dans les sources de donnees et
I’amélioration de la methode suivie pour mesurer |a
composante bien-étre du revenu supplementaire du
travail.



Text Table IV summarizes the results of the
aforementioned changes.

TEXT TABLE IV. Labour Income - 1961-1981

Le tableau explicatif IV résume les résultats des
changements susmentionnes.

TABLEAU EXPLICATIF IV. Revenu du travail - 1961-1981

Previously Revised Revision Per cent
published revision
Précedemment Révisé Révision Révision en
publie pourcentage

(millions of dollars) - (milkons de dollars)
1961 21,009 21,192 183 0.9
1962 22,468 22,792 324 14
1963 23,932 24,326 394 1.6
1964 26,034 26,586 552 21
1965 28,878 29,632 754 2.6
1966 32,629 33,579 950 29
1967 36,212 37,150 938 2.6
1968 39,378 40,385 1,007 2.6
1969 44,013 45,161 1,148 2.6
1970 47,690 48,952 1,262 2.6
1971 52,437 53,758 1,321 2.5
1972 58,549 60,341 1,792 3
1973 67,593 69,521 1,928 2.9
1974 81,047 82,868 1,821 2.2
1975 94,625 96,623 1,998 2.1
1976 110,506 111,884 1,378 1.2
1977 122,039 124,021 1,982 1.6
1978 133,237 134,933 1,696 1.3
1979 149,805 151,736 1,929 1.3
1980 169,606 171,423 1,817 1.1
1981 195,960 197,910 1,950 1.0

The major revision in the net income of
unincorporated business was due to the re-
estimation of "net rent". Improved methodology
for estimating alterations and repairs to residential
dwellings substantially lowered the repair input to
gross rents. This led to a higher estimate of "net
rents". Other changes in net income of unin-
corporated business reflect either revision based
on more current data sources or the changes in
basic data by subject-matter divisions.

The most significant revision to expenditure
on GDP relates to gross fixed capital formation.
This adjustment is due entirely to higher estimates
of expenditure on major alterations and improve-
ments of tenant and owner-occupied dwellings.
The new benchmark expenditure of owner-
occupied dwellings was developed based on the
1982 Family Expenditure Survey (which contained
questions designed to meet the requirements of
the System of National Accounts). This was then
applied to adjust the previously published Resi-
dential Construction estimates. The new esti-
mates thus derived necessitated reallocation of
some commodities from personal expenditures to
construction expenditures (e.g. wall-to-wall
carpeting and certain hardware commodities).

La principale revision du revenu net des entre-
prises individuelles est die a la ré-estimation du
"loyer net’. Une méthode ameéliorée d'estimation
des modifications et réparations effectuées sur les
résidences a réduit de maniere importante I'entrée
réparation imputée aux loyers bruts. Cela a entraine
une estimation plus élevée des “loyers nets".
D'autres changements dans le revenu net des en-
treprises individuelles traduisent soit une révision
basée sur des sources de données plus courantes,
soit des changements dans les donnees de base
apportées par les divisions specialisées.

La révision la plus importante apportée aux
dépenses imputées au PIB a trait a la formation
brute de capital fixe. Cet ajustement est di entiére-
ment aux estimations plus élevées des dépenses de
madifications et d'améliorations principales des
logements locatifs et des logements occupes par
leurs propriétaires. Les nouvelles dépenses repéres
des logements occupés par leurs proprietaires ont
été etablies a partir de I'enquéte sur les dépenses
des familles de 1982 (qui contient des questions vi-
sant a réepondre aux criteres du systeme de comp-
tabilité nationale). Ces résultats ont ensuite servi a
ajuster les estimations de la construction résiden-
tielle precedemment publiees. Ces nouvelles esti-
mations exigeaient une nouvelle répartition des
dépenses personnelles en certains biens et services
aux depenses de construction (installation de tapis
mur 4 mur et certains produits de quincaillerie, par
exemple).
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TEXT TABLE V. Net Income of Unincorporated Business - 1961-1981

TABLEAU EXPLICATIF V. Revenu net des entreprises individuelles - 1961-1981

Previously Revised Revision Per cent
published revision
Précédemment Réwvise Révision Révision en
publié pourcentage

{millions of doltars) — (millions de dallars)
1961 4,139 4,405 266 6.4
1962 4,804 5,012 208 4.3
1963 5160 5,442 282 5'5
1964 5.010 5,388 378 7.5
1965 5,307 5,689 382 7.2
1966 6,029 6,446 417 6.9
1967 5,598 5,948 350 6.3
1968 6,154 6,504 350 5.7
1969 6,635 7,004 369 56
1970 6,673 7,021 348 5.2
1971 7,393 7,577 184 2.5
1972 7,762 7,957 195 2'5
1973 9,861 10,037 176 1.8
1974 11,537 11,129 -408 -3.5
1975 12,349 12,080 -269 -2.2
1976 10,955 12,483 1,528 13.9
1977 10,909 12,588 1,679 15.4
1978 12,614 14,420 1,806 14.3
1979 13,274 15,561 2,287 17.2
1980 14,184 16,598 2414 17.0
1981 15,358 17,853 2495 16.2

The revised estimates of personal expendi-
tures reflect the incorporation of new data sources
and reclassification of certain expenditure items.
as mentioned above, the wall-to-wall carpets
and some hardware type commodities were re-
allocated to either capital or repair expenditures.
Personal expenditures on pet food was reclas-
sified from category "Food and Non-alcoholic
beverages" to "Non-durable Household Sup-
plies”. Similarly, kitchen utensils were reclassified
from "Household Appliances" to "Semi-durable
Household Furnishing”. Toys and games and
photographic films were moved from a durable
category "Recreation Sporting and Camping
Equipment” to a new non-durable category,
"Reading and Entertainment Supplies”. "Jewel-
lery, Watches and Repairs" became part of the
durable goods category instead of semi-
durables. Increased personal expenditures on
services are due mainly to improved estimates of
gross rents and higher child care expenses and
spending on nursing homes.

Revised estimates based on the above
adjustments are presented in Text Tables VI and
Vil
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Les estimations reévisees des depenses per-
sonnelles traduisent l'incorporation de nouvelles
sources de donnees et la reclassification de certains
postes de dépenses. Comme on I'a mentionné plus
haut, les tapis mur a mur et certains genres de
produits de quincaillerie ont été imputés soit aux
dépenses en capital ou en réparations. Les dépen-
ses personnelles au titre de la nourriture pour ani-
maux domestiques ont été transférées de la
catégorie "Aliments et boissons non alcooliques” a
celle des "biens meénagers non durables”. De
meme, les ustensiles de cuisine sont passes de la
catégorie "Appareils ménagers" a celle des "articles
meénagers semi-durables”. Les jouets, les jeux et
les pellicules photographiques sont passes de la
catégorie "Matériel de loisirs, de sports et de
camping durable” a la nouvelle catégorie des biens
non durables "Mateériel pour I'amusement et la
lecture”. Les "bijoux, montres et reparations" sont
entrés dans la catégorie des biens durables plutot
que dans celle des biens semi-durables. L'aug-
mentation des dépenses personnelles en services
est principalement due aux estimations ameliorées
des loyers bruts et a l'accroissement des depenses
en services de garde d’enfants et des dépenses au
titre des maisons de sante.

Les estimations révisées basées sur les ajus-
tements précédents sont présentées aux tableaux
explicatifs VI et VIi.



TEXT TABLE VI. Gross Fixed Capital Formation - 1961-1981

TABLEAU EXPLICATIF VI. Formation brute de capital fixe - 1961-1981

Previously Revised Revision Per cent
published revision
Précédemment Révisé Reévision Revision en
publie pourcentage
(millions of dollars) ~ (millions de dollars)
1961 8,395 8,759 364 4.3
1962 8.890 9,257 367 4.1
1963 9,560 9,950 390 4.1
1964 11,216 11,668 452 4.0
1965 13,194 13,665 471 36
1966 15,379 15,922 543 315
1967 15,653 16,248 595 38
1968 15,792 16,492 700 4.4
1969 17,286 18,144 858 5.0
1970 18,071 19,011 940 52
1971 20,802 21,570 768 3Y7
1972 23,051 23,878 827 3.6
1973 27,846 28,858 1,012 36
1974 34,260 35,780 1,520 4.4
1975 40,045 41,845 1,800 4.5
1976 44,927 46,707 1,780 4.0
1977 48,376 50,226 1,850 38
1978 52,482 54,579 2,097 4.0
1979 60,922 63,435 2,513 4.1
1980 69,196 72,288 3,092 45
1981 82,057 86,119 4,062 5.0
TEXT TABLE VIIi. Personal Expenditures -~ 1961-1381
TABLEAU EXPLICATIF VII. Dépenses personnelles - 1961-1981
Previously Revised Revision Per cent
published revision
Précedemment Revise Révision Revision en
publie pourcentage
{millions of dollars) - (millions de dollars)
1961 25,854 26,239 385 1.5
1962 27,829 27,985 156 0.6
1963 29,334 29,846 512 %
1964 31,363 32,043 680 2.2
1965 33,959 34,714 755 2.2
1966 37,010 37,951 941 25
1967 40,096 41,067 971 24
1968 43,711 44,842 1,131 26
1969 48,282 49,092 810 1.7
1970 50,522 51,853 1,331 2.6
1971 55,516 56,270 754 1.4
1972 62,433 63,021 588 0.9
1973 71,689 72,069 380 0.5
1974 83,974 84,232 258 a3
1975 96,874 97,565 691 a.7
1976 111,345 111,500 155 0.1
1977 122,844 123,555 711 0.6
1978 136,365 137,428 1,063 0.8
1979 152,642 153,389 747 a.5
1980 171,322 172,417 1,095 0.6
1981 194,388 196,191 1,803 0.9
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CHAPTER 6

The Input-Output Model

There are several variants to Statistics
Canada’s Input-Output models. The principal
one described here is the Open Output Deter-
mination Model; the impact table in this volume is
of the open model type. The Closed Model and
the Price Model are also described at the end of
this chapter. Other models include the Energy
Model, and the Interregional Model, and descrip-
tions of these models are avalable on request
from the Input-Output Division.

Open Model

The specification of the Open Output Deter-
mination Model can be explained in terms of
Chart |, The Accounting Framework of Canadian
Input-Output Tables, Chapter |, page 18.

The specification of the model based on the
information contained in this framework involves
two sets of assumptions. The first has the funct-
ion of allocating the production of commodities
among industries. The second establishes the
production functions of industries which in turn
determine the requirements of industries for
commodity inputs. In combination with the
accounting balance between total demand (by
industries and final demand categories) and
domestic production, these assumptions establish
the Input-Output model in which outputs are
determined as a function of final demand.

The simplest assumption concerning the
allocation of commodity production among in-
dustries is that industries will preserve their
observed share ot the market for each domes-
tically produced commodity irrespective of the
levels of commodity production. The mathematical
expression of this assumption is the following
matrix equation:

(1) g=Dq

In this equation vector g represents the values
of ind\us}_w outputs and vector q the values f
domestically produced comW y outputs. Matrix
D is a matnix of coefficients which is calculated by
dividing each element in a column of the output
matrix vV of Chart | by the corresponding total

commodity output. It will be referred to as the
Domestic Market Share Matrix.

The simplest way of defining the production
functions of industries is to suppose that the
values of the inputs of each industry are fixed
proportions of the value of the total output of the
industry and are thus independent of the com-
position of this output. This assumption, which
has always been a basic assumption of Input-
Output analysis, is now being referred to in the
literature as the "industry technology” assump-
tion. The mathematical expression of this as-
sumption is the following matrix equation:

(2) Ui = Bg

CHAPITRE 6

Le modele d’entréees-sorties

Les modeéles d'entrées-sorties de Statistique
Canada existent en plusieurs variantes. Le modéle
principal décrit ici est le modéle ouvert de détermi-
nation de la production; le tableau d'impact de ce
volume est du type modeéle ouvert. Le modele fermé
et le modele des prix sont également décrits a la fin
du chapitre. Les autres modéles comprennent le
modeéle énergétique et le modéle interregional, dont
des descriptions sont fournies sur demande aupres
de la Division des entrees-sorties.

Le modeéle ouvert

La définition du modéle ouvert de determination
de la production peut étre expliquée a partir du gra-
phique |, chapitre 1, page 19, intitule Cadre comp-
table des tableaux d'entrées-sorties du Canada.

Notre modéle repose sur deux ensembles
d'hypothéses. Le premier a pour fonction de repartir
la production entre les diverses industries et le
second, d'établir les fonctions de production des
industries grace auxquelles nous pouvons ensuite
déterminer les besoins en entrées des industries. Si
I'on associe ces hypotheses a la balance comptable
qui est faite entre l1a demande totale (des industries
et des catégories de demande finale) et la produc-
tion intérieure, on obtient le modeéle d'entrées-
sorties dans lequel les sorties sont déterminées en
fonction de la demande finale.

L'hypothése de répartition de la production la
plus simple consiste a poser que toutes les indus-
tries conserveront leur part du marché pour chaque
produit de fabrication intérieure quel que soit leur
niveau de production. Mathématiquement, cette
hypothése se présente sous la forme de I'equation
matricielle:

(1) g =Dq

Dans cette équation, le vecteur g représente la
valeur des sorties des industries et le vecteur q, 12
valeur des sorties de biens et services de fabrication
intérieure. La matrice D est une matrice de coef-
ficients qui est obtenue en divisant chaque élement
de la colonne des sorties de la matrice v (cf. gra-
phique ) par la valeur totale des sorties correspon-
dantes de biens et services. Nous [I'appellerons
matrice de la part du marché intérieur.

La fagon la plus simple de definir les fonctions
de production des industries est de supposer que la
valeur des entrées de chacune des industries re-
présente une proportion fixe de la valeur des sorties
totales de I'industrie et qu'elle ne depend donc pas
de la composition de ces sorties. Cette hypothese a
toujours constitué le fondement de I|'analyse
d’entrées-sorties; il est maintenant convenu de
I'appeler hypothése de la "technique industrielle”.
Mathématiquement, elle s'ecrit:

(2) Ui=Bg



in this equation matrix U is the matrix of
commodity inputs of Chart |. Vector i is a column
vector, equal in dimension to the number of
industries, whose elements are all equal to 1. The
matrix product Ui, therefore represents a vector
containing the sum of the intermediate inputs of
all industries classified by commodity. Matrix B is
a matrix of coefficients which is obtained by
dividing each element in a column of matrix U by
the corresponding total industry output. Matrix B
will be referred to as the Industry Technology
Matrix. Vector g represents, as before, industry
outputs. The equation as a whole states that total
intermediate inputs classified by commodity can
be calculated as the product of the Industry
Technology Matrix and the vector of industry
outputs.

The mathematical expression of the ac-
counting balance between total supply and total
disposition is as follows:

(3) q+m+a+v=l}g+g+xD+xR

where

m is a vector of the values of imports

a is a vector of the values of govern-
ment production

v is a vector of the values of with-
drawals from VPC

Xp is a vector of the values of domestic
exports

Xgp is a vector of the values of re-ex-
ports

andg is a vector of the values of the fol-
lowing final demand categories:

PE + FCF + VPCA + GGCE
p- 18)

(See chart |,

(3a) q:Bg+;+XD+XR—m—a—v

Equations (1) and (3a) yield the following
open determination model.

(4) g:(l~»DB)—ID(g+XD*XR “mea-v)

Equation (4) defines linear transformation of
final demand categories into industry outputs.

Industry output can easily be transformed into
commodity output by using equation (3a).

(1-DB)— 1D post-multiplied by exogenously
specified final demand caiculates industry outputs.
This model does not account for any leakages
from the domestic industries. To the extent that
imports, and/or withdrawals from inventories
and/or government production of goods and
services share with the domestic industries in the
supply of a commodity, the impact of an increase
in the final demand on domestic industries will be
reduced. These leakages are specified below.

(5) m= fi (Bg +¢+Xg)

where vector m represents imports and {i is a
diagonal matrix of coefficients whose elements
are calculated as the ratios of imports to use, use
defined as Bg+¢&+Xg. It is to be noted that
this import share assumption implies that do-
mestic exports of a commodity are supplied from
domestic industries that produce the commodity.
Of course, domestic exports may have imports
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Dans cette équation, {a matrice U correspond a
la matrice des entrées de biens et services du
graphique |. Le vecteur i est un vecteur-colonne,
egal en dimensions au nombre d'industries; tous ses
élements sont égaux a 1. La matrice des biens et
services Ui représente donc un vecteur qui contient
la somme des entrées intermédiaires de toutes les
industries, classées par bien ou service. La matrice
B est une matrice des coefficients qui est obte-
nue en divisant chaque élement d'une colonne de |a
matrice U par la valeur totale des sorties corres-
pondantes. Nous appellerons la matrice B "matrice
de la technologie industrielle”. Le vecteur ¢ repre-
sente également dans cette matrice les sorties des
industries. L'équation indique donc qu’il est possible
de calculer les entrées intermeédiaires totales
classées par bien ou service en faisant le produit de
la matrice de la technologie industrielle par le
vecteur des sorties des industries.

L’expression mathématique de la balance
comptable entre I'offre totale et les utilisations
totales s'écrit comme suit:

(3) q+m+a+v=Bg+z+xD+XR
ou

m  est le vecteur de la valeur des importa-
tions

a est le vecteur de la valeur de la pro-
duction des administrations publiques

v est le vecteur de la valeur des diminutions
des stocks

Xp est le vecteur de la valeur des exporta-
tions intérieures

Xp est le vecteur de la valeur des réex-

, Portations

et e est le vecteur de la valeur des catégorie

de demande finale suivantes:

CP + FCF + VVSA + DCBA
I, p. 19)

(Voir graphique

(3a) q=l3g*g+XD+XR-ln—a»-v

Les equations (1) et (3a) nous donnent le mo-
dele ouvert de détermination suivant:

*
(4) g=(-DB) IDEe + X ¢ X, —m-a-v)

L’équation (4) nous permet de transformer les
catégories de demande finale en sorties des indus-
tries.

Les sorties des industries, pour leur part, peu-
vent étre facilement transformees en sorties de
biens et services a l'aide de I'équation (3a).

En post-multipliant (1-DB)-1D par la demande
finale exogene, on obtient les sorties des industries.
Ce modele ne prend pas en compte les fuites des
industries interieures. Dans la mesure ou les im-
portations, les diminutions des stocks et la produc-
tion de biens et de services des administrations
publiques interviennent dans |'offre intérieure d'un
bien ou service, l'effet d’'un accroissement de la
demande finale sur les industries intérieures se
trouvera réduit. Ces fuites peuvent s'exprimer a
I'aide des equations suivantes:

N *
(5) m={ (BgtetXp)

ou le vecteur m représente les importations et a
est une matrice diagonale de coefficients dont les
éléments correspondent a la proportion “impor-
tatiorls/utilisations", les utilisations correspondant a
Bg+e+ Xg. il convient de souligner que, selon
I'hypothése de la part des importations, les
exportations intérieures d'un bien sont fournies par
les industries intérieures qui les produisent.



indirectly embodied in them to the extent that
producing industries import their intermediate
inputs.

(6) a=&(Bg+¢+ Xp)

where vector a represents government pro-
duction of goods and services and & is a diagonal
matrix of coefficients whose elements are
calculated as the ratio of government production
to use, use defined as Bg + € + X,

(7) v=F(Bg+¢+ Xp)

where vector v represents withdrawals from
inventories (VPC) and f is a diagonal matrix of
coefficients whose elements are calculated as the
ratio of withdrawals to use, use defined as

®
+
Bgtetxp

Substitution of equations (5), (6) and (7) into
(3a) yields the following:

(8) q=Bg+&+X+Xy—A(Bg+E+Xp)—&(Bg+E+x )
A *
—B(Bgte +Xp)

(8a) q=(I —-ﬁA'&,E)Bg+(I—£~&_5«)€
+(l-a-f) xD+(l"m Xg

Equations (8a) and (1) yield the following
open output determination model which makes an
allowance for leakages out of intermediate
demand as well as final demand.

A

(9 g={1-D(l-fi—8&- BBl ID[(-Aaf)&
+ (1-a-P) g, (I-2) x]

The precise mathematical expression defining
Inverse used in the Impact (Inverse) Table is

(I-D(-4i-a-BBr-ID

The impact table presented here is of the
open model type. This impact table contains the
direct and indirect requirements per dollar of
delivery to final demand assuming that this dollar
of final demand is spent on domestic commo-
dities. For example, with an increase in the final
demand for automobiles, there will be a direct
(and an equal) increase in the output of auto-
mobiles which in turn leads to an increase in
purchases by the motor vehicle industry from
industries producing steel, components, tires, etc.
But the effect of the production of an automobile
does not end with the purchase of steel, com-
ponents, tires, etc. It begins a long chain of
production since each of the products purchased
will require, in turn, various inputs. The Impact
table captures the total impact of these effects of
demand throughout the economy. Note it is
possible to calculate the impact of a dollar of final
demand which is subject to direct import leakage.

The impact table. as it appears in this publi-
cation, has industries in the columns and com-
modities in the rows. This is simply to facilitate
tabular presentation. One should read the table to
get the impact of a commodity on the industry.
For example, to get the impact of the commodity
imputed rent. one should look at commaodity (in
the row) imputed rent and read the impact for this
commaodity on each industry.

If two commaodities are produced by the same
industry and no other industry produces them,
then the impact of these two commodities

Evidemment, les exportations intérieures peuvent
contenir une certaine part d'importations dans la
mesure ou l'industrie qui les produit importe ses
entrées intermediaires.

(6) a= & (Bgté+Xp)

ot le vecteur a représente la production de
biens et de services des administrations publiques et
a est une matrice diagonale de coefficients dont les
elements correspondent a la proportion “production
des administrations publiques/utilisations”, les
utilisations etant égales a Bg + ¢ + Xp

(7) v=F8 (Bg+e+xp)

ou le vecteur v représente les diminutions des
stocks (VVS) et § est une matnice diagonale de
coefficients dont les élements correspondent a la
proportion “diminutions/utilisations”, ces dernieres
étant égales a Bg + ¢ + X.

Si, dans I'équation (3a) on remplace m, a et v
par les equations (5), (6) et (7), on obtient

(8) q=Bg+¢& +Xp+ X, [ (Bg+&+Xp) - a(Bg+¢
+xD)—ﬁ(Bg+E+xD)

(8a) q=(1-p-& f)Bg+(I-A a-Pe+q-a
=B xpt (-0 xp

Les équations (8a) et (1) nous donnent un
modele ouvert de determination de la production qui
nous permet de tenir compte des fuites de la
demande intermédiaire et finale

) g=1-Da-fi-&-HB-IDA-p-&-HE+
(- B xp+ - x]

L'expression mathematique dont on se sert pour
définir l'inverse utilisee dans le tableau d’impact
s’ecrit:

{I-DG-A-&-HB]-1D

Le tableau d'impact présenté ici s'apparente a
ceux qui sont utilisés dans les modeles ouverts. i
comprend les besoins directs et indirects par dollar
de livraison aux utilisateurs finals supposant que ce
dollar est depense pour des biens et services do-
mestiques. Par exemple, si la demande finale
d'automobiles augmente, il y aura un accroissement
direct (et egal) dans les sorties d'automobiles, qui a
son tour entrainera des achats de I'industrie "véhi-
cules a moteur” aupres des industries qui produisent
de l'acier, des pneus, etc. Par contre, les effets de
la production d’'une automobile ne se limitent pas
aux achats d'acier, de pneus, etc., mais sont a
I'origine d'une longue chaine de production, puisque
chacun des biens et services achetes necessitera
diverses entrées. Le tableau d'impact nous permet
de mettre en évidence l'effet global de la demande
sur I'economie. Il est possible de calculer I'effet
d'un dollar de la demande finale qui est sujet aux
fuites directes d'importation.

Le tableau d'impact dans cette publication
presente les industries en colonnes et les produits
en lignes, afin de faciliter leur lecture. Par exemple,
pour obtenir I'impact du loyer imputé d'un service,
on se reporte a la ligne du service et on lit 'impact
correspondant a chaque industrie.

Si deux biens ou services sont produits par la
méme industrie et si aucune autre industrie ne les
produt, I'mpact de ces deux biens ou services
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remains the same on all industries.Furthermore,
even if the definition of a particular commodity
and industry at two different levels of aggregation
like - S and - M does not change, the impact of
such a commodity on such an industry could be
different depending upon what aggregation one
works with.

Closed Model

In the Closed Input-Output Model the con-
sumer sector is regarded as a production sector.
lts "Input” is consumer expenditure on goods and
services and its "Output" is labour services,
consisting of the three categories, wages and
salaries. supplementary labour income. and net
income of unincorporated business. Thus. the
new Make matrix has one additional industry and
three additional commodities. In the Use matrix,
these three primary inputs now appear as inter-
mediate commodities. Consumer expenditure data
no longer reside in the Final Demand matrix, but
is collapsed into one vector and moved to the
Use matrix as an additional industry. This industry
is an aggregation of all the PE category: at level
L, it consists of 1-40; at M, 1-13; and at S,
1-4. A new primary input, net saving, which is
the difference between household incomes as
defined above and personal expenditure on goods
and services is added to the Use matrix.

These adjustments lead to changes in the
value of flows shown in the Use., Make and Final
Demand matrices. For example, the altered totals
of the 1974 matrices shown in Tables 53. 54 and
55 will be as follows:

méme si la définition d'un bien ou service particulier
restera le méme pour toutes les industries. De plus.
et d'une industrie particuliere a deux niveaux
differents d’agrégation (comme - S et — M) reste la
méme, I'impact d'un tel bien ou service sur une telle
industrie pourrait étre différent selon le niveau
d'agrégation auquel on travaille.

Le modele ferme

Dans le modele fermé, le secteur des consom-
mateurs est considéré comme un secteur de pro-
duction. Son "entrée" sont les dépenses en biens et
services de consommation et sa “sortie” sont les
services de travail, qui comprennent les trois cate-
gories salaires et traitements, revenu supplementaire
du travail et revenu net des entreprises individuelles.
Par consequent, la nouvelle matrice de la production
a une industrie supplémentaire et trois biens ou
services supplémentaires. Dans la matrice des utili-
sations, ces trois entrées primaires figurent mainte-
nant comme des biens ou services intermediaires.
Les dépenses des consommateurs ne se trouvent
plus dans la matrice de la demande finale, mais sont
comprimées en un seul vecteur situé dans la matrice
des utilisations comme une industrie supplémentaire.
Cette industrie est une agrégation de toutes les
catégories DP: au niveau L. il s’agit de 1-40; au
niveau M, de 1-13 et au niveau S. de 1-4. Une
nouvelle entrée primaire, I'épargne nette, qui est la
difference entre les revenus des meénages tels qu'ils
sont définis ci-dessus et les dépenses personnelles
en biens et services est ajoutée a la matrice des
utilisations.

Ces corrections se traduisent par des chan-
gements dans la valeur des flux indiquée dans les
matrices des utilisations, de la production et de la
demande finale. Ainsi, les totaux modifiés des
matrices 1974 des tableaux 53, 54 et 55 se pre-
senteront ainsi:

Make Use Final demand
Production Utilisation Demande finale
(millions of dollars) - (millions de dollars)
Totals as published - Totaux publiés 2389215 2389215 152,6228
Changes due to closed model - Change-
ments imputables au modele ferme:
Wages and salanes - Salares et traitements
Use matnx — Matrice des utilisations +57.328.6
Final demand matrix - Matrice de la
demande finale +19,423.8
Supplementary labour income -
Revenu supplementaire du travail
Use matrix - Matnce des utlisations +4,033.7
Final demand matrix — Matrice de 3
demande finale +2,082.1
Net income of unincorporated business -
Revenu net des enterprises individuelles:
Use matrix - Matrice des utilisations +11,129.3
Personal expenditure on goods and
services - Depenses personnelles en
biens et services +84,232.3 -84,232.3
Net saving - Epargne nette +9,765.2
New totals — Nouveaux totaux 332.919.0 332.919.0 68.390.5
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In this version of the model it is assumed that
households spend the incomes received accord-
ing to the pattern in the personal expenditure
vector of the extended Use matrix. This increases
the interdependence of the system and results in
a higher impact on the variables of the model,
thus increasing the magnitude of the muttiplier.

The Price Model

The Price Model, as specified here, belongs
to the family of cost-push models associated
with input-output models. This model can be
characterized as the "dual” of the output deter-
mination model. Instead of analysing the
propagation of demand throughout the economic
system, capturing both the direct and indirect
effects. the price model serves to trace the pro-
pagation of exogenously given price changes
throughout the system.

The model makes several assumptions about
the behaviour of prices. First, it assumes that all
cost increases are fully passed on as higher
prices paid for the commodities produced by the
industry or industries initially incurring the in-
creased costs. Second, it assumes that each in-
dustry will increase the prices of all commodities it
produces in the same proportion. Third, it as-
sumes that there is no substitution among inputs,
resulting from price changes. And fourth, where a
commodity is both domestically produced and
imported it assumes that the domestic/import
share is the same for all uses.

The Price Model is built from the following
basic relationships: The prices of industry gross
outputs are a linear combination of the prices of
intermediate commodity inputs and relevant
primary inputs, or

(1) Pe=PgB+py H
where

pg = row vector of industry selling price in-
dexes.

pq= row vector of "commodity price” in-
dexes.

B = matrix of technological coefficients re-
lating to intermediate use of commo-
dities.

Py = row vector of primary input price in-
dexes.

H = matrix of primary input coefficients.

A commodity price is a weighted average of
the price of the commodity imported and the
commodity domestically produced, or

(2) Pq=Pmutpqd(l-w)

where
Pm = row vector of import price indexes.
a = diagonal matrix of import coeffi-

cients.

(I — )= the proportion of total use met from
domestic production.

Pgd = row vector of domestically pro-
duced commodity price indexes.

On suppose dans cette version du modeéle que
les ménages depensent les revenus pergus suivant
le réegime du vecteur des dépenses personnelles de
la matrice des utilisations developpée. Ceci se tra-
duit par une augmentation de I'interdependance du
systéme et par un impact plus important sur les
variables du modele, ce qui augmente la taille du
multiplicateur.

Le modele des prix

Le modéle des prix, tel que nous le définissons
ici, s'apparente aux modeles basés sur I'analyse des
pressions exercées par les colts et associés aux
modéles d'entrées-sorties. Ce modele peut étre
caractérisé comme le pendant du modele de
détermination de la production. Au lieu de servir a
analyser la répercussion de la demande dans le
systeme économique et, de ce fait, a saisir les effets
directs et indirects de cette demande, le modeéle des
prix sert a analyser la répercussion des variations de
prix exogenes dans le systeme.

Le modéle repose sur plusieurs hypothéses
relatives au comportement des prix. Premierement,
on suppose que toutes les augmentations de colts
se traduisent par des augmentations de prix des
biens et services produits par les industries qui
supportent initialement ces augmentations de couts.
Deuxiémement, on suppose que chaque industrie
augmentera le prix de tous ses produits dans la
méme proportion. Troisiemement, on suppose qu’ll
n'y a pas de substitution possible entre les entrées a
la suite de variations de prix. Quatriemement,
lorsqu’un pays importe un produit qu'il fabrique déja,
on suppose que le rapport de la production
intérieure a I'importation est le méme pour toutes les
utilisations.

Le modele des prix est basé sur les relations
fondamentales suivantes: le prix des sorties brutes
des industries est une combinaison linéaire du prix
des consommations intermédiaires et du prix des
entrées primaires correspondantes, ou

(1) pp=pqB*tpyH
ou

p, = vecteur-igne des indices de prix de
vente dans l'industrie

Pq = vecteur-ligne des indices de prix des
biens et services

B = matrice des coefficients technologiques
ayant trait aux produits de consommation
intermediaire

Py = vecteur-ligne des indices de prix des

entrées primaires

matrice des coefficients des entrées pri-

maires.

H

Le prix d’'un bien ou service correspond a la
moyenne ponderee de son prix a I'importation et du
prix auquel il se vend lorsqu’il s'inscrit dans la pro-
duction intérieure, ou

(2) Pq = Pm Ut pgg (1 —11)

ou

Pm = vecteur-ligne des indices de prix a
I'importation

u = matrice diagonale des coefficients
pour I''mportation

(I - 0) = la proportion des utilisations totales
associée a la production intérieure

Pqd = vecteur-ligne des indices de prix des
biens et services de production inté-
rieure.
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Industry prices are transformed into domes-
tically produced commaodity prices or

(3) Pqd = P D
where
D = market share matrix.

Analogous to equations (1) and (2), this
equation states that domestically produced com-
modity prices are weighted averages of industry
prices, the weights being the market shares of
industries producing them.

Combining equations (1) and (2) we obtain:

(4) Pg=Pm B +pgd (I—1)B +pyH

Similarly substituting equation (3) in equation
(4) we obtain:

(5) Pg= PmUB+pgD(l - 0)B+pyll

Rearranging equation (5) would yield the
solution for industry prices as:

Pg-PgD( - W)B=pnaB+py H
p(l -Dd —W)Bf=pnuB+py H

or
(6) Pg=(PmuB+py H)[1 - D(I - 0)B]!

And similarly for domestically produced
commodity prices the corresponding equation
would become:

(7) Pqd = (Pm OB+ Py 11y [1 — D(1 - 0)B]-ID

Two options of the model are currently oper-
ational and can be provided to users. The first
option allows the operating surplus to remain
invariant to changes in the other elements of
costs of production. In the second option, the
ratio of operating surplus to the industry selling
price indexes in each industry is equal to the
initial value of the surplus coefficient. The first
option is designed to show the effect of cost
increases (or decreases) on the operating surplus
index. The second option assumes that the
changes in the other costs elements do not alter
the initial ratio of operating surplus to the industry
selling price indexes.
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On peut transformer les prix de vente dans I'in-
dustrie en prix de biens et services de production
intérieure, soit

(3) Pqa =P D
ou
D = matrice des parts du marché

L’équation ci-dessus, qui est comparable aux
équations (1) et (2), indique que les prix des biens et
services de production intérieure sont des moyennes
pondérées des prix de vente dans l'industrie, les
coefficients de pondération étant les parts du mar-
ché des industries qui produisent ces biens et ser-
viCces.

En combinant les équations (1) et (2), on
obtient:

(4) Py =pm 0B+ pgq (I-w)B+p, H

De méme, en substituant le membre de droite
de I'équation (3) au membre de gauche dans
I'équation {4), on obtient:

(5) Py =pm uB+p, D(l -u)B+p.H

En reformulant I'équation (5), on obtient la
solution pour les prix de vente dans I'industrie, soit:

Pe =P DI~ 0)B=pp, uB+py H
pe [I - DU ~4)B] = py, 0B + py H

ou
(6) py = (ppaB + pyH) [I - D(t - a)B]!

De méme, pour les prix des biens et services de
production intérieure, |'équation correspondante
devient;

(7) pqa = (PGB + pET = DO — @)BJID

Deux versions du modele sont actuellement
appliquées et peuvent étre fournies aux utilisateurs.
Suivant la premiere version, le bénéfice d'exploita-
tion reste constant en dépit des variations des
autres éléments de cout. Dans la deuxieme version,
le ratio du bénéfice d'exploitation a I'indice des prix
de vente dans l'industrie, pour chaque industrie, est
egal a la valeur initiale du coefficient du benefice. La
premiére version est congue de fagon a illustrer
I'effet des augmentations (ou des diminutions) de
couts sur l'indice des bénéfices d’exploitation. Dans
la deuxieme version, on suppose que les variations
enregistrées dans les autres éléments de colit ne
modifient pas le ratio initial du bénéfice d’exploitation
a 'indice des prix de vente dans l'industrie.



APPENDIX A

Quality Assurance and the Input-
Output Accounts

The Input-Output Accounts form an integral
part of the Canadian System of National Accounts
(CSNA). The CSNA is modeled to a large extent
on the United Nations System of National Ac-
counts with adaptations which reflect Canadian
institutional arrangements, particular aspects of
the Canadian data base and Canadian traditions.
The U.N. System of National Accounts has been
developed over the years as a result of the
experiences and practices of many countries,
reinforced by the contributions of international
experts dedicated to the establishment of rigorous
international  standards for national accounting.
Canada has been a significant contributor to the
development and refinement of the U.N. System
of National Accounts as a theoretically vald in-
ternational standard. and as well, has been a
pioneer in the development and application of
Input-Output Accounts in the context of a com-
prehensive system of national accounting.

The Input-Output Accounts as is true for
most parts of the CSNA, are derived statistical
constructs as opposed to statistics which come
immediately from a statistical survey or other data
source. All manner of statistical data is used in
constructing the comprehensive measures of
economic activity encompassed by the system of
national accounts. Thus, at first flush, the quality
of CSNA constructs is dependent on the quality of
the data used in the estimating process. However,
as will be described below, the estmating and
analytic procedures of the CSNA in general and
the Input-Output Accounts in particular generate
a quality dimension of their own by subjecting the
basic data to a system of logical relationships not
available for data generated in a narrower context.
This should and does lead to an interactive
process whereby insight is gained into the quality
of basic source data and perceived deficiencies
are remedied. The Input-Output Accounts are a
comprehensive measure of economic activity and
all facets of the economy must be somehow
measured, even when data relating to a particular
aspect of activity are deficient. As many data
sources of varying quality are necessarily em-
ployed in constructing Input-Output Accounts it
becomes difficult to give precise statistical est-
mates of error,’ as can be done in describing the
standard error for a survey designed in accord
with sampling theory. Even in these cases, of
course, there is no precise measurement of non-
sampling error.

T For a discussion of problems In quantfying measurement
errors in the nauonal accounts see Some Problems in
Dewising Measures of Error for the National Accounts by
Peter Kirkham; System of National Accounts. National
income and Expenditure Accounts, First Quarter 1976
(Catalogue 13-001). For another reference o the quality
of estimates of GDP by Industry, see Gross Domestic
Product by Industry 1984 Last Issue Appendix |
{Catalogue 61-213); the ordinal rating established there
would be very similar to the one which would prevail for
equivalent estimates coming out of the Input-Output
Accounts which. however, gain in quality level due to the
extensive balancing procedure used in their production.

APPENDICE A

Garantie de la qualité et comptes
d’entrees-sorties

Les comptes d'entrées-sorties font partie inte-
grante du Systeme de comptabilite nationale du
Canada (SCNC). Le SCNC est calque dans une
large mesure sur le Systeme de comptabilité na-
tionale des Nations Unies. avec les adaptations
nécessaires pour tenir compte des particularites
institutionnelles du Canada, notamment sur le plan
de la base de donnees et des traditions canadien-
nes. Les Nations Unies ont elabore leur Systeme de
comptabilite nationale au fil des ans en s'inspirant de
I'expérience et de la pratique de nombreux pays
ainsi que de I'avis d'experts internationaux qui ont
consacre leurs efforts a I'etablissement de normes
internationales rigoureuses dans ce domane. Le
Canada a apporté une contribution appreciable a la
mise en place et au perfectionnement du Systeme
de comptabiliteé nationale des N.U. a titre de norme
de reférence internationale valable sur le plan
théorique, tout en effectuant un travail de défrichage
dans la conception et l'application de comptes
d'entrées-sorties dans le cadre d’'un systeme
complet de comptabilité nationale.

Les comptes d'entrées-sorties, a l'instar de la
plupart des éléments du SCNC. consistent en chif-
fres dérives, par opposition aux statistiques tirées
immediatement d'une enquéte ou d'une autre
source de donnees. Toutes sortes de statistiques
entrent dans |'élaboration des mesures globales de
I'activité économique refietee par la comptabilité
nationale. Par consequent, de prime abord, 1a qualite
des agregats du SCNC depend de celle des don-
nées utilisées dans le processus d'estimation. Ce-
pendant, comme on le verra plus loin, les methodes
d'estimation et d'analyse du SCNC en général et
des comptes d'entrees-sorties en particulier ont
leur dimension propre en matiere de qualite, du fait
que les donnees de base sont soumises a un en-
semble de relations logiques qui ne sont pas dispo-
nibles a I'egard des statistiques produites dans un
contexte plus etroit. Il en résulte - comme cela est
normal - un processus d'interaction qui permet
d’'avoir un apercu de la qualité des donnees de base
et de remedier aux lacunes deécelees. Les comptes
d'entréees-sorties refletent de maniere complete
I'activite economique; ainsi, tous les aspects de
I'économie doivent étre mesures d'une fagcon ou
d'une autre, méme quand les donnees relatives a
une activité particuliere laissent a deésirer. Un grand
nombre de sources de données de gqualite variable
atant necessairement employées dans |'élaboration
des comptes d'entrees-sorties, il est difficile de
fournir une estimation statistique precise de la marge
d'erreur', comme on peut le faire par le calcul de
I'écart-type dans le cas d'une enquéte conforme a
la theorie de I'échantillonnage. Méme dans ces cas,
on ne dispose evidemment d'aucune mesure précise
de l'erreur due a des sources autres que l'échan-
tillonnage.

v On lrouvera un exposé des problemes posés par la quan-
tification des erreurs de mesure dans les Comptes nationaux
dans La mesure de l'erreur dans les Comptes nationaux -
quelques problémes d'élaboration, de Peter Kirkham, Systeme
de comptabiliteé nationale, Comptes nationaux des revenus et
des depenses, premier tnmestre de 1976 (n® 13-001 au
catalogue). On trouvera ausst une autre evaluaton de la
qualté des estimations du produit inlerreur brut par industrie
dans Produit intérieur brut par industrie, 1984, Derniere
edition, Appendice |, (n® 61-213 au catalogue). le classe-
ment ordinal qu'on y trouve serait rés semblable a celui qui
prevaudrait pour les estimatons equivalentes provenant des
comptes d'entrées-sorties, a I'exception d'un gamn dans le
niveau de la qualité provenant de la procedure extensive
d’équilibrage des comptes.



All parts of the CSNA are accounting
constructs (the other sub-systems apart from the
Input-Output Accounts being the Income and
Expenditure Accounts, Gross Domestic Product
by Industry, the Balance of International Pay-
ments, the Financial Flow Accounts and Produc-
tivity Measures) and as such they impose
constraints with respect to the relationships of the
various classes of activities. This note describes
some of these constraints and shows how they
work to improve the quality of individual compo-
nents as well as the quality of the overall
constructs.

in common with some other parts of the
CSNA the Input-Output Accounts generate
measures of economic production, or Gross
Domestic Product (GDP).2 There are three con-
ceptually identical but statistically different
procedures to estimating GDP, and all three are
used in various parts of the CSNA. These ap-
proaches are to estimate the value of final product
or final demand. called Expenditure on Gross
Domestic Product (sometimes abbreviated to
Gross Domestic Expenditure), to estimate the
value of primary input costs (labour income,
profits, net interest payments, net indirect taxes,
etc.) and to estimate the value added by pro-
ducing entities, i.e., the value of output of com-
modities minus the value of commodities used in
the production process. The latter two approaches
are both called Gross Domestic Product. These
measures are usually constructed in a manner
largely independent of each other, and in the
absence of perfect measurement, slightly different
totals usually result. It is common, when pre-
senting the two aggregates simultaneously, as in
the Income and Expenditure Accounts, to display
this difference as the "statistical discrepancy”.

While the input-Output Accounts incorporate
the three measures of GDP noted above, there is
no “statistical discrepancy” in the Input-Output
Accounts. The Input-Output Accounts are made
up of interrelated sets of industry and com-
modity accounts, at present 190 industries on
1970 S.I.C. and 216 on 1980 S..C. and 602
commodities and primary inputs, and all of these
accounts must be simultaneously in balance. The
reasons these accounts being in balance, and the
seeming contrast with other accounts in the
CSNA where a "statistical discrepancy” is shown
explicitly, arise not from statistical perfection but
from the manner in which the Input-Output
Accounts are constructed. To bring out the nature
of this approach, two related facets can be
identified. They are the accounting structure,
elaborated in another chapter, and the manner by
which data are fitted into this structure. The
Input-Output Tables are a complete accounting
of transactions generating the production process,
identifying intermediate transactions between
production entities as well as primary inputs and
final output. Thus the construction of Input-
QOutput Tables starts with reports by firms of what
they have produced (or shipments adjusted for
inventory change) and what they have used in the
production process. "What they have used in the
production process” are the total inputs, classified
as purchases of commodities (which come from
other firms or from abroad) and as primary inputs
(wages, profits, etc.). The estimation process is
yet far from complete but a fundamental equi-
valence is already established. The summation of
the value of output minus the summation of the

Z The other frequently used measure, Gross National
Product (GNP) i1s conceptually identical 1o GDP except for
the treatment of lactor paymenis to and from non-
residents. As the concepts are otherwise identical, it IS
simpler t0 make reference only to the GDP concept.
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Tous les éléements du SCNC sont des cons-
tructions comptables (les autres sous-systemes,
mis a part les comptes d'entrées-sorties. etant les
comptes de revenus et de dépenses, les comptes
de produit industriel. la balance des paiements
internationaux, les comptes de flux financiers et les
mesures de la productivite); a ce titre, ils imposent
des contraintes aux relations existant entre les
diverses catégories d’activites. Cette note vise a
décrire certaines de ces contraintes et la facon dont
elles contnibuent a ameliorer la qualite des com-
posantes particulieres tout comme des statistiques
globales.

De méme que certains autres volets du SCNC,
les comptes d'entrees-sorties produisent des me-
sures de la production economique. ou produit
intérieur brut (PIB)2. |l existe trois méthodes iden-
tiques sur le plan conceptuel, mais differentes au
niveau statistique, pour estimer le PIB - les trois
étant utilisees dans differentes parties du SCNC.
Ces meéthodes consistent a estimer la valeur du
produit final ou de la demande finale, appelée
dépense du produit intérieur brut (et parfois abregée
en dépense intérieure brute), a estimer la valeur des
éléments de couts prnmaires (revenu du travail,
hénefices, paiements nets d'interét, impots indirects
nets, etc.) et a estimer |a valeur agjoutee par les en-
tités productrices, c'est-a-dire la valeur de la
production, diminuée de celle des ressources utili-
sees pour obtenir cette derniere. Les deux dernieres
méthodes sont celles du produit intérieur brut. Ces
agrégats sont generalement élabores de maniere
assez indépendante I'un de 'autre si bien que, en
I'absence de mesure parfaite, on obtient genéra-
lement des chiffres legerement differents. Il est
d'usage courant, lorsqu’on présente les deux agre-
gats simultanément, comme dans les comptes de
revenus et de dépenses, d'appeler cette différence
“divergence statistique."”

Les comptes d'entrées-sorties incorporent les
trois mesures du PIB susmentionnées, mais ne
présentent aucune "divergence statistique”. lls sont
composes d'ensembles de comptes d'industries et
de produits lies entre eux - actuellement 190
industries sur la C.A.E. de 1370 et 216 industries
sur la C.T.l. de 1980 et 602 produits et entrées
primaires — tous ces comptes devant étre simul-
tanéement equilibrés. L'eéquilibre de ces comptes, en
contradiction apparente avec les autres parties du
SCNC qut présentent explicitement une "divergence
statistique”. tient non pas a la perfection statistique
des comptes d'entrées-sorties, mais a la fagon
dont ils sont élaborés. Pour faire ressortir la nature
de cette méthode, on peut définir deux aspects liés.
Il s'agit de la structure des comptes, detaillee dans
un autre chapitre, et de la facon dont les données
sont insérées dans cette structure. Les tableaux
d'entrées-sortias constituent une comptabiliteé
complete des operations engendrant le processus
de production, qui met en relief les opérations
intermédiaires entre les entités de production de
méme que les entrées primaires et les sorties
finales. Par consequent, |'élaboration des tableaux
d’'entrées-sorties commence par des déclarations
des entreprises sur ce qu'elles ont produit (ou
expedié apres correction de la variation des stocks)
et sur ce qu'elles ont utilisé dans le processus de
production. “Ce qu'elles ont utlisé dans le pro-
cessus de production” represente l'ensemble des
entrées, classées en achats de produits (aupres
d'autres entreprises ou de l'etranger) et en entrées
primaires (salaires, beénéfices, etc.). Le processus
d'estimation est encore loin d'étre complet, mais
une équivalence fondamentale est deja etablie.  La

? L'autre mesure couramment utilisée, le produt national brut
(PNB), est identique au PIB sur le plan conceptuel, sauf en ce
qur concerne le tratement des operations avec les non-
residents. Comme les deux mesures sont identiques par
atlleurs, 1l est plus simple d’utiliser uniquement le PIB.



value of commodity purchases for intermediate
input yields the value of primary inputs. Momen-
tarily leaving aside imports. the vaiue of pur-
chases by domestic industries of commodities tor
intermediate use Is identical to the value of sales
by domestic industries of commodities for inter-
mediate use. There are two equivalent state-
ments of this process: a) total cutput minus
intermediate input equals primary nputs. b) total
output minus intermediate use of output equals
final output. To complete the picture, some inter-
mediate input is met from imports, and to maintain
equality, imports are a deduction from final
demand.3 This accounting for intermediate use Is
unique to the Input-Output Tables, and provides
for a formal linkage between primary input {(GDP)
and final demand (Expenditure on GDP).

The process defined above simultaneously
generates equivalent values for primary input and
final demand and it provides the framework for ail
subsequent steps. The basic notion remains to
refine, not upset, the identity between final de-
mand and primary input. All transactions are
defined in terms of commodities, and this leads to
the establishment of commodity balances. The
output and intermediate use of industries is
specified by commodity, and estimates are made
of the commodity content (and totals) of the final
demand categories - exports and imports, in-
vestment (fixed and inventory), government
expenditure and personal expenditure. While the
value of the sum of the disposition, intermediate
and final, of all commodities is equal to the sum
of the supply of all commodities, this is not initially
true when balances are struck for individual
commodities. This leads to detailed investigation
of the commodity balance of each commodity.
(While logically the analysis of commodity balan-
ces follows the industry balances, the actual
practice is of course more interactive than is
suggested by this description.) All sources of
apparent commodity imbalance are investigated,
be they problems in classification, valuation,
timing, or even improper reporting. The analysis
of the commodity balances is an intensive pro-
cess and one in which one can make use of any
appropriate source of information to corroborate
or modify the values found in the initial trial
balance. A simple case arises when a commodity
is assigned to a different commodity class on the
supply side than on the use side, and this can be
easily remedied.

Or statistically strong data on the disposition
of a commodity may indicate that production was
under-reported. If evidence can be found to
support this proposition the reported production
values will be modified. In all this analysis account
is continually taken of intermediate use. and as
noted above, it is through accounting for inter-
mediate use that identity is maintained between
primary input and final demand. In spite of these
efforts it is recognized that the statistical data are
not perfect. One can note that manufacturing
production can be reported for a fiscal year which
does not correspond to the calendar year, and
exports are recorded for the month when the

I Iimports can go for intermediate use or for final demand. As
imports are by defimtion not production in Canada, all
wmports are deducted in estimating the value of Canadian
production.

somme de la valeur des sorties, diminuee de la
somme de la valeur des achats de produits corres-
pondant aux entrées intermediaires. donne la valeur
des entrees primaires. Si on laisse de cote pour le
moment les importations, la valeur des achats de
produits effectues par les entreprises inténeures en
vue d'une utilisation intermediaire est identique a la
valeur des ventes de produits realisees par les
entreprises interieures pour une utiisation interme-
diaire. Il existe deux enonces equivalents de ce
processus: a) le total des sorties moins les entrees
intermediaires égale les entrees primaires; b) le total
des sorties moins |'utilisation intermediaire de sorties
égale la production finale. Pour completer le tableau.
il faut ajouter que certaines entrees intermediaires
sont fournies par les importations si bien que, pour
maintenir I'égalité, les importations doivent venir en
déduction de la demande finale3. Cette comptabili-
sation des utilisations intermediaires est particuliere
aux tableaux d'entrées-sorties et fournit un lien
formel entre les entrées primaires (PIB) et la
demande finale (depense du PIB).

Le processus defini précedemment engendre
simultanéement des valeurs équivalentes pour les
entrées primaires et la demande finale et met en
place le cadre nécessaire a toutes les étapes ulte-
rieures. Le principe de base est d'affiner. et non de
modifier, I'identite entre la demande finale et les
entrées primaires. Toutes les operations sont défi-
nies au niveau des produits, ce qui conduit a etablir
des equilibres par produit. Les sorties et les utili-
sations intermédiaires des industries sont specifiées
par produit et I'on procéde a une estimation de la
teneur en produit (et des totaux) des composantes
de la demande finale - exportations et importations,
investissements (fixes et en stocks), dépenses
publiques et dépenses des particuliers. Si la valeur
de la somme des utilisations — intermediaires et
finales — de tous les produits est egale a la somme
de I'offre de tous les produits, il n'en est pas de
méme initialement lorsqu'on calcule les soldes
refatifs aux produits particuliers. Cela entraine des
recherches approfondies sur le solde de chaque
produit. (Bien que logiquement I'analyse des soldes
par produit suive celle des soldes par industrie, en
pratique le processus est évidemment plus interactif
qu'on pourrait le croire d'apres cette description.)
Toutes les causes de déseéquilibre apparent au ni-
veau des produits sont étudiées, qu'il s'agisse de
problemes de classification, d'évaluation ou d’e-
chelonnement dans le temps, voire de déclaration
inexacte. L'analyse des soldes par produit repre-
sente un travail considérable, pour lequel on peut
fare appel a toute source pertinente de rensei-
gnements afin de corroborer ou de modifier les
valeurs établies en calculant le solde provisoire.
Une situation simple - a laguelle I est facile de
remedier - se présente lorsqu'un produit n'est pas
classé dans la méme catégorie du cote de I'offre et
du caté des utilisations.

Autre possibilité, de fortes statistiques d'utilisa-
tion d'un produit peuvent indiquer une sous-
déclaration de la production. Si I'on peut trouver des
faits a l'appui de ce soupgon, on modifiera les
chiffres déclarés de production. Dans toute cette
analyse, on tient continuellement compte des utili-
sations intermédiaires et, comme on |'a indiqué,
c'est par la prise en compte de ces derniéres qu'on
peut maintenir 'identité entre les entréees primaires
et la demande finale. On admet que, malgré tout ces
efforts, les statistiques ne sont pas parfaites. On
notera par exemple que la production manufacturiére
peut étre déclarée dans le cadre d'un exercice qui
ne correspond pas a l'année civile et que les

I Les wnportations peuvent étre absorbées par des utiisations
mtermédiarres ou par fa demande finale. Etant donne que, par
défintion, elles ne sont pas produttes au Canada, les
importations sont toutes deduites dans I'estimation de la valeur
de la production canadienne.
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export documents are received for statistical
tabulation. For reasons such as these the defini-
tive resalution of small differences in the balance
for an individual commadity is Intractable. and in
practice these differences are reflected in raw
material inventary, the commodity content of
which is not reported. Care is still taken to ensure
that total inventary change accord with reported
values. and that no persistent bias is introaduced. It
is mteresting to nate that in Norway, a country
recagnized for having a highly developed set of
Input-Output Accounts, changes in stocks of
individual commaodities are also estimated in the
caontext of commadity balances.

In summary, the equivalence between primary
input (GDP) and final demand (Expenditure on
GDP) in Input-Output Tables flows from the
process by which the Tables are estimated. and
this equivalence is achieved through accounting
for intermediate transactions.

From the simple notion of this accounting
framework the following theoretical'analytical
canstructs and constraints can be identified:

(i) The supply of each commodity must
equal its demand (including change In
stacks).

(i)  The output of each industry must equal its
intermediate use and primary inputs.

(i)  GDP must equal Expenditure on GDP.

(v) Domestic expart of each commadity at
praoducers’ prices can't be more than
domestic production (plus change In
stocks).

(v) Re-exports of a commodity can't be
mare than the imports.

(vi) There cannot be withdrawals from stocks
of a particular commadity year after year.

(vit)  Maost non-durable consumer commodi-
ties can't have erratic movements from
year to year. Food would be such an
area. But, durable commodities (such as
cars) could move widely.

(viii)  Labour income in any industry should be
independently analyzed from the point of
view of employment and average ear-
nings. This would assure a proper rela-
tionship.

(ix) Where, for some industry or final demand
category, components of the account are
drawn fram different data sources, atten-
tion should be paid to ensure reasonable.
internal relationships. For exampie, for
hospitals and educational institutions,
which are in final demand categories,
labour income forms only part of their
expenditures and it cannot be larger than
total expenditure.

(x) The price of exports f.o.b. should be
consistent with the price of domestic
shipments, i.e. ISP!, unless there is clear
price differentiation. This would expose
the valuation problems.
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exportations sont enregistrees pour le mois ou les
documents d’exportation sont recus aux fins d'eta-
blissement des tableaux statistiques. Pour des
raisons de ce genre, il est impassible d'elucider de
fagon definitive les legeres differences que peut
presenter le solde d'un produit particulier, ces
differences se refletant en pratique dans les stocks
de matieres premieres, dont la composition par
produit n'est pas declaree. On vellle cependant a ce
que la vanation totale des stocks corresponde aux
valeurs declarees et a eviter tout biais persistant. Il
est intéressant de noter qu'en Norvege, un pays
réputé pour le perfectionnement de ses comptes
d'entrées-sorties, les vanations des stocks des
divers produits sont egalement evaluees dans le
cadre des soldes par produit.

En résumé, l'equivalence entre les entrees
primaires (PIB) et la demande finale (depense du
PIB) dans les tableaux d'entrées-sorties decoule du
processus d'estimation des tableaux, cette equiva-
lence etant obtenue grace a la prise en campte des
operations intermediaires.

A partir des grandes lignes de ce cadre comp-
table, on peut etablir ies contraintes et les cons-
tructions théoriques ou analytiques suivantes:

(i) L'offre de chaque produit doit étre egale a
sa demande (vanation des stocks comprise).

(i) La production de chaque industrie doit etre
egale a ses utlisations intermediaires et a
ses entrees primaires.

(i) Le PIB doit étre egal a la depense du PIB.

(iv) Les exportations canadiennes de chaque
produit, aux prix a la production, ne peuvent
etre superieures a la production inténeure
(augmentee de la variation des stocks).

(v) Les réexportations d'un produit ne peuvent
etre supérieures aux impaortations.

(vi) Il ne peut y avoir de prélevements sur les
stocks d'un produit particulier année apres
annee.

(vii) La plupart des produits non durables de
consommation ne peuvent accuser des va-
riations erratiques d’'une annee a I'autre. Les
aliments en sont un exemple. Par contre, les
biens durables (comme les automobiles)
peuvent marquer de fortes fluctuations.

(vin) Le revenu du travail dans une industrie
donnée doit faire I'objet d'une analyse
independante du point de vue de I'emploi et
des rémunérations mayennes, afin d’assurer
une relation apprapriee.

(ix) Lorsque, pour une industrie ou une categorie
donnée de la demande finale, les compo-
santes du compte sont tiréees de sources
d'information différentes, il caonvient de
velller au caractére raisannable des relations
internes. Par exemple, pour les hopitaux et
les etablissements d’enseignement, qui se
trouvent dans les catégones de la demande
finale, le revenu du travail ne représente
qu'une partie des depenses et ne peut étre
supérieur au total de ces dernieres.

(x) Le prix des exportations f.o.b. doit étre
conforme au prix des expeditions intérieures,
c'est-a-dire a I'lPVI, a mains qu'il n'existe
une différenciation claire des prix. Cela
dénoterait des problemes d'évaluation.



(xi) The structure of an industry or final
demand category does not shift radically
from year to year. Any major shift must be
analyzed in terms of supply as well.

The above list is by no means exhaustive but
it does illustrate the power of logical constraints
over the quality of the final product.

The quality of the Input-Output Accounts
cannot be meaningfully determined in absolute
terms but must be judged in relation to intended
use. The Input-Output Accounts are a genera-
lized accounting system designed to meet a
number of diverse uses, each with its particular
exigencies and constraints. Simultaneously the
Input-Output Accounts serve as a basis for and
in support of measures of economic growth. mo-
del building, structural analysis and productivity
measurement. The measurement of economic
growth focuses on the relative change in activity
and on consistent measurement across time
periods. An analysis of the structure of the
economy i1s more likely to pay attention to one or
a few points in time and is more concerned with
the size of various activities. In reality there is
some conflict in marshalling scarce resources to
achieve these diverse ams. Apart from these
direct applications the Input-Output Accounts
have a significant role in refining and corro-
borating the annual values for the CSNA accounts
compiled sub-annually. By this extension the
requirements and applications of these sub-
annual measures, such as business cycle
analysis, are applicable also to the Input-Output
Accounts.

The measurement of economic activity is an
attempt to capture and classify dynamic events in
the economy, and this very dynamism presents
problems in measurement. It 1s readily apparent
that classification schemes, of industries and of
commodities, can become obsolescent and must
be updated. Such changes disrupt the continuity
necessary for much economic analysis and thus
the national accountant can be faced with a
trade-off between relevance and consistency-
over-ime. Less obvious are questions of con-
sistency with respect to a particular firm. Firms
are classified to industries on the basis of the
nature of their activity, and firms. particularly ones
which are not highly specialized, can effect
changes in the nature of their activity which result
in their reclassification to another industry. When
this happens the firm and all its activity disappear
discretely from one industry and are added to
another. Even the manner in which a firm carries
on its activities can change and these changes
will manifest themselves as seeming breaks in
economic accounts. A firm always has a number
of choices between having some service per-
formed by its own work force or purchasing it
from another firm. Obvious examples are trucking,
accounting, advertising and janitonal services.
Where such activity is performed by the firms’
own work force it is recorded as a set of
expenses by the firm; if purchased it is production
by the supplying firms. As a firm changes its
practices the Input-Output Accounts will change
accordingly. It is not possible to identify the
particular cases where such changes do occur.
but if significant they will manifest themselves as
apparent instability in input-output coefficients.

(x1)y La structure d'une industrie ou d'une
categorie de la demande finale ne subit pas
de changements radicaux d'une annee a
I'autre. Toute vanation d'importance doit etre
analysee egalement sur le plan de I'offre.

La liste précédente, qui n'est absolument pas
exhaustive, illustre l'influence des contraintes logi-
ques sur la qualite du produit final.

On ne peut déterminer valablement la qualite
des comptes d'entrées-sorties dans |'absolu; il faut
I'apprecier en regard de l'utilisation visee. Les
comptes d'entrees-sorties représentent un systeme
de comptabilite generalise visant a repondre a un
certain nombre d'utilisations diverses. dont chacune
a ses exigences et ses contraintes particulieres. Si-
multanement, ces comptes servent de base et
d’appui a la mesure de la croissance economique, a
I'élaboration de modeéles, a I'analyse structurelle et a
la mesure de la productivite. La mesure de la crois-
sance economique fait une large place a la vanation
relative de l'activite et a la coherence de la mesure
dans le temps. Une analyse de la structure de I'e-
conomie est davantage axee sur un ou quelques
points dans le temps, ainsi que sur ia talle des
diverses activites. En realite, la mobilisation de
ressources limitees en vue d'atteindre ces buts
divers occasionne certains conflits. Mis a part ces
applications directes, les comptes d'entrées-sorties
jouent un role appreciable dans I'affinage et la
validation des valeurs annuelles des comptes du
SCNC etablis dans un cadre inférieur a I'annee. Du
fait de ce prolongement, les exigences et les appli-
cations de ces mesures sous-annuelles, comme
'analyse du cycle conjoncturel. sont egalement
applicables aux comptes d'entrees-sorties.

La mesure de I'activiteé économique vise a saisir
la dimension dynamique de I'économie; or, ce
dynamisme méme presente des problemes de me-
sure. Il est manifeste que des mecanismes de
classification - des industries ou des produits -
peuvent devenir perimes, d'ou la necessité d'une
mise a jour. Ces modifications perturbent la con-
tinuité nécessaire a une bonne partie de I'analyse
economique, de sorte que les responsables de la
comptabilite nationale sont confrontés a un arbitrage
entre la pertinence et la coherence dans le temps.
Moins évidentes sont les questions de coherence a
I'égard d'une entreprise particuliere. Les entreprises
étant classées entre les industries d'apres la nature
de leurs activites, des entreprises, en particulier si
elles ne sont pas tres spécialisées, peuvent modifier
la nature de leurs activités, ce qui entraine leurs
reclassements dans une autre industnie. Lorsque
cela se produit, I'entreprise et toute son activite
disparaissent d’'un coup d’une industrie, pour
s'ajouter a une autre. Méme la fagon dont une
entreprise mene ses activites peut changer, cette
modification se manifestant par une apparente
solution de continuite dans les comptes economi-
ques. Une entreprise a toujours un certain nombre
de choix entre I'exécution de certains services par
son propre personnel et I'achat des mémes services
a une autre entreprise. On en trouve des exemples
evidents avec le transport par camion, la compta-
bilite, la publicité et I'entretien des batiments.
Lorsque cette activite est executee par le personnel
de l'entreprise, elle est inscrite dans les depenses
de cette derniere — tandis que, si elle est achetee,
elle passe dans la production des entreprises qui
fournissent ces services. Lorsqu'une entreprise
change ses pratiques a cet egard. Il en va de méme
des comptes d’entrees-sorties. Il est impossible de
detecter les cas particuliers ou ces changements se
produisent, mais s'ils sont importants, ils se mani-
festeront par une instabilite apparente des coef-
ficients d'entrées-sorties.
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The reliability of national accounting con-
structs can also be inferred by a perusal of the
size and magnitude of statistical revisions which
appear with the passage of time. This of course is
particularly true of accounts published on a cur-
rent monthly or quarterly basis. Imtial estimates
based on partial response to Surveys must be
revised in the face of more complete coverage.
Annual information is necessarily more complete
and more detalled than sub-annual data, and
thus annual revisions to sub-annual data be-
come necessary. The Input-Output Accounts are
completed on an annual basis and with most
annual information availlable; thus they are less
subject to revision. There still are basic data that
become available at less frequent intervals
(measures of economic activity in agriculture are
benchmarked to the quinquennial censuses of
agriculture, for example), and these must be
incorporated from time to time. Apart from the
routine refinement of the basic data two other
considerations come into play. Data deficiencies
are known and are addressed as resources be-
come available. When a weak statistical area is
strengthened. this information can be used to
improve earlier estimates. National accounting is
always on a learning curve. As the ultimate
computer, for example, has not yet been designed
and built, neither have there been developed the
definitive Input-Output Accounts. New insights
often have application to earlier time periods.
When all these influences get incorporated into
the final product, there are revisions. Here again
there is a dilemma. Constant refinements mean
constant changes, and users of the accounts are
faced with frequent up-dates which are indivi-
dually of little consequence to them. The practice
is to establish a revision policy which limits
changes in the published record to periods where
experience has indicated that their impact is likely
to be important. Other revisions, individually of
little consequence but cumulatively of some
significance, are saved and incorporated at per-
iodic intervals as historical revisions.

Quality assurance also gains credibility when
the statistics are subject to independent audit.
Conscientious and reputable statistical agencies
welcome such review. There is nothing arcane
about national accounting., However unlike busi-
ness accounting, which is widely practiced and
widely understood with a large body of accepted
conventions, the construction of the national
accounts is of necessity a rather specialized and
centralized endeavour. The audit function, to be
truly helpful, must recognize all the demands on
and applications of national accounting estimates.

Richard and Nancy Ruggles. two interna-
tionally preeminent experts in national accounting,
have recently presented in several fora their
proposal for a system of Integrated Economic
Accounts. Their proposal is an evolution of and
not basically dissimilar to the national accounts of
western industrial economies. They constructed
an illustration of their proposal and this was
published as "Integrated Economic Accounts for
the United States, 1947-80".4 In the same issue
there were comments by eight notable practi-
tioners and users of national accounts data. The

& Survey of Current Business, May 1982; Bureau of Eco-
nomic Analysis, United States Department of Commerce.
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La fiabiliteé des agrégats de la comptabilite
nationale peut également étre deduite d'un examen
de l'ampleur des revisions statistiques apportees
dans le temps. Cela vaut ewdemment de maniere
toute particuliere pour les comptes publies chaque
mois ou chaque trimestre. Les estimations initiales
fondées sur des reponses partielles aux enquétes
doivent étre révisees lorsqu'on obtient des resultats
plus complets. Des renseignements annuels sont
necessairement plus complets et plus detailles que
des données sous-annuelles. de sorte qu'il devient
nécessaire d'apporter des revisions annuelles a ces
dernieres. Les comptes d'entrées-sorties etant
établis dans un cadre annuel, alors que la plupart
des renseignements annuels sont disponibles, ils
sont moins sujets a revision. Il y a cependant quel-
ques donnees fondamentales qui sont produites a
intervalle moins fréequent (par exemple, les mesures
de l'activité economique dans I'agriculture sont
rattachées aux recensements quinquennaux de ce
secteur); elles doivent étre incorporées de temps a
autre. Mis a part le perfectionnement courant des
données de base, deux autres considerations
entrent en jeu. Les lacunes presentées par les
donnees sont connues et sont corrigées lorsque les
ressources voulues sont disponibles. Lorsqu'un
domaine statistique faible est renforceé. cela peut
étre utilise pour améliorer les estimations ante-
rieures. La comptabilité nationale se trouve toujours
en phase d'apprentissage. Tout comme I'ordinateur
"definitif”, par exemple. n'a pas encore été congu ni
construit, on n'a pas encore elaboré de comptes
d’entrees-sorties definitifs. De nouveaux apergus
trouvent souvent une application dans les peériodes
antérieures. Lorsque tous ces facteurs sont incor-
porés au produit final, des révisions surviennent. La
encore. iI se pose un dilemne. Des perfectionne-
ments constants signifient des changements cons-
tants, ce qui expose les utilisateurs des comptes a
des mises a jour fréquentes qui, prises indivi-
duellement, n‘ont guére de repercussion pour eux.
La pratique est d'établir une politique de reévision qui
limite les changements de chiffres publies aux
périodes pour lesquelles I'experience a indiqué que
I'effet des changements risquait d'étre important.
Les autres revisions, négligeables individuellement
mais d'une certaine importance cumulativement,
sont mises en réserve pour étre incorporees a
intervalle périodique, a titre de révisions historiques.

La garantie de la qualité gagne aussi en cré-
dibilité lorsque les statistiques font I'objet d’une
vérification indépendante. Tout organisme statistique
digne de ce nom se soumet volontiers aux examens
de ce genre. Il n'y a rien de secret dans la comp-
tabilité nationale. Cependant a la difference de la
comptabilité commerciale qui est largement prati-
quée et largement comprise et s'accompagne d'un
vaste ensemble de conventions admises, I'élabo-
ration des comptes nationaux est nécessairement
une entreprise plutdt spécialisée et centralisee. La
verification, pour étre vraiment utile, doit tenir
compte de toutes les demandes imposées a la
comptabilité nationale et de toutes les applications
de ses produits.

Richard et Nancy Ruggles, deux experts en
comptabilité nationale de renommee internationale,
ont expose récemment dans diverses enceintes leur
projet de systéme de comptabilité economique in-
tégrée. Leurs proposition est une forme evoluee des
comptes nationaux tenus par les pays industrialises
occidentaux et n'est pas sans ressemblance avec
ces comptes. Ces experts ont illustreé I'application
de leur proposition dans une publication intitulée
“Integrated Economic Accounts for the United
States, 1947-80"4. Dans le méme numero figu-
raient les observations de huit eminents praticiens

T Survey of Current Business, May 1982, Bureau of Economic
Analysis, United States Department of Commerce.



range of the objections to the Ruggles’ proposal
was most striking. as in each case the comments
reflected the commentator’s particular interest. In
many cases, any change in the structure of the
presentation to better serve one user’'s needs
would have an adverse effect on an other
application. This incident serves to lllustrate the
wide range of uses to be served by one gener-
alized system of national accounting. It may also
be suggested that an audit by each of the above
commentators on any country’'s system of na-
tional accounts would result in a widely different
bills of particulars.

Quality assurance is a necessary and integral
part of building the Input-Output Accounts, and it
1S an objective which can be realized only with
careful attention both to the process of compiling
the accounts and to the vaiidity of the resulting
product. To be successtul, quality assurance
should both inspire confidence and define hmi-
tations.

et utilisateurs des chiffres de la comptabilité
nationale. La diversité des objections suscitees par
la proposition des Ruggles etait la constatation la
plus frappante. les observations de chacun reflétant
ses ntéréts particuliers. Dans nombre de cas, un
changement de la structure de presentation afin de
mieux servir les besoins d'un utilisateur aurait un
effet negatif sur une autre application. Cette
anecdote illustre le large éventall des fins auquel doit
répondre un systéeme unique de comptabilité
nationale. On pourrait egalement penser qu'une
verification effectuée par chacun des commentateurs
susmentionneés a propos des comptes nationaux de
n'importe quel pays donnerait des listes de
remarques particulieres bien differentes les unes des
autres.

La garantie de la qualite est un élement neces-
saire et important de i'elaboration des comptes
d’entrees-sorties, et c’est un objectif que I'on ne
peut atteindre qu'en portant une grande attention
aussi bien au processus d'établissement des
comptes qu'a la validité des resultats obtenus. Pour
bien remplir son role, la garantie de la qualité doit
tout a la fois inspirer la confiance et definir les
limites.
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APPENDIX B

How to Read Input-Output Tables

This Appendix is primarily designed to serve
as an introduction to Input-Output Tables for
those users of statistics who are less familiar with
this presentation of data. All readers may find
information of interest in the last section,
"Availability of An Expanded Data Base".

Input-Output Tables are set up on a year-
by-year basis, that is the tables deal with each
year separately, rather than as a time seres
where the values for a number of years can be
read from one table. There are several reasons
for this format, relating both to the relationships
being displayed and to efficiency in presentation.
There are four tables presented for each year. In
the Make Matrix at Aggregation M (Tables 1, 5,
etc.) there is displayed in the columns the output
of each industry, specified by commodity.! and in
the rows, the output of each commodity showing
which industry produces it. The Use Matrix, at
Aggregation M (Tables 2, 6, etc.), displays in the
columns the commodities and primary inputs
flowing to each industry for use in the production
process. Similarly the rows in the Use Matrix
show for each commodity and primary input the
use by industry. The Final Demand Matrix, Tables
3. 7. etc., for Aggregation M) displays in the
columns the commodity composition of each
category of final demand and in the rows the
values of each commodity flowing to the various
categories of final demand. The Impact Table
(Table 85 relating to the year 1981 only), and the
Tables on Margins, (Tables 4, 8, etc.) are special
features of Input-Output Tables and are dis-
cussed below in their respective sections. This
simple summary of the accounting framework,
which is described extensively in Chapter 1,
illustrates how the relationship between industries
and commodities is conveyed in each table, and it
is the integrity of these relationships that sets
Input-Output Tables apart from other economic
accounts. From the display of data just described
it is possible to derive a large number of rela-
tionships relating commodities, industries, cate-
gories of final demand, Gross Domestic Product
by industry, etc. In the following sections several
possible analytic applications are described, and
the reader is led through the steps required to
locate the appropriate data from the published
tables and to arrange them in a manner suitable
for sach purpose. Possible applications are by no
means limited to the examples given, but by
following the examples there should develop a
familiarity with the data base which should serve
the reader in developing analyses serving his own
interests. It would be possible to present a tabular
presentation as a time series of each of the
analytical application suggested below. but this
would at once make the publications unpalatably
ponderous and obscure the essential simplicity of
input-output relationships.

1 In mnput-output accounting, the term commodity refers to
both goods and services.

APPENDICE B

Comment se servir des tableaux
d’entrees-sorties

On se propose ici d'abord de présenter les ta-
bleaux d'entrées-sorties aux utilisateurs de statis-
tiques qui sont moins au courant de ce type de
présentation des données. Tous les lecteurs peu-
vent trouver des renseignements interessants dans
la derniere partie, intitulee "Comment obtenir une
base élargie”.

Les tableaux d'entrées-sorties sont établis sur
une base annuelle, c'est-a-dire que les tableaux
traitent chagque annee separéement et ne forment pas
une série chronologique dont les valeurs pour un
certain nombre d'années se trouvent dans un seul
tableau. Ce format est retenu pour plusieurs raisons,
qui se rapportent a la fois aux relations présentées
et a l'efficacité de la présentation. Il y a quatre
tableaux pour chaque annee. Dans la matrice de la
production au niveau d'agrégation M (tableaux 1. 5,
etc.), on présente dans les colonnes la production
de chaque industrie, précisee par bien ou service, et
dans les lignes, la production de chaque bien ou
service selon l'industrie productrice. La matrice des
utilisations, au niveau d'agrégation M (tableaux 2, 6,
etc.), montre dans les colonnes les biens ou ser-
vices et les entrées primaires se dirigeant dans
chaque industrie afin de servir au processus de
production. De méme, les lignes de la matrice des
utilisations vont montrer l'utilisation par industrie de
chaque bien ou service et chaque entrée primaire.
La matrice de la demande finale (tableaux 3, 7, etc.
pour l'agrégation M) montre dans les colonnes la
composition en biens et services de chaque caté-
gorie de demande finale, et dans les lignes, les
valeurs de chaque bien ou service destinées aux
diverses catégories de demande finale. Le tableau
d’'impact (tableau 85, afférant a I'année 1981 seu-
lement) ainsi que les tableaux sur les marges, (ta-
bleaux 4, 8, etc.) sont des caractéristiques speciales
des tableaux d'entrées-sorties et sont examinées
ci-aprés. Ce simple résume du cadre comptable,
qui est décnt de fagon approfondie au chapitre 1,
montre comment la relation entre les industries et
les biens ou services se retrouve dans chaque
tableau, et c'est cette integrite de relation qui classe
les tableaux d'entrées-sorties a part des autres
comptes economiques. A partir de la presentation
des données que l'on vient de faire, il est possible
d'obtenir un grand nombre de relations faisant
intervenir les biens ou services, les industries, les
catégories de demande finale, le produit intérieur
brut par industrie. etc. On décrit plus loin plusieurs
applications analytiques possibles, et le lecteur suit
les différentes étapes nécessaires pour localiser les
données appropriées dans les tableaux publiés et les
disposer de la fagon qui convient a chaque utilisa-
tion. Les applications possibles ne se limitent en
aucune facon aux exemples donnés, mas en les
suivant, le lecteur devrait acquerir une certaine
connaissance de la base de donnees qui lul servira
a preparer les analyses qui repondent a ses propres
besoins. Il serait possible d'adopter une présentation
tabulaire, comme une série chronologique de
chacune des applications analytiques presentees
ci-dessous, mais ceci aurait pour effet de rendre
les publicattons beaucoup trop volumineuses et
obscurcirait la simplicite essentielle des relations
d'entrées-sorties.



In the examples given below, one industry,
the Plastic Products Industry, and one commadity,
Plastic Fabricated Products, will be used for
purposes of illustration. These entries are from
the Aggregation M matrices and the industry can
be identified as Column 12 in the Make and Use
matrices, and the commodity as row 29 in the
Make, Use and Final Demand matrices. While
reference is made only to the years 1971 and
1981 developments can be traced year by year
with reference to the appropriate tables.

Who Produces What?

In the Make Matrix, each row shows the dis-
tribution by industry of the output of a commodity
and each column shows the distribution by
commodity of the output of an industry. In order
to know which industries produce a particular
product, examine the relevant commodity row
which depicts the production of that commodity
by various industries listed in the columns. For
example, the Plastic Products Industry produced
$331.0 million of Plastic Fabricated Products in
1971. All domestic industries together produced
$409.1 million (Table 41, last column) while
$116.1 million was imported (Table 43, column
labeled "Imports”).2 making a total supply of
$525.2 million. Thus the Plastic Products Industry
accounted for 80.9% of domestic production and
63.0% of the available supply of the Plastic
Fabricated Products.

In 1981 the Plastic Products Industry
produced $1,694.5 million, all industries produced
$2,110.5 million (Table 81, last column), with
imports of $731.6 million (Table 83, Imports col-
umn, row 29) making a total supply of $2.842.1
million of Plastic Fabricated Products. In this year,
the Plastic Products Industry accounted for 80.3%
of domestic production and 53.6% of the total
available supply. This shows that the Plastic
Products Industry did not maintain its share of the
market for Plastic Fabricated Products, losing
ground to both other domestic manufacturers,
such as Paper and Allied Industry which produced
$63.9 million (Table 81, Column 18), and to
imports.

Composition of Qutput of an Industry

Has the composition of output of an industry
changed over time? Published Input-Output Ta-
bles readily permit one to compare an industry’s
output mix for one year with any other year or
over the span of 21 years that the tables now
cover. Again, in the Make Matrix each column
shows the distribution by commaodity of the output
of an industry. In Table 41 (for 1871), the total
production of the Plastic Products Industry was
$522.7 million, of which Plastic Fabricated Pro-
ducts accounted for $331.0 million or 63.3%. In
1981 (Table 81) the output of the industry was
$2,778.1 million, of which Plastic Fabricated
Products was $1,694.5 million or 61.0%.

Z7 1t will be noticed that imports of commodities appear with a
negative sign. The consumption of commodities in both the
intermediate (Use) and Final Demand matrices mncludes both
domestic production and imports. As imports do not
constitute domestc production, they must be deducted.
imports form part of the avalable supply of a commodity and
they are thus added to domestic production for such a
calculation.

88

Dans les exemples donnés ci-dessous, une
industrie, l'industrie des produits en matiere plas-
tique, et un seul bien, les produits plastiques
manufacturés, serviront aux fins d'illustration. Ces
données proviennent des matrices au niveau
d'agrégation M, et lindustrie peut étre identifiee
comme étant la colonne 12 des matrices de la
production et des utilisations, tandis que le bien
serait la ligne 29 des matrices de la production, des
utilisations et de la demande finale. Méme si I'on ne
mentionne que les années 1971 et 1981, il est
possible de suivre I'évolution année par année dans
les tableaux appropries.

Qui produit quoi?

Dans la matrice de la production, chaque ligne
donne la répartition par industrie de la production
d'un bien ou service, et chaque colonne montre la
répartition par bien ou service de la production d'une
industrie. Afin de savoir quelles industries pro-
duisent quel bien ou service. examinons la ligne du
bien ou service en question qui en decrit la produc-
tion par les différentes industries indiquees dans les
colonnes. Ainsi, en 1971, 'industrie des produits en
matiere plastique a produit pour $331.0 millions de
produits plastiques manufactures. Toutes les indus-
tries intérieures ont produit au total $409.1 millions
(tableau 41, derniére colonne), tandis que les im-
portations se sont élevées a $116.1 millions (tableau
43, colonne intitulée “importations”)2, ce qui donne
une offre totale de $525.2 millions. Par conséquent,
I'industrie des produits en matiere plastique a
compté pour 80.9% de la production intérieure et
pour 63.0% de l'offre totale de produits plastiques
manufactureés.

En 1981, l'industrie des produits en matiere
plastique a produit pour $1,694.5 millions, I'ensem-
ble des industries a produit pour $2,110.5 millions
(tableau 81. derniere colonne), tandis que les im-
portations se sont elevees a $731.6 millions (tableau
83, colonne des importations, ligne 29), ce qui
donne une offre totale de $2,842.1 millions de
produits plastiques manufactures. Cette annee-la,
I'industrie des produits en matiere plastique a
compté pour 80.3% de la production intérieure et
pour 59.6% de I'offre totale disponible. On constate
ainsi que l'industrie des produits en matiere plas-
tique n'a pas conservé sa part du marché pour les
produits plastiques manufacturés, et elle a di ceder
du terrain a la fois aux autres fabricants intérieurs,
tels que l'industrie du papier et activites annexes,
qui a produit pour $63.9 millions (tableau 81, co-
lonne 18), et aux importations.

Composition de la production d'une industrie

La composition de la production d'une industrie
change-t-elle avec le temps? Les tableaux d'en-
trées-sorties publiés nous permettent de comparer
facilement la production d'une industrie pour une
anneée donnée a celle d'une autre année, ou meme
pour I'ensemble des 21 années sur lesquelles pot-
tent les tableaux. La encore. chague colonne de la
matrice de la production montre la répartition par
bien ou service de la production d'une industrie. Le
tableau 41 (pour 1971) montre que la production
totale de l'industrie des produits en matiére plastique
a éte de $522.7 millions, et de ce montant, les
produits plastiques manufacturés ont compté pour
$331.0 millions, ou 63.3°%. En 1981 (tableau 81), la
production de l'industrie s'est élevée a $2,778.1
millions, dont $1,694.5 millions, ou 61.0%, au titre
des produits plastiques manufactures.

2~ On notera gue les importations de biens ou de services ont un
signe negatif. La consommation de biens ou de services dans
les matrices intermediaire (utiisaton) et de demande finale
comprend la production intérieure et les importations. Comme
les importations ne constituent pas une production interieure, Il
faut les deduire. Les importations font partie de I'offre d'un tien
ou service, et on les apoute a la production interieure pour
obtenir ce chiffre.



Who Buys What?

All commodities flow to industries as inputs
into their production process or to the final de-
mand sector for final consumption (and inventory
change). Elements in a row in the Use Matrix
depict the use of a particular commodity by
various industries and elements in the row of the
same commodity in the Final Demand Matrix
show the use of that product by final demand
categories. In 1971, $466.8 million worth of
Plastic Fabricated Products was purchased by all
industries (Table 42, last column, row 29), with
the amount purchased by each industry displayed
as an entry in row 29 under each industry column.
By 1981, purchases of Plastic Fabricated Pro-
ducts by all industries had increased to $2,263.5
million (Table 82, last column, row 29). The Final
Demand Matrix (Table 43 for 1971, Table 83 for
1981) shows the value of Plastic Fabricated
Products purchased by consumers. by govern-
ment, exported, etc. For that matter the Use and
the Final Demand matrices are helpful in informing
business not only of the industries which use therr
products and services but also of the industries
which use the products and services of their
customers and of their customer’'s customers,
and so on. This permits an understanding of the
probable change in demand for the products of
any given industry that may result from changes
in other industries or markets which may seem to
be unrelated (see the section below on multi-
pliers).

Inputs

The Use (Input) Matrix shows for each in-
dustry the actual use of purchased commodities
needed to produce the output mix of commodities
appearing in the Make Matrix of the same
industry. Thus the input column in Table 42 for
the Plastic Products Industry represents the use
of goods and services in 13971 to produce the mix
of commodities appearing in Table 41 for that
industry. The column of current dollar commodity
input values3 represents the industry’s techno-
logy to produce its output in a given year. For
example, we can identify commodity inputs of
natural gas. gasoline and fuel oil, the main raw
materials such as fabrics and industrial chemicals,
operating, office. laboratory and food supplies,
and services such as other finance, insurance and
real estate and business services.

3 The laid down cost of a commodity at the using estabiish-
ment (the purchaser's price) will often include addiional
margins, such as for-hire transportation costs, trade
margins and commodity taxes in addition to the value for the
commodity received by the producer (producer’'s pnce). In
the input-Output Tavbles transactions are recorded at
producers’ prices so that the value of a commodly as
recarded n the purchasers’ accounts will balance with the
value recorded m the producers’ accounts, and the
additional costs (margins) are shown as purchases from the
ndustnies producng those commodities. The sum of these
costs equals the value paid by the purchaser, but the
additional cost elements incurred between the producer and
purchaser are recorded 10 the appropnate commodity.
Transportation margins are shown as purchased from the
transportation industries, trade margins purchased from
wholesale or retall trade industries, and commodity taxes as
mputs nto the purchasing industry in the row utled
“commodity indirect taxes”.

Qui acheéte quoi?

Tous les biens et services se dirigent vers les
industries sous forme d’'entrées pour le cycle de
production, ou vers le secteur de la demande finale
pour consommation finale (et variation des stocks).
Les élements d'une ligne de la matrice des utili-
sations présentent l'utilisation d’'un bien ou service
en particulier par diverses industries et les elements
de la ligne du méme bien ou service dans la matrice
de la demande finale montrent 'utilisation de ce
produit par categorie de demande finale. En 1971,
'ensemble des industnies a achete pour $466.8
millions de produits plastiques manufactures (tableau
42, derniére colonne, ligne 29), le montant achete
par chaque industrie figurant comme une inscription
dans la ligne 29 dans chaque colonne d'industrie. En
1981, les achats de produits plastiques manufac-
turés par l'ensemble des industries etaient passes a
$2.253.5 millions (tableau 82, derniére colonne,
ligne 29). La matrice de la demande finale (tableau
43 pour 1971, tableau 83 pour 13981) montre la
valeur des produits plastiques manufactures achetes
par les consommateurs, par les administrations
publiques, les exportations, etc. A ce titre, les ma-
trices des utilisations et de la demande finale se
révelent utiles en informant les entreprises non
seulement des industries qui consomment leurs
biens et services, mais auss! des industries qui
consomment les biens et services de leurs clients et
des clients de leurs clients, et ainsi de suite. |l est
ainsi possible d'appréhender la variation probable de
la demande pour les produits d'une industrie donnée
qui pourrait résulter de changements dans d’autres
industries ou sur d'autres marches, changements
qui auraient pu sembler étre independants (voir la
partie consacrée aux multiplicateurs ci-apres).

Entrées

La matrice des utilisations (entrees) montre pour
chaque industrie I'utilisation proprement dite des
biens ou services achetes necessaires a la produc-
tion des produits (biens ou services) figurant dans la
matrice de la production de la méme industrie. Ainsi,
la colonne des entrees du tableau 42 pour I'industrie
des produits en matiere plastique montre ['utilisation
des biens et services en 1371 qui ont servi a la
production des produits figurant au tableau 41 pour
cette industrie. La colonne des valeurs en dollars
courants des entrees de biens et services3 repre-
sente la technologie de I''ndustrie pour sa production
d'une année donnée. Ainsi, nous pouvons identifier
les entrees de biens et services tels que le gaz
naturel, I'essence et le mazout, les principales
matieres brutes, comme les tissus et les produits
chimiques industriels. les fournitures d’exploitation,
de bureau, de laboratoire et alimentaires, ainsi que
les services tels que les autres services en finances.
assurances et affaires immobilieres, de meme que
les services commerciaux.

I (e cout en magasin d'un bien ou d'un service a l'établisse-
ment utiisateur (le prix a l'achat) va souvent comprendre des
marges additionnelles. comme par exemple les frais de transporn
par véhicule de {ocation, les marges commerciales et les impots
sur les produits, en plus de la valeur du bren ou du service que
recolt le producteur (prix a la production). Dans les tableaux
d'entrees-sorties, les transactions sont enregistrées aux prix a
la production. de sorte que la valeur d'un bien ou d'un service
figurant dans les comptes de l'acheteur va correspondre a la
valeur ndiquée dans les comptes du producteur, tandis que les
couts addwonnels (marges) vonl figurer comme des achats
auprés des industries produisant ces hiens ou services. La
somme de ces colts sera egale a la valeur payee par I'ache-
teur, mais les élements de couls supplementarres occasionnes
par la transacton entre le producteur et I'acheteur seront
enregistrés au bien ou service en cause. Les marges de
transport figurent comme des achats auprés des industries des
ransports, les marges commerciales seront achetées aupres
des branches des secteurs du commerce de gros ou de detail,
et les impots sur les produts seront des entrees dans I'ndustrie
acheteuse dans la hgne des "“impots indirects sur biens et
services”.
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As indicated above the input column in Table
42 for 1971 for the Plastic Products Industry
indicates the industry technology for that year. A
producing establishment in that industry could
compare its input structure to that of the industry
in total, bearing in mind that its product mix may
be different from that of the total industry. The
availability of current dollar input columns for
other years allows comparisons of a given indus-
try technology from year to year. The input
structures in current dollars may change because
of product mix changes, changes in relative prices
of inputs, or technology changes.

Gross Domestic Product by Industry

It is not uncommon to think of the output of
an industry in terms of the values of the commo-
dities produced - steel for steel mills, cars and
trucks for motor vehicle manufacturers. Yet a brief
reflection tells us that the production of steel
needs coal and iron ore, among other commo-
dities, and these latter commodities are not the
products of steel mills, but their inputs. Thus the
economic production of an industry must be the
value of the commodities produced by an industry
minus the value of commodities purchased from
other industries or from other countries (imports).
A general term for the difference between the
value of commodities produced and commodities
purchased from others as input into the produc-
tion process is value added, or more technically,
Gross Domestic Product. The Use Matrix displays
all the costs incurred in production by the indus-
try, the commodities used, and in Item 97-100 in
Aggregation M, wages and salaries, supplemen-
tary labour income, net income of unincorporated
business, and operating surplus. These four
entries together constitute Gross Domestic Pro-
duct at factor cost and represent the contribution
of the industry to the total vaiue of production of
the economy. Indirect taxes are a cost to the
industry and are reflected in the market price of
commodities produced by the industry. Subsidies,
where applicable, have the effect of lowering cost
to the firms receiving them and thus lower the
market prices of commodities produced by the
industry.

Gross Domestic Product for the Total
Economy?

By summing Gross Domestic Product across
all industries in the Use Matrix and Gross
Domestic Product originating in the final demand
categories, one can calculate Gross Domestic
Product for the total economy. This can be done
to get either Gross Domestic Product at factor
cost or at market prices. The section on Gross
Domestic Product and Expenditure on Gross
Domestic Product at the end of Chapter 1
describes the derivation of these measures in
current dollars.

4 Similar calculations can be performed In constant prices. In
the Constant Price Tables the last row (namely Item 97 at M
Aggregation} is called Gross Domestic product at factor cost
in constant prices, also referred to as Gross Domestic
Product by Industry. This aggregation of income categories
is necessary since there is no meaningful way to deflate
each category of income direct. In an Input-Output
framework, Gross Domestic Product by industry 1s derived
residually by the application of double deflation methods to
the current price industry outputs and ndustry commodity
mnputs as well as indirect taxes and subsidies. For further
reference see The Input-Output Structure of the Cana-
dian Economy in Constant Prices, Catalogue 15-511,
Chapters 2 and 3.
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Comme on I'a vu ci-dessus, la colonne des
entrées du tableau 42 pour 1971 pour l'industrie des
produits en matiére plastique donne la technologie
industrielle de cette année-la. Un établissement de
cette industrie peut comparer la structure de ses
entréees a celle de l'ensemble de Vindustrie, sans
oublier que les biens ou services qu'il produit peu-
vent différer de cette derniere. Les colonnes des
entrées en dollars courants pour les autres annees
permettent de faire des comparaisons de la
technologie de Vindustrie d’'une année a I'autre. Les
structures des entrées en dollars courants peuvent
se modifier en raison d’'un changement de |a nature
de la production, des prix relatifs des entrees ou a
cause de changements technologiques.

Produit intérieur brut par industrie

On peut se représenter la production d'une in-
dustrie en termes des valeurs des biens ou services
produits, par exemple l'acier pour les acieries, les
voitures et les camions pour les fabricants de
vehicules automobiles. Mais, si 'on y regarde d'un
peu plus prés, on constate que la production d'acier
necessite notamment du charbon et du minérai de
fer et que ces biens ne sont pas les produits des
acieries, mais leurs entrées. Par conséquent, la
production économique d'une industrie doit étre la
valeur des biens et services produits par une in-
dustrie moins la valeur des biens et services
achetés auprés d’'autres industries ou d'autres pays
(importations). La difference entre la valeur des
biens et services produits et des biens et services
achetés auprés d'autres agents et servant comme
entrée a la production s'appelle, de facon generale,
la valeur ajoutee, ou encore, de fagon plus
technique, le produit intérieur brut. La matrice des
utilisations va présenter tous les couts engendrés
lors de la production par l'industrie. les biens et
services utilisés, et aux postes 97-100 de I'agre-
gation M, les salaires et traitements, le revenu
supplémentaire du travail, le revenu net des en-
treprises individuelles et I'excedent d'exploitation.
Ces quatre postes pris ensemble constituent le
produit intérieur brut au cout des facteurs et
représentent la contribution de l'industrie a 1a valeur
totale de la production de I'economie. Les impots
indirects constituent un colt pour l'industrie et se
répercutent dans le prix au marche des biens et
services produits par I'industrie. Les subventions, le
cas échéant, réduisent les couts pour les firmes qui
en bénéficient, et partant, le prix au marche des
biens et services produits.

Produit intérieur brut global4

En prenant la somme du produit interieur brut
pour I'ensemble des industries de la matrice des
utiisations et du produit intérieur brut émanant des
catégories de demande finale. on peut calculer le
produit intérieur brut global. On peut ainsi obtenir le
produit intérieur brut au cout des facteurs ou aux
prix du marché. La partie consacrée au produit
interieur brut et aux depenses imputées au produt
intérieur brut a ia fin du chapitre 1 décrit le calcul de
ces mesures en dollars courants.

4 On peut fare les mémes calculs en prix constants. Dans les
tableaux en prix constants. la derniere ligne (a savorr le poste
97 au niveau d'agrégation M) s'appelie le produit intéreur brut
au colt des facteurs en prix constants appele eégalement produit
nténeur brut par industrie. Une telle agrégation des catégores
de revenu est necessarre, puisqu’il N’y a pas de moyens
valables de proceder a la déflation directe de chaque categorne
de revenu. Dans les tableaux d'enlrées-sorties, le produtt
interieur brut par industre s'obtient de fagon résiduelle par
'utihsation des meéthodes de double deflation appliquees a la
production en prix courants des industries et aux enlrees de
biens et services dans les industries, de meme qu'aux IMPOts
indirects et aux subventions. Pour d'autres renseignements, voir
La structure par entrees-sorties de I'economie canadienne en
prix constants, {n215-511 au catalogue), chapitres 2 et 3



Domestic Availability of Commodities

It may be of interest to know the domestic
availability of a particular commodity (or all
commodities) for a particular year or for the entire
time series. To simplify, the domestic availability
may be defined as total production less exports
plus imports (assuming no inventory change).
These values can be read direct from the Input-
Output Tables. In 1971 the production of Plastic
Fabricated Products (Table 41, last column) was
$409.1 million, while total Exports (Domestic
exports plus re-exports) and Imports (Table 43)
were $24.8 million and $116.1 million respec-
tively. Thus domestic avallability of this product
can be derived as $409.1 million - $24.8 million
+%$116.1 million = $500.4 million. The cor-
responding values for 1981 are found in Tables
81 and 83, yielding $2.110.5 million -$230.7
million +$731.6 milion = $2,611.4 million.

Import Share

The data in the preceding section permit the
ready calculation of the import share, that is, what
portion of the domestic availability of a commodity
comes from other countries. From these data the
import share in 1971 can be calculated as $116.1
million + $500.4 milion = .232 or 23.2%. For
1981 the import share is $731.6 million +
$2.611.4 million = .280 or 28.0%. Thus, while
domestic production for domestic use rose
considerably, imports accounted for a larger share
of the increased market.

Export Share

For countries like Canada dependent on
foreign trade, there is continuing interest in our
export performance, and a simple indicator of
such performance is what part of the total
domestic production of a commodity is exported.
in 1971, 5.6% ($22.9 milion + $409.1 million
x 100) of the domestic production of Plastic
Fabricated Products was exported:. by 1981 this
had increased to 10.4% ($219.9 million
+ 82,110.5 million x 100). Exports in this
context refer to domestic exports only.

Margins

Margins measure the difference between the
price paid by the purchaser of a commodity and
that received by the producer of the commodity.
Seven distinct margins (retail trade, wholesale
trade. tax, transport, gas, storage and pipeline)
are published at the M Aggregation only. For
example, see Table 84 in the current price series.
These margins facilitate a quantitative analysis of
the difference between the price paid by the
purchaser and that received by the producer.
Referring to Table 84 we find that in 1981 the
margins applicable to Plastic Fabricated Products
are as follows: retail, $74.7 million; wholesale,
$155.4 million; tax.5 $97.9 million and transport.
$58.5 million; for a total of $386.5 million. Total
supply of the commodity was equal to domestic

5 i may be noted that the tax margin refers to all commodity
laxes except provincial sales taxes which are allocated
direct to industnes and categores of final demand. Not all
mdirect taxes are classified as commodity taxes. Other
ndirect taxes. such as property taxes, aré nol commo-
dity-specific and they are allocated 1o the paying industry.

Offre intérieure de biens et de services

On peut s'intéresser au calcul de I'offre inte-
rieure d'un bien ou service donne (ou de I'ensemble
des biens et services) pour une annee donnée ou
pour la serie chronologique toute entiere. En bref,
I'offre intérieure peut se definir comme la production
totale moins les exportations plus les importations
(en supposant qu'il n'y a aucune variation des
stocks). Ces valeurs peuvent s’obtenir par lecture
des tableaux d’entrées-sorties. En 13971, la pro-
duction de produits plastiques manufactures (tableau
41, derniere colonne) s'est élevée a $409.1 millions,
tandis que les exportations totales (exportations
interieures plus réexportations) et les importations
(tableau 43) etaient de $24.8 millions et de $116.1
millions respectivement. Par consequent, |'offre
interieure peut se calculer ainsi: $409.1 millions
~-824.8 milions +$116.1 millions = $500.4 mil-
lions. Les valeurs correspondantes pour 1981 se
trouvent dans les tableaux 81 et 83 et nous donnent:
$2,110.5 millions -%$230.7 millions +$731.6 mil-
lions = $2,611.4 millions.

Part des importations

Les donnees de la partie precedente nous per-
mettent de calculer rapidement la part des impor-
tations, c'est-a-dire la partie de ['offre interieure
d'un bien ou d’un service qu! provient d’autres pays.
A partir de ces donnees. on peut calculer la part des
importations en 1971 comme suit: $116.1 millions
+ $500.4 millions = 0.232 ou 23.2 %. Pour 1981,
la part des importations est: $731.6 millions +
$2,611.4 millions = 0.280 ou 28.0%. Ainsi, pendant
que la production interieure destinée a i'utilisation
intérieure augmentait considérablement, les impor-
tations ont compté pour une plus grande part de
I'accroissement du marche.

Part des exportations

Pour les pays qui, comme le Canada, dépendent
du commerce international, les resultats a l'expor-
tation suscitent un intérét constant, et un indicateur
simple a ce titre est la partie de la production
intérieure totale d’'un bien ou d'un service qui est
exportée. En 1971, 5.6% ($22.9 miliions
+ $409.1 millions x 100) de la production intérieure
de produits plastiques manufacturés a eté exportee;
en 1981, cette proportion etait passee a 10.4%
($219.9 millions + $2,110.5 millions x 100). Les
exportations dans ce contexte sont les exportations
interieures seulement.

Marges

On entend par marges la ditference entre le prix
payé par I'acheteur d'un bien ou d'un service et le
prix percu par le producteur. Il en existe sept
genres: celles du commerce de détail, du commerce
de gros. du transport, de la distribution du gaz, de
I'entreposage et des pipelines, ainsi que les impots.
Elles sont presentees au niveau M seulement (voir
par exemple le tableau 84 de la sene en prix
courants). Les donnees sur les marges permettent
de faire une analyse quantitative de la différence
entre le prix paye par I'acheteur et celui touche par
e producteur. Revenons au tableau 84. Nous
constatons qu'en 1981 les marges relatives aux
produits plastiques manufactureés sont les suivantes:
commerce de détal, $74.7 millions; commerce de
gros, $155.4 millions; impotsS, $97.9 millions et

5 On peut constater que les marges sous forme d'impots se
rapportent a tous les impots sur biens et services, a
I'exception des taxes provinciales de vente, qui sont imputées
directement aux indusines et aux categones de demande
finale. Tous les mpadts indirects ne sont pas classés comme
des impots sur biens et services. D’autres impots indirects,
comme les impots fonciers, ne frappent pas des biens ou des
services el sont affectés a l'industne qui paie.
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production of $2,110.5 million and imports
$731.6 million which gave a total of $2,842.1
million in 1981. The various margins added an
amount of $386.5 million. So the purchasers paid
$3,228.6 million ($2,842.1 million +$386.5 mil-
lion) and producers including importers received
$2,842.1 million.

Implicit Price Deflators

The Input-Output Tables are published in
both current prices (Catalogue 15-510) and
constant prices (Catalogue 15-511). For any
value, or for any vector of values (by commodity,
industry or final demand category) an implicit
price can be calculated as the quotient of the
value in current prices divided by the cor-
responding value in constant prices. These values
when transformed into an index form are not
measures of pure price change, but provide a
reasonable approximation of price movement.

Indirect Taxes - Who Pays Them?

it has been described that in compiling
Input-Output Tables at producers’ prices the
costs or margins that anse between the value
received by the producer, a value that covers all
his costs, and the value paid by the purchaser
must be identified. One of these margins is the
value of commodity taxes paid by the purchaser,
be it an industry or a category of final demand.
All commodity indirect taxes and all other indirect
taxes are classified to the industry or category of
final demand paying them. The total of such taxes
agrees with values published in the National
Income and Expenditure Accounts (Catalogue
13-201), but the Input-Output Tables indicate
who pays the taxes, and not only the total
receipts by government. Simidarly, in the Input-
Output Tables subsidies are allocated to the
industries receiving them. This detailed routing of
indirect taxes and subsidies makes possible
additional analyses of the effect of taxes and can
be particularly useful for some policy simulation
models.

Multipliers (Impact Analysis)

Impact table is published at the M level of
aggregation only for 1981. It shows both the direct
and indirect requirements of inputs per dollar of
delivery to final demand. These total requirements
(or effects) are normally called impact multipliers.
For exampie, with an increase in the final demand
for Plastic Fabricated Products there will be a
direct increase in purchases by the Plastic Pro-
ducts Industry from industries producing industnal
chemicals, other chemical products, etc. But the
effect of the production of Plastic Fabricated
Products does not end with the purchase of
industrial chemicals, other chemical products etc.
It begins a long chain of production since each of
the products purchased will require, in turn,
various inputs. Two types of inputs are therefore
identitied: direct inputs are those purchased by
the industry under consideration; indirect inputs
are those purchased by all industries in which
production Is required in order to supply inputs to
the first industry. The Impact table captures the
total impact of these effects of demand through-
out the economy.
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transports, $58.5 millions, pour un total de $386.5
millions. L'offre totale du bien état egale a la
production intérieure de $2,110.5 millions et aux
importations de $731.6 millions, qui ont donné au
total $2.842.1 millions en 1981. Les diverses
marges ont ajouté un montant de $386.5 millions.
Par conséquent, les acheteurs ont payé $3,228.6
millions ($2.842.1 millions +$386.5 millions), tandis
que les producteurs, y comprs les importateurs, ont
touche $2.842.1 millions.

Coefficients implicites de déflation des prix

Les tableaux d'entrées-sorties sont publies en
prix courants (n® 15-510 au catalogue) et en prix
constants (n® 15-511 au catalogue). Pour toute
valeur, ou pour tout secteur de valeurs (par bien ou
service, industrie ou catégorie de demande finale), il
est possible de calculer un prix implicite comme le
quotient de la valeur en prix courants divise par la
valeur correspondante en prix constants. Ces va-
leurs exprimées sous forme indicielle ne sont pas
des mesures de la variation pure de prix, mais
fournissent une approximation raisonnable des
mouvements des prix.

Les impots indirects - Qui les paie?

On a déja dit que lors de la préparation des
tableaux d'entrées-sorties aux prix a la production,
il faut identifier les colits ou les marges qui s'inter-
posent entre la valeur reqgue par le producteur,
valeur qui couvre tous ses couts, et la valeur payee
par |'acheteur. Une de ces marges est la valeur des
impots payes par l'acheteur, qu'il s'agisse d'une
industrie ou d'une categorie de demande finale.
Tous les impots indirects sur biens et services et
tous les autres impéts indirects sont classés dans
I'industrie ou la catégorie de demande finale qui les
paie. Le total de ces impdts correspond aux valeurs
publiées dans les Comptes nationaux des revenus et
des dépenses (n0 13-201 au catalogue), mais les
tableaux d'entrées-sorties montrent qui paie les
impots, et non pas seulement le total des recettes
par niveau d'administration publique. De meéme.
dans les tableaux d'entrees-sorties, les subven-
tions sont reparties suivant les industries qui en
bénéficient. Ce cheminement detaille des impots
indirects et des subventions permet de faire d’autres
analyses de l'impact fiscal, et peut étre particulie-
rement utile pour certains modéles de simulation de
politiques.

Multiplicateurs (analyse d’impact)

Le tableau d'impact {prépare et publie seulement
au niveau d’agrégation M pour I'annéee 1981 seule-
ment) présente les entrees directes et indirectes
necessaires pour acheminer un dollar de production
au stade de la demande finale. Ces besoins (ou
effets) totaux sont appeles multiplicateurs. Ainsi, une
augmentation de la demande finale de produits
plastiques manufacturés se traduira par une aug-
mentation directe des achats par I'industrie des
produits en matiere plastique aupres des industries
produisant des produits chimiques industriels, d’au-
tres produits chimiques, etc. Mais I'effet de la pro-
duction de produits plastigues manufacturés ne
prend pas fin avec l'achat de produits chimiques
industriels, d'autres produits chimiques, etc. Elle
commence en fait une longue chaine de production,
puisque chacun des produits achetés va necessiter,
a son tour, diverses entrées. On identifie par con-
sequent deux types d’entrées: les entrées directes,
qui sont achetées par lindustnie en cause. et les
entrées indirectes, qui sont achetées par I'ensemble
des industries dont la production est nécessaire afin
de fournir les entrées a la premiere industrie. Le
tableau d'impact va saisir 'impact total de ces effets
de la demande a travers I'ensemble de I'économie.



Thus, we can trace the impact of an increase
in final demand for Plastic Fabricated Products as
follows. Reading across row 29 of Table 85, we
see the direct and indirect impact of increased
final demand for Plastic Fabricated Products on
each industry’s output. By summing this row
across all columns, the total impact is obtained.
This total appears as 1.9473 in the last column of
Table 85. Multiplier tables can be used to study
the effects of changes in consumer expenditures,
government expenditures, capital expenditures,
exports, etc., on the production levels of the
economy. Thus, multiplier analysis in an input-
output framework provides a useful tool for
economic analysis by business, government, and
other research institutions. Changes in industry
outputs arising from changes in the level of final
demand can also be used to estimate other re-
quirements. For example, given supplementary
information about employmentoutput ratios. it
would be possible to calculate the employment
required to produce the increased level of output.
Similarly. supplementary information on capital
output ratios and capacity can be used to shed
light on possible needs for additional plant and
equipment.

The assumptions that underlie the input-
output model have been described in Chapter 6 of
this publication. These assumptions may not
capture exactly the real world conditions, but in
our judgement, they provide a good framework for
conducting economic analysis.

Availability of an Expanded Data Base

Input-Output Tables at Aggregation M only
are presented in this publication. A number of
entries in Aggregation W are confidential under
the provisions of the Statistics Act. However,
there is now a public data base available at Ag-
gregation W. In this public data base confidential
entries have been suppressed and the values
rounded from thousands of dollars to millions of
dollars.

Note on CANSIM and the Input-Output
Matrices

The tables in this publication are stored in
CANSIM. There are two ways to retrieve data
from CANSIM: through either a CANSIM identifier,
which is composed of a CANSIM matrix number
and a series number, or a Databank number.
These numbers are as follows:

Nous pouvons par consequent suivre l'impact
d'une augmentation de la demande finale de pro-
duits plastiques manufactures comme suit. En lisant
la ligne 29 du tableau 85, nous voyons I'impact
direct et indirect d'un accroissement de la demande
finale de produits plastiques manufacturés sur la
production de chaque industrie. En faisant la som-
mation des éléments de cette ligne a travers toutes
les colonnes, on obtient I'impact total. Dans la der-
niére colonne du tableau 85, on peut lire que ce total
est de 1.9473. Les tables de multiplicateurs peuvent
servir a étudier les effets d'une variation dans les
dépenses de consommation, les depenses publi-
ques, les dépenses en capital, les exportations, etc.
sur la production de I'économie. Ainsi. l'analyse par
multiplicateur dans le cadre des tableaux d’entrees-
sorties est un excellent outil d'analyse economique
pour les entreprises, les administrations publiques et
les divers instituts de recherche. Les variations des
sorties des industries imputables aux variations du
niveau de la demande finale peuvent également
servir a estimer les autres besoins. Ainsi, si ['on
dispose de renseignements supplementaires sur les
coefficients de travail (emploi production), il serait
possible de calculer I'emploi necessaire a la reali-
sation de I'accroissement du niveau de production.
De méme, d'autres renseignements sur les ratios,
capital/production et les capacités peuvent servir a
preciser les besoins possibles en usines et matériel
supplémentaires.

Les hypotheses retenues pour le modele
d’entrées-sorties ont été decrites au chapitre 6 de
la présente publication. Ces hypothéses peuvent ne
pas saisir exactement la réalite, mais a notre avis,
elles constituent une bonne base de depart pour des
analyses economiques.

Comment obtenir l1a base élargie

La presente publication ne regroupe que les
tableaux d'entrées-sorties du niveau d'agregation
M. Un certain nombre de données au niveau
d'agrégation W sont confidentielles en vertu des
dispositions de la Loi sur la statistique. Toutefois, Il
existe maintenant une base de données publiques
au niveau d'agregation W. Dans cette base de don-
nées publiques. on a supprime les donnees confi-
dentielles et les valeurs ont ete arrondies au million
de dollars le plus proche, et non pas au millier.

Notes sur CANSIM et les matrices d’entrées-
sorties

Les tableaux de cette publication sont stockes
dans CANSIM. Il existe deux fagons d'extraire les
données de CANSIM: soit selon les identificateurs
CANSIM, qui sont une combinaison du numeéro de la
matrice et du numeéro de la série, ou encore, selon
le numero Databank. Ces numéros sont les suivants:

Type Matrix No. Databank No. Type NO matrice NO databank
Make/(Output) 7711-7761 I 80000-1 89999 Production/
(sorties) 7711-7761 | 80000-1 89999
Use/{Input) 7711-7761 I 40000-1 59999 Utilisation/
(entrées) 7711-7761 i 40000-1 59999
Final Demand 7762-7790 1 60000-1 79999 Demande finale 7762-7790 I 60000-1 79999
GDP at factor PIB au cout
cost 4663 | 28000-1 28500 des facteurs 4663 | 28000-1 28500

For Make, Use and Final Demand Input-
Output Matrices:

The CANSIM identifiers are organized se-
quentially within a CANSIM matrix, making
retrieval of a range of commodities within a matrix
much easter. There is one matrix number per in-
dustry and final demand category at aggregation
level M. The series numbers have the general
form, a.b, where the suffix b corresponds to the

Pour les matrices de la production, des utilisa-
tions et de la demande finale:

Les identificateurs CANSIM sont classés par
ordre sequentiel a I'interieur d'une matrice CANSIM,
facilitant considérablement |'extraction d'une serie de
produits a l'intérieur de celle-ci. Il y a un numero
de matrice par industrie et par categorie de de-
mande finale au niveau d'agrégation M. Les
numeros de la série prennent la forme génerale a.b
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commodity-code at aggregation level M and the
prefix a distinguishes between output (1) and
input (2) or final demand (1).

E.g. Al inputs for Rubber Products industry can
be retrieved by using a range of series
numbers for that matrix:

Matrix No. 7721
Series Nos. 2 through 2.100

The Databank numbers are organized se-
quentially across CANSIM matrices and not within
matrices, making retrieval of commaodity series
over all industries or a range of industries much
easier.

E.g. To retrieve data for all industries that use
Coal as an input commadity, the following
range of Databank Numbers is used:

| 40901-1 40951

The Databank numbers have five digits: they
are constructed from a start-range base, 80000
for output, 40000 for input and 60000 for final
demand to which an industry-code (aggregation
M) is added to the first two digits (the tens) and a
commodity-code (aggregation M) is added to the
last three digits.

The Databank number of any series can be
calculated in the following manner:

Databank number = | ((start-range) + (indus-
try-code) + (commodity-code) * 100)

E.g. For Rubber Products Industry output of
commodity Other Rubber Products

Databank number = | (80000 + 11 + 28" 100)
= | 82811

For GDP Tables:

The CANSIM identifiers are organized to
permit access to GDP by industry at three levels
of aggregation, S, M and L, from CANSIM matrix
no. 4663. The series numbers, which allow to do
this, have up to three terms; in general it has the
form a.b.c where:

a refers to industry-code S
b refers to industry-code M
c refers to industry~code L

Manufacturing industry = 5
Food industry = 5.8
Poultry Products industry = 5.8.15

The Databank numbers are constructed
around three start-range numbers, 28000 for
industry aggregation S, 28100 for industry ag-
gregation M and 28300 for industry aggregation L
to which the appropriate industry-code (ag-
gregation S, M or L) is added.
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ou le suffixe b correspond au code des produits au
niveau d'agrégation M et le préfixe a fait la dis-
tinction entre la production, les utilisations et la
demande finale.

Exemple: Tous les facteurs de production pour
I'industrie des produits du caoutchouc
peuvent étre extraits par I'utilisation d'un
ensemble de numéros de série pour
cette matrice. Ici:

NO de matrice 7721
Nos de série 2 a 2.100

Les numéros Databank sont classes par ordre
séquentiel selon les matrices CANSIM, et non pas a
l'intérieur de celles-ci. Ceci facilite considerable-
ment I'extraction de séries de produits pour toutes
les industries ou pour un ensemble d'industries.

Exemple: Pour extraire les données pour toutes
les industries qui utilisent le charbon
comme facteur de production, voux
utilisez 'ensemble suivant de numeros
DATABANK:

| 40901-1 40951

Le numéro DATABANK est composé de cing
chiffres et peut étre calculé a partir d’'un nombre
initial représentant le debut de I'ensemble (i.e.
80000 pour la production, 40000 pour les entrées
(utilisation) et 60000 pour la demande finale) auquel
un code d'industrie (agrégation M) s'ajoute aux deux
premiers chiffres (dizaines) et un code produit
(agrégation M) s'ajoute aux trois derniers chiffres.

Le numéro DATABANK de n’importe quelle série
peut étre calculé de la fagon suivante:

Numéro DATABANK = 1 ((début de I'ensemble) +
(code de l'industrie) + (code-produit) * 100)

Exemple: Sorties de l'industrie des produits en
caoutchouc du bien et service
Autres produits en caoutchouc

Numeéro DATABANK = | (80000 + 11 + 28" 100)
= 182811

Pour les tableaux du PIB:

Les identificateurs CANSIM sont classés de telle
maniére qu'ils permettent d'avoir acces aux données
du PIB par industrie aux trois niveaux d’agregation
soit S, M et L a partir de la matrice CANSIM
no 4663. Les numeéros de séries sont arrangés de
fagon hiérarchique et ont jusqu’a trois niveaux; ils
prennent en géneral la forme a.b.c ou:

a identifie le code d’industrnie S
b identifie le code d'industrie M
¢ identifie le code d'industrnie L

Exemple: Industries manufacturieres = 5
Industries des aliments = 5.8
Industrie de la volaille = 5.8.15

Les numéros DATABANK peuvent étre calculés
a partir d'un nombre initial représentant le debut des
trois ensembles suivants: 28000 pour I'agrégation S
des industries, 28100 pour I'agrégation M des in-
dustries et 28300 pour I'agrégation L des industries;
auquel est ajouté le code d'industrie approprié
(agregation S, M ou L)



Databank number = (start-range) + (industry-
code)

E.g. For Manufacturing industry = | 28005
Food industry = 128108
Poultry Products industry = | 28315

For all manufacturing industries of aggregation
M, the following range is used:

I 28108-1 28128

Note: See Appendix C for industry and com-
modity codes.

Numeéro DATABANK = (debut de I'ensemble) +
(code de I'industrie)

Exemple: Industries manufacturieres = | 28005
Industries des aliments = | 28108
industrie de la volaille = | 28315

Pour toutes les industries manufacturieres de
I'agrégation M. l'intervalle suivant est utilise:

| 28108-1 28128

Nota: Voir I'appendice C pour les codes des in-
dustries et les codes des produits.
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APPENDIX C

Aggregation Parameters for the

Canadian System of National
Accounts

This appendix includes the following:

(1)

2

(4)

)

SNA industry codes at the aggregation levels
small (S) medium (M) and link (L) for both
business and non-business sector. The
extreme left digit refers to the codes for "S"
aggregation. The middle digit refers to the
code for "M" aggregation and the last digit
refers to the code for "L" aggregation. For
example, 5.9.25 tells us that it refers to
industry No. 25 (Soft Drink Industry) at L
aggregation which is part of No. 9 (Beverage
Industry) at M aggregation which in turn is
part of No. 5 (Manufacturing Industries) at S
aggregation. The aggregations are hier-
archical.

There are 154 industries at the L level of
aggregation in the business sector (ex-
cluding fictive industries) and 21 industries
(162 to 182) in the non-business sector.
There are 47 Medium (M) Aggregation
Industries in the business sector and 13 (51
to B3) in the non-business sector; there are
13 Small Aggregation Industries at the S
level of detail in the business sector and 9
(17 to 25) in the non-business sector. Then
there are special aggregations (26 to 37)
which are provided to facilitate most
common aggregations needed by users.

These codes will be used in CANSIM ma-
trices for SNA industry statistics, be they. for
annual, quarterly, monthly and provincial, at
current and constant prices. The Input-
Output and the Industry Measures and
Analysis Divisions will use this common stub
for publishing industry GDP data.

SNA industry codes at the worksheet level
(W) in terms of 1980 SIC

SNA industry codes, worksheet level (W) in
terms of 1960 and 1970 SIC.

SNA industry codes at the aggregation level
(L) in terms of both 1980 SIC and worksheet
level (W) and 1970 SIC and worksheet level
(W).

SNA industry codes at the aggregation level
(M) in terms of 1980 and 1970 worksheet
levels.

SNA industry codes at the aggregation level
(S) in terms of 1980 and 1970 worksheet
tevels.

SNA commodity titte set at the worksheet
level with sequential number corresponding
to each Input-Output commodity.

APPENDICE C

Parametres d’agrégation pour le

systeme canadien de comptabilité
nationale

Cette annexe comprend les articles suivants:

(1)

(2)

3)

(4)

(5)

(6)

(7)

Les codes d'industrie du SCN au niveau d'a-
grégation le moins eléve (S), au niveau moyen
(M) et au niveau commun (L) pour le secteur
des entreprises et le secteur non commercial.
Le chiffre de gauche se rapporte au code de
niveau “S" d’agrégation. Le chiffre du milieu a
trait au code d'agregation "M" et le dernier
chiffre au code d'agregation "L". Par exemple,
5.9.25 se rapporte a l'industrie n® 25 (industrie
des boissons gazeuses) au niveau d'agregation
L, qui fait partie du no 9 (industrie des
boissons), au niveau d’agregation M qui, a son
tour, fait partie du no 5 (industries manufac-
turieres) au niveau d'agregation S. Les agré-
gations sont établies de maniére hiérarchique.

Il existe 154 industries au niveau d'agregation L
dans le secteur des entreprises (a 'exception
des industries fictives) et 21 industries (162 a
182) dans le secteur non commercial. Il existe
47 industries au niveau d'agregation moyen (M)
dans le secteur des entreprises et 13 (51 a 63)
dans le secteur non commercial, il existe 13
industries au niveau de détail S dans le secteur
des entreprises et 9 (17 a 25) dans le secteur
non commercial. Ensuite, on compte des
agregations speciales (26 a 37) qui sont des-
tinées a faciliter |'utilisation des agregations qui
sont le plus couramment utilisées.

Ces codes seront utiisés dans les matrices
CANSIM aux fins des statistiques sur les
activités economiques du SCN, que celles-ci
soient annuelles, trimestrielles, mensuelles et
provinciales, en prix courants ou constants. La
Division des entrées-sorties et la Division des
mesures et de I'analyse des industries utilise-
ront cet élément commun pour publier les
données du PIB pour les industries.

Les codes des industries du SCN au niveau de
travail (W) selon la CTl de 1980.

Les codes des industries du SCN, au niveau
de travail (W) selon la CTl de 1960 et la CAE
de 1970.

Les codes des industries du SCN au niveau
d'agregation (L) selon la CTl et les niveaux de
travail (W) de 1980 et selon la CAE et les
niveaux de travall (W) de 1970.

Les codes des industries du SCN au niveau
d'agrégation (M) selon les niveaux de travail
(W) de 1980 et de 1970.

Les codes des industries du SCN au niveau
d'agrégation (S) selon les niveaux de travail
(W) de 1980 et de 1970.

La designation des catégories des biens et
services du SCN fixee au niveau d'agregation
utilisé dans le document de travait et le numero
de séquence correspondant a chaque bien et
service d'entrees-sorties.



(8) Two levels of aggregation - M and S -
defined in terms of the W aggregation
sequential numbers and the title set for
each level of aggregation of commodities.
These aggregations are hierachical.

(9) SNA category of final demand title set with
worksheet aggregation sequential number
corresponding to each Input-Output
category of final demand.

(10) Two levels of aggregation - M and S -
defined in terms of the worksheet aggre-
gation sequential numbers and the titie set
for each level of aggregation of categories
of final demand. The S and M levels of
aggregation are identical to those published
in the Income and Expenditure Accounts.
These aggregations are hierachical.

Following is the list of 15 industries which
needed to be redefined in terms of the 1970 SIC
to remain consistent with the 1980 SIC and
reestimated over the entire period of the historical
revision in order to develop the aggregation link L:

(i) Bread and Other Bakery Products Industry,
SIC 107. Part of this industry called "Food
Speciality Stores, Retal” was shifted to
retail trade to remain consistent with the
1980 SIC definition.

(i) Plastic Products Industry, SIC 165. Part of
this industry producing Plastic Parts and
Accessories for Motor Vehicle Industry was
shifted to Motor Vehicle Parts and Acces-
sories Industry. On the other hand, the
Plastic Bags Industry, part of the Paper Box
and Bag Industries, was shifted to this
industry.

(i)  Miscellaneous Textile Industry, SIC 1893,
1899. The 1960/1970 version of this in-
dustry in the Input-Output framework
included SIC 188, Automobile Fabric Ac-
cessories Industry. To remain consistent
with the major groups of the 1980 SIC, this
was shifted to Motor Vehicle Parts and
Accessories.

{(iv) Broad Knitted Fabric Industry, SIC 2391.
The 1970 version of this industry in the
Input-Output framework included Other
Knitting Mills SIC 2392. To remain con-
sistent with the major groups of the 1980
SIC, this was shifted to the Clothing in-
dustries.

(v) Clothing Industries, SIC 2392, 243-249.
This industry received SIC 2392 (see iv
above) to remain consistent with the 1980
SIC.

(vi) Household Furniture Industry. SIC 2619.
Previously, this industry included Up-
holstery and Repair shops. To remain
consistent with the 1980 SIC, this was
shifted to Retail Trade.

(viiy Paper Box and Bag Industries, SIC 2731.
Previously, this industry included plastic
bag industry. To remain consistent with the
1980 SIC. it was shifted to Plastic Products
Industry, a separate major group.
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(8) Deux niveaux d'agregation - M et S - définis
en fonction des numeéros de sequence du
niveau d'agrégation W et la désignation de
chaque niveau d'agregation des biens et
services. Ces agrégations sont établies de
maniere hiérarchique.

{9) La désignation des categories de demande
finale du SCN et le numero de sequence du
niveau d’agregation de document de travail
correspondant a chaque categorie d'entrees-
sorties de la demande finale.

(10) Deux niveaux d'agregation — M et S - définis
en fonction des numeros de sequence du
niveau d'agregation utilise dans le document
de travail et la désignation de chaque niveau
d'agrégation des categories de demande
finale. Les niveaux d’agregation S et M sont
identiqgues aux renseignements publies dans
les comptes nationaux des revenus et des
dépenses. Ces agrégations sont établies de
maniere hierarchique.

Voici la liste des 15 industries qui ont du étre
redéfinies selon la CAE 1970 pour étre conforme a
la CTI 1980 et réévaluées au cours de l'entiere
période de la révision chronologique afin de mettre
au point le mveau d'agrégation commun L:

(i) Pain et autres produits de boulangerie, CAE
no 107. Une partie de cette industrie, appelee
"Magasins de produits alimentaires specia-
lises, detail" a eté incluse dans le commerce
de détail pour rester conforme a la deéfinition
utilisée dans la CTI de 1980.

(i) Produits en matiere plastique, CAE nO 165.
Une partie de cette industrie produisant des
pieces et accessoires en matiere plastique
pour l'industrie des vehicules automobiles a
éte incluse dans celle des pieces et acces-
soires pour vehicles automobiles. Par contre,
on a classe a cette industrie celle des sacs
en plastique, qui faisait partie des industries
des boites et sacs en papier.

(i) Industries textiles diverses, CAE nos 1893,
1899. La version de 1960-1970 de cette in-
dustrie dans la cadre des entrées-sorties
comprend le n° 188 de la CAE accessoires
en tissu pour l'automobile. Afin de rester
conforme aux principaux groupes de la CTl de
1980, elle a ete incluse dans !'industrie des
pieces automobiles et accessoires.

(iv) Industrie des tissus larges a maille, CAE
n02391. La version de 1970 de cette in-
dustrie dans le cadre des entrees-sorties
comprenait les bonneteries diverses, CAE no©
2392. Pour rester conforme aux principaux
groupes de la CTI de 1980, celles-ci ont ete
incluses dans les industries du vetement.

(v) Les industries du vétement, CAE nos 2392.
243-249. Cette industrie a regu le n0 2392
de la CAE (voir iv ci-dessus) pour rester
conforme a la CTIl de 1980.

(vi) Industrie des meubles de maison, CAE
no© 2619. Precedemment, cette industrie
comprenait les boutiques de réparations et du
rembourrage. Pour rester conforme a la CTI
de 1980, elle a ete incluse dans le commerce
de detail.

{(vii) Les industries de boites en carton et sacs en
papier CAE no 2731. Précedemment, cette
industrie comprenait celle des sacs en
plastique. Pour rester conforme a la CTl de
1980, elle a ete incluse dans l'industrie des
produits en matiere plastique. un principal
groupe distinct.



(viil)

(ix)

(x)

{x1)

(xii)

(xiii)

(xiv)

(xv)

Platemaking, Typesetting and Bindery In-
dustry, SIC 287, 8932. To remain consis-
tent with the 1980 SIC that part of the
Photographic services industry which re-
lated to photographic developing, printing
and enlarging was shifted to this industry.

Motor Vehicle Parts and Accessories
Manufacturers, SIC 1652, 188, 325. To this
industry was shifted parts from Plastic
Fabricators (see (i) above) and Automobile
Fabric accessories (see (i) above).

Retail Trade SIC 10722, 2611, 631-699.
To this industry was added bakeries (see
(i) above) and upholstery (see (vi} above).

Insurance Industries, SIC 7211, Trusteed
Pension Plans and Other Pension Plans
were shifted to Other Finance Insurance
and Real Estate.

Other Finance, Insurance and Real Estate,
SIC 7014, 7015, 703-715, 7212, 735-
7371. To this industry was added Pensions
Plans (see (xi) above) industry.

Photographers, SIC 8931. Photographic
developing, Printing and enlarging services
were shifted to Platemaking etc. (see (vili)
above).

Miscellaneous Service Industries, SIC 891,
894-899. To this industry were shifted SIC
891, 894. 895. 899 from the previous
Miscellaneous Services to Business and
Persons. (see (xv) below).

Other Business Service Industries, SIC
851-855, 867, 869. SIC 891, 894, 895,
899 were shifted to Miscellaneous Services
to purify Business Services part and to
remain consistent with the 1980 SIC.

(viii)

(ix)

()

(x1)

{ xii)

(xiit)

(xiv)

(xv)

Industrie du clichage, composition et reliure,
CAE nos 287, 8932. Pour rester conforme a la
CTl de 1980, cette partie de l'industrie des
services photographiques liés a l'agrandis-
sement, a I'impression et au developpement
photographiques a été transférée dans cette
industrie.

Fabricants de pieces et d'accessoires pour
véhicules, CAE nos 1652, 188, 325. Cer-
taines parties de I'industrie des fabricants des
produits de matiere plastique (voir (i) ci-
dessus) et des accessoires en tissu pour
automobile (voir (iii) ci-dessus) ont ete
transferees dans cette industrie.

Commerce de détail, CAE no 10722, 2611,
631-699. Les boulangeries (voir (i} ci-
dessus) et les services de rembourrage (voir
(vi) ci-dessus) ont ete transféres dans cette
industrie.

Industries des assurances, CAE n0 7211. Les
caisses de retraite en fiducie et autres
regimes de retraite ont ete transferees dans
I'industrie autres finances, assurances et
affaires immobilieres.

Autres finances, assurances et affaires
immobilieres, CAE nos 7014, 7015, 703-715,
7212, 735-7371. Les regimes de retraite ont
eté ajoutés a cette industrie (voir (xi) ci-
dessus).

Photographes, CAE n0 8931. Les services
d'agrandissement, d’'impression et de deve-
loppement ont été transferés dans clichage,
etc. (voir (viil) ci-dessus).

industrie des services divers, CAE nos 891,
894-899. Les industries 891, 834, 895, 899
de la CAE ont ete transférees de l'ancienne
industrie des services divers aux entreprises
et particuliers (voir (xv) ci-dessous).

Autres industries des services aux entre-
prises, noS 851-855, 867, 869 de la CAE
Les industries 891, 894, 895 et 899 de la
CAE ont été transferéees dans les services
divers pour alléger la partie des services aux
entreprises et pour rester conforme a la CTI
de 1980.
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Business sector

Agricultural & related services ind.
Agricultural & related services ind.
Agricultural & related services ind.
Fishing & trapping Industries
Fishing & trapping industries
Fishing & trapping ndustres
Logging & forestry industries
Logging & forestry industries
Logging & forestry industries
Mining, quarrying & ol well ind.
Mining industnes

Gold mines

Other metal mines

Iron mines

Asbestos mines

Non-metal mines ex coal & asbestos
Sait mines

Coal mines

Crude petroleum & natural gas
Crude petroleum & natural gas
Quarry & sand pit industries
Quarry & sand pit industries
Service related to mineral extract.
Service reiated to mineral extract.
Manufacturing industnes

Food industries

Meat & meat products (exc. poultry)
Poultry products industry

Fish products industry

Fruit and vegetable industries
Dairy products industnes

Feed industry

Vegetable oil mills (exc. corn oil)
Biscuit industry

Bread & other bakery products ind.
Cane & beet sugar industry

Misc. food products industries
Beverage industries

Soft drink industry

Distillery products industry
Brewery products industry

Wine industry

Tobacco products industrnes
Tobacco products industres
Rubber products industries
Rubber products industnes

Plastic products industnes

Plastic products industnes
Leather & allied products ind.
Leather tanneries

Footwear industry

Misc. leather & allied prod. ind.
Primary textie & textile prod. ind.
Man-made fibre yarn & woven cloth
Wool yarn & woven cloth industry
Broad knitted fabric industry

Misc. textile products industnes
Contract textile dyeing & finishing
Carpet, mat & rug industry
Clothing industries

Clothing industrnes exc. hosiery
Hosiery industry

Wood industnes

Sawmills, planing & shingle mills
Veneer and plywood industnes
Sash, door & other millwork ind.
Wooden box & coffin industries
Other wood ndustries

Furniture & fixture industries
Household furniture industries
Office furnmiture industnes

Other furniture & fixture ind.
Paper & allied products industries
Puip & paper industries

Asphalt roofing industry

Paper box & bag industnes

Other converted paper products ind.
Printing, publishing & allied ind.
Printing & publishing ind.
Platemaking, typesetting & bindery
Primary melal industries

Primary steel industries

Steel pipe & tube industry

iron foundries

Non-ferrous smelting & refinng nd
Aluminum rolling casting, extriding
Copper rolling casting & extruding

Secteur entreprises

Ind. agricoles & de serv. connexes
Ind. agncoles & de serv. connexes
Ind. agncoles & de serv. connexes
ind. de la péche et du piegeage
Ind. de la peche et du piegeage
ind. de la péche et du piegeage
Explotation forestere

Explotation forestiere

Explontation forestiere

Mines, carneres & puits de pétrole
Industnes des mines

Mines d'or

Autres mines de metaux

Mines de fer

Mines d'amiante

Mines non meétal. ex charbon amiante
Mines de sel

Mines de charbon

Pétrole brut & gaz naturel

Petrole brut & gaz naturel
Carrieres & sablieres

Carneres & sablieres

Industries des services iminiers
Industnes des services miniers
Industnies manufactuneres
Industries des aliments

Viande sauf volaille

Industne de la volaile
Transformation du poisson
Industries des fruits & legumes
Industries laitieres

Industne des aliments pour animaux
Huilles végetales (sauf de mars)
industrie des Discuits

Pain & autres prod. de boulangene
Sucre de canne & de betterave
Produits aimentaires divers
Industnes des boissons

Industrie des boissons gazeuses
Ind. des produits de distliation
Industnie de la biere

Industrie du vin

Industnes du tabac

Industries du tabac

Ind. des produits en caoutchouc
Ind. des produits en caoutchouc
Produts en matiere plastique
Produtts en matiere plastque

Ind. du cuir & produits connexes
Tanneries

Industne de la chaussure

ind. des produits divers en cur
ind. textiles & produits textiles
Fibres chimiques & tissus tissés
Filature & tissage de ia taine

ind. des ussus larges a maille

Ind. des produits textiles divers
Teinture & fimissage prod. textiles
Tapts, carpeties & mogueties
Industnes de I'habiliement

ind. de I'nabillement sauf bas
Industne des bas & chaussettes
Industries du bois

Scienies, rabotage & bardeaux

Ind. des placages & contreplagues
Portes. chassis, autres bois ouvres
ind. des boites & des cercueiis
Autres industnes du bois

Meubles & articles d’ameublement
Industne des meubles de maison
Industrie des meubles de bureau
Autres ind. de meubles & articles
Ind. du papier & produrts connexes
Industries des pates et papier

Ind. du papier-toture asphalte
Boites en carton et sacs en paper
Aut. produits en papier transtorme
Imprimerie, edition & ind. connexes
Imprimene & edition

Clichage, composition & reliure
Premiere transformation des metaux
Industnes siderurgigques

ind. des tubes & tuyaux d'acier
Fondernes de fer

Fonte & affinage metaux non ferreux
Laminage & moulage de I'alumimum
Laminage, moulage. ext. du cuivre



SNA Industry Codes at the Aggregation Levels Small(S), Medium(M), Link(L) - CANSIM

[dentifiers - Continued
Codes des industries du SCN aux niveaux d’agrégation S, M et L. - Identificateurs CANSIM - suite

No.

5.20.63
5.21
5.21.64
5.21.65
5.21.66
5.21.67
5.21.68
5.21.69
5.21.70
5.21.71
522
52272
52273
5.22.74
5.23
5.23.75
5.23.76
5.23.77
5.23.78
5.23.79
5.23.80
52381
5.24
5.24.82
5.24.83
5.24.84
5.24.85
5.24.86
5.24.87
5.24.88
5.24 89
5.25
5.25.90
5.25.9N
5.2592
5.25.93
5.2594
5.25.95
5.26
5.26.96
527
52797
527.98
5.27.99
5.27 100
5.27.101
5.27.102
5.27.103
5.28
5.28.104
5.28.105
5.28.106
5.28.107
5.28.108
6

6.29
6.29.109
6.29.110
6.29.111
6.29.112
6.29.113
68.29.114
8.29.115
6.29.116
6.29.117
7

7.30
7.30.118
7.30.119
7.30.120
7.30.121
7.30.122
7.30.123
7.30.124
7.30.125
7.30.126
7.31
731127
732
7.32.128
8

8.33
8.33.129
8.33.130
8.33.131
9

934
9.34.132
9.34.133
9.34.134
10

Business sector - Continued

Other metal rolling, casting etc.
Fabricated metal product industries
Power boller & struct. metal ind.
Ornamental & arch. metai prod. ind.
Stamped, pressed & coated metals
Wire and wire products industries
Hardware, tool & cutlery incustries
Heating equipment industry
Machine shops induslry

Other melal fabrnicating industnes
Machinery industnes

Agriculture implement industry
Commercial refrigeration eguipment
Other machinery & equipment ind.
Transportation equipment industries
Aircraft & arcraft parts ndusiry
Motor vehicie industry

Truck, bus body & traler industry
Motor vehicle parts & accessories
Railroad rolling stock industry
Shipbuilding and repatr industry
Misc. transportation equipment ind.
Electrical & electronic products
Small eiectrical appliance industry
Major appliances (elec & non-elec.)
Record players, radio & tv receiver
Electronic equipment ndustries
Office, store & business machines
Communications, energy wire & cable
Battery industry

Other elect. & electronic products
Non-metallic mineral products ind.
Clay products ndustry

Cement industry

Concrete products mdustry
Ready-mix concrete industry

Glass & glass products industnes
Non-metallic mineral products nec
Refined petroleum & coal products
Refined petroleum & coal products
Chemical & chemical products nd.
Industrial chemicals industries nec
Plastic & synthetic resin industry
Pharmaceutical & medicine industry
Pant and varnish industry

Soap & cleaning compounds industry
Toilet preparations industry
Chemicai & chemical products nec
Other manufacturing industnes
Jewellery & precious metal ind.
Sporting goods & toy industries
Sign and display industry

Floor tle, inoleum, coated fabric
Other manufactunng industres nec
Construction industries
Constructon industries

Repair construction

Residental coastruction
Non-residential bldg. construction
Road, highway & airstnip const.
Gas & ol facility construction

Dams & rngation projects

Ralway & telephone telegraph const.
Other engineering construction
Construction, other activities
Transponaton & storage industries
Transportaton industnes

Arr transport & services ncidental
Railway transport & rel. services

W ater transport & rel. services
Truck transpornt ndustrnes

Urban transit system industry
Interurban & rural transit systems
Taxicab industry

Other transport & serv. 10 lransp.
Highway & bridge maintenance ind.
Pipeline transport industnes
Pinelne transport industries
Storage & warehousing industres
Storage and warehousing ndustries
Commuincation industries
Commusmicaton industries
Telecommunication broadcasting nd.
Telecommunication carners & other
Postal service industry

Other utility industries

Other utiity industries

Eiectnc power systems industry
Gas distribution systems industry
Other utiity industries nec
Wholesale trade industries

Secteur entreprises - suite

Laminage & moulage d’autres métaux
Fabncaton des produtts en metal
Chaudieres & elements de charpente
Produits d'architecture en metal

Emboutissage & matricage des metaux

Fil metailique & ses produits
Articles de quincatllerne

Industrie du materiel de chauffage
Ateliers d'usinage

Autres ind. de produits en metal
Industnes de ta machinene
Industrie des instruments aratoires
Equip. commercial de réfrigération
Autre machinene & equipement
Industnes du materiel de transport
ind. d'aeronefs & pieces d'aeronefs
Industne des vehicules automobiles

Carrosseries de camions & remorques

Pieces & accessolres pour vehicules
Ind. du matenel ferroviare roulant
Construction, réparation de navire
Ind. diverses du materiel transport
Prod. électniques & électroniques
Petits appareils électriques

Gros appareils (Electngues ou non)
Phonographes, recepteurs radio & tv
Industrie du materel électronique
Ordinateurs & autre mach. de bureau
Fils & cables, elect./communication
Industrie des accumulateurs

Autres prod. élect. & électroniques
Produits mineraux non metalliques
Industrie des produits en argile
Industne du ciment

Industries des produits en béton
industne du beton prépare

Verre & anticles en verre

Produits mineraux non metal. nca
Prods raffiné