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SYMBOLS

The following standard symbols are used in
Statistics Canada publications:

. . figures not available,
. .. figures not appropriate or not applicable.
— nil or zero.
- - amount too small to be expressed.
P preliminary figures.
" revised figures.

X confidential to meet secrecy requirements of
the Statistics Act.

NOTE

CANSIMR(Canadian  Socio-Economic  Infonmation
Management System) is Statistics Canada’s computer-
ized data bank and its supporting software. Most of the
data appearing in this publication, as well as many other
data series are available from CANSIM via terminal,
on computer printouts, or in machine readable form.
Historical and more timely data which is not included
in this publication are available from CANSIM.

Table 1 (i.e., Industry Selling Price Indexes by Major
Groups, Industries and Selected Commodities) includes
the identification codes required to order series from
CANSIM. For example, to obtain the Industry Selling
Price Index: Manufacturing, the code used is D 500000.

For further information write to CANSIM, Current
Economic Analysis Division, Statistics Canada, Ottawa,
K1A 0Z8 or call (613)995-7406.

R Registered Trade Mark of Statistics Canada.

SIGNES CONVENTIONNELS

Les signes conventionnels suivants sont employés
uniformément dans les publications de Statistique Canada:

.. nombres indisponibles.
... Mayant pas lieu de figurer,
— néant ou zéro,
- - nombres infimes.
P nombres provisoires.
I nombres rectifiés.

x confidentiel en vertu des dispositions de la Loi
sur la statistique relatives au secret.

NOTA

Le CANSIMR(Systéme canadien d’information socio-éco-
nomique) est le systéme de Statistique Canada qui se com-
pose d’une banque de données informatisée et de son
logiciel de soutien. La plupart des données présentées dans
cette publication et beaucoup d’autres données contenues
dans le CANSIM peuvent étre extraites par I'intermédiaire
d’un terminal, sous forme d’imprimés d’ordinateur ou
sous forme lisible par machine. Des données historiques et
des données plus actuelles qui n’apparaissaient pas dans
cette publication sont disponibles de CANSIM.

Le tableau 1 (Indice des prix de vente dans I'industrie par
groupes, industries et par certains produits) contient les
numéros d’identification qui servent a l'extraction des
données de CANSIM. Par exemple, pour obtenir I'Indice
de prix de vente dans I'industrie: industries manufacturié-
res, le numéro d’identification est D 500000.

Pour plus de renseignements, écrivez a CANSIM, Division
des analyses de conjoncture, Statistique Canada, Ottawa,
K1A 0Z8, ou téléphonez a(613) 995-7406.

R Marque déposée de Statistique Canada.




PREFACE

This report presents a comprehensive revision of
the Industry Selling Price Indexes relating to Manu-
facturing industries in Canada, covering the period
1956-1976. The revision is the second major updating
of the industries and commodities and features the
following changes:

(1) the introduction of the 1971 time and weight base,
replacing the 1961 base,

(2) the adoption of the 1970 Standard Industrial
Classification,

(3)an increase in the number of industries and
commodities covered,

(4) improved price sampling,

(5) where feasible. more detailed weighting to take into
account the breakdown of commodity shipments
among establishments in 1971, and

(6) a revised numbering system to facilitate identifi-
cation of price series.

The changes bring the Industry Selling Price
Indexes into line with most of the major economic
statistical series published by Statistics Canada and
facilitate their joint use.

Although every effort has been made to maintain
historical continuity in the price index series, the
changing structure of Canadian industry has created
some discontinuities. To assist those wishing to make
longer term comparisons, a table indicating the
comparability of 1971 and 1961 Industry Selling Price
Indexes is included in this report.

I wish to take this opportunity to acknowledge
the contribution made by the many respondents to
price surveys, upon whose co-operation and accuracy
in making the original price reports rests, in large
measure, the reliability of the resulting index numbers.

PETER G. KIRKHAM,

Chief Statistician of Canada.

PREFACE

Le présent bulletin, qui contient une révision com-
pléte des indices des prix de veute dans I'industrie manufa-
turiére au Canada pour la période allant de 1956 a 1976,
constitue la seconde mise & jour compléte des industries et
des produits. 1l y a lieu de mentionner parmi les change-
ments:

(1) I'adoption de I'année 1971 comme base de référence
et de pondération,

(2) I'adoption de la Classification des activités économi-
ques de 1970,

(3) l'augmentation du nombre d’industries et de produits
observés,

(4) 'amélioration des échantillons de prix,

(5)lorsqu’il y a lieu, une pondération plus détaillée
prenant en compte la ventilation des livraisons de
produits entre les établissements en 1971, et

(6) un nouveau systéme de numérotation afin de faciliter
I'identification des séries de prix.

Ces changements ont permis de rendre les indices
des prix de vente dans I'industrie conformes a la plupart
des grandes séries chronologiques de statistiques écono-
miques de Statistique Canada et d’en faciliter I'utilisation
conjointe.

Bien qu'on se soit efforcé d’assurer la continuité
chronologique des séries des indices de prix, il subsiste
certaines discontinuités provenant de l’évolution de la
structure industrielle. Le tableau de concordance entre
I'Indice des prix de vente dans I'industrie de 1971 et celui
de 1961 donné dans le présent bulletin sera utile a ceux
qui voudraient se livrer & des comparaisons sur de longues
périodes.

Je profite de loccasion pour remercier les
nombreux répondants aux enquétes sur les prix. Leur
collaboration ainsi que la précision de leurs déclarations
initiales sont la condition presque essenticlle de la fiabilité
des indices établis.

Statisticien en chef du Canada,

PETER G. KIRKHAM.
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INTRODUCTION

Major Features of the Revision

Industry Selling Price Indexes for Manufacturing
gre presented in this publication on a revised basis for
¢ period January 1971 forward. The revised indexes
are calculated using 1971 weights and supersede pre-
viously published indexes for the same period ona 1961
weight base. Indexes for the period up to December
1970 are also presented on a 1971 time base, but were
calculated using weights appropriate to the particular
time period.!

The most important features of the current revi-
sion are (1) the introduction of the 1971 time and weight
base, (2) the conversion to the 1970 Standard Industrial
Classification, (3) an increase in the number of industries
and commodities covered, (4) improved price sampling,
(5) where feasible, more detailed weighting to take into
account the breakdown of commodity shipments
among establishments in 1971, and (6) a revised
numbering system to facilitate identification of price
series,

Table 4 contains a listing of comparable series on
1971 and 1961 weight bases, their identification
numbers and index link factors. The numbering system
and index link factors are explained in Appendix 1.

Overview of the Industry Selling Price Indexes: Manu-
facturing

The Industry Selling Price Indexes are a set of
base weighted price indexes designed to measure
movement in the prices of products sold by Canadian
establishments classified to the industries in the
Manufacturing Division of the 1970 Standard Ind ustrial
Classification. The indexes are constructed from a
sample of prices collected from establishments. By a
process of aggregation, indexes are calculated for each
level of the classification structure.

The lowest level of the hierarchy, the item
actually priced, is called a variety. It is specified with
attendant terms of sale such that, as a rule, no other
variety may be confused with it. At a higher level, a
commodity is a singly named product with significant
general characteristics as found in the Census of Manu-
facturers. Comimodities are grouped into industries
which in tumn are classified into major groups. The
major groups comprise all of manufacturing. The
classification structure is presented in diagram form in
Appendix 1.

I Indexes of manufacturers’ selling prices were intro-
duced in a Statistics Canada reference paper entitled Industry
Salling Price Indexes, 1956 -1959, Catalogue 62-515. The revi-
@on'to a 1961 time and weight base appeared in Industry Selling
Peice Indexes, 1956 - 1968, Catalogue 62-528.

Caractéristiques principales de la révision

Cette publication présente les indices révisés des
prix de vente dans l'industrie manufacturiére, a partir de
janvier 1971. Ces indices révisés sont calculés d’aprés les
coefficients de pondération de 1971 et remplacent les
indices déja publiés sur la base de 1961 pour la méme
période. Les indices de la période se terminant en décembre
1970 sont également fournis sur la base 1971, mais ont été
calculés d’aprés les coefficients de pondération de la
période visée! :

Les changements les plus importants entrainés par la
révision actuelle sont les suivants: (1) adoption de I’'année
1971 comme année de référence et base de pondération
de lindice, (2) passage 4 la Classification des activités
économiques de 1970, (3) augmentation du nombre
d’industries et de produits pris en compte, (4) amélioration
de I’échantillonnage des prix, (5) dans la mesure du
possible, pondération plus détaillée tenant compte de la
répartition des livraisons de produits par établissement en
1971, et (6) un systéme révisé de numérotation pour une
identification plus facile des séries sur les prix.

Le tableau 4 donne une liste des séries comparables
basées sur les coefficients de pondérations de 1971 et de
1961, leur numéro d'indentification et leur facteur de
rapprochement. Le systéme de numérotation et les facteurs
de rapprochement sont expliqués a I'annexe 1.

Vue d’ensemble des indices des prix de vente dans I'indus-
trie: industries manufacturiéres

Les indices des prix de vente dans P'industrie sont
un ensemble d’indices des prix pondérés destinés a mesurer
les variations des prix des produits vendus par les établisse-
ments canadiens classées dans la division des industries
manufacturiéres de la Classification des activités écono-
miques (1970). Ils sont construits 4 partir d’un échantillon
de prix recueillis auprés des établissements. Par un procédé
d agrégation, les indices sont calculés pour chaque niveau
de la classification,

Le niveau le plus détaillé est celui de I'article effec-
tivernent évalué, appelé variété. Celleci est en général
accompagnée de précisions sur les modalités de vente de
fagon a éviter toute confusion avec d’autres. A un niveau
plus élevé, un produit est une marchandise désignée par un
seul nom et comportant les principales caractéristiques
générales mentionnées dans le recensement des manufac-
tures. Les produits sont groupés par branche d’activité et
les branches sont classées par groupe. Les groupes
comprennent toutes les activités manufacturiéres. L'annexe
1 présente, sous forme schématique, la structure de la
classification.

1 Les indices des prix de vente des fabricants ont été
présentés dans un document de référence de Statistique Canada
intitulé Indices des prix de vente dans l'industrie, 1956 - 1959, n®
62-515 au catalogue. La publication /ndice des prix de vente dans
L'industrie, 1956 - 1968, n© 62-528 au catalogue, fait état des révi-
sions apportées sur labase de 1961=100 avec les coefficients quis’y
rapportent.



The establishment is defined as the smallest
reporting unit capable of providing principal statistics
on its inputs and outputs. Excluded from the universe
of inquiry are the prices of goods transferred by estab-
lishments to their affiliates if the prices are at nominal
levels.

The pricing point is the establishment boundary,
which is the first stage of selling after production. In
general, this means that prices collected are f.o.b. plant.
However, charges for transportation, etc., are included
in the prices collected when the activities are carried
out by the establishment with its own resources and
therefore occur within the establishment boundary.
Prices recorded at the establishment boundary will in-
clude mark-ups for re-selling of goods in the same
condition as purchased, which may involve imports.

The aim is to collect transaction prices, as opposed
to list prices, for new orders accepted on the 15th of
the month or nearest earlier date.

The concept of price excludesdiscounts and other
allowances and rebates, all sales taxes and excise taxes,
and excise duties on domestically produced tobacco
products, liquor (except for industrial use) and beer.

Varieties priced are based on detailed specifica-
tions which are determined in consultation with indi-
vidual respondents. This facilitates the isolation of
“pure” price change from price changes related to
changes in the quality of the product or in the specifica-
tion, such as change in physical description, unit of
pricing, class of buyer or shipment lot size. Since the
differences in individual manufacturers’ specifications
and terms of sale for the same broadly defined
commodity may be significant, average prices would be
misleading. This limitation isdue largely to the structure
and small number of manufacturers in Canada.

The weights used are based on gross shipment
values reported in the Census of Manufacturers for the
base period of the current revision, 1971. Selected
weights are updated only if a radical change occurs in
the composition of any industry between major revi-
sions. Similarly, allowance is made for adding new
products and deleting obsolete ones.

Uses

First, price indexes, which monitor the direction
and rate of change in price levels, may be used as em-
pirical evidence in appraising the effectiveness of fiscal
and monetary policy and in evaluating the effects of
price regulations. The measurement of price behaviour
also provides an analytical tool for estimating the degree

Vil

On définit un établissement comme la plus petite
unité déclarante capable de fournir des statistiques princi-
pales sur ses entrées et ses sorties. Sont exclus du champ
d’observation de I'enquéte les prix des marchandises trans-
férées par un établissement a 'une de ses succursales, s'il
s’agit de prix nominaux.

Les prix sont détermines aux limites de 1'établisse-
ment, et ceci constitue le premiére étape de la vente aprés
la production. Cela signifie que les prix receuillis sont
généralement franco départ usine. Toutefois, lorsque
I'établissement assure le transport et autres services par ses
propres moyens, et donc a [intérieur de ses limites, ces
activités sont incluses dans les prix recueillis. Les prix
recueillis aux limites de 1'établissement comprendront des
majorations pour la revente, sans transformation, des
marchandises, y compris des marchandises importées.

Le but poursuivi est I'obtention des prix des tran-
sactions, par opposition aux prix courants, pour les nou-
velles commandes acceptées le quinziéme jour du mois ou &
la date antérieure la plus proche.

Le prix ne comprend pas rabais, remises et autres
réductions, les taxes de vente et d’accise, ni les droits
d’accise sur les produits du tabac, les alcools (sauf pour
usage industriel) et la biére produits au Canada.

Le prix des diverses variétés est établi d’aprés les
spécifications déterminées de concert avec chacun des
enquétés. Ceci permet de mesurer séparément les change-
ments de prix “purs’ et ceux qui sont liés 4 des change-
ments de la qualité ou des spécifications du produit, par
exemple changement de description, d’unité de mesure, de
catégorie d’acheteurs ou du volume des livraisons. kn
raison de la diversité des spécifications données par chaque
manufacturier et des conditions de vente de produits
répondant i la méme définition générale, les prix moyens
pourraient induire en erreur. Cette limitation est due en
grande partie 4 la structure et au petit nombre des industries
manufacturiéres canadiennes.

Les coefficients de pondération sont basés sur la
valeur brute des livraisons déclarée dans le recensement
des manufactures pour 'année de référence applicable a la
révision actuelle, c’est-a-dire pour 1971. Les coefficients
choisis sont mis 4 jour seulement lorsqu’un changement
radical se produit dans le composition d’une industrie
donnée entre deux révisions importantes. De méme, il est
possible d’ajouter de nouveaux produits et de supprimer
les produits désuets.

Utilisations

Premiérement, les indices des prix, qui indiquent la
tendance et le taux de variation des niveaux de prix,
peuvent constituer une mesure concréte de I'efficacité de
la politique fiscale et monétaire et des effets de la régle-
mentation des prix. L’'évaluation du comportement des
prix fournit également un instrument d analyse permettant




of incipient inflation or deflation. As well, it facilitates
analysis of price cycles. An individual establishment
may compare the movement of its buying or selling
prices with price movements of the industry as awhole.
In addition, commodity price indexes may assist buyers
and sellers of commodities in understanding market
trends.

A second important use of the indexes is the
deflation of the time series of the value of production
to derive measures of real output over time. Real out-
puts are volume aggregates measured in constant dollars.
By dividing the value series by an appropriate “‘pure”
price index, the price change element is removed and a
volume series measured in constant dolars is derived.
Iindustry Selling Price Indexes are used in the measure-
ment of industrial outputs and inputs in real terms,
and, therefore, serve in the construction of input-output
and final product tables in constant dollars, as well as
in the calculation of productivity ratios.

The third broad use of the indexes is in the escala-
tion clauses of contracts for the supply of goods over
an extended period during which price increases could
inflate costs, The Prices Division’s role in contract
escalation is limited to explaining the content and
availability of price indexes under consideration. Selec-
tion of the specific indexes to be used is the responsi-
bility of the parties to the contract. Because indexes
must be rebased or otherwise revised from time to time,
parties to contracts containing escalation clauses are
cautioned to write contracts which are not upset by
index revisions because the Prices Division cannot
guarantee the continuance of a particular index.

The method of constructing the Industry Selling
Price Indexes should be taken into account in deter-
mining whether an index suits the user’s purpose. The
following sections of this reference paper provide de-
tailed information about the methodology of the
Industry Selling Price Indexes.

DESCRIPTION OF SURVEY CONCEPTS
AND METHODS

Index Concepts

The Industry Selling Price Indexes are intended
to measure “pure” price change between two periods
of time, i.e., to measure price change excluding any
difference in reported prices resulting from changes in
quality or specifications. Thus prices for identical
commodities sold on the same terms are necessary for
comparison between periods.

The objective of the index is to portray the move-
ment of prices at which new orders are transacted,
rather than the movement of prices finalized at the

ix

de calculer le degré d’inflation ou de déflation naissante.
Cela facilite également I'analyse des cycles des prix. Un
établissement peut comparer [’évolution de ses prix d’achat
ou de vente avec celle des prix de I'ensemble de I'industrie.
En outre, les indices des prix des produits peuvent aider
les acheteurs et les vendeurs de marchandises a cerner les
tendances du marché.

De plus, on se sert des indices des prix dans le
dégonflement des séries chronologiques de la valeur de la
production en vue d’obtenir la production réelle pendant
une certaine période; celle-ci est un agrégat de volumes
mesurés en dollars constants. En divisant les séries des
valeurs par I'indice “pur” approprié, nous écartons I'é1é-
ment de variation des prix et obtenons une série de
volumes mesurés en dollars constants. Les indices des prix
de vente dans l'industrie servent a évaluer les sorties et les
entrées réelles dans I'industrie et, de ce fait, a établir, en
dollars constants, des tableaux des entrées-sorties et des
produits finals ainsi qu’a calculer les taux de productivité.

Troisiémement, on utilise les indices des prix en
rapport avec les clauses de révision des prix contenues
dans les contrats de fourniture de marchandises portant
sur de longues périodes au cours desquelles des hausses de
prix pourraient gonfler les coits. Le role de la Division des
prix a I'égard de ces clauses se limite a décrire la matiére
des indices de prix concernés et i en indiquer la source. Le
choix des indices a utiliser revient aux parties contractantes.
Puisque les indices doivent étre calculés sur une nouvelle
base ou révisés de quelque autre fagon, a I'occasion, les
parties aux contrats contenant des clauses de révision des
prix doivent veiller i ce que les révisions des indices
n’affectent pas les contrats parce que la Division des prix
ne peut pas garantir qu’un indice particulier se maintiendra.

Il faudrait tenir compte du mode d'établissement
des indices lorsqu’il s’agit de déterminer si un indice donné
convient aux besoins d’un utilisateur. Les sections ci-aprés
précisent les méthodes servant a I’établissement des indices
des prix de vente dans I'industrie.

DESCRIPTION DES CONCEPTS ET DES METHODES
D’ENQUETE

Concepts de I'indice des prix

Les indices des prix de vente dans l'industrie ont
pour but de mesurer les changements de prix “purs” entre
deux périodes données, c.-a-d., les variations dégagées de
toute incidence des changements apportés a la qualité ou
aux spécifications des produits. Par conséquent, il est
indispensable d'obtenir les prix de produits indentiques
vendus aux mémes conditions pour établir des com-
paraisons entre diverses périodes.

Un indice vise a représenter I'évolution des prix des
nouvelles commandes plutot que celle des prix définitifs
au moment de l'expédition. Des prix courants ou des prix



time of shipment. List or nominal prices are not acc-
ceptable unless they reflect the price at which goods
are actually ordered. New order prices are used partly
because they reflect the current market and are pre-
ferred as measures of incipient inflation or deflation,
and partly because respondents would find it more
difficult to report on shipment prices. New order pricing,
however, may present a problem with respect to defla-
tion of the value of production. If there isa lagbetween
the receipt of an order and its shipment, price indexes
may not correspond to aggregate shipment values for
the same time period. The degree to which new order
and shipment prices would differ depends on a variety
of factors. For example, if prices are showing little
change, new order and shipment prices should be
virtually the same. However, if prices are just starting
to increase, new order prices will capture this increase
in its initial stage and the price index based on them
will tend to over-estimate price change and under-
estimate volume in the given period, On the other
hand, when prices are just stabilizing, the index based
on new order prices will over-estimate the volume series
in that time period. For industries with a short produc-
tion cycle and/or a rapid inventory turnover, shipment
and new order prices should closely approximate one
another. For industries with a lengthy production pro-
cess, the shipment price series may lag.

The prices collected are prices at the establish-
ment boundary, the first stage of selling after produc-
tion, and are intended to correspond to the price com-
ponent of the value of shipments as reported in the
Census of Manufactures. Prices are usually f.ob. manu-
facturing plant but an exception occurs when the es-
tablishment boundary extends beyond the factory gate.
For example, when transportation is provided by the
establishment using its own resources, the price would
include both manufacturing and transportation activi-
ties. However, prices which include charges for trans-
portation provided by an independent transport firm
are collected only when it is the customary practice of
the industry to quote prices on this basis and fob.
plant pricesare unobtainable. In this event, the transport
charges, as estimated by the establishment, are sub-
tracted from the price.

Reported prices may require adjustment to reflect
a price net of quantity or trade discounts, special dis-
counts, rebates or other allowances revealed to the
Prices Division. All sales taxes, excise taxes, and excise
duties applicable at the manufacturer’s sales level are
also excluded from the price. Special promotional pric-
ing deals or sales are allowed to influence reported
prices, but prices from close-out sales would not nor-
mally be considered representative.

minimes ne peuvent étre acceptés a moins de correspondre
aux prix réels auxquels les produits sont commandés. Le
prix des nouvelles commandes est utilisé pour diverses
raisons: il refléte la sitvation du marché 4 un moment
donné, on le préfére comme mesure d’une inflation ou
d'une déflation naissante et enfin, les enquétés éprouve-
raient plus de difficultés 4 déclarer le prix des livraisons.
Etablir les prix des nouvelles commandes peut cependant
présenter un probléme quant a la déflation de la valeur de
la production. S’il y a un délai entre la réception de la
commande et sa livraison, il se peut que les indices des
prix ne correspondent pas aux valeurs totales deslivraisons
pour la méme période. La différence entre les prix des
nouvelles commandes et ceux des livraisons dépend de
divers facteurs; elle sera minime, par exemple, si les prix
ont peu varié. Cependant, siles prix ne font que commencer
a grimper, cette hausse interviendra dans les prix des
nouvelles commandes a son stade initial, et un indice basé
sur ces prix aura tendance a surestimer les changements de
prix et 4 sous-estimer les volumes pour la période observée.
En revanche, lorsque les prix commencent a se stabiliser,
un indice calculé sur la méme base surestimera les volumes
de cette période. Dans le cas des industries ayant un court
cycle de production et (ou) une rotation rapide des stocks,
les prix des livraisons et ceux des nouvelles commandes
devraient étre approchants. Pour celles ot le cy cle est plutét
long, une série basée sur les prix des livraisons pourrait
accuser un retard.

Les prix recueillis sont les prix  la limite de I’¢-
tablissement, a la premiére étape de vente aprés la produc-
tion, et doivent correspondre a la composante prix de la
valeur des livraisons déclarée dans le recensement des
manufactures. Les prix sont ordinairement franco départ
usine, sauf si les limites de I’établissement se prolongent
au-dela de la grille de I'usine. Par exemple, lorsque 1’é-
tablissement assure le transport des produits par ses
propres moyens, les coits de fabrication et de transport
sont inclus dans les prix. Cependant, les prix livrés qui
comprennent les frais du transport assuré par un transpor-
teur indépendant ne sont recueillis que lorsque Findustrie
a I’habitude de fixer ses prix sur cette base et que les prix
franco départ usine ne peuvent étre obtenus. En pareil cas,
les frais de transport estimés par ’enquété sont soustraits
du prix.

1l peut étre nécessaire de rajuster les prix fournis
pour obtenir le prix avant remise pour achat en grande
quantité ou sur facture, rabais spécial ou autre déduction
déclarée a la Division des prix. Toutes les taxes de vente
fédérales, les taxes d’accise et tous les droits d’accise ap-
plicables aux ventes des fabricants sont également exclus
du prix. Les prix des spéciaux ou des ventes de promotion
peuvent modifier les prix fournis: cependant, les prix de
liquidation ne sont généralement pas considérés comme
représentatifs,




Universe and Sampling Frame

The universe of the price inquiry consists of the
prices of goods sold by establishments classified to the
industries of the Manufacturing Division (Number §) of
the Standard fodostrial Classification,

The proces of selecting the contents ot the
Industry Selling Price [ndexes ts judgemental. The basis
of selection is the set of manufacturers’ sales values
reported in the Census of Manufactures, covering the
major groups, industries, commodities and establish-
ments of manufacturing.

An attempt is made to select commodities which
account for a total of approximately 75% of the ship-
ment values of their respective industries at the national
level.

Establishments are selected to report prices on
the basis of their shipment value for the commodity in
question. If dispersion in price movement among es-
tablishments is expected, the sample is made larger
than it would be otherwise. Prices tend to be collected
from large producers although a few smaller producers
are also included in the sample.

Then a selection is made of one or more specific
varieties of the commodities produced by the respon-
dent which may be defined without ambiguity and
whose price movement is representative of the price
movement of the commodity group. The sampling
frame for selecting varieties and their specifications for
pricing is the set of Commodity Questionnaires returned
by responding establishments (see Appendix 2).
Respondents provide advice on specifications which
describe the physical characteristics of the most repre-
sentative variety (such as quality and grade) and its
terms of sale (such as unit of pricing and shipment lot
size). For example, the detailed specifications for
passenger cars from an automobile manufacturer might
be: “Passenger car: Intermediate. Model “Gazelle™
2C M75. Standard equipment: 3 speed automatic
transmission, power steering, power disc brakes, Stan-
dard V8 engine. Optional equipment: Push button radio,
whitewall tires, wheel covers. Price each, discounted to
dealer, f.ob. plant in Canada™. Similarly, a specifica-
tion for jam from a food manufacturer would be:
“Strawberry jam, choice, 24 oz., 1 doz. case. Price per
case to wholesaler and chain store, delivered basis
Montreal and Toronto”.

Although the original samples of commodities,
respondents and specifications are chosen at a point in
time, the review and updating of samples is a continuous
process, with allowance being made for both new and
obsolete products as well as births and deaths of manu-
facturing estahlishments. The commodity sample is re-
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Univers et base d’échantillonnage

L univers de l'enquéte sur les prix couvre le prix des
marchandises vendues par des établissements classés dans
la division S, Industries manufacturiéres, de la Classifica-
tion des activités économiques.

La matiére des indices des prix de vente dans
'industrie doit étre établie avec discernement. Cela se fait
i partir de 'ensemble des ventes déclarées par les fabricants
dans le recensement des manufactures, ensemble qui
prend en compte les groupes. les branches d’activité, les
produits et les établissements des industries manufac-
turiéres.

On s’applique a retenir des produits qui représentent
environ 75 % des livraisons d'une industrie particuliére a
Péchelle nationale.

Sont choisis les établissements qui fourniront des
prix d’aprés la valeur de leurs livraisons du produit sélec-
tionné. Si I'on prévoit un écart entre les mouvements des
prix d’un établissement 4 I'autre, I'échantillon est plus vaste
que de coutume. On recueille surtout les prix des grands
fabricants, mais on inclut quelques petits fabricants dans
I’échantillon.

On choisit ensujte une ou plusieurs variétés des
produits fabriqués par I'enquété, qui peuvent étre définies
sans ambiguité et dont le mouvement des prix est repré-
sentatif de celui du groupe de produits dont elles font
partie. Les enquétés donnent la description des caracté-
ristiques physiques de la variété la plus représentative,
dont la qualité et la classe, ainsi que sur ses conditions de
vente (unité de mesure et taille des livraisons, par exemple.)
Ainsi, un fabricant d‘automobiles pourrait donner les
spécifications suivantes: ‘“‘Automobile: intermédiaire.
Modéle “‘Gazelle” 2C M75. Equipement standard: trans-
mission automatique a 3 vitesses, servo-direction, servo-
freins a disques, moteur V-huit standard. Equipement en
option: radio 4 bouton-poussoir, pneus a flanc blanc, en-
joliveurs de roues. Prix unitaire, vendue 3 rabais aux
détaillants, franco départ usine au Canada”. De méme, un
fabricant daliments pourrait donner les spécifications
suivantes pour les confitures: *“Confiture de fraises, de
choix, 24 oz, caisse de 1 douz. Prix de la caisse aux
grossistes et aux magasins a succursales multiples, livraison
i Montréal et Toronto™.

Si le choix initial des échantillons de produits, des
enquétés et des caractéristiques se fait 3 un moment
particulier, les échantillons sont continuellement revus et
mis 4 jour et tiennent compte des produits nouveaux et
des produits désuets ainsi que des créations et disparitions
détablissemients manufucturiers. Les rapports annuels du
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reports, while respondents are requested from time to
time to review specifications of varieties for which
price quotations are supplied to ensure that the price
movements of those varieties are representative of that
particular commodity. A special revision of an industry
or commodity price index is made in order to adjust
the weights or price sample when the pattern of trade
has shifted to such an extent that the old price index is
no longer relevant. These changes are made only as
they become necessary, and are performed by linking
procedures which do not allow the weight and/or
sample changes to alter the level of the price index at
the time of the change.

Methods of Price Collection

Most prices are collected monthly by means of a
mail shuttle schedule with space provided for the entry
of monthly data throughout the year (see Appendix 2).
This method of price collection assures a greater degree
of consistency than the use of individual monthly
schedules, because a review of prices for previous
months can readily be made.

A fundamental operational principle for the price
collection program is “‘identical specification pricing”
{pricing by detailed description) to ensure comparability
of price quotations from month to month. To achieve
this, a number of commodity specialists supervise price
reports for the principal products of groupsof industries,
and review the specifications. Commodity specialists
maintain a liason with respondents, inctuding prelimi-
nary discussions regarding choice of varieties, and are
responsible for subsequent changes in commodities,
They are also responsible for the maintenance of a flow
of market intelligence on technological and quality
changes, new products, and supply and demand pres-
sures,

Prices are collected on the 15th of each month or
the nearest earlier transaction date for a particular
commodity being priced.

To permit publication of an index, prices from a
minimum of three firms are needed, and the confiden-
tiality provisions of the Statistics Act require that no
one or two firms enjoy a dominant share of the com-
modity market. In most instances the number of price
quotes for a single commodity is above the minimum
requirement. The index presently includes approxi-
mately 7,200 price quotations reported monthly by
some 2,000 respondents.

Since all Industry Selling Price Indexes are sub-
ject to revision for six months, the historical effect
of missing prices in any one month is not significant.
In order ta minimize any distortion in price movement
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I'échantillon de produits, et on demande de temps a autre
aux enquétés de revoir les spécifications des variétés dont
ils fournissent les prix afin de s’assurer que leurs variations
de prix représentent celles du produit faisant F'objet de
I'enquéte. Lorsque la situation du commerce a changé au
point ol I’ancien indice des prix ne peut plus s'appliquer
aux prix des produits d’une industrie donnée, on procéde
a une révision spéciale de I'industrie ou de P'indice des prix
des marchandises afin de rajuster les coefficients de pon-
dération ou I'échantillon des prix. On n’apporte ces
changements que si cela s'avére nécessaire et on utilise d
cette fin des méthodes de couplage, grice auxquelles les
changements de coefficients de pondération et (ou)
d’échantillonnage ne modifient pas le niveau de I'indice
des prix au moment de la révision.

Méthodes de collecte des prix

Un questionnaire-navette assure la collecte mensuetle
de la plupart des prix; il comprend un espace réservé i
'inscription des données pour chaque mois de ’année
(voir Pannexe 2). Cette méthode donne une plus grande
uniformité que ['utilisation d'un questionnaire distinct
pour chaque mois parce qu’elle permet de trouver facile-
ment les prix des mois précédents.

Le relevé des prix pour des marchandises répondant
a des spécifications identiques (prix pour des marchandises
correspondant 4 une méme description détaillée) constitue
un principe opérationnel fondamental du programme de
collecte des prix et permet de comparer les prix fournis
tous les mois. A cette fin, un certain nombre de spécialistes
des produits surveille les prix déclarés pour les principaux
produits des groupes d’industries et étudie les spécifici-
tions. lIs assurent la liaison avec les enquétés, les consultent
sur le choix des variétés et suivent les changements apportés
aux produits. lls doivent également diffuser les renseigne-
ments sur les progrés techniques, les changements de
qualité, les nouveaux produits, ainsi que sur Poffre et la
demande.

Les prix recueillis sont ceux du IS de chaque mois
ou de la date de latransaction antérieure la plus rapprochée
en ce qui concerne le produit en cause.

1l faut qu'au moins trois entreprises indiquent leurs
prix pour qu’on puisse publier un indice; les dispositions
de la Loi sur la statistique relatives au caractére confidentiel
des renseignements exigent qu'une ou deux entreprises
n'aient pas une prédominance marquée sur le marché.
Dans la plupart des cas, le nombre de prix fournis est
supérieur au minimum requis. L'indice comprend actuelle-
ment environ 7,200 prix fournis par quelque 2,000
enquétés.

Comme les indices d’ensemble des prix de vente
dans Pindustrie sont sujets a révision pendant 12 mois,
Pincidence des prix manquants pour un mois ou l’autre
n'est pas importante. Pour minimiser toute distorsion de




caused by the absence of a price, the commodity spe-
cialist decides upon the most appropriate action. The
common options are (a) carry last month’s price, (b)
estimate a price, usually based upon the movement of
reported prices for similar varieties, or, (c) contact the
respondent by phone to obtain a verbal quote which
will stand until the regular report is received.

If it is found that the price quote is unobtainable
because production of the variety has ceased, then the
commodity specialist takes the steps necessary to bring
into the sample a new representative variety.

Where prices are unobtainable because the com-
modity is “out-of-season”, i.e., not ordered during that
period, the current practice is to carry the last transac-
tion price quote until a new quotation becomes avail-
able in the next season. The latter procedure tends to
dampen price movements while the commuodity is out-
of-season and causes upward or downward shifts in the
commodity index when the item is reintroduced. This
is less significant at higher levels of aggregation.

Index Formula

The continuous historical series of Industry Sel-
ling Price Indexes on a 1971 time base are calculated
by arithmetic linking of three separate seriesof indexes.
These three serics have time and weight bases 1956 (for
the series from January 1956 to December 1960), 1961
{for the series from January 1961 to December 1970)
and 1971 (for the series from January 1971 forward).
In converting the indexes for the period 1956 to 1970
to a 1971 time base, the arithmetic linking procedure
changes their level but does not alter the pattern of
index movements.

The indexes in each of these three series are
computed in accordance with the Laspeyres fixed
weight formula. This may be presented algebraically as
follows:

Py
> [3;) Vo
Pt/o = X 100
Vo

Where:

Pt/o is the price index (expressed as a percent-
age) which compares prices of the given
year “t” with those of the base year “‘0”
1956, 1961 and 1971 respectively),

3 is the sign indicating the summation over

all items contained in the index,

I iz the price of a particular item in the given
e et

l'évolution des prix qui résulterait de I’absence d’un prix,
le spécialiste des produits décide des mesures 4 prendre. 11
choisit habituellement I'une des solutions suivantes: a)
reporter le prix du mois précédent, b) estimer un prix,
généralement d’aprés I'évolution générale des prix déclarés
pour les variétés semblables, ou c) téléphoner a I'enquété
pour obtenir une cote orale en attendant de recevoir son
rapport.

Si I'on ne peut obtenir de cote parce que la produc-
tion de cette variété a été interrompue, le spécialiste des
produits fait introduire dans I'échantillon une nouvelle
variété représentative.

Si I'on ne peut obtenir de prix parce que la mar-
chandise concernée est “hors saison”, c’est-a-dire qu’elle
n’est pas commandée pendant cette période, on reporte
généralement la cote des derniéres transactions jusqu'a ce
qu'une nouvelle cote soit établie pour la saison suivante.
Cette méthode tend i minimiser les variations des prix
pendant que le produit est hors saison et a causer des
variations en baisse ou en hausse de l'indice lorsque le
produit est réintégré. Cette influence est moins marquée
aux niveaux supérieurs d’agrégation.

Formule des indices

Les séries chronologiques de I'indice des prix de
vente dans D'industrie, sur la base de 1971, sont établies
par couplage arithmétique de trois séries distinctes d'indices
dont I'année et la pondération de base est 1956 (pour les
séries de janvier 1956 a décembre 1960), 1961 (pour les
séries de janvier 1961 a décembre 1970) et 1971 (pour les
séries depuis janvier 1971). Lors de la conversion des
indices de la période allant de 1956 4 1970 en base 1971,
le couplage arithmétique change le niveau, mais non [a
courbe d’évolution des indices.

Les indices de ces trois séries sont calculés suivant la
formule du coefficient de pondération fixe de Laspeyres.
On peut représenter cette formule sous la forme algébrique
suivante:

R
Pi/o = - X 100
: Vo

ou:

Pt/o est I'indice des prix (exprimé en pourcentage)
des prix d’une année “t” sur ceux de I'année
de base “0” (1956, 1961 et 1971 ,selon le cas),

5y est le symbole qui indique la somme de tous
les articles inclus dans I'indice,

Py est le prix d’un article particulier pendant une

période donnée “t”,



Py is the price of a particular item in the base
year .‘0,,

Vo is the fixed weight of a particular item in
the base year “0”

Py is the price ratio for a particular item?2 (ex-

Py pressed as a percentage) between the given

u. £3]

period *'t” and the base year

Weights and Method of Aggregation

The Industry Selling Price Indexes are calculated
by the following method. In the first stage, price ratios
T}:L are calculated for specified varieties within a com-
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modity class, Where more than one variety of a com-
modity is priced by a single manufacturing establish-
ment, these price ratios are weighted by the relative
values of the varieties in the establishment’s shipment
value for 1971. These weights are obtained directly
from the respondent. Next, the price ratios for different
varieties of a commodity reported by different estab-
lishments are weighted by 1971 shipment values, added
together, and divided by the sum of the weights to
yield the commodity index. The following may serve
to illustrate the process to this point: within the com-
modity group of cotton sheets, eight price quotations
for variously specified sheets might be received, in-
cluding double, single, coloured and fitted sheets. If
each quote came from a different establishment, a
weighted average of price ratios would be calculated to
give the commodity index. However, if out of the eight
quotes, three quotations were received from a single
establishment, these three price ratios would first be
combined with weights reflecting their importance in
that establishment’s shipment values. The resultant
single index would then be combined with the five
other price ratios to give the commodity index. Indexes
are also calculated for the levels of the classification
structure between variety and commodity, such as
region and market.

The calculation of the industry index weights
commodity indexes by their shipment values in the
base period. To each commodity price series is assigned
the weight (value of shipments) of that commadity,
plus the weights of other related commodities not priced
but whose price movements are known or assumed to
be similar. This process of imputing weights takes place
at the time of establishing the index. In our example,
the price index for cotton sheets would be weighted by
its shipment value (plus any imputed vatues) and com-
bined with similarly weighted indexes for towels and

2 In practice, price ratios gt, are calculated only at the
O
lowest level of the index hierarchy, i.e., the variety level. At
higher levels, price indexes replace the price ratios,
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Po est le prix d'un article particulier pendant
I'année de base “0”

Vo est le coefficient de pondération fixe d'un
article donné pendant 'année de base “'v”

Pt est le rapport (exprimé en pourcentage) du

By prix d’un article particulier2 pour une période

donnée “‘t” sur celui de 'année de base “o

Coefficients de pondération et méthode d agrégation

Pour calculer les indices des prix de vente dans
I’ind ustrie, il faut suivre 1a marche suivante. D’abord, les
rapports de prix %L sont établis pour des variétés par-
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ticuliéres d’une catégorie de produits. Lorsque le prix de
plusieurs variétés d’un produit est fourni par un seul fa-
bricant, les rapports de prix sont pondérés par la valeur
relative des variétés par rapport 4 la valeur des livraisons
de cet établissement en 1971. Ces coefficients doivent étre
fournis par enquété. Dans la deuxiéme étape, on pondére
les rapports de prix des diverses variétés de produits déclarés
par différents établissements selon la valeur des livraisons
de 1971, on les additionne et on divise le résultat par la
somme des coefficients de pondération afin d’obtenir
I'indice. L'exemple qui suit aidera a mieux comprendre la
partie de la méthode dont nous avons parlé jusqu’a
maintenant. A l'intérieur de la catégorie desdrapsde coton,
on peut avoir déclaré huit prix pour diverses sortes de
draps (par exemple, simples, doubles, de couleur, draps-
contour). Si chaque cote provient d’un établissement
différent, on calcule alors la moyenne pondérée des
rapports de prix pour obtenir l'indice de ce produit.
Toutefois, si, parmi les huit prix, trois ont été déclarés par
un méme établissement, les trois rapports de prix sont
d’abord multipliés par des coefficients de pondération qui
correspondent a la valeur des livraisons de chaque catégorie
de drap de cet établissement. On combine ensuite I'indice
simple ainsi obtenu aux cinq autres rapports de prix pour
obtenir I'indice de ce produit. On calcule également des
indices pour des niveaux de ventilation se situant entre la
variété et le produit, la région et le marché, par exemple.

Le calcul de P'indice de I'industrie pondére les indices
des produits par la valeur relative des livraisons pendant la
période de base. On attribue a la série de prix de chaque
produit le coefficient de pondération (valeur des livraisons)
du produit concerné et les coefficients d’autres produits
assimilés dont les prix ne sont pas déclarés, mais dont les
variations de prix sont connues ou censées étre semblables.
L attribution des coefficients de pondération s’effectue au
moment de I'établissement de I'indice. Dans 'exemple que
nous avons choisi, on pondérera I'indiee du prix des draps
de coton par la valeur des livraisons (plus toute valeur

2 Dans la pratique, les rapports de prix gx_ne sont calculés
qu'au niveau de ventilation le plus poussé, cest-a~du’e pour les

variétés, Aux nivcaux supcrieurs, les indices des prix remplacent
les rapports de prix.




other commodities to yield a price index for the Cotton
Yarn and Cloth Mills industry.

Mext, industry indexes are weighted by their
smpincnt values and aggregated to obtain the major
group index. The last step is the calculation of a price
index for total manufacturing, which is a weighted
average of the price indexes for the major groups.

In calculating aggregate indexes for either total
manufacturing or the major groups, there is a danger of
over-emphasizing the price movements of those com-
modities which are processed in different forms by
several manufacturing industries before being sold out-
side. For example, if sharp movements occurred in raw
sugar prices, these would be reflected in the products
of sugar refineries, confectionery manufacturers, soft
drink manufacturers and biscuit manufacturers. If one
wished to reflect output prices of each of these indi-
vidual industries this would be quite in order. If, how-
ever, one wished to combine these industries into a
single Food and Beverage Industries aggregate, the
averaging of the price indexes of each industry would
over-emphasize sugar price movements. The price index
for the Food and Beverage major group should reflect
the impact of price changes in commaodities flowing
out of the group but should not reflect in duplicate,
for example, the effect of a change in the price of sugar
shipped within the group. It isnot difficult to appreciate
that the larger the aggregate defined the greater the
problem of duplication.

Despite the above caveat, price indexes for major
groups and total manufacturing are published because
of the demand for indexes of overall price movements
in manufacturing industries and because the price
sample has been improved. It is felt that the increase in
the usefulness of the indexes more than offsets the
disadvantage of the duplication problem.

The infrequency of major revisions of the weights
introduces aggregation problems. That is, the longer
the time period over which price comparisons are
made, the less meaningful become the aggregates com-
pared because of compositional changes which alter the
true weights of industries and commodities. To alleviate
the aggregation problemn certain adjustments are neces-
sary between major weight revisions, which generally
take place at ten-year intervals. Such adjustments are
needed to allow for changes in weights which occur as
specifications of individual varieties and commodities
change and as new ones are introduced. When new
commodities, for example, with shipment value weights
deflated to the base period, are added in a particular
industry, the relative weights of the commodities in
that industry are effectively redistributed. The two
series of prige indeyes, nsing the ald und revised weights,
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imputée) et on le combinera aux indices pondérésde fagon
semblable pour les serviettes et les autres marchandises
afin d’obtenir Pindice des prix pour la filature et le tissage
de coton.

On pondére ensuite les indices de cette industrie par
les valeurs de leurs livraisons et on les agrége pour obtenir
I'indice du groupe. La derniére étape consiste a calculer un
indice des prix pour toutes les industries manufacturiéres,
lequel est un indice pondéré des indices des prix des dif-
férents groupes.

Dans le calcul des indices agrégés, pour I’ensemble
des industries manufacturiéres ou pour les groupes, on
peut, si I'on n'y prend garde, exagérer I'importance des
variations de prix des marchandises qui subissent différentes
transformations, dans plusieurs industries manufacturiéres,
avant d’étre vendues pour la consommation. Par exemple,
si les prix du sucre brut ont subi des variations marquées,
celles-ci se répercuteront sur les produits des raffineries de
sucre et sur les fabricants de confiseries, de boissons
gazeuses et de biscuits. Si I'on voulait faire ressortir les
prix a la production pour chacune de ces industries, cela
conviendrait assez bien. Cependant, si 'on désire une valeur
pour 'ensemble des industries des aliments et boissons,
faire la moyenne des indicesdes prix de chacune exagérerait
I'importance des variations des prix du sucre. L’indice des
prix des industries des aliments et des boissons doit traduire
I'incidence des changements de prix des produits au sortir
du groupe, mais non celle d’'un changement de prix pour
un produit, le sucre, par exemple, livré a Il'intérieur du
groupe. On se rend facilement compte que plus I'agréga-
tion englobe de choses, plus le risque de double compte
est grand.

Malgré cette mise en garde, on publie des indices
pour les groupes et pour I'ensemble des industries manu-
facturiéres a cause de la demande d’indices qui tiennent
compte des variations globales des prix dans les industries
manufacturiéres et parce que I'échantillon des prix a été
amélioré. On estime que I'utilité croissante des indices fait
plus que compenser les problémes de double compte.

Les révisions peu fréquentes des coefficients de
pondération dans I'industrie rendent les agrégations dif-
ficiles. Ainsi, plus longue est la période sur laquelle portent
des comparaisons de prix, moins significatifs sont les
agrégats comparés, a cause des changements de composition
qui modifient les vrais coefficients de pondération des
industries et des marchandises. Pour minimiser les
problémes d’agrégation, if faut apporter certains change-
ments entre les principales révisions des coefficients de
pondération, qui sont effectuées habituellement tous les
dix ans. lls sont rendus nécessaires par la correction des
coefficients de pondération découlant de I'introduction de
variétés ou de produits nouveaux ou les modifications
apportées aux anciens. Par exemple, lorsque de nouveaux
produits, dont les coefficients de la valeur des livraisons
sont ramenés a la période de base, sont ajoutés a une
industrie donnée, les coefficients relatifs des produits de



are linked in such a way as to avoid affecting the level
of the industry index at the time of the change. A
similar process of weight redistribution occurs when
commodities drop out of the index.

Quality Change Adjustments

One of the most critical factors in the production
of an adequate system of price indexes relates to price
comparability over time. For measurement of ‘“‘pure”
price change, it is essential that prices used in comparing
one period with another relate to identical or com-
parable units of a variety. However, products are con-
stantly altered, old ones disappear from the market and
new ones are introduced. As a result, in order to con-
tinue the indexes, it is necessary to use varieties whose
characteristics have been changed or to make substitu-
tions.

A substitution is made when a variety priced
ceases to be representative of the price movement of its
commodity class even though still available in the
market, or when the variety priced is altered by the
producer and the former specification is no longer
available in the market (e g., when the annual changes
in automobile models occur).

However, the prices of substitute varieties must
be adjusted before use to eliminate that portion of the
price difference which is attributed to the differences
in quality between the former and substitute varieties.
The Prices Division uses two major approaches in an
effort to assess quality change when a new variety of a
commodity replaces an old one. In one case, comparison
of relative market prices of both varieties is considered
a measure of the impact of quality change on price. In
the other case, the relative qualities of the old and sub-
stitute varieties are estimated to be proportional to the
input costs required to produce a unit of each.

If the old commodity and its close substitute are
both available in the same market at the same time, the
difference in price between the old and the substitute
commodities is assumed to reflect the market value of
the quality difference. Hence, when the substitute
variety is introduced into the index, no “pure” price
change is recorded on the assumption that quality
change just equals the price difference (“splicing”).
The major difficulty with this technique is that relative
prices of the two varieties may be subject to a number
of temporary influences which hide the true impact of
quality change on price. Thus, considerable responsibil-
ity rests with the statistician who must make a value
judgement regarding bhoth appropriateness of the

cette industrie sont effectivement redistribués. Les deux
séries d’indices des prix établies d’aprés les anciens et les
nouveaux coefficients de pondération, sont couplées de
maniére a ne pas changer le niveau de l'indice de I'ind ustrie
lors de la modification. [l faut également redistribuer les
coefficients de pondération de facon semblable lorsque
des produits sont retirés de 'indice.

Ajustements des prix pour changements de qualité

Un des facteurs les plus importants dans I'établisse-
ment d’un ensemble fiable d’indices des prix est certaine-
ment le facteur de comparabilité dans le temps. Pour évaluer
les changements de prix “purs”, il est essentiel que les prix
utilisés pour comparer une période avec une autre cor-
respondent a des unités identiques ou comparables d’une
méme variété. Toutefois, certains produits varient con-
stamment; d’autres produits sont retirés du marché et de
nouveaux prennent leur place. Pour assurer la permanence
des indices, il faut donc utiliser des variétés dont les spéci-
fications ont été modifiées ou faire des remplacements.

Un remplacement a lieu lorsqu’une variété pour
laquelle des prix sont fournis n’est plus représentative des
variations de prix de sa catégorie de produits, méme si elle
est toujours sur le marché, ou lorsqu’elle a été modifiée
par le producteur, et que la variété répondant aux spécifi-
cations précédentes n’est plus sur le marché (par exemple,
lorsque les nouveaux modéles d’automobiles sont présentés
chaque année).

Néanmoins, le prix des variétés de remplacement
doit étre ajusté avant son utilisation afin d'éliminer la
partie de la différence de prix attribuable a la différence
de qualité entre les variétés de remplacement et les variétés
précédentes. La Division des prix a adopté deux méthodes
principales pour évaluer les changements de qualité
lorsqu’une nouvelle variété de marchandises en remplace
une autre. Dans un cas, la comparaison des prix relatifs sur
le marché des deux variétés est considérée comme repré-
sentative de l'incidence du changement de qualité sur les
prix. Dans 'autre cas, la qualité relative de I'ancienne variété
et de la variété de remplacement est considérée comme
proportionnelle aux coits des entrées nécessaires i la
production d’une unité de chaque variété.

Si Pancien produit et le produit semblable qui le
remplace sont vendus sur le méme marché en méme temps,
I'écart entre les prix de ces deux marchandises est consid éré
comme correspondant i la valeur marchande de la dif-
férence de qualité. Ainsi, lorsque la variété de remplace-
ment est incluse dans lindice, on n’enregistre pas de
changements de prix “pur” puisque le changement de
qualité est censé égaler 'écart des prix (“raccordement”).
La principale difficulté que comporte cette méthode est
que les prix relatifs des deux variétés peuvent subir une
série d’influences temporaires qui dissimulent la véritable
incidence de la qualité sur le prix. Par conséquent, une
grande responsabilité repose sur le statisticien qui doit
déterminer s'il est juste de déduire que I'écart de prix




assumption that the price differential represents quality
impact and the time period when the substitute variety
price is to be introduced.

Frequently there is an abrupt discontinuity, i.e.,
there is no overlap period when the market prices of
both the old and substitute varieties are available. In
this case a market evaluation of the impact of quality
change on price is not possible. It is then determined
whether the price difference is attributable to quality
change, “‘pure” price change, or a combination of both
“pure” price and quality changes. In the first case, the
substitute variety is introduced with no ‘“‘pure™ price
change on the assumption that quality change just
equals the reported price change (“splicing”). In the
second case, a direct substitution is made between the
price of the new variety and the price of the old in the
index, the price difference being treated as “pure”
price variation, and the series is continued (the so-called
“bumping” technique).

“Bumping” and “splicing” are techniques of
quality adjustment which illustrate the problems found
in evaluating discontinuous price series for quality
change and “pure” price change. When there is both
“pure” price change and quality change, the Prices
Division uses a combination of these two techniques.

The principal alternative to relative market prices
as un indication of the impact of quality change on
price is a comparison of inputs, in terms of either
quantities or unit costs. Unit works costs, i.e., the total
cost per unit of direct labour and material, indirect
costs and other overhead, are requested but often re-
spondents are able to supply only the cost of direct
labour and naterials. In order that the quantities of in-
puts in the old and new products may be compared, it
it necessary to convert the input costs of both products
to a common basis with regard to both time and tech-
nology. Apart from a change in quantity, two factors
may affect the cost of inputs. The first factor is a
change in the price of the inputs. To the extent that
labour and/or material prices have changed, the inputs
of the old product must be revalued. The second factor,
much more difficult to assess, may be described as a
change in the efficiency with which inputs are combined.
To the extent that changes in technology have so in-
creased plant efficiency that the range of inputs may
be combined more cheaply, the costs of the old product
again have to be revalued to reflect these changes. An
example of the questionnaire used to obtain informa-
tion for quality evaluation based on input costs appears

in Appendix 2.
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représente l'incidence de la qualité et décider du moment
opportun d’introduire le prix de la variété de remplace-
ment dans I'indice.

Il arrive souvent qu’il y ait une brusque interruption,
c'est-adire qu’il n'y ait pas de période de chevauchement,
si les prix sur le marché de la variété de remplacement et
de la variété précédente sont connus, qui empéche d’évaluer
I'effet du changement de qualité sur les prix. Dans le cas
d’une série de prix discontinué, il s'agit de déterminer si
I’écart de prix est attribuable a un changement de qualité,
au changement de prix “pur” ou 4 une combinaison de ces
deux facteurs. Dans le premier cas, la variété de remplace-
ment est incluse dans l'indice sans changement de prix
“pur”, suivant I’hypothése voulant que le changement de
qualité égale le changement dans les prix déclarés (*‘rac-
cordement™), Dans le second cas, il faut effectuer, dans
Iindice, une substitution directe du prix de I'ancienne
variété par celui de la nouvelle, la différence de prix étant
considérée comme un changement de prix “pur”, et la série
peut étre poursuivie selon la méthode de Pévincement.

Les techniques de raccordement et d’évincement
sont des méthodes d'ajustement pour la qualité qui
permettent de souligner les problémes d’évaluation des
séries discontinues de prix posés par le changement de
qualité et le changement de prix “pur”. Lorsque les deux
genres de changements se produisent en méme temps, la
Division des prix de Statistique Canada utilise une com-
binaison de ces deux méthodes.

La principale solution de rechange a l'utilisation des
prix relatifs du marché comme indice de 'effet du change-
ment de qualité sur les prix est de comparer les entrées, du
point de vue des quantités ou des coiits unitaires. Nous
demandons aux enquétés d’indiquer les coits unitaires du
travail, c'est-a-dire la somme, par unité, des coiits directs
de la main-d’oeuvre et des matiéres, des frais indirects et
des autres frais généraux, mais il arrive souvent qu’ils ne
puissent déclarer que les colts directs de la main-d’oeuvre
et des matiéres. Afin de pouvoir comparer la quantité des
entrées pour les anciens et les nouveaux produits, il faut
convertir les output des entrées des deux produits suivant
une base commune en fonction du temps et destechniques
utilisées. Outre les changements de quantité, deux autres
facteurs peuvent influer sur le prix des entrées. La premiére
est le changement de prix des entrées mémes. Dans la
mesure ol les prix de la main-d'oeuvre et (ou) des matiéres
ont varié, les entrées de l'ancien produit doivent étre
réévaluées. Le deuxiéme facteur, qui est beaucoup plus
difficile & évaluer, peut étre défini comme un changement
de lefficacité avec laquelle les entrées sont combinées.
Dans la mesure oli les progrés technologiques ont accru
le rendement a I'usine & un point tel que les gammes
d’entrées peuvent étre combinées de fagon plus écono-
mique, le codt de l'ancien produit doit étre réévalué pour
traduire ces changements. Un exemplaire du questionnaire
utilisé pour obtenir des renseignements en vue de I'évalua-
tion de la qualité fondée sur le cotit des entrées figure a
I'annexe 2.
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Chart — 3
Industry Selling Price Index: Manufacturing Compared to Other Indexes, 1971 -1976
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