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From 1981-82 to 1986-87... 

Faits saillants 

De 1981-1982 à 1986-1987.. 

• domestic sales of books by publishers and exclusive 
agents rose every year, except in 1982-83, to reach 
$685 million 1 in 1986-87; 

à l'exception de 1982-1983, les ventes de livres des 
éditeurs et des diffuseurs exclusifs ont progressé 
continuellement, s'établissant à S685 mil l ions' en 1986-
1987. 

• the 45% market share held by publishers' own title 
domestic sales showed little change; 

• the market share held by Canadian-controlled firms 
rose 2%, primarily as a resuit of a 5% increase in 
exclusive agency activity; 

• overall average domestic sales per firm stayed the 
same, although average sales of medium-sized firms 
declined by 6% and average sales of large firms 
rose by 3%; 

• the number of titles published annually rose by 
1,500 to reach over 6,600 in 1986-87; 

• la part du marché occupée par les ventes de propres 
ouvrages, près de 45%, a peu changé au cours de la 
période. 

• la part du marché des entreprises sous contrôle 
canadien a progressé de 2%, grâce surtout à la 
croissance de 5% de leur activité de diffusion exclusive. 

• les ventes moyennes par firme sont demeurées 
inchangées, bien que celles des entreprises de taille 
moyenne aient diminué de 6%, et celles des grandes 
entreprises, augmenté de 3%. 

• le nombre de nouveaux ouvrages publiés annuellement 
s'est accru de 1,500 pour s'établir à plus de 6,600 en 
1986-1987. 

• full-time employment grew by 12% to over 7,000 
employées in 1986-87. 

' The sales value shown in this bulletin are in i98i 
constant dollars uniess otherwise stated. 

• la main-d'oeuvre à plein temps a augmenté de 12% 
pour atteindre plus de 7,000 employés en 1986-1987. 

Les valeurs attribuées aux ventes dans ce bulletin sont en 
dollars constants de i98i, à moins d'indication contraire. 
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Introduction Introduction 

For more than ten years, Statistics Canada has 
conducted the Survey of Book Publishers and 
Exclusive Agents as part of its Culture Statistics 
Program. Preliminary results hâve been published 
every year, as soon as possible after the end of the 
survey. A récent review enables us to publish revised 
data for the period between 1981-82 and 1986-87. 
Notes on the files and on this revision are provided in 
the Appendix. 

The Survey of Book Publishers and Exclusive 
Agents collects data from firms meeting certain 
minimum size criteria. It is not intended as a census of 
ail book publishers and exclusive agents in Canada. 
Rather, its purpose is to provide an overview of the 
field and measure its development, on the basis of 
returns from firms which hâve attained a certain level 
of earnings and of production. The survey population 
includes firms considered to be the main first points 
of sale, i.e. publishers and exclusive agents. 

This bulletin is devoted to an économie analysis of 
the revised files using several time séries. Publishing 
and exclusive agency activities are treated 
simultaneousiy: many publishers aiso act as agents 
and a number of exclusive agents hâve, over the 
years, become involved in publishing. AIso, the sales 
reported in this bulletin are limited to those in 
Canada, excluding ail exports and other foreign 
sales. 

Depuis plus de dix ans. Statistique Canada, à l'intérieur 
du Programme de statistiques sur la culture, mène une 
Enquête auprès des éditeurs et des diffuseurs exclusifs de 
livres. Chaque année, aussitôt que possible après la fin de 
l'enquête, on en publiait les résultats provisoires. Une récente 
révision nous permet maintenant de publier les données pour 
la période allant de 1981-1982 à 1986-1987. Des notes sur 
les fichiers et sur cette révision apparaissent à l'Annexe. 

L'Enquête auprès des éditeurs et des diffuseurs exclusifs 
de livres vise les entreprises ayant une certaine envergure. 
Elle ne se veut pas un recensement de tout le domaine de 
l'édition et de la diffusion au Canada, mais entend plutôt, à 
l'aide des résultats des entreprises ayant atteint un certain 
niveau de recettes et de production, tracer un portrait du 
domaine et en mesurer l'évolution. Ainsi, la population de 
l'enquête comprend les firmes que l'on considère comme 
étant les principaux premiers points de vente, soit les 
éditeurs et les diffuseurs exclusifs. 

Ce bulletin présente donc, au moyen de quelques séries 
chronologiques à caractère économique, ces fichiers révisés. 
Les activités d'édition et de diffusion exclusive seront traitées 
ensemble, de nombreux éditeurs agissant aussi comme 
diffuseurs et un certain nombre de diffuseurs ayant, au cours 
des années, ajouté à leur activité celle d'éditeur. De plus, on 
n'y traitera que des ventes au Canada, excluant ainsi les 
ventes à l'exportation et autres ventes à l'étranger. 

Sales in Canada of Book Publishers 
and Exclusive Agents 

Since the 1982-83 drop in book sales, which coincided 
with a recession, the market has grown. From $582 
million in 1982-83, sales reached $685 million in 1986-
87. In current dollars, sales were $906 million in 1986-
87. 

This trend in sales of books reported by publishers 
and exclusive agents was compared to two gênerai 
économie indicators, the Gross Domestic Product 
(GDP), and personal expenditure on consumer goods 
and services.2 

As can be seen in Figure I, following the recession, 
book sales, GDP and personal expenditure on goods 
and services showed positive rates of change, except 
for publishers' total sales in 1985-86. Sales of 
publishers' own titles displayed real growth over the 
last three years of the period. For the same years, the 
GDP showed a downward trend in its rate of growth 
while the personal expenditure indicator, which had 
been increasing since 1982-83, slowed in the last year. 

2 The data on the Gross Domestic Product at i98i 
priées. Personal expenditure on consumer goods and 
services, and Consumer Priée Indexes used in 
calculations for this bulletin are derived from the 
Canadian Economie Observer, Statistics Canada 
catalogue no. 11-210, 1987 historical supplément 

Les ventes, au Canada, des éditeurs et des 
diffuseurs exclusifs 

Depuis la diminution des ventes de livres pendant la récession 
de 1982-1983, le marché a pris de l'expansion. Les ventes 
sont passées de $582 millions en 1982-1983 à $685 millions 
en 1986-1987. Cette année-là, les ventes atteignaient $906 
millions en dollars courants. 

Nous avons comparé les ventes déclarées par les 
éditeurs et les diffuseurs exclusifs à deux indicateurs 
économiques généraux: le Produit intérieur brut (PIB) et les 
dépenses personnelles en biens et services^. 

À la figure I, on note que depuis la récession, les ventes 
de livres, le PIB et les dépenses personnelles en biens et 
services montrent un taux de variation positif à l'exception des 
ventes totales des éditeurs en 1985-1986. Les ventes de 
propres ouvrages montrent un taux de variation à la hausse 
qui s'étend sur les trois dernières années. Durant cette 
dernière période, le taux de variation du PIB est en baisse 
alors que celui des dépenses personnelles qui était en 
progression depuis 1982-1983, fléchit à la dernière année. 

2 Les données sur le Produit intérieur brut, aux prix de 1981, les 
dépenses personnelles en biens et services et les indices des 
prix à la consommation utilisés pour les calculs dans ce 
bulletin proviennent de L'observateur économique canadien, 
numéro n-210 au catalogue de Statistique Canada. { 
Supplément statistique historique 1987. 



Figure I Annual Changes in the Domestic Sales of Books, Gross Domestic Product and Personal 
Expenditure on Goods and Services, 1981-82 to 1986-87 
Variations annuelles des ventes de livres au Canada, du Produit intérieur brut et des 
Dépenses personnelles en biens et services, 1981-82 à 1986-87 
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According to Table 1, the share of total sales 
represented by publishers' own title sales showed little 
change during the 1981-82 to 1986-87 period. Although 
a slight upward trend is évident, publishers' own title 
sales accounted for less than 46% of total sales in 
1986-87. 

Canadian-controlled firms' total sales (in current 
dollars) increased from $252 million in 1981-82 to $393 
million in 1986-87 (Table 2). Their share of total sales 
rose slowly but steadily since 1982-83, increasing from 
40% in that year to 43% in 1986-87. This growth was 
due to an increase in their exclusive agency sales, 
which rose from a quarter of total agency sales • in 
1982-83 to a third, four years later (Table 1). 

Table 3 reports the sales (in constant dollars) of 
publishers and of exclusive agents. Since both the 
number of firms and the total sales reported in 1981-82 
and 1986-87 increased in the same proportion (13%), 
the average sales per firm were the same at the 
beginning and at the end of the period ($2.2 million). 
They did, however, vary slightly during the interval. 
The average sales per medium-sized firm,3 during this 
period, declined by 6%, from $381,000 in 1981-82 to 
$359,000 in 1986-87. Over the same years, sales per 
large firm grew slightly, from $5.9 million to $6.1 
million (3%). 

Cependant, d'après le tableau 1, la part des ventes totales 
attribuable aux propres ouvrages varie très peu au cours de la 
période allant de 1981-1982 à 1986-1987. Bien que montrant 
une légère tendance à la hausse, elle représente moins de 
46% des ventes totales en 1986-1987. 

Les ventes totales (en dollars courants) des entreprises 
sous contrôle canadien ont augmenté pour passer de $252 
millions en 1981-1982 à $393 millions en 1986-1987 (tableau 
2). Leur part des ventes totales a progressé lentement mais 
constamment depuis 1982-1983, passant de 40% cette 
année-là à 43% en 1986-1987. Cette croissance est le 
résultat de l'augmentation de leurs ventes en diffusion 
exclusive. Leur part est passée du quart des ventes de 1982-
1983, au tiers, quatre ans plus tard (tableau 1). 

Le tableau 3 nous montre les ventes (en dollars 
constants) des éditeurs et des diffuseurs exclusifs. Entre 
1981-1982 et 1986-1987, le nombre total d'entreprises 
déclarantes a augmenté au même rythme que celui des 
ventes totales déclarées, soit de 13%. C'est pourquoi les 
ventes moyennes par entreprise, si elles ont légèrement varié 
durant cette période, étaient de $2.2 millions au début comme 
à la fin de la période. Les ventes moyennes par entreprise de 
taille moyenne^ ont diminué de 6% pour passer de $381,000 
en 1981-1982 à $359,000 en 1986-1987. Chez les grandes 
entreprises, elles ont augmenté légèrement, de $5.9 millions 
à $6.1 millions (3%). 

3 For définition of size groups see Table 3, footnote 2. Voir la définition des groupes de taille à la note 2 au bas du 
tableau 3. 



However, the share of total sales attributable to 
each of the size groups was more or less the same in 
1986-87 as it was in 1981-82, with large-sized firms 
accounting for 94% of the sales. 

Cependant, la part des ventes totales que s'attribue 
chacun des groupes de taille est sensiblement la même en 
1986-1987 qu'en 1981-1982. Entre autres, les entreprises de 
grande taille représentent 94% des ventes. 

Titles Published 

Table 2 shows the number of titles published 
every year. In 1981-82, less than 5,200 titles were 
published; by 1986-87, this number increased to over 
6,600. A substantiel proportion of this rise was due to 
the increased involvement of foreign-controlled 
publishers in domestic production. Indeed, while the 
average number of titles published by Canadian-
controlled firms remained steady at almost 21 per firm, 
the figure for foreign-controlled publishers increased 
from 35 in 1981-82 to 46 in 1986-87. 

In 1981-82, average sales per title in prinf of 
Canadian-controlled publishers were $4,800. For 
foreign-controlled publishers this figure was $15,400. In 
1986-87, Canadian-controlled publishers' average sales 
per title in print increased to $5,000 (4%) while foreign-
controlled publishers' decreased to $12,100 (21%). 

Ouvrages publiés 

The number of titles in print is not given in the tables. For 
each year of the period 1981-82 to 1986-87, it was for 
Canadian-controlled publishers, 31,661, 31,973, 30,260, 
32,174, 32,019 and 34,169. For foreign-controlled 
publishers the numbers were 7,087, 7,038, 8,705, 9,014, 
9,950 and 11,586. 

Le tableau 2 donne le nombre d'ouvrages publiés chaque 
année. En 1981-1982, moins de 5,200 ouvrages ont été 
publiés; en 1986-1987, ce nombre est passé à plus de 6,600. 
Une portion non négligeable de cette hausse résulte de la 
participation accrue des éditeurs sous contrôle étranger à la 
production intérieure. En effet, alors que le nombre moyen 
d'ouvrages publiés par les éditeurs sous contrôle canadien 
s'est maintenu à près de 21 par entreprise, celui des éditeurs 
sous contrôle étranger est passé de 35 en 1981-1982 à 46 en 
1986-1987. 

En 1981-1982, les ventes moyennes par ouvrage au 
catalogue'' par les éditeurs sous contrôle canadien s'élevaient 
à $4,800. Le chiffre correspondant chez les éditeurs sous 
contrôle étranger était $15,400. En 1986-1987, les ventes 
moyennes par ouvrage des premiers sont passées à $5,000 
(+ 4%), et celles des deuxièmes, à $12,100 (-21%). 

Le nombre d'ouvrages au catalogue n'apparaît pas dans les 
tableaux. Pour chacune des années de 1981-1982 à i986-
1987, il était, pour les éditeurs sous contrôle canadien, de 
31,661, 31,973, 30,260, 32,174, 32,019 et 34,169: pour les 
éditeurs sous contrôle étranger, de 7,087, 7,038, 8,705, 9,014, 
9,950 et 11,586. 

Figure II Average Domestic Sales of Publishers' Own Titles per Title in Print, by Origin of Financial 
Control,1981-82to 1986-87 
Ventes moyennes des propres ouvrages des éditeurs par ouvrage au catalogue, selon 
l'origine du contrôle financier, 1981-82 à 1986-87 
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Although Canadian-controlled firms' average sales 
per title rose steadily throughout the period, they did 
not exceed a third of the average sales of foreign-
controlled firms until 1985-86. In 1986-87, the average 
sales per title of Canadian-controlled publishers 
reached 41 % of those of foreign-controlled firms. 

Même si elles ont progressé de façon régulière au cours 
de la période, les ventes moyennes par ouvrage des éditeurs 
sous contrôle canadien n'ont pas dépassé le tiers de celles 
des entreprises sous contrôle étranger avant 1985-1986. En 
1986-1987, les ventes moyennes par ouvrage des éditeurs 
sous contrôle canadien ont atteint 4 1 % de celles des 
entreprises sous contrôle étranger. 

Employment 

Although total full-time employment by publishers 
and exclusive agents rose by 12% between 1981-82 
and 1986-87, to over 7,000 employées, the rate of 
increase was not constant. Figure III illustrâtes the 
annual changes in the number of full-time positions of 
this sector compared to total employment in Canada. 
As can be seen, the rate of change in only the last two 
periods followed closely the national trend. 

Emploi 

Bien que l'effectif total à plein temps dans l'édition et la 
diffusion exclusive se soit accru de 12% entre 1981-1982 et 
1986-1987 (à plus de 7,000 employés), le rythme de cette 
augmentation n'a pas été constant. La figure III montre les 
variations annuelles du nombre de postes à plein temps par 
rapport à la situation de l'emploi au Canada. On constate que. 
seules les deux dernières périodes suivaient la tendance 
nationale. 

Figure III Annual Changes in Employment by Publishers and Exclusive Agents Compared to Total 
Employment in Canada, 1981-82 to 1986-87 
Variations annuelles dans l'emploi chez les éditeurs et les diffuseurs exclusifs comparées 
à celle de l'emploi total au Canada, 1981-82 à 1986-87 
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It is probable that the level of sales influences the 
level of employment. Figure IV, which compares both 
variables, seems to indicate a relationship between 
them, one following the other. Perhaps this lag can be 
explained by the delay between production and sale. 
Or perhaps the firms' changes in employment level are 
reactions to the previous year's net sales. Whatever 
the reason, the data do show some instability in full-
time employment in this sector. 

Il est probable que le niveau des ventes influe sur le 
niveau d'emploi. D'après la figure IV, qui compare les deux 
variables, il semble bien y avoir un lien entre les deux, l'une 
devançant l'autre. Cet écart est peut-être attribuable à la 
période de temps qui sépare la production de la vente. Ou 
est-ce en réaction au niveau de ventes nettes de l'année 
précédente. Quoi qu'il en soit, les données révèlent une 
instabilité de l'emploi dans ce secteur. 



Figure IV Comparison of Annual Changes, Publishers' and Exclusive Agents' Employment and 
Domestic Sales, 1981-82 to 1986-87 

Comparaison des variations annuelles de l'emploi et des ventes au Canada des éditeurs et 
des diffuseurs exclusifs, 1981-82 à 1986-87 
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Table 4 shows the number of full-time employées 
of publishers and exclusive agents and their 
expenditures on personnel (in current dollars) for the 
years 1981-82 to 1986-87. According to this table, full-
time employées accounted for approximately 90% of 
the $193 million total payroll in 1986-87, while part-
time employées accounted for only 2% of personnel 
expenditures, with free-lancers and other subcon-
tractors receiving the remaining 8%. 

The breakdown of full-time employées between 
publishers and exclusive agents showed very little 
change during the period, with publishers providing 
85% of the full-time jobs. Less than a quarter of this 
employment was spécifie to publishing, that is, 
editorial, design and production positions. For the other 
areas of full-time employment, which are common to 
both publishers and exclusive agents, there are 
important différences in the distribution of employment. 
Although 35% of publishers report agency activity in 
1986-87, only 32% of their other jobs were in 
marketing compared to 55% for exclusive agents. 
Order fulfillment accounted for 37% and administration 
for 3 1 % of thèse other occupations in publishing firms, 
while for exclusive agents the corresponding figures 
were 23% and 22%. 

Average full-time employment per firm for 
publishers was 24 employées in 1981-82 compared to 
25 in 1986-87; for exclusive agents thèse figures were 
26 and 28. Average employment for publishers is 
affected by the substantiel number of small firms. It is 
interesting to note that almost 10% of publishing 
houses reported having no full-time employées. AIso, 
5% of publishing firms declared one or more working 
owners. 

Le tableau 4 présente une répartition du nombre 
d'employés à plein temps et des dépenses (en dollars 
courants) au titre de l'effectif chez les éditeurs et les 
diffuseurs exclusifs pour la période allant de 1981-1982 à 
1986-1987. D'après ce tableau, les employés à plein temps 
représentaient environ 90% de la rémunération totale ($193 
millions) en 1986-1987. Les employés à temps partiel ne 
comptaient que pour 2% des dépenses au titre du personnel, 
les pigistes et autres sous-traitants recevant le 8% restant. 

La répartition du nombre d'employés à plein temps entre 
les éditeurs et les diffuseurs exclusifs a varié .très peu au 
cours de la période, les éditeurs déclarant 85% des emplois 
à plein temps. Moins du quart de ces postes étaient dans les 
domaines de l'édition, de la rédaction, de la création et de la 
production. Pour les autres types d'emplois à plein temps qui 
sont communs aux deux types d'entreprises, il existait des 
écarts importants. Bien que 35% des éditeurs déclaraient 
aussi une activité de diffusion en 1986-1987, 32% seulement 
de leurs autres emplois étaient du domaine de la 
commercialisation, comparativement à 55% chez les 
diffuseurs exclusifs. L'exécution des commandes représentait 
37% des autres emplois, et l'administration, 3 1 % chez les 
éditeurs, comparativement à 23% et 22% respectivement 
chez les diffuseurs exclusifs. 

L'effectif moyen à plein temps par éditeur était de 24 
employés en 1981-1982 par rapport à 25 en 1986-1987; les 
chiffres correspondants chez les diffuseurs exclusifs étaient 26 
et 28. Le nombre important de petites entreprises influe sur 
l'effectif moyen des éditeurs. Il est intéressant de noter que 
près de 10% des éditeurs déclaraient n'avoir aucun employé 
à plein temps. Par ailleurs, 5% des éditeurs déclaraient un ou 
des propriétaires actifs. 



Conclusion Conclusion 

The purpose of this bulletin was to présent the 
revised files for the 1981-82 to 1986-87 period. 
Presenting data in the form of chronological séries 
makes it easier to measure the dynamics of an activity. 
Although this séries is short, it can be seen that the 
reported book market does not always follow the trend 
of the national economy. This maintenance of an 
historical séries will be continued in order to bettér 
satisfy the needs of the data users. 

The files contain a number of other items of 
information. In this bulletin, we were interested 
primarily in the économie aspects of the data. A 
forthcoming Culture Communique will examine more 
culture-related aspects, such as titles published and 
reprinted, sales by language of book or of publisher 
and sales by commercial category of books. 

Le but de ce bulletin est de présenter les fichiers révisés 
couvrant la période de 1981-1982 à 1986-1987. En présentant 
des données en séries chronologiques, il est plus facile de 
mesurer la dynamique d'une activité. Même si cette série est 
courte, on constate que le marché du livre ne suit pas toujours 
les tendances de l'économie nationale. On continuera la 
production de séries chronologiques afin de mieux répondre 
aux besoins des utilisateurs de données. 

Les fichiers contiennent nombre d'autres renseignements. 
Dans ce bulletin, on s'est intéressé surtout à l'aspect 
économique des données. Un prochain Communiqué de 
la culture examinera des aspects plus culturels, comme les 
ouvrages publiés et réimprimés, les ventes selon la langue du 
livre ou de l'éditeur, et les ventes selon la catégorie de livres. 

For Further Information 

For more detailed information, contact M. Frève, 
Culturel Industries Section, Education, Culture and 
Tourism Division. (613-951-1563) 

The annual publication Book Publishing in 
Canada, catalogue number 87-210, which provides the 
définitions used in this study and a number of tables, 
may be used as a guide by those wishing to delve 
deeper into the subject or to submit requests for 
fabulations other than those included hère. Such tables 
are available on a cost-recovery basis. Inquiries can 
aIso be directed to the régional offices of Statistics 
Canada. 

Pour plus de renseignements 

Pour plus de renseignements, veuillez vous adresser à M. 
Frève, Section des industries culturelles. Division de 
l'éducation, de la culture et du tourisme. ((613)951-1563) 

La publication annuelle Édition du livre au Canada, 
numéro 87-210 au catalogue, où l'on trouve les définitions se 
rapportant à l'enquête et de nombreux tableaux, peut servir de 
guide à ceux qui désirent formuler des demandes de 
totalisations autres que celles incluses ici. On peut se 
procurer ces totalisations contre recouvrement des frais. On 
peut également s'adresser aux bureaux régionaux de 
Statistique Canada. 



APPENDIX ANNEXE 

The Files 

A computerized data file is created for each year 
Of the Survey of Book Publishers and Exclusive 
Agents. It contains the information obtained from a 
mailed questionnaire. 

The mailing list is constructed using a number of 
sources both internai and external to Statistics Canada. 
The target universe consists of publishing houses and 
exclusive agency firms which hâve attained a pre-
determined production or earnings threshold. Thèse 
thresholds hâve been established primarily to avoid 
burdening newiy created and very small firms. 

A publishing firm belongs to the survey universe if 
it has titles in print and has reached a minimum 
revenue. This revenue threshold aIso holds for 
exclusive agents. During the period under study, the 
revenue threshold moved from $30,000 between 1981-
82 and 1983-84 to $50,000 for the years 1984-85 to 
1986-87. As a resuit, the survey excludes a number of 
smaller firms and occasional publishers. The files 
retain firms whose revenues occasionally fell below the 
established threshold for a particular year. 

The number of respondents on file as well as their 
names or corporate structure vary from year to year. 
This is caused by the arrivai of new firms and the 
closing of older ones, takeovers of existing firms and 
purchases of others that hâve declared bankruptcy. 

Fichiers 

Un fichier de données est créé pour chaque année de 
l'Enquête auprès des éditeurs et des diffuseurs exclusifs. Il 
contient les réponses aux questionnaires distribués par la 
poste. 

Les listes de distribution sont établies à partir de 
nombreuses sources, tant internes qu'externes. L'univers est 
celui des maisons d'édition et des entreprises de diffusion 
exclusive ayant atteint un certain niveau de production et de 
recettes. Ces critères ont été établis afin de ne pas ennuyer 
les très petites entreprises et les entreprises nouvellement 
créées. 

Pour faire partie de l'univers, les éditeurs et diffuseurs 
exclusifs doivent avoir publié des ouvrages et généré un 
minimum de recettes. Au cours de la période à l'étude, ce 
minimum est passé de $30,000 entre 1981-1982 et 1983-1984 
à $50,000 entre 1984-1985 et 1986-1987. Ce faisant, 
l'enquête exclut un nombre important de très petites 
entreprises et les éditeurs occasionnels. Cependant, les 
fichiers retiennent les entreprises qui, à l'occasion, ont eu des 
résultats inférieurs au minimum fixé pour une année 
particulière. 

De plus, d'une année à l'autre, le nombre de répondants 
sur fichier varie, de même que leur nom et le type 
d'organisme. Cela est attribuable à l'arrivée de nouvelles 
entreprises, à la fermeture d'autres maisons, aux prises de 
contrôle et à l'achat de celles qui déclarent faillite. 

The Revision 

The data collected over the years were made 
available as soon as possible after the end of the 
survey. Although thèse results gave a good overall 
picture of the situation prevailing at the time of the 
survey, they did not account for ail non-response. 

Major causes of total non-response are: first, firms 
surveyed which for various reasons did not respond by 
the deadiine; second, firms not surveyed because their 
existence was unknown when the mailing list was 
compiled. In addition, since it was important to publish 
the main survey results as quickly as possible, 
estimâtes for the majority of cases of partial non-
response (i.e. firms not responding fully to every 
question within the questionnaire) were not produced. 
For publication, when information within the 
questionnaire allowed, the data were grouped in a 
"non-identified" sub-category for publication. In other 
cases, the data were considered missing and not 
included in the response counts. 

While this approach made it possible to make the 
most récent data available to the public, the lack of 
homogeneity of the data over longer time periods 
hampered studies requiring chronological séries. For 
this reason, we undertook a revision of the files from 
1981-82 to 1986-87. 

Révision 

Les données recueillies au cours des années ont été 
diffusées aussitôt après la fin de l'enquête. Bien que dans 
l'ensemble ces résultats donnent une idée assez juste de la 
situation qui prévalait au moment de l'enquête, ils ne tenaient 
pas compte des cas de non-réponse. 

Ces cas de non-réponse sont notamment attribuables aux 
entreprises enquêtées qui, pour diverses raisons, n'ont pas 
répondu dans les délais requis, et aux entreprises non 
enquêtées, leur existence étant inconnue au moment de la 
préparation des listes d'envoi. De plus, comme il était 
important de publier le plus rapidement possible les 
principaux résultats de l'enquête, les estimations pour la 
plupart des cas de non-réponse partielle (certaines entreprises 
n'ayant répondu que partiellement à des questions) n'ont pas 
été produites. Pour la publication, lorsque certaines indications 
le permettaient, les données étaient regroupées dans une 
sous-catégorie "non identifié". Dans les autres cas, les 
données étaient considérées comme manquantes et ainsi 
n'apparaissaient pas dans le compte des réponses. 

Cette façon de faire permettait de mettre aussi 
rapidement que possible à la disposition du public les 
données les plus récentes, mais leur manque d'homogénéité 
sur des périodes de temps plus longues entravait les études 
qui font appel à des séries chronologiques. C'est pourquoi 
cette révision complète des fichiers de 1981-1982 à 
1986-1987 a été entreprise. 



The revision provides estimâtes for non-response 
using internai documentation, information from other 
surveys and estimation procédures. The estimâtes for 
partial non-response were produced using historical 
data. 

Cette révision permet de fournir des estimations pour les 
cas de non-réponse, à partir des documents internes, des 
résultats d'autres enquêtes et des méthodes d'estimation. 
Les estimations pour les cas de non-réponse partielle sont 
établies à partir de données historiques. 

The following table provides the number of firms 
on the file for each year. The files for 1981-82 to 1983-
84 are considered définitive; those for 1984-85 to 
1986-87 may be subject to slight modifications as a 
resuit of annual revisions, which are limited to the three 
years preceding the current survey year. 

Le tableau suivant fournit le nombre d'entreprises au 
fichier pour chaque année. Les fichiers de 1981-1982 à 
1983-1984 ne subiront aucune modification, contrairement aux 
fichiers de 1984-1985 à 1986-1987 qui pourraient être 
légèrement modifiés à la suite des révisions annuelles qui se 
limitent aux trois années précédant l'enquête de l'année 
courante. 

TEXT TABLE I. Number of Firms, by Province, on the Files of the Book Publishers and Exclusive Agents 
Survey, 1981-1982 to 1986-1987. 

TABLEAU EXPLICATIF I. Nombre d'entreprises, par province, au fichier de l'enquête auprès des éditeurs et des 
diffuseurs exclusifs de livres, 1981-1982 à 1986-1987. 

Province 1981-
1982 

1982-
1983 

1983-
1984 

1984-
1985 

1985-
1986 

1986-
1987 

Newfoundiand - Terre-Neuve 
Prince Edward Island - Île-du-Prince-Édouard 
Nova Scotia - Nouvelle-Ecosse 
New Brunswick - Nouveau-Brunswick 
Quétjec 
Ontario 
Manitoba 
Saskatctiewan 
Alberta 
Britisti Columbia - Colombie-Britannique 
Norttiwest Territories - Territoires du Nord-Ouest 

4 
1 
2 
1 

103 
131 
5 
4 
8 
19 
-

4 
1 
3 
1 

104 
128 
6 
4 
8 
19 
1 

4 
1 
3 
2 

104 
128 
7 
4 
9 
20 
1 

4 
1 
3 
2 

104 
124 
8 
4 
9 
18 
1 

3 
1 
3 
2 

101 
125 
8 
5 
10 
17 
1 

3 
1 
3 
2 

105 
141 
8 
6 
16 
27 
1 

TOTAL 278 279 283 278 276 313 
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TABLE 1. Percentage Breakdown of Own and Exclusive Agency Titles Sales in Canada by Origin of 
Financial Control, 1981-82 to 1986-87 

TABLEAU 1. Répartition en pourcentage des ventes au Canada de propres ouvrages et de ceux vendus en 
diffusion exclusive selon l'origine du contrôle financier, 1981-82 à 1986-87 

Drigin of financial control 

Origine du contrôle financier 

Publishers' own 
titles sales 

Ventes des propres 
ouvrages des éditeurs 

Total exclusive 
agency titles sales 

Total des ventes en 
diffusion exclusive 

Total sales in 
Canada 

Total des ventes 
au Canada 

percent - pourcentage 

1981-82 
Canadian-controlled - Sous contrôle canadien 
Foreign-controlled - Sous contrôle étranger 

Total 

58.4 
41.6 

43.2 

28.4 
71.6 

56.8 

41.4 
58.6 

100.0 

1982-83 
Canadian-controlled - Sous contrôle canadien 
Foreign-controlled - Sous contrôle étranger 

Total 

56.7 
43.3 

44.4 

25.9 
74.1 

55.6 

39.6 
60.4 

100.0 

1983-84 
Canadian-controlled - Sous contrôle canadien 
Foreign-controlled - Sous contrôle étranger 

Total 

53.4 
46.6 

44.6 

29.7 
70.3 

55.4 

40.2 
59.8 

100.0 

1984-85 
Canadian-controlled - Sous contrôle canadien 
Foreign-controlled - Sous contrôle étranger 

Total 

53.4 
46.6 

44.6 

30.7 
69.3 

55.4 

40.8 
59.2 

100.0 

1985-86 
Canadian-controlled - Sous contrôle canadien 
Foreign-controlled - Sous contrôle étranger 

Total 

54.6 
45.4 

45.6 

32.1 
67.9 

54.4 

42.3 
57.7 

100.0 

1986-87 
Canadian-controlled - Sous contrôle canadien 
Foreign-controlled - Sous contrôle étranger 

55.2 
44.8 

33.3 
66.7 

43.3 
56.7 

Total 45.7 54.3 100.0 
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TABLE 2. Number of New Titles and Net Sales in Canada of Own and Exclusive Agency Titles by Origin of 
Financial Control of the Firm, 1981-82 to 1986-87 

TABLEAU 2. Nombre d'ouvrages publiés et ventes nettes au Canada de propres ouvrages et d'ouvrages 
diffusés en exclusivité selon l'origine du contrôle financier de l'entreprise, 1981-82 à 1986-87 

Number of firms 

Nombre d'entreprises 
Size of firm 

Taille de l'entreprise 

1982-83 
Canadian-controlled -

Sous contrôle canadien 

Foreign-controlled -

Sous contrôle étranger 

Total 

1983-84 
Canadian-controlled -

Sous contrôle canadien 
Foreign-controlled -

Sous contrôle étranger 

Total 

1984-85 
Canadian-controlled -

Sous contrôle canadien 
Foreign-controlled 

Publistiers' own titles 

Propres ouvrages 
des éditeurs 

Net sales of exclusive 
agency titles 

Ventes nettes d'ouvrages 
diffusés en exclusivité 

Publishers Agents Number Net sales By pub- By agents 

Total sales 
in Canada 

Ventes 
totales au 
Canada 

published 

Éditeurs Diffuseurs Nombre 
publiés 

lishers 

Ventes Par les Par les 
nettes éditeurs diffuseurs 

Total 

1981-82 
Canadian-controlled -

Sous contrôle canadien 

Foreign-controlled -
Sous contrôle étranger 

Total 

199 

32 

231 

30 

17 

47 

millions of current dollars -

4,057 

1,111 

5,168 

153.3 

109.1 

262.4 

millions de dollars courants 

68.7 

169.8 

238.5 

29.6 

77.3 

106.9 

98.3 

247.1 

345.4 

251.6 

356.3 

607.9 

207 

32 

239 

206 

32 

238 

202 

25 3,474 162.3 

15 1,123 123.9 

40 4,597 286.2 

30 4,279 170.2 

15 1,217 148.6 

45 5,496 318.8 

29 4,269 181.7 

67.2 

179.0 

246.2 

81.2 

194.3 

275.4 

92.1 

25.8 

86.5 

112.3 

36.5 

84.8 

121.3 

37.5 

93.0 

265.5 

358.5 

117.7 

129.6' 

255.3 

389.4 

644.7 

287.9 

279.1 427.7 

396.7 715.6 

311.3 

Sous contrôle étranger 

Total 

1985-86 
Canadian-controlled -

Sous contrôle canadien 

Foreign-controlled -
Sous contrôle étranger 

Total 

1986-87 
Canadian-controlled -

Sous contrôle canadien 

Foreign-controlled -
Sous contrôle étranger 

Total 

32 

234 

199 

32 

231 

236 

35 

271 

15 

44 

30 

15 

45 

29 

13 

42 

1,182 

5,451 

4,375 

1,154 

5,529 

5,051 

1,612 

6,663 

158.6 

340.4 

201.4 

167.4 

368.9 

228.6 

185.2 

413.8 

204.8 

296.9 

92.6 

198.2 

290.7 

114.6 

233.3 

347.9 

88.2 

125.7 

48.5 

100.7 

149.2 

49.4 

95.3 

144.6 

293.0 

422.6 

141.0 

298.9 

439.9 

164.0 

328.6 

492.6 

451.7 

763.0 

342.5 

466.3 

808.8 

392.6 

513.8 

906.4 
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TABLE 3. Net Sales in Canada of Own and Exclusive Agency Titles in Constant Dollars^ by Size of Firm ,̂ 
1981-82 to 1986-87 

TABLEAU 3. Ventes nettes au Canada de propres ouvrages et d'ouvrages diffusés en exclusivité en dollars 
constants^, selon la taille de l'entreprise^, 1981-82 à 1986-87 

Size of firm 

Taille de l'er 

1981-82 
Small -
Médium 
Large -

Total 

1982-83 
Small -
Médium 
Large -

Total 

1983-84 
Small -
Médium 
Large -

Total 

1984-85 
Small -
Médium 
Large -

Total 

1985-86 
Small -
Médium 
Large -

Total 

1986-87 
Small -
Médium 
Large -

Total 

itreprise 

Petite 
- Moyenne 
Grande 

Petite 
- Moyenne 
Grande 

Petite 
- Moyenne 
Grande 

Petite 
- Moyenne 
Grande 

Petite 
- Moyenne 
Grande 

Petite 
- Moyenne 
Grande 

Number 
of firms 

Nombre 
d'entreprises 

Publishers Agents 

Éditeurs Diffuseurs 

90 
69 
72 

231 

99 
69 
71 

239 

95 
73 
70 

238 

86 
78 
70 

234 

78 
74 
79 

231 

100 
86 
85 

271 

9 
15 
23 

47 

5 
15 

20 

40 

10 
16 
19 

45 

11 
14 
19 

44 

8 
15 
22 

45 

4 
19 
19 

42 

Net sales of 
publisher's 
own titles 

Ventes nettes des 
propres ouvrages 

des éditeurs 

Net sales of exclusive 
agency titles 

Ventes nettes d'ouvrages 
diffusés en exclusivité 

By publishers 

Par les 
éditeurs 

By agents 

Par les 
diffuseurs 

millions of constant dollars - millions de dollars constants 

6.3 
23.4 

232.8 

262.4 

6.3 
22.6 

229.4 

258.3 

6.2 
25.9 

240.0 

272.0 

5.5 
28.2 

244.6 

278.3 

5.3 
24.2 

260.5 

290.0 

6.5 
23.4 

282.6 

312.6 

0.2 
2.6 

235.7 

238.5 

0.3 
2.6 

219.3 

222.2 

0.3 
2.9 

231.8 

235.0 

0.2 
3.6 

239.0 

242.8 

0.2 
1.8 

226.6 

228.6 

0.4 
5.8 

256.6 

262.8 

1.0 
6.0 

99.9 

106.9 

0.4 
6.5 

94.4 

101.4 

0.9 
7.2 

95.3 

103.5 

1.0 
6.6 

95.3 

102.8 

0.8 
7.3 

109.2 

117.3 

0.4 
8.4 

100.4 

109.2 

Total 

1.2 
8.6 

335.6 

345.4 

0.7 
9.1 

313.7 

323.5 

1.2 
10.1 

327.2 

338.5 

1.2 
10.2 

334.3 

345.6 

1.0 
9.1 

335.8 

345.6 

0.8 
14.2 

357.0 

372.0 

Total sales 
in Canada 

Ventes 
totales au 

Canada 

7.5 
32.0 

568.4 

6 0 7 9 

7.0 
31.7 

543.1 

581.9 

7.4 
36.0 

567.2 

610.6 

6.7 
38.4 

578.8 

623.9 

6.3 
33.2 

596.2 

635.8 

7.3 
37.7 

639.6 

684.6 

' To obtain constant 1981 dollars, the sales hâve been deflated using the Consumer Priée Index of the particular year 
' Pour avoir les ventes en dollars constants de 1981, les ventes en dollars courants ont été ajustées en utilisant l'Indice des prix à la 

consommaUon pour l'année considérée. 
2 Définition of the size groups is based on revenue ranges as follows: small. less than $200.000 in revenue: médium, between $200,000 and 

$999.999: large $1,000,000 and over. To iessen migration to iarger size groups on the base of inflated revenues, the revenues ranges are in 
constant dollars. 

2 Les groupes de taille sont déterminés en fonction des tranches de recettes suivantes: petite taille, moins de $200.000 de recettes: taille 
moyenne, de $200.000 à $999,999: grande taille. $1,000.000 et plus. Pour réduire la migration à des groupes de taille plus grande à cause de 
l'inflation, les groupes de taille ont été déterminés en dollars constants. 
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Full-time Employées and Personnel Expenses 
to 1986-87 

TABLEAU 4. Employés à temps plein et frais de main-d'oeu 
livres, 1981-82 à 1986-87 

PUBLISHERS - EDITEURS 

Full-time employées - Employés à temps plein 

Number - Nombre 
Number of reporting firms -

Nombre d'entreprises déclarantes 

Personnel expenses (current dollars) -
Frais de main-d'oeuvre (dollars courants) 

Full-time salaries' - Salaires 
pour temps plein' 

Part-time salaries - Salaires 
pour temps partiel 

Outside fées - Frais de sous-traitance 

Total 

Number of reporting firms - Nombre 
d'entreprises déclarantes 

EXCLUSIVE AGENTS - DIFFUSEURS EXCLUSIFS 

Full-time employées - Employés à temps plein 

Number - Nombre 
Number of reporting firms -

Nombre d'entreprises déclarantes 

$'000,000 

$'000,000 

$'000,000 

$'000,000 

DATE DUE 

1-82 

6-87 

5883 

238 

149.8 

3.4 

14.4 

167.6 

261 

1123 

44 

871 

39 

926 

42 

959 

40 

1042 

43 

1130 

41 

Personnel expenses (current dollars) -
Frais de main-d'oeuvre (dollars courants) 

Full-time salaries' - Salaires 
pour temps plein' 

Part-time salaries - Salaires 
pour temps partiel 

Outside lees - Frais de sous-traitance 

Total 

Number of reporting firms -
Nombre d'entreprises déclarantes 

$'000,000 

$'000,000 

$'000,000 

$'000,000 

16.3 

0.4 

1.5 

18.2 

15.6 

0.4 

1.3 

17.3 

18.2 

0.5 

0.3 

19.0 

19.0 

0.4 

0.5 

19.9 

22.1 

0.5 

0.8 

23.4 

23.6 

0.8 

0.6 

25.0 

46 40 44 42 44 41 

' The number of firms reporting full-time salaries is the same as the number reporting full-time employées. 
' Le nombre d'entreprises déclarant des salaires pour temps plein est le même que celui des entreprises déclarant des employés à temps plein. 
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