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BOOK PUBLISHING: AN INDUSTRY ANALYSIS, 1981-82

HIGHLIGHTS

In 1981, book sales in Canada surpassed $1 billion
for the first time. However, the book publishing in-
dustry can hardly be described as flourishing. While
imported books increased their share of the market,
the output of new Canadian titles dropped by 19% from
1980 and Canadian sales of domestically produced books
lagged. Almost one third of the publishers in Canada
lost money on book sales, even though production costs
rose only modestly. Consequently, publishers are de-
pending more upon their own financial activities and,
increasingly, upon government grants to remain sol-
vent.,

MARKET ESTIMATES
Canadian Produced Books Lose Ground at Home

Figure 1 shows Canada's estimated book market in
1981. The overall picture indicates a lacklustre mar-
ket, especially for domestically produced books. Esti-
mated domestic book sales of $1,027.7 million in 1981,
although 10% higher in current terms, represent a 2%
decrease in constant dollars from 1980. When inflation
is tsken into account, publishers' domestic sales of
their own books suffered a 7% decrease between 1980
and 1981, At the same time, the sale of imported books
remained steady in constant dollars.

Imported Books Increase Market Share

Overall, imported books saccounted for 74% of the
total estimated book sales in Canada,compared to 72%
in 1980. Publishers in Canada particularly increased
their sales of imported books. Their estimated reven-
ues of $236.9 million from imported books were up 7%
from 1980 in constant dollars. Imports by exclusive
agents kept pace with inflation, while imports by all
others decreased by about 5%.
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L'EDITION DU LIVRE: UNE ANALYSE DE L'INDUSTRIE, 1981-B2

FAITS SAILLANTS

Pour la premigre fois au Canada, les ventes de livres ont
dépassé le milliard de dollars en 1981. On ne peut cependant
qualifier de florissant le secteur de 1'édition du livre.
Alors que les ventes de livres importés accaparaient une plus
large part du marché, la production de nouveaux titres cana-
diens chutait de 19% par rapport & 1980, et les ventes inter-
nes de livres canadiens perdaient du terrain. Prés du tiers
des éditeurs canadiens déclarent avoir subi un déficit sur les
livres vendus, méme si la progression des coQts de production
a été modeste. Pour demeurer solvables, les éditeurs comptent
donc de plus en plus sur leurs activités financidres et les
subventions gouvernementales.

ESTIMATION DU MARCHE
Les livres canadiens perdent du terrain au pays

La figure I illustre les estimations du marché du livre su
Canada en 1981. La faiblesse de ce marché est évidente, parti-
culiérement dans le cas des livres produits au pays. La valeur
estimée des ventes de livres canadiens, $1,027.7 millions en
1981, est en hausse de 10% en dollars courants, mais en baisse
de 2% en dollars constants, par repport & 1980. Compte tenu de
1'inflation, les ventes de leurs propres titres au Canada par
les éditeurs ont diminué de 7% entre 1980 et 1981. Durent la
méme année, les ventes de livres importés, exprimées en dol-
lars constants, sont demeurées stables.

Les livres importés occupent une plus large part du marché

Les ventes estimées de livres importés représentent globa-
lement 74% du total des ventes faites au Canada, comparative-
ment & 72% en 1980. Les éditeurs canadiens en particulier ont
augmenté leurs ventes de livres importés. Les recettes des
ventes, estimées a $236.9 millions, ont progressé de 7%, en
dollars constants, par rapport 3 1980. Les diffuseurs exclu-
sifs de titres importés ont pu soutenir le rythme de 1'infla-
tion, alors que les autres importateurs ont vu leurs ventes
baisser d'environ 5%.
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TEXT TABLE I. Canadian Domestic Book Market Estimates, by Language of the Book and Commercial Category, 1981(1)

TABLEAU EXPLICATIF I. Estimations du marché intérieur du livre au Canada, selon la langue du livre et la catégorie commer-
ciale, 1981(1)

English - Anglais French - Francais Other - Autres Tot al
Own Imports Own Imports Own Imports Own Imports
titles titles titles titles
Propres Importa- Propres Importa- Propres Importa- Propres Import a-
titres tions titres tions titres tions titres tions
millions of dollars - millions de dollars
Textbooks - Manuels
scolaires:
Publishers - Editeurs 60.3 66.4 9.5 4.8 - - 69.8 71.2
Exclusive agents - Dif- .
fuseurs exclusifs - 10.2 - 0.4 - - - 10.6
Other - Autres - 65.6 - 5.7 - - - 7.3
Total 60.3 142.2 2.5 10.9 - - 69.8 153.1
Tradebooks - Publications
commerciales:
Publishers - fditeurs 125.4 82.4 21.3 26.4 - - 146.7 108.8
Exclusive agents - Dif-
fuseurs exclusifs - 40.9 - 131 - - - 54.0
Other - Autres - 227.4 - 42.8 - - - 270.2
Total 125.4 350.7 21.3 82.3 - - 146.7 433.0
Other - Autres:
Publishers - Editeurs 39.7 50.4 13.5 6.5 0.5 - 53.7 56.9
Exclusive agents - Dif-
fuseurs exclusifs - 54.5 - 6.6 - - - 61.1
Other - Autres - 38.5 - 14.2 - 0.7 - - 5
Total 39.7 143.4 13.5 27.3 0.5 0.7 53.7 171.4
Total:
Publishers - Editeurs 225.4 199.2 44.3 37.7 0.5 - 270.2 236.9
Exclusive agents - Dif-
fuseurs exclusifs - 105.6 - 201 - - - 125.7
Other - Autres - 331.5 - 62.7 - 0.7 - 394.9
Total 225.4 636.3 44.3 120.5 0.5 0.7 270.2 757.5

(1) Import estimates are based on figures published in Statistics Canada, Imports by Commodity,

65-007).

December 1981 (Catalogue

(1) Les estimations sur les importations sont calculées 2 partir des données se trouvant dans la publication de
Statistique Canada, Importations par marchandises, décembre 1981 (n® £5-007 au catalogue).

Tradebooks Account for Most Sales

Publisher's domestic sales of their own books
include an English component of just over 83%, a
French component of about 16% and other language sales
of less than 1%. The predominant commercial category
was tradebooks, accounting for 56% of English language
sales and 48% of French language sales. The next
largest category for the English language was text-
books with an estimated 27% of publishers' sales of
their own books; the remaining 17% of sales was in
other types of books (scholarly, technical, general
reference). The situation was reversed for French
language sales, with only 22% in textbook sales and
30% in other categories.

Les publications commerciales représentent la plus forte pro-
portion des ventes

Les propres titres anglais interviennent pour un peu plus
de 83% des ventes des éditeurs canadiens; les propres titres
frangais, pour environ 16%, les titres en d'autres langues
pour moins de 1%. Les publications commerciales ont constitué
la plus forte proportion des ventes selon la catégorie commer-
ciale, soit 56% des livres de langue anglaise et 48% des
livres en frangais. Les manuels scolaires viennent au deuxidme
rang des propres titres anglais des éditeurs, avec quelque 27%
des ventes, le reste, 17%, est divisé entre les autres types
de livres: ouvrages de recherche, ouvrages techniques ou de
référence générale. La situation est inversée dans le cas des
livres frangais: 22% pour les manuels et 30% pour les autres
livres.




Figure |

Estimates of the Canadian Book Publishing Situation, 1981

Estimations de la situation de I'édition du livre au Canada, 1981

(in Millions of dollars — En millions de doliars)
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imports (2)
Importations (2)

$757.5
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Publishers’ Own
Book Sales

Exports
A I'étranger

$111.9

Ventes des
propres titres
des éditeurs

$382.1

Domestic
Au Canada

$270.2

By Exclusive Agents

Par les autres (détaillants, grossistes,
demi-grossistes, etc.)

Par les diffuseurs exclusifs $126.4
By Publishe
y Publi ‘ s $236.9
Par les éditeurs
By Others (Retailers, Wholesalers
Jobbers, etc.)
$394.2

(1) Includes only books for sale in Canada.
(1) N'inclut que les livres en vente au Canada.

The Canadian
Domestic Book
Market (1)

Le marché inté-
rieur du livre(1)
au Canada

$1027.7

(2) Based on data from Statistics Canada catalogue 65-007 “Imports by Commodities”, December 1981.
(2) Calculées & partir des données se trouvant dans “Importations par marchandises”,

décembre 1981, numéro 65-007 au catalogue de Statistique Canada.



Imported Book Sales Show Similar Pattern

The proportions of imported book sales by language
and commercial category do not differ greatly from the
domestic own estimates. English language books accoun-
ted for 84% of the total. Tradebooks made up 55% of
the English lanquage imports sales, very close to the
proportion of domestic tradebook sales for publishers'
own books. Textbooks and other categories each accoun-
ted for 22.5% of the English language imports. Trade-
books made up 68% of the French language imports,
compared to 48% of the publishers' own book sales.
Consequently, French language imports included smaller
proportions of textbooks and other types of books than
did French language publishers' own book sales.

SURVEY RESULTS

Canadian-controlled English Language Publishers: Small
Firms are Struggling

Canadian-controlled English language publishers
present a dichotomous picture; a few large firms oper-
ate very successfully, while a great number of small
firms struggle along. Thus while they had the highest
average profit margin on total book sales (14%), just
under one-third reported net losses for their pub-
lishing/exclusive agency activities. Although this
group produced the most new titles (2,293) and re-
prints (1,577), their averages per firm were among the
lowest for both categories.

In contrast to the foreign-controlled English lan-
guage firms, only one fifth of their book sales were
in imports. Tradebooks accounted for about two thirds
of their own book sales, the remainder equally divided
between textbooks and other books. To bolster their
profits, three quarters of these publishers engaged in
activities other than book publishing/exclusive agency
(e.g., printing services, book wholesaling, book
retailing). These activities had a very high profit
margin, but contributed only 15% of the gross revenues
for this group.

About 70% of the English language Canadian-
controlled publishers received government grants, the
average amount being $106,000. .

Foreign-controlled Publishers

Financially Stable

English Language

The 26 foreign-controlled English language firms
held, as a group, the most financially solid position
in 1981. They had the smallest number of firms report-
ing losses on book sales (15%). As a group, they
achieved a profit margin of 11% on total book sales of
over $267.9 million. Almost 60% of their book revenue
was attributable to sales of imported books. They
accounted for three quarters of all imported book
sales by publishers in Canada. However, these publish-
ers also sold more of their own books in Canada, aver-
aging $4 million per firm.

This group also produced the greatest average
number of titles (38) and reprints (33) per firm.
Their publishing activities in Canada were concen-
trated on texbooks. Almost one half of their domestic
sales were from this type of book, with the other half
divided equally between tradebooks and the other com-
mercial categories. With their level of financial
security, this group received only 3% of all funds
granted to book publishers in Canada. Only four of the
26 publishers received government support, totalling
$366,000.

Les ventes de livres importés suivent la méme tendance

La proportion des ventes de livres importés par langue de
publication et catégorie commerciale se rapproche des estima-
tions établies a 1'égard des ventes de livres canadiens. Les
livres en langue anglaise représentent 84% des ventes de
livres importés, et les publications commerciales comptent
pour 55% de cette fraction, proportion trés proche donc de
celle enregistrée pour les propres titres des é&diteurs. Lles
manuels et les autres livres constituaient 22.5% des importa-
tions de livres anglais. Soixante-huit pour cent des ventes de
livres frangais importés provenaient de publications commer-
ciales, comparativement 2 48% des ventes des propres titres
des éditeurs. On peut en conclure que les ventes de livres
frangais importés comportent une plus faible proportion de
manuels et autres types de livres que les ventes des propres
titres des éditeurs francophones.

RESULTATS DE L'ENQUETE

Les maisons d'édition anglophones sous contrdéle canadien: Les
petites sont en difficulté

On trouve deux catégories de maisons d'édition anglophones
sous contrble canadien: quelques entreprises importantes sont
en excellente position, alors qu'un grand nombre de petites
entreprises éprouvent de sérieuses difficultés. Alors qu'elles
jouissent des marges bénéficiaires moyennes les plus élevées
sur la vente de livres (14%), preés du tiers déclarent des
déficits nets dans les secteurs de 1'édition et de la diffu-
sion exclusive. Bien que ce groupe soit le plus grand produc-
teur de nouveaux titres (2,293) et de réimpressions (1,577),
la moyenne par éditeur est parmi les plus basses pour les deux
catégories.

Contrairement 3 ce qui se passe dans le cas des maisons
d'édition anglophones sous contréle étranger, les importations
ne représentent que le cinquiéme des ventes. Les publications
commerciales constituent environ les deux tiers des ventes de
propres titres, le reste é&tant réparti également entre les
manuels scolaires et les autres livres. Pour accoitre les
bénéfices, les trois quarts de ces éditeurs se tournent vers
des activités connexes, comme 1'impression et la vente en gros
et en détail. Ces activités extrémement rentables ne représen-
tent toutefois que 15% des recettes brutes de ce groupe.

Quelque 70% des éditeurs anglophones sous contrdle canadien
ont regu des subventions gouvernementales s'établissant en
moyenne & $106,000.

La situation financiére des éditeurs anglophones sous contrdle
étranger est stable

Les 26 entreprises anglophones sous contr6le é&tranger
avaient, comme groupe, la position financigre la plus solide
en 1981. Seulement 15% de ces éditeurs ont déclaré des défi-
cits résultant de la vente de livres. La marge bénéficiaire de
1'ensemble est de 11%, sur des ventes de plus de $267.9 mil-
lions. Prés de 60% des recettes proviennent de la vente de
livres importés, ceux-ci représentant prés des trois quarts de
toutes les ventes de livres importés faites par des éditeurs
au Canada. Cette catégorie d'éditeurs a également des ventes
plus élevées pour ses propres titres au Canada, en moyenne $4
millions de ventes par éditeurs.

Ce goupe présente également la plus forte moyenne de titres
(38) et de réimpressions (33) par entreprise. Il se spécialise
dans la vente de manuels scolaires, prés de la moitié des
ventes qu'il fait au Canada, 1'autre moitié &tant constituée 3
parts égales des publications commerciales et d'autres catégo-
ries de livres. Etant donné la solidité financiére des membres
de ce groupe, ils n'ont regu que 3% des subventions accordées
aux éditeurs au Canada. Seulement quatre des 26 éditeurs ont

$366,000 au total.

recu des subvention gouvernementales, qui se chiffrent a .




Figure 1l

Domestic Sales of Books and New Own Title Output by Publishers, 1981 (preliminary data)
Ventes de livres au Canada et production de nouveaux titres par les éditeurs, 1981 (chiffres provisoires)

Sales of Publishers' Own Titles
($238.7 millions)
Ventes des propres titres des éditeurs

2% -4~

Sales of Imported Books by Publishers
($210.8 millions)
Ventes de livres importés par les éditeurs

Canadian-controlled French Language Publishers Receive
Highest Average Grants

The average Canadian-controlled French language
publisher had only 25% as much income from book sales
as his English language conterpart, yet managed to
publish more new titles (26) and reprints (19). How-
ever, these 48 publishers had an aggregate net profit
of only $1.6 million on book sales, with nearly 40%
reporting losses in this area. Without government
grants, these publishers would have experienced a loss
of $2.8 million on book sales.

About 60% of this group engaged in activities other
than book publishing/exclusive agency. These activi-
ties generated $2.5 million in profits on revenues of
$19.8 million for the 26 firms involved.

Over 70% of the publishers in this group received
government. grants averaging $127,000 per recipient,
the highest of any group.

Foreign-controlled French Language Publishers Lose
Money on Book Publishing

The four foreign-controlled french language pub-
lishers constitute the smallest group. They had the
second highest average income from book sales ($4.2
million) and produced an average of 34 new titles and
10 reprints in 1981. This was the only group, however,
to report an aggregate loss on their boock publishing
and exclusive agency activities. They derived 55% of
their book sales from imports and 45% from their own
publishing activities. This group received the small-
est. amount of government support, both on a per firm
and aggregate basis.

New Own Title Output
4,694

Nouveaux titres publiés

Legend - Légende

English Language Publishers No. of Firms
Editeurs de langue anglaise No. d’entreprises
-1- Foreign-controlled - Sous contrle étranger 26
-2- Canadian-controlled - Sous contréle canadien 98

French Language Publishers
Editeurs de langue frangaise

-3- Canadian-controlled - Sous contrle canadien 48
-4- Foreign-controlled - Sous controle étranger 4

Les éditeurs francophones sous contrfle canadien regoivent les
subventions moyennes les plus élevées

Les éditeurs francophones sous contr8le canadien ne tirent
en moyenne que 25% des revenus que les éditeurs anglophones
touchent de la vente de livres; ils parviennenet quand méme 23
publier plus de nouveaux titres (26) et de réimpressions
(19). Les 48 éditeurs n'ont réalisé cependant qu'un bénéfice
global net de $1.6 million sur la vente de livres, et 40%
d'entre eux déclarent des pertes pour cette activité. Sans les
subvent.ions gouvernementales, ce groupe d'éditeurs aurait subi
une perte de $2.8 millions sur la vente de livres.

Environ 60% des membres de ce groupe ont étendu leurs acti-
vités & d'autres secteurs que 1'édition ou la diffusion exclu-
sive. Vingt-six entreprises ont déclaré des profits de $2.5
millions sur des revenus de $19.8 millions provenmant de ces
activités.

Plus de 70% des éditeurs de ce groupe ont regu des subven-
tions gouvernementales dont la moyenne s'établit a $127,000,
soit la plus élevéde.

Les éditeurs francophones sous contréle étranger déclarent des
pertes dans le domaine de 1'édition du livre

Les quatre éditeurs francophones sous contrfle étranger
constituent le plus petit groupe. Les revenus moyens de la
vente des livres les placent cependant au deuxiéme rang ($4.2
millions), et ils ont produit en moyenne 34 nouveaux titres et
10 réimpressions en 1981. I1 s'agit toutefois du seul groupe 2
déclarer des pertes dans les secteurs de la publication et de
la diffusion exclusive de livres. Cinquante-cinq pour cent des
livres vendus provenaient de 1'étranger, tandis que 45%
étaient des propres titres. Les membres de ce groupe ont
touché les plus faibles subventions, tant par entreprise que
pour 1l'ensemble du groupe.

.
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Additional Information

This service bulletin, containing preliminary data,
has been designed to present timely highlights of the
1981 book publishing survey and subsequent market
estimates.

This year's market estimates of domestically pro-
duced books are based on the Treturns of 179 publi-
shers. The import estimstes are based on figures from
Statistics Canada's External Trade Division, publi-
sher's survey results and a survey of 41 exclusive
agents. :

A more detailed Statistics Canada annual publica-
tion (Catalogue 87-601) is forthcoming which will
include a full account of how the market estimates
were calculated. Another annual publication (Catalogue
87-602) examines the characteristics of books produced
in Canada, while an occasional publication (Catalogue
87-604) covers the financial aspects of the industry.

More specific information can also be obtained from
the data base. Reseachers are encourage to contact Ted
Wannell of the Culture Sub-division of Statistics
Canada at (613) 593-6862. Requests may also be direc-
ted to one of Statistics Canada's Regional Offices.

Published under the authority of the Minister of
Supply and Services Canada

Statistics Canada should be credited when reproducing
or quoting any part of this document.
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Renseignements supplémentaires

Le présent bulletin de service fait ressortir, 3 1'aide de
données provisoires, les faits saillants de 1'enquéte de 1981
auprés du secteur de 1'édition du livre et des estimations du
marché.

Les estimations du marché de cette année pour les livres
produits au pays sont fondées sur les déclarations de 179 édi-
teurs. Les estimations des importations sont tirdes des
données compilées par la Division du commerce extérieur de
Statistique Canada, des résultats de 1'enquéte menée auprés
des éditeurs et d'une enquéte auprés de 41 distributeurs
exclusifs,

Une publication annuelle de Statistique Canada (n° 87-601
au catalogue) renfermant plus de renseignements, sera publiée
d'ici peu. Elle exposera, entre autres, le détail des méthodes
d'estimation du marché. Une autre publication annuelle (n®
87-602 au catalogue) traite des caractéristiques des livres
produits au Canada, et une publication hors série (nQ 87-604
au catalogue) porte sur les finances de ce secteur de 1'indus-
trie.

I1 est également possible de tirer des renseignements plus
détaillés de la base de données. Les chercheurs sont invités 2
communiquer avec Ted Wannell, de la Sous-division de la cultu-
re de Statistique Canada, au numéro (613) 593-6862. 0On peut
également obtenir plus de renseignements en s'adressant aux
bureaux régionaux de Statistique Canada.

Publication autorisée par le ministre des Approvisionnements
et Services Canada

Reproduction ou citation autorisée sous réserve d'indication
de la source: Statistique Canada
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