


Pékin 
• 

Tientsin. 

Wu-han 
• 

Shanghai. 

tOn 0  Q NW' 

96Z-BE NV31r 

7 	ç  U Nvr 

111111111 111  
VOVNVO 311:11SrlaNI / VOYNY3 AaLSflONI  

Harbin 
• 

JAN n 2003 	Kwangchow (Canton) 

HONG KONG 

ktil0131:1 30 31VO 
ana MING 



MARCHÉS POUR L'EXPORTATION 

CANADIENNE 

RÉPUBLIQUE POPULAIRE DE CHINE 

Pub lié par le ministère de l'Industrie et du Commerce, Ottawa, Canada 
Published by the Department of Industry, Trade and Commerce, Ottawa, Canada 

© Ministère des Approvisionnements et Services Canada 1976 
C) Department of Supplies and Services Canada 1976 

Révisée 1976 



No. de cat: C2-39/1976-9 

ISBN 0-662-00332-2 



TABLE DES MATIÈRES 

PAG E 

I GÉNÉRALITÉS  	 5 

H ÉCONOMIE ET COMMERCE EXTÉRIEUR  	 6 

III RELATIONS COMMERCIALES ENTRE LE CANADA ET LA CHINE  	12 

IV LA CONDUITE DES AFFAIRES EN CHINE  	14 

V LES FOIRES COMMERCIALES DE CANTON  	19 

VI VOTRE VOYAGE D'AFFAIRES EN CHINE  	20 

VII RENSEIGNEMENTS SUR LA POSTE ET LES TÉLÉCOMMUNICATIONS 	23 

VIII ADRESSES UTILES  	24 





5 

LA RÉPUBLIQUE POPULAIRE DE CHINE 
I. GÉNÉRALITÉS 

Notes géographiques 

La Chine a une superficie de 3,7 millions de milles carrés et se classe troisième parmi les plus 
grands pays du monde. La partie occidentale est dominée par le haut plateau du Tibet et Chang-
hai "le sommet du monde". Au nord s'étendent les plateaux désertiques et senni-désertiques de 
Sin-Kiang et de la Mongolie intérieure, tandis que vers le nord-est, les plaines arides font place 
à des montagnes fortement boisées. Entre ces immenses frontières naturelles et l'océan 
Pacifique se trouvent les principales régions de peuplement et de civilisation chinoise. 

Population 

La population chinoise est estimée à plus de 850 millions de personnes, dont 94% sont de 
source ethnique chinoise proprement dite ou Han. Le reste se compose de différents groupes 
ethniques qui vivent surtout dans des régions autonomes du sud -ouest et du nord -ouest. La 
densité globale de la population est d'environ 200 personnes au mille carré (par rapport à 940 
aux Pays - Bas, 620 en Grande - Bretagne et 320 en Inde); et tandis que le nord -ouest est, de fait, 
inhabité, la partie orientale possède une densité moyenne de 400 habitants au mille carré. 

Les principaux centres de population et d'activité économique se situent dans la Province de 
Liao-ning, au nord-est, la Grande Plaine de la Chine  septentrionale  qui  s'étend de Pékin à 
Chang -hai, la vallée du fleuve Yang-tseu (fleuve bleu), Sseu-tch'ouan et les terres basses du 
littoral sud-est. 

Villes, ports et centres industriels importants 

La capitale de la Chine, Pékin, compte environ huit millions d'habitants. Chang-hai, avec ses 10 
millions d'âmes, est la plus grande ville et le port principal. Les autres ports commerçants 
importants pour le Canada sont T'ien-tsin, Ts'ing-tao, et Liu-ta (Dairen), au nord, de rhème que 
Swatow et Kouang-tcheou (Canton) au sud. Les principaux centres industriels sont Chang-hai, 
Pékin, Wou-han, Chen-yang, Tch'ang-tch'ouen et T'ien-tsin. La principale région industrielle se 
trouve dans les provinces du nord-est de la Chine où l'on retrouve les plus vastes complexes 
sidérurgiques et la plus forte concentration d'industries lourdes. Les principaux centres 
industriels de cette région (autrefois appelée Mandchourie) se nomment Harbin, Chen -Yang, 
An-chan et Liu-ta. 

Climat 

Un pays aussi vaste ne peut que présenter de nombreuses variations climatiques. Depuis 
longtemps, une ligne imaginaire tracée de l'est à l'ouest, à 150 milles au nord de Chang -hai, 
divise le territoire subtropical du sud de la région tempérée du nord. À Pékin, la température 
moyenne est de -4°C (24°F) en janvier et de 26°C (79°F) en juillet. À Chang - hai, les 
températures moyennes s'élèvent respectivement à 3°C (38°F) et 27°C  (81°F) tandis qu'à 
Kouang-tcheou, elles sont 13°C (56°F) et 29°C (84°F). Le volume des précipitations annuelles 
augmente du nord vers le sud. Pékin reçoit 25 po de pluie par année, tandis que la précipitation 
annuelle est trois fois plus élevée à Kouang-tcheou. 

Langues 

La langue nationale de la Chine est le mandarin; elle est utilisée dans la plupart des régions du 
nord, du centre et de l'ouest du pays. La politique du gouvernement vise à favoriser l'unité 



linguistique de la Chine et, par conséquent, l'usage du mandarin s'est répandu dans toutes les 
régions traditionnellement attachées à leurs dialectes distincts. L'écriture chinoise se 
compose de caractères qui indiquent un sens plutôt qu'un son et elle est commune à tous les 
dialectes. Les anglophones ou francophones constateront que les gens avec qui ils négocient, 
parlent généralement leur langue ou se sont assurés les services d'un interprète. 

Système de gouvernement 

La République populaire de Chine, qui est socialiste, a été officiellement créée à Pékin, le 1er 
octobre 1949. Il y a deux structures dirigeantes, le Parti et l'État, la deuxième subordonnée à la 
première. Le pays est divisé en 21 provinces, cinq régions autonomes et trois municipalités 
(Pékin, Chang-hai et T'ien-tsin). Les administrations locales se subdivisent en quelques 2000 
régions nationales et 75 000 comtés. La constitution prévoit un Congrès national du peuple qui 
compte 3000 représentants élus au suffrage universel. Ce Congrès a le pouvoir d'élire le 
Président et le Vice-président de la République et d'approuver le choix du Premier Ministre et 
des membres du Conseil d'État (le Cabinet). 

Heure locale 

L'ensemble du territoire chinois possède huit heures d'avance sur le fuseau horaire de 
Greenwich; cela signifie que les villes chinoises sont en avance sur les municipalités 
canadiennes, par exemple: 

Saint-Jean, 11 1/2 heures; Halifax, 12 heures; Montréal et Toronto, 13 heures; Winnipeg et 
Regina, 14 heures; Edmonton, 15 heures; Vancouver, 16 heures. 

La Chine n'a pas adopté l'heure avancée et, par conséquent, il faut soustraire une heure, au 
printemps et en été, aux chiffres précités. 

Devises et taux de change 

La monnaie employée en Chine est le renminbi qui signifie littéralement "monnaie populaire" 
et on l'appelle communément en anglais le RMB. L'unité monétaire est le yuan qui équivaut 
approximativement à 50 cents en monnaie canadienne. Le RMB n'est pas accepté sur les 
marchés de change internationaux et, par conséquent, son taux ne fluctue pas 
quotidiennement comme celui des autres monnaies. Celui-ci est fixé par la Banque de Chine et 
modifié de temps à autre selon les tendances du marché. Le cours de la monnaie chinoise a été 
relativement stable au cours de la dernière décennie. La monnaie chinoise est employée de 
plus en plus pour calculer la valeur des contrats d'importation et d'exportation. 

À leur arrivée en Chine, les touristes doivent déclarer tout l'argent étranger, les chèques de 
voyage et les titres qu'ils ont en main. Ils doivent conserver leur formule de déclaration et la 
présenter lorsqu'ils quitteront le pays afin d'échanger leurs devises chinoises contre de 
l'argent étranger. Aucune devise chinoise ne doit sortir du pays. 

Électricité 

L'ensemble du pays se sert des deux systèmes de 50 cycles, le 220 volts monophasé et le 380 
volts triphasé. Les principales villes chinoises ont l'électricité et l'électrification des régions 
agricoles progresse rapidement. 
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Poids et mesures 

Les Chinois se servent à la fois du système métrique et du système national de mesures. 
Cependant, le commerce avec l'étranger s'effectue en unités métriques et l'usage du système 
de mesures chinois est limité à la comptabilité des cultivateurs et des petits commerçants. 

Jours fériés 

Les fêtes qu'observe le gouvernement chinois sont: 

Le Nouvel An: 1er janvier 
Fête du printemps ou Nouvel An chinois (trois jours): 

janvier ou février 
Fête du travail: 1er mai 
Fête nationale: 1er et 2 octobre 

N.B. La date de la Fête du printemps varie d'une année à l'autre et a lieu entre le /e' et le 3e jour 

du ler mois du calendrier lunaire. 

II. ÉCONOMIE ET COMMERCE EXTÉRIEUR 

L'économie chinoise est essentiellement agricole et il est donc parfaitement admissible que le 
Plan quinquennal actuel mette l'accent sur l'expansion de ce secteur. D'autre part, la Chine 
accomplit actuellement des progrès remarquables dans le domaine industriel. Des petites 
industries de toutes sortes s'établissent à travers le pays et, bien que l'essentiel de la 
planification économique et de la production industrielle soit basé sur l'agriculture, on accorde 
beaucoup d'attention à l'expansion des industries sidérurgique et minière, des transports (air, 
mer et rail), des communications, des industries chimiques, pétrolières et de la construction. 

Agriculture, pêches et forêts 

Le nord de la Chine cultive principalement le blé, le millet, le sorgho et la fève soya. Le sud 
produit surtout du riz, des patates douces, du sucre de canne et du thé. Différentes régions du 
pays s'adonnent à la culture intensive de l'orge, du maïs et du coton. Les produits agricoles 
comme le riz, le sucre, les fèves, le thé et divers fruits et légumes en conserve constituent une 
part importante des exportations chinoises. 

L'industrie de la pêche, en Chine, est très vaste et la flotte de pêche en eau profonde du pays 
s'accroît rapidement. Les produits de la pêche suffisent à la consommation nationale et, de fait, 
certaines variétés peuvent être exportées. 

Seulement 10% de l'ensemble du territoire chinois est boisé; étant donné qu'un grand nombre 
des meilleures forêts sont situées dans les rudes montagnes du nord et, de ce fait, sont encore 
inaccessibles, la Chine doit compléter sa propre production en important de la pâte, du carton-
doublure et du bois dur. Les autorités centrales accordent une importance particulière au 
développement des ressources forestière et des progrès ont été réalisés dans les projets de 
boisement dans le nord-est et le nord de la Chine. 

Industrie 

La Chine s'industrialise rapidement et construit des complexes de grande envergure, dans les 
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principales villes tout en établissant un secteur industriel agricole de petite et de moyenne 
importance dépendant entièrement des ressources, de la main-d'oeuvre et de la technique 
locales. L'industrie s'est considérablement diversifiée grâce à l'établissement de différents 
complexes industriels et leur expansion à l'intérieur du pays. Chang-hai et les environs de 
Chen-yang (au nord-est de la Chine) demeurent les centres industriels les plus importants. Les 
autorités centrales mettent surtout l'accent sur le secteur sidérurgique et les secteurs de la 
chimie, du pétrole, des transports et de la construction navale. 

Science et technique 

La production industrielle chinoise est la plus importante de tous les pays en voie de 
développement. La Chine fabrique en grande quantité la plupart des produits de base de même 
qu'une variété croissante d'équipement technique moderne comme les ordinateurs 
électroniques, les machines-outils à commande numérique, les grosses locomotives diesel-
électriques, les navires, les .installations complètes pour les industries chimiques et 
pétrolières, les fibres synthétiques et les génératrices d'énergie. La Chine a fait exploser un 
engin thermo-nucléaire et mis en orbite un satellite d'assez grande dimension. 

Télécommunications 

Le Plan actuel accorde également une haute priorité à l'amélioration du système de 
communications du pays. L'étape la plus importante de ce programme est l'achat de 
l'équipement de télécommunications et l'établissement de stations de communications par 
satellite à Chang-hai et à Pékin. 

Transports 

L'absence d'un bon système de transports constitue une des principales entraves à l'expansion 
économique de la Chine. Ce pays n'a environ que 55 000 milles de voies ferrées en usage 
actuellement, 600 000 milles de routes dont plus de la moitié sont en terre et une partie 
importante du reste gravillonnée et 100 000 milles de voies d'eau intérieures dont 25 000 milles 
seulement sont accessibles aux embarcations motorisées. L'industrie chinoise dépend 
principalement du rail et, jusqu'à un certain point, des routes, des fleuves et des canaux pour le 
transport des marchandises; c'est pourquoi des efforts considérables sont consacrés à 
l'amélioration de ces secteurs. 

Énergie 

La Chine possède les ressources énergétiques nécessaires à l'industrialisation sur une grande 
échelle. Les réserves de charbon et le potentiel hydro-électrique sont très grands et se 
comparent avantageusement à ceux des Etats-Unis et de l'URSS. Les gisements de pétrole 
suffisent pour absorber des hausses substantielles de la production et la capacité 
d'exportation s'accroît sensiblement. 

Le gouvernement chinois attache beaucoup d'importance à la mise en valeur de ses gisements 
pétrolifères. Bien que le charbon continue de représenter plus de 85% de la consommation 
d'énergie primaire du pays, le pétrole fournit une part croissante des besoins énergétiques. 
Comparativement aux normes internationales, la production de la Chine est faible; mais, de 
négligeable qu'elle était, elle s'élève actuellement à environ un tiers de ce que produit le 
Canada. Le secteur des transports consomme environ 60% de la production de pétrole et 
l'industrie 30%. Le pays se classe au douzième rang pour les réserves prouvées. 
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Politique commerciale extérieure 

Le commerce extérieur chinois relève entièrement du gouvernement et, par conséquent, les 
questions relatives aux règlements d'importation, au contrôle des changes et aux taxes ne se 
posent pas. Cependant, la Chine applique un tableau tarifaire à deux colonnes. Le tarif général 
s'établit à un taux moyen de 15  à20%, alors que le tarif de la nation la plus favorisée est environ 
de 5% moindre. Depuis la signature de l'Accord commercial bilatéral (le 13 octobre 1973), les 
exportations canadiennes bénéficient du tarif réduit de la nation la plus favorisée. 

Le principe de l'autonomie économique influe considérablement sur la politique économique 
commerciale chinoise et, en conséquence, les importations de la Chine se limitent aux biens 
de production complexe, aux procédés technologiques essentiels et aux produits nécessaires 
pour compenser les lacunes et les étranglements de la production intérieure. Les quatre 
caractéristiques majeures de la politique commerciale chinoise sont toujours les mêmes: 

1) L'équilibre entre les importations et les exportations 
2) L'importation des biens essentiels seulement 
3) L'égalité et la réciprocité commerciales (mais pas nécessairement l'équilibre bilatéral) 
4) L'enchaînement des politiques à l'économie. 

Toutefois, des faits récents nous permettent de croire que la politique commerciale 
traditionnelle de la Chine a été modifiée de manière à accorder au secteur international un plus 
grand rôle dans le cadre de l'activité économique globale. Voici les faits en question: 

1) La Chine a décidé de faire de l'autonomie économique un objectif à long terme plutôt qu'à 
court terme et d'accepter des prêts à court et à moyen termes pour financer ses 
importations 

2) Elle a aussi décidé de réduire l'écart entre la technologie de l'Ouest et sa propre 
technologie et d'intégrer une plus grande part de techniques importées à sa base 
industrielle 

3) Elle a décidé de renforcer ses relations commerciales avec le Japon et les États-Unis. 

La planification des importations à long terme se situe dans le cadre du nouveau plan 
quinquennal, en vigueur depuis le 1er janvier 1976, et est formulée par le ministère du 
Commerce extérieur en collaboration avec les autres ministères à vocation économique. Les 
directives qui en résultent sont appliquées après approbation par la Commission de 
planification de l'État. Le ministère du Commerce extérieur élabore également la planification 
des importations annuelles, semi-annuelles et semestrielles. Cette planification détermine la 
valeur des importations, par groupes de produits et par pays fournisseurs (elle ne fait pas état 
des produits spécifiques). Les indices provisoires sont déterminés après étude de l'évaluation 
de la demande, des capacités des fournisseurs étrangers et des devises étrangères dont 
dispose la Chine. D'ailleurs elle ne dévoile jamais le contenu et les priorités de ses divers 
programmes d'importation, bien qu'il soit parfois fait allusion à certains besoins précis. 

Il incombe à neuf sociétés commerciales d'État de négocier l'importation et l'exportation de 
produits particuliers; chacune d'elle s'occupe d'une famille de produits. Ces sociétés, de même 
que les produits dont elles font le négoce sont énuméres dans la Partie VIII, "Adresses utiles". 
Toutes les sociétés ont leur siège social à Pékin et des succursales dans certaines régions 
industrielles importantes. Les produits d'importation sont déterminés inévitablement selon les 
besoins explicites énoncés par les utilisateurs. 

À part les neuf sociétés d'État, les quatre principaux organismes suivants assurent des 
services de soutien au secteur du commerce extérieur: la Société nationale de nolisement, la 
Société nationale chinoise de transport commercial extérieur, la Société d'assurance populaire 
de Chine et la Banque de Chine. Les deux premières s'occupent des services d'expédition et 
les dernières veillent respectivement aux questions d'assurance et aux arrangements 
financiers. Des agents représentent la Société nationale de nolisement et la Société 
d'assurance populaire au Canada. 
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Importations et exportations 

Dans le passé, le commerce n'a pas joué un rôle significatif dans l'activité économique globale 
de la Chine. Les échanges commerciaux ont suivi étroitement les mouvements de l'économie 
chinoise: ils ont atteint $4,3 milliards en 1959, ont chuté à $2,7 milliards en 1962 par suite des 
résultats désastreux de la politique de forte expansion économique, se sont relevés en 1966 
pour atteindre $4,2 milliards et ont ensuite diminué en 1968 au cours de la Révolution culturelle 
pour se chiffrer à$3,7 milliards. 

Depuis le début des désaccords sino-soviétiques en 1958, la Chine a évité de devenir trop 
dépendante d'un seul partenaire commercial et a détourné son commerce de l'URSS pour le 
réorienter vers les pays non communistes (qui représentent maintenant plus de 80% de son 
commerce total). Bien que ce revirement radical soit attribuable à des facteurs politiques, le 
commerce chinois est basé sur des politiques d'ordre essentiellement commercial. 

Les produits échangés ont toujours été surtout des produits alimentaires, des textiles, des 
produits légers manufacturés en contrepartie de fer et d'acier, de métaux non ferreux, de 
produits chimiques, d'engrais synthétiques et de blé. Toutefois, l'évolution de la politique 
commerciale chinoise ainsi que le lancement de programmes intensifs visant à 
l'accroissement de la production industrielle et à l'affermissement de l'infrastructure ont 
résulté récemment en une augmentation des importations de machines, d'usines complètes 
et de techniques d'exploitation. 

Un des résultats de la Révolution culturelle au milieu des années soixante a été de suspendre 
les achats d'usines complètes et des techniques d'exploitation. Cependant, la Société 
nationale chinoise d'importations techniques a été rétablie en novembre 1972 et négocie 
activement depuis ce jour l'achat d'équipement industriel, y compris des usines 
pétrochimiques, des fabriques d'engrais, des aciéries et des génératrices d'énergie. À la fin de 
1976, elle aura acheté 26 usines complètes (d'une valeur d'environ $2 milliards) du Japon, de 
l'Europe de l'Ouest, et des Etats-Unis. La plupart des contrats prévoient des paiements par 
versements à moyen terme (5 ans). 

Les données les plus récentes sur le commerce mondial de la Chine sont résumées ci-après. 

Tableau A 

Principaux partenaires commerciaux de la Chine 
(en millions de dollars canadiens) 

	

Importations chinoises 	Exportations chinoises 
(Valeur FOB des 	 (Valeur CAF des 

exportateurs) 	 importateurs) 

Pays socialistes 	 1973 	1974 	1975 	1973 	1974 	1975 
URSS 	 135 	143 	— 	135 	139 	— 
Allemagne de l'Est 	 50 	69 	— 	59 	77 	— 
Pologne 	 33 	39 	— 	34 	41 
Tchécoslovaquie 	 21 	29 	49 	24 	19 	50 
Roumanie 	 127 	166 	220 	137 	180 	220 

Europe de l'Ouest 
Royaume-Uni 	 207 	175 	162 	114 	156 	120 
Allemagne de l'Ouest 	 310 	421 	523 	147 	208 	224 
France 	 90 	160 	362 	139 	199 	166 
Italie 	 78 	105 	99 	128 	117 	112 
Pays-Bas 	 37 	42 	100* 	57 	97 	73* 
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48 
58 
24 

4 
10 
24 
18 

55 
64 
27 
14 
21 
78 

7 

57 
37 
36* 
21 
15 
10* 
13 

25 
25 
39 
19 
18 

7 
12 

31 
43 
36* 
20 
22 

8* 
29 

36 
42 
39 
31 
20 
10 
16 

1041 
60 

161 
288 
812 

10 

2211 
50 

278 
376 
304 

6 

1988 
40 

315 
434 
807 

20 

928 
187 
86 
53 
64 

1009 

1501 
239 

76 
56 

171 
1360 

1305 
207 
121 

61 
115 

1474 

1971 

	

valeur 	% 

	

2305 	100 

	

290 	13 

	

205 	9 

1972 

valeur 
2835 

455 
345 

1973 
% 	valeur 	% 

100 	4975 	100 
16 	1000 	20 
12 	840 	17 

Suisse 
Suède 
Belgique/Luxembourg 
Danemark 
Finlande 
Norvège 
Autriche 

Autres pays 
Japon 
Singapour 
Australie 
Canada 
États-Unis 
Hong Kong' 

*Préliminaire 
' Y compris la réexportation 

Tableau B 

Commerce extérieur de la Chine 
(en millions de dollars américains) 

Importations 

Produits 
Total des importations 
Denrées alimentaires 

— grains 
Matières brutes (sauf 

combustibles minéraux) 
— caoutchouc 
— fibres textiles 

Huiles et combustibles 
minéraux 

Produits chimiques 
— engrais 

Produits semi-finis 
— filés et tissus 
— fer et acier 
— métaux non ferreux 

Produits finis 
— machinerie et matériel 

de transport 
— divers  

	

438 	19 	539 	19 	896 	18 

	

55 	2 	 70 	2 	165 	3 

	

140 	6 	205 	7 	400 	8 

	

23 	1 	 20 	* 	 25 

	

325 	14 	360 	13 	445 	9 

	

200 	9 	190 	7 	220 	4 

	

692 	30 	936 	33 	1642 	33 

	

40 	2 	 40 	1 	 70 	1 

	

465 	20 	510 	18 	930 	19 

	

150 	7 	235 	8 	400 	8 

	

530 	23 	539 	19 	995 	20 

	

520 	18 	855 	17 

	

29 	1 	100 	2 

	

505 	22 

	

23 	1 
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Exportations 

1971 	 1972 	 1973 

valeur 	% 	valeur 	% 	valeur 	% 
Produits 
Total des exportations 	 2415 	100 	3085 	100 	4895 	100 
Denrées alimentaires 	 740 	31 	955 	31 	1595 	33 

— Viande et poisson 	 275 	11 	335 	11 	485 	10 
— Grain 	 95 	4 	155 	5 	535 	11 
— Fruits et légumes 	 155 	6 	180 	6 	225 	5 

Matières brutes 
(sauf combustibles minéraux) 	459 	19 	586 	19 	881 	18 
— Oléagineux 	 15 	1 	 15 	* 	105 	2 
— Fibres textiles 	 120 	5 	205 	7 	290 	6 
— Matières animales 	 105 	4 	115 	4 	165 	3 

Combustibles et huiles 
minéraux 	 24 	1 	 31 	1 	110 	2 

Produits chimiques 	 130 	5 	160 	5 	245 	5 
Produits semi-finis 	 628 	26 	771 	25 	1224 	25 

— Filés et tissus 	 325 	13 	460 	15 	795 	16 
—Fer et acier 	 65 	3 	 65 	2 	110 	2 
—Métaux non ferreux 	 42 	2 	 30 	1 	 50 	1 

Produits finis 	 435 	18 	586 	19 	832 	17 
— Vêtements 	 155 	6 	190 	6 	275 	6 

Il est possible que l'addition des chiffres relatifs aux différents produits ne corresponde 
pas aux totaux indiqués, les chiffres ayant été arrondis. 

Sources: renseignements fournis par partenaires commerciaux, Séries A de l'OCDE, 
Commerce total par pays; Annuaire des Nations Unies sur les statistiques du commerce 
mondial; Comité économique mixte des États-Unis, Chine: Une nouvelle évaluation de 
l'économie. 

* Moins de la moitié de 1%. 

M. RELATIONS COMMERCIALES ENTRE LE CANADA ET LA CHINE 

Le Canada et la Chine entretiennent des rapports commerciaux depuis l'instauration de la 
République populaire. En vertu de l'accord commercial signé par le premier ministre Trudeau et 
par l'ancien premier ministre chinois Chou En-Laï en octobre 1973, les deux pays s'accordent 
mutuellement le traitement de la nation la plus favorisée. 

Depuis l'établissement des relations diplomatiques en octobre 1970, le Canada et la Chine se 
sont efforcés d'accentuer leur commerce bilatéral. Ces efforts se sont traduits par des visites 
réciproques des ministres du Commerce, par l'exposition commerciale canadienne de Pékin, 
l'exposition des produits électroniques de Chang-hai, l'exposition culturelle et commerciale 
chinoise dans le cadre de l'Exposition nationale canadienne, la visite du premier ministre 
Trudeau en Chine, la ratification de l'accord commercial canado-chinois avec création du 
Comité commercial mixte annuel, et un programme très actif d'échanges de missions com-
merciales et techniques. 

Par suite de ces initiatives, le commerce entre les deux pays a atteint de nouveaux sommets. Le 
commerce global a plus que quadruplé entre 1965 et 1974, s'élevant à près de $500 millions 
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cette dernière année. En dépit d'une concurrence étrangère de plus en plus vive, le Canada 
continue d'être l'un des cinq principaux fournisseurs de la Chine. 

Le Canada se rapproche de plus en plus de ses objectifs commerciaux fondamentaux en Chine, 
à savoir, faire connaître aux Chinois ses possibilités industrielles et d'exportation et 
développer un marché à long terme en Chine pour les produits canadiens. Les Canadiens 
mettront aussi maintenant l'accent sur les secteurs qui offrent les meilleurs possibilités 
d'exportation de produits finis, sur les missions spécialisées et sur les séminaires techniques. 

Tableau C 

Commerce du Canada avec la Chine 
(en milliers de $ canadiens) 

Principales exportations canadiennes en Chine 
1973 	1974 	1975 

Blé, toutes variétés 	 186 791 	333 803 	307 118 

Gueuses et lames en 
aluminium, etc. 	 6 543 	— 	24 142 

Pâte de bois, toutes variétés 	 1 119 	3 535 	18 257 
Gueuses, blocs et menu plomb 	 — 	— 	5 901 
Turbines à gaz et pièces 	 — 	— 	3 802 
Ferraille 	 5 752 	— 	3 598 
Soufre, brut ou raffiné 	 3 506 	95 	2 953 
Potasse 	 1 368 	4 239 	2 894 
Suif 	 2 856 	4 997 	2 268 
Anodes, cathodes, lames 

et barres de nickel 	 73 514 	65 446 	2 160 
Moteurs et pièces d'avions 	 — 	79 	962 
Containers, textiles 	 — 	218 	464 
Moteurs et générateurs électriques 	 — 	3 700 	 — 
Matériel de rayons-x 	 501 	224 	110 
Matériel d'exploration 

géophysique 	 61 	738 	27 

Sous-total 	 282 011 	417 074 	374 656 
Autres 	 5 736 	20 796 	1 766 

TOTAL 	 287 747 	437 870 	376 422 

Tableau D 

Principales exportations chinoises au Canada 

1973 	1974 	1975 

Pantalons de coton pour hommes et 
garçons 	 5 825 	4 105 	3 227 

Gants et mitaines 	 3 923 	4 305 	3 094 
Noix écaillées ou grillées 	 4 151 	4 454 	2 918 
Serviettes de coton 	 2 143 	1 991 	2 857 
Chemises de coton, sauf tricots 	 1 228 	2 702 	2 255 
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Champignons en conserve 	 885 	1 237 	1 986 
Chandails, tous genres 	 1 496 	2 232 	1 731 
Noix d'acajou, écaillées ou grillées 	 — 	3 	1 398 
Tissus larges de coton 	 975 	1 868 	1 397 
Velours de coton côtelé 	 818 	1 709 	1 393 
Blocs, gueuses et barres d'étain 	 2 081 	1 261 	-1 367 
Arachides 	 391 	612 	1 358 
Blousons 	 692 	1 369 	1 353 
Robes de bain 	 422 	479 	1 251 
Salopettes 	 1 028 	628 	1 245 
Chemisettes de coton 	 198 	364 	1 240 
Tissus peluchés larges de coton 	 442 	620 	999 
Pyjamas, vêtements de nuit 	 1 111 	1 339 	826 
Vêtements et draps imprimés, 
de coton 	 2 218 	2 415 	820 

Sous-total 	 30 027 	33 693 	32 715 
Autres 	 30 147 	36 280 	30 615 
TOTAL 	 60 174 	69 973 	63 330 

W. LA CONDUITE DES AFFAIRES EN CHINE 

Avant-propos. Débouchés pour les exportateurs canadiens 

Antérieurement, la majorité des exportations canadiennes vers la Chine se composaient de blé 
et quelques autres produits exportés de longue date, comme le suif, la ferraille, les lingots de 
nickel, et l'aluminium en gueuses. Cependant, grâce à des initiatives comme la Foire 
commerciale canadienne et les nombreuses missions commerciales, les Chinois se 
familiarisent avec la capacité industrielle canadienne si bien que tout obstacle important à 
l'expansion du marché disparaît rapidement. 

Bien qu'elle continue à acheter les produits canadiens traditionnels, la Chine a commencé à 
acheter de la potasse, du soufre, du tabac et de la pâte de bois et considère le Canada comme 
une source d'approvisionnement pour une grand variété d'outillage et de machines spécialisés. 
Il existe des débouchés, entre autres, pour l'équipement scientifique et médical, le matériel de 
laboratoire, les appareils d'optique, l'outillage d'exploration et d'exploitation de pétrole, 
l'équipement électronique, l'équipement de télécommunications et de transport et le matériel 
générateur d'énergie. 

Certains signes indiquent qu'un vaste marché s'ouvre actuellement aux importations d'usines 
et des techniques d'exploitation. A cet égard, il est conseillé aux ingénieurs-conseils 
canadiens de s'associer avec des fabricants de matériel afin de tirer parti de l'importance 
accrue que revêt le commerce international dans la vie économique chinoise en présentant des 
soumissions globales. 

N.B. Le Canada a conclu récemment un accord sur les marques commerciales avec la Chine; 
cependant, aucune disposition générale ne protège les brevets. Les Chinois étudient en 
effet des modèles étrangers afin de les améliorer ou de les adapter; cette situation ne 
devrait pas causer de véritable problème aux exportateurs canadiens de matériel 
technique moderne. Les Chinois consentent à étendre la protection des droits de 
propriété industrielle mais il faut la négocier dans chaque cas. 
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Prises de contacts 

La première façon d'aborder le marché chinois est de déterminer la société d'État responsable 
du négoce de votre produit. Vous devriez faire parvenir votre proposition directement à cette 
société. En cas de doute, n'hésitez pas à communiquer avec le Conseiller commercial canadien 
à Pékin, qui vous donnera les conseils appropriés. 

Comme les décisions concernant les importations et les exportations sont prises par les 
dirigeants de la société à Pékin, à moins d'un mandat spécial aux succursales, il faut s'adresser 
au siège social de la société appropriée. Cela s'applique également aux importations de 
produits chinois au Canada car il incombe au siège social d'obtenir les détails, la spécification 
et les échantillons des produits que vous désirez importer et de vous les procurer. 

Votre premier contact avec les Chinois est d'une importance évidente pour toutes vos relations 
futures. C'est pourquoi votre lettre d'introduction devrait être aussi complète que possible et 
comporter des renseignements détaillés sur votre société, ses activités et ses produits. 

N.B. Les exportateurs auront soin d'adresser leur courrier à la "République populaire de 
Chine" 

Il est essentiel d'inclure de la documentation au sujet de votre ligne de produits et, par 
conséquent, votre premier envoi devrait contenir au moins 15 exemplaires de la documentation 
à l'intention des utilisateurs et des spécialistes de l'industrie. Vous devriez également indiquer 
que vous êtes disposé à fournir de plus amples détails, répondre à toute question et surtout 
rencontrer personnellement des représentants de la société s'ils sont intéressés à poursuivre 
les négociations. En résumé, il faut mettre l'accent avant tout sur l'information plutôt que de 
penser à faire un coup de vente. 

Une fois le premier contact établi, et dans le cas où la société se montre quelque peu 
intéressée, il faudrait songer à faire parvenir des échantillons aux autorités chinoises. Les 
exportateurs peuvent les envoyer par l'intermédiaire du principal agent d'exportation des 
sociétés commerciales d'État, Société des ressources chinoises, Bank of China Building, 2A 
Des Voeux Road, Central Hong Kong ou par le China Travel Service Ltd, 6 Queen's Road, 
Central Hong Kong. Les échantillons dont le poids est inférieur à 22 livres peuvent être envoyés 
à la société directement par la poste. Les échantillons de plus de 22 livres peuvent être envoyés 
directement, eux aussi, mais par avion. Les sociétés aériennes qui effectuent ce transport sont 
CP Air, Air France et Pakistan International. Il est préférable d'en informer à l'avance la société 
et l'Ambassade du Canada à Pékin. Le Commissaire commercial à Hong Kong peut vous aider à 
prendre les dispositions nécessaires. 

Règlements d'exportation canadiens applicables à la République populaire de 
Chine 

Selon la Loi sur les permis d'exportation et d'importation, il faut un permis d'exportation 
pour vendre des produits à la République populaire de Chine. En vertu des règlements 
d'exportation canadiens, sont compris dans les produits, les dessins techniques, les données 
sur la conception et les techniques de production employés dans le design, la production, le 
fonctionnement ou l'essai de l'équipement et des matériaux décrits dans la Liste des 
marchandises d'exportation contrôlée. 

Vous pouvez adresser vos demandes au sujet de la disponibilité de permis d'exportation pour 
l'expédition de vos produits à la République populaire de Chine, à la Direction des licences 
d'exportation et d'importation, ministère de l'Industrie et du Commerce, Ottawa (Ontario) KlA 
OH5. 
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Réponses 

Il faut prendre en considération qu'avec neuf sociétés commerciales principales responsables 
des échanges commerciaux avec plus de 100 pays et, simultanément, de la coordination des 
demandes d'importation et des programmes d'exportation de centaines de secteurs de 
production, les réponses à toutes les demandes, qu'il s'agisse d'importations ou 
d'exportations, prendront un peu de temps. Dans certains cas, il se peut qu'on ne répondre pas. 
Les réponses négatives ou la lenteur des accusés de réception reflètent seulement une 
absence de demande actuelle. Efforcez-vous de renseigner régulièrement les Chinois sur vos 
capacités en leur présentant périodiquement des documents faisant état de l'évolution de votre 
entreprise. 

Le Bureau commercial canadien à Pékin est bien placé pour vous conseiller sur le contenu de 
certaines réponses que vous recevez et, dans tous les cas tenez les au courant de l'évolution de 
vos relations avec les sociétés commerciales d'État en leur faisant parvenir des copies de la 
correspondance échangée. En outre, nos agents commerciaux rencontrent régulièrement les 
dirigeants de ces sociétés à Pékin et à Kouang-tcheou, à l'occasion de l'exposition semi-
annuelle des produits d'exportation et ils sont donc en position d'intercéder personnellement 
en votre nom. 

Négociations 

À partir du moment où les Chinois semblent s'intéresser particulièrement à votre entreprise, les 
communications s'avèrent plus faciles et les négociations peuvent commencer. Elles se font 
normalement par correspondance avec les sièges des sociétés commerciales d'État à Pékin. 
C'est à ce moment que la société demandera de donner un prix qui devra être en dollars 
canadiens. 

La Chine dispose d'une flotte importante de navires affrétés et d'une flotte nationale aux 
effectifs croissants et, dans la plupart des cas, elle se chargera d'organiser ses propres 
expéditions. Par conséquent, les prix que vous citerez devront être établis FOB ports 
canadiens, ainsi que CAF ports chinois (Chang-hai est le port utilisé le plus fréquemment). 

Les voyages effectués en Chine dans le but de mener des négociations se font sur l'initiative de 
la société commerciale d'État concernée, et les achats de produits chinois sont centrés 
sur la Foire commerciale semestrielle de Kouang-tcheou (voir section V) au cours de laquelle, 
estime-t-on, sont conclues plus de 40% des opérations de commerce extérieur de la Chine. 
Lorsqu'il est question d'équipement industriel complexe ou dans le cas où un contrat important 
doit être conclu, les industriels étrangers sont généralement invités à Pékin pour des 
consultations, non seulement à l'occasion des foires de Kouang-tcheou mais aussi dans 
l'intervalle. Par conséquent, étant donné que la réussite des négociations est inévitablement 
favorisée par des contacts personnels avec les représentants de la société, il faut absolument 
que vos lettres indiquent clairement que vous êtes disposé et même intéressé à vous rendre en 
Chine. 

Quant à l'acceptation d'invitations faites par des groupes d'affaires privés à une société 
d'envoyer une équipe de négociateurs à l'étranger, elle dépend généralement de l'importance 
des discussions entreprises; le plus souvent, ces invitations sont poliment déclinées car les 
Chinois préfèrent traiter par correspondance ou dans leur propre pays. Cependant, la Chine 
envoie de plus en plus de délégations techniques et commerciales à l'étranger et l'on pense 
que cette tendance va s'accentuer parallèlement à l'évolution du commerce extérieur du pays. 
Il n'en demeure pas moins que le Chinois est toujours enclin à marchander ferme et à soutirer 
les meilleures conditions possibles à n'importe quel acheteur ou vendeur éventuel. 
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Contrats 

Les contrats revêtent une grande importance dans le commerce avec la République populaire 
de Chine et puisque les Chinois insistent pour employer leurs propres formules normalisées de 
contrats, on peut s'attendre à ce que leurs conditions garantissent de façon générale aux 
sociétés de commerce une protection maximale. Il faudra donc faire extrêmement attention au 
libellé du contrat car il faut y adhérer strictement. Cependant, les conditions de contrats 
d'importation et d'exportation sont généralement conformes aux pratiques courantes et sont 
acceptables pour la plupart des entreprises des pays occidentaux. Il est habituellement 
possible de négocier l'addition de nouvelles conditions ou la suppression ou la modification 
des conditions existantes. 

Paiements 

Pour des exportations vers la Chine, le paiement s'effectue au moyen d'une lettre de crédit 
irrévocable ouverte par les acheteurs chinois ou leurs représentants auprès de la Banque de 
Chine en faveur des vendeurs, signifiée par l'intermédiaire d'une banque canadienne et payable 
sur présentation des documents à la banque émettrice, c.-à-d. la  Banque de Chine. 
Normalement, il n'est pas possible d'obtenir une lettre de crédit confirmée pour des 
exportations vers la Chine parce que la République populaire de Chine ne suit pas la pratique 
internationale qui consiste à faire confirmer ses crédits par une banque du pays du vendeur. 
Cependant, la Banque de Chine a la réputation bien établie de toujours honorer 
scrupuleusement et rapidement ses engagements. Les documents sont généralement 
négociés en Chine par la banque canadienne de l'exportateur. 

En ce qui concerne les importations en provenance de la Chine, les conditions spécifient le 
plus souvent le paiement par lettre de crédit irrévocable, confirmée et sans recours, en devises 
occidentales, habituellement livres sterling ou francs suisses. La lettre de crédit peut être 
négociée auprès de la Banque de Chine en Chine sur présentation des documents. Dans 
certains cas, la société de commerce chinoise acceptera la paiement par lettre de crédit 
confirmée auprès de la Banque de Chine à Londres ou à Hong Kong. 

Beaucoup de contrats sont négociés en devises chinoises (RMB). Toutes les grandes banques 
à charte canadiennes ont conclu des accords avec la Banque de Chine pour pouvoir gérer des 
comptes en RMB. 

D'une façon générale, le seul document requis est la facture commerciale. Elle doit indiquer la 
valeur FOB des marchandises et présenter séparément le fret, l'assurance et les autres frais 
similaires. Le marquage et l'étiquetage sont simples et directs et peuvent être négociés dans le 
cadre du contrat. 

Financement 

Par le passé, la politique chinoise a été de négocier sur une base de paiement comptant, ou 
sur une base de versements. En général, le paiement comptant implique 10% pour la signature 
du contrat 80% sur présentation des documents d'expédition et la balance lors de la mise en 
service de l'équipement ou l'expiration de l'autorisation. 

En général, la Chine n'accepte pas l'acheteur crédité par un gouvernement étranger ou une 
banque, et par le fait même, un paiement déféré l'oblige à s'arranger par ses propres moyens de 
financement. Pour cela il est recommandable que les hommes d'affaires canadiens, invités en 
Chine pour des discussions commerciales, soient en contact avant leur départ avec la Société 
de développement de l'exportation. 
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Arbitrage 

Toutes les fois où cela est possible, les Chinois préfèrent régler les litiges au moyen de 
consultations'et d'arrangements entre les parties d'un contrat. Dans le cas où ces parties sont 
incapables de résoudre leur différent par voie de consultation, le contrat prévoit normalement 
le recours à l'arbitrage du Comité d'arbitrage du commerce extérieur du Conseil de la Chine 
pour la promotion du commerce international. Dans certains cas, les sociétés de commerce 
accepteront un arbitrage dans le pays du défendeur ou dans un pays tiers. L'expérience montre 
que les Chinois sont extrêmement honnêtes en matière de réclamations et que, même si cela 
prend du temps, celles-ci peuvent généralement se régler de façon satisfaisante. Il n'est pas 
besoin de dire que pour se conformer aux préférences des Chinois, il est souhaitable et 
certainement plus facile de négocier le règlement d'une réclamation directement avec la 
société commerciale d'État. 

Intermédiaires 

Alors que les sociétés commerciales d'État préfèrent traiter directement avec les entreprises 
étrangères, il n'en demeure pas moins que certaines entreprises canadiennes peuvent estimer 
qu'elles n'ont pas le temps, les ressources ou l'expérience pour prospecter le marché chinois 
de commerce extérieur. Etant donné que les sociétés commerciales de la République populaire 
de Chine ne concluent pas des accords d'agences avec des exportateurs étrangers, les 
entreprises qui ne désirent pas commercer directement doivent avoir recours à des maisons de 
commerce, situées principalement à Hong Kong et se tenir en rapports constants avec les 
agents et directement avec leurs fonctionnaires par les visites régulières qu'ils effectuent à la 
Foire de Kouang-tcheou, à Pékin et aux succursales de ces sociétés en Chine. 

De plus, un certain nombre de sociétés canadiennes d'import-export sont elles aussi 
intéressées à jouer un rôle d'intermédiaire pour le commerce avec la Chine. Les demandes de 
renseignements sur celles-ci doivent être adressées à la Direction du secteur industriel 
concerné ou à la Division de l'Asie et de l'Afrique, du ministère de l'Industrie et du Commerce à 
Ottawa, ou bien, s'il s'agit d'établissements commerciaux de Hong Kong, à la Commission du 
commerce à Hong Kong. 

Néanmoins, étant donné que la prise de contact initiale et les communications subséquentes 
concernant les capacités de votre société reviennent à relativement bon marché; étant donné 
que l'information est la condition sine qua non de votre activité de marketing en République 
populaire de Chine, aspect normalement plutôt négligé par les agents à l'exception des plus 
compétents sur le plan technique; puisque les sociétés de commerce chinoises manifestent 
une préférence marquée à l'égard des contacts directs, nous vous conseillons, toutes les fois 
où cela est possible, d'éviter de faire appel à un intermédiaire. 

Agents des sociétés commerciales d'État 

Chacune des sociétés commerciales d'État a un agent à Hong Kong qui est responsable du 
commerce et des intérêts chinois à Hong Kong et dans l'Asie du Sud-Est. Les agents sont aussi 
un lien important entre les paye occidentaux (parmi lesquels le Canada) et les sociétés 
commerciales d'État chinoises, même si ces sociétés préfèrent traiter directement avec les 
exportateurs occidentaux. Beaucoup de Canadiens de passage à Hong Kong rendent visite à 
ces agents pour discuter de perspectives d'affaires. Il est facile d'obtenir des rendez-vous par 
l'intermédiaire de nos délégués commerciaux à Hong Kong. 

Remarque II est particulièrement conseillé d'entrer en relation avec ces agents de Hong Kong 
car les invitations à se rendre en Chine (autrement qu'aux foires commerciales de 
Kouang-tcheou) ne sont faites que lorsque les sociétés ont été autorisées à 
négocier un contrat particulier. 
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Les agents expliquent la situation présente et généralement font un rapport complet à leurs 
mandataires en Chine. C'est une bonne façon d'entrer en contact avec ces derniers. Les 
entreprises canadiennes ayant des représentants en Asie du Sud-Est et désirant commercer 
avec la Chine ont intérêt à envoyer leurs représentants visiter les agents de Hong Kong. 

Dans certains cas, les agents locaux sont autorisés à acheter certaines marchandises pour le 
compte de leurs mandants. C'est effectivement le cas de certains produits forestiers, minéraux 
et produits agricoles, pour lesquels des contrats ont été signés à Hong Kong entre des 
entreprises canadiennes et des agents agissant au nom de leurs mandants en Chine. La plupart 
des opérations conclues avec le Canada se font néanmoins directement avec les sociétés 
commerciales d'État. On trouvera dans la section VIII, "Adresses utiles" une liste des agents de 
>long Kong avec leurs adresses. 

V. LES FOIRES COMMERCIALES DE CANTON 

L'événement commercial le plus important pour. le commerce avec la Chine est la Foire des 
produits d'exportation qui a lieu deux fois par an dans la ville méridionale de Canton (connue 
maintenant officiellement sous le nom de Kouang-tcheou). Cette Foire, qui a lieu au printemps 
du 15 avril au 15 mai et à l'automne du 15 octobre au 15 novembre, attire des visiteurs du monde 
entier. Elle représente pour les exportateurs canadiens une excellente occasion de rencontrer 
en personne les représentants des sociétés de commerce d'État et d'engager des négociations 
commerciales. Les Chinois négocient jusqu'à 30 ou 40% du total de leurs opérations de 
commerce extérieur au cours de ces foires, et la plupart des hommes d'affaires commerçant 
avec la Chine ne manquent pas de s'y rendre. C'est aussi une occasion excellente pour les 
importateurs canadiens d'examiner les produits chinois susceptibles d'être commercialisés au 
Canada. 

Comment y être invité 

L'homme d'affaires qui désire visiter la Foire des produits d'exportation de Canton doit être 
invité par l'une des sociétés de commerce d'État. Celles-ci n'invitent que les entreprises avec 
lesquelles elles sont déjà en relation, ou avec lesquelles elles pensent pouvoir conclure des 
marchés. 

L'homme d'affaires canadien qui échange depuis un certain temps une correspondance avec 
les Chinois et désire se rendre à Kouang-tcheou peut informer par lettre la société de 
commerce de son désir de visiter la Foire. Les Chinois préférant traiter avec des entreprises 
qu'ils connaissent, les hommes d'affaires canadiens qui n'ont aucun contact avec la Chine 
feraient mieux de commencer par la méthode d'approche traditionnelle de la société d'État 
appropriée. Ils pourront ensuite demander à être invités à la Foire. 

Même lorsqu'il n'existe pas de contact préalable avec les Chinois, il est possible d'obtenir une 
invitation (en particulier si le produit offert présente pour eux un intérêt réel, en écrivant 
directement à la Foire des produits d'exportation, Place de la rivière des Perles, Kouang-tcheou, 
Chine. 

Visas 

Les hommes d'affaires invités en Chine peuvent demander leur visa à l'Ambassade de Chine à 
Ottawa ou à n'importe quelle mission diplomatique chinoise dans le monde, au moins sept 
jours avant la date à laquelle ils désirent recevoir leur visa si leur visite en Chine n'excède pas 
60 jours, et 14 jours à l'avance pour une visite dépassant 60 jours. Les personnes qui résident 
dans un pays où il n'existe pas d'organisme chinois accordant des visas peuvent les demander 
dans un pays voisin ou aux bureaux du Service touristique chinois à Hong Kong et, si leur 
demande est approuvée, obtenir leur visa à Hong Kong. 
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Comment se rendre à la Foire 

Transport aérien 

Pour les foires récentes, Air France a obtenu l'autorisation de faire escale à Kouang-tcheou sur 
son vol bi-hebdomadaire et il est probable que l'autorisation sera renouvelée. Pakistan 
International Airlines a deux vols hebdomadaires de Karachi à Pékin en correspondance avec 
des vols vers l'Europe. À partir de Pékin ou de Chang-hai, les voyageurs peuvent emprunter un 
des réseaux de transport du pays pour se rendre à Kouang-tcheou. Aéroflot et l'Administration 
civile de l'Air en Chine offrent toutes les deux un vol hebdomadaire reliant Moscou à Pékin d'où 
on peut gagner Kouang-tcheou par une ligne chinoise. 

Transport terrestre (à partir de Hong Kong) 

Le moyen de transport le plus populaire consiste à se rendre en train de Hong Kong à Kouang-
tcheou. On peut acheter des billets de train sur présentation d'un passeport valide, d'un visa et 
d'une invitation à la Foire au Service touristique chinois (H.K.) Ltd (CTS), Queen's Road Central, 
Hong Kong (Tél. H-224181) ou Alpha House, 27-33 Nathan Road, Kowloon (Tél. K-667644). Les 
deux bureaux sont ouverts du lundi au samedi, de 9h à 13h et de 14h à 17h. Le bureau de 
Kowloon est également ouvert le dimanche. 

À la Foire 

La Foire occupe de nouveaux édifices situés en face de l'hôtel Tung Fang. Les heures 
d'ouverture sont de 8h30 à 11h30 et de 14h30 à 17h30, du lundi au samedi. 

Une fois que vous avez repéré la société qui vous intéresse, vous n'avez qu'à vous adresser à un 
fonctionnaire du secteur réservé à la société pour obtenir un rendez-vous. 

Un délégué commercial canadien assiste normalement à la Foire. Depuis quelques années son 
occupe bureau occupe la pièce 548 de l'hôtel Tung Fang. 

On trouve des renseignements plus détaillés sur la Foire elle-même dans le "Guide de Kouang-
tcheou", dont on peut obtenir un exemplaire sur demande à la Division de l'Asie, Bureau des 
affaires du Pacifique, de l'Asie et de l'Afrique, ministère de l'Industrie et du Commerce, Ottawa 
K1A OH5. 

VI. VOTRE VOYAGE D'AFFAIRES EN CHINE 

La plupart des hommes d'affaires étrangers qui visitent la Chine sont ceux qui se rendent à la 
Foire commerciale de Canton. Alors que la majorité d'entre eux demeurent à Kouang-tcheou 
durant tout leur séjour, quelques-uns auront la chance de se voir invités, à se rendre dans 
d'autres villes pour continuer les discussions. Les Chinois commencent aussi à inviter de plus 
en plus d'étrangers à visiter Pékin, Chang-hai, et d'autres centres dans l'intervalle entre les 
foires. 

Voici un certain nombre de conseils susceptibles d'être utiles aux futurs voyageurs en Chine. 

Aviser et consulter le délégué commercial 

Avant de partir pour la Chine en voyage d'affaires, contactez la Section commerciale de 
l'Ambassade du Canada à Pékin bien avant la date de votre départ. Informez le délégué 
commercial du nom de la société d'État avec laquelle vous traitez et de l'objet de votre visite. Il 
serait bon aussi que vous lui fournissiez des exemplaires de brochures sur vos produits ou de 
tout autre document publicitaire. Avec ces renseignements à sa disposition, le délégué 
commercial sera en mesure de vous conseiller sur la meilleure façon de négocier. 
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Réglementation sanitaire 

Tous les visiteurs pénétrant en République populaire de Chine doivent présenter un certificat 
de vaccination contre la variole et le choléra. En Chine, on peut facilement obtenir des soins 
médicaux de style occidental. 

Quand y aller 

Pour la plupart des Canadiens, le meilleur moment est le printemps ou l'automne. L'été est 
extrêmement chaud dans le sud alors qu'au nord, les tempêtes de poussière sont fréquentes. 
L'hiver dans le nord de la Chine est presque aussi rigoureux qu'au Canada. 

Comment s'y rendre 

Le Canada et la Chine ont récemment signé un accord aérien, et des négociations portent 
présentement sur une liaison aérienne directe. Des détails sur les lignes en service sont 
donnés au paragraphe "Comment se rendre à la Foire" à la section V. 

Quels vêtements apporter 

La température au printemps et en automne est généralement chaude, semblable à celle de 
l'été canadien. Il est donc conseillé aux visiteurs de la Foire de Canton de voyager avec des 
vêtements légers et pratiques. Par contre, tout homme d'affaires se rendant à Chang-hai, Pékin 
ou dans d'autres villes du nord de la Chine après le mois de décembre, doit s'habiller comme il 
le ferait au Canada à la même époque. 

Pour les visiteurs qui désirent emporter leurs propres cigarettes, les douanes chinoises 
autorisent les visiteurs étrangers à une cartouche. Chacun a également de droit d'apporter deux 
bouteilles d'alcool. 

Il est facile de se procurer des cigarettes, de la bière et de l'alcool chinois. Les amateurs de café 
devront se munir d'une réserve de café instantané. 

Transports urbains 

La majorité des visiteurs occidentaux se déplacent en taxi dans les principales villes chinoises. 
Le prix de la course varie de 15 à 40 cents le kilomètre selon la taille du taxi. Il est pratiquement 
impossible de héler un taxi dans la rue, par conséquent la plupart des visiteurs préfèrent 
conserver le même taxi pour de courtes excursions, courses, etc., ou prendre des dispositions 
avec leur hôtel pour qu'un taxi vienne les chercher après un dîner ou toute autre sortie. On 
trouve toujours des taxis aux hôtels. 

Heures de travail 

Les heures de travail habituelles sont à peu près les mêmes qu'au Canada. Les Chinois 
préfèrent négocier le matin plutôt que l'après-midi. Les discussions d'affaires ont tendance à 
durer plus longtemps qu'au Canada. 

Hébergement 

Les réservations d'hôtel ainsi que tous les autres arrangements concernant le voyage peuvent 
s'effectuer par l'intermédiaire du Service touristique chinois. Les hôtels qui accueillent 



22 

généralement les étrangers sont: à Pékin, le Hsin Chiao, l'hôtel de Pékin, le Minzu ou l'hôtel 
Chian Men; à Kouang-tcheou, les hôtels Tung Fang et Lui Hwa (où descendent la plupart des 
Canadiens), le Renmin (pour les Chinois d'outre-mer), le Shengli et le Kouang-tcheou (pour les 
Japonais). Dans presque toutes les villes chinoises, il n'y a qu'un hôtel réservé aux étrangers. 
Le tarif des chambres d'hôtels en Chine varie entre $ (Can) 15 et $ (Can) 25 par nuit. 

Restaurants 

En plus des hôtels qui offrent en même temps cuisine occidentale et cuisine chinoise, les 
principales villes chinoises possèdent bon nombre d'excellents restaurants chinois, dont 
certains sont très célèbres et ont une longue tradition de fine cuisine. Les plus connus à Pékin 
sont le restaurant Szechwan, le Feng Tsu Uan, le Canard de Pékin et le Pot-au-feu mongol. À 
Kouang-tcheou, il existe une demi-douzaine d'excellents restaurants très fréquentés par les 
hommes d'affaires étrangers, dont le Restaurant de l'amitié, le Jardin du Nord, le Jardin du Sud, 
le Panchee et le Restaurant du peuple. 

Les déplacements en Chine 

En dehors de Kouang-tcheou, les villes de Chine les plus fréquemment visitées par des 
étrangers sont Chang-hai, Pékin et Tien-tsin. Il existe un service aérien régulier de Kouang-
tcheou à Pékin et de Kouang-tcheou à Chang-hai. Voici certains tarifs aller simple: 

Kouang-tcheou/Pékin 	Y 244 
Kouang-tcheou/Chang-hai 	Y 155 
Pékin/Chang-hai 	 Y 150 
Pékin/Wuhan 	 Y142 
Kouang-tcheou/Wuham 	Y 106 

Les trains chinois sont confortables et efficaces, mais les trajets sont parfois très longs. Il 
faut 24 heures pour se rendre de Kouang-tcheou à Chang-hai et le tarif d'une place assise avec 
une couchette est de Y 83,40. Le voyage de Kouang-tcheou à Pékin dure 36 heures et la place 
assise avec la couchette coûte Y 117,10. 

Coutumes et règles d'étiquette 

Lorsque vous voyagez en Chine, ne donnez jamais de pourboire. Le pourboire est strictement 
interdit dans tout le pays, mais il est d'usage et poli de remercier le personnel hôtelier et les 
autres personnes de service des efforts qu'ils ont déployés pour vous. L'échange des cartes est 
une pratique courante dans le monde des affaires. Il n'est pas nécessaire, mais cela peut être 
une preuve de courtoisie de faire imprimer en chinois un côté de votre carte. Ceci peut être fait 
à Hong Kong. 

Les hommes d'affaires canadiens peuvent s'attendre à recevoir un accueil chaleureux de la part 
de la société d'État qui les invite. Les dîners représentent la forme de réception la plus 
courante, dans une atmosphère détendue si l'on se réfère aux normes canadiennes. Avec 
beaucoup de chance, un visiteur peut aussi être invité à se rendre en des lieux qui ne sont pas 
normalement accessibles aux étrangers. 

Photographie 

Il faut faire preuve de bon sens et de discrétion lorsqu'on prend des photographies en Chine. 
Dans le doute, demandez conseil à votre guide ou à une personne officielle avant de prendre 
une photographie. 
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Apportez une réserve suffisante de pellicule, en vous rappelant que les touristes sous-estiment 
généralement leur enthousiasme. Les marques de films les plus courantes ne sont pas vendues 
en Chine. 

Exportation d'antiquités 

L'exportation d'antiquités vieilles de plus de 150 ans environ est interdite. Cela est vrai pour les 
pièces de broderie et de soie ainsi que les porcelaines, les parchemins et autres antiquités. Les 
grandes villes ont des boutiques d'antiquités où les marchandises exportables sont marquées 
d'un sceau de cire rouge qui doit être laissé intact pour l'inspection douanière au bureau de 
départ où l'on peut avoir à produire un reçu pour l'article concerné. Ces boutiques d'antiquités 
s'occuperont également d'expédier les marchandises directement à l'adresse du visiteur à 
l'étranger. 

VII. RENSEIGNEMENTS SUR LA POSTE ET LES 
TÉLÉCOMMUNICATIONS 

De récentes modifications des tarifs et des services ont amélioré le service de la poste entre le 
Canada et la Chine. Les tarifs sont les suivants: 

Courrier aérien 

Premiers 10 grammes, 26 cents; de 10 à 20 grammes, 41 cents; de 20 à 30 grammes, 63 cents; 
plus de 30 grammes, ajoutez 15 cents pour chaque 10 grammes. 

Tarifs des lettres 

Le courrier est acheminé par avion au même tarif jusqu'à 10 grammes; au-delà de ce poids, 
consultez le guide des postes. 

Imprimés/prioritaires (par avion) 

Consultez le guide des postes pour connaître le tarif exact, mais à titre d'exemple, le premier 
kilo coûte $8,35, plus une surcharge de $7,50 par kilo. 

Imprimés/non prioritaires (par avion au-dessus du Pacifique) 

Là encore, consultez le guide des postes; à titre d'exemple, il en coûtera 11 cents pour moins de 
20 grammes; ajouter 6,5 cents pour chaque 20 grammes additionnels. 

Les lettres par avions ordinaires mettent de cinq à sept jours pour atteindre la Chine. Des 
services directs pour colis-avion viennent d'être mis en place entre le Canada et la Chine, et le 
poids maximal est de 5 kilos pour les livres et de 2 kilos pour les autres imprimés. Les tarifs 
sont les suivants: 

Colis 

Surface, 45 cents le kilo; voie aérienne, $7,95 le kilo. 
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Paquets-lettres 

Ce service permet l'expédition d'envois, échantillons, au plein tarif, des lettres, jusqu'à 2 kilos. 

Tarifs des télex du Canada vers la Chine 

Plein tarif 

$0,64 le mot (le nom, l'adresse de la ville, le message et la signature sont taxés). Expédiés le 
même jour. 

Tarif de nuit 

$7,04 les 21 premiers mots (chaque mot est taxé). Chaque mot supplémentaire coûte 32 cents. 

Il existe un excellent service télégraphique commercial entre le Canada et la Chine, mis à la 
disposition des hommes d'affaires étrangers à la Foire de Canton et dans d'autres villes 
chinoises. Les tarifs de télex vers le Canada sont relativement élevés. Les hommes d'affaires 
canadiens peuvent communiquer directement par câble avec toutes les sociétés de commerce. 

Dans les grandes villes, le système de téléphone est automatique et la plupart des bureaux 
gouvernementaux, des hôtels, des magasins, etc., ont le téléphone. On peut effectuer des 
appels outre-mer entre, le Canada et les principales villes chinoises et des appels 
internationaux à partir de Kouang-tcheou, Chang-hai et Pékin. 

VIII. ADRESSES UTILES 

Au Canada 

Division des licences d'exportation 
et d'importation 

Ministère de l'Industrie et du 
Commerce 
Ottawa (Ontario) 
K1A OH5 

Société du développement de 
l'exportation 

110, rue O'Connor 
C.P. 655 
Ottawa (Ontario) 
K1P  519 

Le Chef de la Division de l'Asie 
Bureau du Pacifique, de l'Asie 

et de l'Afrique 
Ministère des Affaires extérieures 

O  Ottawa (Ontario) 
K1A OH5 

Ambassade de la République 
populaire de Chine 

415, rue St-André 
Ottawa (Ontario) 
K1N 5H3 

À Hong-Kong 

Délégué commercial du gouvernement 
canadien 
14/15 Floors, Asian House 
1, Hennessy Road 
C.P. 20264 
Hong Kong 
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Agents des sociétés commerciales de la Chine 

Ng Fung Hong Company 
Bank of China Building 
115 Queen's Road West, G/ F 
Hong Kong 
Câble NGFUNG HONGKONG 
Produits: huiles céréalières 

et produits 
alimentaires 

Hua Yuan Company 
8 Stewart Road 
Hong Kong 
Câble CYCOMP HONG KONG 
Produits: produits industriels 

légers 

China Resources Company 
Bank of China Building 
2A Queen's Road Central 
Hong Kong 
Câble CIRECO HONGKONG 
Produits: textiles, produits 

chimiques, machines, métaux et 
minéraux 

Teck Soon Hong Limited 
37-39 Connaught Road West 
1st and 2nd Floors 
Hong Kong 
Câble STILLON HONG KONG 
Produits: produits indigènes 

et sous-produits animaux 

En Chine 

Conseiller commercial 
Ambassade du Canada 
10 San Li Tun 
Pékin, République populaire de Chine 

SOCIÉTÉS COMMERCIALES D'ÉTAT CHINOISES DE COMMERCE EXTÉRIEUR 

Principales exportations et importations 

1. Société nationale chinoise d'import-export de céréales, d'huiles et de produits alimentaires, 
82, rue Tung An Men, Pekin. Câble: CEROILFOOD PEKING 

Céréales, huiles végétales comestibles et huiles végétales pour usage industriel, graines 
oléagineuses, graines, tourteaux et provendes, sel, bestiaux et volailles, viandes et produits de 
la viande, graisses animales, oeufs et produits dérivés, fruits frais et produits dérivés, légumes 
frais et séchés, légumes congelés, légumes salés et en conserve, produits aquatiques et 
marins, denrées en conserve, sucre et sucreries, vins et spiritueux, boissons, produits laitiers, 
produits du riz, condiments, etc. 

2. Société nationale chinoise d'import-export de produits indigènes et de sous-produits 
animaux, 82, rue Tung An Men, Pékin. Câble: CHINATUHSU PEKING 

Produits indigènes 

Thé, café, cacao, tabac, teille, bois d'oeuvre, résine, provendes, produits forestiers, épices, 
essences, noix et légumes séchés, produits pharmaceutiques brevetés et herbes médicinales, 
ainsi que d'autres produits indigènes. 

Sous-produits animaux 

Soies, crins de queue, boyaux, peaux, cuirs, matelas de fourrure, produits de fourrure, brosses 
de soie, tapis, laine, poil de chèvre, laine de chèvre, laine de chameau, poil de lapin, plumes, 
articles de plume et autres sous-produits animaux. 
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3. Société nationale chinoise d'import-export des textiles, 82, rue Tung An Men, Pékin. Câble: 
CHINATEK PEKING 

Coton, filés de coton, soie grège, soie de tussah, laine, fibres synthétiques, toile écrue, toile 
blanchie, articles teints, tissus imprimés et teints en filés, divers tissus composés de polyester 
et autres produits peignés et lainages, peluche, lainages pour doublures, articles de soie à la 
pièce, de rayonne à la pièce, de soie et rayonne à la pièce, de soie tussah à la pièce, de fibres 
synthétiques à la pièce, articles de rayonne filée à la pièce, vêtements pour hommes, dames et 
enfants, costumes, pardessus, chemises, salopettes, corsages brodés, pyjamas, robes de 
chambre, chandails de laine, vestes, maillots et pantalons en tricot de coton entrecroisé, 
chandails et pantalons de coton, maillots de bain, chaussettes, serviettes de bain, draps, 
couvertures de laine, couvertures de coton, fichus, filés de laine à tricoter, divers genres de fils 
à coudre, nappes brodées aux brins tirés, taies d'oreiller, mouchoirs de poche, gants, serviettes 
de table, tapisseries de laine confectionnées à l'aiguille, etc. 

4. Société nationale chinoise d'import-export des produits industriels légers, 82, rue Tung An 
Men, Pékin. Câble: INDUSTRY PEKING 

Marchandise générale, papiers et cartons, matériaux de construction, appareils électriques, 
radios et téléviseurs, matériel et fournitures de photographie et de cinématographie, papeterie, 
instruments de musique, articles de sport, jouets, chaussures de cuir et autres articles de cuir, 
poterie et porcelaine, cheveux humains, perles, pierres précieuses et bijoux, sculptés en ivoire 
et en jade, ustensiles émaillés et cloisonnés, articles tressés, meubles, objets d'art et 
d'artisanat d'usage courant. 

5. Société nationale chinoise d'import-export des produits chimiques, Erh Li Kou Hsi Chiao, 
Pékin. Câble: SINOCHEM PEKING 

Produits chimiques, caoutchouc, pneus et autres produits en caoutchouc, pétrole et dérivés, 
engrais chimiques, produits chimiques agricoles et insecticides, produits pharmaceutiques et 
médicaments, réactifs chimiques, fournitures d'instruments médicales, pansements 
chirurgicaux, teintures, pigments, peintures, encres d'imprimerie, etc. 

6. Société nationale chinoise d'import-export des machines, Erh Li Kou Hsi Chiao, Pékin. 
Câble: MACHIMPEX PEKING 

Matériel de transformation mécanique, matériel métallurgique et minier, matériel de transport 
et de construction, machines et outillage agricoles, matériel de levage, outils, roulements à 
billes et à rouleaux, machines pour l'industrie légère, matériel et équipement électriques, 
matériel et appareils de télécommunications, instruments de mesure et d'essai, autres 
matériels et appareils industriels. 

7. Société nationale chinoise d'import-export des métaux et minéraux, Erh Li Kou Hsi Chiao, 
Pékin. Câble: MINMETALS PEKING 

Minerai de tungstène, régule, sulfure d'antimoine (antimoine brut), trioxyde d'antimoine (anti-
moine blanc), minerai d'antimoine, étain, mercure, fonte en gueuse, produits on acier, ciment, 
anthracite, charbon bitumineux, borax, métaux non ferreux, métaux précieux, minerais ferreux 
et non ferreux, et quincaillerie. 

8. Société nationale chinoise d'exportation d'usines complètes, An Ting Men Wai, Pékin. 
Câble: COMPLANT PEKING 

Usines complètes et produits de construction. 

9. Société nationale chinoise d'importations techniques, Erh Li Kou Hsi Chiao, Pékin. Câble: 
TECHNIMPORT PEKING 

Importations d'usines industrielles complètes et de savoir technique, organisation d'échanges 
techniques. 
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ORGANISMES AUXILIAIRES OFFRANT DES SERVICES TOUCHANT AU COMMERCE 
EXTÉRIEUR 

1. Société nationale chinoise de transport pour le commerce extérieur 
Erh Li Kou Hsi Chiao, Pékin 
Câble ZHONGWAIYUN PEKING 
S'occupe du transport de produits d'importation et d'exportation 

2. Société nationale de nolisement de Chine 
Erh Li Kou Hsi Chiao, Pékin 
Câble ZHONGZU PEKING 
S'occupe de noliser des navires et de réserver de l'espace 
d'expédition 

3. Société d'assurance populaire de Chine 
B.P. 2149, Pékin 
Câble 42001 PEKING 
Assurance et réassurance de transports maritimes, terrestres 
et de courrier, de coques de bateaux et de machines 

4. La Banque de Chine 
San Li Ho, Pékin 
Câble CHONGKUD PEKING 
Traite tous les genres d'opérations de change. 
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