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« En 2016, les acheteurs de
propriétés dans la région de
Sherbrooke ont continué de
présenter un profil classique qui
est généralement observé dans

les centres urbains du Québec.

Les jeunes familles ont opté
majoritairement pour les maisons
unifamiliales, alors que les retraités
ont été séduits par la copropriété.
Comparativement a 2011, ce clivage
s'est encore renforcé en 2016. »
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Economiste
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Comment le profil des acheteurs de
propriétés dans la région de Sherbrooke
a-t-il changé entre 2011 et 2016 ?

En 2016, les acheteurs de copropriétés et de plex ont privilégié
I'arrondissement central des Nations. Les acheteurs de maisons
unifamiliales ont été fortement attirés par les anciennes banlieues
de la ville de Sherbrooke, notamment l'arrondissement de
Brompton—Rock Forest—Saint-Elie—Deauville.

Le profil des acheteurs en 2016 montre que les jeunes familles
continuent d’'opter majoritairement pour la maison unifamiliale,
alors que les personnes seules et les retraités demeurent séduits
par la copropriété.

Entre 2011 et 2016, les jeunes ménages ont été relativement
plus actifs sur le marché des maisons unifamiliales. Ce
changement s’explique en partie par l'offre de plus en plus
importante dans la région de maisons jumelées et en rangée,
des produits plus abordables que la maison individuelle.

Durant la méme période, les ménages retraités ont pour leur
part été relativement plus actifs sur le marché des copropriétés.
Il s’agit d’'une conséquence directe du vieillissement de la
population dans la région.

SCHL ¥ CMHC
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Note méthodologique

Nous avons estimé le nombre de ménages ayant acheté une propriété en 2016 (plus précisément de juin 2015 a
mai 2016) dans la RMR de Sherbrooke sur la base des données d’'une requéte spéciale du Recensement de 2016
de Statistique Canada. Un acheteur est désigné comme étant un ménage qui était propriétaire d’un logement
en mai 2016, mais qui ne vivait pas a la méme adresse un an plus tot (mai 2015).

D’apres les données du recensement recueillies au moyen de la méthodologie expliquée ci-dessus, 3 055 achats de
logements résidentiels ont été réalisés en 2016 dans la RMR de Sherbrooke. Afin de nous assurer de la qualité
de cette donnée, nous avons consulté le volume des ventes au registre foncier du Québec par l'intermédiaire
du Radar immobilier de JLR. Entre le troisieme trimestre de 2015 et le deuxiéme trimestre de 2016, 3 020 ventes

de propriétés résidentielles ont été conclues dans la RMR de Sherbrooke. Ainsi, les données de notre requéte
spéciale du recensement sont trés proches des données du registre foncier.

Introduction

En 2016', environ 3 000 ménages
(un peu plus de 3 % de I'ensemble des
ménages) ont acheté une propriété
dans la région métropolitaine de
recensement (RMR) de Sherbrooke?.
Le marché de la revente de la région
a cependant été marqué par un
ralentissement des transactions
résidentielles® et une détente des
conditions du marché entre 2011

et 2016. Cette baisse d’activité
s’explique en partie par le
resserrement des conditions de
financement hypothécaire®. Dans

ce contexte plus détendu, vers quels
types de propriétés et vers quels
secteurs les acheteurs de la région se
sont-ils orientés en 20167 Comment
le profil des acheteurs a-t-il changé
entre 2011 et 2016 Sur la base de
compilations spéciales des données
des recensements de Statistique
Canada de 2011 et 2016, cette édition
du Marché sous la loupe sera consacrée
a l'analyse des préférences relevées
chez les acheteurs de logements
dans la RMR de Sherbrooke par
rapport au type d’habitation (maisons
individuelles, maisons jumelées et

en rangée, copropriétés et plex) et
au secteur géographique sélectionné.
Elle permettra de déterminer les

facteurs qui distinguent les acheteurs,
notamment I'age, le revenu et le type
de ménage. Cette étude présentera
également les effets présumés de

ces préférences sur le marché de

la revente entre 2016 et 2018.

Secteurs choisis par les
acheteurs en 2016 : Les
acheteurs de copropriétés
et de plex se sont
majoritairement dirigés
vers I’arrondissement

des Nations

C’est dans l'arrondissement central
des Nations qu’on enregistrait la
majorité des achats d’appartements
(copropriétés et plex) en 2016 dans
la région de Sherbrooke (voir la figure
). Alors que ce secteur ne comptait
que le tiers des ménages de la RMR
de Sherbrooke en 2016, il a attiré
plus de la moitié des acheteurs de
copropriétés (55,3 %) et 43,8 % de
ceux de plex. Ceci s’explique par
une offre relativement importante
d’appartements dans ce secteur

qui englobe la majeure partie de
I'ancienne ville de Sherbrooke?,
notamment le centre-ville.

Les anciennes banlieues de la ville
de Sherbrooke ont en revanche
attiré une part relativement grande
d’acheteurs de maisons unifamiliales
(maisons individuelles, jumelées et
en rangée). Larrondissement de
Brompton—Rock Forest—Saint-Elie—
Deauville a séduit la plus grande part
d’acheteurs de ce type de propriété,
soit 27,7 % des maisons unifamiliales
et 40,7 % des maisons jumelées et
en rangée. Lattrait de ce secteur
aupres des acheteurs de maisons
unifamiliales s’explique en partie par
le fait que son parc de logements soit
relativement récent. En effet, plus
de 65 % des propriétés achetées a
Brompton—Rock Forest—Saint-Elie—
Deauville ont été construites aprés
1995. Les municipalités périphériques®
de la RMR se distinguent aussi avec
une part relativement élevée des
acheteurs de maisons unifamiliales,
en particulier dans le segment des
maisons individuelles. Alors qu’elles
ne représentaient qu’environ 10 %
des ménages de la région en 2016,
les municipalités périphériques ont
accueilli plus de 2| % des acheteurs
de maisons individuelles.
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Changements relatifs

aux secteurs entre 2011

et 2016 : Hausses des
achats de copropriétés
dans ’ancienne ville

de Sherbrooke et
d’habitations en propriété
absolue dans les secteurs
périphériques

Lancienne ville de Sherbrooke
(essentiellement l'arrondissement
des Nations) a vu une hausse de

la part des achats de copropriétés
(49,4 % en 2011, contre 62,3 % en
2016). Cette hausse s’explique en
partie par une plus forte présence
de personnes dgées parmi I'ensemble
des acheteurs’. En effet, les ménages
retraités ont tendance a acheter
des copropriétés dans les secteurs
qui disposent de nombreux
services, comme c’est le cas dans
l'arrondissement des Nations.

Du c6té des acheteurs d’habitations
en propriété absolue (maisons
individuelles et plex), on note une
hausse de la part des achats dans les
secteurs périphériques (4,5 % en 2011,

contre 15,5 % en 2016). Ceci pourrait
s’expliquer par un certain phénomene
d’étalement urbain observé dans

la région.

Provenance des
acheteurs : La grande
majorité des acheteurs de
logements habitaient déja
dans la région en 2016

En 2016, la grande majorité des
acheteurs de logements (76,1 %)
dans la RMR de Sherbrooke y habitait
déja. Les acheteurs de I'extérieur de
la région provenaient essentiellement
d’autres villes du Québec. Les
acheteurs provenant de la RMR de
Montréal représentaient 8,5 % des
transactions conclues dans la région.
Seuls 2,3 % des acheteurs provenaient
de I'extérieur du pays. Les acheteurs
provenant de l'extérieur de la RMR
de Sherbrooke avaient plus tendance
a opter pour la copropriété et
s'orientaient en grande partie vers
larrondissement des Nations. Comme
dans plusieurs villes du Québec, les
acheteurs de I'extérieur de la région
de Sherbrooke sont attirés par le
secteur central ou se trouve un bon
nombre d’entreprises et d’institutions.

Entre les deux derniers recensements,
nous notons une augmentation du
pourcentage d’acheteurs provenant
de l'extérieur de la région. Ce dernier
est passé de 17,2 % en 2011 2 23,9 %
en 2016. La migration des personnes
agées provenant des municipalités
voisines vers la RMR de Sherbrooke
explique en grande partie ce résultat.

Age et composition

des ménages en 2016 :
Les jeunes familles ont
principalement choisi

les maisons unifamiliales,
tandis que les personnes
seules et les retraités
ont été séduits par

les copropriétés

Une précédente édition du

Marché sous la loupe de la RMR de
Sherbrooke?® utilisant les données
du Recensement de 2011 montrait
déja que les acheteurs de propriétés
dans la région respectaient un profil
classique. Les jeunes familles optaient
majoritairement pour la maison
unifamiliale, alors que les personnes
seules et les retraités étaient
séduits par la copropriété. Ces
grandes tendances se sont encore
plus renforcées depuis selon les
données du Recensement de 2016.

Les couples avec enfants demeurent
les principaux acheteurs de maisons
unifamiliales. En 2016, ces jeunes
familles’ ont représenté 37,2 % des
acheteurs de maisons individuelles
et 29,3 % de ceux de maisons
jumelées et en rangée dans la région
(voir la figure 2). Le besoin de grands
logements avec plusieurs chambres
et le revenu relativement élevé'”
expliquent la préférence des jeunes
familles pour les maisons unifamiliales.



Pres de la moitié des acheteurs de
plex en 2016 étaient des personnes
seules. La plupart de ces acheteurs
étaient agés de moins de 35 ans.
Rappelons que les ménages formés
d’une seule personne disposent de
revenus relativement plus faibles
que I'ensemble des ménages, ce qui
explique leur intérét pour les plex
qui peuvent offrir un revenu locatif
complémentaire.

Plus de la moitié des acheteurs

de copropriétés en 2016 étaient
également des personnes seules,
alors que ceux-ci ne représentaient
que 36,1 % de I'ensemble des
ménages de la région. Les ménages
monoparentaux étaient aussi
surreprésentés parmi les acquérants
de copropriétés par rapport a leur
poids démographique dans la région'".

Bon nombre d’acheteurs retraités
(en majorité des personnes seules)
ont continué d’étre attirés par la
copropriété. En 2016, les ménages
de 65 ans et plus représentaient
10,8 % de I'ensemble des acheteurs,
mais 22,4 % dans le segment de

la copropriété. Rappelons que les
personnes a la retraite ont une
plus forte propension a acheter
des propriétés demandant moins
d’entretien et situées pres des
services, comme c’est le cas

bien souvent des copropriétés.

Changements relatifs

a l’age et la composition
des ménages entre 2011
et 2016 : Hausse relative
d’achats de maisons
unifamiliales chez les
jeunes et de copropriétés
chez les retraités

Alors qu'on remarque peu de
changements dans le profil des

acheteurs en fonction du type de
ménage entre 2011 et 2016, le principal
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Figure 2

Proportion (%) des ménages acheteurs selon le type de ménage
et le type d’habitation, RMR de Sherbrooke, 2016
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Sources : Statistique Canada (compilation spéciale du Recensement de 2016); calculs SCHL

Proportions (%) des acheteurs d’habitations en propriété absolue
par groupe d’age en 2011 et 2016, RMR de Sherbrooke
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Sources : Statistique Canada (compilations spéciales des recensements de 2011 et 2016);
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changement observé entre les deux
derniers recensements se situe dans
le profil démographique des acheteurs
selon le type de propriété. Les
jeunes ménages ont été relativement
plus nombreux a faire I'acquisition
d’habitations en propriété absolue
(voir la figure 3). En effet, la part
relative des acheteurs de ce type de
propriété chez les ménages de moins
de 45 ans est passée de 45,8 % en

2011 2 63 % en 2016. Ce changement
s’explique en partie par l'offre de
plus en plus importante de maisons
jumelées et en rangée dans la région'.
Ces types d’habitations en propriété
absolue plus abordables que les
maisons individuelles sont beaucoup
plus spacieux pour les jeunes familles

que les copropriétés.



Les ménages retraités ont quant a
eux été relativement plus nombreux
a faire l'acquisition de copropriétés
(voir la figure 4). En effet, la part
relative des acheteurs de ce type

de propriétés chez les ménages de
65 ans et plus est passée de 8,5 % en
2011 a2 22,4 % en 2016. Il s’agit d’'une
conséquence directe du vieillissement
de la population dans la région".

Revenu des ménages :
Les ménages les plus
aisés choisissent les
maisons individuelles
et ceux les moins aisés
optent pour les plex

Les acheteurs de propriétés dans la
région de Sherbrooke se distinguaient
également sur le plan de leur revenu.
Les maisons unifamiliales sont
généralement la catégorie d’habitation
la plus chére'*. Comme on pouvait s’y
attendre, en 2016, le revenu médian
des acheteurs de maisons individuelles
(87 091 $) était nettement au-dessus
de celui des acheteurs d’autres
catégories de logement. Plus de 37 %
des ménages ayant acquis une maison
individuelle gagnaient un revenu d’au
moins 100 000 $ (voir figure 5).

Le revenu médian des nouveaux
propriétaires de maisons jumelées

et en rangée (70 511 $) se classait

en deuxiéme position, suivi de celui
des propriétaires de copropriétés

(57 072 $). Enfin, le revenu médian
des acheteurs de plex (39 786 $)
était nettement en dessous de celui
des acheteurs d’autres catégories de
logement. Plus du tiers des acheteurs
de plex avaient un revenu de moins
de 30 000 $ en 2016. Ceci résulte
d’une surreprésentation de ménages
composés d’'une personne et

de ceux de moins de 25 ans

parmi les acheteurs de plex.
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Ainsi sur le plan de l'abordabilité,
les ménages a faible revenu se
démarquaient par une forte
orientation vers les plex en 2016.
Par exemple, chez les ménages agés
de 25 a 44 ans (le principal bassin
d’acheteurs'), le plex représentait
plus de la moitié des achats des
ménages ayant un revenu de
moins de 30 000 $, alors que
pour I'ensemble de ce groupe d’age,
le plex ne représentait que 11,6 %
des achats de propriétés.

Proportions (%) des acheteurs de copropriétés par groupe d’age
en 2011 et 2016, RMR de Sherbrooke

35%
30%
25%
20 %
15 %
10 %
5%
0%

En termes de changement entre 2011
et 2016, la hausse du revenu médian
a été plus forte chez les nouveaux
acquéreurs d’habitations en propriété
absolue (+12,8 %) que chez ceux de
copropriétés (+7,5 %). Ce résultat
s’explique en partie par la hausse de
la proportion des ménages retraités
parmi I'ensemble des acheteurs de
copropriétés. En effet, en 2016, les
ménages retraités disposaient d’un
revenu médian bien en dessous de
la moyenne des ménages'®.
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Sources : Statistique Canada (compilations spéciales des recensements de 2011 et 2016);
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40 %
35%
30%
25%
20 %
15%
10 %
5%
0%

Proportion (%) des ménages acheteurs selon le revenu
et le type d’habitation, RMR de Sherbrooke, 2016

Moins de
30 000 $

B Copropriétés

30 000 a
49999 $

50 000 a
69999 $

Maisons individuelles

70 000 a 90 000 a 100 000 $
89999 $ 99999 $ et plus
B Maisons jumelées et en rangée Plex

Sources : Statistique Canada (compilation spéciale du Recensement de 2016); calculs SCHL



En 2016, la grande majorité des
acheteurs (82,7 %) a d{ recourir a un
prét hypothécaire. Ce pourcentage
est en hausse d’environ trois

points de pourcentage depuis 2011.
Les nouveaux propriétaires de
copropriétés en 2016 demeuraient
ceux qui utilisaient relativement
moins le financement hypothécaire,
notamment en raison d’une part plus
élevée de ménages de 65 ans et plus.
En effet, certains ménages retraités
peuvent se passer d’'une hypothéque
grice a I'épargne qu'ils ont réussi

a accumuler pendant leur carriére
ou suite a la vente de leur
précédente maison.

Evolution du

marché depuis 2016 :

Les préférences des
acheteurs ont contribué
au resserrement des
conditions du marché

de la revente du coté

des maisons unifamiliales

Stimulé par la croissance de I'emploi,
le volume des transactions de
propriétés a rebondi entre 2016 et
2018 dans la région de Sherbrooke.
D’apres les données de la Fédération
des chambres immobiliéres du Québec
obtenues par le systéme Centris®,

il s'est vendu | 868 propriétés en
2018, soit une hausse de 5 % par
rapport a 'année 2016. Cette
hausse provient essentiellement de
'augmentation des transactions de
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maisons unifamiliales (+4 %) et de

plex (+10 %). En conséquence de

cette demande relativement forte,

les conditions du marché de la revente
se sont resserrées, en particulier sur
le marché des maisons unifamiliales
qui est devenu équilibré'” en 2018.
Les données du Recensement de 2016
nous ont montré que l'arrondissement
de Brompton—Rock Forest—Saint-Elie—
Deauville enregistrait la plus grande
proportion des achats de maisons
unifamiliales. Avec la croissance de
lemploi chez les personnes de 25 a

44 ans, ce secteur familial'® est resté
trés populaire aupreés des acheteurs
entre 2016 et 2018. Ainsi Brompton—
Rock Forest—Saint-Elie—Deauville est
le secteur dans lequel le marché de

la revente est le plus tendu dans le
segment des maisons unifamiliales et le
seul a avantager les vendeurs en 2018.

De 2016 a 2018, les ventes de
copropriétés sont restées relativement
stables. Ceci pourrait s’expliquer par
la baisse des achats de copropriétés
chez les ménages agés de 25 a 44 ans.
Une partie de ces jeunes ménages ont
préféré les maisons jumelées et en
rangée (de plus en plus nombreuses
dans la région) aux copropriétés.

Conclusion

Cette édition du Marché sous la loupe
nous a permis de déterminer le profil
des acheteurs de propriétés dans
la région de Sherbrooke en 2016.
Comme ce fut déja le cas en 2011,
les acheteurs de la région en 2016

suivaient les trajectoires résidentielles
classiques. Les jeunes familles avec
enfants optaient majoritairement
pour la maison unifamiliale, alors que
les personnes seules et les retraités
étaient séduits par la copropriété.
Sur le plan géographique, c’est

dans l'arrondissement central des
Nations que la majorité des achats

de copropriétés et de plex avaient
été réalisés en 2016. Quant aux
anciennes banlieues de la ville de
Sherbrooke, elles ont attiré une part
relativement grande d’acheteurs de
maisons unifamiliales. Larrondissement
de Brompton—Rock Forest—Saint-
Elie—Deauville est demeuré le plus
populaire aupreés des acheteurs de

ce dernier type de propriété.

Entre 2011 et 2016, le principal
changement se situe au niveau du
profil démographique des acheteurs
selon le type de propriété. Les jeunes
ménages ont été relativement plus
nombreux a faire l'acquisition de
maisons unifamiliales, alors que les
ménages retraités ont été relativement
plus nombreux a faire I'acquisition

de copropriétés. Ces changements
de préférence s’expliquent en

partie par une offre de plus en plus
importante de maisons jumelées et
en rangée dans la région, qui sont
plus abordables que les maisons
individuelles pour les jeunes familles.
Les données du prochain recensement
de Statistique Canada prévu en 202|
nous permettront de confirmer ces
changements de préférences chez

les acheteurs de la région.
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NOTES EN FIN DE DOCUMENT

| De juin 2015 & mai 2016.
2 Voir la note méthodologique.

3 Les ventes recensées par la Fédération des chambres immobiliéres du Québec (FCIQ) par I'entremise du systéme
Centris® dans la RMR de Sherbrooke entre juin 2010 et mai 2011 se sont élevées a | 790. Elles se sont chiffrées
a | 709 entre juin 2015 et mai 2016, soit une baisse de 4,5 % entre les deux périodes.

4 La principale contrainte étant la diminution de la période maximale d’amortissement, qui est passée de 35 4 25 ans.
5> Avant la fusion de 2002.

6 La périphérie de la RMR de Sherbrooke est composée des municipalités d’'Orford, de Saint-Denis-de-Brompton,
de Compton, d’Ascot Corner, de Stoke, de Waterville, d’'Hatley, de Val-Joly et de North Hatley.

7 Voir la section sur I'Age et la composition des ménages.

8 Marché sous la loupe, RMR de Sherbrooke (décembre 2016) : Qui sont les acheteurs de maisons unifamiliales
et de copropriétés dans la région de Sherbrooke!?

9 Parmi les couples avec enfants ayant acheté une propriété, 72,1 % étaient agés de 25 4 44 ans.

10En 2016, les ménages composés d’un couple avec enfants disposaient d’un revenu médian de 102 152 $,
ce qui est nettement au-dessus du revenu médian de I'ensemble des ménages de la région (53 823 $).

'''En 2016, les ménages monoparentaux représentaient 17 % des acheteurs de copropriétés, alors qu'ils ne représentent
que 9 % de I'ensemble des ménages de la région.

12 En 2016, les maisons jumelées et en rangée ne représentaient que 3,5 % de I'ensemble des logements construits avant
1996 dans la région. Leur part montaita II,I % parmi les habitations baties de 1996 a 2010 et a 19 % parmi celles mises
en chantier de 2011 a 2016.

13 La part des ménages de 65 ans et plus dans I'ensemble des ménages est passée de 22,7 % en 2011 4 25,8 % en 2016.

14 En considérant le prix par logement (ou prix par porte).

15 Plus de la moitié des ménages acheteurs de propriétés en 2016 dans la RMR de Sherbrooke étaient agés de 25 4 44 ans.

16 En 2016, les revenus médians des acheteurs de 65 4 74 ans (46 508 $) et de ceux de 75 ans et plus (40 067 $) étaient
nettement en dessous du revenu médian de I'ensemble des acheteurs de la RMR de Sherbrooke (75 490 $).

I7 Le marché est équilibré lorsque le ratio du nombre d'inscriptions Centris® en vigueur par rapport au nombre
de ventes se situe entre 8 et 10. Le marché avantage les vendeurs lorsque ce ratio est inférieur a 8.

18 Plus de 30 % des acheteurs de 25 4 44 ans dans la RMR de Sherbrooke ont choisi Brompton—Rock
Forest—Saint-Elie—Deauville en 2016, alors que ce secteur a enregistré moins de 25 % des achats
recensés dans I'ensemble de la population.


https://www.cmhc-schl.gc.ca/fr/data-and-research/publications-and-reports/housing-market-insight-sherbrooke-cma
https://www.cmhc-schl.gc.ca/fr/data-and-research/publications-and-reports/housing-market-insight-sherbrooke-cma
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LA SCHL AIDE LES CANADIENS A REPONDRE A LEURS BESOINS
EN MATIERE DE LOGEMENT.

La Société canadienne d'hypothéques et de logement (SCHL) aide les Canadiens a répondre a leurs besoins en matiére
de logement depuis plus de 70 ans. En tant qu’autorité en matiére d’habitation au Canada, elle contribue a la stabilité

du marché de I'habitation et du systéme financier, elle vient en aide aux Canadiens dans le besoin et elle fournit des
résultats de recherches et des conseils impartiaux aux gouvernements, aux consommateurs et au secteur de I'habitation
du pays. La SCHL exerce ses activités en s’appuyant sur trois principes fondamentaux : gestion prudente des risques,
solide gouvernance d’entreprise et transparence.

Pour obtenir des renseignements supplémentaires, veuillez consulter le site Web de la SCHL a www.schl.ca ou suivez-nous
sur Twitter, LinkedIn, Facebook, Instagram et YouTube.

Vous pouvez aussi communiquer avec nous par téléphone, au 1-800-668-2642, ou par télécopieur, au 1-800-245-9274.
De l'extérieur du Canada, composez le 613-748-2003 (téléphone) ou le 613-748-2016 (télécopieur).

La Société canadienne d’hypothéques et de logement souscrit a la politique du gouvernement fédéral sur 'accés des
personnes handicapées a I'information. Si vous désirez obtenir la présente publication sur des supports de substitution,
composez le 1-800-668-2642.

© 2019, Société canadienne d’hypothéques et de logement. Tous droits réservés. La SCHL autorise toute utilisation
raisonnable du contenu de la présente publication, a la condition toutefois que ce soit a des fins personnelles, pour des
recherches d’affaires ou d’intérét public, ou encore dans un but éducatif. Elle accorde le droit d’utiliser le contenu a titre
de référence générale dans des analyses écrites ou dans la présentation de résultats, de conclusions ou de prévisions, et de
citer de fagon limitée les données figurant dans la présente publication. La SCHL autorise également I'utilisation raisonnable
et restreinte du contenu de ses rapports dans des publications commerciales, sous réserve des conditions susmentionnées.
Elle conserve toutefois le droit d’exiger, pour une quelconque raison, l'interruption d’une telle utilisation.

Chagque fois que le contenu d’une publication de la SCHL est utilisé, y compris les données statistiques, il faut en indiquer
la source comme suit :

Source : SCHL (ou, selon le cas, « Adaptation de données provenant de la SCHL »), titre de la publication, année et date
de diffusion.

A défaut de quoi ledit contenu ne peut &tre reproduit ni transmis a quiconque. Lorsqu’une organisation se procure une
publication, elle ne doit pas en donner I'accés a des personnes qui ne sont pas a son emploi. La publication ne peut étre
affichée, que ce soit en partie ou en totalité, dans un site VWeb qui serait ouvert au public ou accessible a des personnes

qui ne travaillent pas directement pour 'organisation. Pour obtenir la permission d’utiliser le contenu de la présente
publication de la SCHL a toute fin autre que les fins de référence générale susmentionnées ou de reproduire de grands
extraits ou l'intégralité de la présente publication de la SCHL, veuillez transmettre une demande de reproduction de
document protégé par droits d’auteur au Centre du savoir sur le logement a I'adresse centre_du_savoir_logement@schl.ca.
Veuillez fournir les renseignements suivants : titre de la publication, année et date de diffusion.

Sans limiter la portée générale de ce qui précéde, il est interdit de traduire un extrait de publication sans I'autorisation
préalable écrite de la Société canadienne d’hypothéques et de logement.

Les renseignements, analyses et opinions contenus dans cette publication sont fondés sur diverses sources jugées fiables,
mais leur exactitude ne peut étre garantie, et ni la Société canadienne d’hypothéques et de logement ni ses employés
n’en assument la responsabilité.



http://twitter.com/SCHL_ca
http://www.youtube.com/SCHLca
http://www.linkedin.com/company/canada-mortgage-and-housing-corporation
https://www.facebook.com/schl.cmhc
mailto:centre_du_savoir_logement%40schl.ca?subject=
https://www.instagram.com/cmhc_schl/
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Marché de I'habrtation :

notre savolr a votre service

LES PUBLICATIONS ET RAPPORTS SONT OFFERTS EN LIGNE

Des données et des analyses locales, régionales et nationales sur la conjoncture des
marchés et les tendances futures.

Bulletin mensuel d'information sur le logement

Fvaluation du marché de habitation

Le marché sous la loupe

Actualités habitation — Tableaux

Perspectives du marché de I'habitation — Canada

Perspectives du marché de I'habitation : Faits saillants — régions du Nord
Perspectives du marché de I'habitation — Canada et grands centres
Données provisoires sur les mises en chantier

Rapports sur le marché locatif : Faits saillants — Canada et provinces
Rapports sur le marché locatif — grands centres

Rapports sur les résidences pour personnes agées

Rapport Tendances du crédit hypothécaire et du crédit a la consommation

TABLEAUX DE DONNEES EN LIGNE

Données sur le financement et la titrisation

Caractéristiques des ménages

Données sur le marché de I'habitation

Indicateurs du marché de I'habitation

Données sur la dette hypothécaire et la dette a la consommation

Données sur le marché locatif

Obtenez tout de suite I’information
dont vous avez besoin!

Voyez les tendances, informations et recherches les
plus récentes sur le site schl.ca/marchedelhabitation

L’Observateur du logement au Canada

On y présente, sous forme de feuillets et de vidéos :

* Analyses et données; ¢ Observations pertinentes;
* Des mises a jour sur les conditions et les tendances
en matiére de logement, et bien plus encore

Abonnez-vous dés aujourd’hui pour demeurer informé!
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PORTAIL DE LINFORMATION
SUR LE MARCHE DE
LHABITATION

Les données sur 'habitation comme vous
les voulez.

v Guichet unique

v Versions pour ordinateur
et appareils mobiles

v Données par quartier

schl.ca/portailimh

POUR VOUS ABONNER,
CLIQUEZ

Recevez des notifications lorsque des
publications de la SCHL sont diffusées
ou mises a jour. Créez gratuitement un
compte maSCHL pour obtenir un accés
amélioré au site Web.Vous pourrez, par
exemple, vous abonner en un seul clic
aux rapports et tableaux dont vous
avez besoin.

Créez votre compte maSCHL
aujourd’hui!
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https://www03.cmhc-schl.gc.ca/hmip-pimh/fr#Profile/1/1/Canada
https://www.cmhc-schl.gc.ca/fr/cmhc-registration
https://www.cmhc-schl.gc.ca/fr/cmhc-registration
http://www.schl.ca/marchedelhabitation
http://www.schl.ca/observateur
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