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1990-1991 

APPAREILS ÉLECTRIQUES PORTATIFS 

AVAteriiPMWOS 

Étant donné l'évolution rapide du commerce international, l'industrie canadienne doit pouvoir soutenir la 
concurrence si elle veut connaître la croissance et la prospérité. Favoriser l'amélioration du rendement 
de nos entreprises sur les marchés du monde est un élément fondamental des mandats confiés à 
Industrie, Sciences et Technologie Canada et à Commerce extérieur Canada. Le profil présenté dans 
ces pages fait partie d'une série de documents grâce auxquels Industrie, Sciences et Technologie 
Canada procède à l'évaluation sommaire de la position concurrentielle des secteurs industriels 
canadiens, en tenant compte de la technologie, des ressources humaines et de divers autres facteurs 
critiques. Les évaluations d'Industrie, Sciences et Technologie Canada et de Commerce extérieur 
Canada tiennent compte des nouvelles conditions d'accès aux marchés de même que des répercus-
sions de l'Accord de libre-échange entre le Canada et les États-Unis. Pour préparer ces profils, 
le Ministère a consulté des représentants du secteur privé. 

Veiller à ce que tout le Canada demeure prospère durant l'actuelle décennie et à l'orée 
du vingt et unième siècle, tel est le défi qui nous sollicite. Ces profils, qui sont conçus comme des 
documents d'information, seront à la base de discussions solides sur les projections, les stratégies et 
les approches à adopter dans le monde de l'industrie. La série 1990-1991 constitue une version revue 
et corrigée de la version parue en 1988-1989. Le gouvernement se chargera de la mise à jour régulière 
de cette série de documents. 

Michael H. Wilson 
Ministre de l'Industrie, des Sciences et de la Technologie 

et ministre du Commerce extérieur 

Introduction 
Au Canada, le secteur de la fabrication du matériel 

électrique englobe les fabricants de matériel électrique indus-
triel, de matériel de production d'énergie électrique, de fils et 
de câbles électriques, de piles, d'appareils électroménagers, 
d'appareils électriques portatifs, de matériel d'éclairage et 
d'appareils électriques divers. Ces industries diffèrent les 
unes des autres quant à la technologie et aux techniques 
de production utilisées et aux marchés visés. 

En 1991, les expéditions des fabricants d'appareils élec-
triques représentaient 2,98 % de toutes les expéditions du 
secteur canadien de la fabrication et 2,02 % de tous les biens 
fabriqués et subséquemment exportés. Elles s'élevaient à 
8281,2 millions de dollars et le marché canadien totalisait 
10867,8 millions pour ces produits. Les exportations étaient 
évaluées à 2139,8 millions alors que les importations, éva-
luées à 4 726,4 millions de dollars, répondaient à 43,5 % de 
la demande du marché canadien. Cette année-là, la fabrication  

d'appareils électriques procurait environ 70 000 emplois 
aux Canadiens. 

Le présent document ne traite que des petits appareils 
électriques portatifs. D'autres profils portent sur les industries 
suivantes : 
• Appareils électroménagers; 
• Fils et câbles électriques; 
• Matériel de production d'énergie; 
• Matériel électrique industriel. 

Structure et rendement 

Structure 
L'industrie des appareils électriques portatifs fabrique 

une grande variété de produits électriques pour usage 
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domestique et personnel. Ces produits se regroupent sous les 
grandes catégories suivantes : soins personnels (rasoirs élec-
triques, etc.), cuisson (friteuses, poêles à frire, etc.), entretien 
des planchers (manches, cartouches, aspirateurs verticaux, 
etc.), préparation des boissons (cafetières, bouilloires, etc.) 
et préparation des aliments (ouvre-boîtes, malaxeurs, etc.). 
On considère généralement tous les produits, sauf ceux qui 
sont destinés aux soins personnels, comme étant d'usage 
courant. Vingt-huit petits appareils électriques portatifs 
différents sont manufacturés au Canada. 

La plus importante catégorie de produits commercialisés, 
en termes d'unités, est celle des appareils de soins personnels 
(29 % des expéditions). Suivent les appareils pour la cuisson 
(21 %), les appareils pour l'entretien des planchers (20 %), et 
ceux qui servent à la préparation des boissons (18 %) ou des 
aliments (12 `)/0) (figure 1). La prospérité de l'industrie dépend 
largement du revenu personnel et familial disponible, des 
conditions économiques générales et, jusqu'à un certain point. 
de la formation des nouveaux ménages. 

En 1991, les expéditions de l'industrie totalisaient 
454 millions de dollars (figure 2). Les exportations étaient 
évaluées à 60 millions (13 ' 3/ci des expéditions). La demande 
totale sur le marché canadien atteignait 867 millions; les 
importations s'élevaient à 473 millions (55 % du marché 
canadien). Les États-Unis étaient la principale source d'im-
portation et le plus important marché d'exportation (figure 3). 
L'Asie, c'est-à-dire Hongkong, le Japon et la République de 
Corée, ainsi que la Communauté européenne (CE) se parta-
geaient la majeure partie du reste des importations et des 
exportations. La plupart des appareils de soins personnels, 

lesquels changent de style fréquemment, sont importés 
des États-Unis ou d'Asie, tandis que les autres proviennent 
principalement des fabricants canadiens et américains. 

L'industrie canadienne des appareils électriques portatifs 
commercialise la plupart de ses produits par l'intermédiaire 
de détaillants, bien que pour certains produits comme les 
aspirateurs ménagers, on procède aussi à la vente directe au 
consommateur. La majorité des fournisseurs de matériaux 
de base viennent des industries de l'acier, du plastique et de 
l'emballage. Les pièces d'appareils chauffants et les moteurs 
sont en grande partie importés, tandis que le matériel d'em-
ballage et d'étiquetage est presque entièrement acheté au pays. 

Au Canada, l'industrie des appareils électriques portatifs 
se compose de huit fabricants, dont six sont la propriété 
d'intérêts canadiens. Les deux autres sont étrangers, le pre-
mier étant américain et le second suédois. Les entreprises 
de propriété étrangère exploitent de plus grandes usines et 
réalisent des économies d'échelle plus importantes que celles 
des usines de propriété canadienne. Une partie de la produc-
tion a fait l'objet d'une rationalisation entre le Canada et les 
États-Unis. 

En 1990, la dernière année pour laquelle des statistiques 
sont disponibles, le Canada comptait 65 établissements qui 
fabriquaient de petits appareils électriques portatifs; la plupart 
de ces établissements étaient principalement situés en Ontario 
et au Québec. L'industrie dans son ensemble procurait environ 
5 500 emplois aux Canadiens entre 1983 et 1989. 

Entre 1983 et 1988, l'investissement annuel moyen 
dans l'industrie était de 9,7 millions de dollars, le double de 
ce montant ayant été atteint en 1986. De 1989 à 1991, cette 
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moyenne chutait à 4,6 millions. Les investissements de la 
première période ont eu des répercussions favorables sur la 
modernisation, la productivité et la croissance des expéditions 
de 1986 et de 1987. En 1988, les expéditions ont régressé 
pour connaître une brève reprise en 1989 avant la récente 
récession (figure 4). 

Rendement 
De 1983 à 1988, les expéditions de l'industrie des 

appareils électriques portatifs se sont accrues, en moyenne, 
de 4 % par année en termes réels, soit beaucoup plus que la 
croissance annuelle moyenne du secteur manufacturier. Cette 
croissance a suivi des périodes de fléchissement prolongées : 
-4,2 % de 1973 à 1978 et -2,1 % de 1978 à 1983. L'impor-
tance des capitaux investis de 1983 à 1988 ainsi que le 
maintien de la confiance du consommateur ont entraîné 
une croissance beaucoup plus élevée que la moyenne. 

Entre 1983 et 1987, l'industrie faisait en moyenne un 
bénéfice après impôt de 3,7 % sur ses revenus. D'après les 
statistiques financières des entreprises, le ratio d'endettement 
moyen du secteur est évalué à 2:5. 

De 1983 à 1990, l'industrie semble s'être spécialisée 
davantage, surtout en ce qui a trait aux produits d'usage 
courant. L'industrie a aussi fait l'objet d'une modernisation 
et d'une rationalisation, et elle a mis l'accent sur la création 
de produits et l'amélioration de la qualité. En moyenne, 
l'industrie a investi annuellement 1,3 % de ses ventes en 
recherche et développement (R.-D.), et ce, principalement 
pour les produits d'usage courant. 

Le secteur des appareils électriques portatifs a accompli 
des progrès importants dans le domaine des exportations,  

lesquelles passaient de 32 millions de dollars (en dollars 
constants de 1988) en 1983 à 70 millions en 1988. Les 
importations passaient de 422 millions en 1983 à un sommet 
de 622 millions en 1987, puis chutaient à 434 millions en 
1988. Cet écart des croissances relatives du rendement com-
mercial témoigne d'une nette amélioration de l'efficacité de la 
production canadienne au cours des années 1980. 

L'activité économique dans ce secteur s'est généralement 
améliorée en 1988 et en 1989, mais elle s'est détériorée par 
la suite à cause de la récession. En dollars constants de 1988, 
les expéditions chutaient de 14,8 %, passant de 494 millions 
en 1988 à 421 millions en 1991. Cette régression traduisait la 
tendance des exportations et des expéditions entre 1988 et 1991. 
Les exportations chutaient de 21,4 %, passant de 70 millions 
(en dollars constants de 1988) en 1988 à 55 millions en 1991, 
tandis que les expéditions intérieures baissaient de 13,7 %, 
passant de 424 millions en 1988 à 366 millions en 1991. En 
termes réels, les importations augmentaient d'environ 1 % au 
cours de la même période, passant de 434 millions en 1988 
à 438 millions en 1991. Ces chiffres traduisent un ralentisse-
ment réel du marché canadien de 6,3 %, lequel passait de 
858 millions en 1988 à 804 millions en 1991 (en dollars 
constants de 1988). 

Forces et faiblesses 

Facteurs structurels 
Les principaux facteurs de compétitivité dans le secteur 

des appareils électriques portatifs sont les coûts de main- 
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d'ceuvre et de matériel, les investissements, l'envergure de 
l'entreprise, la spécialisation et la qualité des produits ainsi 
que l'infrastructure de distribution et de commercialisation. 
Comme la plus grande partie du commerce se fait avec les 
États-Unis, l'industrie a entrepris de se restructurer afin d'être 
concurrentielle sur les marchés nord-américains. 

Bien qu'on ne dispose d'aucune donnée courante sur 
les frais de production comparés à ceux des États-Unis, 
l'industrie canadienne a accompli des progrès considérables, 
en raison de modernisations et de rationalisations. L'Accord 
de libre-échange entre le Canada et les États-Unis (ALE), 
entré en vigueur le 1 er janvier 1989, fait diminuer les droits de 
douane sur les matières importées et incite les fournisseurs 
canadiens à devenir compétitifs sur les marchés interna-
tionaux. L'élimination de ces tarifs rendra les frais de produc-
tion et le prix des matières premières plus comparables entre 
les deux pays. 

De 1983 à 1988, un bon nombre d'améliorations se sont 
produites. Une grande partie des investissements effectués 
par l'industrie ont servi à la modernisation, surtout celle du 
matériel de production, l'importance ayant été mise sur le 
matériel de moulage du plastique. Une autre amélioration a 
été l'intégration verticale des usines, augmentant ainsi l'effica-
cité des chaînes de montage, le contrôle de la qualité et les 
livraisons de composants. 

Les programmes de contrôle de la qualité sont égale-
ment devenus très efficaces. Des améliorations importantes 
ont été apportées à la sécurité des produits, comme le retrait 
de l'amiante et du plomb. Cependant, en dépit des progrès 
réalisés, les fabricants américains et asiatiques demeurent 
d'importants concurrents à cause d'une plus grande enver-
gure de leurs installations, d'une spécialisation plus poussée 
de leurs produits et de procédés de production plus souples. 

L'investissement en R.-D. se concentre surtout sur les 
produits d'usage courant, avec un accent particulier sur la 
mise au point de produits. L'obtention de mandats de fabri-
cation ou la rationalisation des produits permettent parfois à 
des filiales de propriété étrangère de fabriquer des produits 
en petites séries dans leurs succursales canadiennes. 

Il existe des faiblesses dans le processus de production 
au Canada, surtout au niveau des opérations, de la spécialisa-
tion des produits et de la faiblesse des réseaux de mise en 
marché requis pour desservir les marchés clés d'Amérique 
du Nord. Alors que les distributeurs canadiens se limitent 
souvent à la distribution en gros ou au détail, les producteurs 
américains ont accès à une plus grande variété de formules 
de distribution, dont les concessionnaires du fabricant, les 
maisons de vente par catalogue, les distributeurs de marques 
de commerce, en plus des réseaux ordinaires de gros et•de 
détail. Cette grande variété de formules reposent sur de vastes 
marchés, qui peuvent parfois être morcelés, mais qui sont 
encore suffisamment étendus pour être rentables. Au Canada, 

les marchés relativement petits et isolés se prêtent moins à 
une telle variété de canaux de distribution. 

Facteurs liés au commerce 
Au Canada, la plupart des petits appareils électriques 

sont actuellement soumis à des tarifs douaniers. Pour les 
pays ne relevant pas de l'ALE, ces tarifs s'échelonnent de 
0 à 12,5 %, tandis que les tarifs américains correspondants 
varient entre 0 et 4 %. Les droits prélevés par la CE et le 
Japon sont de 4 et 5 % respectivement. 

Aux termes de l'ALE, les tarifs entre le Canada et les États-
Unis sont en voie d'être éliminés en 10 étapes annuelles et 
égales se terminant le 1er janvier 1998. Comme les normes 
applicables aux produits sont similaires dans les deux pays, 
les barrières non tarifaires (BNT) n'ont pas constitué une 
entrave insurmontable au commerce, bien qu'elles soient 
élevées. De plus, le processus actuel d'harmonisation des 
normes électriques entrepris dans le cadre de l'ALE vise à 
éliminer toute menace possible reliée aux BNT. Une entente 
est intervenue afin d'harmoniser les normes touchant les aspi-
rateurs ménagers, et des négociations sont en cours pour 
d'autres appareils électriques. Les essais réciproques de 
produits face aux normes d'autres pays ont déjà commencé; 
cette pratique devrait faciliter les exportations. 

Par ailleurs, les normes européennes de sécurité et d'élec-
tricité sont nettement différentes de celles du Canada. Les 
produits de la CE requièrent un courant de 220 V, plutôt qu'un 
courant de 110V comme en Amérique du Nord. Ce problème 
a été encore plus complexe en raison du manque d'uniformité 
des normes entre les pays européens. L'intégration économi-
que de l'Europe après 1992 devrait entraîner l'adoption de 
normes uniformes au sein de la CE, aux termes du programme 
ISO 9000 (Organisation internationale de normalisation). Les 
manufacturiers canadiens ont aussi connu des difficultés sur 
le marché de la Grande-Bretagne étant donné la complexité 
du processus de certification de ce pays. Cependant, certaines 
entreprises canadiennes ont obtenu la certification des normes 
pour certains de leurs produits en Europe. 

En dépit de la surveillance effectuée par les inspecteurs, 
certains produits non encore approuvés par l'Association cana-
dienne de normalisation (CSA) entrent clandestinement au pays. 
Ils se vendent moins chers que les produits de meilleure qualité 
qui sont approuvés par la CSA et qui sont fabriqués au Canada. 

Facteurs technologiques 
Au niveau de la technologie des produits, les producteurs 

canadiens sont sur le même pied que les producteurs améri-
cains : les deux secteurs utilisent des composants satisfaisant 
aux mêmes normes. Quant à la technologie des procédés, les 
fabricants américains ont eu recours à des techniques de 
pointe, comme la conception et la fabrication assistées par 
ordinateur ainsi que la manutention automatisée, afin de mieux 
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desservir le vaste marché américain. Certains producteurs 
canadiens ont aussi utilisé ces techniques de pointe. Dans le 
domaine de la technologie de gestion, y compris les réseaux 
informatiques inter-entreprises pour le contrôle des stocks, les 
producteurs américains détiennent de l'avance sur leurs con-
currents canadiens. Cela permet aux entreprises américaines 
d'optimiser leurs coûts de production et de commercialisation. 

Évolution du milieu 

On évalue à 3 % par année, à moyen terme, la croissance 
prévue par groupe pour les trois principales catégories 
d'appareils — soins personnels, cuisson et entretien des 
planchers — lesquelles constituent près de 70 % des expédi-
tions. Cependant, la valeur récente des expéditions est en 
baisse à cause de la dernière récession. Les autres catégories 
devraient aussi maintenir leur rythme de croissance. Le 
marché de remplacement représente la source principale de 
ces perspectives de croissance, en raison du vieillissement 
de la population. 

Les préoccupations écologiques sont devenues une 
priorité, et on encourage la fabrication de produits consom-
mant moins d'énergie. Des plastiques recyclables sont main-
tenant utilisés dans les produits ainsi que dans les emballages 
recyclables. Les produits contenant des chlorofluorocarbures 
(CEC) sont remplacés par des produits de polystyrène à base 
d'hydrochlorofluorocarbures (HCFC). Aussi, utilise-t-on moins 
de matériel d'emballage. Ces facteurs permettent de fabriquer 
des produits plus écologiques. 

Bien que l'ALE ait entraîné à court terme des pressions 
concurrentielles sur le secteur, il aura un effet positif à moyen 
et à long termes, à mesure que ce secteur deviendra plus con-
currentiel du fait de la modernisation, des économies d'échelle 
et de la spécialisation des produits. L'accès au vaste marché 
américain devrait accroître davantage le rendement des expor-
tations de l'industrie. 

Le 12 août 1992, le Canada, le Mexique et les États-Unis 
s'entendaient sur un Accord de libre-échange nord-américain 
(ALENA). Lorsqu'il aura été ratifié par chacun des trois pays, 
cet accord entrera en vigueur le 1 er janvier 1994. L'ALENA 
permettra d'abolir graduellement les tarifs sur les exportations 
canadiennes destinées au Mexique. La majorité d'entre eux 
seront éliminés en dix ans, les autres en quinze ans. L'ALENA 
abolira également la plupart des conditions d'octroi de licences 
d'importations mexicaines et élargira l'accès aux principaux 
marchés publics du gouvernement mexicain. Il rendra les pro-
cédures douanières plus rationnelles, plus précises et moins 
sujettes à une interprétation unilatérale. Enfin, la politique du 
Mexique en matière d'investissements sera libéralisée, ce qui 
ouvrira la porte aux investisseurs canadiens. 

Des articles supplémentaires de l'ALENA libéraliseront le 
commerce dans des domaines comme le transport par voie de 
terre et d'autres secteurs de services. L'ALENA est le premier 
accord commercial comportant des dispositions visant la pro-
tection des droits à la propriété intellectuelle. Il clarifie aussi 
les règlements touchant le contenu nord-américain et empêche 
les responsables américains et canadiens des règlements en 
matière d'énergie de briser leurs contrats. L'entente améliore 
les mécanismes de règlement des différends contenus dans 
l'ALE et réduit le recours aux normes en tant qu'obstacles 
au commerce. L'ALENA prolonge de deux ans l'utilisation 
des régimes de remboursement à l'exportation des droits 
d'entrée, reportant à 1996 la date d'élimination prévue 
par l'ALE. Ce régime fera ensuite place à un système de 
remboursement permanent. 

Évaluation de la compétitivité 

Par le passé, des tarifs d'importation élevés ont permis 
à l'industrie de se développer sur le marché intérieur. Cependant, 
au cours des années qui ont suivi la récession de 1981-1982, 
l'industrie a procédé à des modernisations et à des adapta-
tions structurelles d'envergure. Les producteurs canadiens 
sont devenus plus compétitifs que ceux des États-Unis. Les 
produits les plus concurrentiels, comme les aspirateurs ména-
gers, ont permis à l'industrie de résister à la pénétration des 
importations et d'améliorer sa capacité d'exportation. L'indus-
trie a toujours été concurrentielle dans la fabrication de certains 
composants spécialisés comme les sondes et les thermostats 
pour poêles à frire, et elle devrait le demeurer. 

Tel qu'indiqué plus haut, l'ALE et l'ALENA devraient 
entraîner à long terme une rationalisation et une modernisation 
accrues de l'industrie, de même que le libre accès au marché 
nord-américain élargi. Cette situation accroîtra la capacité 
concurrentielle de l'industrie sur le marché nord-américain. 

Pour plus de renseignements sur ce dossier, 
s'adresser à la 

Direction générale des biens de consommation 
Industrie, Sciences et Technologie Canada 
Objet : Appareils électriques portatifs 
235, rue Queen 
OTTAWA (Ontario) 
K1A OH5 
Tél. : (613) 954-3108 
Télécopieur. (613) 954-3107 



Établissements 

Emploi 

Expéditions 
(millions de $) 
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PRINCIPALES STATISTIQUES a 

	

1983 	1984 	1985 	1986 	1987 	1988 	1989 	1990 	1991 

	

62 	58 	57 	63 	67 	69 	67 	65 	n.d. 

	

4 939 	5 513 	5 786 	6 068 	6 553 	4 561 	5 099 	n.d. 	n.d. 

378 	457 	504 	546 	544 	494 	558 	478, 	454 ,  

(millions de $ constants de 1988) 	412 	484 	534 	568 	557 	494 	537 	452 	421 

PIBb (millions de $ constants de 1986) 	234 	262 	259 	272 	277 	212 	235 	191 	157 

Investissementsc (millions de $) 	 8,2 	7,0 	6,8 	18,4 	10,3 	7,6 	6,7 	3,9 	3,2 

Bénéfices après impôtd 
(millions de $) 	 8,9 	10,2 	12,3 	17,6 	45,1 	n.d. 	n.d. 	n.d. 	n.d. 

(% du revenu) 	 2,4 	2,2 	2,4 	3,2 	8,3 	n.d. 	n.d. 	n.d. 	n.d. 

a Pour les établissements, l'emploi et les expéditions, voir Industries des produits électriques et électroniques, no 43-250 au catalogue de Statistique Canada, 
annuel, CTI 3311 (Industries des petits appareils électriques). 

bVoir Produit intérieur brut par industrie, no 15-001 au catalogue de Statistique Canada, mensuel. 

, Voir Dépenses d'immobilisations et de réparations, Sous-industries manufacturières, Perspective, no 61-214 au catalogue de Statistique Canada, annuel. 

dVoir Statistique financière des sociétés, no 61-207 au catalogue de Statistique Canada, annuel. 

, Voir Enquête mensuelle sur les industries manufacturières, no 31-001 au catalogue de Statistique Canada, mensuel. 

n.d. : non disponible 

STATISTIQUES COMMERCIALES 
1983 	1984 	1985 	1986 	1987 	1988 , 	1989c 	1990c 	1991' 

Exportations, 
 (millions de $) 

(millions de $ constants de 1988) 

29 	36 	43 	65 	68 	70 	65 	66 	60 

32 	38 	46 	68 	70 	70 	63 	61 	55 

Expéditions intérieures 
($ millions) 	 349 	421 	461 	481 	476 	424 	493 	412 	394 

(millions de $ constants de 1988) 380 	446 	488 	500 	487 	424 	474 	391 	366 

lmportationsb 
(millions de $) 	 388 	472 	518 	550 	607 	434 	481 	424 	473 

(millions de $ constants de 1988)  422 	500 	548 	572 	622 	434 	462 	393 	438 

Marché canadien 
(millions de $) 	 737 	893 	979 	1 031 	1 083 	858 	974 	836 	867 

(millions de $ constants de 1988) 	802 	946 	1 036 	1 072 	1 109 	858 	936 	784 	804 

aVoir Exportations par marchandise, no 65-004 au catalogue de Statistique Canada, mensuel. 

bvoir Importations par marchandise, no 65-007 au catalogue de Statistique Canada, mensuel. 

cil importe de noter que les données de 1988 et des années ultérieures se fondent sur le Système harmonisé de désignation et de codification des marchandises 
(SH). Avant 1988, les données sur les expéditions, les exportations et les importations étaient classifiées selon la Classification des produits industriels (CPI), la 
Classification des marchandises d'exportation (CME) et le Code de la classification canadienne pour le commerce international (CCCCI), respectivement. Bien 
que les données soient présentées comme une série chronologique, nous rappelons que le SH et les codes de classification précédents ne sont pas entièrement 
compatibles. Ainsi, les données de 1988 et des années ultérieures ne traduisent pas seulement les variations des tendances des expéditions, des exportations et 
des importations, mais aussi le changement de système de classification. Il est donc impossible d'évaluer avec précision la part respective de chacun de ces deux 
facteurs dans les totaux de ces années. 



États-Unis 

Communauté européenne 

Asie 

Autres pays 

avoir  Exportations par marchandise, no 65-004 au catalogue de Statistique Canada, mensuel. 

bBien que les données soient présentées comme une série chronologique, nous rappelons que le SH et les codes de classification précédents 
ne sont pas entièrement compatibles. Ainsi, les données de 1988 et des années ultérieures ne traduisent pas seulement les variations des tendances 
des exportations, mais aussi le changement de système de classification. 

'  ÉPARTITION RÉGIONALEa (moyenne de la période 1986-1988) 

Établissements (% du total) 

Emploi (% du total) 

Expéditions (% du total) 

Atlantique 

n.d. 

n.d. 

n.d. 

Prairies 	Colombie-Britannique 

n.d. 

n.d. 

n.d. n.d. 

5 

n.d. 

Québec 

26 

n.d. 

15 

Ontario 

63 

76 

82 

PROVENANCE DES IMPORTATIONS  a ro de la valeur totale) 

	

1983 	1984 	1985 	1986 	1987 	1988b 	1989b 	1990° 	1991° 

	

65 	61 	63 	58 	60 	46 	46 	49 	46 

	

13 	14 	15 	18 	17 	16 	16 	17 	16 

	

21 	18 	13 	19 	17 	34 	34 	30 	32 

	

1 	7 	9 	5 	6 	4 	4 	4 	6 

avoir  Importations par marchandise, no 65-007 au catalogue de Statistique Canada, mensuel. 
bBien que les données soient présentées comme une série chronologique, nous rappelons que le SH et les codes de classification précédents 
ne sont pas entièrement compatibles. Ainsi, les données de 1988 et des années ultérieures ne traduisent pas seulement les variations des tendances 
des importations, mais aussi le changement de système de classification. 
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1983 	1984 	1985 	1986 	1987 	1988° 	1989° 	1990° 	1991° 

	

75 	82 	85 	84 	85 	81 	74 	81 	83 

Communauté européenne 	11 	7 	4 	6 	7 	8 	4 	7 	8 

	

3 	2 	5 	6 	4 	6 	17 	7 	3 

Autres pays 	 11 	9 	6 	4 	4 	5 	5 	5 	6 

avoir Industries manufacturières du Canada, Niveaux national et provincial, no 31-203 au catalogue de Statistique Canada, annuel. 
n.d. : non disponible 

États-Unis 

Asie 



Nom Pays 
d'appartenance 

Emplacement des 
principaux établissements 

PRINCIPALES SOCIÉTÉS 

Black & Decker Canada, (1989) Inc. 	 États-Unis  

Creative Appliance Inc. 	 Canada 

Euroclean Canada Inc. 	 Suède 

Appareils lona Inc. 	 Canada 

Superior Electrics Limited 	 Canada 

Swenson Canada Inc. 	 Canada 

Toastess Inc. 	 Canada 

Wesston Appliances Inc. 	 Canada 
(une division d'Unireco Industries Ltd.) 

Brockville (Ontario) 

Fenelon Falls (Ontario) 

Cambridge (Ontario) 

Welland (Ontario) 

Pembroke (Ontario) 

Toronto (Ontario) 

Pointe-Claire (Québec) 

Markham (Ontario) 

Imprimé sur du papier contenant des fibres recyclées 


